160 DE LA VERTA

decisién. (1! Importa observar que la Corte colocé Ta cos-
tumbre en la misma linea qu- 13 conservacisn; es una aplica:
cion del art. 1,160 en los términos el cual se debe suplir,
en los contratos, las elatisulas gu= son d= costumbre, aub-
que no s=an expresas. Esto es verdad en materia de comer-
cio- puesto que la costumbr> comercial sirve de ley.

146. Aun se admite que haya derogacién del art. 1,587
cuando el comprador y el vendedor no viven en la misma
ciudad, Compro una pipa de vinod un comerciante de Bur-
deos: j;podia yo rehusarla, aungue el vino sea hueno y €0
rriente, diciendo fjae no era de m gusto? La cuestion es la
misma que acabamos de discutir. No se puede decidir en
términos absolutos, puesto que se trata de saber si las partes
han derogado el art. 1,587. Fl ju-z apreciard. (2)

147. Queda una dificultad: jeudndo v en dénde debe de
catarse? Esto depende igualuiente de las convenciones de
las partes. En defectp de las convenciones acerca de la ¢pos
ca en que se deba catar es preciso aplicar por analogialo
que acabamos de decir de la promes: unilateral de venta;
a0 siendo en realidad la venta det arb. 1,537 mds (ue uné
promesa de vender (nim. 18). Si por derogacion del articu-
1o 1,587 el comprador ha comprado al gusto general, 18
convencién debe efectuarse inmediatamente; se supone (ue
no hay término convencional y mno hay otro término -
eito que el tiempo necesario para tomar entrega y catar 18

cosa vendida. (3) 3Ddnde debe hacerse la prueba de catar?
Hay sobre este punto sentencias contradictorias pronu \cla
das p r la misma Corte. La Corte de Besangon juzzéd pri-
mer. que la prueba de gusto debia hacers: en los almace
nes del vendedor. Después ella misma decidié que se debis

I Denegada. Sala Civil, 5 de iciembre de 1842, despuéa de deliberaci6n &
SOt (Dallimsen la palabra Venta, nim, 240, 2. =

2 Comphrese Troplong, pig. 62, ntim. 100, 2. oy3T Duvergier, b I, pb :

gina 101, nim. 101.
3 (0 mniresa Troplone, pag. 63, ném. 102. Lieja, 4 de Diciembre de 186

(Fasicrisia, 1868, 2, 211)-

DE LOS EFECTOS DE LA VENTA 161

. 1
(lilac'er' en el lugar de la entreca (1)
a a :
€cisioties son absolutas. T
clas. B

{ Nos parece que ambas
et odo depende de las circunstan—
O dejar estas cuestiones al‘aprecio del juez
§ IV.—Dk LA vENTA POR ENSAYE
148. E Srmi .
: En los términos del art. 1.588 ula y
Y€ siempre se presume hecha baj : e
- b N4 Dajo. eo ‘." S i
decir, que la venta es condici J[ “.h('“s“ Wepelna
condicional; existe ‘Ons 1
pero depende = R EEL Soechendla
I e de un acontcimiento futuro é incierto, el e ,
; - n-

B & ue (it h!:'l el L& ) y
Ay q 4 8€ II (.h.(]. [4“13 ensaye d‘ }Jf‘nfle ‘ll“(rd]]]ente
d"‘ l(i \“luf. Id‘lllf‘,l (.‘()”]pldj =

Uar e t’l !L‘lltl(lll ‘l‘e ue pu (!e de

clarar que la cos: i
" i |r-i cosano l- conviene, que no le puede servir? (2)
¥y no dice esto; seri 1 : .
; seria a~imilar la vent: ;
; a del :
la del 1,557, y el texto establece una diferenci e
mos sefialado (nim. 142) s

s
. ) liferencia es esencial. La ven-

I J I - - I
s - Xisle 1]
1): ) (J‘ slNno cua (;H {"1 compr l
‘ 3 p adlor ace J-
Iitl‘tll eflt,“ 1Ces 1o } riy mas q“e un L““t!at) uni—
l“t( l(lt, “]]‘tf“t-[cl‘i {,lllf‘ (o 8] & i € - L = (
l !L‘ 5] =

mente IO e85 N .( &
{ i I btli sOIer] l?t a4 Hua ('l]“(lil“é i [§
3 : 3 Hon: s1 la {

1a la co*a;

e it ndicion
LA r[ut]ut:ll‘ SIS
e que ha .-iith) ('u'itrix!, i ?—'“”l“s = Prﬁcws deMle P] (Ha
contratada. ; Cuil es est: icii
¢ Lual es e~ta condiciin? N
I INO €8

puramiente potestativa y esto se ¢
se comprende; la cosa tiene

111 [lﬂ 'i”ll' 51 -,.
x ,bl canviene '11 us

€ O pare = e 3 }
""“I‘]':l(. (E = il ld'd Ll |IU~ fn(.a Clllllpladd‘ . €

OF 0O p lt‘{]e reores 3 !
‘ s tbfal‘ln :"II Ve iﬁ(l I 1 Se t! dtrl lle

3 = " H( 3 )

u }.—.ll 'LIJ, e 1 l?it;i). (f& 8d [)t"] Sl ]a. COSs ) &U e ("‘IO !\ (0] ‘f"' . a-
B0 (g sontes =y i E DSa conviene (' 10;

i ' ; ) n:e

I.::..] lit *\[di 1011 1‘-3 l}bl‘l{“.‘!‘ dt.‘l'](]t'“. (3) LH‘\\ Pa['tg—l‘, lp -
(h « S1I dlll!} (& 1 wiar { .4 [& e l\‘ aso rl"{ ()U”-
. ('id 3 \t![ ]n [ [” C Jllt-l"ﬂl‘l 2 I] o en I A8 l
VeI Il f'a“'l}”a l"l 'I tt > el ( 1IFAC : l)\[(lf rl' ll

Ll e I ll!'&]tza l 2

. ; I 3 «()|||! a I‘)r 110 ests It
- 3 enue L' -k()] iI --iail&l' h'ibr]‘;‘l mas b.l. l :
{- i[l() t—‘ l ver ‘] ( F S0l¢ O €» 3 o il
d(, velntla (.l“e Ve ltta. ':4) |

1 Besap g‘h; 4 d
e Julic 35

16:;3{,)2‘ e yH] ';l 10 de 1852 (4 1862) v 13 de Enero de 1863 (Dallcz
: olinet de Ssnterre. t V : |
j :‘\‘urhry ¥ Rau, t. I;/", I;Rg I:I}hﬁnﬁffxfﬁ.'%:‘tlim- L

d .:-mur»‘u-.'rr-u‘lrr‘yl g " s 106 07

8 1871 ( Pusicrisiu, 1871, '.i', ;U‘J)l." e l]’lli-l {3”!?:!“‘ Sl
. de b, TOMG 32 X1V—_ 2]

Il promesa

T

St S o "“'"""*Tu\.:.-v»%

¥

o e ol e o et St

ALY




162 DE LA VENTA
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SECCION IV.—De la donacion en pago-
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1 Poitidrs, 23 18 Junio de 1873 (Dalloz, 1874, 2, 30).
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de dinero si no no habria precio, por lo mismo tampoco ven-
ta La analogia es consagrada por ¢l Cédigo Civil. Prohibe
la venta entre esposos salvo en los tres casos previstos por el
art. 1,595; en estos tres casos hay donacién en pago; las
dos convenciones est:in puestas en la misma linea. De aqui
resulta una eonsecuencia muy importante: es la de que se de-
ben aplicar 4 la donacidén en pago los principios que rigen
la venta. Pothier aplica esta regla 4 la garantia. Si el acreedor
estd vencido por la cosa que ha recibido en pago hay una
accién contra el deudor: ;eudl es esta accién? Los romanos,
muy exactos y sutiles, la llamaban accién utile ex empto.
Esta 1o es la aceién propiamente dicha que nace de la ven-
ta, puesto que ape-ar de las analogias hay diferencias entre
la venta y la donacién en pago; pero la accién tenia el mis-
mo fundamento: la obligacidn d» garantia, y producfa los
mismos efectos. Como en derecho moderno no conocemos
las acciones ttiles, se puede decir que el acreedor pnede
promover en garantia contra el dendor y que tiene los mis-
mos derechos que 1 comprador (1)

152. Sin embargo, Pothier no identifica la donacién en
pago y la venta; sefiala muchas diferencias entre laz dos con-
veuciones. 1a donacidn en pago es translativa d- propie-
dad mientras que en el derecho antigno <l acre-dor no se
obligaha 4 tran<ferir la propiedad. Fsta definicién no exis-
t= en el derecho moderno; la venta tiene por objeto transfe-

rir la propiedad tanto como la donacién en pago; es, pues,

una nueva aualogia entre ambos hechos juridicos. Pcthier
establece una segunda diferencia que subsiste b:jo el impe.
rio del C6digo. Propone la cuestion en estos términos: Un
deudor conviene con su acreedor en que le vende un inmae-
ble por 10,000 francos cuya suma viené en compen=aciin de
semejante suma que debe, Hé aqui una venta. Si == dice
gue el deudor da 4 su acreedor una cosa en pago de la su-
1 Pothier, De la tertu, niim. 604.
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