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SECCION IV.—De la donacion en pago-

t- 0
nde analogia entre la donacién en pago
=
or el cual un deudor da una cos&
: lel pago de una

151. Hay una gra
y la venta: 1 s un acto

‘b ez (
.epta recibirla en ¥ : L
sreedor (que acep [V
e l leuna otra cosa que le es dehida.
o)

yenta; en este punto la ley ro-
nder. La cosa que €s dada en

suma de dinero 6 de a :
ta convencion se parece a la
mana dice: Dar en pago €5 ve
1a el lugar de la cosa vend e %
es dada toma el lugar del precio. a
; a debida sea una SU

pago ton

de la que
1 18 0s
analogia exisia es preciso que la ¢

1 Poitidrs, 23 18 Junio de 1873 (Dalloz, 1874, 2, 30).

1 : aga.
ida, y la suma en pis

DE LOS EFECTOS DE LA VENTA 163

de dinero si no no habria precio, por lo mismo tampoco ven-
ta La analogia es consagrada por ¢l Cédigo Civil. Prohibe
la venta entre esposos salvo en los tres casos previstos por el
art. 1,595; en estos tres casos hay donacién en pago; las
dos convenciones est:in puestas en la misma linea. De aqui
resulta una eonsecuencia muy importante: es la de que se de-
ben aplicar 4 la donacidén en pago los principios que rigen
la venta. Pothier aplica esta regla 4 la garantia. Si el acreedor
estd vencido por la cosa que ha recibido en pago hay una
accién contra el deudor: ;eudl es esta accién? Los romanos,
muy exactos y sutiles, la llamaban accién utile ex empto.
Esta 1o es la aceién propiamente dicha que nace de la ven-
ta, puesto que ape-ar de las analogias hay diferencias entre
la venta y la donacién en pago; pero la accién tenia el mis-
mo fundamento: la obligacidn d» garantia, y producfa los
mismos efectos. Como en derecho moderno no conocemos
las acciones ttiles, se puede decir que el acreedor pnede
promover en garantia contra el dendor y que tiene los mis-
mos derechos que 1 comprador (1)

152. Sin embargo, Pothier no identifica la donacién en
pago y la venta; sefiala muchas diferencias entre laz dos con-
veuciones. 1a donacidn en pago es translativa d- propie-
dad mientras que en el derecho antigno <l acre-dor no se
obligaha 4 tran<ferir la propiedad. Fsta definicién no exis-
t= en el derecho moderno; la venta tiene por objeto transfe-

rir la propiedad tanto como la donacién en pago; es, pues,

una nueva aualogia entre ambos hechos juridicos. Pcthier
establece una segunda diferencia que subsiste b:jo el impe.
rio del C6digo. Propone la cuestion en estos términos: Un
deudor conviene con su acreedor en que le vende un inmae-
ble por 10,000 francos cuya suma viené en compen=aciin de
semejante suma que debe, Hé aqui una venta. Si == dice
gue el deudor da 4 su acreedor una cosa en pago de la su-
1 Pothier, De la tertu, niim. 604.
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ma de 10,000 francos que le d-be hay donacién de pago.
Véace la diferencia entre estas dos conyenciones que al prin
cipio parecen ‘dénticas. St vo os he vendido un inmnehls
+ de 10000 francos estipulando que dicha su=

por una sum
o no os debo nada,

ma se compensard con mi denda y que y
gcuil serd mi derecho? ;Puedo repetir la cosa qgue os he
vendido? No, nuestro contrato subsiste; s6lo se encuentra
que el comprador que debia pagar su precio por via de com-
pensacién no lo ha pagado, puesto que no era acreetor, que-
da, pues, d=udor del precio; mi accién e, por consecuencia,
la accion que se deriva de la venta «n pigo d-1 precio. Es
£a aceion estd garantizada por un privilagio v el vendedor
tiene nuna aceién en resolucion. Si_ al contrario, vo os he da-
do un inmueble en pago de la suma que creia deberos, v st
recho un pago indebido; puedo, pues,

no os debo nada, he
jor la aceion de repeticion de

repetir la cosa que he pagado |
1o indebido. Esta acecién no estd provista de algiin priviles
gio; hemos dicho al tratarse de los cuasicontratos 4qué con=
diciones estd sometida la repeticion ¥ cudles son sus efee=
tos. (1)

153. Aun hay una diferencia entre la donacién en paga
v la venta. En los términos del art. 1,662 todo pacto ambi-
gno G obscuro se interpreta contra el vendedor. Esunade-
rogacién del derecho comiin, cOmo vamos 4 decirlo, y por
esto mismo es de estricta interpretacion. No se puede, pues,
extsnder la disposicién del art. 1,602 4 la donacién en pa=
go. No hay analogia, los motivos que se dan para justificat
el art. 1,602 no se aplican m4s que a la venta.

1 Pothizr, D la venfa, nin. 602, segniio por todna 1os antores modernos
(Davergior, t. [, piz. 4% ni ns. 45 y 46. Troplong, pig- 21, nim. 7).

/ prarllores obran con imprud-

CAPITULO IL
DE LAS OBLIGACIONES DEL VENDEDOR
SECCION lisposici
ON I.— Disposiciones generales.

154, El i
“Hlar 2 dice: nE
o t. 1,602 dice: uEl vendedor debe explicar cla
a lg 2 ga i d o
o > qu= 8* oblica. Todo pacto obscuro 6 ambion
: rel g ’
e [l’l a confra el V-.“nde']nr.u Esta es una di po 38 ‘0
icional que es m ifiei e
. s muy dificil de explic J
i o8 Xplicar. El vendedor es-
mc?de,.l 'zi. explicar claramente 4 lo que se obliga, ;N
O mismo con tod ; it S
‘ os aquellos que ¢
e _ S que contraen una obli-
egs : }n ualquiera? La ley supone que hay aloun e
H{‘i ‘.. -y % ; I = a ' S
; pecial en la sitnacion del vendedor Se dice i 5=
: : . e e
gne el yendedor dicta la ley de venta-
como el relator del : 5
vendedor,

ordinariamen-
Trit €3 en este sentido
ey ribunado s= expresa: o D-biendo el
e [d' lg "i a ﬂ;’.turaleza del contrato, dirieir las con
5 Gz ey e ai Viert" ex = - £ -
; J » explicarse aci
senido como un proverhio viej Ill;' ) s e
; 1ejo dice: n H: L
radores = i Y. mds I“POS cCoI-
e que locos vendedores. i Exto S e 1
3 08 Com—

ncia, que hacer. m

s : malas especul

: Speclia-
; 10 est0 no prucba que hayan sid. p :
08 vendedores, .

5

ci(}nes; I
» enratiados por

lli e 6s (& e

= Nien e qu > €SLo9 sean ]!’)"‘ (]l['- nos del contrato

e mpre ]Ih]"e d(i no ('nmprar mien =
]

pre e estd forzado 4 vender.

: tras que casi siem-
80 1escisién por cause de | _é“!nhlen Ia I-y da la_accién
& de lesitn 7
] e 1 al vendedor, no 1a da al

o= : fiiforme num 8 (L g (f resi u rg
i 3 : ! . &)y oeré, t. VY 2
e 3 1T, P g. J=). C ?l]l;ﬁi ess r(p,(} g, P&
D t 1 4 2 I -

U S S

e o p,
o e

g —
Tl i

R e

s
i

T

it




