MORALIDAD COMERCIAL
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Traudes corrientes.

N m tir - i6n. frecuentemente ex-
Jo vamos 4 repetir la enumeracion, ire ot
adulteraciones comerciales, aunque si tal o

suesta, de las _.
: ’ Jusiérs = no habian de faltarnos nuevos
jeto nos propusicramos, no hak

ejemplos: pero hay en el comercio.ofros fraudes, no tan
STe . 3

i importz allar. Tal es
observados y conocidos, que importa detallar. Tal e

nuestro objeto. e
La misma falta de conciencia que lleva a mezclar almi

- 3 e vacs v;' Clo.
doén al cacao y manteca de cerdo dla de vaca, y a co

r arseniat e
rear los dulces con cromato de plomo y arseniato de ;
T A S e - 5
bre, debe manifestarse bajo formas mas disimuladas, 12
]

-ta di ia, Si 2bsoluto, son tan fi- s
cuales, con corta diferencia, sino en ab :

nestas y numeresas como las primeras. =3
No es exacto, como miuchos suponen, que el frau

sea patrimonio exclusivo de las clases inferiores del mundo
a pa xclus

comercial: se enseforea también de las mas elevada.-:,.‘ Por |
término medio, los comerciantes que cuentan por bd;t%s'y
ladas no son mas morales que los que cueptan por v
ibras. Pueden ser imputadas a los primeros pr;'lc- .
mentird

tone
ras y por | Bt
ticas ilicitas, de todas clases ¥ formas, desde 1a
- : 5 > . o 3 o 1 enca-
venial hasta el robo directo. Predominan el dolo, el eng
i St nte Drepas

%o, de obra 6 de palabra, el fraude perfectamente pr}:}
2 SpEg S 2 B 5
rado, y todo ello, 4 veces, con el nombre de scostumbie

) )

i ro ardid encuentr 1asta abogados:
comgcrcialesy, por cuyo ardid encuentran hasta g
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Prescindiendo, pues, de los comerciantes al pormenor,
de cuya escasa moralidad todo el mundo habla, fijfémonos
en la conducta de las clases colocadas en lo mis alto de la
escala mercantil.

En los almacenes al por mayor—al menos en los de
novedades—los negocios se hacen por medio de €compra-
dores>. El almacén se divide en varios departamentos y al
frente de cada uno hay uno de estos empleados. El <com-
prador» es un sub-negociante que disfruta de cierta inde-
pendencia. Al comenzar el afio se le abre un crédito ignal
4 una parte del capital que la casa representa. Con este ca-
pital comercia. Pide 4 los duefios las mercancias que cree
que necesita para su departamento, y procura colocarlas
entre sus clientes. El balance pone de manifiesto al fin del
ano la ganancia obtenida sobre el capital que manejara, y
segtn el resultado, se le conserva y aun aumenta el sueldo
6 se prescinde de sus servicios.

En tales circunstancias es dificil concebir Ia posibilidad
de actos inmorales; sin embargo, nos consta por informes
de autoridad indiscutible que los compradores general-
mente sobornan y son sobornados. Es prdctica corriente y
sobre-entendida entre ellos y las personas con que negocian,
la de hacer regalos, como mediode adquirir clientela. Ex-
tienden sus relaciones con los comerciantes al por menor
con banquetes, agasajos y favores, y ellos mismos son es-
timulados en sus compras por medios semejantes. Puede
presumirse que el propio interés los confendrd en uno v
Olro caso, pero en aparicncia ningiin verdadero sacrificio
impone el empleo de tales alicientes. Cuando, como con

frecuencia ocurre, hay muchos fabricantes que producen
articulos de la misma calidad y precio, 6 varios comprado-
res entre cuyas proposiciones hay corta diferencia, no exis-
te ningtin motivo para inclinarse al uno mds bien que al
otro: en estos casos, decide la eleccién la expectativa de
un provecho imediato. De todos modos, cualquiera que
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sea la causa, se nos responde de la realidad del hecho,
tanto en Londres como en provincias. Los compradores se
hacen tratar 4 cuerpo de rey por los fabricantes durante
muchos dias consecutivos, y & cada momento s¢ les obse-
quia con caza, pavos, docenas de botellas de vino, efc., a
veces reciben dinero contante; otras billetes de banco, y con
mas frecuencia, un tanto proporcional del importe de las
compras, en forma de descuento sobre €l precio.

El predominio—la universalidad podriamos decir—de
este sistema, se prueba con el ejemplo de un fabricante
que, 4 pesar de la repugnancia que le inspiraba, fenia que
<ometerse 4 él. Dicho comerciante nos confeso que, en to-
das sus transacciones habfa ese pecado original.... «Todos
los compradores con quienes negocio —nos decia—esperan
una recompensa bajo una 1 otra forma. Algunos quieren
que el regalo sea disimulado; ofros prescinden de la for-
ma. Hay quien, si se le ofrece dinero, contesta johl jamas;
sin embargo, acepta sin reparo €osas quc tienen el mismo
valor. A su vez mi amigo X, que me ha prometido hacerme
un gran pedido para la estacion presente, espera, lo s€ muy
bien, un descuento de un I por 100, 4 cobrar en el momen-
to. Esto es inevitable. Podria citar los nombres de muchos
compradores que me miran de reojo y nunca sc han fijado

en mis mercancias: no ignoro @ qué obedece su conducta;

es que no he comprado su proteccion.y Nuestro informan-
te invocd el testimonio de
declaré que en Londres el mal era
4 el sistema y tal es la avi-

ofra persona, también del co-

mercio, y esta tiltima
irremediable. Tan extendido est
dez de algunos compradores que el fabricante pierde gran
parte de los beneficios y llega 4 preguntarse si no seria
lientes. Después se repite la misma his-

mejor perder tales ¢
al por menor, pa:

toria entre compradores y comerciantes
sando 4 ser sobornadores los que fueron antes sobornados:

Uno de éstos, que recibia regalos de continuo, dirigiéndo-

se al fabricante, cuyas palabras hemos trascrito, decia:
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d{,e cﬁ]ado d fulano (y citaba 4 un sastre célebre) libras
gjas libras: hoy creo que ya es mio.» Quejibase ensegu‘idz
b;;;z-e su casa no le entregaba nada para estos desem-
depiiiflr::c::;]d}idd compradm:,l que es jefe absoluto de su
parta , hay muchos auxiliares que tratan con los
comerciantes al por menor, como los dependientes de &s-
tos tratan con el publico en general. Estos auxiliares de
un rango superiot, trabajando en las mismas circunstancias
que los mds inferiores en categorfa, son tan poco escru )u--
losos como ellos. Expuestos 4 verse despedidos tan ')1‘10
to camo dejan de hacer buenas ventas: sn:lbiend(‘) en stllel Iﬂ
y consideracidn 4 medida que colocan mayor c:mtic‘iad (clz
m,crcancias 4 buen precio; y viendo que, lejos de repren-
derse?e's las tretas que emplean, por censurables que Se"n
son objeto de aplauso y elogio, alardean estos jé;,'cncs ﬂ] -,
una desmoralizacidn apenas creible. .o sabemos por fl!c
gunos que han pertenecido 4 esa clase: jamds son ‘sixz:cen; E
go hablan casi una palabra de verdad, y sus artimafias ’S-
fian desde el embuste grosero hasta los actos del( j "a.
finado maquiavelismo. ‘ o
C.xtcmos algunos ejemplos. Cuando se trata con un co-
merciante al por menor, es prdctica constante reservarse
Ic? que se sepa acerca de la indole del negocio 4 que se de-
dica y .engaﬁm‘lc en los articulos que menos conoce. Si tie-
ne l:% tienda en un barrio donde se venden géneros d:e cali-
dad mfcriox.‘ (hecho de que el empleado se a:eﬂum}_ se con-
cluye, efx vista de que hace un pedido reIatinmer{tc esca-
5o de géneros superiores, que es mal juez en ellos, y se sa-
ca todo el partido posible de su ignorancia. T:u,n’hién‘cs
costumbre presentar las muestras de paiios, de sedas, efc
en tal orden, que la percepcidn se extravie. Como Ct;and;
se prueban diversos manjares 6 diferentes vinos, después
de un sabor fuerte, el paladar no aprecia otro rr;:is dLeIIic&
do, asi también una excitacion encrgica va seguida de cier-
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to adormecimiento, cualquiera que sea el sentido de que
se trate. Esto ocurre no sélo con la vista, al apreciar los
colores, sino tambien con el tacto, segiin nos decia un co
merciante, al apreciar los tejidos; y los vendedores astutos
se prevalen de esta paralizacion parcial de los sentidos,
para endosar como de primera calidad, articulos de segun:
da. Otra maniobra muy comin es la de infundir la creencia
de una gran baratura. Supongamos que un sastre quiere
comprar pafios de mucho ancho. Se le propone un Fmen
negocio. Se le presentan tres piezas:.dos de buena calidad,
4 catorce pesetas la vara, por ejemplo; otra de calidad muy
inferior, 4 ocho pesetas la vara. Estas piezas han sido arne
gadas de intento ¥ sefialadas con falsos pliegues piu'a j.us-
tificar el aparente sacrificio que va 4 hacerse. Se dice
al sastre entonces que se le venden cstas piezas, que se
califican de género de averia, <en un lotes a2 p‘csctasnla
vara. Engafiado por la apariencia del sacrificio, impresio:

nado por el hecho de que las dos primeras telas tienents

realmente un precio superior al pedido,—sin fijarse en que
la calidad inferior de la tercera restablece el equilibrio —el
sastre compra por regla general, yéndose con la satisfac-
cién de haber realizado un magnifico negocio, cuando. en
rivor ha pagado las telas 4 un precio muy subido. Otra
fruhaneria mds sutil atn nos ha sido referida por una perso-
na que, estando en un almacén, hizo uso {-IC ella,' con tan
buen éxito que se le enviaban los parroquianos d queé los
demas dependientes no podfan obligar 4 comprar nada ¥
desde entonces nunca querian entenderse con ningun otro:
El secreto de nuestro hombre consistia en aparentar. ex
traordinaria sencillez y rectitud, sefialando en los primeros
negocios que hacfa los defectos de los géneros pedidos;
y cuando tenfa ganada la confianza del cliente, 1(_: h:u‘j;a to-
mar 4 precios muy elevados articulos de calidad .‘mfe';nor-.
H¢é aqui, pues, algunas de Jas maniobras mas COrTricis

L
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fios, tanto de obra como de palabra. Se espera del em-
pleado que haga todo lo necesario para asegurar Ia venta.
«Los tontos venden lo que se les pides, decia un patrén
reprochando 4 sus dependientes el no haber podido con-
vencer d cierto parroquiano & comprar una cosa distinta
de la que pedia. Y la doblez sin sombra de escripulo, que
se exige 4 los subalternos, llega 4 tal grado, que nos ha
sido descrita con palabras demasiado enérgicas para poder
ser repetidas. Nuestro informante se vié precisado & aban-
donar un almacén por no ser capaz de degradacién tan
profunda como se le imponia. <Miente usted con muy paco
aplomoy, le decia otro empleado, y jesto como un re-
prochel
Como los dependientes menos escrupulosos $on los
que obtienen mds resultado, ascienden antes 4 puestos
mds lucrativos y son los que mds probabilidades tienen de
establecerse por su cuenta: puede inferirse de esto que Ia
moralidad de los jefes de establecimicnto corre parejascon
la moralidad de sus subalternos. Las malversaciones ordi-
narias de las casas al por mayor, confirman esta induccion.
Los auxiliares estan sometidos, como acabamos de verlo,
duna presion que los impulsa 4 engafiar 4 los comprado-
res en la calidad; y como si esto no fuera bastante, se les
exige que los defrauden también en la cantidad, debiendo
advertir que no se trata de actos aislados € individuales,
sino de un sistema perfectamente organizado, del cual es
responsable la casa misma. Es uso casi universal el fabri-
car piezas © tenetlas fabricadas, de longitud inferior 4 Ia
que se apuncia. Una pieza de calicot de 36 varas nomina-
les, no da nunca mds de 31y se sobre-entiende en el comer-
cio que esta es en efecto su medida. Y el gran nimero de
frandes que esta costumbre implica—las diminuciones su-
cesivas de longitud, introducidas una 4 una por algiin ieo-

fito en la categorfa de los picaros, al que después imitaran
sus competidores—va en progresién crecicnte, donde ‘des-
: it

S
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de el primer momento no se corrigio el abuso. En los arti-
culos que se venden por pequefias piezas, 6 en grupos, Sen
paquetes, 6 bajo cualquiera otra forma que excluye que se
comprucbe la cantidad en el momento de la venta, hay
siempre alguna falta. Los cordones de seda de seis cuartas
6 sea de cincuenta y cuatro pulgadas, nunca exceden de
cuatro cuartas, 6 treinta y seis pulgadas. Los cordones de
hilo y algoddn se vendian antes por gruesas, contenienda
cada una doce madejas de doce varas cada una, pEro en
estas madejas las hay ahora de todas las longitudes, desde
ocho varas hasta cinco; lo comin es que tenga seis: pof
lo tanto, la gruesa que antes tenia 144 varas, queda reduci-
da en ciertos casos 4 sesenta. El fraude se practica en el
ancho lo mismo que en el largo. Los cordones francesesde
algodén, pot ejemplo (franceses solo en el nombre), se
hacen de diversos anchos, que se numeran 5, 7, 9, I, etc,
indicando cada mimero el ntmero de hilos que el ancho
debetia contener, pero que no contiene. A los que tienen
cinco se les marca con el nimero 7; 4 los de siete con el g,
y asf sucesivamente. De tres muestras de diferentes casas

que nos ensefiaba la persona a quien pedimos informes

acerca de esto, solo una tenia el ancho debido. Por igual
manera, las franjas que se venden plegadas sobre un car
tén, tienen frecuentemente dos pulgadas de ancho en la ex
tremidad expuesta 4 la vista, y van disminuyendo hasta
no tener mds que una en el otro cabo, 6 las veinte prime-
ras varas son buenas, y el resto, ocultas bajo éstas, malas:
Nadie se a\:-'er;_';iien_za de cometer estos fraudes; se conside:
ran como parte del negocio. Yo mismo he visto en el libro
de pedidos de un comisionista los detalles de una orden,
especificando las longitudes reales de los articulos, y las
longitudes muchos mayores que era preciso poner en las
etiquetas: y un fabricante nos ha dicho que se le pide que
fabrique cordones de quince varas de largo y ponerles Ia
etiqueta: ¢garantidos por diez y ocho varass; cuando se
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niega‘ a cometer esta falsedad, se le devuelve el articulo v
lo mas que puede conseguir es que se le admita sin etiqueta.
No debe suponerse que en sus relaciones con los fa-
b_ricantes, estos grandes almacenes hayan adoptado un ¢6-
digo de moral distinto del que regula sus relaciones con
los comerciantes al por menor. Los hechos prueban que
1o hay diferencia entre un caso y otro. Asi, por ejemplo
tal comprador toma frecuentemente en una fibrica un:;.
cani.idad pequenia de un género nuevo, obtenido 4 fuerza
de t.:empo y de dinero, € inmediatamente lo lleva 4 otro
{abricmfte para que lo imite. Algunos compradores hacen
sus pedidos verbalmente, para negarse 4 recibirlos si asf
les g}alacc; se nos ha referido el caso de un fabricante que
: ' : se bajo firma: no lo consiguio.
De otras practicas inmorales, comunes en los almace-
nes, son responsables, 4 lo que presumo, los jefes de es-
tos establecimicntos. Fabricantes en pequefio que dispo-
nen deun capital insuficiente y en épocas de poca \-'m;nta
1o pueden hacer frente d sus compromisos, seven con fre-
cuencia en la dura necesidad de colocarse bajo Ia depen-
dencia de los grandes almacenes con los cuales nesocian:
desde este instante se les explota cruelmente. Un faTJrican-
tt? que asf-se entrega a otro tiene que vender sus existen-
cias acumuladas con el quebranto de un 30 6 un 40 por
100, o pignoratlas, y convertido el segundo en acreedor
hipotecario del primero, pocas esperanzas dg salvacién
quedan 4 ¢ste, que debe satisfacer todas las exigencias de
aquél y camina casi seguramente 4 su perdicién.bEs lIo que
ocurre en el comercio de sederfas especialmente. Un co-
merlciante al por mayor en este articulo me ha dicho que
habfa asistido 4 la rufa de gran nimero de muchos cole-
gas suyos mads modestos. «Puede dejdrseles vivir durante
algiin tiempo—decia—como el gato deja vivir al ratén
pero estan seguros de ser al fin devorados.s Y podemo;
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dar fé 4 estas palabras con tanto mayor motivo cuanto
que hemos visto en provincias que algunos curtidores ob-
servan la misma conducta con los fabricantes de calzado
que cuentan con corfos recursos, y no €s otra la manera
como se conducen algunos traficantes en lupulo y cebada
con los cerveceros menos pudientes. Se lee en los libros
que en ¢l Indostdn, cuando Ia cosecha es escasa, los 7jois
acuden 4 los Judios en busca de simientes, y que una vez
en las garras de éstos, su pérdida es inevitable. Parece que
en nuestro mundo comercial hay casos analogos.

De otra clase de comercio al por mayor—el depropot
cionar 4 los especieros articulos coloniales'y extranjeros—
podemos decir que, si como consecuencia de la indole de
estos géneros, las malas practicas son en ¢l menos nunme-
rosas y variadas, no obstante, existen y corren parejas con
Jas anteriores. A menos que se suponga que el azdcar y las
especias sonr antisépticos, en lo moral como en lo fisico,

ebe sospecharse que los almacenistas incurrirdn agui en
icuales engaflos y fraudes, adaptandolos a la naturaleza
del articulo. Y 1a verdad es que estafan al comerciante al
por menor, sea en la calidad, sea en la cantidad. Las des-
ctipciones que hacen de sus mercancias son generalmente
falaces. Las muestras que envian 4 sus clientes son de se
“gunda calidad, figurando como de primera. Los viajantes
y comisionistas se dan las mejores trazas para ayudar al
engano; y como el especiero no tenga und inteligencia
muy clara y extensos conocimientos, sera defraudado en
mds 6 enmenos. A veces, no hay habilidad capaz de sal:
varle. Hay fraudes que se han introducido poco 4 poco,
revistiendo el eardeter de costumbres comerciales, y el es-
peciero tiene que someterse d ellos. Asi ocurre, por ejen-
plo, en el trafico del azicar, tanto en lo que sc refiere ila
calidad como al peso.

Hé aqui la historia del abuse. Al principio, €l descuen-

to por tara en cada barril era el 14 por 100 del peso bru-
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ase el 12 por 100 del §

t Acipeaon -2 peso
total, el especiero se beneficiaba enun 2 por 100. Gradual
mente, el barril ha ido dism =

to. Siendo el peso real del emb

inuyendo en capacidad
: y au-
mentando en peso, hasta el punto de ser hoy éste el 17 por

100 del peso total, y como sigue suponiéndose que no

excede del 14, resulta para el comprador una pérdida de
oo 3 por 100. Respecto 4 la calidad del azticar, el dolo co :
siste en presentar muestras de la mejor parte del barril Fn-
el trayecto desde Jamdica v otfra patte, el azic i
If:nta desecacion. EI mélote, que siempre existe en mayor
0 menor cantidad, se filtra desde Ia parte superior lc'yt

el fondo, que técnicamente se llama el <pi€», y a 1(}5:{
lazt’nc;lr presenta un color oscuro y es de muiy }p(;c?‘)mv;
or. La cantidad de mélote varia mucho v ¢l especiero

ar sufre una

e recihe
que recibe una muestra falsa debe adivinarla: frecuente
mente, se queda muy por bajo al hacer el aprecio. La
e e S i y . -
carta sigutente, copiada del Public Ledgzer de 20 de Oct
ger de 2 Octu-

bre de 1858, exg : i ‘
)\_ }q al : 1 o . A -
58, expone las quejas mds graves de que hemos

habl: asta : z j
b.lddg)l l'mm:} ahora, quejas que han producido cierta
excitacion. He¢ aqui la carta:

«A los comerciantes al por menor del Reino-Unido: (1)

Senores: Es 1 O L e
perores: Es tiempo de promover una revision de las taras de t
£ L] 5 i = 0=

ntizan que los males del
: >
Dometemos 4 vuestra eon-

d‘os los azticares en bruto. Tios hechos pate
sistema actual se agrayan por Lluu_lleuio;:,..
szrh‘sm(:idn un caso escogido entre veinte. El30 de Aeos 5

recibimos fres barriles de las Barbadas, marea VTC-% i

k

TARAS DE FACTURA

N.o—Quint.—Cunartos de quintal.—Lib.—Lib,

1 14 6 (en polvo)
7

1
___1_. . 21
+ 20

) - A H .
L 05 ADUSOS deseritos en esta i diados, segon
E‘ busos d gta carta han sido Y& Teme s Begu
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TARAS COMPROBADAS
N.o—Quint.—Coartos de guintal.—Lib.
B 2

3 20

3 ¢

3 T=yne
3 a0
3 =

Reclamamos 2 Lib. 1 8. 3 p.: el remitente nos dijo no podia aten-
acls 52 Lib. 18. 87

4 dedueir

dernos. . e
Tenemos que lachar contra otro abuso, y eslamanersa de p

sentar las muestras do los aziicares brxufos. Tios z-plés;.» se ﬂnl(,h::ﬁ;
Ti0s hechos pruehan que en esta Lcampn%-adjx o ”:u”_mfb ‘{-.l:i‘-el;l e
de las Barbadas hay por término medio 5 :31111:1‘.}1@ :L .1 n, Hi“; c
uno. Nosofros hemos devuelto algnno donde lasﬂn‘a 10 lrllﬁm \e ,na
que hace subiren 5 s. el precio de las muestras. Se nos dijo qu

a podiamog reclamanr. : : ‘
% 1%:?:?1‘:3'5 causas son bastantes para n‘rmn,mr’u .cte:?tc-.uar:‘:qﬁz
hombres gue trabajan sin descanso, y [ll‘}.'Ll.lnal‘:‘iI-l & mimn}m;;mus
menos que no wWmemos el asunfo por nuestra eh-t:nli-s_m_. ’(‘J: (1011!3 ﬁ;}nor.
para quenniéndonos procuremos obiener una revision P
tanf‘;c;mos. gefiores, Vuesiros ser\-idorgs obe-:ﬁente?s ]

WALEER Y STAINEZ.D

Aun nos queda que exponer ot.ro método mds S;;ltlll ;‘Ie
impostura. Es la costumbre que tienen a]gullof,drc |(1;d¢1;
res de poner azicar himeda en polw? en el fon“c;‘ .e -
barricas. Antes de que éstas sean abiertas, la m“f c'rfi de
secada ha absorbido el exceso de agua que el az‘u?ur}coni
tiene, y el articulo se halla en buen estado. Cuando €

z 1 la tata

comprador, viendo que €l peso del casco excede a 114 ta ‘t

dirice reclamaciones, se le contesta: emandadnos el cascoy
o

o o A ¥ 05-
le haremos secar, y lo pesaremos despu€s, segun es ¢
tumbre en el comercios. ; ‘ 2 3

Sin detallar mds estas practicas abusivas, de las cuales

2 - . : e s

son quizas las mds graves las que quedan indicadas, nz

2 - R : = = e
fijaremos tnicamente en la redaccion de los prospectos
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estos grandes almacenes. Es uso entre muchos de ellos el
dar cuenta periddica 4 su clientela de las transacciones he-
chas y del estado presente y futuro aspecto probable del
mercado. Estos documentos se comprueban mutuamente,
por manera que no se separan mucho de la verdad: sin em-
bargo, no hay que ereer que las indicaciones sean absolu
tamente leales. Sus autores, interesados Ia mayor parte de
las veces en el movimiento de los precios de los articulos 4
que tales prospeectos se contraen, se dejan influir por sus
miras egoistas al trazar la marcha probable de los nego-
cios: L.os comerciantes al por menor, algo-avisados, se po-
fen en guardia con razén. Uno de ellos que ejerce su pro-
fesion con mucho provecho y tino en provincias, nos decia:
¢regla general, tiro al fuego las circularesy. Que esta con-
ditcta era en cierto modo razona ole, se comprende con
solo ver como se expresan otros comerciantes. Hemos
oido las mismas quejas 4 dos mercaderes de cu 2r0S, Uno
de provincias v otro de Londres, acerca de las circulares
temitidas por las casas de su especialidad, circulares bue-
Has no mds que para inducir 4 error. No se consigna en
ellas ninguna noticia inexacta, pero dejan que se forme
una idea falsa de las cosas prescindiendo de hechos que
deberian notar.

Como gjemplo de la moralidad de los fabricantes, nos
limitaremos 4 una clase, a'la clase de los fabricantes de
sederias: y para proceder con orden. lo mejor serd que
Sigamos 4 la seda 4 través de sus diferentes estados, desde
el momento de su importacion, hasta el de hallarse prepa-
rada para su inmediato uso. Los paquetes de seda que lle-
gan del extranjero y cuyo peso se aumenta frecuentemente,
et dafio del comprador, con la adicién de casquijo; guija-
I10s 0 rollos de hilos de cobre, se venden en publica licita-
€ion. Hacen la compra por cuenta de los comerciantes en
seda <corredores juramentados », ¥ ¢s regla que estos co-
fredores se cifian 4 sus funciones de agentes intermedia-

9
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fios. Sin embargo, sabemos por un l!'.’a’b;'fji:i‘;Wecumn =
nudo, y con conocimiento dcJl:)idnf.t‘;x;udﬂ ;maL e
dicho articulo, dircct’ameﬂ’tﬂ "T ‘s_uﬂ‘v”d movimiento de los
con.lo que st 'mt?!’t:&‘» Pﬁ_’)i?l:;}:d T:i:i)mo :i;;'C;lttts. Consigna-
pi.ec.lOstpi?{i}t{]i:u(‘z;ii z:ptt}nmi; general; pero no garantiza-
mos estc 224
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se echa mano del azicar. Por un medio U otro, se hace que
los hilos absorban tanta cantidad de Ia sustancia. emplea-
da como sea necesario para que tengan el peso debido.
Todos los torcedores se ven forzados 4 sucumbir 4 este
sistema, y algunos lo extreman para ocultar su negligen-
cia 6 alguna falta mas grave.

La operacién inmediata 4 que se somete la seda es la
del tinte. Los fraudes aquf son también cronicos y gene-
rales. Antes, segtin nos ha dicho un cordonero, el fraude
mds importante consistia en aumentar el peso con agua.
Las madejas, devueltas por el tintorero, estaban secas al
pdrecer, pero eontenian bastante humedad para compensar
la parte que habfa sido sustraida, Fué menester tomar pre-
cauciones para evitar las pérdidas de esta clase. Pero des-
pues se ha ideado un modo de defraudar al comerciante
que deja muy atrds al anterior: consiste en el uso de tintes
muy pesados. Los detalles que sigien nos hansido comu-
nicados por un torcedor. Hard como unos treinta y cinco
anios, nos ha dicho, que este sistema se halla en uso. An-
tes la seda perdia gran parte de sy peso en la caldera. Se
sabe que las fibrillas de la seda estan cubiertas, al salir del
capullo, de un barniz soluble en agua hirviendo. En la cal-
dera, disnélvese este barniz, cuyo peso no baja del 25 por
100 del total dela seda, y €sta se torna mucho mds ligera.
Por tal manera que al principio por cada diez y seis onzas
de seda. enviadas al tintorero, este sélo devolvia dace. En
eltrascurso de los anes, sin embargo, merced aluso de tintes
pesados, los hechos se han invertido. La seda ahora gana
€0 DEeso, 4 Veces en propotcién apenas creible. Septin la
Ptactica seguida, el fintorero entregade doce 4 catorce on-
435 por cada libra de seda. Pero Ia seda, lejos de perder
cuatro onzas de peso por libra hay ocasiones en que gana
ihasta veinticuatro! iEn vez de hacerse un 25 por 100 mas
ligera, se hace un 130 por 100 mds pesadal {Se le ha au-
mentado el peso con un 173 por 100 de materias extrafiasl
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dos estan expuestos de continuo 4 Ia tentacion de adoptar
los procedimientos reprobables puestos en uso por sus €os
legas. Cuanto mayor es el nimero de los que ceden, tanfo
més general y familiar se hace el fraude, y tanto mas difi-
il es el resistir 1a influencia del ejemplo. La presion de la
competencia es cada vez mayor. Loos comerciantes honra-
dos sostienen una batalla muy desigual, privades como
estan de una de las fuentes de ingreso de sus competido-
res. 'Y al cabo apenas les queda otro recurso que seguir 4
los demas.— Tomemos, por ejemplo, lo que ha ocurrido
en el comercio de velas. Como nadie ignora, las velas co-
munes se venden en paquetes que deben pesar uha libra.
Al principio, el peso real correspondia al nominal. Pero
hoy el primero es inferior al segundo en onza. y media 0
dos onzas —hay & veces una diferencia entre ambos de un
12 y medio por 100.

Ahora bien, si un fabricante de velas honrado las ofrece 4
6 s, por ejemplo, 1a libra, se le contesta: «joh! las tencoios
a5s,8p—5 Pero las mias, replica el fabricante, tienen
el peso debido.— «Qué me importa? objeta el otro; una
libra.de velas es una libra de velas; mis clientes compran
por paquetesy no se curan de la diferencia que haya ente
los de usted y los de otro cualquiera.> Y el fabricante
honrado, recibido en todas partes con las mismas palabras,
ve que tiene que ofrecer velas sin el peso supuesto O
abandonar el negocio. Citenmos ofro caso que, como el am
terior. nos ha sido referido por quien no tuvo mas remedio
que sucumbir. Se trata de un fabricante de tejidos eldsticos,
que hoy fanto se usan.
de Londres, con la cual tenia muchos negocios, una mues:

Dicho fabricante recibio de una casa

tra de eldsticos fabricados por oira cdsa, ¥ Ia pregunta st

guiente: ¢;Puede usted hacernos esto 4.... la varad» (dando
un precio muy inferior al que ¢l los vendia); y se le dejaba
entender que, en caso negativo, se acudirfa 4 otra parte. El

abricante deshild la muestra (nos la ensefiaba), y vid
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que nmuchos hilos eran de a0
= s eran de algoddn y no de seda. Puso el
echo e imic it
0 en conocimiento de los remitentes, manifestandoles
11 roba et e :
que con esta sustitucion, les podria complacer, proposicié
quefué aceptada, Vid que d ST ' - n
S p En jue de no obrar asf, perderfa buena
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C‘!ll.‘k.b no, mds adelante tendrfa que ceder, pues los demds
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Tt ‘ penarian en ofrecer los géne-
S conigual rebaja, y entonces estando él solo para ve
o ¢l ar; n-

= y
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e
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18]
or muy dura que la afirmacién sea, hay que recono

cer su exactitud; los que resisten 4 estas corrupciones

r::cn frecuentemente 4 surufna: 4 veces la uiebv‘ﬂ. -‘h 'Con

vitable. No decimos esto simplemente Con(ll' . l”‘LS m?’

manifiesta de la situacién que he ‘ e ‘IJ' Conbtcu'encm
jie hemos descrito: o afirma-

mos con la garantia de ¢
on la garantia de ejemplos que nos han sido facilita
1 A =) 14 d At

Un comerciante en pafios (n i
1 erciante en pafos (nos ha referido el suceso

ShataBreAT s B \
una persona dela casa),

T
Qos5.

e T 1 '_( g - 3 3 5
A e no quiso dejar su congiencia 4
@ puerta de la tienda, rehusé entreparse 4 los fraud
50 entregarse a los fraudes co-
tes en el comercio. No atribuia 4 <
g Nercto. No atribuia 4 sus géneros calidad
SUPCTIOr d id \"\_Z."(i{l(iciﬂ’. 1o queria decir
i : jucria decir que sus modelos
Eraf nueves cuando precedian del af 5
rart ‘0 procedian del afio anterior: se negal
a afirmar la persistencia de | e
persistencia de los colores fugitivos. Con es
huia de los engafios y dolos, famili e
gahos y dolos, familiares 4 sus competidores:
por consecuencia de ello, de di : S
e Iencia de ello, de dizven dia le faltaba la venta
de algungs articilos gue los demas vendian 3 ‘
e s que los demas vendian d fucrza de em-
Istes, y su‘comercio fug€ de mal en peor, hasta quebr
por dos veces. e

¥, en opiniéa de nuestro i

’ : pinioil de nuestro informant auso

mids perjuicios con sus guiebras gue Iz f01ilmu'£’ =

e quiebras que las que hubiera irro-

alC etien fa = 3 1
ge '\':T,-o.m.t.u,m).u a las practicas habituales.
V.ease, pues, cu: nplicad: 10
= €, plies, cudn complicada es la cuestion y lo dificil
s o5 apreciar la calnabilidad d -
s apreciar la calpabilidad del comerciante. Frecuente

. i S

e AT




e ————

B AR

136 Esrupios PoriTicos ¥ Sact.qm:s

mente—cuasi siempre—tiene éste que elegir entre dos ma-
les. Supongamos que ha tratado de ejercer su profeﬁié?
con extricta integridad, que no ha vendido sino hucno.s arti-
culos, que ha dado la medida exacta. Otros comerciantes
adulteran los articulos 6 recurren 4 otros frandes, con lo
que pueden vender en mejores condiciones, al parecer; Ia
clientela del comerciante honrado, no apreciando debida-
mente la superioridad, en calidad 6 cantidad, de los géneros
que expende, y atraidos por la aparente baratura de los
vendidos en otras tiendas, le abandonan. Una mirada que
dirige 4 los libros le comprueba el hecho zﬂa:.‘m:\:xtc;' 103
ingresos seran bien pronto insuficientes para atender a los
compromisos adquiridos y sostencr a la familia, que aumen-
ta. ;Qué hacer? ;Dcbe seguir observando la’ misma c.tin-
ducta, declararse en quiebra, imponer pérdidas de consnue:
acién 4 sus acreedores y ponerse ¢l y poner d su mujer, 4
sus hijos, en medio de la calle: :0 debe imitar 4 sus compe
tidores, echar mano de los mismos artificios y ofrecer a sus
clientes iguales ilusorias ventajast Lo tltimo parece, no
<410 lo mas favorable para €l, si que también lo mas fayo-
rable para los demas. Por otra parte, asi obran gentes que
se considera como respetables. ;A qué arruinarse y sumit
4 sufamilia en la miseria por querer ser mds honrado que

sus vecinost Har4 lo que ellos hacen.

Tal es la posicidn del comereiante: tal es el razona
miento con que se justifica 4 si mismo; y habria crueldad
en juzgarlo severamente. Sin duda no siempre se trata de
caso idéntico. Hay negocios en los cuales Ia concurrens
a misma excusa

un
: : e Sellos i
cia es menos activa, y enellosmo hay 1

para entregarse al dole; pero entonces tambien son menos

frecuentes los fraudes. Muchos comerctantes se T‘l::&t‘l C|e.1
fivos sin

. R AL T 1
do una clientela que les asegura beneficios post
descender 4 estas pequeiias bribonadas; si caen en ellas,
no tienen la menor defensa. También hey gentes,—por 1€

WS i or la necesi-
gla general, arrastradas por la avaricia, no poria neces

i
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dad—que introducen estas alteraciones y fraudes: sobre
ellas recae nuestra indignacién mas severa; en primer t€r-
mino, porque son culpables sin poder invocar ninguna ex-
cusa, y en segundo lugar, porque arrastran con su ejemplo
dlos demds. Sin embargo, podemos prescindir de esta
clase de personas, relativamente POCO numerosa: y respec-
fo 4 la masa de comerciantes, merece, en nucstro con:cep-
' to, ser juzgada con menos severidad de la - que podria
eicerse. Todo, arrastrados como se ven 4 | :
sisten d ceder, contribuye 4 fortalecer Ia

id

a ruina si se re-

g misma convic-
A

€ion, esto es, que las personas consagradas al comercio or

dinario, tienen que elegir una de dos cosas: & intitar 4 sus
ot otrec - sl - - it

competidores 0 abandonar el negocio. Hemos consultado

. ocupaciones y de condicion dis-

tinta, hombres naturalmente de conci

mente indignados con la degradacién en que vivian: no ha

habido mds que un grito: todos han afir

4 personas de diferentes

encia recta y visible-

: mado que es im-

posible ejercer el comercio con honradez absoluta. La opi-

nion general, expresada individualmente es :
1almente, es que el 1

I 10mbre
de escrupulosa rectitud sucumbe fatalmente.

11
Abusos del crédite,

El afio anterior se fi
EL afio anterior se ha tratado frecuentemente por la

prensa un asunto, del cual algo hemos de

52 U ‘ decir aquf: es el
telativo 4 los delitos de banca. Pode

: MOS SUPONER, COMO €3
cierto, que los hechos son familiares 4 todos y limitarnos
2 hacer algunos comentarios.

En opinién de una persona que puede juzea

g ar de estos
suntos imie e ; i
1ntos con el conoeimiento que muy poeos, los directores

de los Bancos por acciones son rara v ;
} POT acciones son rara vez culpal

E ables de un
- ST il Pii X - 9
raude directo. Prescindiendo de €xcepciones notorias, en




