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PRESENTACION

La Direccion General de Escuelas Preparatorias, se enorgullece
en presentar a ustedes sus ediciones para 1979.

Y este orgullo que expresamos, no es una simple formalidad.
Por el contrario nos satisface llevar adelante nuestro objetivo de
ofrecer al estudiante los textos preparados con el mayor esmero,
con la tecnologia educativa mas avanzada y sin intenciones de lucrar
con la ya muy castigada economia familiar .

Al presentar textos programados, con objetivos claros y preci-
sos, apoyamos también la dificil labor diaria del maestro, lo cual
también es para nosotros un logro importante.

Pero lo que mas nos llena de orgullo, es que cada vez es mayor
el equipo de intelectuales, que trasciende los muros de clases y que
se entregan con entusiasmo a la redaccion de estos textos, y convier-
ten la clase ocasional en una catedra perenne, para un ntmero ilimi-

tado de lectores, que en alguna forma se convierten tamblen en sus
alumnos.

-
e .
.,

Para estos maestros, como Max Garza Valle, en: este libro de
Economia Basica, el reconocimiento de quienes nos toca ahora’ dirigir
el viejo Colegio Civil, orgulloso no sélo de su historia, .sino de repre-
sentar la avanzada educativa del pais, a nivel medio" superlor

LIC. RAUL S. MONTOYA RETTA
DIRECTOR GENERAL DE ESCUELAS PREPARATORIAS




INTRODUCCION

Durante varios anos se ha pretendido la elaboracion de un texto
introductorio de Economia para el uso exclusivo de estudiantes de
preparatoria. Inicialmente fueron tomados y seleccionados textos
que cumplian con ciertos requisitos en cuanto al titulo y manejo
de los temas. Pero a través de la experiencia fueron derogados por
no cumplir con el objetivo del curso por analizar hechos o que esta-
ban fuera de nuestra realidad o no proporcionaban la idea integral
que se pretendia.

En la presente edicion, el autor trata de establecer un medio
que sea mas accesible para el estudiante, mediante el cual se abor-
den topicos de la Ciencia Econémica en una extension, forma y sis-
tema que relacionen de una manera mas estrecha tanto los objetivos
como la metodologia mas adecuada para este tipos de cursos.

Se pretende que el estudiante adquiera un conjunto sistemati-
zado de conocimientos que despierten su interés particular por el
estudio de los problemas y fenémenos econémicos que son producto
de la realidad econ6mica en que se desenvuelve. Para conseguir un
resultado éptimo del alumno debera continuamente relacionar el ana-
lisis de estos problemas con el instrumental que le proporcionan las
demas materias de su programa de estudio y que de una u otra ma-
nera le complementaran el analisis socio-econémico de la realidad en
nuestro sistema economico.

El objetivo fundamental del texto es proveer de la terminologia
e instrumental indispensable para formalizar el comportamiento que
todo individuo debe observar frente a los problemas de orden econé-
mico. A su vez, servird de punto de partida para quien pretenda

profundizar posteriormente en el estudio abstracto pero apasionante
de la Economia.

Cabe aclarar que preferentemente se exponen ideas, definiciones,
principios y analisis econémicos, que han sido elaborados con el uso
del método cientifico y son el fruto del esfuerzo que han invertido
toda una pléyade de pensadores que han tratado de dar solucién al
problema econémico. Estas ideas que datan de un periodo anterior
a la Era Cristiana, se formalizan convirtiéndose en ciencia en el

siglo XVIII y siguen desarrollindose y perfeccionandose a través del
tiempo.




No se pretende en este texto dar soluciones a los problemas eco-
némicos a que se enfrenta un individuo o un grupo social determi-
nado; en cambio nos ayuda a comprender el problema y las causas
del mismo, para que con nuestra participacién activa implementemos
los medios mecesarios para conseguir su solucion.

En virtud de que dentro de los programas de estudio cada asig-
natura trata de absorber cada vez mas tiempo dedicado por el alum-
no, el texto se ve precisado a presentar sélo el material basico y al
minimizarlo se puede caer en una serie de inconsistencias que son
susceptibles de corregir en cursos futuros de Economia.

Para mayor efectividad en el manejo del texto se han incluido
en cada capitulo un objetivo general y objetivos especificos que ser-
viran de guia tanto al alumno como al maestro para que realicen
la parte que a cada quien corresponde con un gran ahorro de tiempo.
Asimismo, al final de cada capitulo se anotan algunos ejercicios auto-
evaluadores que serviran para indicarnos el dominio del material.

Metodologia y Evaluacion.

Para el tratamiento del texto se sugiere a los maestros la si-
guiente metodologia:

1. Tratar en varias clases el contenido de cada capitulo con la idea
de aplicar un examen parcial sobre el mismo.

. Asignar a los alumnos la lectura cuidadosa del capitulo y con-
testar cada uno de los objetivos sefialados en el mismo.

. Una vez que se han contestado por escrito los objetivos en
forma individual, proceder a la discusion de los mismos en la
clase. Debe darse lugar al anélisis de vivencias y problemas
que se observan en la vida diaria, que ademas de despertar el
interés del alumno, se establece la oportunidad de aplicar los
conocimientos y el herramental tedrico en la solucion de los
diferentes problemas que se plantean. Toda duda que haya
quedado de la lectura, debe ser perfectamente aclarada para
seguir trabajando sobre una base firme.

. Después de que los objetivos han sido discutidos y aclarados
por el maestro, se procedera a revisar las respuestas que se
dieron a los ejercicios auto-evaluadores que estan al final del
capitulo. Algunos de estos ejercicios deben ser desarrollados con
la asistencia del maestro, para no llegar a falsos resultados.

. Ahora procedemos a la evaluacion de los alumnos. Se elabora
un examen con reactivos muy objetivos que estén completa-
mente de acuerdo con los objetivos especificos sefialados y que
estén debidamente representados mediante uno o dos reactivos.
Es muy importante no defraudar al alumno preguntando sobre
tépicos que aunque el maestro considera muy importantes y
tuvo la oportunidad de discutirlos no fueron de antemano es-
tablecidos.

. Al seguir estas reglas que deben ser conocidas perfectamente
por el estudiante, es muy probable que se obtengan 6ptimos
resultados y logre promoverse al siguiente curso a la mayoria
de los alumnos.

Lic. Max. O. Garza Valle M. A.




CAPITULO 1




. Mencionar los factores que propiciaron el liberalismo econémico
y como se modifican al aplicarlos a la solucién de los problemas
del mundo real.

OBJETIVO GENERAL . Explicar cudl es el origen del Socialismo Utépico, quiénes son
algunos de sus representantes y mencionar sus ideas.

Explicar la forma en que se formaron las ideas que sirvieron de g
base a la teoria Econémica y analizar los problemas econémicos que . Citar al representante y fundador del Socialismo cientifico, su

mayor importancia recibieron a través del tiempo. obra, sus herramientas y principales ideas.

. Deducir de la lectura en qué forma se tratan y cual es la impor-
OBJETIVOS ESPECIFICOS tancia de los temas:

. Enlistar las principales ideas que sobre temas econémicos ma- a) Esclavitud. f) Justicia conmutativa y distributiva.
nejaron: b) Propiedad privada. g) Division del trabajo.

c¢) Trabajo. h) Valor.
a) Jenofonte d) Agricultura. i) Precio.
b) Platén e) Trabajo. j) Plusvalia.

c) Aristételes

. Mencionar la disciplina que mayor importancia recibi6 durante
la edad media, quiénes eran los personajes mas cultos y todo ello
qué influencia ejerce sobre el pensamiento socio-economico, de
la época.

. Explicar cual fue la teoria principal de la Escuela Mercantilista
en Europa, cuales fueron sus principales ideas y cudles eran las
caracteristicas de la poblacién en esa época.

. Describir la importancia de la Escuela Fisiocratica. En qué con-
diciones se desenvuelve y cuéiles fueron sus representantes e ideas
mas importantes.

. Definir el liberalismo econémico puro y citar sus instituciones
que conducen a la competencia perfecta. Cuales son sus repre-
sentantes e ideas mas importantes.

. Mencionar las ideas méas importantes de cada uno de los pensa-
dores de la Escuela Clasica sobre las teorias de la produccién
y la distribucién, asi como sus ideas sobre la importancia de
las actividades econémicas y el valor.




CAPITULO I

EVOLUCION DEL PENSAMIENTO ECONOMICO

La finalidad de este capitulo es dar a conocer la forma en que
tuvieron origen muchos de los conceptos y teorias que forman parte
actualmente de la ciencia econémica. Los fenémenos econémicos que
se presentaron en cada una de las épocas histéricas fueron motivo
de una especial observacién por parte de aquellos que buscaban dar
una explicacion a dichos fenémenos, tratando de encontrar su origen
y los efectos que traian consigo. Todas las personas que en una u
otra forma expresaron alguna idea sobre problemas econémicos, se
vieron fuertemente influenciadas por las condiciones sociales, cultu-
rales y politicas de su época; asi como por el grado de desarrollo
alcanzado en su sistema de producci6n; la magnitud de los problemas
relacionados con el trabajo, agricultura, salarios, etc., determiné que
las personas interesadas en el buen funcionamiento y progreso de
la sociedad, los analizaran, logrando con ello dar origen a conceptos
y teorias que a través del tiempo evolucionan y explican cada vez
en forma maés correcta y aceptable los fenomenos econémicos.

Dividiremos el estudio de la evolucién del pensamiento econd-
mico en las siguientes etapas que se consideran las mas representa-
tivas.

— Pensamiento Econémico de los Griegos.

— Edad Media.

— Feudalismo.

— Mercantilismo.

— Sintesis del pensamiento econémico hasta el siglo XVIIL

— Circunstancias que propiciaron las teorias econémicas del Si-

glo XVIII.

— Liberalismo econémico y Escuela Cléisica.

— Socialismo Utédpico.

— Socialismo Cientifico.

1.1 Pensamiento Econémico de los Griegos

Los primeros temas econémicos de que se tiene conocimiento
no fueron elaborados en forma cientifica. Los conocemos a través de
costumbres y leyes de la época o bien expresados en forma acciden-
tal en obras diversas. Los temas que llevaban implicitas ideas eco-
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nomicas eran aquellos que se referian a la propiedad, al cultivo de
la tierra, la reglamentacion del trabajo y salarios, etc.

Las aportaciones econdomicas de la antigiiedad pretendian expli-
car la mayoria de los fenémenos econémicos de aquel tiempo; las
cuestiones econémicas estaban ligadas a la filosofia, ética, religion
y derecho; ya que en la antigiiedad muy a menudo la actividad del
hombre estaba reglamentada por el clero o las leyes de algin Mo-
narca.

Los griegos son los que ocupan un lugar preponderante en el pen-
samiento econémico antiguo, ya que describen los fenémenos econé-
micos a través de sus obras, bajo principios politicos y morales.
Identifican a la economia (oikos, casa y nomos, ley) como la admi-
nistracion del hogar, y ese concepto es suficiente para sus analisis,
asi como para estudiar la naturaleza y las necesidades econémicas,
ya que la sociedad tipica de aquel tiempo estaba formada por uni-
dades familiares que eran a la vez productoras y consumidoras.

Antes de Platén y Aristoteles, Jenofonte escribié varios ensayos
titulados “Oeconomicus”,l/ elogia a la agricultura, reconociendo a la
naturaleza como fuente de toda produccion y al trabajo agricola co-
mo una ocupaciéon saludable. Era' partidario de la esclavitud pero
insistia en que debia practicarse humanamente. La riqueza la analiza
con base a las necesidades y la define como el exceso de bienes so-
bre las necesidades. En ofro de sus ensayos titulado: “Procedimien-
tos y medios para aumentar la riqueza’,2/ expone sus ideas sobre la
division del trabajo, de la hacienda putblica y dice que los precios son
determinados por la oferta y la demanda.

Platén expone algunos temas econémicos en su libro “La Repi-
blica”; en el que manifiesta su preocupacion por desarrollar los prin-
cipios que deben regir una sociedad ideal. Defiende la. existencia del
estado colectivo frente al individual, diciendo que las ciudades-estado
surgen de las necesidades de cooperacién que deben establecerse en-
tre los individuos para subsistir y satisfacer sus necesidades. Idealiza
la justicia como la organizacion armoniosa de las partes en un todo.
Explica que las bases adecuadas de la organizacién social deben ser
la division del trabajo y la especializacion de en cada oficio. Asi, cada
persona se encarga de la produccién de algtin bien especifico, o bien
un grupo de individuos se distribuye las diferentes etapas o procesos

1/ Ferguson, John M. Historia de la Economia, p. 14.
2/ 1Ibid, p. 14.
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de produccién de un bien. Habla de la produccion al referirse a que
cada familia y ciudad-estado, deben de producir los bienes que nece-
sitan y ademas un excelente, para intercamhiar con el excedente de
otras ciudades y asi obtener una mayor variedad de bienes en cada
una de ellas. Clasifica la poblacion en tres grupos y especifica cual
es la actividad de cada uno:

Artesanos: eran todos los miembros de la sociedad que se
dedicaban a la creacién de los bienes o satisfac-
tores que en la sociedad se requerian para satis-
facer las necesidades.

Guerreros: Que se encargaban de la defensa y protececién de
los ciudadanos.

Gobernantes: Formada por hombres sabios que se encargaban
de impartir justicia y conducir acertadamente a la
sociedad.

Opinaba que no se debia confiar en las masas que por lo general
carecian de educacion.

_'Platén, con sus ideas de justicia, no consideraba sana la acumu-
lacion de capital y es aqui donde observamos la poca importancia

que se le concedia por desconocer sus funciones.

Aristoteles, discipulo de Platén, emplea un método sistematico
basado en la observacién. Atn cuando no eseribié ningan tratado
especifico sobre economia, reunié en varios obras el conocimiento
economico de su época. Cambia la interpretacién de la palabra eco-
nomia y la usa para denominar las operaciones y reglamentos de Ia
ciudad-estado, llamando a la economia doméstica, Economia Politica.
Al igual que Jenofonte, considera la esclavitud como un fenémeno
natural, ya que toda sociedad debe estar formada por dirigentes y
dirigidos. Consider6 la riqueza (cantidad de bienes o satisfactores
de que se dispone) en la sociedad no como un fin en si misma, sino
como un medio para lograr una mejor vida. Dice que es susceptible
de adquirirse por dos formas: la natural, mediante la explotacion
de los recursos brindados por la naturaleza y la antinatural, que se
adquiere mediante el intercambio y el uso del dinero. Condena la se-
gunda porque despierta el deseo de obtener ganancias mediante el
E:omercio, que enriquece a unos a expensas de otros. Es absurda esa
idea actualmente y se debe a que Aristételes estaba influenciado por
los principios morales de su época.




Atribuye a los bienes la cualidad de utilidad y es por ello por
lo que son producidos y deseados en la sociedad y al ser intercam-
biados juegan un papel muy importante, tanto el costo de produccion
del bien, como la utilidad que éste presta. Con estas ideas obser-
vamos que concede a los bienes un valor de uso, el que tienen en si
mismos o les concede una persona al usarlos en su propio consumo
y un valor de cambio o su valor en el mercado. Concede importan-
cia al dinero.como medio de intercambio ya que es una forma de
valorar los bienes, ademas de contar con otras funciones secunda-
rias como la de conservaciéon del valor y servir como patrén de pa-
gos futuros. A estas ideas tan acertadas se contrapone la referente
a la remuneracion de los préstamos ya que, segin él, no debia existir
la tasa de interés porque pensaba que el dinero no debia generar
mas dinero por si mismo. Al igual que Platon, decia que la pobla-
cion debia estar en proporcion a la extension territorial y debia
practicarse una division de ocupaciones. Respecto a la propiedad se
contrapone a Platén, al defender la propiedad individual.

Formula principios generales que debian-de guiar al individuo
en el mercado en sus transacciones diarias, llamandolos principios
de justicia conmutativa que se refiere al intercambio de unos bienes
por otros; pero como el todo es superior a las partes, los individuos
quedaban ligados celectivamente al principio de la justicia distribu-
tiva, el cual se refiere a las recompensas materiales que obtiene el
individuo en particular, mediante sus servicios (trabajo), en la crea-
cion de bienes en la sociedad. Esa recompensa estaba de acuerdo con
la contribuciéon de las personas en la sociedad o de acuerdo con la
clase social a que pertenecian.

1.2 Edad Media

Europa Occidental en la época medieval estuvo influenciada por
el cristianismo. Prevalecia la ética cristiana que influia para que
toda relacibn humana estuviera dirigida hacia la obtencién de la
salvacion del alma. Los escolasticos no concedieron importancia a
las cuestiones econémicas ya que, de acuerdo con sus patrones reli-
giosos, consideraban la vida terrenal como una preparacion para la
salvacion del alma y como la economia sélo consideraba el aspecto
material de la conducta humana, debia juzgarse de acuerdo a las
normas morales. El comercio, la industria, las ventas, los présta-
mos, etc., tenian que ser juzgados por el patron moral de la iglesia,
por lo que se consideraba a la economia como una parte de la ética.
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Por otra parte, la baja Edad Media, se caracteriza por una cre-
ciente y poderosa clase de mercaderes que contribuyé a la creacién
de las comunas citadinas, que eran organizaciones de comerciantes
y artesanos que pretendian protegerse de la nobleza del lugar. Exis-
tian una serie de ordenanzas y reglamentos en cada ciudad que pro-
hibian el trafico comercial ciertos dias de la semana en otras ciu-
dades. Estas organizaciones elaboraron acuerdos sobre precios y
salarios tendientes a controlar los precios de los articulos manufac-
turados dentro de su respectiva ciudad. Los habitantes de las ciuda-
des comenzaron a explotar las areas rurales, estableciendo contratos
para adquirir los productos agricolas a precios mas bajos de los que
pretendian cobrar los campesinos, al vender directamente sus pro-
ductos.

La Teologia, ciencia que estudia la relacién del hombre con Dios,
alcanza su maxima expresién con las obras de Santo Tomas de Aqui-
no, cuya obra mas sobresaliente fue la Summa Teol6gica, en donde
comparte con Aristételes la idea de la propiedad privada, pero insiste
en que su uso debe ser comin hasta cierto punto y establece las
bases para la existencia de un precio justo, que segin Santo Tomas,
debe estar determinado por las condiciones de oferta y demanda
prevalecientes en el mercado.

En la Edad Media los precios se establecian de acuerdo con la
costumbre. La mayoria de los bienes se producian y consumian en
el hogar y si se intercambiaban las ganancias generadas por este
medio se consideraban ilegales. Se elabora una teoria del precio
justo en la que intervenian tanto el costo de produccién del bien, co-
mo la necesidad del mismo. Las cosas tenian valor porque los hom-
bres las necesitaban para satisfacer sus necesidades, pero la cantidad
de satisfactores era muy limitada por lo que el precio se establecia
a través de la interaccién de la oferta y la demanda. Asi como el
valor de los bienes estaba en funcién de la utilidad que proporcio-
naban, los salarios de los trabajadores estaban en funcién de cierto
nivel de subsistencia, o sea aquél que sélo les permitia continuar vi-
viendo sin la posibilidad de acumular riqueza.

Se empieza a conceder importancia al trabajo como justifica-
.ci("m de los beneficios que permite obtener, asi como también, al
Inicio del comercio y la industria. Fueron los escolasticos los que
expusieron variadas ideas con relacién al interés y usaban la pala-
b}'a “usura” para denominarlo, la cual no significaba un interés exce-
SIvo como en nuestros dias, ni siquiera la recompensa del préstamo,
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sino todas las violaciones al precio justo. Méas tarde se convencen
de que el capital debia recibir una compensacion ya que corria el
riesgo de que no se recuperase el préstamo.

1.3 FEl Feudalismo

Como ya quedo establecido al iniciarse este capitulo, las condi-
ciones sociales y econdémicas de cada periodo histérico influyen para
que se elaboren teorias o doctrinas con el fin de resolver e interpre-
tar problemas especificos de la época. Por lo tanto para analizar las
teorias mercantilistas, es necesario describir el sistema de produc-
cién que por varios siglos existi6 en Europa y se conoce con el nom-
bre de sistema feudal.

El sistema feudal principia con la caida del imperio romano en
el siglo V y termina en el XV. En esta época Europa se encontraba
dividida en pequeifios sefiorios que eran gobernados por un senor
feudal, que a su vez dependia de un principe o.monarca. Cada feudo
o sefiorio era un sistema econémico autosuficiente en cuanto a la
creacion de los bienes que.la comunidad requeria para subsistir y
estaba protegido del exterior, por medio de aranceles y fuertes ba-
rreras aduaneras.

La poblacion en su mayoria residia en el campo y estaba per-
fectamente dividida en 3 clases sociales: la nobleza, los villanos y
los siervos. La nobleza tenia muchos privilegios y era la clase po-
derosa en el aspecto politico, econémico y social. Los villanos eran
habitantes libres o semilibres que se dedicaban al cultivo de la tierra
o prestaban servicios a la nobleza pero obligados a vivir dentro de
los limites del feudo. Los siervos era la clase social mas baja, no
tenian derechos y sus vidas dependian de las 6rdenes del seifior feudal
y¥-los monarcas. Su condicién los obligaba a vivir atados a la tierra
¥ su esfuerzo en gran parte lo dedicaban a pagar tributos a sus go-
bernantes.

Con respecto al orden econ6mico, puede decirse que estaba des-
organizado. Al desaparecer los centros de poblacién del imperio ro-
mano se deteriora el comercio, desaparece el uso del dinero y cada
feudo es un sistema autosuficiente. La mayor parte de la poblacion
se dedicaba a la produccién agricola y los niveles de produccién eran
de autoconsumo.

La produccion distinta a la agricola, estaba organizada con base
en gremios de artesanos y comerciantes que vigilaban el comercio
y formaban monopolios. Con el aumento de la poblacion y extension
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de los centros urbanos, se van creando gremios para cada oficio en
particular, que inmediatamente proceden a promulgar reglamentos
sobre el trabajo, los precios, etc., y son los representantes de los
gremios las que ocupan los puestos méas importantes de la ciudad.
La funcién de los mercaderes disminuye, por la presién que ejercia
la ética cristiana sobre el control de las ganancias y en ese entonces
se levanta la iglesia como un simbolo de unidad y fortaleza, convir-
tiéndose en el centro mas importante de la vida econémica, social \
politica de la Edad Media.

En el siglo XVI se observan las desventajas de este sistema eco-
némico y aparece el nacionalismo, politica tendiente a unificar los
sefiorios y formar los primeros estados nacionales; ya que el creci-
miento de la agricultura y manufactura, necesitaban de un campo
de accién mas grande y organizado sobre relaciones de interdepen-
cia mas fuertes y complejas.

Con todo lo anteriormente expuesto, podemos identificar el efec-
to que sobre la vida econémica ejerce la autoridad del orden eclesias-
tico: los hombres debian explotar la tierra y arrancarle los frutos
para la subsistencia y no podian sobrepasar ese nivel de pobreza y
subsistencia, acumulando riqueza, lo cual era considerado un pecado
que no permitia la salvacién del alma. Por esta razén se rechaza el

comercio, se predica la austeridad, no se estimula la produccién y

se perpetaa un estado de miseria para las clases desposeidas que
estaban constituidas por los siervos y villanos.

1.4 Mercantilismo

El mercantilismo es un conjunto de ideas econémicas y politicas
puestas en practica por los comerciantes y gobernantes de los prin-
cipales paises de Europa Occidental durante los Siglos XVII y XVIIL
Esta politica esta ligada a la nacionalista, y mediante la primera se
trata de hacer mas fuerte y poderoso el estado nacional. Se trataba
de formar un estado independiente, autarquico, y el merecantilismo
representaba todos los medios tendientes a lograr dicho objetivo.

Los primeros estados nacionales fueron Espafia, Portugal, Holan-
da, Inglaterra y Francia, gobernados por monarquias absolutas.

Estos estados no se concretaron a ampliar sus posesiones en
Europa, sino que se lanzaron al descubrimiento del nuevo mundo, en
busca de nuevas fuentes de explotacién (metales preciosos y mate-
rias primas) que traian consigo un incremento considerable en el
comercio. Los paises europeos se hallaban en condiciones de llevar
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a cabo esa expansién geografica, comercial, gracias a los adelantos
cientificos en la mavegacion.

Los mercantilistas, en un principio, concedieron gran importan-
cia a los metales preciosos, por lo que los paises procedieron a la
acumulacién de riqueza, representada por aquéllos.

Aparece asi el término Balanza Comercial, (que es la parte de
la balanza de pagos de un pais en que se anotan las importaciones
y exportaciones de bienes) y los que lo defienden reciben el nombre
de metalistas. Cada pais trata de vender a otro lo més posible y
comprarle solamente lo mas necesario para lograr un saldo a su fa-
vor, el cual se pagaba en oro. Por ello el término mercantilista se
deriva de la interpretacién que se le daba en esa época al intercam-
bio de mercancias. Se desarrollan programas de fomento a las indus-
trias locales que producen bienes de exportacion, asi como también
se disminuyen los impuestos que la gravan; se subsidia la navegacion
y la construccién de flotas con el fin de producir y explotar una
mayor cantidad de bienes. Pierde importancia la actividad agricola
por considerarse menos productiva y toda se le concede al comercio,
considerado anteriormente como una actividad denigrante.

Entre los mercantilistas se encuentran todos los monarcas de
Europa, pero entre los mas destacados se encuentra Colbert en Fran-
cia, ministro de Luis XIV; Toméas Mun, en Inglaterra, director de la
Compaiiia de las Indias Orientales y otros escritores como Magquia-
velo, Bodino, ete.

Fl mercantilismo no era un sistema propiamente dicho, sino un
conjunto de ideas que trataban de crear una nueva estructura eco-
némica, al promover actividades tendientes a elevar la capacidad
productiva y consecuentemente la consolidacién del poder politico.
Otra implicacién importante que trae consigo es la apertura comer-
cial entre los estados nacionales que trae como consecuencia un ma-
yor trafico de mercancias, elevando el nivel general de vida de toda
Europa Occidental.

15 Sintesis del pensamiento econémico hasta el Siglo XVIIL

En la antigiiedad el precario conocimiento de los fenomenos eco-
némicos determina un lento e incipiente desarrollo de las doctrinas
econémicas. No se formulan teorias acerca del consumo aunque si se
reconoce su importancia. En relacién a la produccién, la atencién
descansa sobre los factores productivos, trabajo y recursos naturales.
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No se concedia importancia al capital porque atn no se reconocian
sus funciones ni se consideraba independiente de la riqueza. Otro
tema que también se descuid6é fue el del intercambio, porque el co-
mercio se consideraba como una ocupacién despreciable.

En la Edad Media, al aparecer la economia monetaria se trata
de elaborar ya una teoria acerca de las funciones del dinero. No pas6
desapercibida la distincién entre el valor en uso y el valor en cam-
bio y la forma en que influye el dinero para facilitar su caleulo.
Debido a que el terrateniente contrataba la produccién y era éste
quien poseia la tierra e instrumentos de produccién para la explota-
cién agricola, y aln no existia la clase asalariada, no se le presté
importancia a la elaboracién de una teoria de la distribucién. La
atencion se concentra en temas relativamente estrechos. ‘Toma mu-
cha importancia el analisis del cambio y se descuida el de la’ produc-
cién. Adquieren importancia los problemas que se abordan al tratsr
de determinar el precio justo y el de la percepcion de intereses.

Ya para terminar la época medioeval, con la aparicién de la in-
dustria y el desarrollo del comercio que trajeron consigo mayor po-
derio para los monareas, los temas econémicos que adquirieron im-
portancia fueron el dinero y la hacienda pablica.

-Tanto los autores de la antigiiedad, como los de la Edad Media,

contribuyeron escasamente al pensamiento econémico y pueden con-
trastar con las contribuciones hechas por los mercantilistas. El tipo
de ideas que entonces predominé estaba desligado de la filosofia, asi
como de la ética; la economia pasa a formar parte de la cultura de
un gran namero de gobernantes y estadistas que la enfocan hacia
el enriquecimiento nacional. Es en este periodo cuando se usa mas
frecuentemente el término Economia Politica (que aparece en 1615
gracias a Antonio de Montchséstien) que entonces significaba la for-
ma mediante la cual un pais se hacia rico a medida que crecia su
extension territorial y sus existencias en oro. Se da una gran im-

portancia a los temas de produccién asi como al cambio y al uso
del dinero.

1.6 Circunstancias que propiciaron las teorias econémicas del Siglo
XVIIIL

En el Siglo XVIII se operan cambios de mucha importancia para
la economia, pues los estados nacionales y el crecimiento del capi-

talismo alcanzaron grandes progresos en la ciencia y en el pensa-
miento.
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Aparece lo que se conoci6é con el nombre de la “Edad de la Ra-
zon” en la cual se lograron grandes avances en el desarrollo cientifico
y el pensamiento se enfoca al analisis de las leyes naturales en que
se fundan las acciones del hombre. En esta época reciben el nom-
bre de “filésofos” todos aquellos pensadores que aceptan la idea de
que el hombre, con el uso de la razon, puede ampliar indefinida-
mente su radio de actividades, utilizando el método de observacién
que contribuye a la bisqueda de la verdad. Se reconoce la inutili-
dad de las monarquias que en nada favorecian al desarrollo y prac-
tica de la razén, y si contribuian a la ruina de Europa. Se habia
descuidado el desarrollo de la agricultura y se le mantenia estan-
cada con el establecimiento de una gama de impuestos que impedian
su desarrollo. Todo ello contribuye a que recobre su importancia
Ia explotacién agricola y se desarrollen teorias benéficas a su desen-
volvimiento. Es asi como aparece la fisiocracia.

1.7 La Fisiocracia

Las teorias fisiocraticas tuvieron su origen en Francia por ser
éste el pais donde se presenté con mayor intensidad el problema de
un sistema agricola frenado por excesivos impuestos. Esto dio ori-
gen a la elaboracién de ensayos y estudios que establecen sus bases
y que mas tarde van a formar parte de la teoria econémica que hoy
conocemos.

Entre las ideas mas sobresalientes de estas doctrinas se encon-
traban las siguientes:

— La agricultura era la Gnica actividad productiva y capaz de
crear un excedente neto de produccién. De acuerdo con lo
que se invierte en el cultivo de la tierra es mucho mas lo
que se obtiene.

— Que era la naturaleza o los poderes incalculables de la tierra
y no el trabajo, la que hacia posible el producto, incluyendo
la explotacion pesquera y de minerales.

— Toda actividad distinta a la agricola era considerada impro-
ductiva, como la de los fabricantes, comerciantes y funcio-
narios publicos.

— Que la actividad agricola debia ser gravada con un impuesto
anico, sobre el excedente neto o las utilidades, después de
deducir los gastos en otros factores productivos aparte de la

tierra como: los salarios, los intereses del capital y los be-
neficios sobre la inversion.

— Que el Estado no debia ejercer ningiin control ni intervenir
en la produccién, poniéndose en uso la frase: “laissez faire”
que significa: “dejar hacer”.

Entre las principales figuras de esta escuela encontramos a Ques-
nay, que fue el fundador y principal representante de la misma y
cuya contribucién mas importante fue la “Tabla Econémica”, donde
intenta hacer de la economia una ciencia exacta, tratando de expli-
car c6mo la riqueza con origen en la explotacién agricola, se mueve
entre las diferentes clases de la sociedad. Sucesores de Quesnay fue-
ron: Victor de Mirabeau, Mercier de la Riviere, Dupont de Nemours,
Le Trosne, etc.

La doctrina fisiocratica constituye una reaccién natural contra
el mercantilismo, porque considera que éste es parcial al interesarse
s6lo por el oro y la plata, el florecimiento de la industria y el co-
mercio y porque pide la intervencién del Estado en todas las esfe-
ras de la economia. La fisiocracia pide lo contrario. Desea el fomen-
to de la agricultura y rehusa toda intervencién del gobierno en la
vida econémica. Se coloca en el extremo opuesto al del mercanti-
lismo, manifestdndose en ella la oposiciéon secular entre la ciudad y
el campo. El mercantilismo representa los intereses de la ciudad y
la fisiocracia los del campo, y para combatir su doctrina tiene que
desarrollar un adelanto en la ciencia econémica pues se ve obligada
a profundizar mas hondamente en los fenémenos econémicos.

A fines del Siglo XVIII empieza a decaer la fisiocracia con el
influjo que sobre las ideas econémicas, produce la publicacién de “La
Riqueza de las Naciones” de Adam Smith, en 1776. Se puede afir-
mar que la fisiocracia tuvo importancia en Francia, pero en otros
paises como Austria y Suecia, sus doctrinas, se reconocen por la in-
fluencia que tienen sobre el desarrollo de la ciencia econémica, po-
niendo en préactica ideas sobre la libertad de comercio que asestan
un duro golpe a las doctrinas mercantilistas.

1.8 El Liberalismo Econémico y la Escuela Clésica.

A finales del siglo XVIII se produce un cambio violento en la
organizacién social de los paises europeos como consecuencia de la
Revolucién Industrial en Inglaterra y la aparicién de la declaracién
de derechos humanos durante la Revolucién francesa entre otras de
menor importancia.
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La revolucién industrial se inici6 en Inglaterra en 1750 con el
descubrimiento del motor de vaper, las primeras fabricas de acero
que utilizaban la hulla en lugar del carbén de madera y la construc-
cion de buques.

Los agricultores o terratenientes pierden importancia, la adquie-
ren los industriales, las clases de trabajadores del campo llamados
peones se convierten en obreros. Las actividades agricolas disminu-
yen y se incrementa la producecion industrial. Grandes nucleos de
poblacién abandonan el campo al cerrarse grandes extensiones de
cultivo y la produccién domiciliaria, o0 manual y se concentran en los
suburbios de las ciudades en torno a las fabricas y la produccion
mecanizada.

Todo ello trae consecuencias desastrozas en el momento en que
ocurre, sobre todo en las condiciones de vida que eran deplorables
al embotellarse gran parte de la poblacién en ciudades, que no esta-
ban planificadas,: ni en condiciones de absorver un mayor nimero
de poblaci6n. '

Al mismo tiempo se producia una gran efervescencia: politica e
ideologica en Francia. Se resentia la pesada carga de impuestos so-
bre la clase obrera y una serie de instituciones que beneficiaban al
clero y la nobleza durante el reinado de Luis XV.

- La Revolucién francesa en 1789 produjo cambios de mucha im-
portancia al proclamarse los derechos ilimitados del hombre, que
contribuyen a la aparicién del individualismo y liberalismo que des-
pués se traducen en el plano econémico en la libertad de produccién,
libertad de empresa y libertad de circulacion y consumo de una mayor
cantidad de bienes.

El principal representante del liberalismo econémico en Ingla-
terra fue Adam Smith quien estuvo fuertemente influenciado por
David Hume.

El liberalismo econémico es un verdadero sistema econémico; del
cual primero se analizaran sus instituciones en forma teérica. Poste-
riormente con base en el anilisis de sus mecanismos se llegan a for-
mular leyes que con su coherencia légica dan lugar a la politica eco-
némica que debe seguir el Estado.

Instituciones del mercado libre.

Para que un sistema econ6émico de libre mercado funcione per-

fectamente, deben cumplirse las siguientes condiciones:
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— Derecho de propiedad sobre los medios de produccién. No

debe el estado intervenir en su control ni socializacién. Al
contrario, debe velar cuidadosamente, para que nadie atente
contra el derecho de los demas. Cada quien con su propie-
dad hace lo que desea.

Libertad en el campo econémico. Cada persona es libre para
desarrollar la empresa que le interese y mediante ella, satis-
facer el interés individual que conduce fmalmente al interés
colectivo.

Libertad de produccién. Cada persona debe gozar de la liber-
tad de producir aquél o aquellos bienes que crea sean nece-
sarios para la colectividad, sin que el Estado ponga ningin
obstaculo.

Libertad de comercio. Todos los productos deberan circular
por todo el pais con absoluta libertad, sin trabas, impuestos
o aranceles; incluso en la exportacién o importacién que con-
tribuye a la divisién internacional del trabajo, que permite
a cada pais aprovechar las ventajas de producir tal o cual
producto y a los demas el de consurmrlo con los menores
costos de: produccién.

Libertad de trabajo. Cada persona gozara de libertad para
dedicarse a aquel trabajo que mayor satisfaccion le .propor-
cione y mayor beneficio econémico le permite. Obreros Y pa-
trones celebraran contratos de trabajo que beneficien a am-
bos sin que el Estado se interponga frenando la libertad de
las partes. Estaran prohibidas las asociaciones de profesio-
mst:]s patrones u obreros, para que perdure la libertad per-
son

Libertad de mercado y consumo. En cuanto al mercado los
precios deben establecerse de acuerdo con las fuerzas de la
oferta y la demanda. En forma libre debe establecerse el
precio de un bien, el precio o salario del trabajo, el precio
o tipo de intereses que gana el capital, la renta de la tierra,
ete.

Debera respetarse al consumidor en cuanto a sus preferen-
cias por algln articulo en particular, sus gustos y deseos de
consumo en el mercado ya que son indicadores muy impor-
tantes para los productores.
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El liberalismo econémico en €l mercado real no podia. cumplirse
de acuerdo con lo establecido por la teoria liberalista pura. Tiene
que aceptarse la intervencién del Estado para que desarrolle algunas
funciones propias como administrar justicia, hacer respetar la liber-
tad individual y establecer un mecanismo equilibrador entre los inte-
reses particulares y sociales. Es entonces cuando aparecen las ideas
tan optimistas de Adam Smith y Juan Bautista Say sobre el compor-
tamiento perfecto del mercado y las ideas algo pesimistas de Roberto
Malthus y David Ricardo sobre el problema econémico de satisfacer
necesidades infinitas de una creciente poblacion con una produccion
restringida de bienes y servicios, debido a la existencia de la ley de
rendimientos decrecientes en la produccién; todas ellas recopiladas
durante la formacién de la Escuela Clasica.

1.9 Escuela Clasica.
Con el nombre de Escuela Clasica se conoce en economia a la

direccién que comenzando con Adam Smith, convirtié en una ciencia
independiente la teoria de la Economia Politica, ya desarrollada en
rasgos generales por los fisi6eratas. Su denominacién se justifica
por el profundo estudio de la materia tratada, asi como por lo homo-
géneo de sus puntos de vista. Su florecimiento coincide con la apa-
ricién de la obra de Adam Smith “La Riqueza de las Naciones” en
1776 y se extiende hasta mediados del Siglo XIX, tratando de inves-
tigar las leyes naturales que dominan 1a vida econémica y que tanta
influencia ejerce para que se origine la Revolucion Francesa.

Adam Smith. Como ya se ha mencionado en parrafos anteriores
éste es el personaje cumbre que por primera vez presenta un analisis
homogéneo y bien fundamentado sobre el analisis econémico y se le
considera por dicha razén el padre de la Economia, Ilustre figura
del pensamiento econémico, de origen escosés, publica en 1776 (an-
tes de la Revolucién Francesa) su obra: “La Riqueza de las Nacio-
nes”, que tiene un gran éxito y es muy citada en nuestros dias. En
su obra el autor expone el fruto de muchos afios de observacion,
investigacién y estudios sobre asuntos que le preocupaban y trata
de darles una buena explicacién. Obtuvo sus teorias utilizando el
método deductivo ya que las condiciones de su época no ofrecian otro
método mas eficaz para la investigacion.

Su obra completa incluye un gran nimero de ideas bien interre-
lacionadas pero aqui s6lo mencionaremos algunas de ellas.

__ La division del trabajo. Establece que en la sociedad al desa-
rrollarse la produccién de bienes, cada individuo se ocupa de

una actividad determinada y con la ayuda del intercambio y
e.l uso del dinero, los individuos disponen de una mayor can-
tidad de bienes para el consumo. Como ninguna persona es
capaz de proveerse de todos los satisfactores necesarios, se
esta'blece un sistema de produccién en el que cada persona al
dedicarse a a}guna actividad (divisién del trabajo simple) o
a una pequeiia fase de las innumerables etapas que implica
la produccmn de un bien (division compleja) se hace posible
satxsface'er las necesidades de la poblacién, en la medida que
lo permiten los factores productivos disponibles.

T'eoria del valor. Debido a que se interesa por el uso del
dinero y sus funciones, elabora la primera teoria del valor
en la que establece que un bien o satisfactor es intercam:
b_xado por otro en proporcién al trabajo que cuesta produ-
cirlo o por la cantidad de trabajo que pueda comprar. Ex-
pone tan_mbién sus ideas del valor en uso (consumo) o valor
de camb%? (al intercambiarlo en el mercado) de los bienes
En relacién con las teorias del valor, explica el precio natu-:
ral y el precio del mercado, siendo el primero el que cubre
los costos de produccién y el segundo el que se determina

en el mercado de acuerdo con las le d
S e yes de la oferta y la

Teoria de la distribucién. Asi como elabora una teoria de la
prqduccién donde describe las ventajas de la divisién del tra-
baJo,- la especializacién y el intercambio, elabora la corres-
pondiente teoria de distribucién, al analizar la forma en que
los factpres productivos son remunerados. En la actividad
productiva reconoce la participacién de tres clases de indivi-
duos como los obreros que reciben salarios; los terratenien-
tes que reciben rentas de sus propiedades y los capitalistas
que qbtienen beneficios o ganancias. Establece que son el
trabajo (recurso humano) y el capital, ecreado por el hombre
(recurso no humano) los factores productivos de mayor im-
portancia dentro de la produccién. Utiliza la palabra “stock”
para denominar la acumulacién de capital y lo divide en dos
clases: el destinado al consumo inmediato como los bienes y

servicios y el destinado a generar ingresos, que 1 i
stock de Capita]. y o denomina

Como representante del liberalismo econémico, lucha por la
ausencia de restricciones del gobierno en la actividad econé-
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El liberalismo econémico en €l mercado real no podia. cumplirse
de acuerdo con lo establecido por la teoria liberalista pura. Tiene
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tamiento perfecto del mercado y las ideas algo pesimistas de Roberto
Malthus y David Ricardo sobre el problema econémico de satisfacer
necesidades infinitas de una creciente poblacion con una produccion
restringida de bienes y servicios, debido a la existencia de la ley de
rendimientos decrecientes en la produccién; todas ellas recopiladas
durante la formacién de la Escuela Clasica.

1.9 Escuela Clasica.
Con el nombre de Escuela Clasica se conoce en economia a la

direccién que comenzando con Adam Smith, convirtié en una ciencia
independiente la teoria de la Economia Politica, ya desarrollada en
rasgos generales por los fisi6eratas. Su denominacién se justifica
por el profundo estudio de la materia tratada, asi como por lo homo-
géneo de sus puntos de vista. Su florecimiento coincide con la apa-
ricién de la obra de Adam Smith “La Riqueza de las Naciones” en
1776 y se extiende hasta mediados del Siglo XIX, tratando de inves-
tigar las leyes naturales que dominan 1a vida econémica y que tanta
influencia ejerce para que se origine la Revolucion Francesa.

Adam Smith. Como ya se ha mencionado en parrafos anteriores
éste es el personaje cumbre que por primera vez presenta un analisis
homogéneo y bien fundamentado sobre el analisis econémico y se le
considera por dicha razén el padre de la Economia, Ilustre figura
del pensamiento econémico, de origen escosés, publica en 1776 (an-
tes de la Revolucién Francesa) su obra: “La Riqueza de las Nacio-
nes”, que tiene un gran éxito y es muy citada en nuestros dias. En
su obra el autor expone el fruto de muchos afios de observacion,
investigacién y estudios sobre asuntos que le preocupaban y trata
de darles una buena explicacién. Obtuvo sus teorias utilizando el
método deductivo ya que las condiciones de su época no ofrecian otro
método mas eficaz para la investigacion.

Su obra completa incluye un gran nimero de ideas bien interre-
lacionadas pero aqui s6lo mencionaremos algunas de ellas.

__ La division del trabajo. Establece que en la sociedad al desa-
rrollarse la produccién de bienes, cada individuo se ocupa de

una actividad determinada y con la ayuda del intercambio y
e.l uso del dinero, los individuos disponen de una mayor can-
tidad de bienes para el consumo. Como ninguna persona es
capaz de proveerse de todos los satisfactores necesarios, se
esta'blece un sistema de produccién en el que cada persona al
dedicarse a a}guna actividad (divisién del trabajo simple) o
a una pequeiia fase de las innumerables etapas que implica
la produccmn de un bien (division compleja) se hace posible
satxsface'er las necesidades de la poblacién, en la medida que
lo permiten los factores productivos disponibles.

T'eoria del valor. Debido a que se interesa por el uso del
dinero y sus funciones, elabora la primera teoria del valor
en la que establece que un bien o satisfactor es intercam:
b_xado por otro en proporcién al trabajo que cuesta produ-
cirlo o por la cantidad de trabajo que pueda comprar. Ex-
pone tan_mbién sus ideas del valor en uso (consumo) o valor
de camb%? (al intercambiarlo en el mercado) de los bienes
En relacién con las teorias del valor, explica el precio natu-:
ral y el precio del mercado, siendo el primero el que cubre
los costos de produccién y el segundo el que se determina

en el mercado de acuerdo con las le d
S e yes de la oferta y la

Teoria de la distribucién. Asi como elabora una teoria de la
prqduccién donde describe las ventajas de la divisién del tra-
baJo,- la especializacién y el intercambio, elabora la corres-
pondiente teoria de distribucién, al analizar la forma en que
los factpres productivos son remunerados. En la actividad
productiva reconoce la participacién de tres clases de indivi-
duos como los obreros que reciben salarios; los terratenien-
tes que reciben rentas de sus propiedades y los capitalistas
que qbtienen beneficios o ganancias. Establece que son el
trabajo (recurso humano) y el capital, ecreado por el hombre
(recurso no humano) los factores productivos de mayor im-
portancia dentro de la produccién. Utiliza la palabra “stock”
para denominar la acumulacién de capital y lo divide en dos
clases: el destinado al consumo inmediato como los bienes y

servicios y el destinado a generar ingresos, que 1 i
stock de Capita]. y o denomina

Como representante del liberalismo econémico, lucha por la
ausencia de restricciones del gobierno en la actividad econé-
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mica. Justifica al mismo tiempo el pago de impuestos al go-
bierno, ya que se encarga de proteger a la sociedad y ejercer
poder para que se respeten los derechos ciudadanos y también
establece normas muy adecuadas acerca de la forma en que
debian cobrarse.

Reconoce al consumidor como una figura esencial dentro de
la actividad econémica; ya que es él a quien deben satis-
facerse sus necesidades, mediante la creacién de bienes. De-
fiende la actividad individual que favorece el bienestar social,
porque cuando el individuo satisface su egoismo personal,
contribuye con ello al bienestar de toda la sociedad.

El pensamiento de Adam Smith es continuado por David Ricar-
do, Toméas Roberto Malthus y John Stuart Mill, que son todos ellos
personajes de la Escuela Clasica.

David Ricardo, de origen Inglés, nace en 1772. Desde muy joven
trabajo en la bolsa de valores de Londres. No tuvo especial educa-
ci6n, pero se sinti6 fuertemente interesado por la obra de Adam
Smith. En contraposicién a éste, no tenia estilo claro y desenvuelto
para exponer sus teorias, por lo contrario, lo hacia en forma abs-
tracta. En 1817, se convierte en importante figura del: pensamiento
econémico, al publicar su obra “Principios de Economia Politica y
Tributaria”.

En contraposicién.a Smith, Ricardo concede mayor importancia
a2 la teoria de la distribucién o sea la remuneracién a los factores
de la produccién que a la teoria de la produccién. Concede mas im-
portancia a la industria que a la agricultura. Establece que los sala-
rios estén en funcion de la poblacion; si ésta aumenta, los salarios
disminuyen incluso por debajo del nivel de subsistencia que es aquel
que sélo permite sobrevivir o perpetuarse. De la misma manera, una
alza de salarios estimula el crecimiento de la poblacién, que impli-
caria que los salarios volvieran a descender.

Ricardo explica el efecto que sobre las ganancias de los patrones,
producen los cambios de salarios. Estos son la mas alta carga den-
tro de los desembolsos del producto, si los salarios son mas altos, la
carga para el patrén seria maés fuerte y disminuirian sus ganancias
y viceversa.

Elabora una teoria de la renta de la tierra y dice que ésta au-
menta a medida que los aumentos en la demanda de la misma, oca-
sionados por el continuo aumento de la poblacién, elevan su precio
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al enfrentarse a una oferta rigida. Junto con Malthus y otros pen-
sz.:ldores de su época, elabora el “Principio de Rendimientos decre-
cientes” como fruto de sus investigaciones sobre la renta y aclarando
que no solo se aplica a la tierra sino a cualquier otro factor de pro-
duccu’)rf.. Declara que no es el principal problema de la economia
fal andlisis de la riqueza de las naciones, ya que deben tener mayor
1mpqrtancia las leyes de la distribucién por ser éstas las que nos
exl_)lxcan l‘a proporcién en que se distribuye la riqueza entre el tra-
bajo, 1?. tierra y el capital correspondiente a las tres clases sociales
de la época: terratenientes, asalariados y capitalistas.

Tomas Rioberto Malthus. Contribuye al pensamiento econémico
con su “Teoria de la Poblacién”. Observé que la poblacién crecia
a ritmos cada vez mayores y pensé que iba a llegar un momento en
que los recursos y el nivel de produccion no iban a ser suficientes
para gue una poblacién tan grande pudiese subsistir. Como también
contribuyé a la creacién del principio de los rendimientos decrecien-
tes, .lo usaba como argumento para fortificar su teoria. Comparaba
el. ritmo de crecimiento de la poblacién con una progresién geomé-
tmca: ¥ al.crecimiento de la produccién de alimentos con una pro-
gresion aritmética. En su teoria dice que los salarios son determi-
nantes de la poblacion en el sentido de que mientras éstos sean mas
altos, habra mayores incentivos para que la poblacion se incremente
ya que existen buenas condiciones de vida y viceversa. Es intere-
sante la forma en que expone sus ideas acerca de las medidas con
las que se frena el crecimiento demogréafico, entre las que se encuen-
tran: las positivas (epidemias, guerras, etc.) y las preventivas, regu-
ladoras de la natalidad (celibato virtuoso, contraer matrimonio’ a una
edad madura, etc.).

Sus teorias fueron juzgadas como pesimistas pero se reconoce
que estaba influenciado por el periodo en que realizaba sus investi-
g'a_cmnes ¥y no consider los progresos del desarrollo técnico y cien-
tifico que aumentan considerablemente la productividad.

| John Stuart Mill. Es considerado como la méas brillante perso-
nalidad de escuela clasica, no obstante que su contribucién mayor-
mex.lte es una sistematizacion de las ideas ya expuestas por Adam
§nnth y David Ricardo. Es gran defensor de las teorias Utilitaristas
ideas que tuvieron origen y fueron introducidas por Jeremias Ben-’
tham. Estas teorias dicen que el hombre se encuentra gobernado
por el placer y el dolor y tanto Bentham como Stuart Mill estuvie-
ron de acuerdo en que el bien que los hombres debian buscar radi-
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caba en proporcionarse el placer y evitar el dolor. Sostienen también
que no existe rivalidad entre el interés personal y el interés del Es-
tado; ya que el primero siempre estaba dispuesto a regirse por el
principio de “El mayor bien para el mayor namero”. El utilitarismo
fue un intento de medir el grado de satisfaccién que experimenta
una persona mediante el consumo de bienes y servicios. Ello, a su
vez servia para comparar los diferentes grados de satisfaccion que
experimenta una persona mediante el consumo de bienes y servicios.
También servia para comparar los diferentes grados de satisfaccién
proporcionada por distintos bienes.

Tiene ideas muy claras acerca de la produecion y la distribucion.
La primera decia que estaba determinada por los recursos y el estado
de la técnica y la segunda estaba. sujeta a la voluntad del hombre
y podia cambiarla. Pugnaba porque en la sociedad se practicase un
mas alto grado de igualitarismo y que con tal fin, fuera mejor dis-
tribuida la produccién y la riqueza.

Fue un gran reformador ya que reorganizé las ideas economicas
con el fin de ampliarlas y reconstruir la vida social y econémica de
Gran Bretafia. Fue el economista clisico que por primera vez de-
fiende las ideas socialistas y se inclina a considerar al comunismo
como un sistema econémico preferible al que entonces operaba. Le
da mucha importancia al papel que desempefia el empresario dentro
de la sociedad.

Entre las ideas mas originales de Stuart Mill se encuentran las
que se refieren a la aplicacion de la teoria cuantitativa del dinero,
la naturaleza y principios de la especulacion, y contribuye al desa-
rrollo de las teorias sobre el comercio internacional diciendo que éste
descansa en la oferta y la demanda. Tiene una muy clara idea
acerca de que el precio o valor de los bienes tiende a oscilar cerca
del punto de equilibrio en que son iguales las cantidades ofrecidas y
demandadas.

El auge de la Escuela Clasica coincidié con el fabuloso aumento
de la produccién y del intercambio internacional de bienes a conse-
cuencia del maquinismo de la revolucién industrial, pero tres hechos
motivaron su crisis. El primero fue la limitacion del area geografica
(Inglaterra y Francia), en la que incluso existian ciertas discrepan-
cias y donde se intent6 deducir leyes mediante la observacion de los
fenémenos econdmicos, obteniendo s6lo conclusiones de dificil apli-
cacién. El segundo fue la situacién de inferioridad en que, en la com-
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petencia mundial, sentian los paises j6venes, sobre todo Alemania
y Estados Unidos. El tercero se refiere a que no se cumplian sus
teorias acerca de que el interés particular conducia a un mejora-
miento de toda la sociedad, porque se fue aceptando la idea, sobre
todo en la clase media y de intelectuales, de que la iniciativa privada

nunca iba a mejorar las condiciones de los humildes y particular-
mente de los trabajadores.

1.10 El Socialismo Utépico.

Como consecuencia de las fallas en la Escuela Clasica, ciertos
autores de Inglaterra y Francia en el Siglo XIX, frente a los que
se encuentran: Saint-Simon, Charles Fourier, Luis Blanc de Francia
y Robert Owen de Inglaterra, intentaron dar un nuevo enfoque a
las ideas economicas.

Todos ellos comparten la idea de que el hombre es fundamen-
talmente bueno y que atesora en su naturaleza elementos de socia-
bilidad y cooperacién. Se limitan por lo tanto a delinear una imagen
de un mundo perfecto, sin determinar con precisién los procedimien-
tos que habrian de materializarlo en la practica. Sélo Owen traté de

llevarlas a la practica estableciendo cooperativas en Europa y en
América.

Las ideas generales de los socialistas utépicos giran alrededor
de un sistema econémico organizado con base en un conjunto de
pequenas comunidades que, dentro de un sistema comparable al de
las modernas cooperativas, produce lo necesario para satisfacer las
necesidades de la colectividad.

Proponen se elimine la propiedad privada de los medios de pro-
duccién, pasando a ser propiedad comtn. Que no exista la division
de clases ni riqueza ni pobreza. Que se reduzca la jornada de tra-
bajo, al tiempo necesario que permita cubrir la demanda de la co-
munidad, ya que no se persiguen fines de lucro; pero el trabajo debe
ser obligatorio para la gente sana y joven, asi como la educacion.
Abogan también porque los consumidores sean regidos por un grupo
seleccionado de la sociedad, que permita libertad de religion e igual-
dad entre los individuos de uno y otro sexo.

Podemos observar que estos pensadores se preocupan por los
problemas econémico-sociales y que sostienen una fuerte critica a
los defectos del capitalismo industrial.




111 Socialismo Cientifico.

El principal representante del socialismo cientifico es Karl Marx,
que a través de su libro “El Capital”, publicado en 1867, y al cual
contribuyé enormemente su amigo Friederich Engels, desarrolla una
critica muy bien elaborada de las doctrinas capitalistas de su época.

Uno de los pilares fundamentales de la teoria de Karl Marx, es
la Dialéctica Materialista del filésofo aleman George Wilhelm Hegel.
El método dialéctico nos dice que cada idea engendra y lleva con-
sigo los gérmenes de su propia negacién. En la busqueda de la ver-
dad surgen teorias que envuelven un argumento (tesis) que no tarda
en encontrar controversias o contradicciones (antitesis) que dan lu-
gar al surgimiento de una nueva tesis, que termina con el conflicto
entre las dos primeras. A su vez, la nueva sintesis se convierte en
tesis y el ciclo se repite sin cesar.

Esta teoria es aplicada a la interpretacién de la historia y cobra
ésta un caracter dinamico. No pueden considerarse las diferentes
etapas de la historia como situaciones estaticas e inmoéviles. Cada
una es el resultado de todas las anteriores. Esta interdependencia
existe también en el campo de los fenémenos econémico-sociales y el
capitalismo, sometido a las mismas leyes, lleva consigo los gérmenes
de su destruccion inevitable debido a la forma en que opera. Dentro

del capitalismo la produccién tiene un caracter social, pero la distri-
bucién del producto se rige de acuerdo con las instituciones de pro-
piedad privada establecida, separando cada vez mas a los productores
de la clase trabajadora, originando con ello una lucha de clases que
segiin Marx, va a dar fin al sistema capitalista.

La teoria del valor-trabajo de Marx, trata de explicar la manera
en que la clase poseedora de los medios de produccion se beneficia
a expensas de la clase desposeida. En su teoria hace alusién al igual
que las clasicas, de los términos valor en uso y valor en cambio,
adjudicando al primero un valor cualitativo o subjetivo que varia
de persona en persona y que es el que los guia en el consumo. Al
segundo le confiere un valor cuantitativo, cualidad que le permite
establecer la razén en que debe establecerse en funcién del trabajo
socialmente necesario que costé producirlo, sin aumentarlo con las
ganacias excesivas del producto y que representan la plusvalia, que
es la diferencia que existe entre el valor del trabajo efectuado por
el obrero y la remuneracién que éste recibe. Se considera el trabajo
como una mercancia sujeta a un precio determinado por las nece-
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sidades de su.bsistencia. del individuo, si el obrero se mantiene vivo
conbupa cantidad d_e bienes que tuviesen el valor de cinco horas de
trabajo, ello determinaba su salario y si trabajase mas de ese niimero

de horas, el producto en ellas obtenido i os de
presario. 0 iba a parar a manos del em-

Dice M?rx que la concentracién de capitales es posible debido
ala plqsvaha, Ya que si un empresario concentra grahdes cahtidé-
des, es:ta en condiciones de ampliar sus instalaciones; pérfeccionar
sus métodos y producir un mayor volumen de mercancias con me-
nores costos. Al ir adquiriendo mas capital, puede entablar una
lucha con productores débiles; los cuales incurren ineVita[blemente

en quiebras y asi tiene la oportunidad
. PO de contar con un mercado

' Las predicciones de Marx estan fundadas en un siste ita-
lista dlstlntp al que existe actualmente ya que las condicir:;esc a(fe]t?a
clase trabajadora han evolucionado, tanto a través de los sindicatos
y bolsas de trabajo, que ha llegado a constituirse una clase media
que cuenta con un nivel de vida aceptable, por lo cual no parece

que se haya cumplido, sobre todo en los paf .
tal y América. ; paises de Europa Occiden-
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EJERCICIOS DEL CAPITULO I

I. En forma breve conteste Io siguiente:

1.

:Cuéando aparecen los primeros tratados que incluyen temas
econémicos?

. ¢A qué se refieren los primeros temas econémicos?
. ¢De dbnde proviene el concepto economia?
. (Qué opina sobre el comercio Aristételes? ;Qué principios

formula?

. ;Cudles son las principales ideas econémicas durante la Edad

Media?

. ¢Tienen las ideas econémicas alguna relacién con la ética de

la Edad Media?

- $Qué sucesos importantes para Europa tuvieron Iugar a fines

del Siglo XV?

. (Qué es el mercantilismo?
. ¢Quiénes fueron los metalistas?
. ;Qué temas economicos tienen importancia durante el Siglo

XVIII?

. ¢Qué circunstancias del Siglo XVIII propician el pensamiento

econdmico de ese Siglo?

. ¢Quiénes fueron los fisieratas ¥ qué es la fisiocracia?
. ¢En qué consiste el sistema que trata de establecerse median-

te el liberalismo econémico ¥y qué ajuste debe hacerse al apli-
carlo al mundo real?

. (Quién fue Adam Smith y cuél es su obra?

;Cudles son sus principales ideas?

- (Qué es la Escuela Clisica y cuil es su importancia?
. ¢Quiénes fueron los principales economistas clasicos?
. ;Quién fue Roberto Malthus y cuél su obra? ;En qué con-

siste principalmente el problema demogréfico planteado por
Malthus?

- ;Quién desarrollé6 una teoria referente a la renta de la tierra?

;En qué consiste?

. ¢Quiénes fueron los utilitaristas? ;Cuéles fueron sus ideas?

¢Quién fue el iniciador de estas teorias?

- ¢Quién fue John Stuart Mill? ;Cual es su obra? ;Cuales son

sus principales ideas?

- :Qué fue el Socialismo Utépico?
. ;Quién es el representante del Socialismo Cientifico y cual es

su idea fundamental?
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OBJETIVO GENERAL

Tener idea integral de la naturaleza de un sistema econ6mico,
conociendo la finalidad de la Ciencia Econ6mica, sus métodos de in-
vestigacién y grado de prediccion de las leyes que elabora. Asi co-
mo los elementos componentes del sistema econémico y las relacio-
nes que entre ellos se establecen.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

. Definir el campo de accién de la Economia.

. Mencionar las ciencias con que la ‘Economia se relaciona y campo
de estudio de cada una de ellas.

. Describir los métodos que la Economia emplea en su investiga-
ci6n, comparandolos con el que emplean las ciencias exactas ¥y
el grado de prediccién que los caracteriza.

. Definir el problema econémico mediante el analisis necesidades-
TECcursos.

Definir necesidad, el origen de éstas y sus caracteristicas pri-
mordiales.

. Clasificar a los bienes entre los diferentes tipos; como libres,
econ6micos, etc.; conceptualizando cada uno de ellos, asi como sus
caracteristicas méas importantes.

. Conocer y explicar los conceptos de utilidad, utilidad marginal,
y utilidad total; deduciendo el Principio de Utilidad Marginal
Decreciente.

Definir conceptualmente y con el uso de graficas el punto de
saturacién de una necesidad.

. Definira la actividad econémica, la distribucién de actividades y
la interdependencia.

. Especificar en qué consiste el problema de la escasez. ;Cuéando
lo observamos? ;Cémo puede representarse graficamente dicho
problema?

. Mencionar los problemas centrales a que se enfrenta todo siste-
ma econémico.

. Distingui i i
guir entre los diferentes tipos de sistemas econoémicos y sus

. Explicar cui
cuando se presentan los costos crecientes en la trans-

formacion de recursos en bienes.

. Conocer, definir y ejemplificar el principio de Rendimientos De-

3 n g

. Esquemati i
q tizar y enunciar los componentes de un sistema econé-

it i
ico y las relaciones que entre ellos se establecen.

unciar y describir los 2 mercados que surgen del intercambio

en un sistema econémico simplificado.

. Explicar
yol la forma en que podemos superar el modelo econémico

simple para aproximarlo a la realidad.

. Definir qué se entiende por nivel de vida y como podemos tener

una idea del grado en que di i
T que dicho nivel puede ser considerado

. Definir Economia incluyendo las partes esenciales que deben

intervenir en este conecepto.

. Ubicar a nuest i
ro sistema econémico, d
. . , dadas sus ca isti
entre los diferentes sistemas que conoce o g (o




CAPITULO II
NATURALEZA DEL SISTEMA ECONOMICO

21 Campo de la economia dentro de las ciencias sociales. Teoria
Econémica.

La Economia dentro del grupo de las ciencias sociales tiene co-
mo fundamento un aspecto del comportarmento del hombre dentro
del grupo social. No todas las actividades del individuo dentro de la
sociedad son de interés para la Economia, sino que, como todas y
cada una de las ciencias sociales limita su campo de estudio a un
determinado aspecto de la conducta humana. Marshall en su libro
Principios de Economia dice: “La Economia Politica o Econémica
es el estudio de las actividades del hombre en los actos corrientes
de la vida; examina aquella parte de la accién individual y social
que estd més intimamente relacionada con la consecucién y uso de
los requisitos materiales del bienestar’”.l/ Estas condiciones constitu-
yen la maxima satisfaccion que el individuo puede lograr a través del
consumo de bienes y servicios.

El estudio que la Economia emprende es abstracto debido pre-
cisamente a que la conducta humana es complicada. y en ella no
existen condiciones estables que sirvan como base para el analisis,
sino por el contrario se desarrolla en un marco donde constante-
mente estan en evolucion las preferenc1as gustos e ideas, del indi-
viduo, mo’avando que el estudio de los hechos econémicos sea com-
plejo; ya que entre ellos estan incluidas las multlples decisiones que
en la vida econémica hacen indistintamente el grupo social y el indi-
viduo considerado independientemente. En consecuencia, es impres-
cmdlble, elaborar una teoria que haga posible el analisis adecuado
de los problemas que plantean los hechos econémicos.

La teoria elaborada con tal proposito recibe el nombre de Teoria
Economlca, ella anahza hecHos de dIversa mdole relacmnandolos e

La Ecqnomxa Aphcada mtenta servirse ;del anahsm suministra-
do por la Teorfa Econémica:para explicar las causas y significado
de algunos, fendrehos, econémicos determinados, como son: la infla-
cién; baja productividad de los recursos; desigual distribucién del in-
greso, etc.; problemas todos ellos planteados y encauzados hacia la

1/ Marshall, Alfred. Principios de Economia, 8a. ed. p. 3.




basqueda de métodos para producir mayor cantidad de bienes que
satisfagan al maximo las necesidades experimentadas por el hombre.

29 Relacién entre la Economia y otras ciencias. Su método de In-
vestigacion,

Nunca ha sido posible establecer fronteras precisas entre las
diferentes ramas del conocimiento humano, ya que existen entre ellas
multiples relaciones. Tenemos el caso de 1a Fisica y de la Quimica
en el grupo de las ciencias exactas, las cuales cuentan con afinida-
des entre si, ya que experimentan en forma similar y es dificil es-
tablecer limites entre ellas. Lo mismo se observa entre la Estadis-
tica y las Matematicas, ya que la primera reglamenta sus investiga-
ciones con normas proporcionadas por la segunda. Relaciones de la
misma naturaleza encontramos en el grupo de las ciencias sociales,
donde la Historia, la Geografia, la Politica, la Demografia, ete., pro-
porcionan informacién y material de suma importancia para el ana-
lisis econémico. Por ejemplo: la Historia nos da idea de la evolucion
econdmica: la Geografia describe la distribucion de 1a poblacién y los
recursos naturales; la Politica establece formas de gobierno y la De-
mografia estudia problemas de poblacion.

Los métodos de investigacién de las ciencias sociales difieren de
los utilizados por las ciencias exactas, ya que estas altimas realizan
sus investigaciones y experimentos en condiciones favorables que les
permiten controlarlos manteniendo constantes ciertos factores para
que no afecten a aquellos otros que se tienen en observacién. Por
ejemplo: el quimico que quiere conocer los constituyentes de una subs-
tancia determinada recurre al anilisis y mediante ese procedimiento
obtiene los elementos que la constituyen; en la misma forma conoce
en qué proporciones deben mezclarse el 0 y el H, para obtener una
molécula de agua empleando un procedimiento sintético. Como se
puede apreciar solo entran en juego un namero limitado de factores
los cuales estan bajo su control. En tales condiciones es posible que
estas ciencias elaboren reglas, leyes y principios cuya validez y acep-
tacién es indiscutible. Por el contrario, las ciencias sociales realizan
un estudio sobre un campo demasiado amplio, como lo es el de la
sociedad, en el que constantemente se encuentran interferencias de-
bido a las multiples formas de actuar del individuo. En la investiga-
cién econémica no es posible separar de la sociedad a un grupo de
individuos con el fin de observar la forma en que reaccionan ante
un hecho econémico determinado y aln siendo posible, no se pueden
generalizar los resultados de dicha observacién, a todos los indivi-
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d}lOS de la sociedad. Por ejemplo: la conducta de un grupo de indi-
viduos, al celebrar ciertos ritos y practicas con un fin determinado
f;Jede ser c?ndenada por'otros que lo consideran absurdo. Asi pues’
x4 ;1;1; ;‘nfgllzrto lugar o época fu.e 0 es considerado aceptable, puede;
g el :S 3; :za:)rentel de sentido en otro lugar y tiempo diferen-
: r nes los que se dedican a la i igaci6

Ecopomla se basan en la observacién del com&;)olxl?t:zgfrigm}?ur?aéi
y sélo pufeden elaborar principios que sin ser tan exactos, como los
que mencionamos anteriormente, si poseen esa aceptacion ;miversa].

leyeSLaamenCIa .economlca ha logrgdo establecer algunos principios y
s u113 ral explicar el comportamiento humano que son validos en
5 cgmezrtuga.r, pero por lo genfzral se refieren a ciertas tendencias
x explri)caralr?i:;(l)i dy&l gonUello? s6lo se obtienen resultados que tratan
P re . Usa los métodos inductivo y deductivo
g;r:bllgg ::111111 :tlhzs?stios p;)ix;z las demas ’ciencias. Estudia hechos ;iglli
sem,zacién v ]113;11 i :mit a, ¥ desl.)u.e§ de repetidos procesos de ob-
otk / extender un ]L}ICI(? tan general, que en muchas
o ha:eﬁarec?b;:arecer de validez individual. Los métodos estadis-
métoddieictorico nolraince AW e et o
es fu i
p.a‘sadas y cuales los resultados obtenidos, sir‘:;igﬁdggszt?: izrll;cmnes
cion para dirigir nuestras acciones presentes. Sl

. s s

2.3 Definicién del Problema Eecondémico

La ciencia econémica tiene como finalidad analizar los proble-
;nas a qlle el ho‘mbre se enfrenta para lograr el maximo bienestar
4 comgdldad posxple: Para comprender o establecer en qué consiste

.dpro lema econémico, tenemos que pensar en funcién de las nece-
sidades .que afectan al hombre y con qué medios (recursos o facto
productivos) cuenta para satisfacerlos. ol

. Ind%pendientemente de que posteriormente prestemos un analisis
sidadcul ado.s_o 4'.:1 estos c.onceptos, podemos establecer que las nece-
es son ilimitadas e insaciables ya que son de muy diferente ori-

g
q

Por lo tanto puede concluirse que el problema econémico existe

cundo el hombre trata de satisfa infini
- cer sus infinitas i
una cantidad escasa de recursos. riaton obomac &

S
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Se denominan recursos escasos, a todos aquellos elementos de
produccién que existen en cantidad limitadas respecto a nuestro nu-
mero infinito de necesidades. Se les podria Ilamar también bienes
econémicos escasos para contraponerios a los bienés libres que ros
proporciona la naturaleza en forma relativamente abunfante, e “ili-
mitada” con respecto a nuestras necesidades. Debemos observar que
en el sentido absoluto no existen bienes libres. El aire; el agua y
el sol, que son algunos eéjemplos, son escasos en alglin lugar deter-
minado: en Una mina escasea el aire puro y también en una ciudad
industrial abatida por el humo Yy desperdicios; el agua no la encon-
tramos en grandes extensiones desérticas y el sol puede nunca apa-
recer en algunos departamentos o tipos de viviendas.

Los recursos o elementos de produccion tienen la caracteristica
de ser usados de muchas formas y ello mengua en parte su relativa
escasez. Un lote de tierra puede ser usado en la actividad agricola,
industrial o comercial, es decir; cultivarlo, construir una fabrica o
emplearlo en un edificio de locales comerciales o departamentos pa-
ra habitacién. El trabajo humano es también muy versatil, Existen
miles de ocupaciones que pueden ser seleccionadas por el hombre
para trabajar en ellas, etc.

El hombre y el grupo social; siempre debera dar a cada recurso
productivo el mejor uso alternativo, tratando de lograr o alcanzar
el maximo bienestar social, con el minimo esfuerzo posible.

En una economia de libre mercado, los productores no hacen
mas que servir a los consumidores. ‘Son los consumidores y no un
sistema reglamentado los que deciden cémio satisfacer sus necesi-
dades materiales. El bienestar de los consumidores depenide del sis-
tema de distribucién de bienes. y ellda depende de la distribucién de
ingresos. La distribucién de ingresos a su vez esta determinada por
el grado.en que cada. persona participa en la produccién dentro de
la sociedad.

El bienestar social se puede medir por la cantidad de satisfac-
tores producidos, pere también debe tomarse en cuenta la forma en
que éstos se distribuyen. El bienestar es mayor si la gran mayoria
de la poblacion recibe una buena cantidad de bienes y servicios; pero
a menudo ocurre que una pequeia parte de la sociedad recibe una
mayor parte de los ingresos y en consecuencia la capacidad de deci-
dir qué bienes deberi ser producidos, quedando una gran parte de la
poblacién, con una asignacién de bienes o satisfactores muy limitada.

24 Problemas fundamentales de todo sistema econémico.

Por todo lo anterior podemos definir mas claramente el proble-

ma econémico en %os. siguientes términos que son los problemas que
todo sistema econémico debe resolver.

— ;Qué es Io que se va a producir?

Se debe_ claramente establecer si se van a producir bienes
cpmo ’alnpento, vestido, habitaciones, etc.; 0 se van a produ-
CIr maquinas, tractores, joyas o perfumes.

— ¢Cuéanto se va a producir de cada tipo de bien?

— ;Coémo se van a producir los bienes?

Es’decir; qué recursos ‘se van a asignar a qué productos y
qué metodos de produccién se van a emplear.

— 4C0mo se va a distribuir el producto entre los miembros de
la poblacién que lo crearon? ‘ &
n otras palabras, quiénes van a satisfacer sus necesidades
€N Una menor o mayor proporcion. 9

; Los proble_n.las anteriores que forman parte del problema econé-
m1c1(1> general existen en todo sistema econdmico, primitivo, subdesa-
rrollado o desarrollado. Cada sistema de acuerdo con la organiza-

lmp b 10| d

23 Solucién al problema econémico.

- F,gqsff?n €N Ruestros dias dos tipos de sistemas econémicos bien
e ;m os. El SIStel:na socialista o planificado que incluye Rusia, Che-

coslovaquia, Polonia, Hungria, Cuba, ete., y él sistema capitalista o

gfc libre empresa que incluye a Europa Occidental, América, Oceania,
Ambgs §1§tema§ cuentan con los mismos problemas por resolver,
pero como nt?pe__n dﬁerentgs instituciones que los rigen, la forma en
(a;ue los solucionan son algo diferentes. A continuacion definiremos
ca:m;)os: §1§temas .y mencionaremos sus principales instituciones o
caracteristicas ¥ como cada uno de ellos resuelve los problemas de
produccién y distribucién. ' :
26 El Capitalismo.

tra]'EStE es un s1st-ema econémico que se caracteriza por la descen-
o liaqo.n. Es decer no existe una agencia central que se encargue
Planificar las decisiones econémicas. Prevalece la libre accién de
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consumidores y productores atendiendo cada uno de ellos sus inte-
reses personales y utilizando sus propios recursos. A través de la
oferta y la demanda tanto de factores productivos como de bienes
y servicios se logra un equilibrio entre las fuerzas de los mercados
que incluso hacia innecesaria la intervencién del Estado. En nues-
tros dias, este sistema existe modificado por las actividades que el
gobierno desarrolla en la actividad econémica para propiciar un desa-
rrollo mas o menos estable, pero nunca ejerciendo un control total

y centralizado.
Caracteristicas del capitalismo.

— Propiedad Privada. Esta es una caracteristica fundamental
del sistema, que permite a todo miembro de 1a sociedad gozar
de la propiedad privada de bienes deconsumo, asi como de
los medios de produccién y utilizarlos a su antojo. El gobier-
no puede intervenir en su uso y control en el caso que lo
amerite.

— Empresa Privada. Por empresa privada se entiende la libre
accién de una persona para participar en el proceso produc-
tivo en la manera en que lo desee. Son los empresarios par-
ticulares los que después de conocer las necesidades de la po-

blacién, organizan y utilizan los medios de produccién en la
creacién- de satisfactores que son mayormente demandados.
Se acepta la participacién del Estado en la creacién de cier-
tos bienes y preferentemente en la prestacion de servicios,
que en virtud de sus caracteristicas y costos de produecion,
no pueden ser proporcionados por la._ empresa privada.

A su vez es el mecanismo de precios el que se encarga de
establecer los salarios, rentas, intereses y otras remuneracio-
nes a los factores productivos.

__ Libre competencia. El sistema capitalista presupone la libre
competencia en el mercado. Esta es una lucha abierta, libre
y continua que se desata entre los productores, para apo-
derarse del mercado. Cada productor se esfuerza por atraer
una mayor cantidad de consumidores, ofreciendo, mayor cali-
dad, mejor disefio, mejores atenciones, efc., en el producto
que lanza al mercado. La libre competencia también es lla-
mada libre concurrencia, lo cual quiere decir que existe libre
entrada y salida de una empresa en el mercado. El sistema
de precios se encarga de premiar o sancionar a la empresa.

3Srlbli2 empresa elabora un producto que es muy demandado
ois er; C};E%aizg if? n(liuy b;;osible que continde compitiendo en
lendo beneficios; no seri asi
3 para a
:lmglr':sa que no toma en cuenta los deseos del consug?iglcl)i
orar su producto, que al no haber demanda para el

S ?

— E:eur;age;iseclmgcggs;midqr. El consumidor es considerado co-
uy mmportante al que todos los
! rod -
Ir:sl;:;:;n dié ateln(li)er ¥ satisfacer; ya que en la mcle)didaufltl;)e
esta el beneficio de su empresa. El i
sta 5 consumid
g(;sng; blsygeclls.l_on de lo que va a consumir y la forma en lql(:g
el .greso que recibe al partici
ductiva. EIl consumido 1 bt o A s
| T estd en libertad de
zar los productos que los e i e
mpresarios ponen a di ici6
En el mundo real, la icipaci6 i e
, 1a.participacion del Estad
guna forma la libertad de .c s
un €0nsumo; como cuand i
limita el consumo de un:bi i grin g
2 ‘bien; debido:a una crisi
duccién, o mediante 1a i g A
coneesion de monopoli imi
la competencia entre m e e
1 uchas pequeti imi
la variedad de productos. i 'nas t?mpresas, S e

— Sist i I ist '
pre;;r;aﬁlélx);: de precx(;;s.l La existencia de un mecanismo de
€s una de las caracteristi i

K isticas esencial i

tema capitalista. T i : T
. Todo bien o servicio ti i
. lene un precio
2 ) _ en el
pr?zxc;(i:gd\?érilfal gge;cégees;a exprlesado en términos de dinero. El
rdo con las existenci i '

o : ] ncias de un bien -
col)e C};:i‘llait;a%an%gades que del mismo bien se demandan (eoxfefa
L] ! mgedlante el ‘mecanismo de precios la forma
Tos et consuml.dores ’dec1den qué bienes se produzcan
o prody ; ggfs a;ile:iglgen It::mo %roducir los bienes que los conb-’
sumic : produccion se distri
individuos de acuerdo con sus ingresos SAN 4 i

2.7 El Socialismo (Comunismo).

lista:Eé]n sllst(;ma socialista es totalmente opuesto al sistema capita-

can. Est: si(;fc.fenn?aelgo?n‘f o s{)las 2 i ey B

3 su nombre lo indica dej s e e

lista para converti - ca deja de ser individua-
rse en colectivista. Medi izacié

los procesos econémi : . ante la centralizacién de

: micos bajo el control del

£ e el estado se pro

nes o metas econémicas en beneficio de la colectivié)ad.p e
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Caracteristicas del Socialismo.

Los rhedios de produccién son propiedad (zelelsils;?ggucﬁvos
iy bolida la propiedad particular de los factor e
s evitar la explotacién de unos hom})_res por dei c
g dad de los medios productivos esta en rr}at.nos et
gggﬁlfien se encarga de explotarlos en beneficio de la

ciedad.

i funda'
== Celltrahz' .0 1 (a es la Caracterlstlca
Zaclon economica. Es :
rne!lt‘al del 818. .telna SO Cialista. El proceso pI‘O.ductN.O es O.I ga-
ini uv- 11 Yit =
nizado Y admlmstrado DOI el, E Stad() Y no lntel vienen lllte

e obtiene de la

i s. Como ‘el producto que s€ O Fy

D vidad ccondmica es pera Ia sociedad, ERIAPaE X ivar en

b forna en que cada miemabro de ella debe pa
la creacién del mismo. L
i) | i i bmico ca-
Planificacién central. A diferenaal. dell _s1§tema 9;::9;);:; R
~ pitalista en el que la actividad individual es e
I(;é'c'isiones sobre la actividad economica, ma_S{::i% léctiva{s g
istema socialista los ‘planes sobre las metas cole 7
inthy ?mue debe darse a cada medio de p.ro_ducm_o;l Ii‘fica-
ilmlrggot%ntemeﬁfe sobre el Estado. La ac't-wclldigrxﬁii{alr =
dora total incluye las siguientes decisiones: d€ i e
bienes que se van a producir, despues de ,}}?}bg,rzg E:)lue &
cido 1as necesidades de la gop,i;ac;g_r}; la forma b A et ribu.
emplearse los factores o medios de Qr%dgCC}gt(;res | e
S by G 4 Erivneeley Ly ARSI S, z se
Ap : roduccién entre ]95 dlferen €5 Sect : \
gipydfa!?hgggé“ de expandir la capacxdai %1’.0@51@3’3 (()ieac:lln
£ - eanifal. Fl Estado decide todo den

j 5 capital. El Estado decide 1od ] 1
rri?nac;?;; ?1?) perx'?mite la actuacién o decision particular de

consumidor.

i0 enido O
__ Distribucién de la produccién. El p.rod.ucto tg“;a; c(:?etrdo X
» el monto de satisfactores, se distribuye S
sea ticipacion de cada persona en el prqc;:e.so_ product Py
Ak 101§ con sus necesidades. Ello es asi porque se r- .
e 01 individuo tiene diferentes habilidad.es‘y expgrleins
nf)ce e rticipar en diferentes tareas con distintos mv:l eo
det paracfi?ridad Muy a menudo se comenta que en ese 1p
% P?Odu ; econc%mico existe igualdad absoluta en cuimto‘sae
o S’ls"cce'rtrﬁcién del ingreso, pero como acaba de est.?ib (;ece1ue
t;i(siirf lentre las personas desigualdades de capacidad, q

implican una desigual contribucién en la produccién y por
lo tanto, diferente participacién en el consumo.

— Acumulacién de capital. Asi como toda persona distribuye
el ingreso ganado entre el consumo ¥ el ahorro, satisfacien-
do sus necesidades presentes, pero planeando para el futuro,
todo sistema econémico distribuye el empleo de recursos en-
tre la produccién de bienes de consumo y la produceion de
bienes de capital, que son maquinaria, herramientas, etc., que
sirven para producir otros bienes de consumo. El sistema
socialista decide a través del Estado qué cantidad de bienes
de produccién o de capital se debe producir cada ano, para
incrementar la capacidad de produccion y a su vez también

determina la cantidad de bienes de consumo para producir
en el mismo periodo.

— Sistema de precios dirigidos. En lugar de que los precios se
determinen libremente como en el sistema capitalista, en el
socialismo estan determinados por la autoridad planificadora,
central. No debe pensarse que son arbitrarios, también se
consideran al establecerlos, las condiciones del mercado. Si se
produce demasiado de un bien, por una mala planificacién el
precio baja y debe ser ajustado o reconsiderarse las necesi-

dades de ese producto v las cantidades que de él1 deben pro-
ducirse.

Si comparamos nuevamente las caracteristicas de ambos siste-

mas podemos pensar que el sistema capitalista carece de planifica~
cién. La planificacién existe pero en forma individual y es el gobier-
no quien al establecer dete

rminadas politicas, interelaciona los planes
de la empresa privada con base en ciertas m

etas de un plan general.
De la misma manera el gobierno establece un sistema de progra-
macién en el que se incluyen actividades de beneficio colectivo. Orga-
niza su actividad controlando Ia actividad

privada con un sistema
impositivo mediante el cual S€ generan sus ingresos y planifica sus
gastos de defensa, ayuda internacional, seguro social de los emplea-
dos, seguros de v

ejez, ayuda a los desempleados, educacion, salud
publica, etc.

2.8 Las necesidades

Ya quedé anteriormente establecido que el objetivo final de Ila
actividad econémica es el de satisfacer las necesidades humanas. Al
hablar de necesidades nos referimos a toda sensacién desagradable
originada por la carencia de algo y para cuya desaparicién es nece-
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saria la intervencion de un objeto conocido generalmente con el nom-

< nes podemos menci ; ;
bre de satisfactor. : encionar: trigo, ropa, calz
cios encontramos: BO, ropa, calzado, ete., y entre los servi-

El hombre constantemente experimenta una serie de necesidades tistas; ete. los prestados por la policia, médicos, abogados, ar
entre las que principalmente se encuentran las de alimentarse, ves- s,
tirse, educarse, etc. Algunas de ellas no pueden prescindir de una con lguran te el siglo XVIII el economista clasico Ad S s
satisfaccion inmediata, porque SOn indispensables para la vida del sideraba como actividad productiva la I’I’esii;)ci?x‘(li a:ir; S“mlth v
servicios.

, ; e hone ol . Solam : ; .
hombre: en cambio otras, pueden tener una satisfaccion mediata estabainiz c0n§1deraba como productivas a aquellas activid ¢
por tener un caracter secundario. caminadas a la cr vidades que

e i e Ll ;:gon de bienes materiales puesto que
Las necesidades pueden ser clasificadas en multiples formas aten- y creia improductivo el trabaj Jodal “ipTenaraE atilidad aidag;cosas
diendo las circunstancias en que se presentan; pero e€s de mayor im- servicios sin participar en quO o e wenionas, que proporcionaban
portancia atender sus caracteristicas principales. cién de bienes como la prestaccggaCIgn. o to: 1o ereps
5 n de servici :
portancia, por e cios gozan de i i
» P 1 hecho de que ambos proporcionan satisfigsgériln c;

. Tas necesidades tienen la caracteristica de ser ilimitddds en ni- utilidad

N | mero y limitadas en capacidad. Por lo primero se entiende que es ad y son deseados por el hombre

it muy grande el grado en que ellas existen, ademas de crecer infini- En general, los bienes se clasifi

I tamente a medida que se satisfacen y aumenta la cultura y nivel a continuacion: asifican en la forma que se presenta
» <

de vida del individuo.

Son limitadas en cuanto a capacidad, porque llega un momento,
durante su satisfaccion en que ja necesidad desaparece por completo, Durables
haciéndose innecesario seguir aplicando mayor ntimero de unidades:.

99 Clasificacién de los bienes

Aan cuando ya hemos hecho referencia a ciertos bienes sin mo-
lestarnos en su clasificacion, volveremos a mencionarlos pero ya €n
una forma mas detallada. En primer lugar, podemos decir que éstos (
pueden encontrarse dentro de la categoria de bienes economicos y Econémicos J
bienes libres.
Durables

No durables

Cuando se lleva a cabo la elaboracién e intercambio de bienes
utilizando recursos escasos, estamos hablando de la produccion de
bienes en sentido economico; ya que cuando la naturaleza nos los De produccion
prinda en forma abundante no es preciso racionar su Uso y €n este No durables
caso nos referimos a los bienes libres tales como: la luz solar, el aire,
etc.; que atn siendo de suma importancia, quedan fuera de nuestro
estudio debido a su abundancia sin que tengamos que efectuar mucho Yibies
esfuerzo para obtenerlos. -

En forma
general los biene 5mi
2 S economi . ps ¥
de consumo y bienes de produce cos se clasifican en bienes

ot : i6n. Los primero
idad es la de satisfacer directamente las necse'ssi?igdiguggos' %l;ya
indivi-

) ? ?

En todo acto productivo se crean bienes y servicios. La dife-
rencia entre ellos es que en los primeros estan separados los momen-
tos de produccién y consumo y en el caso de los servicios, éstos se
consumen en el mismo momento en que s€ producen. Entre los bie-
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nes de consumo, como SON la maquinaria, equipo, instalaciones, etc.
A su vez los bienes de consumo se sub-dividen en bienes de consumo
de uso durable; como ropa, calzado, habitaciones, etc., y.no dura-
bles; como alimentos, medicinas, etc. Los primeros forman el grupo
de bienes que nos proporcionan utilidad no solo una Vvez sino por un
tiempo indefinido si los mantenemos €n buenas condiciones; los se-

gundos por el contrario son de uso unico.

Los bienes de produccién se clasifican en forma similar a los
bienes de consumo, asignandoseles la cualidad de durables, a ague-
llos que se mantienen en el proceso productivo durante un periodo
mas o menos largo de tiempo, como las maquinas y herramientas
que se dedican a la produccion de automoviles por ejemplo y no du-
rables a los que s€ consumen en el momento en que Son utilizados
en la produccion: como los combustibles, materias primas ¥ todos
aquellos bienes que estan sujetos a una transformacion posterior para
ofrecerse en el mercado como bienes terminados.

2.10 Utilidad

La utilidad es una caracteristica inherente que proporciona todo
satisfactor y por lo cual, son demandados © solicitados en el mer-
cado. Es la cualidad que tienen los bienes y servicios para satisfacer

una necesidad y contribuir a su desaparicion.

Nunca es posible medir exactamente el grado en que s€ satis-
face una necesidad, a ello contribuye la variedad de gustos ¥ prefe-
rencias existentes entre los individuos, cuyas necesidades varian de

acuerdo con su edad, nivel de vida, educacion y relaciones sociales,

que a su Vez estan condicionadas por el medio ambiente. Por ejem-
plo, las necesidades de un habitante en la zona fria son muy distin-
tas a las de otro que habita en los trépicos.

En general, las necesidades se analizan con base en el principio
de utilidad marginal decreciente, que dice: la primera unidad que se
consume de un bien, proporciona una utilidad mayor que las subsi-
guientes. Esto quiere decir, que la utilidad proporcionada por cada
unidad consumida es cada vez menor ya que la necesidad va desapa-
reciendo, hasta llegar a ser cero el grado de satisfaccion que propor-
ciona una unidad adicional, después del cual la utilidad es negativa.

Por ejemplo, supongamos queé un individuo siente la necesidad
de alimentarse, la cual puede satisfacer con el consumo de cierta
cantidad de pan. Al aplicar la primera unidad, el grado de utilidad
percibida sera mayor que cuando aplica la segunda, y asi sucesiva-
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mente al consumir la tercera i

- bty era y cuarta unidad. ILa utili i

. habiengodga:il;?:; hsera cada vez menor, llegandouaild;:1 Slfrl;}cvada

Sl e ao completamente su necesidad, el consum(:) fin

v consumg cero g_'rados de satisfaccién. Si el indivi .
5 e una unidad mas, es posible que experi;r‘;:e(xi]l’ig

g ti

Lo anterior puede
representarse grafi
con el uso d > T graficamente (Ver Fi
e coordenadas, designando el eje vertic(al ; f‘al gxlrlllc;iliz‘-p
i6n

de la utilidad j :
y €l eje h S
das del bien. Je horizontal, para indicar las unidades consumi-

v.T.

n-

UTILIDAD
TOTAL

UTILIDAD
MARGINAL / / br
T / / / U H
CAN? B S ; 2 i
. CONSUMIDA 4 5 6
(a) CANT.(S)NSUMIDA

Figura 2.1

En la Figura 2.1 (b
. ) se observ. i
- 4 a que :
uirilggfini’la 1;rolp0rc§lona cinco grados deq utilliii:(;'m;ersl 1;mdad B
. 1a utili ; 0! i
—— lleuarldad que se agrega a la utilidad total gu;nzlr e
Después de eSeg i cero, en el caso de la sexta unidad co et
ey desguui (;; dSI ;}en consu_men mas unidades, éstasns Ilalligzida.
. la Figura 2.1 (a) se representa la uiin

lidad total, 1a cual -
T registra menores in 7

1Silélmo de una unidad adicional. Al conSu(;;‘?mentos mediante el con-
ad total es igual a 15. ir 1

a sexta unidad, la uti-
La utilida ¢

Bl g smclln fllll;i r:;Idgrega cada unidad consumida a la utilidad.total

recer, recibe el nomb0 : medfd.a que la necesidad tiende a d i

la acumulacién de 1 re de utilidad marginal. La utilidad to?csellpa-

Ll s a utilidad que va agregando cada unid A8
; a suma de las utilidades marginales unidad consu-
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dispensables como lo son la alimentacién y el vestido. Dentro de la
sociedad cada individuo desempefa una tarea que aparentemente pa-
rece aislada de las de los demas, pero siempre existe una serie de

interdependencias que establecen relaciones entre ellas. La division

del trabajo es la que hace posible la distribucién de la poblacién
activa entre las diferentes ocupaciones y trae como consecuencia la
especializacién, que da lugar a que los individuos se dediquen a
aquella actividad; para la cual cuentan con mayor capacidad. Cada
individuo o grupo familiar tiene que realizar un esfuerzo para pro-
veerse de los bienes gue precisa para su existencia; por lo que la
actividad econémica €S aquella que se despliega dentro de toda so-
ciedad y tiene como finalidad la creacién de bienes ¥ servicios tanto
para el consumo directo (alimentos, vestidos, etec.), asi como de los
llamados bienes de produccion o capital que hagan posible la crea-
cién continua de nuevos bienes de consumo, como lo son: maquinas,

herramientas, edificios, etc.

Si nos trasladamos a una sociedad primitiva, observaremos que

entonces existian limitadas actividades de las cuales los hombres
obtenian los bienes para sobrevivir; por lo que la divisién del trabajo
era incipiente, ya que una sola persona se veia obligada a desempe-
fiar varios trabajos a la vez. La caza y la pesca, les proporcionaban
vestidos y alimentos y los instrumentos que usaban en ese nivel de
produccion se caracterizaban por Ser rudimentarios y escasos, pro-
pios del sistema econémico tan primitivo en que se desenvolvian. A
este sistema de produccion, correspondia una cierta organizacion so-
cial donde las relaciones personales gozaban de un alto grado 'de
igualitarismo; ya que no existia atin la propiedad privada.

A medida que la sociedad se desarrolla y penetramos a un pe-
riodo historico posterior, observaremos que las actividades. econémi-
cas van aumentando ¥ también evolucionado los mediocs y sistemas
de produccién. Se practica la agricultura y se dividen enormemente
las ocupaciones. El producto que obtiene la sociedad es mas abun-
dante y la organizacién social prevaleciente en ese periodo es distin-
ta, desapareciendo la igualdad que antes existia ya que ciertas per-
sonas se han apoderado de algunos medios de produecién como la
tierra, instrumentos de labranza, etc., ¥ podian ejercer un cierto
poder sobre los que carecian de dichos medios, quedando para ellos
la mayor parte del producto. Posteriormente, en una fase superior

del desarrollo de las sociedades, observamos aGn mayores adelantos
ial siendo ya posible

téenicos creados gracias al desarrollo industri
distinguir a dos clases de personas: los asalariados y los duenos de
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especializacién, que da lugar a que los individuos se dediquen a
aquella actividad; para la cual cuentan con mayor capacidad. Cada
individuo o grupo familiar tiene que realizar un esfuerzo para pro-
veerse de los bienes gue precisa para su existencia; por lo que la
actividad econémica €S aquella que se despliega dentro de toda so-
ciedad y tiene como finalidad la creacién de bienes ¥ servicios tanto
para el consumo directo (alimentos, vestidos, etec.), asi como de los
llamados bienes de produccion o capital que hagan posible la crea-
cién continua de nuevos bienes de consumo, como lo son: maquinas,

herramientas, edificios, etc.

Si nos trasladamos a una sociedad primitiva, observaremos que

entonces existian limitadas actividades de las cuales los hombres
obtenian los bienes para sobrevivir; por lo que la divisién del trabajo
era incipiente, ya que una sola persona se veia obligada a desempe-
fiar varios trabajos a la vez. La caza y la pesca, les proporcionaban
vestidos y alimentos y los instrumentos que usaban en ese nivel de
produccion se caracterizaban por Ser rudimentarios y escasos, pro-
pios del sistema econémico tan primitivo en que se desenvolvian. A
este sistema de produccion, correspondia una cierta organizacion so-
cial donde las relaciones personales gozaban de un alto grado 'de
igualitarismo; ya que no existia atin la propiedad privada.

A medida que la sociedad se desarrolla y penetramos a un pe-
riodo historico posterior, observaremos que las actividades. econémi-
cas van aumentando ¥ también evolucionado los mediocs y sistemas
de produccién. Se practica la agricultura y se dividen enormemente
las ocupaciones. El producto que obtiene la sociedad es mas abun-
dante y la organizacién social prevaleciente en ese periodo es distin-
ta, desapareciendo la igualdad que antes existia ya que ciertas per-
sonas se han apoderado de algunos medios de produecién como la
tierra, instrumentos de labranza, etc., ¥ podian ejercer un cierto
poder sobre los que carecian de dichos medios, quedando para ellos
la mayor parte del producto. Posteriormente, en una fase superior
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La actividad humana presenta un aspecto econémico en su lucha
en contra de la escasez. El individuo constantemente sufre una serie
de necesidades, para cuya satisfaccién necesita de los bienes y ser-
vicios creados en la comunidad. El hombre para crear los satisfac-
tores dispone de recursos: tierra, capital, técnicas; los cuales son
limitados. Las fuentes de recursos se encuentran mal distribuidas en
el espacio y son insuficientes para satisfacer en alto grado sus ilimi-
tadas necesidades. Otro factor de importancia del que carece el hom-
bre para proveerse de todos los satisfactores que necesita, es el tiem-
po; y, dada la limitacion de recursos ¥y de tiempo, se ve precisado
a elegir una de las formas en que pueden ser aprovechados los me-
dios escasos de produccion. Es aqui donde se plantea uno de los prin-
cipales problemas de la economia: decidir qué bienes o satisfactores
se van a crear y de cuales se va a prescindir.

La solucién al problema de 1a escasez, consiste en optimizar la
satisfaccién de las multiples necesidades con los recursos existentes.
El problema asi expuesto ‘es un problema que a cada instante se
presenta a cada individuo y como el hombre es un ser pensante, la
solucién de dicho problema debe hacerse en forma racional, estable-
ciendo una jerarquia entre las necesidades, para que asi se satisfa-
gan primero aquellas que tengan mayor importancia y que a Su Vez
tengan un costo alternativo* (resultante de la subordinaciéon de las
otras necesidades’a aquélla a la cual se dedica el uso del recurso)
inferior al beneficio logrado por dicha decisién. Es pues, un pro-
blema de eleccion racional de qué necesidad satisfacer primero. El
problema de la eleccién recae sobre cada miembro de la sociedad;
sobre el ama de casa, el ingeniero, el contador, el funcionario pu-
blico, etc.

Ejemplifiquemos lo anterior analizando un sistema econ6mico
que sélo produce dos bienes, para cuya elaboracién cuenta con re-
cursos escasos y un determinado nivel de técnica para satisfacer las
necesidades de una poblacion. Designamos a estos bienes como trigo
y automéviles. Los recursos pueden dedicarse en su totalidad a la
produccién de trigo siendo en este caso nula la produccion de auto-
moviles y viceversa, si todos los recursos se€ dedican a la produccion
de éstos. Estas posibilidades las observamos ¢on mayor claridad me-
diante el uso de los ejes coordenados que se presentan a continua-
ci6én, en la Figura 2.2.

% Qosto alternativo es aguél que reporta €l mayor beneficio entre los diferentes
usos que se les pueden dar a los recursos productivos,
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des del otro bien, utilizindose todos los recursos. No sera posible
alcanzar ningin punto que esté fuera de la recta (Punto N), a no
ser que se incremente la cantidad de recursos disponibles. Si acaso
nos encontramos en un punto que esté por debajo de la curva (Punto
D) se estaran desperdiciando recursos productivos ya que podemos
aumentar las cantidades producidas de los dos bienes con sélo usar
los recursos ociosos.

213 Costos crecientes © rendimientos decrecienies

Con el ejemplo del punto anterior, que se refiere a la produc-
cion ‘de dos tipos de bienes, con una cantidad Iimitada de recursos;
observamos que para hacer posible 1a creacién de los primeros auto-
moviles, fue necesario sacrificar una determinada cantidad de trigo,
la cual ird en aumento al tratar de producir mayores cantidades de
automoviles. Asi, al tener 30 mil toneladas de trigo y querer pro-
ducir mil unidades de automéviles fue necesario dejar de producir
9 mil toneladas del primer bien. Si se desea obtener otra cantidad
igual de automéviles va a ser necesario sacrificar cada vez una
mayor cantidad de trigo, llegando a ser de 10 mil toneladas al pro-
ducir el quinto millar de automéviles. La produccién de automovi-
les se ira haciendo cada vez mas costosa al tener que adoptar para
ello, algunos recursos como la maquinaria usada exclusivamente pa-
ra ‘producir trigo. Por lo tanto, en-la produccion de automaviles se
observan los rendimientos decrecientes, que es lo mismo que costos
crecientes.

Otro ejemplo mas claro, a la vez que tipico, para la explicacion
de los rendimientos decrecientes, nos 1o ofrece la agricultura. Supon-
gamos que se van a explotar diez hectareas de tierra en la preduc-
cion de trigo y se va a emplear un niimero determinado de obreros,
hasta el limite en que sea costeable su ocupacion. Veamos qué su-
cede con el volumen de produccion total obtenida y qué sucede con
la productividad de cada uno de los obreros, al ir aumentandolos en
ntimero. Para abreviar nuestra explicacién en el Cuadro 2.1 pode-
mos presentar en forma objetiva, el principio que nos proponemos
desarrollar.

CUADRO 2.1

RENDIMIENTOS DECRECIEN
TES.
FACTOR FIJO DIEZ HECTAREAS DE 'f‘IERRA

Producto marginal
obtenido al ir aumen-
tando en una unidad

al factor trabajo

0

3 000

1500
800
300
100

Numero de hombres

X Prod
(unidad de trabajo) - cto tobgl

obtenido (kilos)

0

3000
4 500
5 300
5 600
5700

En el cua i
Slmette un dul;;dzféteé‘zortrsi Puede observar que a medida que se

. abajo, la produccié : '
un iner il uccion total
i menirlr‘:eesn;co, bero en proporcién cada vez menor ya qszpj sy
bl b dici?)sn;]ncrgllentos logrados en la produccién por czgas;:in-
factor de produce:’ i deb? a4 que se estd manteniendo fijo ai
obreros, por 1 10n tierra y sélo se esti aumentando el m}lmeJ ;
PrOporc’ién de i)ieqUe cada trabajador adicional tendri una nll':n ?
Widad @ trabajo, th cuorte O Dlemmente siagregamos o

» No aumente ya el dt

obtenga sea una reduccién en el mismopmducto total y lo que se

Lo anterior puede ser
conocidos ejes X'e Y de la
duccién de trigo y el eje X

p;tiesentado graficamente en nuestros ya
gt{ra 2.3; el eje Y representa la pro-
representa el niimero de obreros,
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HOMBRES OCUPADOS

Figura 2.3

Con el ejemplo anterior podemos formular una ley que define
al fenémeno y se llama “Ley de rendimientos decrecientes” y dice:
Cuando en la produceién de cualquier bien, se mantiene un factor
fijo, mientras se realizan incrementos de otro factor variable, se va
a observar un incremento en el nivel de produccién hasta un punto
después del cual empezara a descender debido a la aparicién de los
rendimientos decrecientes.

214 Produccién e intercambio en un modelo de economia simple

En los puntos anteriores, ya discutimos, algunos conceptos que
dan una idea de la conducta econémica de los hombres en cualquier
tipo .de sociedad, sobre todo los que se refieren a sus dificultades
para proveerse de bienes. Es necesario distinguir ahora dos grupos
o clases de individuos a los cuales ya nos hemos referido antes y que
mantienen muy estrecha relacion dentro de la sociedad. Estos son los
consumidores y productores, que constantemente se encuentran rea-
lizando actos de intercambio, ya sea de bienes por dinero, o dinero
por la fuerza de trabajo que es proporcionada por ellos. Para tener
una idea mas exacta del funcionamiento del sistema econémico vea-
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mos como se realiza dicho intercambio y para tal fin establecemos

los siguientes supuestos
con :
simplifieado; que trabaja un modelo de economia

1. Nosr i i
eferimos a una economia cerrada; es decir, donde no exis-

ten relaciones con el resto del mundo

El gobierno no interviene en la actividad econémica

(1) BIENES.Y SERVICIOS

EMPRESAS

CONSUMIDORE S

(3) DINERO

(4) RECURSOS PRODUCTIVOS
(1) Corriente indi
que indica el flujo de bie ici
nes y servicios iona-
dos por las empresas a los consumidores. e

0’ qu

3 < s
(3) I(‘l;(a:;rmente .de dinero pa}gado por las empresas por el trabajo, tie-
y capital, proporcionados por los consumidores ’

4 )
(4) Corriente de recursos productives proporcionados por los consu-

mido
res a las empresas, que se usan en la creacién de bienes

Obsé i
rvese que en el sistema se establecen dos flujos circulares:

= . e
0 es el de bienes y servicios (1) ¥y de recursos productivos (4)




El otio representa la circilaciér de dihéro del sistema: pago por 10§
bienes y servicios recibidos por los consumidores (2) y el pago de
sueldos, salarios e intereses, efectuados por los productores a los
consumidores que son quienes los proporcionan (3).

En nuestro ejemplo; las dos corrientes circulares son iguales, es
decir: las cantidades de dinero que en forma de salarios, sueldos,
intereses, utilidades, ete., reciben los consumidores, es la misma que
éstos gastan en la compra de los bienes y servicios proporcionados
por las empresas. Asi también, todos los recursos proporcionados
por los consumidores, son usados en la elaboracion de bienes y ser-
vicios, que mas tarde las empresas porién 4 disposicién de los con-
sumidores.

Este ejemplo aunque un poco alejado de la realidad, nos ayuda
a comprender cual es la parte que a los productores y consumidores,
les corresponde desempefiar dentro del sistemia econémico. Los su-
puestos que para este caso se establecieron, lo apartan de la realidad,
pero nos permiten comprenderlo con mayor claridad. Es indiscutible
que el gobierno de cada pais interviene regulando la actuacién de
los individuos; ya que es su finalidad establecer la armonia entre
ellos y colaborar en todo sentido para elevar el bienestar publico.
Nuestro ejemplo se acerca més a la realidad al incluir las actividades
del gobierno, asi como las transacciones que realizan cada uno de
los paises con el resto del mundo.
2.15 Nivel de vida

Para conocer el nivel de vida en una sociedad se necesita tomar
en cuenta dos factores: a) el producto o cantidad de bienes que se
ha logrado producir en dicha sociedad, y b) el nimero de habitan-
tes que la integran.

Qi dividimos a entre b o sea el producto total* obtenido entre
el ntimero de habitantes entre quienes se distribuye, obtenemos co-
mo cociente una cierta cantidad de bienes por persona. La cantidad
de estos bienes determinan el grado de satisfaccién obtenida por
cada uno de los miembros de la poblacién., En consecuencia, a una
mayor cantidad de bienes disponibles, corresponde un mas alto grado
de satisfaccién individual.

En resumen, puede afirmarse con base en estos principios, que
una sociedad es mas rica que otra, cuando cuenta con un mayor

% Producto total es el valor de todos los bienes y servicios producidos en una
comunidad en un perfodo dado.

numero de satisfactores o uh ma
p9r persona. Podemos e
v1’da. de un pais a otro,
nomica se conoce con el

b yor nivel de .ingreso para adquirirlos
€r comparaciones entre el nivel de

c’ici):fn(:}' uso dgl i_ndicadbr que en teoria eco-
denominacién porque es el cociZitgedznﬁlt"e'S(;)' e
la poblacié indi ‘ L ey
. : ducto to
: particula;' n\of el:(il‘f:gdo en realidad cuanto recibe cada tzlefsr(lgs
a ; ro . e
i que se anexa en el ejercicio de auto-eva-
poblascl' un pz;is cuenta con una gran vari
10n activa que cue i
nta con eficient: i
o cuel entes sistemas de pr i6
tantesgun I;iit‘elialuggllq (;cecmgo adecuado, va a proporcionar : :lgsu;inlgn
Bl Z;) ]a .II‘]aS' alto_que el de otro pais pobre, con ung
it Carezc§ - eacilon Inactiva, sin conocimientos técr;icos para
T 3 0S recur indi ’
B et SOS indispensables para Ia elabora-

edad de recursos, con una

2.16 Definicion de economia,

Con lo expuesto e i
n este capitulo e
tos que nos ayudan a interpretar Io’ tenemos ya suficientes concep-

S ue e incipi (%
como las condiciones materiales X biq 0.-un principio definimos

Proced 8 enestar de qu
amos, a definir a la ECONOMIA como I gi:riic?;a é\ﬁiri}-lau'
lene

as de la produccién, para la cual

na’tl.vos, tratando de lograr siemp
minimo costo y esfuerzo.
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Ejercicios del Capitulo IT
I— Conteste brevemente lo que se indieca.

1.—;Es la economia una ciencia?
2.— ;Cuéles métodos emplea la economia
ra la elaboracién de principios?

3.— ;Qué caracter tienen los principios 'y leyes que la econo-
mia establece?

4.— ;Por qué es abstracto el estudio de la economia?

o.— Mencione algunos principios o leyes de los que la econo-
mia establece.

6.— El estudio de Ia economia plantea los problemas econd-
micos. ;Cual es el problema econémico més relevante?

7.— ;Cudles son las caracteristicas de las necesidades que mas
interesan a la economia?

8.— ¢Cudles son las caracteristicas de los recursos producti-
vos?

en su analisis y pa-

9.— ;En qué consiste la curva de transformacién de recursos?
(Puede ser negativa y constante la pendiente de esta fun-
ci6én en todos los sistemas econémicos?

10.— Analice la siguiente figura que ya nos es conocida y donde
la curva representa el pleno empleo de los factores
ductivos necesarios para la produecion de los bienes

pro-
(le’
e ‘(Y"




:g
&,
L
14
i
i

dy
n — entre los puntos A y B?

a) ;Qué significa la relacié
dx

b) Dado que la curva Y: X« representa €l empleo de to-
dos los recursos. ;Como se interpreta el movimiento

de esa curva de Y: Xea Y. Xo7

¢) Tomando en cuenta el analisis del inciso anterior, ;c6-
mo se interpretaria una variacion de la curva Y« X:

a Yo Xu?

d) ;Qué interpretacion puede darsele a la curva Ys: Xa?
Recuérdese que las explicaciones deberan referirse fun-
damentalmente a los recursos productivos y factores
que ejerzan una influencia determinante sobre ellos.

II.— Defina o explique, mediante un concepto, lo siguiente:

1.— ;Qué es necesidad?
2.— ;Qué dice el principio de utilidad marginal decreciente?

3.— ;Qué son bienes libres?

4— ;Qué son bienes economicos?

5.— ;Qué son bienes de produccion?

6.— ;Qué mnos dice el principio de rendimientos decrecientes?

7.— ;Que se entiende por actividad econémica?

8.— ;Qué diferencia existe entre la divisién del trabajo simple
y complejo?

9.— ;Qué es Economia?

n informacién acerca del comportamiento

III.— Se da a continuacio
a existencia de

de la produccion de un articulo X. Se supone 1
un factor productivo fijo que es Y y un factor productivo

variable, que es X.

Factor E roduc-|producto  APT| Pro- - PT
Variable (X) ,flon Marginal = —— | ducto =
Ltal AX |Medio X

4
10
18
24
29
33
36
38
39
39
38

L Ul e = = S S iy I T
H O W00 ~10 U GRS
HOFNWERUIO OO b

[y

1.—5 A i
¢Con cuanto contribuye al producto total la primera unidad de

factor vari
able?, ;con cuj
1 4 cuanto - s
cera? la segunda?, ;con cuanto la ter-

(4

3.— ;Qué sucede con 1 i
. a contribuecion de la i
2 cuarta unidad?, ;cua
> 1gxcremento fiel producto total cuando se pasa de laé’? n
cuarta unidad del factor variable? Sy

4 : Qué :
;(?:edzlé.cede cqn la contribucién al producto total de la cuarta
tamientom(liae ll.lamdade:s‘ de factor variable? ¢Cudl es el compor

funcién de produccion total ¥ a qué se debP;"-

5.— ;Qué sucede con 1 i
: . a contribucién al o
primera unidad del factor variable‘?pr()duclco Oistide S decie

6.— ;En cuantas eta
; pas se puede dividir e i
funcién de produccion para el articulo lXc‘?ompprtamlento .

7— ;En qué unidad d
= e factor varia :
dimientos decrecientes? ble empiezan a operar los ren-

8— ;En qué
5 qué forma se puede representar matematicamente el pro

ducto con que contri : i
riable? ibuye cada unidad adicional del factor va-
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9.— ;Agregariamos mas unidades del factor variable a la produc-
cién después de usar la décima umidad?, ;Por qué?

10.— Enuncie ahora en forma completa la ley de rendimientos de

crecientes.

11.— Obtenga la informacion correspondiente a la produccién
dividiendo el producto total entre la cantidad del factor

usado.

media,
X

represente los valores del producto mar-

12— En la gréafica anterior,
del incremento en el producto total

ginal, mediante el cociente
entre el incremento de X.

13.— En la misma gréfica, represente los valores del producto medio.

14.— ;Qué relacién existe entre el producto medio y marginal, al
usar la cuarta unidad del factor X2

15— ;Qué observaciones pueden hacerse en las funciones de produc-
ci6n total y marginal cuando se emplea la unidad 10 del fac-

tor X?

CAPITULO" I
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9.— ;Agregariamos mas unidades del factor variable a la produc-
cién después de usar la décima umidad?, ;Por qué?

10.— Enuncie ahora en forma completa la ley de rendimientos de

crecientes.

11.— Obtenga la informacion correspondiente a la produccién
dividiendo el producto total entre la cantidad del factor

usado.

media,
X

represente los valores del producto mar-

12— En la gréafica anterior,
del incremento en el producto total

ginal, mediante el cociente
entre el incremento de X.

13.— En la misma gréfica, represente los valores del producto medio.

14.— ;Qué relacién existe entre el producto medio y marginal, al
usar la cuarta unidad del factor X2

15— ;Qué observaciones pueden hacerse en las funciones de produc-
ci6n total y marginal cuando se emplea la unidad 10 del fac-

tor X?
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OBJETIVO GENERAL

Identificar los factores de produccién, sus caracteristicas gene-
rales y determinantes especificas; asi como proporcionar un analisis
de los factores para el caso de nuestro pais. Conocer nuestros recur-
sos de trabajo y cémo se encuentran distribuidos entre las diferentes
actividades econémicas.

OBJETIVOS ESPECIFICOS
Definir factor de produccién e identificarlos mediante ejemplos

variados.

Clasificar los factores productivos.

Enunciar cada uno de los factores en forma conceptual.
Mencionar y explicar las caracteristicas de los factores inclu-
yendo caracteristicas de orden cuantitativo ¥ cualitativo.

Definir fuerza de trabajo o mano de obra.
6. Mencionar los determinantes de la fuerza de trabajo en un mo-

mento dado.
7. Interpretar el problema de la explosién demografica, partiendo
de su ritmo de crecimiento.
8. Analizar cifras de crecimiento de la poblacién en México y rela-
cionarlo con algunos problemas actuales sobre educacion, vi-
vienda, desempleo, redistribucién de bienes, etc.

9. Establecer la diferencia entre fuerza de trabajo y poblacion eco-
némicamente activa.

10. Analizar y establecer la forma relativa en que sé distribuye la

poblacién econémicamente activa entre los sectores productivos

en México.

11. Analizar las cifras de distribuciéon porcentual de la poblacion
rural y urbana.

12. Mencionar las causas de atraccién y repulsion de las areas rura-

~ les y urbanas ¥ cuales son sus efectos socio-econémicos.

13. Definir a los recursos naturales, destacar su importancia y men-
cionarlos mediante ejemplos exhaustivos.

14. Definir Capital ¥ técnica. Cuél es su importancia en la produc-
ci6n, atendiendo su naturaleza fisica e inmaterial.

15. Explicar los problemas a que se enfrenta todo pais que no se
desarrolla técnicamente y forzosamente depende de 1a técnica

extranjera.
16. Ejemplificar la forma en que puede conocerse y m
ductividad de los factores.

edirse la pro-
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CAPITULO III

LOS FACTORES
DE
o LA PRODUCCION

Se denomina f
: actor d o
que Intervienen en el pr e la produccién a toda clase de elementos

T 0CEeS0 pr s
y servicios. Una hectar productivo para la creacién de bienes

ea de tierra ses
nes, una tonelada de trigo, la ca » un edificio en buenas condicio-

ete.; aci s
tc.; son factores de la pro duccign dad de dirigir de un empresario
- ’
3.2 Su clasificacién
Para su anilisi
analisis, vamo -or
A0S S a cl Z
las siguientes tres categorias: asificar

* Trabajo
: Recl.lrsos naturales
Capital y técnica

Algunos autores di
s discuten
los factores, elaborando una dll\?] forma en que deben ser clasificados

guen varias cl : sion mas detallada. Es ir, disti

sividdh, -como ifesede trzi;)ajo de acuerdo.con sus g:rado;1 edc(ler},dlztm-
. un rero. - WY roduc-

Otros consideran suficiente el, un profesionista, un empresario, etc.

cursos humanos ; dividir los factores producti
nica) y otros, corft.r;balo) Yy recursos no human cI>Js ((’t:;ctfvos en I:e-
) sideran el factor tierra, incluido en 1pltal v téc-
el capital y a

ellos se oponen 1
: 0S que sostiene i
considera n la idea de :
da como un factor separado del misch;1 Zgzu;if: depe oer
0 que éste

es un don de la natur i
al
por el hombre, €za, muentras que capital es todo lo creado

a los factores productivos en

- arim tomar. n.mcho en cuenta los
% oS a'deflmr cada uno de los
n la clasificacién establecida:

fan:emores puntos de vista, pro-
actores productivos ‘de acuerdo

El trabajo
ciedad, para i)roiseff 1 esfuerzo desarrollado por el hombre
incluye tanto el tratf:? ? 0s bienes que necesita para sub E3ntila Se
; 3 Jo fisico como el i sistir. Se
cionar tambié intelectual. :
como el grzlgs ,dqu:.;den el trabajo se incluyen Otlfssng:ano 13
i € €ducacion y preparacién de los habi ores tales
€ su capacidad para la creacién de bien abitantes, que
es.

Los recursos
naturales
raleza deja a disposicis son todos aquellos i
Ja a disposicién del hombre (tierra, b qu?:sdlgfinquzl la natu-
, erales, ete.),

bara que con
i\ su esfuerzo ob i
faccién de sus necesidades tenga los bienes necesarios para la satis
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OBJETIVO GENERAL

Identificar los factores de produccién, sus caracteristicas gene-
rales y determinantes especificas; asi como proporcionar un analisis
de los factores para el caso de nuestro pais. Conocer nuestros recur-
sos de trabajo y cémo se encuentran distribuidos entre las diferentes
actividades econémicas.

OBJETIVOS ESPECIFICOS
Definir factor de produccién e identificarlos mediante ejemplos

variados.

Clasificar los factores productivos.

Enunciar cada uno de los factores en forma conceptual.
Mencionar y explicar las caracteristicas de los factores inclu-
yendo caracteristicas de orden cuantitativo ¥ cualitativo.

Definir fuerza de trabajo o mano de obra.
6. Mencionar los determinantes de la fuerza de trabajo en un mo-

mento dado.
7. Interpretar el problema de la explosién demografica, partiendo
de su ritmo de crecimiento.
8. Analizar cifras de crecimiento de la poblacién en México y rela-
cionarlo con algunos problemas actuales sobre educacion, vi-
vienda, desempleo, redistribucién de bienes, etc.

9. Establecer la diferencia entre fuerza de trabajo y poblacion eco-
némicamente activa.

10. Analizar y establecer la forma relativa en que sé distribuye la

poblacién econémicamente activa entre los sectores productivos

en México.

11. Analizar las cifras de distribuciéon porcentual de la poblacion
rural y urbana.

12. Mencionar las causas de atraccién y repulsion de las areas rura-

~ les y urbanas ¥ cuales son sus efectos socio-econémicos.

13. Definir a los recursos naturales, destacar su importancia y men-
cionarlos mediante ejemplos exhaustivos.

14. Definir Capital ¥ técnica. Cuél es su importancia en la produc-
ci6n, atendiendo su naturaleza fisica e inmaterial.

15. Explicar los problemas a que se enfrenta todo pais que no se
desarrolla técnicamente y forzosamente depende de 1a técnica

extranjera.
16. Ejemplificar la forma en que puede conocerse y m
ductividad de los factores.

edirse la pro-
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El capital y técnica estan constituidos por toda clase de elemen-
tos materiales (méaquinas, edificios, etc.) e inmateriales (dinero liqui-
do, métodos de produccién, ete.), que en el proceso productivo ele-
van el rendimiento del trabajo y el grado de aprovechamiento de los
recurses naturales.

El volumen de los bienes producidos en todo sistema econ6émico
va a depender de la abundancia o escasez de los factores antes men-
cionados, asi como del uso que de ellos se haga.

3.3 Caracteristicas de los factores preductivos

Las caracteristicas esenciales de los factores de la produccién son:

* Su escasez.
* Su gran variedad de usos.
* Capacidad de ser combinados en diferentes proporciones para

producir el mismo bien.

La mayoria de los factores productivos son 'escasos en el sen-
tido de que existen en cantidades limitadas ‘en relacion con los bie-
nes, que con ellos se desea producir. Por tal motivo, se les llama
recursos econémicos. Si todos los recursos fuesen abundantes no exis-
tirian problemas econémicos, porque’ entonces podriamos producir
una cantidad tan grande de bienes que/ posiblemente ‘Tlegaria a ser
muy bajo su precio:! Tl factor trabajo, por ejemplo, que desempena
un papel tan decisivo.en la ‘produccién, no puede ser expandido. €n
un periodo corto ya que es la poblacién la que lo determina y toma
cierto tiempo él altérar su volumen. Lo mismo sucede con el capital,
el cual no puede incrementarse rapidamente debido a.la fuerte pro-
pensién al consumo, que reduce el-margen de ahorro, que €S final-

mente el que lo determina.

En cambio, los recursos productives __galvo en algunos casos €n
que el capital esta invertido en magquinaria especializada— tienen la
ventaja de poder asignarse a muy diferentes usos. El trabajo de un
individuo. puede ser dirigido a la elaboracion de una gran cantidad

de bienes y en el mismo caso se encuentra la tierra, cierta cantidad

de madera, un edificio, ete. Como la division del trabajo permite la
especializacion de los factores en una actividad especifica, podemos
decir que en periodos mayores de un afio es mayor la variabilidad
de 1iS0s ‘que posee un recurso; sobre todo el factor trabajo, en com-
paracién a los usos que pueden darsele a corto plazo. :

Muy pocos 0 ningin bien requiere que se produzea con una com-

binacién invariable de los factores de la produccion. Generalmente
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eleven la productividad de la mano de obra y el grado de utilizacion
de los recursos de que el pais dispone.

Otro problema planteado por una abundante y creciente pobla-
cion, es el de que no cuente con la asignacién y variedad de recursos
suficientes para el consumo, y por lo tanto gozara de niveles de
vida mas bajos.

Otro determinante de la fuerza de trabajo, como se dijo anterior-
mente es la estructura por edades ya que tiene consecuencias econo-
micas y sociales muy importantes, al determinar la poblacion econo-
micamente activa e inactiva. A individuos de ciertas edades les co-
rresponde realizar la produccion que va a permitir la subsistencia de
los nifios y ancianos. La poblacién que forma la fuerza de trabajo
de un pais es la comprendida entre los 14 y 65 afos, aproximada-
mente. En este sentido pueden distinguirse poblaciones jovenes y po-
blaciones viejas. Las poblaciones jévenes tienen de 40 a 45 porciento
de poblacién en el grupo de jévenes (de 0 a 14 afios), un 50 a 55
porciento de adultos (entre 15 y 64 afios) y alrededor de 3 a 5
porciento de personas de més de 65 afios. Este grupo de paises se
caracteriza por tener una alta fecundidad y una mortalidad mediana;
es el caso de la mayoria de los paises latinoamericanos (con excep-
ci6n de Argentina y Uruguay). Las poblaciones viejas tienen estruc-
tura envejecida por la disminucién relativa de los jévenes y aumento
relativo de los ancianos. El grupo intermedio, que es el que forma
la fuerza de trabajo, es mas alto que en el primer tipo.

Las poblaciones jovenes tienen coeficientes de carga de depen-
dencia mas altos, porque la carga asumida por los individuos produc-
tivos es mas elevada y por lo tanto, la parte del ingreso que el indi-
viduo deseaba destinar a ahorros e inversiones se reduce. Asi, en las
poblaciones jévenes existe una persona ocupada por cada persona de-
masiado joven o anciana para trabajar, mientras que en una pobla-
cién vieja, la proporcién es casi de dos por una. Esto se traduce en
el peso de los inactivos y en el financiamiento de la formaci6n profe-
sional de las generaciones jévenes, inversiones sociales y demogra-
ficas, tales como locales escolares, construccién de casas habitacion,
formacién de maestros y la creacion de medios de produccién para
éstos. El problema de tal estructura es grave a nivel nacional, pues
generalmente se presenta en los paises menos industrializados. Mas
adelante observaremos que en poblaciones de este tipo, la mayor
parte de su poblacién activa, se dedica a actividades poco produc-
tivas y por lo tanto mal remuneradas.
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3.6 En(}recum' 'e%nto demografico: El caso de México
‘ nuestros dias, la mayoria de los paise i i

pemme.ntan tasas de crecimiento de pobl«l?:ciénS ;izns?r;fgz?aﬁoz (i:
3 porciento, debido a que la tasa de mortalidad ha disminuido por
Iso: adelantos en la.medicina. En algunos casos, como en Méin::o
tallrador v C?sta Bxca, a.lcanzan un nivel de 3.5 porciento. Mientras’,

nto, los pals-es industriales que han alcanzado un alto grado de
desarrollo y nivel de vida, desde hace varios afios han tratado d
mantener dicha tasa fluctuando alrededor de la unidad. ;

Ver las cifras del cuadro sigui
. 1 guiente que nos muestran el i-
miento demografico en México, de 1900 a 1979. s

CUADRO 3.1
MEXICO: CRECIMIENTO DEMOGRAFICO 1900 A 1979

Anos Tasa media anual de
crecimiento demografico (%)
1900-1910 1.087

1910-1921 -0.510

1921-1930 1.612

1930-1940 1.731

1940-1950 2.755

1950-1960 3.078

1960-1970 3.500

1970-1979 3.200

FUENTE: 50 {h‘ios de Revolucion Mexicana en Cifras,
Nacional Financiera, S. A. México, 1963, p. 21.

y En el cuadro anterior puede observarse que en los pri
anos se rt'eglstraron cifras que muestran un lentoqcrecimientopymnfrls?i‘gi
al 2 poFCernto anual. Pero de 1940 en adelante la tasa me(iia anual
d'e crecimiento es mas del 2 porciento y llega a sobrepasar el 3 por-
c1en.t? en el decenio 1950-1960. Un crecimiento desmedido de la po-
blacién puede traer como consecuencia una redistribucién de los bie-
nes creados para satisfacer las necesidades de la misma: lo cual re-
presenta menos cantidad de bienes por persona. De 196,0 a 1970 se

o!)serva un ix.lcrt.amento anual hasta de 3.5 y en la Gltima década em-
pieza a disminuir ligeramente, hasta llegar a 3.2.
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La mayoria de los paises desarrollados industrial y culturalmen-
te tienen una tasa de crecimiento anual que fluctiia entre 1 y 2 por-
ciento, lo cual permite mayores niveles de educacién y un nivel de
vida maés satisfactorio.

3.7 La poblacién econémicamente activa en México

Es necesario aclarar, que el término de poblacion econéomica- .

mente activa, no debe confundirse con el de fuerza de trabajo. En el
primer concepto se incluye solamente a la poblacion ocupada y tem-
poralmente desocupada, que estd desempefiando o disponible para
desempefiar diferentes trabajos en cada uno de los sectores produc-
tivos de la economia, mieniras que en el segundo se incluye a todos
los individuos cuyas edades fluctGan entre los 14 y 65 anos.

Si analizamos cual era el monto de la poblacién econémicamen-
te activa y su distribucién por actividades en México, durante los
afios de 1900 a 1960; observamos que solo un 33 porciento de la
poblacién total estaba ocupada en la creacion de bienes y servicios.
El resto de la poblacién, estaba constituido por amas de casa, ancia-
nos, estudiantes y todas aquellas personas que atn encontrindose
dentro de las edades propicias para trabajar, no se encontraban en
condiciones de desempefiar trabajos.

En el Cuadro 3.2 se presentan las cifras que muestran en nime-
ros absolutos a la poblacién total y a la poblacion ocupada y el por-
ciento que de la primera representa la segunda. En el mismo cuadro
se tiene también, la forma en que la poblacién ocupada se distribuye
entre las diferentes actividades.

CUADRO 3.2
ESTRUCT URA. OCUPACIONAL

MEXICO:

(Miles de personas)

Actividades

1950 / 1960

25,791

1940
19,654

1930
16,553
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15,160
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321
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Las cifras de distribucion de la poblacion activa por ocupacio-
nes demuestra el por qué nuestro pais es considerado aun dentro del
grupo de los paises subdesarrollados, ya que la principal caracteris-
tica de éstos, es la de contar con una gran proporciéon de la pobla-
cién activa, dedicada a las actividades agropecuarias. En 1900, el
65 porciento de nuestra poblacion econémicamente activa se dedi-
caba a las actividades agricolas; llega a 75.2 porciento en 1921, para
descender después de ese periodo hasta 52.8 porciento en 1960.
Observemos también cémo aumentd el porcentaje de la poblacion
ocupada en la industria a través del periodo considerado, pues de
un 10.7 porciento de la poblacion activa comprendida en ese sector
en 1900, pasa a 15.5 porciento en 1960. Otras actividades tales co-
mo comercio y servicios privados registran también un ligero incre-
mento.

A medida que se desarrollan la industria y el comercio, aumenta
la migracién de las areas rurales a las dreas urbanas y centros in-
dustriales. Este desplazamiento opera debido a las fuerzas de atrac-
cién que ofrecen los centros urbanos, al ofrecer condiciones de vida
que incluyen mejores servicios educativos, y de asistencia puablica y
sobre todo mejores salarios pagados por la industria. Por otro lado;
las areas rurales ejercen una influencia segregadora, ya que al tecni-
ficarse las labores agricolas-se desocupa mano de obra, la cual tiene
dificultades para sobrevivir en ese medio y se ve obligada a emigrar
a las ciudades a labores industriales, comerciales, profesionales, etc.
A continuacion se presentan cifras que nos muestran el erecimiento

de las areas urbanas.

CUADRO 3.3
MEXICO: POBLACION RURAL Y URBANA (1900-1970)
(Miles de personas)

Afos

Poblacion
total

Poblacion
urbana

Poblacion
rural

%
Paoblacion
urbana

%
Poblacién
rural

1900
1910
1921
1930
1940
1950
1960
1970

13,607
15,160
14,335
16,553
19,654
25,791
34,923

49,073

1,657
2,034
2,239
3,272
4,298
7,453
13,081

28,757

11,950
13,126
12,096
13,281
15,356
18,338
21,842

20,316

12.2
134
16.2
19.8
219
28.9
37.5
58.6

87.8
86.6
83.8
80.2
78.1
711
62.5
414

FUENTE: 50 A.iios de Revolucién Mexicana en Cifras, Nacional Fi-
nanciera, S. A., México, 1963, p. 22.

Nota: Se considera poblacién urbana a la que vive en localida-
des de mas de 10 mil habitantes.

La poblacion urbana se incrementa desde 12.2 orciento en
hasta 37.5% en 1960 y a 98.6% en 1970, o sea gue casi aun:lleglst%
4 veces. Ello es compensado con la reduccion de la poblacién rural
desde 87.8% en 1900 hasta 414% en 1970. A medida que la po-
blacion se desplaza de los centros rurales a los urbanos se observa
un cambio en la distribucién de la poblacién ocupada; la cual aban-
dpna las actividades agricolas (poco productivas) e ingresa a acti-
V}dad]ees tales como industria, comercio y servicios privados o profe-
sionales.

3.8 Recursos naturales

; Lf)s recursos naturales son todos aquellos bienes que estan a
disposicién del hombre para que con su esfuerzo los transforme en
productos que satisfagan sus necesidades. Entre los recursos natu-
rales encontramos: la fierra; que se dedica a la explotacién agrope-
cuaria y suministra todos los productos agricolas, ganaderos, mine-
rales, etc., que después de sufrir ciertas transformaciones mediante
el trabajo fisico y mecanico, llegan a convertirse en satisfactores.

: Los bosques es otro importante recurso que ademéas de propor-
clonar materia prima como: maderas, aceites, recinas, ete., para la
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industria, ejercen una influencia controladora sobre el clima de las
regiones donde son abundantes. Su aprovechamiento debe estar pro-
tegido con sistemas racionales de explotaci6n que permitan la rege-
neraciéon de los mismos.

También existen otros factores que en forma indirecta contri-
buyen a la creacién de bienes. Estos recursos no pueden ser pro-
piedad del hombre por no estar sujetos a la compra y venta, y por
ello, permanecen fuera de las decisiones econdmicas, recibiendo el
nombre de bienes extra-econémicos, como por ejemplo: Ia luz solar,
las lluvias y el clima, que influyen en.la obtencién de buenas o
malas cosechas y en la determinacion del precio de las diferentes
clases de tierra agricola, siendo maés alto el de aquéllas que tengan
mejores condiciones. En este caso es el servicio que presta el factor
y no el factor mismo, el que contribuye a la produccion.

Los rios, lagos y mares; también desempefian un papel muy im-
portante dentro de los recursos naturales, ya que son de gran utili-
dad para la agricultura, la electrificacién, la pesca y adema&s son
utilizados como vias de comunicacién que facilitan la explotacién
de los recursos forestales.

Los recursos naturales son escasos y debemos preocuparnos
tanto por su conservacién como por darles el uso méas adecuado
y eficiente en nuestras decisiones acerca de los bienes que se van a
producir para satisfacer atinadamente las necesidades del grupo so-
cial. También debemos tener en cuenta que a medida que se inten-
sifica el uso de un factor limitado, aparecen los rendimientos decre-
cientes por mas trabajo humano y mecanico que se aplique a su ex-
plotacion; y que llega un momento en que se alcanza el maximo
rendimiento del recurso y es entonces cuando deben tomarse ciertas
medidas. La tierra puede aumentar su rendimiento mediante el uso
de fertilizantes y abonos organicos; con obras de irrigacién en aque-
llas que no cuentan con condiciones climatolégicas favorables y me-
diante la rotacion de cultivos que devuelve a la tierra las substan-
cias organicas necesarias para que conserve su rendimiento.

A través del tiempo, el hombre ha dado diferente grado de im-
portancia a los recursos. A medida que aumentan y evoluciocnan sus
necesidades va empleando los recursos de tal manera que cada uno
de ellos contribuya cada vez mas eficientemente en el proceso de pro-
ducciéon. En un principio prevalecieron la recolecciéon de frutos, la
caza 'y la pesca, como las formas de subsistencia, pero a medida que

van siendo mayores los requerimientos de la sociedad, es necesario
combinar los recursos en proporciones mas eficientes para obtener
mas altos niveles de produccion y satisfacer un nimero mayor de
necesidades; es asi como llegamos a una etapa posterior en que se
practica la agricultura en forma sedentaria, obteniéndose con cierta
regularidad una gran variedad de productos.

Durante la revolucién industrial, los recursos minerales adquie-
ren una gran significacién y son utilizados para crear maquinas, sis-
temas y equipos de produccién que elevan el rendimiento del trabajo
¥ el grado de aprovechamiento de las materias primas. El hombre
siempre ha empleado los recursos que la naturaleza le brinda, en la

medida que lo permite su capacidad tecnolégica y siguiendo los limi-
tes trazados por las tradiciones:

3.9 Capital

Después de haber analizado los factores trabajo y recursos na-
turales, podemos decir que éstos son los factores primarios de Ia
produccién. Examinemos ahora el capital, considerado como el factor
auxiliar del trabajo. Esta formado por todos los medios materiales
e inmateriales ‘que contribuyen a incrementar la productividad de
trabajo y el grado en que se aprovechan los recursos naturales.
Algunos autores han tenido a bien denominar con el concepto “Tec-
nologia” a estos medios que elevan el rendimiento del esfuerzo huma-
no y el aprovechamiento de los recursos. Segin Marx, ‘“La Tecno-
logia revela el modo en que el hombre trata con la naturaleza 'y
establece también las formas de relaciones sociales y las ideas y
representaciones que de ella se derivan’.

La Tecnologia es una forma o parte de la cultura, es el grupo
de tradiciones que cada sociedad posee. Los pueblos recolectores
son las sociedades que se encuentran en el nivel tecnologico mas bajo
ya que su conocimiento del medio s6lo les permite dedicarse a la
obtencién de lo que la naturaleza les ofrece en forma espontéanea.
La caza y la pesca, son innovaciones que le permiten explotar ma3as
intensamente la naturaleza.

Las practicas agricolas permiten una mejor aplicaciéon de ‘los
factores trabajo y capital al recurso tierra; aunque el capital asuma
formas burdas (herramientas rudimentarias). La técnica agricola
tan reducida en un principio s6lo permitia excedentes tan pequenios
que ocasionaban constantemente crisis de hambre; pero a medida
que se va experimentando, se van creando mejores sistemas técnicos
de produccién que hacen posible la creacién de un mayor producto.
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La transicién de la época medieval a la moderna, no puede se-
guirse a través de una linea definida, pero se hizo posible gracias
a factores como: cambioé en la téenica, aparicion de nuevos instru-
mentos de produccién que elevan considerablemente la productividad
y junto a ellos aparece una divisién cada vez mas completa del tra-
bajo, el desarrollo del intercambio y la separacion cada vez mas
acentuada entre los medios de producciéon y los productores.

Hasta la revolucién industrial de la que ya hablamos anterior-
mente que tuvo lugar en Inglaterra a finales del Siglo XVIII, la
humanidad subsistia a base de una tecnologia ineficiente. Los me-
dios de produccién estaban formados por costumbres e instrumen-
tos utilizados en la produccién de tipo doméstico practicada entonces.
La Revolucién produjo cambios muy radicales al acabar con el tra-
bajo manual transformando la produccién sobre principios nuevos y
racionales, aplicando sistematicamente a ella los descubrimientos de
la ciencia.

Entre los elementos materiales que constituyen el capital, se en-
cuentra el capital real que estad formado por los medios de produc-
cién como herramientas, edificios, maquinaria e instalaciones em-
pleadas en la elaboracién de bienes. Queda comprendido dentro de
este grupo todo bien creado por el hombre que contribuye directa
o indirectamente, a la creacién de bienes de consumo o de produc-
cion. Los elementos inmateriales de que se habla en la definicién
estan constituidos por el capital financiero, que es de gran importan-
cia en el proceso productivo de una economia de libre mercado y
los conocimientos; procedimientos y métodos de produccion.

El capital financiero esta constituido por los valores monetarios
liquidos que pueden emplearse para adquirir o crear mas capital real.
El capital dinero sélo adquiere significacion econémica en el momento
en que se invierte en equipos de produccién, que al combinarse con
los deméas factores de la produccién contribuye a la elaboraciéon de
bienes y servicios. Asi, por ejemplo: una persona puede disponer de
una suma de dinero, que si lo conserva en forma liquida sin invertir
directa o indirectamente en la creacién de bienes, no tendra impor-
tancia en sentido econémico; por lo que el capital no. debe perma-
necer ocioso, sino invertirse mediante el uso de recursos en produc-
cién de bienes de consumo que satisfagan directamente nuestras ne-
cesidades o de bienes de produccién que se dediquen posteriormente
a la creacién de un mayor volumen de bienes de consumo.
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3.10 Productividad de los factores

Se habla de la productividad alcanzada por cada uno de los fac-
tc.)r.es' al referirnos a su capacidad para producir bienes y se obtiene
dividiendo la cantidad de bienes producidos entre la cantidad de cada
uno de los factores empleados en la producciéon de los mismos: asi
hablamos de la productividad del factor trabajo, si dividimos la ,can-
tidad de bienes que fue posible obtener, entre la cantidad usada de
ese factor y en la misma forma se estima la productividad del capi=
tal y los demés recursos. Mientras mayor sea el volumen de bienes
obtenidos, mayor es la productividad de cada factor.

Finalidad de la Tecnologia.- La aplicacién constante de los avan-
ces tgcnolégicos tiene como finalidad aumentar el rendimiento del
trabajo, asi como también la de disminuir el esfuerzo humano en
el proceso productivo. En esta forma, entre mas eficientes sean los
nlledios técnicos de produccion, el hombre puede incrementar su efi-
ciencia en el trabajo a la vez que reducir el esfuerzo realizado. En-
tonces se puede decir que mejores técnicas de produccion elevan la
productividad del factor trabajo y algunas veces la de otras factores.

Es muy discutido el juicio de que la aplicacién constante de
nuevas técnicas de produccién traen como consecuencia un mayor
numero de desocupados; es lecir, desaloja del proceso productivo a
una parte de la fuerza de crabajo, ocasionando con ello los proble-
mas del desempleo. En el caso de la agricultura, por ejemplo las
labores de desmonte, preparacién de suelos para el cultivo, de cose-
cha, ete., si se carece de maquinaria se precisan muchos trabajado-
res para realizarlas, pero al introducir tractores y cosechadoras,
gran parte de los trabajadores pierden su empleo dada la eficiencia
y productividad de la maquinaria. No es muy grave el problema que
presenta la gente desocupada en esta actividad, ya que se le esta
brindando la oportunidad de dedicarse a otras actividades tales co-
mo la industria, el comercio, profesionales, etc.; que si bien requie-
ren un entrenamiento especial, proporcionan mejores remuneraciones.

Sin embargo, en el caso de un pais que cuente con tasas de
desocupacién muy elevadas y ya no sea posible absorber un mayor
nimero de trabajadores, debera preferirse el uso de aquellos adelan-
tos técnicos que no den lugar a una mayor desocupacion, sino que por
el contrario, aquéllos en que participe en una forma mas intensiva
la mano de obra.




Otro aspecto de la tecnologia que es oportuno mencionar es el
referente al intercambio que entre todos los paises se efectiia. Aque-
llos paises que han logrado desarrollarse y que a su vez han logrado
obtener muy grandes rendimientos en los procesos de produccion,
generalmente exportan material técnico o bienes de capital hacia
aquéllos, que por su grado de desarrollo o por la no existencia de
los recursos apropiados para la elaboracién de los mismos, se ven
en la necesidad de importarlos. Esto ha suscitado grandes discu-
siones, porque los paises importadores de técnica guardan una fuerte
dependencia econémica con aquéllos que se la suministran. Debemos
recordar que dada la desigual asignacién de recursos, es necesario
que exista dicha dependencia, cuando el pais atin no ha logrado desa-
rrollar la técnica mas indispensable. Sin embargo, también existe el
argumento de que el pais importador resulta beneficiado con el in-
tercambio de cualquier otro tipo de bienes, por los de caracter téc-
nico, ya que no se ve precisado a incurrir en fuertes gastos de inves-
tigacién que tendria que realizar para elaborar su propia técnica,
aprovechando asi el desarrollo conque ya se cuenta en otros paises.
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Ejercicios del Capitulo I

I.— Defina en forma clara los términos y enunciados siguientes:

1.— Factor de produccion.

2.— Caracteristicas de los factores.
3.— Trabajo.

4.— Recursos naturales.

5.— Capital.

6.— Técnica.

7.— Poblacion activa.

8.— Poblaciéon econémicamente activa.
9.— Productividad de un factor.
10.— Factores extra-econdomicos.

II.— Conteste brevemente las siguientes cuestiones:

1.— ;Qué diferencias existen en cuanto a la clasificacién de los
factores productivos?

2.— ;Qué se puede comentar acerca de los paises que cuentan
con abundancia de recursos, pero carecen de un nivel
apropiado de poblacién o tienen un bajo nivel de desarrollo
técnico?

3.— ;Por qué los paises s.- especializan en la produccion de un
producto determinado?

4.— ;Cuales son los determinantes de la fuerza de trabajo?

5.— ;Cuales son los factores que determinan el monto de la
poblacién de un pais determinado?

6.— ;Existe alguna relacion entre poblacién y produccion na-
cional?

T.— ;Qué problemas pueden ocasionar la sobrepoblacién y la
subpoblacién?

8.— ;En qué forma se puede incrementar la productividad de
los recursos econémicos?

9.— ;Qué efectos produjo sobre el empleo de recursos la Re-
volucion Industrial?

10.— ;Qué finalidad persigue la tecnologia?
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OBJETIVO GENERAL

Conocer la importancia de la teoria de los precios en una econo-

mia de libre mercado, comprendiendo las relaciones entre la oferta
y demanda del mercado; asi como los determinantes y caracteristi-
cas de las mismas.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

. Explicar la importancia de la teoria de los precios; asi como a
quiénes proporciona informacién y de qué naturaleza.

. Mencionar las razones de por qué tienen precios los bienes eco-
némicos.

. Citar las teorias del valor, sus principales exponentes y en qué
consiste cada una de ellas.

4, Definir qué es demanda.

. Enunciar los determinantes de la demanda y diferenciar entre
un cambio en la cantidad demandada y un cambio en la de-
manda.

. Representar ejemplos de funciones de demanda en forma tabu-
lada y grafica.

. Definir qué es oferta.
. Mencionar los determinantes de la oferta.

. Representar ejemplos de oferta. en forma tabulada y grafica.
. Diferenciar las caracteristicas de la oferta y la demanda.

. Definir qué se entiende por punto de equilibrio y explicar por qué
a un precio diferente de éste nos encontramos en desequilibrio.

. Diferenciar entre un cambio en la cantidad ofrecida y un cam-
bio en la oferta.

. Analizar y explicar qué efectos se producen en el precio y la
cantidad original de equilibrio al variar la demanda permane-
ciendo constante la oferta y viceversa.

. Definir el concepto elasticidad de la demanda.

. Explicar los diferentes grados de elasticidad que podemos en-

contrar seglin sea el bien de que se trate.

- Definir demanda elastica, inelastica Yy unitaria.

- Mencionar los factores que determinan o influyen en la elasti-

cidad de un bien dado.

. Citar variados ejemplos sobre bienes con demanda elastica e

inelastica.

. Utilizar la férmula para determinar el coeficiente de elasticidad.

. Relacionar los diferentes grados de elasticidad con las variacio-

nes en el gasto total de los consumidores (ingreso de los pro-
ductores) a medida que cambia el precio de un bien.

- Representar y explicar casos de demanda perfectamente elastica

o ineléastica.




TEORIA DE LOS PRECIOS

4.1 Importancia en la economia

La teoria de los precios es una de las herramientas de la Teoria
Econémica sobre el cual se elaboran muchos de sus analisis Y que
con su ausencia no seria posible realizarlos. En una economia de
libre mercado, son los precios uno de los factores mas importantes
de la actividad econémica; pues son ellos los que proporcionan datos
que son tomados en cuenta tanto por las empresas como por las
unidades de consumo para realizar la parte que a cada uno de ellos
les corresponde dentro del sistema econémico.

La teoria de los precios en una economia capitalista es la que
nos ayuda a explicar el por qué se paga un determinado precio por
cada uno de los bienes y servicios que forman parte de nuestro con-
sumo. Tanto los productores como los consumidores se guian por los
movimientos de los precios; si los precios aumentan, los productores
incrementan su produccién Para aumentar sus utilidades; si la oferta
de un producto es escasa, los consumidores tienden a economizar
mas que antes. Asi por medio del sistema de precios los consumi-
dores hacen saber a los productores sus deseos, y ellos mismos llegan
a obrar seglin cambie la escasez relativa, sin necesidad de una orga-
nizacién planeadora central.

Podemos afirmar que esta teoria no nos proporciona una des-
cripeion exacta del mundo real, ni nos explica el por qué un mismo
bien tiene diferente precio en diversos lugares; sin embargo nos
ayuda a comprender la realidad de la actividad econémica y nos
presenta la forma en que se determinan los precios mediante la
oferta y demanda de los mismos.

4.2 Los precios

La primera pregunta que nos hacemos al estudiar la teoria de
los precios es sin duda Ia siguiente: ;Por qué tienen precio los bienes
economicos? Y las siguientes razones pueden darnos la respuesta.

Tienen precio porque son capaces de satisfacer nuestras necesi-
dades, las cuales se manifiestan en el mercado a través de la de-
manda. Ademdas es necesario pagar por los bienes, porque en su
creacion fue necesario invertir trabajo y materias primas, los cua-
les también est4n sujetos a un precio en el mercado por ser escasos.

Existe otro tipo de bienes que tienen la caracteristica de satis-
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facer algunas de nuestras necesidades como la de respirar, saciar
nuestra sed, alumbrarnos, etc., como lo son el aire, el agua en los
lugares en que abunda en estado natural y la luz solar que ya hemos
mencionado anteriormente. Por estos bienes no pagamos ningin pre-
cio, ya que nos los brinda la naturaleza en forma abundante y no
tenemos que realizar ningtn esfuerzo para obtenerlos y es por ello
que reciben el nombre de bienes libres y quedan fuera de la teoria
de los precios.

La utilidad y la escasez son los factores que determinan el que
los bienes tengan un precio. En el precio se manifiesta el grado de
utilidad que proporcionan, asi como el grado en que son escasos.
El grado en que un bien es Gtil se muestra a través de la demanda
que tiene en el mercado y su grado de escasez es dado a conocer
a través de la oferta del mismo.

4.3 Las teorias del valor

En la formacion de las teorias economicas siempre ha sido de
gran interés el estudiar las causas que determinan el valor de los
bienes. Las teorias elaboradas con tal fin en un principio se deno-
minaron teorias del valor y evolucionaron hasta nuestros dias lle-
gando a establecer la forma en que se determina actualmente el
precio de un bien.

En un principio los economistas clasicos tenian la idea de que el
precio de un bien estaba determinado por la fuerza de trabajo que
costaba producirlo. Estas teorias tenian un caracter objetivo (Teoria
objetiva del valor) ya que sé6lo tomaban en consideraciéon el valor
intrinseco del bien y mo la utilidad proporcionada por el mismo al
satisfacer una necesidad.

Esta teoria objetiva del valor, sufre una modificacién bajo el
analisis econémico de Karl Marx (Escuela Socialista) al afirmar que
el valor de un bien estaba determinado por la cantidad de trabajo
socialmente necesario que costaba el producirlo; ya que no debian
formar parte del mismo las utilidades, que sobre las normales, que-
daban en manos del productor.

Posteriormente, los representantes de la Escuela Marginalista:
Menger, Von Wieser, Boeh’'m Bauweck, de la Escuela Austriaca; y
Alfred Marshall en Inglaterra, descartan parcialmente la teoria obje-
tiva y argumentan que el valor de un bien tiene un caracter subjetivo
o sea €l que le conceden los consumidores de acuerdo con la utilidad

xecgropor%onan. Esta teoria subjetiva, nos afirma que el precio que
p§unu or esta dispuesto g bagar por un bien, varia con el'grado

b§en, producg una gran utilidad, segtin el principio de la utilidad mar-
ginal (.iecremente, Pero no por ello se va a pagar un alto precio por
ella., smc?’que Se pagara una cantidad que esté de acuerdo con Ia
satisfaccion .q}.le proporciona la Gltima unidad del bien que se con-
(siumg La utﬂxdad.marginal es el incremento en la utilidad total, pro-

}1c1 a al .c_onsumlr una unidad adicional. Respecto a estos princi-
pios de-utlhdad marginal podemos decir que cuanta mayor cantidad
de un bien posea una persona, menor serj el precio que esté dispuesta
a pagar por una unidad adicional del mismo.

) El gFado de saciedad de las necesidades varia de acuerdo con el
{uvel de ingreso de las personas. Una persona que dispone de altos
mgresos puede saciar su necesidad al consumir la unidad namero 10
rm’en.tras qu.e otra con menor ingreso disponible puede alcanzar su’
n3ax1ma satisfaccion al consumir Ia unidad niimero 5. El precio del
b;en en cuestion, sera el mismo para ambos,
diferente grado de utilidad total.

aunque les proporcione

44 Demanda

' La demanda de un bien representa las diferentes cantidades del
rmsmo,' que los consumidores estan dispuestos. a retirar del mercado
a los diferentes precios, permaneciendo todas las demas cosas igual
Para tener una idea aproximada de la demanda de un consumido1:
pfara un bien determinado, es necesario conocer las cantidades de
dicho .blen, que esta dispuesto a consumir, a los diferentes precios
Por.e]emplo: si a un consumidor le preguntamos qué cantidad dé
camisas compraria si el precio de éstas fuera de 40 pesos, posible-
mer_lte Su respuesta seria la de comprar una camisa, pero si,el precio
de éstas es de 35, 20 ¥ 10 pesos, etc., el consumidor puede ir deman-
dando cada vez un mayor numero de camisas como: 2,°3, 7, ete.

Las can’fidades de_ un bien que un consumidor esti dispuesto a
comprar, estan determinadas por el precio del bien, sus gustos y pre-

ferencias, el precio de los demas bienes y por el ingreso de que dis-
pone.

Elaboremos en una tabla la demanda de un consumidor, ano-

tando las cantidades del producto X a di
¢ que esta dis y
a los diferentes precios. ’ DA SRR
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En la Tabla 4.1 puede observarse que cuando el precio del pro-
ducto es de un peso, el consumidor demanda 38 unidades; a medida
que el precio se eleva, la cantidad demandada se va reduciendo hasta
llegar a so6lo 7 unidades cuando el precio de ellas es T pesos.

TABLA 4.1
DEMANDA DEL PRODUCTO X

Precio Cantidad

1 38
31

25

20

15

11

7

La principal caracteristica de la demanda, es que a medida que
el precio de los bienes disminuye, es mayor la cantidad que de ellos
se demanda; o lo que es lo mismo, a medida que aumenta el pre-
cio de un bien disminuye la cantidad demandada.

Se observa generalmente una variacién inversa entre precios y
cantidades.

La tabla de demanda podemos representarla graficamente si
trasladamos la lista de precios y cantidades a los ejes coordenados.
En el eje de las Y representamos los precios y en el eje de las X,
las cantidades demandadas del bien. Cada relacién de precio y can-
tidad ocupara un punto en el plano y si éstos son unidos por una
linea, obtenemos una curva de demanda que se desliza de arriba a
abajo, de izquierda a derecha (Figura 4.1).

PRECIO

CANTIDAD
Figura 4.1

cipioL;e 13:illiir(xia<§6n de la curva d d se debe en gran parte al prin-
ad marginal decreciente; segiin el cual, m

: U ] : ayores can-

}ilgages s6lo se.ran demandadas a precios mas bajos,’porgue la uti-

uad que el bien proporciona va siendo cada VezZ menor. Ademéé

pr;ede tser que un cons.umidor s6lo esté dispuesto a demandar ei

producto cuando el precio sea bajo, debido a que su limitado ingreso

no le permite com i : ;
o prar ninguna unidad cuando el precio del mismo

4.5 Oferta

En la misma forma en que se
D bresenta una tabla de demand
también podemos formular una tabla de oferta que nos muestra laa’

conducta seguida por un
roduc
bienes. % tor en el mercado en que vende sus

Definimos a la oferta, como las canti
_ De A antidades que un prod
esta dispuesto a colocar en el mercado a los distintos precli)os 13231:
mos el caso de oferta que se presenta en la Tabla 4.2. :
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TABLA 4.2
OFERTA DEL PRODUCTO X

Precio Cantidad

5
11
16
20
24
28
30

r

En la tabla de oferta observamos que la c'onductaeti‘le}: gsol;lrl:ﬁcé(o)r

. ‘distinta a las del consumidor, ya que mientras e

. § funcién inversa al precio, comprando el mayor nar =

a@a u 1n recio mas bajo, el productor trata de maximizar sgs

un'l('lades . fll)."eciendo un mayor namero de unidade;s, al Pre_cm mio

utllldad(?ls)’l ] Asi vemos, que al precio de un peso s6lo e_zsta dlspuefx o
alt(} Ie)apcilr (?i.nco u'nidade; del bien que produce y a medida que aqg

:u(:nfenta eleva las cantidades ofrecidas en el mercado.

i i ueven en
En el caso de la oferta, los precios y cantldz.;\des. seC 12111 e
razon directa, es decir experimentan aumentos o disminu
? -
taneamente y en el mismo sentido. , { g1
: en for
“También en el caso de la oferta, vamos a representarla

. )-

1 s A

20 30
Figura 4.2 CANTIDAD

Podemos observar que la curva de oferta o o se desplaza hacia
arriba, de izquierda a derecha debido a que precios mas altos indu-
cen al productor a aumentar la cantidad ofrecida y ello se debe a
que para aumentar su nivel de produccion tiene que demandar ma-
yores cantidades de recursos que elevan sus costos de produccion y
por lo tanto sélo esta dispuesto a hacerlo cuando existen altos nive-

les de precios que le permiten obtener utilidades, aun incurriendo
€n mayores costos de produccion.

4.6 Punto de equilibrio

Si sobre la curva de demanda que ya conocemos y que represen-
ta la conducta del consumidor, sobreponemos la curva de oferta en
las que se muestran las cantidades que el productor estj dispuesto
a ofrecer a determinados precios, observamos que coinciden en un
punto en el que al mismo precio la cantidad demandada y ofrecida
son exactamente iguales. Presentamos enseguida las tablas de oferta

y demanda en forma conjunta asi como sus representaciones grafi-
cas superpuestas (Figura 4.3).

TABLA 4.3

TABLA DE O y D DEL
PRODUCTO X P

T
Cantidad Cantidad .
Demandada Ofrecida ¢

33 B

0
1 11
25 16
20 20
15 24
11 28 Figura 4.3
7 30

Cantidad

Si observamos la tabla de oferta y demanda veremos que al pre-
cio de 4 pesos, la cantidad demandada es igual a 20 unidades y son
también 20 unidades Ias ofrecidas, es éste el precio de equilibrio que
momentaneamente regira en el mercado para el producto X. Obsér-
vese en la grafica que es en el punto E donde las curvas coinciden,
estableciéndose en él, el punto de equilibrio correspondiendo a ese
punto un precio y una cantidad, que se llaman respectivamente pre-
cio de equilibrio (P) y cantidad de equilibrio (C). Aqui el estudiante
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puede ya darse cuenta de la importancia del uso de las graficas, ya
que mediante ellas se simplifica mucho el analisis.

Ningliin otro precio prevaleceri en el mercado ya que es so6lo
uno en el cual los deseos de consumidores y productores estan de
acuerdo. Por ejemplo: al precio de 6 pesos, la cantidad demandada
es igual a 11 unidades, mientras que la cantidad que a ese precio
los productores estan dispuestos a ofrecer es de 28 unidades. Es facil
observar que la oferta excede a la demanda en ese precio y cuando
de un articulo se ofrecen demasiadas unidades que no se demandan
en el mercado, obviamente los productores que deseen deshacerse de
su producto se veran obligados a disminuir el precio, el cual tendera
a establecerse en el precio de equilibrio.

El mismo analisis puede repetirse para el caso de un precio que
esté por debajo del de equilibrio; por ejempilo: al precio de 3 pesos
la cantidad demandada es igual a 25 y la ofrecida igual a 16. Ahora
tenemos un exceso de la demanda sobre la oferta y cuando la can-
tidad demandada de un articulo es mayor que la cantidad ofrecida,
el precio experimentara una alza ya que los consumidores estan dis-
puestos a pagar un precio mas alto, en esta forma el precio tendera
a establecerse en el precio de equilibrio.

4.7 Variaciones en la demanda y oferta.

En los analisis anteriores constantemente estuvimos hablando
de cantidades demandadas y ofrecidas y pudimos darnos cuenta que
dichas cantidades variaban a medida que los precios sufrian un cam-
bio. Cuando el precio variaba de 2 a 3 pesos, la cantidad demandada
pasaba de 31 a 25 unidades, 0 sea que se produce un desplazamiento
sobre la misma curva.

Lo anterior no debemos confundirlo con cambios en la demanda
o en la oferta, ya que por ello se entiende cambios en la demanda
u oferta a los mismos precios. Cuando se demandan mayores can-
tidades de un bien, a los mismos precios, (debido a que han cam-
biado los gustos y preferencias o aumentado los ingresos de los con-
sumidores) se dice que se ha producido un aumento en la demanda.
Supongamos . (basandonos en nuestra misma, tabla. de demanda) que
las cantidades demandadas a cada uno de los precios son ahora
mayores. (Ver la Tabla 4.4 y Figura 4.4).

TABLA 44

e,

C.D. Nueva cantidad
demandada.

38 48

31 41

25 35

20 30

15 25 G

11 21 CANTIDAD
7 17 Figura 4.4
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En la grafica tenemos ahora una nueva curva de demanda mar-
cada_ con las letras d’d’ y en ella puede verse que a los mismos
preclos es ahora mayor la cantidad demandada y las cantidades de-
manfiadas originalmente representadas con d d, s6lo pueden con-
seguirse g un precio méas elevado. Pues bien, un aumento de la de-
manda significa un desplazamiento de la curva de demanda hacia
la derech.a ¥y hacia arriba. Pero también Ia demanda puede sufrir
un cambio contrario, es decir, puede disminuir; entonces se estin
demandando menores cantidades de producto a los mismos precios

y la curv.a_ se habra desplazado hacia 1a izquierda y hacia abajo. Se
puede utilizar para este caso la misma grafica, solo que ahora Ia

curva d’d’ sera la demanda original ¥ la curva dd sera la que nos
represente la disminucién.

¢Cual es el efecto sobre el precio de equilibrio, producido por el
aumento o disminucién de la demanda si la oferta se mantiene cons-
tante? Haciendo el analisis grafico (Figura 4.5) observarémos que
el aum-ento de la demanda traera como consecuencia un aumento en
el precio de equilibrio ¥y una disminucién de la misma lo hari esta-
blecerse a un nivel mas bajo. (Grafica 4.5).
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Asi también, la curva de oferta puede sufrir aumentos y dismi-
nuciones si a los mismos precios los productores estan dispuestos a
ofrecer mayores o menores cantidades. Volvamos al andlisis gréfico
de la tabla de oferta (Ver Tabla 4.5 y Figura 4.6).

Digamos que a los mismos precios el productor esta dispuesto
a ofrecer 10 unidades mas (debido a que sus costos de produccion
hayan disminuido). Ello se indica con una nueva curva de oferta
o0’0’. En cambio, el productor también puede disminuir su oferta, es
decir a los mismos precios ofrecer menores cantidades (si acaso sus
costos ahora son mayores); ello se representaria con una nueva curva
que se desplace a la izquierda y que indique la disminucién ya que
el aumento se indicé con un desplazamiento hacia la derecha. Puede
utilizarse el mismo grafico para el analisis s6lo que ahora es nece-
sario considerar o’oc’ como la curva original y oo como la nueva
curva de oferta.

C.0. Nueva cantidad
ofrecida

5 15
11 21
16 26
20 30
24 34

)

28 38
30

30 40 CANTIDAD
Figura 4.6

1
2
3
4
5.
-6
7

;;Cudl es el efecto sobre el precio de equilibrio producido por las
variaciones de la oferta, permaneciendo la demanda constante? Que
un aumento en la oferta traera como consecuencia una disminucion
en el precio de equilibrio; y una disminucién en la misma establecera
el precio en un nivel mas alto. (Eso siempre y cuando la demanda
tenga la forma que se presenta en la grafica, porque si es una linea
recta horizontal, las variaciones de oferta no produciran ningin cam-
bio en el precio de equilibrio). El nuevo punto de equilibrio se repre-
senta en la Figura 4.7.
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4.8 Elasticidad de la demanda

La elasticidad de la demanda es un concepto que frecuentemen-
te encontr'amos en el analisis econémico. Se refiere a los cambios
que e.xperlmenta la cantidad demandada de un bien, como conse-
cuencia de las variaciones ‘en su precio. ’

.C.uando el precio de un bien varia, los consumidores pueden
n}ochfxcar de diferente manera la cantidad que de éste compran; por
e]empIP: cuando baja el precio de la carne, es muy probable q1,1e la
mayoria de los consumidores incrementen la cantidad que consumen
de este bien; pero en cambio no aumentaran mucho su consumo de
sal, cuando el precio de este bien disminuya, porque su uso es tan

lirpitado que los consumidores mantendran estable el consumo del
mismo.

De lo antfn:ior deducimos que los bienes tienen muy diferente
grado de elasticidad; segln sea la variacién en la cantidad deman-
dada como consecuencia de las variaciones en precios.

Si el precio de un bien cambia en cierta proporcién y produce

un cambio de mayor proporcién en la cantidad dem i
andada, d
que su demanda es elastica. oS
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Si las variaciones de precio, producen variaciones en la misma
proporcion en la cantidad demandada, la elasticidad es unitaria.

Cuando las variaciones en la cantidad demandada son propor-
cionalmente menores que las variaciones del precio, nos encontramos
en el caso de una demanda inelastica.

El analisis de la elasticidad de la demanda es de gran interés
sobre todo para los productores, que al conocer el grado de elasti-
cidad de la demanda de su producto estan en condiciones de saber
cual va a ser el efecto que sobre la cantidad demandada van a pro-
ducir las variaciones en €l precio.

4.9 Diferentes grados de elasticidad

No todos los bienes de consumo tienen el mismo grado de elas-
ticidad como se dijo anteriormente. La elasticidad del bien, varia
de acuerdo con ciertas condiciones: la parte del ingreso que se des-
tine a su compra ¥y el tipo de necesidades que el bien satisface.
Utilicemos nuevamente el ejemplo de la sal de uso doméstico; como
sabemos es indispensable para sazonar los alimentos, pero de ella
s6lo se necesitan muy pequefias cantidades y se gasta en la misma
una parte muy pequefia de nuestro ingreso. Por més que el precio
de la sal baje, los consumidores s6lo compraran la cantidad nece-
saria y nunca incrementaran su demanda, mas alla del limite en que
se necesita. Entonces, al bajar el precio de. la sal en. cierta propor-
cién, la cantidad demandada si se incrementa lo hara en muy pequefnia
proporecién. De lo anterior se deduce que la demanda de la sal, es
inelastica.

Existen otros bienes como el trigo, maiz, aceites, ete., que son
de uso indispensable por formar parte de la alimentacién basica;
pero también en este caso, al bajar el precio de los mismos, se incre-
mentara la demanda de los consumidores, pero solo en la proporcion
en que la necesidad de esos bienes quede saciada. No porque €l pre-
cio del trigo baje un peso, vamos a comprar grandes cantidades del
mismo. Generalmente se incrementara la demanda en el caso de
aquellas familias, que por sus bajos ingresos, no se encontraban en
condicones de consumir la cantidad necesaria del bien, hasta satis-
facer su necesidad. Estos bienes también tienen demanda eléstica,
ya que la cantidad demandada no se incrementa mucho cuando el
precio baja.

Ahora pasemos a analizar el caso de los bienes que tienen un
alto grado de elasticidad. Aqui encontramos a aquellos bienes que
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nos proporcionan deleite y no satisfacen meramente una necesidad,
sino un deseo; como los cigarrillos, perfumes, libros, viajes, ete. A
medida que el precio de los mismos baja, la cantidad demandada

aumenta ya que deseamos saciar nuestros deseos en una escala cada
VeZ mayor.

_ También poseen gran elasticidad los bienes que en el mercado
tienen muchos §ucedéneos (bienes substitutivos) como el café, que
puede ser substituido por el té o el chocolate; la carne de cerdo que

también cuenta con muchos substitutos que satisfacen la misma ne-
cesidad, ete.

Entre mayor sea el nimero de sucedaneos de un bien, mayor
serd el grado de elasticidad para cada uno de ellos. Por ejemplo:
si acaso el precio del café es de 10 pesos el kilo y €l del té de 5
pesos y el precio del primero disminuye a 4 pesos, la demanda de
café se incrementara, ya que los consumidores compraran mayores
cantidades, y los consumidores de té, que por su bajo ingreso no con-
sumian café, ahora al precio de 4 pesos el kilo si pueden hacerlo
y substituyen el té por café.

A un lado de los bienes substitutos, existen los bienes comple-
mentarios como: café y azicar; ladrillos y cemento, etc., que gene-
ralmente se consumen en forma conjunta y por lo tanto el grado
de elasticidad de uno de ellos ejerce una gran influencia en el bien
complementario.

Podemos concluir que entre los determinantes de la elasticidad
de la demanda de un bien se encuentran: la cantidad de sustitutos
que posea, el numero de usos que se le pueden dar y la parte del
ingreso que a él se destina.

4.10 Calculo numérico de la elasticidad de la demanda

Usaremos una férmula sencilla para conocer el grado de elasti-
cidad de la demanda: recordando siempre que si el resultado obte-
nido en los coeficientes de elasticidad es igual a 1, se trata de una
demanda unitaria, en la que el porcentaje de variacién del precio,
produce igual variacién en la cantidad demandada; cuando el resul-
tado es mayor que 1, quiere decir que es mayor la variaci6n que
en la cantidad demandada, produce la variaciéon del precio; y si es
menor que la unidad, la variacién del precio no produce una varia-
cién significativa en la cantidad demandada.

95




La férmula que nos proporciona el grado de elasticidad es la
siguiente:
Variacion en cantidad precio medio
Ed — ? . 3
Variacién en precio cantidad media
Ejemplos: de nuestra tabla de demanda analicemos algunos de
sus puntos. Primero, cuando el precio cambia de 4 a 3 pesos y la
cantidad demandada de 20 a 25 unidades y posteriormente, cuando
el precio varia de 7 a 6 pesos y la cantidad demandada pasa de 7
a 11 unidades.

La elasticidad en el primer caso sera:

La Ed es inelas-

17.5 tica ya que el

Ed = P = —=B i — |——— <1 valor absolu‘;o
0 ] B 225 del coeficiente
i e i es menor que 1.

En el segundo caso tendremos:

La dema es elas-
tica porque el
>1 wvalor absoluto
del coeficiente
es mayor que 1.

65 26.0 \ 26
g T QuEDy 9

A continuacién se presentan algunos tipos de elasticidad de la
demanda.

C (64 c C’ &
(@) (b) (©) (d) (e

En la Figura 4.8 (a), tenemos una demanda perfecta_mente elas-
tica, ya que no es necesario efectuar variaciones de precio para gque
la cantidad demandada aumente infinitamente.

La Figura 4.8 (b), contraria a la anterior, nos muestra un tipo

de inelasticidad perfecta, ya que el precio varia de 0 a infinito y

la cantidad demandada es la misma a cualquier precio.

96

En la Figura 4.8 (c), tenemos una demanda con elasticidad uni-
taria o igual a 1, ya que los cambios de precio producen un cambio
semejante en la cantidad demandada.

Las figuras 4.8 (d) y 4.8 (e), presentan el caso de demandas
relativamente elastica y relativamente inelastica respectivamente.

411 Los ingresos totales

Otro método usado para medir la elasticidad de la demanda es
el de los ingresos totales.

Los ingresos totales que recibe el productor, se obtienen de mul-
tiplicar la cantidad vendida de bienes por el precio al cual se venden.

Si el precio del bien disminuye y la cantidad demandada au-
menta, elevando el monto de los ingresos recibidos por el productor,
la demanda sera elastica o mayor que uno. Si la cantidad deman-
dada aumenta pero los ingresos permanecen constantes, la demanda
serd unitaria o igual a uno; y si las bajas de precio aumentan la
cantidad demandada pero no en proporcién suficiente para que au-

menten los ingresos del productor, la demanda seri inelastica o
menor que uno.

Con el ejemplo siguiente se comprendera mejor lo anteriormente
expuesto.

TABLA 4.6
DEMANDA POR CIGARROS (Cajetillas)

5 , Ingresos Grado de
Pre¢io Centidad totales elasticidad

$3.00 200 600
$2.50 300 750 Elastica
$2.00 373 750 Unitaria
$1.50 400 600 Inelastica

Si el precio de los cigarros es de 3 pesos, se demandan 200 uni-
dades que representan un ingreso de 600 pesos para el productor;
pero si el precio baja a $2.50 la demanda se incrementa a 300
unidades y los ingresos totales se elevan a 750 pesos; por lo que la
demanda entre dichos precios es elastica. En cambio, si una nueva
baja en el precio de 2.50 a 2 pesos, produce un aumento en la can-
tidad demandada que no es suficiente para elevar los ingresos, que

o7

———

e

NS




,T —

permanecen en el mismo nivel, la demanda entre esos precios es
unitaria.

Si se baja atn mas el precio de los cigarros, la cantidad deman-
dada se incrementa, pero no se consigue incrementar los ingresos
totales, entonces podemos afirmar que la demanda a esos niveles de
precio se ha vuelto inelastica.

412 EFElasticidad de la oferta

El mismo analisis que se sigue para conocer el grado de elasti-
cidad de la demanda es aplicable para el caso de la oferta.

Podemos tener el caso de oferta elastica, cuando las variaciones
en la cantidad ofrecida sean mayores que las variaciones en el pre-
cio.  Inelastica, cuando sean menores las variaciones de la cantidad
en telacién a las del precio y unitaria, cuando dichas variaciones
sean exactamente iguales.
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Ejercicios del Capitulo IV
Entre los determinantes de la demanda encontramos:

1.— Precio del bien

9.— Ingreso del consumidor

3. Precio de los demas bienes

4A— Tamafio de la poblacion 0 namero de consumidores
5. Distribucién del ingreso

a). En qué forma actiian sobre una curva de demanda:
;un aumento en el precio?, ;un aumento en el in-
greso?, jun aumento en el precio de un bien susti-
tuto?, juna disminucién en el precio de un bien com-
plementario?

; Como afecta la curva de demanda total un aumento
en la poblacién?

¢) ;Qué efecto produce sobre la curva de demanda una
disminucién en los gustos y preferencias? ;Qué efec-
to produce una disminucién de precio?

Dadas las siguientes funciones de demanda:

Px

Qx Qx
a E

En la grafica (a) represente un cambio de precio de px, @ PXa
;Qué sucede con las cantidades que se esta dispuesto a com-
prar? ;Qué es lo que ha ocurrido?

Elabore en forma breve un enunciado que explique lo anterior.
En la grafica (b) represente un cambio en la demanda en tal
forma que las cantidades que se demanden a un mismo precio
sean mayores. ;Qué nombre se le da a este fenémeno?
Explique mediante un enunciado lo ocurrrido.

1I1.— Dada la funcién de demanda: q = -p + 15, procédase a repre-
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sentarla en forma grafica.

a) Sugerencia:
gerencia: dado que es una funcién lineal se puede encon

trar los punt
os en que la funcién i .
Aenindie cion intersecta los ejes coor-

Asi, para encontrar
el punto en que la funcié j
de las “x”, suponemos que y = 0 (en ese cggz)og iO;t)a g

qQ=-p+15
q=0+15
q=15

Posteri
teriormente, suponemos que x = 0 (en este caso q = x)

A
10
Cantidad




b) Se puede también tabular la funcién de demanda, dando va-
lores positivos a la X (variable independiente) y encontra-
mos los valores de Y (variable dependiente)

X b4

bt et et b e
O WU NEWOEN WS g

bt et f
e oCeNONEGN o |a

¢) Compruébese si cada punto del inciso b coincide con los pun-
tos de la funcién obtenida en el inciso a.

IV.— Con la informacién del problema 2, tenemos nuevamente la re-

presentacién grafica de la demanda. Con base en ella conteste
los siguientes incisos:

;A qué precio se compran 10 unidades?

;A qué precio se compran 14 unidades?

;Cudl es la cantidad que se esta dispuesto a comprar cuan-
do el precio es igual a 7.5?

d) ;Cual es la pendiente de la funcién?
2 dY Yz - Y1
Sugerencia: M=—""—
dX Xz —_— X1
e) Calcule la pendiente entre los puntos: P1 (5,10); P2 (7, 8)
y P1 (2, 13); P2 (5, 10).

f) Calcular el coeficiente de elasticidad arco de la demanda, pa-
ra el segmento comprendido entre:

P=6yp=3§ pP=7yp=38

g) Establecer el rango de precios para los que la elasticidad de
la demanda es mayor que uno, o elastica.

h) Establecer para qué precios la elasticidad de la demanda es
menos que uno o inelastica.

i) ;Qué signo tienen los coeficientes de la demanda Y por qué?

J) ;Qué interpretaciones se les da a los coeficientes negativos
de la elasticidad de una curva de demanda?

V.— Qué efectos producen sobre el precio las siguientes variaciones

en la demanda, permaneciendo constante la oferta.

Un aumento en d d Una disminucidn en 4 d
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VI.— En competencia perfecta el precio de los bienes se determina
por la interseccion de la oferta total y la demanda total. Ex-
plique por qué no puede prevalecer ningin otro precio en el
mercado, que no sea el precio de equilibrio.

Px

(Se dan como datos auxiliares a su respuesta: la grafica ante-
rior, donde se suponen los precios Px3 y Pxl; como precios : .
posibles). CAPITULO V
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OBJETIVO GENERAL

Lograr un concepto claro de la empresa, sus clasificaciones, fina-

lidades, formas de financiamiento, costos e ingresos, etc.

OBJETIVOS ESPECIFICOS
Definir qué es la empresa.

Mencionar las diferentes unidades de produccién.

Explicar por qué no es posible la existencia de la unidad de pro-

duccion individual en sentido estricto.

Distinguir por su importancia a las empresas que en mayor can-
tidad encontramos en el mundo real.

Definir qué es la empresa privada. Las formas en que puede
clasificarse. La forma en que se clasifican segiin su forma de
organizacion.

Mencionar las ventajas y desventajas de los diferentes tipos de
empresas.

Citar cuéles son y en qué consisten las formas de financiamien-
to de las empresas.

Explicar en qué consiste la acumulacién de capital en una em-
presa.

Describir las formas en que se logra la acumulacién de capital.

Mencionar las ventajas y desventajas de la acumulacién de ca-
pital.

Establecer cual es la finalidad de la empresa privada.

Explicar la forma en que una empresa es afectada por la com-
petencia dentro de la misma industria y del mercado.

Definir los tipos de gastos de la empresa privada y qué puede
hacerse por reducirlos.

Determinar la forma en que se determinan los ingresos de la
empresa privada y mencionar ejemplos.

Explicar el concepto de costo de produccion.

Mencionar y explicar los componentes del costo total, citando
ejemplos de cada uno de ellos.

Definir a la empresa publica y mencionar los casos en que se
justifica su actuacion.

Mencionar las semejanzas y diferencias entre las empresas pri-
vadas y puablicas, utilizando ejemplos en cada caso.

Enunciar los medios del Sector Publico de obtener ingresos y
explicar cada uno de ellos.

Clasificar y explicar cada uno de los diferentes tipos de gastos
del sector publico.

Enunciar las funciones generales que desarrolla y trata de cum-
plir el sector ptablico.




LAS UNIDADES DE PRODUCCION

5.1 Teoria de la produccién

En el capitulo IV nos referimos a la teoria de los precios e hici-
mos un breve anilisis de la oferta ¥ la demanda que son las leyes
econémicas a través de las cuales se determinan los precios de los
bienes y servicios. Ahora, vamos a referirnos a las unidades de pro-
duccién que se encargan de elaborar los bienes y servicios que satis-
facen las necesidades de todo sistema econoémico.

La oferta de un bien depende de ciertos factores entre los que
se encuentran: la demanda del bien, el precio del bien, los precios de
los otros bien, y los recursos productivos, el tamafio de las empresas
que los producen y su grado de desarrollo técnico. Para analizarla
es necesario contar con una teoria de la produccién que dé respuesta
a preguntas como las siguientes: si aumenta la demanda por cierfcs
bienes, ;c6mo van a ser adquiridos? ;con qué rapidez va a ser satis-
fecha la demanda de los consumidores? ;qué precio van a pagar por
esos bienes? ;cudles empresas son mas eficientes, las grandes o las
pequefias?

En este capitulo sélo trataremos de describir a las empresas y
su forma de operacién ya que no es posible estudiar ampliamente la

teoria de la produccién, pues ello implica el analisis de funciones téc-
nicas de produccién y de los diferentes tipos de mercados existentes,
que harian complejo el estudio que aqui nos proponemos realizar. Al
final del capitulo se incluye un breve analisis de los costos e ingresos
de produccién de una empresa imaginaria sélo para dar una idea de
la naturaleza de los mismos.

5.2 Empresas

Empresa es toda unidad de produccion donde se combinan los
recursos productivos para hacer posible la creacién de bienes. Estos
bienes son vendidos a las unidades familiares, a otras empresas, al
extranjero y al gobierno, a precios mayores que el costo necesario
para producirlos, quedando un margen de utilidades a su favor que
le permite continuar produciendo.

La empresa es Ia unidad que hace decisiones acerca de la pro-
duccién y venta de bienes; pero cuya actuacién sélo sera posible si
cuenta en torno suyo con otras unidades como son los consumidores.
Puede decirse que las empresas son las unidades que merecen la ma-
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yor importancia dentro de la actividad econémica, ya que son las que
producen el mayor porcentaje de los bienes y servicios, ocupando a la
mayor parte de la poblaciéon econémicamente activa.

Se pueden distinguir los siguientes grupos de unidades de pro-
duccién:
Unidades de produccién individual
* Unidades de produccion familiar
* Empresas privadas
* Empresas publicas o gobierno

En la clasificacion anterior, se incluye la produccién de tipo indi-
vidual aungque no existe en el sentido estricto de la palabra; ya que
no es posible que un solo individuo :actuando en forma independiente,
produzca todos aquellos bienes que necesita para su consumo, o para
desempefiar la parte que dentro del proceso productivo le correspon-
de desarrollar. El caso de un trabajo altamente especializado, puede
aproximarse al estado de produccién individual,.como por ejemplo el
de un pintor. Pero si analizamos lo que éste utiliza para crear sus
obras (lienzo, pinceles, pinturas, aceites, etc.) descartamos la idea de
congiderarlo como un productor individual porque todos los materia-
les usados en su trabajo fueron elaborados por otras personas por lo
que su independencia es s6lo aparente, ya que en toda actividad eco-
nomica existe una gran interdependencia entre los individuos que la
desarrollan. Para dejar méas claro este concepto analicemos el si-
guiente ejemplo:

Un minero que obtiene carbon solamente dirige su esfuerzo a la

extraccion de este mineral. Posteriormente el carbon es llevado a
donde se utiliza en la produccion de energia eléctrica. La energia

puede ser utilizada en muy diversas factorias, siendo una de ellas
por ejemplo, una fabrica de tractores. Uno de estos tractores puede
dedicarse a la produccién de trigo y aun el trigo, a su vez, tendra
que sufrir otra serie de transformaciones para llegar a ser un pro-
ducto final que satisfaga directamente una necesidad. Ademas, en
cada fase de transformacion, se requiere cierta combinacion de ma-
no de obra con otros recursos productivos.

La unidad de produccion familiar es la que se refiere al trabajo
realizado por un grupo familiar al explotar ciertos factores produc-
tivos, como la tierra y el capital, sin necesidad de contratar mano de
obra. Los casos mas. comunes de explotacion familiar se encuentran
dentro del sector agricola y del comercio. Es muy frecuente encon-
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trar gr:fm]as que se dedican a multiples actividades o establecimientos
com-e?males, donde el trabajo lo desempefian los miembros de una
fam1.11’a. Es muy grande el nimero de este tipo de unidades de pro-
duccion, pero por lo general su existencia no es muy prolongada, ya
que pueden desaparecer por falta de financiamiento, falta de den’lan-
da para su producto y por la accién de la competencia.

Entre las unidades de produccién la mayor importancia recaé
sobre aguellas que desarrollan un papel predominante dentro de la
economia, como el de las empresas privadas y el de la empresa politica.

5.3 La empresa privada

I_Jas empresas privadas, como su nombre Io indica, son aquellas
que tienen como base de su funcionamiento 1a propiedad privada de
los m.edios de produccién y contratan, de las unidades familiares, el
t}"abaJo y capital que necesitan para llevar a cabo sus fines prod’uc-
tivos. Incluyen una gran variedad de negocios de todos los tamafios:
en un extremo estin aquellos que operan sus mismos propietarioé
como los de tipo familiar y todos los establecimientos pequefios en
que la direccién recae sobre una sola persona. En el otro extremo
encontramos a las grandes empresas como aquellas que se dedican
a la produccion en gran escala de automoviles, cerveza, cigarros, ete.:
en las cuales las decisiones acerca del nivel de produccién, de ventas’
etc., son tomadas por muy diferentes personas. 1

. Las empresas se pueden clasificar atendiendo a varios conceptos,
segun sea} la clase de actividad a que se dedican, el tamafio, la forma
de organizacién y de propiedad, etc.

_ En la misma forma en que se distribuye la poblacién activa por
actividades, podemos clasificar a las empresas en cuanto a su tipo de
produccién, tomando en cuenta 1a similitud que existe entre los ai‘ticu-
los que producen. Asi podemos referirnos a la industria textil, para
deSIgnar. a todas las empresas que producen hilados y tejidos en un
solo conjunto; a la industria del calzado, del fierro y el acero, etc.' En
este caso, la importancia recae sobre la industria y no sobre una em-
bresa en particular ya que es muy importante interesarnos por la ofer-
ta total del producto, que es la suma de las cantidades ofrecidas por
cada una de las empresas que constituyen la industria y no en la con-
tribucion de cada una de ellas en particular.

Si tratamos de ordenar las empresas con base en su tamaifio, nos
enfrentamos al problema de que no contamos con bases muy precisas
para hacerlo. Si nos basamos por ejemplo, en el nimero de los obre-
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ros que ocupan, ésta sera una medida muy relativa porque una em-
presa de 100 trabajadores puede considerarse grant?le. 0 pequefia segin
sea el lugar en que se encuentra, asi como la act1v1da_1d a I'a cual se
dedica. Existen empresas que cuentan con un reduC}do namero de
obreros pero tienen invertidas grandes sumas de caplta’l en instala-
ciones costosas como en el caso de las companias de teléfonos, o que
cuentan con un proceso productive altamente mecanizado que' I:educe
la fuerza de trabajo necesaria y por lo tanto deben ser clasificadas
desde otro punto de vista.

De lo anterior podemos deducir que el capital invertido en 1a em-
presa. es otro factor, que puede servirnos como base para'c1a51flcar1as
segliin. su tamano, ademas del nimero de obreros. El caplt.al a que en
este caso nos referimos; es el valor de las instalaciones directamente
productivas, asi como lo es la tierra, en el caso de las empresas

agricolas.

Dentro de la actividad economica existe tambif’en otro tipo de
empresas cuyo capital no se encuentra invertido en bienes de produc-
cién sino en bienes de consumo, por ejemplo: los su.permerce}do-s. Es-
tas empresas son las que desempenan un pap?l (.le mtermed'lamos en-
tre las empresas productoras de bienes y el publico cgnsum1dor; .pero
se mantendran al margen de nuestro estudio por reah?ar opergcmnes
desligadas de la creaci6n directa de bienes ya que solo contribuyen
a proporcionar dichos bienes, a los consumidores, en los lugares en
que éstos los demandan.

En una forma mas general, se acostumbra g clasificar a las em-
presas seglin su forma de organizacién, atendiendo al.numero de
miembros que las integran y las participaciones de qapltal de cada
uno de ellos, asi como.la forma legal en que se constituyen. A c?n-
tinuacién se describen los tipos de empresas mas comunes de acuerdo
con dicha clasificacion. ;

5.4 Clasificacion de las empresas segin su forma de organizacion
Las empresas pueden clasificarse en los siguientes grupos:

* Empresas individuales
* Sociedades de’ personas
* Sociedades anénimas

La empresa individual es la forma mas sencilla de organizacic’?n.
Se establece sin la colaboracién de otras personag, .ya que el’progle-
tario de los medios de produccién, es un solo individuo. Es él quien
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aporta y dirige el capital con que la empresa produce; el cual posi-
blemente no puede ser muy grande para realizar fuertes inversiones
ni contratar la mano de obra de un gran numero de personas.

La principal ventaja de este tipo de empresas es que el propie-
tario tiene entero poder sobre ellag y la dirige de acuerdo con sus
intereses. Otra de sus ventajas es la de pagar impuestos una sola

vez, ya que su ingreso gravado es el que obtiene de las operaciones
de la empresa.

Su desventaja es que el tamafio de la empresa esta limitado
por la suma de capital que un solo propietario puede llegar a inver-
tir; ademas de ser él, el Gnico responsable por las deudas contraidas
por el negocio. Para que la €mpresa prospere, es necesario aumentar
el nivel de produccién y adoptar continuamente los mas eficientes
métodos productivos. Lo anterior sélo seréd posible mediante la aso-
ciacién del empresario, con otras personas que aportan sus capitales
y es asi como surgen las sociedades de personas.

Las sociedades de personas pueden contar con mayores sumas
de capital invertido en comparacion con las empresas individuales,
lo cual les permite extender sus actividades y aprovechar los rendi-

mientos o economias a escala que sélo se alcanzan a niveles altos de
produceion.

En las sociedades de personas, frecuentemente existen dos tipos
de socios: activos y pasivos.  Los primeros son aquéllos que ademas
de aportar su capital, intervienen directamente en el funcionamiento
de la empresa, y los segundos, son aquellos que sélo aportan capital
confiando la direccién de I1a empresa a los primeros; quienes son los
responsables de la buena marcha del negocio.

La desventaja de este tipo de asociacién, radica en el hecho de
que cada socio no es responsable solamente eon el monto del capital
invertido en la empresa; sino que responde: ademas con sus propios
bienes en el caso de que las deudas contraidas por la empresa lleguen
a ser superiores a su capacidad de pago.

Lo anterior influye para que surjan las llamadas empresas de
responsabilidad limitada en las que por ley se establece que los so-
cios sélo deben responder hasta por los montos del capital invertido
sin que sean invadidos sus intereses personales.

Las sociedades anénimas son corporaciones que por lo general
operan con fuertes sumas de capital, ya que pueden vender acciones,
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bonos y obligaciones al publico, con los que en algunos casos se trans-
fiere a sus poseedores, parte de la propiedad de la empresa, como
sucede con las acciones. Debido al gran nimero de propietarios que
puede llegar a tener la empresa, se deduce que no todos ellos pue-
den intervenir en la direccién de la misma, sino que su administra-
cién es delegada, a un consejo que es el que decide sobre la politica
a seguir por la empresa.

El aspecto mas importante de esta forma de organizacién es
que la.empresa tiene una personalidad propia e independiente de la
de los socios que la constituyen, limitandose la responsabilidad de
los mismos al monto del capital intervenido en acciones, como su-
cede en el caso de las sociedades de responsabilidad limitada.

Entre las desventajas, desde el punto de vista de los accionistas,
se encuentra la de tener una influencia limitada sobre las decisiones
que son tomadas por la empresa, sobre todo cuando poseen un nu-
mero reducido de acciones.

5.5 Formas de financiamiento de Ias empresas privadas

El capital de las empresas esta formado por las contribuciones
de los socios y el que se adquiere a través de terceros. Regularmente,
una parte del mismo se invierte en la adquisicion de activos fijos
como equipos productivos, edificios, etc., y otra parte se mantiene
en forma liquida para dedicarla a los gastos de produccién corriente.

Una empresa siempre tiene necesidades de capital y puede ad-
quirirlo a través de las siguientes modalidades:

i) Venta de acciones al sector privado

ii) Mediante préstamos por la venta de bonos y obligaciones
iii) Préstamos bancarios

iv) Reinversion de utilidades

v) Nuevas aportaciones de los socios

vi) Subsidios oficiales

i) Las acciones son valores que representan las inversiones de
los particulares en la empresa y debido al riesgo que soportan, reci-
ben beneficios. Las acciones pueden ser de ‘dos tipos de acuerdo con
los beneficios que reciben: comunes y preferentes. Las primeras tie-
nen derecho a voto y reciben beneficios que varian de acuerdo con
las utilidades obtenidas que pueden ser negativas o positivas, no
tienen un limite méaximo establecido. Las preferentes son aquéllas
que reciben un rendimiento fijo, pueden tener o no derecho a voto

3 5 S
zaii :;ieex}eiel" gcumul_atlvas, cuando sus beneficios se retienen durante
jercicios sociales o no acumulativas, ademas, el riesgo que

soportan es menor ya que sus b ici
‘ eneficios son
de las acciones comunes. e L

S(maél) Los bqnos y obligaciones representan creditos a favor de per-
aCionno prople:carlas de la empresa. Son promesas de pago u obli-
facm eds contraidas gor la empresa, que reciben una cierta remune-
romr; ugante el p.erlodo, que en esos documentos se especifica. Esta
go Obts; ge 1:p;agof'tlene que ser cumplida por la empresa atn cuando
a beneficios. Tienen la ventai ivi

Ja de que sus dividendos son
g?fcizsd :nfes de Iosdque perciben las acciones de cualquier tipo. Por

» 10S poseedores de bonos no '
¢ & pueden reclamar sus sumas
g::drzfis hsafsta. que haya expirado el plazo que fue especificado.
ran er.'{rse 0 ser vendidos a otras personas si se desea recu-

perar la inversion antes del periodo requerido

I:a bolsa de valores es el lugar en que se realiza con mayor fre-
cuencia la compra y venta de cada uno de los valores antes des-
critos. Cl}ando algunos valores se venden a otras personas, se dice
que han 51d(? transferidos y ello no implica ningtn problema’ para la
empresa emisora, quien cumple sus compromisos con los nuevos po-
seedores. La empresa esti interesada en la cotizacién de sus valores
en el mercado; ya que es ésta la que refleja la capacidad de la em-
pres:fl para obtener utilidades y puede servir de buena o mala refe-
rencia para que sus valores sean o no negociables. ;

iii) La empresa también puede recurrir a los bancos comerciales
pax:a soh.c1tar préstamos a corto plazo. Si una empresa necesita ma-
tgrlas primas o algunos otros recursos para elaborar su producto
tiene buen crédito, puede obtener dichos préstamos con 'solo firma31f
dpcumentos a favor del banco. También puede adquirir dinero me-
diante el descuento de .documentos de su propiedad, por no poder
esperar: a su fecha de vencimiento para cobrarlos. ’Los préstamos
banc:jtrllos bueden ser o no garantizados; es decir, la empresa puede
adqulrlrlos. por su buen crédito o mediante la garantia de algunos
de’sus activos fijos. Cuando las necesidades de la empresa requieren
prestamos a largo plazo, con el fin de adquirir bienes de capital
recurre entonces a‘las instituciones autorizadas para concederlos’
sometiéndose a las condiciones que ellas establecen. ’

iv) Para 'uga empresa ya establecida a diferencia de una nueva
u'rfa forma adicional para obtener fondos es a través de Ia reinver:
sién de sus utilidades. Por lo general las empresas retienen parte
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de las utilidades obtenidas durante sus ejercicios, creando reservas
de capital para emplearlas posteriormente en la ampliacién de su
capacidad productiva.

v) Otra forma de financiamiento de las empresas es la de acep-
tar aportaciones adicionales de sus socios, incrementando de esta ma-
nera su capital social, con la ventaja de que el control de la empresa
permanece en manos de los socios originales.

vi) Las empresas también pueden obtener subsidios del gobier-
no si se encuentran ocupadas en la elaboracién de un producto espe-
cifico que esté de acuerdo con ciertos programas sociales o desa-
rrollo del sector publico.

5.6 Acumulacién de capital en la empresa privada.

Uno de los rasgos mas caracteristicos de las empresas modernas
es que cuentan cada vez con mayores sumas de capital invertido en
mas eficientes técnicas de produccién. El trabajo se ha convertido
en un factor subordinado al capital sin perder su gran importancia
dentro del proceso productivo.

Si comparamos a las empresas actuales con aquéllas que exis-
tian a finales del Siglo XVIII'y principios del Siglo XIX, observa-
riamos que las de aquel tiempo se caracterizaban por ser eminente-
mente manufactureras, sin un uso intensivo del capital. En ellas se
concentraba un nimero variable de obreros y se practicaba cierta
divisién del trabajo, pero no contaban con sistemas técnicos de pro-
duccibén eficientes; los cuales fueron apareciendo a consecuencia de
la revolucién industrial. ILos primeros sistemas de produccién repre-
sentaron un gran adelanto si pensamos en-el trabajo de tipo arte-
sanal y domiciliario que se practicaba en épocas todavia mas remotas.

La empresa moderna necesita organizarse sobre las bases nue-
vas que requieren equipo mecéanico en diferentes proporciones. Hay
métodos de produccién gue requieren equipos complicados y costosos
como por ejemplo en la industria automotriz; equipos que son incom-
patibles con la produccion en pequefia escala, como los que son
usados en una fabrica de calzado que son menos complicados.

De cualquier modo, el:volumen de expansion de una empresa,
ademas del que permiten sus instalaciones técnicas, esta condicionado
por un factor que no puede ser controlado por los dirigentes de la
misma: el tamafio del mercado. No existe ningiin incentivo para que
una empresa realice grandes inversiones, adquiriendo técnicas con
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las que se produce un gran ntmero de utilidades, §i ‘acaso no tiene
una demanda suficiente para absorber su producto.. El tamafio del
mercado estd determinado, entre otros factores, por:el grado de
desarrollo del pais y es dicho grado de desarrollo el que condiciona
el desenvolvimiento técnico alcanzado por las empresas. Los paises
en via de desarrollo cuentan con un mercado potencial cuya deman-
da estd por encima de la demanda efectiva. Ia demanda efectiva
es aquélla que se representa a través de un cierto poder de compra
sobre el mercado, diferenciandose de la demanda potencial, la cual
solo estd representada por los deseos de los consumidores por ad-
quirir un mayor volumen de bienes, pero no tienen el poder o ingre-
sos suficientes para realizarlos.

No debemos pensar que la eficiencia de una empresa aumenta
siempre en relacién con su tamafio. Para toda empresa, siempre
existe un limite en su nivel de produccién, pasado el cual, no se puede
seguir incrementando porque corre el riesgo de sufrir pérdidas o
disminuir sus utilidades. Los administradores pueden perder el con-
trol y conducir a la empresa al fracaso, ya que no siempre es po-
sible seguir obteniendo. las ventajas o economias a escala que favo-
recian el aumento del nivel de produccién en un principio, debido a
que empiezan a operar los rendimientos decrecientes.

No ‘es posible dar estimaciones concretas sobre cual debe ser
el tamafio éptimo de una empresa.  Cada una de ellas, seglin sea el
volumen de sus costos, tipo de produccién y el tipo de competencia
en.que se desenvuelve, va a determinar por si sola el nivel mas con-
veniente de produccién.

La expansién de las empresas en la mayoria de los casos se ha
realizado a través de la acumulacién ¥y ‘econcentracion de capitales.
La acumulacién de capital se realiza dentro de la ‘misma empresa.
El empresario y los accionistas pueden ser poseedores de mayores
inversiones dentro de la misma, se reinvierten parte de las utilida-
des obtenidas en cada ejercicio, incrementando de esta manera, el
capital social de la empresa.

La_centralizacién consiste. en la combinacién de los capitales ya
existentes mediante la unién de varias empresas. Por ejemplo: una
fabrica productora de cerveza puede absorber en el mercado a aque-
llas otras que elaboran articulos que para ella representan materias
primas, como: vidrio, cartén, hojalata, etc. La integracién de em:
Ppresas reduce considerablemente los' costos de produccién, ya que
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de las utilidades obtenidas durante sus ejercicios, creando reservas
de capital para emplearlas posteriormente en la ampliacién de su
capacidad productiva.

v) Otra forma de financiamiento de las empresas es la de acep-
tar aportaciones adicionales de sus socios, incrementando de esta ma-
nera su capital social, con la ventaja de que el control de la empresa
permanece en manos de los socios originales.

vi) Las empresas también pueden obtener subsidios del gobier-
no si se encuentran ocupadas en la elaboracién de un producto espe-
cifico que esté de acuerdo con ciertos programas sociales o desa-
rrollo del sector publico.

5.6 Acumulacién de capital en la empresa privada.

Uno de los rasgos mas caracteristicos de las empresas modernas
es que cuentan cada vez con mayores sumas de capital invertido en
mas eficientes técnicas de produccién. El trabajo se ha convertido
en un factor subordinado al capital sin perder su gran importancia
dentro del proceso productivo.

Si comparamos a las empresas actuales con aquéllas que exis-
tian a finales del Siglo XVIII'y principios del Siglo XIX, observa-
riamos que las de aquel tiempo se caracterizaban por ser eminente-
mente manufactureras, sin un uso intensivo del capital. En ellas se
concentraba un nimero variable de obreros y se practicaba cierta
divisién del trabajo, pero no contaban con sistemas técnicos de pro-
duccibén eficientes; los cuales fueron apareciendo a consecuencia de
la revolucién industrial. ILos primeros sistemas de produccién repre-
sentaron un gran adelanto si pensamos en-el trabajo de tipo arte-
sanal y domiciliario que se practicaba en épocas todavia mas remotas.

La empresa moderna necesita organizarse sobre las bases nue-
vas que requieren equipo mecéanico en diferentes proporciones. Hay
métodos de produccién gue requieren equipos complicados y costosos
como por ejemplo en la industria automotriz; equipos que son incom-
patibles con la produccion en pequefia escala, como los que son
usados en una fabrica de calzado que son menos complicados.

De cualquier modo, el:volumen de expansion de una empresa,
ademas del que permiten sus instalaciones técnicas, esta condicionado
por un factor que no puede ser controlado por los dirigentes de la
misma: el tamafio del mercado. No existe ningiin incentivo para que
una empresa realice grandes inversiones, adquiriendo técnicas con
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las que se produce un gran ntmero de utilidades, §i ‘acaso no tiene
una demanda suficiente para absorber su producto.. El tamafio del
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ahora esta en condiciones de producir todos los articulos que necesita
para elaborar su Producto. Es esto lo que se llama integracién ver-
tical por la absorciéon de empresas que producen insumos para. la
elaboracion de un producto final.

Otra forma de centralizacion de capitales en manos de unos
cuantos empresarios, es mediante la absorcion de otras empresas que
se encuentran produciendo el mismo articulo en el mercado y a las
gue no les es posible sobrevivir por la competencia, sobre todo cuando
no cuentan con el capital necesario para ello. A lo anterior se le
denomina integracién horizontal, por la absorcién del mismo tipo
de empresas dentro del mercado.

La principal ventaja de la concentracion de capital es la de per-
mitir que ciertas ramas de la industria se desenvuelvan y apliquen
cada vez, en mayor proporcion, la tecnologia moderna. Por otra
parte, influye para que desaparezcan los sistemas de produccién
aislados, donde no se aprovechan las ventajas de la divisién del tra-
bajo a gran escala transforméandolos en procesos de produccion efi-
cientemente dirigidos. De esta manera el nivel de produccién y la
calidad de los bienes elaborados seria mayor que €l alcanzado con
métodos de produccion atrasados y una administracion eficiente.

Entre las desventajas se destaca el peligro de que aparezcan los
monopolios o pseudomonopolios; o sea el crecimiento desmedido de
las empresas que las deja en situacién de dominar el mercado, esta-
bleciendo ‘las condiciones mas favorables para los empresarios, sin
dejar que opere la competencia ‘que beneficia a los consumidores.

5.7 Finalidad y funcionamiento de la empresa privada

El principal objetivo de la empresa privada es el de obtener
utilidades. Siempre trata de obtener una ganancia y con ese fin se
dedica a la produccién de bienes y servicios. Abandona el proceso
productivo tan pronto como la actividad a que se dedica le deja de
reportar utilidades. Lograri su proposito siempre y cuando los in-
gresos totales que reciba mediante la venta de bienes, sean mayores
que los costos totales en que incurre para obtenerlos. Mas adelante
se presentara un ejemplo en el que se analizan los costos e ingresos
de una empresa y tendremos oportunidad de estudiarlos con mayor
detalle.

La empresa obtiene ingresos mediante la venta de sus produc-
tos o la prestacién de servicios. EIl monto de los ingresos esta deter-
minado generalmente por la cantidad y el precio de los productos
vendidos o de los servicios prestados; mientras mayor sea la can-
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tidad vendida y el precio al

que se vende, sus in i
obtener mayores utilidades, gresos le permitirédn

La competencia es un fenémeno que constantemente afecta a
las empresas en sus deseos de obtener utilidades. Existen numerosas
empresas que compiten entre si, rivalizando para colocar cada una
de ellas, la mayor cantidad posible de su producto en el mercado
No s?lo compiten las empresas que elaboran productos similares (;
su.bstltutos, sino también' todas aquéllas cuyos esfuerzos estin enca-
minados a la obtencién de utilidades. Por ejemplo: con las empre-
sas de calz.ado, ademéas de la competencia que se establece entre
ellas, compiten todas las demas eémpresas, en el sentido de que to-
das ellas desean que el consumidor gaste en su producto la mayor
Parte de sus ingresos. Si un consumidor destina cierta parte de su
Ingreso a la compra de calzado, su ingreso restante Ilo puede em-
plear en la compra de otros bienes; pero si el consumidor incre-
menta sus compras de calzado, destinando a la compra de este bien

una mayor parte de su ingreso, menor seri la cantidad que pueda
emplear en la compra de otros bienes.

Los gastos de la empresa estan representados por sus costos de
produccién que son los valores monetarios que describen los pagos
a ]?s factores empleados en la produccién. Una parte de esos costos
esta constituida por las asignaciones para la depreciacién de los acti-
VoS, que son las sumas empleadas para reparar o reponer el equipo
gue se desgasta por su uso, o deprecia a través del tiempo.

.Los dirigentes de un negocio generalmente no cuentan con los
med{os necesarios para reducir los costos como deseen, ya que el
precio de los factores usados en 1a produccién, se determina segun
sea la oferta y la demanda de los mismos; por lo que la accién del
empresario sobre ellos, es muy limitada.

_Para saber en qué grado debe ser utilizado un factor, dado su
precm, se toma ‘en cuenta su costo de oportunidad (el que esta de-
Jan(%o de ganar si se emplease en otra actividad) y se compara con
los ingresos que obtiene la empresa. El costo de usar un factor en
la produccién de un bien determinado, es el sacrificio de Ia utilidad
que pudo haberse obtenido al usar dicho factor en otro de sus usos
alternativos con mayor o menor eficiencia.

Cua}l_udo los ingresos no son suficientes para cubrir los costos de
produccién, ello se debe a que los recursos productivos no estan sien-
do usados eficientemente ¥y pudieron haber encontrado un empleo
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mas beneficioso, en la creacién de otro tipo-de bienes que estén
dentro de los gustos y preferencias de los consumidores, o que los
mismos recursos debieron haberse combinado de otra manera.

Hay mas de una. forma para producir un articulo determinado,
ya que si s6lo hubiese una, no existiria el problema ;cémo producir?
Es posible elaborar productos agricolas por ejemplo, sembrando pe-
quenas cantidades de tierra y contratando mayores cantidades de
los factores trabajo y capital.  El mismo producto puede ser obtenido
con menos' trabajo y capital pero usando una mayor proporeion de
tierra. - ;Cual de dichas combinaciones se va a preferir? Se va a
seleccionar aquella alternativa que represente el menor costo de pro-
duccion y éste iva a estar determinado por los precios de cada uno
de los factores, asi como por el grado de productividad de cada uno
de ellos.  Si el empresario conoce las diferentes alternativas o proce-
dimientos de produccion mas aconsejables; asi como la utilidad que
rinde cada una de ellas, decidira emplear aquel método que le reporte
el mayor margen de utilidades.

Los nuevos métodos de produccion, sobre todo aquéllos que ele-
van considerablemente la productividad del trabajo y hacen posible
una disminucion en los costos, deben ser adoptados con anticipacion
por el empresario para ganar terreno a sus competidores y asi poder
gozar de mayores utilidades durante el tiempo que les lleva a los
demas empresarios situarse en el misme nivel de competencia.

Para incrementar los ingresos por medio de la demanda ya se
dijo anteriormente que era necesario un aumento en la cantidad ven-
dida de bienes o un aumento en el precio de los mismos. Para
aumentar la cantidad vendida es necesario aumentar los niveles de
produccién y para ello se requiere contratar mas trabajadores, com-
prar mas materia prima, etc.; que traeran como consecuencia un
incremento en los costos de produccion.

El empresario sélo decidira aumentar su produccion si por cada
peso gastado, recibe unoe o mas de un peso de ingreso. Mas adelante
nos referiremos a esta situacion, al hacer un analisis mas detallado
del nivel de produccién en que el empresario obtiene las maximas
utilidades. ;

Antes de que el empresario decida aumentar su nivel de produc-
cién, debe observar cual es el comportamiento de los costos en el
nivel de produccién en que se encuentra. Si estd produciendo a nive-
les muy bajos donde ain no se han aprovechado las economias a
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escala (ya que los costos fijos se distribuyen entre un reducido na-
mero de unidades producidas y a medida que aumenta la produccion
va disminuyendo el costo por unidad) se dice que esta produciendo
con costos decrecientes o rendimientos crecientes a escala y conviene
por lo tanto que se incremente el nivel de produccion ya que los

Eo:t;)s totales estan aumentando mas lentamente que los ingresos
otales. '

: Puede darse también el caso de los costos constantes o rendi-
mientos constantes a escala, cuando los incrementos en los costos
son exactamente iguales al aumentar el nivel de produccion..

El caso de costos crecientes o rendimiento decrecientes aparece
cuando ya no se tienen economias a escala porque los factores fijos
que intervienen en la produccién han dado ya su maximo rendimien-
to. Estos no sélo aparecen como en el caso de la agricultura, al
mantener fijo el factor tierra, sino que se presentan en cualquier
actividad en que se mantenga en forma constante uno de los fac-
tores de la produccién, mientras varia el empleo de otros. No sélo
por el uso intensivo de los factores fijos en la produccién, se pre-
senta ese tipo de costos, sino también cuando se ocupan factores de

muy baja calidad, como lo son tierra menos fértil u obreros no cali-
ficados, ete.

Podemos concluir que sobre las empresas pueden operar dos ten-
dencias opuestas. Por un lado, la existencia de costos decrecientes
que son producto de las ventajas de la produccién en gran escala
¥ por la constante aplicacién de los avances tecnologicos. Por el otro,
operan los costos crecientes que equivalen a rendimientos decrecien-
tes, por el mal uso o uso intensivo de algunos factores, o por el
empleo de recursos de una menor calidad, comparada con la de
aquellos que fueron utilizados en un principio.

Después de considerar las diferentes. situaciones a que puede
enfrentarse el empresario al tratar de aumentar su nivel de produc-
cién, es necesario observar los efectos, que sobre el precio de los
productos pueden traer consigo, los aumentos en el nivel de produc-
cién. Si la oferta de un bien aumenta y no sucede lo mismo con
la demanda, el precio del mismo tendera a bajar. Si el empresario
contaba con la existencia de los mismos precios y bajan éstos, puede
ser que al aumentar su nivel de produccién tenga que soportar una
pérdida o por lo menos una reduccién en el monto de sus ingresos;
a no ser que la demanda haya aumentado en la misma proporcién
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en que se incremento la oferta y el precio se mantenga en el mismo
nivel.

Los ingresos del empresario que se obtienen multiplicando el
precio por la cantidad vendida quedaran también determinados por
el grado de elasticidad de la demanda. Si la demanda por su pro-
ducto es muy elastica, los aumentos en la oferta no van a producir
una baja considerable en el precio y si va a ser posible que incre-
mente sus ingresos aun cuando la demanda no experimente un au-
mento similar al de la oferta.

5.8 Anilisis de costos e ingresos de produccion

El empresario producird mientras obtenga beneficios, es decir,
mientras exista una diferencia entre sus costos e ingresos totales,
aumentando el nivel de produccién hasta el punto en que sus utili-
dades sean méximas. Esta es una verdad fundamental, cuyos deta-
lles nos proponemos ahora analizar.

Principiamos por definir el concepto costo. Para el productor
el costo total es la suma de los pagos necesarios para remunerar
a los propietarios de los factores empleados en la produccién. Es la
suma de los sueldos y salarios pagados a obreros y empleados, las
rentas pagadas a los duenos de la tierra o edificios, 1os intereses
pagados a quienes le prestan dinero para la produccién y los bene-
ficios normales pagados a los duefios de la empresa, por arriesgar
su dinero y tiempo en ella.

Los costos pueden ser fijos y variables. Los primeros son aqué-
llos que no pueden evitarse, atn siendo cero el nivel de produccion
y permanecen constantes cualquiera que sea la cantidad producida,
por _esa razon reciben el nombre de “costos fijos” e incluyen renglo-
nes tales como terrencs, edificios, sueldos de algunos empleados, la
depreciacion de la maquinaria, etc.

En cambio, existen otros costos que se inerementan a medida
que aumenta el nivel de produccién, llamandose “costos variables”
como los sueldos y salarios de la mayor parte de los trabajadores,
el capital invertido en materias primas, energia, combustible, etc.
Este tipo de costos varia directamente con el nivel de produccion
y esta es la razon por la que reciben dicho nombre.

Los costos medios totales o costos unitarios se obtienen de la
suma de los costos fijos divididos entre la cantidad producida y los
costos variables también divididos entre la cantidad de producto obte-
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nida. Pero en nuestro anilisis grafico nos referiremos solamente a

los costos totales que son la suma de los costos fijos y los costos
variables.

Otro concepto de costo que es necesario explicar es el “costo
cem o :
marginal”, que representa la cantidad en que se incrementa el costo
total al aumentar la produccién en una unidad.

En_el Cuadro 5.1 se presentan los costos fijos, variables, totales
y marginales de una empresa imaginaria. Posteriormente volvere-
mos a mencionarlos al establecer su relacién con los ingresos de la
empresa, para determinar el nivel de produccién en el cual obtiene
los mayores beneficios.

CUADRO 5.1
COSTOS DE PRODUCCION DE UNA EMPRESA

F’Jantidad Costo total | Costo total Costos Costos
producida Fijo Variable Totales Marginales

240 0 240 52
240 52 292 32
240 84 324 28
240 112 352 19
240 131 371 16
240 147 387 12
240 159 399 12
240 171 411 18
240 189 429 24
240 213 453 32
240 245 485

E‘wooqmm;hwwl—lo

Las cifras del cuadro muestran que el costo total fijo es el mis-
mo tanto al producir una, como diez unidades. En cambio, el costo
variable va en aumento conforme se van produciendo mayor niimero
de unidades y ello se debe, a que es necesario aumentar los gastos
en materias primas, mano de obra, etc., a medida que va siendo
mayor el nivel de produccién. El comportamiento de los costos tota-
les es el de ir aumentando en menor proporcién (por la reparticién
de los costos fijos entre un mayor niimero de unidades) o aumen-
tando en mayor proporcion después de la sexta unidad producida,
lo cual puede verse con mayor claridad si analizamos la columna de
costos marginales. Estos representan los incrementos en el costo
total al aumentar la produccién en una unidad.
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en que se incremento la oferta y el precio se mantenga en el mismo
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nida. Pero en nuestro anilisis grafico nos referiremos solamente a

los costos totales que son la suma de los costos fijos y los costos
variables.

Otro concepto de costo que es necesario explicar es el “costo
cem o :
marginal”, que representa la cantidad en que se incrementa el costo
total al aumentar la produccién en una unidad.

En_el Cuadro 5.1 se presentan los costos fijos, variables, totales
y marginales de una empresa imaginaria. Posteriormente volvere-
mos a mencionarlos al establecer su relacién con los ingresos de la
empresa, para determinar el nivel de produccién en el cual obtiene
los mayores beneficios.

CUADRO 5.1
COSTOS DE PRODUCCION DE UNA EMPRESA

F’Jantidad Costo total | Costo total Costos Costos
producida Fijo Variable Totales Marginales

240 0 240 52
240 52 292 32
240 84 324 28
240 112 352 19
240 131 371 16
240 147 387 12
240 159 399 12
240 171 411 18
240 189 429 24
240 213 453 32
240 245 485

E‘wooqmm;hwwl—lo

Las cifras del cuadro muestran que el costo total fijo es el mis-
mo tanto al producir una, como diez unidades. En cambio, el costo
variable va en aumento conforme se van produciendo mayor niimero
de unidades y ello se debe, a que es necesario aumentar los gastos
en materias primas, mano de obra, etc., a medida que va siendo
mayor el nivel de produccién. El comportamiento de los costos tota-
les es el de ir aumentando en menor proporcién (por la reparticién
de los costos fijos entre un mayor niimero de unidades) o aumen-
tando en mayor proporcion después de la sexta unidad producida,
lo cual puede verse con mayor claridad si analizamos la columna de
costos marginales. Estos representan los incrementos en el costo
total al aumentar la produccién en una unidad.

123




La Figura 5.1 muestra los mismos costos, en forma grafica,
usando los ejes coordenados; y asignando el eje de las “Y” a los
costos de produccién y el de las “X” a las unidades producidas.

Cal.

COSTOS VARABLES
|

COSTOS FUOS

Le 20 43| | e T 5 /6 v 8 19

UNIDADES - PRODUCIDAS
Figura 5.1

Graficamente podemos observar que los costos fijos estan repre-
sentados por una recta al nivel de 240 pesos, ya que éstos no varian
al aumentar la cantidad producida. La curva representa los costos
totales y es igual a la suma del costo fijo mas el costo variable a
cada nivel de produccion.

Para completar nuestro analisis y llegar a conocer el punto que
deja ‘el mayor beneficio a la empresa es conveniente elaborar otro
cuadro en que'se especifiquen los datos referentes a los ingresos reci-
bidos por la empresa, incluyendo también los datos de costos, para
poder hacer posible la comparacion entre ellos.

En el Cuadro 5.2 se presentan nuevos datos que conviene ex-
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plicar. En la columna dos, se indican los precios a que se vende el
producto en cada nivel de produccién. El ingreso total se obtiene
multiplicando el niimero de unidades por el precio. La columna cinco,
muestra la utilidad total y se obtiene de la diferencia entre costos
e ingresos totales, siendo negativa en un principio y llegando a ser
la maxima entre la octava ¥y novena unidad producida. El costo e
ingreso marginal de las columnas seis y siete, se obtienen de las co-
lumnas de costos e ingresos totales, representando los incrementos
en ellos al aumentar la produccién en una unidad.

CUADRO 5.2
INGRESOS Y COSTOS DE PRODUCCION

2 [3=1x2| 4 5=3-4 | 6 C7t
Pre- | Ingreso | Costo | Utilidad | "8r¢S0 | Costo

cio total total total margi- | margi-
nal nal

0 240 -240
88 88 292 -204 88 52
84 168 324 -156 80 32
80 240 352 -112 72 28
76 304 371 - 67 64 19
2 360 387 - 27 56 16
68 408 399 9 48 12
64 448 411 37 40 12
60 480 429 Hebl 32 18
56 504 453 ol 24 24
52 520 485 35 16 32

SO U WM HO

=

Se grafican los costos e ingresos totales en forma similar a la
anterior (Figura 5.1). En un principio tanto los costos como los
ingresos se iran incrementando. La curva de costo total se inicia en
el nivel de 240 pesos, mientras que la de ingresos totales parte del
origen. Entre la quinta y sexta unidad, las curvas se intersectan,
apareciendo después de ello, las utilidades de la empresa. Dichas uti-
lidades se van incrementando, llegando a ser maximas entre la octava
¥ novena unidades donde es mayor la separacién de las curvas que
representan a los costos e ingresos totales. En ese nivel debe la
empresa establecer su méaximo nivel de produccién; ya que es donde
el ingreso marginal es igual al costo marginal, lo cual puede verse
en el Cuadro 5.2.
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5.9 Influencia de la demanda en los planes del empresario

No todos los bienes tienen el mismo grado de elasticidad en su
demanda, ya vimos en el capitulo III que las variaciones que expe-
rimenta la cantidad demandada de un bien, como consecuencia de
una variaciéon en su precio, son diferentes para cada tipo de bienes.
Los bienes de primera necesidad tienen un menor grado de elasti-
cidad en comparacién con los de uso superfluo o secundario.

Cuando se decide aumentar el nivel de preduccion de una em-
presa debe tomarse en cuenta el grado de elasticidad de la demanda
porque si la meta perseguida es aumentar los ingresos, en el caso de
una demanda inelastica no va a ser posible incrementarlos, bajando
los precios, porque la cantidad vendida no aumentara en la misma
0 mayor proporcion, en este caso los ingreses totales se reducen y
resulta mas conveniente para el empresario aumentar los precios,
reduciéndose la cantidad demandada. Por el contrario, si la empresa
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cuenta con una demanda elastica, las reducciones en el precio pro-
duciran un aumento en la cantidad demandada que hara posible un
incremento en los ingresos totales de la empresa.

También sera necesario observar las variaciones que experimen-
ta la demanda en relacién a los cambios en los ingresos de los con-
sumidores. Cuando los ingresos de los consumidores se incrementan:
aumentara la demanda de aquellos bienes que tienen una elastici-
dad-ingreso positiva, por ejemplo las golosinas, gastos de esparci-
miento, ete. Disminuye en el caso de los bienes de elasticidad-ingreso
negativa que por lo general tienen los bienes que proporcionan una
satisfaccion muy limitada y se mantiene casi constante la cantidad
demandada de los bienes de consumo indispensable cuya elasticidad-
ingreso es muy baja y tiende a 0.

Las condiciones de demanda son distintas, si la empresa opera
en régimen de competencia perfecta o imperfecta. En el primer caso,
siendo muchos los productores del mismo articulo, asi como los con-
sumidores del mismo, el empresario individual no tiene ninguna in-
fluencia sobre la cantidad demandada y el precio, los cuales estaran
determinados por las curvas de oferta y demanda totales del mer-
cado. En el caso de competencia imperfecta, que incluye monopolios
y oligopolios, el empresario si puede ejercer cierta influencia sobre
el precio o las cantidades que vende, ofreciendc una mayor o menor
cantidad, de acuerdo con las condiciones de demanda existentes en
el mercado.

Ejemplo practico

Podemos construir un ejemplo que puede ser real, de la forma
en que una persona que dispone de la habilidad necesaria se puede
convertir en empresario, realizar una actividad y obtener un deter-
minado beneficio.

El personaje de nuestro ejemplo, cierto dia se encuentra con una
parcela que estando en buenas condiciones no se explota. Se infor-
ma quien es el propietario de dicho pedazo de tierra y lo renta por
$10,000 por un afio. En seguida contrata peones para que lo cul-
tiven y preparen para la siembra, arrendando también cierto equipo
mecanico para facilitar las tareas. Los trabajadores son 5 y reci-
birdn por mes un salario de $4,000; pues s6lo se contratan 15 dias
durante la siembra y 15 dias durante la cosecha. La renta del equipo
asciende a $ 8,000 y el costo de materias primas como semilla, fer-
tilizantes, insecticidas, combustible, etc., es de $ 9,000.
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Nuestro empresario carece de dinero en efectivo y solicita un
préstamo bancario por $ 80,000 a un interés del 10% anual, durante
6 meses que es el tiempo que considera necesario para sembrar, cose-

char y vender su producto.

La cosecha es abundante y el empresario logra obtener 30 to-
neladas de maiz que puede vender a $ 2,500 la tonelada.

A continuacién presentamos en forma convencional un estado
de costos e ingresos.

Ingresos : Costos

30 toneladas de maiz Renta de tierra $ 10,000

a $2,500 cada una $75,000 | Salarios el 20,000
Renta de maquinaria 8,000
Materias primas 9,000
Intereses bancarios 4,000
Otros gastos 3,000

Costo total 54,000
Beneficios 21,000

' 0
Ingreso Total $75,000 $ 75,000

;Qué hubiese sucedido si la cosecha del ejemplo anterior sélo
fuera de 20 toneladas? :

5.10 La empresa piblica

En nuestra clasificacién de unidades de produccién se incluyé
a la empresa pablica. Puede designarse con este nombre al conjunto
de actividades desarrolladas por el sector publico dentro de 1a acti-
vidad econémica.

Actualmente el gobierno de cada pais, desempefia una gran va-
riedad de funciones que tienen influencia directa sobre las activida-
des econémicas en que participa, En un principio, su actividad sélo
se concretaba a realizar gastos de defensa, administracién de justicia,
relaciones con el extranjero, ete.

En las economias de libre mercado, cada vez se concede mayor
importancia a las funciones puablicas, porque a través de sus gastos,
el sector puablico interviene como un regulador del proceso econd-
mico. Dejemos el anilisis de sus funciones para ocuparnos de ellas
mas adelante y establezcamos las razones por las cuales es benefi-
ciosa e inevitable su intervencién en todo sistema productivo.

5.11 Justificacién de la actividad plblica

Dentro de todo sistema econémico se considera necesaria la
intervencién del sector publico para que desempefie con mayor efi-
ciencia ciertas actividades que las unidades de produccion privada,
no consideran beneficioso realizar ¥y que contribuyen en alto grado
a aumentar la satisfaccién de toda comunidad; o cuando estas acti-
vidades sean mas eficientemente desarrolladas por la empresa publica.

En este caso quedaria incluida la produccion de todos aquellos
bienes y servicios que por contar con ciertas caracteristicas hacen
practicamente imposible su abastecimiento a través del mercado, ya
que tienen que ser ofrecidos para que sean usados por toda la co-
lectividad y no pueden dejar de ser ofrecidos a un solo individuo,
que aun siendo de gran importancia para él mismo, puede rehusar
pagar por ellos. Por lo tanto, la defensa, proteccién y administra-
cion de justicia, ete.; son servicios que no pueden ser creados en el
mercado libre, ni pueden ser adquiridos en forma individual por cada
uno de los miembros de la sociedad.

A la empresa privada comiinmente se les permite la creacion de
aquellos bienes y servicios que puede Producir con eficacia; pero exis-
ten actividades que deben ser desarrolladas exclusivamente por el
gobierno en las que se debe gastar sélo lo necesario; manteniendo
un costo minimo de operaciones sin dejar de proporcionar el servicio
a los niveles deseados.
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En el caso en que existan grandes diferencias entre los costos
de produccién de bienes o servicios proporcionados por las empresas
privadas y el beneficio social de los mismos; se justificara la inter-
vencion del gobierno para igualar el costo de produccion al beneficio
social proporcionado, favoreciendo con ello al mayor nimero posible
de miembros de la sociedad. Por ejemplo: una presa que abastezca
de agua y energia a una determinada regién y que la aprovechan
un gran numero de empresas y agricultores. Si fuera propiedad de
una empresa privada que tratara de obtener con su explotacién los
maximos beneficios, proporcionaria esos servicios s6lo a las empre-
sas y agricultores que estuvieron en condiciones de pagar las tarifas
correspondientes, las cuales pueden ser elevadas; y se privaria de
ellos a todas aquellas personas que ain necesitandolos no. estan en
condiciones de utilizarlos, por no poder pagar el precio que por el
servicio se cobra.

El beneficio que ‘puede ‘obtenerse de 1a presa puede ser mucho
mayor si en manos del gobierno se reglamenta su uso favoreciendo
a todos aquellos, que necesitan de esos servicios en la regién, y se
establece un precio justo.

El sector puablico desempefia el papel de inversionista cuando los
riesgos de produccién s6lo pueden ser soportados por el gobierno
quien cuenta con mayores facilidades para esperar la reeuperacion
de las inversiones a largo plazo. En muchos casos, las companias
privadas no estdn en condiciones de desarrollar ciertas actividades
como por ejemplo la produccion de energia atémica, como fuente
de energia eléctrica por los costos tan elevados que se requieren.
Un empresario particular no puede obtener beneficios cuantiosos atin
gozando de condiciones monopolisticas en el mercado, ni aan contan-
do con una patente que le permita obtener beneficios de su producto
por un determinado nimero de ahos. Ademés tiene que esperar po-
siblemente mucho tiempo para recuperar sus inversiones. En este
caso el sector pablico puede intervenir de dos formas: desempenando
directamente dichas actividades o dando concesiones a empresas pri-
vadas mediante un contrato en el que se acepte previamente su
control.

La oferta de algunos servicios como electricidad, gas, correos,
servicios telefénicos, etc.; se realizara mas eficientemente si es una
sola organizacion Ia que se encarga de su abastecimiento. Los costos
se reducen considerablemente en el caso de que sea una sola em-
presa; ya que si fueran dos o mas actuando por separado, las inver-
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s1on<é:1 en conjunto aumentarian y se desperdiciarian las economias
a escala.

Por ello, en muchos paises la explotacién de dichos servicios
estd en manos del sector publico y reciben el nombre de monopolios
naturales, como el caso del petréleo en México. En aquellos en que
son proporcionados por el sector privado, el gobierno no deja de
ejercer una poderosa influencia en el control de sus actividades.

En algunos casos el gobierno interviene modificando el patrén
de .gastos de los consumidores. Ello ocurre, cuando realiza algunas
actividades como la construccién de viviendas por ejemplo. El sector
plblico con fines de saneamiento, urbanizacién o renovacién urbana,
puede desarrollar actividades de fomento a la vivienda, construyendo
casas-habitacién que estén mas de acuerdo con las necesidades de
la poblacién y peonerlas a disposicién de las personas que perciben
bajos ingresos. Para tales fines establece condiciones favorables de

pago mediante la creacién de préstamos en garantia y fondos hipo-
tecarios.

5.12 Comparacién entre las empresas privadas y publicas

Las empresas privadas y piblicas tienen varios puntos en co-

mun, por su semejanza en el funcionamiento, pero también pueden
observarse entre ellas ciertas diferencias.

Son semejantes en cuanto producen bienes y servicios que son
demandados en la sociedad y la ereacion de los mismos, en la ma-
yoria de los casos es idéntica. Cuando el sector privado establece
una linea de transportes para dar servicio a la comunidad, este ser-
vicio es semejante al proporcionado por otros medios de transporte,
que pueden ser propiedad del sector publico.

Son similares las actividades publicas ¥y privadas en virtud de
que ambas tienen que incurrir en los mismos costos de produccion
al crear los bienes o proporcionar igual tipo de servicios. ;Qué dife-
rencia existe entre los servicios de educacién prestados por el go-
bierno ¥y los que son proporcionados por instituciones particulares?
Ninguna. Asi podemos seguir comparando otros servicios sin encon-
trar ninguna diferencia notable entre los que son proporcionados por
el sector privado y el sector publico.

Entre las diferencias mas importantes, anotamos las siguientes:

i) En cuanto a la finalidad que perciben unas y otras, tenemos
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mayor si en manos del gobierno se reglamenta su uso favoreciendo
a todos aquellos, que necesitan de esos servicios en la regién, y se
establece un precio justo.

El sector puablico desempefia el papel de inversionista cuando los
riesgos de produccién s6lo pueden ser soportados por el gobierno
quien cuenta con mayores facilidades para esperar la reeuperacion
de las inversiones a largo plazo. En muchos casos, las companias
privadas no estdn en condiciones de desarrollar ciertas actividades
como por ejemplo la produccion de energia atémica, como fuente
de energia eléctrica por los costos tan elevados que se requieren.
Un empresario particular no puede obtener beneficios cuantiosos atin
gozando de condiciones monopolisticas en el mercado, ni aan contan-
do con una patente que le permita obtener beneficios de su producto
por un determinado nimero de ahos. Ademés tiene que esperar po-
siblemente mucho tiempo para recuperar sus inversiones. En este
caso el sector pablico puede intervenir de dos formas: desempenando
directamente dichas actividades o dando concesiones a empresas pri-
vadas mediante un contrato en el que se acepte previamente su
control.

La oferta de algunos servicios como electricidad, gas, correos,
servicios telefénicos, etc.; se realizara mas eficientemente si es una
sola organizacion Ia que se encarga de su abastecimiento. Los costos
se reducen considerablemente en el caso de que sea una sola em-
presa; ya que si fueran dos o mas actuando por separado, las inver-
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s1on<é:1 en conjunto aumentarian y se desperdiciarian las economias
a escala.

Por ello, en muchos paises la explotacién de dichos servicios
estd en manos del sector publico y reciben el nombre de monopolios
naturales, como el caso del petréleo en México. En aquellos en que
son proporcionados por el sector privado, el gobierno no deja de
ejercer una poderosa influencia en el control de sus actividades.

En algunos casos el gobierno interviene modificando el patrén
de .gastos de los consumidores. Ello ocurre, cuando realiza algunas
actividades como la construccién de viviendas por ejemplo. El sector
plblico con fines de saneamiento, urbanizacién o renovacién urbana,
puede desarrollar actividades de fomento a la vivienda, construyendo
casas-habitacién que estén mas de acuerdo con las necesidades de
la poblacién y peonerlas a disposicién de las personas que perciben
bajos ingresos. Para tales fines establece condiciones favorables de

pago mediante la creacién de préstamos en garantia y fondos hipo-
tecarios.

5.12 Comparacién entre las empresas privadas y publicas

Las empresas privadas y piblicas tienen varios puntos en co-

mun, por su semejanza en el funcionamiento, pero también pueden
observarse entre ellas ciertas diferencias.

Son semejantes en cuanto producen bienes y servicios que son
demandados en la sociedad y la ereacion de los mismos, en la ma-
yoria de los casos es idéntica. Cuando el sector privado establece
una linea de transportes para dar servicio a la comunidad, este ser-
vicio es semejante al proporcionado por otros medios de transporte,
que pueden ser propiedad del sector publico.

Son similares las actividades publicas ¥y privadas en virtud de
que ambas tienen que incurrir en los mismos costos de produccion
al crear los bienes o proporcionar igual tipo de servicios. ;Qué dife-
rencia existe entre los servicios de educacién prestados por el go-
bierno ¥y los que son proporcionados por instituciones particulares?
Ninguna. Asi podemos seguir comparando otros servicios sin encon-
trar ninguna diferencia notable entre los que son proporcionados por
el sector privado y el sector publico.

Entre las diferencias mas importantes, anotamos las siguientes:

i) En cuanto a la finalidad que perciben unas y otras, tenemos
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que la empresa privada, siempre persigue fines lucrativos o sea la
obtencion de utilidades; mientras que la actividad de la empresa pa-
blica persigue fines de bienestar social, satisfaciendo necesidades de
orden colectivo. En el desarrollo de su actividad social incurre fre-
cuentemente en pérdidas, a las que no se concede mucha importan-
cia siempre que representen un beneficio para la sociedad.

iil) La empresa privada disminuye su nivel de produccién tan
pronto como deja de obtener utilidades y se encuentra en libertad
de abandonar: o permanecer dentro de la actividad econémica en que
se encuentra ocupada, cuando lo considere conveniente. En cambio,
la empresa publica estad obligada a proporcionar determinados ser-
vicios, atin cuando su actividad no le resulte econémicamente bene-
ficiosa.

iii) Otra diferencia radica en la forma en que son pagados los
bienes y servicios que proporcionan. La privada vende sus bienes,
s6lo a la persona que los demande y tenga el poder adquisitivo
suficiente para pagarle. Aln cuando ésta es la forma en que reali-
zan sus ventas algunas empresas publicas, como el correo, telégrafo,
petréleo, etc.; la mayor parte de los servicios plblicos son pagados
en forma colectiva a través de los impuestos. En este caso el pago
a través de ellos trae como resultado que ‘algunos sectores de la
sociedad resultan méas beneficiados que otros en el uso de los ser-
vicios. :

Debido a las.anteriores diferencias debe tenerse cuidado al eva-
luar la actividad publica, con los mismos principios que se emplean
para conocer el rendimiento de las empresas privadas.

Muchas veces se consideran improductivas e ineficientes algunas
actividades del sector publico debido a los fuertes gastos que realiza
sin venir acompafiados de un beneficio palpable y se usa este argu-
mento en menosprecio de la actividad pablica y en defensa de la
actividad privada. Pero debe tenerse en cuenta que muchos errores
son cometidos por la actividad privada, al emplear recursos relativa-
mente escasos en la creacién de ciertos bienes que no son muy de-
mandados por los consumidores y traen como consecuencia fuertes
costos sociales; va que dichos recursos pudieron haberse empleado
en la creacion de aquellos bienes y servicios que si hacian falta
dentro de la sociedad.

5.13 Ingresos del sector pablico
Las formas tradicionales en que el sector publico obtiene ingre-
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sos o financiamiento son:

diiern. Impuestos, deuda publica y emisiones de

i 1)] Impuesf;os.~La pI:lnc1pal fuente de ingresos del sector pa-
co la constituyen los impuestos. Estos son pagos obligatorios
h.ec-hos por los contribuyentes para retribuir al gobierno por los ser-
w01o§ que les proporciona; o dicho de otra manera, son los pagos
permiten al gobierno desarrollar sus multiples fu;miones ot

Los impuestos pueden ser directos e indirectos. ILos primeros
§on los qug g.ravan los ingresos de las personas y empresas y los
impuestos indirectos son aquellos que afectan los ingresos, al er
varlos a través del consumo de ciertos bienes. ’ Y

1 ios 1n}puestos d1rect0§ pueden ser: progresivos ¥ proporciona-
es. 9s primeros, son aquéllos en que se aumenta la tasa impositiva
a medida que se incrementan los ingresos. En esta forma se grava
en mayor propprcién a los preceptores de altos ingresos y viceversa
Por ejemplo: ingresos de $ 3,000, $ 10,000, $50,000 seran gravadoé
con tasas de %O%, 15% y 30% respectivamente. Los proporcionales
son. los que siempre gravan con la misma tasa a todos los niveles
de 1ng're§o§. Este tipo de impuesto carece de equidad, que es uno de
los prmc1p19s que debe tener un buen sistema imposit,ivo; ya que con
la tasa fie Impuesto establecida resultan perjudicados todos aquéllos
que reciben relativamente menores niveles de ingresos. Debido a
que se deducen en la misma proporcién en todos los niveles, repre-

sentan un mayor sacrificio por las clases perceptoras de bajos in-
gresos.

Las cr:ecientes necesidades de recaudacién, obligan a que preva-
lezcar} los impuestos progresivos, siempre y cuando no se desmorali-
cen clertas actividades que, soportando fuertes riesgos, son gravadas
f:on altas tasas de impuesto. En los paises muy prosperos donde los
impuestos directos ya han alcanzado niveles muy altos, en el caso
de que el gobierno desee aumentar su recaudacion, se ~deberan
aumentar los impuestos indirectos.

Los impuestos indirectos como ya se dijo anteriormente; son los
que .r’ecaen sobre el consumo. Se calculan sobre los costos de pro-
duccién y sobre las ventas de las empresas y en la mayoria de los
cagos_ se transladan a los consumidores a través de los precios. La
prmcu?al caracteristica de los impuestos indirectos es su caricter
reg}*e51vo, ya que gravan en mayor proporcién a las personas que
reciben bajos ingresos. Por ejemplo: un impuesto de 1 peso sobre
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un ingreso de 100 pesos, representa el 1 porciento; mientras que si
se calcula sobre un ingreso de 500 pesos, la proporcion disminuye
a 0.20 porciento.

Para conocer la medida de los impuestos nos podemos basar en
la relacion porcentual entre el ingreso fiscal y el ingreso nacional.
En cada sociedad existe| cierto volumen de impuestos, el cual es
considerado suficiente por el sector puiblico para realizar sus gastos.
Existen paises (los mas desarrollados economicamente) en que los
impuestos representan un 30 porciento del ingreso nacional, debido
a que tienen muy fuertes gastos de defensa, ayuda externa, educa-
cion, ete. Otros paises, con menor volumen de gastos puablicos, pero
con grandes necesidades de inversi6én pablica en servicios sociales,
tienen un sistema impositivo que varia entre un 10 y un 20 porciento
del ingreso nacional. Esto puede explicarse si pensamos en que dichos
paises tienen niveles de ingreso per capita muy bajos por lo que no
es posible gravarlos con mayor intensidad, sin afectar considerable-
mente sus niveles de vida.

Siempre es conveniente elevar la carga impositiva cuando el costo
para los contribuyentes esté por debajo del beneficio social que puede
ser obtenido y sobre todo si el nivel de impuestos alcanza un bajo
porcentaje del ingreso nacional. Puede afirmarse, que para el caso
de los paises subdesarrollados, es conveniente se eleven las tasas im-
positivas, ya que puede lograrse con ello, un mayor desenvolvimiento
econdémico mediante las inversiones del sector péblico, asi como una
maés equitativa distribucién del ingreso entre los miembros de la so-
ciedad.

ii) La deuda publica.— Otra forma mediante la cual el sector
publico obtiene ingresos es imediante los empréstitos que solicita a
los ciudadanos, a instituciones nacionales o extranjeras. Con estos
préstamos incurre en lo quese llama deuda pablica interna y deuda

publica externa.

La deuda publica interna tiene la ventaja de evitar presiones de
pagos al exterior ya que s6lo se movilizan los ingresos del pais. Se
produce una transferencia de dinero de los particulares al gobierno.
Sin embargo, puede traer consecuencias graves o negativas sobre el
desarrollo del pais, si el gobierno lo utiliza en actividades que repre-
senten un menor beneficio social, que aquél que podria proporcio-
nar el sector privado.

La deuda publica externa puede traer consecuencias graves a la
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:gdos l;)s recur"sos de la e-aconomia se encuentran ocupados y no se
deméiaﬁ as medl.das co.n‘vem'entes; ya que al incrementarse la cantidad
ero en circulacién sin un aumento correspondiente en la pro-

duccién de bienes y servici 0 i
cios, solo se producird una elevacié
nivel de precios. St e

L iii) L:as emisiones.— Otro recurso del sector pablico es la emi-
sion de dinero por el Banco Central*. Se utiliza frecuentemente
CL.lando es dificil recurrir a las fuentes anteriores. Las emisiones de
dinero se han utilizado en algunos casos, para el financiamiento de
grandes obras, como por ejemplo la construccion de Brasilia. Su uso
es venjcajoso en los casos en que el pais se encuentre en una época
depreswa, porque acelera el ritmo de produccién, poniendo en movi-
miento a les recursos ociosos. Pero, debido a su caracter altamente
inflacionario, puede producir graves trastornos econémicos, por lo
que es conveniente recurrir a este medio sélo en casos extremos.

5.14 Los gastos piiblicos

La actividad desarrollada por el sector publico puede conocerse

a'través dg los gastos que realiza, los cuales se pueden agrupar en
la forma siguiente:

1) Gastos de operacién
ii) Gastos de transferencia
iii) Gastos de inversion

.i) Los gastos de operacién son todos aquéllos que el gobierno
rgahza para adquirir los bienes necesarios para cumplir con sus fun-
clones, sobre todo las de caracter administrativo, como maquinas de
escribir, papeleria, muebles, etc., asi como también se incluyen en
este grupo los sueldos y salarios con que paga a todo tipo de em-
pleados y profesionistas cuyos servicios requiere el gobierno para
cgmplir con sus fines, como funcionarios publicos, maestros, inge-
nieros, médicos, etc., a través de los cuales proporciona los servicios
de administracién, educacion, obras de ingenieria, salud puablica, ete.

ii) Los gastos de transferencia son aquellos que significan un
Fra§1§do de poder adquisitivo del sector publico a ciertas unidades o
individuos del sector privado. Los méas conocidos son los siguientes:

* El Banco Central es la institucién que rige la actividad monetaria del pafs
regularmente de acuerdo con las politicas del gobierno. ,
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un ingreso de 100 pesos, representa el 1 porciento; mientras que si
se calcula sobre un ingreso de 500 pesos, la proporcion disminuye
a 0.20 porciento.

Para conocer la medida de los impuestos nos podemos basar en
la relacion porcentual entre el ingreso fiscal y el ingreso nacional.
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Transferencias . personales.— Son ayudas a personas incapacita}-
das para desempenar algin trabajo; asi como también a todas aqueé-
llas con quienes el gobierno estd en deuda por haberles pregta('io sus
servicios: como los excombatientes de guerras pasadas y jubilados,
a quienes tiene el deber de entregar ciertas sumas de dinero o pen-
siones para sufragar sus gastos mas indispensables.

Subvenciones.— Asi se llama a todo tipo de ayuda que el go})ier-
no realiza para hacer posibles las actividades de algunas institucxor}es
educativas o de investigaciones cientificas que carecen de los medios
suficientes y colaboran.con €l sector publico proporcionandc’) algunos
seryicios que no pueden ser proporcionados directamente por €l mismo.

Subsidios.— Muy frecuentemente realiza este gasto para esti-
mular el nivel de produccion de algunas industrias que tierzen alg}mos
obstaculos que impiden su crecimiento auténomo; desempenando e§t§ts
por lo general, actividades nuevas e incipientes. El.goblern-o subsidia
también las actividades agricolas, y regula los precios de ciertos pro-
ductos y para tal fin establece precios de garantia, para que s.e bene-
ficien con ello los productores y al mismo tiempo los consumidores.

iii) Los gastos de inversion, son también llamados gastos dfe ca-
pital. Son gastos en obras publicas y empresas estatales y medlanEe
ellos, el gobierno trabaja en forma coordi.nada con ’la empresa pri-
vada para fortalecer la capacidad productiva del pais. Con este fl_n
realiza los llamados gastos de infraestructura corp’o vias de comuni-
cacion, reacondicionamiento de puertos, construccion de presas, etc.

Son sin duda los gastos mas importantes por su gran impacto
sobre la economia; ya que son inversiones que contribuyen a elevar
los indices de produccién, de ocupacién y de ingreso; asi c.omo cums-
plir con la labor de canalizar los capitales hacia }as act1v1d-a.des que
mas se requiere, usindose en forma mas productiva, beneficiando a
la sociedad en .conjunto.

; El presupuesto L
n Asi cl')omo x;a empresa privada elabora un estado de perdld.as y
ganancias para: tener una idea de sus costos e ingresos, el goblerno
elabora un documento semejante, en donde se desglosan los ingresos
que obtiene a través de distintas formas y los gastos a que los des-
tina, recibiendo el nombre de presupuesto.

Este presupuesto de ingreso y egreso publico tiene que ser so-
metido a consideracion a los congresos gubernamentales y debe ser

aprobado antes de llevarse a la practica. Por lo general no se en-

cuentra en equilibrio, ya que no es posible ajustar continuamente
los gastos y los ingresos.

El sector pulblico puede exhibir un déficit o un superavit segin
sea el grado de actividad que se desarrolla en el pais, en cuya regu-
larizacién participa continuamente. Cuando la economia se encuen-
tra en un periodo de expansi6n, en que se estan alcanzando los ma-
ximos niveles de produccion, ocupacion e ingreso, el gobierno debe
disminuir su actividad, reduciendo sus gastos para no competir con
el sector privado por el uso de los recursos que en la economia se
van haciendo cada vez méis escasos. Es entonces cuando le conviene
permanecer en superavit.

En cambio, en una época depresiva, en la cual la actividad eco-
némica ha disminuido sus niveles de produccién, ocupacién e ingreso,
es necesaria la intervencién del gobierno, para que a través de sus
gastos y una politica bien elaborada, conduzea a la economia hacia
niveles mas altos de productividad, incurriendo en déficit si es preciso.

5.16 Las funciones generales del sector piblico

Después de haber analizado sin detallar mucho la participacion
del sector publico dentro de la actividad econémica, podemos refe-
rirnos en forma general a sus funciones:

i) Proteger el desarrollo del proceso productivo evitando que

se produzcan variaciones que obstruyan el buen funcionamiento del
sistema econémico.

La economia puede sufrir serios problemas si su actividad se
eleva a niveles demasiado altos de produccién y se establece una

lucha por los factores productivos o si se estanca en un nivel de
baja actividad econémica.

En el primer caso, el sector publico debe intervenir mediante
la politica fiscal aumentando los impuestos para disminuir el nivel
de compra del sector privado; y a la vez, disminuir sus gastos para
no contribuir a la elevacién de precios que se traduciria en una
inflacién. La inflacién es el fenémeno que amenaza a la economia
en una situacién en que la actividad econdmica, después de haberse
expandido hasta el mdximo permitido por la asignacién de recursos,
trata de alcanzar mayores niveles de producién ¥y lo que por general
se consigue, es el aumento de los precios y costos de produccion.
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En una situacién en que prevalezcan las condiciones contrarias;
es decir, existan bajos niveles de produccion y la actividad econo-
mica esté desmoralizada por tales circunstancias, es necesario y
aconsejable la intervencion del gobierno desarrollando una serie de
gastos que sirvan de impulso a la economia conduciéndola hacia nive-
les de produccién mas provechosos.

ii) Participar en la creacion de aquellos bienes y servicios que
contribuyen a elevar la capacidad productiva del pais. El sector pu-
blico, junto a la iniciativa privada debe contribuir en la elaboracion
de proyectos que en beneficio de la economia, eleven la productivi-
dad de los distintos sectores como la agricultura, industria, comer-
cio, efc.

iii) Una de las funciones de mayor importancia es la que realiza
el sector publico para redistribuir el ingreso en la sociedad.

A través de los impuestos que recauda y de la manera en que
distribuye sus gastos, cumple con la tarea de mejorar la distribu-
cién del ingreso entre los distintos grupos de poblacién. El caracter
progresivo de los impuestos, trae consigo una redistribucién de los
ingresos; ya que gravan mas intensamente a las personas que reci-
ben mas altos ingresos, dejando un mayor volumen de ingresos al
fisco, los cuales pueden ser transferidos a los individuos que reciben
escasa remuneracion, en forma de servicios que elevan su bienestar.

Bibliografia
Hicks, J. R. y Hart, A. G
? y 43 Oy Estru tura s =
Fondo de Cultura Econémic de Ia Economia. México, D. F.:
Guthrie, John A., Economia. Méxi

ca, 1959. Cap. IX.
Caps. XIII y XIV. ¢, D. F.: Edit. UT.EH.A., 1963.

Navarrete, Ifigenia M. de iti
. de, Politi i v B
UN.A.M., 1964. Caps. I y c‘? Fiscal de México. México, D. F.:

Pinto, Anibal, Cuestiones Princi
< . Principales d . ”
oy hle: Edit, del Pacifico, S, Pt %aﬁc%m it
son, Paul, Curso de Economi : =iy
lar, 1965. Caps. V, X y }ggrvmla Moderna. Madrid: Edit. Agui-
Scott, H. M., Curso Elemental de Eco

de Cultura Econémica, 19 mOMl: ' Méxieo, D. F't Fondo
Shokdle) 6T /%8, Comprster s Do

Fondo de Cultura Econ prender la Economia. México, D. F.:

Omica, 1962. Caps. VIII, IX, XXXI a

Singer Leslie P., Economia Simpli
: o a Slm lifi oo
Mitierva, 1965, Cap, VIL | e,

D. F.: Ediciones




En una situacién en que prevalezcan las condiciones contrarias;
es decir, existan bajos niveles de produccion y la actividad econo-
mica esté desmoralizada por tales circunstancias, es necesario y
aconsejable la intervencion del gobierno desarrollando una serie de
gastos que sirvan de impulso a la economia conduciéndola hacia nive-
les de produccién mas provechosos.

ii) Participar en la creacion de aquellos bienes y servicios que
contribuyen a elevar la capacidad productiva del pais. El sector pu-
blico, junto a la iniciativa privada debe contribuir en la elaboracion
de proyectos que en beneficio de la economia, eleven la productivi-
dad de los distintos sectores como la agricultura, industria, comer-
cio, efc.

iii) Una de las funciones de mayor importancia es la que realiza
el sector publico para redistribuir el ingreso en la sociedad.

A través de los impuestos que recauda y de la manera en que
distribuye sus gastos, cumple con la tarea de mejorar la distribu-
cién del ingreso entre los distintos grupos de poblacién. El caracter
progresivo de los impuestos, trae consigo una redistribucién de los
ingresos; ya que gravan mas intensamente a las personas que reci-
ben mas altos ingresos, dejando un mayor volumen de ingresos al
fisco, los cuales pueden ser transferidos a los individuos que reciben
escasa remuneracion, en forma de servicios que elevan su bienestar.

Bibliografia
Hicks, J. R. y Hart, A. G
? y 43 Oy Estru tura s =
Fondo de Cultura Econémic de Ia Economia. México, D. F.:
Guthrie, John A., Economia. Méxi

ca, 1959. Cap. IX.
Caps. XIII y XIV. ¢, D. F.: Edit. UT.EH.A., 1963.

Navarrete, Ifigenia M. de iti
. de, Politi i v B
UN.A.M., 1964. Caps. I y c‘? Fiscal de México. México, D. F.:

Pinto, Anibal, Cuestiones Princi
< . Principales d . ”
oy hle: Edit, del Pacifico, S, Pt %aﬁc%m it
son, Paul, Curso de Economi : =iy
lar, 1965. Caps. V, X y }ggrvmla Moderna. Madrid: Edit. Agui-
Scott, H. M., Curso Elemental de Eco

de Cultura Econémica, 19 mOMl: ' Méxieo, D. F't Fondo
Shokdle) 6T /%8, Comprster s Do

Fondo de Cultura Econ prender la Economia. México, D. F.:

Omica, 1962. Caps. VIII, IX, XXXI a

Singer Leslie P., Economia Simpli
: o a Slm lifi oo
Mitierva, 1965, Cap, VIL | e,

D. F.: Ediciones




Ejercicios del Capitulo V

I— Defina los siguientes términos:
1.— Empresa
2.— Acumulacién de capital
3.— Concentracién de capital
4.— Lucro
5.— Costos de produccion
6.— Costos fijos
7.— Costo variable
8— Costo promedio
9.— Costo marginal
10.— Ingreso marginal
IL.— Conteste brevemente las siguientes cuestiones:
1— ;Qué problemas existen para la clasificacion de las em-
presas?
2.— ;Cémo se clasifican las empresas de acuerdo a su orga-
nizacién?
3.— ;Cuales son las ventajas y desventajas de una empresa
individual?
4,— ;Cuéles son las ventajas y desventajas de las sociedades
an6énimas?
5. Enuncie 5 formas en que la empresa puede obtener finan-
ciamiento.
6.— ;Qué diferencia existe entre las obligaciones y las accio-
nes?
7.— ;Qué diferencia existe entre las acciones comunes y las
acciones preferentes?
8.— ;Qué empresas son las que reciben los subsidios oficiales?
9.— ;Qué es la empresa publica?
10.— ;Qué semejanzas y diferencias existen entre las empresas
privadas y las empresas publicas?
11.— ;Cémo obtiene ingresos el sector publico?
12.— ;Cuéles son las principales partidas del gasto publico?
13.— ;Qué ventajas tiene el gobierno en preferir la deuda pu-
blica interna a la externa?
14.— ;Por qué el gobierno no recurre frecuentemente a las
emisiones?
15.— ;Cuales son las funciones generales del sector publico?
16.— ;Por qué se pagan impuestos al gobierno?
17.— ;Cuéles son los impuestos directos y los impuestos indi-
rectos?

18— ;Qué es un impuesto: a

¢) Tegresive? ) proporcional, b) progresivo .y

19— ;E 8 justifi
¢l que casos se justifica que el sector publico: sea el en-

t0S nes ’

j en lugar de la empresa privada?

I 20.— ;Qué es el presupuesto?

III.—En las siguientes i -
! aseveraciones, indique si se i
‘ : refier -
f tor pablico (G) o al sector privado (P). e

() Produce con fines de bienestar social y colectivo

) Sus ingresos 1 i
0s obtiene mediante 1
.z a venta d p
0 la prestacién de servicios. e productos

No dej i § )
) deja de funcionar atin cuando esté incurriendo en pér-

) pe p
» 1

) Pr ici ' '
)) Przs;;s;a;wcms que se consumen en forma colectiva
na servicios sélo a quie ]
- . n puede pagar
el precio establecido en el mercado v

) Los servici i
€rvicios que proporciona favorecen a todos los ciu-

dadanos por igual ind i
e gu ependientemente que puedan pagarlo

) l‘I;,neac‘;rﬁsponde_Eiesarrollar actividades que requieren de
nversion y con recuperaciéon a muy largo plazo

) Realiza actividades
e ol 4
v dan o] yudan a redistribuir los ingresos
) Realiza gastos i
1z que contribuyen a elevar el ni
duccién, de ocupacién e ingresos nacionales il




IV.— Dada la siguiente informacion, obtenga lo que se indica:

Unidades CF. CGV. €T 'CcF. eV 1A Costo
Producidas Medio Medio Medio Marginal
240 0 ' = -

240 52

240 &84

240 112

240 131

240 147

240 159

240 171

240 189

240 213

240 245

1.— Complete las columnas correspondientes a: costo total, cos-
to fijo medio, costo variable medio, costo total medio y
costo marginal.

9. En una hoja de papel milimétrica grafique: el costo va-
riable medio, el costo total medio y el costa marginal.

3.— Explique cual es el comportamiento geométrico del costo
total medio y sus relaciones con el costo marginal.

4— Fn los datos de la tabla se observa que el costo total au-
menta. ;Quién determina su erecimiento?

V.— Dada la siguiente figura donde se representan los costos y la
demanda de una empresa de competencia perfecta, conteste lo
indicado:

:Cudl de los siguientes voltimenes
. N gulentes L es es el que a
maximos beneficios? OA, OB, O€, OD. a pegiera los

:;Cual es el I?recio a que debe vender la empresa el volu-
men establecido anteriermente? 6L, OF, OG, OH.

¢Cudl es el nivel del ingreso marginal de la empresa?

;Cudl es el rectangul i

5 0 que representa los ingresos

recibe la empresa vendiendo el volumen e
- . 3 co =

ximiza utilidades? kil

,g,Cual es el area que representa los costos totales en que
incurre la empresa en su nivel de maximas utilidades?

;Qué utilidades recibe la empresa de acuerdo con el volu-
men que los maximiza?




VI.—En la tabla dada a continuacion, calcule los datos que faltan.
Unidades CV. CF. CT. CFM CVM Cm Precio LT. Img.
Producidas
0 1500 0
100 1500 90
200 1500 125
300 1500 150
400 1500 170
500 1500 210
600 1500 300
700 1500 450
800 1500 690
900 1500 1270

MW U 00 OO

1.— Grafique los datos de: CVM, CTM, Cmg.

9. Grafique la funcién de demanda y la..de ingreso marginal.

3.— Determine el nivel de méximos beneficios.
4. De acuerdo con el volumen anterior indique
a) ;Cual es el precio por unidad?
b) ;,Cuéi es el costo total por unidad?
¢) ;Cuél es el ingreso total?
d) ;Cuél es la utilidad por unidad?
e) ;Cual es el costo total?

) ';,Cuél es la utilidad que recibe la empresa?
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. Explicar qué es el Producto
precios se valora.

Nacional, c6mo se obtiene Yy a qué

. Definir el ingreso personal. :Coémo se obtiene?
. Determinar el ingreso disponible.

. Establecer la diferencia entre el ;
monetario, Producto Nacional Bruto real y

OBJETIVO GENERAL - Explicar el uso de los indices de precios i .
de deflactacion del PNB monetario. y aplicar la férmula

Dar a conocer la finalidad de las cuentas nacionales o calculo )
de la produccién nacional de bienes y servicios. Los aspectos que s C_ltar cudles son las actividades primarias, secundarias y tercia-
se toman en cuenta en la medicién y los métodos que se emplean rias dentro de la produccién.

para ellos. : .
. Analizar lafontmbucmn al PNB por las actividades econémicas
¥ la poblacién que absorbe cada una de ellas.

. Mencionar los componentes del gasto nacional.

OBJETIVOS ESPECIFICOS
1. Establecer la importancia del cilculo del productoc nacional.

2. Definir los supuestos del modelo simple de producto-ingreso
usado para su mejor comprension.

. Explicar las 2 corrientes circulares que se establecen en el mo-
delo producto-ingreso.

. Enumerar las partidas que constituyen al ingreso nacional y
producto nacional.

. Mencionar y explicar los métodos que se emplean para medir
la produccién total de bienes y servicios y cémo se logra su
igualdad.

. Explicar en qué consiste y como se evita la doble contabiliza-
ci6n en el computo de la produccién nacional.

. Explicar el método del valor agregado para evitar la doble con-
tabilizacion.

. Definir al Producto Nacional Bruto (PNB) y explicar a qué tipo
de precios se valora.

. Definir el Producto Nacional Neto, explicando cémo se obtiene
y a qué precio se valora.

. Definir inversion bruta e inversiéon neta y en qué conceptos del
producto se encuentra cada uno de esos conceptos.




INGRESO NACIONAL

6.1 Las cuentas nacionales

En un momento dado podriamos hacernos la bregunta de ;como
podemos medir el total de bienes y servicios que se producen den-
tro de un pais en un periodo determinado? Hasta épocas muy re-
cientes los economistas han desarrollado un sistema de contabilidad
que comuinmente se conoce con el nombre de SISTEMA DE CUEN-
TAS NACIONALES, el cual €s una herramienta til para evaluar
y analizar la actividad economica. Su principal objetivo es medir
el valor de los bienes Yy servicios producidos por los habitantes acti-
Vos en un periodo determinado (que por lo general es de un ano)
en cooperacion con los deméas factores de la produccién. Al conjunto
de estos bienes y servicios se le conoce como el Producto Nacional.

El céléulo del Producto Nacional nos provee de informacion
acerca del nivel de produccion, de ingresos y ahorros totales. A su
vez esta informacién es importante para los empresarios, que la
aprovechan como un indicador en la determinacién de sus inversio-
nes y en su estrategia de produccién, para la fuerza de trabajo, a
la cual muestra los niveles de salarios, y para el gobierno como guia
en sus politicas de crecimiento, fiscales y monetarias.

Esta ya casi generalizado y aceptado entre los economistas que
el mecanismo del mercado no es suficiente para conseguir que en una
economia en crecimiento se pueda mantener el pleno empleo de todos
los factores de la produccién. En vista de este hecho, se ha gene-
ralizado 1a idea en todos los gobiernos, de la necesidad de promover
el pleno empleo en periodos de depresién, lo cual demanda un com-
pleto conocimiento de los medios con que se cuenta o que se nece-
sitan en la economia. Una parte muy importante de la informacién
requerida nos la ofrecen las estadisticas de las cuentas nacionales, ya
que la mayor parte de las politicas de los gobiernos para la reduc-
cién y aumento de los impuestos, asi como para la distribucién de
sus gastos, se determinan con base en las cuentas nacionales. Ade-
més de los ya mencionados, dichas cuentas nos dan informacion
acerca del desarrollo econémico 3 largo plazo y su planificacion.

6.2 La corriente circular producto ingreso en un modelo simple

Para un mejor entendimiento del propésito de las cuentas na-
cionales, ejemplifiquemos un sistema en el cual se sefiala la impor-
tancia y la participacién de cada uno de los sectores que quedan
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englobados dentro de las cuentas nacionales y su relacion en el fun;
cionamiento del sisterma econémico. Lleg‘ado este punto convien
establecer los supuestos en que descansa dicho modelo:

1. Se trata de un modelo simple, en €l cual se supone que no
existe el sector gubernamental, por lo cual no incluimos ningtn tipo
de impuestos, ni compras de este sector.

2. La produccién es redlizada Unicamente por las empresas.

3. La utilizacion de los bienes materiales es realizada por las
unidades familiares (bienes de consumo) y por las empresas (bienes
de _produccion).

4. Eliminamos el sector exterior, es decir, no se incluyen expor-
taciones e importaciones. .

Con estos supuestos es posible la construccién de un modelo Silm-
ple, cerrado, de circulacién econémica, en el eual se destacan dos
importantes corrientes.

Una corriente real de bienes y servicios que va de l-as emgreias
a los consumidores y otra de factores prod}lcnvos prople.daddj e oi
consumidores hacia las empresas. Otra corne.nte mopeftarla.l (dinero
de los consumidores a las empresas a cambio de bienes, ai que a
su vez entregan dinero a los consumidores en pago de los factores

productivos que ellos les proporcionan.

EMPRESAS

Gastos de los consumidores
en bienes y servicios produci-
dos por las empresas.

Ingreso de los consum.idorgs.
Pagos por capital, trabajo, ser-
vicios administrativos.

e

Corriente de factores produc:- Fifje db) Bl 3 Brikith
tivos: capital, trabajo, servi- S e
cios administrativos, propor- b g Ak,

ciotiadds por los consumido-

res.

bie— = = == = =——-| CONSUMIDORES

En la figura anterior puede observarse que la linea punteada
representa la corriente real de bienes y servicios de las empresas a
los consumidores, en cuya elaboracién participaron los factores pro-
ductivos proporcionados por los consumidores y pPuede considerarse
como el producto nacional. I.a linea continua a su vez representa
la corriente monetaria que corresponde al pago de los factores pro-
ductivos y es igual a los ingresos de los consumidores, que lo des-
tinan al pago de los bienes Y servicios que compran a las empresas.
A esta corriente monetaria puede considerarsele como el ingreso
nacional.

El modelo anterior puede considerarse como una simple repre-
sentacién de la forma en que opera el sistema econbémico, el cual
posteriormente se acercard mas a la realidad al ser incluida la par-
ticipacién del gobierno, que act@ia como un regulador de la actividad
econémica y del cual tuvimos oportunidad de ocuparnos en el ca-
pitulo anterior; asi como el sector exterior.

6.3 Métodos para calcular el ingreso y el producto nacional

Con los conceptos anteriormente expuestos, estamos ya en con-
diciones de establecer los métodos acostumbrados para calcular el
producto obtenido en la economia.

a) Método del producto

Si sumamos todos los bienes (de consumo e inversién) Yy ser-
vicios, que producen, las empresas, expresados en términos de su
valor monetario (el precio que cada cosa tiene en el merecado),
llegamos a conocer el producto nacional.*

b) Método del ingreso

Para hacer posible la creacién de bienes y servicios fue nece-
sario contratar todo tipo de factores productivos, los cuales reciben
cierta remuneracién. Asi por ejemplo: el trabajo percibe sueldos y
salarios, la tierra recibe rentas, el capital cobra intereses y los ser-
vicios de los empresarios se remuneran a través de los beneficios o
utilidades. Si sumamos todos estos ingresos, que son generados du-
rante la creacién del producto nacional, llegamos a conocer el in-
greso nacional.

* Notese que Io que se estd haciendo, es éxpresar cads Una de las unidadés fisi-
cas producidas (un automévil, un litro de leche; una caja de botones; etc.) en
términos de un denominador comin, que permite sumarlos unos con otros; dicho
denominador es el dinero,
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Tanto al producto como al ingreso nacional, se les debe dar la
misma_interpretacién, ya que ambos representan el valor de los
bienes y servicios creados en la economia.

c) Igualdad entre el producto e ingreso nacional

Para complementar y justificar la igualdad que debe existir en-
tre ellos expondremos el siguiente ejemplo, donde presentamos cifras
del ingreso y producto nacional en Meéxico, para el afio de 196(?;
en el que la produccién de bienes y servicios fue de 120 mil 100 mi-
llones de pesos, que generd a su vez la misma cantidad de ingresos.

PRODUCTO NACIONAL INGRESO NACIONAL?/

Valor de los bienes pro- El ingreso nacional fue
ducidos: $ 120,100 distribuido en:

Sueldos, salarios ¥
otros pagos al factor
trabajo. $ 37,743
Beneficios, intereses,
dividendos y rentas. 51,205
Ingresos mixtos de tra-
bajo. y  ecapital, inclu-
yen asignaciones a
propietarios que tra-
bajan. 31,152

$ 120,000 ' $ 120,100

Podemos concluir después de considerar el ejemplo anterior,
que el valor del producto nacional es igual a la suma de los pagos
a los factores productivos: trabajo, tierra, capital y servicios admi-
nistrativos, que hicieron posible la creacién de dicho producto.

' Los métodos anteriores implican que el producto nacional se
obtiene: sumando todos los gastos necesarios para crear los pro-
ductos vendidos a los consumidores como bienes finales, y a las em-
presas como bienes de produccién (materias primas y.equipos) para
usarlos en la creacién de bienes finales, es decir, bienes de consumo
como automéviles, .harina, calzado, ete. y en bienes de inyversién co-
mo edificio, maquinaria, instalaciones, servicios profesionales, : etc.

1/ Zamora, Francisco. La Sociedad Econémica Moderna, p. 128.
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Noétese que hemos em
S pleado la palabra
computariamos entonces el valor de la pr

agri ig i
higggltm, que lo .Vende a un molino para que sea convertido en
» que posteriormente es vendida para producir pan? ;Debe
- & ot

iy 2
m;sm iugaie;?? valoies del trigo, de la harina y del pan? Si esto
1Za, estamos incurriendo e i
L0 | ; n una doble o tripl
bilizacién del mismo bi i i
len, al sufrir varias tra i
; . . nsformaciones, todo
ggegf éalxl/;garse.m 1consui;aramos solamente el valor del producto, final
> S€ 1ncluyen los costos de tod i i I
; as las materias
; ¢ primas y el
dr‘;aba]o que fl}e hecesario p.ara su elaboracién. Puede darse el caso
: tque up articulo sea considerado como un bien final a Ia vez que
Intermedio: como por ejemplo el consumo de gas en el hogar para

imentos, y este mismo arti
i iculo al ser usado
en una factoria para la elaboracién de bienes.

- ];131 método mas efici,eflte para que la doble contabilizacién sea
vitada, es el de tomar sélo en cuenta el valor que en cada etapa

de produccién es incorporado a los bienes en via de transformacién
por los factores de Ia produccion. ’

“bienes finales”.

El siguiente ejemplo nos

: Proporciona una ide 3
v a mas clara de lo

PRODUCCION DE PAN

Etapas de produccién Valo.r de los bie- Valor agregado en
nes intermedios. cada etapa.

la. Trigo $ 0.04
2a. Harina 0.09 0.05

3a. Pan 0.14
4a. Distribucién del pan 0.20 882

$ 0.04

Si se suman los valores de las ventas de los bienes intermedios:
en cada etapa de produccién, se estara contabiliza
tro veces, la harina tres veces, ete., y el valor
estimado; al' tener

tiene el precio del t

ant;zmor, a él se agrega el valor de los servicios del molinero que:
en la segunda etapa lo convierte en harina. En la misma forma. se:

ndo al trigo’ cua-

¢ de pan estaria sobre-
un: precio de $0.47. En 1la primera etapa se

rigo que pudo haberse producido en un periodo:

agrega el valor de los servicios en la

. s siguientes etapas y obt .
finalmente su precio de $ 0.20. &1 'p "y o
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El procedimiento anterior se conoce como el método del valor
agregado, que consiste en calcular el precio de un bien, sumando
los valores que se le van afiadiendo en cada una de las etapas de
transformacién del bien. Este método evita la doble contabilizacion
en el computo del producto nacional.

6.4 Diferentes conceptos del ingreso nacional

El ingreso o producto nacional pueden ser presentados en dis-
tintas formas, segin lo que en cada una de ellas se considera o segin
las partidas que incluyen. Entre los mas usados tenemos los si-
guientes:

1. El producto nacional bruto

El producto nacional bruto, también Ilamado algunas veces pro-
ducecién nacional bruta, es el valor en el mercado de todos los bienes
y servicios producidos en la economia, en un periodo especifico, ge-
neralmente de un afio. El producto nacional bruto principalmente
incluye los bienes y servicios terminados que se encuentran a dispo-
sicion de los consumidores, de las empresas para Sus inversiones,
y del gobierno. Ello es asi, para no incurric en una doble suma o
doble contabilizacién que como ya qued6 aclarado anteriormente con-
siste en tomar varias veces el valor de un bien intermedio en el

computo de la produccion.
2. Producto nacional neto

En el producto nacional bruto se incluye la produccién total
de bienes y servicios finales. También incluye algunos bienes de pro-
duccién o de inversién que solamente sirven para reemplazar a otros
bienes que ya se tienen en existencia, pero que se estan depreciando
o que estan préximos a quedar en desuso. Por ejemplo, si en la
economia se tienen mil maquinas dentro del proceso productivo con
una duracién promedio de 10 afios, podemos afirmar que una décima
parte de las mismas se consume cada afio y es necesaria su reposi-
ci6n para que continde realizandose normalmente la produccion. En
1a economia, antes de que se piense aumentar la inversion en ma-
quinaria, una parte de las nuevas méquinas debera destinarse a la
substitucion de aquéllas que se deterioran y una vez hecha esta repo-
sicién se puede hablar de una inversién neta al referirnos a las ma-
quinas nuevas que realmente incrementan la capacidad de produc-
ci6n del sistema. Por lo tanto, el producto nacional neto es la pro-
duccién neta de bienes y servicios a precios de mercado, durante el

periodo de un afio.
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Se :
puede concluir que bara pasar del producto nacional bruto

E s
o fé?g:c}g?e:acxonal neto deben restarse al valor del primero, todos
i, es qt.le fueron creados para substituir a los e(iificios

quinaria y equipos que se depreciaron durante el afio. ’

3. El ingreso nacional

Se le da el nombre de ingreso nacional a la suma de todos los

Zzixi'::losyrsgt;iiigss por 19s_ 1;actores de la produccién: trabajo, tierra
: administrativos., Es decir, la suma d ’ ;
zli.;)eldcis y salarlos,_ rentas, beneficios y utilidades. Comﬁfm:ggtoes Il'os
senia er lixombre de mngeso nacional al costo de los factores por reprg:
s prOd:;sctx(;erIr::I}eraaclzlonis a éstos. Se obtiene después ’de deducir
cional neto, los impuestos indirectos. La:
: : | S em:
que alquilan factores productivos deben pagar ciertos impuestrc);esii?

directos al gobierno con lo
que se reducen i i i
para pagar a los factores productivos. eliopdgpalicin

i alzie;n ;)g:)c::é(;to nacional bruto se necesitan deducir, ademis de
para consumo de capital, los impuestos indi

: indirectos

ya que estas partidas no deben formar parte del ingreso nacionai

4. Fl ingreso personal

Con este concepto nos aproximamos ya a definir lo que corres
ponde a las personas por su participacion en la produccién. El i -
greso personal es el total de los ingresos recibidos por tc.)das 1:;
ger§onas de la economia y que Io van a emplear (después del pago

e nnpue§tos sobre la renta) en gastos de consumo y en ahorr
I.:a_t mag¥utud del ingreso personal seri mas pequena en compal(')::
cion al ingreso nacional, porque en el segundo se incluyen ciertas
sumas cqrr}o las utilidades de las empresas, de las cuales s6lo una
parte (dividendos) va a formar parte del ingreso de las personas
otra queda en las mismas empresas como fondos de reinversiones’

y otra va a manos del i .
atilidades: gobierno, como el pago de impuestos sobre

a). Las contribuciones al seguro social,
b). Las 1.1tilidades no distribuidas de las empresas y
¢). Los impuestos pagados por las empresas al gobierno, de
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El procedimiento anterior se conoce como el método del valor
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El producto nacional bruto, también Ilamado algunas veces pro-
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incluye los bienes y servicios terminados que se encuentran a dispo-
sicion de los consumidores, de las empresas para Sus inversiones,
y del gobierno. Ello es asi, para no incurric en una doble suma o
doble contabilizacién que como ya qued6 aclarado anteriormente con-
siste en tomar varias veces el valor de un bien intermedio en el

computo de la produccion.
2. Producto nacional neto

En el producto nacional bruto se incluye la produccién total
de bienes y servicios finales. También incluye algunos bienes de pro-
duccién o de inversién que solamente sirven para reemplazar a otros
bienes que ya se tienen en existencia, pero que se estan depreciando
o que estan préximos a quedar en desuso. Por ejemplo, si en la
economia se tienen mil maquinas dentro del proceso productivo con
una duracién promedio de 10 afios, podemos afirmar que una décima
parte de las mismas se consume cada afio y es necesaria su reposi-
ci6n para que continde realizandose normalmente la produccion. En
1a economia, antes de que se piense aumentar la inversion en ma-
quinaria, una parte de las nuevas méquinas debera destinarse a la
substitucion de aquéllas que se deterioran y una vez hecha esta repo-
sicién se puede hablar de una inversién neta al referirnos a las ma-
quinas nuevas que realmente incrementan la capacidad de produc-
ci6n del sistema. Por lo tanto, el producto nacional neto es la pro-
duccién neta de bienes y servicios a precios de mercado, durante el

periodo de un afio.
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acuerdo con las utilidades que obtuvieron durante el afio.
y deberan sumarse:

d). Los pagos de transferencia que el gobierno realiza y van
a manos de los consumidores que no han proporcionado un trabajo

o desempefiado algln servicio por lo cual deban recibir dichas remu-
neraciones; pero que de todas formas constituyen un ingreso de

quienes lo reciben durante el periodo.

e). Los pagos de intereses del gobierno a los ciudadanos, por
los préstamos que éstos le conceden.

Los incisos a, b y c anteriores se deducen del ingreso nacional
ya que las partidas que representan no forman parte de los ingresos
que reciben las personas durante el afio. En cambio, se agregan las
partidas de los incisos d y e, debido a que ellas si representan in-
gresos para los miembros de la sociedad.

5. El ingreso personal disponible

Este es el concepto final, y para llegar a €l, es necesario que del
ingreso personal se deduzcan las contribuciones al gobierno por con-
cepto de impuestos sobre la renta o sobre ingresos.

Este ingreso es el que queda a disposicion de cada uno de los
consumidores para ser distribuido entre el consumo y el ahorro.

Con el esquema que se presentara a continuacién podremos ver
en forma méas objetiva los pasos necesarios para el calculo del in-
greso personal disponible, partiendo del producto nacional bruto:

Producto nacional bruto, menos: Depreciacion es igual al Pro-
ducto nacional neto.

Producto nacional neto, menos: Impuestos indirectos es igual
al Ingreso nacional.

Ingreso nacional, menos: Contribuciones al Seguro Social, Im-
puestos sobre utilidades de las empresas, Utilidades no distribuidas
de las empresas, mas: Transferencias e intereses pagados por el go-

bierno, es igual al Ingreso personal.

Ingreso personal, menos: Impuestos sobre la renta, es igual al

Ingreso personal disponible.
Ingreso personal disponible es igual a Consumo mas Ahorro.
6.5 Analisis del producto nacional bruto en términos reales y
monetarios
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p : .
ara tener una idea mas. aproximada de la realidad presenta-

mos a continuacién cifras del :
para los afios de 1950 & 1965, o s oral bruto en Mexico

Cuando se i ¢
AW i g:ahza la’forma en que se incrementa el producto
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producido un aumento en el nivel general de precios " ]

entri}(?pl;ﬁ(él;c; t(()Jue s.e presenta enseguida establece un contraste
T, e tnacmnal bI‘U:tO real y el producto nacional bruto
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CUADRO 6.1 duct A .
ngtca;?‘ real de c_ada ano, partiendo del producto nacional bruto mo-
PRODUCTO NACIONAL BRUTO EN MEXICO 10 (a precios corrientes) es la que sigue:

Millones de 0S PN B M i
( pesos) P N B Real — onetario
PNB monetario. PNB real. Indice de precios
A precios A precios Indice de Tomemos como un ejemplo el caso de 1964:
corrientes constantes precios 1/ 224,600

del afio. de 1950. 93,200 = L % 100

40577 40 577 100.00 2410

52311 43621 119.9 6.6 Contribucién de los sectores en la creacion del
58 643 45 366 129.3 producto nacional interno

58 437 45 618 128.1
71 540 50 391 142.0 nacic}h;;l de las {:'ormas €N que se acostumbra a presentar el producto
87 349 54767 159.5 nal es cons1derz%n.d(.) las contribuciones que hacen los sectores en
99 393 53 914 170.6 quedse encyle?ntra dividida la actividad econdémica. Estos sectores

114 295 62 708 1892.2 Pueden clasificarse en forma general de la siguiente manera:

127152 66 177 192.1 1. Actividades primarias

136 200 68119 199.9 Y
154137 3 499 209.8 Entre ellas encontramos a Ia agricultura, ganaderia, silvicultura

163 757 76 038 215.4 (explotacién de bosques), caza y pesca; asi como la mineria.

177 533 79 691 292.8 2. Actividades secundarias

192 200 84 700 226.9 :
Forman parte de éstas, todas las industrias de transformacion

224 600 93 200 241.0 0 mhbnufastureras endrat d o

242700 98 200 2471 Bamsa 1 Aia

o

3. Actividades terciarias

x 100

Banco de México, S. A., Informe Anual, 1965, p. 89. Incluyen la prestacién de todo tipo de servicios tales como: trans-
De 1951 a 1965, estimaciones globales obtenidas con los portes, bancarios y financieros, profesionales, del gobierno, comer-
indices de volumen de la producciéon de bienes y servi- cio, ete.

cios y con los precios (mayoreo y menudeo).

]1:1n el Cuadro 6.2 que se presenta enseguida, vemos cuil es la
1/ Dato que se agrega al cuadro, para la deflactacién del contribucién de cada uno de estos sectores en la formacion del pro-

producto nacional. ducto bruto.

Se puede observar, a través del periodo considerado, que la pri-
mera columna muestra un incremento de 40,577 millones de pesos
en 1950 a 242,700 millones de pesos en 1965 a precios corrientes.
Pero si con la ayuda del indice de precios deflactamos las cifras
veremos que el producto real solo aumenté de 40,577 millones de
pesos a 98,200 millones de pesos en el periodo considerado.

La férmula que se emplea en este caso para obtener el pro-

158




CUADRO 6.1 duct A .
ngtca;?‘ real de c_ada ano, partiendo del producto nacional bruto mo-
PRODUCTO NACIONAL BRUTO EN MEXICO 10 (a precios corrientes) es la que sigue:

Millones de 0S PN B M i
( pesos) P N B Real — onetario
PNB monetario. PNB real. Indice de precios
A precios A precios Indice de Tomemos como un ejemplo el caso de 1964:
corrientes constantes precios 1/ 224,600

del afio. de 1950. 93,200 = L % 100

40577 40 577 100.00 2410

52311 43621 119.9 6.6 Contribucién de los sectores en la creacion del
58 643 45 366 129.3 producto nacional interno

58 437 45 618 128.1
71 540 50 391 142.0 nacic}h;;l de las {:'ormas €N que se acostumbra a presentar el producto
87 349 54767 159.5 nal es cons1derz%n.d(.) las contribuciones que hacen los sectores en
99 393 53 914 170.6 quedse encyle?ntra dividida la actividad econdémica. Estos sectores

114 295 62 708 1892.2 Pueden clasificarse en forma general de la siguiente manera:

127152 66 177 192.1 1. Actividades primarias

136 200 68119 199.9 Y
154137 3 499 209.8 Entre ellas encontramos a Ia agricultura, ganaderia, silvicultura

163 757 76 038 215.4 (explotacién de bosques), caza y pesca; asi como la mineria.
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CUADRO 6.2

DISTRIBUCION DEL PRODUCTO INTERNO POR
ORIGEN INDUSTRIAL 1950-1957
(Millones de pesos y porcientos)

1950 1.9 50cp
Actividades: Absolutos | Porcentaje | Absolutos | Porcentaje

9,242 23.8 22,098 229
4
Mineria Prim. 1,243 3.2 2,317 2 i
| Petréleo J 1,129 2.9 3,552 2:;2
Manufacturas ] 8,611 222 21',433 1.2
Energia eléctrica Sec 370 0.9 1,19 5.0
Construeccion ) 1,287 3.3 4,842 y
Comercio 8,544 22.0 18,746 | 19.5
] ' 0.7 773 0.8
Bancos y seguros 264 :

Transporte y

Agricultura

)
L

comunicaciones 5.1 4,706 4.9
Servicios privados 1/ 12.6 13,565 14.1
Gobierno 3.3 3,179 3.3
Total: 100.0 96,408 100.0

Navarrete, Ifigenia M. La Distribucién' del Ingreso y e_l
Desarrollo Economico de México, México, D. F:: Insti-
tuto de Investigaciones Economicas, Escuela Nacional de
Economia 1960, p. 43.

Incluye servicios de viviendas y construcciones (reptas)
y otros servicios y conceptos. Para 1957 se calculé por
residuo.

Se presentan cifras para 1950 y 1957 del producto intern? en
México, primero en nameros absolutos en millones de pesqs, asi co-
mo en cifras porcentuales o relativas, para fines comparativos
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Podemos observar que de 1950 a 1957
orimario: agricultura Y mineria,
participacién de los sectores: ma
cion. Algunas de las actividade:

» la contribucién del sector
disminuye y en cambio aumenta la
nufacturas, electricidad ¥y construc-
S terciarias como bancos Yy seguros

para otros analisis.

Es importante observar también a la fuerza de trabajo que es
absorbida en cada una de estas actividades. Es decir, conocer el
numero de personas econémicamente activas que se encuentran

desempefiando actividades agricolas, de manufactura, de transporte,
ete.

En el cuadro siguiente se muestran cifr
la fuerza de trabajo por actividades para 1
€l cuadro anterior y también en cifras abs
hacer posible posteriormente una relacién en
€ién y ocupacién,

DISTRIBUCION DE LA FUERZA DE TRABAJO
POR ACTIVIDADES 1950-1957

(Miles de trabajadores y porcientos)

as de la distribucién de
0S mismos afios que en
olutas y relativas, para
tre las cifras de produc-

A Y 1950 1957
ctividades: Absolutos | Porcentaje | Absolutos Porcentaje

Agricultura 4,823 58.3 5,827 53:5

Minerfa 78 0.9 85 0.8

44 0.4
12.1
0.3
3.2
8.7
3.5
0.4
13.6
35
100.0

Petroleo 27 0.3
Manufacturas 1.7
Energia eléctrica 25 0.3 32
Construccién 27
Comercio 8.0
Transporte y comunicaciones 2.6
Bancos y seguros 0.3
Servicios privados ¥/ 11.5
Gobierno 34

Total: 100.0
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FUENTE: Idem, Cuadro 6.2, p. 47.

1/ Incluye profesiones liberales, ocupaciones no especifica-
das y asalariadas en servicios domésticos.

Podemos observar en el Cuadro 6.3 que es alta la proporcién de
personas que se encuentran ocupadas en las actividades agricolas, en
1950 la agricultura absorbia 58.3 porciento de la fuerza de trabajo
y en 1957 disminuye a 53,5 porciento. Un poco mas del 50 porciento
de nuestra poblacién activa se dedica a desempenar labores en el
sector primario. Entre todas las demas actividades se distribuye el
resto de la poblacién activa, destacando manufactura y servicios
privados, actividades que registran un ligero incremento de 1950 a

1957.

Con el uso de las cifras porcentuales que han sido presentadas
en los dos cuadros anteriores, podemos obtener un dato que es muy
importante, ya que nos muestra la productividad de los sectores.
Si para cada uno de los anos, dividimos el porcentaje de producto
obtenido en cada sector, entre el nimero de habitantes que inter-
vino en su elaboracién o estuvo ocupado en el mismo, podemos obte-
ner la productividad media de la fuerza de trabajo por actividad y
a la vez podremos apreciar si se registré un aumento o una disminu-
cién en la productividad de cada uno de ellos en el transcurso del

periodo (Ver Cuadro 6.4).

CUADRO 6.4

ACTIVIDADES 1950-1957

n total)

PRODUCTIVIDAD RELATIVA MEDIA DE LA FUERZA DE TRABAJO POR

(En porcientos del producto interno total y de la ocupaci6é

. 1950-1957
Produccién por hombre
ocupado

Ocupacion
%

4)

Producto
%

3)

Ocupacion
9/o

()

Producto
%o
(1)

Agricultura

Petréleo

Manufacturas

Energia eléctrica

Construccién

Comercio

Transportes y comunicaciones

Bancos y seguros

Servicios privados

Gobierno

En millones de pesos y miles

de trabajadores

FUENTE: Idem, Cuadros6.2y.6.3, p.Sl.




Los sectores que registraron un aumento en la prcgduct}vié{ad
media de la fuerza de trabajo fueron: agricultura, energia eléctrica
y construccion.

6.7 El gasto nacional

El producto nacional bruto es comprado por los consumidores,
€l gobierno, las empresas y el sector externo. Si sumamos las coll)‘n-
pras de todos ellos, obtenemos un dato que se conoce con el nombre
de gasto nacional y ellos son sus componentes.

La cantidad de dinero que estos grupos pagan al comprar el
producto nacional bruto es la que posteriormente va a Qar 01.“1gen al
ingreso nacional, las asignaciones para consumo df" capl‘fal, 1mpuizs-
tos indirectos, etc. Nuevamente nos estamos aqui reflrlendo’ a las
corrientes de producto e ingreso que se realizan en la economia.

Seglin estadisticas econémicas de México de la Nacional’ F:inani
ciera, el gasto bruto de los particulares y el Estado, en México e
afio de 1960, fue como sigue, en millones de pesos: 2/

i0 i 12,435
Inversion privada bruta .
Consumo privado 109,162 121,597

Inversién publica bruta 8,’;2?8 it
Consumo del Estado 6, )

Gasto Nacional por esos conceptos _ 136,490
Es decir, el pais gast6 en 1960 mas de lo que produjo: i
Gasto Nacional (incluidas las depreciaciones) iiéi,ioo
Producto nacional bruto 8

Diferencia 2,090

Esta diferencia entre el gasto y el producto nacion:.;xl se debe al
exceso- de nuestras importaciones sobre las e?cportacmnes; 0 sea
que nuestro pais dispuso en ese afo de 2,17§ millones de pesqs (se-
gin Informe del Banco de Meéxico) provenientes d’el extranjtcelro y
que por lo tanto no fueron producidos en nue§tro pais. Toman _o zn
consideracion esta cifra, encontramos que ex1’ste otra diferencia de
‘86 millones de pesos que también estdn incluidos en las transaccl.f)-
nes con el exterior y representan capitales prestadf)s a n1_1estro pais.
El exceso de bienes y servicios, asi como de cap1tale:s unportadosr;
cuyo valor asciende a 2,176 millones de pesos deberd aparecer €

2/ Zamora, Francisco. Op. Cit., p. 131.
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el documento que muestra nuestra
se llama “Balanza de Pagos”, con
estas cuentas no estin saldadas,

s transacciones con el exterior \a
SIgnos negativos, para indicar que

Los consumidores, que son quienes compran la mayor parte del

p.roducto nacional y lo distribuyen en Ia compra de bienes y servi-
cios, ahoxtros Y pago de impuestos lo obtienen en su mayoria del in-
greso nacional que esti formado por las remuneraciones a toda clase

de trabajo mas las utilidades de las empresas y los pagos de trans-
ferencia e intereses recibidos del gobierno.

Los ingresos de las empresas estan constituidos por las asigna-
ciones para consumo de capital, utilidades no distribuidas y présta-
mos por la venta de valores, los cuales son gastados en la adquisi-
cion de bienes de produccién, fuerza de trabajo, ete., o inversiones.

El gobierno obtiene sus ingresos de los impuestos personales,

sobre utilidades de las empresas, e impuestos indirectos y contribu-
ciones al seguro social; los que destina a la compra de bienes y ser-
vicios y pagos de transferencia e intereses.

Los ingresos netos del sector externo los constituyen la dife-

rencia entre las exportaciones menos las importaciones, tanto de bie-
nes y servicios, como de capitales.

Después de establecer el modo en que los componentes del pro-
ducto nacional bruto reciben Yy gastan sus ingresos, analicemos una
caracteristica muy importante del gasto nacional. Este puede ser
destinado a la compra de bienes de consumo y de inversion. Los
consumidores son los que se encargan de realizar el primer tipo de
compras y ademas, postergan parte de su ingreso a la compra futura

de bienes, dando lugar con ello a que se realicen las inversiones de
las empresas y del sector publico.

La forma en que los ahorros son convertidos en inversiones nos
la explicamos por la actuacion y existencia de las instituciones ban-
carias y financieras, asi como las de ahorro, en donde los consumi-
dores invierten o depositan las cantidades que no destinaron al con-
sumo de bienes, obteniendo-intereses. Dichas instituciones se encar-
gan de canalizar los ahorros hacia las inversiones que realizan las
empresas dentro del proceso productivo.

En el caso de las empresas, las utilidades no distribuidas cons-
tituyen también una forma de ahorros, que posteriormente son usa-
dos en la ampliacién y modernizacién de los equipos de produccién.
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Finalmente, el gobierno junto con las empresas, son dlos. prxlr;:;:
pales agentes del ahorro. El gobiex:no recoge p9r medio de ;drr;pgas-
tos, empréstitos, etc., parte de los ingresos nacionales y p‘t;i e S
tarlos con fines de consumo o de inversion, como ya :set chorrien-
.capitulo V. Los primeros estan repx:esentg(‘ios por los gasto el
tes de operacién; y los gastos de inversion son losdque rital
obras piblicas que también fueron llamados gastos de capital.
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PRODUCTO INTERNO BRUTO EN MEXICO

Ejercicios del Capitulo VI
DE 1950 A 1976

I.— Defina o dé un concepto breve de lo siguiente:

1.— Cuentas nacionales Mill d Mill g
) illones de tlones de | Indice de | Poblacid P.I.B
: cional : oblacion .B. por Persona
2.— Producto nacio Afio | pesosde 1960 pesos Precios miles de [“pesos (% pesos

3.— Ingreso nacional Implicito | personas 1960

4.— Doble contabilizacion
5.— Inversion bruta 1950 83,304 39,736 47.7 25,791 3,230 1,541

62 dnvgiaien Joa 191 89,746 51,245 | 571 | 26585 | 3376 | 1928
7.— Valor agregado 1952 93,315 57,482 61.6 27,403 | 3.405 | 2,098
8.— Impues:cos_ 3nd1rectos 1953 93,571 57.172 e 55016 || 3515 L
1%: g]?iicﬁ‘g‘;’;ecios ;zz: 102,924 69,680 67.7 29,115 | 3,535 | 2393
11.— Producto mnacional bruto real e HLL 671 84,870 76.0 30,011 3,721 2,828
12.— Producto nacional bruto monetario i i9’306 96,996 813 30,935 | 3,857 | 3,135
13.— Ingreso per-capita 1952 121,343 111,402 86.8 31,887 | 4,025 | 3494
1ALl Halawm e potme 1958 135,169 123,815 91.6 32,868 | 4,112 | 3,767
15.— Ingreso personal 1959 139,212 132,669 95.3 33,280 4,109 3,916
16.— Ingreso disponible 1960 150,511 150,511 | 1000 34,994 | 4301 | 4301

1961 157.931 163,265 | 1034 36,172 | 4,366 | 4514

II.— Conteste brevemente lo siguiente: 1962 165,310 176,030 106.5 37,395 4,421 4707
1.— ;En qué forma pueden igualarse las partidas del producto 1963 176516 195,983 109.8 38,665 4,617 5,069

nacional y el ‘ingreso n’acional? | 1964 199,390 231,370 116.0 39,986 4,987 5,786
2— zg!r;n 3&% Oc%réslxs‘fgloil ;gﬁglgﬂa% Od?el producto nacional por 1965 | 212,320 252,028 | 1187 | 413358 | 5134 | 6,094
WA, i $ producto & el o previoe del mercado? izzs 327,037 280,090 123.4 42,785 5,306 6,546
4— ;Qué es el producto nacional al costo de los factores? 241,20 306,518 127:0 #4269 £450 6,919
5.— ;Con qué método contamos para evitar la doble conta- 1968 260,901 339,145 130.0 45,812 5,695 7,403

bilizacién en el calculo del producto nacional? 1969 277,400 374,900 135.1 47,418 5,850 7,906
6.— Mencione la diferencia entre inversién bruta e inversion 1970 296,600 418,700 141.2 49,090 | 6,042 8,529

1971 306,800 452,400 147.5 | 50,829 6,036 8,900

neta.
7.— Mencione la diferencia entre el producto nacional bruto 1972 329,100 512,300 155.7 52,641 6,252 9,732

en términos reales y en términos monetarios. ). . 1973 354,100 619,600 175.0 54,529 6,494 | 11363
8 — ;Cuéles son los diferentes métodos para la’ medl.clczn del 1974 375,000 o 60 i i R Kot

producto nacional? ;Cuél le pa'rece ser mas ob]etxyo? 1975 390 300 o — e it (1) S
9.— ;Cémo se estima la productividad de un determinado 1976 | £ 398,600 pirpn s s e

sector econémico? ,
10.— ;Puede decirse que la produccion total es igual a la pro--

duccién final? FUENTE: Informes del Banco de México.
11— Analizar el cuadro que se adjunta con informacion sobre: s

el Producto interno bruto en México para el periodo S

1950-1976.

Preliminar.
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10.— fil:’;zslecer la diferencia entre banco central y bancos comer-

11.— Explicar el proceso en que los bancos comerciales crean dinero.

12— Ivgenc"lon_ar los instrumentos del banco central para aumentar y
disminuir la oferta monetaria.

13— Deflrlnr con respecto a la inflacién: qué es, cuiles son las causas
?ue a producen, cu_lales son algunos de sus efectos a corto y
argo plazo y mencionar las politicas anti-inflacionarias.

14.— Definir con i6 o3 .
OBJETIVO GENERAL g '45 respecto a la deflacion todo lo indicado en el obje-

El objetivo de este capitulo es conocer y comprender la impor- 15.— Conseguir informacién de la variacién del nivel de precios para
tancia del uso del dinero en el sistema econémico de libre mercado; el periodo 1960 a 1977.
asi como la Teoria Cuantitativa que explica el valor del mismo. Qué
es la oferta monetaria, los componentes del medio circulante y la
naturaleza del sistema bancario.

OBJETIVOS ESPECIFICOS

1.— Describir la importancia del dinero en todo sistema en que pre-
valece y acthia libremente el mecanismo de precios.

=57

k"
..

=
7

EEE AL A,

2.— Definir dinero a través de su funcién primordial.

FEis

3.— Listar y explicar las diferentes etapas de la evolucién del dinero
como medio de cambio.

i

4.— Mencionar los componentes del medio circulante actualmente
y cual de ellos adquiere mayor significacién a medida que se
desarrolla el sistema monetario y bancario.

5.— Enunciar y explicar las 4 funciones del dinero.

6.— Interpretar y explicar la ecuacién de cambio de la Teoria Cuan-
titativa del dinero.

7.— Describir el tipo de relaciones que se establece entre M y 152
VyP TyP

8.— Mencionar por lo menos 2 determinantes de la cantidad de
dinero en circulacién, la velocidad y el volumen de transaccio-
nes del mercado.

9.— Citar las funciones del banco central.
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DINERO
7.1 Importancia del dinero

Es frecuente que muchas personas desconozcan la importancia
que tiene el dinero en 1la actividad econémica. Hasta nosotros mis-
mos, que constantemente nos preocupamos por adquirir una mayor
cultura y un mayor ntimero de conocimientos para desempefiar mas
eficientemente nuestra actividad, ni siquiera, por un momento nos
detenemos a pensar en los servicios que continuamente nos presta
el dinero, ademas de usarlo como medio de pago en la adquisicién
de bienes y servicios.

El dinero es el medio que permite en todo tipo de sociedad, que
se practique en alto grado la division del trabajo, al permitir que
tanto los bienes terminados, como los que se encuentran en proceso
de produccién sean intercambiados unos por otros.

En la economia moderna, el dinero es considerado como el lubri-
cante del sistema econémico, ya que es el mecanismo que pone en
movimiento el proceso de produccién, permitiendo la acumulacién de
capital por medio del ahorro y la inversién, que como ya sabemos,
son factores de gran importancia para el crecimiento econémico.

7.2 Antecedentes histéricos

Para tener un mayor conocimiento de las funciones que desem-
pefia el dinero, asi como él significado de cada una de ellas, es con-
veniente trasladarnos a una etapa del desarrollo econémico en que
no existia un medio de cambio aceptable, como el que actualmente
permite el intercambio. En una economia primitiva, se desconocia
la moneda ya que las actividades econémicas no habian alcanzado
un grado de desarrollo, que hiciera necesario su uso. Eran tan escasos
los medios de produccién, que el producto obtenido en la sociedad,
se distribuia de tal forma entre los miembros de la misma que a
cada individuo le correspondia una cantidad tan limitada, que sélo
le permitia un nivel de subsistencia.

Cuando en la economia fue posible la creacién de una cantidad
mayor de bienes que la necesaria para subsistir, se empieza a prac-
ticar en forma muy rudimentaria el intercambio de bienes, entre-
géndose unos a cambio de otros. Este sistema de cambio natural
recibe el nombre de trueque y era de practica dificil, ya que requeria
las condiciones siguientes: una completa coincidencia de deseos en-
tre los que lo realizaban y la necesidad de establecer los términos
de intercambio mas convenientes para las partes que lo celebraban.
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Por ejemplo: si una persona se dedicaba dentro de la actividad
econémica, a la produccion de cereales, pero necesitaba también de
otros bienes como calzado y vestido; necesariamente tenia que en-
contrar a otra, que tuviera en exceso los bienes que necesitaba y al
mismo tiempo deseara intercambiarlos por cereales. Al encontrarse
estas personas, se les presentaba una nueva dificultad: la de llegar
a un acuerdo acerca de los términos en que se realizaria el intercam-
bio; es decir, establecer la proporcion en que calzado y vestido ha-
brian de cambiarse los cereales. Cuando solo existen dos bienes para
el intercambio, no es tan grande el grado de dificultad que como
cuando hay un ntimero superior de bienes para intercambiar. Muy
pronto se observa que este sistema de cambio era bastante burdo y
molesto para cualquier sistema econémico, a menos que fuera prac-
ticado sobre bases bien organizadas. Por ello fue necesario abando-
narlo y pensar en adoptar como dinero alguna mercancia que gozara
de aceptacion general en la comunidad.

Para facilitar el intercambio se trat6 de adoptar alguna cosa que
simplificara sus fases y se empezaron a usar para ese fin, algunos
bienes como: ganado, ciertos tipos de granos, tabaco, pieles, ete. Sin
embargo, estos bienes seguian teniendo la caracteristica de ser usa-
dos en el consumo y no reunian cualidades necesarias como las de
tener aceptacion general; ser duraderos (para permitir la acumula-
cién de capital), ser divisibles y poder ser transportados con faci-
lidad.

Se llega a otra etapa de la evolucion del dinero, cuando empie-
zan a usarse como medio de cambio, los metales preciosos, especial-
mente en forma de monedas de oro y plata. Esta forma de dinero
si reunia las cualidades necesarias; ya que si poseian valor por si
mismas y tenian aceptacién general; pero tenian el inconveniente de
que su valor guardaba cierta relacion con la abundancia y escasez
de metales, ocasionando problemas monetarios que conducian a cons-
tantes crisis inflacionarias y deflacionarias, sobre todo durante el
periodo en que prevalecié el patrén oro, como un sistema de pago
internacional. Todo ello contribuyé a que ese tipo de dinero fuera
substituido por el que actualmente se conoce y esta constituido por
billetes, monedas y depésitos en cuentas de cheques.

7.3 Composicién actual del medio circulante

Actualmente el medir circulante estd constituido por:
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1. Dinero en efectivo
a) Billetes
b) Moneda fraccionaria
2. Depésitos bancarios o dinero en cuenta de cheques.

d_EI primer tipo de dinero, es el generalmente aceptado como
qu io .de para. ’toda clase de transacciones comerciales. El dinero
ancario también es generalmente aceptado; aunque algunas veces

1;_1 persona. que lo recibe requiere una cierta informacion o referen-
cia de aquella que se lo entrega.

Los billetes son emitidos por el Banco Central de cada pais.
En el cas.o de México, la institucién emisora es el Banco de México,
S. A., quien cuenta con el respaldo del gobierno, que da curso legal
y obligatorio a los billetes que emite.

Las monedas metélicas o fraccionarias son acuiadas por la Casa
de la Moneda (en México) Yy son usadas principalmente para rea-

lizar transacciones menores, teniendo una capacidad limitada para
el pago de deudas.

Tanto los billetes, como la moneda metalica, reciben el nombre
de dinero fiduciario; ya que por lo general tienen un valor nomi-
nal representativo mayor que su valor intrinseco, pero gozan de un
alto nivel de confianza.

El dinero como depésitos bancarios, también conocido como di-
nero en cuenta de cheques o giral, es creado por los bancos comer-
ciales, quienes reconocen como un derecho de los clientes, el girar
en contra suya hasta por una cantidad igual a la que se tiene depo-
sitada en ellos.

En algunos paises los depésitos a la vista o cuentas de cheques,
son los que tienen mayor importancia y constituyen la mayor parte
del medio circulante. Eso se debe a que es mas practico y eficiente
Su uso, por razones como la seguridad en su manejo, servir como
comprobantes de pago, la de poder girar por la cantidad exacta los
Pagos que se realizan y poder ser canceladas en caso de ser extra-
viadas las formas en que se expiden.

En el Cuadro 7.1 observamos la composicién del medio circu-
lante en México en los afios de 1959 y 1960.




ifras de dicho cuadro podemos apreciar que un poco
mésE(:iltlz 1128 rfxitad de nuestro medio circulantc? esta constituido por
depésitos en cuenta de cheques. En otros paises, como los Estados
Unidos, la proporcién del medio circulante en cheques es de 80 por-
ciento, y ello se debe a que este pais cuenta con un sistema mone-

tario financiero mas desarrollado.
CUADRO 7.1

MEDIO CIRCULANTE
(Millones de pesos)

Diciembre Diciembre } ! WVariacién
Concepto. | 31/59 7 31/60% % b
Total: 15,434.3 100.0 16,909.3 100.0 | 1,475.0

Billetes y

moneda
metalica 7,250.4 47.0 7,871.7 46.6 621.3

Cuenta de
cheques

a) El dinero como medio de cambio.— Esta funcién del dinero
hace innecesario que cada individuo tenga que conseguir un com-
prador para las mercancias de que dispone y que cuente con los
articulos que el primero necesita Y en las cantidades apropiadas para
intercambiarlos. Es el dinero, el que pone fin a la necesidad de que
exista coincidencia en los deseos de quienes realizan el intercambio
y el que permite que se practique la divisién del trabajo al ser usado
como un instrumento indirecto de cambio. En esta forma todo indi-
viduo vende su trabajo o los bienes que produce por dinero, y con
éste, adquiere todos aquellos articulos que necesita para su consumo.

b) El dinero como medida de valor o unidad de cuenta.— Esta
funcién responde a la necesidad de que todos los bienes tienen que
ser expresados en relacién a una unidad monetaria. El dinero como
medida de valor o como unidad de cuenta, permite que todos los
bienes de tan diferente naturaleza producidos en la economia sean
expresados en una unidad comiin. Esto hace posible que se establez-
can comparaciones relativas entre los precios de distintos bienes con
base en la utilidad proporcionada por ellos.

¢) Servir como portador de valor.— El dinero proporciona poder

de consumo general, Esto quiere decir que es mas conveniente con-
tar con él, para hacer compras o pagos en cualquier lugar y tiempo
dados, que el tener que traer consigo mereancias para el intercam-
bio. Esta funcién permite la acumulacién de dinero, para que sea
gastada en el futuro en forma planificada.

Mon. Nac. 8,183.9 53.0 9,037.6 53.4 853.7

-"Tﬂ.‘jz =
=

“.‘

FUENTE: Banco de México, S. A. Informe Anual de 1960, p. 52.

* (Con cifras del Banco Nacional de Crédito Ejidal, S. A.,

a noviembre. d) El dinero como patrén de pagos diferidos.— Muchas transac-
ciones comerciales son realizadas mediante el crédito y el dinero es
el instrumento que permite expresar las condiciones de pago, no
habiendo ya necesidad de hacerlo con base en otro tipo de bienes
que no tienen la cualidad de conservar su valor nominal a través
del tiempo. Esta cualidad del dinero, permite que se realicen en el

#d
g

7.4 Funciones del dinero

Antes de analizar las funciones que el dinero desempeﬁa dentro
de la actividad econdmica, es conveniente dejar establecido un con-
cepto claro del mismo. Podemos definirlo como todo fiquello que es sta. .
generalmente aceptado como un instrumento de cambio en la trans- presente, en termlm?s ‘.ie A futur(?s, Y 5 e 9, N el
ferencia de bienes. Sus funciones se pueden agrupar en dos cate- que_no pu. bdén et !1qu1 TRdnt S creclivolet A-Sndieht o g
gorias: realiza el intercambio.

7.5 La Teoria Cuantitativa del dinero

Ahora. consideramos algunos puntos importantes de la teoria
monetaria. El valor del dinero puede analizarse desde dos puntos de
vista: uno que se refiere a su valor nominal y otro a su valor real
0 poder adquisitivo. Posiblemente todos nosotros hemos tenido opor-
tunidad de escuchar el siguiente comentario: “Los pesos de hoy dia

——= 5 T 5
—=—="F

e

1. Funciones esenciales que son las de servir como:

a) Medio de cambio
b) Medida de valor o unidad de cuenta

. Funciones secundarias que son las de servir como:
c) Portador de valor iy
d) Instrumento de pagos diferidos
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compran una menor cantidad de bienes en comparacién con aquella
que podia adquirirse hace algunos afios”. ;Como es ello posible, si
sigue siendo igual la cantidad de dinero dedicada a la compra de
bienes? La respuesta la encontramos si establecemos una compara-
cién entre los precios a que se compraban los bienes hace algunos
afios, con los precios a que se compran actualmente. Por lo general
&stos se han elevado. Los pesos actuales siguen teniendo el mismo
valor nominal, pero su poder de compra o valor real ha disminuido.

Parte de la teoria monetaria trata de explicar el fenémeno rela-
tivo a las variaciones en el nivel de precios. Dentro de las teorias
monetarias se encuentra la Teoria Cuantitativa que es una de las
mas generalmente aceptadas para explicar dicho fenémeno. Esta
teoria tuvo su origen en el Siglo XVIII, durante la formacién de la
Escuela Clasica.

La Teoria Cuantitativa, también llamada “método de transac-
ciones”, fue desarrollada por Irving Fisher y otros economistas nor-
teamericanos. Toma como base para su analisis la corriente de dinero
gue circula durante un periodo determinado y el nivel de produc-
cion alcanzado en ese mismo periodo.

1. Ecuacion de cambio

Fisher formulé una ecuaciéon de cambio en la que usa los mis-
mos términos en que fue planteada por los pensadores de la Escuela
Clasica, sobre tode Stuart Mill. La ecuacién es como sigue:

MV=PT

donde cada uno de sus términos representa a las variables que inter-
vienen en la determinacién del nivel de precios.

M representa la cantidad de dinero que se encuentra en circu-
lacién en un momento dado, es decir, billetes, moneda y depositos
en cuenta de cheques.

V es la velocidad media de circulacién del dinero. Es decir, el
niumero de veces que un peso pasa de mano en mano durante la
compra de bienes.

P es el nivel medio de precios.

T es el volumen fisico del mercado, o sea el volumen de bienes
y servicios sujetos a transacciones.
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tramils acﬁlaéhzaltanos c:f:iauno '?1?1 Igs miembros de Ia ecuacion, encon-

s cantidad de dinero en circulaci ultipli

cada por su velocidad media i Wi o

; ] » ¥ es igual a P T, que representa el

p.rt?ducto' del nivel medio de precios por el volumen de bienes y ser-
vicios sujetos a la compra y venta.

s dM v I’epI‘ESEI:lta la de.emanda (.ie bienes en el mercado o la oferta

e dinero a} cambio de bienes; mientras que P T nos presenta la
oferta de bienes por dinero o la demanda por dinero. Haciendo uso
de las .reglas bajo las cuales funcionan la oferta y la demanda, que
ya tuvunos_ oportunidad de estudiar en el capitulo 111, podemos’afir-
mar gue si M V €s mayor que P T, perdiéndose la relacion de
cambio que_las iguala, el efecto que se producira serad un aumento
en los precios para establecer el equilibrio, independientemente de
que el aumento en M V haya sido producido por un aumento en la

c.antldad de dinero, en la velocidad de circulacién o en ambas va-
riables a la vez.

) La _teoria cuantitativa afirma que el nivel de precios varia en
razon directa con la cantidad de dinero en circulacion, siempre que
se mantengan constantes la velocidad media de circulacién del dinero
y. el volumen de los bienes del mercado. También varia en razén
d_lrecta con la velocidad media de circulacién del dinero si se man-
tlen.e constante la cantidad de dinero y el volumen de bienes. Las
variaciones en T que representan al volumen de bienes y servicios
en el mereado, producen variaciones inversas en el nivel de precios
ya que cuando éste aumenta y permanecen constantes M y V, el
nivel de precios disminuye y viceversa.

La v_acqacién de cambio puede ser transformada para que nos pre-
sente objetivamente la forma en que influyen las variables, MV y T
en la determinacién del nivel de precios, presentandose de Ia siguiente

manera:
MV
T = 1 2]
Veamos el siguiente ejemplo de una economia imaginaria donde:
M = 250 pesos

=4
= 2 pesos
= 500




La cantidad de dinero en circulacién es igual a 250 pesos du-
rante el periodo. El nimero medio de veces que se gasta cada peso
durante el periodo es igual a cuatro. El numero de bienes y servi-
cios que se vende en el mercado es de 500 y el precio promedio al
cual se venden es igual a 2 pesos.

Sustituyendo estas cifras en la ecuacion de cambio, tenemos que:

NENV =-P'L
(250) (4) = (2) (500)
1000 = 1000

Ahora vamos a suponer que la cantidad de dinero se incrementa
al doble durante el periodo. ;Qué efectos produce? Se rompe la
igualdad en la ecuacién de cambio ya que la cantidad de dinero que
ahora es igual a 500 pesos, al ser multiplicada por cuatro, que es la
velocidad de circulacién, dara un producto de 2' mil pesos quedando
la ecuacién en la forma siguiente:

MV=PT
(500) (4) = (2)(500)
2000 # 1000

;Cual va a ser el efecto de ese incremento en la cantidad de
dinero, que es semejante a un aumento en la demanda de bienes?
Segiin las afirmaciones de la teoria, el nivel de precios tendra que
aumentar al doble, siempre que permanezcan constantes la veloci-
dad de eirculacién y el volumen fisico del mercado, los cuales tienen
mayor dificultad para incrementarse a corto plazo.

Entonces el equilibrio se restablece en la siguiente forma:

M. V.= T
(500) (4) = (4) (500)
2000 = 2000

Podemos suponer también que sea la velocidad de circulacién la
que se incrementa, mientras permanecen constantes M y T. El au-
mento en V, traerd consigo un aumento semejante en P.

Lo mismo sucede si por algin motivo es T la variable que dis-
minuye mientras permanecen constantes las variables M y V.

Después de analizar la forma en que M, V y T determinan el
nivel de precios, es conveniente que mencionemos los determinantes
que operan a través de cada una de esas variables.
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2. Determinantes de la cantidad
”Entre los mas importantes facto
nacion de la cantidad de dinero,

de dinero en poder del pablico
res que influyen en la determi-
podemos enumerar Ilos siguientes:

a) Las cantidades de dinero

que el gobie &
Central lanza a la circulacion. - SRR

b) El volumen del crédito otor
el cual esti determinado por la tas
el Banco Central.

gado por los bancos comerciales,
a de reserva legal establecida por

3. Determinantes de la velocidad de circulacién del dinero
Influyen en la velocidad de circulacién del dinero:

. a) El estado de desarrollo del sistema financiero y de crédito,
asl como el grado en que es utilizado por la comunidad.

b) La facilidad de obtener préstamos y realizar inversiones.

¢) Las costumbres de ahorro Yy consumo existentes en la socie-

dad; segin sea la frecuenci i
; neia con la que se reciban ingresos
realicen gastos, % i

d) El sistema de pagos en la comunidad; ya sea que se realicen
por periodos mensuales, quincenales, semanales, etec.

e) L.a rapidez del transporte del dinero y el estado de prevision
de la sociedad respecto a los ingresos y gastos futuros.

4. Determinantes de la cantidad de bienes Y servicios producidos
El volumen de la produccién estari determinado por:

a) El monto de Ia poblacién activa, asi como por su capacidad
para crear bienes y servicios.

b) Las existencias de capital que permitan un mayor o menor
desarrollo técnico.

¢) El grado en que se emplean los factores productivos, asi co-
mo el grado de especializacién alcanzado en el sistema de produccion.

d) EI volumen de las inversiones, asi como de mercancias y va-
lores provenientes de periodos anteriores.

7.6 Sistema bancario y mecanismo monetario

El medio circulante: billetes, monedas y depoésitos bancarios,
necesita ser controlado por un sistema monetario que siempre res-
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ponda a las necesidades de la produccién dentro de la economia. Si
cada empresa o unidades familiares, asi como el gobierno, emitiesen
la cantidad de dinero necesaria para realizar sus gastos, el dinero
circularia en tan grandes proporciones y de una manera tan desor-
ganizada que indudablemente perderia sus funciones. Por ese motivo
en cada pais existe un sistema monetario, que se encarga de regular
las existencias de dinero en circulacién, aumentandolas o disminu-
yéndolas de acuerdo con las politicas de crecimiento y desarrollo en
cada uno de ellos.

7.7 Bancos Centrales

La mayoria de los paises, desarrollan sus actividades moneta-
rias, con base en el sistema de bancos centrales, que son instituciones
creadas por el Estado, para que se encarguen de realizar las tran-
sacciones financieras del mismo Estado y para coordinar y controlar
las actividades de los bancos privados.

La funcién mas importante del Banco Central es la de regular
las existencias monetarias del pais y las condiciones del crédito. A
la vez influir a través de las instituciones financieras, para desarro-
llar una politica monetaria que vaya de acuerdo con la politica eco-

némica del gobierno.

De acuerdo con la estructura financiera de cada pais, el Banco
Central dirige sus politicas de tal manera que se mantenga estable
el valor de la moneda, conduciendo los recursos monetarios que se
encuentran en manos de particulares hacia operaciones que contri-
buyen a elevar el nivel general de produccién.

En un principio no se les llamé bancos centrales, sino bancos
nacionales o de emisién, teniendo entre sus funciones principales la
de regular la emision de billetes, estando sujetos a las limitaciones
impuestas por el gobierno. Paulatinamente fueron adquiriendo im-
portancia llegando a desempefar funciones tan importantes que los
ameritan para recibir actualmente el nombre de bancos centrales.

Las operaciones de los bancos centrales son generalmente dis-
tintas a las que realizan los demas bancos y han desarrollado sus
propias leyes y practicas, llegando a definirse como agquéllos que
realizan en beneficio del interés nacional, las siguientes funciones:

a) Emitir papel moneda en relacion con las necesidades econo-
micas del pais y del publico en general.

184

b) Desempefiar funciones de banc

vicios del gobierno. 0 general y agente de los ser-

c i 3 i '
) Custodiar las reservas en efectivo, de los bancos comerciales.

d) Guardar las reservas metalicas de la nacién

_e) Redescontar documentos que le ofrezcan 1

: ontar dc os bancos co -
ciales y otras instituciones financieras. ik

f) La liquidacién de saldos de compensacion entre los bancos.

g) Establecer y regular la reserva 1
los bancos comerciales. : egal a'que deben: someterse

h) Aceptar 1 i ; T e
i ptar la responsabilidad de ser prestamista de tltima ins-

; Lgls bancos centrales deben concentrar su atencion en controlar
teJ crédito en lg econonpa regulando los depésitos o reservas de los
ancos comerciales, dejando a la banca privada el desemperio de

o.tras funmgnes como las de administrar depésitos y realizar opera-
ciones de financiamiento. ;

iy

2. Bancos comerciales y la creacién de dinero

La diferencia entre los bancos centrales ¥ los bancos comercia<
les? la .encontramos en primer lugar en sus objetivos. Los bancos
comerciales tienen'como finalidad principal obtener utilidades, mien-
tras que el Banco Central, se interesa principalmente por los ,efectos
que sus operaciones producen en el sistema bancario. El Banco Cen-
tral mantiene muy poca relacién con el piiblico, siendo éste con quie-
nes lgs bancos comerciales realizan sus operaciones, Los bancos co-
merciales 'se: encargan de recibir dinero del publico en forrha de
depositos que les permiten la creaciéon de un mayor voiumen de
medio circulante, al realizar préstamos a. corto plazo. ' "

. Para ilustrar la forma en. que los bancos comerciales crean
dme_ro, vamos a suponer que so6lo existe. un -banco comefcial que
realiza operaciones con el publico. En este banco se deposita inicial-
mente una cantidad de 10 mil pesos que representa el depésito de
uno de sus clientes. Si la reserva legal establecida por el Banco
Central es del 15 porciento sobre los depésitos que recibe y ademas
estd obligado a separar 5 porciento para reservas de ventanilla (con
la que hace frente a los retiros de depésitos), se le estid obligando
a mantener sélo una quinta parte de los depésitos, quedando en
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situacion de conceder préstamos por las 4/5 partes restantes que
son 8 mil pesos. ' - xe

Con este dinero puede conceder préstamos poniendo a disposi-
cion de los prestatarios una cuenfa de cheques por el monto del prés-
tamo solicitado y sobre la cual tienen el poder de girar. En esta
forma, deja en circulacién una cantidad de dinero mayor que la que
fue depositada originalmente sin necesidad de haber empleado nin-
guna parte de su efectivo.

Siempre que un nuevo cliente o los ya existentes depositen di-
nero, se puede repetir el mismo proceso de otorgar préstamos en
la proporcién que se lo permitan las reservas legales, sin la preocu-
pacién de que los clientes se presenten a un mismo tiempo con el
fin de retirar sus depositos.

Cuando los bancos comerciales desean conceder un mayor volu-
men de crédito que el permitido por la reserva legal, tienen que
recurrir al Banco Central para que les sean. re-descontados algunos
documentos, descontados por sus clientes y con ese efectivo, poder
aumentar el volumen de crédito.

En la creaciéon de dinero por los bancos comerciales influyen:
el pablico, quien guarda dinero en forma de depésitos a la vista; los
bancos, que retienen en el Banco Central, s6lo una parte de los depé-
sitos que se les confian; las empresas e instituciones, que solicitan

crédito y el Banco Central, cuyas actividades de re-descuento hacen

posible que aumenten los recursos de los bancos comerciales.

Con el fin de regular las actividades de la banca comercial en
un margen mayor que el permitido por la reserva legal, el Banco
Central exige a aquélla, que dirija sus créditos sélo a financiar la
producecién corirente de las empresas, por ser autoliquidable y con-
tribuir al desarrollo de la produccién y el comercio, prohibiéndoles
que concedan préstamos con fines de inversion.

‘3. Los instrumentos del Banco Central para influir sobre la can-
~ tidad de dinero en circulacion.

Los instrumentos que, en forma general, son usados en -la ma-
yoria de los bancos centrales para influir en la expansion y reduc-
ci6on del crédito, sen los siguientes:

a) Variacion de la reserva legal
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’ El Ban.co Central puede elevar o disminuir la reserva legal se-
gin lo requlera' la actividad econémica. Se discutié en puni:os ante-
riores, que en epocas de gran actividad econémica, puede aumentar
‘muchg la cantidad de dinero en circulaciéon y producir fenémenos
mﬂa_cmnarios. .Mediante la elevacién de la reserva legal, se limita la
cantl.dad de dinero ya que disminuye la potencialidad de creacién
de QJnerq de los bancos comerciales, En épocas en que prevalezca
la situacién opuesta, debera disminuirse la reserva legal para au-

:)nefntax: la cantidad de dinero en circulacién a través del mecanismo
ancario.

b) La tasa de re-descuento

Tanto la tasa de interés como las tasas de re-descuento pueden
ser elevadas durante los periodos en que sea necesario disminuir el
crédito ya que al hacerlo mas caro sera solicitado en menor escala
por el phblico. Durante los periodos en que sea aconsejable y nece-
saria’ una gran cantidad de dinero en circulacién, deberan estable-
cerse tasas de interés y de re-descuento mas bajas. El objetivo prin-
cipal de la politica de re-descuento consiste en afectar tanto el costo
como la disponibilidad del crédito bancario. Su influencia depende
del grado en que los bancos comerciales soliciten préstamos del
Banco Central.

¢) Las operaciones de mercado abierto

Estas consisten en la compra y venta de valores por parte del
Banco Central a los bancos comerciales y éstos al publico, también
con la intencién de aumentar o disminuir el medio circulante. Este
instrumento ha tenido mucho éxito en su aplicacién, en los paises
que han alcanzado un alto grado de desarrollo y cuentan con un
sistema financiero muy diversificado que facilita l1a obtencién de
buenos resultados.

7.8 Fenémenos inflacionarios y deflacionarios

Con la ayuda de la ecuacién de cambio ya expuesta, podemos
dirigir nuestra atencién a observar con mayor detenimiento, los pro-
blemas inflacionarios y deflacionarios que pueden presentarse en la
economia y a los cuales ya nos hemos referido en otra parte de
nuestro estudio pero sin profundizar mucho en las causas que los
producen. Antes de referirnos con mas detalles a las causas y efec-
tos de la inflacién y deflacién, conviene dejar aclarados algunos con-
ceptos referentes al valor del dinero.
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El valor del dinero varia en forma inversa al nivel medio de
precios.  Supongamos que todos los precios se elevan al doble, ello
traerd como consecuencia, que con’ una cierta cantidad de dinero
s6lo nos sea posible comprar la mitad de los bienes que compraba-
mos antes del aumento en el nivel general de precios. El poder de
compra de nuestro dinero se ha reducido a la mitad, disminuyendo
su poder adquisitivo. Pero también podemos suponer el caso con-
trario: que se disminuya a la mitad la generalidad de los precios y
en este caso tendremos un mayor poder adquisitivo; ya que podemos
comprar el doble de la cantidad de bienes que comprabamos ante-
riormente. El dinero tiene valor por lo. que se puede comprar con
él; por lo que en el primer caso que planteamos, decimos que el
dinero se ha devaluado'y en el segundo, que se ha sobrevaluado.

1., Inflacion

Se puede definir la inflacién como el proceso' mediante el cual
se elevan los precios de la mayor parte de los bienes y servicios de
que se dispone en la economia. Una ligera inflacion o un moderado
aumento de'los precios, favorece al sistema productivo cuando aGn
no se estan utilizando todos los recursos elevando los niveles de pro-
duccion e ingreso. Mas cuando en el sistema economico ya se ha
alcanzado la ocupacién plena, los aumentos de precio se van a regis-
trar con mayor intensidad, produciendo efectos desastrosos sobre
el valor del dinero.

Entre las causas que producen la inflacién se pueden mencionar:

* Un aumento en la cantidad de dinero en circulacion.

* Un aumento en la: veloeidad de circulacién del -dinero.

* Un aumento en ambas variables:

* Una disminucién en 1a cantidad de bienes y servicios, quedan-
do por debajo del nivel en que se encuentra la cantidad de dinero
que los pone en circulacion.

Cuando en el mercado hay abundancia de medios. de pago y
éstos crecen en mayor proporcion que la disponibilidad, de bienes .y:
servicios en la economia; o .sea que cada vez es mayor la demanda
por bienes, es inevitable que se produzca.un ascenso en el nivel de
precios, ocasionando un fenémeno inflacionario.

a) Efectos de la inflacion a corto plazo

Es muy posible que antes de que .se llegue al nivel de ocupacién
plena, la inflacién produzca efectos favorables al aumentar la pro-
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ducciér},' la oc;upacién, los ingresos y el consumo. Después de alcan-
zado dicho nivel, puede tornarse desfavorable, al producir sélo au-

mentos .e‘n el nivel general de precios ¥ no-incrementos reales en la
produccién.

b) Efectos a largo plazo

Fa inflacién disminuye los niveles de ahorro y en consecuencia
los niveles de inversién, ya que el ahorro no ofrecers atractivos, por-
que el dinero estd perdiendo continuamente poder adquisitivo, afec-
jcéndose de igual manera el nivel de la inversién. A largo plazo, la
inflacién ejerce una funcién redistributiva del ingreso, favoreciendo
a los deudores a expensas de los acreedores a quienes cancelan sus
deudas con dinero que tiene menor poder adquisitivo. Supongamos,
‘que una persona presta hoy mil pesos que le van a ser pagados den-
tro de un afio. Si durante ese tiempo los precios se duplican, el
deudor solo devolveri una mitad aproximada del poder adquisitivo
real que a €l se le habia dado. También resultan perjudicados du-
rante un periodo inflacionario todos aquellos grupos de la poblacién
que perciben ingresos fijos; mientras que aquéllos que reciben ingre-
sos variables no ven reducidos en forma considerable, sus ingresos
reales.

c) Politicas anti-inflacionarias

Existen algunos medios que ateniian los efectos de la inflacién
¥y se conocen con el nombre de politicas anti-inflacionarias. Estas
politicas son desarrolladas por el gobierno y las instituciones mone-
tarias, por lo que pueden ser fiscales y monetarias. EIl gobierno,
para detener la inflacién o influir para que no aleance grandes pro-
porciones, interviene mediante la politica fiscal aumentando los im-
puestos, vendiendo bonos y disminuyendo sus gastos, con el fin de
disminuir la cantidad de dinero circulante en manos del pablico, que
como ya se anoté anteriormente, es la causa del problema infla-
cionario.

El gobierno, a través de la politica monetaria dirigida por el
Banco Central, también puede influir sobre la cantidad de’dinero
en circulacién de las siguientes maneras: reduciendo el crédito e in-
tensificando las operaciones de mercado abierto. La primera, me-
diante el aumento de las reservas legales que los bancos comerciales
estdn obligados a mantener en el Banco Central, asi como con la
elevacion de las tasas de interés. La segunda, impulsando la venta
de valores del Banco Central y de los bancos privados.

189




2. Deflacion

Analicemos ahora, el fenémeno completamente opuesto al ante-
rior. Las causas de la deflacion generalmente son inversas a las que
originan la inflacién y producen efectos opuestos a los que se obser-
van durante una crisis inflacionaria.

Generalmente durante la deflacién, existe un reducido medio
circulante, produciendo una baja en el nivel de precio con la conse-
cuente sobrevaluacién de la moneda. No pensemos que los bajos
precios y el aumento del poder adquisitivo del dinero, son favorables
para la economia, sino al contrario; ya que una deflacién produce
efectos tan desfavorables en el proceso de produccién, que en la
mayoria de los casos es preferible una inflacién ligera y moderada.

;Qué efectos produce el bajo nivel de precios? En primer lugar,
trae consigo una desmoralizacién por parte de los empresarios, que
reducen sus niveles de produccién por no recuperar todos sus costos
o al menos no recibir utilidades alentadoras. Esa disminucién en los
niveles de produccién viene acompafiada de bajos niveles de ocupa-
ci6n, ingreso y consumo que llevan a la economia a situaciones tan
deplorables que es necesario evitarlas para que no se precipite a un
grado de desempleo tal, que sea perjudicial para todos los miembros
de Ia sociedad.

Como un ejercicio bastante util, pensemos cuéles sectores o
grupos de personas se perjudican o benefician relativamente, durante
la deflacién. ;Qué sucede con los deudores?, ;los acreedores?, ;los
perceptores de rentas fijas?, ;qué influencia tiene sobre el ahorro?,

ete.

Las politicas fiscales y monetarias en este caso se aplican inver-
samente con respecto a la forma en que fueron usadas durante la
inflacién. Es decir, el gobierno no aumenta los impuestos sino por
el contrario, los disminuye y ahora es él quien debe comprar los
bonos en poder del pablico, aumentando asi la cantidad de dinero
en circulacién. Al mismo tiempo el gobierno debe desarrollar una
politica de gastos e inversiones, para conducir a la economia a mas
altos niveles de produccién, tratando de lograr al méximo, el em-
pleo de los recursos ociosos. :
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Lo mismo puede decirse con res icacié
I i pecto a la aplicacion de las
politicas monetarias, las cuales pueden producir efectos muy favo-
rables por lo que respecta al fomento del crédito y las inversiones.




APENDICE DEL CAPITULO VII

ESTRUCTURA DEL SISTEMA BANCARIO MEXICANO
A. Composicion del Sistema Bancario

Nuestro sistema bancario, como en otros muchos paises, esta
regulado por un Banco Central, el Banco de Meéxico, S. A. Lo cons-
tituyen también los bancos nacionales, que desempefian funciones es-
pecificas, entre los que se encuentran la Nacional Financiera, el Ban-
co Nacional Agricola, el Banco Nacional Hipotecario, etc:; ‘asi como
la banca privada, cuyas actividades se pueden clasificar en mone-
tarias, que las desempefian los bancos de depésito y en intermedia-
rios no monetarios como los bancos de inversi6n. Estos estian cons-
tituidos por: bancos de ahorro, sociedades financieras, sociedades
de crédito hipotecario, sociedades fiduciarias, bancos capitalizadores
y bancos de ahorro y préstamo para la vivienda popular.

Analizaremos las funciones, en forma breve, de cada uno de
ellos y posteriormente la actuacién del Banco de México, en el con-
trol del sistema bancario.

1. La Banca Comercial

Estd formada por los bancos privados de depésito que son los
intermediarios monetarios, al desempefiar funciones semejantes a las
del Banco Central para la ecreacién de dinero. Se les asigna princi-
palmente la funcién de recibir depésitos bancarios del publico y
otorgar créditos dentro del ciclo de produccion normal.

Para garantizar su liquidez, la Legislacion Banearia establece
que dichas instituciones deben realizar operaciones a corto plazo,
prohibiendo que concedan préstamos para fines de inversién a largo
plazo.

2. Los Bancos de Inversién

A éstos les corresponde realizar operaciones de crédito a me-
diano y largo plazo, especialmente encaminadas al financiamiento
de inversiones en bienes de capital. Estas instituciones captan aho-
rros del pablico mediante la emisién de bonos y otros tipos de
valores.

En México, segin los estudios sobre el sistema bancario, se ha
observado que los bancos de inversién han estado adquiriendo mayor
importancia que los bancos de depésito, en lo que respecta a su par-
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ticipacion en el manejo de capitales, debiéndose pl'incipalmen‘pe ala
creciente participacion de las sociedad financieras.

Los componentes de la banca de inversion son los siguientes:

a) Bancos de Ahorro.— No operan en forma aislada sino como
departamentos de otras instituciones de erédito, como los bancos de
depésito. ‘Su fuente de recursos la constituyen las cuentas de ahorro
del pablico. Tienen la facultad para otorgar préstamos a corto plazo,
inversiones en valores publieos y privados, préstamos sobre valox:es
publicos y privados, préstamos sobre valores propios y ajeno_s y pf'es-
tamos de avio y refaccionarios con plazo de tres, cinco y diez afos.

Estan obligados a constituir en el Banco de México, una reserva
proporcional a_ sus pasivos originados por .depdsitos en: cuentas de
ahorros. :

Debido al control que el Banco de México, ejerce sobre ellos,
asi como por su operacion conjunta con los bancos de depésito, co-
munmente se les denomina bancos de depésito.y ahorro.

Los depésitos de ahorro son atractivos para el.pablice porque
tienen un rendimiento de un 4.5 porciento anual y son muy_fécﬂgs
de liquidar. Estan exentas de impuestos las sumas hasta la cgntlf
dad de 15 mil pesos; y las menores de 50 mil pesos no son suscep-
tibles de embargo pbrque se consideran como patrimpnio de familia.

Son atractivas para los baneos;:ya que éstos. obtienen grandfzs
beneficios al captar ahorros por los que pagan bajas tasas de interés,
presténdolos a tasas superiores al 10 porciento, dejandoles un buen
margen de utilidades. Han logrado _in(fremgi@,(tgr mucho las cantida-
des en ellos depositadas pot -la razén de que la mayoria de sus
clientes no consiguen ahorrar cantidades que alcancen el minimo para
ser invertidas en otras instituciones que.inclusive ofrecen méas:altas
tasas de interés pero que ignoran muchos de los ahorradores; 0 por-
que viven en entidades a las cuales no }legan a' establecerse s’ucqr-
sales de las instituciones financieras. Y ANRER B :

-Las autoridades monetarias, al observar que:una gran parte de
los recursos monetarios se dirigia a este tipo de bancos, que: no. ;l-a
destinaba al mercado de capitales, optaron por elgyarﬂla.pgopg.raon
de sus depésitos guardados en el Banco Central en’ .”e_f.(__e‘c:tiygf_ y.en
bblfxps: glibEma'rﬁéﬁfc':le"s‘,' i a_dg'rﬁés de 'obI.igégx_':IdS'_"e_i_' ¢91:ribgderjl 'p.ifgst?aaxz}p?

a mediano 'y largo plazo. = -
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b) Bancos Hipotecarios.— Es otro tipo de bancos de inversién
que tiene por finalidad otorgar préstamos a largo plazo, hasta con
un vencimiento de 20 afios amparados con la garantia de inmuebles,
estando autorizados para emitir bonos hipotecarios y para garanti-
zar cédulas hipotecarias son muy seguras para los inversionistas al
estar respaldadas por los inmuebles o los titulos que los representan.

} Los préstamos que conceden tienen la finalidad de contribuir al
Incremento de la capacidad productiva del pais. Los recursos deben
ser canalizados hacia inversiones en obras publicas, vivienda fami-
liar y fomento a la agricultura e industria.

c) Bancos Capitalizadores.— Son sociedades autorizadas para
contratar la formacién de capitales pagaderos a fecha fija o even-
tual a cambio del pago de primas peri6dicas o tnicas, ofreciendo

estos contratos al plblico, mediante la emisién de titulos de capita-
lizacién a plazos.

Para atraer los recursos del publico, ademas de pagar un interés
determinado por las sumas ahorradas, realizan sorteos periédicos,
Cuyos premios consisten en la capitalizacién anticipada.

Estas instituciones no tienen gran significacién y contribuyen

en pequefia proporcién a la creacién de préstamos a mediano y largo
plazo.

El financiamiento que pueden otorgar estas instituciones debe
realizarse dentro de los limites y requisitos que sefiala la ley, la
cual reglamenta el sistema de reservas que deben constituir y man-
tener para hacer frente con eficacia a sus obligaciones. Pueden in-
vertir en valores y estin obligados a mantener parte de los recursos
que se les confian, en valores gubernamentales;

d) Sociedades Financieras.— Son las instituciones de crédito mas
importantes de la banca de inversién privada, por el monto de los
recursos que manejan, asi como por el campo tan amplio de accién
que les permiten las leyes bancarias. Se ha pretendido ‘que sus ope-
raciones se orienten especificamente al mercado de capitales,. coope-
rando a que el pais se desarrolle mediante créditos e inversiones a
largo plazo con los recursos que obtienen en la emisién de titulos.

Sus inversiones en valores se reducen preferentemente a la com-
pra de‘aceciones de las empresas que- controlan y+a+la *de valores
gubernamentales que el Banco Central les vende a través del depo-
sito obligatorio. Son la base de la banca de inversién por ser ellas
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las que realizan la politica financiera de la banca privada, en cuanto
a promocion y financiamiento de empresas.

e) Sociedades Fiduciarias.— Operan en Meéxico como departa-
mentos de los bancos de depésite. Su finalidad es captar recursos
mediante fideicomisos e invertirlos con el fin que designe el fideico-
mitente. El fideicomiso es un acto por el cual el fideicomitente, con
personalidad juridica para hacerlo, destina ciertos bien.e’s o derech9s
.a un fin licito y determinado, encomendado la realizaciéon de ese fin
a una institucion bancaria o financiera.

Su importancia radica en 1a posibilidad potencial que tien.er'l,. pa-
ra finaneiar la actividad econémica que deseen. Dada la flexibilidad
que confiere el uso de los fideicomisos, estos bancos pueden 'captar
ahorros del publico y destinarlos a multiples fines que contribuyan
al desarrollo econémico.

f) Bancos de Ahorro y Préstamo para la Viviend.a‘, Famlhar—
Son instituciones de erédito que financian la construccion de vivien-
das mediante planes de amortizacién a large plazo._ No. pueden ca-
talogarse como instituciones bancarias de importancia que favorezea
el desarrollo econémico.

B. Instrumentos de control del Banco de México

“En paises de incipiente desarrollo como el nuestro, en. donde
todavia no esta suficientemente organizado el mercado de dinero y
capitales y en el cual los bancos, no recurren en gran esc-:ala al cré-
dito del Banco Central, las operaciones de mercado abierto y las
variaciones dela tasa y volumen del redescuc‘en'tt.) no son cgn.trt,)’lgf
muy efectivos que afecten al costo y la disponibilidad del credlt_o K
Por esta razon, el instrumento mas utilizado por gl Ban'co de México
para controlarlo es el encaje legal o reservas obligatorias.

1. La reserva legal obligatoria

El instrumento que generalmente se utiliza para fajercer un con-
trol sobre el crédito y en general, sobre el medio cmcu.la.nte, es el
mecanismo de la reserva legal, el cual, ademés de pe'n:mtlr la com-
pra y venta de valores, da oportunidad de que el crédito sea cana-
lizado hacia inversiones de mayor productividad.

1/ Campos Andapia, Carlos. Las Sociedades Financieras Privadas en Meézxico, p.

179.
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Los bancos de depésito ¥ ahorro segtin 1a Legislacion Bancaria,
estan obligados a mantener en el Banco de México, una parte de
los recursos captados del publico, Esa reserva puede variar entre un
15 porciento y un 50 porciento de los depésitos, pero puede, segiin
las necesidades monetarias, ser elevada al maximo de 100 porciento.

Actualmente los bancos de depésito estan obligados a mantener
el 15 porciento de los depésitos en el Banco Central y después de
deducir las existencias en caja estan autorizados para invertir el resto
de los depésitos en: valores del Estado, valores industriales, créditos
a actividades colectivas y en otros créditos seleccionados por los ban-
cos. En caso de que no realicen las inversiones en la forma estable-
cida por el Banco Central, se hacen acreedores a fuertes sanciones
consistentes en el pago de altas tasas de interés sobre la cantidad
de dinero que no hayan invertido en la forma establecida.

El Banco de México, con el uso de los depoésitos obligatorios
canaliza parte de las inversiones de las instituciones de crédito del
pais, a financiar la inversién del sector pablico. Con tal fin, entre
las inversiones autorizadas para cubrir el depésito obligatorio, estan
las'que se dedican a adquirir valores del Estado (bonos de caminos,
de ‘electrificacion; ferrocarriles, etc.). Ademas de las inversiones en
valores gubernamentales, existe otro grupo de valores del Estado
cuyo financiamiento se destina a actividades productivas privadas,
en las cuales se invierte su respectiva reserva obligatoria, los bancos
de depdsito, de ahorro y las sociedades finanecieras. Con estos fondos
se conceden recursos prestables al Fondo de Garantia y Fomento
de la Agricultura, Ganaderia ¥y Avicultura,

Con estas politicas de operaciones de depésito obligatorio y re-
descuento, se ha inducido a los bancos del pais a financiar impor-
tantes actividades, que beneficien en conjunto a todo el territorio y

no se concentren los recursos financieros en determinados centros de
poblacion. &

A los bancos de capitalizacién, compaiiias de seguros y de finan-
zas, también se les ha sometido a un determinado control en nues-
tro sistema bancario, obligandolos a destinar parte de sus recursos
a la obtencion de valores piiblicos. Con la inversién obligatoria de
una parte de los recursos del sistema bancario en valores publicos,
se consigue una canalizacién de los ahorros del publico al mismo
tiempo que contrarrestan el efecto inflacionario de eventuales finan-
ciamientos directos del Banco de México al gobierno federal. Ademas

10T




ello permite que sea posible practicar las operaciones de mercado
abierto con los valores gubernamentales. i

Desde el ano de 1958 el Banco de Meéxico ha establecido un
mecanismo especial en el sistema del depésito obligatorio, de los ban-
cos de depésito, para regular el crédito y garantizar un moderado
incremento en sus operaciones activas. Con ello se pretende que las
disminuciones regionales y temporales de los depésitos, no afecten
el ritmo normal del crédito y perjudique la expansién de la econo-
mia. Mediante este mecanismo se autoriza a los bancos de depésito
a continuar expandiendo su crédito con recursos del Banco Central,
cuando su ritmo de crecimiento disminuya respecto al que hubiesen
tenido en periodos superiores.

2. La tasa de rédescuento

Este instrumento de control es muy poco usado por el Banco
de México, ya que las tasas de interés, cominmente son tan elevadas

que no dejan mucho margen para que se alteren con fines de aumen-
tar o disminuir el crédito.

El Banco de México ha venido otorgando redescuento a los ban-
cos de depésito, para facilitar el financiamiento a corto plazo de algu-
nes productos agricolas, haciendo atractiva esta operacion al cobrar
bajas tasas de redescuento, que influyen a su vez para que sean bajas
las tasas de interés pagadas con esos fines de producciéon. Ello es
con el fin de abastecer al mercado interno.de dichos productos, per-
mitiendo que las cosechas se realicen de una manera satisfactoria.

Otras operaciones de redescuento las realiza el Banco de México,
cuando los bancos de depésito atraviesan por situaciones dificiles,
ya sea por una baja extraordinaria de los depésitos u otras. Con
esta politica se mantiene la estabilidad de las instituciones que su-
fren retiros extraordinarios de depésito, asi como la del mismo Banco
Central. Esta ayuda del Banco Central, contribuye a que se resta-
blezca. del phblico en los bancos, evitando con esas medidas que se
presenten frecuentes quiebras bancarias.

3. Operaciones de mercado abierto

Nuestro mercado de valores asi como el de capitales, 'se encuen-
tran tan pocos desarrollados que no permiten que se realicen eficien-
temente las operaciones de mercado abierto.

Por lo general se realizan compras de valores encaminados fre-
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Euent.emente a propprcionar directa o indirectamente los fondos ne-
esarios a los organismos gubernamentales. En algunos casos, dich
con?pras_ no parecen haberse realizado para influir sobr ’l et
o_disponibilidad del crédito, sino para apoyar los precio 3 i oele
lores a fin de estimular el : Kl i

desarrollo de 3 e
de capitales. ‘ un mas eficiente mercado
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Ejercicios del Capitule VII

I.— Defina los conceptos siguientes:
1.— Dinero
2.— Dinero-mercancia
3.— Trueque
4.— Patrén de valor
9.— Patrén de pagos diferidos
6.— Dinero bancario
7.— Medio circulante
8.— Teoria cuantitativa
9.— Inflacién
10.— Deflacién
11.— Mesa monetaria
12.— Reserva legal
13.— Tasa de descuento
14.— Politica monetaria
15.— Politica fiscal
II.— Conteste brevemente lo siguiente:
1.— ;Cuales son las etapas de la formacién del dinero? Ex-
plique cada una de ellas.
2.— ;Qué ha sucedido con el valor del dinero a través del
tiempo?
3.— Mencione las funciones del dinero.
4.— ;Qué diferencia existe entre el valor intrinseco y el valor
real del dinero?
5.— ;Cuadl es la ecuacién de cambio?, ;sus componentes? Ex-
pliquelos.
6.— ;Quién emite billetes Yy moneda?
7.— ;Como crean dinero los bancos comerciales?
8.— ;Qué es la inflacion?
9.— ;Cuales pueden ser las causas de la inflacién?
10.— ;Cuéles son los efectos a corto y largo plazo de la infla-
cion?
11.— ;Con qué herramientas cuenta el Banco Central para con-
trarrestar la inflacién?
12.— ; Qué se entiende por un proceso deflacionario?
13.— ;Cuaéles son los efectos de una deflacion?
14.— ;Cuales son las herramientas que se utilizan para detener
un proceso deflacionario?
15.— ;Quiénes establecen la politica fiscal y quiénes la politica
monetaria?
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