TEORIA DE LOS PRECIOS
4.1 Importancia en la economia

La teoria de los precios es una de las herrami,.entas de la Teoria
Econémica sobre el cual se elaboran muchos de sus analisis vV que
con su ausencia no seria posible realizarlos. En una economia de
libre mercado, son los precios uno de los factores mas importantes
de la actividad econémica; pues son ellos los que proporcionan datos
que son tomados en cuenta tanto por las empresas como por las
unidades de consumo para realizar la parte que a cada uno de ellos
les corresponde dentro del sistema econémico.

La teoria de los precios en una economia capitalista es la que
nos ayuda a explicar el por qué se paga un determinado precio por
cada uno de los bienes ¥ servicios que forman parte de nuestro con-
sumo. Tanto los productores como los consumidores se guian por los
movimientos de los precios; si los precios aumentan, los productores
incrementan su produccion para aumentar sus utilidades; si la oferta
de un producto es escasa, los consumidores ‘tienden a economizar
mas que antes. Asi por medio del sistema de precios los consumi-
dores hacen saber a los productores sus deseos, y ellos mismos llegan
a obrar segiin cambie la escasez relativa, sin necesidad de una orga-
nizacién planeadora central.

Podemos afirmar que esta teoria no nos proporciona una des-
cripeion exacta del mundo real, ni nos explica el por qué un mismo
bien tiene diferente precio en diversos lugares; sin embargo nos
ayuda a comprender la realidad de la actividad econémica y nos
presenta la forma en que se determinan los precios mediante Ia
oferta y demanda de los mismos.

4.2 Los precios

La primera pregunta que nos hacemos al estudiar la teoria de
los precios es sin duda la siguiente: ;Por qué tienen precio los bienes
economicos? Y las siguientes razones pueden darnos la respuesta.

Tienen precio porque son capaces de satisfacer nuestras necesi-
dades, las cuales se manifiestan en el mercado a través de la de-
manda. Ademais es necesario pagar por los bienes, porque en su
creacion fue necesario invertir trabajo y materias primas, los cua-
les también est4n sujetos a un precio en el mercado por ser escasos.

Existe otro tipo de bienes que tienen la caracteristica de satis-
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facer algunas de nuestras necesidades como la de respirar, saciar
nuestra sed, alumbrarnos, etc., como lo son el aire, el agua en los
lugares en que abunda en estado natural y la luz solar que ya hemos
mencionado anteriormente. Por estos bienes no pagamos ningin pre-
cio, ya que nos los brinda la naturaleza en forma abundante y no
tenemos que realizar ningitn esfuerzo para obtenerlos y es por ello
que reciben el nombre de bienes libres y quedan fuera de la teoria
de los precios.

La utilidad y la escasez son los factores que determinan el que
los bienes tengan un precio. En el precio se manifiesta el grado de
utilidad que proporcionan, asi como el grado en que son escasos.
El grado en que un bien es Gtil se muestra a través de la demanda
que tiene en el mercado y su grado de escasez es dado a conocer
a través de la oferta del mismo.

4.3 Las teorias del valor

En la formacion de las teorias econdmicas siempre ha sido de
gran interés el estudiar las causas que determinan el valor de los
bienes. Las teorias elaboradas con tal fin en un principio se deno-
minaron teorias del valor y evolucionaron hasta nuestros dias lle-
gando a establecer la forma en que se determina actualmente el
precio de un bien.

En un principio los economistas clasicos tenian la idea de que el
precio de un bien estaba determinado por la fuerza de trabajo que
costaba producirlo. Estas teorias tenian un caracter objetivo (Teoria
objetiva del valor) ya que s6lo tomaban en consideraciéon el valor
intrinseco del bien y mo la utilidad proporcionada por el mismo al
satisfacer una necesidad.

Esta teoria objetiva del valor, sufre una modificacién bajo el
analisis econémico de Karl Marx (Escuela Socialista) al afirmar que
el valor de un bien estaba determinado por la cantidad de trabajo
socialmente necesario que costaba el producirlo; ya que no debian
formar parte del mismo las utilidades, que sobre las normales, que-
daban en manos del productor.

Posteriormente, los representantes de la Escuela Marginalista:
Menger, Von Wieser, Boeh’'m Bauweck, de la Escuela Austriaca; y
Alfred Marshall en Inglaterra, descartan parcialmente la teoria obje-
tiva y argumentan que el valor de un bien tiene un caracter subjetivo
o sea el que le conceden los consumidores de acuerdo con la utilidad

que prpporf:mnan. Esta teoria subjetiva, nos afirma que el precio que
grel flti?hilil:ildor ests d1sp1_1esto a pagar.- por un bien, varia con el grado
g o que proporclqn.a, La primera unidad consumida de un

len, pr uce una gran utilidad, segtin el principio de la utilidad mar-
ginal t?ecreclente, pero no por ello se va a pagar un alto precio por
ella., smq-que Se pagara una cantidad que esté de acuerdo con la
satisfaccion 'q!.le proporciona la ultima unidad del bien que se con-
sun‘fe. La utilidad marginal es el incremento en la utilidad total pro-
dpclda al _c_onsumir una unidad adicional. Respecto a estos p,rinci—
pios de utilidad marginal podemos decir que cuanta mayor cantidad

de un bien posea una.t person‘a, menor serj el precio que esté dispuesta
a pagar por una unidad adicional del mismo.

; El g{'ado de saciedad de las necesidades varia de acuerdo con el
Fuvel de ingreso de las personas. Una persona que dispone de altos
m,_gresos Puede saciar su necesidad al consumir Ia unidad numero 10
ml’en'tras que otra con menor ingreso disponible puede alcanzar su,
maxima satisfaccién al consumir la unidad numero 5. El precio del
b%en en cuestion, sera el mismo bara ambos, aunque les proporcione
diferente grado de utilidad total.

44 Demanda

; La demanda de un bien representa las diferentes cantidades del
mlsmo,_ que los consumidores estin dispuestos a retirar del mercado
a los diferentes precios, permaneciendo todas las demas cosas igual
Para tener una idea aproximada de la demanda de un consumidof
p:su_‘a un bien determinado, es necesario conocer las cantidades de
dicho .bien, que esta dispuesto a consumir, a los diferentes precios
Por.eJemplo: si a un consumidor le preguntamos qué cantidad dé
camisas compraria si el precio de éstas fuera de 40 pesos, posible-
mex}te Su respuesta seria la de comprar una camisa, pero si’el precio
de éstas es de 35, 20 y 10 pesos, ete., el consumidor puede ir deman-
dando cada vez un mayor numero de camisas como: 2, 3, 7, ete.

Las can’Eidades de. un bien que un consumidor esti dispuesto a
comprar, estan determinadas por el precio del bien, sus gustos V pre-

ferencias, el precio de los demés bienes y por el ingreso de que dis-
pone.

Elaboremos en una tabla la demanda de un consumidor, ano-

tando las cantidades del producto X a di
£ que esta dis
a los diferentes precios. ; S Rt
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En la Tabla 4.1 puede observarse que cuando el precio del pro-
ducto es de un peso, el consumidor demanda 38 unidades; a medida
que el precio se eleva, la cantidad demandada se va reduciendo hasta
llegar a s6lo 7 unidades cuando el precio de ellas es T pesos.

TABLA 4.1
DEMANDA DEL PRODUCTO X

Precio Cantidad

1 38
31

25

20

15

11

7

La principal caracteristica de la demanda, es que a medida que
el precio de los bienes disminuye, es mayor la cantidad que de ellos
se demanda; o lo que es lo mismo, a medida que aumenta el pre-
cio de un bien disminuye la cantidad demandada.

Se observa generalmente una variacién inversa entre precios y
cantidades.

La tabla de demanda podemos representarla graficamente si
trasladamos la lista de precios y cantidades a los ejes coordenados.
En el eje de las Y representamos los precios y en el eje de las X,
las cantidades demandadas del bien. Cada relacién de precio y can-
tidad ocupara un punto en el plano y si éstos son unidos por una
linea, obtenemos una curva de demanda que se desliza de arriba a
abajo, de izquierda a derecha (Figura 4.1).

PRECIO

30
CANTIDAD
Figura 4.1

La inclinacién de la curv
-3 a d d se debe en gran parte al pri
L K . rln-
;311(1;;% e(;estg;tllldad' mzrgmal decreciente; segtin el cual mayores pcam-
0 seran demandadas a precios mas baji : i
] > : Jos, porque la uti-
]1gag que el bien proporciona va siendo cada vez menor. Ademés
pr:}ede tser que un cons.umidor solo esté dispuesto a demandar ei
producto cuando el precio sea bajo, debido a que su limitado ingreso

no le permite co i i i
e mprar ninguna unidad cuando el precio del mismo

45 Oferta

En la misma forma en
2 que se presenta una tabla de demand
también podemos formular una tabla de oferta que nos muestra laa,

conducta seguida por :
by por un productor en el mercado en que vende sus

Definimos a la oferta, como las i
_ De A s cantidades que un prod
esta dispuesto a colocar en el mercado a los distintos precIi)os %EEZI-
mos el caso de oferta que se presenta en la Tabla 4.2. :
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TABLA 4.2
OFERTA DEL PRODUCTO X

Precio Cantidad

5
11
16
20
24
28
30

ctor

En la tabla de oferta observamos que la ({on?r:;ae?eiolzfsof;idor

es distinta a las del consumidor, ya que rmen1 SR e

tiia en funcién inversa al precio, comprando € y S s
3;igzdes al precio mas' bajo, el productor trata de maxi

: idades, al precio mas
2 : mayor nimero de unidades, S
e o y1 precio de un peso sélo esta dispuesto

ible. Asi vemos, que a : gl
:.lii;)flggselr cinco unidades del bien que produce y a medida que aq

i i ado.
aumenta eleva las cantidades ofrecidas en el merc
i i ueven en
En el caso de la oferta, los precios ¥ cantld:.ides. ?:i: i;r; -
razon directa, es decir experimentan aumentos o dismin
! -
taneamente y en el mismo sentido.

a

‘También en el caso de la oferta, vamos a representai'.l(altattalr;s’fc:)rfrll‘a‘;3 b

r'fic: dejando el eje de las X para de.SIgnar las tcanol? o
Ei;as y el de las Y, para anotar los precios de oferta.

PRECIO

30

Figura 4.2 CANTIDAD

Podemos observar que la curva de oferta o o se desplaza hacia
arriba, de izquierda a derecha debido a que precios mas altos indu-
cen al productor a aumentar la cantidad ofrecida y ello se debe a
que para aumentar su nivel de produccién tiene que demandar ma-
yores cantidades de recursos que elevan sus costos de produccién y
por lo tanto sélo esta dispuesto a hacerlo cuando existen altos nive-

les de precios que le permiten obtener utilidades, aun incurriendo
€n mayores costos de produccion,.

4.6 Punto de eguilibrio

Si sobre la curva de demanda que ya conocemos y que represen-
ta la conducta del consumidor, sobreponemos la curva de oferta en
las que se muestran las cantidades que el productor esti dispuesto
a ofrecer a determinados Precios, observamos que coinciden en un
punto en el que al mismo precio la cantidad demandada y ofrecida
son exactamente iguales. Presentamos enseguida las tablas de oferta

¥ demanda en forma conjunta asi como sus representaciones grafi-
cas superpuestas (Figura 4.3).

TABLA 4.3

TABLA DE O y D DEL
PRODUCTO X P

I
Cantidad Cantidad .
Demandada Ofrecida ¢

38 5
1 11

25 16

20 20 Cantidad

15 24

11 28 Figura 4.3
7 30

v}

1
o

=N U W

Si observamos Ia tabla de oferta ¥ demanda veremos que al pre-
cio de 4 pesos, la cantidad demandada es igual a 20 unidades Yy son
también 20 unidades las ofrecidas, es éste el precio de equilibrio que
momentaneamente regira en el mercado para el producto X. Obsér-
vese en la grafica que es en el punto E donde las curvas coinciden,
estableciéndose en él, el punto de equilibrio correspondiendo a ese
punto un precio y una cantidad, que se llaman respectivamente pre-
cio de equilibrio (P) y cantidad de equilibrio (C). Aqui el estudiante
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puede ya darse cuenta de la importancia del uso de las graficas, ya
que mediante ellas se simplifica mucho el analisis.

Ningtin otro precio prevaleceri en el mercado ya que es sélo
uno en el cual los deseos de consumidores y productores estan de
acuerdo. Por ejemplo: al precio de 6 pesos, la cantidad demandada
es igual a 11 unidades, mientras que la cantidad que a ese precio
los productores estan dispuestos a ofrecer es de 28 unidades. Es facil
observar que la oferta excede a la demanda en ese precio y cuando
de un articulo se ofrecen demasiadas unidades que no se demandan
en el mercado, obviamente los productores que deseen deshacerse de
su producto se veran obligados a disminuir el precio, el cual tendera
a establecerse en el precio de equilibrio.

El mismo anélisis puede repetirse para el caso de un precio que
esté por debajo del de equilibrio; por ejemplo: al precio de 3 pesos
la cantidad demandada es igual a 25 y la ofrecida igual a 16. Ahora
tenemos un exceso de la demanda sobre la oferta y cuando la can-
tidad demandada de un articulo es mayor que la cantidad ofrecida,
el precio experimentara una alza ya que los consumidores estan dis-
puestos a pagar un precio mas alto, en esta forma el precio tendera
a establecerse en el precio de equilibrio.

4.7 Variaciones en la demanda y oferta.

En los analisis anteriores constantemente estuvimos hablando
de cantidades demandadas y ofrecidas y pudimos darnos cuenta que
dichas cantidades variaban a medida que los precios sufrian un cam-
bio. Cuando el precio variaba de 2 a 3 pesos, la cantidad demandada
pasaba de 31 a 25 unidades, o sea que se produce un desplazamiento
sobre la misma. curva.

Lo anterior no debemos confundirlo con cambios en la demanda
o en la oferta, ya que por ello se entiende cambios en la demanda
u oferta a los mismos precios. Cuando se demandan mayores can-
tidades de un bien, a los mismos precios, (debido a que han cam-
biado los gustos y preferencias o aumentado los ingresos de los con-
_sumidores) se dice que se ha producido un aumento en la demanda.
Supongamos (basandonos en nuestra misma tabla de demanda) que
las cantidades demandadas a cada uno de los precios son ahora
mayores. (Ver la Tabla 44 y Figura 44).

TABLA 44

g

C.D. Nueva cantidad
demandada

38 48

31 41

25 35

20 30

15 25 %

11 21 CANTIDAD
7 17 Figura 4,4

Uk WK

En la grafica tenemos ahora una nueva curva de demanda mar-
cada’ con las letras d’d’ y en ella puede verse que a los mismos
precios es ahora mayor la cantidad demandada y las cantidades de-
manfiadas originalmente representadas con d d, s6lo pueden con-
seguirse :51 un precio méas elevado. Pues bien, un aumento de la de-
manda significa un desplazamiento de la curva de demanda hacia
la derec}'{a ¥ hacia arriba. Pero también 1a demanda puede sufrir
un cambio contrario, es decir, puede disminuir: entonces se estan
demandando menores cantidades de producto a los mismos precios
y la curva se habra desplazado hacia la izquierda y hacia abajo. Se
puede utilizar para este caso la misma grafica, s6lo que ahora Ia

curva d’'d’ serd la demanda original ¥ la curva dd sera la que nos
represente la disminucién.

;Cudl es el efecto sobre el precio de equilibrio, producido por el
aumento o disminucién de la demanda si la oferta se mantiene cons-
tante? Haciendo el analisis grafico (Figura 4.5) observarémos que
el aum.ento de la demanda traera como consecuencia un aumento en
el precio de equilibrio Yy una disminucién de la misma lo hari esta-
blecerse a un nivel mas bajo. (Grafica 4.5).

K7

e

e 4o =D
CANTIDAD
Figura 4.5




