males y duraderas, y que dentro de ésias los artesanos desplazadog
serian incorporados a otras industrias para las que los Esiados Unidg
tenian una ventaja relativa en cuanto a costo de produccion. ‘A sy
parecer, el hecho de que se preseniara un desempleo temporal cong
tituia un detalle que complicaba a su teora, pero que no inyalidabs
sus conclusiones logicas. Estas eran incontroyertibles y justificabay
los supuestos sobre los que se asentaba aquélla. Carey, en cambig
pensaba que, con teoria o sin ella, el desempleo era real. Por lo tanig
alegaba que los supucstos de la misma eran tan poco realistas qug
hacian de ella algo mutil v descarriado.

Con referencia al segundo supucsto, John Stuart Mill aclaro n
ocultarscle que las suposiciones de la teoria clasica no cuadraban col
la realidad. Reconocia que fanto el trabhjo como el capital tendial
cada vez mds a moverse con mayor libertad entre paises, de modo qué
en la prictica, la distincién entre el comercio nterior y el intermns
cional no era tan definida como se suponia en el esquema sacado ddl
andlisis. Con el propésito de hacer este analisis, definia al comerei
internacional como ¢l cambio de mercancias de unas a otias arcs
entre las cuales no podian ser transferidos el trabajo y el capiial
Pero, al definirlo asi, tuve que reconocer que hay ciertas clases &
comercio internacional que no se ajustan a su definicién y que debel
examinarse como si fueran especies de comercio doméstico. Y co
sideré ¢l comercio entre Inglaterra v Iss Indias Oeccidentales  comi

algo similar al que existe entre la ciudad v ¢l campo, y no como &

comercio internacional que ¢l definia. Fvidentemente, esta exclusid
casi casual de algunas categorias del comercio internacional, que
apartaban del esquema obtenido por andlisis, limitaba 11 validez &
las conclusiones deducidas de éste. Una gran parte, y cada vez mayoi
del comercio internacional durante los dltimos anos del siglo xix éf
de la clase que Mill excluia, por su definicion, del campo del analis
clasico. El hecho es que la precision de las doctrinas clasicas solo §
conseguia definiendo al comercio mternacional de una manera sy
mente limitada v artificial, incluso en la misma época de Ricardo.

esquema claborado por anilisis era admirablemente adecuado pi
esclarecer las cuestiones que los economistas clasicos querian €
diar. Y éstas eman los principios fundamentales del comercio ini
nacional en las condiciones supuestas. Pero estas condiciones dej
ban fuera muchos aspectos del comercio que se desarrollaba ya en d

€poca.

Como, por definicion, la teoria cldsica excluia arbitrariament

la transferencia de capital y trabajo entre naciones, era, ¢n términ®
usados comunmente aunque no con gran acierto, una teoria estabis
mds aue dinamica. Se limitaba a una censideracion de las consecucl

cias estables del comercio entre dos comunidades en un momento @

terminado, dados los rtecursos disponibles para cada comunidad @

aquel momento. No pretendia ocuparse del desarrollo del comer@
a lo largo de un lapso de tiempo. Es dierto que John Stuart Mill &

mitia como excepeion la validez del argumento de la proteccion, en
arcunstancias apropiadas, a las industrias que ecrecian —el arguménto
de la industna en la infancia—, pcro esto no tormaba parte de la
doctrina clasica. Dicho argumento habia sido comtn en Ia literatura
mercantilista; pero la teoria ricardiana lo eliminaba al definir el co-
nicicio mternacional en forma que excluia la posibilidad de que ¢l
capital v el trabajo pudieran verse atraidos por un pais en desarrollo
y con abundantes recursos. De este mado, la teoria cldsica resultaba
mas bien una fotografia instantdnea que una pelicula del movimiento-:
ana razon de por qué vy como el comercio internacional se practica exi
an momenio dado, pero no una explicacién del desarrollo economico
a lo largo de un periodo de tiempo.

El tercer supuesto mayor consistia en creer que ¢l dinero usado
como norma de valor cra la moneda acunada, o cl papel moneda con-
vertible en ésta o en lingotes de oro o plata, v que la moneda acunada
arculaba con el valor de los hingotes. Se suponia que este dincro era
Ec)o;mértible cn 010 o plata en barras y que podia intercambiarse li-

rcmente, como moncda y ingote i 5
fijaba con arreglo ;i)n‘;c]]gr}dg??ggolj!l::(%gtsc, ’ellmc e S o

: _ gotes, y la proporcion de cambio
entre dos moncdas corrientes se calculaba ficilmente comparando el
valor intrinseco del metal precioso de cada una. En estas condiciones
la cantidad disponible de metales nobles sc ajustaria autométicamente
a las necesidades del comercio en cada pais ... Todos los artificios ela-
borados por el mercantilismo para incrementar el tesoro nacional eran
pucs, engaiosos. . . :

Lo mmportante para nuestro proposito es observar que las tcorias
de la escuela clisica s6lo valen si se admiten los tres supuestos ca-
pitales que se han enumerado antes. Los principales teorcrﬁés cons-
truidos sobre estos supuestos formaban un sisterna complcto de péﬁ-
samiento en respucsta a los tres grupos principales de cuestiones pIo-
puestas allprmcipio de cste capitulo. EI primer teorema, conocido
como teoria de los costos relativos, explica las condiciones en que
el comercio surgird. El segundo teorema. designado como teoria del
precio por la circulacion del dinero, explica cémo se hacen los pagos
enfre los sistémas nacionales de moneda corriente. Un corolario de
este teorema dice cémo, en el proceso de los pagos, se distribuven
los metales preciosos entre los paises, de acuerdo con las necesida-
ctles mercantiles. Fl tercer teorema, al que Mill dio el nombre de
€oria de los valores internacionales, se conoce ahora como teoria de
la de.manda’ reciproca. Explica como se llega a los términos del co-
mercio v como las ganancias del comercio se dividen entre las na-
ciones. Juntos, cstos ftres tcoremas constituian un sistema cerrado v
nguroso. Fue el primero v, hasta muy recientemente, el més util. v el
unico completo y riguroso de que pudo disponerse para dar razon de
la actividad del comercio internacional. . .

LA DIVISION TERRITORIAL DEL TRABAJO

Un comerciante atento a las ganancias comprara donde pueda
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adquirir las mercancias baratas. 5i compra fuera de su pais para ven
der dentro de ¢l, o compra dentro para vender tuera, debera calcular
muchos costos extras transporte, impuestos, gastos de transferencia
monctaria v, por lo general, tendrda que hacer muchos apuntes para
darse cucnta de los impuestos v los requerimientos estadisticos en
las fronteras. En los negocios nuevos o con organizacion pobre de
berd muchas veces correr un riesgo por la calidad del producto o su
aceptacion entre los consumidores. La diferencia de precio entre él
mercado demeéstico y el forineo tiene, por lo general, que ser cons
derable para enfrentarse a todas esas costosas complicaciones que aca:
rrea el comercio a través de las fronteras nacionales.

Pero, con el transcutso del tiempo, el comercio internacional tien-
de a canalizarse v a adoptar, mas o menos, ciertas normas. La calidad
del producto v las fuentes de suministro llegan a ser conocidos; las
relaciones comerciales se orgamizan; la demanda de los consumidores
puede ser calculada; el transporte, los derechos de aduana y otros
costos llegan a saberse, v los calculos escritos pueden reducirse a una
ratina. Entonces las mercancias sc¢ pueden desplazar de un pais a
otro, a lo largo de rutas establecidas, a dondequiera que el precio di-
ferencial, por pequenio que sea, haga provechoso dicho movimiento.

Sea el comercio nuevo v azaroso, o bicn establecido v en marcha
como resultado de minuciosos calculos de ganancias basados en una
larga experiencia es este precio diferencial el que lo pone en movi
miento. Aparte de los casos excepcionales en que se calcula mal ¢
mercado, ninglin comerciante se toma la molesta de comprar fuerd
mercancias que cn casa puede comprar mas barato en el sentido sim:

ple y absoluto.

Los economistas cldsicos eran hombres practicos. Sabian como
comerciar. Ricardo por ejemplo, asento claramente que €l comercios
aparece como tesultado de las diferencias absolutas de precios. Des:
pués de todo, era un prospero cambista, perfectamente familiarizados
con los métodos mercantiles practicos, y no iba a inventar una teoria

que resultara absurda para sus sccios comerciales. Pero, a diferencidl

de la mayoria de ellos, se preocupo por demostrar razonadamente por
qué se puede comprar el pafio mas barato en Inglaterra y venderlo, ga-
nandole, en Portugal. La conclusion a que llego es ésta: si a los co-
merciantes se les dejara solos para que buscaran ganancias compranda
en ¢l mercado mas barato v vendiendo en ¢l mis caro, el resultado de
sus actividades, a la larga, serfa que cada pais acabaria por especiali
zarse en la produccion y exportacion de aquellos articulos que mejor
le resultaran por la mano de obra.

Esta teora, o lev del costo rclativo o la ventaja relativa, se ha
asociado actualmente al nombre de Ricardo, aunque Robert Torrens
fue acaso ¢l primero en formularla. Fn cnanto a Ricardo, no ust
precisamente esta terminologia. Sus discipulos la consideraban comd
su m4s grande contribucién a la ciencia econdmica, y el caso del lib€
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cambio vino a ser defendido con arteglo a ella. Tiene cierta i
fancia, por tanto, entender con claridad qué es lo ue esta t i del
costo relativo pretendia demostrar. e
Los primeros economistas, sobre todo Adam Smith. habian des
tacado mucho la cuestion del librecambio, al demostrar la \?e!:t -
de la ,L‘Spf.‘(:ialiliza_f;‘lon_, o de lo que Torrens, con feliz ex resisc'm lll i
despucs la division terrtorial del trabajo. Pero se llabizf)n cont ?Igo
con defender ¢l librecambio apovados en una razon tan geneg]elgo?ng
era la de las ventajas que trae la especializacion. Es relativamente
gim;adf:,;git‘ﬁ'l- }a"sunpé: gerdad de quc el librecambio va en favor
4 especidhizacion. Cabe apelar a 1a expenencia indiv: -
hacer ver que cualquier pcrsonzll3 puede aur:li?&g; nlfzigtame(%“;;%ﬁ] e
productividad concentrandose en lo que le resulte mas rem e
para ¢l tiempo que a ello dedica . . Bl

. ]%.Ilfch?s_ d‘edIOS anteriores escritores mercantilistas se habian fijado

o ; \dc? 2{1]35 e la espcmahgalmon. pero, lo mismo que Adam Smith
= r; gn . %sca_rtlsar‘s,u cspecq]s_acmn, en ventajas naturales tales como ¢l

. oira situacion geografica. A diferencia de Ricardo, no llegaron

i 155 ftrf)x?tléia Sen:}gz\@s&, ltral)afdy capital quedaran confinados dentro

as nacionales. am Smith senald 1 CICl
t€s No cran nccesariame 1 e
S2 nte ciudadanos de ningtn pai '

. ) udadanos N pais en particular
y comentaba Ia falta de o s ,
y cor z patriotismo en los negocios. Ciert ;

: : 0 que es-

;:nb;o a}lieg d_c. la aparicién de las fibricas movidas por el vagor de

(31 C,Og}ﬂg)a_::istlz‘t)za mﬁcho €n que “un motivo muy trivial hard que ¢l
se lleve su capital de un pais a

: t : a ofro, y cor ' Ca-

pital toda Ia industria que dependa del mjsgno", ox e

La conclusién de que las mercancias serfan producidas en los

gilesci ]dtonlc)le' sus gastos reales de producciéon fueran mis bajos, v de
- T 4 £ :
rabajo y el capital se verian atraidos a los paises donde ¢l

Eg;t]% ?{?caiiz]%dlg?{lm fucse bajo. resultaba desagradable a quicnes,
f - aban P?OFllpadOS en defender el librecambio, Para
L .enfrentanrsa a}])oya 0s en el concepto del laissezfaire, era ne-
L € al argumento proteccionista, para el cual las in-
o ],03' r]CC n regimen de librecambio, podian desplazarse 2 tierras
U F.sé desurﬁlos naturales fueran abpndar;tes v barata la mano de
fronteréé e g)mjamiento ituvo_luga}- Incquivocamente dentro de las
e h‘ o €s, }?ero los nca;chanps suponian que el trabajo, el
2 intém;ci np]resa (c-irap mamovibles mternacionalmente. El comer-
o Cuslesorea ﬂeb efu_ua como aquel que tiene lugar entre Areas
. e fesultaban imposibles esos traslados. Bajo los términos
d etimeion, los ricardianos desarrollaron la lev del costo rela-

tivo. distribucién i i
‘ ‘ n intemacional de los recursos pro i 5
fomaba como algo fijo. .. s S s

La mejor forma de exponer dicha lev del costo relativo es ser-

E l.I'Se ] 1 . - E s .
€ mismo t?}CITlplO dl’ltmethO de RICaI‘dO Sup “’ (l € g 3
4 pOdla PIOC]UC]!’ una Cantldad deIEIn]lHada de paﬂ(} CO1l el ’[I’a-

19




bajo de cien hombres durante un afo, y otra cierta cantidad de ving
con ¢l trabajo de ciento veinte hombres en un aio. En Portugal s&
podian producir las mismas cantidades de paio con el trabajo de no-
venta hombres, v de vino con ¢l de ochenta. Tanto el pano como ¢l
vino, por conmsiguiente, podian producirse mas baratos en Portugal
{considerando su costo real medido por el tiempo de trabajo). Segti
la manera de razonar de los economistas anteriores, hubicra existidg
una tendencia al aumento de produccion de ambos en Portugal. Perg
Ricardo, suponiendo que ¢l capital y el trabajo no podian desplazarsg
de Inglaterra a Portugal, demostré que los dos paises podrian ganar,
si Inglaterra sc concentrara cn la produccion de pafio y Portugal ei
la del vino. Si cada pais fucra del mismo tamaiio, en Inglaterra podid
producirse pafio bastante para los dos con el trabajo de doscientos
hombres, quedando ademas el trabajo de veinte para emplearse

otros propositos. En Portugal podria producirse vino suficiente par
ambos paises con el trabajo de ciento sesenta hombres, v guedam
disponible ¢l trabajo de otros dicz. Partiendo del supuesto de la com
pleta movilidad del trabajo y el capital dentro de cada pais, se seguid
que este trabajo excedente seria absorbido rapidamente en otro €n
pleo. Cada pais saldria ganando, por ende, al concentrarsc en el tipo
de produccion para que ¢l que estuviera rclativamente mejor pre
parado . . :

No ¢s necesario renunciar a la defensa de la especializacion €
rmitorial o a la teoria del costo relativo solo porque no puede demos
trarse que, aun en la época de Ricardo, los factores de la produccidi
no fuesen enteramentc indesplazables entre paises. lLa moderna &
plicacion del comercio internacional tienc en cuenta la combinacion
més ventajosa de los factores de produccién en los diferentcs paist
Asi, donde el trabajo abunda v ¢l capital cscasea, habra probablement

una ventaja relativa en producir mercancias con una alta proporciol
de mano de obra. Donde faltan la técnica y Ta organizacion, la @

portacion de simples materias primas serd mas de esperar que la d
manufacturas muy complicadas. Y donde el capital es abundante y
organizacién alcanza un alto mivel, se tendera a concentrarse, con v&i
taja rclativa, en las manufacturas complejas. . .

Tncluso una relativa inmovilidad de los factores de produccit
—dificultad mayor en transferir recursos ¢ntre paises que dentro
un pais— es suficiente para autorizar la formulacion de una fcon
de la ventaja comparativa. Mentas exista una relativa inmovilid
de los factores de produccion, es claro que, en ausencia de restriceil
nes gubenamentales. continuard el comercio, porque . produce bend
ficios mutuos. Si trabajo v capital no pueden desplazarse, los articullg
que produzean tendrdn que intercambiarse. En muchos aspectos I
portantes. el reciente fortalecimiento del nacionalismo ha dado a €
supuesto de la inmovilidad mas realidad gue la que tuvo en cl sig
XIX. Hombres y equipos ticnen ahora menos' libertad para despé
zaise entrc paises . ..

LAS GANANCIAS DEL, COMERCIO

teorié”dé' ]O;r}(])lzergggpﬁ] tdc cu_esti(]mes ?uc deben considerarse en una
cmacional es el que se reficre a 1
de las ganancias comerciale IVISiO e
: ciales v a su divisién e I
s £ ‘ ntre las naciones que
_céam(,écaan. ‘ Iaos.cconorp:stasvclaswos tuvieron sobre esta cuestién lqlfla
:: ::a lcmalgna 0 mmprecisa. No les importaban mucho las ventajas na-
llcg(} es. Tropusieron la teoria de la demanda reciproca para explicar
a 4 S 1as i
1\1lswn} de las ganancias del comercio. Pero les interesaba mucho
;1(;5] (c:;{’) ]\]((1) l;:gnfl!'l gd comercio a repartir, que determinar con preci
1 widian sus ganancias. La razo :
; ) ancias. razon para ello estaba e
crelan que cada nacidén obtendria 1 IcIpacio o
r : a participacion que le cor
» . - g r S E
dicra por la eficiencia competitiva de sus industrias i o

‘bm cmbargo, los escritores mercantilistas habian estado muy in-
teresados en a nqueza y ¢l poder nacionales. Adam Smith, su crviti )
contempordnco mas severo, no atacé a esta preocupacion Lo :
¢l le interesaba demostrar era que (con tal de tomar 'recaug'ue S
jél;cl':lﬁir;isd cz)ntrat un ?tiquc repentino y abrumador) Ia riqlileza demt?rfj

¢ estimulaba mejor dejan 2 i indivi
duales especularan libremcnté en 313 S?o;igcb}(e); C(;&mirecggé]tezdlpd“f’
geccsano, en situaciones excepcionales, sacrificar la riqueza C]())n 3:] ;:li
f,-. m?inte;nei el)pf)de’r nacional. Isa situacion excepcional existia
para cl, en la neccsidad de conservar las Actas de Navesacid 4
fomentaban el poderio naval. et

cont?amfg:“i;do que una nacion mantuviera las defensas necesarias
aque mmprevisto, siempre volvia a s
ie ! i€ > u tema de que una
;zrlgg;:é Oseq hang dfue{rfe %amendose rica. La realidad posterior (1113 com-
su sabiduria. Durante el siglo XIX Ingl i i
: ) su nglaterra se enriquecié
;i z}a;smmtt()).su poder, conforme se expandia su comercio. Yaqdesde
Eic' aI]] criores pudo desenvolver una economfa mis libre que cual-
?u Tl de sus mnivales continentales, gracias a las defensas naturales
ue la protegian. Fsa libertad le dio una ventaja inicial en el desarrollo

de 108 NUEVO Hl’l()(l() 11 !lSt c]](., (i[ 1( galléﬂﬂll St hdf,]a 0 €n }a
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tener[)st:!ra;otgci?glo Ee]t'sgz']o XIX le costé muy poco a Inglaterra man-
b de-]' S :1‘ é segura contra qualqmg’t_‘ atague por tierra y
Lk a > ,‘1 pesada carga del scrvicio militar obligatorio, Para
(increiblcmentcgmn imperio bastaba un pequeiio ejéreito profesional
N Ef;quenq visto desde nuestros dias), respaldado por
s marina dominaba los estrechos que rodean a las
e ntdnicas v vigilaba las rutas comerciales del mundo. En cual
mowg]_ycvmergen('fa, por fanto, Inglaterra sabia que tendria tiempo de

1zar todo su poder. Para cllo podia disponer de los recursos de
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uando las guerras (napoleénicas) ... terminaron en 1815, casi
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