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Rendimiento. - Dada la importancia que tienen las empresas de al
to rendimiento sobre los salarios y sobre la productividad media
del capital se buscé su relacion con el tamano y con la poblacidn
ocupada por activos. Los resultados, sefialados en el Cuadro 1I-18,
sefialan que para el total de industrias el tamano promedio de las
empresas no afecta aparentemente el rendimiento, pero al conside-
rar s6lo las industrias tipo I se encuentra que si hay una rela-
cidn significativa: las empresas mas grandes tienden a tener mas
altos rendimientos (manteniendo constantes los activos por traba
jador). Por otra parte también aparece que la poblacidn ocupada
por activo también afecta positivamente el rendimiento tanto en el
caso general como en las industrias del tipo II. Estos resultados
apuntan en el sentido de que las industrias del tipo I tenderan a
aumentar del tamafio mientras que las del tipo II tenderan a aumen
tar el uso del trabajo por unidad de capital.

Produccién por trabajador.- En el Cuadro I1.19 se pretende expli

car la produccidn por trabajador en base al tamano de la empresa
y a la disponibilidad de capital por trabajador. EI resultado es
un tanto sorprendente ya que es el tamafio de la empresa el que lTo
gra explicar en parte la productividad media del trabajo, mientras
que los resultados para la disponibilidad de activos por trabaja-
dor no resultaron significativamente diferentes de cero.




CUADRO II.18
RESULTADOS DE LA REGRESION PARA LA VARIABLE RENDIMIENTOS

INDUSTRIAS

TIPO I TIPO II

Constante 0.248 -0.954
Tamafio 0.0024 0.001
(3.69) (1.49)

Poblacion ocupada/Activos. 2.831 137.42
(0.50) (24.67)

035 0.94




CUADRO II.19

RESULTADOS DE LAS REGRESIONES PARA LA PRODUCCION POR TRABAJADOR

INDUSTRIAS

TIPO 1

TEPOL T

Constante

Tamano

Poblacion ocupada/activos

241.34
2.820

(6.51)

-6169.5
(11.65)

345.38

0.240

(0.88)

-2539.4
(1.12)

0.69

0.06




Analisis de promedios.

En este punto se analizan los prcmedios obtenidos por las in
dustrias de tipo I (bienes de consume, textiles, papel y muebles
no metadlices) v las de tipo II (quimica, de minerales, metal-me
canica, automctriz) para ver las diferencias entre ellas tantoen
1975 como en 1950. La informacion aparece en los cuadros I11.20
sl

Salarios. La diferencia salarial entre las industrias tipo
I y Il que era de un 12% en 1950 [mas alto en las de tipo II) se
amplio a un 29%.

Tamafio. En 1975 el tamafio promedic era de 16 personas por
establecimiento en las industrias de tipo I y ae 55 personas en
las de tips I1.

Activos por trabajadcr. La disponibilidad de activos por -

trabajador ocupado ha sido mds alta en las industrias tipo II tan
to en 1375 como en 1950, pero mientras que era de un 34% en 1950
esta diferencia se aumentd a! 49% en 1975.

Producto por trabajador. En 1975 el productc por trabajador
era un 15% mas alto en las industrias de tipo I, diferencia que
solo era del 5% en 1950.

Producto por activo. La productividad media del capital que
era de 1.11 en 1950 pasé a ser de 1.63 en 1975, aumentando un 47%.
Dicha productividad aumentd en un 82% en las industrias de tipo I
y en un 56% en las de tipo II. La diferencia entre ambos tipos
de industrias que era de un 41% (superior en las de tipo I) aumen
tdo hasta un 65%.




