





\I e
1l .

& d

N e ‘«le'f&?rhﬂl

o
A b

TNAUNUwY ~ ! ApunTES DEECONOMIA
Max O. Garza Valle

 RSIDAD AUTONOMA DE NUF"
[ £GI0 CIVIL” / PREPARATOP




INTRODUCCION
CAPITULO: I. EVOLUCION DEL PENSAMIENTO ECONOMICO

A. Finalidad

B. Primeros antecedentes hist6ricos

¢. Edad Media

D. EI Mercantilismo

E. Circunstancias gue propiciaron las teorfas
econdmicas del Siggo XVIII

¥. La Fisiocracia

G. Escuela Clasica

H. EI Socialismo Ut6pico

1. Socialismo Cientifico

CAPTITULO: IT. NATURALEZA DEL SISTEMA ECONOMICO

A. Campo de la economfa dentro de las ciencias
Sociales. Teoria EconOmica

B. Relacidn entre la economia y otras ciencias
Su método de investigacidn

C. Las necesidades

D. Clasificacidn de los bienes

E. La utilidad

F. Ta actividad econbmica

G. El principio de la escasez

H. Costos crecientes © rendimientos decrecien
tes

1. Produccién e intercambio

J. Nivel de vida

K. IDefinicibn de economia

CAPITULO III. LOS FACTORES DE LA PRODUCCION

A, Definicifn
B, Su clasificacifén
C. Caracteristicas de los fadtorés productivos
D. EL factor trabajo St e

. Determinantes de la ipen¢g d rpxabajc

2. Crecimiento demogrdfico-en M@kico

3. La poblacibn econbmicamente:

xico RSN S

E. Los recursos naturales
F. EI capital
G. Productividad de los
TEORIA DE LOS PRECIOS
A. Importancia en la economia
B. Los precios
¢. Tas teorias del valor
D: La demanda
E. La oferta
F. Punto de eguilibrio
G. Variaciones en la demanda y oferta
H. Elasticida e la demanda
1. Diferentes grados de elasticidad
J. Célculo de 1a elasticidad

K. Los 1ingresos totales
1. Elasticidad de 1a oferta

‘factores’ ek




CAPITULO V.

CAPITULO VI,

CAPITULO VII.

LAS UNIDADES DE PRODUCCION
A. Teorfa de la produccibn

B.

Empresas

1. La empresa privada
a) Clasificacifn de las empresas segfn

su forma de organizacibn
Formas de financiamiento
Acumulacifn de capital
Finalidad y funcionamiento
Andlisis de costos e ingresos de --
produccidn
Influencia de la demanda en los pla
nes del empresario
empresa pfiblica
Justificacibn de la actividad pfbli
ca
Comparacifn entre las empresas pri-
vadas y p@blicas
Ingresos del sector pGblico
Los gastos del sector pfiblico
El presupuesto
Las funciones generales del sector
pblico

INGRESO NACIONAL

A.
B.

Cs

G.

Las cuentas nacionales
La corriente circular producto ingreso en

un modelo simple

Métodos para calcular el. ingresec y el pro

ducto nacional

I, ME&todo del producto

2. Mé&todo del ingreso

3. Igualdad entre el ingreso y el produc-
to. nacional

Diferentes conceptos del ingreso nacional
1. ETI producto nacional bruto

2. El producto nacional neto

3. Bl ingresoc nacional

4. El ingresc personal

5. El ingreso personal disponible
Andlisis del producto nacional bruto en -
t&rminos reales y monetarios

Contribucidn de los sectores en la crea--
cibn del producto nacional interno

1. Actividades primarias

2. Actividades secundarias

3. Actividades terciarias

El gasto nacional

DINERO

A.
B.
C.
D.

Importancia del dinero

Antecedentes histbricos

Conposicidn actual del medio circulante
Funciones del dinero

1. Esenciales

2 Secundarias

P8gina

125
126
129

132
135
139
144
150

157
159

160
164
166
171
174

175

179

APENDICE DEL CAPITULO VIT.

Ejercicios
Ejercicios
Ejercicios
Apéndice A

Apéndice B

Ejercicios
Ejercicios
Ejercicios
Ejercicios

A.

B.

P&gina

teorfa cuantitativa del dinero

Ecuacion de cambio
Determinantes de la cantidad de dinero
Determinantes de la velocidad de circu
lacién del dinero
Determinantes de la cantidad de bienes
y servicios x
Sistema bancario y mecanismo monetario
1, Bancos centrales
2. Bancos comerciales y la creacibn de di
nero
3. Los instrumentos del Banco Central pa-
ra influfr sobre la cantidad de dinero
en circulacién
a) Variaci6bn en la reserva legal
b) La tasa de redescuento
c) Las operaciones de mercado abierto
Fenbmenos inflacionarios y deflacionarios
1. Inflacién
a) Efectos de la inflacibn a corto pla
zo
b) Efectos a largo plazo
c) Polfticas anti-inflacionistas
2. Deflaci6n

ESTRUCTURA DEL SISTEMA BANCARIO
MEXICANO

Composicifén del sistema bancario

1. La banca comercial

2. Los bancos de inversibn

Instrumentos de control del Banco de Méxi

co
1. La reserva legal obligatoria
2. La tasa de redescuento

Capitulo I
Capitulo IT
Capfitulo III
Capfitulo IV
Capitulo IV
Capfitulo IV
Capitulo V
Capitulo
Capitulo

215
217
221

221




NOTA DE PRESENTACION

Como una contribucibn a la Jjuventud estudiosa y un home
naje al autor, el Departamento de Publicaciones de la Escuela
Preparatoria No. 1 del Colegio Civil, presenta con satisfac-~
cibn esta nueva edicién de Apuntes de Economfa,de Max Garza -
Valle.

Garza Valle, forma parte de ese ejército anbnimo de pro
fesores; que diariamente entregan 1o mejor de su esfuerzo, en
la tarea de formar mejores profesionistas, mejores hombres y
mujeres al servicio de la comunidad.

Pero la entrega del Maestro, ha trascendido las cuatro
paredes del aula y toma la forma de un libro, que 1llega a to-

das partes donde existen ansias de saber. Ese es precisamente
el esfuerzo que las instituciones educativas deben propiciar
Y respaldar.

: Nuestra escuela est& atenfa a esa tarea y al auspiciar
esta nueva edicibn, exhorta a todo catedrdtico a difundir sus
conocimientos mediante la palabra escrita.

"ALERE FLAMMAM VERITATIS"
Monterrey, N.L., a 22 de Agosto de 1974
EL DIRECTOR

LIC. RAUL S. MONTOYA RETTA




PROLOGO

El objetivo de estos Apuntes es presentar un conjunto de temas
bésicos de Economfa, accesibles a los estudiantes que se inician en
8sta materia. Por lo tanto, se ha tratado de si{mplificar al méximo la

presentacion que ds los mismos se hace.

La existencia de sstos Apuntes corrige, en gran medida, el -

problema enfrentado en las preparatorias de la Universidad Autonoma

de Nuevo Leén ea los ultimos afios, de la carencia de un libro de
texto de economfa "ad hoc", para tmpartir nociones de economfa a

un nivel introductorio ofreciendo, por lo tanto, una base comun de -
preparacion a los astudiantes praparatorianos que ingresaran a las -

facultades de Comercio y Administracion, Economfa y Leyes.

En 1a preparacién de estos Apuntes, el profesor Max Garza -
Valle se ha servido de sus conocimientos como economiista y de su
experiencia como profasor de esta materia en la Preparatoria Nimero
Uno de la Universidad Auténoma.de Nuevo Ledn durante los tltimos

7 afos.




INTRODUCCION

Durante los aflos que he tenido a mi cargo la cétedra de Econo-~
mfa Polftica en la Escuela Preparatoria No: Uno de la U N L., he ob
servado que los programas sefialados por la Academia respectiva, para
desarrollar en un ano lectivo, abordan tdpicos de la Clencia Econdmica,
en una extensién, forma y sistema, que no son tratados por los textos
gufas en la forma que se requiere, pero han sido aceptados por la Aca

demia correspondiente con clertas Hmitaciones.

Considerando esta situacion concebf el proyecto de formular unos
apuntes elementales que subsanaran en parte el defacto sefalado. Con
el presente trabajo pretendo proporcionar a los estudiantes que se iniciar
en esta materla, un conjunto de temas accesibles y compatibles con el

programa de estudios que se les asigna; eliminando con ello, el examen

de temas dispersos, incomprensibles y desorganizados, que son motivo

de confusion para el estudiante.

El objetivo fundamental de estos apuntes, es el de lograr que los
astudiantes comprendan debidaments los principios esenciales de la Econg
mia Polftica; de tal menera que les sea f&cil sl entandimiento de los pro-
blemas que plantea dicha ciencia en cursos superiores. Se pretende en
suma, articular la ensefianza de esta materia; entre los grados Je prepara

toria y profesional.

Es evidente, que partiendo del supuesto que se indica, el esty
dlante se proveeré de la terminologfa indispensable y de un instrumental
analftico que contibuird a la obtencién de mejores y .més positivos resul-

tados en su aprendizaje.




En virtud de que el programa de estudio de Economfa Politica
gque se sigue en la-Preparatoria, por razoén misma del grado 2 gue -
se dastina, adolece de limitaciones, el presente anilisis se orienta
ra fundamentalmente @ proporcionar  conceptos de la ciencia, juicios
definitorios y planteamiento de problemas que no requieren mucha = =
acuciosidad en-el anilisis, por lo que el examen de los mismos no
serd exhaustivo. Por otra parte, el trabajo que me ocupa, gue es &l
cierta forma el fruto de mi escasa experiencia en la ensehanz3 dg —
esta disciplina, pecard de muchos defectos € inconsistencias, susce,
tibles de corregirse. Tal vez este trabajo no logre las prstensiones
que me alentaron para realizarlo, pero si coniribuya, siguiera en for
ma modesta, al esclarecimiento y comrecto planteamiento de los topi-

cos basicos gque ha de dominar el astudiante en un curso inmoduct

rio de economfa.

lic. Max O. Garza Valle.

CAPITULO: I

EVOLUCION DEL PENSAMIENTO ECONOMICO

A. Finalidades

La finalidad de este capitulo es dar a conocer la forma en
que tuvieron origen muchos de los conceptos y teorfas gue forman -
parte actualmente de la ciencia econdmica. Los fenémenos economi
cos dque se presentaron en cada una de las épocas histéricas fueron
motivo de una especial observacion por parte de aquéllos que busca
ban dar una explicacién a dichos fendmenos, tratando de encontrar -
su origen y los efectos que trafan consigo. Todas las personas que

en una v otra forma expresaron alguna idea sobre problemas economi

cos, se vieron fuertemente influenciadas por las condiciones socia—

les, culturales y politicas de su, época; as{ como por el grado de de

sarrollo alcanzado en su sistema ae grouucaidn; la magnitud de los
problemas relacionados con el trabajo, agricultura, salarios, etc. de
termind que las personas interesadas en el buen funcionamiento y pro
greso ‘de la sociedad, los analizaran, logrando con ello dar origen a
conceptos y teorfas que a través del tiempo evolucionan y explican -

cada vez en forma m&s correcta y aceptable los fenémenos econdomi-
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Dividiremos el estudio de la evolucién del pensamiento ecors
mico en las siguientes etapas que se consideran las mds reoresentati

vas.

B. Primeros antecedentes histéricos
L 3

Los primeros temas econdmicos de gque se tiene conocimiento
no fueton elaborados en forma cientifica, Los conocemos a través de
costumbres y leyes de la &poca o bien expresados en forma accidental

en obras diversas. Los temas que llevaban implfcitas ideas econdmi-

=

cas eran aquello8 que se referfan a la propiedad, al cultivo de la tie

ma, la réqlamentacién del trabajo y salarios, etc.

Las aportaciones econdémicas de la antigiiedad pretendfan ex-
p.licar la l:xayorfa de los fenomenos econdmicos de aquel tiempo; las -
cuestiones econdmicas estaban ligadas a la filosoffa, ética, religion
y. derecho; ya que en la antigiiedad muy a menudo el hombre estuvo -
o;den de un estado absoluto.

sometido al clero o al

Los griegos son 16s que ocupan un lugar preponderante en el

pensamiento economico antiguo, ya que describen los fendmenss ecc-
némicos a través de sus obras, bajo principios politicos y morales. -

Identtfican a la economia (oikos. casa y nomos, ley) como la adminis

tracién del hogar; y ese concepto es suficiente para sus analisis, asf

como para estudiar la naturaleza y las necesidades econdémicas, ya -
jue la sociedad tipica de aquel tiempo estaba formada por unidades

familiares que eran a la vez productoras y consumidoras,

Antes de Platén y Aristételes, "\vIenof,onte escribié varlos trata

dos acerca de la administracion de las haciendas y e! hogar. Ea uno
1

de sus ensayos titulado "Oeconomxcus'r/‘el_o_g_laﬁai_la”ag_ri-gu}rtgga, ala-

bando a la naturaleza como fuente de toda produccién v al irabajs a

gr'fcola como una ocupacién saludable. VE}'ELEan_degrio de la esclavi-

Et_x—d pero insistfa en que debia practicarse h‘umanamente. La rigusza.

la analiza con base en las necesidades y la define somo &t £Xceso -

_de bienes sobre las necesidades. En otro de sus ensayes tituladsy:
2/

“Procedimientos y medios para aumentar la riqueza®, expone sus ide

as sobre la division del trabajo, de la hacienda piblica vy dice que

los; precios: son determinados por la oferta y la demanda:

Platon| expone algunos temas econémicos en su libro "La Re

publica", en el que manifiesta su preocppacxén por desamrollar los =

_princlptos que deben regir una sociedad ideal., Defiende la existencia

_del estado colectivo frente al individual, diciendo 'que l3s ciiidades-es

tado surgen de las necesidades de cooperacidn que deben establecerse

s T
1/ Ferguson, John M. Historia de la Economia, p.14.
2/ Ibid, p.14.




entre los individuos para subsistir y satisfacer sus necesidades. Idea
liza la justicia como la organizagién armoniosa de las partes en un -
todo. Expone que las bases adecuadas de la organizacién soctial de
ben ser la divisién del trabajo y la especializacién en cada oficio.
Habla de la\\producctén \al referirse a que cada familia y ciudad-esta
do, deben de producir los bienes que necesitan y ademé&s un exceden
te. para intercambiar con el excedente de otras ciudades y as{ obte-

ner una mayor variedad de bienes en cada una de ellas. Clasifica la

poblacién en tres grupos y especifica cual es la actividad de cada-

@ eran todos los miembros de la sociedad que se de

uno;

dicaban a la creacién de los bienes que en la 80

ciedad se requerian,

@que se encargaban de la defenga.
)‘ébemantesi formada por hombres sabios que se encargaban de
) &

impartir justicia y conducir acertadamente a la so

ciedad.

Argiifa que no se debfa confiar en las masas que por lo gene

ral carecfan de educacidn.
(2

@ con sus ideas de justicia, no consideraba sana(la a
NS

vcumulacién“a‘e-c:pual y es aqu{ donde observamos la poca importan-

‘cla que se le concedfa por desconocer sus funciones.

19

| Aristoteles ,: discipulo de Platén, emplea un métoq_o sistemati

co basado en la observacidn.

Adn cuando no escribié ningun tratado
especifico sobre economfa, reunid en varias obras el conocimiénto ecy

noémico de su época. Cambia la interpretacidn de la palabra economia
y la usa para denominar las operaciones y reglamentos de la ciudad-
estado, llamando a la economia doméstica, ‘economia polftica. Al igual
que Jenofonte, considera la esclavitud como un fenémeno natural, ya

que toda soctedad debe estar formada por dirigentes y dirigidos. Con -

siderd la riqueza no como un fin en sf{ misma, sino como un medic -

para lograr una mejor vida. Dice que ‘es susceptible de adguirirse -

por dos formas:|la natural, mediante la explotacién de los TECUrsos
brindados por la naturaleza v la\_wm se adquiere median

te el intercambio y'el uso del dinero. ondena la segunda porque des

plerta el deseo de obtener:/ganancias mediante el comercio, gue enri

quece a uncs a expensas de otros. Es absurda esa idea actualmente
y se debe a que Aristdteles estaba influenciado por Ios principios mo

rales 'de su época.

Atribuye a los bienes la cualidad de utilidad y es por elio por

lo que son producidos y deseados en la sociedad v al ser iatercam-

biados juegan un papel muy importante, tanto el c®sto de produccién

del bien, como la utilidad Que éste presta. Con esras ideas observa -

Mmos que condede a los bienes un valor en uso, el que tienen en sf

mismos y un valor en cambio o st valor en el mercadc. Concede SN




i

{nero por sf mismo.| Al igual gue Platén, decfa que la poblacién debfa

importancia al dinero gomo medio de intercambio ya que es una forma

de valorar los bienes, ademas de contar con otras funciones secunda

rias como la de conservacion del valor y servir como patrén de pagos
futuros. A estas ideas tan acertadas se contrapone la referente a la
remuneracion de los préstamos ya que, \seqin &1, no debia existirla-

tasa de interés porque pensaba que el dinero.no debfa generar mds di

estar en proporcion a la lextensidn territorial y debia practicarse una

_c\iv;slén de ocupaciones. Respecto a la propiedad se contrapone a Pla

téni al pugnar por la _grqpiec@d individual.

Formula principios generales que debian de guiar al individuo
en el mercado en sus transacciones diarias, llamandolos prmcipiqs de
justicia conmutativa; pero como el todo es superior a las partes. los
individuos quedaban' ligados| colectivamente al principio de la justicia <
distributiva, el cual se refiere a las recompensas materiales que opti_e_
ne el individuo al participar, median;e sus servicios (trabajo), en la so
ciedad. Esa recompensa estaba de acuerdo con la contribucion de las

personas en la sociedad o de acuerdo con la clase social a que perte

_necian.

€. Edad Media

Europe Occidental en la época medieval estuvo influenciada =

por el cristianismo. Prevalecia la ética cristiana gue infivia

que toda reiacion humana se dirigiese hacia la sbten: Je la

cion del alma. Los escolasticos no corncedieron impGrtancia A
cuestiones econdmicas ya que, de acuerdo con sus patrenss

sos, consideraban la vida terrenal como una preparacidn oara la sa8:va
cion del alma y como la economia solo abarcaba un aspects jé la
ducta humana, debia juzgarse de acuerdoc a las normas morales:
comercio, la industria, las ventas, los aréstamos.etc., tenfangu

juzgados por el patrén moral de la iglesia ._por lo'que se consizeraze

a la econumfa :como una parte <e la ética.

Por otra parte, 13 baja Edad Media, se caracreriza por uza -
creciente y pcderosa clase de mercaderes que contribuye a ia credeiin
de las Acomunas citadirla.s,' que ‘eran ocrganizaciones de comerciantes
_artesanos que.pretendian protegerse- de la nobleza del iugap. Existian
una serie de ordenanzas y reglamentos en cada ciudaa que osrohibian
el trafico .comercial ciertcs dias ae la semana en otras ciucades. £3
tas organizaciones elaocrargn acuardcs sobre precios y  salarics (2a=
_11er.tes a elevar.los  srecics de 155 articules ‘maptiacturadcs denzr? ges
su Arespe:‘.i'/av ciudad. [Las cjucades ccmenzaron a explotar las dreas
rurales estableciendo contratcs oara acguirir los producros agricdias -
3 orecios mas ocajos de los gue prerendian cobrar los campesinos, al

7ender cirectamente sus Droguctos,




clo del comercio y la industria. Fueron los escoldsticos los que ex

' Teologfa aleanza su méxima expresién con las obras de - pusieron variadas ideas con relacién al interés y usaban la palabra -

Santo Tomds de Aquino, cuya obra m&s sobresaliente fue la Summa Teo *usura" para denominarlo, y para ellos no significaba dicha palabra un

logica, ‘en dande gomparte-con-Aristételes: la idea de la heopiedad pri ~ interés excesivo como en nuestros dias, ni siquiera la recompensa del

vada, pero insiste en que su uso debe ser comin hasta cierto punto

préstamo, sino todas las violaciones al precio fjusto. ':‘Més tarde se-

y establece las bases para la existencia de un px:ecio fusto;: $abLY.~ convencen de que el capital debfa recibir una compensacién ya que co

gun ‘Santo Tomds, debe estar determinado por las condiciones de ofer rrfa el riesgo de que no se recuperase el PréStAmD.

ta'y demanda prevalecientes en el mercado.

D. El Mercantilismo
En la Edad MEmlia los precios se establecfan de acuerdo con

la costumbre, la mayorfa de los bienes se producfan y consumfan en Como ya quedb establecido al iniciarse este capftulo, las -
el hogar y el intercambto y las ganancias generadas por el segundo - condiciones sociales y econémicas de cada periodo histérico influyen
se consideraban ‘ilegales. . Se elabora una teorfa del precio justo: en para que se elaboren teorfas o doctrinas cor; el tintde resolvere inter
1a que intervenfan tanto el Wn, coms l‘..;ls/ pretar problemas especfficos de la &poca. Por lo tanto para analizar

,‘w las cosas tenfan valor porque los. hombres las= las teorfas mercantilistas, es necesario describir el sistema de produc
necesitaban para satisfacer necesidades, pero la cantidad de satisfac €16n que por varios siglos existid en Europa y se conoce con el nom-
tores era limitada por lo que el precio se establecfa a través de la in

Sy S

bre de sistema feudal.
=ty Sler ek
teraccion de la oferta y la demanda. Asf como el valor de los -bie—

nes estaba en funcién de la utilidad que proporcionaban, los salarios

La mayor parte de la poblacidn residfa en el campo, gue se
de los trabajadores estaban en funcidn del nivel de subsistencia, o = encontraba dividido en feudos o sefiorfos gobermnados por un sefor fau
SsHaducliaie les“permitfal continuar vivignd:; dal, 'Se trataba de sistemas autosuficientes en los que prevalecia la

explotacién agricola, donde la mayor parte del trabajo lo desempefaban

A =

Se empieza a conceder importancia al tra - ——
p r impo rabajo como justifica z,lo.-. slervos.| Cada feudo contribufa con diversos tributos, que consti

cion de los beneficios que permite obtener, as{ como también, al ini =

Ny




tufan los ingresos de los reyes.

La produccion estaba organizada con base en gremios de arte
sanos y comerclantes que vigilaban el comercio exterior en las ciuda
des hasta llegar a formar casi un monopolic., Con los aumentos de la
poblacién y extensién de las ciudades se van creando gremios para -
cada oficio en particular, que inmediatamente proceden a promulgarr_g
glamentos sobre el trabajo, los precios, etc.; y son los representan-

tes de los gremios los que ocupan los puestos mds importantes en la

ciudadi Predominaba lo que se llama un tipo de economfa localista:

ya que estaban protegidos del exterior por medio de aranceles y fuer

tes barreras aduaneras.

Poco mds tarde se observan las desventajas de este sistema

¥ aparece el nacionalismo, polftica tendiente a unificar los seforfos

y formar un estado nacional ya que el crecimiento de la aqricl.;ltura -

y manufactura necesitaban de un campo de accién mas grande.

El mercantilismo es un conjunto de ideas econbémicas y pog;
e et e s et o=

ticas puestas en prictica por los comerciantes y gobernantegs de los
—— e ———

principales pafses de Europa Occidental durante los Siglos XVII y -

XVIII. Esta polftica estd ligada a la nacionalista, y mediante la pri

mera se trata de hacer mds fuerte y poderoso el estado nacional. Se

trataba de formar un estado independiente, autdrquico, y el m'ercant_i.
lismo representaba todos los medios tendientes a lograr dicho obieti-

vo.

Los primeros estados' nacionales fueron Espana, Portugal, Ho

landa, Inglaterra y Francia, gobemados por monarquias absolutas.

Estos estados no se concretaron a ampliar sus posesiones -
en Europa, sino que se lanzaron al descubrimiento del nuevo mundo,
en busca de nuevas fuentes de explotacién, (metales preciosos y ma
terlas primas) que trafan consigo un incrementc considerable en el co
mercio. Los paises europeos se hallaban en condiciones de llevar a

cabo esa expansidn geografica, comercial, gracias a los adelantos -

cientificos en la navegacién.
Los mercantilistas, en un principio, concedieron gran . impor
tancia a los metales: preciosos, por lo que los paises procedieron a

1a acumulacién de riqueza, representada por aquellos.

Aparece asf el término Balanza Comercial, (que es la parte

de la balanza de pagos de un pais en que se anotan las importacio
— == it k. =

nes y exportaciones de bienes) y los que lo defienden recipen el -
o ——ee e et
nombre de metalistas., Cada pafs trata de vender a otro lo mds posible

¥ comprarle solamente lo mds necesario para lograr un saldo a su fa




vor, el cual se pagaba en oro. Por ello el término mercantilista se
deriva de la interpretacién que se le daba en esa época al intercam-
bic de mercancias. ‘Se desarrollan programas de fomento a las indus.
trias locales que producen bienes de ~e;t:port.acic’m . asi como también -
se disminuyen los impuestos que la gravan;, se subsidia la navegacién
s 1a construccién de flatas con el fin de producir Y exportar una ma-
yor cantidad de bienes,  Pierde importancia la actividad agricola por

considerarse menos productiva y toda se le concede al comercio, con

siderado anteriormente como una actividad denigrante.

Entre los mercantilistas se encuentran todos los monarcas de
Europa, pero entre los mds destacados se encuentran Colbert en Fran

cla, ministro de Luis XIV; Tomds Mun, en Inglaterra director de la

Compafiia de las Indias Orientales y otros escritores como Maquiavgj

lo, Bodino, etc.

Sintesis del pensamiento econdmico hasta el Siglo XVIII.- En
la antigiiedad, el precario conocimiento de los fenémenos econdmicos
determina un lento e incipiente desarrollo de las doctrinas econdmi-
cas. No se formulan teorfas acerca del consumo aunque se menciona
su importancia, Acerca de la produccién; la atencién descansa sobre
los factores productivos, trabajo y recursos naturales, No se conce

dfa ‘importancia al capital porque atn no se reconocfan sus funciones

nl se consideraba independiente de la riqueza. Otro tema gue también

'se descuido fue el del intercambio, porque se consideraba como una Q

cupacion despreciable.

En la Edad Media, al aparecer la economfa monetaria se trata
de elaborar ya una teorfa acerca de las funciones del dinero. No pasd
desapercibida la distincidn entre el valor en uso y el valor en cambio
y la forma en que influye el dinero para facilitar su calculo. Debido

a que el terrateniente contrataba la produccién y era éste quien posefa

la tierra e instrumentos de produccién para la explotacidr agricola, asfco
mo la ausencia de la ciase asalariada, no se le prestd importancia a la

elaboracion de una teoria de la distribucién. ILa atencidn se concen-

tra en temas relativamente estrechos. Toma mucha imporzancia el and

lisis del cambio y se descuida el de la produccién. Adquieren impor

stancia los problemas que se abordan al tratar de determinar el precio |

justo y el de la percepcién de intereses:

¥a para terminar la época mediceval, con la aparicién de la

industria y el desarrollo del comercio que trajeron consigo: mayor pode
L i 3K

tio para los monarcas, los temas econdémicos que adquirieron importan

cia fueron el dinero y la Vhagxerlda puablica.

Tanto /los autores de la antigiiedad. como los de la Edad Me




dia, contribuyeron escasamente al pensamiento econdmico y puedeq
contrastar con las' contribuciones hechas por los mercantilistas. El
tipo de: ideas gue entcnces predomind estaba desligado de la Exlosg
ffa, asi como de la ética; lz economfa pasa a formar parte de la cul
tura de un gran numero de gobernantes y estadistas que la enfccan
hacia el enriquecimiento nacional. Es en este periodo cuando se u
sa mas frecuentemente el término Economia Politica, 7(que aparece =

en 1615 gracias a Antonio de Montchséstien) que entonces si'gnificg

ba la forma mediante la cual un pais s2 hac".’a_ rico a medida que

crecia su extension territorial y sus existencias en oro. Se da una

gran importancia a los temas de produccién asi' como al cambio y al

uso del dinero.

E. Circunstancias que propiciaron las teorias econdémicas del Sigic
XVIIT

En el Siglo XVIII se operan cambios de mucha imgortancias

para 1a economia, pues los estados nacionales y el crecimiento del

capitalismo alcanzaron grandes progresos en la ciencia y en el pen

samiento.

Aparece lo gue se conocio con el nombre de la “Ezad de la
Raz3a" en la cual se lograron grandes avances en el desarrollc cien

tifico y el pensamiento se enfoca al andlisis de las leyes naturale

‘nombre de "filésofos" todos aquellos pensadores gue aceptan la idea
de que el hombre, con el uso de la razén, puede ampliar indefiniga~

mente su radio de actividades, utilizando el método de observacion -

:
Ique contribuye a la blisqueda de la verdad., Se reconoce la :inusilicad

de las monarqufas que en nada favcrecian ‘al desarrolloc y préctica de
la razén, v si contribufan a la ruina <e Europa. Se habfa descuidaco
e; desarrollo de la agricultura y la manrenian.estancada cor el esta-
blecimiento de una gama de impuestos gue impecian su adesarzolls. T3
do ello conrtribuye a que recopre su impcriancia la expiotacidn agrfcg
la y se desarrollen teorfas benéficas a su desenvoivimientc. Es asi

comc aparece la fisiocracia.

F. L3 Fisiocracia

Las teorias fisiocrdticas tuvieron su origen en Tranc.a va gue

es en este pafs donde se presentd con mayor intensidad ei ;rcbie}na

_de un sistema agricola frenaco por excesivos y variadcs imouesiss. -

Esto dio origen a la elaboracidn de ensayos y. =siudios Jue 2srabie—
o k - =

L_cen sus bases.

Entre las ideas mas sooresalientes Je estas coctnnas se en

Cuentran:  que la agricultura era la dnica actividad capaz de crear -n

en que se fundan las acciones del hombre. En esta época reciben el




excedente neto de produccion; que es la naturaleza y nc el trabajo,
la que proporciona el producto, incluyendo la explotacidn pesquera ¥y
de minerales. Considerabanse poco productivas las ociupaciones no

agricolas, como las de los fabricantes, comerciantes, y las de log

funcionarios publicos.

Que la actividad agricola debfa ser gravada con un impuesto
tinico sobre el excedente neto o utilidades, después de haber deduct
do los siguientes gastos: los salarios de trabajadores, el interés al
capital, y los beneficios sobre la inversidn.
Que no depfa el Estazc

dose en uso la frase: “dejar hacer, dejar pasar'.

Entre las principales figuras de esta escuela encontramos a
Quesnay, que fue el fundador y principal representante de la misma

¥ zuya contribucién mds importante fue la "Tabla Econdmica', donde

‘»La doctrina fisiocrdtica constituye una reaccién natural con
tra el mercantilismo. Considera que es parcial al interesarse sdlo
por el oro y la plata, el florecimiento de la industria y el comercio
y porque pide la intervencién del Estado en todas las esferas de la
economfa. La fisiocracia pide lo contrario. Desea el fomento dela
agricultura y rehusa toda intervencién del gobierno en la vida econé~
:Euca. Se coloca en el extremo opuesto al del mercantilismo, mani-
festdndose en ella la oposicién secular entre la ciudad y el campo.
' El mercantilismo. representa los intereses de la ciudad y la fisiocra

cia los del campo. y para combatir su doctrina tiene qu> desarrollar
-

un adelanto en la ciencia econémica pues se ve obligada a profundi

ejercer ninguna intervencién, poniéifl zar m&s hondamente en los fenémenos econémicos.

A fines del Siglo XVIII empieza a decaer la fislocracia con el
influjé ‘que sobre las ideas econdémicas, produce la publicacién de "Ia
Riqueza de las Naciones" de Adam Smith, en 1776. Se puede afirmar

que la fisiocracia tuvo importancia en Frangia, pero en otros pafses

intenta hacer de la ‘economfa una ciencia exacta, tratando de explicarw como Austria y Suecia, estas doctrinas fracasaron. 81 acaso no tuvo

cémo la riqueza con origen en la explcotacién agricola, se mueve en-

tre las diferentes clases de la sociedad. Sucesores de Quegnay fuel

ron: Victor de Nhiirabeau, Mercier de la Riviere, Dupont de Nemours:

€xito en la préctica, s{ se reconoce la influencia que tuvo sobre el -
desarrollo de la ciencia econdémica, poniendo en préctica ideas sobre

1a libertad de comercio que Asestan un duro golpe a las doctrinas mer

Le Trosne, etc.

cantilistas.




G. Escuela Clisica

Con el nombre de Escuela Clisica se conoce en economfa al

la direccién que comenzando con Adam Smith, convirtié en una cien-
cia independiente la teorfa de la Economfa Politica, ya desanan;ia -
Sn.rasgos generales por los fisiScratas. Su denominacién se Justiff
ca por el profundo estudio de la materia tratada, as{ como por lo hg
mogéneo de sus puntos de vista. Su florecimiento coincide con la a
paricion de la obra de Adam Smith "La Riqueza de las Naciones" en
1776 y se extiende hasta mediados del Siglo XIX, tratando de investi

gar las leyes naturales que dominan la vida econdmica.

_Predica 'la libre concurrencia, que conduce a la divisién del
trabajo en bien de la sociedad. El centro de sus doctrinas lo ocupan
los costos de produccién que dominan lo mismo el valor de cambio -

que el precio, mientras estén influfdos por la libre competencia.

Elabora una teorfa de la distribucidn en la que establece que

son el trabajo y el capital los m&s importantes gastos en la produc-

cién.

Desde Malthus y Ricardo se agrega a lo citado la teorfa de

la renta de la tierra, as{ como la teorfa de la poblacidén. Comenzada

por Smith, Ricardo desarrolld la teorfa del dinerp y éste junto con
Mill, la teorfa del comercio internacional, con lo que aparecid la -
estructura doctrinal.cldsica como una exposicién de las fendémenos

——

econémicos bien razonada y con profundidad en toaos los aspectos.
_;c'x"esta razdn estuvo vigente mucho tiempo como explicacién com-
pleta de la vida econdémica y cuando se tratan de derrumbar sus -
principios, cuesta un gran trabajo sustituirla por un sistema digno
que la reemplace. Muchos de sus principios constituyen ain los pi
lares de nuestra ciencia aungue con frecuencia son presentados de

diferente manera.

 Adam Smith, Xiuatre figura del pensamiento econdmico, ae o

rigen escocés, publica en 1776 su obra "La Riqueza de las Nacto—
.nes", que tiene un gran éxito y es muy citada en nuestros dfas. En
eosta obra el autor expone el fruto de muchos afios de observacién,
investigacion y estudios. sobre asuntos que le preocupaban y trata de
darles explicacién. Obtuvo sus teorfas utilizando el método deducti
VO ya que lag condiciones de su época no ofrecfan otro medic més

eficaz para la invastigacidn.

Tiene contribuciones muy importantes a la teorfa econdmica
entre las que se destacan: la division y organizacién del trabajo, asf.

como las ventajas de las mismas; el intercambio de productos gracras
Aot et gl : g
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Al referirse al Estado, justifica el pago de impuestos al mis

mo; y& que se encarga de proteger a la sociedad y ejerce er
a la divisién del trabajo y al uso del dinero. Como se interesa enel - - st BORer pam
' que se respeten los derechos ciudadanos. As{ también, establece -
dinero elabora teorfas del valor, en las que establece que una cosa es 25Aea

: normas. muy comrectas acerca de la forma en e debfan cobrarse,
intercambiada por otra en proporcidn: al trabajo que costé produciria o 3= = =

por la cantidad de trabajo que podia comprar. Expone también sus ide
Es el representante del liberalismo econémico y lucha por la
as respecto al valor en uso y valor en cambio de los bienes. En re 3 S =

] g ausuncia de restricciones del gobiemo, en la actividad econdémica,
lacién’ con estas teorfas del valor, ‘hra_bla del precio natural y el precio

-~

del mercado, siendo el primero aquel que cubre los costos de produc

g Reconoce al consumidor como: una figura esencial dentro de la
cton y el segundo el que se determina en el mercado de acuerdo con

« 8ocledad econémica; va que.es él a quien debe satisfacerse conla -
las leyes de oferta y demanda. N
creacién de bienes. Defiende la actividad individual y dice que ésta
4 favorece al bienestar social,, porque un individuo al satisfacer su ego
Al referirse a la distribucién dice que ‘en la sociedad existen -
fsmo, contribuye con ello al bienestar de toda Ia sociedaa.,
. tres clases de individuos que reciben ingresos: los obreros reciben sa
larios, los terratenientes‘ reciben renta Yy los capitalistas, beneficios - ¥
> Da diferente valor al trabajo que se destina a la creacién de
O ganancias. Cuando habla del capital, hace ver SU importancia junto
bienes ‘en relacidn con el que se dedica a la creacién de servicios,
con 13 del empresaric dentro de la produccion.. Utiliza la palabra " stock!
it
considerando productivo al primero e improductivo al segundo, por ia
para; denominar 1a acumulacidén del capital y dice que es de dos clases:

razén de que los servicios se consumen en el mismo momento en que |
el destinado al consumo inmediato: stock de bienes y el destinado a ge

s@ producen, mientras que la produccién de los bienes requiere un |

nerar Ingresos, que lo denomina: stock de capital.

largo tiempo Y su consumo es posterior.

Ofrece buenas ideas acerca de la nobleza de la tierra (por lo

Davld Ricardo, de origen Inglés,—nace en 1772. Desde muy
que repetidas veces se le considera un fisidcrata) y lo lucrativo de la

loven trabajo en ‘la bolsa de valores de.Londres.! No tuve especia.

agricultura que coloca en primer™ lugar en orden de productividad y des

ducacién pero se vio fuertemente interesado por la obra de Adam Smirn
pués se'encuentran la manufactira v el comercio,




En contraposicidén a éste, no tenfa estilo claro y desenvuelto para ex
poner sus teorfas, por el contrario, lo hacfa en forma abstracta. Lle
gb a convertirse en 1817 ‘en importante figura por sus andlisis en la
clencia econdmica al publicar su libro “Principlos de Economfa Politica
vy Tributacién™. Esta obra tuvo gran aceptacién y ain en nuestros dfag

es muy lefda y discutida.

Sobre la renta de la tierra, Ricardo elabora una teorfa mejot‘
astructurada y da mucha importancia al hacho de que son el precio-
de un bien y sus costos de produccién los que determinan dicha ren
ta. | En contraposicién a Smith, no concede importancia suprema a la
agricultura, sino a la mdum:m. Da importancia preferentemente a la
distribucién de los ingresos ;(d.xoe que los salarios se fijan por el‘r‘nzﬁ

mero de asalariados y la oferta de trabajo que también estd regida =

por la pobhcién.? Los salarios, decfa que estaban situados al nivel

de subsistencia y permitfan que el grupo gocial se alimentara 'y pers

petuase. Afirmaba gque un alza en los salarios trafa consigo un nivel

de vida mayor que el de subsistencia, lo que influfa para que aumel

tase la poblacion.

Con relacién al trabajo habla también de las ganancias y d
ce que éstas se determinan de la siguiente manera: los patrones se:

encargan de pagar salarios 3 los obreros, y ésta es su carga prin

pal; si los salarlos son mds altos. la carga para el patron serfa mas

fuerte y disminuirfan sus ganancias.  Consideraba las ganancias como

un residuo de los salarios. Su teorfa tiene mucha relacion con lade

.Malthus que serd analizada posteriormente, y que considera a la pobia

¢ién como un determinante- de los salarios, ya que al haber mayor po
blacién habrfa mayor oferta de trabajo y los salarios tenderfan a dism:

\nufr,

Junto con Malthus y otros pensadores de esa época, elabora
el “Principio de rendimientos decrecientes” como fruto de sus investi
gaciones sobre la renta y aclarando que no sélo se aplica a la tierra
sino a cualquier otro factor de produccién. Declara que no es el grin
cipal problema de la economfa el andlisis de la riqueza de las nacio

nes, va que deben tener mayor importancia las leyes de la distribu-

cibn; por ser éstas las que nos explican la proporcién en que se dis

tribuye.la riqueza entre el trabajo, la.tierra.y el capital correspon--

diente a las tres clases sociales de la época: terratenientes, asalana

dos y capitalistas.

‘Iohn Stwart Mill. | Es considerado como la mds brillante oer
sonalidad de la escuela cldsica, no obstante que su contribucion ma-

yormente s una sistematizacion de las ideas ya expuestas por Adam

Smith y David Ricardo. Es gran defensor de las teorfas Utilitarisrtas

ioenp——
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ngnende las ideas socialistas ¥ se inclina a considerar al comunismo
ideas aue tuvieron origen y fueron introducidas por Jeremfas Bentham. = TR

', Estas teorfas dicen que el ‘hombre se encuentra gobemado por el pla
cer y el dolor y tanto Bentham comoc Stwart Mill estuvieron de acuer
do en que el bien que los hombres debfan buscar radicaba en propor
clonarse el placer y evitir ¢l dolor. Sostienen también que no exis
te rivalidad entre el interds personal y el inters del Estado; ya que
el primero siempre estaba dispuesto a regirlse por el principio de “El
mayor bien para el mayor nimero". El utilitarismo fue un intento de
medir el grado da satisfaccién que experimenta una persona mediante
el consumo de bienes y servicios. Ello, a su vez servia para com-
parar los diferentes grados de satisfaccidn proporcionada por distin—

tos bienes.

Tiene ideas muy claras acerca de la produccién y la distribu
cién.: La primera'decfa que estaba determinada por los recurso‘s y el
estado de la técnica y la sequnda estaba sufeta a la voluntad del -
hombre y podfa cambiarla. Pugnaba porque en la sociedad se practi
case un més alto grado de igualitarigsmo Y que con tal fin, fuera me-

jor distribufda la produccién y la riqueza.

Fue un gran reformador ya que reorganizé las ideas econdmi-
cas con el fin de ampliarlas y reconstrufr la vida social y econdmica

de Gran Bretafia. Fue el economista clésico que por primera vez de-

como un sistema econémico preferible al que entonces operaba. Le -

da mucha importancia al papel que desempefa el empresario dentro -

.de la sociedad. |

Entre las_.l_deag més originales de Stwart Mill se encuentran
las que se refieren a ia aplicacién de la teorfa cuantitativa del dine _'
.ro, 1a naturaleza y principtos de la especulacién, y contribuye al de
i‘;sarrouo de las teorfas sobre el comercio intemacional diciendo que - :

jj{ste descansa en la oferta y la demanda. Tiene una muy clara idea

acerca de que el precio o valor de los bienes tiende a oscilar cerca
del punto de equilibrio en que son iguales las cantidades ofrecidas -

Y demandadas.

'1 Thomas Robert Malthus.| Contribuye al pensamiento econdmi
Co con su !"Teorfa de la pcblacién'. Observd que ésta crecfa a . rit-
mos ‘cada vez mayores y pensd que iba a llegar un momento en que
los recursos y el nivel de produccién no iban a ser suficientes para
que una poblacién tan grande pudiese subsistir. = Como tamnien con~

tribuy$ a la creactén del principio de los rendimientos decrecientes,

lo usaba como argumento para fortificar su teorfa. Comparaba el rit-

-Mo de crecimiento de la poblacién con una progresidn geométrica y al

Crecimiento .= la produccidn de alimentos con una progresidn aritms-
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tica. |En su teorfa dice que los salarios son determinantes de la po

blaqiénren el sentido de que mientras éstos sean mas altos, habra -
mayores incentivos para que la poblacién se incremente ya que exis
ten buenas condiciones de vida y viceversa. Es interesants la forma
en que expone sus ideas acerca de las medidas con las yue se frena
el crecimiento demogrdfico, entre las que se encuentran: las positivas
(epidemias. guerras, etc.) y las preventivas, reguladoras de la‘natali

dad,

Sus teorfas fueron juzgadas ccmo pesimistas pero seé recong
ce que estaba influenciado por el perfodo en que realizaba sus inves
tigaciones y no considerd los/progresos del desarrollo técnico y cien

tifico que aumentan considerablemente la productividad.

El auge de la Escuela Cldsica coincidié con el fabuloso ay
mento de la produccién ¥ del intercambio intemacional de bienes a
consecuencia del maquinismo de la revolucién industrial, ‘pero tres he
chos motivaron su crisis. El primero fue la limitacién deldrea geo-
gréafica (Inglaterra y Francia), ‘en la ‘que incluso existian ciertas dis)
crepancias y donde intenté deducir leyes mediante la cbservacidén dé
los fendmenos econdmicos, obtentendo sélo conclusiones: de diffcil 3

plicacion. El segundo fue la situacién de inferioridad en que, en ia

competencia mundial, se sentfan los paises jévenes, sobre toda Aie-

mania y Estados Unidos. El tercero se refiere & que no se cumplian
sus teorfas acerca de que el interés particular conducia a un mejora
miento de toda la sociedad, porque se fue aceptando la idea, sobre
todo en la clase media y de intelectuales, dé que la iniciativa priva
da nunca iba a mejorar las condiciones de los humildes y particular-

mente de los trabajadores.

H. El Socialismo Utépico

Como consecuencia de las fallas en la Escuela Clasica,
tos autores de Inglaterra y Francia en el Siglo XiX, irente a ios
se encuentran: Saint-Simon, Charles Fourler, Luis Blanc de Francia v |
Robert Owen de Inglaterra, intentaron dar un nuevo ‘enfoque a las 1Gea:

econémicas.

Todos ellos comparten la idea de que el hombre es fundamsn

talmente bueno y que atesora en su naturaleza elementcs de sociabil:

dad y cooperacion. Se limitan por lo tanto a delinear una imagen &

un mundo perfecto, sin determinar con precision los procedimienics -
que habrian de materializarlo en la practica. Sélo Owen traté de lig
varlas a la practica estableciendo cooperativas en Eurcpa v en am:t.

ca,
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Las ideas generales de los socialistas utdpicos giran alrede
dor de un sistema econdmico organizado con base en un conjunto de

_Pequefias comunidades que, dentro de un sistema comparable al de -

las modernas cooperativas, produce lo necesario para satisfacer las

necesidades de la colectividad.

Proponen se elimine la propiedad privada de los medios de
produccién, pasando a ser propiedad comin. Que no exista la divi-
si6n de clases ni riqueza ni probreza. Que se reduzca. la jormada -

de trabajo, al tiempo neceszario que permita cubrir la demanda de la

comunidad, ya que no se persiguen fines de lucro; pero el trabajo de

be ser obligatoric para la gente sana Yy joven, asi como la educacién
Abogan también porque los consumidores sean regidos por un grupc se
leccionado de la' sociedad, que permita libertad de religién e igual-

dad entre los individuos de uno y otro sexo.

Pcdemos observar que estos pensadores se preocupan por -

los problemas econémico-sociales y que sostienen una fuerte critica

a los defectos del capitalismo industrial.

—

I. Socialismo Cientfiicc

E! principal representante del socialismo cientifico

de su destruccién inevitable debido a la forma en que opera.

Marx, que a través de su libro “El Capital", publicado en 1867, yal

cual contribuyd ‘enormemente su amigo Friederich Engels, desagolla -

una critica muy bien elaborada de las doctrinas capitalistas de su épo

ca.

Uno de los pilares fundamentales de la teorfa de Karl Marx,
es la' Dialéctica Materialista del filésofo aleman George Wilhelm - -
Hegel. El método dYaléctico nos dice que cada idea engendra y lleva
f:onstgo los gérmenes de su propia negacién. En la bisqueda de la
verdad surgen teorfas que envuelven un argumento (tesis) que no tarda
€0 encontrar controversias o contradicciones (anti-tesis) que dan lugar
al surgimiento de una nueva tesis, que termina con el conflicto entre
1as dos primeras.

A su vez, la nueva sfnteste se convierte en tesis

y el ciclo se repite sin cesar.

Esta teorfa es aplicada a la interpretacién de la historia y <o
bra ésta un cardcter dindmico.  No puéeden considerarse las diferentes
etapas de la historla como situaciones estéticas e inméviles, Cada-
una es el resultado de todas las antéeriores. Esta interdependencia -
€xiste también en el campo de los fenémenos econdmico-sociales y el
capitalismo, sometido a las mismas leyes, lleva consigo los gérmenes

Dentro

del capitalismo la produccién tiene un cardcter social, pero la distri-

e




‘-M um \

HI\ ”N

il
i

[

il

__igual que las cldsicas, .de los términos valor en uso y'valor en cam=

L bio, adjudicando al primero un valor cualitativo o subjetivo que varfa

con las ganancias excesivas del producto y que representan la plusva

sario.

bucién del producto se rige de acuerdo con las instituciones de propie
dad privada establecida, separando cada vez mds a los productores de
la clase trabajadora, originando con ello una lucha de clases gue se-

gin Marx, va a dar fin al sistema capitalista.

La teorfa del valor-trabajo de Marx, trata de explicar la ma-

nera en que la clase poseedora de los medios) de produccién se benei_i

En su teorfa hace alusidn al

~
\

Gia a expensas de la clase desposeida.

y

|
de persona en persona y que es el que los guia en el consumo. Al -

segundo le confiere un valor cuantitativo, cuaiidad guz 2 oernite es-
n 25| cam3diado wor oTIos, ep.= 1l merca

do. El valor /de un bien por lo tanto, ‘debe establecerse er fincién -

del trabajo socialmente necesario que costd producirlo, sin aumentarlo

lfa, que es la diferencia que existe entre el valor del trabajo efectua

deo por el obrero y la remuneracion que éste recibe.! Se consideré el
trabajc como una mercancia sujeta a un precio determinado por las ne
cesidades de subsisteacia del iadividuo, si el obrero se mantiene vive
con una cantidad de bienes que tuviesen =1 valor de cinco horas de -
42 ese numerd

trabajo, ello determicaba su salario ¥ si ‘rabajase mas

de ‘horas;, el producto en ellas obtenido-iba 3 parar a manos del empre

'Dice Marx que la concentracién dz capitales es posible debi
do a la plusvalig, ya que si un empresario concentra grandes cantida
ges, esta en condiciones de ampliar sus instalaciones, perfeccionar
sus métodos y producir un mayor volumen de mercancias con mencres
costos. (Al ir adquiriendo mds capital, puede entablar una lucha con
ptoductores débiles; los cuales incurren inevitablemente en quiebras v

asi tienz la oportunidad de contar con un mercado mas amplio.

Las predicciones de Marx estdn fundadas en un sistema capi
talista distinto al que existe actualmente ya cue las condiciones de la
clase trabajadora han evolucionado, tanto a través de los sindicatos y
bolsas de trabajo, que ha llegado @ constituirse una clase media gue
cuenta con un nivel de vida aceptable, por lo cual no parece que s€

hayan cumplido.
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CAPITULO: O

NATURALEZA DEL SISTEMA ECONOMICO

A. Campo de la economfa dentro de las ciencias sociales. Teorfa Econd
mica

Ia Economfa dentro del grupo de las ciencias sociaies ueme
como fundamento un aspecto del comportamiento del hombre dentro del
grupo social. No todas las actividades del individuo dentro de la so
cledad son de interés para la Bt;onomfa, sino que mo todas y ca-.
da una de las ciencias sociales limita su campo de estudio a un ds
terminado asgpecto de la conducta humana. Marshall en su libro Prin
cipios de Economfa dloe "Ia Economfa Palitica o Economfa es el es
tudlo de las actividades del hombre en los actos.corrientss de la vi-
da; examina aquella parte de la accidn individual y social que esti-

mis {ntimamente relacionada con la consecusion y uso de los requisi
1

tos materiales del bienestar". Estas condiciones constituyen la mésxt

ma satisfaccién que el individuo puede lograr a través del consumo de

bienes y servicios.

El estudic que la Economfa emprende es abstracto debido e

1; Marshall . Alfred. Principios de Economfa, 8a. ed. p.3.
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cisamente a que la conducta humana es comgplicada y en ella no exig
ten condiciones estables que sirvan como base para el andlisis, sing
por el contrario se desarrolla en un marco donde constantemente estd
en evolucidn las preferencias, gustos e ideas del individuo, motivans
do que el estudio de los hechos econdmicos sea complejo, ya que ep
tre ellos estédn inclufdas las miltiples decisiones que en la vida ecy
némica hacen indistintamente el grupo social y el individuo considen

En consecuencia, es imprescindible, elaboral

do lndependientemente A

plantean los hechos econémicos.

|

La teorfa elaborada con tal propésito recibe el nombre de{ Teg

rfa Econémica, ella anauza hechos de diversa fndole relacionandolos

e interpretdndolos hasta lograr una visién aproximada de la reahdad

La Economia Aplicada intenta servirse del andlisis suminisit

do por la Teorfa Econdmica para explicar las causas y slgniﬂcado de

_algunos. fendmenos econémicos determinados, como son: 1a inflacion;

baja productividad de los recursos, desigual distribucion del ingres:
atc,; problemas todos ellos planteados y encauzados hacia la bisquf
da de métodos para producir mayor cantidad de bienes que satisfagas

a2l méximo las necesidades experimentadas por el hombre.

B. Relacion entre la Economia y otras ciencias. Su método de Inves

tigacidn

Nunca ha sido posible establecer fronteras precisas entre las
diferentes ramas del conocimiento humano, va-que existen entre ellas‘
muitiples relaciones. Tenemos el caso dé la Fisica y de la Quimica
en el grupo de las ciencias exactas, las cuales cuentan con afinida-
des entre s{, ya que experimentan en forma similar y es dificil esta-
blecer limites entre ellas. Lo mismo se observa entre la Estadistica
y las Mateméticas, ya que la primera reglamenta sus investigaciones
con normas proporcionadas por la segunda. Relaciones de la misma
naturaleza encontramos en el grupo de las ciencias socilales, doade
la Historia, la Geograffa, la Politica, la Demografia. etc.. proporcio
nan informacion y material de suma importancia para el analisis eco-
némico. Por ejemplo: la Historla nos da idea de la evolucién econd
mica; la Geografia describe la distribucién de la poblac‘:ién y los re-
cursos naturales; la Polfﬁ;:a establece formas de gobierno y la Demo

graffs estudia problemas de poblacion.

Los métodos de investigacidon de las ciencias sociales difie-~
ren de los utilizados por las ciencias exactas, ya que d&stas dltimas
realizan sus investigaciones y experimentos en condiciones favorables

qua leg permiten controlarlos manteniendo constantes ciertos factores
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para que no afecten a aquellos otros que se tienen en observacién. =
Por: efemplo: el qufmico que quiere conocer los constituyentes de una
substancia determinada recurre al andligis y mediante ese procedimleg
to obtiene los elementos que la constituyen; en la misma forma cong
cé en qué proporciones deben mezclarse el 0 y el H, para obtener um
molécula de agua empleando un procedimiente sintético. Como se pue
de apreciar solo' entran en Juego un nimero limitado de factores los -
cuales estdn bdjo su control. En tales condiciones es posible que =
estas ciencias elaboren; reglas, leyes y prinecipios cuya validez y a-

/
ceptacion es inziscutible.

Por el contrarro, las ciencias sociales rea
lizan un estudic scbre un campo demasiado amplio, comolo es el de
la sociedad, en el que constantemente se encuentran interferencias de
bido a las multiples formas de actuar del individuo. En la investiga
cién econémica no .es posible separar de la sociedad a un grupo de in
dividuos ‘con el fin de observar la forma en' que reaccionan ante un he
cho econdémico determinado y aiin siendo posible, no se pueden genera
lizar los resultados de dicha observacién, a todos los individuos de
la sociedad. Por ejemplo: la conducta de un grupo de individuos, al
celebrar ciertos ritos y practicas con un fin determinado, puede ser -
condenada por otros que lo consideran absurdo. As{ pues, lo que en
clerto lugar o época fue o es considerado aceptable, puede parecer -
falso y carente de sentido en otro lugar y tiempo diferentes. Por es

tas razones los que se dedlcan a la 1nvestigacion de la Economfa se

—

basan en la observacion del comportamiento humano y sélo pueden: ela
borar principios que sin ser tan exactos, como 195 que mencionamos -

anteriormente, s{ poseen esa aceptacién universal.

La ciencia econdmica ha logrado. establecer algunos principios
y leyes para explicar el comportamiento humano que son validos en -
cualquier lugar, pero por lo general se refieren a ciertas tendencias de

comportamiento’ y con ellos sélo se obtienen resultados que tratan de

explicar la realidad. Usa los métodoa mducnvo ¥ deductivo _que tam

bién son utilizados por las demés ciencias. _Estudia hechos aislados;

s

los retine y sistemat!za, y después de repetidos procesos de observa-

-q!‘én, se limita a extender un juiclo tan general, que én muchas ocasio

f8s parece carecer de validez individual, Los métodos estadfsticos ha
cen posible una gran parte'del analisis econdmico y con el método his
torico nos. enteramos de cuales fueron nuestras’ acciones pssadas y cua

les los resultados obtenidos, sirviéndonos de informacién para  dirigir

nuestras acciones presentes,

C. las necesidades

Ya qued6 anteriormente establecido que el objetivo final de la

—_—

actividad econémica es el de satisfacer las necesidades humanas. Al

hablar de necesidades nos referimos a toda sensacién desagradable ori
St b

102111655
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ginada por la carencia de aiyo 'y para cuya desaparicion es necesaria
et

1a intervencién de un objeto conocido generalmente con el nombre de

satisfactor. )

El hombre constantemente experimenta una serie de necesida
'des entre las que principalmente se encuentran las de alimentarse, =
vestirse, educarse, etc. Algunas de ellas no pueden prescindir de-
una satisfaccidn inmediata, porque son indispensables para la vida -
del hombre: en cambio otras, pueden tener una satisfaccién mediata

por tener un cardcter secundario.
Las necesidades pueden ser clasificadas en miltiples formas
atendiendo las circunstancias en que se preséntan; pero es de mayor

importancia atender sus caracterfsticas principales.

1as necesidades tienen la caracterfstica de ger ilimitadas en

nimero y limitadas en capacidad. Por lo primero se entiende que es
muy grande el grado en gue ellas existen, ademés de crecer infinita
mente a medida que se satisfacen y aumenta la cultura y nivel de v

da del individuo.

Son limitadas en cuanto a capacidad, porque llega un moms!

to, durante su sailsfaccién en que la necesidad desaparece por com=

pleto, haciéndose. innecesario seguir aplicando mayor nimero de unida

des.

D, Clasificacién de los bienes

Alin cuando ya hemos hecho referencia a ciertos bienes sin
molestarnos en su clasificacién, volveremos a mencionarlos pero ya
en una forma més detallada. En primer lugar, podemos decir que es

tos pueden encontrarse dentro de la categorfa de bisnes econdémicos y

blenes libres.

Cuando se ileva a cabo la eiaboracion e intercambic de bie
nes utilizando recursos escasos, estamos hablando de la produccién
de bienes en sentido econdmico; ya que cuando la naturaleza nos los
brinda: en: forma abundante no. es preciso/racionar su/usoy en esta ca

s0 nos referimos a los k.nenou libres tales como: la luz solar, el aire,

etc.; que ain siendo de suma importancia, quedan fuera de nuestro es
tudio debido a su abundancia sin que tengamos que efectuar mucho es

fuerzo para obtenerlos.

En todo acto productivo se crean bienes y servicios. La dife
= — = e — — 7.
rencia entre ellos es que en los primeros estén separados los momen

tos de produccién y consumo y en el caso de los servicios, estos se
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consumen en el mismo momento en que se producen. Entre los big

De consumo: .
nes podemos mencionar: trigo, ropa, calzado, etc. y entre los servi (M )
|
TUSTES

i clos encontramos: los prestados por la policfa, médicos, abogados, Econdémicos
hdt

Durables® =
artistas, ete. . v

/ 7

Deproducclén) Lo IRE A s

Vias 2

No durables 5. ==
Durante el Siglo XVIII ‘el economista clésico Adam Smith no b N 2 ety T e

consideraba como actividad productiva la prestacion de servicios. §o
lamente consideraba como productivas a aquellss actividades que es

5 ral los bienes econémicos se clasifican en bie
taban encaminadas a la creacién de bienes materiales puesto que se En forma general los o

onsumo y b de produccién. Los primeros son aquellos
tenfa que realizar un trabajo al incorporar utilidad a las cosas, y = nes de consu yi bienes dabH B

A d de satisfacer directamente las necesidades del in
crefa improductivo el trabajo de las’ personas que proporcionaban ser cuya finalidad es la de EAtEY ————— -

- ) i os alimentos, vestides; etc, En cambio, los bie.
vicios sin participar on su creacién. Actualmente tan eacién dividuo como son los 1o

de_bienes ‘como la prestacién de servicios gozan de igual importa '\nés de produccién| son aquellos que se utilizan en la creacién dg nue
i g portan-~ = cut

P , como son la maquinaria, equipo, instalacio-
&ia, par el hecho de‘que ambos proporcionan satisfaccién o utilidad Vos bieries de consumo, 'c q

¥ son deseados por el hombre nes, etc. A su vez los bienes de consumo se sub-dividen en bienes

de consumo de: uso durable; como ropa, calzado, habitaciones, etc.-

X - tos, medicinas, etc. Los primeros forman
En general, los bienes se clasifican en la forma que se pre ¥y no durables; como alimento
ionan utilidad no solo una vez si
senta a continuacién: el grupo de bienes que nos proporcion. sl
No por un tiempo indefinido si los mantenemos en buenas condicionss:

los sequndos por el contrario son de uso Gnico.

Los bienes de produccién se clasifican en forma similar a -

los bienes de consumo, asigndndoseles la cualidad de durables, a -




ell manti n en el proceso productivo durante un { b:
aquellos que se mantiene PEGCESORPLOCLERV PO 8 reciendo, hasta llegar a ser cero el grado de satisfaccidn que propor

2\ i ¥ las mé& h
do mds o menos largo de tiempo, como las miquinas y hemamientas ciona una unidad adicional, después del cual la utilidad es negativa.

‘Q“]Ze\fﬂ" que se dedican a la produccidén de automéviles por ejemplo y no dura
<

bles a los que se consumen en el momento en que son utilizados en b
q q Por ejemplo, supongamos que un individuo siente la necesi-

on: 1 y teria a todos aque- "
IR prpduceionc como los combustibles, materias primas y S i dad de alimentarse, la cual puede satisfacer con el consumo de cler

llos bienes que estan sujetos a una transformacién posterior para ofre

ta cantidad de pan. Al aplicar la primera unidad, &l grado de utili-

cerse en el mercado como bienes terminados.

dad percibida serd mayor gue cuando aplica la segunda, y asf sucesi

vamente al consumir la tercera y cuarta unidad. La utilidad derivada

E. Utilidad de cada uno de ellos, serd cada vez menor; llegando ‘a un punto en

que, habiendo satisfecho completamente su necesidad, el consumo de

& - e ' ati 3
Nunca es posible medir exactamente el grado en que se satis § unidad, le agrega cero grados de satisfaccién. 8i el individuo en

ol 4 ntribuye la' variedad d t refe- A .
fasCotna Recomdad;, atello: co $52 i SogUsHEREY P cuestion, consume una unidad mds, es posible que experimente cierto

ne 811 S los individuos, cuyas accesidades varfan de i
PSS seastantes enterios Ll 957 EUYaS 3 malestar o sea que la utilidad es negativa, llamdndose a esta situa-

acuerdo con su edad, nivel de vida, educacién y relaciones sociales: cién,r"‘desutiudad. |

que a su vez estdn condicionadas por. el medio;ambiente. Por ejem-

: isti z
Ploiy las necesidades de un habitante de,la zona fria, son muy..distin Lo anterior puede representarse gréficamente (Ver Figura 2.1)

tas a las de otro que habita en los trépicos. con el uso de coordenadas, designando el eje vertical a la medicidn

de la utilidad y el efe horizontal, para indicar las unidades consumi
En general, Jas necesidades: se analizan con base en el prin das del bien

cipio de utilidad marginal decreciente, que dice: la primera unidad que

i S 1
mse E:o_psgme de un bien, proporciona una utilidad mayor que. las subs; Ent I Ploura. 2.1 (L) s& Obsarya) aile 12  Bitmars tmiisiianies

gulentes.  Esto quiere decir, que la utilidad proporcionada por cada consume, proporciona cinco grades de utilidad: y al consumir una unt

dad mis, la utilidad que se agrega a la utilidad total es cada vez
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Figura 2.1

menor hasta llegar a ser cero, en el caso de la sexta unidad consus
da. Después de ese punto si se consumen mids unidades, éstas

den producir una desutilidad. En Ta Figura 2.1 (a) se representa la+

indispensables como lo son la alimentacién y el vestido. Dentro de

la socledad cada individuo desempefia una tarea que aparentemente pare

ce aislada de las de los demé&s, pero siempre existe una serie de in

terdependencias que establecen relaciones entre ellas. _La divisién -
del trabajo es la que hace posible la distribucién de la poblacidn ac

tiva entre las diferentes ocupacione‘s y

trae como consecuencia la es

— -

que da lugar a que los individuos se dediquen a aque

lla actividad; para la cual cuentan con mayor capacidad., Cada indivi

2up o grupo familiar tiene que realizar un esfuerzo para proveerse de

lgs bienes que precisa para su existencia; por lo que

lla actividad e
|

licondmica es aquella que se despliega dentro de toda sociedad y tie

' ne como finalidad la creacién de bienes Y servicios tanto para el con

utilidad total, la cual registra menores incrementos mediante el confl

mo de una unidad adicional. Al consumir la sexta unidad, la utilidi

total es igual a 15.

La ‘utilidad que agrega cada unidad consumida a la utilidad
tal y que va disminuyendo a medida que la necesidad tiende a desal

recer, recibe el nombre de utilidad marginal.

£, La actividad eccnomica

1

na persona per si selz no llegarfa a producir todos los B

RECS

ita para satisfacer sus necesidades; ni siquiera los mf

sumo directo (alimentos, vestidos, etc.), as{ como de los llamados
| bienes de produccién o capital que hagan posible 1a creacién continua
| de nuevos bienes de consumo; como lo'son: méquinas, herramientag,

edificios, etc. |

81 nos trasladamos a una soctedad primitiva, observaremos -
que entonces existfan limitadas actividades de las cuales los hombres

obtenfan los bienes para sobrevivir; por lo que la division del trabajo :

AL insipiente, 'ya que una sola persona se vefa obligada a desempe

_ﬁarivarlos trabajos a la vez. La caza y la pesca, les proporciona-

ban vestidos y alimentos y los instrumentos que usaban en ese nivel




de produccién se caracterizaban por ser rudimentarios y escasos. g
pios del sistema econdmico tan primitivo en gue se desenvolvian. &
aste sistema de produccidn; correspondia una cierta organizacion sod

‘cial donde las relaciones personales gozaban de un alto grado de igw

litarismo; ya que no. exisiia aln la propiedad privada.

A medida que la sociedad se desarrolla y penstramos & un @
riodo histérico posterior, observaremos que las actividaces econdomi
cas van aumentapdo .y también han evolucionado los medios y sistems
de produccidn. Se practica la agricultura ¥ se dividen enormemen
las ocupaciones. El producio que obtizae la sociedad es mds abum
dante y la organizacidp sociak prevalecieate en ess periade: es distl
ta, desaparecienco la igualdad gue antes existia ya que ciertas pee
sonas se han apoderado de alguncs medios de produccion como. la i
ra, instrumentos de iabranza, etc, y podian ejercer un ciertc podat
sobre los que carecian de dichos medios, guedando para ellos la
yor parte del preducto.  Postepiormente, en una fase supericr del'd
sarrollo de las sociedades, observamos ain mayores adelantos técn
cos creados gracias al desarmollo industrial siendo.va posible distin
guir a dos clases de’ personas: l‘oig’flgrjadcs v los duedos de
medxos de produccién. Los primeros proporcionan fuerza ce traba)
por la que reciben un salario que las permiia. mas tarde abastecerss

de los bienes necesarios para subsistir.

Actualmente todos los individuos ya sean obreros, profesio-
nistas, burdcratas, empresarios, etc. necesitan ejercer alguna activi-
dad dentro del proceso de produccién y dependiendo del grado en que
contribuya cada uno de ellos, serd el monto de los ingresos que per
ciban, determinando en consecuencia la parte que del producto crea-

do en la sociedad, les corresponde.

Veamos el siguiente ejemplo para tener una idea de la inter

dependencia que se establece entre los individuos que forman una so

ciedad: un agricultor de algodén tiene el interés particularde obte-
ner una buena cosecha, sin importarle quién va a consumir su produc
to. El hilandero compra el algoddén, e incurriendo en ciertos costos,;

lo transforma en telas para que con ellas se confeccionen prendas -

de vestir. Por estos y otros diversos procesos de transformacidn tie

e que pasar el capullo de algodén para que se obtenga finalmente una
camisa o un vestido. Cada uno de los participantes en el proceso
productivo anteriormente descrito incurre en clertos gastos y dedica -
parte de su tiempo en el desempefio de la tarea que le corresponde
dentro del proceso productivo, pero sclo contribuye en forma insigni
ficante en la creacién del bien; ya que aln terminado su process prc
ductivo, es necesario distribufrlo entre los diferentes centros de con

sumo donde se ofrece a la venta.

==

e




En esta form@ se créan itodos los bienes que se encuentran e
el mercado para su consumo, haciendo posible el proceso de produc
cion; la division' del trabajo y el uso del dinero. Ademds la especid
}1§a;§6p_qu_e es el fnito de la divisién del trabajo, contribuye a lod
grar una mejor cg\lidad_ y, Ana mayor cantidad de producto, reallzéndz-

se con el minimo Ssiuerzo, beneficiando al mayor nimero posible d

consumidores.

G, El principio de la escasez

[ tes=.
Hé

La awtividad huinana presenta un aspecto econdmico en su ll
cha en contra de la escasez. El individuo constantemente wifrel um
seric de necesidades; para cuya satisfaccién necesita de los bienes

y servicios creados en la comunidad. El hombre para crear los sat

factores dispone de recursos: tierra, capital, técnicas; los cuales -
SisSpone de recursos: tierra, capital paZ o Sy

son limitados. Las fuentes de recursos se encuentran mal distribuf
et [

das en el espacio y son insuficientes para satisfacer en alto grado.
sus ilimitadas necesidades. Otro factor de importancia del que carg

ce el hombre para proveerse de todos los satisfactores que necesita|

es el tiempos v, dada la limitacidon de recursos y de tiempo, se ve p
cisado a elegir una de las formas en que pueden ser aprovechados lo
medios escasos de produccién. Es aquf donde se plantea uno de 103

rrincipales problemas de la economfa; decidir qué bienes o satisfacts

e et
* Costo alternativo és

1es se van a crear y de cudles se va a prescindir,

La solucidn al problema de la escasez, consiste en optimizar

{a fatisfaccién de las multiples necesidades con los recursos-existen

\El problema asf{ expuesto €s un problema que a cada instante -
S€ pr.senta a cada individuo y como el hombre es un ser pensante, la

soluci®n de dicho problema debe hacerse en forma racional, estable—

ciendo una jerarqufa entre las necesidades, para que asf se satisfa—

gan primero aquellas que tengan mayor importancia Y que a su vez ten
9an un costo alternativo* (resultante de la subordinacién .de las otras

necesidades a aquéila a la cual se dedica el uso del recurso) inferion

al beneficio logrado por dicha decisién. Es Pugs un problema de elec
_ck:m racional de qué necesidad satisfacer primero. El problema de la

eleccion recae sobre cada miembro de la sociedad; sobre el ama deca

sa, el ingeniero, el contador, el funcionario piblico, ete.

Ejemplifiquemos lo anterior analizando un sistema econémlco

que sdlo produce dos bienes, para cuya elaboracién cuenta con recur

SOS escasos y un determinado nivel de técnica para satisfacer las ne
Cesidades de una poblacién. Designamos a estos bienes como trigo y
automéviles. Los recursos pueden dedicarse en su totalidad a la pro

duccidn de trigo: siendo en este caso nula la produccidn de automdvi-

aquét que reporrca ‘el mayor beneficio entre los
pueden dar a los recursos productivos,

dif;
feéntes usos que se'le




les y viceversa, si todos los recursos se dedican a la produccion deg

éstos. Estas posibilidades las observamos con mayor claridad mediag

te el uso de los ejes coordenados que se presentan a ceontinuacion, =

en la Figura 2.2.

30.

20

TRIGO
(MILES TONSJ,O

1 2 3
AUTOMOVILES
(MILES)
Figura 2.2

En el eje de las ordenadas, representamos la  produccidn d

trigo con un monto de 30 mil toneladas si se dedica a su produccidl

la totalidad de los recursos. En igual forma, la produccién de auto:

méviles se representa en el ejede la abscisa con un totall de 'S, mil unl

dades al dedicar a la produccion de este bien todos: los recursos.

Como los dos bienes son necesarios para la poblacion,
recursos deberdn ser distribuidos en la produccién de ambos.
forma si en un principio se estaban dedlcandn todos los recursos a

a
produccién de trigo y queremos contar con una cierta cantidad de

En esi

tomoviles; nos veremos obligados a reducir la produccidn del primerc
para hacer posible la creacién de los segundos. Supongamos que se
quieren producir mil unidades de éstos, entonces tendremos que redu
cir la produccién de trigo a8 28 mil toneladas y a medida gus sa! -
desee obtener mayor cantidad de automéviles se tendrin que ir sacri
ficando mayores cantidades de trigo.” En esta forma se estdn teansii

riendo recursos de la produccién de un bien a otro, haciendo posible

la creacidén de ambos bienes.

En/la gréfica puede observarse que sucesivamernte nos trasla
damos a diferentes puntos Jde la curva en que se representan cada vez
mayores cantidades de automdviles en reiacién con menores cantida
des del otro bien, utilizdndose todos los recursos. No serd posible
alcanzar ningin punto que esté fuera de la recta (Punto W), a no ser

que se incremente la cantidad de recursos disponibles. 8iacasc nos

¥ = =y =
encontramos en un punto que esté por debajo de la recta {Puato I:Jag_

estardn desperdictando recursos productivos ya que podemos aumeptar

las cantidades ‘producidas de los dos bienes con 3$élo usar los recyr

S0s Oclosos.

H. Costos crecientes' o rendimientos decrecientes

Con ‘el ejemplc del punto anteriocr, que se refiere a la pregus




mos preésentar en forma objetiva

» el principio que nos
Proponem
cién de dos tipos de bienes, con una cantidad limitada de recursos; : e

garrollar,
observamos que para hacer posible la creacién de los primeros auto-
moviles, fue necesario sacrificar una determinada cantidad de trigo, CUADRO 2.1

1a cual ira en aumento al tratar de producir mayorés cantidades de - RENDIMIENTOS DECRECIENTES. FACTOR F1JO. DIEZ HECTAREAS DE TIERRA

- N‘
et s e IR (J:,T::g g: l::)ambl;res; Producto obtenido Producto obtenido al
jo {kilos) ir aumentando en una

cir mil unidades de auromoéviles fue necesario dejar de producir 2 mil unidad al factor trabajo

toneladas del primer bien, Si se desea obtener otra cantidad igual- 0
de automovlles va a ser necesario sacrificar cada vez una mayor can
tidad de trigo, llegando a ser de 10 mil toneladas al producir el -

quinto millar de automéviles. La:produccién de automéviles se ird ha

ciendo cada vez mas costosa al tener que adoptar para ello, algunos

recursos como la maquinaria usada exclusivamente para producir trigo

Por lo tanto, en la produccidn de automdviles se observan log rendi

mientos dscrecientes,que es lo mismo que costos crecientes.

En el cuadro anterior se puede observa: que a3 medida que se

aume
nta una unidad de trabajo, la produccién total experimenta un in
Otro ejemplo mis claro, a la vez que tfpico; para la explica § crementq %
: < + Pero en proporcién cada vez me
nor-ya que van siendo meno

cion de los rendimientos decrecientes, nos lo ofrece la agricultura.-

res
los incrementos logrados en la produccién por cada traba jador adi
Supongamos que se van a explotar diez hectéreas de tierra en la pro [ cional. 3

E
Ello se debe a que se est4 manteniendo. fijo el factor de pro
duccion de tri e va a emplear un némero determinado de obre-§ d 5 i ;
- V R = (o} \“Scfél:i t}efra ¥ 73:310_ se estd aumentando el niimero de obreros por
ros, hasta el lfmite en que sea costeable su ocupacién. Veamos quéBlo que cada tr V o I
' 0 q abajador adicional tendré
una_menor proporcidn de tierra
sucede con el volumen de produccidn total obtenida y qué sucede collfpara s, b
P J8r. Posiblemene si agregamos otr
a unidad de trabajo,no au-
la productividad de cada uno de los obreros, al ir aumentandolos en

mentg
Y8 el producto total y 1o que se obtenga sea una reduccién en
nimero. Para abreviar nuestra explicacién, en el Cuadro 2.1 pode- el mismo.




Lo anterior puede ser presentado graficamente en nuestros yi
conocidos ejes X e Y de la Figura 2.3: e1 eje Y representa la produg

cion de trigo y el eje X representa el numero de ‘obreros:

PRODUCCION
TOTAL

1 2 3 4 5
HOMBRES -0CUPADOS
Figura 2.3

Con el efemplo anterior podemos formular una ley que deflnT

al fenémeno y se llama t’Ley de rendimientos decrecientes'] y dice:

! Cuando en la produccién de cualquier bien, se mantiene un factor {
} jo, mientras se realizan incrementos de otro factor variable, se va
obgervar un incremento en el nivel de produccién hasta un punto de
pués del cual empezard a descender debido a la aparicién de los

dimientos decrecientes.

\f’

1. Produccién e intercambio

En los puntos anteriores, ya discutimos, algunos conceptos
que dan una idea de la conducta econdmica de los hombres en cual
quier tipo de sociedad, sobre todo los que se refieren a sus dificul
tades para proveerse de bienes. Es necesario distinguir ahors dos -
grupos ¢ clases de individuos a los cuales ya nos hemos referido an
tes y que mantienen muy estrecha relacion dentro. de la sociedad. 'Eg
tos son lgs_gqnsyﬂ;dores Yy productorfas, que constantemente se en-—
cuentran realizando actos de intercambio, ya sea de bienes por dine
ro, o dinero por la fuerza de trabajo que es proporcionada por ellos.
Para tener una idea mds exacta del funcionamiento del sistema econd

mico veamos cdmo se realiza dicho intercambio y para tal fin estabie

cemos los siguientes supuestos:

Nos: referimos a una economia cen'adai es decir, donde -
no existen relaciones con el resto del mundo.

. No existen mas relaciones que las que se establecen en
tre los consumidores y productores.

. El gobiemo no interviene en la actividad econdmica.




(1) BIENES Y SERVICIOS

(2). DINERO

‘CONSUMIDORES

EMPRESAS

(3) DINERD

(4) RECURSQS PRODUCTIVOS

{1) Corriente que iadica &l flujo' de bienes y servicios proporcionados
por ias empresas a los consumidores,

(2) Corriente de dinéro, que representa el pago por los bienes que re
ciben los consumidores.

(3) Corriente de dinero pagado por las empresas por el trabajo, tiema
y capital, ‘proporcionados por los consumidores.

(4) Corriente de recursos productives proporcionados por los consumi-
dores a las empresas, qie ¥e.tisan en la creacién de bienes.

Obsérvese que en el sistema se establecen dos flujos circu-
lares: uno es el de Blenes Yy servicios (1) y de recursos productivos
(4). El otro representa la circulacion de dinero del sistema: pago por
los bienes y servicios recibidos per los: consumidores (2) y el pago de
sueldos, salarios e intereses; eiectuados por los productores*a los -

consumidores que son guienes los proporcionan (3).

En nuestro ejemplo: las dos corrientes circulares son iguales,

es decir: las cantidades de dinero que en forma de salarios, sueldos,
Intereses, utilidades, etc. reciben los consumidores, es la misma que
éstos gastan en la compra de los bienes y servicios proporcionados -
por las empresas. As{ también, todos los recursos proporcionado-s por

los consumidores, son usados en la elaboracién de bienes y servicios,

que més tarde las empresas ponen a disposicion de los consumidores,

Este ejemplo aunque un poco alejado de la realidad, nos ayu
da a comprender cual es la parte que a los productores 'y consumido-
res, les comesponde desempefiar dentro del sistema economice. Los
SUpuestos que para este caso se establecieron, lo apartan de la reali
dad, pero nos permiten comprenderlo con mayor claridad, Es indiscu

tible que el ‘gobierno de cada pafs interviene regulando la actuacién. -

de los' individuosy Y& que es su finalidad establecer la armonfa entre

ellos y colaborar en todo sentido para elevar el Bienestar piblico, -

Nuestro ejemplo se acerca mds a la realidad al incluir las activida—
des' del ‘gobierno, asf como las transacciones que realizan cada uno de

los pafses con el resto del mundo.

J. Nivel de vida

Para conocer el nivel de wida en una sociedad se necesita to

“Ar en cuerta dos factores: a) el producto o cantidad de bienes que -




g2 ha logrado producir en dicha sociedad, y b) el nimero de habitan
39 _na_logrado. p ot BRI O S el

tes que la integran.

L

5t dividimos a entre b.o sea el producto total* obtenido, en
tre el naGmero de habitantes entre quienas se distribuye, obtenemps co
mo ‘cociente una cierta cantidad de bienes por persona. La cantidad
de estos bienes determina el grado de satisfaccién obtenida por cada
uno de los miembros de la poblacidn. En consecuencia, a una mayor
cantidad de bienes: disponibles, corresponde un mds alto grado de sa

tisfacecion individual.

En resumen, puede afirmarse con base en estos principios, -
que una sociedad es mds rica que otra . cuando cuenta con un mayor.
numero de satisfactores por persona. Podemos establecer comparacio
n;as entre el nivel de vida de un pafs a otro, con el uso del indica-

dor gue en teorfa econémica se conoce con el nombre de ingreso pe

Recibe esta denominacion porque es el cociente de dividir el’_

_cépita.
producto total entre la poblacion, no indicando en realidad cudnto

recibe cada persona en particular.

Si un pafs cuenta con una gran variedad de recursos, con U

na roblacién activa que cuenta con eficlentes sistemas de produccion

* Producto total es al valor de todos los bienes y servicios producidos en
una comunidad en un perfodo dado.

y tenga el desamollo técnico adscuadc, va a proporcionar a sus habi
tantes un nivel de vida mds alic gue el de otro pais pobre, con una
gran parte de su poblacién inactiva, sin conocimientos técnicos para

producir y carezca de los recursos indispensables para la elaboracién

de bienes.

K. Definiciéon de economia

Con lo expuesto en aste capituio, tenemos va suficientes -

conceptos que nos ayudan a interpretar lo que en un principio defini

mos como las condiciones materiales del bienectar de que habla Mar

shall, Procedamos, a definir a la‘ ECONCMIA ?:"or?\o la ciencia que -

Rl

tiene por objeto el estudio de los problemas de la produccidn, para

la'cual el hombre cuenta, con recursos escasos para aplicarlos a fines

alternativos, tratando de lograr siempre el méximo beneficio con el mf

nimo costo y esfuerzo.
| — oo

Benham, Frederic, Curso Superifor de Economia. México, D.F.: Fondo de
Cultura Econémics, 1959, Cap. I.

Hicks, J. R. y Hart, A. G., Estructura de la Economfa. México, D. F.

Fondo de Cultura Econémica, 1359, Caps, I, I y III.
Kleinwdchter, F. V., Economia Politica. Barcelona: Edit. Gustavo Gili,
S. A., 1955, Introduccidn.
Marshall, Alfred, Principios de Economfa, Madrid: Editorial Aguilar, -
1948. Cap. I.
Pinto, Anfbal, Cuestiones Pringipales de la Economia.
Editorial del Pacifico, S. A., 1955, Cap. L.
Robertson, Dennis, Lecciones sobre Principios de Economia. Madrid:
Edit, Tecios, 1951, Cap., I.

Santiago de Chile:




s it. tlar,
Samuelson, Paul, Curso de Economfa Modermna. Madrid: Edit. Agu
1965. Caps. Iy II. T
H. M., Curso Elemental de Economia. ?dé:ﬁco, D. F.: Fondo
Cultura Econdémica, 1966. Caps. Ly IL. ‘-
Shackle d(; Lu. S., Para Comprender la Economia. Méxilcio, 31 B
d Fondo de Cultura Econémica, 1962. gaps. Ils Ir—‘ y E(;lc],ong;
Singer, Leslie P., Economfa Simplificada. México, D. F.:
Minerva, 1965. Cap. IV.

Scott,

CAPITULO: III

LOS FACTORES DE LA PRODUCCION

A. Definicién

Se denomina j‘factor de la produccion a toda clase de elemen

_tos que intervienen en el Proceso productivo para la creacién de ble

nes y servlclos 4

—_— J

Una hectirea de tierra, un edificio en buenas con

diclones, una tonelada de trigo, la capacidad de dirigir de un empre

sarlo, etc.; son factores de la produccién.

B. Su clasificacién
=2 crasliicacion

Para su anélisis, vamos a clasificar a los factores producti

Yos en las siguientes tres categorfags:

* Trabajo =™

* Recursos naturales o=

* Capital y técnica

Algunos autores discuten la forma €n que deben ser claslflca

dOS los factores, elaborando una divisidn mds detallada. Es decir,

distinguen varias clases de trabajo de acuerdo con sus grados de Pro

duCtIVIdad como el de un ohrero, un profesionista, un empresario, -
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sociedad, para proveerse de los btenes que necesita para subsistir

ete.  Otros consideran suficiente el dividir los factores prodyctives
an recursos humanos: trabajo v racursos no humanos: capital y técrl
ca; 'y otros, consideran ai facior tierra, incluido en el capital y a
ellos se oponen los gue seaciensn-la idea de que la tierra debe sa
considerada como un factor sgepvarado del mismo, argumentando que-
&ste es un don del la ngtura.eza, mientras que capital es todo lo -

creado por €l hombre.

Sin tcmar mucho en cuenta los: anteriores puntos de wvista;
procedamos a definir cada uno de los factores productivos de acugl

do. con' la clasificacion establecida:

.es el esfuerzo desarrollado por el hombre en I

Se ircluye tanto elltrabajo fisico como el intelectual. Es necesarl(
mencionar también, que en el trabajo se: incluyen otros factores ta-
les como el grado de educacion y preparacion de los habitantes; qud

influyen sobre su capacidad para la creacion de bienes.

lLos recursos naturaleslson todos aquellos medios que la ngJ

ruraleza deja a disposicién del hombre (tierra, bosques:, minerales)

etc.), para-que con su esfuerzo obtenga los bienes necesarios pae

la satisfaccién de sus necesidades.

im capital y la técnlcal estdn constitufdos por toda clase de
elamentos materiales (méquinas, edificios, etc.) e :m.\ateriales (dine
ro lquido), que en el proceso productivo elevan el rendimiento del

trabajo y el grado de aprovechamiento de los recursos naturales.
El volumen de los bienes producidos en todo sistema econd
mico va a depender de la abundancia o escasez de los factores anfes

mencionados, asf como del uso que de ellos se haga.

C. Caracterfsticas de los factores productivos

Las caracter{sticas esenciales de los factores de la produc
cidn son:
" * Su escasez

* Su gran variedad de usos

* Capacidad de ser combinados en diferentes proporciones -

para producir el mismo bien (A2 |

La mayorfa de los factores productivos son escasos en el -
sentido de que existen en cantidades limitadas en relacion con los
bienes, que con ellos se desea producir. Por tal motivo, se les lla
ma recursos economicos. Si todos los recursos fuesen abundantes no

existirfan problemas econdémicos, porque entonces podrfamos producir
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una cantidad tan qﬁnde de bienes gque posiblemente llegarfa a ser muy
bajo su precio. ‘El factor trabajo. por ejemplo, que desempeila un ]
pel tan decisivo en la produccién, no puede ser expandido en un B
riodo corto ya que es la poblacién la que lo determina Yy toma ciertg
tiempo el alterar su volumen, Lo mismo sucede con el capital, el -
cual no puede incrementarse rdpidamente debido A la fuerte propensifn

al consumo, que reduce el margen de ahorro, que es finalmente el -

gque lo determina,

En cambio, los recursos productives ~salvo en algunos casos
en que el Capital estd invertido en maquinaria especializada- tienen

Ia ventaja de poder asignarse a muy diferentes usos, El trabajo de-

un individuo puede ser dirigido' a la elaboracién de una gran cantidad
de bienes y en el mismo caso se encuentra la tierra, clerta cantidad

de madera, un edificlo, ete. Como- la' divisién del trabajo permite la

especializacién de los factores en una actividad especffica, podemas

decir que en perfodos mayores de un afio es mayor la variabilidad de
UsSOs que posee un recurso; sobre todo el factor trabajo, en compara=

216n a los usos que pueden dirsele a corto plazo.

Muy pocos © ninglin bien requiere que se produzca con una -
mbinacién invariable de los factores de la produceién., Generalmen

existe la posibilidad de substituir unos factores por otros. Supon

gamos que se va a producir algin producto agricola, como café; los
factores necesarios para producirlo pueden combinarse empleando una
mayor proporcién de tierra Yy menores cantidades de capital, técnica
y trabajo o viceversa; siendo més o menos igual el monto de] produc
to que puede ser obtenido tanto en un caso ¢omo en el otro, pero -

siempre habrd una combinacién que dé mejores resultados.

Dada esta caracteristica de los recursos productivos ; cada
uno de los paises o sistemas econémicos, resuelven sis problemas
de la creacién de bienes, empleando en mayor proporeién, aquellos
feCUrsos que posee en abundancia, dirigiéndolos a la produccidn ‘de
los: bienes mds necesarios en la sociedad, con el fin de lograr los

mayores niveles de satisfaccién.

D, El factor trabajo

En forma general se habla de fuerza de trabajo para desig

nar a aquella parte de la poblacién, que se encuentra disponible v

i{ta para participar en los diferentes procesos productivos. | En la-
fusrza de trabajo se incluye a todas las personas cuyas edades fluc

Zian entre 14 y 65 afos; la peblacién comprendida entre estas eda-

25 puede también ser subdividida en poblacién activa e inactiva, de

Acuerdo con sy participacién en la actividad econémica.




1. Determinantes de la fuerza de trabajo

Los principales determinantes de. la fuerza de trabajo son;

a) El monto de la poblacién

b): Su estructura por edades

El monto de la poblacidén a su vez estd determinado por la¢
ferencia que existe entre las tasas de mortalidad y de natalidad g

nos dan la tasa de crecimiento neto de la poblacidn.

No es posible-afirmar que mientras mayor sea el monto dej
blacién de un pafs, éste cuenta con una mayor fuerza de trabajo yi
ello va a ser altamente productivo. Existen pafses que contando ¢
una peblacién muy ‘grande no han logrado un grado considerable de_
sarrollo, porque le hacen falta otros elementos que eleven la produd

vidad de la mano de obra y el grado de utilizacién de los recursosd

que el pafs dispone. |

Otro problema planteado por una abundante y creciente poi

cién, es el de que'\no cuente con la asignacién y variedad de re

;08 suficientes para el consumo, y por lo tanto gozard de niveles

| ida més bajos.

Otro determinante de la fuerza de trabajo, comc se -dijo af

rliormente es la estructura por edades ya que tiene consecuencias econo
micas y sociales muy importantes, al determinar la poblacién econé-
micamente activa e inactiva. A individuos de ciertas edades les c»

rresponde realizar la produccién que va a permitir la subsistencia de

los nifios y ancianos. | La poblacion que forma la fuerza de trabajo

de un pafs es la comprendida entre los 14 y 65 anos, aproximadamen
t;.r En este sentido pueden distinguirse poblaciones jévenes y pobla -
clones viejas. Las poblaciones jovencs tienen de 40 a 45 porcientd
dé poblacién en el grupo de jovenes (de 0'a 14 afos), Un 50 a 55 per
clento de adultos (entre 15 y 64 afics) y alrededor de 3 a 5 perciento
de personas de mdas de 65 afos. Este grupc ce pafses se caracieri-
Za por tener una alta fecundidad y una mortalidad mediana; es el caso
de la mayorfa de los pafses latincamericanos (cor excepcidn de Argen
tina y Uruguay). Las poblacicnes viejas tienen estructura envejecida
por la disminucidén relativa de los jovenes y aumento relativo de les
El grupo intermedio, que es el que forma la fuerza de tra

ancianos.

bajo, es mds alto que en el primer tipo.

Las poblaciones jévenss tienen coeficientes de carga de de-
Pendencia mas altos, porgue la -:afga asumida por los individuos prn
ductivos es m&s elevada y por lo tanto, la parte del ingreso que el
Asf, -

individuo deseaba destinar a ahorros e inversiones se reduce.

en las poblaciones joévenes existe una persona ocupada por cada per




sona demasiado joven o anciana para trabajar, mientras que en un
poblacion wieja, la. proporcidén es casi de dos por una. Esto se tny
duce en el peso de los inactivos y en el financiamiento de la fom!

cion profesional de las generaciones jovenes, inversiones socialess

y demogrédficas, tales como locales escolares, construccidén de casaj

habitacién, formacién de maestros y la creacién de medios de produg
cidn para éstos. El problema de tal estructura es grave a nivel n
cional, pues generalmente se presenta en los paises menos industrly
Iizados. Madas adelante observaremos que en poblaciones de este t

g0, la mayor parte de su poblacién activa, se dedica a actividades

poco productivas y por lo tanto mal remuneradas.

2. Ciecimiento demografico: El caso de México

En nuestros dias, la mayorfa de .los pafses latinoamericanos
»:'x;;erimentan tasas de crecimiento de poblacién que se acercan a ul
3 perciento, debidoa que la tasa de mortalidad ha disminufdo por -
235 adelantos en'la medicina. En algunos casos, como en México,
Salvador y Costa Rica, _alcanzan un nivel de 3.5 porciento. Mientras
tanto, los pafses industriales que han alcanzado un alto grado de d¢

sarrollo v nivel de vida, desde hace varios afios han tratado de mail

tener dicha tasa fluctuando. alrededor de la unidad.

Ver las cifras del cuadro siguiente que nos muestran el cre-

cimienito demogréfico en México, de 1900 a 1860.

CUADRO 3.1
MEXICO: CRECIMIENTO DEMOGRAFICO 1900 a 1960
B st

Afos Tasa media anual de

crecimiento demografico (%)

1900 1.087

1910 =0.510

1921 1.612

1830 B 731

1940 1850 2.755

1950 - 1960 e IS
to- J0 7 7

FUENTE: 50 Afios de Revolucion Mexicana en Cifras,

Nacional Financiera, S. A. México, 1963, p.21.

3,078

En el cuadro anterior puede observarse que en los primeros -
afos se registraron cifras que muestran un lento crecimiento, inferior
al 2 porciento anual. Pero de 1940 en adelante la tasa media anual
de crecimiento es més del 2 porciento y llega a sobrepasar el 3 por=
clento en el decenic 1950-1960. | Un crecimiento desmedido de la Po
blacién puede traer como consecuencia una redistribucidn de los bie-

fies creados para satisfacer las necesidades de la misma; lo cual re

Présenta menos cantidad de bienes por persona.




3. La poblacién econdmicamente activa en México

Es necesario aclarar, que el término de poblacidon econdmica

mente activa, no debe confundirse con el de fuerza de trabajo. Engl
primer concepto se incluys solamente a la poblacién ocupada ¥ tempo
ralmente desocupada,‘ que estd desempenando o disponible para deseg
peniar diferentes trabajos en cada uno de los sectores p-uductivos dé
la econorr:{a, mientras que en el segundo se incluye a todos los ix;d_l

viduos cuyas edades fluctGan entre los 14 y 65 afos.

Si analizamos cudl era el monto de la poblacion econdémica-§

mente activa y su distribucién por actividades en México, durante los
anos de 1900 a 1960; observamos que solo un 33 porc..:tc Je la pos
blacién total estabs ocupada en la creacién de bienes y servlcios.'il
resto de la poblacién, estaba constitufdo por amas de casa,ancianos
estudiantes y todas aquellas personas que aun encontrdndose dentro-
de las edades pr'opxclas para trabajar, no se encontraban en condicio

nes de desempefar trabajos.

En el Cuadro 3.2 se presentan las cifras que muestran en ni
meros absolutos a la poblacidén total y a la poblacion ocupada y el =
porciento que de la primera representa la segunda. En el mismo cud

dro se tiene también, la forma en que la poblacién ocupada se distd

buye entre las diferentes actividades.

CUADRO 3.2

MEXICO: ESTRUCTURA OCUFACIONAL
(Miles de personas)

DISTRIBUCION PORCENTUAL DE LA POBLACION OCUPADA

Actividades

A. Poblactén total

B, Poblacién ocupada

C. % de B/A

Poblacién ocupada

Agricultura

2/

Minerfa

3/

Industria

Transportes y comunicacicones

Comercio y finanzas

Servicios privados

Goblemo

Actividades no especificadas

%_.:-—-

S. A. México, 1963,

Nacional Financlera,
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Las cifras de distribucién de la poblacién activa por ocup
ciones' demuestra el por gqué nuesirs g}a}zfs»es considerado aln dentry
del grupo de los pafses subde ‘‘‘‘‘‘ roliados, ya que la principal carac-
i _terfstlca de éstos, es la e ec-nfar ‘con una gran proporcion de la PO
blacidn activa, dedicada a iss actividades agropecuarias. / En 1300,
el 65 parciento de nuestra poblacién econémicamente activa  se ded|
caba a las actividades agricolas; ilega a 75.2 porciento en 1921, pan
descender después de ese periodo hasta 52.8 porciento en 1960. Ob
servemos también como aumentd el porcentaje de la poblacién ocupa
da en la industria a través del periodo considerado, pues de un 10,7

porciento de la poblaclén activa comprendida en ese sector en 1800,

pasa a 15.5 porciento en 1960, Otras actividades tales como comar

cloiy servicios privados: registran también un ligero incremento.

A medida ;que se desarrollan la industria y &l comercio, au-
menta la migracién de las areas rurales a las 4reag urbanas y cen-
tros industriales. Este desplazamiento opera debido a las fuerzasg de
atraccion que ofrecen los centros urbanos, al ofrecer condiciones de
vida que incluyen mejores servicios educativos, y de asistencia pli=
blica y sobre todo mejores salarios pagadas por la industria. Por o
tro lado; las areas rurales ejercen una influencia segregadora, ya qué

al tecnificarse las labores agricolas se desocupa mano de obra, la-

cual tiene dificultades para sobrevivir en ese medio ¥y se ve obligads

a emigrar a las ciudades y dedicarse a labores industriales, comercia
les, profesionales, etc. A continuacidn se presentan cifras que nos

muestran el crecimiento de las areas urbanas.

CUADRO 3.3

MEXICO: POBLACION RURAL Y URBANA (1900 -- 1970)
(Miles de personas)

% Poblacién |
Rural

Poblacion| Poblacién| Poblacién
total urbana rural

% Poblacidn

Afios Urbana

i 1900 13 607 1657 11 950 87.8

15 160 2 13 126 3. 85.8

1921 14335 12 096 16. 838

|
|
; 1910

. 1930 | 16 553 13 281 s 80.

19.654

1

1

i 1940 15355 s 78..
1

|

11950 | 25 791 38338 71,

L1950 | 34923 | 13 081 | 21 842

11970 | 48 317 21 888 26 429 45.3 54.7

FUENTE: 50 Ados de Revolucisn Mexicana en Clfras, Nacional Einan

ciera, S. A., México, 1963, p.22.
Se considera poblacién urbana a la que vive en localidades de
més de 10 mil habitantes.

Nota:

La poblacién urbana se incrementa de 12.2 porciento en 13900,

a8 37.5 porciento en 1960 y las estimaciones para 1970 son de ¢5.3
porcienta. Este desplazamiento de poblacidn activa se ha estace, #

vilizando de las actividades poco productivas hacia otras més reraa




rativas como lo som la industria, el comercio vy ios servicioe privadoy

o profesionales.

ductos que satisfagan sus necssidades. BEutre los recursos naturalss

encontramos: la tierrs: que se doi&n 2 la explotacién agropecuaria y§

suministra todes los productos agricolas. ganaderos, minerales, etc,,
que despuis de sufrir cisrias tmnsformacionas mediante el trabajo £fst

co y mecénico, llegan a convertirss- sa satisfactores.

Los bosques es otra importants recurso que adamés de propx
clonar materia prima como: maderas. aceites, recinas, etc. para lafn
dustria, ejsrcen una infiuencia:controladora sobre sl clima de las re-
gionss donde son abundantes. Su aprovechamisnto debe estar protegl

do con sistemas racionales de swpictacién que permitan la regeneracién

de los mismos

También existen otros factores que en forma indirecta contri-
buyen a la creacién ds bienes. Estos recursos no puedsn ser propies

ad del hombre por no estar sujetos & la compra y venta, y por eio,

permanecen fuera de las decisiones econémicas, recibiendo el nomhra

de bilenes extra-econdmicos, como por ejemplo: la luz solar, las lu-

vias y el clima, que influyen en la obtencidn de buenas o malas co-
st Sl ! e -

sechas y en la determinacidén del precio de las diferentes clases de tie
ma eign’cola, siendo mas alto el de aquéllas que tengan mejores condi-
ciones. En este caso es el servicio ‘que presta el factor y no el fac

tor mismo, el que contribuye a la produccidn.

Los rfos, lagos Y mares; también desempefian un papel muy
importante dentro de los recursos naturales, ya que son de gran uti!_(
dad para la agricultura, la electrificacién, la pesca y adem&s son uti
lizados como vias de comunicacién que facilitan la explotacion da los

fecursos’ forestales.

_Los recursos naturales: son escasos y debemos preocuparmos
tanto por su conservacién como: por darles el tso més adecuado y efi
clente en nuestras decisiones acerca de los bienes que se van a pro
ducir para satisfacer atinadamente las necesidades dsl grupo social.-
También\ debemos tener en cuenta que a medida qus se intensifica el
Uso de un factor limitado, aparecen los rendimientos decrecientes por
més trabajo humano y mecdnico que se apligue a su explotacidn; y que
llega un momento en que se alcanza el méxime rendimiento dai TesLs

SO y es entonces cuando deben tomarse ciesrtas medidas:. La tiera -




puede aumentar su rendimiento mediante el uso de fertilizantes y abo Al

nos orgénicos; con obras de irrigacién en aquellas que no cuentan - Medida que lo permite su capacidaq tecnoldgica y siguiendo los 1fmi

con condiciones climatolégicas favorables y mediante la rotacidn de tes trazados por las tradiciones.
cultivos que devuelve a la tierra las substancias orgénicas necesarias

para que conserve su rendimiento. F. Capital

A través del tiempo, el hombre ha dado diferente grado de im Después de haber analizado log factores trabajo y recursos

naturales,

portancia a los recursos. A medida que aumentan y evolucionan sus podemos decir que éstos son los

factores primarios de |a

produccién.

necesidades va empieando los recurgos de tal manera que cada uno- Examinemos ahora el capital,

cansgiderado como el factor

auxiliar del trabajo.

de ellos contribuya cada vez més eficientemente en el proceso de pr Estd formado por todos losg medios materialaes e

. ; in
duccién. En un principio prevalecieron la recoleccién de frutos, la aff ‘"Materiales que contribuyen a incrementar la productividad de traba jo

el gr
za y la pesca, como las formas de subsistencia, pero a medida quef X ' 9rado en que se aprovechan los recursos naturales Aok
Fiftse S . . 5 u
! lk‘l.t jl"ﬂs‘;‘ ol t ey
“-'..:r.a‘:;',.. ' ecesario-f ‘O3S han tenido a bien
I ki - van siendo mayores los requerimientos de la sociedad, esn s denominar con el concepto "Tecnologfa" a as

. tos
combinar los recursos en proporciones mas eficientes para obtener - medios que elevan el rendimiento del ”
sfuerzo humano y el apro

3 - . Vecha ,
mas altos niveles de produccidén y satisfacer un nimerc mayor de ng miento de los fecursos. Segin Marx, La Tecnologfs revela el

‘\a.
, modo en S
cesidades: ez asf{ como liesgamos a una etapa posterior en que se prat que el hombre trata con la naturaleza

——

_ lag fo
tica la agricultura en forma sedentaria, obteniéndose con clerta regu Hhagds ’916‘0191198 soclales y las ideas y Teépresentaciones que

de ella se derivan" .-

—

laridad una gran variedad de productos.

-

) 7
Durante ia revolucién industrial, los recursos minerales ad 'La Tecnologfa’ es una forma
PO de

-

© parte de la cultura, es el gru

e .‘ - C - -
s e e o S A
- o=\

- » sy = tr
quieren una gran significacién y son utilizados para crear magquinasi tradiciones que cada sociedad posee.

Los pusblog recolecto-

=

=

fes son
sistemas y equipos de produccién que elevan el rendimiento del trsl las sociedades que se encuentran en el nivel tecnoldgico més

_ jo ya
jo vy el grado de aprovechamiento de las materias primasg. El hombn queé su conocimiento del medio sélo les permite dedicarse a
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la obtencidn de lo que la naturalezes i2s cfrece en forma espontédnea,
la caza y la pesca, son innovaciznes que le permiten explotar mds-

intensamente la naturaleza.

Las précticas agrizoilas permiten una mejor aplicacion de los
factores trabajo y capital 2l rscurso tierra, aunque el capital asuma -
formas burdas (herramientas rudimentarias). La técnica agricola tan -
reducida en un principio sélo permitfa excedentes tan pequefias que 0
casionaban constantemente crisis de hambre; pero a medida que se W
experimentando, »se van creando mejores sistemas técnicos de produ¢

cién que hacen posible la creacién de un mayor producto.

La transicién de la época medieval 2 la modema, no pued
sequirse a través de una linea definida, pero se hizo posible gracias
a factores como: cambios en la técnica, aparicidén de nuevos instru=
mentos de produccién que elevan considerablemente la productividady
juntos a ellos aparece una division cada vez mas completa del trab
jo, el desarrollo del intercambio y la separacién cada vez mas acel

tuada entre los medios de produccion y los productores.

Hasta la revolucibn industrial de la que ya hablamos anterid

mente que tuvo lugar en Inglaterra a finales del Siglo XVIII, la huma

dad subsistfa a base de una tecnologfa ineficiente. Los medios de I

duccion estaban formados por costumbres e instrumentos utilizados en
la produccion de tipo doméstico practicada entonces. La Revolucién
produjo cambios muy radicales al acabar con el trabajo manual trans

formando la produccién sobre principios nuevos Y racionales, aplican-

do sistemdticamente a alla ios descubrimientos de la ciencia

Entre los elementos materiales que constituyen el capital
apital, se
encuentra el capital real que estd formado por los medios de produc-
cién_como herramientas, edificios, maquinaria e instalaciones emplea
da s .
s en la elaboracidén de bienes. Queda comprendido dentro de este

grupo _todo bien creado por el hombre que contribuye directa o indirec

ta g '
‘amente, a la creacién dey_b,x*gn,e.s de consumo o de produccién. Los e

lsmantos inmaterialss de que se habla en la definicién estdn constitu

d
03 por el capital financiero, que es de gran importancia en el proce

$0 productivo de una economfa de libre mercado.

_El capital financiero estd constitufdo por los valores moneta
riog liquidos que pueden emplearse para adquirir o crear més capital
real. El capital dinero sélo adquiere significacién econdmica en el mo
mento en que se invierte en equipos de produccion, que al combinar
¢ con los deméds factores de la produccién contribive a la elabora-

cidn i
de bienes y servicios. Asf, por ejemplo: una persona puede dis

Pone
r de una suma de dinero, que si lo conserva en forma lfquida sin
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intervenir directa o indirectamente en la creacidon de bienes, no tendré i

portancia en sentido econdmico; por lo que el capital no debe perma
necer ocioso, sino invertirse mediante el uso de recursos en produg
cion de bienes de consumc que satisfagan directamente nuestra_s ne-
cesidades o de bienes de produccidn que se dediguen posteriorments

a la creacion de un mayor volumen de bienes de consumo.

G. Productividad de los factores

Se habla de la productividad alcanzada por cada uno de los
factores al referimos a su capacidad para producir bienes y se obtie
(¢§‘<_<11v_1d1e,_ndo la ‘canti_da.d', de bienes producidos entre la \cantidad de/§
blie.ries- producidos entre la cantidad de cada uno de los factores .em
pleados en la produccién de los mismos; as{ hablamos de la produc-
tividad del factor trabajo, si dividimos la cantidad de bienes que fuel
posible obtener, entre la cantidad usada de ese factor y en la misma
forma se estima la productividad del capital y los dem&s recursos.-
Mieritras mayor sea el volumen de bienes obtenidos, mayor es la prn

ductividad de cada factor.

1" vo- P— — i —
i
\ Finalidad de la Tecnologfa.- La aplicacién constante de los

avances tecnoldgicos tiene como finalidad aumentar el rendimiento-=

+l trabajo, as{ como también la de disminufr el esfuerzo humano ef

!

r 1o 3
el pocef;o“pi'oductivo? En esta forma, entre mis eficientes sean los

——

medios técnicos de produccién, el hombre puede incrementar su efi-

ciencia en el trabajo a la vez que reducir el esfuerzo realizado. En

-

< f‘—'\' ~

tonces se puede decir que mejores técnicas de produccién elevan la

5 “’;-

Es muy discutido el juicio de que la aplicacién constante de

Juevas técnicas de produccién traen como consecuencia un.mayor ni

mero_de desocupados; es decir,

O T

desaloja del proceso productivo a una

parte de la fuerza da trabajo, ocasionando con ello los problemas del

desempleo. En el caso de la agricultura,

Por ejemplo las labores de

desmonte, Preparacidn de suelos para el cultivo, de cosecha, etc. si

S€ carece de maquinaria se precisan muchos trabajadores para reali-

2arlas, pero al introducir tractores y cosechadoras, gran parte de los

trabajadores- pierden su empleo dada la eficiencia y productividad de

l
4 maquinaria, No es muy grave el problema que presenta la gente -

d
€socupada en egta actividad, ya que se les ests brindando la opor-

tunidad de dedicarse a otras actividades tales como la industria, el

s e

Come ‘
rcio, profesionales, etc.; que si bien requieren un entrenamiento

€special, pProporcionan mejores remuneraciones.

Sin embargo, en e} caso de un pafs que cuente con tasas de

desoc 4
4Pacion muy elevadas y Ya no sea posible absorber un mayor na
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s Ve

mero de trabajadores, debera preferirse el uso de aquellos adelantos
técnicos que no den lugar a una mayor desocupacidon, sino que por-
el contrario, aguéllos en que particife en una forma més intensiva.-

—— —

la ‘mano de obra,

Otro aspecto de la tecnologfa que es oportuno mencionar es
el referente al/mtercambio que entre todos los pafses se efectua. -
Aquellos pafses que han logrado desarrollarse y que a su vez hanly
grado obtener muy grandes rendimientos en los procesos de produc-
cién, generalmente exportan material técnico o bienes de capital ha
cia aquéllos, que por su grado de desarrollo o por la no existencia

de los recursos apropiados para la elaboracion de los mismos, se -

ven en la necesidad de importarlos. Esto ha suscitado grandes dis

cusiones, porque los paises importadores de técnicé guardan una fuér
te dependencia econémica con aquéllos que se la suministran. Debe
‘mos recordar que dada la desigual asignacién de recursos, es nece-
sario que exista dicha dependencia, cuando el pafs ain no ha logrd
do desarrollar la técnica més indispensable. Sin embtargo, también
existe el argumento de que el pafs importador resulta beneficiado con
el intercambio de cualquier otro tipo de bienes, por los de caracter
técnico, ya que no se ve precisado a incurrir en fuertes gastos cz 2

vestigacion que tendrfa que realizar para elaborar su propia técnica.

aprovechands asi el desarrollo con que ya se cuenta en otros paises.
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CAPITULO: IV

TEORIA DE LOS PRECIOS

A. Importancia en la economfa

la teorfa de los precics es una de lag herramisntas de la

Teorfa Econdémica sobre la cual se elaboran muchos de sus anélisis

¥, qué con su ausencia no serfa posible realizarlos. =n una econo
mfa de libre mercado, son_log precios uno de los factores més im-

portantes de la actividad econdmica; pues son ellos_los que propor

clonan datos que son tomados en cuenta tanto ‘por las empresas co
mo por las unidades de consumo para realizar la parte que a cada

uno de ellos les corresovonde dentro del sistema econdémico.
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La teorfa de los precios en una economia capitalista es la

Por cada uno de los bienes y servicios que forman parte d

€ nuestro

Consumo. | Tanto los productores como los consumidores se gufan -
Por los movimientos de los precios; si los precios aumentan, los -
Productores incrementan su produccidn para aumentar sus utilidades:
si la oferta de un producto es escasa, los consumidores tienden a
€Conomizar mds que antes “Asf, por medio del sistema de precios

los consumidores hacen saber a los productores sus deseos, y ellos
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mismos llegan a obrar segiin cambie la escasez relativa, sin neoces

1/

dad de una organizacién planeadora contral”,

Podemos afirmar que ¢sia ieorfa no nos proporciona una dej
cripcién exacta del mundo rsal, nl nos explica el por qué un mism
bien tiene diferente precic ch diversos lugeres; sin embargo nos ap

da a comprender la realided de la actividad econdmica y nos prese)

e

T — ——ee

ta 1a forma en que se determinan los precios mediante la ofertay &

—————— . S ————— e T —— R s P——

manda de los mismos.

——

B. Los precios

La primera pregunta que nos hacemos al estudiar ia teorfa:
ie los precios es sin duda la siguiente: ¢Por qué tienen precio luf

hicnes econdmicos? y 1as siguientes razones pueden damos la resp

nussta.

Tienen precio porgue son capaces de satisfacer nuestras o

cesidades, las cuales se manifiestan en el mercado a través de 134

o

demanda. Ademds es necesario pagar por los bienes, porque en

creacidén fue necesario invertir trabajo y materias primas, los cuald

S

también estdn sujetos a un precio en el mercado por ser escasos.

ety \-

./ Benham, Frederic. Curso Superior de Economfa, p.19.

Existe otro tipo de bienes que tienen la caracterfstica de sa
tisfacer algunas de nuestras necesidades como la de respirar, saciar
nuestra sed, alumbramos ett. como lo son el aire, el agua en los-
lugares en que abunda en estado natural y la luz solar que ya hemos
mencionado anteriormente. Por estos bienes no pagamos ningin pre-
cio, ya que nos los brinda la naturaleza en forma abundante Y no te
nemos que realizar nmgz‘m esfuerzd dara obtenerlos Yy es por ello que

reciben el nombre de bienes libres y quedan fuera de la teorfa de los

~t———

grecios o

_.Ea uttlidad y li escasez son los factores que determinan. el

que los bienes tengan un precio. - En el precio se manifiesta el grado

de utilidad que proporcionan, asf{ como el grado en que son escasos.

El grado en que un bien es Util se muestra a través de la demanda -

| que tiene en el mercado y su grado de escasez es dado a conocer a

&

través de la oferta del mismo.

C. las teorfas del valor

En la formacién de las teorfas econdmicas siempre ha sido de
Jdran interés el estudiar las causas que determinan el valor de los bie
nes, - :
®s. lLas teorfas elaboradas con.tal fin en un principio se denomina

on Sl
teorfas del vslor y evoiucionaron hasta nuestros dias llegando a
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establecer la forma en que se determina actualmente el precio de un
precio que un consumidor estd dispuesto a pagar por un bien, varia

bien.
con el grado de utilidad proporcionada por el mismo. La primer uni

dad consumida de un bien, produce una gran utilidad, segun el prin
En un principio los economistas cldsicos tenfan la idea de =
cipio de la utilidad marginal decreciente, pero no por ello se va a
que el precio de un bien estaba determinado por la fuerza de trabajo

-,

pagar un alto precio pQr ella, sino gue se pagard una\ cantidad que

e e
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que costaba producirio. Estas teorfas tenian un cardcter objetivo - :
esté de acuerdo con la satisfaccién que proporciona la dltima uni—

—————————————————————
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e
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valor intrfnseco del bien y no la utilidad proporcionada por el misma.

S —————

dad del bien que se consume. !La utilidad marginal ’es el incremen

- s g 3 —e it e g,

fo en la utilidad total, producida al consumir una unidad adicional.
al satisfacer una necesidad, ' S oy i
PELAET Respecto a estos principios de utilidad marginal podemos decir que

cuanta mmayor canudad de un bien posea una persona, menor sera el
Esta teorfa objetiva del valor, sufre una modificacién bajo -

) | precio que estd dispuesta a- pagar por una unidad adicional del mis
el andligis econdmico de Karl Marx (Escuela Socialista) al afirmar - : o

mo.
que el valor de un bien estaba-determimado_por la cantidad de traba

=W QR

El grado de saciedad de las necesidades varfa de acuerdo

T ——

jo socialmente necesario que costaba el producirlg_; ya que no debian

— e . e - gmgems e - i ———————— ” = S ——

ra—

formar parte del mismo las utilidades, que sobre las normales, queda

con el nivel de ingreso de las personas/. Una persona que dispone

ban en manos del productor. T e |

de altos ingr2sos puede saciar su necesidad al consumir la unidad -

nimero 10, mientras que otra con menor ingreso disponible puede al
Posteriormente, los representantes de la Escuéla Marginalis . Y 2 o

canzar su mé&xima satisfaccién al consumir la unidad nimero S. El-
ta: Menger, Von Wieger, Boeh'm Bauweck, de la Escuela Austr}ggg:

: precio del 0 sera '
y Alfred Marshall en Inglaterrs., descartan parcialmente la teorfa ob- bien en cuestiéon, serd el mismo para ambos, aunque les

; : . / Proporcione diferente cgrads Jde utilidad total.
jetiva y argumentan que ei valor de un bien tiene un cardcter subje- §

tivo o sea el que le conceden los consumidores de acuerdo con la u

— i S s 5%

tilidad que proporcionan. Esta teoria subjetiva, nos afirma que el -




D. Demanda
TABLIA 4.1

DEMANDA D -
Para tener una idea aproximada de la demanda de un consu EL PRODUCTO X

Precio Cantidad

midor para un bien determinado. es necesario conocer las cantigaaes

de dicho bien, que estd dispuesto a consuniiy a los diferentes pre- gf

cios. Por ejemplo: si a un consumidor le preguntamos qué cantidad 3(5)

de camisas comprarfa si el precio de éstas fuera de 40 pesos, posi ;f

blemente su respuesta serfa la de comprar una camisa, pero si el - 7

precio de éstas es de 35, 20, v 10 pesos, etc. el consumidor pue

de ir demandando cada vez un mayor nimero de camisas como: 2, 3,

dida que el precio se eleva, la cantidad demandada se va reduciendo

AT, hasta llegar a sdlc 7 unidades cuando el precio de ellas es 7 peso®

Las cantidades de un bien que un consumidor est& dispuas

LLa principal caracter{stica de la demanda, es que a medida

B

to a comprar, estin determinadas por el precio del bien. sus gustos ‘Bque el precic de las bienes disminuye, es mayor la cantidad que d
' ue de

y preferencias, el precio de los demds bienes 'y por el ingreso de Rellos se demanda: o lo que es lo mismo, a medida que a ta el
’ r S Umen a e - -

que dispone. EEci0 de- un bien disminuye la cantidad demandada. Se observa gene

- a0,

falmente una variacién inversa entre precios v cantidades.

Elaboremos en una tabla la demanda de un consumidor, ano

tando las cantidades de! producto X, que estd dispuesto a comprar a La tabla de demanda podemoes representarla graficamente. siiis

_,
e L e !

los diferentes precios.

trasla X
damos la hsta de precics y cantidades a los ejes ccordenacos.,

En -
el eje de las Y representamcs los precios v en el eje de is

.-
5 ‘\, -

En la Tebla 4.1 puede cbservarse que cuando el precio del

———— =
e

la
® Cantidades demandadas del hien. Cada relacién de precio y canti

producto es de un peso, el consumidor demanda 38 unidades.y a me

S

-
T -

dad
"¢ Ocupard un punto en el plano v si &stos son unidos por una linea,

. .=

R T e A -
YR e D N A N ey S
ST e




obtenemos una curva de demanda que se desliza de armriba a abaj& también podemos formular una tabla de oferta que nos muestra ia con

de izquierda a derecha (Figura 4.1). aucta seguida por un productor en el mercado en que vende sus bie-

nes.

Definimos a 1 como las cantidades que un product.or

estd dispuesto a colocar en el mercado a los distintos precios. Vea-

— e

= 2 g b e o =

mos el caso de oferta que se piwscuta en la Tabla 4.2.

TABLA 4.2

T

OFERTA DEL PRODUCTO X

iy EX &R

f:OAN T]DA[:)D Precio Cantidad

Figura 4.1 . 5
11

La inclinacién de la curva dd se debe en gran parte al prin ;g

cipio de _ggm,mmmgl decreciente; segun el cual, mayores can- gg

30

tidades sdlo serdn demandadas a precios mds bajos, porgque la utill

dad que el bien proporciona va siendo cada vez menar. . Ademds, -

3
. e i, W 1 T e e = -
tn , .-

A
b e
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- _ Y
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ro
puede ser que un consumidor sélo esté dispuesto a demandar el pro En la tabla de oferta observamos que la conducta del produc

e e e e

ducto cuando el precio sea bajo, debido a que su limitado ingresO=R tor e¢s distinta a la del consumidor. ya que mientras el consumidor ac

NS

[

RIS
Kde

no le permite comprar ninguna unidad cuando el precio del mismo €S8 ti3 en funcidn inversa al precio, comprando el mayor numero de uni-

T

-
= — e
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e am?

‘:&‘}_ ;‘-z —

alto. dades al precio més bajo Ei productor trata de maximizar sus utilida

AN
3

Jes, ofreciendo un wgayor nimeéro de unidades, al precio mds alto o

———

E. Oferta - B sible.  As{ vemos, que al precic de un peso sélo estd dispuesto a -
ofrecer cinco unidades del bien que produce y a medida que aquél au

En la misma forma en que se presenta una tabla de demand® ments eleva las cantidades ofrecidas en el mercado




En el caso de la oferta, los precios y cantidades se muevey

costos de produccidn.

en razon directa, es decir experimentan aumentos o disminuciones si

multdneamente vy en el mismo sentido. F. Punto de equilibrio

También en el caso de la oferta, vamos a representarla en - Si sobre la curva de demanda que ya jeonofemos . die e

forma grdfica dejando el eje de las X para designar las cantidades o senta la conducta del consumidor, sobraponemos I8 citva Harolatacs

frecidas y el de las Y. para' anotar los precios de oferta. (Figura 4.2), las que se muestran las cantidades que el productor esté dispuesto a

ofrecer a determinados precios, observamos que coinciden en un_punto

en el que al mismo precio la cantidad demandada y ofrecida son exac.

tamente iguales. Presentamos enseguida las tablas de nferta ydemag

da en forma conjunta asi como sus representaciones graficas superpues

tas (Figura 4.3).

L TABLA 4.3

30
CANTIDAD

: Cantidad Cantidad
F ra 4.2
b Demandada Ofrecica

“ i

Sy ~
e o, S T
A TS =
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e

TABLA DE O y D DEL PRODUCTO X

o

e

Podemos observar que la_curva de oferta oo se desplaza ha 38

1

o2 S 25
20

ducen al productor a aumentar la cantidad ofrecida y ello se debea 15

g, 11

que para aumentar su nivel de produccidén tiene que demandar mayores 7

5 PRECIO
11
16
29
24
25
39 CANTIDAD
Figura 4.3

cia arriba, de izquierda a derecha debido a que precios mds alt

DWW N

b B e ) BN 1}

cantidades de recursos que elevan sus costos de produccién y por 10
tanto sdlo 25ta disguesto a hacerlo cuando existen altos niveles de -

Precios gue i2 germiten cbtenar utilidades, aln incurriendc en mayores
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Si observamos la tabla de oferta y demanda veremos que 3
precio de 4 pesos, la cantidad demandada es igual a 20 unidades jy
son también 20 unidades las ofrecidas, es €ste el precio de equili-

brio que momentdneamente regird en el mercado para el producto X,.

' Obsérvese en la gréfica que es en el punto E donde las curvas col

ciden, estableciéndose en él, el punto de equilibrio correspondiends |

@ ese punto un precio y una cantidad, que se llaman respectivament
precio de equilibrio (P) y cantidad de equilibrio (C). Aquf el estudia
te puede ya darse cuenta de la importancia del uso de las graficas,

Ya que mediante ellas se simplifica mucho el andlisis.

Ningln otro precio prevalecerd en el mercado ya que es sdlo
uno en el cual los deseos de eemsumidores y productores estén de a
cuerdo. - Por ejemplo: al precio de 6 pesos, la cantidad demandada -
es igual a 11 unidadés, mientras que la cantidad que a ese precio-
los productores estdn dispuestos a ofrecer es de 28 unidades. Es fé
cil observar que la oferta excede a la demanda en ese precio y cuan
do de un artfculo se ofrecen demasiadas unidades queé no se deman-
dan en el mercado, obviamente los productores que deseen deshacer
se de su producto se verdn obligados a disminufr el precio, el cual

tenderd a establecerse en el precio de equilibrio.

El mismo andlisis puede repetirse para el caso de un precio

que esté por debajo del de equilibrio; por ejemplo: al precio de 3 pe

sos la cantidad demandada es igual a 25 y la ofrecida iqual a 16. -

Ahcra tenemos un exceso de la demanda sobre la oferta y cuzndo la

cantidad demandada de un articulo es mayor que la cantidad ofrecida,

el precio experimentard un alza ya que ps consumidores estan dispues

tos a pagar un precio més alto, en esta forma el precio tenderd a es

tablecerse en el precio de equilibrio.

G. Variaciones en la demanda y oferta

En los andlisis anteriores constantemente estuvimos hablando
de cantidades demandadas y ofrecidas y pudimos darnos cuenta que di
chas cantidades variaban a medida que los precios sufrfan un cambio.
Cuando el precio varfa de 2 a 3 pesos, la cantidad demandada pasa-
ba de 31 a 25 unidades, o sea que se produce un desplazamiento SO

bre la misma curva.

Lo anterior no debemos confundirlo con cambios en la deman
da o en la oferta, Ya que por ello se entiende cambios en la deman-
da u oferta a los mismos precios. Cuando se demandan mayores can
tidades de un bien, a los mismos precios, (debido a que han cambia
do los gustos y preterencias o aumentado los ingresos de los consu-

Midores) se dice que se ha producido un aumento en la demanda. Su

i
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pongamos (baséndonos en nuestra misma tabla de demanda) que las
cantidades demandadas a cada uno de los precios son ahora mayo-
res. (Ver la Tabla 4.4 y Figura 4.4).

TABLA 4.4

P C.D. Nueva cantidad
demandada

38
31
25
20
15
11

f >
7 20 0
CANTIDAD

Figura 4.4

En la gréfica tenemos ahora una nueva curva de demanda my
cada con las letras d'd' y en ella puede verse que a los mismos pre
cios es ahora mayor la cantidad demandada y las cantidades de nand|
das originalmente representadas con dd, sélo pueden conseguirse ay

precio m&s elevado. Pues bien, un aumento de la demanda signific

un desplazamiento de la curva de demanda hacia la derecha vy hacia¥
e e e RO RIS 8 GfTeci ko

amiba. Pero también la demanda puede sufrir un cambio contrario, &
e —

decir puede disminufr; entonces se estén _ggmandand\ca_mgggrfi cantié
des de producto a los mismos precios y la curva se habré gesplaz
hacia la izguierda y hacia abajo. Se puede utilizar para este caso
misma gréfica, sdlo que ahora la curva d'd' serd la demanda oriaind

y la curva dd serd la que nos represente la disminucién.

&Cudl es el efecto sobre el Preclo de equilibrio, producido

por el aumento o disminucién de la demanda si la oferta se mantje-

ne constante? Haciendo el andlisis gréfico’ (Figura 4.5) observare-~

mos que el aumento de la demanda traerd como consecuencia tn au
bt g G Y S

Eﬂt_o_e_n__el__p_recio de equilibrio y una disininucién de la misma lo
TR et B T T N o

hard establecerse a un nivel mds bajo.

i

A

30
CANTIDAD

Figura 4.5

As{ también,

la curva de oferta puede sufrir aumentos y dis

minucion {7
ciones si 2 los mismos precios los productores estdn dispuestos

s ofrecer maycres o menores cantidades. Volvamos al anélisis grafi

$0ide la tabla de oferta (Ver Tabla 4.5 y Figura 4.6).

Digamos que a los mismos precios el productor esti dispues

to a “ 0 z oY
ofrecer 10 unidades mds (cebido a que sus costos de procduccidn

ha . =
¥an disminufdo)., Ello se indica con una nueva curva de oferta




TABLA 4.5

P C.O. Nueva cantidad
ofrecida

30
CANTIDAD
Figua 4.6

o'o'. En cambio, el productor también puede disminuir su oferta, es
decir a los mismos precios ofrecer mencres can.idades (si acasc sus
costos ahora son mayores); ellc se representarfa con una nueva curva
que se desplace a la izquierda y que indigue la disminucidon va que-
el aumento se indicé con un desplazamiento hacia la derecha. Puede
utilizarse el mismo gréfico para el andlisis sdlo que ahora es necess

rio conslderar o'o' como la curva original vy oo como la nueva. curva

de oferta.

¢Cudl es el efecto sobre el precio de equilibrio producido -
por las: variaciones de la oferta, permaneciendo la demanda constante!

Que un aumento en la oferta traerd como consecuencia una disminu=

.cién _en el precio de equilibrio; ¥ una disminucién en la misma esta-

manda tenga la forma gue se presenta en la grdfica, porque si es =

una lfnea recta horizontal, las variaciones de oferta no producirdn nit

gin camoio en el precio de equilibrio).

s representa en la Figura 4.7.

PRECIO

CA NTIDAD
Figura 4.7

H. Elas:icidad de la demanda

1 "
La elssticidad de la demanda €s un concento ™ie frecuents

mente eacontramos . en el andlisis econdmics. Se refiere a los cam-
—=—=25IE & J0S cam-

bios que experimenta la cantidad demandada de un bien, comoiconse

5SS
22

Cuancia de las variaciones en su precio
—M."

~
Cuando el precio de un bien varfa, los consumicores puszz

modificar de diferente manera la cantidad que de éste tomprarn: For

elemplo: cuando baja el precio de la came, es muy probable gue iz

Mayoria de los consumidores incrementen la cantidad gque corsumen -

de e . 3
ste bien; pero en cambio no aumertaran rmucho su consumo iisej_

El nuevo punto de equilibrio



cuando el precio de este bien disminuya, porque su uso es tan limi

tado que los consumidores mantendrdn estable el consumo del mismo,

De lo anterior deducimos que los bienes tienen muy diferen

te grado de elasticidad; segiin sea la variacién en la cantidad deman

dada como consecuencia ‘de las variaciones en precios.

Si el precio de un bien cambia en cierta proporcion y produ

¢e un cambio de mayor»«pcrpﬁ?c—'fé?x_'?n\la cantidad demandada, deci-

mos ‘que su demandd Bs eldstica

Si las variaciones de precio; praducen variaciones en la mis

ma proporcién en la cantidad demandada, la elasticidad é_s__xix’u_a_r_ig!.

Ciando'las variaciones 'en la eantidad demandada son'propor

cionalmenté menores gque las vari del precio, nos encontramos

en el caso de una demand_ iheléstica‘

El andlisis ‘de la elasticidad de la demanda es de gran inte
rés sobre todo para los productores, que al conocer el grado de elas
ticidad de la demanda de su producto, estdn en conaiciones de saber
Cudl va a ser el efecto que sobre la cantidad demandada van a pro-

ducir las variaciones en el orecio.

quenia proporcidn.

1. Diferentes grados de elasticidad

No/ todos los bienes de consumo tieren ‘21 mismo grado de

elasticidad'como se dijo anteriormente. La elasticidad’ del bien va
—— e C8C Dien, va

rfa de acuerdo ‘con ciertas condiciones:

J,a;g”a.l:ts,deungrgjg_smﬁ.MS.e_

destine a su_compra y_el tipo de necesidades que &l bien

satisface.

Utilicemos nuevamente el ejemplo de la sal de uso doméstico; como

sabemos es indispensable para sazonar los' alimentos, pero de ella

sélo se necesitan muy pequefas cantidades Y se gasta en la misma

una parte muy pequefa de nuestro ingreso. " Por mds que el precio-

de 1 i 6
a sal baje, los consumidores  sélo comprardn la cantidad necesa

fla'y nunca incrementardn su demanda, mds alld del limite en que

Se necesita. Entonces, al bajar el precio de la sal en cierta pro

POrcion, la cantidad demandada si se incrementa lo hard en muy pe

De lo anterior se deduce que la elasticidad de -

demanda de la sal, es ineldstica.

Existen otros bienes como el trigo, mafz, dceites, etc.; -

que son de wuso indispensable per formar parte de la alimentacion ba

sica? ié
Ca8; pero también en este caso, al bajar el precio de los mismos

se inc 3
crementara la daemanda de los consumidores, pero sdlo en la pro

orcid cesi y
Porcién en que la necesidad delesos bienes quede saciada. No por=

que el ;pre L zrigs ba :
cio del zrigs baje: urt ' Segol; varmns 4 comprar grandes canti




dades del mismo. Generalmente se incrementard la demandz en el ca
so de aquellas faniiias, que por sus bajos ingresos, no se encontra
ban en condiciones de ‘consumir la cantidad necesaria del bien, has-
ta satisfacer su necesidad. Estos bienes también tienen demanda ing
ldstica, ya que la cantidad demandada no se incrementa mucho cuan-

do el precio baja.

Ahora pasemos a.analizar el caso de los bienes que tienen
un alto grado de elasticidad. Aquf encountramos a aguéllos bienes -
gue nos proporcionan deleite y no satisfacen meiamente une necesi-
dad, sino up deseo; como los cigarwrillos, perfumes, libros,  wviajes,
ete. A medida que el precio de los mismous baja, la cantidad deman

dada aumenta ya que deseamos saciar nuestros deseos en una escala

cada ez mayor.

fambién poscen gran elasticidad llos blenes que en el meical

do tienen muchos sucedéneos (bienes substitutivos) como el café, -

gue puede ser substituido per el té o el chocolate; la came de cer-
do que también cuenta con muchos substitutos que satisfacen la mis

ma necesidad, eic.

Entre mayor sea el nimero de suceddneos de un bien, mayor

Por ejempioi=-

serd el grado de elasticidad para cada uno de ellos.,
SeI8 &1 91800 CF slastees LECauaailL 2

si acaso el precio del café es de 10 pesos el kilo y el del té de S
pesos y el precio del primero disminuye a 4 pesos, la demanda de
café se incrementars, Ya que los consumidores comprardn mayores -
cantidades, y los consumidores de té, que por su bajo ingreso no-
consumfan café, ahora el precio de 4 pesos el kilo s{ pueden hacer

lo' y substituyen el té por café.

A un lado de los bienes substitutos, existen losbienes com

plementarios como: café y azicar; ladrillos vy cementa, etc., que ge
n_en forma conjunta y por lo tanto el grado de

elasticidad de uno de ellos ejerce una gran influencia en el bien com

plementario }
—

Podemos concluir que entre los determinantes de la elastici

dad de 1a demanda de un bien se encuentran: la cantidad de sustitu

%08 que posea, ‘el niimero de usos'que s&'fe pueden dar y la parte

del ingreso que a él _se _destina.

J. Célculo de la elasticidad

Usaremos una férmula sencilla para conocer el grado de elas

ticidad de la demanda: recordando siempre que si el res_!tado obten

1

do en los coeficientes de elasticidad es igual a.l, se trata ae una




demanda unitaria, en la que el porcentaje de variacién del precio,
produce igual variacién en la cantidad demandada; cuando-el resyl
tado es mayor que 1, quiere decir que es. mayor la variacién que .
en la cantidad demandada, produce la variacién del precio; y sies
mehor que la unidad, la variacién del precio no produce una wvaria-

cidén significativa en la cantidad demandada.

La formuia que nos proporciona el grado de elasticidad es la-

siguiente:

JApRE Variacién en cantidad .| precio” medio
Variacicn ‘en crecio cantidad media

Ejemples: de auestra tabla de demanda analicemos algunos
de sus puntos. Primero, cuando el precio cambia de 4 & 3 pesosy
la cantidad demandada de 20 a 25 unidades y Pposteriormente;, cuam

do el precio varia de 7.2 6 pesos y la cantidad demandada pasa (e

7 a 11 unidades.

La elasticidad en el primer caso serd:

17.5

5 menor gue 1

A continuacién se presentan algunos tipos de elasticidad de
la demanda.

c C c

(b) (c) (d) (e
Figura 4.8

En la Figura 4.8 (a), tenemos una demanda perfectamente \/@

@ Y3 que no es necesario efectuar variaciones de precio para

que la cantidad demandada aumente infinitamente,

La Figura 4.8 (b), contraria a la  anterior, nos muéstra un ti

Po dg inelasticidad perfecta, ya gque el precio varia de 0 a infinitoy

la cantidad demandada es la misma a cualquier precio.

En la Figura 4,8 (c), tenemos una demanda con elasticidad

unit;hao igual a 1,

bio semejante en la cantidad demandada.

ya que los cambios de precio producen un cam

Las Figuras 4.8 (d) y 4.8 (e); presentan el caso de demandas

relativamente eldstica y relativamente ineldstica respectivamente.




K. Los ingresos totales.

Otro métddo usado para medir la elasticidad de la demanda
es el de los ingresos totales.

L Uit =-ON e 1PN

Log ingresos totales que recibe el

Si el precic del bien disminuye y la cantidad demandada au
menta, elevando el monto de los ingresos recibidos por el productor
la demanda serd eldstica o mayor que uno. Si la cantidad demanda
da aumenta pero i0s ingresos permanecen constantes, la demanda se
ra unitaria o igual a uno; y si las bajas de precio aumentan la cantl
dad demandada pero no en proporcidon suficiente para que aumenten -
los ingresos =l preductor, la demanda serd ineldstica o menor que

uno.

Con 2l ejemple siguiente se comprenderd mejor lo anteriormen

'3 expussto.

TABIA 4.6

DEMANDA POR CIGARROS (Cajetillas)

Cantidad Ingresos Grado de
totales elasticidad

260 600
300 750 Eldstica
375 750 Unitaria
400 600 Ineléstica

di el precio de los cigarros es de 3 pesos, se demandan

200 unidades gue representan un ingreso de 600 pesos para el pro

ductor; pero si el precio baja a $2.50 la demanda se incrementa a
200 unicades y los ingresos totales se elevan a 750 pesos; por lo
que la demanda entre ‘dichos precios es elastica.’ En cambio, si-
una nueva baja en el precio de 2.50 a 2 pesog;, produce un aumen
to en la cantidad demandada que no es suficiente para elevar. los

ingresos, que permanecen en el mismo nivel. .a aemandasdgtre -

€50s precios es unitaria.

Si se baja ain mds el precio de los cigarros, la cantidad
demandada se incrementa, pero no se consigue incrementar los in-
dresos totales, - entonces podemos afirmar que la demanda a esos

niveles de precio se ha vuelto ineldstica.
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L. Elasticidad de la oferta

El mismo andlisis que se sigue para conocer el grado de eli

ticidad de la demanda es aplicable para el caso de la oferta,

Podemos: tener el caso de oferta eldstica, cuando las vad
ciones en la cantidad ofrecida sean mayores que las variaciones#

el precio. Ineldstica, cuando sean menores las variaciones de li

cantidad en relacion a las del precio y wunitaria, cuando dichas

ciones sean exactamente iguales.
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CAPITULO: V

LAS UNIDADES DE PRODUCCION

A, Teorfa de la produccién

En el capftuls I nos referimos a la teorfa de los precios e
hicimos un breve andlisis de’la oferta y la demanda que son, las le-
yes econdmicas a través de las cuales se determinan los precios de
los bienes y servicios. Ahora, vamos a referimos a las unidades de

produccion que se encargan de elaberar los bienes Yy servicios que -

smsface.n las necesidades de todo sistema econdmico.

La oferta de un bien depende de ciertos factores entre los -
que se encuentran: la demanda del bien, el precio del bien, los pre

clos de los otros bien2s, y los recursos productivos, el tamaio de -

las empresas que los producen y su grado de desarrollo técnico. Pa

o K 2
analizarla es necesario contar con una teoria de la produccién que

dé
féspuesta a preguntas como las siguientes: si aumenta la demanda

POr ciert Xelo i 5
0s bleres, ;cémo van a ser adquiridos? ;con qué rapidez -

Va:a se i i
SEr satisfecha ia demanda de los consumidores? ;qué precio -

van a i A e 2
P3gar por esos bienes? icuales empresas son mas eficientes,

135 crandes o las pequenas?.
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En este capitulo sélo trataremos de describir a las empresas
y su forma de operacién ya que no es pos.'le estudiar ampliamentg
la teorfa de la produccidn, pues zllo implica el cadlisis de funcio
nes técnicas de produccibén y de los diferentes tipos de mercados -
existentes, que harfan complejo el estudio que aquf nos proponemos
realizar. Al final dei capfiulc se incluye un breve andlisis de los

costos e ingresos de produccidén de una empresa imaginaria sélo m

@ dar una idea de la naturaleza de los mismos.

B. Empresas

Empresa es toda unidad de produccidn donde se combinan -

los recursos productivos para hacer posibie la creactén de bien=s. =

MEstos bienes son vendidos a las unidades familiares, a otras enpre
sas, al extranjero y al gobierno. a precios maycres que el costo g

cesario para producirlos, quedando un margen de utilidades a su fa

vor que le pernnite continuar produciendo.

La empresa es la unidad que hace decisiones acerca de la

produccién y venta de bienes; pero cuya actuacién solo sera pastblel

si cuenta en tomo suyo con otras unidades como son los consumidd
res. Puede decirse que las empresas son las unidades que merecer

la mayor importancia dentro de la actividad econémica, ya que son

las que producen el mayor porcentaje de los bienes y servicios, oce

pando a-la mayor parte de la poblacién econdmicamsnte activa,

Se pueden distinguir los siguientes grupos de unidades de -
R —

produccion:
P

* Unidades de produccién individual
O e

* Unidades de produccion familiar
el TIo L

* Empresas privauss

* Empresas niblicas o gobiemnc

En la clasificacion anterior, se incluye ia produccisn de'tipo
Individual aungue no existe en el sentido estricto de la palabra; vya
Jue no es posible que un solo individuo actuando en forma indepen-
diente, produzca todos aquellos bienes que necesita para su consu—
mo, o para desempeflar la parte que dentro del proceso productivo le
comesponde desarrollar. El caso de un trabajo altaments especiali-
zado, puede aproximarse al estado de produccion individual, como -
Por ejemplo el de un pintor. Pero si analizamos lo que éste utiliza
Para crear sus obra_s (lienzo, pinceles, pinturas, aceités, etc.) des
cartamos la idea de considerarlo como un productor 1n<§1vidual porqusa
todos los materiales usados en su trabajo fuercs elaborados pox o
Personas por lo que su independencia es sélo aparents,

ya o °

toda actividad econémica existe una gran interdependancia 2p':




individuos que la desarrollan. Para dejar mas claro este cencepto a

nalicemos el siguiente ejemplo:

Un minero que' obtiene carbdn solamente dirije su esfuerzo a
la extraccion de este mineral. Postertormente el carbdn es 1evado
a. donde se utiliza en la produccién de energfa eléctrica. La energfa
puede ser utilizada en muy diversas factorias, siendo una de ellas -
por ejemplo, una {abrica de tractores. Uno de estos tractores puede
dedicarse a la produccién de trigo y aidn el trigo, a su vez, tendrd
que sufrir otra serie de transformaciones para llegar a ser un produc
to final que satisfaga directamente una necesidad. Ademds, en cada

fase de transformacidn. se requiere cierta combinacién de mano de -

obra con otros recursos productivos.

La' unidad ‘de produccion familiar es la que se refiere al trd
bajo realtzado por un grupo famillar al 'explotar ciertos factores pro-
;luczxvos, como la tierra y el capital, sin necesidad de contratar ma
no de obra. Los casos mas comunes de explotacidén familiar se en-
cuentran dentro del sector agricola y del comercio. Es muy frecuen
te encontrar granjas que se dedican a multiples actividades o estable
cimientos comerciales, dcnde el trabajo lo desempefian los miembros
de una familia.

Es muy grande el nimero de este tipo de unidades

de produceion, pero por lo general su existencia no es muy prolonga

da, ya que pueden desaparecer por falta de financiamiento, falta de

demanda para su producto Yy por la accién de la competencia,

Entre las unidades de produccion la mayor impcttancia recae

sobre aquéllas que desarrollan un papel predominante dentro de la e-

conomfa, como el de las eémpresas privadas y el de la empresa pibli

ca.

1. La empresa privada

Las empresas privadas; como su nombre lo indica, son aque

llas que tienen como base de su funcionamiento la propiedad privada
de'los medios de produccién y contratan, de las unidades familiares,
el trabajo y capital que necesitan para llevar a cabo sus fines produc
tivos.  Incluyen wuna gran variedad de negocios de todos los tamarios;
€0 un extremo estén aquellos: que operan: sus mismos propietarios co-
mo, los de tipo familiar y todos los establecimientos pPequenios en que

l -
a direccidn recae sobre una sola persona. En el otro extremo encon

tramos a las grandes empresas como aquellas que se dedican a la pro

d * > -
MCcion en gran escala de automoviles, cerveza, cigarros, etc.; en -

1 y
3s cuales las decisiones acerca del nivel de produccién, de ventas,

J :
8tc., son tomadas por muy diferentes personas.




Las empresas se pueden clasificar atendiendo a varios concep
tos. segin sea la clase de actividad a que se dedican, el tamaiio,

forma de organizacidn y de propiedad, etc.

En la misma forma en gque se distribuye la poblactén activa-
por actividades. podemos clasificar a las empresas: en cuanto a sull
po de produccién, tomando en cuenta la similitud que existe entre los

artfculos que producen. As{ podemos referimos a l1a industria textil,

para designar & todas las empresas que producen hilados y tejidos el

un solo conjunto; a la tndustria dei calzado, del fierro y el acero.-

la importancia recae sobre la industria y no sobre

etc. En este caso,

un& empresa en particular 'ya que €s mas importante interesarncs pors

la ofarta total del producto. que—as-la suma de las cantidades ofreck

das por cada una de las empresas que constituyen la industria y no-

en 1a contribucién de cada una de ellas en particular.

81 tratamos de ordenar las emprésas con base en su tamaiioi

nos enfrentsmos al problema de que no contamos con bases muy prect

gas para hacerlo. Si nos basamos por ejemplo, en el numero de 10}

obreros que ocupan, ésta serd una medida muy relativa porque una &

presa da 100 trabajadores puede considerarse grande o pequeiia segul

gaa el lugar en que se encuentra, as{ como la actividad a la cual¥

dedics. Existen empresas que cusntan con un reducido nimero de 0¥

ros' pero tienen invertidas
grandes sumas de
capital en instalacio
nes

costos: ¢
0sd8s como en el caso de laS COmpei!Ias de tEIQfOHOS O que cuen

n con 5) pr tivo a tamente m anizad qu ed la -
ta un. proceso oduc! o al nte ecani o] e T uce la

fuerza de trabajo
Jo necesaria y por lo tanto deben ser clasificadas des

de otro punto de vista.

De lo a
nterior podemos deducir que el capital invertido la
en
empresa es ot
ro factor que puede servimos como base para clasifica;
sificar

S . s S 1 S
lls Ségun su tamafio adema del numero de Oblelo . El capital a

que en este ca A
SO nos referimos, es el valor de las instalaciones di

rectamente plodUCtivas, asi como lo es la tierra, en el caso de las

empresas agricolas.

Dentro d
e la actividad econdmica existe también otro tipo de
empresas
cuyo capital no se encuentra invertido en bienes de prod
‘oduc

cidn sino en blenes de consumo, por elemplo. los supermercados. E
S

tas empresa
s son las que desempefian un papel de intermediario
S en

tre las empres
presas productoras de bienes y el piiblico consumid
or; pero

S€ mantendrd
n al margen de nu
nuestro estudio por
realizar operacio,
nes

GESligada uyen
s de la creacion directa de bienes ya que sdlo contrib Yy

2 DIOPOlcxonal di ien los con umidoxes, én lo gares en
ChOS b. es, a S s los luga

94e €stos los demandan.




En una forma més general, se acostumbra a clasificar a las
empresas segin su forma de organizacién, atendiendo al nimero de
miembros que. las integran y las participaciones de capital de cad
uno de ellos, as{ como la forma legal en que se constituyen. Acon
tinuacidon se describen los tipos de empresds mds comunes de acugr

do con dicha clasificacion.

a i2a-
a) Clasificacién de.las empresas segun su forma de organiza
cién

Las empresas pueden clasificarse en los siguientes grupos
* Empresas individuales

“\__.___/\—-
* Sociedades de.personas

* Socledades andnimas

—

niz
la empresa individual es la' forma mas: sencilla-de organid

5 e d
cién. = Se establece sin la colaboracién de otras personas; ya g

uo. Es*

propietario de los medios de produccién, es un solo individ
ce; 8l-

&1 quten aporta y dirige el capital con que la empresa produ
1 ertes I

cual posiblemente no puede sar muy grande para realizar fui

namero de ' pers)
versiones nl contratar la mano de obra de un gran

nas.

el
La principal ventaja de este tipo de empresas es que

pletario tiene entero poder sobre ellas y la dirige de acuerdo con sus

intereses. Otra de sus ventajas es la de pagar impuestos una sola

Vez, ya que su Ingreso gravado es el que obtiene de las operaciones

de la empresa,

L

Su desventaja es que el tamaflo de la empresa estd limitado

por.la suma de capital que un solo propietario puede llegar a invertir

ademds de ser él, el tnico responsable por las deudas contraidas por
el negocio. Para que la empresa Prospere, es necesario aumentar el
nivel de produccién y adoptar continuamente los més eficientes méto—

dos productivos. Lo anterior sclo serd posible mediante la asociacion

del empresario, con otras personas que aportan sus capitales y es asf

como surgen las sociedades de personas,

Las sociedades de personas pueden contar con mayores sumas
de capital invertido en comparacién con las empresas individuales, lo
cual les permite extender sus actividades y aprovechar los rendimien’,

10s 0 economfas a escala que sélo se alcanzan a niveles altos de pro

duccidn,

En las sociedades de personas, irecuentemente existen dos ti

Pos de socios: activos Y pasivos. Los primeros son aquéllos que ade

mids de aportar su capital, intervienen directamente en elganci . amien




to de la empresa, y los segundos, son aquellos que sdlo aportanca §

pital confiando la direccién de la empresa a los primeros; quienes -

son los responsables de la buena marcha del negocio.

La desvenﬁa)a@e este tipo de asociacién, radica en el -hechs
de que cada socio no es responsable solamente con el monto del ca
pital invertido en la empresa; sino que responde ademds con sus pro
pios bienes en el caso dev que las deudas contraidas por la empresa

lleguen a ser superiores a su capacidad de pago.

Lo anterior influye para que surjan las llamadas empresas de
responsabilidad limitada en las que por ley se establece que' los s0
cios sdlo daben responder hasta por los mentos del capital invertido

sin que sean invadidos sus intereses personales.

- Las sociedades andnimas son corporaciones que por lo gene
ral operan con fuertes sumas de capital, ya que pueden vender dccid
nes, bonos y obligaciones al piblico, con los que &6 .. unos casos
se transfiere a sus poseedores, parte de la propiedad de la empresa
como sucede con las acciones. Debido al gran nimero de propieta-
rics que pueds llegar a tener la empresa,; se deduce que no todos =

ellss oueden intervenir en la direccién de la misma, sino que su ad

ministracién es delegada, a un consejo que es el que decide sobre

1a polftica a seguir por la empresa.

El aspecto mé&s importante de esta forma de organizacién es
que la empresa tiene una personalidad propia e independiente de la
de los socios que la constituyen, limit&ndose la responsabilidad de

los mismos al monto del capital intervenido en acciones, como suce

de en el caso de las sociedades qe responsabilidad limitada.

Entre las desventajas, desde el punto de vista de los accio

nistas, se encuentra la de tener una influencia limitada sobre las de
Clsiones que son tomadas por la empresa, sobre todo cuando poscen

uninumero reducido de acciones. Otra de las desventajas de las so

ciedades andnimas es que la utilidad que obtienen estd doblemente

gravada por impuestos con lo cual se reducen los beneficios de log

accionistas.

b) Formas de financiamiento de las empresas

El capital de las empresas estd formado por las contribucio

ne
s de los socios y el que se adquiere a través de terceros. Regu
larmente, una parte del mismo se invierte en la adquisicién de acti-

v
98 fijos como equipos productivos, edificios, etc., y otra parte se

Dantiens en forma lfquida para dedicarla a los gastos de producctién

Corriente,




Una empresa siempre tiene necesidades de capital y puede -

adquirirlo a través de las siguientes modalidades:

1) Venta de acciones al sector privado

i1) Mediante préstamos por la venta de bonos y obligaciones
1i1) Préstamos bancarios

iv) Reinversion de utitidades

v) Nuevas aportaciones de los socios

vi) Subsidios oficiales

1) Las acciones son valores gue representan las inversiones

de los particulares en la empresa y debido al riesgo que soportan, =
reciben beneficios. Las acciones pueden ser de dos tipos de acuer
do con los beneficios que reciben: comunes y preferentes. Las pri~

meras tienen derecho a voto y reciben beneficios que varfan de acuer

do con las utilidades obtenidas que pueden ser negativas o positivas

no tienen un limite mdximo establecido.
que reciben un rendimiento fijo, pueden tener o no derecho a voto ¥
pueden ser acumulativas, cuando sus beneficios se retienen durante-
varios ejercicios sociales o no acumulativas; ademds; el riesgo qué
soportan es menor ya que sus beneficios son pagados antes que el

de las acciones comunes.

i1) Los bonos y obligaciones representan créditos a faver 4@

Las preferentes son aguéllas

personas no propietarias de la empresa. Son promesas de pago u -

obligaclones contraidas por la empresa;, que reciben una cierta remu
neracién durante el perfodo, que en esos documentos se especifica.
Esta promesa de: pago tiene que ser cumplida por la empresa alin cuan
do no obtenga beneficios. Tienen la ventaja de que sus dividendos .
son pagados ‘antes de los que perciben las acciones de cualquier tipo.
Por otro lado, los poseedores dea bonos no pueden reclamar sus su-

mas ‘invertidas hasta que haya expirado el plazo que fue especifica—

do. Pueden transferirse o ser vendidos a otras personas si se desea

recuperar la‘inversién antes' del ‘perfodo requerido.

La bolsa de valores egd’el lugar en que se realiza con mayor
frecuencia la compra y venta de cada uno de los valores antes descri
toss Cuando algunos valores se venden a otras personas, se dice -
que han 'sido transferidos iy ello no implica ningin problema = para la
fmpresa emisora, quien cumple sus compromisos con los nuevos po-
séedores. La empresa estd interesada en la cotizacién de sus valo
€3 en el mercado; ya que es ésta la que refleja la capacidad de la

fmpresa para obtener utilidades y puede servir ‘de buena o mala refe

fencia para que sus valores sean o no negociables.

iii) La empresa también puede recurrir a8 los bancos comercia

les para solicitar préstamos a corto plazo. 8i una empresa necesita




materias primas o algunos otros recursos: para elaborar su producto y
tiéne<buen crédito. puede obtener dichos préstamos 'con solo firmar-
documentos a favor del banco. También puede adquirir dinero medtag
te el descuento de documentos de su propiedad, por no poder esperar
a su'fecha de vencimiento para cobrarlos. Los préstamos bancarios-
pueden ser o no:garantizados; es decir, la empresa puede adquirirlos
por su buen crédito o mediante la garantia de algunos de sus activos
fijog. Cuando las necesidades de la empresa requieren préstamosi
largo plazo, con el fin de adquirir bienes de capital, recurre enton-

ces a las instituciones autorizadas para concederlos, sometiéndose a

las condiciones que ellas establecen.

iv) Para una empresa ya establécida a diferencia de una nue
va, una forma adicional para' obtener fondos es a través de la re-in
versién de sus utilidades. Por lo general las empresas retienen par
te de las utilidades obtenidas durante sus ejercicios, creando reser—

vas de capital para emplearlas posteriormente en la ampliacién de su'

capacidad productiva.

v} Otra forma de financiamiento de las empresas es la de @

ceptar aportaciones adicionales de sus socios incrementando de estd

manera su capital social, con la ven:aja de que el control de la em

presa permanece en manos de lcs soclos originales,

vi) Las empresas también pueden obtener subsidios del gobier
no'si se encuentran ocupadas en la elaboracién de un producto espec{
fico que esté de acuerdo con ciertos programas sociales o de desarro

ilo del sector piblico.

c) Pcumuiacién de capital

Uno de lot rasgyos més caracter{sticos de l3s empresas moder
nas es que cuentan cads vez con mayores sumas de capital invertido
en mas eficientes técnicas de produccién. El trabajo se ha converti-

do en un factor subordinado al capital sin perder su gran importancia

dentro del proceso productivo.

Si comparamos a las empresas actuales con aqusiias que exis
tan a finales del Siglo XVIII y principios del Siglo XIX, observariamos
que las de aquel tiempo se caracterizaban por ser meramente manufac
Wreias, sin un uso intensivo del capital. En ellas se concentraba un
nimero variable de obreros y se practicaba cierta divisién del trabajo,
Pefono contaban con sistemas técnicos de produccidn eficientes, los
cuales fueron apareciendo a consecuencia de la revolucién industriai.
Los primeros sistemas de produccién representaron un gran adelanto si

Pnsamos en el trabajo de tipo artesanal y domiciliario que se practi

@ba en épocas todavfa mas remotas.




La empresa moderna necesita organizarse sobre bases nuevag
que requieren equipo mecdnico en diferentes proporciones, Hay méte
dos de produccién que requieren equipos complicados Y costosos como
por ejemplo en la industria automotriz: equipos que son incompatibles

con la produccién en pequefia: escala, como 1os que son usados en u

na fibrica de calzado que son menos complicados.

De: cualquier modo, el volumen de expansién de una empress
ademds del que permiten sus instalaciones técnicas, estd condiciona-
do por un factor que no puede ser controlado por los dirigentes de la

misma: el tamafo del mercado. No existe ningun incentivo para que

una. empresa realice grandes inversiones, adquiriendo técnicas con las
que se produce un gran nimero de unidades, si acaso no tiene unade
manda suficiente para absorber su producto. El tamafio del mercado-
estd determinado, entre otros factores; por el grado de desarrollo del
pafs y es dicho grado de desarrollo el que condiciona el desenvolvi-
miento técnico. alcanzadd por las empresas. Los pafses en via de de
sarrollo cuentan con un mercado potencial cuya demanda est& por encl
ma de la demanda efectiva. La demanda efectiva es-aquélla que se
representa a través de un cierto poder de compra sobre el mercado, -
diferencidndase de la demanda potencial, la cual sélo estd representa

da por los deseos de los consumidores por adquirir un mayor volumen

de bienes, pero no tienen el poder o ingresos suficientes para reali=

zarlos.

No es de gran beneficio para un pafs tener empresas con me
canismos de produccién muy avanzados, si acaso no cuenta con un-
mercado consumidor. que haga posible su aplicacion. Entre aquellos-
pafses, gue han alcanzado un grado semejante de desarrollo, tanto téc
nico como del mercado consumidor, pueden emplearse técnicas de pro
duccién muy. avanzadas y estable_cer entre ellos el intercambio de las
mismas, resultando todos ellos beneficiados.

En cambio, son muy di

ferentes las relaciones de intercambio que se practican entre 1os pai-

ses de distinto grado de desenvelvimiento, ya que los menos desarro

llados importardn de los mds adelantados, técnicas de produccidn gue

no podrdn usar en toda su capacidad debido al reducido tamafio del -

mercado, resultando incosteable su mantenimiento; aunque no debe ol
vidarse. que estos pafses se evitan fuertes gastos de investigacién en

la bisqueda de mejores técnicas de produccién.

No debemos pensar que la eficiencia de una empresa aumen-
fa siempre en relacidén con su tamafio. Para toda: empresa, siempre -
Existe un limite en su nivel de produccién, pasado el cual, no lo puede
S€Quir incrementando porque corre el riesgo de sufrir pérdidas o -
disminufr sus utilidades. ' Los administradores pueden perder el con-

trol v conducir a la empresa al fracaso, ya que no siempre es posible
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seguir obteniendo las ventajas o economfas a escala que tavoreciy
el aumento del nivel de produccién en un principio, debido a que gy

piezan a operar los rendimientos decrecientes.

No es posible dar estimaciones concretas sobre cual def
ser el tamafio optimp de una empresa. Cada una de ellas, sequn.

sea el volumen de sus costos, tipo de oroduccién y el tipo de con

petencia’ en que se desenvuelve, va a determinar por sf sola el

vel mds conveniente de produccién.

La expansién de las empresas en la mayorfa de los” caso
se na raclizado a' través J: la sclsulacién v concentracién de capl
tafes. ‘L2 acumuiacion de' capitei ~2 realiza dentro de la misma €
presa. El empresario 'y los accionistas pueden sér poseedores de-
mayores inversiones dentro de la misma, si reinvierten parte de las
utilidades obtenidas en cada ejercicio, incrementando de esta mang

ra, el capital social ue .« empresa.

La centralizacion ‘consiste en la combinacién de los capitd
les ya existentes mediante la unién de vartas empresas. Por ejem
olo: una fdbrica productora de' cerveza puede absorber en el mercad
a aguellas otras que elaberan articulos que para ella representan m

terias primas, como: wvidrio, cartén, hojalata, etc. La integracidn=

de empresas reduce considerablemente los costos de produccidn, ya
que ahora estd en condiciones de productr todos los artfculos que -

necesita para elaborar su producto.

Otra forma de centralizacién de capitales en manos de unos
cuantos empresarios, es mediante la absorcidn de otras empresas -
que se encuentran produciendo el mismo artfculo en el mercado y a
las que no les es posible sobrevivir por la competencia, sobre to.do

cuando no cuentan con el capital necesario para ello.

La principal ventaja de la concentracién de capital es la de

‘permitir que ciertas ramasg de la industria se desenvuelvan y apli-

quen cada vez, en mayor proparcién, la tecnologfa moderna. Por otra
parte, influye para que desaparezcan los sistemas de produccién ai_§‘
lados, donde se aprovechan las ventajas de la divisién dei trabajo
2 gran escala transformdndolos en procesos de produccidn eficiente-
mente dirigidos; en los que el nivel de produccidén y la calidad de
los hienes elaborados serd mayor que el alcanzado con métodos de

produccidn atrasados y una administracién deficiente.

Entre las desventajas se destaca el peligro de que aparez
€an 1os monopolios o pseudomonopolios; o sea el crecimiznte desme

dido de las empresas que las deja en situacidn de dominar el merca




do, estableciendo las condiciones més favorables para los empresarig

sin dejar que opere la competencia que beneficia a los consumidores,

d) Finalidad y funcionamiento de la empresa privada

El principal objetivo de la empresa privada es el de obteng
utilidades. Siempre trata de obtener una ganancia y con ese fin se-
dedica a la produccién de bienes ¥ servicios. Abandona el process
productivo tan pronto como la actividad a que se dedica le deja dex!
portar utilidades. ZLogrard su propdsito siempre y cuando los ingresos
totales que reciba mediante la venta de bienes, sean mayores que log
costos! totales en que incurre para obtenerlos. M4&s adelante se pre
sentard un ejemplo en el que se analizan los costos e ingresos de

empresa y tendremos oportunidad de estudiarlos con mayor detalles

La empresa obtiene ingresos mediante la venta de SU\S prodig
tos o la prestacion de servicios. El monto de los ingresos esta detet
minado generalmente por la cantidad y el precio de los productos ver
didos o de los servicios prestados; mientras mayor sea la cantidad «

vendida y el precio al que se vende, sus ingresos le permitirdn obt

ner mayores utilidades.

La competencia es un fenémenc que constantemente afectad

las empresas en sus deseos de obtener utilidades. Existen numerosas

empresas gue compiten entre sf, rivalizando para colocar cada una de

ellas, la mayor cantidad posible de su producto en el mercado. No SO
lo compiten las empresas que elaboran productos s.nilares o substitu-

tos, sino.también todas aqué€llas cuyos, esfuerzos estdn encaminados

a la obtencién de utilidades. Por ejemplo: con las empresas de calza

do, ademds de ‘la competencia que se establece entre ellas, compiten
todas las demds émpresas, en el sentido de que todas éllas desean -

que el consumidor gaste en su producto la mayor parte de sus ingre— :
805. Si un consumidor destina cierta parte de su ingreso a la compra .
de calzado, su ingreso restante lo puede emplear en la compra de -
otros. bienes; pero si el consumidor incrementa sus compras de calza-
do, destinando a la compra de este bien una mayor parte c= su mgrg'
50, menor serd la cantidad que pueda emplear en la compra de otros

bienes.

Los gastos de la empresa estdn representados por sus costos
de produccidn que son los valores monetarios que describen los pagos
3 los factores empleados en la produccién. Una parte de esos cos-

105 estd constitufda por las asignaciones para la depreciacién de los

activos, que son las sumas empleadas para reparar o reponer el equi

P que se desgasta Por su uso, o deprecia a través del tiempo.




Los dirigentes de un negocio generalmente no cuentan con los
medios necesarios para reducir los costos como deseen, ya que el -
precio de los factores usados en la produccién, se determina segin
sea la oferta y la demanda de los mismos; por lo que la accién. del

empresario sobre ellos, es muy limitada.

Para saber en qué gradc debe ser utilizado un factor, dado
su precio, se toma en cuenta su costo de oportunidad (el que estd de
jando de ganar si se emplease en otra actividad) y se compara con-
los ingresos que: obtiene la empresa. El costo de usar un factor en

la produccion de un bien determinado, es el sacrificio de la utilidad

que pudo haberss obtenidc al usar dicho factor en otro de sus usos

,alternativos con mayor.o meaor eficiencia.

Cuando los ingresos no son suficientes para cubrir los cos-
tos de produccién, =ilo se debe a que los recursos prodictivos no; €s

tdn siendo usados eiicientzmente y pudieron haber encontrado un em-
pleo més beneficioso, en la creacion de otro tipo de bienss que estén

dentro de los gustos y preferencias de les consumidores, o que los =

mismos recursos debieron haberse combinado de otra manera.

Hay mds de una forma para procucir un articulo determinado,

ya que si sélo hubiese una, no existirfa el problema ¢cémo producir?.

Es posible elaborar productos agricolas por ejemplo, sembrando peque
fas cantidades de tierra vy coniratando mayores cantidades de los fac
tores trabajo y capital. El misms producto puede ser obtenido con me
ncs trabajo y capital pero usando una mayor proporcion de tierra, -
¢Cudl de dichaz combinaciones se va a preferir?. 8e va a seleccio
nar aquella altemativa que rep-asente el menor costo de produccién y
éste' va a estar determinado por los precios de cada uno de los fac
tores, as{ como por ¢l grado de productividad de cada un.-xo de ellos.
Si el e.mpresario conoce las diferentes alternativas o procedimientos
de producciin mas aconsejables; as{ como la utilidad, que rinde cada
una de ellas, decidird emplear aquel método que le reporte el mayor

margen de utilidades.

Los nuevos métodos de prcduccidn, sobre todo aquéllos que
¢levan considerablemente la productividad :del trabajo y hacen posible
una disminucién en los costos, deben ser adoptados con anticipacién
por el empresario para ganar terreno a sus competidores y asi{ poder
gozar de mayores utilidades durante el tiempo jue les lleva a los de

Mas empresarios) situarse en el mismo nivel de competencia

Para incrementar los ingresos por medio de ia demanda va -
se dijo anteriormente que era necesario un aumento en la cantidad -

vendia
endida de bienes o un aumento en el orecio de los mismos. Para au




mentar la cantidad vendida es necesario aumentar los niveles de pro
duccion y para ello sé& requiere contratar mis trabajadores, comprar
mas materia ‘prima;, etc.; que traerdn como consecuencia un incremen

to en los costos de produccidn.

El empresatio sdlo decidird aumentar su produccidn si por -
cada peso gastado, recibe uno‘o mds de un peso de ingreso. Mds a
delante nos referiremos ‘a esta 'situacidén, al hacer un andlisis mas -
detallado del nivel de produccién en que el empresario obtiene las

maximas utilidades.

Antes de que el empresario decida aumentar su nivel de pro
duccion, debe observar cual es el comportamiento de los costos en
el nivel de produccién en que se encuentra. Si estd produciendo a
piveles muy bajos donde adn no se han aprovechado las economias
a escala’ (ya que los' costos fijos se distribuyen‘entre un reducido nd
mero. de unidades producidas y a medida que aumenta la produccién
va disminuyendo el costo por unidad) se dice gue esta produciendo .
con costos decrecientes o rendimientos creclentes a escala y convie
ne por lo tanto que se incremente el nivel de produccién ya que los
costes totales estdn aumentando mds lentamente gue los ingresos to

tales.

Puede darse también el caso de los castos constantes o ren

dimientos constantes a escala, cuando los incrementos en los costos

son exactamente iguales al aumentar el nivel de produccidn

El caso de icostos crecientes o rendimientos decrecientes apa .

rece cuando ya no se tienen economias a escala porque los factores

fijos que intervienen en la Produccién han dado ¥a su méximo rendi-

miento. Estos no sdlo aparecen como en el caso de la agricultura

al mantener fijo el factor tierra, sino que se Presentan en cualquier

actividad en que se mantenga en forma constante uno de los factores

de la produccién, mientras varfa el empleo de otros. No sdlo por el

uso intensivo de los factores fijos en la produccion, se presenta

€se tipo de costos, sino también cuando se ocupan factores de muy

baja calidad, como lo son tierras ‘menos fértiles u obreros no califi

cados, etc.

Podemos concluir que sobre las empresas pueden operar dos

tendencias opuestas. Por un lado, la existencia de costos decrecien

tes que son producto de las ventafas de'la produccién en gran escala
Y Por la constante aplicacién de los avances tecnoldgicos.

Por el

Otro, operan los costos creclentes que equivalen a rendimientos de-

Creclentes, por el mal uso o uso intensivo de algunos factores, o=

por el emplec de recursos de una menor calidad, comparada con la de




aquéllos que fueron utilizados en un principio.

Después de considerar las diferentes situaciones a que pued
enfrentarse &l empresario al tratar de aumentar su nivel de produccis
es necesario observar los efectos, que sobre el precio. de los produc

2

tos pueden traer consigo, los aumentos en el nivel de produccidn. &

la oferta de un bien aumenta v no sucede lo mismo con la demanda,

el precio del mismo tendera a bajar. Si el empresario confaba con 1z

existencia de los mismos precios y bajan &stos, puede ser gue al au
mentar su nivel de produccidn tenga que soportar una pérdida o por !
menos una reduccion en el monto de sus ingresos; a no ser que i

demanda haya aumentado en la misma proporcién en que se increme:

té la oferta y el precio se mantenga en el mismo nivel.

Los ingresos del empresario quedardn determinados por el gia
do de elasticidad de 1a demanda. Si la demanda por su producto €7
muy-eldstica, los aumentos en la oferta no van a producir una b
considerable en el precio y sf va a ser posible que incremente sus

ingresos aun cuando la demanda no experimente un aumento similar al

de la oferta.

e) Andlisis de costos e ingresos de produccidn

El empresario producird mientras obtenga beneficios, es decit

’

mientras exista una diferencia entre sus costos e ingresos totales,
sumentando el nivel de produccidn hasta el punto en que sus utili
dades sean mdximas. .Esta es una verdad fundamental, cuyos deta

lies nos proponemos ahora analizar.

Principiamos por definir el concepto costo. Para el pro-
ductor el costo total es la suma de los pagos necesarios para re-
munerar-a los propietarics de los factores empleados en la produ'c
cién. Es la suma de ios sueldos y salarios pagados a obreros y
empleados, las rentas pagadas a los duenos de la tierra o edifi-
clos, los intereses pagados a quienes le prestan dinero para la pro
diiceldn y los beneficios normales pagados a los duefios de la em-

préesa, por arriesgar su dinero y tiempo en ella.

Los costos pueden ser fijos y wvariables. Los primeros son
aquéllos que no pueden evitarse, ailn siendc cero el nivel .de pro-
duceidn y permanecen constantes cualquiera que sea la cantidad pro
dicida, por esa razdn reciben el nombre de "costos fijos" e inclu-
yen renglones tales como terrenos, edificios. sueldos de algunos em

pleados, la depreciacién de la magquinaria, etc.

En cambio, sxisten otros costos que se irfemeptan & m=i:

d2 que aumenta el nivel de mroduccidn, ligmandose "costos variakies”




como log sueldos y salarios de la mayor parte de los trabajadores, el

capital invertido en materias primas, energia, combustible, etc.

Los costos medios totales o costos unitarios se obtienen ds
la suma de los costos fijos divididos entre la cantidad producida y
los costos variables también divididos entre la cantidad de products
obtenida.  Pero en nuestro. andlisis grafico nos referiremos solamente

a los costos totales gue son la suma de los costos fijos y los cos

tos variables.

Otro concepto de costo que es necesario explicar es el -
"costo marginal” , .que representa la cantidad en que se incrementa

el costo total al aumentar la produccidén en una unidad.

En el Cuadro 5.1 se presentan los costos fijos, variables,
totales y marginales de una empresa imaginaria. Posteriormente vol
veremos: a ‘mencionarlos al establecer su relacién con los ingreses

de la empresa, para determinar el nivel de' produccién en el cual ob

tiene los mayores beneficics.

Las cifras del cuadro muestran que el costo total fijo es &l
mismo tanto al producir una, comec diez unidades. En cambio, el-

A \E
coste variable va en aumentc conforme se van produciendo mayer i%

COSTOS DE PRODUCCION DE UNA EMPRESA

CUADRQ 5.1

Cantidad
| _producida

Costo total
Fijo

Costo total,
Variable

Costos
Totaleg

Costos
Marginales

240
240
240
240
240
240
24¢
240

240

0

52

84

112

240

292

324

352

371

52
3z
28
19
16
12
12

.18
24

32

mero de unidades b4 ello se debe, a .que es necesario aumentar los

9astos en materias primas, mano de obra, etc., a medida que va -

siendo mayor el nivel de produccién. | El comportamiento de los cos

t0s totales ‘es el de ir aumentando en menor proporcién (por la re-

Particién de los costos fijos entre un mayor nimero de unidades) o

a 5
Umentando en mayor proporcion después dé la sexta unidad produci

da, lo cual puede verse con mayor claridad si-analizamos la colum




Para completar nuestro anélisis y legar a conocer el punto
na de costos marginales. Estos representan los incrementos eng
g deja el mayor beneficio a la empresa es conveniente elaborar -
costo total al aumentar la produccion en una unidad.
cuadro en que se.especifiquen los dutos referentes a los ingre

sos recibidos por la empresa, incluyendo también los datos de cos~
La Figura 5.1 muestra los mismos costos, en forma: gréf
vy o8, para poder hacer posible la comparacién entre ellos.
ca, usando los ejes coordenados; y asignando el efe de las "Y%y

los costos de produccién y el de las "X" a las unidades produch
En el Cuadzo 5.2 se presentan nuevos datos que conviene —

das. .
ar. En la columa dos, se indican los precios a que se ven

500! de el producto en cada nivel de produccidn. -El ingreso: total se ob

e multiplicando el niimero de unidades por el precio. La columna

400
0, muestra la uttlidad total y se obtiene de la diferencia entre

100! §tos e Ingresos totales, siendo negativa en un principio y llegan~
(se3(0x] i
DE jo&ser la madxima entre la octava y novena unidad producida. El cos
PRODUCCION
2001 i : 0/ @ Ingreso marginal de las columnas seis y siete, se obtienen de

100 Q0STOS. FLOS 8 columnas de costos e ingresos, representando los incrementos en

Blos al aumentar la produccién en una unidad.

T % 34 5:6 7.4 90

UNIDADES PRODUCIDAS
Figura 5.1 Se grafican los costos e ingresos totales en forma similar-

Gréficamente podemos observar que los costos fijos @9 Ia anterior (Figura 5.1). En un principio tanto los costos como —

representados por una: recta al nivel de 240 pesos. ya que estoilos ingresos se irdn incrementando. La curva de costo total se ini

no varfan al aumentar la cantidad producida. La curva représéifEla en el nivel de 240 pesos, mientras que la de ingresos totales —
los costos. torales y es igual a la suma del costo fljo méSiel Qe del origen. Entre la quinta y sexta unidad, las curvas se in-

to variable a cada nivel de produccién. 188ctan, apareciendo después de ello, las utilidades de la empre-
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INGRESOS Y COSTOS DE PRODUGCION

Costo
margina’

Ipgggso
mar™nal

Cantidad

Dichas utilidades se van incrementando, llegando a ser méxi-
s entre 1a octava y novena unidades- donde es oS 1a separacién

lag curvas que represeman a los costos e ingresos totales, En

jo nivel debe’ la empresa establecer su m&ximo nivel de produc-

on; y3 que es donde el ingreso marginal es- igual al costo margi

, Io cual puede verse en el Cuadro 5.2,

500

4C0

300

f) Influencia de la demanda en los planes dsl empresario

No todos los bienes tienen el mismo grado de elasticidad en

lemanda’, ya vimos en el capftulo I que las variaciones que ex-

finenta 1a cantidad demandada de un bien, como consecuencia de -

Variacién en su precio, son diferentes para cada tipo de bienes.

bienes de primera necesidad tienen un menor grado de elasticidad




Las condiciones de demanda son distintas, si la empresa ope

en comparacién con los de uso superfluo o secundario. ra en régimen de competencia perfecta o imperfecta. En el primer ca

50, siendo muchos los. productores del mismo artfculo, asf{ como los
Cuando se decide aumentar el nivel de produccidn de un@ consumidores del mismo, el empresario individual no tiene ninguna in
presa debe tomarse en cueita el grado de elasticidad.de la ‘dema fluencia sobre la demanda 'y el precio, los cuales estarin datermj.na:-
porque si la meta perseguida es aumentar los ingresos, en el caulf dos por las curvas de oferta y demanda totales del mercado. En el —
de una demanda ineldstica no va a ser posible incrementarios, @ caso de competencia imperfecta, el empresario s{ puede ejercer cierta
do los precios, porque la cantidad vendida no aumentard en la nia® {rfluencia sobre el precio o las cantidades que vende, ofreciendo una
o mayor proporcidon, en este caso resulta mds conveniente al emps mayor o menor cantidad, de acuerdo con las condiciones de demanda
rio aumentar los precios, reduciéndose la cantidad demandada. Pa® existentes en el mercado.

contrario, si la empresa cuenta con una demanda eldstica, las ref

ciones en el precio producird- -in aumento en la cantidad demand

2. La empresa piblica

que hard posible un incremento en los ingresos totales de la emp
En nuestra clagificacién de unidades de produccién se incl:

También serd necesario observar las variaciones que eX¥iiyd a la empresa piblica. Puede designarse con este nombre al con

menta la demanda en relacién a los cambios en los ingresos de i
consumidores. Cuando los ingresos de los consumidores se incres:
tan: aumentard la demanda de aquellos bienes que tienen una elash
cidad-ingreso positiva, por ejemplo las golosinas, gastos de espi
miento, etc. Disminuye en el caso de los bienes de elasticidad
gresc negativa que por lo general tienen los bienes que proporci®

una satisfaccién muy limitada y se mantiene constante la demanda

los bienes de consumo indispensable cuya elasticidad-ingreso es@&

lunto de actividades desarrolladas por el sector piblico dentro de la

actividad ‘econémica.

Actualmente el gobierno de cada pafs, desempefia una gran -
\ariedad de funciones que tienen influencia directa sobre las activida
des econémicas en que participa. En un principio, su actividad =5lo

8¢ concretaba a realizar gastos de defensa, administracién de fu.ti-

2, relacicnes con el extranjero, etc.




En las economfas de libre mercado, cada vez se concede m
yor importancia a las funciones piblicas, porgque a través de sus gag
tos, el sector publico interviene como yn regulador del proceso ecom_';
mico. Dejemos el anadlisis de sus funciones para ocupamos de ellag

mds adelante y establezcamos las razones por las cuales es beneﬁclg

sa e inevitable su intervencion en todo sistema productivo.

a) Justificacién de la actividad piblica

Dentrc de todo sistema econdémico 'se considera necesaria I
intervencion del sector publico para que cesemipeile con mayor eficier
cia ciertas actividades que las unidades de produccidn privada, no -
consideran beneficioso realizar y que contribuyen en alto grado a au
mentar la satisfaccidn de toda comunidad; o cuando éstas actividades
sean mas eficientemente desarrolladas por la empresa publica.

En este caso quedarfa inclufda la produccién de todos aque
llos bienes y servicios que por contar con ciertas caracteristicas ha-

cen practicamente imposible su abastecimiento a través del mercado:

ya gque tienen que ser ofrecidos para que sean usados por toda la

lectividad y no pueden dejar de ser ofrecidos a un solo individuo, =
que aun siendo de gran importancia para él mismo, puede :ehusar‘pg

gar por ellos. Por lo tanto, la defensa, proteccién y administracidl

de justicia, etc.; son servicios que no pueden ser creados en el mer

cado libre, ni pueden ser adquiridos en forma individual por cada -

uno de los miembros de la sociedad,

A.la empresa privada comiinmente se le permite la creacién
de aquellos bienes Y servicios que puede producir con eficacia; pero
existen actividades que deben ser desarrolladas exclusivamente por-
el gobierno en las que se debe gastar sélo lo necesario; mantenien-

do un costo minimo de operaciones sin dejar de pProporcionar el gervi

¢lo a los nieveles deseados.

En el caso en que existan grandes diferencias entre los cos
tos de produccidén de bienes o servicios proporcionados por las empre

58s privadas y et beneficio social de los mismos; se justificars la-

intervencién del gobierno para igualar el costo de produccidn al bene
ficio social Proporcionado;, favoreciendo con: ello al mayor nimero po

sible de' miembros. de la sociedad. Por ejemplo: una presa que abas

tezca de agua y energfa a una determinada regién y que la aprove—

chan’ in gran: nimero de empresas y agricultores. Si fuera propiedad

d
€ una empresa privada que tratara de obtener con su explotacidn los

n ; ;
iximos beneficios, proporcionar{a €s0s servicios sdlo a las empresas

Y agricultores que. estuvieron: en condiciones de pagar las tarifas co

Tespondientes,, las cuales pueden ser elevadas; y se privarfa de -




ellos a todas aquellas personas que alin necesitindolos no estén en

condiciones de utilizarlos.

El beneficio que puede obtenerse de la presa puede ser mu-
cho mayor si en manos del gobiemo se reglamenta su uso favorecien

do a todos aquellos, que necesitan de esos servicios en la regidn.

El sector piblico desempeiia el papel de inversionista cuan-
do los riesgos de produccién sélo pueden ser soportados: vor el go
bierno quien cuenta con mayores facilidades para esperar la recupera
cién de las inversiones a largo plazc. En muches casos, las compa
fifas privadas no estdn en condiciones de desarrollar ciertas acrivida
des como por ejemplo la produccidén de energfa atimica,”como fuente
de energfa eléctrica por los costos tan elevados que se requieren. -
Un empresario particular no puede ‘obtener beneficios cuantiosos “aln
go;ando de condiciones monopolfsticas en el mercado, ni adn contan
do con una patente que le permita obtener beneficios de su producto
por’ un deterriinado niimero' dé” afios.. Ademds tiene que esparar posi
blemente mucho. tiempo para récuperar sus inversiones. En este caso
el sector piiblico puede intervenir de dos formas: desempefiando direc
tamente dichas actividades o dando concesiones a empresas privadas

‘mediante un ‘contrato en el que se acepte previamente su control.

{

La oferta de algunos servicios como electricidad, gas, corre
os, servicios telefénicog, etc.; se realizard més eficientemente si es
una sola organizacién la que se encarga de su abastecimiento. Los -
costos se reducen considerablemente en el caso de que sea una sola
empresa; ya que si fueran dos o més actuando por separado, las in-
versiones en conjunto aumentarfan y se desperdiciarfan lag economias

a escala.

Por ello, en muchos pafses la explotacién de dichos servi-
zios estd en manos del sector piblico y reciben el nombre de mono
solios naturales, como el caso del petrdleo en México. En aquellos
‘1 que son prpporcionados por el sector privado, el gobierno no deja

i@ ejercer una poderosa influencia en el control de sus actividades.

En algunos casos el gobierno interviene modificanao el patrén
de gastos de los consumidores. Ello ocurre, cuando realiza algunas
ictividades como la construccidon de viviendas por ejemplo. El sector

aiblico con fines de saneamiento, urbanizacién o renovacién urbana,

puede desarrollar actividades de fomento a la vivienda, construyendo

sasas-habitacidén que estén mas de acuerdo con las necesidades de la
poblacion y ponerlas a disposicidn de las personas que perciben ba-
jos ingresos. Para tales fines establece condiciones favorables de -

pago mediante la creacién de préstamos en garantfa y fondos hipote




b) Comparacién entre las empresas privadas y piblicas

Las empresas privadas y piblicas tienen varios puntos en co
min, por su semejanza en el funcionamiento, pero también pueden ob

servarse entre ellas clertas difere--ias.

Son semejantes en cuanto producen bienes y servicios que -
son demandados =n la sociedad y la creacién de los mismos, en la ma
yoria de los casos es idéntica. ' Cuando el sector privado establece
una lfnea de transportes para dar servicio a la comunidad, este servi
clo es semejante al proporcionado por otros medios de transporte, que

pueden ser propiedad del sector piiblico.

Son similares las actividades publicas y privadas en virtud -
de que ambas tienen que incurrir en lés mismos costos de produccidén
al crear log bie;aes o proporcionar igual tipo de servicios. ¢Qué dife
rencia existe entre los servicios de educacién prestados por el gobier
no y los que son proporciopados por mstlfuciones particulares? Nin-
guna. As{ podemos seguir comparando otros servicios sin encontrar
ninguna diferencia notable entre los que son proporcionados por el sec

tor privado y el -sector piblico.

Entre las diferencias mds importantes, anotamos las siguientes:

1) En cuanto a la finalidad que perciben unas y otras, tene-
mos que la empresa privada, siempre persigue fines lucrativos o sea
la obtencidn de utilidades; mientras que la actividad de la empresa pu
blica: persigue fines de bienestar social, satisfaciendo necesidades de
orden colectivo. En el desarrollo de su actividad social incurre fre-
cuenitemente en' pérdidas, a las que no/ se concede mucha importancia

slempre que representen un beneficio para la sociedad.

ii) La empresa privace. disminuye su nivel de produccidn tan
pronto como ‘deja 'de; obtener utilidades 'y se encuentra en libeitad de
abandonar o permanecer dentro de la actividad econdmica enque se en
cuentra: ocupadaycuando lo considere conveniente. En cambio;‘la i2m
presa publica esta obligada a proporcionar determinados servicios, aun

cuando. su actividad no le resulte econdémicamente beneficiosa.

iil) Otra diferencia radica en la forma en que son pagados -
los bienes yv servicios que prepercionan. La privada wvende sus bisnes,
sélo a la persona que los: demande y ltenga ‘el ‘poder adquisitivo sufi-
clente para pagarle. Aln cuando €sta es la forma =n que realizan -
Sus ventas algunas empresas piblicas, como el corrzo; telégrafo, pe
t5leo, etc.; la mayor parte de los servicios plblicos son pagados en

forma colectiva a‘ través de los impuestos. En ‘este caso sl pago a -




través de ellos trae como resultado que algunos sectores de la
soctedad resultan més beneficiados que otréos en el uso de los

servicios.

Debido a las anteriores diferencias debe tenerse cuidado
al ‘evaluar la actividad piblica, con los 'mismos principios que se

emplean para conocer el rendimiento de las empresas privadas.

Muchas veces se consideran improductivas e ingficiznles
algunas: actividades del sector piblico debtdo 'a ics f@iartes gasros
que realiza sin venir acompasadcs dal s benefjcro catvapie w 2
usa. este argumento en-menosprecio de la actividad pldblica v en
defensa de la actividad privaday = Pero debe tenerse en cuenta que
mucnos errores son cometidos por la actividad privada, al emplear
recursos. relativamente escasos:en la creacién de' ctertos bienes «
que no son muy demandados ipor los consumidores y traen como -
consecuencia fuertes costos sociales; ya que dichos recursos pudle
ron haberse empleado en la creacién de aguellos bienes Yy servi-

cios que s{ hacfan falta dentro de la sociedad.

¢) Ingresos del sector piblico

1) Impuestos.- La principal fuente de ingresos del sector

publico la constituyen los impuestos. Estos son pagos obligatorios
hechos por los confribuyentes para retribuir al gobirc.no por los servi
cios’ que les proporciona; o dicho de otra manera, son los pagos que

permiten al gobierno desarroilar sus miltiples funciones.

Los impuestos pueden ser directos e indirectos,. Los prime

ros son los gue gravan is ingresos de las personas y empresas y -

los impuestos indirectos son aquellos gque afectan los ingresos, al -
i

gravarlos a través del consumo de cilertos bdienes.

Los umpuestos directos pueden s2r: arogesivos y Froporcicra
les. Los primeros, 323 =23:2ilos en que se aumenta ia tasa lmpos:u_:
va a msdida que se !acremen:ian los ingresos. En esta forma se gra
/4 _en mayor. proporsids a los percepteres. de altos ingresos.y vicever
sa, Los proporcionaies son los que siempre gravan con la misma ta
58 4 todos los aivelss de ungresos. Este tipo de :mbuesto carece -
de equidad, jus =2s uno de ios princinios gque debe rener un buen sis
i2ma impositive: ya gue con la tasa de impuestc establecida resultan
perjudicadcs todcs ajuellos gue reciben relativamente menores nive-
ies de ingresos. Dzoigs a'que se dsducer =n ia misma prowcrcidn

1

2n todos ios ntvelss, represenian un mayor sacrificio para lus

ses ' perceptoras d2 Yajos inGgrescs.

2O

S 2

A A

O A et




Las crecientes necesidades de recaudacién, obligan a que pre

valezcan los impuestos progresivos, siempre y cuando no se desmorg

lcen ciertas actividades que, soportando fuertes riesgos, son gravadas

con altas tasas de impuesto. En los pafses muy prosperos donde -

los impuestos directos ya han alcanzado niveles muy altos, en el ca

so. de que el gobierno desee aumentar su recaudacidén, se deberdn au

mentar lgs impuestos indirectos.

Los 'impuestos indirectos como Ya se dijo anteriormente son

los que recaen sobre el consumo. ‘Se calculan sobre los costos de

produccién y sobre las ventas de las empresas y en la mayorfa de -
los' casos se‘transladan a los consumidores a través de los precios.
La prin. 2al caracter{stica de los impuestos indirectos es un cardcter

regresis v, ya que gravan en mayor proporcién a las personas que re

ciben bajos ingresos. Por ejemplo: un impuesto de 1 Peso sobre un
ingreso de 100 pesos, representa ‘el I porciento; mientras que si se

calcula sobre un ingreso de 500 pesos. la proporcién disminuye a -

0.20 porciento.

Para ‘conocer la medida de los impuestos nos podemos basar

en la relacidén porcentual entre el ingreso fiscal y el ingreso nacio—

nal. En cada sociedad existe un clerto volumen de impuestos, el cual

es considerado suficiente por el sector piblico para realizar sus gas

tos. Existen pafses (los mas desarrollados econémicamente). en que
los impuestos representan un 30 porciento del ingreso nacional, debi
do a que tienen muy fuertes gastos de defensa, ayuda extermna, edu-
cacidn, etc. Otros pafses, con menor volumen de gastos publicos, pe
ro con grandes necesidades de inversién piblica en servicios socia-
las, tlenen un sistema impositivo que varfa entre un 10 ¥#im 20 por
“eato del ingreso nacional. Esto puede explicarse si pensamos en-

dichos paises tienen niveles de ingreso per cdpita muy bajos por
lo 'que no es posible gravarlos con mayor intensidad, sin afectar con

siderablemente sus niveles de vida.

Siempre es conveniente elevar la carga impositiva cuando el
costo para los contribuyentes esté por debajo del beneficio social que
puede ser obtenido y sobre todo si el nivel de impuestos alcanza un
bajo" porcentaje del ingreso nacional. Puede afirmarsé; que para elca
so de los pafses subdesarrollados, es conveniente'se  eleven las ta-
sas impositivas, ya que puede lograrse con ello, un mayor desenvol
vimiento econémico mediante las inversiones del sector pablico, asf
como una mds equitativa distribucién del ingreso entre los miembros

de la sociedad.

i1) La deuda piblica.- Otra forma mediante la cual el sector

piblico obtiene ingresos es mediante los empréstitos que solicita a -




los cjudadanos, a instituciones nacionales o extranjeras. Con estos

préstamos incurre-en lo que se llama deuda piblica interma y deuda

publica. externa.

La deuda piblica interna tiene la ventaja de evitar presiones
de pagos al exterfor ya que sdlo se movilizan los ingresos del pais.
Se produce una transferencia de dinero de log particulares al gobier
no. S_ln embargo, puede traer consecuencias graves o negativas so-
bre el desarruilo del pafs, si el gobierno lo utiliza en actividades -
que representen un menor beneficio social, que aquél que podria pro

porcionar el sector privado.

La deuda pblica extemma puede traer consecuencias graves a
la economia, por la entrada al pafs de un ingreso que no ha sido ge
nerado dentro del mismo. Puede producir una presién inflacionaria -
si todos los recursos de la economfa se encuentran ocupados y no se
toman las medidas convenientes; ya que al incrementarse la cantidad
de dinero en circulacién sin un aumento correspondiente en-la produc
cion de bienes y servicios, solo se producira una =levacidn en el ni-

vel de precios.

i11) Las emisiones.- Otro recurso del sector publico es la emi

si6n de amnero por el Banco Central*. Se utiliza frecuentemente cuan
do es dificil recurrir a las fuentes anteriores. Las emisiones de dine
ro se han utilizado en nuestros casos, para el financiamiento de gran
des obras, como por ejemplo la construccién de Brasilia. Su uso es
ventajoso en los casos en que el pafs se encuentre en una época de
presiva, porque acelera el ritmo de produccién, poniendo en movim:en
to a los recursas ociosos. Pero,debido a su carécter altamente infla
cionario puede producic graves trastormnos econémicos, por lo que es

conveniente recurrir a est? medio sdlo en casos extremos.

d) Los gastos publicos

La actividad desarrollada por el sector publico pueue .aocer
se a través de los gastos que realiza, los cuales se pueden agrupar

en la forma siguiente:

i) Gastos de operacién
ii) Gastos de transferencia

iii) Gastos de inversién

1) Los gastos de operacion son todos aquéllos que el gobier

* Fl1 Banco Central es la institucion que rige la actividad monetaria del
pafs, regularmente da acuerdo con las politicas del gobiemo.




no realiza para adquirir los bienes necesarios para cumplir con susg =
funciones, sobre todo las' de cardcter administrative, como maquinas
de escribir, papeleffa, muebles, etc., ‘asi como también se incluyen
en este grupo los''sueldos'y salarios con que pPaga a todo tipo'de em
pleados: y -profesionistas cuyos servicios requiere el gobierno para -
cumplir con sus fines, ¢omo funcionarios piblicos, maestros, ingenie
ros’, médicos, etc.; 'a través de los cuales proporciona“los servicios

de administracidn, educacién; obras de ingenierfa, salud pliblica, -

etc.

ii) Los gastos de transferencia 'son aquéllos que’ significan
un traslado de ‘poder adguisitivo del sector piblico a ciertas unida-

des o individuos del seetor privads. Los mas conocidos son los si

guientes:

Transferencias personales.- Son ayudas a personas incapaci
tadas para desempefiar algiln trabajo; asf como también a todas aqué
ilas con quienes el gobiemo estd en deuda’ por haberles prestado sus
servicios; como los excombatientes: de guerras pasadas y jubilados,
a quienes tiene el deber de entregar ciertas sumas de dinero o pen-

siones para sufragar sus ‘gastos més indispensables.

Subvenciones.~ As{ se llama a todo tipo de.ayuda que el

gobierno realiza para hacer posibles las actividades de algunas institu
ciones educativas o gle investigaciones clentificas que carecen de los
medios suficientes y colaboran con el sector piblico proporcionando

algunos servicios que no pueden ser proporcionados directamente por

él mismo.

Subsidios.- Muy frecuentemente realiza este gasto para esti

mular el nivel de produccidn de algunas industrias que tienen algunos
obstaculos ‘que impiden su crecimiento auténomo; desempenando éstas
por lo general, actividades nuevas e'incipiemtes. El gobiemo subsi
dia también a las actividades aaricolas, y regula los precios de cier
tos productos y para tal fin establece precios de gmntf_a, para_que
se beneficien con ello los productores y al mismo tiempo los consu—

midores.

111) Los gastos de inversién, son también liamados gastos
de capital. Son gastos en obras piblicas y empresas estatales y-
mediante ellos, el gobiemo trabaja en forma coordinada con la em
presa privada para fortalecer la capacidad productiva del pafs. Con
este fin realiza los llamados gastos de infraestructura como vias -
de comunicacién, reacondicionamiento de puertos, construccién de-

presas, etc.




Son gin duda los gastos mds importantes por su gran impacto

sobre' la~economfa; ya que son inversiones que contribuyen a elevar -

los’ fndices’ de ‘producctén, de ‘ocuracién y de ingreso; asi como cum
plir con la labor de cana]fg.at los capitales hacia las actividades en
que més' se requiere, usdndose en forma mis productiva, benefician-

do a la sociedad en conjunto.

e} El presupuesto

Asf' como la ‘empresa privada elabora’ un estado de pérdidas
y ganancias para tener una didea de sus costos e ingresos, el gobier
no'elabora un documento semejante, en donde se desglosan los in—
gresos que obtiene a'través de distintas formas y los gastos a que

los destina, reciblendo el nombre de presupuesto.

Este presupuesto de ingreso y egreso piblico tiene que ser
sometido a consideracion a los congresos gubemamentalés y debe -
ser aprobado antes de llevarse a la préctica. Por lo general no se
encuentra en equilibrio, ya que no es posible ajustar continuamente

los gastos y los ingresos.

El ‘sector piblico ‘puede exhibir un déficit o un 'superdvit se

giin sea el grado de actividad que se desarrolla en el pafs, en cuya

regularizacién participa continuamente. Cuando la ‘economfa se encuen
tra en un perfodo de expansién, en que se estin alcanzando los maxi
mos niveles de produccién, ocupacion e ingreso, el gobierno debe dis
minufr su actividad, reduciendo sus gastos. para no. competircon &l -
sector privado por el uso de los recursos que en la economia se van
haciendo cada vez mis escasos. Es entonces cuando le conviene per

manecer en SupSravit.

En cambio; en una época depresiva, en.la cual \la actividad
econémica ha disminufdo sus niveles. de produccidn, ocupacién e ingre
so, es necesaria ia intervencién del acbiemo, para que a través de
sus.gastos y una politica bicn eiaborada, conduzca a la economia ha

cia niveles mas altos de productividad, incurriendo en déficit sies -

preciso.

f). Ias funciones generales del sector piblico

Después de haber analizado sin detallar mucho la participa
cién: del sector publico dentro.de la actividad econdmica, podemos -

referimos en forma general & sus funciones:

i) Proteger el desamollo del proceso productive evitands iue

se produzcan variaciones que. obstruvan el buen funcionamientc cai -




sistema econémico.

La economfa ‘puede sufrir’ serios problemas si su actividadr
se eleva a niveles demasiado altos de produccidn y se establace
una lucha por los factores productivos o si se estanca en un nivel

de baja actividad econdémica.

En el primer casgo, el sector piblico debe intervenir median
te la" polftica fiscal aumentando los impuéstos para disminufr el ni—
vel de compra del sector privado; y a‘'la vez, disminufr sus gastos
para no contribufr a la elevacién de precios que se ‘traducirfa en u
na inflacién. - La inflaciénies €l fenomeno que ‘amenaza ‘a 'la econo
mia en una situacién’en que 1a actividad econdémica, después de ‘ha
berse expandido hasta el méximo permitido por la asignacién de re-
cursos, trata de alcanzar mayores niveles de produccidn y lo que-

por general. se consigue, ‘es el aumento'de los precios y costos de

produccidn.

En 'una situacién en que prevalezcan las condiciones contra
riag; es decir, existan bajos niveles de produccién y la actividad e
conémica esté desmoralizada por tales circunstancias, es necesario
y aconsejable la intervencién del gobierno desarrollando una serie -

de gastos que sirvan de impulso a la aconomfa conducténdola hacta

niveles de, produccién més provechosos.

i1) Participar en la creacién de .aquellos bienes y servicios
que contribuyen a elevar la capacidad productiva del pafs. El sec
tor piblico, junto a la iniciativa privada debe contribuir en la elabo
racién de proyectos que en beneficio de la economfa, eleven la pro
ductividad de los distintos sectores como la agricultura, industria,-

comercio, etc.

iii) Una de las funciones de mayor importancia es la que -

realiza el sector piblico para redistribufr el ingreso en la sociedad.

A trc;vés de los impuestos que recauda y de la manera en -
que distribuye sus gastos, cumple con la tarea de mejorar la distri
bucidén del ingreso entre los distintos grupos de la poblacién. Eb ca
ricter progresivo de los impuestos; trae consigo una redistribucién

de los ingresos; ya que gravan mds intensamente a las personas -

gue reciben méds altos ingresos, dejando un mayor volumen de ingre

sos al fisco, los cuales pueden ser transferidos a los individuos -
que reciben escasa remuneracidén, en forma de servicios que eievan

su bienestar.
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CAPITULO: VI
INGREBO NACIONAL

A. las cuentas nacionales

En un momento dado podrfamos bacernos la pregunta de {cdmo
podemos medir el ictal de bienes y serviciog que se producen dentro
de un pafs en un perfcia determinado? hasta épocas muy recientes -

los economistas han desarrollado un sistema de contabilidad que co-

minmente se conoce con &l nombre de SISTEMA DE CUENTAS NACIONA

LES. el cual es una herramienta gtil para evaluar y analizar la activi
dad econémica, Su principal objetivo es medir el valor de los bienegs
¥ servicios producidos por los habitantes activos en un perfodo 'dete_r
minado (que por lo general es de un afio) en cooperacién con los -
demés factores de la produccién. Al conjunto de estos bienes y ser

Viclos se le conoce como el Producto Nacional.

£l célculo del Producto Nactonal nos provee de informacién a
cerca del nivel de produccién de ingresos y ahorros totales. A su vez
esta informacién es importante para los empresarios, que la aprove-
chan como un. indicador en la determinacién de sus inversicnes y en
Su estrategia de produccién, para la fuerza de trabajo, a la cual mues

tra los niveles de salarios, y para el gobiemno. como qufa en sus polf
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ticas de crecimiento, fiscales y monetarias.

Estd ya casi generalizado y aceptado entre los economistas
que el ‘mecanismo del mercado no es suficiente para conseguirque en
una economia en crecimiento se pueda mantener el pleno empleo de =
todos los factores de la producc_ién. En vista de este hec_ho. se ha
generalizado la idea en todos los gobiemos, de la necesidad de pro
mover el pleno empleo en perfodos de depresién, lo cual demanda un
completo conocimiento de los medios con que se cuenta o que se necesi
tan en la economfa. Una parte muy importante de la informacidn re-
querida nos la ofrecen las estadfsticas de las cuentas nacionales, ya
que la mayor parte de las polfticas de los gobiernos para la reduccion
y aumento de los impuestos, as{ como para la distribucién de sus -
gastos, se determinan con base en las cuentas nacionales. Ademds-
de los ya mencionados, dichas cuentas nos dan informacion acerca-

del desarrollo econémico a largo plazo y su planificacion.

B.. 1la cormriente circular producto ingreso en un modelo simple

Para un mejor entendimfento del propdsito de las cuentas na
cionales, ejemplifiquemos un sistema en el cual se seiiala la importan
cia y la participacion de cada uno de los sectores que quedan englo

bados dentro de las cuentas nacionales y su relacidén en el funciona

w.ento del sistema econémico. Lllegado este punto conviene estable

«wt los supuestos en que descansa dicho modelo:

1, Se trata de un modelo simple, en el cual se supone que

1) «xiste el sector gubermnamental, por lo cual no inclufmos ningin ti

Pv .3 lmpuestos, ni compras de este sector.

2. La produccién es realizada dnicamente por las empresas.

3. ILa utilizacién de los bienes materiales es realizada por -
las iiidades familiares (bienes de consumo) y por las empresas (bie
nes de produccién).

4. Eliminamos el sector exterior. es decir, no se incluyen -
expottaciones e importacionss.

o

Con estos supuestos es posible la construccidn de un modelo

simple; cerrado, de circulacién econdmica, en el cual se destacan -

dcs importantes  corrientes. -

Una corriente real de bienes y servicios que va 'de las em-
prasy s @ los consumidores y otra de factores' productivos propiedad -
@< 1.s consumidores hacia las empresas. ‘Otra corriente monetaria (di
ey de’ los consumidores a las empresas a cambid de bienes, las -
Qv 'a su vez entregan dinero-a los consumidores en pago de los fac

...v5 productivos que ellos les proporcionan.
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En la figura anterior puede observarse que la lfnea punteada
representa la corriente real de bienes y servicios de las empresas a
los consumidores, en cuya elaboracién participaron los factores produc
tivos proporcionados por los consumidores y puede considerarse como
el producto nacional. La linea continua a su vez representa la corrien

' te monetaria que comresponde al pago de los factores productivos y es
igual a los ingresos de los consumidores, que lo destinan al pago de
) los bienes y servicios que compran a las empresas. A esta cormriente

monetaria puede considerdrsele como el ingreso nacional.

El modelo anterior puede considerarse como una simple repre
sentacién de la forma en que opera el sistema econémico, el cual -
posteriormente se acercard més a la mau&d al ser inclufda 1a party
cipacion del gobierno, que actia como un regulador de la actividad
econdémica y del cual tuvimos oportunidad de ocupamos en el capftulo

anterior, as{ como el secior exterior.

C. Métodos para calcular el ingreso y el producto nacional

Con 10s) conceptos anteriormente expuestos, estamos ya en -
condiciones de establecer los métodos acostumbrados para calcular el

producto obtenide en la economia

1. Métodc del producto

8i sumamos todos los bienes (de consumo e inversién) y ser
vicios, que producen las empresas, expresados en términos de su va
lor monetario {el precio que cada cosa tiene en el mercado), llegamos

a conocer el producto nacicnal.*

* Nétese que lgque se estd haciendo, es expresar cada uns uc isc any
dades ifsicas producidas (un automdvil, un litrc de leche, wnad ou-n -
de Lotenes, etc.) en términos de un denominador comin, que Horous
sumarlos unos con otros; -dicho denominador es el dinero.




2. Método del ingreso

Para hacer posible la creacién de bienes y servicios fue nece
sario. contratar todo tipo de factores productivos, los cuales reciben -
Cierta remuneracion. Asi por ejemplo: el trabajo percibe ' sueldos v sa
lartos, la tierra recibe rentas, ol capital copra intereses y los servi-
clos de los .empresarios se remuneran a través de los beneficios o ud
lidades. Si sumamos todos estos 1ingresocs, que éon generados duran-
te 13 creacién del producto nacional, llegamos a conocer el ingreso n

cignal.
Taate al producto como al ingresc nacicnal, se lgs debe gar
la misma interpretacion, ya que ambos representan el valor de los bie

nes y servicios creados en la economia.

3. Iguaidad entre ei producto e ingreso nacional

Para coxﬁp]ementar y Justificar la igualdad que debe existir ea
tre 9!155, expondremos el siguiente ejemplo, donde presentamos ciiras
del ingreso y producto nacional en Maxico, =ara el ano de 1960; en el
que la -~roduccion de bienes y servicios fue de 120 mil 100 millones -

Z€505 que generd a su vez la misma cantidad de INgTesos.

1/

PRODUCTO NACIONAL INGRESO NACIONAL

Valor de los bienes El ingreso nacional fue distribufdo
producidos: $ 120,100 en:

Sueldos, salarios y otros pagos

al factor trabajo. $ 37,743
Beneficios, intereses,

dividendos y rentas. 51,205
Ingresos mixtos de traba

jo y capital, incluyen

asignaciones a propieta

rios que trabajan. 31,152

$ 120,100 $ 120,180

Podemos conclufr después de considerar el ejemplo anterior,
que el valor del producto nacional es-igual a la suma de los pagos

a los factores productivos: trabajo, tierra, capital y servicios admi

nistrativos, que hicteron posible la creacién de dicho producto.

Los métodos anteriores implican que el producto nacional se
obtiene: sumando todos los gastos necesarios para crear los produc-
tos vendidos a los consumidores como bienes finales, y a las empre
sas como- bienes de produccién’ (materias primas y equipos) para usar
los en la creacién de bienes finales, es decir, bienes de consumo -
como automéviles, harina, calzado, etc. y en bienes de inversidn co

mo edificio, maquinaria, instalaciones, servicios profesionales, etc.

Nétese que hemos empleado la palabra "bienes finales". ¢Cé

1/ Zamora, Francisco. La Sociedad Econémica Modema, p.128.




mo computarfamos entonces el valor de la- produccién de trigo de un agri
cultor, que lo vende a un molino para que sea convertido en harina, -
que posteriormente es vendida para producir pan? ¢Debemos sumar los
valores del trigo, ‘'de la harina ¥ del pan?, si esto ultimo se realiza,
estamos incurriendo en una doble o triple contabilizacién del mismo -
bien, al sufrir varlas transformaciones, todo Puede evitarse si conside
ramos solamente el valor del producto final, en el cual se inclyen los
costos de todas las materias primas y el trabajo que fue necesario pa
ra su elaboracién.  Puede darse el caso de que un artfculo sea const
derado como un bien final a la vez Gue intermedio: como por ejemplo-
8l consumo de gas en el fcgar para calefaceién y cocer alimentos, yes
te.mismo artfculo al ser uzado ern una factorfa para la elaboracion de

bienes.

El método méds eficiente para que la doble contabilizacién sea
evitada, es el de tomar sélo en cuenta el valor que en cada etapa de
produccién es incorporado a los bienes en vfa de transformacién, por

los fa~tores de la produccién.

El siguiente ejemplo nos proporcicna una idea mas clara de -

lo anterior.

PRODUCCION DE PAN

Etapas de produccién Valor de los|Valor agregado

bienes interjen cada etapa
medios

la. Trigo $ 0.04 $0.04

2a, Harina 0.09 0.05

3a, Pan 0.14 0.05
4a. Distribucién del pan 0.20 0,06

81 se suman los valores de las ventas de los blenss interme
dios ‘ent cade etapa de produccién, se estard ' ‘contabilizando al trigo
cuatro veces, la harina tres veces, etc. y ‘el valor del pan ‘estarfa -
sobre~estimado, al tener un precio de $0.47. ‘En la ‘primera etapa se
tiene el pracio del trigo que ‘pado haberse producido en un pericdo an
terior, a él se agrega el valor de los servicios del molinero gue en -
la segunda etapa lo convierte en harina. En la misma forma se agre
ga el valor de los servicios en las sigulentes etapas v obtenemos fi-

nalmente 'su précio de $0.20,

D. Diferentes conceptos del ingreso nacional

El ingreso o producto nacional pueden ser presentados en dis
tintas formas, seégin lo que en cada una de ellas se considera o se-
gln ‘las partidas que incluyen. Entre los mé&s usados tenemos los si

guientes:




1. El producto nacional bruto

El producto nacional bruto, también llamado algunas veces pro
ducci@n nacional bruta, es: el valor en el mercado de todos los bienes
Y servicios) producidos ‘en la ecanomfa, en un perfodo especifico, gene
ralmente de un afio. El producto nacional bruto principalmente inclu-
ye los bienes y servicios terminados que se encuentran a disposicién
de los consumidores, de.las empresas para sus inversiones; y del go
biemo. , Ello es a_s( + Para no incurrir en una doble suma o doble con
tabilizacion que como ya quedd aclarado' anteriormente consiste en to
mar, varias veces el valor de un. bien intermedio en el cémputo de la-

produccién.

2. Producto nacional neto

En el prcducto nacional bruto se incluye la produccién total -
de bienes 'y servicios finales. También incluye algunos bienes de pro
duccion o de inversidén que solamente sirven para; reemplazar a otros -
bienes que ya se tienen en existencia, pero que se estan depreciando
O que estdn proximos a guedar en desuso. Por ejemplo, si en la eco
nomia se tienen mil mdquinas dentro del proceso productivo con -una-=
duracion .promedio de 10 afios, pcdemos afirmar que una décima parte

de las mismas se consume cada afo y es necesaria. su reposicidn para

que ponttmie realizdndose normalmente la produccién. En la economia,
antes de que se piense aumentar la inversién en maguinaria, una par
te de las nuevas méquinas deberd destinarse a la substitucién de -
aquéllas que se deterioran y una vez hecha esta reposicién se puede
hablar de una inversién neta al referirnos a las méquinas: nuevas que
realmente incrementan la capacidad de produccién del sistema. Por lo
tanto, el producto nacional neto es la produccién neta de: biesnes y -

servicios a precigs de mercado, durante el pericdo de un atio.

Se puede concluir que para pasar del producto nacional bruto
al producto nacional neto deben restarse al valor del primero, todos -
aqueilos bienes que fueron creados para substituir a los edificios, ma

quinaria y equipos due se depreciaron durante el afio.

3. El ingreso nacicnal

Se le di el nombre de ingreso nacional a la suma de todes los
Ingresos recibidos por los factores de la produccién:trabajo; tierra, ca
pital y servicios administrativos. Es decir, la suma de todos los suel
dos y salarios, rentas, beneficios y utilidades. Cominmente; recibe el
nombre de ingreso nacional al costo de los factores, por representar las
remuneraciones a éstos. G8e obtiene después de deducir del producto -
nacional neto, los impuestos indirectos. Las empresas gue alquilan -

factores productivos deben pagar clertos impuestos indirectos @l gobier




no con lo que se reducen sus ingresos disponibles para pagar a los

factores productivos.

Del producto nacicnal bruto se necesitan deducir, ademés de
las asignacionas para consuiic de capital, los impuestos indirectos,
Ya que estas partidas no deben formar parte del ingreso nacional por

no. ser consideradas como ingrescs de los factores de la produccién.

4. El ingreso personal

Con este concepto nos aproximamos ya a definir lo que co-
mesponde a las personas por. su’marticipacién en la produccién. Ei in
greso personal es el total de los ingresos recibidos por todas las per
sonas de la economfa y que lo van a emplear (después del pago de im
Puestos sobre la renta) en gastc= de consumo y en ahorros. La mag
nitud del ingreso personal serd ‘Tmis pequeia en comperacién al ingre

SQ pacional., porque en el sequudo.se incluyen ciertas sumas ‘como

las utilidades de las empresas, ‘de las cualss sdlo una parte (dividen

dos) va a formar parte del ingreso de las personas, otra queda en las

mismas- empresas como fondos de reinversiones y otra va a manos del

gobiermno, como el Pago de impuestos sobre utilidades.

Entonces, para calcular el ingreso personal partiendo del in-

§Teéso nacional, es necesario deducir:

a). Las contribuciones al seguro social

b). Las utilidades no distribufdas de las empresas y

c). Los impuestos pagados por las empresas al gobierno, de a
cuerdo con las utilidades que obtuvieron durante al afio.

y deberdn sumarse:

d). Los pagos de transferencia que el gobiemo realiza y van-a
manos de los consumidor2= gue no han proporcionado un trabajo o dg
gempefiado algin servicio sor lo cual deban recibir dichas remuneracio
nes; perc que de todas formas constituyen un ingreso de guienes lo re
ciben durante el perfoio.

e). Los pagos de intereses del gobiermno a los ciudadanos, por

los préstamos que éstos le conceden.

Los incisos a, b y ¢ anteriores se deducen del ingreso nacio-
nal ya que las partidas que representan no forman parte de los ingre-
30s que reciben las personas durante el afio. En cambio, se agregan
las partidas detlos incisos d y e, debido a que ellas sf representan -

ingresos para los miembros de la sociedad.

$. El ingreso perscnal disponible

Este es el concepto final, y para liecar & 8l, s uecesaris «

que del ingreso personal se deduzcan las contribuciones al goblcinc 7ar




concepto de impuestos sobre la renta o sobre ingresos.

Este ‘ingreso esvel que queda:a disposicién de cada uno de los

consumidores para ser distribufdo entre el consumo 'y el ahorro.

Con el esguema que:-se presentara. a continuacién :podremos -

ver ‘en forma mds objetiva lés pasos neccesarios para: el cdlculo del in

greso personal disponible; partiendo:del producto nacional bruto:

Producto nacional bruto, menos: Depreciacién es igual al Pro-

ducto nacional neto.

Producto. nacional neto, menos: Impuestos indirectos es igual
al Ingreso nacional.

Ingreso nacional, menos: Contribuciones al Seguro Social, Im
puestos sobre utilidades de las empresas, Utilidades no distribuidas -
de las empresas, mds: Transferencias e, intereses pagados por el go—
biemo., es igual al Ingreso personal. »

Ingreso personal, menos: Impuestos sobre la renta, es igual al

Ingreso otersonal disponible.

Ingresc perscnal Jdisponible es: igual a Consumo méds Anorro.

E. Anélisis del producto nacional bruto en términos reales y monetarios

Para tener una idea mds aproximada de la realidad presentamos
a continuacidn cifras del producto nacional bruto en México para los -

afios de 1950 a 1965.

Cuando se analiza la forma en que se incrementa el producto
nacional bruto de un perfodo a otro se debe tener cuidads de no con'fug
dir la expansién del volumen absoluto de bienes y servicios que se pro
ducen con un incremento en los precios. Si el actual volumen de bie-
nes y servicios se incrementa, se tendr& un aumento real en el produc
to nacional bruto; pero si el volumen de la produccién permanece cogs
tante y su valor monetario es el que aumenta, sélo se ha producido un

aumento en el nivel general de precios.

Duraate los perfodos de inflacién, (si no se ha alcanzado el ni
vel de acupacién plena) generalmente se produce tanto un aumento real
como monetario en el producto nacional bruto. En los perfodos en que
la ‘actividad ‘econémica disminuye, es probable que se produzca una dis
minucion en el valor monetario del producto. nacional bruto que una dis

minucién en términos reales.

El Cuadro que se presenta enseguida establece un contraste en




CUADRO 6.1

PRODUCTO NACIONAL BRUTO EN MEXICO
(Millonés de pesos)

A precios A precios cons Indice de 1
corrientes tantes de 1950 precios =

40 577 40 577 100.0
52 311 43 621 119.9
58 643 45 366 129.3
58 437 45 618 128.1
71 540 507391 142.,0
87 349 54 767 159.5
99 323 58214 170.6
114 225 62 708 182.2
127 152 66177 192.1
136 68 119 199.9
73 482 209.8

76 038 215.4

79 691 ! 222,8

84700 226.9

224 93 200 241.0

:
b 242700 98 200 247.1
|

|
&> infcrme Ani 13965, 2.89,

: Baricc de México, S. A, , Informe Anual, 1

De 1951 a 1965, estimaciones globales obtenidas con los fnd_l

ces de volumen de la produccién de bienes y servicios y con

los de precios (mayoreo y menudeo). ;

Dato que se agrega al cuadro, para la deflactacion del produc

to naclanal.

tre el producto nacional bruto real y el producto nacional bruto moneta

rio, Se listan en la primera columna los valores Para cada uno de los

afics ‘en precios corrientes Yy en la segunda columna, su valor en pre~

cios constantes de 1950. En el cuadro aparece también un indice de

precios que muestra e} aumento en el nivel de precios de un afo a otro;
el cual es utilizado para obtener el producto nacional bruto a precios

constantes de 1950, elimirando en esta forma la influencia de los pre

cics para obter:- las cifras del producto nacional en términos reales.,

Se pue : niervar, a través del periodo considerado, que la

primera columna muestra un incremento de 49,577 millones de pesos -
en 1950 a 242,700 millones de pesos en 1965 a precios corrientes, Pe

1081 con la ayuda del {ndice de precios deflactamos las cifras vere

mos que el producto real solo aumentd de 40,577 millones de pesos a

98,200 millones de pesos ‘en el periodo considerazo.

La formula que se empica en es.2 caso Fara obtener el produc

to real de cada afo, partiendc del producto nacional bruto monetario -

(a precios corrientes) es la gue sigue:;

P N B Monetario
P N B Real =
Indice de -rscios

X 100
Tomemos ¢omo un ejemplo el caso de 1964:

93,200 = 224580 4 )4
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Incluyen la prestacién de todo tipo de servicios tales como

i

18]
@
(7]
0
O
el
0
2]

as{ como la minerfa.

2. Actividades secundarias

Entre ellas encontramos a la agricultura, ganaderfa. silvicul
3. Actividades terciarias

Una de las formas en que se acostumbra a presentar el pr
Forman parte de éstas, todas las industrias de transformac

1. Actividades primarias

etc.

ducto naciocnal es considerando las contribuciones gue hacen los sec
manufactureras y generadoras de energfa.

tores en que se encuentra dividida la actividad econdmica.
tores pueden clasificarse en forma general de la siguiente manera
transportes, bancarios y financieros, profesionales, del gobiemo;

F. Contribucién de los sectores en la creacidén del proa.:z::.

tura (explotacién de bosques), caza y pesca

mercio,

<




SEiEr

En el Cuadro 6.2 de la pdgina anterior, vemos cudl es la -

Porcentaje

contribucién de cada uno de estc: sectores en la formacion del pro-

ducto bruta.

Se preseritan cifras pars 1950 ¥y 1857 del producto iatemo en

Absolutos

Meéxico, primero en nimeros absolutos en millones de pesos, as{ como

en cifras porcentuales o relativas, para fines comparativos.,

Porcenta je

Podemos observar que de 1950 a 1857, la contribucién dei sec

tor primaric: agricultura y mineria, disminuye y en cambie aumenta 1

e

CUADRO 6.3
DISTRIBUCION DE LA FUERZA DE TRABAJO POR ACTIVIDADES 1950-1957

rarticipacion de los sectores: manufacturas, electricidad y construccidn,

algunas de las actividades terciarias’ como bancos y S2gQUros y zervi-~

Absolutos

(Miles de trabajadores y porcientos)

cies profesionales, también se incrementaron durante el perfcio. Estas

cifras tendremos oportunidad de usarlas nuesvamente gara otros analisis,

Es importante observar también a la fuerza de trabajo gue es

ye profesiones liberales, ocujacivnes no especificadas v asalariadas ep servicios

domésticos.

absorbida en cada una de estas actividades. Es decir. sonacer al nu

mero de personas econdémicamente activas que se encuentran desempe-

1/ Inclu

fiando actividades agricolas, de manufactura, de transp:cie, ste.

Transporte y comunicaciones

Actividades:

Agricultura

Petrdleo

Munufacturas

Energfa eléctrica

Construccién

Comercio

Bancos y seguros

FUENTE: Idem, Cuadro 6.2, p.47

Gobterno

| Servicios privados -1/

En el cuadro siguiente se muestra en cifras de ! iisiaiucidn

de la fuerza de trabajo por actividades ‘para ios mismos snas Jugt o el

cuadro anterior y también en cifras absolutas y relativas, para ha e




sible posteriormente una relacién entre las cifras de produccién y ocu

pacion.

ocu

do
M2y B {3)/(4)

Podemos observar en el Cuadro 6.3 que ‘es alta la proporcidén

de personas que se encuentran ocupadas en las actividades agricolas,

Produccidn por hombre

en 1950 la agricultura absorbfa 58.3 porciento de la fuerza de trabajo

y en 1957 disminuye a 53.5 porciento. Un poco mds del 50 porciento

Ocupacidén
%
4)

de nuestra poblacion activa se dedica a desempefiar labores en sl sec

tor primario. Entre todas las demés actividades se distribuye el resto

de la poblactén activa, destacando manufactura y servicios privados,

Producto

actividades que registran un ligero incremento de 1950 a 1357,

CUADRO 6.4
PRODUCTIVIDAD RELATIVA MEDIA DE LA FUERZA DE TRABAJO POR ACTIVIDADES 1950-1957

Con el uso de las cifras -nrcentuales gque han sido presenta

Ocupacién

das en los dos cuadros anteriores, podemos obtener un dato Jue es -

muy lmportante, ya que nos muestra la productividad de los sectores.

Producto
%
(1)

81 para cada uno de los afios. dividimos el porcentaje de producto ob

tenido en cada sector, entre el nimero de habitantes que fntervino.en

(En porcientos del producto intemo total y'de la ocupacién total)

su elaboracién o estuyo ocupado en el mismo, podemos obtener la'pro
ductividad media de la fuerza de trabajo por-actividad y a la vez po-
dremos apreciar si se registrd un aumento o una dismirucién en la pro

ductividad de ‘cada uno de' ellos en el transcurso del perfodo (Ver

dro 6.4).

En millones de pesos y miles
TUENTE: Idem, Cuadros 6.2 y 6.3, p.51.

Transportes y comunicaciones
de trabajadores

Manufactuzes
Energfa eléctrica
Conpatruccién
Banops y seguros
Servicios privados

Gobierno

Agricultura
Petrbleo




Los sectores que registraron un aumento en la productividad
media de la fuerza de trabajo fueron: agricultura, energfa eléctrica y

construccidn.

G./ El gasto nacional

El producto nacional bruto es comprado por los consumidores,
el gobiemo, las empresas y el sector extemo. Si sumamos las com
pras de todos ellos, obtenemos un dato que se conoce con el mombre

de gasto nacional y ellos son sus componentes.

La cantidad de dinero que estos grupos pagan al comprar el
oroducto' nacional bruto ‘es la qus posteriormente va a dar origen al in
greso nacional, las asignaciones para consumo de capital, impuestos
indirectos, etc. Nuevamente nos estamos aquf refiriendo a las corrien

tes de producto e ingreso que se realizan en la economia.

Segiin estadfsticas econdémicas de México de la Nacional Fi-
nanciera, el gasto bruto de los particulares y el Estado, en México el

2/
afo de 1960, {ue como sigue, en millones de pesos:

_27_:":&:?‘;53—.—Francisco. Op. Cit., p.131.

Inversisn privada bruta 12 435

Consumo privado 109162 121 597

Inversién pdbiica bruta 8 733

Consumo del Estado 6160 14893
Gasto Nacional por esos conceptos 136 490

Es decir, el pafs gasts en 1960 més de lo que produjo:

Gasto Nacional lincluidas las depreciaciones) 136 430

Producto naciconal beuto 134 400

Diferencia 2 090

Esta diferencia entre el gasto y el producto nacional se debe
al exceso de nuestras importaciones sobre las exportaciones; o sea -
que nuestro pafs dispuso en ese afo de 2,176 millones de pesos (se
gin Informe del Banco de México) provententes del extranjers y que por
1o tanto no fueron producidos en nuestro pafs. Tomando en considera
cién esta cifra, encontramos que existe otra diferencia de 86 millones
de pesos que también estén inclufdos en las transacciones con. el ex
terior y representan capitales prestados a nuestro pafs. El exceso de
bienes y servicios, as{ como de capitales importados, cuyo valor as~ ‘

ciende a 2,176 millones de pesos deberd aparecer en 2l documento -

que muestra nuestras transacciones con el exterior y se llama “Balan

za de Pagos®, con signos negativos, para indicar que estas cuentas

no estfn saldadas.




Los consumidores, que soa quienes compran la mayor parts del
producto nacional y lo distribuyen en la compra de bienes y servicios.
ahomos y pago de imguestos 1o obtisssn en su mayoria del ingreso na
cional que estd formado por las remumemacionss a toda clase de trabajo
més las utilidades de las empresas y los pagos de transferencia e inte

reses rectbidos del gobiemo.

Los ingresos de las empresas estin constitufdos por las asig
nacionas para consumo de capital, utilidades no distribuidas y présta-
mos por la venta de valores, los cuales son gastados en la adquisi-

cién de bienes de produccién, fusrza de trabajo, etc. o inversiocnes.

El gobiemo obtiene sus ingresos de los impuestos personales,

sobre utilidades de las empresas, @ impuestos indirectos y contribucio

nes al seguro social; los que dastink & la compra de bienes y servi-

cios y pagos de transferencia e iniowesss.

Los ingresos netos del sector externo los constituyen la dife
rencia entre las exportaciones menos las importaciones, tanto de bie-

nes y servicios, como de capitales.

Después de establecer el modo en que los componentes del -

producto nacional bruto reciben y gastan sus ingresos, analicemos una

caracterfstica muy importante del gasto nactonal. Este puede ser des

tinado a la compra de bienss de consumo y de inversién. Los consu-
midores son los que se encargan de realizar el primer tipo de compras
y ademés, postergan parte de su ingreso a la compra futura de bienes,
dando luga:i =on ello a que se realicen las inversiones de las empre-

sas y del sector piblico.

La forma eu que los ahorros son convertidos en inversiones -
nos la explicamos por la actuacién y existencia de las Instituciones -
bancarias y financieras, asf como las de ahorro, en donde los' consu
midores invierten o depositan las cantidades gue no destinaron al con
sumo de bienes, obteniendo intereses. Dichas instituciones se encar
gan de canalizar los ahorros hacia las inversiones que realizan las em
presas dentro del proceso productivo.

En el caso de las empresas, las utilidades no distribufdas -
constituyen también una forma de ahorros, que posteriormente son usa

dog en la ampliacién y modermizacién de los equipos de produccién.

Finalmente, el gobiemo junto con las empresas, son los prin
cipales agentes del ahorro. El gobiemo recoge por medio de impues-
tos, empréstitos, astc., parte de los ingresos nacionaies y puede gas

tarlos con fines de consumo o de inversién, como ya se dijo en el ca




pftulo V. Los primeros estén representados por los gastos corrientes
de operacidn; y los gastos ce inversién son los que realiza en obras

piblicas que también fueron llamados gastos de capital.
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A, Importancia del dinero

Es frecuente que muchas personas desconozcan la importancia
que tiene el dinero en la actividad econdmica. Hasta nosotros mis-
mos, gue constantemente nos preocupamos por adquirir una mayor éu_l
tura y un mayor nimero de conocimientos para desempeiar més eficien
temente nuestra actividad, ni siquiera, por un momento nos detenemos

4. pensar en los servicios que continuamente nos presta el dinero, ad‘e"

més de usarlo como medio de pago en la adquisicién de bienes y ser

vicios.

El dinero es el medio que permite en todo tipo de sociedad,
que se practique ef:qito grado la divisién del trabajo, al permitir que
tanto los bienes terminados, como los que se encuentran en proceso

de produccién sean intercambiados unos por otros.

En la economfa modemna, el dinero es considerado como el lu
bricante del sistema econémico, ya que es el mecan: -mo que pong ep
movimiento el proceso de produccién, permitiendr la acumulacizs us -

capital por medio del ahorro y la inversién, que como ya sSaseiiss.
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A, Importancia del dinero

Es frecuente que muchas personas desconozcan la importancia
que tiene el dinero en la actividad econdmica. Hasta nosotros mis-
mos, gue constantemente nos preocupamos por adquirir una mayor éu_l
tura y un mayor nimero de conocimientos para desempeiar més eficien
temente nuestra actividad, ni siquiera, por un momento nos detenemos

4. pensar en los servicios que continuamente nos presta el dinero, ad‘e"

més de usarlo como medio de pago en la adquisicién de bienes y ser

vicios.

El dinero es el medio que permite en todo tipo de sociedad,
que se practique ef:qito grado la divisién del trabajo, al permitir que
tanto los bienes terminados, como los que se encuentran en proceso

de produccién sean intercambiados unos por otros.

En la economfa modemna, el dinero es considerado como el lu
bricante del sistema econémico, ya que es el mecan: -mo que pong ep
movimiento el proceso de produccién, permitiendr la acumulacizs us -

capital por medio del ahorro y la inversién, que como ya sSaseiiss.




son factores de gran importancia para el crecimiento econémico.,

B. Antecedentes histdricos

Para tener un mayor conocimiento de lag funciones que desem
pefia el dinero, asf como el significado de cada una de ellag, es con
veniente trasladarnos a una etapa del desarrollo econémico en que po
existfa un medic de cambio aceptable, como el que actualmente per-
mite el intercambio. En una economfa primitiva, se desconocfa la mo
., neda ya que las actividades econémicas no habfan alcanzado un grado
de' desarrollo, que hiciera necesario su uso. Eran tan escasos los-
medios de produccién, que el producto:obtenido en la sociadad, se -
distribufa de tal forma entre los mismbros de la misma que a cada in
dividuo le correspondfa una cantidad tan limitads, que solo le permi

tfa un nivel de subsistencia.

Cuando en la economfa fue posible la creacién de una canti
dad mayor de bienes que la necesaria para subsistir, se empieza a -
practicar en forma muy rudimentaria el intercambio de bisnes, entregén
dose unos a cambio de otros. Este sistema de cambio natural recibe
el nombre de trueque y era de préctica diffcil, ya que requeria lag -
condiciones siguientes: una completa coincidenéia de deseos entre -
los que lo realizaban y la necesidad de establecer los términos de in

tercambio m&s 'convenientes para las partes que lo celebraban.

Por ejemplo: si una persona se dedicabe dentro de la actividad
econémica, a la produccién de cereales, pero necesitabe también de-
otros bienes como calzado y vestido; necesarlamente tenia que encon
trar a otra, que tuviera en exceso log bienes que necesitaba y al mis
mo tiempo deseara intercambiarics Por cereales. Al encontrarse estas

personas, se les presentaba una nueva dificultad: la de ilegar a un -

acuerdo acerca de los términos en que se realizarfa al intercambio;es

decir, establecer la proporcisn en que calzado y vestido habrfan de -

cambiarse por los cerealss. Cuando solo existen dos bienes para el
intercambio, no es tan grande el grado de dificultad que como cuando
hay un nimero superior de bienes para intercambiar. Muy pronto se -
observa que este sistema de cambio era bastante burdo y molesto pa
ra cualquier sistema econdmico, a menos que fuera practicado sobre -
bases bier organizadas. Por ello fue necesario abandonarlo y pensar

en adoptar como dinero alguna mercancfa que gozara de aceptacién ge

neral en la comunidad.

Para facilitar el intercambio se tratd de adoptar alguna -cosa
que simplificara sus fages Y se empezaron a usar para ese fin, algu
nos bienes como: ganado, ciertos tipos de granos, tabaco, pieles, -
etc. Sin embargo, estos bienes segufan teniendo la caracter{stica de
ser usados en el consumo ¥ no reunfan cualidades necesarias como -

las de tener aceptacién general; ser duraderos (para permitir la acumu




lacién de capital), ser divisibles y poder ser transportados con facili

dad’.

Se llega a otra etapa de la evolucién del dinero, cuando em
piezan a usarse como medio de cambio, 1~~ metales preciosos,.espe-
cialmente en forma de monedas de oro y piata. Esta forma de dinero
sf reunfa las cualidades necesarias; ya que s{ posefan valor por sf -
mismas y tenfan aceptacion general; pero tenfan el inconveniente de -
que su valor guardaba cilerta relacién con la abundancia y escasez de

los metales, ocasionando problemas monetarios que conducfan a cons

tantes crisis inflaclonarias y deflacionarias, isobre -todo durante el ce

rfodo en que prevalecid el patrdn oro, como un sistema ae pago inter
naclonal, Todo ello contribuyé a que ese tipo de dinero fuera substi
tufdo por el que actualmente se conoce y estd constitufdo por billetes,

monedas y depositos en cuentas de cheques.

C. Composicion actual del medio circulante

Actu..mente 21 medio circulante estd constituido por:

Dinerc en efectivo
a} Biiletes

o) Moneda fraccionaria

2. Depédsitos bancarios o dinero en cuenta de cheques

El primer tipo de-dinero, es el generalmente aceptado como
medio de cambio para toaa clage de transacciones comerciales. El di
nero bancario también es genesralments aceptado; aunque algunasg ve-
ces la persona que 1n recibe requiere una cierta informacién o refe-

rencia de aquella que s= lo entrega.

Los billetes son emitidos por el Banco Central de' cada pafs.
En el caso de México, la institucién emisora es el Banco de México,
8. A., quién cuenta con el respaldo dal gobierno, que da curso legal

y cbligatorio a los billetes que emite.

Las monedas metdlicas o fraccionarias son acufiadas por la
Casa de la Moneda (8n México) y son usadas principalmente para re
alizar transacciones mencres, teniendo una capacidad limitada para -
el pago de deudas.

Tanto los billstes, como la moneda metdlica, reciben el -
nombre de dinero fiduciario; ya que por lo general tienen un valor no
minal representativo mayor que su valor intrfnseco, pero gozan de un

alto nivel de confianza.




El dinero como depdsitos bancarios, también conocido como di
nero en cuenta de cheques o giral, es creado por los bancos comer—
ciales, quienes reconocen como un derecho de los clientes, el girar
en contra suya hasta por una cantidad igual a la que se tiene deposi

tada en ellos.

En algunos pafses los depdsitos a la vista o cuentas de che
ques, son los que tienen mayor importancia y constituyéen la mayor -
parte del medio circulante. Eso se debe a que es mas practico y efi
ciente su uso, por razones como la seguridad en su manejo, servir co
mo ‘comprobantes de pago, ia de poder girar por la cantidad exacta los
pagos que se realizan y poder ser canceladas en caso de ser extravia

das las formas en que se expiden.

En el Guadro 7.l observamos la composicién del medio circu

lante en Ms&xico en los afios de 1959 y 1960.

En las cifras de dicho cuadro podemos agpreciar que un poco
mas de la mitad de nuestre medio circulante esta constituido por de-
pdsitos en cuenta de cheques. En otros pafses, como los Estados -
Unidos, la proporcién del medio c'irculante en chéques es de 80 por
ciento, y ello se debe a que este pafs cuenta con un sistema moneta

rio y financiero mas desarrollado.

CUADRD 7.1

7

I*:TE'T‘JIO CIRCULANTE
(Miilcnes de pesos)

Diciemara|

31/59 |
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31/60%

LCiciemore )
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ieques! 8§ 18
Mon. Nacional R
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Funciones secundarias que son las de servir como:

! Partader de vallr
{astrumento de 2au. - witeridos

a) El diners como medio de cambic.- Esta funcién del dinero

hace innecesario gue cada individuo tenga que conseguir un comprador

para las mercancfas de ‘que dispone y que cuente con los articulos -

que el primero necesita y en las cantidades apropiadas ‘para intercég

biarlos. Es el dinero, ‘el que pone fin a la necesidad de que ‘exista

coincidencia en los deseos de quienes realizan el intercambio y el -

que permite que se practique la divisién del trabajo al ser usado como

un instrumento indirecto de cambio. En esta idma todo individuo ven
de su trabajo o los bienes que produce por dia€ 2, y con éste, ad-

guiere todos aquellos artfeulos que necesita pard su. consumo.

B) El dinero como_medida de valor o unidad de cuenta.- Esid

funicién responde a la necesidad de que todos los bienes tienen qué

ser expresados en relacién a una unidad monetaria. ‘El dinero como =

medida de valor o com2 unidad de cuenta, permite gue todos los D12

nes de tan diferentes naturaleza oroducidos en la eccnomfa, sean R4

presados en una unidad comuin. Esto nace posible que se establszsal

ccmgaracicnes relativas entre los oprecios c2 Jisuntus bienes con 02

se 2n la unligad proporcicnada por eilas.

c) Servir como portador de wvalor. -

El dinero proporciona Po
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tunidad de escuchar el siguiente comentario: “Los pesos de hoy dfa
compran una menor cantidad de bienes en comparacién con agquclla -
que podfa adquirirse hace algunos afios”. . ¢(Cdémoc es ello posible, si
sigue siendo igual la cantidad de dinero dedicada a la compra de bie
nes?. La respuesta la encontramas si establecemos una comparacidn
entre los precios a que se compraban los bienes hace algunos afios,
con los precios a que se compran actualmente. Por lo general éstos
se han elevado. Los pesos act.ales siguen teniendo' el mismo valor

nominal, pero su poder de compra o valor real ha disminufdo.

Parte de la teorfa monetaria trata de =xplicar el fenémenc re
lativo a las/ variaciones en el nivel’de precios. Dentro de las teorf
as monetarias ‘'se encuentra la Teorfa Cuantitativa que es una de las
mas: generalmente aceptadas para explicar dicho fenémeno. Esta teo
rfa tuvo. su origen en el Siglo XVIII, durante la formacion de la Escue

la Ciasica.

La: Teorfa Cuantitativa, también ilamada "método de transac-
ciones”, fue desarrollada por Irving Fisher y otros economistas norte
amaricanos. Toma como base para su andlisis 12 corriente de dinere
que circula Jdurante un periodo determinadc y e! nivel de preduccidn

alcanzado en ese mismo perfodo.

1. Ecuacién de cambio

Fisher formuld una ecuacidén de cambio en la que usa los mis

mos términos en que fue planteada por los pensadores de la Escuela
Clésica, sobre todo Stwart Mill. La ecuacidén es como sigue:

MV=PT
donde cada uno de sus términos representa a las variables que inter-
vienen en la determinaci.-: dsl nivel de precios.

M representa la cantidad de dinero que se encuentra en cir-
culacién en un momento dado, es decir, billetes, moneda y depdsitos
en cuenta de chesques. .

V es la velicidad media de circulacién del dinero. Es decir,
el nimero de veces que un peso pasa de mano en mano durante la com
#:a de bienes.

P es el nivel medio de precios.

T Es el volumen fisico del mercado, o sea €l yolumen de bie

nes y servicios sujetos a transacciones.

Si analizamos cada uno de los miembros de la ecuacién, en-
contramos que: M V es la cantidad de dinero en circulacién multipli-
cada por su velocidad media, y es igual a P T, que representa el p:o
ducto del nivel medic de precios por el volumen de bienes y servi=icy

sujetos a la compra y venta.




M V representa la demanda de bienes en el mercado o la ofer
ta de dinero a cambio de bienes; mientras que P T nos presenta la -
oferta de bienes por dinero o la demanda por dinero. Haciendo uso de
las reglas bajo las cuales funcionan la oferta y la demanda, que ya
tuvimos oportunidad de estudiar en el capftulo III, podemos afirmar -

que si M V es mayor que P T, perdiéndose la relactén de cambio que

las iguala, el efecto que se producird serd un aumento en los precios

para restablecer el equilibrio, independientemente de que el auments
en M V haya sido producido Por un aumento en. la cantidad de dinerg,

en la velocidad de circulacién o en ambas. variables a la vez.

La teorfa cuantitativa afirma que el nivel de precios varfa en
razén directa con la cantidad de dinero en circulacidn, siempre que. se
mantengan constantes la velocidad media de circulacidn del dineroy -
el volumen de los bienes del mercado. También varfa en razén direc
ta con la velocidad media de circulacidn del dinero si se-mantiene-
constante la cantidad de dinero y el volumen de bienes. Las variacio
nes en T que representan al volumen de bienes y servicios en el mer
cada, producen variaciones inversas en el nival de precios ya que =
cuando £ste aumenta y permanscen constantes M y V, 2l nivel de pre

€123 disminuye y viceversa.

La ecuacion de cambio puede ser 'transformada para que nos

presente objetivamente la forma en que influyen las variables, M Vy

T en la determinacidén del nivel de precios, presentdndose de la si—

guiente manera:

Veamos el siguiente ejemplo de una economia imaginaria don

M = 250 pesos

P = 2 pesos

T = 500

La cantidad de dinero en circulacién es igual a 250 pesos -
durante el perfodo. El nimero medio de veces que se gasta cada pe
so durante el perfodo es igual a cuatro. El numero de bienes y ser
vicios que se vende en el mercado es de 500 y el precio promédio al
cual se venden es igual a 2 pesos.

Sustituyendo estas cifras en la ecuacién de cambio, tenemos

M \' P T
(250)  (4) (2)  (500)
1000 = 1000
. Ahora vamos a suponer que la cantidad de dinero se incremen
ta al doble durante el perfodo. ¢Qué efectos produce?. Se rompe la -

0 que -
igualdad en la ecuacién de cambio ya que la cantidad de dinero q




-ahora es igual a 500 Pesos, al ser multiplicada POr cuatro, que es la
velocidad de circulacién, dard un producto de 2 mil pesos quedando
la ecuacién en la forma siguiente:
M VvV = p T
(500) (&) = {2) (s00)
2000 o 1000

¢Cull va a ser el efecto de ese incremento en la cantidad -
de dinero, que es semejante a un aumento en la demanda ' de bienes?.
Segin las afirmaciones de la teorfa, el nivel de precios iendrd que au
mentar al doble, siempre que permanezcan constantes la velocidad da
circulacién y el volumen ffsico del mercado, los cuales tienen mayor

dificultad para incrementarse a corto plazo.

Entonces el equilibrio se restablece en la siguiente forma:
M Vv = P T
(500) (4) (4) - (500)

2000 2000

Podemos' suponer también que sea la velocidad de circulacién
1a que se incrementa, mientras permanecen constantes M y T. El au—

mento en V, traerda consigo un aumento semejante en e

Lo mismo_sucede si por algin motivo es T la variable que -

disminuye mientras Permanecen constantes las variables M y V.

Después de analizar la forma en que M, V y T determinan
el nivel de precios, es conveniente que mencionemos los determinan

tes que operan a través de cada una de esas variables.

2. Determinantes de la cantidad de dinero en poder del piiblico

Entre los méas lmpotténtes factores que influyen en la deter-
minacién de la cantidad de dinero, podemos enumerar los siguientes:
a) Las cantidades de dinero que el gobierno, a través del -

Banco Central lanza a la circulacién.

b) El volumen del crédito otorgado por los bancos comercia-

les, el cual estd determinado por la tasa de reserva legal estableci

da por el Banco Central.

3. Determinantes de la velocidad de circulacién del dinero

Influyen en la velocidad de circulacidn del dinero:

a) El estado de desarrollo del sistema financierc y de crédito,
asi como' el grado en que es utilizado por la comunidad.

b) La facilidad de obtener préstamos y realizar inversiones.

c) Las costumbres de ahorrc y ccnsumo existentes en la socie

dad; segirm gea la frecuencia con la gue se reciban ingresos y se reali

cen gastos.




d) El sistema de pagos en la comunidad; ya sea que se reali
cen por periodos mensuales, quincenales, semanales, etc,
e) La rapidez del Atrangporte del dinero y el estado de previ

sidn de la sociedad respecto a los ingresos y gastos futuros.

4. Determinantes de la cantidad de bienes y servicios produ

cidos

El volumen de 1a produccién estafa determinado por:

a) E! monto de la poblacidn activa, as{ como por su capaci-
dad' para crear bienes y servicios.

b) Las existencias de capital' que permitan un mayor o menor
desarrollo técnico,

c) El grado en que se emplean los factores oroductivos, asf
como el grado de especializacidn alcanzado en el sistema de produc-
cidn.

d) El volumen de las inversiones, as{ como de mercancfas vy

valores provenientes de perfodos anteriores.

7. Sistema bancario y mecanismo monetario

El medio circulante: billetes, monedas y depdsitss bancarios,

necesita ser controlado por un sistema monetario que siempre resvon-

da a las necesidades de la produccidn dentro de la economfa. 81 ca
da empresa o unidades familiares, asf{ como el gobiemo, emitiesen la
cantidad de dinero necesaria para realizar sus gastos, el dinero circu
larfa en tan grandes proporciones y de una manera tan desorganizada
Por ese motivo en cada-~

que indudablemente perderfa sus funciones.

pafs existe un sistema monetario, que se encarga de regular las exis

tencias de dinero en circulacién, aumentindolas o disminuyéndolas de

acuerdo con las polfticas de crecimiento y ‘desarrollo en cada uno de

ellos.

1, Bancos Centrales

La mayorfa de los pafses,desarrollan sus actividades moneta
rias, con base en el sistema de bancos centrales, que son institucio
nes creadas. por el Estado, para que se-encarguen de realizar las tran
sacciones financieras del mismo Estado y para coordinar y controlar -

las actividades de los bancos privados.

Lz funcién mds importante del Banco Central es la de regular
las existencias monetarias del pafs v las condiciones del crédito. A
la vez influfr a través de las instituciones financieras, para desarro-
llar una polftica monetaria que vaya de acuerdo con la polftica econd

mica del gobiermo.




De acuerdo con la estructura financiera de cada pafs, el Ban
co Central dirige sus polfticas de tal manera que se mantenga estable §
el valor de 1a moneda, conduciendo log recursos monetarios que se en
cuentran en manos de particulares hacia operaciones que contribuyen a

elevar el nivel general de produccién.

En ‘un principlo no se les llamé bancos centrales, sino ban-
€Os' nacionales o de emisidn, teniendo entre sus funciones principa-
les la de regular la emisién de billetes, estando sujetos a las limita
clones impuestas por el gobiemo. Paulatinamente fueron adquiriendo
importancia llegando a desempefiar funciones tan importantes que los

ameritan para recibir actualmente el nombre de bancos centrales.

Las operaciones de los bancos centrales son generalmente -
distintas a las que realizan los demds bancos y- han desarrollado sus
propias leyes y précticas, llegando a definirse como aquéllos que rea

lizan en beneficio del interés nacional, las siguientes funciones:

a) Emitir papel moneda en relacidn con las necesidades eco
némicas del pafs y del piblico ‘en general.

b) Desempefiar funciones de banco general 'y agente de los
servicios del gobiemn.

c) Custodiar las reservas en efectivo, de los bancos comer

d) Guardar las reservas metélicas de la nacién.

e) Redescontar documentos que le ofrezcan los bancos comer

clales y otras instituciones financieras.

f) La lquidacién de saldos de compensacién entre los ban-

g) Establecer y regular la reserva legal a que deben someter

se los bancos comerciales.

h) Aceptar la responsabilidad de ser prestamista de Gltima —

instancia.

Los bancos centrales deben concentrar su atencién en contro
lar el crédito en la economfa, regulando los depésitos o reservas de
los bancos comerciales, dejando a la banca privada sl desempefio
de otras funciones como las de administrar depositos y realizar ope-

raciones de financiamiento.

2. Bancos comerciales y la creacién de dinero

La diferencia entre los bancos centrzles y los bancos comer
clales, la encontramos en primer lugar en 'sus objetivos. Los bancos

comerciales tienen como finalidad principal obtener utilidades, mien-

' tras que el Banco Central, se interesa principalmente por los efectos




que sus operaciones producen en el sistema bancario. El Banco Ceg
tral mantiene muy poca relacién con el publico, siendo éste con quig
nes los bancos comerciales realizan sus operaciones. Los bancos g
merciales se encargan de rectbir dinero del pdblico en forma de dep§

sitos que les permiten la creacién de un mayor velumen de medio ci

culante, al realizar préstamos a corto plazo.

Para ilustrar la forma en que los bancos comerciaies crean
dinero, vamos a suponer que sdlo existe un banco comercial gue g

liza operaciones cen el pablico. En este banco se deposita inicial

mente una cantidad de 10 mil pesos que representa el depdsito de
no de sus clientes. Si la reserva:legal establecida por el Banco

tral es del 15 porciento sobre los depdsitos que recibe y ademds’
td obligado a separar 5 porcientc para reservas de ventanilla: (coni
que hace frente a los retiros de depésitos), se-le estd obligando 3
mantener sélo una gquinta parte de los depdsitos, quedando en situ

clén de conceder préstamos por las 4/5 partes restantes que son 8

mil pesos.

Con este dinero puede conceder préstamos poniendo a dm‘

sicién de los prestatarios una cuenta de cheques por el monto del
préstamo solicitado y sobre la cual tienen el poder de girar. En €

forma, deja en circulacién una cantidad de dinero mayor que la qui

fue depositada originalmente sin necesidad de haber empleado ningu-

na parte de su efectivo.

Siempre que un nuevo cliente o los ya existentes depositen

dinero,
ero, se puede repetir el mismo pProceso de otorgar préstamos en la
proporcidén que se lo ‘permitan las reservas legales, sin la preocupa-

cién de que los clientes se presenten a un mismo tiempo con el fin

de retirar sus depdsitos.

Cuando’ los bancos comerciales desean conceder un mayor vo
lumen de crédito que el permitido por la reserva legal, tienen que re

currir al Banco Central para que les sean re-descontados algunos do

cumentos, descontados por sus clientes Yy con ese efectivo, poder au

mentar el volumen de crédito.

En la creacién de dinero por los bancos comerciales influyen:
el piblico, quien guarda dinero en forma de depdsitos a la vista; los
bancos, que retienen en el Banco Central, sdlo una parte de los depd
sitos que se les conffan: las empresas e instituciones, que solicitan
crédito y el Banco Central, cuyas actividades de re-descuento hacen

Posible que aumenten los recursos de los bancos comerciales.

Con el fin de regular las actividades de la banca comercial




en un margen mayor que el permitido por la reserva legal, el Banco
Central exige a aquélla, que dirija sus créditos sélo a financiar la
produccién corriente de las empresas, por ser autoliquidable y contr
bufr al desarrollo de la producecién y el comercio, prohibiéndoles que

concedan préstamos con fines de inversién.

3. Los instrumentos del Banco Central para influir sobre la

cantidad de dinerc en circulacion

Los instrumentos que, en forma general, son usados en la -
mayoria de los bancos centrales para influfr en la expansién y redug

cion del crédito, son los siguientes:

a) Variacion de la reserva legal

El Banco Central puede elevar o disminuir la reserva legal
segin lo requiera la actividad economica. Se discutic en puntos an
teriores, que en épocas de gran actividad econdémica, puede aumen-
tar mucho la cantidad de dinero en circulacién y producir fenomenos
inflacionarios. Mediante la elevacién de la reserva legal, se limi-
ta la cantidad de dinero ya que'disminuye la potencialidad ‘de crea
cién de dinero de los bancos comerciales. En épocas en que preva
lezca la situacién opuesta, deberd disminuirse la reserva legal pam

aumentar la cantidad de dinero en circulacién a través del mecanis:

mo bancario.

b) La tasa de re-descuento

Tanto la tasa de interfs como lag tasas de re-descuento pue

den ser elevadas durante los perfodos en que sea necesario disminufr
el crédito ya que al hacerlo més caro serd solicitado en menor escala
por el piblico. Durante los perfodos en que sea aconsejable y nece
saria una gran cantidad de dinero en circulacién, deberdn establecer-
se tagsas de interés y de regestwentoméds bajas. El objetivo principal -
de la: polftica wev-.edescuento consiste en afectar tanto el costo co-
mo la disponibilidad del crédito bancario. Su influencia depende del

grado en que los bancus comerciales soliciten préstamos del Banco -

Central.

c) Las operaciones de mercado abierto

Estas consisten en la compra y venta de valores por parie -
del Banco- Central ‘a los bancos: comerciales, también con ‘la intencién
de aumentar o disminuir e} medio circulante. Este {nstrumento ha teni
do mucho éxito en su aplicacién, en los pafsaes que han alcanzado un
alto grado de desamrollo y cuentan con un sistema financiero muy di-

versiiicado que facilita la obtencién de buenos resultados.

G. Fendmenos inflacionarios ww deflacidnarios

Con la ayuda de la ecuacién de cambio ya expuesta, pode-

T
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mos dirigir nuestra atencién a observar con mayor detenimiento, los =
problemas inflacfonarios y deflacionarios que pueden presentarse en la
economfa y a los cuales ya nos hemos referido en otra parte de nues
tro estudio pero sin profundizar mucho en las causas que los producen
Antes de referimos con méds detalles a las causas y efectos de la in
flacién y la deflacién, conviene dejar aclarados algunos conceptos re

ferentes al valor 'del dinero.

El valor del dinero varfa en forma inversa al nivel medioc de
pracios. Supongamos que todos los precios se elevan al doble, ella
traerd como consecuencia, Qque con una cisrta cantidad de dinero sdio
nos sea posible comprar 1a mitad de los bienes gue comprdbamos an-
tes del aumento en el nivel general de precios. El poder de compra
de nuestro dinero se ha reducido a la mitad, disminuyendo su poder
adquisitivo. Pero también podemos suponer el caso contrario: que se
disminuya a la mitad la generalidad de los precios y en este caso -
tendremos un mayor poder adquisitive; ya que podemos comprar el do-
ble de la cantidad de bienes que comprabamos anteriormente. El dine

ro tiene valor por lo que s& puede comprar con él; por lo.que én el pri

mer caso que planteamos, decimos que 2l dinero se ha devaluado y -

én el segundo, que se ha sobrevaluado.

1. Inflacién

Se puede definir 1la inflacién como el proceso mediante el -~
cual se elevan los precios de la mayor patte de los bienes y servi
clos de que se disporne en la economfa. Una ligera inflacién: o un
moderado aumento de los precios, favorece al sistema productivo cuan
do aln no se estdn utilizando todos los recursos, elevando los nive-
les de produccién e ingreso. Mas cuando en el sistema econémico
ya se ha alcanzado la ocupacién plena, los auméntos de precio se van

a registrar con mayor intensidad, produciendo efectos desastrosos so-

bee el valor del dinero,

Entre las causas que producen la inflacién se pueden mencio

* Un aumento en la cantidad de dinerc en circulacién:

* Un aumento en la velocidad de circulacién del dinero.

* Un aumento en ambas variables.

* Una disminucion en.la cantidad de bienes y servicios, que
dando por debajo dal nivel en gque- se encuentra la cantidad de dinero

que los pone: en circulacidn.

Cuando en el mercado hay abundancia de medios de pago y
éstos crecen en mayor proporcidn que la disponibilidad de bienes y -

servicios en la economfa; o sea que cada vez es mayor la demanda




por bienes, es inevitable que se produzca un ascenso en el nivel de

precios, ocasionando un fenémeno inflacionario.

a) Efectos .de la inflacién a corto plazo

Es muy posible que antes de que se llegue al nivel de ocu-
pacidn’ plena; la inflacién, produzca efectos favorables al aumentar la
produccidn, la ocupacién, los ingresos y el consumo. Después de al
canzado dicho nivel, puede tomarse desfavorable, al producir sélo au
mentos en el nivel general de precios y no incrementos reales en la

praduccion.

b) Efectos a largo: plazo

La inflacion disminuye los niveles de ahorro Y en consecuen
cia los niveles de Inversién, ya que el ahorro no ofrecerd atractivos,
porque el dinero esta perdiendo continuamerite poder adquisitivo, afec
tdndose de igual manera el nivel de la inversién. A largo plazo, la
inflacién ejerce una funcién redistributiva del ingreso, favoreciendo a
los deudores a expensas de los acreedores a quienes cancelan sus -
deudas con dinero que tiene menor poder adquisitivo. Supongamos, -
Jue una persona presta hoy mil pesos que le van a ser pagados den

tro de' un afo. Si durante ese tiempo los precios se duplican, el -

deudor solo devolverd una mitad aproximada del poder adquisitivo real

que a él se le habfa dado. También resultan perjudicados durante un

perfodo inflacionario todos aquellos grupos. de la poblacién que perci

ben Ingresos fijos; mientras que aguéllos que reciben ingresos varia-

bles no ven reducidos en forma considerable, sus ingresos reales.

c) Politicas anti-inflacionistas

Existen algunos medios que atendan los efectos de la infla-
cién'y se conocen con el nombre de polfticas anti-inflacionistas. Es
tas polfticas son desarrolladas por ‘el gobiemno y las instituciones mo
netarias, por lo que pueden ser fiscales y monetarias. El gobiemo,
para detener la inflacién o influfr para que no alcance grandes propor
clones, interviene mediante la polftica fiscal aumentando los impues~
tos, vendiendo bonos y disminuyendo sus gastos, con el fin de dis-
minuir la cantidad. de dinero circulante en manos del publico, que co

mo ya. 'se anotd anteriormente, es la causa del problema inflacionario.

El gobierno, a través de la polftica monetaria dirigida por el
Banco Central, también puede influfr sobre la cantidad de dinerc en -

Circulacion de las siguientes maneras: reduciendo el crédito e intensi

ficando: las operaciones de mercado abierto. ILa primera, mediants el

dumento de las reservas legales que los bancos comerciales estan obli




gados a mantener en el Banco Central, as{ como con la elevacidn de

las tisas de interés. La segunda, impulsando la venta de valores -

del Banco Central y de los bancos privados.

2. Deflacidén

Analicemos ahora, el fenémeno completamente opuesto al an
terior. Las causas de la deflacién generalmente son inversas a las
que originan la inflacién y producen efectos opuestos'a los que se =

observan durante una crisis inflacionaria.

Generalmente durante la deflacién, existe un reducido medio

circulante, produciendo una baja en el nivel de precios con la conse °

.cuente sobrevaluacién de la moneda. No pensemos gue los bajos pre
cios y el aumento del poder adquisitivo del dinero, son favorables -
para la economfa, sino al contrario; ya que una deflacion produce ‘e
fectos tan desfavorables en el proceso de produccién, que en la mayo

fa de los casos es preferible una inflacién ligera y moderada.

{Qué efectos produce el bajo nivel de precios? En primer lu
gar, trae consigo una desmoralizacién por parte de los empresarios,
que reducen sus niveles de produccioén por no recuperar todos sus -

costos ‘o al menos no recibir utilidades alentadoras. Esa disminucién

en los niveles de produccién viene acompafiada de bajos niveles de o
cupacién, ingreso y consumo que llevan a la economfa a situaciones
tan deplorables que es necesario evitarlas para que no se precipite a
un grado de desempleo tal, que sea perjudicial para todos los miem-

bros de la sociedad.

Como un ejercicio bastante Gtil, pensemos cudles sectores o
grupos de personas se perjudican o benefician relativamente, durante
la deflacién. (Qué sucede con log deudores?, (los acreedores?, -
¢los perceptores de rentas fijas?, Zqué influencia tiene sobre el aho

mo?, etc.

Lag politicas fiscales y monetarias en este caso se aplican”
inversamente con respecto a la forma en que fueron usadas durante la
inflacién. Es decir, el gobiemo no aumenta los impuestos sino 9or -
el contrario, los disminuye y ahora es él quien debe comprar los bp
nos en poder del publico, aumentando asf{ la cantidad de dinerc en cir
culacién. Al mismo tiempo el gobiemo debe desarrollar una politica
de gastos e inversiones; para conducir a la economfa a més altos nt
veles de produccién, tratando de lograr al médximo, el empleo de los

Tecursos ociosos.

Lo mismo puede decirse con respecto a la aplicacién de las




polfticas monetarias, las cuales puéden producir efectos muy favorables

por lo que respecta al fomento del crédito y las inversiones.

APENDICE DEL CAPITULO VII

ESTRUCTURA DEL SISTEMA BANCARIO MEXICANQO

A. Composicion del Sistema Bancario

Nuestro sistema bancario, como en otros muchos paises, esta
regulado por un Banco Central, el Banco de México, S.A. Lo consti
tuyen también los banccs nacionales, que desempeiian funciones espe
cificas, entre los que se encuentran la Nacional Financiera, el Banco
Nacional Agricola, el Banco Nacional Hipotecario, etc.; asi como la-
banca privada, cuyas actividades se pueden clasificar en monetarias,
gue las desempefian los bancos de depdsito y en intermediarios no'mo
netarios como los bancos de inversion. Estos estdn constitufdos por:
bancos de ahorro, sociedades financieras, sociedades de crédito hipo
tecario, sociedades fiduciarias, bancos capitalizadores y bancos de -

ahorro.y préstamo para la vivienda popular.
Analizaremos las funciones, en forma breve, de cada uno de
ellos y -posteriormente la actuacion del Banco de México, en el control

del sistema bancario.

1. La Banca Comercial

Estd formada por los barcos orivados de deposito que son 1os
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intermediarios monetarios, al desempedflar funciones semejantes a las
del Banco Central para la creacién de dinero. Se les asigna princi-
palmente la funcién de recibir depdsitos bancarios del piblico y otor

gar créditos dentro del ciclo de produccién normal.

Para garantizar su liquidez, la Legislacién Bancaria estable-
ce que dichas instituciones deben realizar operaciones a corto plazo,
prohiblendo que concedan préstamos para fines de inversién a largo'=

plazo.

2. Los Bancos de Inversidén

A éstos les corresponde realizar operaciones de crédito a me
diano y largo plazo, especialmente encaminadas al financiamiento de
inversiones en blenes de capital. Estas instituciones captan ahorros

del piblico mediante la emisién de bonos y otros tipos de valores.

En México, segin los estudios sobre el sistema bancario, se
ha otservado que los bancos de inversidn han estado adquiriendo ma
yvor importancia que los bancos de deposito, en lo que respecta a su
partizipacidn en el manejo de capitales, debiéndose principalmente a

la creciente participacién de las sociedades financieras.

Los componentes de Ia banca de inversidn son los siguientes:

a) Bancos de Ahorro.- No operan en forma aislada sino como
departamentos de otras instituciones de crédito, como los bancos de-
depésito. Su fuente de recursos la constituyen las cuentas de ahorro
del piblicc. Tienen la facultad para otorgar préstamos a corto plazo,
inversiones en valores publicos y privados, préstamos scbre valores
piblicos y privados, préstamos sobre valores propios y ajenos y orés

tamos de avio y refaccionarios con plazo de tres, cinco y diez afios.

Estdn obligados a constituir en el Banco de México, una re-
serva proporcional a sus pasivos originados por depdsitos en cuentas

de ahorros.
Debido al control que el Banco de México. ejerce sobre ellos.
as{ como por su operacién conjunta con los bancos de depésito, co-

munmente se les denomina bancos de depdsito y ahorro.

Los depdsitos de ahorro son atractivos para el piblico porque

tienen un rendimiento de un 4.5 porciento anual y son muy faciles de

lquidar. Estdn exentos de impuestos las sumas hasta la cantidad ge
15 mil pesos; y las menores de 50 mil pesos no son susceptibles de

embargo. porque se consiz2c3n como patrimonio de familia.




Son atractivas para los bancos, ya que éstos obtienen gran-
des beneficios al captar ahorros por los que pagan bajas tasas de in
terés, prestdndolos a tasas superiores al 10 porciento, dejéndoles un
buen margen de utilidades. Han logrado incrementar mucho las canti
dades en ellos depositadas por la razén de que la mayorfa de sus -
clientes no consiguen ahorrar cantidades que alcancen el mfnimo para
ser invertidas en otras instituciones que inclusive ofrecen mis altas
tasas de interés pero que ignoran muchos de los aharradores; o por=-
que viven en entidades a ﬁs cuales nd llegan a establecerse sucursa

les de las instituciones financieras.

Las autoridades monetarias, al observar que una gran parte -
de los recursos monetarios se dirigfa a este tipo de bancos, que no
la destinaba ‘al mercado de capitales, optaron por elevar la proporcion
de sus depdsitos guardados en el Banco Central en efectivo y en bo
nos gubemamentales, ademds de obligarlos a conceder préstamos a -

mediano y largo plazo.

b) Bancos Hipotecarios.- Es otro tipo de bancos de inversién

que tiene por finalidad otorgar préstamos a largo plazo, hasta con un
vencimiento de 20 afios amparados con la garantfa de inmuebles, es-
tando autorizados para emitir bonos hipotecarios y para garantizar cé

dulas hipotecarias son muy seguras para los inversionistas al estar -

respaldadas por los inmuebles o los tftulos que los representan.

Los préstamos que conceden tienen la finalidad de contribufr
al incremento de la capacidad productiva del pafs. Los recursos de-
ben ser canalizados hacia inversiones en obras publicas, vivienda fa

miliar y fomento a la agricultura e Industria.

c) Bancos Capitalizadores.- Son sociedades autorizadas para

contratar la formacién de capitales pagaderos a fecha fija o eventual,
a cambio del pago de primas periddicas o tinicas, ofreciendo estos -
contratos: al piblico, mediante la emisién de titulos de capitalizacién

a plazos.

Para atraer los recursos del piablico, adema. de pagar un in
terés determinado por las sumas ahorradas, realizan sorteos periddi—

COs, cuyos premios consisten en la, capitalizacién anticipada.

Estas instituciones no tienen gran significacién y contribu—

yen en pequefia proporcién a la creacidén de préstamos a mediano. y -

largo plazo.

El financiamiento que pueden otorgar estas instituciones debe

realizarse dentro de los lfmites y requisitos que sefala la ley, la -




cual reglamenta el sistema de reservas que deben constitufr y mante
ner para hacer frente con eficacia a sus obligaciones. Pueden inver
tir en valores y estdn obligados a mantener parte de los recursos que

se les conffan, en valores gubermamentales.

d) Sociedades Finarncieras.- Son las instituciones de crédito
mas importantes de la banca de inversién privada, por el monto de los
recursos que manejan, as{ como por el campo tan amplio de accidn -
que les permiten las leyes bancarias. Se ha pretendido que sus ope
raciones se orienten especificamente al mercado de capitales, coope-
rando a que el pafs se desarrolle mediante créditos e inversiones a -

largo plazo con los recursos que obtienen en la emisién de titulos.

Sus inversiones en valores se reducen preferentemente a la

compra de acciones de las empresas que controlan y a‘la de valores

gubernamentales que el Banco.Central les vende a través del depdsito
obligatorio. Son la base de la banca de inversidén por ser ellas las
que realizan la polftica financiera' de la banca privada, en cuanto a

promocién y financiamiento de empresas.

e) Sociedades Fiduciarias.- Operan en México como departa

mentos de los bancos de depésito. 'Su finalidad es captar recursos

mediante fideicomisos e’ invertirlos con el fin que designe el fideico

mitente. El fideicomiso es un acto por el cual el fideicomitente, con
personalidad jurfdica para hacerlo, destina ciertos bienes o derechos a
un fin licito y determinado, encomendando la realizacién de ese fin a

una institucidon bancaria o financiera,

Su importancia radica en la posibilidad potencial que tienen,
para financiar la actividad econdmica que deseen. Dada la flexibili—
dad que confiere el uso de los fideicomisos, estos bancos pueden cap

‘tar ahorros del publico y destinarlos a’miltiples fines que contribuyan

al desarrollo econémico.

f) Bancos de Ahorro vy Préstamo para la Vivienda Familiar. -

Son instituciones de crédito que financfan la construccidn de viviendas
mediante planes de amortizacién a largo plazo. No pueden catalogar-
sé como Instituciones bancahas de importancia que favorezcan el desa

mollo econdmico.

B. Instrumentos de control del Banco de México

"En pafses de incipiente desarrollo como el nuestro, en donde
todavfa no estd suficientemente organizado el mercado de dineroy ca-

Pitales y en el cual los bancos, no recurren en gran escala al crédito
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del Banco Central, las operaciones de mercado abierto y las variacio

nes en la tasa y volumen del redescuento no son controles muy efecti

1/

vos que afecten al costo y la disponibilidad del crédito” .. Por ests

razén, el instrumento mds utilizado por el Banco de México para con

trolarlo es ‘el del encaje legal o reservas obligatorias.

1. La reserva legal obligatoria

El instrumento que generalmente se utiliza para ejercer un =
control sobre el crédito y en general, sobre el medio circulante, es
el mecanismo de la reserva legal, ol cual, ademds de permitir la com
pra y venta de valores, da oportunidad ¢2 que el credito sea canali-

zado hacia inversiones de mayor productividad.

Los bancos de depdsito y-ahorro segin-la Legislacién Banca
ria, estdn obligados a mantener en el Banco de México, una parte de
los recursos captados del publico.. Esa reserva puede wvariar entre un

15 porciento y un 50 porciento de los depdsitos, pero puede, segiin

las necesidades monetarias, ser elevada al méximo de 100 porciento.

Actualmente los bancos de depdsito estdn obligados a mante
ner el 15 porciento de los depdsitos en el Banco Central y después

de deducir las existencias en caja estdn autorizados para invertir el

l/ Campos Andapia, Carlos. Las Sociedades Financieras Privadas en Mé
xico. p.178

resto de los depdsitos en: valores del Estado, valores industriales,
créditos a actividades colectivas y en otros créditos seleccionados
por los bancos. Encaso de que no realicen las inversiones en la for
establecida por el Banco Central, se hacen acreedores a fuertes san
clones consistentes en el pago de altas tasas de interés sobrsla can
tidad de dinero que no hayan invertido en la forma establecida.

/

El Banco de Msxico, con el uso de los depésitos obligato—
rios canaliza parte de las inversiones de las instituciones de crédito,
del pafs, a financiar la inversién del sector piblico. Con tal fin;
eptre lag’ inversiones autorizadas: para cubrir el depdsito obligatorio;
¢3tén las que 'se dedican a adquirir valores del Estado (bonos de ca
minos, de electrificacidn, ferrocarriles, etc.), Ademds de las inver
siones en valores gubeérnamentales, existe otro grupo de valores del
Estado ‘cuyo financiamiento se destina a actividades productivas pri-
vadas, en las cuales se invierte su respectiva reserva: obligatoria, -
los bancos de depdsito, de ahorro y las sociedades financieras. Con

estos fondos se conceden recursos prestables al Fondo de Garantfa'y

Fomento de la Agricultura, Ganaderfa y Avicultura.

Con estas polfticas de operaciones de ‘depdsito obligatorio y
redescuento, se ha inducido a los bancos del pafs a financiar impor

tantes actividades, que beneficien en conjunto a todo el territorio y




no se concentren los recursos financieros en determinados centros de

poblacién.

A los bancos de capitalizacion, compaiifas de seguros y de-
finanzas, también se les ha sometido a un determinado control en -
nuestro sistema bancario, obligdndolos a' destinar parte de sus recur
sos a la. obtencidn de valcres plblicos. Con la inversidon obligatoria
de una parte de los recursos del sistema bancario en valores publi=
cos, se consigue una canalizacion de los ahorros del piblico al mis
mo tiempo'que contrarrestar el efecto inflacionario de eventuales finan
ciamientos directos del Banco de México al gobiemo federal. Ade

mds ello permite que sea posible practicar las operaciones de merca

do abierto con los valores gubemamentales.

Desde el afio de.1958 el Banco de México ha establecido un
mecanismo especial en el sistema del depésito obligatorio, de los ban
cos de depdsito,  para regular el ‘crédito y carantizar un moderado. in-
cremento en sus operaciones activas. Con ello se pretende que las
disminuciones regionales y temporales de-los depdsitos, no afecten -
el ritmo normal del crédito y perjudique la expansién de la economia.
Mediante este mecanismo se aytoriza a los bancos de depdsito a con
tinuar expandiendo su crédito con recursos: del Banco Central, cuande

su ritmo de cracimiento <iiminuya respecto al que hubiesen tenido =3

perfodos superiores.

2. La tasa de redescuento

Este instrumento de control es muy poco usado por el: Banco
de México, ya que las tasas de interés, cominmente son tan eleva-
das que no dejan: mucho margen para que se alteren con fines de au

\

mentar o disminufr el crédito.

El banco de México ha venido otorgando redescuento a los

bancos de depdsito, para facilitar el financiamiento a corto plazo de

“algunos productos agricolas, haciendo atractiva esta operacién al co

brar bajas tasas de redescuento, que influyen a su vez para que sean
bajas las tasas de interés pagadas con esos fines de produccion. -
Ello es con el fin de abastecer al mercado intemo de dichos produc
tos, permitiendo que las cosechas se realicen.de una manera satis-

factoria.

Otras operaciones de redescuento las realiza el Banco de -

México, cuando los bancos de depdsito atraviesan por situaciones di

ffciles, ya sea por una baja extraordinaria de los depdsitos u otras.
Con esta politica se mantiene la estabilidad de las instituciones que

sufren retiros extraordinarios de depdsitos, asf como la del mismo -




Banco Central. Esta ayuda del Banco Central, contribuye a que se

restablezca la confianza del piblico en los bancos, evitando con

esas medidas que se presenten frecuentes quiebras bancarias.

3. Operaciones de mercado abierto

Nuesiro mercado de walores asf{ como el de capitales, se en
cuentran tan poco desarrollados que no permiten que se realicen efi

cientemente las cperaciones de mercado abierto.

Por lo general se rezlizan compras, de valores encaminadas -

frecuentemente @ proporcionar directa o indirsctamente los fondos ne;

cesarios: a los organismos gubernamentales. En algunos casos, di-

chas compras no parecen haberse realizado para influir sobre el costo
o disponibilidad del crédito, sino para apoyar los precios de los valo
res a fin de estimular el desarrollo de un més eficiente mercado de -

capitales.
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Ejercicios del Capftulo I

En forma breve conteste lo siguiente:

1.-

¢Cuéndo aparecen los primeros tratados que incluyen temas econdmi-
cos?

¢A qué se refieren los primeros temas econdmicos?

¢De dénde proviene el concepto economfa?

¢ Qué opinaba sobre el comercio Aristételes? ;Qué principios formula?
¢Cudles son las principales ideas econdémicas durante 1a Edad Medfa?
¢Tienen las ideas econdmicas alguna relacion con la ética de 1a Edad
Media?

¢Qué sucesos importantes para Europa tuvieron lugar a fines del Siglo
Xv?

¢ Qué es el mercantilismo?

¢Quiénes fueron los metalistas?

. Qué temas econdmicos tienen importancia durante el Siglo XVIII?
:Qué circunstancias del Siglo XVIII propician el pensamiento econdmt
co de ese Siglo?

¢Quiénes fueron los fisiécratas y que es la fisiocracia?

¢Quién fue Adams Smith y cudl es su obra? ¢Cudles son sus principa.
les {deas?

¢ Qué es la Escuela Clésica y cuél su importancia?

:Quiénes fueron los principales economistas clasicos?

:Quién fue Roberto Malthus y cudl su obra? ¢En qué consiste princi-

palmente el problema demografico planteado por Malthus?

£Quién desarrolld una teorfa referente a la renta de la tierra?




18.- ;Quiénes fueron'los utilitaristas? ;Cuéles fueron sus {deas? ;Quién
fue el inicfador de estas teorfas?

19.-;Quién fue Jonh Stuart Mill? ¢Cudl es su obra?

20.-¢Cuales son sus principales {deas?

21.-;Qué fue el Socialtsmo Utépico?

22 .- ¢Quién es el representante del Socialismo Cientffico y cudl es su

{dea fundamental.

Ejercicios del Capftulo II

1.~ Conteste brevemente lo que se indica.

ls=

o=

¢Es la economfa una ciencia?

¢ Cuéles métodos emplea la economfa en su anélisis y para la elabo-

racién de principios?

¢Qué cardcter tienen los principios y leyes que la econom{a estable-
ce?

¢ Por qué es abstracto el estudio de la economfa?

Mencione algunos principios o leyes de los que la economfa establece.
El estudio de la economf{a plantea los problemas econdmicos. ¢Cual
es el problema econémico mas relevante?

¢ Cudles son las caracter{sticas de las necesidades que mas intere-
san a la economf{a?

¢Culles son las caracter{sticas de los recursos productivos?

2¢En que consiste la curva de'transformacion de recursos? ¢ Puede ser
negativa y constante la pendiente de esta funcién en todos los sistemas
asconémicos ?

Analice la siguiente figura que ya nos es conocida y donde la curva re-
presenta el pleno empleo de los factores productivos necesarios para

1a produccién de los bienes "X" e "Y"




pefina o expligue, mediante un concepto, lo siguiente:

1.- ¢Qué es necesidad?
2Qué es el principio de utilidad marginal decreciente?
(Qué son bienes libres?
¢Qué son bienes econdmicos?
:Qué son bienes de produccidn?
:Qué nos dice el principio de rendimientos decrecientes?
{Qué se entiende por actividad econdmica?
:Qué diferencia existe entre la divisié£ del trabajo sim
ple y complejo?

10.- ¢Qué es Economia?

Se d4 a continuacién informacidn acerca del comportamiento

de la produccién de un articulo X. Se supone la existencia

de un factor productivo fijo que es Y y un factor producti-

2 X3 Bien X vo variable, que es X.

a) ¢Qué significa la relacién dy entre los puntos Ay B?.
dx

b) Dado que la curva ¥; X, representa el empleo de todos los re- Pactor Factor Produc-  Producto . Producto

5 Fijo Variable c¢ién To Marginal Medio
cursos. ¢ Como se interpreta el movimiento de esa curva de e

Yl )(1 aYl X3?.

¢) Tomando en cuenta el analisis del inciso anterfor, ¢émo se in-

terpretarfa una varfacién de la curva Yl X1 a YZ X,?

d) ¢Qué interpretacién puede darsele a la curva Y, Xs? Recuérde

PO

se que las explicaciones deberan referirse fundamentalmente

a los recursos productivos y factores que ejerzan una influen-
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cia determinante sobre eilos.




1.-
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FACTOR VARIABLE

¢Conucudnto contribuye al producto total la primera uni-

dad de factor variable?, Zcon cuanto la segunda?, Zcon

cudnto la tercera?

&Como fué la contribucién de las primeras tres unidades

al producto total?.

¢Qué sucede con la contribucidn de la cuarta unidad? zcuél

es el incremento del producto total cuando se pasa de la

tercera a la cuarta.unidad del factor variable?.

4.

55

6.

/8

8.

9

10.

R

12.

13.

- ¢Qué sucede con la contribucidn al producto total de la
cuarta a la décima unidades de factor variable? :Cu&l es
el comportamiento de 1la funcién de produccién total y a
qué se debe?.

- ¢Qué sucede con la contribucién al producto total de la
décima primera unidad del factor variable?.

= ¢En cudntas etapas se pPuede dividir el comportamiento de
la funcién de produccidn para el articulo X2.

= ¢En gué unidad de factor variable empiezan a operar los
rendimientos decrecientes?.

- ¢En qué forma se puede representar matematicamente
el producto con que contribuye cada unidad adicional del
factor variable?.

- ¢Agregariamos mas unidades del factor variable a la pro-
duccidn después de usar la décima unidad?, ZPor qué?.

~ Enuncia ahora en forma completa 1la ley de rendimientcs de-
crecientes.

~ Obtenga la informacién correspondiente a la produccidn me
dia.

-~ En la grafica anterior, represente los valores del produc
to marginal.

= En 15 misma grifica, represente los valores del producto

medio.




14.~ :Qué relacidén existe entre el producto medio y marginal,
al usar la cuarta unidad del factor X?7.

15.- zQué observaciones pueden hacerse en las funciones de
Ejercicios del Capftulo III

produccidén total y marginal cuando se emplea la unidad

10 del factor X2. I.- Defina en forma clara los términos y enunciados siguientes:
1.- Factores de produccién

2, - Caracter{sticas de los factores

3 .- Trabajo

4 .- Recursos naturales

5.~ Capital

6.~ Técnica

7.- Poblacidn activa

8.~ Poblacién econémicamente activa

9.= Productividad de un factor

10.- Factores extra-econdnicos

J II.~ Conteste brevemente las siguientes cuestiones:

1.- ¢Qué diferencias existen en cuanto a la clasificacién de los factores
productivos ?

2.~ ¢Qué se puede comentar acerca de los pafses que cuentan con abun~
dancta de recursos, pero carecen de un nivel apropiado de poblacidn
o tienen un bajo nivel de desarrollo técnico?

3.- ¢Por qué los pafses se especializan en la produccién de un producto
determinado ?

4.- ;Cudles son los determinantes de la fuerza de trabajo?

S:~ ¢ Cuéles son los factores que determinan el monto de la poblacién de
un pafs determinado?
6.~ ¢Existe alguna relacion entre poblacién y produccidn nacional?

7.~ ¢Qué problemas pueden ocasfonar la sobrepoblacién y la subpoblacién?




& ductividad de los recursos
¢En’'qué forma se puede {ncrementar la pro

econdmicos?

;Qué efectos produjo sobre el empleo de recursos la Revolucion Indus
&

trial?

;Qué finalidad persigue la tecnologfa?

APENDICE A DEL CAPITULO IV

A. Teorfa Clisica de 1a Demanda

Los aspectos que hasta ahora hemos visto acerca de
la demanda, no son suficientes para la Economia. Afn, tra
ta de profundizar mas Y desea analizar con mayor detalle -
los motivos que rigen a la demanda. Por lo tanto no le pa
rece suficiente establecer conceptos tales como el que se
refiere a gque las cantidades demandadas de un bien disminu
yen a medida que aumenta el precio y viceversa; o estable-
cer que la demanda de un bien generalmente tiene pendiente
negativa; ‘sinoique también ha intentado explicar otros fe-
némenos observables de la demanda, a través de los cuales,
el consumidor trata de llegar a alcanzar su "gasto Sptimo*,
O a "maximizar" la utilidad mediante el consumo racional -

de bienes.

En el Siglo XVII se elabora una teoria gque se lla-
ma "Teoria Clédsica de la Utiligdag" Y gque, como el titulo -

lo indica, fundamenta su an&lisis en la utilidad que el -~




& ductividad de los recursos
¢En’'qué forma se puede {ncrementar la pro

econdmicos?

;Qué efectos produjo sobre el empleo de recursos la Revolucion Indus
&

trial?

;Qué finalidad persigue la tecnologfa?

APENDICE A DEL CAPITULO IV

A. Teorfa Clisica de 1a Demanda

Los aspectos que hasta ahora hemos visto acerca de
la demanda, no son suficientes para la Economia. Afn, tra
ta de profundizar mas Y desea analizar con mayor detalle -
los motivos que rigen a la demanda. Por lo tanto no le pa
rece suficiente establecer conceptos tales como el que se
refiere a gque las cantidades demandadas de un bien disminu
yen a medida que aumenta el precio y viceversa; o estable-
cer que la demanda de un bien generalmente tiene pendiente
negativa; ‘sinoique también ha intentado explicar otros fe-
némenos observables de la demanda, a través de los cuales,
el consumidor trata de llegar a alcanzar su "gasto Sptimo*,
O a "maximizar" la utilidad mediante el consumo racional -

de bienes.

En el Siglo XVII se elabora una teoria gque se lla-
ma "Teoria Clédsica de la Utiligdag" Y gque, como el titulo -

lo indica, fundamenta su an&lisis en la utilidad que el -~




consumidor experimenta, mediante el consumo de bienes. Es
te concepto de utilidad ya fué analizado anteriormente en

el Capitulo II; pero se vuelve a utilizar ahora con el fin
de ampliar el concepto y aplicarlo a la biisqueda de una si

tuacién de equilibrio del consumidor.

B, Utilidad Total y Utilidad Marginal.

Primero supone esta teoria que la utilidad es men-
surable. Es decir, puede medirse la satisfaccién o utilji-
dad que el consumidor experimenta a través del consumo de
un bien. La forma de medir la utilidad, es asignando un -
valor determinado en “ftiles" a cada unidad consumida del

‘mismo bien.

Utilidad Total.- Este es un concepto bdsico de la teoria -

y se refiere al monto total o la suma total de 1la utilidad
que se alcanza con el consumo de un cierto nimero de unida
des de un bien.

Utilidad Marginal.- Este concepto se refiere a la utilidad
adicional que agrega a la utilidad total, cada unidad adi-

cional de consumo.

Veamos a continuacidén un ejemplo:

Escalas de u

tilidad total y

marginal

(1)

A

(2)

UTa

UMa

(3)

0

40

5

0

40

35

30

25

20

15




Podemos graficar la UTa de la siguiente manera:

'y ' 5 2

6 7 89 T OF Y
Cantidad de A

Obsérvese que mientras mis se consyre de un bien,

por unidad de tiempo, mayor serd hasta cierto punto la uti

lidad o satisfaccidn total que obtiene el!consumidor. A -
cierto nivel de consumo la utilidad total alcanzar& un - -
maximo. El consumidor no podra aumentar més su utilidad,

despues de.dicho punto, ya que es el punto de saturacidén -
de la necesidad. Unidades adicionales disminuyen la utili

dad total.

La grafica de la UMa guedaria como sigue:

Cantidad de A

Como ya se ha dicho anteriormente la primera uni--
dad es la que contribuye con el mayor nivel de utilidad.
Las unidades sucesivas van disminuyendo el nivel de utili-
dad con gque contribuyen a la utilidad total del consumi--—-
dor, hasta llegar a ser igual a 0 en la novena unidad con-

sumida.

Si se quiere comparar graficamente a la utilidad -




total y marginal, puede decirse gue la UMa es igual a la -

pendiente de la UTa entre dos puntos. Entre la primera y

la segunda unidad, por ejemplo, tenemos gue la UTa pasa de

40 a 75; o sea que la utilidad marginal con que contribuye

la segunda unidad de consumo es igual a 35.

_  Incremento UTa
UMa = Tncremento Ga

e |

Puede también apreciarse gue la utilidad marginal
al consumir de una hasta 8 unidades, por unidad de tiempo,
va disminuyendo o agregando cada vez menos utilidad a la -

utilidad total; hasta que agrega 0.

Ya hemos visto que las necesidades de los consumi-
dores determinan el grado de uso y consumo de los satisfac
tores. Por lo tanto, de acuerdo con la intensidad con que
se necesita un bien, va a variar la cantidad que de éste -

Se& consuma.

Con base en todo lo anterior se pueden establecer

los siguientes conceptos:

A medida que auméenta la cantidad de unidades igua-
les gue se consumen de un bien, la utilidad o satisfaccidn

gue agrega la Gltima unidad es mas peguefia.

cuanto mayor es la cantidad gue se tiene de un - -
bien, importa menos el dejar de contar con la fltima de e-

sas unidades, por su bajo nivel de utilidad marginal.

El comportamiento del consumidor

Los conceptos de utilidad nos ayudan a explicar la
conducta del consumidor en el mercado. E1 andlisis de la

conducta del consumidor supone gue:

El consumidor es racional.
Trata siempre de maximizar utilidad.
Bstd sujeto a limitaciones, tales como su ingreso y el =

precio de los bienes.

Ehcontremos el equilibrio de un consumidor con ba-

se en la informacidén que se tiene a continuacidn:

Los gustos y preferencias del consumidor estan da-




das por las siguientes tablas de utilidad marginal para los
bienes A y B gque se supone son los dos tnicos bienes que -~

<
onsume y en-los que gasta todo su ingreso disponible

Bien A
[Unidades de A UTa

Bien B
Unidades de B UTh

1 108 1 48

2 204 2 %0

ELl precio de los bienes es igual a § 1 y el ingre-

S0 disponible del consumidor es de $ 10.

El consumidor destinara Sus primeros pesos a la -

compra del bien que le brinde mayor utilidad por peso gas

tado. Asi vemos que el primer peso lo destina a la compra
de la primera unidad del bien A, gue le da una utilidad de
108; gue es mayor que la utilidad de la primera unidad de B
que es 48, Sucesivamente, el consumidor gastara cada peso
en la unidad del bien gue mayor utilidad le brinde. Final-
mente llegard a su punto de equilibrio comprando 7 unidades

del bien A y 3 unidades del bien B.

Si el dltimo peso gastado es en A y compra con €l -
la séptima unidad, los desplaza a la compra de una cuarta -
unidad del bien B, su utilidad disminuye; ya que pisgde la
utilidad de la séptima unidad de A que es 36 y gana la uti-
lidad de la cuarta unidad del bien B, gue es 30. La pérdi-
da neta fué de 6 unidades de utilidad. En la misma forma -
se puede analizar el efecto gue produce sobre la utilidad,
el desplazamiento del Gltimo peso gastado en el bien B. Al
comprarse una unidad mas del bien A y una menos del bien Bj
la utilidad en el bien B, disminuye en 36 y solo aumenta en
24 al comprar la octava unidad del bien A. ILa pérdida neta

serd de 8 unidades de utilidad.

El consumidor estard en equilibrio al comprar 7 --

unidades del bien A y 3 unidades del bien B. Recibiendo -
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una utilidad total de 630; ya que la utilidad total de la —

séptima unidad de A que es de 504, mas la de la tercera uni-

dad de B que es de 126, ‘es igual a 630.

Las condiciones de éguilibrio son las siguientes:

La utilidad marginal de un bien, Q@ividida entre su -

precio, debe ser igual a la utilidad marginal- del otro, divi

dida entre su precio.

Generalizando:

Esto quiere decir que el fdltimo peso gastado en el -

bien A, debe dar la misma utilidad marginal que el ﬁltimo'pe

so gastado en el bien B, etc.

La otra condicidn de equilibrio es que el consumidor
gaste todo su ingreso disponible en la conpra de esos bienes.
Es decir, gue la cantidad comprada de un bien, multiplicada
Por su precio, mas la cantidad comprada del otro bien, multi

plicada por su precio, sea igual al ingreso total.

Generalizando: Qa(Pa) + Qb(Pb) + .... Qn(Pn) = IT
7(1) + 3(1)
7 + 3 = 10

10 = 10

Ahora suponemos otros precios para los bienes de que
hablamos anteriormente. EL precio del bien A sera de § 12
y el precio del bien B, sera de $ 6. Como ya puede obser--
varse, nuestro andlisis se complica un poco, con los nuevos
precios; ya que dejan de ser iguales para ambos bienes ¥y di
ferentes de 1. No serd ahora tan sencillo el comparar las
‘diferencias én utilidad marginal pues la base de precios es
distinta. Es necesario gue encontremos uﬁ comin denomina--
dor que nos facilite la comparacién y éste serd: la utili--—
dad marginal por peso gastado, gue es igual a la utilidad -

marginal, dividida por el precio del bien respectivo.

Volvamos a nuestro cuadro anterior y agreguemos el
dato de utilidad marginal por peso gastado, para cada uno -

de los bienes.




Bien & Bien B
Unidades de B UTb Umb g%g

Unidades de A UTa Uma

108 108 gl 48 48 8
204 96 2 90 42 7

288 84 36

360 72 30
420 60 : 24
‘468 48 18
504 36
528 24
540

540

El andlisis para demostrar en qué forma el consumidor
distribuye su ingreso gque suponemos es de $ 102 para encon-
trar su nivel de equilibrio, ya no lo basaremos en las uti-
lidades marginales, sino en las utilidades marginales por -
Peso gastado, que independientemente del ‘precio del bien --

nos permite la comparacién en un mismo plano.

La primera unidad comprada seri del bien A, guien -~
proporciona mayor utilidad marginal Por peso ‘gastado. La
segunda unidad del bien A, proporciona 8 ¥y la primera uni-~
dad del bien B, también es de 8. El consumidor no estable
cerd diferencias entre cudl unidad comprar primero; ya gque
compuarard ambas. En forma similar gastara su ingreso has—
ta llegar a tener 6 unidades del bien A y 5 unidades del -

bien B.

Volviendo a utilizar las condiciones de eguilibrio,

podemos comprobar ‘si en realidad éste se Ha alcanzado.

Qa(Pa) + Qb(Pb) = I.T.
(6) (12) + (5)(8) = 102

72, 30 102

102

D. Teoria de la Demanda bajo el Enfoque de Curvas de Indi-

ferencia.

La teoria de la demanda clisica, fue desarrollada --
posteriormente, bajo un nuevo enfoque para obtener la cur-

va de demanda de un consumidor individual. Esto no guiere




decir que la teoria cldsica de la demanda no llegd a deter
minarlas. logra Hacerlo, pero en una forma un tanto abstrac
ta y subjetiva, dado gue trata de medir cuantitativamente

la utilidad gue proporcicnan las unidades consumidas de un

bien, asignando valores cardinales a las mismas.

La nueva teoria resta importancia al andlisis mera--
mente cuantitativo e introduce un nuevo concepto gue es el
de las curvas de indiferencia. Esta teoria tiene su ori--
gen en el Siglo XIX, pero se aplica y desarrolla hasta el
Siglo XX, aproximadamente en el periodo de 1930-1939. Sus
principales representantes son: Edgeworth, Pareto, Hicks,

Allen y Marshall.

En esta teoria se nos proporciona una explicacién. -—-

més general de la conducta del consumidor y ya no es nece-
sario suponer gque la utilidad es mensurable y probar gue -

la utilidad marginal es decreciente.

Analizaremos primero gué es una curva de indiferen—-
cia. Las caracteristicas de las curvas de indiferencia.
El equilibrio del consumidor. Obtencién de curvas de pre-

cio-consumo.

E. Curva de Tndiferencia

Una curva de indiferencia nos representa las diferep
tes combinaciones de los biemes "x" e "y" que proporcionan

a un consumidor, el mismo nivel de utilidad o satisfaccién,

dejandolo hasta cierto punto indiferente.

Para establecer una curva de indiferencia, se puede
sgmeter a un determinado consumidor, a un experimento con-
trolado. Se le presenta al consumidor una lista de combi-
naciones de dos bienes, que en este caso serdn "x" e "y" y
se le interroga acerca de la satisfaccidn que cada una de
ellas le proporciona. Para concretar el resultado del ex-
perimento se le aconseja al consumidor, responda ante cual
quier combinacién, con los términos: satisfaccién mayor, -

menor o igual.




al consumidor el mismo nivel de satisfaccidn, o aquellos --

Combinaciones de: Nivel de Satisfac- para los gue el experimento expresd que le proporcionaban -
X Y cidén

igual satisfaccidn.
1 15

En la grafica siguiente puede observarse cue la

linea o curva de indiferencia fué trazada uniendo 16s pun--

tos de aguellas combinaciones de bienes que le proporcionan




Todas las combinaciones que caen dentro de la —
curva de indiferencia, tienen un cierto comportamiento gue
es el siguiente: a medida que el consumidor aumenta las ¢an
tidades que tiene del. bien "x*", debe disminuir las cantida-
des que tiene del bien "y", Es decir, todo aumento de la -

cantidad de un bien, debe de ir acompafiado de una disminu--

cién en la cantidad del otro bien.

Cuando las combinaciones de bienes contienen ma
yores o menores cantidades de &stos, entonces el nivel de —
satisfaccidn gue representan para el consumidor, éeré mayoxr
O menor. Por supuesto estas combinaciones ya seran objeto
de que el consumidor las prefiera o las rechace y por ello
¥a no forman parte de la curva de indiferencia dada. Pue--
den formar parte de otra curva de indiferencia gque propor--
cione un mayor nivel de satisfaccién y estaria arriba a la
derecha 'de la curva de indiferencia dada. Si la combina—-—
cién es rechazada por el consumidor es'que ésta forma parte
de una curva de indiferencia gque proporciona un menor nivel
de utilidad y por lo tanto debe encontrarse abajo a la iz-—-

quierda de la curva de indiferencia gue hemos tomado como -

base.

F. Caracteristicas de las Curvas: de Indiferencia.

. Tienen pendiente negativa.

Toda: curva de indiferencia tiené pendiente negativa
o sea gue es de pendiente decreciente de arriba a la iz----
quierda hacia abajo a la derecha. Las cuxvas de indiferen-
cia no deben tener rangos donde la pendiente sea igumal a 0,
pues seria entonces una recta horizontal. No deberén tener
rangos con pendiente igual a infinito, © sea una recta ver-

tical; ya gue si esos casos se presentan, el consumidor no

sora indiferente ante combinaciones de bienes en las que se

mantiene constante la cantidad de un bien y las cantidades

del otro, aumentan infinitamente.

. Son convexas al origen.

Las curvas de indiferencia son convexas al origen.
De este modo, al aisminuir las cantidades de uno de los bie
nes, aumentan las del otro_bien y ello da lugar a que se es
tablezca la Tasa Marginal de Sustitucidédn gue representa las

cantidades éue se sacrifican del bien Y para obtener unida-




des adici i = 4
onales del bien X. Por lo tanto la TMS = il
yx dx *

Yy debe tener signo negativo Pues la pendiente de la curva es

negativa. Las variaciones en la cantidad del bien Y son ne-

gativas ya que son cantidades que se dejan de tener y las

variaciones en la cantidad del bien X son positivas, ya gue
.

son cantidades que se adguieren

Se puede probar que 1
2 a THSyx es decreciente si pasa-

mos de un
punto a otro de la curva) disminuyendo las cantid
a

des gue se ti
aq tienen de Y y aumentando siempre’ én la misma Pro

POIrcion las cantidades que se adquieren de X Como d
. puede ~-

obser afi

varse en la grafica, cada vez el hcremento y ;
Incremento x 'o Sien-

do menor.

v'g

No se intersectan.

Las curvas de indiferencia no se intersectan: Al

intersectarse dos curvas, tendria entonces un punto com@n.

pado que cada curva representa un diferente nivel de utili-

dad y tedos los puntos en cada una de ellas representan el

mismo nivel de satisfaccidén para el consumidor, es 16gico

gue dado gue ‘cuentan con dicho punto comun, se igualaria el

nivel de satisfaccidn en ambas curvas, lo cual no puede ser

cierto. BEn la figura puede obseryarse gque en cierto rango

la curva A proporciocna mayor utilidad que la curva By vice

versa.




G. El Equilibrio del Consumidor.

Para analizar el equilibrio del consumidor o encon--
trar la combinacidén de bienes que maximizan su utilidad se -
necesita establ&cer: 1) El mapa de indiferencia del consumi-
dor. 2) Su linea de presupuesto o recta de gasto, que va a
estar determinada por los precios de los bienes gue consume
y su nivel de ingreso. Los factores sefialados en segundo 1a
gar vienen a ser lo que se llaman elementos restrictivos del
consumidor; ya gue son los que van a limitar las cantidades

de los bienes. que le permite comprar su ingreso disponible.

H. Linea de Presupuesto o Recta de Gasto.

Como ya quedd establecido, el precio de los bienes -
determina las cantidades que de ellos se compran. Vamos a -
suponer que el ingreso del consumidor, que tiene disponible
para la compra de dos bienes "x" y "y" és de $ 50. EL pre-—
cio del bien "x" es de § 2; mientras que.el precio del bien
'y" es de §$ 1. El consumidor, cuyo ingreso es de $ 50 y los
tiene disponibles para la compra de ambos bienes, puede dedi

car todo su ingreso a la compra del bien “x" y en ese caso -

la cantidad méxima de unidades de "x" que compra seria de 25.

En la misma forma, puede disponer de todo su ingreso, para

‘la compra del bien "“y" solamente en este caso compraria -
P.

50 unidades del bien Y.

En 1a grifica observamos una recta que une los pun-
tos que representan las cantidades maximas que el consumi--
dor puede comprar de los bienes "x" e "y". Esta recta in--
cluye todas las posibles combinaciones de gasto para el con

sumidor. Por ejemplo, puede comprar 25 unidades de “x" y 0




unidades de "y"; 12-1/2 unidades de “"x" y 25 unidades de "y

si acaso gasta § 25 en la compra del bien "x" y $ 25 en la -

compra del bien “y".

Obsérvese que a medida que se gasta mis en la compra

del bien "x", menos parte del ingreso gueda disponible para

gastar en el bien "y" y viceversa. Lo anterior se debe a --

que la recta de presupuesto tiene pendiente negativa.

—I/

Una vez que se.ha obtenido la recta de presupuesto,
el 'consumidor conoce ya qué combinaciones puede tener de - -

los bienes "x" y "y" dado su ingreso y los precios de ellos.

Podemos suponer que el mapa de indiferencia del con-

sumidor es el siguiente:

Generalmente el mapa de indiferencia de un consumi-
dor representa en forma grafica los gustos y preferencias -
del mismo. De acuerdo con la situacion de las curvas en el
plano y la forma de ellas, nos dan informacion acerca del -
tipo de consumidor Yy el grado de necesidad gue experimenta

por los bienes de que se trate.

cada curva de indiferencia establece un cierto ni--
vel de utilidad y a medida gue. las curvas:se alejan del ori

gen, aumenta el nivel de utilidad que proporciona la curva.




Por 1o t i
> anto, el consumidor desea colocarse en la curva nt

mero tres I proporcionarle ésta ma res combina e
» POr propor r Yo binaciones 4

los bi
ienes y por lpo tanto pProporcionarle mayor nivel de sa-

tisfaccidn.

Para determinar el equilibrio tenemos que comparar
1o i
que el consumidor desea (su mapa de indiferencia) con lo

gue el puede hacer con su ingreso y los precios dados de -~

los bienes (recta de Presupuesto).
b 4

Vemos en la grafica gque el punto en que la recta ha-
ce tangencia con una de las curvas de indiferencia (en este
caso la segunda) nos determina el eguilibrio del consumidor:
ya que es en ese punto y sélo en esé punto, donde la pendien
te ‘'de la curva de indiferencia -TMSyx es igual a 1a pendien-
te de la recta de presupuesto - Xy

Py

En otro cualguier punto en gue las curvas se inter—-
sectan con la recta de presupuesto, lo que el consumidor de-
sea hacer para elevar al méximo su nivel de satisfaccidn, no

coincide con 1o que le permiten hacer los precios y el ingre

so disponible.

Por lo tanto las cantidades de "x" y "y" de equili--

bric serdn X3 ¥ Yj-

E£. Obtencidn de la curva de Demanda.

Una curva de demanda nos presenta las cantidades --
gue un consumidor retira del mercado a los diferentes pre--
cios existentes. Por lo tanto, muestra diferentes niveles
de consumo a determinados precios. Una curva de precio-con

sumo nos da la misma informacion que la curva .de demanda, -




con la diferencia de que ésta no se obtiene usando los ejes

P .y Q7 sino los ejes propios de las curvas de indiferencia.

Los ;supuestos necesarios para obtener upa curva de

precio-consumo son los siguientes:

- Estan dados los gustos y preferencias del consumi
dor a través de un mapa de indiferencia.
Estan dados los precios de los bienes "x" Yioly®s
asi como el ingreso disponible paia comprar di--—=
chos bienes.
Se supone una variacién en el precio de "x" para
obtener la demanda de ese bien.
El ingreso y el precio del bien "y", permanecen -

constantes.

Al iniciar el analisis suponemos gue el consumidor

Se encuentra en eguilibrio con un ingreso igual a I, ‘el pre

cio de "x" y "y", Px; y Pyj, respectivamente.

Como. se puede observar en la grafica, el consumidor
estd en equilibrio, consumiendo al precio de Px, la canti--
dad de Xy ¥ al precio de Pyj. la cantidad ¥1- El nivel de
utilidad que tal conbinacion de bienes Proporciona al consu

midor es en este caso el gue representa la curva 2.

Ahora vamos a aumentar el precio del bien "x", de -~
Px) a PXx5; para ver cual seri la cantidad que compra de “x"
a este nuevo precio. Lo anterior Primeramente repercute so
bre ‘la recta de Presupuesto del consumidor, que al cambiar
el precio de “x" (en este Cas0 un aumento) y permanecer - -

constante el precio de “y"; la recta va a rotar hacia la --




del bien "y". La curya de precio-consume o curva de deman-
izquierda reduciendo la cantidad maxima del bien X" que se da se obtiene uniendo ambos puntos de equilibrio.
compraréd si todo el ingreso se gastase en sate b cas
Por qué se pasa de una curva de indiferencia de ma-
yor utilidad a otra que representa un nivel de utilidad me-~
nor?. Se debe a que el aumento de precio del bien "x", re-
duce el ingreso real del consumidor y con un ingreso real -
menor sblo puede adguirir una cantidad de bienes tal, que -

reduce su nivel de satisfaccidn.

La nueva recta de presupuesto es ahora de

I a 1 El consumidor estid en un nuevo punto de €
Pyq '?EE__

i i ia la
guilibrio maximizando su satisfaccion al hacer tangencil

indi i LLLAS == i
recta de presupuesto con la curva de indiferencia 1l |

cantidades que ahora campra de ambos bienes son X, Y ¥5.

3 Y u
Como- se puede observar, el consumidor disminuye la

antidades compradas de "x" y aumenta la cantidad comprada =
c.




APENDICE B DEL CAPITULO IV

A. Funciones del Mecanismo de los Precios.

Antes de iniciar el estudioc de la teoria de los pre-

cios conviene analizar las funciones del precio.

Es el mecanismo de los precios quien en ultima ins—-—
16 ta
fancia se encarga de dar solucién a los problemas fundamenta

les de todo sistema econdomico de libre empresa:

¢ " A >
£Qué bienes producir y en quée cantidades?

:Cémo se organizan los factores en el proceso pro-
<

ductivo?
iComo se distribuye el producto entre los miembros
de la sociedad?.

;Como se estabiliza el proceso productivo en todo
el sistema econdmico?.

& i -
:Cémo se realiza el desarrollo economico o el cre

cimiento en los niveles de productividad?.

.ZQué bienes producir y en qué cantidades?.

El gué bienes se deben producir lo determinan los --
propios consumidores a través de los precios que pagan por -
los articulos que diariamente compran en el mercado. FEs fi--
¢il observar cudles son los articulos que mis se compran, a -
través del incremento de la demanda cuando el precio del pro-
ducto permanece constante. En una tienda de departamentos, -
se desalojan radpidamente aquellos estantes gue contienen mer—
cancias gue gozan de la aceptacion del piblico: el cual paga
el precio cobrado por los mismos y comprueba asi la utilidag

gue éstos representan para la colectividad.

- {COmo se organizan los factores en el proceso productive?.

La organizacién de los factores en el Proceso produc
tivo la realiza en forma relevante, el precio de cada unc de
¢llos. Segin la abundancia o escasez de un factor producti-
Vo, va a determinarse el precio del mismo Y en consecuencia
Su utilizacion en la produccién. Un factor abundante es ba-
rato’y su demanda en la produccién serd considerable. Por —
lo contrario, un factor escaso, tendra un precio elevado y -

ello determina una menor demanda dentro del proceso de pro--




duccidén. Un pais gue cuenta con abundante manc de_obra no -
calificada, tiene bajasAtasas de salario para este tipo de -
trabajo y ello influye en que la demanda dentro de las £oérmu
las de produccidn sea muy alta en comparacion con aguellos -

factores més escasos y relativamente caros.

i i i e la -~
:Como se distribuye el producto entre los miembros d

sociedad?.

Otra tarea importante de los precios es aguella rela
cionada con 1a distribucidén de la produccidn. La porcidén --=
del producto gue corresponde a cada consumidor, va a estar -
determinada por el ingreso del consumidor y los precios de -
los productos gue desea comprar. Ahora, el ingreso gue reci
be por su participacién en la produccién, estd a su vez de--
terminado por la cantidad de factores productivos gue posee
Yy su precio en el mercado. Mientras mayor sea la cantidad -
de factores de gue dispone una persona, mayor sera la remune
racién gue reciba y mayor su participacidn en la reparticién

de bienes.

: v 14
:Como se estabiliza el proceso productivo en todo el siste

ma economico?.

El mecanismo de precios actiia también como una fuer-
za equilibradora. Generalmente los factores se trasladan de
1l as ocupaciones menos remuneradas hacia las mejor pagadas.

Es necesario hacer notar que las industrias que mejor remu--=

neran a los factores productivos son aquellas que estan pro-

duciendo eficientemente un articulo con gran aceptacidén y —-—

percibiendo buenas utilidades. Las empresas gue no se han -

ubicado bien en el mercado y no se encuentran produciendo en

forma eficiente y competitiva, se veran obligadas tarde gue

tempranc a abandonar la produccién, dejando su lugar a las -

gue han sabido satisfacer las necesidades de los consumido—-

res.

. ¢Cémo se realiza el desarrollo econdmico o el crecimiento

en. los niveles de productividad?.

Muy relacionado con el punto anterior se encuentra -
el gue se refiere al problema del crecimiento y expansion de

la ‘capacidad productiva. ¢Quién va a ser capaz de desarro--

llarse en el mercado?. (Quiénes van a establecer las pautas

de crecimiento?. Obviamente gue aguellos productores gue Han
sabido permanecer en el mercado produciendo el articulo mas

demandado, organizando; racional y eficientemente la produc--




cién y por lo tanto percibiendo utilidades que posteriormen-
te les permiten reinvertir en el propio negocio e incremen--

tar asi su propia capacidad productiva.

B. El Modelo de Competéencia Perfecta.

Generalmente para realizar un andlisis economico, la
Bconomia tiene como punto de partida, la formulacidén de una
serie de postulados o principios, que son aceptados como evi
dentes, sin ser necesaria su demostracién. Estos principios

son los gue constituven la base de la Teoria Economica.

En el Siglo XVIII, que como ya se ha dicho, es la --
época en gue se fundamente cientificamente la Economia, se -
suponia que en el sistema econdmico todo se encontraba en un
perfecto equilibrio. Es decir, sin que existiesen mecanis—-—
mos de control, todos los elementos del sistema se relaciona

ban y se conducian ‘en una armonia perfecta.

Ello did como origen el modelo de competencia per--
fecta, gue describe una situacidn de mercado gue no Por ser
irreal, deja de prestar una magnifica ayuda tedrica al ana-

lisis econdmico. Porague ademas de darnmos a conocer cudles

rian las caracteristicas de un mundo economica ideal y con

ello simplificar el analisis para su mejor comprensi<=a, Hos
proporciona una herramienta que posteriormente nos permite —
conocer el grado de imperfeccidn de nuestros mercados actua-

les.

Veamos pues en gué consisten las caracteristicas del

mercado de competeilcia perfecta:

. El nimero de productores y consumidores es muy grande.

La cantidad de empresas gue participan en la produc-
cidn, asi como el numero de consumidores, debe ser tan gran-
de para gue la dnfluencia de dichas unidades tan pequefias, -
relativamente, sea insignificante en cuanto a la fijacién -~

del precio y los niveles de produccidén.

En esta ‘forma si un nuevo productor entrase a la com
petencia, su contribucidn comparada con la produccion total,
seria tan peguefia gque no modificaria apreciablemente la ofer
ta total y consiguientemente no ejerceria influencia para --

que el precio del producto variase.




En la misma foryma, si un consumidor se agrega al con
sumo, las cantidades gue retira del mercado serian tan pegue
flas'gue no afectarian la demanda total y no produciran un —-—

cambic en el precio del producto.

. Ausencia de controles de cualguier especie.

Otra condicién necesaria para la existencia del régi
men, de competencia perfecta, es ‘gque no haya impedimentos de
ninguna ‘clase a la actividad econdmica en general. Por lo -
tanto, no debe intervenir el gobierno para afectar las li--—-—
bres decisiones de productores y consumidores, ni debe ejer-

cerse control sobre el precio del producto.

No solamente el gobierno debe abstenerse de interve-
nir, sino que también deberidn de excluirse las actuaciones -
de: instituciones econémicas, asociaciones de productores, -
sindicatos de obreros, etc. Dejando gue las decisiones sdlo
se realicen entre productores y consumidores o dicho de otra
forma, que los precios se determinen libremente por la ac---

cién de la oferta y la demanda.

. Libre movilidad de factores productivos.

Debe haber completa libertad para gque los recursos
productivos se muevan al lugar y mercado que mas les conven
ga. Asi pueden dejar de estarse empleando en las activida-
des econdmicas poco remuneradas y dirigirse hacia agquellas
gue garanticen un uso mas productivo de los mismos y se ob-

tenga meéjor remuneracidn.

En esta forma los obreros, tenderian a igualar 1los

salarios y sus niveles de productividad y no habria desem-—-

pleoc de recursos y si{ una reestructuracidn de la actividad

econdmica.

. Bl producto debe ser homogeneo.

El producto de una industria de compétencia perfec-
ta debe ser homogeneo. Es decir, no debe haber ninguna di-
ferencia entre el producto gue elabora una empresa del de -
otra empresa de la misma industria. Los consumidores no ==
tendrin oportunidad de preferir los productos de una u oftra

empresa, por no justificarse la preferencia.

Perfecto conocimiento del mercado.




Tanto los productores como los consumidores estaran
informados automaticamente de los cambios gue se hayan re--
gistrado en el mercado en el mismo instante en que éstos su
cedan.  Con esta condicidn se supone gue ninguna empresa po

drd sacar ventaja de las demds o cuando menos esa ventaja,

si existe, prevalecerid por un periodo demasiado corto.

Una empresa, por ejemplo, podrad contar con una téc-

nica de produccidn més eficiente: PEro su ventaja comparati

va, /dado el regimen de competencia que prevalece, no durara

mas que el tiempo gue tarden las demas empresas en adoptar

la misma técnica de produccidn.

Si todas las caracteristicas mencionadas anterior--
mente prevalecen y estan presentes en una industria, el pre
clo del mercado o de la industria estara determinado libre-
mente por la oferta y la demanda totales. De acuerdo con -
ese precio, cada empresa que constituya la industria podra
vender la cantidad gue le sea posible, segin el nimero de -
consumidores gue acudan a ella. En esa forma la empresa de

competencia perfecta, determina su curva de demanda.

Q

INDUSTRIA

La grafica de la derecha representa la industria o
el mercado del producto. En ella se observa el comporta---
mients de la oferta total y la demanda total, que se inter-
sectan al precio P; en donde X representa el total de can--

tidades ofrecidas y demandadas en el mercado.

La grafica de la izquierda representa a una empresa
de la industria ya mencionada. Como puede observarse, di-~
cha empresa establece el precio que le dicta el mercado y -
no tiene capacidad para variarlo, ya que a ese precio puede
vender .cualquier cantidad o la cantidad que le permita la -

i i nivel de precio se encuen=
competencia. Precisamente a ese P’

tra 1a demanda que se identifica con dd.




E;ier‘cicios del capitulo IV

I.- Entre los determinantes de la demanda ericontramos :

1.~ Precio del bien

Ingreso del consumidor

Precio de los demds bienes

Tamafio de la poblacidn o niimero de consumidores

Distribucién del ingreso

a) En gué forma actfian sobre una curva de demanda: un au-
mento en el precio?, un aumento en el ingreso?, un au-
mento en el precio de un bien sustitute?, una disminu-
c¢idén en el precio de un bien complementario?.
¢Comio afecta la curva de demanda total un aumento en
la poblacién?

éQué efecto produce sobre la curva de demanda upa. dis-

3 iz
minucion en los gustos y preferencias? Qué efecto pIo

duce una disminucién de precio?.

2.~ Dadas las siguientes funciones de demanda:

Px

Px

En la gréfica (a) represente un cambio de precio de PXy 3 PX, . ¢ Qué suce
de con las cantidades que se estd dispuesto a comprar? ¢Qué es lo que
ha ocurrido?
Elabore en forma breve un enunciado que explique lo anterior.
En la grafica (b) represente un cambio en 1a demanda en tal forma que las
cantidades que se demanden a un-mismo precio sean mayores. (Qué nom
bre se'le da a ese fendmeno?
Explique mediante un enunciado lo ocurrido.
Dada la funcién de demanda: g=-p +15, procédase a representarla en for
ma grafica.
a) Sugerencia: dado que es una funcidn linsal se puede encontrar oS pun
tos en gue la funcién {ntersecta los ejes coordenados:
As{, para encontrar el punto en que la funcion corta al eje de las A5ph s
suponemos que y =0 (en ese caso p=Y)
g=-p +15
q=0 +15
q= 15
Posteriormente, suponemos que x =0 (en este caso q =%)
Para encontrar el punto en que la funcién corta al eje las"y"
q=-p+15
0=~p+*15
p=15




10

Precio

5
10
Cantidad

b) Se puede también tabular la funcion de demanda, dando valores posit
vos a la X (variable independiente) y encontramos los valores de ¥

(vartable dependiente)

x

WONDNLHWN -O el

O WA ND

4.~

c) Compurébese si cada puntodel inciso b coincide con los puntos de la
funcién obtenida en £l {nciso a.
Con la informacion del problema 2, tenemos nuevamento. la representacion

grafica T la demanda. ‘Con base en ella conteste los sigujentes inicisos:
15

A B
5 10 5
a) ¢ A qué precio se compran 10 unidades?

b) ;A qué precio se compran 14 unidades?

c) ¢ Cuél es la cantidad que se esta dispuesto a comprar cuando, el precio
es igual @ 7.5?

d). §Cuél es la pendiente de la funcién?

d
Sugerencia: M = ._Y

ax

e) Calcule la pendiente entre los puntos: P] (5,10); P2 (7,8) v
Pl (2,13); P2 (5,10)




calcular el coeficiente de elasticidad arco de la demanda,

para el segmento comprendido entre:

p =6 y p~=8; p=7y p=8

Establecer el rango de precios para los gque la elasticidad
de 1a demanda es mayor gue uno, o eldstica.

Establecer para gué precios la elasticidad de la demanda es

menos gue uno,- o ineldstica.

:Oué 'signo tienen los coeficientes de la demanda y por qué?

:Dué interpretaciones se les 84 a los coeficientes negati-

vos de la elasticidad de una curva de demanda?

B.- Qué efectos producen sobre el precio las siguientes variaciones

en la demanda, permaneciendo constante la oferta.

Un aumento en d d

Un aumento en d'd cuando
la oferta es una recta

. horizontal

Una disminucidn en d d

Un aumento en la d d

cuando la oferta es una rec
ta vertical.




Bn competencia perfecta el precio de los bienes se determina por |
1a interseccién de la oferta total y la demanda total. Explique
por gue no puede prevalecer ningun otro precio en el mercado,

gue no sea el precio de eguilibrio.

Px

/o

Ox Qx
(Se dan como datos auxiliares a su respuesta: la grafica ante-
rior, donde se suponen los precios Px3' y Px;; como precios po-

sibles).

7.- Defina los siguientes conceptos:

a)
b
c)

4

3

Utilidad

Utilidad total

utilidad marginal
Saturacién de la necesidad
Desutilidad

Eaquilibrio del consumidor
Curva de indiferencia
Fecta de presupuesto
Curvas e precio-consumo

Tasa marginal de sustitucidn

Conteste en forma breve lo siguiente:

a)

b)

:En aqué époeca fue escrita la primera teoria de la demanda?
:Cuidles son las principales criticas a la inicial teoria de
la demanda?

Cuahdo 1a teoria de la demanda evoluciona, scual enfogue r
le da?

Z0Quiénes son los principales exponentes de la teoria de las
curvas de indiferencia?

:Qué usos pueden darse a las curvas de indiferencia dentro
del analisis econdmico?

;Qué ventajas presenta el andlisis de curvas de indiferencia

sobre la teoria clasica de la demanda?




pados los siguientes datos acerca de un consumidor hipotético
y suponga gue solo consume dos bienes A y Bi cuyos precios son
¢Qué supuestos es necesario establecer para obtener la curva

de demanda de un bien?

éCuales son las condiciones de equilibrio gue deben cumplir-

=t

Se .de acuerdo con la teoria clésica de la demandaz

)

¢Cual condicién se recuiere dentro del analisis de curvas de

indiferencia, -para establecer el eguilibrio del consumidor?
7) &Cual de ambas teorias, es mas objetiva? :Por qué?

~En la siguiente tabla, encuentre los datos aue faltan de utili-

dad marginal.

CW NV S WN

O WO nb W =
=

=

L]

Encuentre las utilidades marginales por peso gastado para A

y B.

Encuentre las cantidades de eguilibrio si el ingreso del --—
105

109 consumidor disponible para la compra de estos bienes es de
112

114 i $ 22,
114

B V V 2Cuél es el nivel de utilidad total de acuerdo con el egui-

VWO dWNKFD

1

A

librio anterior?
a) Grafiocue la utilidad total y la utilidad marginal. Supéngase que el ingreso del consumidor cambia a § 44, -
1 ie . 3 = 5t D - Y
b) Tome la utilidad marginal entre una unidad Yy otra. Compdre Cual e son Aloraias cantidades de los bienes A y B de e

1a con la utilidad total entre los mismos puntos.

quilibrio?




e) ¢Qué sucede con la utilidad total? :Cuil es ahora la utili

dad total?

Obtenga una. curva de precio-consumo para los bienes X y ¥ en -

que al aumentar el precio del bien X, las cantidades compradas

del bien X disminuyan y permanezca constante la cantidad com-— Ejercicios del €apitulo V

prada del bien Y.
Obtenga una curva de precio-consumo para los bienes X Yy ¥, en I.- Defina los siguientes términos
tal forma gue al disminuir el precio del bien X, aumente la — 1.- Empresa

cantidad comprada de este bien y se reduzca la cantidad com-- Acumulacion de capital
prada del bien Y, Concentracion de capital

Lucro

Costos de produccidn

Costos Fijos

Costo variable

Costo promedio
Costo marginal
Ingreso marginal
IT.- Conteste brevemente las siguientes cuestiores
f{Oué problemas existen para la clasificacion de las empre-
sas?
;Como se clasifican las empresas de acuerdo a su organiza-
cidn?
sCuales son las ventajas y desventajas de una empresa in--

dividual?

:zCuadles son las ventajas y desventajas de las sociedades -

andénimas?




Enuncie 5 formas en due la empresa puede obtener financia--
miento.,

;Qué diferencia existe entre las obligaciones y las accio--
nes?

:;Qué diferencia existe entre las acciones comunes y las - =
acciones preferentes?

:Qué empresas son las oue reciben los subsidios oficiales?
;Qué es la empresa publica?

Dué semejanzs y diferencias existen entre las empresas pri
vadas y las empresas publicas?

:Como obtiene ingresos el sector piblico?

aCuélés son las principales partidas del gasto piblico?
:Qué ventajas tiene el gobiérno en preferir la deuda publi-
ca interna a la externa?

:Por cué el gobierno no ocurre frecuentemente a las emisior
nes?

zCuales son las funciones generales del sector piblice?
:Por| qué se pagan impuestos al gobierno?

iCuales son los impuestos directos y los impuestos indirec-

tos?

:{Qué es un impuesto a) proporcional, b) progresivo y c) xe—i

gresivo?

ZEn gué casos se justifica que el sector piblico sea el en=

cargado de la produccién de ciertos bienes y servicios, en
lugar de la empresa privada?

20.- ¢(Qué es el presupuesto?
ITI.-En las siguientes dseveraciones, indique si se refieren al sec~

tor piiblico (G) o al sector privado (P).
() Produce con fines de bienestar social y colectivo
{ ) Produce siempre y cuando obtenga beneficios ya sea a corto
© a largo plazo.
Sus ingresos los obtiene mediante la venta de productos o
la prestacidén de servicios.
No deja de funcionar alin cuando esté incurriendo en pérdi-
das, pero sus servicios son indispensables para la comuni=
dad.
Presta servicios que se consumen en forma colectiva,
Proporciona servicios sélo a quien puede pagar por ellos,
el precio establecido en el mercado.
Los servicios cue proporciona favorecen a todos los ciuda-

danos por igual independientemente que puedan payarlo o no.

Le corresponde desarrcllar actividades que reguieren de u-

na gran inversidn y con recuperacidn a muy largo plazo.

Realiza actividades gue ayudan a redistribuir los ingresos

de la comunidad.




= e

A

T

{ ) Realiza gastos que contribuyen a elevar el nivel de produc-

s 4 ; . ¢ - pada la siguiente figura donde se representan los . costos y la de
cidén. de ocupacién e ingresos nacionales. =

S 5 5 B nmanda de una empresa de competencia perfecta, conteste lo indi—
iV .- Dada la siguiente informacidn, obtenga lo gue se indica:

cado:

nida- VES A i o308 C.V., c.T. Costo
Hes Pro Medio Medio Medio Margi-
Hucidas nal

OO G s WN O

=

N\

Complete las columnas correspondientes a: costo total, costd

fijo medio, costo variable medio, costo total medio y costo

(¢}
marginal. A B (o D Volumen

1.- :Cudl de los siguientes volimenes de produccion es/ el gue a-

En una hoja de papel milimétrica grafiaue: el costo variable
segura los maximos beneficios? OA, 0B, OC, 0OD.
medio, el costo total medio y el costo marginal.

- 5 3 :Cual es el precio a.gue debe vender la empresa el volumen -
Expligue ‘cudl es el comportamiento geométrico del costo to==

{ A establecido anteriormente? OL, OF, 0G, OH.
tal medio y sus relaciones con el costo marginal.

;Cual es el nivel del ingreso marginal de la empresa?
En los datos de la table se observa que el costo total aumeny

3 :Cual es el rectangulo gue representa los ingresos gue reci-
ta. ¢Ouién determina su crecimiento?

be la empresa vendiendo el volumen Sptimo? .




5.- {Cudl es el drea que representa los costos totales en gue in
curre 1a empresa en su nivel 6ptimo de produccidn?

6.- ¢Qué utilidades recibe la empresa de acuerdo con el volumen
cue los maximiza?

En la tabla dada a continuacion, calcule los datos gue faltan.

Precio

0
9
8
7
6
5
4
3
2

1500

Grafique los datos de: CVM, CTM, Cmg.

Grafique la funcién de demanda y la de ingreso marginal.
Determine el nivel de maximos beneficios.

De acuerdo con el volumen anterior indique

a) ¢Cual es el precio por unidad?

b) ¢Cu3l es el costo total por unidad?

¢) 2Cudl es el ingreso total?

d) ¢Cuil es la utilidad por unidad?

e) ¢Cudl el costo total
£) zCuil la utilidad que recibe la empresa?

Ejercicios del Capitulo VI

.- Defina o dé un concepto breve de lo siguiente:

b

1.- Cuentas nacionales

!
Producto nacional
Ingreso nacional
Doble contabilizacidn
Inyersidn bruta

Inversion neta

Valor agregado

Impuestos indirectos
Depreciacién
Indice de precios
Producto nacional bruto real
Producto nacional bruto monetario
Ingreso per-capita

14.- Balanza de pagos

15.- Ingreso personal

16.- Ingreso disponible

i~Conteste brevemente lo siguiente :
1.~ ¢En ocué forma pueden igualarse las partidas del producto na--

cional y el ingreso nacional?




SEn gué consiste el calculo del producto nacional por el méto

de del valor agregado?
Ejercicios del Capitulo VII

¢Qué es el producto-nacional a precios del mercado?

;Qué es el producto nacional al costo de los factores?
I.- Defina los conceptos siguientes:

zCon gué método contamos para evitar la doble contabilizacion
1.~ Dinero

en el calculo del producto nacional?
Dinero-mercancia

Mencione la diferencia entre inversidn bruta e inversidn ne--
Truegue

ta.
! Patrén de valor

Mencione la diferencia entre el producto nacional bruto en ==

Patrén de pagos diferidos

términos reales y en términos monetarios.
Dinero bancario
sCuales son los diferentes métodos para la medicidén del pro- ;
Medio circulante

ducto nmacional? ¢Cual le parece ser mas objetivo? %
Teoria cuantitativa

;Como se estima la preductividad de un determinado sector e-

Inflacién

conoemico? y
Deflacion

;Puede decirse gue la produecion total es igual a la. produc-
11.- Masa monetaria

cién final?
12.- Reserva legal
13.- Tasa de descuento
14.- Politica monetaria

15.- Politica fiscal

I1.-Conteste brevemente lo siguiente:

1.- ¢Cudles son las etapas de la formacidon del dinero? Explique
cada una de ellas.
£Qué ha sucedido con el valor del dinerc a través del tiempo?

Mencione las funciones del dinero.




¢Qué diferencia existe emtre el valor intrinseco y el valor

real del dinero?

¢Cudl es la ecuacidn de cambio? ¢sus componentes? Expligue

los.

ZQuién emite billetes y moneda?

¢Como crean dinero los bancos comerciales?

¢Qué es la inflacién?

iCulles pueden ser las causas de la inflacidn?

iCudles son los efectos a corto y largo plazo de la infla--
cion?

JCon cué herramientas cuenta el Banco Central para contra--
rrestar la inflacién?

Z0ué se entiende por un proceso deflacionario?

sCuadles son los efectos de una deflacidn?

¢Cudles son las herramientas gque se utilizan para detener un
proceso deflacionario?

JQuiénes utilizan la politica fiscal y quiénes la politica

monetaria?
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