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El ob je t ivo de e s t o s Apuntes e s presentar un conjunto de temas 

b á s i c o s de Economfa , a c c e s i b l e s a l o s e s tud iante s que s e inician en 

e s t a mater ia . Por lo tanto , s e ha tratado de s impl i f i car a l máximo la 

presentación que de lo s mismos s e h a c e . 

L a e x i s t e n c i a d e e s t o s Apuntes corr ige , en gran medida, el -

problema enfrentado en l a s preparator ias de l a Univers idad Autónoma 

de Nuevo León en lo s últ imos a ñ o s , de l a ca renc ia de un libro de 

texto de economía " a d h o c " , para impartir nociones de economía a 

un nivel introductorio ofreciendo, por lo t anto , una b a s e común de -

preparación a lo s e s tud ian te s preparatorlanos que ingresarán a l a s -

f acu l tades de Comercio y Administración, Economía y L e y e s . 

En l a preparación de e s t o s Apuntes , el profesor Max Garza -

Valle s e ha serv ido de s u s conocimientos como econontista y de s u 

experiencia como profesor d e e s t a materia en l a Preparatoria Número 

Uno de l a Univers idad Autónoma, d e Nuevo León durante Los últimos 

7 a ñ o s . 



I N T R O D U C C I O N 

Durante los años que he tenido a mi cargo l a cátedra de Econo-

mía Política en la Escuela Preparatoria No. Uno de la U N L . , he oJ¡ 

servado que los programas señalados por la Academia respectiva, para 

desarrollar en un año lectivo, abordan tópicos de la Ciencia Económica, 

en una extensión, forma y s istema, que no son tratados por los textos 

guías en la forma que s e requiere, pero han sido aceptados por la Acá 

demia correspondiente con ciertas limitaciones. 

Considerando esta situación concebí el proyecto de formular unos 

apuntes elementales que subsanaran en parte el defecto señalado. Con 

el presente trabajo pretendo proporcionar a los estudiantes que se Iniciar, 

en esta materia, un conjunto de temas accesibles y compatibles con el 

programa de estudios que se les asigna; eliminando con ello, el examen 

de temas dispersos , incomprensibles y desorganizados, que son motivo 

de confusión para el estudiante. 

El objetivo fundamental de es tos apuntes, e s el de lograr que los 

estudiantes comprendan debidamente los principios esencia les de la Econg 

mía Política; de tal rranera que les sea fácil el entendimiento de los pro-

blemas que plantea dicha ciencia en cursos superiores. Se pretende en 

suma, articular la enseñanza de e s ta materia; entre los grados de prepara 

toria y profesional. 

Es evidente, que partiendo del supuesto que se indica, el esty 

diante se proveerá de la terminología indispensable y de un instrumental 

analítico que contibuirá a la obtención de mejores y más positivos resul-

tados en su aprendizaje. 



En virtud de que e l programa de estudio de Economía Política 

que s e s igue en la~ Preparatoria, por razón misma del grado a que -

s e de s t ina , adolece de l imitaciones , el presente anál i s i s s e orienta 

rá fundamentalmente a proporcionar conceptos de la c ienc ia , ju ic ios 

definitorios y planteamiento de problemas que no requieren mucha - -

acucios idad en--; el a n á l i s i s , por lo que el examen de los mismos no 

será exhaust ivo . Por otra parte, el trabajo que me ocupa, que e s ei 

cierta forma e l fruto de mi e s c a s a experiencia en la enseñanza de -

e s t a d i sc ip l ina , pecará de muchos defectos e incons i s tenc ias , su sce . 

t ibies de corregirse . Tal vez e s t e trabajo no logre las pretensiones 

que me alentaron para real izarlo, pero s í contribuya, siquiera en for-

ma modesta , a l esclarecimiento y correcto planteamiento de ios tópi-

cos bá s i cos que ha de dominar el estudiante en un curso introductc 

rio de economía. 

Lic . Max O. Garza Valle. 

CAPITULO: I 

EVOLUCION DEL PENSAMIENTO ECONOMICO 

A. Finalidades 

La finalidad de e s t e capítulo e s dar a conocer la forma en 

que tuvieron origen muchos de los conceptos y teorías que forman -

parte actualmente de la ciencia económica. Los fenómenos económi 

eos que se presentaron en cada una de l a s épocas históricas fueron 

motivo de una e spec ia l observación por parte de aquél los que busca 

ban dar una explicación a dichos fenómenos, tratando de encontrar -

su origen y los e fectos que traían consigo. Todas l a s personas que 

en una u otra forma expresaron alguna idea sobre problemas económi 

e o s , se vieron fuertemente influenciadas por las condiciones s o c i a -

l e s , culturales y polít icas de su época: a s í como por el grado de de 

sarrollo a lcanzado en su sistema ae proauceipn; la magnitud de los 

problemas relacionados con el trabajo, agricultura, s a l a r i o s , etc., de 

terminó que las personas interesadas en el buen funcionamiento y pro 

greso de la soc iedad , los analizaran, logrando con ello dar origen a 

conceptos y teorías que a través del tiempo evolucionan y explican -

cada vez en forma más correcta y aceptable los fenómenos económi-

c o s . 



En virtud d e que e l programa da es tudio d e Economía Polít ica 

que s e s i g u e en la~ Preparator ia , por razón misma del grado a que -

s e d e s t i n a , a d o l e c e d e l imi tac iones , e l presente a n á l i s i s s e orienta 

rá fundamentalmente a proporcionar conceptos de l a c i e n c i a , j u i c i o s 

def initor ios y planteamiento de problemas que no requieren mucha - -

a c u c i o s i d a d en--; e l a n á l i s i s , por lo que e l examen de los mismos no 

s e r á e x h a u s t i v o . Por otra par te , e l t rabajo que me ocupa, que es ei 

c ier ta forma e l fruto de mi e s c a s a exper iencia en la enseñanza de -

e s t a d i s c i p l i n a , pecará de muchos d e f e c t o s e i n c o n s i s t e n c i a s , susce. 

t ib i e s de cor reg i r se . T a l v e z e s t e trabajo no logre las pretensiones 

que me alentaron para rea l i za r lo , pero s í contribuya, siquiera en for-

ma m o d e s t a , a l e sc larec imiento y correcto planteamiento de ios tópi-

c o s b á s i c o s que ha d e dominar el es tudiante en un curso introductc 

rio de economía . 

L i c . Max O. G a r z a Valle. 

CAPITULO: I 

EVOLUCION DEL PENSAMIENTO ECONOMICO 

A. F ina l idades 

La f ina l idád de e s t e capítulo e s dar a conocer la forma en 

que tuvieron origen muchos de l o s conceptos y teor ía s que forman -

parte actualmente de la c i enc ia económica . Los fenómenos económi 

eos que s e presentaron en cada una de l a s é p o c a s h i s tór icas fueron 

motivo de una e s p e c i a l observación por parte de aqué l lo s que busca 

ban dar una expl icac ión a d ichos fenómenos , tratando de encontrar -

su origen y l o s e f e c t o s que traían c o n s i g o . Todas l a s per sonas que 

en una u otra forma expresaron alguna idea sobre problemas económi 

e o s , se vieron fuertemente inf luenciadas por l a s condic iones s o c i a -

l e s , culturales y po l í t i ca s de su época : a s í como por el grado de de 

sarrollo a l canzado en su s i s tema a e proauceipn; la magnitud de lo s 

problemas re lac ionados con e l t raba jo , agr icul tura , s a l a r i o s , etc. , de 

terminó que l a s personas interesadas en e l buen funcionamiento y pro 

greso de la sociedad, los ana l i zaran , logrando con e l lo dar origen a 

conceptos y teorías que a t ravés del tiempo evolucionan y expl ican -

cada vez en forma más correcta y aceptab le l o s fenómenos económi-

c o s . 



Dividiremos e l e s tud io de la evolución de l pensamiento eccr.ó 

mico en l a s s i gu iente s e t a p a s que s e consideran l a s más representati 

v a s . 

B. Primeros antecedentes h i s tór icos 

Los primeros temas económicos de que s e t iene conocimiento 

no fuefon e laborados en forma c i e n t í f i c a . Los conocemos a t ravés de 

costumbres y l eyes de la época o bien expre sados en forma acc identa l 

en obras d i v e r s a s . Los temas que l levaban implíci tas i d e a s económi-

c a s eran aque l lo s que s e referían a la propiedad, a l cult ivo de la t ie 

rra , la reglamentación del trabajo y s a l a r i o s , e t c . 

La s aportac iones económicas de la antigüedad pretendían e x -

plicar la mayoría de l o s fenómenos económicos de aquel tiempo; l a s -

cues t iones económicas e s t aban l i g a d a s a la f i l o s o f í a , é t i c a , religión 

y derecho; ya que en la ant igüedad muy a menudo el hombre es tuvo -

sometido a l c lero o al orden de un e s t a d o abso lu to . 

Los gr iegos son lo s que ocupan un lugar preponderante en el 

pensamiento económico ant iguo, ya que describen los fenómenos e c o -

nómicos a t ravés de s u s obra s , bajo principios polít icos y morales . -

Identifican a la economía (o ikos , c a s a y nomos, ley) como la adminis 

tración del hogar; y e s e concepto e s suf ic iente para su s a n á l i s i s , a s í 

como para e s tudiar l a naturaleza y l a s n e c e s i d a d e s económicas , ya -

.jue la s o c i e d a d t ípica de aquel tiempo e s t a b a formada por unidades 

famil iares que eran a la v e z productoras y consumidoras . 

Antes de Platón y Ar i s tó te le s , Jenofonte e scr ib ió var ios trata 

dos ace rca de la administración de l a s hac iendas y el hogar. En uno 
1 / 

de s u s e n s a y o s t i tulado "Oecononucus" , e logia a la agr icul tura , a l a -

bando a la naturaleza como fuente de toda producción y al trabajo a 

grícola como una ocupación sa ludab le . Era partidario c e ia e s c l a v i -

tud pero in s i s t í a en que debía pract icarse humanamente. La riqueza 

la ana l iza con b a s e en l a s n e c e s i d a d e s y la def ine como ¿1 e x c e s o -

de b ienes sobre l a s n e c e s i d a d e s . EP. otro de s u s e n s a y o s titulado* 
2 / 

"Procedimientos y medios para aumentar la riqueza", expone s u s ide 

a s sobre la divis ión del t raba jo , de la hacienda pública y dice que 

los precios son determinados por la oferta y la demanda. 

Platón expone a lgunos temas económicos en su libro "La Re 

púb l i ca " , en el que manif iesta su preocupación por desarrol lar los -

principios que deben regir una soc iedad i d e a l . Defiende la ex i s tencia 

del e s t a d o co lect ivo frente a l individual , diciendo que l a s c i u d a d e s - e s 

tado surgen de l a s n e c e s i d a d e s de cooperación que deben e s t a b l e c e r s e 

1/ Ferguson, John M . Historia de la Economía, p . 1 4 . 
2 / Ibid, p . 14. 



entre los individuos para subs i s t i r y sa t i s facer s u s neces idades . Idea 

l iza la justicia como la organización armoniosa de l a s partes en un -

todo. Expone que las b a s e s adecuadas de la organización soc ia l de 

ben ser la división del trabajo y la especia l izac ión en cada of ic io . 

Habla de la producción a l referirse a que cada familia y c iudad-as ta 

do , deben de producir los bienes que necesitan y además un exceden 

t e , para intercambiar con e l excedente de otras ciudades y a s í obte-

ner una mayor variedad de bienes en cada una de e l l a s . C l a s i f i c a la 

población en tres grupos y e spec i f i ca cual e s la actividad de c a d a -

uno: 

Artesanos;' eran todos los miembros de la sociedad que s a de 

dicaban a la creación de los bienes que en la s o 

ciedad s e requerían. 

GuerrerosXque s e encargaban de la de fensa . 

GobemantesJ formada por hombres sabios que s e encargaban da 

impartir Justicia y conducir acertadamente a la s o 

c iedad. 

Argüía que no s e debía confiar en l a s masas que por lo gane 

ral carecían de educación. 

^^Platóip con sus ideas de Just ic ia , no consideraba s a n a ^ l a j i 

cumulación de capital y y es aquí donde observamos la poca importan-

cia que se le concedía por desconocer sus funciones. 

Aristóteles , discípulo de Platón, emplea un método sistema ti 

co basado en la observación. Aún cuando no escribió ningún tratado 

especí f ico sobre economía, reunió en var ias obras el conocimiento eco 

nómico de su época . Cambia la interpretación de la palabra economía 

y la usa para denominar las operaciones y reglamentos de la ciudad-

estado, llamando a la economía domést ica , economía polít ica. Al igual 

que Jenofonte, considera la esclavitud como un fenómeno natural, ya 

que toda sociedad debe estar formada por dirigentes y dirigidos. Con 

sideró la riqueza no como un fin en s í misma, sino como un medio -

j a r a lograr una mejor v ida . Dice que e s susceptible de adquirirse -

por dos formas: ^ l a j i a t u r a l ^ d i a n t e la explotación de los r e c u r s o s ^ 

brindados p o r j a naturaleza y la antinatural, que se adquiere median 

segunda porque des 

plerta el deseo de obtener ganancias mediante el comercio, que enri 

quece a unos a expensas de otros . Es absurda e s a idea actualmente 

y se debe a que Aristóteles estaba influenciado por los principios mo 

rales de su época . 

Atribuye a los bienes la cualidad de utilidad y es por ello por 

lo que son producidos y deseados en la sociedad y al ser intercam-

biados Juegan un papel muy importante, tanto el í S s t o de producción 

del bien, como la utilidad que és te presta . Con e s t a s ideas observa 

mos que concedé a los bienes un valor en uso . el que tienen en s í 

mismos y un valor en cambio o su valor en el mercado. Concede grtr. 



K 

importancia al dinero gomo medio de intercambio ya que e s una forma 

de valorar los b ienes , además de contar con otras funciones secunda 

rias como la de conservación del valor y servir como patrón de pagos 

futuros. A e s t a s ideas tan acertadas se contrapone la referente a la 

remuneración de los préstamos ya que , según é l , no debía exist ir la -

ta sa de interés porque pensaba que el dinero no debía generar más di 

ñero por s í mismo. Al igual que Platón, decía que la población debía 

estar en proporción a la extensión territorial y debía practicarse una 

división de ocupaciones . Respecto a la propiedad s e contrapone a Pía 

tón, al pugnar por la propiedad individual. 

Formula principios generales que debían de guiar al individuo 

en el mercado en sus transacciones d iar ia s , llamándolos principios de 

justicia conmutativa; pero como el todo es superior a l a s partes , los 

individuos quedaban l igados colectivamente al principio de la justicia 

distributiva, el cual se refiere a las recompensas materiales que obtie 

ne el individuo al participar, mediante sus servicios (trabajo), en la so 

c iedad. Esa recompensa estaba de acuerdo con la contribución de las 

personas en la sociedad o de acuerdo con la c l a se soc ia l a que perte 

necían. ¡ 

C . Edad Media 

Europa Occidental en la época medieval estuvo influenciada -

por el cr is t ianismo. Prevalecía la ética cristiana que iníiuía para -

que toda relación humana se dir igiese hacia la obtención de ia salva 

ción del a lma. Los e sco l á s t i co s no concedieron importancia a . a : -

cuest iones económicas ya que, de acuerdo con sus patrones religio-

s o s , consideraban 1a vida terrenal como una preparación para la sai va 

ción del alma y como la economía solo abarcaba un aspecto de ia jor. 

ducta humana, debía juzgarse de acuerdo a ias normas morales. El -

comercio, la industria, las ventas , los préstamos, e tc . , tenían'que ser 

juzgados por el patrón moral de la i g l e s i a , por lo que se considerada 

a la economía corno una parte de la é t ica . 

Por otra par.e, la baja Edad Media, s e caracteriza por usa -

creciente y poderosa c l a s e de mercaderes que contribuya a ia creaciSr 

de las comunas c i tadinas , que eran organizaciones de comerciantes y 

artesanos que pretendían protegerse de la nobleza del lugar. Existían 

una serie de ordenanzas y reglamentos ,er. cada ciudaa que prohibían 

el tráfico comercial ciertos días de la semana en otras c iudades . £3 

tas organizaciones elaooraron acuerdos sobre precios y j a i a r i c s pen-

dientes a elevar los precios de les artículos manufacturados, dentro de 

su respectiva ciudad. Las ciudades comenzaron a explotar 'las a feas 

rurales estableciendo contratos oara adquirir ios productos ag r í có i a s -

a orecios más bajos de los que pretendían cobrar ios campesinos, al 

vender directamente sus productos. 



La Teología a lcanza su máxima expresión con l a s obras de -

Santo Tomás de Aquino, cuya obra más sobresaliente fue la Summa Teo 

lóg ica , en donde comparte con Aristóteles la idea de la propiedad pri 

vada, pero ins i s te en que su uso debe ser común hasta cierto punto 

y e s tab lece l a s b a s e s para la existencia de un precio justo, . Santo -

gún Santo Tomás, debe estar determinado por l a s condiciones de ofer 

ta y demanda prevalecientes en el mercado. 

En la Edad AAMia los precios se establecían de acuerdo con 

la costumbre, la mayoría de los bienes s e producían y consumían en 

el hogar y el intercambio y las ganancias generadas por e l segundo -

se consideraban i l e g a l e s . Se elabora una teoría del precio Justo en 

la que intervenían tanto el cos to de producción del bien, como la ne 

c e s i d a d ^ d e l j ü s m o . Las c o s a s tenían valor poique los hombres l a s -

necesitaban para sa t i s facer nece s idades , pero la cantidad de s a t l s f a c 

tores era limitada por lo que el precio se es tablecía a través de la in 

teracclón de la oferta y la demanda. Así como e l valor de los b i e -

nes estaba en función de la utilidad que proporcionaban, lo s sa lar ios 

de los trabajadores estaban en función del nivel de subs i s tenc ia , o -

sea aquel que les permitía continuar viviendo. 

Se empieza a conceder importancia al trabajo como Just i f ica-

ción de los beneficios que permite obtener, a s í como también, al ini 

ció del comercio y la industria. Fueron los e s co l á s t i co s los que ex 

pusieron variadas ideas con relación a l interés y usaban la palabra -

"usura" para denominarlo, y para e l los no s ignif icaba dicha palabra un 

interés exces ivo como en nuestros d í a s , ni siquiera la recompensa del 

préstamo, sino todas l a s violaciones a l precio Justo. Más tarde s e -

convencen de que el capital debía recibir una compensación ya que co 

rría el r iesgo de que no s e recuperase el préstamo. 

D. El Mercantilismo 

Como ya quedó establecido al iniciarse e s t e capítulo, la s -

condiciones s o c i a l e s y económicas de cada período histórico influyen 

para que se elaboren teorías o doctrinas con el fin de resolver e Inter 

pretar problemas e spec í f i cos de la época . Por lo tanto para analizar 

l a s teorías mercanti l i s tas , e s necesar io describir el sistema de produc 

ción que por varios s ig los ex i s t ió en Europa y se conoce con el nom-

bre de s istema feudal . 

La (mayor parte de la población residía en el campo, que s e 

encontraba dividido en feudos o señoríos gobernados por un señor fau 

dal . Se trataba de s i s temas autosuflcientes en los que prevalecía la 

explotación agr ícola , donde la mayor parte del trabajo lo desempeñabar 

lo s s iervos . Cada feudo contribuía con diversos tributos, que consti 



tufan los Ingresos de los reyes . 

La producción estaba organizada con base en gremios de arte 

sanos y comerciantes que vigilaban e l comercio exterior en l ¿ s eluda 

des hasta l legar a formar c a s i un monopolio. Con los aumentos de la 

población y extensión de l a s c iudades se van creando gremios para -

cada oficio en particular, que inmediatamente proceden a promulgar re 

glamentos sobre el trabajo, los prec ios , e t c . ; y son los representan-

tes de los gremios los que ocupan los puestos más importantes en la 

c iudad. Predominaba lo que se llama un tipo de economía loca l i s ta ; 

ya que estaban protegidos del exterior por medio de aranceles y fuer 

tes barreras aduaneras . 

Poco más tarde se observan l a s desventa jas de e s t e sistema 

y aparece el nacionalismo, política tendiente a unificar los señoríos 

y formar un estado nacional ya que el crecimiento de la agricultura -

y manufactura necesitaban de un campo de acción más grande. 

El mercantilismo e s un conjunto de ideas económicas y polí 

t i cas puestas en práctica por los comerciantes y gobernantes de los 

principales pa í se s de Europa Occidental durante los Siglos XVII y -

XVIII, Esta política es tá ligada a la nacional i s ta , y mediante la pri 

mera se trata de hacer más fuerte y poderoso el estado nacional . Se 

trataba de formar un es tado independiente, autárquico, y el mercanti 

lismo representaba todos los medios tendientes a lograr dicho objeti-

vo. 

\ 

Los primeros es tados nacionales fueron España , Portugal, Ho 

landa, Inglaterra y Francia, gobernados por monarquías abso lutas . 

Estos e s tados no se concretaron a ampliar sus poses iones -

en Europa, s ino que se lanzaron al descubrimiento del nuevo mundo, 

en busca de nuevas fuentes de explotación, (metales preciosos y ma 

terlas primas) que traían consigo un incremento considerable en el co 

mercio. Los p a í s e s europeos s e hallaban en condiciones de llevar a 

cabo esa expansión geográf ica , comercial , gracias a los adelantos -

científicos en la navegación. 

Los mercanti l i s tas , en un principio, concedieron gran impor 

tancia a los metales prec iosos , por lo que ios pa í se s procedieron a 

la acumulación de riqueza, representada por aquel los . 

Aparece a s í el término Balanza Comercial, (que e s la parte 

de la balanza de pagos de un país en que se anotan las importacio 

nes y exportaciones de bienes) y los que lo defienden reciben el -

nombre de meta l i s tas . Cada país trata de vender a otro lo más posible 

y comprarle solamente lo más necesario para lograr un saldo a su fa 



vor, el cual se pagaba en oro. Por ello el término mercantillsta se 

deriva de la interpretación que s e le daba en e s a época al intercam-

bio de mercancías . Se desarrollan programas de fomento a l a s indus. 

tr ias locales que producen bienes de exportación, a s í como también-

se disminuyen los impuestos que la gravan; se subsidia la navegación 

y la construcción de f lotas con el fin de producir y exportar una ma-

yor cantidad de b ienes . Pierde importancia la actividad agrícola por 

considerarse menos productiva y toda se le concede a l comercio, con 

slderado anteriormente como una actividad denigrante. 

Entre lo s mercantil istas s e encuentran todos los monarcas de 

Europa, pero entre los más des tacados se encuentran Colbert en Fran 

c i a , ministro de Luis XIV; Tomás Mun, en Inglaterra director de la 

Compañía de l a s Indias Orientales y otros escritores como Maquiave 

l o , Bodlno, e t c . 

S íntes is del pensamiento económico hasta el Siglo XVIII.- En 

la antigüedad, el precario conocimiento de los fenómenos económicos 

determina un lento e incipiente desarrollo de l a s doctrinas económi-

c a s . No se formulan teorías acerca del consumo aunque se menciona 

su importancia. Acerca de la producción; la atención descansa sobre 

lo s factores productivos, trabajo y recursos naturales . No se conce 

día importancia al capital porque aún no se reconocían sus funciones 

ni se consideraba independiente de la r iqueza. Otro tema que también 

se descuidó fue el del Lotercambio, porque se consideraba como una o 

cupación despreciable . 

En la Edad Media , al aparecer la economía monetaria s e trata 

de elaborar ya una teoría acerca de las funciones del dinero. No pasó 

desapercibida la distinción entre el valor en uso y el valor en cambio 

y la forma en que influye el dinero para facil itar su cálculo . Debido 

a que el terrateniente contrataba la producción y era éste quien poseía 

la tierra e instrumentos de producción para la explotaciór agr ícola , a s í co 

mo la ausencia de la c l a s e asalar iada, no se le prestó importancia a la 

elaboración de una teoría de la distribución. La atención se concen-

tra en temas relativamente es t rechos . Toma mucha importancia el ana 

l i s i s del cambio y se descuida el de la producción. Adquieren impor 

tancia los problemas que se abordan al tratar de determinar el precio 

justo y el de la percepción de intereses . 

Ya para terminar la época medioeval, con la aparición de la 

industria y el desarrollo del comercio que trajeron consigo mayor pode 

río para los monarcas, los temas económicos que adquirieron importan 

cia fueron el dinero y la hacienda pública. 

Tanto los autores de la antigüedad, como los de la Edad Me 



dia , contribuyeron escasamente al pensamiento económico y pueden 

contrastar con l a s contribuciones hechas por los mercanti l i s tas . El 

tipo de ideas que entonces predominó estaba desl igado de La filoso 

f í a , a s í como de la ét ica ; la economía pasa a formar parte de la cul 

tura de un gran número de gobernantes y e s t ad i s t a s que la enfocan 

hacia el enriquecimiento nacional . Es en es te período cuando se u 

sa más frecuentemente el término Economía Política, (que aparece -

en 1615 gracias a Antonio de Montchséstien) que entonces significa 

ba la forma mediante la cual un país sa hacía rico a medida que -

crecía su extensión territorial y sus ex i s tencias en oro. Se da una 

gran importancia a los temas de producción a s í como al cambio y al 

uso del dinero. 

E. Circunstancias que propiciaron las teorías económicas del Siglc 

XVIII 

En el Siglo XVIII se operan cambios de mucha importancia -

para la economía, pues los estados nacionales y el crecimiento del 

capitalismo alcanzaron grandes progresos en la ciencia y er. el pen 

Sarn iento . 

Aparece lo que se conoció con el nombre de la "Edad de la 

Razón" en la cual se lograron grandes avances en el desarrollo cien 

tífico y el pensamiento se enfoca al anál i s i s de las leyes naturales 

en que se fundan las acciones del hombre. En esta época reciben ei 

nombre de " f i ló so fo s " todos aquellos pensadores que aceptan ia idea 

de que el hombre, con el uso de la razón, puede ampliar indefinida-

mente su radio de act iv idades , utilizando ei método de observación -

que contribuye a la búsqueda de la verdad. Se reconoce 1a inutilidad 

de las monarquías que en nada íavcrecíart al desarrollo y práctica de 

la razón, y s í contribuían a la ruina ¿e Europa. Se había descuidaco 

el desarrollo de la agricultura y la mantenían .'estancada cor. el e s t a -

blecimiento de una gama de impuestos que impedían su aesarroilo. l o 

do ello contribuye a que recobre su importancia la explotación agríco 

la y se desarrollen teorías benéficas a su desenvolvimiento. Es a s í 

ccmc aparece la f i s iocrac ia . 

F. La Fisiocracia 

Las teorías f i s iocrát icas tuvieron su origen en Franc.a ya que 

es en es te país donde se presentó con mayor intensidad ei prcbiema 

de un sistema agrícola frenado por exces ivos y variados impuestos. -

Esto dio origen a la elaboración de ensayos y estudios que e s t a b l e -

cen sus b a s e s . 

Entre l a s ideas más sobre sal ientes ce e s t a s doctrinas se en 

cuentran: ^oé la agricultura era 1a única actividad capaz de crear un 



excedente neto de producción; que es la naturaleza y no el trabajo, 

la que proporciona el producto, incluyendo la explotación pesquera y 

de minerales. Considerábanse poco productivas las ocupaciones no 

agr íco la s , como las de los fabr icantes , comerciantes, y las de los 

funcionarios públicos . 

Que la actividad agrícola debía ser gravada con un impuesto 

único sobre el excedente neto o ut i l idades , después de haber deducl 

do los s iguientes g a s t o s : los sa lar ios de trabajadores, el interés al 

capita l , y los beneficios sobre la inversión. 

Que no debía el Estado ejercer ninguna intervención, ponién 

dose en uso la frase: "dejar hacer , dejar pa sa r " . 

Entre las principales figuras de esta escuela encontramos a 

Quesnay , que fue el fundador y principal representante de la misma 

y cuya contribución más importante fue la "Tabla Económica", donde 

intenta hacer de la economía una ciencia exac ta , tratando de explicar 

cómo la riqueza con origen en la explotación agrícola , se mueve en-

tre las diferentes c l a s e s de la sociedad. Sucesores de Ouesnay fue 

ron: Víctor de Mirabeau, Mercier de la Riviere, Dunont de Nemours. 

Le Trosr.e, e tc . 

La doctrina f i s iocrát ica constituye una reacción natural con 

tra el mercantilismo. Considera que e s parcial a l interesarse só lo 

por el oro y la p la ta , e l florecimiento de la industria y el comercio 

y porque pide la intervención del Estado en todas l a s e s fe ra s de la 

economía. La f i s iocracia pide lo contrario. Desea el fomento de la 

agricultura y rehusa toda intervención del gobierno en la vida econó-

mica. Se coloca en el extremo opuesto a l del mercantilismo, mani-

festándose en ella la oposición secular entre la ciudad y el campo. 

El mercantilismo representa los intereses de la ciudad y la f i s iocra 

cia los del campo, y para combatir su doctrina tiene qu? desarrollar 

un adelanto en la ciencia económica pues s e ve obligada a profundi 

zar más hondamente en los fenómenos económicos. 

A f ines del Siglo XVIII empieza a decaer la f i s iocracia con el 

influjd que sobre l a s ideas económicas, produce la publicación de "La 

Riqueza de l a s Naciones" de Adam Smith, en 1776. Se puede afirmar 

que la f i s iocracia tuvo importancia en Francia , pero en otros p a í s e s 

como Austria y Suec ia , e s t a s doctrinas fracasaron. Si a c a s o no tuvo 

éxito en la práctica, s í se reconoce la influencia que tuvo sobre e l -

desarrollo de la ciencia económica, poniendo en práctica ideas sobre 

la libertad de comercio que a s e s t a n un duro golpe a l a s doctrinas mer 

cantil! s t a s . 



G . Escuela C l á s i c a 

Con el nombre de Escuela C lá s i ca s e conoce en economía a 

la dirección que comenzando con Adam Smith, convirtió en una cien-

c i a independiente la teoría de la Economía Política, ya desarrollada -

en ra sgos generales por los f i s i ó c r a t a s . Su denominación s e Justifl 

c a por el profundo estudio de l a materia tratada, a s í como por lo ha 

mogéneo de sus puntos de v i s t a . Su florecimiento coincide ¿on la a 

parición de la obra de Adam Smith "La Riqueza de l a s Naciones" en 

1776 y s e extiende hasta mediados del Siglo XIX, tratando de investí 

gar l a s leyes naturales que dominan la vida económica. 

Predica la libre concurrencia, que conduce a la división del 

trabajo en bien de la soc iedad . El centro de sus doctrinas lo ocupan 

lo s co s to s de producción que dominan lo mismo e l valor de cambio -

que el precio, mientras es tén influidos por la libre competencia. 

Elabora una teoría de la distribución en la que es tab lece que 

son el trabajo y e l capital los más importantes ga s to s en la produc-

c ión. 

Desde Malthus y Ricardo se agrega a lo citado la teoría de 

la renta de la t ierra, a s í como la teoría de la población. Comenzada 

par Smith, Ricardo desarrolló la teoría del dinero y é s t e junto con 

Mili , la teoría del comercio internacional, con lo que apareció la -

estructura doctr ina l .c lá s ica como una exposición de los fenómenos 

económicos bien razonada y con profundidad en toaos los a spectos . 

Por es ta razón estuvo vigente mucho tiempo como explicación com-

pleta de la vida económica y cuando s e tratan de derrumbar sus -

principios, puesta un gran trabajo sustituirla por un sistema digno 

que la reemplace. Muchos de sus principios constituyen aún los pi 

lares de nuestra ciencia aunque con frecuencia son presentados de 

diferente manera. 

Adam Smith, i lustre figura del pensamiento económico, ae o 

rigen e s c o c é s , publica en 1776 su obra "La Riqueza de l a s N a c i o -

nes" , que tiene un gran éxito y e s muy citada en nuestros d í a s . En 

esta obra e l autor expone e l fruto de muchos años de observación, 

investigación y estudios- sobre asuntos que le preocupaban y trata de 

darles expl icación. Obtuvo s u s teorías utilizando e l método deducti 

vo ya que l a s condiciones de su época no ofrecían otro medio más 

ef icaz para la Investigación. 

Tiene contribuciones muy importantes a la teoría económica 

entre l a s que s e destacan: la división y organización del trabajo, a s í 

como las venta jas de l a s mismas; el intercambio de Dmductos gracias 



a la división del trabajo y a l u so del dinero. Como s e interesa en el 

dinero elabora teorías del valor , en l a s que es tab lece que una c o s a e s 

intercambiada por otra en proporción, a l trabajo que costó producirla o 

por la cantidad de trabajo que podía comprar. Expone también sus ide 

a s respecto al valor en uso y valor en» cambio de lo s b ienes . En re 

lación con e s t a s teorías del valor, habla del precio natural y el precio 

del mercado, siendo el primero aquel que cubre los cos tos de produc 

clon y el segundo el que s e determina en el mercado de acuerdo con 

las leyes de oferta y demanda. 

Al referirse a la distribución dice que en la sociedad existen 

tres c l a s e s de individuos que reciben ingresos : l o s obreros reciben sa 

l a r ios , los terratenientes reciben renta y los cap i t a l i s t a s , beneficios -

o gananc ia s . Cuando habla del capi ta l , hace ver su importancia junto 

con la del empresario dentro de la producción. Utiliza la palabra"stock-

para denominar la acumulación del capital y dice que e s de dos c l a se s : 

el destinado al consumo inmediato: stock de bienes y el destinado a ge 

nerar Ingresos , que lo denomina: stock de capi ta l . 

Ofrece buenas ideas acerca de la nobleza de la tierra (por lo 

que repetidas veces se le considera un f is iócrata) y lo lucrativo de la 

agricultura que coloca en primer " lugar en orden de productividad y des 

pués se encuentran la manufactura y el comercio. 

Al referirse a l Estado, jus t i f ica el pago de impuestos a l mis 

mo; ya que s e encarga de proteger a la sociedad y ejerce poder para 

que se respeten lo s derechos c iudadanos . As í también, e s tab lece 

normas muy correctas acerca de la forma en que debían cobrarse . 

Es el representante del l iberalismo económico y lucha por la 

ausencia de restr icciones del gobierno, en l a actividad económica. 

Reconoce al consumidor como una figura esencial dentro de la 

sociedad económica; ya que e s é l a quien debe s a t i s f ace r se con la -

creación de b ienes . Defiende la actividad individual y dice que ésta 

favorece a l bienestar socia l , , porque un individuo a l s a t i s f acer su ego 

ísmo, contribuye con el lo a l bienestar de toda la soc iedao . 

Da diferente valor a l trabajo que s e destina a la creación de 

bienes en relación con el que s e dedica a la creación de servicios , 

considerando productivo a l primero e improductivo a l segundo, por la 

razón de que los servicios se consumen en el mismo momento en que 

«e producen, mientras que la producción de los bienes requiere un 

largo tiempo y su consumo e s posterior. 

David Ricardo, de origen Ing lé s . -nace en 1772. Desde muy 

Joven trabajó"en la bolsa de valores de-Londres. No tuvo e spec ia . _ 

ducación pero s e vio fuertemente interesado por la obra de Adam Snutn. 



En contraposición a é s t e , no tenía e s t i lo claro y desenvuelto para ex 

poner s u s teor ías , por e l contrario, lo hacía en forma abstracta . Lie 

gó a convertirse en 1817 en importante figura por sus aná l i s i s en la 

ciencia económica a l publicar su libro "Principios de Economía Política 

y Tributación". Esta obra tuvo gran aceptación y aún en nuestros días 

e s muy leída y d i scut ida . 

Sobro i a renta de la t ierra, Ricardo elabora una teoría mejor 

estructurada y da mucha importancia a l hecho de que son el precio -

de un bien y s u s cos tos de producción los que determinan dicha ren 

t a . En contraposición a Smith, no concede importancia suprema a la 

agricultura, sino a la industria. Da importancia preferentemente a la 

distribución de los ingresos y dioe que lo s sa lar los s e fi jan por el nú 

mero de asa lar iados y la oferta de trabajo que también es tá regida -

por la población. Los s a l a r io s , decía que estaban situados a l nivel 

de subsistencia y permitían que e l grupo soc ia l s e alimentara y per-

petuase . Afirmaba que un alza en los salarios traía consigo un nivel 

de vida mayor que el de subs i s tenc ia , lo que influía para que aumen 

t a s e la población. 

Con relación al trabajo habla también de las ganancias y dj 

ce que é s t a s se determinan de la siguiente manera: los patrones se 

encargan de pagar salarlos a ios obreros, y és ta e s su carga princj 

pal; s i l o s sedarlos son más a l t o s , la carga para e l patrón sería más 

fuerte y disminuirían sus gananc ia s . Consideraba l a s ganancias como 

un residuo de los s a l a r io s . Su teoría tiene mucha relación con la de 

Malthus que será anal izada posteriormente, y que considera a la pobla 

ción como un determinante de los s a l a r i o s , ya que a l haber mayor po 

blaclón habría mayor oferta de trabajo y los sa lar ios tenderían a disrc: 

nuír. 

Junto con Malthus y otros pensadores de e s a época , elabora 

el "Principio de rendimientos decrecientes" como fruto de sus investí 

gaciones sobre, la renta y aclarando que no sólo se aplica a la tierra 

sino a cualquier otro factor de producción. Declara que no e s el prin 

cipal problema de la economía el aná l i s i s de la riqueza de las nació 

nes , ya que deben tener mayor importancia l a s leyes de la distribu-

ción; por ser é s t a s l a s que nos explican la proporción en que se a i s 

tribuye la riqueza entre el trabajo, la tierra y e l capital correspon— 

diente a las tres c l a s e s soc ia le s de la época: terratenientes, asalar ia 

dos y c a p i t a l i s t a s . 

John Stwart Mil i . Es considerado como la más brillante per 

sonalidad de la escuela c l á s i c a , no obstante que su contribución ma-

yormente es lina sistematización de l a s ideas ya expuestas por Adam 

Smith y David Ricardo. Es gran defensor de las teorías Utilitaristas 



idea» aue tuvieron origen y fueron introducidas por Jeremías Bentham. 

Es ta s teorías dicen que el -hombre s e encuentra gobernado por e l pía 

cer y e l dolor y tanto Bentham como Stwart MUI estuvieron de acuer 

do en que e l bien que los hombres debían buscar radicaba en propor 

clonarse el placer y evitar el dolor. Sostienen también que no ex l s 

te rivalidad entre e l interés personal y e l interés del Estado; ya que 

el primero siempre es taba d i spuesto a regirse por e l principio de ME1 

mayor bien para e l mayor número". El utilitarismo fue un intento de 

medir el grado de sa t i s facc ión que experimenta una persona mediante 

el consumo de bienes y s e rv ic io s . Ello, a su vez servía para com-

parar los diferentes grados de sa t i s f acc ión proporcionada por d i s t in -

tos b ienes . 

Tiene ideas muy c laras acerca de la producción y la dlstrlbu 

ción.- La primera decía que estaba determinada por los recursos y el 

e s tado de la técnica y la segunda es taba sujeta a la voluntad del -

hombre y podía cambiarla . Pugnaba porque en la sociedad s e practi 

c a s e un más alto grado de igualitarismo y que con tal f in . fuera me-

jor distribuida la producción y la ricrueza. 

Fue un gran reformador ya que reorganizó l a s ideas económi-

c a s con e l fin de ampliarlas y reconstruir la vida social y económica 

de Gran Bretaña. Fue el economista c l á s i c o que por primera vez de-

flende l a s ideas s o c i a l i s t a s y s e inclina a considerar al comunismo 

como un sistema económico preferible a l que entonces operaba. L e -

da mucha importancia a l papel que desempeña e l empresario dentro -

de la soc iedad . 

Entre l a s ideas más originales de Stwart MUI se encuentran 

las que se refieren a la aplicación de la teoría cuantitativa del diñe 

ro, la naturaleza y principios de la especulac ión, y contribuye al de 

sarrollo de las teorías sobre el comercio internacional diciendo que -

éste d e s c a n s a en la oferta y la demanda. Tiene una muy clara Idea 

acerca de que el precio o valor de los bienes tiende a oscilar cerca 

del punto de equilibrio en que son Iguales l a s cantidades ofrecidas -

y demandadas. 

Thomas Robert Malthus. Contribuye a l pensamiento económi 

co con su "Teoría de la población". Observó que é s t a crecía a rit-

mos cada vez mayores y pensó que iba a l legar un momento en que 

los recursos y el nivel de producción no iban a ser suficientes para 

que una población tan grande pudiese subs i s t i r . Como también con-

tribuyó a la creación del principio de los rendimientos decrecientes, 

lo usaba como argumento para fortificar su teoría. Comparaba el rit-

mo de crecimiento de la población con una progresión geométrica y al 

crecimiento la producción de alimentos con una progresión arltmé-



t i c a . En su teoría d ice que lo s s a l a r i o s son determinantes de la po 

blaclón en e l sent ido de que mientras é s t o s sean más a l t o s , habrá -

mayores incentivos para que la población s e incremente ya que exis 

ten buenas condiciones de vida y v i c e v e r s a . Es interesante la forma 

en que expone s u s idea s ace rca de l a s medidas con l a s que s e frena 

e l crecimiento demográf ico , entre l a s que s e encuentran: l a s posi t ivas 

(ep idemias , g u e r r a s , e t c . ) y l a s prevent ivas , reguladoras de la natali 

d a d , 

Sus teor ías fueron Juzgadas ccmo p e s i m i s t a s pero s e recono 

c e que e s t a b a influenciado por e l período en que rea l izaba s u s inves 

t i gac iones y no consideró los progresos del desarrol lo técnico y cien 

t í f i co que aumentan considerablemente la productividad. 

El auge de la Escue la C l á s i c a coincidió con e l fabuloso au 

mentó de la producción y del intercambio internacional de b ienes a 

consecuenc ia del maquinismo de l a revolución industr ia l , pero tres he 

chos motivaron su c r i s i s . El primero fue la limitación del área geo-

gráf ica {Inglaterra y Francia) , en la que incluso ex i s t ían c ier tas dis 

c repanc ia s y donde intentó deducir l eyes mediante la observación de 

los fenómenos económicos , obteniendo sólo conclus iones de dif íci l a 

p l i cac ión . El segundo fue la s i tuación de inferioridad en que. en ia 

competencia mundial, s e sentían los p a í s e s jóvenes , sobre toco Ale-

mania y E s t ados Unidos . El tercero s e ref iere a que no s e cumplían 

sus teor ía s a ce rca de que e l interés particular conducía a un mejora 

miento de toda la s o c i e d a d , porque s e fue aceptando la i d e a , sobre 

todo en l a c l a s e media y d e i n t e l e c t u a l e s , de que la iniciat iva priva 

da nunca iba a mejorar l a s condic iones de los humildes y part icular-

mente de l o s t r aba j adore s . 

H. El Soc ia l i smo Utópico 

Como consecuenc ia de l a s f a l l a s en la Escue la C l á s i c a , ciej 

tos autores de Inglaterra y Francia en el S ig lo XIX, frente a ios que 

se encuentran: Saint-Simón, Char les Fourier, Luis Blanc de Francia y 

Robert Owen de Inglaterra, intentaron dar un nuevo enfoque" a l a s icea 

económicas . 

Todos e l l o s comparten la idea de que e l hombre e s fundamen 

talmente bueno y que a te sora en su naturaleza elementos de s o c i a b i k 

dad y cooperac ión. S e limitan por lo tanto a delinear una imagen ae 

un mundo perfecto , sin determinar con precisión los procedimiento? -

que habrían de material izarlo en la práct ica . Sólo Owen trató de lie 

varias a la practica e s tab lec iendo cooperat ivas en Europa y en Arr. 

c a . 



Las ideas generales de los soc i a l i s t a s utópicos giran alrede 

dor de un sistema económico organizado con b a s e en un conjunto de 

pequeñas comunidades que , dentro de un sistema comparable al de -

l a s modernas cooperat ivas , produce lo necesario para sa t i s facer las 

neces idades de la colect ividad. 

Proponen se elimine la propiedad privada de los medios de 

producción, pasando a ser propiedad común. Que no exis ta la divi-

sión de c l a s e s ni riqueza ni probreza. Que se reduzca la jomada -

de trabajo, al tiempo necesario que permita cubrir la demanda de la 

comunidad, ya que no s e persiguen fines de lucro; pero el trabajo de 

be ser obligatorio para la gente sana y joven, a s i como la educación. 

Abogan también porque los consumidores sean regidos por un grupo se 

leccionado de la soc iedad , que permita libertad de religión e igual-

dad entre los individuos de uno y otro sexo . 

Podemos observar que e s to s pensadores se preocupan por -

los problemas económico-sociales y que sostienen una fuerte crítica 

a los defectos del capitalismo industrial. 

I . Socialismo Científico 

El principal representante del socialismo científico es Karl 

Marx, que a través de su libro "El Cap i t a l " , publicado en 1867, y a l 

cual contribuyó enormemente su amigo Friederich Engel s . desarrolla -

una crítica muy bien elaborada de l a s doctrinas cap i ta l i s t a s de su épo 

c a . 

Uno de los pilares fundamentales de la teoría de Karl Marx, 

es la Dialéctica Materialista del f i lósofo alemán George Wilhelm - -

Hegel. El método eftájéctico nos dice que cada idea engendra y lleva 

consigo los gérmenes de su propia negación. En la búsqueda de la 

verdad surgen teorías que envuelven un aryumento ( tes i s ) que no tarda 

en encontrar controversias o contradicciones (ant i- tes i s ) que dan lugar 

al surgimiento de una nueva t e s i s , que termina con el conflicto entre 

las dos primeras. A su vez , la nueva s íntes i « se convierte en t e s i s 

y el c ic lo s e repite sin c e s a r . 

Esta teoría e s aplicada a la interpretación de la historia y co 

bra ésta un carácter dinámico. No pueden considerarse las diferentes 

etapas de la historia como s i tuaciones e s t á t i ca s e inmóviles. C a d a -

una es el resultado de todas l a s anteriores. Esta interdependencia -

existe también en el campo de lo s fenómenos económico-sociales y el 

capitalismo, sometido a l a s mismas l eye s , lleva consigo los gérmenes 

de su destrucción inevitable debido a la forma en que opera. Dentro 

del capitalismo la producción tiene un carácter soc ia l , pero la distri-



bución del producto s e rige de acuerdo con las instituciones de propie 

dad privada e s tab lec ida , separando cada vez más a los productores de 

la c l a s e trabajadora, originando con ello una lucha de c l a s e s que se-

gún Marx, va a dar fin al s i s tema capi ta l i s ta . 

La teoría del valor-trabajo de Marx, trata de explicar la ma-

nera en que la c l a s e poseedora de los medios de producción se benefi 

qia a expensas de la c l a s e despose ída . En su teoría hace alusión al 

igual que las c l á s i c a s , de los términos valor en uso y valor en cam-

bio, adjudicando a l primero un valor cualitativo o subjetivo que varía 

de persona en persona y que es el que los guía en el consumo. Al -

segundo le confiere un valor cuantitativo, cualidad que !•? w m i t e es-

tablecer Id razón en que un bien es cambiado por otros , en t i merca 

do. El valor de un bien por lo tanto, debe es tablecerse en 'unción -

del trabajo socialmente necesario que costó producirlo, sin aumentarlo 

con las ganancias exces ivas del producto y que representan la plus va 

l í a , que es la diferencia que exis te entre el valor del trabajo efectúa 

do por el obrero y la remuneración que éste recibe. Se considera el 

trabajo como una mercancía sujeta a un precio determinado por las ne 

ces idades de subsistencia del individuo, s i el obrero se mantiene vivo 

con una cantidad de bienes que tuviesen el valor de cinco horas de -

trabajo, ello determinaos su salario y si trabajase más de ese número 

de horas, el producto en e l las obtenido iba a parar a manos del empre 

sario. 

Dice Marx que la concentración de capi ta les e s posible debi 

de a la p lusva l ía , ya que s i un empresario concentra grandes cantida 

¿ e s , está en condiciones de ampliar sus ins ta lac iones , perfeccionar 

sus métodos y producir un mayor volumen de mercancías con menores 

costos . Al ir adquiriendo más capi ta l , puede entablar una lucha con 

productores débi les ; los cuales incurren inevitablemente en quiebras y 

as i tiene la oportunidad de contar con un mercado más amplio. 

Las prédicciones de Marx están fundadas en un sistema capi 

talista distinto al que exis te actualmente ya que l a s condiciones de la 

clase trabajadora han evolucionado, tanto a través de los s indicatos y 

bolsas de trabajo, que ha llegado a constituirse una c l a s e media que 

cuenta con un nivel de vida aceptable , por lo cual no parece que se 

hayan cumplido. 
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CAPITULO: • 

NATURALEZA DEL SISTEMA ECONOMICO 

A ' Campo de la economía dentro de l a s c ienc ias s o c i a l e s . Teoría Econó 

mica 

La Economía dentro del grupo de l a s c iencias s o d a i e s uene 

como fundamento un aspecto del comportamiento del bcsabra dentro del 

grupo s o c i a l . No todas l a s act ividades del individuo dentro de la s o 

ciedad son de interés para la Economía, s ino qut MÍO todas y c a -

da una de l a s c iencias s o c i a l e s limita su campo de estudio a u n < h 

terminado aspecto de la conducta humana. Marshall en su libro Prte 

clplos de Economía dice: ["La Economía Política o Economía e s e l e s 

tudio de l a s act ividades del hombre en lo s ac tos corrientes de la v i -

da; examina aquella parte de la acción individual y soc ia l que e s t á -

más íntimamente relacionada con la consecusión y uso de 1 « raquisi 

1/ 
tos materiales del b ienestar " . E s t a s condiciones constituyen l a 

ma sat is facción que el individuo puede lograr a través del consunto de 

_bienes y serv ic ios . 

El estudio que la Economía emprende e s abstracto debido pm 

1/ Marshall ; . Alfred. Principios de Economía. 8a . ed . p . 3 . 



cisamente a que la conducta humana e s complicada y en ella no exis 

ten condiciones e s t ab le s que sirvan como b a s e para el a n á l i s i s , sino 

por el contrario se desarrolla en un marco donde constantemente están 

en evolución l a s preferencias , gus tos e ideas del individuo, motivan-

do que e l estudio de los hechos económicos sea complejo, ya que en 

tre el los están incluidas l a s múltiples decis iones que en la vida eco 

nómica hacen indistintamente el grupo soc ia l y el individuo considera 

do independientemente. En consecuencia , e s imprescindible, elaborar 

una teoría que haga posible el aná l i s i s adecuado de los problemas qu< 

plantean los hechos económicos . 

i 

La teoría elaborada con tal propósito recibe el nombre de; Tec 

ría Económica; e l la anal iza hechos de diversa índole relacionándolos 

e interpretándolos hasta lograr una visión aproximada de la realidad. 

La Economía Aplicada intenta servirse del aná l i s i s suministra 

do por la Teoría Económica para explicar las c ausa s y significado de 

algunos fenómenos económicos determinados, como son: la inflación 

baja productividad de los recursos , desigual distribución del ingres: 

e t c . ; problemas todos el los planteados y encauzados hacia la búsque 

da de métodos para producir mayor cantidad de bienes que satisfaga? 

al máximo l a s necesidades experimentadas por el hombre. 

B. Relación entre la Economía y otras c i enc ia s . Su método de Inves 

tigación 

/ 
Nunca ha sido posible es tablecer fronteras prec i sas entre l a s 

diferentes ramas del conocimiento humano, ya que existen entre e l las 

múltiples relaciones. Tenemos el c a s o de la F í s ica y de la Química 

en e l grupo de l a s c iencias e x a c t a s , l a s cuales cuentan con afinida-

des entre s í , ya que experimentan en forma similar y e s difícil e s t a -

blecer limites entre e l l a s . Lo mismo se observa entre la Estadística 

y las Matemáticas , ya que la primera reglamenta sus investigaciones 

con normas proporcionadas por la segunda. Relaciones de la misma 

naturaleza encontramos en el grupo de las c iencias s o c i a l e s , donde 

la Historia, la Geograf ía , la Política, la Demografía, e t c . , proporcio 

nan información y material de suma importancia para el aná l i s i s eco-

nómico. Por ejemplo: la Historia nos da idea de la evolución econó 

mica; la Geografía describe la distribución de la población y los re-

cursos naturales; la Política establece formas de gobierno y la Demo 

grafía estudia problemas de población. 

Los métodos de Investigación de l a s c iencias soc ia les dif ie-

ren de los util izados por l a s ciencias e x a c t a s , ya que é s t a s últimas 

realizan sus investigaciones y experimentos en condiciones favorables 

que les permiten controlarlos manteniendo constantes ciertos factores 



para que no afecten a aquel los otros que s e tienen en o b s e r v a c i ó n . . 

Por ejemplo: el químico que quiere conocer lo s constituyentes de una 

substancia determinada recurre a l aná l i s i s y mediante e s e procedimien 

to obtiene los elementos que la constituyen; en la misma forma cono 

ce en qué proporciones deben mezclarse el 0 y e l H, para obtener UM 

molécula de agua empleando un procedimiento s intét ico. Como s e pue 

de apreciar solo entran en juego un número limitado de factores los 

cuales están bajo su control. En ta le s condiciones e s posible que 

e s t a s c iencias elaboren r e g l a s , leyes y principios cuya val idez y a 
/ 

ceptación es indiscutible. Por el contrarro, la s c iencias soc ia le s rea 

l i z a n un estudio sobre un campo demasiado amplio, como lo e s el de 

la soc iedad , en el que constantemente se encuentran interferencias de 

bido a las múltiples formas de actuar del individuo. En la investiga 

clon económica no e s posible separar de la sociedad a un grupo de in 

dividuos con el fin de observar la forma en que reaccionan ante un he 

cho económico determinado y aún siendo pos ible , no s e pueden genera 

lizar los resultados de dicha observación, a todos los individuos de 

la sociedad. Por ejemplo: la conducta de un grupo de Individuos, al 

celebrar ciertos ritos y prácticas con un fin determinado, puede ser 

condenada por otros que lo consideran absurdo. Así pues , lo que en 

cierto lugar o época fue o e s considerado aceptable , puede parecer 

fa l so y carente de sentido en otro lugar y tiempo diferentes. Por es 

tas razones los que se dedican a la investigación de la Economía se 

basan en la observación del comportamiento humano y sólo pueden ela 

borar principios que sin ser tan exac to s , como los que mencionamos -

anteriormente, s í poseen e s a aceptación universal . 

La ciencia económica ha logrado es tablecer algunos principios 

y leyes para explicar el comportamiento humano que son válidos en -

cualquier lugar, pero por lo general s e refieren a ciertas tendencias de 

comportamiento y con el los sólo s e obtienen resultados que tratan de 

explicar la realidad. Usa los métodos inductivo y deductivo, q u e tam 

bién son util izados por l a s demás c i e n c i a s . Estudia hechos a i s l a d o s , 

los reúne y s i s temat iza , y después de repetidos procesos de observa-

c i ó n , se limita a extender un juicio tan general, que en muchas ocas io 

nes parece carecer de validez individual. Los métodos e s tad í s t i cos ha 

cen posible una gran parte del aná l i s i s económico y con el método hls 

tórico nos enteramos de cua le s fueron nuestras acc iones pasadas y cua 

les los resultados obtenidos, sirviéndonos de información para dirigir 

nuestras acciones presentes . 

c - Las necesidades 

Ya quedó anteriormente establecido que el objetivo final de la 

actividad económica e s e l de s a t i s f acer l a s n e c . i t í a d e « humana,. Al 

toblar de neces idades nos referimos a toda sensación desagradable ori 



ginada por la carencia de a iyo y para cuya desaparición e s necesaria 

la intervención de un objeto conocido generalmente con el nombre de i 
sa t i s fac tor . j 

El hombre constantemente experimenta una serie de necesida 

des entre l a s que principalmente se encuentran l a s de alimentarse, -

ve s t i r se , educarse , e t c . Algunas de e l l a s no pueden prescindir de-

una sat i s facc ión inmediata, porque son indispensables para la v i d a -

del hombre; en cambio otras , pueden tener una sat i s facc ión mediata 

por tener un carácter secundario. 

Las neces idades pueden ser c l a s i f i c ada s en múltiples formas 

atendiendo las circunstancias en que se presentan; pero e s de mayor 

importancia atender sus caracter ís t icas principales . 

Las neces idades tienen la característica dg-ser ilimitada g en 

número y limitadas en capacidad^. Por lo primero se entiende que es 

muy grande el grado en que e l l a s ex i s ten , además de crecer infinita 

mente a medida que se sa t i s facen y aumenta la cultura y nivel de vi 

de del individuo. 

Son limitadas en cuanto a capacidad, porque l lega un mora« 

to , durante su sat i s facción en que la necesidad desaparece por coffl-

pleto, haciéndose innecesario seguir aplicando mayor número de unida 

de s . 

D. Clas i f icac ión de los bienes 

Aún cuando ya hemos hecho referencia a ciertos bienes sin 

molestarnos en su c l a s i f i cac ión , volveremos a mencionarlos pero ya 

en una forma más deta l lada . En primer lugar, podemos decir que e s 

tos pueden encontrarse dentro de la categoría de bienes económico» y 

bienes l ibres . 

Cuando se lleva a cabo la elaboración e intercambio de ble 

nes utilizando recursos e s c a s o s , estamos hablando de la producción 

de bienes en sentido económico; ya que cuando la naturaleza nos los 

brinda en forma abundante no es preciso racionar su uso y en es te ca 

so nos referimos a los bienes j l b r e s t a l e s como: la luz so lar , el aire, 

etc . ; que aún siendo de suma importancia, quedan fuera de nuestro e s 

tudio debido a su abundancia sin que tengamos que efectuar mucho es 

fuerzo para obtenerlos. 

En todo acto productivo s e crean bienes y serv ic ios . La dife 

rencia entre el los e s que en los primeros están separados los momeo 

tos de producción y consumo y en el c a s o de los servic ios , es tos se 



consumen en el mismo momento en que s e producen. Entre los ble 

nes podemos mencionar: trigo, ropa, ca l zado , e t c . y entre lo s servi 

c ios encontramos: los prestados por la pol ic ía , médicos , abogados , 

a r t i s t a s , e t c . 

Durante el Siglo XVIII el economista c l á s i co Adam Smith no 

consideraba como actividad productiva la prestación de serv ic ios . So 

lamente consideraba como productivas a aquel las act ividades que es 

taban encaminadas a la creación de bienes materiales puesto que se 

tenía que realizar un trabajo al incorporar utilidad a las c o s a s , y -

creía improductivo el trabajo de las personas que proporcionaban ser 

v ic ios sin participar en su creación. Actualmente tanto la nr«*«iAn 

' ^ - f e i g a e s ^ s o m o j a prestación de servicios gozar, de igual lmportan-

hecho-de. que-am^os, proporcionan sat i s facción o utilidad 

y son deseados por el hombre. 

En general, los bienes s e c la s i f ican en la forma que se pre 

senta a continuación: 

' J ^ * 

V-rjOi rS 

M 
De consumo 

Bienes < 

Económicos 

\ De producción v 1 
-ÇiJïO.Wrrút&e) 

Durables 

No durables 

Durables 

No durables > ••'•...••c'" 

k Libres 

En forma general los bienes económicos s e c la s i f ican en ble 

nes de consumo y bienes de producción. Los primeros son aquellos 

cuya finalidad es la de s a t i s f acer directamente l a s neces idades del in 

dividuo como son io s alimentos, ve s t idos , e t c . En cambio, los bie 

nes de producción son aquel los que se utilizan en la creación de nue 

vos bienes de consumo, como son la maquinarla, equipo, insta lac io-

nes , e tc . A su vez los bienes de consumo s e sub-dlvlden en bienes 

de consumo de uso durable; como ropa, ca lzado , habitaciones , e t c . -

V no durables; como alimentos, medicinas , e t c . Los primeros forman 

el grupo de bienes que nos proporcionan utilidad no solo una vez s i 

no por un tiempo indefinido s i l o s mantenemos en buenas condiciones; 

los segundos por e l contrario son de uso único. 

Los bienes de producción se c la s i f ican en forma similar a -

los bienes de consumo, as ignándoseles la cualidad de durables, a -



aquellos que se mantienen en e l proceso productivo durante un perío 

do más o menos largo de tiempo, como las máquinas y herramientas 

que se dedican a la producción de automóviles por ejemplo y no dura 

bles a los que se consumen en el momento en que son utilizados en 

la producción: como los combustibles , materias primas y todos aque-

l los bienes que están sujetos a una transformación posterior para ofre 

cerse en el mercado como bienes terminados. 

E. Utilidad 

Nunca es posible medir exactamente el grado en que se satis 

face una neces idad, a ello contribuye la variedad de gustos y prefe-

rencias existentes entre ios individuos, cuyas necesidades varían de 

acuerdo con su edad, nivel de v ida , educación y relaciones sociales, 

que a su vez están condicionadas por el medio ambiente. Por ejem-

plo, l a s neces idades de un habitante de la zona fría son muy distin 

tas a la s de otro que habita en los trópicos . 

En general , l a s neces idades se analizan con base en el prin 

cipio de utilidad marginal decreciente, que dice: la primera unidad que 

se consume de un bien, proporciona una utilidad mayor que, las subsj 

guientes . Esto quiere decir, que la utilidad proporcionada por cada 

unidad consumida e s cada vez menor ya que la necesidad va desapa 

reclendo, hasta l legar a ser cero el grado de sa t i s facc ión que propor 

clona una unidad adic ional , después del cual la utilidad e s negat iva. 

Por ejemplo, supongamos que un individuo siente la neces i-

dad de al imentarse, la cual puede sa t i s facer con, el consumo de cier 

ta cantidad de pan. Al apl icar la primera unidad, el grado de utili-

dad percibida será mayor que cuando apl ica la segunda, y a s í suce s i 

vamente al consumir la tercera y cuarta unidad. La utilidad deriva'da 

de cada uno de e l l o s , será cada vez menor, llegando a un punto en 

que, habiendo sa t i s fecho completamente su neces idad, el consumo de 

otra unidad, le agrega cero grados de sa t i s facc ión . Si el individuo en 

cuestión, consume una unidad más , e s posible que experimente cierto 

malestar o sea que la utilidad e s negativa, llamándose a esta s i tua-

ción, de suti l idad. 

Lo anterior puede representarse gráficamente (Ver Figura 2.1) 

con el u so de coordenadas, designando el e j e vertical a la medición 

de la utilidad y el e j e horizontal, para indicar l a s unidades consumi 

das del bien. 

En la Figura 2 . 1 (b) se observa que la primera unidad que se 

consume, proporciona cinco grados de utilidad; y al consumir una uní 

dad más, la utilidad que se agrega a la utilidad total es cada vez 
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menor hasta llegar a ser cero, en el c a s o de la sexta unidad consui 

da . Después de e s e punto s i s e consumen más unidades, é s t a s pi 

den producir una desuti l idad. En Té Figura 2 . 1 (a) se representa la 

utilidad total , la cual registra menores incrementos mediante el cons 

mo de una unidad adicional . Al consumir la sexta unidad, la utilidj 

total es igual a 15. 

La utilidad que agrega cada unidad consumida a la utilidad 

tal y que va disminuyendo a medida que la necesidad tiende a desa 

recer, recibe el nombre de utilidad marginal. 

F. La actividad económica 

Una persona por s i sola no llegaría a producir todos ios b 

que -".eces'.ta para sat i s facer sus neces idades ; ni siquiera los m 

indispensables como lo son la alimentación y el ves t ido . Dentro de 

la sociedad cada individuo desempeña una tarea que aparentemente pare 

ce aislada de las de los demás , pero siempre ex i s te una serie de in 

terdependencias que establecen relaciones entre e l l a s . La división -

del trabajo e s la que hace posible la distribución de la población a c 

Uva entre l a s diferentes ocupaciones y trae como consecuencia la e s 

peciallzación, que da lugar a que los individuos s e dediquen a aque 

lia actividad; para la cual cuentan con mayor capac idad . Cada indivi 

<iuo o grupo familiar tiene que realizar un esfuerzo para proveerse de 

los bienes que precisa para su exi s tencia ; por lo que l a actividad e 

conómica e s aquella que s e despl iega dentro de toda sociedad y t ie 

ne como finalidad la creación de bienes y servicios tanto para el con 

sumo directo (alimentos, v e s t i d o s , e t c . ) , a s í como de los llamados 

bienes de producción o capital que hagan posible la creación continua 

de nuevos bienes de consumo, como lo son: máquinas, herramientas, 

edificios, e t c . 

Si nos trasladamos a una sociedad primitiva, observaremos -

que entonces existían limitadas actividades de las cuales los hombres 

obtenían los bienes para sobrevivir; por lo que la división del trabajo 

^ a insipiente, ya que una sola persona se veía obligada a desempe 

fiar varios trabajos a la v e z . La caza y la p e s c a , l e s proporciona-

b a vestidos y alimentos y los instrumentos que usaban en e s e nivel 



de producción se caracterizaban por ser rudimentarios y e s c a s o s , pro 

pios del s istema económico tan primitivo en que se desenvolvían. A 

es te sistema de producción, correspondía una cierta organización so-

c ia l donde las relaciones personales gozaban de un alto grado de igua 

litarismo; ya que no exist ía aún la propiedad privada. 

A medida que la sociedad se desarrolla y penetramos a ur¡ pe 

ríodo histórico posterior, observaremos que l a s actividades económi-

ca s van aumentando y también han evolucionado los medios y sistema 

de producción. Se practica la agricultura y se dividen enormemente 

las ocupaciones . El producto que obtiene la sociedad es más abun-

dante y la organización soc ia l prevaleciente en e s e período es distii 

t a , desapareciendo la igualdad que antes exist ía ya que ciertas per-

sonas se han apoderado de algunos medios de producción como la jif 

rra, instrumentos de labranza, e tc . y podían ejercer un cierto poder 

sobre los que carecían de dichos medios, quedando para el los la fl¡ 

yor parte del producto. Posteriormente, en una f a s e superior del de 

sorrollo de las soc iedades , observamos aún mayores adelantos técni 

eos creados gracias al desarrollo industrial siendo ya posible distin 

guir a dos c l a s e s de personas: los asa lar iados y los dueños de los 

medios de producción. Los primeros proporcionan fuerza de trabaje 

por la que reciben un salario que les permita mas tarde abastecerse 

de los bienes necesarios para subsis t i r . 
1 
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Actualmente todos los individuos ya sean obreros, profesio-

nistas, burócratas , empresarios , e t c . neces i tan ejercer alguna activi-

dad dentro del proceso de producción y dependiendo del grado en que 

contribuya cada uno de e l l o s , será el monto de lo s ingresos que per 

elban, determinando en consecuencia la parte que, del producto crea-

do en la sociedad, l e s corresponde. 

Veamos e l s iguiente ejemplo para tener una idea de la Inter 

dependencia que s e e s tab lece entre los individuos que forman una so 

ciedad: un agricultor de algodón tiene el interés particular de obte-

ner una buena co secha , sin importarle quién va a consumir su produc 

to. El hilandero compra el algodón, e incurriendo en ciertos costos , 

lo transforma en te las para que con e l las s e confeccionen prendas -

de vest ir . Por e s to s y otros diversos procesos de transformación tte 

ne que pasar el capullo de algodón para que se obtenga finalmente una 

camisa o un ves t ido . Cada uno de los participantes en el proceso 

productivo anteriormente descrito incurre en ciertos ga s to s y dedica -

parte de su tiempo en el desempeño de la tarea que le corresponde 

dentro del proceso productivo, pero solo contribuye en forma insigni 

ficante en la creación del bien; ya que aún terminado su proceso pro 

ductivo, es necesario distribuirlo entre los diferentes centros de con 

sumo donde se ofrece a la venta. 



En esta forma* se créan tocios los bienes cjue s e encuentran et 

el mercado para su consumo, haciendo posible el proceso de produc-

ción; la_divislón del trabajo y el uso del dinero. Además la e s p é j l 

lización que e s el fruto de la división del trabajo, contribuye a lo-

grar una mejor calidad y una mayor cantidad de producto, realizándo-

se con el mínimo esfuerzo, beneficiando al mayor número posible dt 

consumidores. 

G. El principio de la e s c a s e z 

La actividad humana presenta un aspecto económico en su k 

cha en contra de la e s c a s e z . El individuo constantemente swfrej una 

serie de necesidades.- para cuya satisfacción necesita de los biene 

y sen/icios creados en la comunidad. El hombre para crear los satis 

factores dispone de recursos: tierra, capital , técnicas; los cuales 

_son limitados. Las fuentes de recursos se encuentran mal distribuí 

das en el espacio y son insuficientes para sat isfacer en alto grado 

sus ilimitadas necesidades . Otro factor de importancia del que cari 

ce el hombre para proveerse de todos los satisfactores que necesita 

e s el tiempo: y , dada la limitación de recursos y de tiempo, se ve ps 

cisado a elegir una de las formas en que pueden ser aprovechados lo¡ 

medios e sca sos de producción. Es aquí donde se plantea uno de los 

principales problemas de la economía: decidir qué bienes o satisfacto 

" " ' '' O . • .' A •"•• • '..• M 

res se van a crear y de cuáles se va a prescindir. 

La solución al problema de la e s c a s e z , consiste en optimizar 

«a atisfacción de la s múltiples necesidades con los recursos existen 

te«. El problema a s í expuesto e s un problema que a cada instante -

se presenta a cada individuo y como el hombre e s un ser pensante, la 

solución de dicho problema debe hacerse en forma racional, _ e s t a b l e -

ciendo una jerarquía entre la s neces idad» . . para que a s í se s a t i s f a -

gan primero aquellas que tengan mayor importancia y que a su vez ten 

gan un costo alternativo* (resultante de la subordinación de la s otras 

necesidades a aquélla a la cual s e dedica el uso del recurso) inferió, 

al beneficio logrado por dicha decisión. E _ s j u * s un problema de elec 

ción racional de qué necesidad sat is facer primero. El problema de la 

elección recae sobre cada miembro de la sociedad; sobre el ama deca 

sa, el ingeniero, el contador, el funcionario público, etc . 

Ejemplifiquemos lo anterior analizando un sistema económico 

que sólo produce dos bienes , para cuya elaboración cuenta con recur 

sos e s c a s o s y un determinado nivel de técnica para sat isfacer l a s ne 

cesidades de una población. Designamos a estos bienes como trigo y 

automóviles. Los recursos pusden dedicarse en su totalidad a la pro 

ducción de trigo siendo en este caso nula la producción de automóvi-

alternativo e s aquél que reporta el mayor beneficio enere los dife 
rentes usos que se le pueden dar a los recursos productivos. 



l e s y v icever sa , s i todos lo s recursos se dedican a la producción de 

é s t o s . Es ta s posibi l idades l a s observamos con mayor claridad median 

te e l uso de los e j e s coordenados que se presentar a continuación, -

en la Figura 2 . 2 . 

Figura 2 . 2 

En el eje de las ordenadas, representamos la producción de 

trigo con un monto de 30 mil toneladas s i se dedica a su producción 

la totalidad de los recursos . En igual forma, la producción de auto-

móviles s e representa en el e je de la a b s c i s a con un total de 5 mil uní 

dades al dedicar a la producción de es te bien todos los recursos. 

Como los dos bienes son necesarios para la población, los 

recursos deberán ser distribuidos en la producción de ambos. En ese 

forma s i en un principio se estaban dedicando todos los recursos a » 

producción de trigo y queremos contar con una cierta cantidad de au 

tomóviles; nos veremos obligados a reducir la producción del primero 

para hacer posible la creación de los segundos. Supongamos que se 

quieren producirjnil unidades de é s t o s , entonces tendremos que redu 

cir la producción de trigo a _28 mil toneladas y a medida que se -

desee obtener mayor cantidad de automóviles se tendrán que ir sacri 

ficando mayores cantidades de trigo. En es ta forma se están transfi 

riendo recursos de la producción de un bien a otro, haciendo posible 

la creación de ambos b ienes . 

En la gráfica puede observarse que sucesivamente nos trasla 

damos a diferentes puntos de la curva en que se representan cada .vez 

mayores cantidades de auton-óviles en relación con menores cantída. 

aes del otro bien, utilizándose lodos los recursos . No será posible 

alcanzar ningún punto que es té fuera de la recta (Punto Iv), a no ser 

q u e se incremente la cantidad de recursos disponibles . Si a ca so nos 

encontramos en un punto que es té por debajo de la recta JPunto D) se _ 

estarán desperdiciando recursos productivos ya que podemos aumentar 

las cantidades producidas de los dos bienes con sólo usar los rector 

sos oc io sos . 

Costos crecientes o rendimientos decrecientes 

Con el ejemplo del punto anterior, que se refiere a la proSuc 



ción de dos tipos de b ienes , con una cantidad limitada de recursos; 

observamos que para hacer posible la creación de lo s primeros auto-

móviles , fue necesario sacri f icar una determinada cantidad de trigo, 

la cual irá en aumento al tratar, de producir mayores cantidades de -

automóviles. Así , al tener 30 mil toneladas de trigo y querer produ 

cir mil unidades de automóviles fue necesario dejar de producir 2 

toneladas del primer bien. Si s e desea obtener otra cantidad igua l -

de automóviles va a ser necesario sacri f icar cada vez una mayor can 

tldad de trigo, llegando a ser de 10 mil toneladas al producir el -

quinto millar de automóviles . La producción de automóviles se irá ha 

ciendo cada vez más cos tosa a l tener que adoptar para e l lo , algunos 

recursos corno la maquinaria usada exclusivamente para producir triga 

Por lo tanto, en la producción de automóviles se observan los rendi 

mientos decrecientes, que e s lo mismo que cos tos crec ientes . 

Otro ejemplo más c laro , a la vez que t ípico, para la explica 

ción de los rendimientos decrecientes , nos lo ofrece la agricultura.-

Supongamos que se van a explotar diez hectáreas de tierra en la pro 

ducción de trigo y se va a emplear un número determinado de obre-

ros , hasta el límite en que s e a costeable su ocupación. Veamos qué 

sucede con el volumen de producción total obtenida y qué sucede con 

la productividad de cada uno de los obreros, al ir aumentándolos en 

número. Para abreviar nuestra expl icación, en el Cuadro 2 . 1 pode-

mos presentar en forma objet iva, el principio que nos proponemos de 

sarrollar. 

CUADRO 2 . 1 

RENDIMIENTOS DECRECIENTES. FACTOR FIJO DIEZ HECTAREAS DE TIERRA 

Numero de hombres 
(unidad de trabajo) 

Producto obtenido 
(kilos) 

Producto obtenido al 
ir aumentando en una 

0 

1 

0 

3 000 

0 

3 000 
2 4 500 1 500 
3 5 300 800 
4 5 600 300 
5 5 700 100 

Eh el cuadro anterior se puede observa» q u e a medida que se 

aumenta una unidad de trabajo, la producción total experimenta u n in 

cremento, pero en proporción cada vez menor ya que van siendo menò 

los incrementos logrados en la producción por cada trabajador adi 

clonai. E l lo s e debe a g u e s e es té manteniendo. f i , o » , 

S g f e ^ y * » s e , e s t é ^ ^ o ei^rúmero d e obreros, p « J 

lo ^ e cada trabajador adicional tendrá una menor proporción de tierra 

* * trabajar. P o s t e m e n e si agregamos otra unidad de trabajo no au-

ya el producto total y lo que se obtenga sea una reducción en 

•1 mismo. 



Lo anterior puede ser p iesentado gráf icamente en nuestros ya 

conocidos e j e s X e Y de la Figura 2 . 3 ; ex e j e Y representa la produc 

ción de trigo y e l e j e X representa el número de obreros . 

PRODUCCION 
TOTAL 

60C0 

5000 

4000 

3000 

2000 

1000 

1 2 3 4 5 
ttOMBRES OCUPADOS 

Figura " 2 . 3 

Con e l e jemplo anterior podemos formular una ley que define 

a l fenómeno y s e llama \['Ley de rendimientos decrec lentes ' j y dice: 

Cuando en la producción de cualquier bien, s e mantiene un factor 

j o , mientras s e rea l izan incrementos de otro factor var iab le , s e va 

observar un incremento en e l nivel de producción hasta un punto des 

pués de l cua l empezará a descender debido a la aparición de los re 

dlmlentos decrec iente s . 

V3 

I. Producción e intercambio 

En lo s puntos anter iores , ya d i scut imos , a lgunos conceptos 

que dan una idea de la conducta económica de l o s hombres en cua_l 

quier t ipo de s o c i e d a d , sobre todo lo s que s e refieren a su s .dificul 

tades para proveerse de b i e n e s . Es necesar io dist inguir ahora dos -

grupos c c l a s e s de individuos a los c u a l e s ya nos hemos referido an 

tes y que mantienen muy estrecha relación dentro.de la s o c i e d a d . Es 

tos son lo s consumidores y productores, que constantemente se e n -

cuentran real izando a c t o s de intercambio, ya sea de b ienes por diñe 

ro, o dinero por la fuerza de trabajo que e s proporcionada por e l l o s . 

Para tener una idea más exacta del funcionamiento del s i s tema econó 

mico veamos cómo se rea l iza dicho Intercambio y para tal fin es tabte 

cemos los s igu ientes supues to s : 

1 . Nos referimos a una economía cerrada; e s dec ir , donde -

no exi s ten re lac iones con el res to del mundo. 

2 . No existen más relaciones que l a s que se e s tab lecen en 

tre los consumidores y productores. 

3 . El gobierno no interviene en la actividad económica. 

S 
i 

¡P 

I 



11) Corriente que indica el flujo de bienes y servicios proporcionados 
por ias empresas a los consumidores. 

(2) Corriente de dinero, que representa el pago por los bienes que re 
ciben los consumidores. 

(3) Corriente de dinero pagado por las empresas por el trabajo, tierra 
y capita l , proporcionados por los consumidores. 

(4) Corriente de recursos productivos proporcionados por los consumi-
dores a las empresas , q u e * M s a n en la creación de b ienes . 

Obsérvese que en el sistema se establecen dos f lujos circu-

lares : uno e s el de bienes y servicios (1) y de recursos productivos 

(4). El otro representa la circulación de dinero del s istema: pago por 

los bienes y servicios recibidos por los consumidores (2) y el pago de 

sueldos , salarios e intereses , efectuados por los productores "a los -

consumidores que son quienes los proporcionan (3). 

En nuestro ejemplo; las dos corrientes circulares son iguales, 

es decir: l a s cantidades de dinero que en forma de sa la r io s , sueldos, 

intereses, ut i l idades , e t c . reciben los consumidores, e s la misma que 

éstos gastan en la compra de los bienes y servicios proporcionados -

por las empresas . Así también, todos los recursos proporcionados por 

los consumidores, son usados en la elaboración de bienes y servicios, 

que más tarde las empresas ponen a disposición de los consumidores." 

Este ejemplo aunque un poco ale jado de la realidad, nos ayu 

da a comprender cual es la parte que a los productores y consumido-

res, les corresponde desempeñar dentro del sistema económico. Los 

supuestos que para es te c a s o se establecieron, lo apartan de la reali 

dad, pero nos permiten comprenderlo cor, mayor claridad. Es indiscu 

tibie que el gobierno de cada país interviene regulando la actuación -

de los individuos; ya_que es su finalidad establecer la armonía entre 

ellos y colaborar en todo sentido para elevar el bienestar público. -

Nuestro ejemplo se acerca más a la realidad al incluir l a s ac t iv ida-

des del gobierno, a s í como las transacciones que realizan cada uno de 

los pa í ses con el resto del mundo. 

J- Nivel de vida 

Para conocer el nivel de vida en una sociedad se necesita to 

•iar en cuenta dos factores : a) el producto o cantidad de bienes que -



s e ha logrado producir en dicha soc iedad , y b) el número de habitan 

tes que la integran. 

S i dividimos ji entre b o sea el producto tota l * obtenido, en 

tre el número de habitantes entre quienes se distribuye, obtenemos co 

mo cociente una cierta cantidad de bienes por persona. La cantidad 

de es tos bienes determina el grado de sa t i s facc ión obtenida por cada 

uno de los miembros de la población. En consecuencia , a una mayor 

cantidad de bienes d i sponibles , corresponde un más alto grado de sa 

t i s facción individual. 

En resumen, puede afirmarse con base en e s to s principios, -

que una sociedad e s más rica que otra, cuando cuenta con un mayor 

número de sat i s íactores por persona. Podemos establecer comparado 

nes entre el nivel de vida de un país a otro, con el uso del indica-

dor que en teoría económica s e conoce con el nombre de ingreso per_ 

cáp i ta . Recibe e s t a denominación porque es el cociente de dividir el 

producto total entre la población, no indicando en realidad cuánto 

recibe cada persona en particular. 

Si un país cuenta con una gran variedad de recursos , con u 

na población activa que cuenta con eficientes s i s temas de producción 

* Producto total es el valor de todos los bienes y servicios producidos en 
una comunidad en un período dado. 

y tenga el desarrollo técnico adscuado, va a proporcionar a sus habi 

tantes un nivel de vida más alto que el de otro país pobre, con una 

gran parte de su población inactiva, sin conocimientos técnicos para 

producir y carezca de los recursos indispensables para la elaboración 

de bienes. 

K. Definición de economía 

Con lo expuesto en este capítuio, tenemos ya suficientes -

conceptos que nos ayudan a interpretar lo que en un principio definí 

mos como las condiciones materiales del bienestar de que habla Mar 

shall. Procedamos, a definir a la/ ECONOMIA jomo la ciencia qué -

tiene por objeto el estudio de los problemas de la producción, para 

la cual el hombre cuenta con recursos e s c a s o s para aplicarlos a fines 

alternativos, tratando de lograr siempre e). máximo beneficio con el mí 

nimo costo y es fuerzo . 
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CAPITULO: m 

LOS FACTORES DE LA PRODUCCION 

A. Definición 

S e denomina factor de la producción a toda c l a s e de elemen 

tos que intervienen en el proceso productivo para l a creación de ble 

n e ^ y - r v l c i o s J Una hectárea de t ierra , un ed i f i c io en buenas con 

diciones, una tonelada de trigo, l a capac idad de dirigir de un empre 

sarlo, e t c . ; son fac tores de la producción. 

Su c la s i f i cac ión 

Para su a n á l i s i s , vamos a c l a s i f i c a r a l o s f ac tores product! 

VOS en l a s s iguientes t res ca tegor í a s : 

* Trabajo 

* Recursos naturales 

* Capi ta l y técnica _ 

Algunos autores d iscuten la forma en que deben ser c l a s i f i c a 

los f ac tore s , elaborando una divis ión más de ta l l ada . Es decir 

distinguen v a n a s c l a s e s de trabajo de acuerdo con sus grados de pro 

ductlvidad, como el de un obrero, un profes ionis ta , un empresario , I 
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CAPITULO: m 

LOS FACTORES DE LA PRODUCCION 

A. Definición 

Se denomina factor de la producción a toda c l a s e de elemen 

tos gue intervienen en el proceso productivo para la creación de ble 

n e ^ y - r v l c i o s J Una hectárea de tierra, un edif icio en buenas con 

diciones, una tonelada de trigo, la capacidad de dirigir de un empre 

sarlo, e t c . ; son factores de la producción. 

Su clasif icación 

Para su a n á l i s i s , vamos a c las i f icar a los factores product! 

Vos en las siguientes tres categorías : 

* Trabajo 

* Recursos naturales 

* Capital y técnica _ 

Algunos autores discuten la forma en gue deben ser c la s i f i ca 

los factores , elaborando una división más detal lada. Es decir 

distinguen v a n a s c l a s e s de trabajo de acuerdo con sus grados de pro 

ductividad, como el de un obrero, un profesionista, un empresario, I 



etc . Otros consideran suficiente e.t dividir los factores productivos 

en recursos humanos: trabajo y recursos no húmenos: capital y técni 

ca ; y otros , consideran a¿ íacsor tierra, incluido en el capital y a 

e l los se oponen los que sost ienen la idea da que la tierra debe se: 

considerada como un factor seoarado del mismo, argumentando que-

é s t e es un don de la naturaleza, mientras que capital e s todo lo -

creado por el hombre. 

Sin tomar mucho en cuenta los anteriores puntos de vista, 

procedamos a definir cada uno de los factores productivos de acuej 

do con la c las i f icac ión establecida : 

es el esfuerzo desarrollado por el hombre en la 

sociedad, para proveerse de los bienes que necesita para subsistir. 

Se incluye tanto al trabajo f í s i co como el intelectual. Es necesario 

mencionar también, que en el trabajo se incluyen otros factores ta-

les como el grado de educación y preparación de los habitantes, que 

influyen sobre su capacidad para la creación de b ienes . ; 

\ Los recursos naturales^ son todos aquellos medios que la na 

turaleza deja a disposición del hombre (tierra, bosques , minerales, 

e t c . ) , para que con su esfuerzo obtenga los bienes necesarios part 

la sat is facción de sus neces idades . 

\ El capital y la técnica} están constituidos por toda c l a s e de 

elementos materiales (máquinas, ed i f i c io s , e t c . ) e inmateriales (diñe 

ro líquido), que en el proceso productivo elevan el rendimiento del 

trabajo y el grado de aprovechamiento de los recursos naturales . 

El volumen de 

mico va a depender de 

mencionados, a s í como 

los bienes producidos en 

la abundancia o e s c a s e z 

del uso que de e l los se 

todo sistema econó 

de los factores antes 

haga . 

C. Característ icas de los factores productivos 

Las caracter ís t icas e senc ia le s de los factores de la produc 

ción son: 

* Su e s c a s e z 

* Su gran variedad de usos 

* Capacidad de ser combinados en diferentes proporciones -

para producir el mismo bien . v : ' : --j ; ; 

La mayoría de los factores productivos son e s c a s o s en el -

sentido de que existen en cantidades limitadas en relación con los 

bienes, que con ellos se desea producir. Por tal motivo, se l e s lia 

ma recursos económicos. Si todos los recursos fuesen abundantes no 

existirían problemas económicos, porque entonces podríamos producir 



una cantidad tan grande de bienes que posiblemente llegaría a ser muy 

bajo su precio. El factor trabajo, por ejemplo, que desempeña u n » 

peí tan decis ivo en la producción, no puede ser expandido en un pe 

ríodo corto ya que e s la población la que lo determina y toma cierto 

tiempo el alterar su volumen. Lo mismo sucede con el capita l , el -

cual no puede incrementarse rápidamente debido a la fuerte propensión 

al consumo, que reduce el margen de ahorro, que e s finalmente el -

que lo determina. 

En cambio, los recursos productivos - s a l v o en algunos casos 

en que el Capital está invertido en maquinaria e spec ia l i zada- tienen 

la ventaja de poder a s ignarse a muy diferentes u s o s . El trabajo de -

un individuo puede ser dirigido a la elaboración de una gran cantidad 

de bienes y en el mismo c a s o se encuentra la tierra, cierta cantidad 

de madera, un edif icio, e tc . Como la división del trabajo permítela 

especial ización de los factores en una actividad e spec í f i ca , podemos 

decir que en períodos mayores de un año es mayor la variabilidad de 

usos que posee un recurso; sobre todo el factor trabajo, en compara-

ción a los usos que pueden dársele a corto plazo. 

Muy pocos o ningún bien requiere que se produzca con una -

mbinación invariable de los factores de la producción. Generalmen 

existe la posibilidad de substituir unos factores por otros. Supon 

gamos que se va a producir algún producto agr ícola , como ca fé ; los 

factores necesarios para producirlo pueden combinarse empleando una 

mayor proporción de tierra y menores cantidades de capi ta l , técnica 

y trabajo o viceversa ; siendo más o menos igual el monto del produc 

to que puede ser obtenido tanto en un c a s o como en el otro, pero -

siempre habrá una combinación que dé mejores resul tados . 

Dada es ta característ ica de los recursos productivos, cada 

uno de los pa í se s o s i s temas económicos, resuelven sus problemas 

de la creación de b ienes , empleando en mayor proporción, aquellos 

recursos que posee en abundancia, dirigiéndolos a la producción de 

los bienes más necesarios en la soc iedad , con e l fin de lograr los 

mayores niveles de sa t i s f acc ión . 

D- El factor traba io 

En forma general se habla de fuerza de trabajo para d e s i S 

nar a aquella parte de la población, que se encuentra disponible y 

apta para participar en los diferentes procesos productivos. En l a -

iusrza de trabajo se incluye a todas las personas cuyas edades fluc 

"" 3 n e n t r e 1 4 y 6 5 a ñ ° s ; la población comprendida entre e s ta s eda-

•=s puede también ser subdividida en población activa e inactiva, de 

acuerdo con su participación en la actividad económica. 



1. Determinantes de la fuerza de trabajo 

Los principales determinantes de la fuerza de trabajo son: 

a) El monto de la población 

b) Su estructura por edades 

El monto de la población a s u vez es tá determinado por la t 

ferencia que ex i s te entre las t a s a s de mortalidad y de natalidad q> 

nos dan la ta sa de crecimiento neto de la población. 

No e s posible afirmar que mientras mayor sea ,el monto de f¡ 

blación de un p a f s , é s t e cuenta con una mayor fuerza de trabajo y p 

ello va a ser altamente productivo. Existen p a í s e s que contando cc 

una población muy grande no han logrado un grado considerable de i 

sarrollo, porque le hacen falta otros elementos que eleven la product 

vidad de la mano de obra y e l grado de utilización de los recursos d 

que e l país dispone. 

Otro problema planteado por una abundante y creciente pobi 

ción, e s el de que no cuente con la as ignación y variedad de recut 

;os suficientes para el consumo, y por lo tanto gozará de niveles ó 

ida más b a j o s . 

Otro determinante de la fuerza de trabajo, como se d i jo an¡ 

riormente e s la estructura por edades ya que tiene consecuencias econó 

micas y soc ia les muy importantes, al determinar la población econó-

micamente activa e inactiva. A individuos de ciertas edades les co 

rresponde realizar la producción que va a permitir la subsistencia de 

los niños y anc ianos . \ La población que forma la fuerza de trabajo 

de un país es la comprendida entre los 14 y 65 años , aproximadamen 

te. En es te sentido pueden distinguirse poblaciones jóvenes y pabla 

clones v i e j a s . Las poblaciones jóvenes tienen de 40 a 45 porcientú 

de población en el grupo de jóvenes (de 0 a 14 años) , un 50 a 55 por 

ciento de adultos (entre 15 y 64 años) y alrededor de 3 a 5 porciénto 

de personas de más de 65 años . Este grupo ce pa í ses se carac.eri-

za por tener una alta fecundidad y una mortalidad mediana; es ei ca so 

de la mayoría de los pa í ses latinoamericanos (cor; excepción de Arger. 

tina y Uruguay). Las poblaciones viejas tienen estructura envejecida 

por la disminución relativa de los jóvenes y aumento relativo de les 

ancianos. El grupo intermedio, que es el que forma la fuerza de tra 

bajo, es más alto que en el primer tipo. 

Las poblaciones jóvenes tienen coeficientes de carga de de-

pendencia más a l to s , porque la carga asumida per los individuos pro 

ductivos es más eievada y por lo tanto, la parte dei ingreso que el 

individuo deseaba destinar a ahorros e inversiones se reduce. Así,-

en las poblaciones jóvenes existe una persona ocupada por cada pej; 



sona demasiado joven o anciana para trabajar , mientras que en una 

población v i e j a , la proporción e s c a s i de dos por una. Esto se tn 

duce en el peso de lo s inactivos y en el financlamlento de la forma 

ción profesional de l a s generaciones Jóvenes, inversiones sociales 

y demográf icas , ta les como loca le s e s c o l a r e s , construcción de casas 

habitación, formación de maestros y la creación de medios de produc 

ción para é s t o s . El problema de t a i estructura es grave a nivel na 

cional , pues generalmente se presenta en los p a í s e s menos industria 

¿ izados. Más adelante observaremos que en poblaciones de este 

po, la mayor parte de su población act iva , se dedica a actividades 

poco productivas y por lo tanto mal remuneradas. 

2 - Cieclmlento demográfico: El c a s o de México 

En nuestros d í a s , la mayoría de los pa í se s latinoamericanos 

experimentan t a s a s de crecimiento de población que se acercan a un 

3 p o r c i n o , debido-a que la ta sa de mortalidad ha disminuido por 

los adelantos en la medicina. En algunos c a s o s , , como en México 

Salvador y Costa Rica, jdcanzan_un, nivel de 3 . 5 porclento. Mientra» 

tanto, los p a í s e s industriales que han alcanzado un alto grado de de 

sarrollo y nivel de v ida , desde hace varios años han tratado de man 

tener dicha t a s a fluctuando alrededor de la unidad. 

Ver las c i fras del cuadro siguiente que nos muestran el cre-

cimiento demográfico en México, de 1900 a 1960. 

CUADRO 3 . 1 
MEXICO: CRECIMIENTO DEMOGRAFICO 1900 a 1960 

Años l a s a media anual de 
crecimiento demográfico (%) 

1900 - 1910 1 .087 

1910 - 1921 - 0 . 5 1 0 

1921 - 1930 1.612 

1930 - 1940 1.731 

1940 - 1950 2 . 755 

1950 -
Co 

1960 
-

C 

l 
f o 3.078 

FUENTE: 50 Años de Revolución Mexicana en Cifra-;. 

En el cuadro anterior puede observarse que en los primeros -

años se registraron ci fras que muestran un lento crecimiento, inferior 

al 2 porciento anual. Pero de 1940 en adelante la ta sa media anual 

de crecimiento es más del 2 porciento y llega a sobrepasar el 3 por-

clento en el decenio 1950-1960. Un crecimiento desmedido de la po 

blación puede traer como consecuencia una redistribución de los bie-

nes creados para sa t i s facer las necesidades de la misma; lo cual re 

Presenta menos cantidad de bienes por persona. 



3. La población económicamente activa en México 

Es necesario ac larar , que e l término de población económica 

mente ac t iva , no debe confundirse con el de fuerza de trabajo. En el 

primer concepto s e incluye solamente a la población ocupada y tempo 

raímente desocupada, que e s t á desempeñando o disponible para desem 

peñar diferentes trabajos en cada uno de los sectores productivos de 

la economía, mientras que en el segundo se incluye a todos los indj 

viduos cuyas edades fluctúan entre los 14 y 65 a ñ o s . 

Si analizamos cuál era el monto de la población económica-

mente activa y su distribución por actividades en México, durante los 

años de 1900 a 1960; observamos que solo un 33 p o r c . ^ c c J e la po-

blación total estaba ocupada en la creación de bienes y servic ios . El 

resto de la población, estaba constituido por amas de casa,,ancianos, 

estudiantes y todas aquel las personas que aún encontrándose dentro -

de las edades propicias para trabajar, no se encontraban en condlcio 

nes de desempeñar trabajos . 

En el Cuadro 3 . 2 se presentan las cifras que muestran en nú 

meros absolutos a la población total y a la población ocupada y el -

porciento que de la primera representa la segunda. En el mismo cua 

dro se tiene también, la forma en que la población ocupada s e dlstri 

buye entre las diferentes act iv idades . 



Las cifras de distribución de la población activa por ocupa 

clones demuestra el por qué nuestro país es considerado aún dentro 

del grupo de los países subdeséirol lados, ya que la principal carac-

terística de é s t o s , e s la de contar con una gran proporción de la po 

blación act iva , dedicad?, a i i s actividades agropecuarias. En 1900, 

el 65 porciento de nuestra población económicamente activa s e dedl 

caba a las actividades agrícolas ; llega a 75.2 porciento en 1921, para 

descender después de e se período hasta 52.8 porciento en 1960. Ob 

servemos también como aumentó el porcentaje de la población ocupa 

da en la industria a través del período considerado, pues de un 10.7 

porciento de la población activa comprendida en e s e sector en 1900, 

pasa a 15.5 porciento en 1960. Otras actividades tales como comer 

ció y servicios privados registran también un ligero incremento. 

A medida que se desarrollan la industria y el comercio, au-

menta la migración de las áreas rurales a las áreas urbanas y cen-

tros industriales. Este desplazamiento opera debido a l a s fuerzas de 

atracción que ofrecen los centros urbanos, al ofrecer condiciones de 

vida que incluyen mejores servicios educativos, y de as istencia pú-

blica y sobre todo mejores salarios pagados por la industria. Por o 

tro lado; las áreas rurales ejercen una influencia segregadora, ya que 

al tecnificarse las labores agrícola, s e desocupa mano de obra, l a -

cual tiene dificultades para sobrevivir en e se medio y se ve obligada 

a emigrar a l a s ciudades y dedicarse a labores industriales, comercia 

les . profesionales, etc . A continuación se presentan cifras que nos 

muestran el crecimiento de la s áreas urbanas. 

CUADRO 3 .3 

MEXICO: POBLACION RURAL Y URBANA (1900 - 1970) 
(Miles de personas) 

Años Población 
total 

Población 
urbana 

Población 
rural 

% Población 
Urbana 

% Población 
Rural 

1900 13 607 1 657 11 950 12.2 87 .8 

1910 15 160 2 034 13 126 13.4 86.5 

1921 14 335 2 239 12 096 16.2 83 .8 

1930 16 553 3 272 13 281 19.8 80.2 

1940 19 654 4 298 15 356 21 .9 78.1 

1950 25 791 7 453 £8-838 28 .9 71.1 

1960 34 923 13 081 21 842 37 .5 62.5 

1970 48 317 21 888 26 429 45 .3 54.7 

r UtlNTE: 50 Años de Revolución Mexicana en Cifras , Nacional Finan 
ciera, S . A . . México, 1963, p .22 . 

Nota: Se considera población urbana a la que vive en localidades de 
más de 10 mil habitantes. 

La población urbana se incrementa de 12.2 porciento en 1900, 

a 37.5 porciento en 1960 y las estimaciones para 1970 son de <5.3 

Porciento. Este desplazamiento de población activa se ha « « t a * . .-?•= 

vilizando de las actividades poco productivas hacia otras más re-un.-



rativaa como lo « o c l a industr ia , « i comercio y l o » servic io« privadoi 

o profes ionales . 

E. Recursos na tura l ee 

Los » c u e s c a na tumbee s o n todos aquel los bienes que están a 

disposición del hombre para que con s u e s f u e n o los transformo en pro 

ductos que sa t i s fagan s u s n e c e s i d a d e s . Entre los recursos naturales 

encontramos: la tierra; que s e dedicas a l a explotación agropecuaria y 

suministra todos los productos a g r í c o l a s , ganaderos , minerales, e tc . , 

que después de sufrir c ie r ta s transformaciones mediante e l trabajo físj 

co y mecánico, l legan a convert irás-es s a t i s f ac ía rea . 

Los bosque» e s otro importante recurso que además de propar 

clonar materia prima como: maderas , a c e i t e » , rec iñas , e t c . para la in 

dustria , ejercen una influencia contro lada» sobre el clima de l a s re-' 

giones donde son abundante». Su aprovechamiento debe estar protegí 

do con s i s tema» racionales de explotación que permitan la regeneración 

de los mismos 

También existen oíros factores que en forma indirecta contri-

buyen a la creación da b ienes . Esto» recursos no pueden ser propie-

ad del hombre por no estar su je to» a la compra y venta, y por ello, 

permanecen fuera de l a s decis iones económicas , recibiendo el nomhna 

de bienes extra-económicos, como por ejemplo: la luz solar , l a s l lu-

vias y el c l ima, que influyen en la obtención de buenas o malas co-

sechas y en la determinación del precio de l a s diferentes c l a s e s de tie 

rra agrícola, siendo más alto el de aquél las que tengan mejores condi-

ciones. En es te c a s o es el servicio que presta el factor y no el f ac 

tor mismo, el que contribuye a la producción. 

Los r íos , lagos y mares; también desempeñan un papel muy 

importante dentro de los recursos naturales , ya que son de gran utili 

dad para la agricultura, la electri f icación, la pesca y además son uti 

lizados como vías de comunicación que facil itan la explotación de los 

recursos fo re s ta le s . 

Los_recursos_naturales son_esca so s v debemos preocupamos 

tanto por su conservación como por darles el uso más adecuado y ef i 

cíente en nuestras decis iones acerca de los bienes que se van a pro 

duclr para sa t i s facer atinadamente las necesidades del grupo s o c i a l . -

También debemos tener en cuenta que a medida que se intensifica el 

"so de un factor limitado, aparecen los rendimientos decrecientes por 

más trabajo humano y mecánico que se aplique a su explotación; y que 

Uega un momento en que se alcanza el máximo rendimiento de! recjr 

s o y es entonces cuando deben tomarse ciertas medidas. La tierra -
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puede aumentar s u rendimiento mediante el u s o d e f e r t i l i z a n t e s y abo 

nos o r g á n i c o s ; con o b r a s d e i r r igac ión en a q u e l l a s que no cuentan -

con c o n d i c i o n e s c l i m a t o l ó g i c a s f a v o r a b l e s y mediante la ro tac ión de 

c u l t i v o s que d e v u e l v e a la t ierra l a s s u b s t a n c i a s o r g á n i c a s necesarias 

para que c o n s e r v e su rendimiento . 

A t r a v é s del t i empo , e l hombre ha dado di ferente gruido de in 

portancia a l o s r e c u r s o s , A medida que aumentan y evoluc ionan sus 

n e c e s i d a d e s va empleando lo s r e c u r s o s de ta l manera que c a d a uno-

de e l l o s contribuya c a d a v e z más e f i c ientemente en e l p r o c e s o de pro 

d u c c i ó n . En un principio preva lec ieron la r e c o l e c c i ó n dé frutos , la ca 

za y la p e s c a , como l a s formas de s u b s i s t e n c i a , pero a medida que 

van s iendo mayores i o s requer imientos de la s o c i e d a d , e s necesar io-

combinar l o s r e c u r s o s en proporc iones más e f i c i e n t e s para obtener -

más a l t o s n i v e l e s de producción y s a t i s f a c e r un número mayor de ra 

c e s i d a d e s ; e s a s í como l l egamos a una e tapa posterior en que s e prac 

t i ca la agricultura en forma s e d e n t a r i a , obteniéndose con c ier ta regu-

lar idad una gran var i edad de p r o d u c t o s . 

Durante la revolución indus t r i a l , l o s recur sos minera les ad-

quieren una gran s i g n i f i c a c i ó n y son u t i l i z a d o s para crear máquinas, 

s i s t e m a s y equ ipos de producción que e levan el rendimiento del tra 

jo y el grado de aprovechamiento de l a s mater ia s p r imas . El hom 
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siempre ha empleado l o s r e c u r s o s que la natura leza le br inda, en la 

»ed lda q u e lo p e r m l t e , u o a p a c l d a d t e o n o l ó g i ( ; a r 3 i 9 u i e n d o ^ 

tes t razados por l a s t r a d i c i o n e s . 

9 

F. Capital 

D e s p u é s de haber a n a l i z o l o s f a o t o r , a ^ y ^ ^ 

— l e s , p o d e m o s d e c ( r q u e . 3 t o s s o n i o > f a c t o r e s ^ ^ ^ ^ 
E x a m I n 8 m o s a h o r a 9 1 c a M t a j _ c o n s i d K t ó o ^ f a c t o ; 

de , t r a b a * , E s t 4 ( o r m a d o p o f t o d o s i o > M d i o j ^ ^ e 

inmateriales c,„e a ^ „ ? r c t í l ¡ C U v l d . d d „ ^ 

X el g r a d o 9 n , u e s e a p r o v e c h a n l o 5 r s c u c 3 o a ^ ^ 

» r e , ha„ t e „ l d o a d e n o m l n a r „ „ ^ ^ , ^ " 

t M n e d ' ° 3 « " » « — • » « humano y el s p " 
v e d a m i e n t o d e r e c u r s o , . S a g ú n M a „ , ^ ^ " 

m ° d ° " " U e 6 1 h 0 m b " — - " n a t u r a l e z a ^ y e s t a l s l ece también -
íonna , d e r e l a c i o n e s s o c l a l e s y ^ y „ „ ^ ^ 

d e ella s e d e r i v a n " . 

u l e o n e r í a e s una f o r m a 0 M r t e d , l a ^ ^ ^ ^ ^ ,ocledad ew. Los puablos recoieoto; 
« « 1 » , s o c i e d a d e s q u . s e e n c u 8 n t r a n e „ „ ^ ^ ^ 

« W su conocimiento del medio s<51c l e , ^ ^ ^ . 
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la obtención de l o q u e l a na tura l eza Las o f r e c e en forma espontánea. 

La c a z a y la p e s c a , son innovac iones que le permiten explotar rnás-

intensamente la naturaleza-. 

La s p r á c t i c a s a g r í c o l a s permiten una mejor a p l i c a c i ó n de los 

f a c t o r e s t r aba jo y c a p i t a l a l recurso t i e r ra , aunque e l c a p i t a l a«uma -

formas burdas (herramientas rud imentar ia s ) . L a t é c n i c a a g r í c o l a tan -

reducida en un principio s ó l o permitía e x c e d e n t e s tan p e q u e ñ a s que o 

c a s i o n a b a n constantemente , c r i s i s de hambre; pero a medida que s e va 

exper imentando, s e van creando me jore s s i s t e m a s t é c n i c o s de produc 

ción que hacen p o s i b l e la c reac ión de un mayor producto . 

La t rans ic ión de la époea m e d i e v a l a La moderna, no puede 

s e g u i r s e a t r avés de una l ínea d e f i n i d a , pero s e h izo p o s i b l e gracias 

a f a c t o r e s como: cambios en la t é c n i c a , apar ic ión de nuevos instru-

mentos de producción que e l evan cons iderab lemente la productividad 

juntos a . e l l o s a p a r e c e una d iv i s ión c a d a v e z más completa del traba 

j o , e l de sar ro l lo del intercambio y l a s e p a r a c i ó n c a d a v e z más acec 

tuada entre l o s . medios de producción y l o s productores . 

H a s t a la revolución industr ia l de la que ya habiamos anteri 

mente que tuvo lugar en Inglaterra a f i n a i e s del S i g lo XVIII, la human! 

dad s u b s i s t í a a b a s e de una tecnolog ía i n e f i c i e n t e . Los medios de 

& 
ducción e s t a b a n formados por co s tumbres e instrumentos u t i l i z a d o s en 

la producción de t ipo d o m é s t i c o prac t icada e n t o n c e s . La Revolución 

produjo cambios muy r a d i c a l e s a l a c a b a r con e l t r aba jo manual trans 

formando la producción sobre pr inc ip ios nuevos y r ac iona le s , a p l i c a n -

do s i s temát icamente a e l l a l o s descubr imientos de la c i e n c i a . 

Entre lo s e l ementos mater i a l e s que const i tuyen el c a p i t a l , s e 

encuentra e l c a p i t a l real q u e e s t á formado por J o s _ m e d i o s _ d e produc-

ción como herramientas , e d i f i c i o s , maquinarla e I n s t a l a c i o n e s emplea 

das en la e l aborac ión de b i e n e s . Q u e d a comprendido dentro de e s t e 

grupo todo bien c reado por e l hombre que contribuye directa o indlrec 

lamente, a la c reac ión de b ienes de consumo o de producción. Los e 

lamentos inmater ia les de que s e habla en la def inic ión e s tán const i tu 

(toa por el c a p i t a l f i n a n c i e r o , que e s de gran importancia en el proce 

so productivo de una economía da l ibre mercado . 

El c a p i t a l f inanciero e s t á cons t i tu ido por lo s va lores moneta 

ríos l íquidos que pueden e m p l e a r s e para adquirir o crear más c a p i t a l 

real. El c a p i t a l dinero s ó l o adquiere s i g n i f i c a c i ó n económica en e l mo 

mentó en que s e invierte en equipos de producción, que a l comblnaj; 

se con 10 s demás f ac to re s de la producción contribu ve a la e l abora -

ción de b ienes y s e r v i c i o s . Así , por e jemplo : una persona puede d i s 

Poner de una suma de dinero, que s i lo conserva en forma líquida s in 
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Intervenir directa o indirectamente en le c reac ión de b ienes , no tendrá iit 

portancia en sent ido económico ; por lo que el c a p i t a l no debe perma 

necer o c i o s o , s ino invert i r se mediante e l u s o de r e c u r s o s en produc 

c i ó n de b i e n e s de consumo que s a t i s f a g a n directamente n u e s t r a s ne-

c e s i d a d e s o de b i e n e s de producción que sfc. &edisfuen posteriormente 

a la c reac ión d e un mayor volumen de b i e n e s de consumo. 

G . Productividad de l o s f a c t o r e s 

Se habla de l a product iv idad a l c a n z a d a por c a d a uno de los 

f a c t o r e s a l referirnos a su c a p a c i d a d para producir b i e n e s v s e obtie 

ne d iv id iendo la cant idad de b i e n e s producidos entre la cant idad 

b i e n e s ^producidos entre la cant idad de c a d a uno de l o s f a c t o r e s em 

p l e a d o s en la producción de l o s m i s m o s ; a s í hablamos de la produc-

t iv idad del f ac tor t r a b a j o , s i d iv id imos la cant idad de b i e n e s que fue 

p o s i b l e obtener , entre la cant idad u s a d a de e s e f ac tor y en la misma 

forma s e e s t ima l a product iv idad d e l c a p i t a l y l o s demás r e c u r s o s . -

Mientras mayor s e a e l volumen d e b i e n e s ob ten idos , mayor e s la pro 

duct iv idad de c a d a f a c t o r . 

r — : 

Final idad de la T e c n o l o g í a . - La a p l i c a c i ó n c o n s t a n t e de los 

a v a n c e s t e c n o l ó g i c o s t i ene 

como f i n a l i d a d aumentar e l re n di mié oto -

t r aba jo , a s í como también la de disminuir el e s f u e r z o humanó en 

m i ? ; • 
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ej^proceso product ivo. ) En e s t a fo rma , entre m á s e f i c i e n t e s s e a n l o s 

medios t é c n i c o s d e producc ión , e l hombre puede Incrementar su e f i -

ciencia en e l t r aba jo a la v e z que reducir e l e s f u e r z o realizado. En 

tonces s e puede dec i r que mejores t é c n i c a s de producción e l e v a n l a 

E s muy d i s c u t i d o e l Ju ic io de q u e la a p l i c a c i ó n c o n s t a n t e de 

nuevas t é c n i c a s de producción traen como c o n s e c u e n c i a un mayor nú 

mero de d e s o c u p a d o s ; e s d e c i r , d e s a l o j a d e l p r o c e s o productivo a una 

Parte de la fuerza de t r a b a j o , o c a s i o n a n d o con e l l o l o s problemas del 

desempleo. En e l c a s o de la a g r i c u l t u r a , por e j emplo l a s l a b o r e s de 

desmonte, preparación de s u e l o s para e l cu l t ivo , d e c o s e c h a , e t c . s i 

se carece de maquinaria s e p rec i s an muchos t r a b a j a d o r e s para reali-

z a s , pero a l introducir t rac tores y c o s e c h a d o r a s , gran parte de lo » 

trabajadores- pierden su empleo dada la e f i c i e n c i a y productividad de 

* maquinaria. N o e s muy grave e l problema que presenta la gente -

desocupada en e s t a a c t i v i d a d , ya que s e l e s e s t á brindando l a opor-

tunidad de d e d i c a r s e a o t ras a c t i v i d a d e s t a l e s como la indus t r ie , e l 

comercio, p r o f e s i o n a l e s , e t c . ; que s i bien requieren un entrenamiento 

especial , proporcionan mejores remunerac iones . 

Sin embargo, en e l c a s o de un p a í s que cuente con t a s a s de 

desocupación muy e l e v a d a s y ya no s e a p o s i b l e absorber un mayor nú 
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mero de t r a b a j a d o r e s , deberá pre fer i r se e l u s o de a q u e l l o s adelantos 

t é c n i c o s que no den lugar a una mayor d e s o c u p a c i ó n , s ino que por-

el contrar io , a q u é l l o s en que par t i c ipe en una forma más intensiva 

la mano de o b r a . 

Otro a s p e c t o de l a t ecno log ía que e s oportuno mencionar es 

e l referente a l intercambio que entre todos l o s p a í s e s s e e f e c t ú a ^ -

Aquellos p a í s e s que han logrado d e s a r r o l l a r s e y que a su v e z han lo 

grado obtener muy g r a n d e s rendimientos en lo s p r o c e s o s de produc-

c i ó n , generalmente exportan mater ia l t é c n i c o o b ienes de cap i ta l ha 

c i a a q u é l l o s , que por su grado de de sa r ro l lo o por la no ex i s tenc ia 

de l o s r e c u r s o s aprop iados para la e l aborac ión de l o s m i s m o s , s e -

ven en la n e c e s i d a d de importar los . Es to ha s u s c i t a d o grandes dis 

c u s i o n e s , porque l o s p a í s e s importadores de t écn ica guardan una fuer 

te dependenc ia económica con a q u é l l o s que s e la suminis tran. Debf 

mos recordar que d a d a la d e s i g u a l a s i g n a c i ó n de r e c u r s o s , e s nece-

sar io que e x i s t a d icha d e p e n d e n c i a , cuando e l pa í s , aún no ha logtt 

do desar ro l l a r la t écn ica más i n d i s p e n s a b l e . Sin embargo, también 

e x i s t e e l aVgumento de que e l p a í s importador resul ta benef ic i ado con 

e l intercambio de cua lquier otro tipo de b i e n e s , por lo s de carácter 

t é c n i c o , ya que no s e v e prec i s ado a incurrir en fuer tes g a s t o s de 

v e s t i g a c i ó n que tendría que rea l i zar para e laborar su propia técnica, 

aprovechando a s í e l desarro l lo con que ya s e cuenta en otros p a í s e s . 
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CAPITULO: IV 

TEORIA DE LOS PRECIOS 

Importancia eq la economía 

La t eor í a de l o s prec ios e s una de l a s herramientas de la 

Teoría Económica sobre la c u a l s e e l aboran muchos de s u s a n á l i s i s 

Y, que con s u a u s e n c i a no se r í a p o s i b l e r e a l i z a r l o s , un una e c o n o 

mía de l ibre mercado , sori l o s Prec io? uno de l o s f a c to re s más im-

portantes de la a c t iv idad económica ; p u e s son e l l o s , lo s que propor 
" " " "1" 

donan d a t o s que son tomados en cuenta tanto por l a s e m p r e s a s c o 

mo por l a s un idades de consumo para r e a l i z a r l a parte que a c a d a 

uno de e l l o s l e s corresoonde dentro d e l s i s t e m a económico . 

La teor ía de l o s prec ios en una economía c a p i t a l i s t a e s la 

que nos ayuda a e x p l i c a r e l por qué s e paga un determinado precio 

por cada uno de l o s b i e n e s y s e r v i c i o s que forman parte de nuestro 

consumo. Tanto l o s productores como l o s consumidores s e guían -

Por los movimientos de lo s p r e c i o s ; s i l o s prec ios aumentan, l o s -

productores incrementan su producción para aumentar s u s u t i l i dade s ; 

si la oferta de un producto e s e s c a s a , lo s consumidores tienden a 

economizar más que antes " A s í , por medio del s i s t ema de precios 

los consumidores hacen saber a lo s productores s u s d e s e o s , y e l l o s 



mismos l l egan a obrar según cambie la e s c a s e z r e l a t i v a , s in neceij 

dad de una organizac ión planeadora centra l 

Podemos af irmar que e s ta teoría no nos proporciona una des 

cripción e x a c t a del mundo r®al, ni nos exp l i ca el por qué un mismo 

bien t iene di ferente precio en d i v e r s o s lugare s ; s in embargo nos ayi 

da a comprender la r ea l idad de la a c t i v i d a d economica y no» presen 

ta la forma en que s e determinan l o s p rec io s mediante la oferta y da 

manda de l o s mismos 

La primera pregunta que nos hacemos a l e s tud iar la teoría-

ñe los prec ios e s sin duda la s igu iente : ¿Por qué t ienen precio loi 

b ienes e c o n ó m i c o s ? y l a s s i g u i e n t e s razones pueden d a m o s la res*! 

son c a p a c e s de s a t i s f a c e r nues tras 

c e s i d a d e s , l a s c u a l e s s e mani f i e s t an en el mercado a _través de la 

4 * m a n d a . Además e s necesar io , j aaaaL-Por lo s b i e n e s , porque en 

también e s t á n s u j e t o s a un precio en el mercado por s e r e s c a s o s 

Benham, Frédér ic . Curso Superior de Economía, p . 1 9 
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E x i s t e otro t ipo de b i e n e s que t ienen la c a r a c t e r í s t i c a de sa 

tisfacer a l g u n a s de n u e s t r a s n e c e s i d a d e s como la de r e sp i r a r , s a c i a r 

nuestra s e d , a lumbrarnos e t c . como lo son e l a i r e , e l agua en l o s -

lugares en que abunda en e s t a d o natural y la luz s o l a r que ya hemos 

mencionado anteriormente. Por e s t o s b i e n e s no p a g a m o s ningún pre-

cio, ya que n o s lo s brinda la natura leza en forma abundante y no te 

nemos que rea l i zar j s iagún e s í u e r z ó Sara obtener los y e s por e l l o que 

reciben el nombre de b i e n e s l ibre s v quedan f u e r a d e l a teor ía de lo s 

precios« 

que 

La ut i l idad y la e s c a s e z son l o s f a c t o r e s que d e t e r m i n a n ^ l 

los b ienes tengan un^grgc io . En e l precio s e mani f i e s t a e l grado 

oe utilidad que proporcionan, a s í como e l grado en que son e s c a s o s . 

HLggado en que un bien e s ûjjX s e muestra a ti demanda -

que tiene en e l mercado y su grado de e s c a s e j s e s dado a conocer a 

j jgvég^de la o fer ta del mi smo. 

Las t eor í a s del va lor 

En la formación de l a s t eor í a s económicas s iempre ha s i d o de 

gran interés e l e s tud ia r l a s c a u s a s que determinan e l va lor de lo s b ie 

n ¿ s . La s teor ía s e l a b o r a d a s con tal fin en un principio s e denomina 

r°n teorfas del valor y evolucionaron h a s t a nues t ros d f a s l l egando a 
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e s t a b l e c e r l a forma en que s e determina actualmente e l prec io de un 

b i e n . 

En un principio l o s e c o n o m i s t a s c l á s i c o s tenían la idea de 

que e l precio_ de_un bien e s t a b a determinado por la fuerza de trabajo 

que c o s t a b a producir io . E s t a s t e o r í a s tenían un ca rác te r ob je t ivo -

(Teoría objet iva del va lor ) ya que s ó l o tomaban en c o n s i d e r a c i ó n el 

va lor intr ínseco del bien y no l a utilidad^EESPWCipnada p o r ^ l mismo^. 

a l s a t i s f a c e r una nece s idad , . 

Es ta teoría ob je t iva del v a l o r , sufre una modi f icac ión b a j o -

e l a n á l i s i s económico de Karl Marx (Escuela S o c i a l i s t a ) a l af irmar -

que el va lor de un bien e s t a b a - d e t e r m i n a d o , por la cant idad d e traba 

Jo soc ia lmente n e c e s a r i o que c o s t a b a e l producirlo; ya que no debían 

formar parte del mismo l a s u t i l i d a d e s , que sobre l a s normale s , queda 

ban en manos del productor. 

Poster iormente, l o s r e p r e s e n t a n t e s de la t E s c u é l a Marqinal is 

t a : Menger , Von W i e s e r , Boeh'm Bauweck, de la E s c u e l a Austr íaca ; 

y Alfred Marsha l l en Ingla terra , de sca r t an parcialmente la teoría ob-

jet iva y argumentan que e i va lor de un bien tiene un ca rác te r sub je -

t i v o o s e a e l que J e ^ c o Q p e d e n l o s consumidores de acuerdo con la u 

t i l idad que proporcionan. Esta teoría s u b j e t i v a , nos af irma que e l -
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precio que un consumidor e s t á d i s p u e s t o a pagar por un b ien , varía 

con el grado de ut i l idad proporcionada por el mismo. La primer uní 

dad consumida de un b ien , produce una gran ut i l idad , según el prin 

cipio de la ut i l idad marginal d e c r e c i e n t e , pero no por e l l o s e va a 

pagar un a l to prec io p<jr e l l a , s ino que s e pagará unáv cant idad que 

esté de acuerdo con la s a t i s f a c c i ó n que proporciona la ultima u n i -

dad del bien que s e c o n s u m e . /La ut i l idad m a r g m a l j e s e l incremen 

to en la u t i l idad_to ta l , producida al consumir una unidad a d i c i o n a l . 

Respecto a e s t o s pr incipios de ut i l idad marginal podemos decir que 

cuanta mayor cant idad de un bien p o s e a una per sona , menor será e l 

precio que e s t á d i s p u e s t a a- pagar por una unidad a d i c i o n a l del mis 

mo. 

El grado de s a c i e d a d de l a s n e c e s i d a d e s var ía de acuerdo 

con e l j i i v e l j f e inare so de l a s persona^/. Una persona que d i spone 

de al tos i n g r e s o s puede s a c i a r su n e c e s i d a d a l consumir la unidad -

número 10, mientras que otra con menor ingreso d i sponib le puede a j 

canzar su máxima s a t i s f a c c i ó n a l consumir la unidad número 5. E l -

precio del bien en c u e s t i ó n , s e rá e i mismo para a m b o s , aunque l e s 

Proporcione di ferente grado de u t i l idad t o t a l . 
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D . Demanda 

Para tener una idea aproximada de la demanda de un consu 

midor para un bien determinado, e s n e c e s a r i o conocer l a s cant idades 

de dicho b ien , que e s t á d i s p u e s t o a consuntii; a l o s d i f e rente s pre-

c i o s . Por e jemplo : s i a un consumidor le preguntamos qué cantidad 
- / 

de c a m i s a s compraría s i e l prec io de é s t a s fuera de 40 p e s o s , pos i 

blemente su r e s p u e s t a se r í a la de comprar una c a m i s a , pero s i e l -

precio de é s t a s e s d e 3 5 , 2 0 , y 10 o e s o s , e t c . el consumidor pue 

de ir demandando c a d a vez un mayor número de c a m i s a s como: 2, 3, 

7 , e t c . 

L a s c a n t i d a d e s de un b ien que un consumidor e s t á d i s p u e s 

to a comprar, e s t á n determinadas por el precio del b ien , s u s gus to s 

y p r e f e r e n c i a s , el precio de lo s demás b ienes y por el ingreso de 

que d i s p o n e . 

Elaboremos en una tabla la demanda de un consumidor , ano 
— * 

tando l a s c a n t i d a d e s del producto X, que e s t á d i s p u e s t o a comprar a 

los d i ferentes p r e c i o s . 

<f> 

En la Tabla 4 . 1 puede o b s e r v a r s e que cuando el precio del 

producto e s de un p e s o , e l consumidor demanda 38 unidades y a me 

TABLA 4 . 1 

DEMANDA DEL PRODUCTO X 

dida que e l precio s e e l e v a , la cant idad demandada s e va reduciendo 

hasta l legar a s ó l o 7 unidades cuando el precio de e l l a s e s 7 peso*. 

e s que a medida 

el precio de lo s b i e n e s d i sminuye , e s mayor la cant idad que de 

se demanda; o lo que e s lo mismo, a_ medida que aumenta e l -

la cant idad demandada . Se observa gene 

una var iac ión inversa entre prec ios v c a n t i d a d e s . 

La tab la de demanda podemos representar la g rá f i camente s i -

la l i s t a de prec ios y c a n t i d a d e s a los e j e s c o o r d e n a d o s , 

e je de l a s Y representarnos lo s prec ios y en e l e j e de íds X, -

cantidades demandadas del b ien . Cada relación de precio y cant j 

ocupará un punto en el plano y s i é s t o s son unidos por una linea, 
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obtenemos una curva d e demanda q u e s e d e s l i z a de arriba a abajo, 

d e j z q u i e r d a a d e r e c h a (Figura 4 . 1 ) . 

6 

5 

A 
PRECIO 

3 

2 

1 
10 20 X A0 

CANTIDAD 
Figura 4 . 1 

La inc l inac ión de la curva d d s e debe en gran parte a l prin 

c i p i o de ut i l idad marginal d e c r e c i e n t e ; s egún e l c u a l , mayores can-

t i d a d e s s ó l o serán d e m a n d a d a s a prec ios más b a j o s , porque la utill 

dad que e l b ien proporciona v a slendo_gadaL-j¿ej2Ljpenor. Además, -

puede s e r que un consumidor s ó l o e s t é d i s p u e s t o a demandar el pro 

ducto cuando e l p rec io s e a b a j o , deb ido a que su l imitado ingreso-

no l e permite comprar ninguna unidad cuando e l precio del mismo es 

a l t o . * 1 

E . Oferta 

En la misma forma en que s e presenta una tabla de demanda, 
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también podemos formular una t ab la de oferta que nos muestra ia con 

aucta segu ida por un productor en e l mercado en que vende s u s b i e -

nes. 

Def inimos a l a / o f e r t a / como l a s c a n t i d a d e s que un productor 

está d i s p u e s t o a c o l o c a r en e l tnercadQ a l o s d i s t i n t o s p r e c i o s . Vea-

mos e l c a s o de ofer ta que s e p w w u t a en la Tabla 4 . 2 . 

TABLA 4 . 2 

OFERTA DEL PRODUCTO X 

Precio Cant idad 

1 5 
2 11 
3 16 
4 20 
5 24 

-6 28 
7 30 

En ia tabla de oferta observamos que la conducta del produc 

tor e s d i s t inta a la del consumidor , ya que mientras el consumidor a c 

túa en función inversa a l precio , comprando el mayor número a e uni-

dades a i precio más b a j o el productor trata de maximizar s u s utilida 

¿ e s ^ ofreciendo un mayor número de u n i d a d e s , a l prec io más a l to po 

¿¿ble. Asf v e m o s , que al precio de un pe so só lo e s t á d i s p u e s t o a -

ofrecer c inco unidades del bien que produce y a medida que aquél au 

menta e leva l a s cant idades o f r e c i d a s en e l mercado . 
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En el c a s o de la o fe r t a , lo s p rec io s y c a n t i d a d e s s e muevan 

en razón d i r e c t a , e s dec i r experimentan aumentos o d i sminuc iones si 

multáneamente y en e l mismo s e n t i d o . 

m 

También en el c a s o de la o fe r t a , vamos a representar la e n -

forma g r á f i c a de jando el e j e de l a s X para de s ignar l a s cant idades o 

f r e c i d a s y e l de l a s Y, para anotar l o s prec ios de o fe r t a . (Figura 4.2). 
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Figura 4 . 2 
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Podemos observar que la curva de oferta o o s e d e s p l a z a ha 

c i a a r r iba , de izquierda a d e r e c h a - d e b i d o a que prec ios más a l t o s in 

ducen al productor a aumentar la cant idad o f rec ida y e l l o s e debe a 

que para aumentar su nivel de producción t iene que demandar mayores 

cant idades de recur sos que e l evan s u s c o s t o s de producción y por lo 

tanto só lo e'stá d i s p u e s t o a hacer lo cuando ex i s ten a l t o s n ive les-de -

prec ios que ie permiten cbtener ut i l idades , aún incurriendo en mayores 
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costos de producción. 

F. Punto de equi l ibr io 

Si sobre la curva de demanda que ya conocemos y que repre 

senta la conducta del consumidor , sobrecenemos la curva de oferta en 

las que se muestran l a s c a n t i d a d e s que e i productor e s t á d i s p u e s t o a 

ofrecer a determinados p r e c i o s , observamos que coinciden en un punto 

en el que a l mismo prec io la . c a n ^ a d _ d e m a ^ 

tamente> i g u a l e s . Presentamos ensegu ida l a s t a b l a s dp oferta y de man 

da en forma conjunta a s í como s u s r e p r e s e n t a c i o n e s g r á f i c a s superpues 

tas (Figura 4 . 3 ) . 

TABLA 4 . 3 

TABLA DE O y D DEL PRODUCTO X 

Cantidad 
Demandada 

38 
1 

25 
2 0 
15 
11 

7 

1 
2 
3 
4 
5 
6 

Cant idad 
Ofrecida 

5 
11 
16 
20 
24 
28 
30 

P R E C I O 

6 

5 

U 

3 

2 

1 

10 20 

C A K T I D A O 

F i g u r a 4 . 3 

30 -.0 
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Si o b s e r v a m o s la t a b l a de oferta y demanda veremos que a] 

p r e c i o de 4 p e s o s , la cant idad demandada e s i gua l a 20 unidades y 

son también 20 u n i d a d e s l a s o f r e c i d a s , e s éste e l prec io de equili-

brio que momentáneamente regirá en e l mercado para e l producto X.. 

O b s é r v e s e en la g r á f i c a que e s en e l punto E donde l a s c u r v a s co 

c i d e n , e s t a b l e c i é n d o s e en é l , e l punto de equi l ibr io correspondiendo 

a e s e punto un prec io y una c a n t i d a d , que s e l laman respectivamente 

prec io de equi l ibr io (P) y cant idad de equi l ibr io (C) . Aquí e l estudian 

te puede ya d a r s e cuenta de la importancia del u s o de l a s gráficas, 

ya que mediante e l l a s s e s impl i f i ca mucho e l a n á l i s i s . 

r V 

Ningún otro prec io preva lecerá en e l mercado ya que e s sólo 

uno en el c u a l lo s d e s e o s de consumidores y productores e s t á n de a 

cuerdo . Por e jemplo : a l precio de 6 p e s o s , la cant idad demandada -

e s igual a 11 u n i d a d e s , mientras que la cant idad que a e s e precio-

l o s productores e s t á n d i s p u e s t o s a o f recer e s de 28 u n i d a d e s . Es fá 

c i l observar que la oferta e x c e d e a la demanda en e s e precio y cuan 

do de un art ículo s e ofrecen d e m a s i a d a s unidades que no s e deman-

dan en el m e r c a d o , obviamente l o s productores que d e s e e n deshacer 

s e de su producto s e verán o b l i g a d o s a disminuir el p rec io , el cual 

tenderá a e s t a b l e c e r s e en el precio de equi l ibr io . 

El mismo a n á l i s i s puede repet i r se para e l c a s o de un precio 
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que e s t é por d e b a j o del de equi l ibr io ; por e jemplo : e l prec io d e 3 pe 

sos la cant idad demandada e s i gua l a 25 y la o f rec ida i gua l a 16. -

Ahora tenemos un e x c e s o de la demanda s o b r e la oferta y cuando la 

cantidad demandada de un a r t í cu lo e s mayor que la cant idad ofrec ida , 

el precio experimentará un a l z a ya i ^ s consumidore s e s l & i d i s p u e s 

tos a pagar un precio más a l t o , en e s t a forma e l prec io tenderá a e ^ 

tablecerse en e l prec io de equ i l ibr io . 

G. Variaciones en la demanda y oferta 

En l o s a n á l i s i s anter iores constantemente e s tuv imos hablando 

de cant idades demandadas y o f r e c i d a s y pudimos darnos cuenta que di 

chas c a n t i d a d e s var iaban a medida que l o s prec ios sufr ían un c a m b i a 

Cuando e l prec io varía de 2 a 3 p e s o s , la cant idad demandada p a s a -

ba de 31 a 25 u n i d a d e s , o s e a que s e produce un de sp l azamiento s o 

bre la misma curva . 

Lo anterior no debemos confundirlo con cambios en la deman 

da o en la o fe r t a , ya que por e l lo s e entiende cambios en la deman-

da u oferta a lo s mismos p r e c i o s . Cuando se demandan mayores can 

tidades de un b ien , a l o s mismos p r e c i o s , (debido a que han cambia 

do los q u s t o s y preterencias o aumentado l o s ingresos de lo s consu-

midores) s e d ice que s e ha producido un aumentó en la demanda . Su 
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pongamos (basándonos en nuestra misma tabla de demanda) que las 

cantidades demandadas a cada uno de los precios son ahora mayo-

r e s . (Ver la Tabla 4 . 4 y Figura 4 . 4 ) . 

TABLA 4 . 4 

p C . D . Nueva cantidad 
demandada 

1 38 48 
2 31 41 
3 25 35 
4 20 30 
5 15 25 
6 11 21 
7 7 17 

2 0 3 0 

C A N T I D A D 

F i g u r a 4 . 4 

En la gráfica tenemos ahora una nueva curva de demanda mi' 

cada con las letras d' d' y en el la puede verse que a los mismos pn 

c ios e s ahora mayor la cantidad demandada y las cantidades demandj 

das Originalmente representadas con d d , sólo pueden conseguirse a ir 

precio más elevado. Pues bien, un aumento de la demanda significa 

un desplazamiento de la curva de demanda hacia la derecha y hacia 

arriba. Pero también la demanda puede sufrir un cambio contrario,e¡ 

decir P^dg_dj£mlrmfrj_entonces s e están demandando menores cantid; 

j t e s_de producto a lo s mlsmos-oreclos v la curva se habrá desplazad: 

hacia la Izquierda y h a c i a , a b a j o . Se puede utilizar para este casol 

misma gráf ica , sólo que ahora la curva d ' d ' será la demanda oriainíl 

y la curva d d será la que nos represente la disminución. 

¿Cuál es el efecto sobre el precio de equilibrio, producido 

por el aumento o disminución de la demanda s i la oferta se mantie-

ne constante? Haciendo el aná l i s i s gráfico (Figura 4 .5 ) observare-

m 0 S q U e -el d U m e n t o d e l a d e m n d a j r a e r á como consecuencia un au 

m e n t ^ e r ^ p j - e c l ^ d e _ e g u i l i b r l o y u n ^ dlsminución de la misma lo -

hara_establecerse a un nivel más ba jo . 

3 R E C I 0 

!,J 20 30 

C A N T i D A D 

F i gu ra 4 . 5 

Asi también, la curva de oferta puede sufrir aumentos y dis 

rcinuciones s i a los mismos precios los productores están dispuestos 

6 ° f r e C e r m a y ° r e s ° m e n o r e s cantidades. Volvamos al anál i s i s gráfi 

c ° ^ la tabla de oferta (Ver Tabla 4 . 5 y Figura 4 .6 ) . 

Digamos que a los mismos precios el productor está dispues 

' " o f r e c e r 10 unidades más (debido a que sus costos de producción 

disminuido). Ello se indica con una nueva curva de oferta -



TABLA 4 . 5 

P C . O . Nueva cantidad 
ofrecida 

1 5 15 
2 11 21 
3 16 26 
4 20 30 
5 24 34 
6 28 38 
7 30 40 20 3 0 

C A N T I O A O 
F i g u r a 4 . 6 

o ' o ' . En cambio, el productor también suede disminuir su oferta, es 

decir a los mismos precios ofrecer menores can.idades (si a ca so sus 

costos ahora son mayores); ello se representaría con ana nueva curva 

que se desplace a la izquierda y que indique la disminución ya que-

el aumento se indicó con ur. desplazamiento hacia la derecha. Puede 

utilizarse el mismo gráfico para el anál i s i s sólo que ahora es necesa 

rio considerar o ' o ' como la curva original y o o como la nueva-curva 

de oferta. 

¿Cuál es el efecto sobre el precio de equilibrio producido -

por las variaciones de la oferta, permaneciendo la demanda constante-

Que un aumento en la oferta traerá como consecuencia una disminu-

ción en el precio de equilibrio; v una disminución en la misma esta-

blecerá el precio en un nivel más al to . (Eso siempre y cuando la de 

manda tenga la forma que se presenta en la gráf ica , porque si es -

una iínea recta horizontal, l a s variaciones de oferta no producirán nin 

gún camoio en el precio de equilibrio). El nuevo punto de equilibrio 

se representa en la Figura 4 . 7 . 

Elas:icldad do la demanda 

4 
PRECIO 

20 30 

CANTIDAD 
Figura 4. 7 

La elast icidad de la demanda es un concento « u e frecuente 

mente encontramos en el anál i s i s económico. Se refiere a los cam-
" - .. 

blos_que_experimenta la cantidad demandada de un bien, como c o n , f 

ciencia do i a s variaciones en su precio. 

Cuando el precio de un bien varía, los consumidores puede: 

modificar de diferente manera la cantidad que de éste compran: Por 

ejemplo: cuando baja el precio de la came, e s muy probable que 1-= 

mayoría de los consumidores incrementen la cantidad que consumen -

este bien; pero en cambio no aumentarán mucho su consumo d?.sej_ 



cuando el precio de e s t e bien disminuya, porque su uso e s tan llmi 

tado que los consumidores mantendrán es table el consumo del misma 

De lo anterior deducimos que los bienes tienen muy dlferen 

te grado de elast ic idad; según s e a la variación en la cantidad deman 

dada como consecuencia de l a s variaciones en precios . 

Si el precio de un bien cambia en cierta proporción y produ 

ce un cambio de mayor -porporcich cantidad demandada, deci-

mos que su demandá ks e l á s t i c a / " 

Si las variaciones de precio, producen variaciones en !a mis 

ma proporción en la cantidad demandada, la elasticidadyejTjInitariai 

Cuando las variaciones en la cantidad demandada son propqr 

cionalmente menores que las var iac ie»es del precio, nos encontramos 

El anál i s i s de la e last ic idad de la demanda es de gran inte 

rés sobre todo para los productores, que al conocer el grado de elas 

ticidad de la demanda de su producto, están en condiciones de saber 

cuál va a s e r el efecto que sobre-1 la cantidad demandada van a pro-

ducir las variaciones en el precio. 

Diferentes grados de ela<;HriHaH 

No todos los bienes de consumo tienen el mismo grado de 

elasticidad como se dijo anteriormente. L_a e last ic idad de, j ^ . , , 

c o n ^ r t a s condiciones: la parte deI J m m ^ , 

__s_ne a su compra x . el tipp (je .ogse_sjdade s que el bien sa t i s face . 

Utilicemos nuevamente el ejemplo de la sa l de uso doméstico; como 

sabemos e s indispensable para sazonar los al imentos, pero de ella 

sólo se necesitan muy pequeñas cantidades y se gas ta en la misma 

una parte muy pequeña de nuestro ingreso. " Por más que el precio-

de la sa l ba je , los consumidores sólo comprarán la cantidad necesa 

na y nunca incrementarán s u demanda, más al lá del límite en que -

se neces i ta . Entonces, al bajar el precio de la sa l en cierta pro 

Porción, la cantidad demandada s i se incrementa lo hará en muy pe 

quena proporción. De lo anterior se deduce que la e last ic idad de -

demanda de la s a l , es ine lás t ica . 

Existen otros bienes como el trigo, maíz, a c e i t e s , e t c . ; 

que son de uso indispensable por f o r m a r p a r t e d e l a a l i m e n t a c l ó n ^ 

sica; pero también en e s t e c a s o , al bajar el precio de los mismos" 

se incrementará la oemanda de los consumidores, pero sdlo en la pro 

Porción en que la necesidad de e s o s bienes quede sac iada . No por-

gue el precio del trigo baje un p e , o . vamos a comorar grandes cantl 



dades del mismo. Generalmente se incrementará la demanda en el ca 

so de aquel las fami l ia s , que por sus bajos ingresos , no se encontra 

ban en condiciones de consumir la cantidad necesaria del bien, has-

ta sa t i s facer su neces idad. Estos bienes también tienen demanda ine 

l á s t i ca , ya que la cantidad demandada no se incrementa mucho, cuan-

do el precio ba j a . 

Ahora pasemos a analizar el c a s o de los bienes que tienen 

un alto grado de e la s t i c idad . Aquí encontramos a aquéllos bienes -

que nos proporcionan deleite y no sat i s facen mecamente una neces i -

dad, sino un deseo ; como los c igarr i l los , perfumes, l jbros , v ia je s , 

e tc . A medida que el precio de los. mismos ba ja , la cantidad de man 

dada aumenta ya que deseamos saciar nuestros deseos en una escala 

cada vez mayor. 

También poseen gran e las t ic idad los bienes que en el merca 

do tienen muchos sucedáneos (bienes substitutivos) como el ca fé , -

que puede ser substituido por el té o el chocolate; la came de cer-

do que también cuenta con muchos substitutos que sat i s facen la mi¿ 

ma necesidad, e t c . 

Entre mayor sea el número de sucedáneos de un bien, mayar 

será el grado de elasticidad para cada uno de e l l o s . Por ejemplo: -

si a c a s o el precio del café e s de 10 pesos el kilo y el del té de 5 

pesos y el precio del primero disminuye a 4 p e s o s , la demanda de 

café se incrementará, ya que los consumidores comprarán mayores -

cantidades, y los consumidores de t é , que por su bajo ingreso n o -

consumían c a f é , ahora el precio de 4 pesos el kilo s í pueden-hace_r 

lo y substituyen e l té por c a f é . 

A un lado de los bienes subst i tutos , existen los bienes com 

plementarlos como: café y azúcar; ladrillos, y cemento, e t c . . que ge 

neralmente s e consumen e n l o m a conjunta y por lo tanto el grado de 

elasticidad de uno de e l los ^ J e r e e una gran influencia en el bien com 

plementario.j 

Podemos concluir que entre los determinantes de la e la s t i c i 

dad de la demanda de un bien se encuentran: la cantidad de sustitu 

tos que posea , el número de u s o s que ^ rV» pueden dar y la parte 

del Ingreso que a él se des t ina . 

!• Cálculo de la elast icidad 

Usaremos una fórmula sencil la para conocer e l grado de e las 

ticidad de la demanda: recordando siempre que s í el res- l tado obtc-ni 

do en los coeficientes de elast icidad es igual a . 1. se trata ae una 



demanda unitaria, en la que el porcentaje de variación del precio, 

produce igual variación en la cantidad demandada; cuando el resul-

tado e s mayor que 1, quiere decir que es . mayor la variación que-

en la cantidad demandada, produce la variación del precio; y si es 

menor que la unidad, la variación del precio no produce una varia-

ción significativa en la cantidad demandada. 

La fórmula que nos proporciona el grado de e last ic idad es la-

siguiente: 

e = Variación en cantidad ^ precio medio 

Variación en precio ' cantidad media 

Ejemplos: de .nuestra tabla de demanda analicemos algunos 

de sus puntos. Primero, cuando el precio cambia de 4 a 3 pesos y 

la cantidad demandada de 20 a 25 unidades y posteriormente, cuan-

do el precio varía de 7 . a 6 pe sos y la cantidad demandada pasa de 
7 a 11 unidades. 

La elast icidad en el primer c a s o será: 

_ _ 5 3 . 5 1 7 . 5 
6 " T ' 2 2 7 5 = 2 2 7 5 m e n ° r q u G 1 

En el segundo c a s o tendremos: 

A continuación s e presentan algunos t ipos de e las t ic idad de 

la demanda. 

C 

(a) 

C 

(b) (c) 
Figura 4 . 8 

C 

(d) 

C 

(e) 

En la Figura 4 .8 (a), tenemos una demanda perfectamente ; í e 

plástica) ya que no es necesario efectuar variaciones de precio para 

que la cantidad demandada aumente infinitamente. 

La Figura 4 .8 (b). contraria a la anterior, nos muestra un ti 

Po d ^ e l T ^ c l d l d J e r f e c t a , ya que el precio varía de 0 a infinito y 

la cantidad demandada es la misma a cualquier precio. 

En la Figura 4 . 8 (c), tenemos una demanda con elast icidad 

C . i t a ^ o igual a 1, ya que los cambios de precio producen un cam 

bio semejante en la cantidad demandada. 

Las Figuras 4 .8 (d) y 4 . 8 (e); presentan el ca so de demandas 

relativamente e lás t ica y relativamente inelástica respectivamente. 



K. Los Ingresos to ta le s . 

Otro métódo usado para medir la e la s t ic idad de la demanda 

e s el de lo s ingresos t o t a l e s . 

- jos ingresos t o t a l e s q u e recibe el productor, se_obtienen.de ^ ^ _ _ 

multiplicar la cantidad vendida de bienes por el precio a l cual 

v e n d e n — : ———" " 

Si el precio del bien disminuye y la cantidad demandada au 

menta, elevando el monto de los Ingresos recibidos por el productor, 

la demanda será e lás t ica o mayor que uno. Si la cantidad demanda 

da aumenta pero los ingresos permanecen constantes , la demanda se 

rá unitaria o igual a uno; y s i l a s ba ja s de precio aumentan la canU 

dad demandada pero no en proporción suficiente para que aumenten -

los ingresos del productor, la demanda será inelástica o menor que 

uno. 

Con el ejemplo siguiente se comprenderá mejor lo anteriormsn 

!<? expuesto. 

TABLA 4 . 6 

DEMANDA POR CIGARROS (Cajet i l las ) 

Precio Cantidad Ingresos 
totales 

Grado de 

$3.. 00 200 600 
$ 2 . 5 0 300 750 Elást ica 
$ 2 . 0 0 375 750 Unitaria 
$ 1 .50 400 600 Inelástica 

tfl el precio de lo s cigarros e s de 3 p e s o s , s e demandan 

200 unidades que representan un ingreso de 600 pesos para el pro 

ductor; pero s i el precio baja a $2 .50 la demanda se incrementa a 

300 unidades y los ingresos totales se elevan a 750 p e s o s ; por lo 

que la demanda entre dichos precios e s e l á s t i c a . En cambio, s i -

una nueva baja en el precio de 2 . 5 0 a 2 p e s o r , produce un aumen 

to en la cantidad demandada que no es suficiente para elevar, los 

ingresos, que permanecen en el mismo nivei» oemandacAjlre -

esos precios e s unitaria. 

Si s e baja aún más el precio de los c igarros , la cantidad 

demandada se incrementa, pero no se consigue incrementar los in-

gresos tota les , entonces podemos afirmar que la demanda a e s o s 

niveles de precio se ha vuelto ine lás t ica . 



L. Elasticidad de la oferta 

El mismo aná l i s i s que s e sigue para conocer el grado de ele 

ticidad de la demanda e s apl icable para el c a s o de la oferta. 

Podemos tener el ca so de oferta e l á s t i c a , cuando las var 

clones en la cantidad ofrecida sean mayores que las variaciones 

el precio. Inelás t ica , cuando sean menores las variaciones de 

cantidad en relación a las del precio y unitaria, cuando dichas var 

ciones sean exactamente i gua le s . 
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CAPITULO: V 

LAS UNIDADES DE PRODUCCION 

A. Teoría de la producción 

En el capítulo III nos referimos a la teoría de los precios e 

hicimos un breve aná l i s i s d * ' l a oferta y la demanda que son las l e -

yes económicas a través de las cuales se determinan los precios de 

los bienes y serv ic ios . Ahora, vamos a referirnos a las unidades de 

producción que se encargan de elaborar los bienes y servicios que -

satisfacen las neces idades de todo sistema económico. 

La oferta de un bien depende de ciertos factores entre los -

que se encuentran: la demanda del bien, el precio del bien, los pre 

dos de los otros b ienes , y los recursos productivos, el tamaño de -

'as empresas que los producen y su grado de desarrollo técnico. Pa 

ra analizarla es necesario contar con una teoría de la producción que 

de respuesta a preguntas como las siguientes: s i aumenta la demanda 

Por ciertos bienes , ¿cómo van a ser adquiridos? ¿con qué rapidez -

v a a ser sat isfecha la demanda de los consumidores? ¿qué precio -

a pagar por esos b ienes? ¿cuá les empresas son más e f ic ientes , 

l as grandes o las pequeñas? . 
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satisfacen las neces idades de todo sistema económico. 

La oferta de un bien depende de ciertos factores entre los -

que se encuentran: la demanda del bien, el precio del bien, los pre 

dos de los otros b ienes , y los recursos productivos, el tamaño de -

'as empresas que los producen y su grado de desarrollo técnico. Pa 

ra analizarla es necesario contar con una teoría de la producción que 

de respuesta a preguntas como las siguientes: s i aumenta la demanda 

Por ciertos bienes , ¿cómo van a ser adquiridos? ¿con qué rapidez -

v a a ser sat isfecha la demanda de los consumidores? ¿qué precio -

a Pagar por esos b ienes? ¿cuá les empresas son más e f ic ientes , 

l as grandes o las pequeñas? . 



En e s t e capítulo sólo trataremos de describir a las empresas 

y su forma de operación ya que no e s pos ..-le estudiar ampliamente 

la teoría de la producción, pues ello implica e l ¿ a á l i s i s de funcio-

nes técnicas de producción y de lo s diferentes tipos de mercados -

ex i s tentes , que harían complejo e l estudio que aquí nos proponemos 

real izar . Al final dei capítulo s e incluye un breve aná l i s i s de los 

co s to s e ingresos de producción de una empresa imaginaria sólo pa 

ra dar una idea de la naturaleza de los mismos. 

B. Empresas 

"&stos bienes son vendidos a las unidades famil iares , a otras empre 

s a s , al extranjero y al gobierno, a precios mayores que el costo na 

cesar lo para producirlos, quedando un margen de utilidades a su fa 

vor que le permite continuar produciendo. 

La emoresa es la unidad que hace decis iones acerca de la 

producción y venta de bienes; pero cuya actuación solo será posible 

s i cuenta en tomo suyo con otras unidades como son los consumido 

re s . Puede decirse que las empresas son las unidades que merecer 

la mayor importancia dentro de la actividad económica, ya que sor. 

las que producen el mayor porcentaje de ios bienes y servic ios , occ 

pando a la mayor parte de la población económicamente acti va. 

Se pueden distinguir los s iguientes grupos de unidades de -

producción: 

* Unidades de producción individual 

* Unidades de producción familiar 

* Empresas privacas 

* Empresas públicas o gobierno 

En la c las i f icación anterior, s e incluye ia producción de tipo 

individual aunque no exis te en ei sentido estricto de la palabra; ya 

que no es posible que un solo individuo actuando en forma indepen-

diente, produzca todos aquel los bienes que necesita para su consu-

mo, o para desempeñar la parte que dentro del proceso produccvo le 

corresponde desarrollar. El c a s o de un trabajo altamente espec ia l i -

zado, puede aproximarse al estado de producción individual, como -

Por ejemplo el de un pintor. Pero s i analizamos lo que éste utiliza 

para crear sus obras (lienzo, p ince les , pinturas, a c e i t e s , e t c . ) des 

cártamos la idea de considerarlo como un productor individual porque 

todos los materiales usados en su trabajo fueron elaborados po. VI^Í 

Personas por lo que su independencia e s sólo aparente, ya s -

toda actividad económica existe una gran interdependencia -ín:: 



Individuos que la desarrollan. Para dejar mas claro e s t e conceptos 

nallcemos el siguiente ejemplo: 

Un minero que obtiene carbón solamente dirije su esfuerzo a 

la extracción de es te mineral. Posteriormente el carbón e s llevado 

a donde se utiliza en la producción de energía e léctr ica . La energía 

puede ser utilizada en muy diversas fac tor ías , siendo una de el las -

por ejemplo, una fábrica de tractores . Uno de e s to s tractores puede 

dedicarse a la producción de trigo y aún el trigo, a su v e z , tendrá 

que sufrir otra serie de transformaciones para l legar a ser un produc 

to final que sat i s faga directamente una neces idad. Además, encada 

f a s e de transformación, se requiere cierta combinación de mano de -

obra con otros recursos productivos. 

La unidad de producción familiar es la que se refiere al tra 

bajo realizado por un grupo familiar al explotar ciertos factores pro-

ductivos, como la tierra y el capita l , sin necesidad de contratar ma 

no de obra. Los c a s o s mas comunes de explotación familiar se en-

cuentran dentro del sector agrícola y del comercio. Es muy frecuen 

te encontrar granjas que se dedican a múltiples actividades o estable 

cimientos comerciales , donde el trabajo lo desempeñan los miembros 

de una familia. Es muy grande el número de este tipo de unidades 

de producción, pero por lo general su existencia no es muy prolonga 

da, ya que pueden desaparecer por falta de financiamiento, falta de 

demanda para su producto y por la acción de la competencia. 

Entre l a s unidades de producción la mayor importancia recae 

sobre aquéllas que desarrollan un papel predominante dentro de la e -

conomía, como el de las empresas privadas y el de la empresa públi 

ca. 

1 • La empresa privada 

Las empresas privadas, como su nombre lo indica, son aque 

" a s que tienen como base de su funcionamiento la propiedad privada 

de los medios de producción y contratan, de las unidades familiares, 

el trabajo y capital que necesitan para llevar a cabo sus fines produc 

«vos . Incluyen una gran variedad de negocios de todos los tamaños; 

en un extremo están aquellos que operan sus mismos propietarios co-

»0 los de tipo familiar y todos los establecimientos pequeños en que 

la dirección recae sobre una sola persona. En el otro extremo encon 

tramos a l a s grandes empresas como aquellas que s e dedican a la pro 

ducción en gran esca la de automóviles, cerveza, c igarros , e t c . ; en -

cuales las decisiones acerca del nivel de producción, de ventas , 

e t c- , son tomadas por muy diferentes personas . 



Las empresas s e pueden c l a s i f i c a r atendiendo a varios conceg 

t o s . según sea la c l a s e de act ividad a que se dedican, e l tamaño, 

forma de organización y de propiedad, e t c . 

En la misma forme en que s e distribuye la población activa-

por ac t iv idades , podemos c l a s i f i c a r a l a s empresas en cuanto a su t] 

po de producción, tomando en cuenta la similitud que ex i s te entre los 

artículos que producen. Asf podemos referimos a la industria textil, 

pare designar a todas l a s empresas que producen hilados y tejidos en 

un solo conjunto; a la industria del ca l zado , del fierro y el acero, 

e t c . En e s t e c a s o , la importancia recae sobre la industria y no sobre 

una empresa en particular ya que e s mas importante interesamos por. 

la oferta total del producto, q u e - ^ - l a -suma de l a s cantidades ofrecí 

d a s por cada una de l a s empresas que constituyen la industria y no 

en la contribución de cada una de e l l a s en particular. 

S i tratamos de ordenar l a s empresas con b a s e en su tamafio 

nos enfrentamos a l problema de que no contamos con b a s e s muy precj 

s a s para hacerlo. S i nos basamos por ejemplo, en e l número de ta 

obreros que ocupan, é s te será une medida muy relativa porque una e» 

presa de 100 trabajadores puede considerarse grande o pequeña segú» 

. e a el lugar en que s e encuentra, a s f como la actividad a la cual * 

dedica . Existen empresas que cuentan con un reducido número de o*< 

ros pero tienen invertidas grandes sumas de capital en instalaciones 

costosas como en el c a s o de las compañías de te léfonos , o q u e cuen 

tan con un proceso productivo altamente mecanizado que reduce la -

fuerza de trabajo necesaria y por tanto deben ser c l a s i f i cadas des 

de otro punto de v i s t a . 

De lo anterior podemos deducir que el capital invertido en la 

empresa es otro factor q u . puede servirnos como base para clasificaV 

las según su tamaño, además del número de obreros. El capital a -

que en es te c a s o nos referimos, es el valor de las instalaciones di-

rectamente productivas, a s í como lo es la tierra, en el c a s o de las 

empresas agr íco las . 

Dentro de la actividad económica exis te también otro tipo de 

empresas cuyo capital no s e encuentra invertido en bienes de produc 

dón sino en bienes de consumo, por ejemplo: los supermercados. Es 

tas empresas son las que desempeñan un papel de intermediarios en 

tre las empresas productoras de bienes y el público consumidor; pero 

mantendrán al margen de nuestro estudio por realizar operaciones 

desligadas de la creación directa de bienes ya que sdlo contribuyen 

* Proporcionar dichos bienes , a los consumidores, en los lugares en 

1'Je éstos los demandan. 



En una forma más general , s e acostumbra a c la s i f i car a las 

empresas según su forma de organización, atendiendo a l número de 

miembros que l a s integran y l a s participaciones de capital de cada 

uno de e l l o s , a s í como la forma lega l en que s e constituyen. Acón 

tlnuación se describen los tipos de empresas más comunes de acuer 

do con dicha c l a s i f i cac ión . 

a) Clas i f icación de las empresas según su forma de organiza-
ción 

Las empresas pueden c l a s i f i c a r se en los s iguientes grupos: 

* Empresas individuales 

* Sociedades de personas 

* Sociedades anónimas 

La empresa individual e s la forma mas sencil la de organiza 

c ión . - Se es tablece sin la colaboración de otras personas , ya quee! 

propietario de los medios de producción, e s un solo individuo. Es-

él quien aporta y dirige el capital con que la empresa produce; el-

cual posiblemente no puede ser muy grande para realizar fuertes 1¡¡ 

versiones r.i contratar la mano de obra de un gran número de perso 

ñ a s . 

La principal ventaja de es te tipo de empresas e s que 5l $ 

pietario tiene entero poder sobre e l l a s y la dirige de acuerdo con sus 

intereses. Otra de sus ventajas e s la de pagar impuestos una sola 

vez, ya que su ingreso gravado e s el que obtiene de l a s operaciones 

de la empresa. 

Su desventaja e s que el tamaño de la empresa está limitado 

por la suma de capital que un solo propietario puede llegar a invertir; 

además de ser é l , el único responsable por l a s deudas contraídas por 

el negocio. Para que la empresa prospere, e s necesario aumentar el 

nivel de producción y adoptar continuamente los más eficientes méto-

dos productivos. Lo anterior sólo será posible mediante la asociación 

del empresario, con otras personas que aportan sus capi ta les y es a s í 

como surgen las sociedades de personas . 

Las sociedades de personas pueden contar con mayores sumas 

de capital invertido en comparación con las empresas individuales, lo 

cual les permite extender sus actividades y aprovechar los rendimien 

tos o economías a e sca la que sólo s e alcanzan a niveles altos de pro 

ducción. 

En las sociedades de personas , frecuentemente existen dos ti 

Pos de soc ios : act ivos y pas ivos . Los primeros son aquéllos que ade 

más de aportar su capi ta l , intervienen directamente en e ^ « n c i . ,mien 



to de la empresa, y los segundos , son aquel los que só lo aportan ca 

pltal confiando la dirección de la empresa a lo s primeros; quienes -

son los responsables de la buena marcha del negocio . 

La desventaja de e s t e tipo de asociac ión, radica en el-hecho 

de que cada soc io no e s responsable solamente con e l monto del ca 

pital Invertido en la empresa; sino que responde además con sus pro 

pios bienes en el c a s o de que l a s deudas contraídas por la empresa 

lleguen a ser superiores a su capacidad de pago. 

Lo anterior influye para que surjan l a s l lamadas empresas de 

responsabilidad limitada en l a s que por ley se e s tab lece que los so 

cios sólo deben responder hasta por los montos del capital invertido 

sin que sean invadidos sus intereses personales . 

Las sociedades anónimas son corporaciones que por lo gene 

ral operan con fuertes sumas de capi ta l , ya que pueden vender accio 

nes , bonos y obligaciones a l público, con los que ea - . . a n o s casos 

se transfiere a sus poseedores , parte de la propiedad de la empresa, 

como sucede con las acc iones . Debido al gran número de propieta-

rios que puede llegar a tener la empresa, se deduce que no todos -

ellDs pueden intervenir en la dirección de la misma, sino que su ad 

ministración es delegada, a un consejo que e s el que decide sobre 

la política a seguir por la empresa . 

El a specto más importante de es ta forma de organización e s 

que la empresa tiene una personalidad propia e independiente de la 

de los soc ios que la constituyen, limitándose la responsabil idad de 

los mismos al monto del capital intervenido en a c c i o n e s , como suce 

de en el c a s o de l a s sociedades de responsabil idad limitada. 

Entre las desventa j a s , desde el punto de vista de los acc io 

nista% se encuentre la de tener una influencia limitada sobre l a s de 

cisiones que son tomadas por la empresa, sobre todo cuando poseen 

un. número reducido de acc iones . Otra de las desventa jas de l a s so 

ciedades anónimas e s que la utilidad que obtienen es tá doblemente 

gravada por impuesto, con lo cual se reducen los beneficios de los 

accionistas. 

b ) formas de flnanclamlento de las empresas 

El capital de l a s empresas es tá formado por las contribuclo 

n«s de los soc ios y el que s e adquiere a través de terceros . Regu 

lamente, una parte del mismo se invierte en la adquisición de ac t l -

v°s fijos como equipos productivos, ed i f ic ios , etc. . y otra parte se 

mantiene en forma líquida para dedicarla a los ga s to s de producción 

corriente. 



Una empresa siempre tiene neces idades de capital y puede -

adquirirlo a través de l a s s iguientes modalidades: 

i)-Venta de acciones a l sector privado 

ii) Mediante préstamos por la venta de bonos y obligaciones 

iii) Préstamos bancarios 

iv) Reinversión de util idades 

v) Nuevas aportaciones de los socios 

vi) Subsidios o f ic ia les 

i) Las acciones son valores que representan las inversiones 

de los particulares en la empresa y debido al r iesgo que soportan, -

reciben beneficios . Las acciones pueden ser de dos tipos de acuej 

do con los beneficios que reciben: comunes y preferentes. Las pri-

meras tienen derecho a voto y reciben beneficios que varían de acuer 

do con l a s utilidades obtenidas que pueden ser negativas o positivas, 

no tienen un límite máximo establecido. Las preferentes son aque'llas 

que reciben un rendimiento f i jo , pueden tener o no derecho a voto y 

pueden ser acumulativas, cuando sus beneficios se retienen durante-

varios ejercicios socia les o no acumulativas; además, el riesgo que 

soportan es menor ya que sus beneficios son pagados antes que el -

de las acciones comunes. 

ii) Los bonos y obligaciones representan créditos a favor de 

personas no propietarias de la empresa. Son promesas de pago u -

obligaciones contraídas por la empresa, que reciben una cierta remu 

neración durante el período, que en e s o s documentos s e e s p e c i f i c a . 

Esta promesa de pago tiene que ser cumplida por la empresa aún cuan 

do no obtenga beneficios . Tienen la ventaja de que sus dividendos 

son pagados antes de los que perciben l a s acciones de cualquier t ipo. 

Por otro lado, los poseedores de bonos no pueden reclamar sus su-

mas invertidas hasta que haya expirado el plazo que fue e s p e c i f i c a -

do. Pueden transferirse o ser vendidos a otras personas s i se desea 

recuperar la inversión antes del período requerido. 

La bolsa de valores esCfel lugar en que se realiza con mayor 

frecuencia la compra y venta de cada uno de ios valores antes descr i 

tos. Cuando algunos valores se venden a otras personas , se dice -

que han sido transferidos y ello no implica ningún problema para la 

empresa emisora, quien cumple sus compromisos con los nuevos po-

seedores. La empresa es tá interesada en la cotización de sus valo 

res en el mercado; ya que e s ésta la que refleja la capacidad de la 

empresa para obtener utilidades y puede servir de buena o mala refe 

rencia para que sus valores sean o no negociables . 

iii) La empresa también puede recurrir a los bancos comercia 

'es para solicitar préstamos a corto plazo. Si una empresa necesita 



materias primas o algunos otros recursos para elaborar su producto y 

tléne-buen crédito, puede obtener dichos préstamos con so lo firmar-

documentos a favor del banco. También puede adquirir dinero median 

te e l descuento de documentos de su propiedad, por no pode/esperar 

a su fecha de vencimiento para cobrarlos . Los préstamos bancarios-

pueden ser o no garantizados; e s decir , la empresa puede adquirirlos 

por su buen crédito o mediante la garantía de algunos de sus activos 

f i j o s . Cuando l a s neces idades de la empresa requieren préstamos á 

largo plazo, con e l fin de adquirir bienes de capi ta l , recurre enton-

ces a las instituciones autorizadas para concederlos , sometiéndose a 

las condiciones que e l las e s tab lecen . 

iv) Para una empresa ya establecida a diferencia de una nue 

v a , una forma adicional para obtener fondos e s a través de la re-in 

versión de sus ut i l idades . Por lo general la s empresas retienen paj 

te de las utilidades obtenidas durante sus e je rc ic io s , creando reser-

vas de capital para emplearlas posteriormente en la ampliación de su 

capacidad productiva. 

v) Otra forma de financiamiento de las empresas e s la de a 

ceptar aportaciones adicionales de sus socios incrementando de esta 

manera su capital social , con la ventaja ae que el cor.troi de la en¡ 

presa permanece en manos de ¡e s socios originales . 

vi) Las empresas también pueden obtener subs id ios del gobier 

no sí se encuentran ocupadas en la elaboración de un producto especf 

fleo que esté de acuerdo con ciertos programas soc ia le s o de desarro 

ilo del sector público. 

c) Acumulación de capital 

Uno de los rasgos más caracter í s t icos de las empresas mode_r 

ñas es que cuentan cada vez con mayores sumas de capital invertido 

en mas eficientes técnicas de producción. El trabajo se na converti-

do en un factor subordinado ai capital sin perder su gran importancia 

dentro del proceso productivo. 

Si comparamos a l a s empresas actuales con aquá;. :as que exis 

tfan a finales del Siglo XVIII y principios del Siglo XIX, observaríamos 

que las de aquel tiempo se caracterizaban por ser meramente manufac 

tore a s , sin un uso intensivo del cap i ta l . En e l las se concentraba un 

número variable de obreros y se practicaba cierta división del trabajo, 

Pero no contaban con s i s temas técnicos de producción ef ic ientes , los 

cuales fueron apareciendo a consecuencia de la revolución industrial, 

^ s primeros s i s temas de producción representaron un gran adelanto si 

Pensamos en el trabajo de tipo artesanal y domiciliario que se practl 

°aba en épocas todavía mas remotas. 



La empresa moderna n e c e s i t a organizarse sobre b a s e s nuevas 

que requieren equipo mecánico en di ferentes proporciones . Hay méto 

dos de producción que requieren equipos complicados y c o s t o s o s como 

por ejemplo en la industria automotriz; equipos que son incompatibles 

con la producción en pequeña e s c a l a , como l o s que son u sados en u 

na fábrica de c a l z a d o que son menos compl i cados . 

De cualquier modo, e l volumen de expansión de una empresa, 

además del que permiten su s in s t a l ac iones t é c n i c a s , e s t á condiciona-

do por un factor que no puede ser controlado por los dir igentes de la 

misma: el tamaño del mercado. No e x i s t e ningún incentivo para que 

una empresa realice grandes i n v e r s i o n e s , adquiriendo t écn ica s con las 

que s e produce un gran número de un idades , s i a c a s o no tiene una de 

manda suf ic iente para absorber su producto. El tamaño del mercado -

e s t á determinado, entre otros f a c t o r e s , por el grado de desarrol lo del 

pafs y e s dicho grado de desarrol lo e l que condiciona e l desenvolvi-

miento técnico a lcanzado por l a s e m p r e s a s . Los p a í s e s en vía de de 

sarrollo cuentan con un mercado potencial cuya demanda e s tá por encl 

ma de la demanda e f e c t i v a . La demanda e fect iva e s aquél la que se 

representa a t ravés de un cierto poder de compra sobre el mercado, -

diferenciándose de la demanda potencia l , la cua l sólo e s t á representa 

da por los d e s e o s de los consumidores por adquirir un mayor volumen 

de b i e n e s , pero no tienen el poder o Ingresos su f i c iente s para reali-

zarlos. 

No e s de gran benef ic io para un pa í s tener empresa s con me 

canismos de producción muy a v a n z a d o s , s i a c a s o no cuenta con un — 

mercado consumidor que haga pos ib le su a p l i c a c i ó n . Entre a q u e l l o s -

países, que han a lcanzado un grado semejante de desarro l lo , tanto téc 

nico como del mercado consumidor, pueden emplearse t écn ica s de pro 

ducción muy a v a n z a d a s y e s t ab lece r entre e l l o s e l intercambio de l a s 

mismas, resultando todos e l l o s b e n e f i c i a d o s . En cambio , son muy di 

ferentes l a s re lac iones de intercambio que s e practican entre l o s pa í -

ses de distinto grado de desenvolvimiento, ya que l o s menos desarro 

liados importarán de los más a d e l a n t a d o s , t écn ica s de producción que 

no podrán usar en toda su capacidad debido a l reducido tamaño del -

mercado, resultando incosteable su mantenimiento; aunque no debe ol 

vidarse que e s t o s p a í s e s s e evitan fuertes g a s t o s de invest igación en 

la búsqueda de mejores t écn ica s de producción. 

No debemos pensar que la e f i c ienc ia de una empresa aumen-

ta siempre en relación con su tamaño. Para toda e m p r e s a , s i e m p r e -

existe un límite en su nivel de producción, pa sado e l c u a l , no lo puede 

seguir incrementando porque corre e l r i e s g o de sufrir pérdidas o -

disminuir sus u t i l idades . Los administradores pueden perder el con-

trol y conducir a la empresa al f r aca so , ya que no siempre e s pos ible 



seguir obteniendo l a s venta jas o economías a e s c a l a que favorecía: 

el aumento del nivel de producción en un principio, debido a que es 

piezan a operar los rendimientos decrecientes . 

No e s posible dar est imaciones concretas sobre c u a l debe 

ser el tamaño óptimo de una empresa . Cada una de e l l a s , según-

sea el volumen de sus c o s t o s , tipo de producción y e l tipo de coi 

petencia en que se desenvuelve, va a determinar por s í sola el ni-

vel más conveniente de producción. 

La expansión de l a s empresas en la mayoría de los* casos 

se na realizado a través la ac—.-lulación y concentración de cap: 

ta ios . La acumulación de capitel real iza dentro de la misma en 

presa . El empresario y los acc ionis tas pueden sér poseedores de • 

mayores inversiones dentro de la misma, s i reinvierten parte de las 

utilidades obtenidas en cada e jerc ic io , incrementando de esta mane 

ra , el capital socia i uc empresa. 

La centralización consis te en la combinación de los capita 

les ya existentes mediante la unión de varias empresas . Por ejem-

plo: una fábrica productora de cerveza puede absorber en el mercad: 

a aquellas otras que elaboran artículos que para ella representan na 

tenas primas, como: vidrio, cartón, hojalata , e t c . La integración-

de empresas reduce considerablemente los co s to s de producción, ya 

que ahora es tá en condiciones de producir todos lo s artículos que -

necesita para elaborar su producto. 

Otra forma de centralización de capi ta les en manos de unos 

cuantos empresarios , e s mediante la absorción de otras empresas -

que se encuentran produciendo e l mismo artículo en el mercado y a 

las que no l e s e s posible sobrevivir por la competencia, sobre todo 

cuando no cuentan con el capital necesario para e l l o . 

La principal ventaja de la concentración de capital e s la de 

permitir que ciertas ramas de la industria s e desenvuelvan y apl i -

quen cada vez , en mayor proporción, la tecnología moderna. Por otra 

parte, influye para que desaparezcan los s i s temas de producción a i s 

lados, donde s e aprovechan l a s ventajas de la división del trabajo 

a gran e sca la transformándolos en procesos de producción eficiente-

mente dirigidos; en los que e l nivel de producción y la calidad de 

los bienes elaborados será mayor que e l a lcanzado con métodos de 

producción atrasados y una administración deficiente. 

Entre las desventajas s e destaca el peligro de que aparez 

can ios monopolios o pseudomonopolios; o sea e l crecimiento desnv? 

dido de las empresas que las deja en situación de dominar el mere* 



do, estableciendo l a s condiciones más favorables para los empresarios, 

sin dejar que opere la competencia que beneficia a los consumidores. 

d) Finalidad y funcionamiento de la empresa privada 

El principal objetivo de la empresa privada es el de obten« 

ut i l idades . Siempre trata de obtener una ganancia y con e s e fin se-

dedica a la producción de bienes y serv ic ios . Abandona el proceso 

productivo tan pronto como la actividad a que se dedica le deja de re 

portar uti l idades. Logrará su propósito siempre y cuando los ingresos 

totales que reciba mediante la venta de b ienes , sean mayores que los I 

costos totales en que incurre para obtenerlos. Más adelante se pre 

sentará un ejemplo en el que se analizan los costos e ingresos de uiuj 

empresa y tendremos oportunidad de estudiarlos con mayor detalle. 

La empresa obtiene ingresos mediante la venta de sus produc 

tos o la prestación de serv ic ios . El monto de los ingresos está detej 

minado generalmente por la cantidad y el precio de los productos ves 

üidos o de los servicios prestados; mientras mayor sea la cantidad • 

vendida y el precio al que se vende, sus ingresos le permitirán obte 

ner mayores uti l idades. 

La competencia es un fenómeno que constantemente afecta a 

las empresas en sus deseos de obtener uti l idades . Existen numerosas 

empresas que compiten entre s í , rivalizando para colocar cada una de 

ellas, la mayor cantidad posible de su producto en el mercado. No so 

lo compiten l a s empresas que elaboran productos s a l a r e s o substitu-

tos, sino , también todas aquél las cuyos esfuerzos están encaminados 

a la obtención de ut i l idades . Por ejemplo: con l a s empresas de calza 

do, además de la competencia que s e es tablece entre e l l a s , compiten 

todas las demás empresas , en el sentido de que todas e l las desean -

que el consumidor gas te en su producto la mayor parte de sus ingre-

sos. Si un consumidor destina cierta parte de su ingreso a la compra 

de calzado, su ingreso restante lo puede emplear en la compra de -

otros bienes; pero s i el consumidor incrementa sus compras de ca l za -

do, destinando a la compra de es te bien una mayor parte c í su ingre 

so, menor será la cantidad que pueda emplear en la compra de otros 

bienes. 

Los ga s to s de la empresa están representados por sus costos 

de producción que son los valores monetarios que describen los pagos 

a los factores empleados en la producción. Una parte de e s o s c o s -

tos está constituida por las as ignaciones para la depreciación de los 

activos, que son las sumas empleadas para reparar o reponer el equi 

P° que se desgas ta por su u s o , o deprecia a través del tiempo. 



Los dirigentes de un negocio generalmente no cuentan con los 

medios necesar ios para reducir lo s co s to s como deseen , ya que e l -

precio de los factores usados en la producción, se determina según 

sea la oferta y la demanda de los mismos; por lo que la acción del 

empresario sobre e l l o s , e s muy l imitada. 

Para saber en qué grado debe ser utilizado un factor, dado 

su precio, se toma en cuenta su cos to de oportunidad (el que está de 

jando de ganar s i se emplease en otra actividad) y se compara con -

los ingresos que obtiene la empresa. El costo de usar un factor en 

la producción de un bien determinado, e s el sacri f ic io de la utilidad 

que pudo haberse obtenido ai usar dicho factor en otro de sus usos 

.alternativos con mayor o menor e f ic ienc ia . 

Cuando los ingresos no son suficientes para cubrir los cos-

tos de producción, ello se debe a que los recursos productivos no es 

tán siendo usados eficientemente y pudieron haber encontrado un em-

pleo más beneficioso, en la creación de otro tipo de bienes que estén 

dentro de los gustos y preferencias de los consumidores, o que los -

mismos recursos debieron haberse combinado de otra manera. 

Hay más de una forma para producir un artículo determinado, 

ya que s i sólo hubiese una, no existiría el problema ¿cómo producir?. 

Es posible elaborar productos agrícolas por ejemplo, sembrando peque 

ñas cantidades de tierra y contratando mayores cantidades de los fac 

toros trabajo y capi ta l . El misma producto puede ser obtenido con me 

nos trabajo y capital pero usando una mayor proporción de tierra. -

¿Cuál d s dichas combinaciones se va a prefer ir? . S e va a se lecc io 

nar aquella alternativa que represente el menor costo de producción y 

éste va a estar determinado por los precios de cada uno de los fac 

tores, a s í como por el grado de productividad de cada uño de e l lo s . 

Si el empresario conoce 1¿ 3 diferentes alternativas o procedimientos 

de producción mas aconse jab les ; a s í como la utilidad, que rinde cada 

una de e l l a s , decidirá emplear aquel método que le reporte el mayor 

margen de uti l idades . 

Los nuevos métodos de producción, sobre todo aquéllos que 

elevan considerablemente la productividad del trabajo y hacen posible 

una disminución en los c o s t o s , deben ser adoptados con anticipación 

Por el empresario para ganar terreno a sus competidores y a s í poder 

gozar de mayores utilidades durante el tiempo que l e s lleva a los de 

más empresarios s ituarse en el mismo nivel de competencia. 

Para incrementar los ingresos por medio de la demanda ya -

se dijo anteriormente que era necesario un aumento en la cantidad -

vendida de bienes o un aumento er. el precio de los mismos. Para au 



mentar la cantidad vendida e s necesario aumentar los niveles de pro 

ducción y para ello se requiere contratar más trabajadores , comprar 

más materia prima, e t c . ; que traerán como consecuencia un incremen 

to en los cos tos de producción. 

El empresario só lo decidirá aumentar su producción s i por -

cada peso gas tado , recibe uno o más de un peso de ingreso. Más a 

delante nos referiremos a es ta s i tuación, al hacer un aná l i s i s más -

detallado del nivel de producción en que el empresario obtiene l a s 

máximas uti l idades . 

Antes de que el empresario decida aumentar su nivel de pro 

ducción, debe observar cual e s el comportamiento de los costos en 

el nivel de producción en que se encuentra. Si es tá produciendo a. 

niveles muy bajos donde aún no se han aprovechado l a s economías 

a e sca la (ya que los costos f i jos se distribuyen entre un reducido nú 

mero de unidades producidas y a medida que aumenta la producción 

va disminuyendo el costo por unidad) se dice que está produciendo . 

con costos decrecientes o rendimientos crecientes a e sca la y convie 

ne por lo tanto que se incremente el nivel de producción ya que los 

costos totales están aumentando más lentamente que los ingresos to 

t a l e s . 

Puede darse también e l c a s o de l e s co s to s constantes o r e n 

dimientos constantes a e s c a l a , cuando los incrementos en los cos tos 

son exactamente iguales a l aumentar el nivel de" producción. 

El c a s o de -costos crecientes o rendimientos decrecientes apa 

rece cuando ya no se tienen economías a e s c a l a porque los factores 

fi jos que intervienen en la producción han dado ya su máximo rendi-

miento. Estos no sólo aparecen como en el c a s o de la agricultura, 

al mantener fijo el factor tierra, s ino que s e presentan en cualquier 

actividad en que se mantenga en forma constante uno de los factores 

de la producción, mientras varía el empleo de otros . No sólo por el 

uso intensivo de los factores f i jos en la producción, se presenta -

e se tipo de c o s t o s , sino también cuando se ocupan factores de muy 

baja cal idad, como lo son tierras menos férti les u obreros no ca l i f i 

cados , e t c . 

Podemos concluir que sobre las empresas pueden operar dos 

tendencias opuestas . Por un lado, la existencia de costos decrecien 

tes que son producto de l a s ventajas de la producción en gran e sca la 

y Por la constante aplicación de los avances tecnológicos . Por el 

otro, operan los costos crecientes que equivalen a rendimientos de-

crecientes, por el mal uso o uso Intensivo de" algunos factores , o -

Por el empleo de recursos de una menor cal idad, comparada con la de 



aquéllos que fueron uti l izados en un principio. 

Después de considerar l a s diferentes s i tuaciones a que puede 

enfrentarse el empresario al tratar de aumentar su nivel de producció. 

e s necesario observar los e fec tos , que sobre el precio, de los produc 

tos pueden traer consigo, los aumentos en el nivel de producción. S. 

la oferta de un bien aumenta y no sucede lo mismo con la demanda, 

el precio del mismo tenderá a bajar . Si el empresario contaba con í¿ 

existencia de los mismos precios y bajan é s t o s , puede ser que al au 

mentar su nivel de producción tenga que soportar una pérdida o por r 

menos una reducción en el monto de sus ingresos ; a no ser que >3 

demanda haya aumentado en la misma proporción en que s e incremen -

tó la oferta y el precio s e mantenga en el mismo nivel . 

Los ingresos del empresario quedarán determinados por el gra 

do de e last ic idad de la demanda. Si la demanda por su producto cr 

muy e l á s t i c a , los aumentos en la oferta no van a producir una baj.i 

considerable en el precio y s í va a ser posible que incremente sus 

ingresos aún cuando la demanda no experimente un aumento similar a 

de la oferta. 

e) Análisis de cos tos e ingresos de producción 

El empresario producirá mientras obtenga benef ic ios , e s decir. 

mientras exis ta una diferencia entre sus co s to s e Ingresos to ta l e s , 

aumentando e l nivel de producción hasta e l punto en que sus utili 

dades sean máximas. .Esta e s una verdad fundamental, cuyos deta 

lies nos proponemos ahora anal izar . 

Principiamos por definir el concepto co s to . Para el pro-

ductor el costo total e s la suma de los pagos necesar ios para re-

munerar-a los propietarios de los factores empleados en la produc 

ción. Es la suma de los sueldos y sa lar ios pagados a obreros y 

empleados, l a s rentas pagadas a los dueños de la tierra o edif i-

c ios , los intereses pagados a quienes le prestan dinero para la pro 

d-.-.cción y los beneficios normales pagados a ios dueños de la em-

presa, por arriesgar su dinero y tiempo en e l l a . 

Los costos pueden ser f i jos y var iables . Los primeros son 

aquéllos que no pueden evi tarse , aún siendo cero el nivel de pro-

ducción y permanecen constantes cualquiera que sea la cantidad pro 

ducida, por e s a razón reciben el nombre de "costos f i j o s " e inclu-

yen renglones tales como terrenos, ed i f ic ios , sueldos de algunos era 

pleados, la depreciación de la maquinaria, e tc . 

En cambio, existen otros cos tos que se ir—cementar; e r . ' 

da que aumenta el nivel de Producción, Humándose "costos variafc'e*" 



como log sue ldos y s a l a r i o s de la mayor parte de l o s t raba jadores , el 

cap i ta l invertido en materias pr imas , energ í a , combust ib le , e t c . 

Los c o s t o s medios to t a l e s o c o s t o s unitarios se obtienen de 

la suma de los c o s t o s f i j o s d ivididos entre la cantidad producida y 

l o s c o s t o s varia'bles también divididos entre la cantidad de producto 

obtenida. Pero en nuestro a n á l i s i s g rá f i co nos referiremos solamente 

a los c o s t o s to t a l e s que son la suma de lo s c o s t o s f i jo s y los eos 

t o s v a r i a b l e s . 

Otro concepto de c o s t o que e s necesar io expl icar e s el -

" c o s t o marg ina l " , que representa la cantidad en que se incrementa 

el c o s t o total a l aumentar la producción en una unidad. 

En el Cuadro 5 . 1 se presentan los c o s t o s f i j o s , variables, 

tota les y marginales de una empresa imaginaria . Posteriormente voj 

veremos a mencionarlos a l e s t ab lece r su relación con los ingresos 

de la empresa , para determinar e l nivel de producción en el cual ob 

tiene los mayores b e n e f i c i o s . 

Las c i f r a s del cuadro muestran que el c o s t o total f i jo es el 

mismo tanto al producir una, como diez unidades . En cambio, el-

cos to variable va en aumento conforme se van produciendo mayer nu 

CUADRO 5 . 1 

COSTOS DE PRODUCCION DE UNA EMPRESA 

Cantidad 
producida 

C o s t o total 
F i j o 

C o s t o tota l . 
Variable 

C o s t o s 
Totales 

C o s t o s 
Maralnxlac 

0 24& 0 240 

1 240 52 292 
52 

2 240 84 324 
32 

3 240 112 352 
28 

4 240 131 371 
19 

5 240 147 387 
16 

6 24C 159 399 
12 

7 240 171 411 
12 

8 240 189 429 
• 18 

9 240 213 453 
24 

10 240 245 485 
32 

mere de unidades y e l lo s e d e b e , a que e s nece sa r io aumentar l o s 

gastos en materias pr imas , mano de obra , e t c . , a medida que va -

siendo mayor e l nivel de producción. El comportamiento de l o s e o s 

tos totales e s el de ir aumentando en menor proporción (por l a r e -

Partición de lo s c o s t o s f i j o s entre un mayor número de unidades) o 

amentando en mayor proporción d e s p u é s de la s e x t a unidad product 

* * - lo cual puede ver se con mayor c lar idad s i ana l izamos la colum 



na de c o s t o s marginales . Estos representan los incrementos ent 

cos to total, al aumentar la producción en una unidad. 

La Figura 5 . 1 muestra lo s mismos c o s t o s , en forma gráfl-

c a , usando los e j e s coordenados; y as ignando el e j e de las "Y"i 

los cos tos de producción y e l de las "X" a l a s unidades product 
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to variable a cada nivel de producción. 

Para completar nuestro a n á l i s i s y l legar a conocer e l punto 

que deja el mayor benef ic io a la empresa e s conveniente elaborar -

otro cuadro en Que s e ' e spec i f i quen l o s datos referentes a los ingrs 

sos recibidos por la empresa , incluyendo también los datos de c o s -

tos, para poder hacer posible la comparación entre e l l o s . 

En el .Cuadzo 5 . 2 s e presentan nuevos datos que conviene -

e*phcar. En la coluiana d o s , s e indican los precios a que se "ven 

de el producto en cada nivel de producción. El ingreso total se ob 

üene multiplicando e l número de unidades por el precio. La columna 

cinco, muestra la utilidad total y se obtiene d e la diferencia entre 

costos e ingresos to ta l e s , siendo negativa en un principio y l legan-

aoeser la máxima entre la oc tava y novena unidad producida. El c o ¿ 

to e Ingreso marginal de l a s columnas s e i s y s i e t e , se obtienen de 

las columnas de cos tos e ingresos , representando los incrementos en 

8Uos al aumentar la producción en una unidad. 

Se graflcan los co s to s e ingresos totales en forma similar-

Gráficamente podemos observar que los costos f i jos escala anterior (Figura 5 . 1 ) . En un principio tanto los cos tos como -

representados por una recta a l nivel de 240 p e s o s , ya que estos-los ingresos s e irán incrementando. La curva de costo total se lni 

nc varían a l .aumentar la cantidad producida. La curva represen'.! c l4 e n e l n l v e l d e 2 40 p e s o s , mientras que la de ingresos totales -

los costos , totales y e s igual a la suma del costo f i jo m£J%'el ^ Parte del origen. Entre la quinta y sexta unidad, la s curvas se in-

f e c t a n , apareciendo después de e l lo , la s utilidades de la empre-
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Dichas utilidades s e van Incrementando, l legando a ser máxi-

entre la octava y novena unidades-donde e s e f e * * l a separación 

as curvas qu* a s e n t a n a l o s cos tos e ingresos to t a l e s . En 

nivel debe la empresa es tablecer su máximo nivel d e produc-

,; ya que es donde el ingreso marginal e s igual al cos to margi. 

, lo cual puede verse en e l Cuadro 5 . 2 . 
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Figura 5 .2 
f) Influencia de la demanda en l e s planes del empra^r to 

No todos los bienes tienen el mismo grado de elast ic idad en 

b'enes de primera necesidad tienen un menor grado de elast icidad 
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en comparación con los de uso superfluo o secundario. 

Cuando s e decide aumentar e l nivel de producción de una 

presa debe tomarse en cuenta e l grado de elast icidad, de la denia:: 

porque s i la meta perseguida e s aumentar los ingresos , en el casi 

de -una demanda inelást ica no va a ser posible incrementarlos, 

do los precios , porque la cantidad vendida no aumentará en la mist 

o mayor proporción, en e s t e c a s o resulta más conveniente al smpte 

rio aumentar los prec ios , reduciéndose la cantidad demandada. Por 

contrario, s i la empresa cuenta con una demanda e l á s t i c a , las reí. 

ciones en e l precio producirá- :n aumento en la cantidad demanda 

que hará posible un incremento en los ingresos totales de la empre; 

También será necesario observar l a s variaciones que exper 

menta la demanda en relación a los cambios en los ingresos de I; 

consumidores. Cuando los ingresos de lo s consumidores se increffi 

tan: aumentará la demanda de aquellos bienes que tienen una elasE 

cidad-ingreso posi t iva , por ejemplo l a s go lo s inas , gas tos de esp« 

miento, e tc . Disminuye en el c a s o de los bienes de elasticidad-i 

greso negativa que por lo general tienen los bienes que proporci» 

una sat i s facción muy limitada y se mantiene constante la demanda < 

los bienes de consumo indispensable cuya elast icidad-ingreso es ce 

Las condiciones de demanda son d i s t in ta s , s i la empresa ope 

ra en régimen de competencia perfecta o imperfecta . En e l primer ca 

so, siendo muchos, los-productores del mismo art ículo, a s í como los 

consumidores del mismo, e l empresario individual no tiene ninguna ln 

fluencia sobre la demanda y e l precio , los cua le s estarán determina-

dos por las curvas de oferta y demanda tota les del mercado. En e l -

caso de competencia imperfecta, e l empresario s í puede ejercer cierta 

influencia sobre e l precio o l a s cantidades que vende, ofreciendo una 

mayor o menor cantidad, de acuerdo con l a s condiciones de demanda 

existentes en el mercado. 

2 . La empresa pública 

En nuestra c las i f icac ión de unidades de producción s e lnclu 

yó a la empresa pública . Puede des ignarse con e s t e nombre al con 

Junto de actividades desarrol ladas por e l sector público dentro de la 

actividad económica. 

Actualmente el gobierno de cada p a í s , desempeña una gran -

variedad de funciones que tienen influencia directa sobre l a s activida 

económicas en que participa. En un principio, su actividad vólc 

se concretaba a realizar ga s to s de de fensa , administración dt- iu . / i -

cla, relaciones con el extranjero, e t c . 



En las economías de libre mercado, cada vez se concede na 

yor importancia a las funciones públ ica s , porque a través de sus gas 

t o s , el sector público interviene como un regulador del proceso econó 

mico. Dejemos e l aná l i s i s de sus funciones para ocupamos de ellas 

más adelante y establezcamos l a s razones por l a s cua le s e s beneficio 

sa e inevitable su intervención en todo sistema productivo. 

a) Justificación de la actividad pública 

Dentro de todo sistema económico se considera necesaria la 

intervención del sector público para que aescnipeñe con mayor eficier 

cia ciertas actividades que l a s unidades de producción privada, no -

consideran beneficioso realizar y que contribuyen en alto grado a au-

mentar la sat i s facción de toda comunidad; o cuando é s t a s actividades 

sean más eficientemente desarrolladas por la empresa pública. 

En es te c a s o quedaría incluida la producción de todos aque 

l íos bienes y servicios que por contar con ciertas característ icas ha-

cen prácticamente imposible su abastecimiento a través del mercado, 

ya que tienen que ser ofrecidos para que sean usados por toda la co 

lectividad y no pueden dejar de ser ofrecidos a un solo individuo, -

que aún siendo de gran importancia para él mismo, puede rehusar pa 

gar por e l l o s . Por lo tanto, la defensa , protección y administración 

de justicia, e t c . ; son servicios que no pueden ser creados en el me_r 

cado libre, ni pueden ser adquiridos en forma individual por cada -

uno de los miembros de la soc iedad . 

A la empresa privada comúnmente se le permite la creación 

de aquellos bienes y servicios que puede producir con e f icac ia ; pero 

existen actividades que deben ser desarrolladas exclusivamente por-

el gobierno en l a s que se debe gastar sólo lo necesario ; mantenien-

do un costo mínimo de operaciones sin dejar de proporcionar el serví 

ció a los niéveles de seados . 

En el c a s o en que existan grandes diferencias entre los eos 

tos de producción de bienes o servicios proporcionados p e r l a s empre 

sas privadas y el beneficio social de los mismos; se Justificará l a -

intervención del gobierno para igualar el costo de producción al bene 

«do social proporcionado, favoreciendo con ello al mayor número po 

"ble de miembros de la sociedad. Por ejemplo: una presa que abas 

t«ca de agua y energía a una determinada región y que la a p r o v e -

chan un gran número de empresas y agricultores. Si fuera propiedad 

^ U n a 6 m p r e s a p r i v a d a <*ue t e t a r a de obtener con su explotación los 

"láximos beneficios , proporcionaría e s o s servicios só lo a las empresas 

y agricultores que estuvieron en condiciones de pagar l a s tarifas co 

^spondientes, l a s cuales pueden ser e levadas ; y s e privaría de -



e l los a todas aque l la s personas que aún neces i tándolos no es tán en 

condiciones de ut i l izar los . 

El beneficio que puede obtenerse de l a presa puede ser mu-

cho mayor s i en manos del gobierno s e reglamenta su uso favorecien 

do a todos aque l lo s , que neces i tan de e s o s servic ios en la región. 

El sector público desempeña el papel de inversionista cuan-

do los r iesgos de producción sólo pueden ser soportados por e l go 

bierno quien cuenta con mayores fac i l idades para esperar ia recupera 

ción de l a s inversiones a largo p lazc . En muchos c a s o s , l a s compa 

ñías privadas no están en condiciones de desarrollar ciertas aci ivida 

des como por ejemplo la producción de energía » tón ica ,• como fuente 

de energía eléctrica por lo s cos tos tan elevados que se requieren. -

Un empresario particular no puede obtener beneficios cuantiosos aún 

gozando de condiciones monopolísticas en el mercado, ni aún contan 

do con una patente que le permita obtener beneficios de su producto 

-por un determinado número d é ' a ñ o s . Además tiene que esparar pe s i 

blemente mucho tiempo para recuperar sus inversiones. En e s t e caso 

el sector público puede intervenir de dos formas: desempeñando dlrec 

tameníe dichas actividades o dando concesiones a empresas privadas 

mediante un contrato en el que s e acepte previamente su control. 

La oferta de algunos servic ios como electr ic idad, g a s , corre 

o s , servic ios te le fónicos , e t c . ; s e realizará más eficientemente s i es 

una sola organización la que se encarga de su abastecimiento. Los -

costos s e reducen considerablemente en el c a s o de que s e a una sola 

empresa; ya que s i fueran dos o más actuando por separado,- l a s in-

versiones en conjunto aumentarían y s e desperdiciarían l a s economías 

a e s c a l a . 

Por e l l o , en muchos pa í se s la explotación de dichos servi-

cios es tá en manos del sector público y reciben el nombre de mono 

i-olios naturales , como el c a s o del petróleo en México. En aquellos 

•n que son proporcionados por el sector privado, el gobierno no deja 

ie ejercer una poderosa influencia en e l control de sus ac t iv idades . 

En algunos c a s o s el gobierno interviene modificanao el patrón 

ie g a s t o s de los consumidores. Ello ocurre, cuando realiza algunas 

i d i v i d a des como la construcción de viviendas por ejemplo. El sector 

público con fines de saneamiento, urbanización o renovación urbana, 

puede desarrollar actividades de fomento a la vivienda, construyendo 

jasas-habitación que estén más de acuerdo con las necesidades de la 

población y ponerlas a disposición de l a s personas que perciben ba-

jos ingresos . Para t a le s fines es tablece condiciones favorables de -

pago mediante la creación de préstamos en garantía y fondos hipóte 



uarios . 

b) Comparación entre l a s empresas privadas y públicas 

Las empresas privadas y públicas tienen varios puntos en co 

mún, por su semejanza en ei funcionamiento, pero también pueden ob 

servarse entre e l las ciertas difere- - t a s . 

Son semejantes en cuanto producen bienes y servicios que -

son demandados en la sociedad y la creación de los mismos, en la ma 

yoría de los c a s o s e s idéntica. Cuando el sector privado establece 

una línea de transportes para dar servicio a la comunidad, e s te serví 

ció es semejante al proporcionado por otros medios de transporte, que 

pueden ser propiedad del sector público. 

i 

Son similares l a s actividades públicas y privadas en virtud -

de que ambas tienen que incurrir en lo s mismos cos to s de producción 

al crear los bienes o proporcionar igual tipo de serv ic ios . ¿Qué dife 

rencia existe entre los servicios de educación prestados por el gobier 

no y los que son proporcionados por instituciones particulares? Nin-

guna. Así podemos seguir comparando otros servicios sin encontrar 

ninguna diferencia notable entre los que son proporcionados por el sec 

tor privado y el sector público. 

Entre l a s diferencias más importantes, anotamos l a s s iguientes: 

i) En cuanto a la finalidad que perciben unas y otras , tene-

mos que la empresa privada, siempre persigue fines lucrativos o sea 

la obtención de uti l idades; mientras que la actividad de la empresa pú 

blica persigue fines de bienestar social:, sa t i s fac iendo neces idades de 

orden colectivo. En el desarrollo de su actividad social incurre fre-

cuentemente en pérdidas, a l a s que no se concede mucha importancia 

siempre que representen un beneficio para la sociedad. 

ii) La empresa privar .-• disminuye su nivel de producción tan 

pronto como deja de obtener utilidades y se encuentra en libeitad ae 

abandonar o permanecer dentro de la actividad económica en que se en 

cuentra ocupada, cuando lo considere conveniente. En cambio, la em 

presa pública está obligada a proporcionar determinados serv ic ios , aún 

cuando su actividad no le resulte económicamente benef ic iosa . 

iii) Otra diferencia radica en la forma en que son pagados -

los bienes y servicios que proporcionan. La privada vende sus bienes, 

sólo a la persona que los demande y tenga el poder adquisitivo sufi-

ciente para pagarle. Aún cuando ésta es la forma en que realizan -

sus ventas algunas empresas públicas , como el correo, telégrafo, pe 

tróleo, e t c . ; la mayor parte de los servicios públicos son pagados en 

forma colectiva a través de los impuestos-. En es te c a s o el pago a -



través de e l los trae como resultado que algunos sectores de la 

sociedad resultan más beneficiados que otros en el uso de los 

serv ic ios . 

Debido a las anteriores diferencias debe tenerse cuidado 

al evaluar la actividad pública, con los mismos principios que se 

emplean para conocer el rendimiento de l a s empresas privadas . 

Muchas veces se consideran improductivas e ineficientes 

algunas actividades del sector público debido a les nor te s g a s t o s 

que realiza sin venir acompañados de un beneficio patpawe y 

usa. e s te argumento en menosprecio de la actividad pública y en 

defensa de la actividad privada. Pero debe tenerse en cuenta que 

muenos errores son cometidos por la actividad privada, al emplear 

recursos relativamente e s c a s o s en la creación de ciertos bienes -

que no son muy demandados por los consumidores y traen como -

consecuencia fuertes cos tos soc i a l e s ; ya que dichos recursos pudíe 

rpn haberse empleado en la creación de aquellos bienes y servi-

cios que s í hacían falta dentro de la sociedad. 

Ingresos del sector publico 

1) Impuestos.- La principal fuente de ingresos del sector 

público la constituyen los impuestos . Estos son pagos obligatorios 

hechos por ios contribuyentes para retribuir a i gobi'-.Tio por los serví 

cios que les proporciona; o dicho de otra manera, son los pagos que 

permiten al gobierno desarrollar sus múltiples funciones . 

Los impuestos puedan ser directos e indirectos. Los prime 

ros son los que gravan ios ingresos ae las personas y empresas y -

los impuestos indirectos son aquel los que afectar; los ingresos , al -

gravarlos a través ¿ e i consumo de ciertos b ienes . 

Les impuestas directos pueden ser: progesivos y proporciona 
, \ 

l e s . Los primeros, sor. aquellos en que se aumenta ia ta sa impositi 

va a medica que se incrementan ios ingresos . En esta forma se gra 

va en mayor proporción a ios perceptores de altos ingresos y vicever 

s a . Los proporcionales son los que siempre gravan con la misma ta 

sa a todos ios r.i-'eles de ingresos . Este tipo de imouesto carece -

•ie equidad, que e s uno de ios principios que debe tener un buen s i s 

esma impositivo: ya que con la ta sa de impuesto establecida resultan 

perjudicados todos aquellos que reciben relativamente menores nive-

les de ingresos . Deoido a que se deducen ¿n ia misma proporción 

sn todos los niveles , representan un mayor sacrificio para U.c 

j e s perceptoras de bajos ingresos . 



Las crecientes neces idades de recaudación, obligan a que pre 

valezcan los impuestos progresivos , siempre y cuando no se desmora 

licen ciertas actividades que, soportando fuertes r iesgos , son gravadas 

con al tas t a s a s de impuesto. En los p a f s e s muy prósperos donde -

los impuestos directos ya han alcanzado niveles muy a l t o s , en el ca 

so de que el gobierno desee aumentar su recaudación, se deberán au 

mentar los impuestos indirectos. 

Los impuestos Indirectos como ya se dijo anteriormente son 

los que recaen sobre el consumo. Se calculan sobre los cos tos de 

producción y sobre l a s ventas de l a s empresas y en la mayoría de -

los ca sos se transladan a los consumidores a través de los precios. 

I * prin, oal característica de los impuestos indirectos e s un carácter 

regresK .. ya que gravan en mayor proporción a l a s personas que re 

ciben bajos ingresos . Por ejemplo: un impuesto de 1 peso sobre un 

ingreso de 100 p e s o s , representa el 1 porciento; mientras que s i se 

calcula sobre un ingreso de 500 p e s o s , la proporción disminuye a -

0 .20 porciento. 

Para conocer la medida de los impuestos nos podemos basar 

en la relación porcentual entre el ingreso f i sca l y el ingreso n a c i o -

nal . En cada sociedad exis te un cierto volumen de impuestos, el cual 

e s considerado suficiente por el sector público para realizar sus g a s 

t o s . Existen pa í se s (los mas desarrollados económicamente) en que 

los impuestos representan un 30 porciento del ingreso nacional , debi 

do a que tienen muy fuertes ga s to s de d e f e n s a , ayuda externa, edu-

cación, e t c . Otros países , con menor volumen de g a s t o s públicos,pe 

ro con grandes necesidades de inversión pública en servic ios soc i a -

l e s , tienen un sistema impositivo que varía entre un 10 ¿ K m 20 por 

-'ento del ingreso nacional . Esto puede expl icarse s i pensamos e n -

dlchos pa í se s tienen niveles de ingreso per cápita muy bajos por 

lo que no e s posible gravarlos con mayor intensidad, sin afectar con 

siderablemente sus niveles de v ida . 

Siempre e s conveniente elevar la carga impositiva cuando el 

costo para los contribuyentes e s t é por debajo del beneficio soc ia l que 

puede ser obtenido y sobre todo s i el nivel de impuestos a lcanza un 

bajo porcentaje del ingreso nacional . Puede afirmarse, que para e l c a 

so de los p a í s e s subdesarrollados, e s conveniente s e eleven l a s t a -

sa s imposit ivas , ya que puede lograrse con e l lo , un mayor desenvol 

vimiento económico mediante l a s inversiones del sector público, a s í 

como una más equitativa distribución del Ingreso entre los miembros 

de la soc iedad . 

i i) La deuda púb l i ca . - Otra forma mediante la cual e l sector 

púhlico obtiene ingresos e s mediante los empréstitos que sol ic i ta a — 



los c iudadanos , a instituciones nacionales o extranjeras . Con e s t o s 

préstamos incurre en lo que se llama deuda pública interna y deuda 

pública externa. 

La deuda pública interna tiene la ventaja de evitar presiones 

de pagos al exterior ya que sólo s e movilizan los ingresos del p a í s . 

Se produce una transferencia de dinero de los. particulares al gobier 

no. Sin embargo, puede traer consecuencias graves o negativas s o -

bre el desarrollo del p a í s , s í e l gobierno lo utiliza en act ividades -

que representen un menor beneficio s o c i a l , que aquél que podría pro 

porcior.ar el sector privado. 

La deuda pública externa puede traer consecuencias graves a 

la economía, por la entrada al país de un ingreso que no ha sido ge 

nerado dentro del mismo. Puede producir una presión inflacionaria -

s i todos los recursos de la economía s e encuentran ocupados y no s e 

toman las medidas convenientes; ya que al incrementarse la cantidad 

de dinero en circulación sin un aumento correspondiente en la produc 

ción de bienes y serv ic ios , solo se producirá una elevación en el ni-

vel de precios . 

iii) Las emi s iones . - Otro recurso del sector público e s la emi 

síón de cunero por e l Banco Cent ra l * . Se uti l iza frecuentemente cuan 

do e s difícil recurrir a l a s fuentes anter iores . Las emisiones de diñe 

ro s e han utilizado en nuestros c a s o s , para e l financiamiento de gran 

des obra3, como pot ejemplo l a construcción de Bras i l ia . Su uso e s 

ventajoso en los c a s o s en que e l país s e encuentre en una época de 

pres iva , porque acelera e l ritmo de producción, poniendo en movimien 

to a los recursos o c i o s o s . Pero,debido a su carácter altamente infla 

clonarlo puede produc;- graves trastornos económicos, por lo que e s 

conveniente recurrir a e s t e medio sólo en c a s o s extremos. 

d) Los g a s t o s públicos 

La actividad desarrollada por e l sector público pueue o .nocer 

s e a través de lo s g a s t o s que realiza, l o s cua le s s e pueden agrupar 

en la forma s iguiente : 

i) G a s t o s de operación 

ii) Gas to s d e transferencia 

til) G a s t o s de inversión 

i ) Los g a s t o s de operación son todos aquél los que el gobier 

* El Banco Central e s l a institución que rige la actividad monetaria del 
p a í s , regularmente de acuerdo con l a s polít icas del gobierno. 



no realiza para adquirir los bienes necesar ios para cumplir con sus -

funciones , sobre todo l a s de carácter administrativo, como máquinas 

de escribir , papelería, muebles, e t c . , a s i como también s e incluyen 

en es te grupo los sueldos y sa lar ios con que paga a todo tipo de em 

pleados y profesionistas cuyos servicios requiere el gobierno para -

cumplir con sus f ines , como funcionarios públ icos , maestros , ingenie 

r o s , médicos, e t c . , a través de los cuales proporciona los servicios 

de administración, educación, obras de ingeniería, salud pública, -

e t c . 

ii) Los ga s to s de transferencia son aquéllos que significan 

un traslado de poder adquisitivo del sector público a ciertas unida-

des o individuos del sector privado. Los más conocidos son los s i 

guientes: 

Transferencias per sona le s . - Son ayudas a personas lncapacl 

tadas para desempeñar algún trabajo; a s í como también a todas aqué 

Has con quienes el gobierno es tá en deuda por haberles prestado sus 

servicios; como los excombatientes de guerras pasadas y jubilados, 

a quienes tiene el deber de entregar ciertas sumas de dinero o pen-

siones para sufragar sus ga s to s más indispensables . 

Subvenciones.- As í se llama a todo tipo de ayuda que el 

gobierno realiza para hacer pos ib les l a s act iv idades de algunas institu 

clones educativas o de investigaciones c ient í f i cas que carecen de lo s 

medios suf ic ientes y colaboran con e l sector público proporcionando 

algunos servicios que no pueden ser proporcionados directamente por 

él mismo. 

Subs id ios . - Muy frecuentemente real iza e s t e g a s t o para e s t i 

mular el nivel de producción de algunas industrias que tienen algunos 

obstáculos que impiden su crecimiento autónomo; desempeñando é s t a s 

por lo general , actividades nuevas e incipientes . El gobierno subs l 

dia también a l a s actividades agr í co la s , y regula lo s precios de cier 

tos productos y para ta i fin e s tab lece precios de garantía , para que 

s e beneficien con el lo los productores y a l mismo tiempo lo s c o n s u -

midores . 

l i i) Los g a s t o s de inversión, son también llamados g a s t o s 

de capi ta l . Son g a s t o s en obras públicas y empresas e s t a t a l e s y -

mediante e l l o s , e l gobierno trabaja en forma coordinada con la em 

presa privada para fortalecer la capacidad productiva del p a í s . Con 

e s t e fin real iza los llamados g a s t o s de infraestructura como v í a s -

de comunicación, rea condicionamiento de puertos, construcción de -

p r e s a s , e t c . 



Son sin duda lo s ga s to s m á s importantes por su gran impacto 

sobre la~-economía; ya que son inversiones que contribuyen a e l e v a r -

lo s índices de producción, de ocupacion y de ingreso; a s i como cum 

plir con la labor de c a n e l a r ios capi ta les hacia l a s act iv idades en 

que más se requiere, usándose en forma más productiva, benefician-

do a la sociedad en conjunto. 

e) El presupuesto 

Así como la empresa privada elabora un estado de pérdidas 

y ganancias para tener una idea de s u s costos e ingresos, el gobier 

no elabora un documento semejante, en donde se desglosan ios i n -

gresos que obtiene a través de dist intas formas y los g a s t o s a que 

los dest ina, recibiendo el nombre de presupuesto. 

Este presupuesto de ingreso y egreso público tiene que ser 

sometido a consideración a lo s congresos gubernamentales y debe -

-ser aprobado antes de l levarse a la práctica. Por lo general no se 

encuentra en equilibrio, ya que no es posible a justar continuamente 

los ga s to s y los ingresos . 

El sector público puede exhibir un déficit o un superávit se 

gún sea el grado de actividad que se desarrolla en el p a í s , en cuya 

regularización participa continuamente. Cuando l a economía s e encuen 

tra en un período de expansión, en que s e están alcanzando lo s máxi 

mos niveles de producción, ocupación e ingreso, el gobierno debe d i s 

minuír su act ividad, reduciendo sus g a s t o s para no competir con el -

sector privado por e l u so de l o s recursos que en la economía s e van 

haciendo cada vez más e s c a s o s . Es entonces cuando l e conviene per 

manecer en superávit . 

En cambio, en una época depres iva , en la cual la actividad 

económica ha disminuido s u s niveles d e producción, ocupación e ingre 

s o , e s necesaria la intervención del aobiemo, para que a través de 

sus g a s t o s y una política bien e laborada, conduzca a la economía ha 

cia niveles más a l tos de productividad, incurriendo en déficit s i e s -

prec i so . 

f) Las funciones generales del sec tor público 

Después de haber analizado sin detallar mucho l a participa 

ción del sector público dentro de la actividad económica, podemos -

referirnos en forma general c?. sus funciones: 

i) Proteger e i desarrollo del proceso productivo evitasd-.. iuc-

s e produzcan variaciones que obstruyan e l buen funcionamiento -



sistema económico. 

La economía puede sufrir ser ios problqjnas s i su actividad* 

se eleva a niveles demasiado a l tos de producción y s e e s tab lece 

una lucha por lo s factores productivos o s i se es tanca en un nivel 

de baja actividad económica. 

En el primer c a s o , e l sector público debe intervenir median 

te la política f i s ca l aumentando los impuestos para disminuir el n i -

vel de compra del sector privaao; y a la v e z , disminuir sus ga s to s 

para no contribuir a la elevación de precios que se traduciría en u 

na inflación. La inflación e s el fenómeno que amenaza a la econo 

mía en una situación en que la actividad económica, después de ha 

berse expandido hasta el máximo permitido por la asignación de re-

cursos , trata de alcanzar mayores niveles de producción y lo q u e -

por general se consigue, e s el aumento de los precios y costos de 

producción. 

En una situación en que prevalezcan l a s condiciones contra 

r ias ; e s decir , existan bajos niveles de producción y la actividad e 

conómica es té desmoralizada por t a le s c ircunstancias , e s necesario 

y aconsejable la intervención del gobierno desarrollando una serie -

de ga s to s que sirvan de impulso a la economía conduciéndola hacia 

niveles de producción más provechosos. 

ii) Participar en la creación de aquel los bienes y servicios 

que contribuyen a elevar la capacidad productiva del pa í s . El sec 

tor público, junto a la iniciativa privada debe contribuir en la elabo 

ración de proyectos que en beneficio de la economía, eleven la pro 

ductividad de los distintos sectores como la agricultura, industria, -

comercio, e tc . 

iii) Una de las funciones de mayor Importancia e s la que -

realiza el sector público para redistribuir el ingreso en la sociedad. 

A través de los impuestos que recauda y de la manera en -

que distribuye sus g a s t o s , cumple con la tarea de mejorar la distri 

bución del ingreso entre los distintos grupos de la población. El ca 

rácter progresivo de los impuestos, trae consigo una redistribución 

de los ingresos; ya que gravan más intensamente a l a s personas -

que reciben más altos ingresos , dejando un mayor volumen de ingre 

sos al f i s c o , los cuales pueden ser transferidos a los individuos -

que reciben e s c a s a remuneración, en forma de servicios que eievan 

su bienestar. 
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CAPITULO: VI 

INGRESO NACIONAL 

A * Las cuentas nacional»« 

En un momento dado podríamos hacernos le pregunta de ¿cómo 

podemos medir el ictal de bienes y servic io , que se producen dentro 

de un país en un período determinado? hasta épocas muy recientes -

los economistas han desarrollado un sisteme de contabilidad que co-

múnmente se conoce con el nombre de SISTEMA DE CUENTAS NACIONA 

LES. el cual es una herramienta útil para evaluar y analizar la activi 

dad económica. Su principe! objetivo e , medir el valor de los bienes 

y servicios producidos por los habitantes activos en un período dete_r 

minado (que por lo general e s de un afio) en cooperación con los -

demás factores de la producción. Al conjunto de e s t o , bienes y Se_r 

Vicios se le conoce como el Producto Nacional. 

£1 cálculo del Producto Nacional nos jrovee de información a 

cerca del nivel de producción de ingresos y ahorros totales. A su vez 

esta información e s importante para los empresarios, que la aprove-

chan como un indicador en la determinación de sus inversiones y en 

su estrategia de producción, para la fuerza de trabajo, a la cual mués 

tra los niveles de sa lar ios , y para el gobierno, como qufc en sus poli 
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CAPITULO: VI 

INGRESO NACIONAL 

A * Las cuentas nacional»« 

En un momento dado podríamos hacernos la pregunta de ¿cómo 

podemos medir el ictal de b i e n . , y servic io , que se producen dentro 

de un país en un período determinado? harta épocas muy recientes -

lo . economista, han desarrollado un »i.tema de contabilidad que co-

múnmente . e conoce con el nombre de SISTEMA DE CUENTAS NACIONA 

LES. el cual es una herramienta útil para evaluar y analizar la activi 

dad económica. Su principal objetivo e . medir el valor de los bienes 

y servicios producido, por los habitante, activos en un período deter 

minado (que por lo general e . de un afio) en cooperación con los -

demás factores de la producción. Al conjunto de e s t o , b lene. y Se_r 

Vicios se le conoce como el Producto Nacional. 

£1 cálculo del Producto Nacional n o . jrovee de información a 

cerca del nivel de producción de ingreso, y ahorros totales. A su vez 

esta información e s importante para los empresarios, que la aprove-

chan como un indicador en la determinación de sus inversiones y en 

su estrategia de producción, para la fuerza de trabajo, a la cual mués 

tra los nivele, de s a l a r io . , y para el gobierno, como quía en . u . poli 



t icas de crecimiento, f i sca les y monetarias. 

Está ya c a s i generalizado y aceptado entre los economistas 

que el mecanismo del mercado no e s suficiente para conseguir que en 

una economía en crecimiento se pueda mantener el pleno emplep de -

todos los factores de la producción. En vista de este hecho, se ha 

generalizado la idea en todos los gobiernos, de la necesidad de pro 

mover el pleno empleo en períodos de depresión, 10 cual demanda un 

completo conocimiento de los medios con que se cuenta o que se neces^ 

tan en la economía. Una parte muy importante de la información re-

querida nos la ofrecen las estadíst icas de las cuentas nacionales, ya 

que la mayor parte de las políticas de los gobiernos para la reducción 

y aumento de los impuestos, a s í como para la distribución de sus -

ga s to s , se determinan con base en las cuentas nacionales. Además-

de los ya mencionados, dichas cuentas nos dan información acerca-

del desarrollo económico a largo plazo y su planificación. 

B - La corriente circular producto ingreso en un modelo simple 

Para un mejor entendimiento del propósito de las cuentas na 

clónales , ejemplifiquemos un sistema en el cual se señala la importan 

cia y la participación de cada uno de los sectores que quedan englo 

bados dentro de l a s cuentas nacionales y su relación en el funciona 

ic.gnto del sistema económico. Lllegado es te punto conviene estable 

-V) los supuestos en que descansa dicho modelo: 

1. Se trata de un modelo simple, en el cual se supone que 

n> i x i s t e el sector gubernamental, por lo cual no incluímos ningún ti 

pu -.J impuestos, ni compras de es te sector. 

2. La producción es realizada únicamente por las empresas. 

3 . La utilización de los bienes materiales es realizada por-

las unidades familiares (bienes de consumo) y por las empresas (bie 

nes ae producción). 

4. Eliminamos el sector exterior, es decir, no se incluyen -

expoliaciones e importaciones. 

Con estos supuestos es posible la construcción de un modelo 

simple, cerrado, de circulación económica, en el cual se destacan -

des importantes corrientes. • 

Una corriente real de bienes y servicios que va de las em-

presa ¿ a los consumidores y otra de factores productivos propiedad -

a ; consumidores hacia las empresas. Otra comente monetaria (di 

iu v/ de los consumidores a las empresas a cambio de bienes, las -

q.<> a su vez entregan dinero a los consumidores en pago de los tac 

. . . . /s productivos que ellos les proporcionan. 



En la figura anterior puede observarse que la línea punteada 

representa la corriente real de bienes y servicios de las empresas a 

los consumidores, en cuya elaboración participaron los factores produc 

tivos proporcionados por los consumidores y puede considerarse como 

el producto nacional. La línea continua a su vez representa la corrien 

te monetaria que corresponde al pago de los factores productivos y es 

igual a los ingresos de los consumidores, que lo destinan al pago de 

los bienes y servicios que compran a las empresas. A esta corriente 

monetaria puede considerársele como el Ingreso nacional. 

El modelo anterior puede considerarse como una simple repre 

sentación de la forma en que opera el sistema económico, el cual — 

posteriormente s e acercará más a la realidad al ser Incluida la partí 

cipación del gobierno, que actúa como un regulador de la actividad 

económica y del cual tuvimos oportunidad de ocupamos en el capítulo 

anterior, a s í como el <i«vrto- exterior. 

C . Métodos para calcular el ingreso y el producto nacional 

Con los conceptos anteriormente expuestos , estamos ya en -

condiciones de establecer los métodos acostumbrados para calcular el 

producto obtenido en la economía 

1. Método del producto 

Si sumamos todos los bienes (de consumo e inversión) y ser 

vic ios , que producen las empresas, expresados en términos de su va 

lor monetario (el preció que cada cosa tiene en el mercado), llegamos 

a conocer el producto nacional . * 

* Mótese que io que se está haciendo, es expresan cada uns- üíj isp uni-
dades f í s icas producidas (un automóvil, un litro de leche. i.na c.,.:> -
de botones, e tc . ) en términos de un denominador común, qu*- íoj r. : 
sumarlos unos con otros;. dicho denominador e s el dinero. 



2. Método del Ingreso 

Para hacer posible la creación de bienes y servicios fue nece 

sario contratar todo tipo de factores productivos, los cuales reciben -

cierta remuneración. Así por ejemplo: el trabajo percibe' sueldos y sa 

la ríos, la tierra recibe rentas, el capital cobra intereses y los servi-

cios de los .empresarios se remuneran a través de los beneficios o uti 

l idades. Si sumamos todos estos ingresos, que son generados duran-

te la creación del producto nacional, llegamos a conocer el ingreso n 

ciona i . 

Tanto al producto como al ingrese nacional, ;;e les debe dar 

la.misma interpretación, ya que ambos representan el valor de los bie 

nes y servicios creados en la economía. 

Igualdad entre ei producto e ingreso nacional 

Para complementar y justificar la igualdad que debe existir e.i 

tre el los , expondremos el siguiente ejemplo, donde presentamos cifras 

del ingreso y producto nacional en México, para el año de 1960; en el 

que la Producción de bienes y servicios fue de 120 mil 100 millones -

" e s o s que generó a su vez la misma cantidad de ingresos. 

PRODUCTO NACIONAL 

Valor de los bienes 
producidos: $ 120,100 

$ 120,100 

Podemos concluir después de considerar el ejemplo anterior, 

que el valor del producto nacional e s igual a la suma de los pagos 

a los factores productivos: trabajo, tierra, capital y ser/ ic ios admj. 

nistrativos, que hicieron posible la creación de dicho producto. 

Los métodos anteriores implican que el producto nacional se 

obtiene: sumando todos los gastos necesarios para crear los produc-

tos vendidos a los consumidores como bienes f inales , y a las empre 

sas como bienes de producción (materias primas y equipos) para usaj-

los en la creación de bienes f ina les , es decir, bienes de consumo -

como automóviles, harina, calzado, etc . y en bienes de inversión co 

mo edificio, maquinaria, instalaciones, servicios profesionales, etc. 

Nótese que hemos empleado la palabra "bienes f inales" . ¿Có 

¿ / Z a m o r a , Francisco. La Sociedad Económica Moderna, p .128. 

1/ 
INGRESO NACIONAL 

El ingreso nacional fue distribuido 
en: 

Sueldos, salarlos y otros pagos 
al factor trabajo. $ 37,743 
Beneficios, intereses , 
dividendos y rentas. 51,205 
Ingresos mixtos de trata 
jo y capital , incluyen 
asignaciones a propieta 
ríos que trabajan. 31,152 

$ 120,180 



mo computaríamos entonces el valor de la producción de trigo de un agri 

cultor, que lo vende a un molino para que sea convertido en harina. -

que posteriormente e s vendida para producir pan? ¿Debemos sumar los 

valores del trigo, de la harina y del pan? , s i esto último s e real iza , 

estamos incurriendo en una doble o triple contabilización del mismo -

bien, al sufrir varias transformaciones, todo puede evitarse s i conside 

ramos solamente el valor del producto final, en el cual se inclyen los 

costos de todas las materias primas y el trabajo que fue necesario pa 

ra su elaboración. Puede darse el ca so de que un artículo sea consi 

derado como un bien final a la vez que intermedio: como por ejemplo -

el consumo de gas en el hogar para calefacción y cocer alimentos, y es 

te mismo artículo al ser usado en una factoría para l a elaboración de 

bienes. 

El método más eficiente para que la doble contabilización sea 

evitada, es el de tomar sólo en cuenta el valor que en cada etapa de 

producción es incorporado a los bienes en vía de transformación, por 

los fa-tores de la .producción. 

El siguiente ejemplo nos proporciona una Idea más clara de -

lo anterior. 

PRODUCCION DE PAN 

Etapas de producción Valor de los 
bienes Ínter 
medios 

Valor agregado 
en cada etapa 

l a . Trigo $ 0.04 
0 .09 

$ 0.04 
0 .05 
0 .05 
0.06 

2a . Harina 
; 3a . Pan 

$ 0.04 
0 .09 

$ 0.04 
0 .05 
0 .05 
0.06 4a. Distribución del pan 0 .20 

$ 0.04 
0 .05 
0 .05 
0.06 

81 se suman los valores de las ventas de los bienes interne 

dios en cade stapa de producción, se estará contabilizando ai trigo 

cuatro vece s , la harina tres vece s , e tc . y el valor del pan estaría -

scbre-estlmado, al tener un precio de $0.47. En la primera etapa se 

tiene el precio del trigo que pudo haberse producido en un período an 

terior, a él se agrega el valor de los servicios del molinero que en -

la segunda etapa lo convierte en harina. En la misma forma se agre 

ga el valor de ios servicios en las siguientes etapas y obtenemos fi-

nalmente su precio de $0 .20 . 

D - Diferentes conceptos del Ingreso nacional 

El ingreso o producto nacional pueden ser presentados en dis 

tintas formas, según lo que en cada una de el las se considera o se-

gún las partidas que incluyen. Entre los más usados tenemos los s i 

guíente s: 



1. El producto nacional bruto 

El producto nacional bruto, también llamado algunas veces pro 

ducción nacional bruta, e s el valor en el mercado de todos los bienes 

y servicios producidos en la economía, en un período especí f ico , gene 

raímente de un año. El producto nacional bruto principalmente inclu-

ye los bienes y servicios terminados que se encuentran a disposición 

de los consumidores, de las empresas para sus inversiones, y del go 

bierno. Ello es a s í , para no incurrir en una doble suma o doble con 

tabilización que como ya quedó aclarado anteriormente consiste en to 

mar varias veces el valor de un bien intermedio en el cómputo de la -

producción. 

2. Producto nacional neto 

En el producto nacional bruto se incluye la producción total -

de bienes y servicios f inales . También incluye algunos bienes de pro 

ducción o de inversión que solamente sirven para reemplazar a otros-

bienes que ya se tienen en existencia, pero que se están depreciando 

o que están próximos a quedar en desuso . Por ejemplo, s i en la eco 

nomía se tienen mil máquinas dentro del proceso productivo con una-

duración promedio de 10 años , pedemos afirmar que una décima parte 

de las mismas se consume cada año y es necesaria su reposición para 

que continúe realizándose normalmente la producción. En la economía, 

antes de que se piense aumentar la inversión en maquinaria, una par 

te de las nuevas máquinas deberá destinarse a la substitución de -

aquéllas que se deterioran y una vez hecha esta reposición se puede 

hablar de una inversión neta al referimos a las máquinas* nuevas que 

realmente incrementan la capacidad de producción del s i s tema. Por lo 

tanto, el prqducto nacional neto es la producción neta de .bienes y -

servicios a precios de mercado, durante el período de un año. 

Se puede concluir que para pasar del producto nacional bruto 

al producto nacional neto deben restarse al valor del primero, todos -

aquellos bienes que fueron creados para substituir a los edif icios , ma 

quinaria y equipos dúe se depreciaron durante el año. 

3. El ingreso nacional 

Se le dá el nombre de ingreso nacional a la suma de todos los 

Ingresos recibidos por los factores de la producción: trabajo, tierra, ca 

pital y servicios administrativos. Es decir, la suma de todos los sue_l 

dos y sa lar ios , rentas, beneficios y utilidades. Comúnmente recibe el 

nombre de ingreso nacional al costo de los factores, por representar las 

remuneraciones a é s to s . Se obtiene después de deducir del producto -

nacional neto, los impuestos indirectos. Las empresas que alquilan -

factores productivos deben pagar ciertos impuestos indirectos al gobiej; 



no con lo que se reducen sus ingresos disponibles para pagar a los 

factores productivos. 

Del producto nacional bruto se necesitan deducir, además de 

las asignaciones para consumo de capital , los impuestos indirectos, 

ya que e s t a s partidas no deben formar parte del ingreso nacional por 

no ser consideradas como ingresos de los factores de la producción. 

4. El Ingreso personal 

Con este concepto nos aproximamos ya a definir lo que c o -

rresponde a las personas por su participación en la producción. El in 

greso personal es el total de los Ingresos recibidos por todas las pe_r 

sonas de la economía y que lo van a emplear (después del pago de im 

puestos sobre la renta) en g a á t c ^ consumo y en ahorros. La ma 2 

nitud del ingreso personal será más pequeña en comparación al ingre 

so n a c i o n a l porque en e l seauado.ee incluyen ciertas sumas -como 

las utilidades de las empresas, de las cuales sólo una ^ r t e (dividen 

dos) va a formar parte del ingreso de las personas, otra queda en l a s 

mismas empresas como fondos de relnverslones y otra va a M n o s del 

gobierno, como el pago de Impuestos sobre utilidades. 

Entonces, para calcular el ingreso personal partiendo del in-

greso nacional, es necesario deducir: 

a ) . Las contribuciones a l seguro social 

b) . Las utilidades no distribuidas de las empresas y 

c ) . Los impuestos pagados por l a s empresas al gobierno, d e a 

cuerdo con las utilidades que obtuvieron durante al año. 

y deberán sumarse: 

d). Los pagos de transferencia que el gobierno realiza y van-a 

manos de los consumidor« que no han proporcionado un trabajo o de 

sempeñado algún servicio por lo cual deban recibir dichas remunerado 

nes; pero que de todas formas constituyen un ingreso de quienes lo re 

ciben durante el período. 

e ) . Los pagos de intereses del gobierno a los ciudadanos, por 

los préstamos que éstos le conceden. 

Los incisos a , b y c anteriores se deducen del ingreso nacio-

nal ya que las partidas que representan no forman parte de los Ingre-

sos que reciben l e s personas durante el año. En cambio, se agregan 

las partidas de «los incisos d y e , debido a que e l las s í representan -

ingresos para los miembros de la sociedad. 

5. El Ingreso personal disponible 

Este es el concepto final, y pare llegar a é l , e s v:ect ¿irce- •• 

que del Ingreso personal se deduzcan las contribuciones al goDlomc por 



concepto de Impuestos sobre la renta o sobre ingresos . 

Este ingreso es el que queda a disposición de cada uno de los 

consumidores para ser distribuido entre el consumo y el ahorro. 

Con el esquema que se presentará a continuación podremos -

ver en forma más objetiva los pasos nec-ísarios para el cálculo del in 

greso personal disponible, partiendo del producto nacional bruto: 

Producto nacional bruto, menos: Depreciación es igual al Pro-

ducto nacional neto. 

Producto nacional neto, menos: Impuestos indirectos es igual 

al Ingreso nacional. 

Ingreso nacional, menos: Contribuciones al Seguro Social, Im 

puestos sobr» utilidades de las empresas, Utilidades no distribuidas -

de las empresas, más: Transferencias e intereses pagados por el g o -

bierno, es igual al Ingreso personal. 

Ingreso personal, menos: Impuestos sobre la renta, es igual al 

Ingreso personal disponible. 

Ingreso personal disponible es igual a Consumo más Ahorro. 

E - Análisis del producto nacional bnito en términos reales v monetarios 

Para tener una idea más aproximada de la realidad presentamos 

a continuación cifras del producto nacional bruto en México para los -

años de 1950 a 1965. 

Cuando s e analiza la forma en que se incrementa el producto 

nacional bruto de un periodo a otro se debe tener cuidado de no con'fun 

dir la expansión del volumen absoluto de bienes y servicios que se pro 

ducen con un incremento en los precios. Si el actual volumen de bie-

nes y servicios se incrementa, se tendrá un aumento real en el produc 

to nacional bruto; pero si el volumen de la producción permanece COQS 

tante y su valor monetario es el que aumenta, sólo se ha producido un 

aumento en el nivel general de precios. 

Durante los períodos de inflación, (si no se ha alcanzado el ni 

vel de ocupación plena) generalmente se produce tanto un aumento real 

como monetario en el producto nacional bruto. En los períodos en que 

la actividad económica disminuye, es probable que se produzca una dis 

mínución en el valor monetario del producto nacional bruto que una dis 

minución en términos reales . 

El Cuadro que se presenta enseguida establece un contraste en 



CUADRO 6 . 1 

PRODUCTO NACIONAL BRUTO EN MEXICO 
(Millones de pesos) 

Aflos A precios A precios conjj 
tantes de 1950 

Indice de 
p r e c i o s ! / corrientes 

A precios conjj 
tantes de 1950 

Indice de 
p r e c i o s ! / 

1950 40 577 40 577 100.0 

1951 52 311 43 621 119.9 

1952 58 643 45 366 129.3 

1953 58 437 45 618 128.1 

1954 71 540 50*391 142.0 

1955 87 349 54 767 159.5 

1956 99 323 58 214 170.6 

1957 114 225 62 708 182.2 

1958 127 152 66 177 192.1 

1959 136 200 68 119 199.9 

1960 154 137 73 482 209.8 

1961 163 757 76 038 215.4 

1962 177 533 79 691 222.8 

1963 192 200 84 700 226.9 

1964 224 600 93 200 241.0 

1965 ! 242 700 
i 

9S 200 247.1 
i i 

FUENTE: Banco de México, S . A. , Informe Anual, 1965, p .89 . 
De 1951 a 1965, estimaciones globales obtenidas con los índj 
ees de volumen de la producción de bienes y servicios y con 
los de precios (mayoreo y menudeo). 

1 / Dato que se agrega al cuadro, para la deflactación del produc 
lo nacional. 

' Vr 

tre el producto nacional bruto real y el producto nacional bruto moneta 

río. Se listan en la primera columna los valores para cada uno de J s 

años en precios corrientes y en la segunda columna, su valor en pre-

cios constantes de 1950. En el cuadro aparece también un índice de 

precios que muestra ei aumento en el nivel de precios de un año a otro; 

el cual e s utilizado para obtener el producto nacional bruto a precios 

constantes de 1950. eliminando en esta forma la influencia de los pre 

cios para obten,- l a s c-.fras del producto nacional en términos rea les . 

Se pue : o=ervar, a través del período considerado, que la 

primera columna muestra un incremento de 40,577 millones de pesos -

en 1950 a 242.700 millones de pesos en 1965 a precios corrientes. Pe 

ro «x con la ayuda del índice de precios deflactamos las cifras vere 

mos que el producto real solo aumentó de 40,577 millones de pesos a ' 

98,200 millones de pesos en el período considerado. 

La fórmula que se emplea en e s . , c a s o para obtener el produc 

to real de cada año, partiendo aei producto nacional bruto monetario-

(a precios corrientes) es la que sigue: 

P N B Real - P N 5 Monetario 
Indice de precios 

Tomemos como un ejemplo el c a s o de 1964: 

93,200 = X 100 



F . Contribución de los sectores en la creación del proa, : - " . _>_ 

interno 

Una de las formas en que se acostumbra a presentar el pro 

ducto nacional es considerando las contribuciones que hacen los sec 

tores en que se encuentra dividida la actividad económica. Estos sec 

tores pueden c las i f icarse en forma general de la siguiente manera: 

1. Actividades primarias 

Entre el las encontramos a la agricultura, ganadería, silvicul 

tura (explotación de bosques), caza y pesca; asf como la minería. 

2. Actividades secundarlas 

Forman parte de é s t a s , todas las industrias de transformación 

c manufactureras y generadoras de energía. 

3. Actividades terciarlas 

Incluyen la prestación de todo tipo de servicios tales como: 

transportes, bancaríos y financieros, profesionales, del gobierno, co 

mercio, etc. 



En el Cuadro 6 . 2 de la página anterior, vemos cuál es la -

contribución de cada uno de esto- sectores en la formación del pro-

ducto bruto. 

Se preserítan cifras para 1950 y 1957 del producto interno en 

México, primero en números absolutos en millones de pesos , a s í como 

en cifras porcentuales o relativas, para fines comparativos. 

Podemos observar que de 1950 a 1957, la contribución del sec 

tor primario: agricultura y minería, disminuye y en cambio aumenta ía 

participación de los sectores: manufacturas, electricidad y construcción. 

Algunas de las actividades terciarias como bancos y seguros y servi-

cios profesionales, también se incrementaron durante el período. Estas 

cifras tendremos oportunidad de usarlas nuevamente para otros anál i s i s . 

Es importante observar también a la fuerza de trabajo que es 

absorbida en cada una de estas actividades. Es decir, conocer al nú 

mero de personas económicamente activas que se encuentran desempe-

ñando actividades agrícolas , de manufactura, de t r ansp i re , etc. 

En el cuadro siguiente se muestra en cifras de i;. üsu-i ¿ c i ó n 

de la fuerza de trabajo por actividades pare los mismos año; v .e ,-a el 

cuadro anterior y también en cifras absolutas y relativas, para ha.;*.- po 



slble posteriormente una relación entre las cifras de producción y ocu 

pación. 

Podemos observar en el Cuadro 6.3 que es alta la proporción 

de personas que se encuentran ocupadas en las actividades agrícolas, 

en 1950 la agricultura absorbía 58.3 porciento de la fuerza de trabajo 

y en 1957 disminuye aN53.5 porciento. Un poco más del 50 porciento 

de nuestra población activa se dedica a desempeñar labores en si sec 

tor primario. Entre todas las demás actividades se distribuye el resto 

de la población activa, destacando manufactura y servicios privados, 

actividades que registran un ligero incremento de 1950 a 195'. 

Con el uso de las cifras porcentuales que han sido presenta 

das en los dos cuadros anteriores, podemos obtener un dato que es -

muy importante, ya que nos muestra la productividad de los sectores. 

Si para cada uno de los años, dividimos el porcentaje de producto ob 

tenido en cada sector, entre el número de habitantes que intervino en 

su elaboración o estuvo ocupado en el mismo, podemos obtener la pro 

ductlvldad media de la fuerza de trabajo por actividad y a la vez po-

dremos apreciar si se registró un aumento o una disminución en la pro 

ductividad de cada uno de ellos en el transcurso del período (Ver 

dro 6.4). 



Lo» sectores que registraron un aumento en la productividad 

media de la fuerza de trabajo fueron: agricultura, energía eléctrica y 

construcción. 

G. El gasto nacional 

El producto nacional bruto es comprado por los consumidores, 

el gobierno, las empresas y el sector extemo. Si sumamos las com 

pras de todos ellos, obtenemos un dato que se conoce con el mombre 

de gasto nacional y ellos son sus componentes. 

La cantidad de dinero que estos grupos pagan ai comprar el 

producto nacional bruto es la qu«, posteriormente va a dar origen al In 

greso nacional, las asignaciones para consumo de capital, impuestos 

indirectos, etc. Nuevamente nos estamos aquí refiriendo a las corrien 

tes de producto e ingreso que se realizan en la economía. 

Según estadísticas económicas de México de la Nacional Fi-

nanciera. el gasto bruto de los particulares y el Estado, en México el 

1/ 

arto de 1960, iue como sigue, en millones de pesos: 

2 / Zamora. Francisco. Op. Ci t . , p.131. 

Inversión privada brete 12 435 

Consuno privado 109 162 121 597 

Inversión pública bruta 8 733 

Coasumo del Estado 6 160 14 893 

Gasto Nacional por esos conceptos 136 490 

Es decir, el país gastó en 1960 más de lo que produjo: 

Gasto Nacional (incluidas las depreciaciones) 136 49Ó 

Producto nacional bruto 134 400 

D i f e r e n c i a 2 090 

Esta diferencia entre el gasto y el producto nacional se debe 

al exceso de nuestras Importaciones sobre las exportaciones; o sea -

que nuestro país dispuso en ese año de 2,176 millones de pesos (se 

gún Informe del Banco de México) provenientes del extranjero y que por 

lo tanto no fueron producidos «n nuestro país . Tomando en considera 

ción esta cifra, encontramos que existe otra diferencia de 86 millones 

de petos que también están incluidos en las transacciones con el ex 

terlor y representan capitales prestados a nuestro país . El exceso de 

bienes y servicios, a s í como da capitales importados, cuyo valor a s -

ciende a 2,176 millones de pesos deberá aparecer en el documento -

que muestra nuestras transacciones con el exterior y se llama "Balan 

xa de Pagos", con signos negativos, para indicar que estas cuentas 

no están saldadas. 



Los consumidor*«, que son quienes compran la mayor parte del 

producto nacional y lo distribuyes en 1« compre de bienes y servicios, 

ahorros y pago impuestos lo nfcttsnn «n su mayoría del ingreso na 

cional que está formado por les m u n m d o o e i a toda ciase de trabajo 

más las utilidades de las «impresas y los pagos de transferencia e Inte 

rases recibidos del gobierno. 

Los ingresos de las empresas están constituidos por las a s i j 

naciones para consumo de capital, utilidades no distribuidas y présta-

mos por la venta de valores, los cuales son gastados en la adquisi-

ción de bienes de producción. fuerza de trabajo, etc. o inversiones. 

El gobierno obtiene sus ingresos de los Impuestos personales, 

sobre utilidades de las empresas, e impuestos indirectos y contrlbuclo 

nes al seguro social; los que destina, a. la compra de bienes y servi-

cios y pegos de transferencia e internase. 

Los Ingresos netos dal sector externo ios constituyen la dlfe 

renda entre las exportaciones meaos las Importaciones, tanto de bie-

nes y servidos, como de capitales. 

Después de establecer el modo en que los componentes del -

producto nacional bruto reciben y gestan sus ingresos, analicemos una 

caraderística muy importante del gasto nacional. Este puede ser des 

tinado a la compra de bienes de consumo y de inversión. Los consu-

midores son los que se encargan de realizar el primar tipo de compras 

y además, postergan parte de su ingreso a la compra futura de bienes, 

dando lugar cor» ello a que se realicen las inversiones de las empre-

sas y del sector público. 

La forma eu que los ahorros son convertidos en inversiones -

nos la explicamos por la actuación y existencia de las instituciones -

bancarias y financieras, a s í como las de ahorro, en donde los consu 

midores invierten o depositan las cantidades que no destinaron al con 

sumo de bienes, obteniendo intereses. Dichas instituciones se encar 

gan de canalizar los ahorros hacia las inversiones que realizan las em 

presas dentro del proceso productivo. 

En el caso de las empresas, las utilidades no distribuidas -

constituyen también una forma de ahorros, que posteriormente son usa 

dos en la ampliación y modernización de los equipos de producción. 

Finalmente, el gobierno junto con las empresas, son los prln 

cipales agentes del ahorro. El gobierno recoge por medio de impues-

tos, empréstitos, etc. , parte de los ingresos nacionales y puede gas 

tarlos con fines de consumo o de inversión, como ya se dijo en el ca 



pítulo V. Los primero» están representados por los gastos corrientes 

de operación; y los gastos ció Inversión son los que realiza en obras 

públicas que también fueron llamados gastos de capital. 
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CAPITULO: VII 

D I N E R O 

A. Importancia del dinero 

Es frecuente que muchas personas desconozcan la importancia 

que tiene el dinero en la actividad económica. Hasta nosotros mis-

mos, que constantemente nos preocupamos por adquirir una mayor cul 

tura y un mayor número de conocimientos para desempeñar más eficien 

temente nuestra act ividad, ni s iquiera, por un momento nos detenemos 

a. pensar en los servicios que continuamente nos presta el dinero, ade 

más de usarlo como medio de pago en la adquisición de bienes y ser 

v ic ios . 

El dinero es el medio que permite en todo tipo de soc iedad , 

que s e practique e j ^ i t o grado la división del trabajo, al permitir que 

tanto los bienes terminados, como los que s e encuentran en proceso 

de producción sean intercambiados unos por otros. 

En la economía moderna, el dinero e s considerado como el lu 

bricante del sistema económico, ya que e s el mecar.; mo que pone er 

movimiento el proceso de producción, permitlenoV. la a c u m u l a d o «a • 

capital por medio del ahorro y la inversión, que como ya s a b e r * : * . 
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CAPITULO: VII 

D I N E R O 

A. Importancia del dinero 

Es frecuente que muchas personas desconozcan la importancia 

que tiene el dinero en la actividad económica. Hasta nosotros mis-

mos, que constantemente nos preocupamos por adquirir una mayor cul 

tura y un mayor número de conocimientos para desempeñar más eficien 

temente nuestra act ividad, ni s iquiera, por un momento nos detenemos 

a. pensar en los servicios que continuamente nos presta el dinero, ade 

más de usarlo como medio de pago en la adquisición de bienes y ser 

v ic ios . 

El dinero es el medio que permite en todo tipo de soc iedad , 

que s e practique e f t g l t o grado la división del trabajo, al permitir que 

tanto los bienes terminados, como los que s e encuentran en proceso 

de producción sean intercambiados unos por otros. 

En la economía moderna, el dinero e s considerado como el lu 

bricante del sistema económico, ya que e s el mecar.; mo que pone er 

movimiento el proceso de producción, permitiendo la acumulad í.? «a • 

capital por medio del ahorro y la inversión, que como ya sabfNw:*. 



son factores de gran importancia para el crecimiento económico. 

B. Antecedentes históricos 

Para tener un mayor conocimiento de l a s funciones que desem 

peña el dinero, a s í como el s ignif icado de cada una de e l l a s , e s con 

veniente trasladarnos a una etapa del desarrollo económico en que rio 

exist ía un medio de cambio aceptable , como el que actualmente per-

mite el intercambio. En una economía primitiva, se desconocía la mo 

neda ya que las actividades económicas no habían alcanzado un grado 

de desarrollo, que hiciera necesario su u s o . Eran tan e s c a s o s l o s -

medios de producción, que el producto .obtenido en la sociedad, s e -

distribuía de tal forma entre los miembros de la misma que a cada in 

dlviduo le correspondía una cantidad tan limitada, que solo le permi 

tía un nivel de subs i s tenc ia . 

Cuando en la economía fue posible la creación de una canti 

dad mayor de bienes que la necesaria para subs i s t i r , s e empieza a -

practicar en forma muy rudimentaria e l intercambio de bienes, entregán 

dose unos a cambio de otros. Este sistema de cambio natural recibe 

el nomtíre de trueque y era de práctica d i f íc i l , ya que requería las -

condiciones siguientes: una completa coincidencia de deseos entre -

los que lo realizaban y la necesidad de establecer los términos de in 

tercambio más convenientes para l a s partes que lo celebraban. 

Por ejemplo: s i una persona « • dedicaba dentro de la actividad 

económica, a la producción de c e r e a l . . . pero neces i taba también d e -

otros bienes como calzado y vest ido; necesariamente tenia que encon 

trar a otra, que tuviera en e x c e s o l o . b i e n e , que nece . i taba y a l mi , 

« o tiempo deseara intercambiarlo, por c a m a l e s . Al encontrarse e s t a s 

personas , s e l e , presentaba una nueva dificultad: la de l legar a un -

acuerdo acerca de lo s términos en que , . rea l i zada el intercambio; e s 

decir, establecer la proporción en q u . calzado y vestido habrían de -

cambiarse por los cerea le s . Cuando solo existen dos bienes para el 

intercambio, no e s tan grande e l grado de dificultad que como cuando 

hay un número superior de bienes para intercambiar. Muy pronto , e -

observa que e s t e sistema de cambio era b a t a n t e burdo y molesto pa 

ra cualquier sistema económico, a « m o , que fuera practicado sobre -

bases bien organizada , . Por e l lo fue n e c e a r l o abandonarlo y pensar 

en adoptar como dinero alguna mercancía que gozara de aceptación ge 

neral en la comunidad. 

Para facilitar e l intercambio s e trató de adoptar alguna cosa 

que simplificara sus f a s e s y se empezaron a usar para e s e fin, algu 

nos bienes como: ganado, ciertos tipos de grano , , tabaco, p i e l e s , -

etc . Sin embargo, e s to s bienes seguían teniendo la característica de 

ser usados en el consumo y no reunían cualidades necesar ias como -

las de tener aceptación general; ser duraderos (para permitirla acumu 



lación de capi ta l ) , ser d iv i s ib les y poder ser transportados con fac i l i 

dad. 

Se l lega a otra etapa de la evolución del dinero, cuando em 

piezan a usar se como medio de cambio, metales p r e c i o s o s , . e s p e -

cialmente en forma de monedas de oro y plata . Esta forma de dinero 

s f reunía l a s cual idades necesar ia s ; ya que sí poseían valor por s í -

mismas y tenían aceptación general; pero tenían el inconveniente de -

que su valor guardaba cierta relación con la abundancia y e s c a s e z de 

los meta les , ocasionando problemas monetarios que conducían a coas 

tantes cris is inflacionarias y def lac ionar ias , sobre todo durante el pe 

ríodo en que prevaleció el patrón oro, como un sistema ae pago inter 

nacional. Todo ello contribuyó a que e s e tipo ds dinero fuera subst i 

tuído por el que actualmente s e conoce y es tá constituido por bil letes, 

monedas y depósitos en cuentas de cheques . 

C . Composición actual del medio circulante 

Actu'.mente el medio circulante es tá constituido por: 

1. Dinero en efectivo 

d) Billetes 

b) Moneda fraccionaria 

/ 

2 . Depósitos bancarios o dinero en cuenta de cheques 

El primer Upo de dinero, e s e l generalmente aceptado como 

medio de cambio para toda c l a s e de t ransacciones comercia les . El di 

ñero bancarlo también e s generalmente aceptado; aunque algunas v e -

ces la persona que lo recibe requiere una cierta información o refe-

rencia da aquella que s * lo entrega. 

Los bi l le tes son emitidos por e l Banco Central de cada pa í s . 

En el c a s o de México, l a institución emisora e s el Banco de México. 

S . A . , quién cuenta con a i respaldo del gobierno, que da curso legal 

y obligatorio a los b i l le tes que emite. 

L a s monadas metál icas o fraccionarlas son acuñadas por la 

C a s a de la Monada (en México) y son u sada s principalmente para re 

a l izar transacciones menores, teniendo una capacidad limitada para -

el pago da deudas . 

Tanto los b i l l e te s , como la moneda metál ica, reciben el -

nombre de dinero fiduciario; ya que por lo general tienen un valor no 

ninal representativo mayor que su valor intrínseco, pero gozan de un 

alto nivel da confianza. 



El dinero como depósitos bancar ios , también conocido como di 

ñero en cuenta de cheques o gira l , e s creado por los bancos comer-

c i a l e s , quienes reconocen como un derecho de los c l ientes , el girar 

en contra suya hasta por una cantidad igual a la que se tiene deposi 

tada en e l l o s . 

En algunos pa í ses los depósitos a la vista o cuentas de che 

ques , son los que tienen mayor importancia y constituyen la mayor -

parte del medio circulante. Eso se debe a que e s más práctico y ef i 

ciente su uso , por razones como la seguridad en su manejo, servir co 

mo comprobantes de pago, la de poder girar por la cantidad exacta los 

pagos que se realizan y poder ser canceladas en c a s o de ser extravia 

das las formas en que se expiden. 

En el Cuadro 7 . 1 observamos la composición del medio circu 

lante en México en los años de 1959 y 1960. 
«r 

En las cifras de dicho cuadro podemos apreciar que un poco 

más de la mitad de nuestro medio circulante es tá constituido por de-

pósitos en cuenta de cheques . En otros p a í s e s , como los Estados -

Unidos, la proporción del medio circulante en cheques es de 80 por 

ciento, y ello se debe a que es te país cuenta con un sistema moneta 

rio y financiero más desarrollado. 

CUADRO 7 .1 

MEDIO CIRCULANTE 
(Millones de pesos) 

uncépco Diciembre! 
31/59 

% Diciembre 
31 /60 * 

Variación 

Total; 

S ü l s t e s y mone 
da metálica 

Cuenta de cheques 
Mon. Nacional 

15 434.3 

7 250.4 

8 183.9 

100.0 

47 .0 

53 .0 

16 909.3 

7 871.7 

9 037.6 

100.0 

46 .6 

53 .4 

1 475 .0 

621.3 

853 .7 

FUENTE: Banco de M é x i o =5 a—vTT" : 

i c rx s del dir--m 

Antes de analizar l a s funciones que el dinero desempeña den 

,1, l i actividad económica, e s conveniente dejar es tablecido un -

- n c e p t o c i a r , del mismo. Podemos definirlo como todo aquello que 

e ? n S r M ' : " o r - t 3 c o m o ™ instrumento de cambio en la trans. 

— - - de b i 8 „ e s . Sus funciones se pued.n agrupar en dos categorí 
as : 

1. Funciorie^_esenciales_ ? Ue son las de se r / i r come: 

a) Madio da cambio 

"> í.í*ixda da v - » - n anidad de cuenta 



2. Funcionas secundarias que ..son., las . de servir como: 

c ; Portador de v a l . " 

d) Instrumento do ? a y . , -her idos 

a) H cambio . - Esta f u n c i ó n del. dinero 

hace innecesario que cada individuo tenga que conseguir un comprador 

para las mercancías de que dispone y que cuente con los artículos -

que el primero neces i ta y en las cantidades apropiadas para intercám 

biar los . Es el dinero, el que pone fin a la neces idad de que exista 

coincidencia en los d e s e o s de quienes realizan el intercambio y el -

que permite que se practique la división del trabajo al ser usado como 

un instrumento indirecto de cambio. En e s t a ioima todo individuo - n 

de su trabajo o los bienes que produce por diñe o, y con é s t e , a d -

quiere todos aquellos artículos que necesita parú su consumo. 

b ) El dinero como medida de v»'™" o unidad de cuenta . - Esta 

función responde a la necesidad de que todos los bienes tienen que 

ser expresados en relación a una unidad monetaria. El dinero como-

medida de valor o com: unidad de cuenta, permite que todos los bu. 

nes de tan diferentes naturaleza producidos en la economía, sean ex 

presados en una unidad común. Esto hace posible que se establezcan 

comparaciones relativas entre los precios de distintos bienes cor. ba 

se en la utilidad proporcionada por ellos.. 

C ) ~ r C O m ° P o r t a d o r d e El dinero proporciona po 

C '" r ^ C O n S U m ° g e n e r a L E s t o decir que e s más convenlente-

contar con é l , para hacer compras o pagos en cualquier lugar y tiem 

po dados , que el tener que traer consigo mercancías para el intercám 

i l p . Esta función permite la acumulación de dinero, para que sea -

gastada en el futuro en forma planif icada. 

d? El dinero com , patrón de pago . H « f . M u c h a s ^ 

secciones comerciales son rea l izadas medíante el crédito y el dinero 

es el instrumento que permite expresar las condiciones de pago, no-

habiendo ya necesidad de hacerlo con ca se en otro tipo de bienes -

que no tienen la cualidad ae conservar - , valor nominal a través del 

tiempo. Esta cualidad del dinero. oer~ :e que s e realicen en el pre 

senté, en términos de pagos futuros, too ,s aquel las operaciones que 

no pueden ser liquidadas en efectivo en el momento en que se realiza 

el intercambio. 

E- La Teoría Cuantitativa del dinero 

Ahora consideramos algunos puntos importantes de ta teoría 

^cnecaria. El valor del dinero puede analizarse de--üs dos puntos de 

vista: ano que se refiere a su valor nominal y _-iro a su vale. . 

o poder adquisit ivo. Posiblemente todos nosotros hemos ,er :dc .ver 



tunldad de escuchar el siguiente comentario: "Los pe sos de hoy día 

compran una menor cantidad de bienes en comparación con aquella -

que podía adquirirse hace algunos a ñ o s " . . ¿Cómo e s ello pos ible , s i 

s igue siendo igual la cantidad de dinero dedicada a la compra de ble 

n e s ? . La respuesta la encontramos s i establecemos una comparación 

entre los precios a que se compraban los bienes hace algunos años , 

con los precios a que se compran actualmente. Por lo general és tos 

se han elevado. Los pesos actuales siguen teniendo el mismo valor 

nominal, pero su poder de compra o valor real ha disminuido. 

Parte de la teoría monetaria trata de explicar el fenómeno re 

lativo a las variaciones en el nivel de precios . Dentro de l a s teorí 

a s monetarias se encuentra la Teoría Cuantitativa que e s una de l a s 

más" generalmente aceptadas para explicar dicho fenómeno. Esta teo 

ría tuvo su origen en el Siglo XVIII, durante la formación de la Escue 

la C l á s i c a . 

La Teoría Cuantitativa, también llamada "método de transac-

ciones" , fue desarrollada por Irvir.g Fisher y otros economistas norte 

americanos. Toma como base para su anál i s i s 1?- corriente de dinero 

que circula durante un período determinado y e! nivel de producción 

alcanzado en ese mismo período. 

1 . Ecuación de cambio 

Fisher formuló una ecuación de cambio en la que usa los mis 

mos términos en que fue planteada por los pensadores de la Escuela 

Clá s ica , sobre todo Stwart MUI. La ecuación es como s igue: 

M V = P T 

donde cada uno de s u s términos representa a l a s variables que inter-

vienen en la determinada ¿ del nivel de prec ios . 

M representa la cantidad de dinero que s e encuentra en cir-

culación en un moménto dado, e s decir , b i l l e t e s , moneda y depósitos 

en cuenta de cheques . 

V e s la ve'ocidad media de circulación del dinero. Es decir, 

el número de veces que un peso pasa de mano en mano durante la com 

;-ca de b ienes . 

P e s el nivel medio de precios . 

T Es el volumen f í s i co del mercado, o sea el volumen de bie 

nes y servicios sujetos a t ransacc iones . 

Si analizamos cada uno de los miembros de la ecuación, en-

contramos que: M V e s la cantidad de dinero en circulación multipli-

cada por su velocidad medía, y e s igual a P T, que representa el p:o 

ducto del nivel medio de precios por el volumen de bienes y serv '- io» 

sujetos a la compra y venta. 



M V representa la demanda de bienes en el mercado o la ofer 

ta de dinero a cambio de bienes ; mientras que P T nos presenta la -

oferta de bienes por dinero o la demanda per dinero. Haciendo uso de 

l a s reglas bajo l a s cua le s funcionan la oferta y la demanda, q u e ya 

tuvimos oportunidad de estudiar en el capítulo III, podemos afirmar -

que s i M V e s mayor que P T, perdiéndose la relación de cambio que 

l a s igua la , el efecto que s e producirá será un aumento en los precios 

para restablecer el equilibrio, independientemente de que el aumento 

en M V haya sido producido por un aumento en la cantidad de dinero, 

en la velocidad de circulación o en ambas variables a la v e z . 

La teoría cuantitativa afirma que e l nivel de precios varía en 

razón directa con la cantidad de dinero en circulación, siempre que se 

mantengan constantes la velocidad media de circulación del dinero y -

el volumen de los bienes del mercado. También varía en razón dlrec 

ta con la velocidad media de circulación del dinero s i se mantiene -

constante la cantidad de dinero y el volumen de b ienes . Las va r i ado 

nes en T que representan a l volumen de bienes y servicios en el me_r 

cado, producen variaciones inversas er, el nivel de precios ya que -

cuando és te aumenta y permanecen constantes M y V, el nivel de pre 

c ios disminuye y v iceversa . 

La ecuación de cambio puede ser transformada para que nos 

presente objetivamente la forma en que influyen l a s var iab les , M V y 

T en la determinación del nivel de prec ios , presentándose de la s i -

guiente manera: 

M V _ p 

T 

Veamos e l siguiente ejemplo de una economía imaginaria don 

de: 

M * 250 pesos 

V '= 4 

P * Z pesos 

T - 500 

La cantidad de dinero en circulación e s igual a 250 pesos -

durante el período. El número medio de veces que s e ga s t a cada pe 

so durante el período e s igual a cuatro. El número de bienes y ser 

vicios que se vende en el mercado e s de 500 y el precio promddio al 

cual se venden e s igual a 2 p e s o s . 

Sustituyendo e s t a s c i fras en la ecuación de cambio, tenemos 

que: 

M V - P T 

(250) (4) = (2) (500) 

1000 = 1000 

Ahora vamos a suponer que la cantidad de dinero se incremen 

ta al doble durante el período. ¿Qué efectos produce? . Se rompe la -

igualdad en la ecuación de cambio ya que la cantidad de dinero que -



ahora e s igual a 500 p e s o s , a l ser multiplicada por cuatro, que e s le 

velocidad de circulación, dará un producto de 2 mil p e s o s quedando 

la ecuación en la forma s iguiente : 

M V » p t 

(500) (4) * (2) (500) 

2000 y? iooo 

¿Cuál va a ser e l efecto de e s e incremento en la cantidad -

de dinero, que e s semejante a un aumento en la demanda de b i e n e s ? . 

Según l a s afirmaciones de la teoría, el nivel de precios tendrá que au 

mentar a l doble, siempre que permanezcan constantes la velocidad de 

circulación y el volumen f í s i c o del mercado, lo s c u a l e s tienen mayor 

dificultad para incrementarse a corto p lazo . 

Entonces el equilibrio s e restablece en la siguiente forma: 

M V = p x 

(500) (4) - (4) (500) 

2000 = 2000 

Podemos suponer también que sea la velocidad de circulación 

la que s e incrementa, mientras permanecen constantes M y T. El a u -

mento en V. traerá consigo un aumento semejante en P. 

Lo mismo, sucede s i por algún motivo e s T la variable q u e -

disminuye mientras permanecen constantes l a s variables M y V. 

Después de analizar la forma en que M, V y T determinan 

el nivel de precios , e s conveniente que mencionemos lo s determinan 

tes que operan a través de cada una de e s a s var iab le s . 

2 . Determinantes de la cantidad de dinero en poder del público 

Entre los más importantes factores que influyen en la deter-

minación de la cantidad de dinero, podemos enumerar los s iguientes : 

a ) Las cantidades de dinero que el gobierno, a través del -

Banco Central lanza a la circulación. 

b) El volumen del crédito otorgado por los bancos comercia-

les , el cual está determinado por la t a s a de reserva legal es tablec í 

da por el Banco Central . 

3 . Determinantes de la velocidad de circulación del dinero 

Influyen en la velocidad de circulación del dinero: 

a ) El estado de desarrollo del sistema financiero y de crédito, 

a s í como el grado en que e s utilizado por la comunidad. 

b) La facilidad de obtener préstamos y realizar inversiones. 

c) Las costumbres de ahorro y consumo existentes en la socie 

dad; segúr^sea la frecuencia con la que se reciban ingresos y se reali 

cen g a s t o s . 



d) El s i s tema de pagos en la comunidad; ya sea que se reali 

cen por períodos mensuales , quincenales , s emana le s , e t c . 

e) La rapidez del .transporte del dinero y el estado de previ 

sión de la sociedad respecto a lo s ingresos y g a s t o s futuros. 

4 * Determinantes de la cantidad de bienes v servic ios produ 

eidos 

El volumen de la producción e stara determinado por: 

a ) El monto de la población ac t iva , a s í como por su capac i-

dad para crear hienes y s e rv ic io s . 

b) Las ex i s tencias de capital que permitan un mayor o menor 

desarrollo técnico. 

c) El grado en que s e emplean los factores productivos, a s í 

como el grado de especial ización alcanzado en el sistema de produc-

ción. 

d) El volumen de l a s inversiones , a s í como de mercancías y 

valores provenientes de períodos anteriores. 

Sistema bancario y mecanismo monetario 

El medio circulante: b i l le tes , monedas y depósitos bancarios, 

necesita ser controlado por un sistema monetario que siempre respon-

da a las neces idades de la producción dentro de la economía. S i ca 

da empresa o unidades famil iares , a s í como e l gobierno, emitiesen la 

cantidad de dinero necesar ia para realizar sus g a s t o s , el dinero circu 

laría en tan grandes proporciones y de una manera tan desorganizada 

que indudablemente perdería sus funciones . Por e s e motivo en c a d a -

país exis te un sistema monetario, que s e encarga de regular las ex i s 

tencias de dinero en circulación, aumentándolas o disminuyéndolas de 

acuerdo con l a s polít icas de crecimiento y desarrollo en cada uno de 

ellos. 

1. Bancos Centrales 

La mayoría de lo s p a í s e s , desarrollan sus actividades moneta 

rias, con base en el s istema de bancos centra les , que son institucio 

nes creadas por el Estado, para que se encarguen de realizar las tran 

sacciones financieras del mismo Estado y para coordinar y controlar -

las actividades de los bancos privados. 

La función más importante del Banco Central e s la de regular 

las exis tencias monetarias del país y l a s condiciones del crédito. A 

la vez influir a través de las instituciones f inancieras , para desarro-

llar una política monetaria que vaya de acuerdo con la política econó 

mica del gobierno. 



De acuerdo con la estructura financiera de cada p a í s , e l Ben 

co Central dirige sus polít icas de tal manera que s e mantenga estable 

el valor de la moneda, conduciendo, lo s recursos monetarios que s e en 

cuentran en manos de particulares hacia operaciones que contribuyen a 

elevar e l nivel general de producción. 

En un principio no se l e s llamó bancos centra les , sino ban-

cos nacionales o de emisión, teniendo entre sus funciones principa-

le s la de regular la emisión de b i l l e te s , estando su jetos a l a s limita 

ciones Impuestas por el gobierno. Paulatinamente fueron adquiriendo 

importancia llegando a desempeñar funciones tan Importantes que los 

ameritan para recibir actualmente el nombre de bancos centra les . 

Las operaciones de los bancos centrales son generalmente -

distintas a l a s que realizan los demás bancos y han desarrollado sus 

propias leyes y práct icas , llegando a definirse como aquéllos que rea 

lizan en beneficio del interés nacional , l a s s iguientes funciones: 

a) Emitir papel moneda en relación con las necesidades eco 

nómicas del país y del público en general . 

b) Desempeñar funciones de banco general y agente de los 

servicios del gobierno. 

c) Custodiar las reservas en efectivo, de los bancos comer 

c í a l e s . 

d) Guardar l a s reservas metálicas de la nación. 

e) Redescontar documentos que le .ofrezcan los bancos comer 

cíales y otras instituciones f inancieras . 

f) La liquidación de sa ldos de compensación entre los ban-

cos . 

g) Establecer y regular la reserva legal a que deben someter 

se los bancos comerciales . 

h) Aceptar la responsabilidad de ser prestamista de última -

instancia. 

i.os bancos centrales deben concentrar su atención en contro 

lar el crédito en la economía, regulando los depósitos o reservas de 

los bancos comerciales , dejando a la banca privada e l desempeño 

de otras funciones como l a s de administrar depósitos y realizar ope-

raciones de financiamiento. 

2 . Bancos comerciales y la creación de dinero 

La diferencia entre los bancos centrales y ios bancos comer 

c í a l e s , la encontramos en primer lugar en s u s objet ivos . Los bancos 

comerciales tienen como finalidad principal obtener ut i l idades , mien-

tras que el Banco Central, se interesa principalmente por los efectos 



que s u s operaciones producen en el s i s tema bancar io . El Banco Cen 

tral mantiene muy poca re lac ión con e l públ ico , s iendo é s t e con quie 

nes los bancos comerc ia le s rea l i zan sus o p e r a c i o n e s . Los bancos cc 

merciales s e encargan de recibir dinero del público en forma de depc 

s i tos que l e s permiten la creación de un mayor volumen de medio cii 

culante , a l rea l izar préstamos a corto p l a z o . 

Para i lustrar la forma en que los bancos comerc ia le s crean 

dinero, vamos a suponer que só lo e x i s t e un banco comercial que re 

l iza operac iones con el públ ico . En e s t e banco s e depos i ta inicial-

mente una cantidad de 10 mil p e s o s que representa e l depós i to de; 

no de s u s c l i e n t e s . S i la re serva l ega l e s t ab lec ida por e l Banco Ce 

tral e s del 15 pcrciento sobre lo s depós i to s que rec ibe y además es 

tá obl igado a separar 5 porciento para r e s e r v a s de ventani l la (coni 

que hace frente a l o s retiros de d e p ó s i t o s ) , s e le e s t á obl igando a 

mantener só lo una quinta parte de lo s d e p ó s i t o s , quedando en sitúa 

ción de conceder préstamos por l a s 4 / 5 partes re s t ante s que son 8 

mil p e s o s . 

Con e s t e dinero puede conceder préstamos poniendo a dis! 

s ición de lo s pres ta tar ios una cuenta de cheques por e l monto del 

préstamo so l i c i t ado y sobre l a cual t ienen el poder de g irar . En es¡ 

forma, de ja en c irculación una cantidad de dinero mayor que laque 

fue depositada originalmente sin neces idad de haber empleado ningu-

na parte de su e fect ivo . 

Siempre que un nuevo cl iente o los ya existentes depositen 

dinero, s e puede repetir e l mismo proceso de otorgar préstamos en la 

proporción que se lo permitan l a s reservas l e g a l e s , sin la preocupa-

ción de que lo s c l ientes se presenten a un mismo tiempo con el fin 

de retirar sus depós i to s . 

Cuando los bancos comerciales desean conceder un mayor vo 

lumen de crédito que e l permitido por la reserva lega l , tienen que re 

cuirir al Banco Central para que l e s sean re-descontados algunos do 

cumentos, descontados por sus c l ientes y con e s e efectivo, poder au 

mentar el volumen de crédito. 

En la creación de dinero por los bancos comerciales influyen: 

el público, quien guarda dinero en forma de depósitos a la vista ; los 

bancos, que retienen en el Banco Central, só lo una parte de los depó 

sitos que se l e s confían; l a s empresas e instituciones, que solicitan 

crédito y e l Banco Central, cuyas actividades de re-descuento hacen 

Posible que aumenten los recursos de los bancos comerciales . 

Con el fin de regular las actividades de la banca comercial 



en un margen mayor que el permitido por la reserva l e g a l , el Banco 

Central exige a aquél la , que dirija sus créditos sólo a financiar la 

producción corriente de l a s empresas , por ser autoliquidable y contri 

buír a l desarrollo de la producción y el comercio, prohibiéndoles que 

concedan préstamos con f ines de inversión. 

3 . Los instrumentos del Banco Central para influir sobre la 

cantidad de dinero en circulación 

Los instrumentos que, en forma general , son usados en la -

mayoría de los bancos centrales para influir en la expansión y reduc 

ción del crédito, son los s iguientes : 

a) Variación de la reserva legal 

El Banco Central puede elevar o disminuir la reserva legal 

según lo requiera la actividad económica. Se discutió en puntos an 

teriores, que en épocas de gran actividad económica, puede aumen-

tar mucho la cantidad de dinero en circulación y producir fenómenos 

inflacionarios. Mediante la elevación de la reserva lega l , se limi-

ta la cantidad de dinero ya qye disminuye la potencialidad de crea 

ción de dinero de los bancos comerciales . En épocas en que preva 

lezca la situación opuesta , deberá disminuirse la reserva legal para 

aumentar la. cantidad de dinero en circulación a través del mecanis-

mo bancario. 

b) La t a s a de re-descuento 

Tanto la t a s a de interés como l a s t a s a s de re-descuento pue 

den ser e levadas durante los períodos en que sea necesario disminuir 

el crédito ya que a l hacerlo más cero será solicitado en menor e s ca l a 

por el público. Durante los períodos en que sea aconse jable y nece 

saria una gran cantidad de dinero en circulación, deberán establecer-

se t a s a s de interés y de regeacaentoimás b a j a s . El objetivo principal -

de la política ¿descuento consis te en afectar tanto el costo co-

mo la disponibilidad del crédito bancario. Su influencia depende del 

grado en que los bancos comerciales soliciten préstamos del Banco -

Central. 

c) Las operaciones de mercado abierto 

Estas consisten en la compra y venta de valores por parte -

del Banco Central a los bancos comercia les , también con la intención 

de aumentar o disminuir e) medio circulante. Este instrumento ha teni 

do mucho éxito en su apl icación, en los pa í se s que han alcanzado un 

alto grado de desarrollo y cuentan con un sistema financiero muy di-

versificado que facilita la obtención de buenos resultados . 

G. Fenómenos inflacionarios >y deflacionartos 

Con la ayuda de la ecuación de cambio ya expuesta , pode-



mos dirigir nuestra atención a observar con mayor detenimiento, los -

problemas inflacionarios y deflacionarios que pueden presentarse en la 

economía y a lo s cua le s ya nos hemos referido en otra parte de núes 

tro estudio pero sin profundizar mucho en l a s c a u s a s que los producen. 

Antes de referimos con mas detalle's a l a s c a u s a s y e fectos de. la ln 

i lación y la def lac ión, conviene dejar aclarados algunos conceptos re 

ferentes a l valor del dinero. 

El valor del dinero varía en forma inversa al nivel medio de 

precios . Supongamos que todos los precios se elevan ai doble, ello 

traerá como consecuencia , que con una cierta cantidad de dinero scio 

nos sea posible comprar lá mitad de los bienes que comprábamos an-

te s del aumento en el nivel general de precios . El poder de compra 

de nuestro dinero se ha reducido a la mitad, disminuyendo su poder 

adquisit ivo. Pero también podemos suponer el c a s o contrario: que se 

disminuya a la mitad la generalidad de los precios y en es te c a s o -

tendremos un mayor poder adquisit ivo; ya que podemos comprar el do-

ble de la cantidad de bienes que comprábamos anteriormente. El diñe 

ro tiene valor por lo que s e puede comprar con él ; por lo que en el pri 

mer c a s o que planteamos, decimos que el dinero se ha devaluado y -

en el segundo, que s e ha sobrevaluado. 

1. Inflación 

Se puede definir la inflación como e l proceso mediante el -

cual se elevan ios precios de la mayor paite de los bienes y serví 

clos de que se dispone en la economía. Una ligera inflación - o un 

moderado aumento de los prec ios , favorece al s istema productivo cuan 

do aún no se están utilizando todos los recursos , elevando los nive-

les de producción e ingreso. Mas cuando en el sistema económico 

ya se ha alcanzado la ocupación plena, los aumentos de precio se van 

a registrar con mayor intensidad, produciendo efectos desas t rosos so-

bre el valor del dinero. 

Entre las c a u s a s que producen la Inflación se pueden menclo 

nar: 

* Un aumento en la cantidad de dinero en circulación-. 

* Un aumento en la velocidad de circulación del dinero. 

* Un aumento en ambas var iables . 

* Una disminución en la cantidad de bienes y serv ic ios , que 

dando por debajo del nivel en que se encuentra la cantidad de dinero 

que los pone en circulación. 

Cuando en el mercado hay abundancia de medios de pago y 

éstos crecen en mayor proporción que la disponibilidad de bienes y -

servicios en la economía; o sea que cada vez es mayor la demanda 



por bienes , e s inevitable que s e produzca un a s c e n s o en e l nivel de 

precios , ocasionando un fenomeno inflacionario. 

a) Efectos de la Inflación a corto plazo 

Es muy posible que antes de que se l legue a l nivel de ocu-

pación plena, la inflación produzca e fectos favorables al aumentar la 

producción, la ocupación, los ingresos y e l consumo. Después de al 

canzado dicho nivel , puede tomarse desfavorable , a l producir sólo au 

rr.er.tos en el nivel general de precios y no incrementos rea les en la 

producción. 

b) Efectos a largo plazo 

La inflación disminuye los niveles de ahorro y en consecuen 

cia ios niveles de Inversión, ya que el ahorro no ofrecerá atractivos, 

porque el dinero es tá perdiendo continuamente poder adquisit ivo, afee 

tándose de igual manera el nivel de la inversión. A largo plazo, la 

inflación ejerce una función redistributiva del ingreso, favoreciendo a 

los deudores a expensas de los acreedores a quienes cancelan sus -

deudas con dinero que tiene menor poder adquisit ivo. Supongamos ,-

que una persona presta hoy mil pesos que le van a ser pagados den 

tro de un año. Si durante e se tiempo los precios se duplican, el -

deudor so lo devolverá una mitad aproximada del poder adquisit ivo real 

que a él se le había dado. También resultan perjudicados durante un 

período inflacionario todos aquellos grupos- de la población que perci 

ben ingresos f i jos ; mientras que aquéllos que reciben ingresos varia-

bles no ven reducidos en forma considerable, sus ingresos r e a l e s . 

c ) Políticas anti- lnf lacionistas 

Existen algunos medios que atenúan los e fectos de la infla-

ción y se conocen con el nombre de políticas ant i - inf lac ioni s ta s . Es 

tas políticas son desarrolladas por el gobierno y l a s instituciones mo 

netarias, por lo que pueden ser f i s c a l e s y monetarias. El gobierno, 

para detener la inflación o influir para que no a lcance grandes propor 

clones, interviene mediante la política f i sca l aumentando los impues-

tos , vendiendo bonos y disminuyendo sus g a s t o s , con e l fin de d i s -

minuir la cantidad de dinero circulante en manos del público, que co 

mo ya se anotó anteriormente, e s la causa del problema inf lacionaria 

El gobierno, a través de la política monetaria dirigida por el 

Banco Central, también puede influir sobre la cantidad de dinero e n -

circulación de las siguientes maneras: reduciendo el crédito e intensj. 

ficando las operaciones de mercado abierto. La primera, mediante el 

aumento de las reservas lega les que los bancos comerciales están obli 



gados a mantener en el Banco Central, así , como con la elevación de 

l a s t a s a s de Interés. La segunda, impulsando la venta de valores -

del Banco Central y de los bancos privados. 

2 . Deflación 

Analicemos ahora, e l fenómeno completamente opuesto al an 

terior. Las c a u s a s de la deflación generalmente son Inversas a l a s 

que originan la inflación y producen efectos opuestos a los que s e -

observan durante una c r i s i s inflacionaria. 

Generalmente durante la def lación, exis te un reducido medio 

circulante, produciendo una baja en el nivel de precios con la conse 

cuente sobrevaluación de la moneda. No pensemos que los bajos pre 

c ios y el aumento del poder adquisitivo del dinero, son favorables -

para la economía, sino al contrario; ya que una deflación produce e 

fectos tan desfavorables en el proceso de producción, que en la mayo 

ría de los c a s o s e s preferible una inflación ligera y moderada. 

¿ Q u é efectos produce el bajo nivel de precios ? En primer lu 

gar , trae consigo una desmoralización por parte de los empresarios, 

que reducen sus niveles de producción por no recuperar todos sus -

costos o al menos no recibir utilidades alentadoras. Esa disminución 

en los niveles de producción viene acompañada de ba jos niveles de o 

cupación, ingreso y consumo que llevan a la economía a situaciones 

tan deplorables que es necesario evitarlas para que no se precipite a 

un grado de desempleo t a l , que sea perjudicial para todos los miem-

bros de la sociedad. 

Como un ejercicio bastante úti l , pensemos cuáles sectores o 

grupos de personas se perjudican o benefician relativamente, durante 

la deflación. ¿ Q u é sucede con los deudore s ? , ¿ l o s ac reedore s ? , -

¿los perceptores de rentas f i j a s ? , ¿qué influencia tiene sobre el aho 

rro?, e tc . 

Las políticas f i s c a l e s y monetarias en es te c a s o se aplican " 

inversamente con respecto a la forma en que fueron usadas durante la 

inflación. Es decir , el gobierno no aumenta los impuestos sino p o r -

el contrario, los disminuye y ahora es él quien debe comprar los bo 

no? en poder del público, aumentando a s í la cantidad de dinero en ci£ 

culación. Al mismo tiempo el gobierno debe desarrollar una política 

de gas tos e inversiones, para conducir a la economía a más altos m 

veles de producción, tratando de lograr al máximo, el empleo de los 

recursos o c i o s o s . 

Lo mismo puede decirse con respecto a la aplicación de las 



polí t icas monetarias» l a s c u a l e s pueden producir e fectos muy favorables 

por lo que respecta a l fomento del crédito y l a s invers iones . 

APENDICE DEL CAPITULO VII 

ESTRUCTURA DEL SISTEMA BANCARIO MEXICANO 

A. Composición del Sistema Bancario 

Nuestro sistema bancario, como en otros muchos pa í ses , está 

regulado por un Banco Central, el Banco de México, S .A . Lo consti 

tuyen también los bancos nac iona les , que desempeñan funciones espe 

c í f i c a s , entre los que se encuentran la Nacional Financiera, el Banco 

Nacional Agrícola, el Banco Nacional Hipotecario, e t c . ; a s í como l a -

banca privada, cuyas actividades se pueden c la s i f i car en monetarias, 

que las desempeñan los bancos de depósito y en intermediarios no rao 

netarios como los bancos de inversión. Estos están constituidos por: 

bancos de ahorro, sociedades f inancieras , soc iedades de crédito hipo 

tecario, sociedades f iduciar ias , bancos capital izadores y bancos de -

ahorro y préstamo para la vivienda popular. 

Analizaremos las funciones , en forma breve, de cada uno de 

el los y posteriormente la actuación del Banco de México, en el control 

del s istema bancario. 

1. La Banca Comercial 
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intermediarios monetarios, al desempeñar funciones semejantes a las 

del Banco Central para la creación de dinero. Se l e s as igna princi-

palmente la función de recibir depósitos bancarios del público y otor 

gar créditos dentro del c ic lo de producción normal. 

Para garantizar su l iquidez, la Legislación Bancaria estable-

ce que dichas instituciones deben realizar operaciones a corto plazo, 

prohibiendo que concedan préstamos para f ines de inversión a largo'-

plazo. 

2 . Los Bancos de Inversión 

A é s to s l e s corresponde re-ilizar operaciones de crédito a me 

diano y largo plazo, especialmente encaminadas al financiamiento de 

inversiones en bienes de capi ta l . Estas instituciones captan ahorros 

del público mediante la emisión de bonos y otros tipos de valores . 

En México, según los estudios sobre el sistema bancarlo, se 

ha observado que los bancos de Inversión han estado adquiriendo ma 

vor importancia que los bancos de depósito, en lo que respecta a su 

participación en el manejo de cap i ta le s , debiéndose principalmente a 

la creciente participación de las sociedades f inancieras . 

Los componentes de la banca de inversión son los s iguientes : 

a ) Bancos de Ahorro.- No operan en forma a i s l ada sino como 

departamentos de otras instituciones de crédito, como los bancos d e -

depósito. Su fuente de recursos la constituyen las cuentas de ahorro 

del público. Tienen la facultad para otorgar préstamos a corto plazo, 

inversiones en valores públicos y privados, préstamos sobre valores 

públicos y privados, préstamos sobre valores propios y a jenos y pré¿ 

tamos de avío y refaccionarios con plazo de tres , cinco y diez a ñ o s . 

Están obligados a constituir en el Banco de México, una re-

serva proporcional a sus pas ivos originados por depósitos en cuentas 

de ahorros. 

Debido al control que el Banco de México, ejerce sobre ellos, 

a s í como por su operación conjunta con los bancos de depósito, co-

múnmente se l e s denomina bancos de depósito y ahorro. 

/ 

Los depósitos de ahorro son atractivos para el público porque 

tienen un rendimiento de un 4 . 5 porciento anual y son muy fáci les de 

liquidar. Están exentos de impuestos las sumas hasta la cantidad de 

15 mil pesos ; y las menores de 50 mil pesos no son susceptibles de 

embargo porque se considerar, como patrimonio de familia. 



Son atract ivas para los bancos , ya que é s t o s obtienen gran-

des beneficios a l captar ahorros por lo s que pagan ba ja s t a s a s de ln 

teres , prestándolos a t a s a s superiores a l 10 porciento, de jándoles un 

buen margen de uti l idades . Han logrado incrementar mucho l a s can ti 

dades en e l los depositadas por la razón de que la mayoría de sus -

clientes no consiguen ahorrar cantidades que a lcancen el mínimo para 

ser invertidas en otras instituciones que inclusive ofrecen más a l tas 

t a sa s de interés pero que ignoran muchos de los ahorradores; o por-

que viven en entidades a l a s cuales no llegan a es tablecerse sucursa 

l e s de l a s instituciones f inancieras . 

Las autoridades monetarias, a l observar que una gran parte-

de los recursos monetarios s e dirigía a e s t e tipo de bancos , que no 

la destinaba a l mercado de capi ta les , optaron por elevar la proporción 

de sus depósitos guardados en e l Banco Central en efectivo y en bo 

nos gubernamentales, además de obligarlos a conceder préstamos a -

mediano y largo plazo. 

b) Bancos Hipotecar los . - Es otro tipo de bancos de inversión 

que tiene por finalidad otorgar préstamos a largo plazo, hasta con un 

vencimiento de 20 años amparados con la garantía de inmuebles, e s -

tando autorizados para emitir bonos hipotecarlos y para garantizar cé 

dulas hipotecarias son muy seguras para los inversionistas a l estar -

respaldadas por los inmuebles o los títulos que los representan. 

Los préstamos que conceden tienen la finalidad de contribuir 

al incremento de la capacidad productiva del p a í s . Los recursos de-

ben ser canalizados hacia inversiones en obras públ icas , vivienda fa 

miliar y fomento a la agricultura e industria. 

c ) Bancos Caplta l izadores . - Son sociedades autorizadas para 

contratar la formación de capitales pagaderos a fecha f i ja o eventual, 

a cambio del pago de primas periódicas o únicas , ofreciendo es tos -

contratos al público, mediante la emisión de títulos de capitalización 

a p lazos . 

Para atraer los recursos del público, ademá. ie pagar un Ir. 

terés determinado por l a s sumas ahorradas, realizan sorteos periódi-

cos , cuyos premios consisten en la capitalización anticipada. 

Estas instituciones no tienen gran significación y contribu-

yen en pequeña proporción a la creación de préstamos a mediano y -

largo plazo. 

El flnanclamiento que pueden otorgar e s t a s instituciones debe 

realizarse dentro de los límites y requisitos que señala la ley, la -



cual reglamenta el s i s tema de reservas que deben constituir y mante 

ner para hacer frente con e f icac ia a sus ob l igac iones . Pueden inver-

tir en valores y están obligados a mantener parte de los recursos que 

s e les confían, en valores gubernamentales. 

d) Sociedades F inanc iera s . - Son l a s Instituciones de crédito 

más importantes de la banca de inversión privada, por el monto de los 

recursos que manejan, a s í como por el campo tan amplio de acciórt -

que l e s permiten l a s leyes bancar i a s . Se ha pretendido que sus ope 

raciones se orienten específ icamente al mercado de c a p i t a l e s , coope-

rando a que el país se desarrolle mediante créditos e inversiones a • 

largo plazo con los recursos que obtienen en la emisión de t í tulos. 

Sus inversiones en valores se reducen preferentemente a la 

compra de acciones de las empresas que controlan y a la de valores 

gubernamentales que el Banco Central les vende a través del depósito 

obligatorio. Son la b a s e de la banca de inversión por ser e l las l a s 

que realizan la política financiera de la banca privada, en cuanto a 

promoción y financiamiento de empresas . 

e) Sociedades F iduciar ia s . - Operan en México como departa 

mentos de los bancos de depósito . Su finalidad e s captar recursos 

mediante f ideicomisos e invertirlos con e l fin que designe el f ideico 

mltente. El fideicomiso e s un acto por e l cua l el fidelcomitente, con 

personalidad Jurídica para hacerlo, destina ciertos bienes o derechos a 

un fin lícito y determinado, encomendando la realización de e s e fin a 

una Institución bancarla o f inanciera. 

Su importancia radica en la posibil idad potencial que t i enen , 

para financiar la actividad económica que d e s e e n . Dada la f l e x i b i l i -

dad que confiere el uso de los f ide icomisos , e s t o s bancos pueden cap 

tar ahorros del público y destinarlos a múltiples fines que contribuyan 

al desarrollo económico. 

f) Bancos de Ahorro y Préstamo para la Vivienda Familiar. -

Son instituciones de crédito que financian la construcción de viviendas 

mediante planes de amortización a largo plazo. No pueden catalogar-

se como Instituciones bancarias de importancia que favorezcan el desa 

ITO I IO económico. 

B. Instrumentos de control del Banco de México 

"En pa í se s de incipiente desarrollo como el nuestro, en donde 

todavía no es tá suficientemente organizado el mercado de dinero y ca -

pitales y en el cual los bancos, no recurren en gran e sca la a l crédito 



del Banco Central, l a s operaciones de mercado abierto y l a s var iado 

nes en la ta sa y volumen del redescuento no son controles muy efecti 
1/ 

vos que afecten al costo y la disponibilidad del crédito" . Por esta 

razón, el instrumento más utilizado por el Banco de México para con 

trolarlo es el del encaje legal o reservas obl igatorias . 

1. La reserva legal obligatoria 

El instrumento que generalmente se utiliza para ejercer un -

control sobre e l crédito y en general , sobre el medio circulante, es 

el mecanismo de la reserva lega l , él "cual , además de permitir la com 

pra y venta de valores , da oportunidad de que el crédito s e a canali-

zado hacia Inversiones de mayor productividad. 

Los bancos de depósito y ahorro según la Legislación Banca 

ria, están obligados a mantener en el Banco de México, una parte de 

los recursos captados del público. Esa reserva puede variar entre un 

15 porciento y un 50 porciento de los depós i tos , pero puede, según 

las necesidades monetarias, ser elevada a l máximo de 100 porciento. 

Actualmente los bancos de depósito están obligados a mante 

ner el 15 porciento de los depósitos en el Banco Central y después 

de deducir las exis tencias en caja están autorizados para Invertir el 

1 / Campos Anda pía , Car los . Las Sociedades Financieras Privadas en Mé 
xico . p.179 ~ ~ 

resto de lo s depósitos en: valores del Estado, valores industr ia les , 

créditos a act ividades colectivas y en otros créditos se leccionados 

por los bancos . En c a s o de que no realicen las inversiones en la for 

establecida por el Banco Central , s e hacen acreedores a fuertes san 

clones consis tentes en el pago de a l ta s t a s a s de interés sobre la can 

tidad de dinero que no hayan invertido en la forma es tab lec ida . 

El Banco de México, con el uso de los depósitos obl igato-

rios canaliza parte de las inversiones de l a s instituciones de crédito, 

del pa í s , a financiar la inversión del sector público. Con tal f in, 

er.tre las inversiones autorizadas para cubrir el depósito obligatorio, 

están las que s e dedican a adquirir valores del Estado (bonos de ca 

minos, de electrif icación, ferrocarriles, e t c . ) . Además de l a s invej; 

slones en valores gubernamentales, exis te otro grupo de valores del 

Estado cuyo financiamlento s e destina a actividades productivas pri-

vadas , en las cuales se invierte su respectiva reserva obl igatoria ,-

los bancos de depósito, de ahorro y l a s sociedades f inancieras . Con 

estos fondos se conceden recursos prestables al Fondo de Garantía y 

Fomento de la Agricultura, Ganadería y Avicultura. 

Con e s t a s políticas de operaciones de depósito obligatorio y 

redescuento, se ha inducido a los bancos del país a financiar impor 

tantes act iv idades , que beneficien en conjunto a todo el territorio y 



no se concentren lo s recursos financieros en determinados centros de 

población. 

A lo s bancos de capi ta l ización, compañías de seguros y d e -

f inanzas , también se l e s ha sometido a un determinado control en -

nuestro sistema bancario, obligándolos a destinar parte de sus recur 

sos a la. obtención de valores públicos . Con la inversión obligatoria 

de una parte de los recursos del s istema bancario en valores públi-

c o s , s e consigue una canalización de los ahorros del público al mis 

mo tiempo que contrarrestar el efecto inflacionario de eventuales finan 

ciamientos directos del Banco de México al gobierno federal . Ade 

más e l lo permite que sea posible practicar l a s operaciones de merca 

do abierto con los valores gubernamentales. 

Desde el año de . 1958 el Banco de México ha establecido un 

mecanismo espec ia l en el s i s tema del depósito obligatorio, de los ban 

eos de depósito , para regular el crédito y garantizar un moderado in-

cremento en sus operaciones a c t i v a s . Con ello se pretende que a las 

disminuciones regionales y temporales de los depós i tos , no a f e c t e n -

e l ritmo normal del crédito y perjudique la expansión de la economía. 

Mediante es te mecanismo se autoriza a los bancos de depósito a con 

tinuar expandiendo su crédito con recursos del Banco Central, cuando 

su ritmo de crecimiento disminuya respecto al que hubiesen tenido 

períodos superiores . 

2 . La t a s a de redescuento 

Este instrumento de control e s muy poco usado por el- Banco 

de México, ya que l a s t a s a s de interés , comúnmente son tan e leva-

das que no dejan mucho margen para que s e alteren con f ines de au 

mentar o disminuir el crédito. 

El banco de México ha venido otorgando redescuento a los 

bancos de depósito , para facil itar el financlamlento a corto plazo de 

algunos productos agr í co la s , haciendo atractiva es ta operación al co 

brar ba ja s t a s a s de redescuento, que influyen a su vez para que sean 

bajas la s t a s a s de interés pagadas con e s o s f ines de producción. -

Ello e s con el fin de abastecer al mercado interno de dichos produc 

to s , permitiendo que l a s cosechas se real icen.de una manera s a t i s -

factoria . 

Otras operaciones de redescuento l a s realiza el Banco de -

México, cuando los bancos de depósito atraviesan por situaciones di 

f í c i le s , ya sea por una baja extraordinaria de los depósitos u otras . 

Con esta política se mantiene la estabil idad de las instituciones que 

sufren retiros extraordinarios de depós i tos , a s í como la del mismo -



Banco Central. Esta ayuda del Banco Central, contribuye a que se 

restablezca la confianza del público en los bancos , evitando con -

e s a s medidas que se presenten frecuentes quiebras bancar ias . 

3 . Operaciones de mercado abierto 

Nuestro mercado de valores a s í como el de cap i t a l e s , s e en 

cuentran tan poco desarrollados que no permiten que se realicen efi 

cientemente las operaciones de mercado abierto. 

Por lo general se realizan compras de valores encaminadas -

frecuentemente a proporcionar directa o indirectamente los fondos ne 

cesar ios a los organismos gubernamentales. En algunos c a s o s , di-

cha i compras no parecen haberse realizado para Influir sobre el costo 

o disponibilidad del crédito., sino para apoyar los precios de los valo 

res a fin de estimular el desarrollo de un más eficiente mercado d e -

capítale s . 
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Ejercic ios del Capítulo I 

En forma breve conteste lo s iguiente : 

1 . - ¿Cuándo aparecen lo s primeros tratados que Incluyen temas económi-

c o s ? 

2 . - ¿A qué s e refieren lo s primeros temas económicos? ,, 

3 . - ¿ D e dónde proviene el concepto economía? 

4 . - ¿ Q u é opinaba sobre el comercio Ar i s tó te le s? ¿ Q u é principios formula? 

5 . - ¿ C u á l e s son l a s principales i d e a s económicas durante l a Edad M e d i a ? 

6 . - ¿Tienen l a s Ideas económicas alguna relación con la é t ica de la Edad 

M e d i a ? 

7 . - ¿ Q u é s u c e s o s importantes para Europa tuvieron lugar a f ines del Siglo 

XV? 

8 . - ¿ Q u é e s el mercanti l i smo? 

9 . - ¿ Q u i é n e s fueron lo s m e t a l i s t a s ? 

1 0 . - ¿ Q u é temas económicos tienen importancia durante el Siglo XVIII? 

1 1 . - ¿ Q u é c i rcunstanc ias del Siglo XVIII propician el pensamiento económt 

co de e s e S i g l o ? 

1 2 . - ¿ Q u i é n e s fueron los f i s iócra ta s y que e s l a f i s i o c r a c i a ? 

1 3 . - ¿Quién fue Adams Smith y cuál e s su obra? ¿ C u á l e s son s u s principa 

les I d e a s ? 

1 4 . - ¿ Q u é e s la Escue la C lá s fca y cuál su importancia? 

1 5 . - ¿ Q u i é n e s fueron los principales economistas c l á s i c o s ? 

1 6 . - ¿Quién fue Roberto Malthus y cuál su obra,? ¿En qué c o n s i s t e princi-

palmente el problema demográfico planteado por Mal thus? 

1 7 . - ¿Quién desarrol ló una teoría referente a la renta de la t ierra? 



1 8 . - ¿ Q u i é n e s fueron los u t i l i t a r i s t a s ? ¿ C u á l e s fueron su s i d e a s ? ¿ Q u i é n 

fue el iniciador de e s t a s t e o r í a s ? 

1 9 . - ¿ Q u i é n fue Jonh Stuart M i l i ? ¿ C u á l e s s u obra? 

2 0 . - ¿ C u á l e s son s u s principales i d e a s ? 

2 1 . - ¿ Q u é fue el Socia l i smo Utópico? 

2 2 . - ¿ Q u i é n e s el representante del Socia l i smo Cientí f ico y cuál e s su 

(dea fundamental . 

E jerc ic ios del Capítulo II 

Conteste brevemente lo que s e Índica . 

1 . - ¿ E s l a economía una c i e n c i a ? 

2 . - ¿ C u á l e s métodos emplea la economía en su a n á l i s i s y para l a e l abo-

ración de pr incipios? 

3 . - ¿ Q u é carácter tienen lo s principios y l eyes que la economía e s t a b l e -

c e ? 

4 . - ¿Por qué e s abstracto el e s tudio de la economía? 

5 . - Mencione algunos principios o leyes de lo s que la economía e s t a b l e c e . 

6 . - El estudio de la economía plantea los problemas económicos . ¿ C u á l 

e s el problema económico mas re levante? 

7 . - ¿ C u á l e s son l a s carac ter í s t i ca s de l a s neces idades que mas intere-

san a l a economía? 

8 . - ¿ C u á l e s son l a s ca rac te r í s t i ca s de los recursos product ivos? 

9 . - ¿En que c o n s i s t e l a curva de transformación de r e c u r s o s ? ¿Puede ser 

negat iva y constante l a pendiente de e s t a función en todos l o s s i s t emas 

económicos? 

1 0 . - Analice l a s iguiente figura que ya nos e s conocida y donde la curva re-

presenta el pleno empleo de lo s factores productivos necesar io s para 

l a producción de lo s bienes "X" e "Y" 



l í l p 

X 2 X 3 Bien X 

a) ¿ Q u é s ignif ica la relación entre los puntos A y B? . 
d x 

b) Dado que la curva Y j X j representa el empleo de todos los re-

c u r s o s . ¿Cómo s e interpreta el movimiento de e sa curva de 

Y 1 X 1 a Y 1 X 3 ? . 

c) Tomando en cuenta el aná l i s i s del Inciso anterior, cómo se In-

terpretaría una variación de la curva Y, X, a Y X , ? 1 1 2 1 

d) ¿ Q u é interpretación puede dársele a la curva Y, X ? Recuerde 
d 3 

s e que l a s expl icaciones deberán referirse fundamentalmente 

a los recursos productivos y factores que ejerzan una influen-

c ia determinante sobre e l l o s . 

Bien Y 

XI.- Defina o explique, mediante un concepto, lo siguiente: 

1 . - ¿Qué e s n e c e s i d a d ? 

2 . - ¿Qué e s e l p r i n c i p i o de u t i l i d a d m a r g i n a l d e c r e c i e n t e ? 

3 . - ¿Qué son b i e n e s l i b r e s ? 

4 . - ¿Qué son b i e n e s económicos ? 

5 . - ¿Qué son b i e n e s de p r o d u c c i ó n ? 

6 . - ¿Qué nos d i c e e l p r i n c i p i o de r e n d i m i e n t o s d e c r e c i e n t e s ? 

7 . - ¿Qué s e e n t i e n d e p o r a c t i v i d a d económica? 

8 . - ¿Qué d i f e r e n c i a e x i s t e e n t r e l a d i v i s i ó n d e l t r a b a j o s im 

p i e y c o m p l e j o ? 

1 0 . - ¿Qué e s Economía? 

I I I . - S e dá a c o n t i n u a c i ó n i n f o r m a c i ó n a c e r c a d e l comportamiento 

de l a p r o d u c c i ó n de un a r t í c u l o X. S e supone l a e x i s t e n c i a 

de un f a c t o r p r o d u c t i v o f i j o que e s Y y un f a c t o r p r o d u c t i -

vo v a r i a b l e , que e s X . 

F a c t o r F a c t o r Produc- P r o d u c t o P r o d u c t o 
F i j o V a r i a b l e c i ó n To M a r g i n a l Medio 

t a l . 
1 1 4 4 
1 2 10 6 
1 3 18 8 
1 4 24 6 
1 5 29 5 
1 6 33 4 
1 7 36 3 
1 8 38 2 
1 9 39 1 
1 10 39 0 

1 - 1 
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¿Con c u á n t o c o n t r i b u y e a l p r o d u c t o t o t a l l a p r i m e r a u n i -

dad de f a c t o r v a r i a b l e ? , ¿con c u á n t o l a s e g u n d a ? , ¿con 

c u á n t o l a t e r c e r a ? 

¿Cómo f u é l a c o n t r i b u c i ó n de l a s p r i m e r a s t r e s u n i d a d e s 

a l p r o d u c t o t o t a l ? . 

¿Qué s u c e d e con l a c o n t r i b u c i ó n de l a c u a r t a u n i d a d ? ¿cuál 

e s e l i n c r e m e n t o d e l p r o d u c t o t o t a l cuando s e p a s a de l a 

t e r c e r a a l a c u a r t a u n i d a d d e l f a c t o r v a r i a b l e ? . 

4 . - ¿Qué s u c e d e con l a c o n t r i b u c i ó n a l p r o d u c t o t o t a l de l a 

c u a r t a a l a décima u n i d a d e s de f a c t o r v a r i a b l e ? ¿ c u á l e s 

e l comportamiento de l a f u n c i ó n de p r o d u c c i ó n t o t a l y a 

q u é s e d e b e ? . 

5 . - ¿Qué s u c e d e con l a c o n t r i b u c i ó n a l p r o d u c t o t o t a l de l a 

déc ima p r i m e r a u n i d a d d e l f a c t o r v a r i a b l e ? . 

6 - ¿En c u á n t a s e t a p a s s e puede d i v i d i r e l comportamiento de 

l a f u n c i ó n de p r o d u c c i ó n p a r a e l a r t í c u l o X ? . 

7 . - ¿En qué u n i d a d de f a c t o r v a r i a b l e empiezan a o p e r a r l o s 

r e n d i m i e n t o s d e c r e c i e n t e s ? . 

8 . - ¿En qué forma s e puede r e p r e s e n t a r m a t e m á t i c a m e n t e 

e l p r o d u c t o con que c o n t r i b u y e c a d a u n i d a d a d i c i o n a l d e l 

f a c t o r v a r i a b l e ? . 

9 . - ¿ A g r e g a r í a m o s mas u n i d a d e s d e l f a c t o r v a r i a b l e a l a p r o -

d u c c i ó n d e s p u é s de u s a r l a décima u n i d a d ? , ¿Por q u é ? . 

1 0 . - Enunc ie ahora en forma c o m p l e t a l a l e y de r e n d i m i e n t o s d e -

c r e c i e n t e s . 

11.- Obtenga la información correspondiente a la producción me 

dia. 

1 2 . - En l a g r á f i c a a n t e r i o r , r e p r e s e n t e l o s v a l o r e s d e l p r o d u c 

t o m a r g i n a l . 

1 3 . - En l a misma g r á f i c a , r e p r e s e n t e l o s v a l o r e s d e l p r o d u c t o 

m e d i o . 



1 4 . - ¿Qué r e l a c i ó n e x i s t e e n t r e e l p r o d u c t o medio y m a r g i n a l , 

a l u s a r l a c u a r t a u n i d a d d e l f a c t o r X ? . 

1 5 . - ¿Qué o b s e r v a c i o n e s pueden h a c e r s e en l a s f u n c i o n e s d e 

p r o d u c c i ó n t o t a l y m a r g i n a l c u a n d o s e emplea l a u n i d a d 

10 d e l f a c t o r X ? . 

E jercic ios del Capítulo III 

Defina en forma clara los términos y enunciados s iguientes : 

1 . - Factores de producción 

2 . - Carac te r í s t i ca s de los f ac tores 

3 . - Trabajo 

4 . - Recursos naturales 

5.-- Capital 

6 . - Técnica 

7 . - Población act iva 

8 . - Población económicamente act iva 

9 . - Productividad de un factor 

1 0 . - Factores extra-econónicos 

Conteste brevemente l a s s iguientes cues t iones : 

1 . - ¿ Q u é d i ferencias ex i s ten en cuanto a l a c l a s i f i c a c i ó n de los factores 

product ivos? 

2 . - ¿ Q u é s e puede comentar acerca de lo s p a í s e s que cuentan con abun-

dancia de r e c u r s o s , pero carecen de un nivel apropiado de población 

o tienen un bajo nivel de desarrol lo t écn ico? 

3 . - ¿Por qué los p a í s e s s e e spec ia l i zan en la producción de un producto 

determinado? 

4 . - ¿ C u á l e s son los determinantes de la fuerza de trabajo? 

5 . - ¿ C u á l e s son los factores que determinan el monto de la población de 

un país determinado? 

6 . - ¿Ex i s t e alguna relación entre población y producción nac iona l? 

7 . - ¿ Q u é problemas pueden oca s ionar la sobrepoblación y la subpoblación? 



¿En qué forma se puede incrementar la productividad de lo s recursos 

económicos? 

¿Qué e fec tos produjo sobre el empleo de recursos l a Revolución Indus. 

t r i a l ? 
¿ Q u é f inalidad pers igue la t ecno log ía? 

APENDICE A DEL CAPITULO IV 

A - T e o r í a C l á s i c a de l a Demanda 

L o s a s p e c t o s que h a s t a a h o r a hemos v i s t o a c e r c a d e 

l a demanda , no son s u f i c i e n t e s p a r a l a E c o n o m í a . Aún, t r a 

t a de p r o f u n d i z a r más y d e s e a a n a l i z a r con mayor d e t a l l e -

l o s m o t i v o s que r i g e n a l a demanda . Por l o t a n t o no l e p a 

r e c e s u f i c i e n t e e s t a b l e c e r c o n c e p t o s t a l e s como e l q u e s e 

r e f i e r e a que l a s c a n t i d a d e s demandadas de un b i e n d i s m i n u 

yen a m e d i d a que aumenta e l p r e c i o y v i c e v e r s a ; o e s t a b l e -

c e r que l a demanda de un b i e n g e n e r a l m e n t e t i e n e p e n d i e n t e 

n e g a t i v a ; s i n o que t a m b i é n h a i n t e n t a d o e x p l i c a r o t r o s f e -

nómenos o b s e r v a b l e s de l a demanda , a t r a v é s de l o s c u a l e s , 

e l c o n s u m i d o r t r a t a de l l e g a r a a l c a n z a r su " g a s t o ó p t i m o " , 

o a " m a x i m i z a r " l a u t i l i d a d m e d i a n t e e l consumo r a c i o n a l -

de b i e n e s . 

En e l S i g l o XVII s e e l a b o r a una t e o r í a q u e s e l l a -

ma " T e o r í a C l á s i c a de l a U t i l i d a d " y q u e , como e l t í t u l o -

l o i n d i c a , f u n d a m e n t a s u a n á l i s i s en l a u t i l i d a d que e l — 



¿En qué forma se puede incrementar la productividad de lo s recursos 

económicos? 

¿Qué e fec tos produjo sobre el empleo de recursos l a Revolución Indus. 

t r i a l ? 
¿ Q u é f inalidad pers igue la t ecno log ía? 

APENDICE A DEL CAPITULO IV 

A - T e o r í a C l á s i c a de l a Demanda 

L o s a s p e c t o s que h a s t a a h o r a hemos v i s t o a c e r c a d e 

l a demanda , no son s u f i c i e n t e s p a r a l a E c o n o m í a . Aún, t r a 

t a de p r o f u n d i z a r más y d e s e a a n a l i z a r con mayor d e t a l l e -

l o s m o t i v o s que r i g e n a l a demanda . P o r l o t a n t o no l e p a 

r e c e s u f i c i e n t e e s t a b l e c e r c o n c e p t o s t a l e s como e l q u e s e 

r e f i e r e a que l a s c a n t i d a d e s demandadas de un b i e n d i s m i n u 

yen a m e d i d a que aumenta e l p r e c i o y v i c e v e r s a ; o e s t a b l e -

c e r que l a demanda de un b i e n g e n e r a l m e n t e t i e n e p e n d i e n t e 

n e g a t i v a ; s i n o que t a m b i é n h a i n t e n t a d o e x p l i c a r o t r o s f e -

nómenos o b s e r v a b l e s de l a demanda , a t r a v é s de l o s c u a l e s , 

e l c o n s u m i d o r t r a t a de l l e g a r a a l c a n z a r su " g a s t o ó p t i m o " , 

o a " m a x i m i z a r " l a u t i l i d a d m e d i a n t e e l consumo r a c i o n a l -

de b i e n e s . 

En e l S i g l o XVII s e e l a b o r a una t e o r í a q u e s e l l a -

ma " T e o r í a C l á s i c a de l a U t i l i d a d " y q u e , como e l t í t u l o -

l o i n d i c a , f u n d a m e n t a s u a n á l i s i s en l a u t i l i d a d que e l — 



c o n s u m i d o r e x p e r i m e n t a , m e d i a n t e e l consumo de b i e n e s . Es. 

t e c o n c e p t o de u t i l i d a d y a f u é a n a l i z a d o a n t e r i o r m e n t e en 

e l C a p í t u l o I I ; p e r o s e v u e l v e a u t i l i z a r a h o r a con e l f i n 

de a m p l i a r e l c o n c e p t o y a p l i c a r l o a l a b ú s q u e d a de una s i . 

t u a c i ó n de e q u i l i b r i o d e l c o n s u m i d o r . 

B . U t i l i d a d T o t a l y U t i l i d a d M a r g i n a l . 

P r i m e r o supone e s t a t e o r í a que l a u t i l i d a d e s men-

s u r a b l e . Es d e c i r , p u e d e m e d i r s e l a s a t i s f a c c i ó n o u t i l i -

dad que e l c o n s u m i d o r e x p e r i m e n t a a t r a v é s d e l consumo d e 

un b i e n . La fo rma de m e d i r l a u t i l i d a d , e s a s i g n a n d o un -

v a l o r d e t e r m i n a d o en " ú t i l e s " a c a d a u n i d a d c o n s u m i d a d e l 

mismo b i e n . 

U t i l i d a d T o t a l . - E s t e e s un c o n c e p t o b á s i c o de l a t e o r í a -

y s e r e f i e r e a l monto t o t a l o l a suma t o t a l de l a u t i l i d a d 

que s e a l c a n z a con e l consumo de un c i e r t o número de u n i d a 

d e s de un b i e n . 

V 

U t i l i d a d M a r g i n a l . - E s t e c o n c e p t o s e r e f i e r e a l a u t i l i d a d 

a d i c i o n a l que a g r e g a a l a u t i l i d a d t o t a l , c a d a u n i d a d a d i -

c i o n a l de consumo. 

Veamos a c o n t i n u a c i ó n un e j e m p l o : 

E s c a l a s d e u t i l i d a d t o t a l y m a r g i n a l 
(1 ) (2 ) (3) 

A UTa UMa = — 

0 0 0 

1 40 40 

2 75 35 

3 105 30 

4 130 25 

5 150 20 

6 165 15 

7 175 10 

8 180 5 

9 180 0 

10 175 - 5 
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Podemos g r a f i c a r l a UTa de l a s i g u i e n t e m a n e r a : 

O b s é r v e s e que m i e n t r a s más s e c o n s y i r e de un b i e n , 

p o r u n i d a d de t i e m p o , mayor s e r á h a s t a c i e r t o p u n t o l a uti 

l i d a d o s a t i s f a c c i ó n t o t a l que o b t i e n e e l " c o n s u m i d o r . A -

c i e r t o n i v e l de consumo l a u t i l i d a d t o t a l a l c a n z a r á un - -

máximo. E l c o n s u m i d o r no p o d r á aumenta r más s u u t i l i d a d , 

d e s p u e s d e - d i c h o p u n t o , ya que e s e l p u n t o d e s a t u r a c i ó n -

de l a n e c e s i d a d . U n i d a d e s a d i c i o n a l e s d i s m i n u y e n l a u t i l ¿ 

dad t o t a l . 

La g r á f i c a d e l a UMa q u e d a r í a como s i g u e : 

C a n t i d a d d e A 

Como ya s e ha d i c h o a n t e r i o r m e n t e l a p r i m e r a u n i -

dad e s l a que c o n t r i b u y e con e l mayor n i v e l de u t i l i d a d . 

L a s u n i d a d e s s u c e s i v a s v a n d i s m i n u y e n d o e l n i v e l de u t i l i 

dad c o n que c o n t r i b u y e n a l a u t i l i d a d t o t a l d e l c o n s u m i — 

d o r , h a s t a l l e g a r a s e r i g u a l a 0 en l a novena u n i d a d con 

s u m i d a . 

S i s e q u i e r e c o m p a r a r g r á f i c a m e n t e a l a u t i l i d a d 
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t o t a l y m a r g i n a l , p u e d e d e c i r s e que l a UMa e s i g u a l a l a -

p e n d i e n t e de l a UTa e n t r e d o s p u n t o s . E n t r e l a p r i m e r a y 

l a s e g u n d a u n i d a d , p o r e j e m p l o , tenemos que l a UTa p a s a de 

40 a 7 5 ; o s e a q u e l a u t i l i d a d m a r g i n a l con que c o n t r i b u y e 

l a s e g u n d a u n i d a d de consumo e s i g u a l a 3 5 . 

I n c r e m e n t o UTa 
I n c r e m e n t o Ca 

35 = ^ 

Puede t a m b i é n a p r e c i a r s e q u e l a u t i l i d a d m a r g i n a l 

a l c o n s u m i r de una h a s t a 8 u n i d a d e s , p o r u n i d a d de t i e m p o , 

va d i s m i n u y e n d o o a g r e g a n d o c a d a v e z menos u t i l i d a d a l a -

u t i l i d a d t o t a l ; h a s t a q u e a g r e g a 0 . 

Ya hemos v i s t o que l a s n e c e s i d a d e s de l o s c o n s u m i -

d o r e s d e t e r m i n a n e l g r a d o de u s o y consumo de l o s s a t i s f a c ^ 

t o r e s . Por l o t a n t o , d e a c u e r d o c o n l a i n t e n s i d a d con que 

s e n e c e s i t a un b i e n , va a v a r i a r l a c a n t i d a d que de é s t e -

s e c o n s u m a . 

Con b a s e en t o d o l o a n t e r i o r s e pueden e s t a b l e c e r 

l o s s i g u i e n t e s c o n c e p t o s : 

A medida que aumenta l a c a n t i d a d de u n i d a d e s i g u a -

l e s que s e consumen de un b i e n , l a u t i l i d a d o s a t i s f a c c i ó n 

que a g r e g a l a ú l t i m a u n i d a d e s más p e q u e ñ a . 

Cuanto mayor e s l a c a n t i d a d q u e s e t i e n e de un - -

b i e n , i m p o r t a menos e l d e j a r de c o n t a r con l a ú l t i m a de e -

s a s u n i d a d e s , p o r su b a j o n i v e l de u t i l i d a d m a r g i n a l . 

C. E l c o m p o r t a m i e n t o d e l c o n s u m i d o r 

L o s c o n c e p t o s de u t i l i d a d n o s ayudan a e x p l i c a r l a 

c o n d u c t a d e l c o n s u m i d o r en e l m e r c a d o . E l a n á l i s i s de l a 

c o n d u c t a d e l c o n s u m i d o r supone q u e : 

. E l c o n s u m i d o r e s r a c i o n a l . 

. T r a t a s i e m p r e de m a x i m i z a r u t i l i d a d . 

. E s t á s u j e t o a l i m i t a c i o n e s , t a l e s como s u i n g r e s o y e l -

p r e c i o de l o s b i e n e s . 

Encont remos e l e q u i l i b r i o de un c o n s u m i d o r con b a -

s e en l a i n f o r m a c i ó n que s e t i e n e a c o n t i n u a c i ó n : 

L o s g u s t o s y p r e f e r e n c i a s d e l c o n s u m i d o r e s t á n d a -
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d a s por l a s s i g u i e n t e s t a b l a s de u t i l i d a d m a r g i n a l p a r 

b i e n e s A y B que s e supone son l o s dos ú n i c o s b i e n e s q 

consume y en l o s que g a s t a t o d o su i n g r e s o d i s p o n i b l e . 

Unidades 
B ien A Bien B 

1 108 108 1 

de B UTb 

48 

Umb 

48 
2 204 96 2 90 42 
3 288 84 3 126 36 
4 360 72 4 156 30 
5 420 60 5 180 24 
6 468 48 6 198 18 
7 504 36 7 210 12 
8 528 24 8 216 6 
9 540 12 9 216 0 

10 540 0 10 210 - 6 

E l p r e c i o de l o s b i e n e s e s i g u a l a ? 1 y e l i n g r e -

so d i s p o n i b l e d e l consumidor e s de $ l o . 

El consumidor d e s t i n a r á s u s p r i m e r o s p e s o s a l a -

compra d e l b i e n que l e b r i n d e mayor u t i l i d a d por p e s o g a s 

t a d o . A s í vemos que e l p r i m e r p e s o l o d e s t i n a a l a compra 

de l a p r i m e r a u n i d a d d e l b i e n A, que l e da una u t i l i d a d de 

108 ; que e s mayor que l a u t i l i d a d de l a p r i m e r a u n i d a d de B 

que e s 4 8 . S u c e s i v a m e n t e , e l consumidor g a s t a r á c a d a p e s o 

en l a u n i d a d d e l b i e n que mayor u t i l i d a d l e b r i n d e . F i n a l -

mente l l e g a r á a su punto de e q u i l i b r i o comprando 7 u n i d a d e s 

d e l b i e n A y 3 u n i d a d e s d e l b i e n B . 

S i e l ú l t i m o p e s o g a s t a d o e s en A y compra con é l -

l a s é p t i m a u n i d a d , l o s d e s p l a z a a l a compra de una c u a r t a -

u n i d a d d e l b i e n B , su u t i l i d a d d i s m i n u y e ; ya que p i e r d e l a 

u t i l i d a d de l a s é p t i m a u n i d a d de A que e s 36 y gana l a u t i -

l i d a d de l a c u a r t a u n i d a d d e l b i e n B, que e s 3 0 . La p é r d i -

da n e t a f u é de 6 u n i d a d e s de u t i l i d a d . En l a misma forma -

s e puede a n a l i z a r e l e f e c t o que p r o d u c e s o b r e l a u t i l i d a d , 

e l d e s p l a z a m i e n t o d e l ú l t i m o p e s o g a s t a d o en e l b i e n B . Al 

c o m p r a r s e una u n i d a d mas d e l b i e n A y" una menos d e l b i e n B; 

l a u t i l i d a d en e l b i e n B, d i s m i n u y e en 36 y s ó l o aumenta en 

24 a l comprar l a o c t a v a u n i d a d d e l b i e n A. La p é r d i d a n e t a 

s e r á de 8 u n i d a d e s de u t i l i d a d . 

E l consumidor e s t a r á en e q u i l i b r i o a l comprar 7 — 

u n i d a d e s d e l b i e n A y 3 u n i d a d e s d e l b i e n B. R e c i b i e n d o -



una u t i l i d a d t o t a l de 6 3 0 ; y a q u e l a u t i l i d a d t o t a l de l a — 

s é p t i m a u n i d a d de A que e s de 5 0 4 , mas l a de l a t e r c e r a u n i -

dad de B que e s de 1 2 6 , e s i g u a l a 6 3 0 . 

L a s c o n d i c i o n e s de e q u i l i b r i o son l a s s i g u i e n t e s : 

La u t i l i d a d m a r g i n a l de un b i e n , d i v i d i d a e n t r e su -

p r e c i o , d e b e s e r i g u a l a l a u t i l i d a d m a r g i n a l d e l o t r o , divj_ 

d i d a e n t r e su p r e c i o . 

G e n e r a l i z a n d o : Uma = Umb = ümc Umn 
Pa Pb Pe Pn 

36 = 36 
1 1 

36 = 36 

E s t o q u i e r e d e c i r que e l ú l t i m o p e s o g a s t a d o en e l -

b i e n A, d e b e d a r l a misma u t i l i d a d m a r g i n a l que e l ú l t i m o p e 

s o g a s t a d o en e l b i e n B, e t c . 

La o t r a c o n d i c i ó n de e q u i l i b r i o e s que e l c o n s u m i d o r 

g a s t e t o d o s u i n g r e s o d i s p o n i b l e en l a compra de e s o s b i e n e s . 

E s d e c i r , q u e l a c a n t i d a d comprada de un b i e n , m u l t i p l i c a d a 

p o r s u p r e c i o , mas l a c a n t i d a d comprada d e l o t r o b i e n , m u l t i 

p l i c a d a p o r su p r e c i o , s e a i g u a l a l i n g r e s o t o t a l . 

G e n e r a l i z a n d o : Q a ( P a ) + Q b ( P b ) + . . . . Qn(Pn) = IT 

7 ( 1 ) + 3 ( 1 ) 

7 + 3 = 10 

10 = 10 

Ahora suponemos o t r o s p r e c i o s p a r a l o s b i e n e s de que 

h a b l a m o s a n t e r i o r m e n t e . E l p r e c i o d e l b i e n A s e r á d e $ 12 

y e l p r e c i o d e l b i e n B, s e r á de $ 6 . Como y a p u e d e o b s e r -

v a r s e , n u e s t r o a n á l i s i s s e c o m p l i c a un p o c o , con l o s n u e v o s 

p r e c i o s ; y a que d e j a n de s e r i g u a l e s p a r a ambos b i e n e s y d i 

f e r e n t e s de 1 . No s e r á a h o r a t a n s e n c i l l o e l c o m p a r a r l a s 

d i f e r e n c i a s én u t i l i d a d m a r g i n a l p u e s l a b a s e de p r e c i o s e s 

d i s t i n t a . E s n e c e s a r i o que e n c o n t r e m o s un común denomina— 

dor que n o s f a c i l i t e l a c o m p a r a c i ó n y é s t e s e r á : l a u t i l i -

dad m a r g i n a l p o r p e s o g a s t a d o , q u e e s i g u a l a l a u t i l i d a d -

m a r g i n a l , d i v i d i d a p o r e l p r e c i o d e l b i e n r e s p e c t i v o . 

Volvamos a n u e s t r o cuadro , a n t e r i o r y a g r e g u e m o s e l 

d a t o de u t i l i d a d m a r g i n a l p o r p e s o g a s t a d o , p a r a c a d a uno -

de l o s b i e n e s . 



B i e n A 
U n i d a d e s de A UTa Urna Uma 
• n z . 

B i e n B 
U n i d a d e s de B UTb Umb 

10 

108 108 9 

204 96 8 

288 84 

360 72 

4 2 0 60 

'468 48 

504 36 

528 24 

540 12 

540 0 

1 

2 

3 

4 

5 

6 

7 

8 

9 

10 

48 48 8 

90 42 7 

126 36 6 

156 30 5 

180 24 4 

198 18 3 I 

210 12 2 j 
6 1 

0 0 

216 

216 

2 1 0 - 6 - 1 

E l a n á l i s i s p a r a d e m o s t r a r en qué fo rma e l c o n s u m i d o r 

d i s t r i b u y e s u i n g r e s o q u e suponemos e s de ? 102 p a r a e n c o n -

t r a r s u n i v e l de e q u i l i b r i o , y a no l o b a s a r e m o s en l a s u t i -

l i d a d e s m a r g i n a l e s , s i n o en l a s u t i l i d a d e s m a r g i n a l e s p o r -

p e s o g a s t a d o , que i n d e p e n d i e n t e m e n t e d e l - p r e c i o d e l b i e n -

n o s p e r m i t e l a c o m p a r a c i ó n en un mismo p l a n o . 

La p r i m e r a u n i d a d comprada s e r á d e l b i e n A, q u i e n 

p r o p o r c i o n a mayor u t i l i d a d m a r g i n a l p o r p e s o g a s t a d o . La 

s e g u n d a u n i d a d d e l b i e n A, p r o p o r c i o n a 8 y l a p r i m e r a u n i -

dad d e l b i e n B. t a m b i é n e s d e 8 . E l c o n s u m i d o r no e s t a b l e 

c e r a d i f e r e n c i a s e n t r e c u á l u n i d a d comprar p r i m e r o ; y a que 

c o m p a r a r á a m b a s . En fo rma s i m i l a r g a s t a r á su i n g r e s o h a s -

t a l l e g a r a t e n e r 6 u n i d a d e s d e l b i e n A y 5 u n i d a d e s d e l -

b i e n B . 

V o l v i e n d o a u t i l i z a r l a s c o n d i c i o n e s de e q u i l i b r i o , 

podemos comprobar s i en r e a l i d a d é s t e s e ha a l c a n z a d o . 

Uma = Umb Q a ( P a ) + Q b ( P b ) = I . T . 
Pa Pb ( 6 ) ( 1 2 ) + ( 5 ) ( 6 ) = 102 

48 24 72 + 30 = 102 
12 6 

4 4 102 = 102 

D. T e o r í a d e l a Demanda b a j o e l E n f o q u e de C u r v a s de I n d i -

f e r e n c i a . 

La t e o r í a de l a demanda c l á s i c a , f u e d e s a r r o l l a d a — 

p o s t e r i o r m e n t e , b a j o un nuevo e n f o q u e p a r a o b t e n e r l a c u r -

va de demanda de un c o n s u m i d o r i n d i v i d u a l . E s t o no q u i e r e 



d e c i r que l a t e o r í a c l á s i c a de l a demanda no l l e g ó a d e t e r 

m i n a r l a ; l o g r a h a c e r l o , p e r o en u n a fo rma un t a n t o a b s t r a e 

t a y s u b j e t i v a , dado que t r a t a d e m e d i r c u a n t i t a t i v a m e n t e 

l a u t i l i d a d q u e p r o p o r c i o n a n l a s u n i d a d e s c o n s u m i d a s de un 

b i e n , a s i g n a n d o v a l o r e s c a r d i n a l e s a l a s m i s m a s . 

La nueva t e o r í a r e s t a i m p o r t a n c i a a l a n á l i s i s m e r a — 

mente c u a n t i t a t i v o e i n t r o d u c e un nuevo c o n c e p t o que e s e l 

de l a s c u r v a s de i n d i f e r e n c i a . E s t a t e o r í a t i e n e s u o r i — 

g e n en e l S i g l o X I X , p e r o s e a p l i c a y d e s a r r o l l a h a s t a e l 

S i g l o XX, a p r o x i m a d a m e n t e en e l p e r i o d o de 1 9 3 0 - 1 9 3 9 . S u s 

p r i n c i p a l e s r e p r e s e n t a n t e s s o n : E d g e w o r t h , P a r e t o , H i c k s , 

A l i e n y M a r s h a l l . 

En e s t a t e o r í a s e n o s p r o p o r c i o n a una e x p l i c a c i ó n — 

más g e n e r a l de l a c o n d u c t a d e l c o n s u m i d o r y y a no e s n e c e -

s a r i o s u p o n e r que l a u t i l i d a d e s m e n s u r a b l e y p r o b a r que -

l a u t i l i d a d m a r g i n a l e s d e c r e c i e n t e . 

A n a l i z a r e m o s p r i m e r o qué e s una c u r v a d e i n d i f e r e n -

c i a . L a s c a r a c t e r í s t i c a s de l a s c u r v a s d e i n d i f e r e n c i a . 

E l e q u i l i b r i o d e l c o n s u m i d o r . O b t e n c i ó n d e c u r v a s d e p r e 

c i o - c o n s u m o . 

E . Curva de I n d i f e r e n c i a 

Una c u r v a de i n d i f e r e n c i a n o s r e p r e s e n t a l a s d i f e r e i j 

t e s c o m b i n a c i o n e s de l o s b i e n e s " x " e " y " que p r o p o r c i o n a n 

a un c o n s u m i d o r , e l mismo n i v e l de u t i l i d a d o s a t i s f a c c i ó n , 

d e j á n d o l o h a s t a c i e r t o p u n t o i n d i f e r e n t e . 

P a r a e s t a b l e c e r una c u r v a de i n d i f e r e n c i a , s e p u e d e 

s o m e t e r a un d e t e r m i n a d o c o n s u m i d o r , a un e x p e r i m e n t o c o n -

t r o l a d o . S e l e p r e s e n t a a l c o n s u m i d o r una l i s t a de combi -

n a c i o n e s de dos b i e n e s , que en e s t e c a s o s e r á n " x " e " y " y 

s e l e i n t e r r o g a a c e r c a de l a s a t i s f a c c i ó n q u e c a d a una de 

e l l a s l e p r o p o r c i o n a . P a r a c o n c r e t a r e l r e s u l t a d o d e l ex-

p e r i m e n t o s e l e a c o n s e j a a l c o n s u m i d o r , r e s p o n d a a n t e c u a ¿ 

q u i e r c o m b i n a c i ó n , c o n l o s t é r m i n o s : s a t i s f a c c i ó n mayor , -

menor o i g u a l . 



C o m b i n a c i o n e s d e : 
X Y 

N i v e l 
c i ó n 

de S a t i s f a c -

1 15 menor 

2 11 i g u a l 

2 10 menor 

2 - 1 / 2 9 i g u a l 

4 8 mayor 

5 6 mayor 

5 4 i g u a l 

5 2 menor 

6 3 i g u a l 

7 1 menor 

8 5 mayor 

9 2 i g u a l 

10 3 mayor 

12 2 mayor 

13 1 i g u a l 

En l a g r á f i c a s i g u i e n t e p u e d e o b s e r v a r s e que l a 

l í n e a o c u r v a de i n d i f e r e n c i a f u é t r a z a d a u n i e n d o l o s pun— 

t o s d e a q u e l l a s c o m b i n a c i o n e s d e b i e n e s q u e l e p r o p o r c i o n a n 

a l c o n s u m i d o r e l mismo n i v e l de s a t i s f a c c i ó n , o a q u e l l o s — 

p a r a l o s que e l e x p e r i m e n t o e x p r e s ó que l e p r o p o r c i o n a b a n -

i g u a l s a t i s f a c c i ó n . 

Y 



T o d a s l a s c o m b i n a c i o n e s que c a e n d e n t r o de l a -

c u r v a d e i n d i f e r e n c i a , t i e n e n un c i e r t o c o m p o r t a m i e n t o que 

e s e l s i g u i e n t e s a m e d i d a que e l c o n s u m i d o r aumenta l a s c a n 

t i d a d e s q u e t i e n e d e l - b i e n " x " . d e b e d i s m i n u i r l a s c a n t i d a -

d e s q u e t i e n e d e l b i e n " y " . E s d e c i r , t o d o aumento de l a -

c a n t i d a d de un b i e n , debe de i r acompañado de una d i s m i n u -

c i ó n en l a c a n t i d a d d e l o t r o b i e n . 

Cuando l a s c o m b i n a c i o n e s d e b i e n e s c o n t i e n e n ma 

y o r e s o menores c a n t i d a d e s de é s t o s , e n t o n c e s e l n i v e l de -

s a t i s f a c c i ó n que r e p r e s e n t a n p a r a e l c o n s u m i d o r , s e r á mayor 

o menor . Por s u p u e s t o e s t a s c o m b i n a c i o n e s y a s e r á n o b j e t o 

de que e l c o n s u m i d o r l a s p r e f i e r a o l a s r e c h a c e y p o r e l l o 

y a no forman p a r t e de l a c u r v a de i n d i f e r e n c i a d a d a . P u e -

den f o r m a r p a r t e de o t r a c u r v a de i n d i f e r e n c i a que p r o p o r — 

c i o n e un mayor n i v e l de s a t i s f a c c i ó n y e s t a r í a a r r i b a a l a 

d e r e c h a de l a c u r v a de i n d i f e r e n c i a d a d a . S i l a c o m b i n a -

c i ó n e s r e c h a z a d a p o r e l c o n s u m i d o r e s que é s t a forma p a r t e 

de una c u r v a de i n d i f e r e n c i a que p r o p o r c i o n a un menor n i v e l 

de u t i l i d a d y p o r l o t a n t o d e b e e n c o n t r a r s e a b a j o a l a i z — 

q u i e r d a de l a c u r v a de i n d i f e r e n c i a que hemos tomado como -

b a s e . 

F . C a r a c t e r í s t i c a s de l a s C u r v a s de I n d i f e r e n c i a . 

. T i e n e n p e n d i e n t e n e g a t i v a . 

Toda c u r v a de i n d i f e r e n c i a t i e n e p e n d i e n t e n e g a t i v a 

o s e a q u e e s de p e n d i e n t e d e c r e c i e n t e d e a r r i b a a l a i z 

q u i e r d a h a c i a a b a j o a l a d e r e c h a . L a s c u r v a s de i n d i f e r e n -

c i a no deben t e n e r r a n g o s donde l a p e n d i e n t e s e a i g u a l a 0 , 

p u e s s e r í a e n t o n c e s una r e c t a h o r i z o n t a l . No d e b e r á n t e n e r 

r a n g o s con p e n d i e n t e i g u a l a i n f i n i t o , o s e a una r e c t a v e r -

t i c a l ; ya que s i e s o s c a s o s s e p r e s e n t a n , e l c o n s u m i d o r no 

s e r á i n d i f e r e n t e a n t e c o m b i n a c i o n e s de b i e n é s en l a s que s e 

m a n t i e n e c o n s t a n t e l a c a n t i d a d de un b i e n y l a s c a n t i d a d e s 

d e l o t r o , aumentan i n f i n i t a m e n t e . 

. Son c o n v e x a s a l o r i g e n . 

L a s c u r v a s d e i n d i f e r e n c i a son c o n v e x a s a l o r i g e n . 

De e s t e modo, a l d i s m i n u i r l a s c a n t i d a d e s de uno de l o s b i e 

n e s . aumentan l a s d e l o t r o b i e n y e l l o da l u g a r a que s e e s 

t a b l e z c a l a T a s a M a r g i n a l de S u s t i t u c i ó n que r e p r e s e n t a l a s 

c a n t i d a d e s que s e s a c r i f i c a n d e l b i e n Y p a r a o b t e n e r u n i d a -



d e s a d i c i o n a l e s d e l b i e n x . Por l o t a n t o l a TMS, „ = - ^ 
Yx dx * 

y debe t e n e r s i g n o n e g a t i v o p u e s l a p e n d i e n t e de l a c u r v a e s 

n e g a t i v a . L a s v a r i a c i o n e s en l a c a n t i d a d d e l b i e n Y s o n n e -

g a t i v a s y a que son c a n t i d a d e s que s e d e j a n d e t e n e r y l a s — 

v a r i a c i o n e s en l a c a n t i d a d d e l b i e n X s o n p o s i t i v a s , y a que 

son c a n t i d a d e s que s e a d q u i e r e n . 

S e p u e d e p r o b a r que l a TMS y x e s d e c r e c i e n t e s i p a s a -

mos de un p u n t o a o t r o d e l a c u r v a , d i s m i n u y e n d o l a s c a n t i d a 

d e s que s e t i e n e n de Y y aumentando s i e m p r e en l a misma p r o -

p o r c i ó n l a s c a n t i d a d e s q u e s e a d q u i e r e n de x . Como p u e d e — 

o b s e r v a r s e en l a g r á f i c a , c a d a v e z e l I n c r e m e n t o y , „ 
I n c r e m e n t o x v a S l e n " 

do menor . 

. No s e i n t e r s e c t a n . 

L a s c u r v a s de i n d i f e r e n c i a no s e i n t e r s e c t a n . Al — 

i n t e r s e c t a r s e d o s c u r v a s , t e n d r í m e n t o n c e s un p u n t o común. 

Dado q u e c a d a c u r v a r e p r e s e n t a un d i f e r e n t e n i v e l de u t i l i -

dad y t o d o s l o s p u n t o s en c a d a una d e e l l a s r e p r e s e n t a n e l 

mismo n i v e l de s a t i s f a c c i ó n p a r a e l c o n s u m i d o r , e s l ó g i c o 

que dado q u e c u e n t a n con d i c h o p u n t o común, s e i g u a l a r í a e l 

n i v e l de s a t i s f a c c i ó n en ambas c u r v a s , l o c u a l no p u e d e s e r 

c i e r t o . En l a f i g u r a p u e d e o b s e r v a r s e q u e en c i e r t o r a n g o 

l a c u r v a A p r o p o r c i o n a mayor u t i l i d a d que l a c u r v a B y v i c e 

v e r s a . 



G. E l E q u i l i b r i o d e l C o n s u m i d o r . 

P a r a a n a l i z a r e l e q u i l i b r i o d e l c o n s u m i d o r o e n c o n — 

t r a r l a c o m b i n a c i ó n de b i e n e s que m a x i m i z a n su u t i l i d a d s e -

n e c e s i t a e s t a b l f e c e r : 1) E l mapa de i n d i f e r e n c i a d e l c o n s u m i -

d o r . 2 ) Su l í n e a de p r e s u p u e s t o o r e c t a d e g a s t o , q u e va a 

e s t a r d e t e r m i n a d a p o r l o s p r e c i o s de l o s b i e n e s q u e consume 

y su n i v e l de i n g r e s o . L o s f a c t o r e s s e ñ a l a d o s en s e g u n d o l u 

g a r v i e n e n a s e r l o que s e l l a m a n e l e m e n t o s r e s t r i c t i v o s d e l 

c o n s u m i d o r ; y a que son l o s que van a l i m i t a r l a s c a n t i d a d e s 

de l o s b i e n e s , q u e l e p e r m i t e comprar su i n g r e s o d i s p o n i b l e . 

H. L í n e a de P r e s u p u e s t o o R e c t a de G a s t o . 

Como y a q u e d ó e s t a b l e c i d o , e l p r e c i o d e l o s b i e n e s -

d e t e r m i n a l a s c a n t i d a d e s q u e de e l l o s s e c o m p r a n . Vamos a -

s u p o n e r que e l i n g r e s o d e l c o n s u m i d o r , q u e t i e n e d i s p o n i b l e 

p a r a l a compra de d o s b i e n e s " x " y " y " e s de § 5 0 . E l p r e — 

c i ó d e l b i e n " x " e s de $ 2; m i e n t r a s que e l p r e c i o d e l b i e n 

" y " e s de $ 1 . E l c o n s u m i d o r , cuyo i n g r e s o e s de $ 50 y l o s 

t i e n e d i s p o n i b l e s p a r a l a compra de ambos b i e n e s , p u e d e ded_i 

c a r t o d o su i n g r e s o a l a compra d e l b i e n " x " y en e s e c a s o -

l a c a n t i d a d máxima d e u n i d a d e s de " x " que compra s e r í a de 25 . 

En l a misma f o r m a , p u e d e d i s p o n e r de t o d o s u i n g r e s o , p a r a 

l a compra d e l b i e n " y " s o l a m e n t e y en e s t e c a s o c o m p r a r í a -

50 u n i d a d e s d e l b i e n Y . 

Px 

En l a g r á f i c a o b s e r v a m o s una r e c t a que une l o s p u n -

t o s que r e p r e s e n t a n l a s c a n t i d a d e s máximas que e l c o n s u m í — 

dor p u e d e comprar de l o s b i e n e s " x " e " y " . E s t a r e c t a i n — 

c i u y e t o d a s l a s p o s i b l e s c o m b i n a c i o n e s de g a s t o p a r a e l con 

s u m i d o r . Por e j e m p l o , p u e d e comprar 25 u n i d a d e s de " x " y 0 



u n i d a d e s de " y " ; 1 2 - 1 / 2 u n i d a d e s de " x " y 25 u n i d a d e s de " y " 

s i a c a s o g a s t a $ 25 en l a compra d e l b i e n " x " y $ 25 en l a -

compra d e l b i e n " y " . 

O b s é r v e s e q u e a m e d i d a q u e s e g a s t a más en l a compra 

d e l b i e n " x " , menos p a r t e d e l i n g r e s o q u e d a d i s p o n i b l e p a r a 

g a s t a r en e l b i e n " y " y v i c e v e r s a . Lo a n t e r i o r s e d e b e a — 

que l a r e c t a de p r e s u p u e s t o t i e n e p e n d i e n t e n e g a t i v a . 

-1/ 
m = _ dy = Py = - I . Px = _ Px 

® I / P x Py I Py 

Una v e z q u e s e - h a o b t e n i d o l a r e c t a de p r e s u p u e s t o , 

e l c o n s u m i d o r c o n o c e y a qué c o m b i n a c i o n e s p u e d e t e n e r d e - -

l o s b i e n e s " x " y " y " d a d o s u i n g r e s o y l o s p r e c i o s de e l l o s . 

Podemos s u p o n e r que e l mapa de i n d i f e r e n c i a d e l c o n -

s u m i d o r e s e l s i g u i e n t e : G e n e r a l m e n t e e l mapa de i n d i f e r e n c i a de un c o n s u m i -

dor r e p r e s e n t a en forma g r á f i c a l o s g u s t o s y p r e f e r e n c i a s -

d e l m i s m o . De a c u e r d o con l a s i t u a c i ó n de l a s c u r v a s en e l 

p l a n o y l a f o rma de e l l a s , n o s dan i n f o r m a c i ó n a c e r c a d e l -

t i p o de c o n s u m i d o r y e l g r a d o de n e c e s i d a d que e x p e r i m e n t a 

p o r l o s b i e n e s d e que s e t r a t e . 

Cada c u r v a de i n d i f e r e n c i a e s t a b l e c e un c i e r t o n i -

v e l de u t i l i d a d y a m e d i d a que l a s c u r v a s s e a l e j a n d e l o r í 

g e n , aumenta e l n i v e l d e u t i l i d a d que p r o p o r c i o n a l a c u r v a . 



Por. l o t a n t o , e l c o n s u m i d o r d e s e a c o l o c a r s e en l a c u r v a n ú -

mero t r e s , p o r p r o p o r c i o n a r l e é s t a m a y o r e s c o m b i n a c i o n e s d e 

l o s b i e n e s y p o r l o t a n t o p r o p o r c i o n a r l e mayor n i v e l de s a -

t i s f a c c i ó n . 

P a r a d e t e r m i n a r e l e q u i l i b r i o t enemos q u e c o m p a r a r 

l o que e l c o n s u m i d o r d e s e a ( s u mapa de i n d i f e r e n c i a ) con l o 

q u e é l p u e d e h a c e r con s u i n g r e s o y l o s p r e c i o s d a d o s de -

l o s b i e n e s ( r e c t a de p r e s u p u e s t o ) . 
Y 

Vemos e n l a g r á f i c a q u e e l p u n t o en que l a r e c t a h a -

c e t a n g e n c i a con una de l a s c u r v a s de i n d i f e r e n c i a (en e s t e 

c a s o l a s e g u n d a ) n o s d e t e r m i n a e l e q u i l i b r i o d e l c o n s u m i d o r ; 

y a que e s en e s e p u n t o y s ó l o en e s e p u n t o , donde l a p e n d i e n 

t e de l a c u r v a d e i n d i f e r e n c i a -TMSyx e s i g u a l a l a p e n d i e n -

Px t e de l a r e c t a d e p r e s u p u e s t o - — . 

En o t r o c u a l q u i e r p u n t o e n que l a s c u r v a s s e i n t e r — 

s e c t a n c c n l a r e c t a d e p r e s u p u e s t o , l o que e l c o n s u m i d o r d e -

s e a h a c e r p a r a e l e v a r a l máximo s u n i v e l de s a t i s f a c c i ó n , no 

c o i n c i d e con l o que l e p e r m i t e n h a c e r l o s p r e c i o s y e l i n g r e 

s o d i s p o n i b l e . 

Por l o t a n t o l a s c a n t i d a d e s de " x " y " y " de e q u i l i — 

b r i o s e r á n X]_ y Y j . 

E . O b t e n c i ó n d e l a Curva de Demanda. 

Una c u r v a de demanda n o s p r e s e n t a l a s c a n t i d a d e s — 

que un c o n s u m i d o r r e t i r a d e l m e r c a d o a l o s d i f e r e n t e s p r e — 

c i o s e x i s t e n t e s . Por l o t a n t o , m u e s t r a d i f e r e n t e s n i v e l e s 

de consumo a d e t e r m i n a d o s p r e c i o s . Una c u r v a d e p r e c i o - c o n 

sumo n o s da l a misma i n f o r m a c i ó n q u e l a c u r v a de demanda, -



con l a d i f e r e n c i a de q u e é s t a no s e o b t i e n e u s a n d o l o s e j e s 

P y Q; s i n o l o s e j e s p r o p i o s de l a s c u r v a s de i n d i f e r e n c i a . 

L o s s u p u e s t o s n e c e s a r i o s p a r a o b t e n e r una c u r v a d e 

p r e c i o - c o n s u m o son l o s s i g u i e n t e s : 

. E s t á n d a d o s l o s g u s t o s y p r e f e r e n c i a s d e l consumí 

dor a t r a v é s de un mapa de i n d i f e r e n c i a . 

. E s t á n d a d o s l o s p r e c i o s de l o s b i e n e s " x " y " y " ; 

a s í como e l i n g r e s o d i s p o n i b l e p a r a comprar d i 

c h o s b i e n e s . 

. S e supone una v a r i a c i ó n en e l p r e c i o de " x " p a r a 

o b t e n e r l a demanda de e s e b i e n . 

. E l i n g r e s o y e l p r e c i o d e l b i e n " y " , permanecen -

c o n s t a n t e s . 

A l i n i c i a r e l a n á l i s i s suponemos que e l 

s e e n c u e n t r a en e q u i l i b r i o con un i n g r e s o i g u a l 

c i ó de " x " y " y " , P X l y P y j , r e s p e c t i v a m e n t e . 

c o n s u m i d o r 

a l , e l p r e 

x i J L 
P x i 

Como s e p u e d e o b s e r v a r en l a g r á f i c a , e l c o n s u m i d o r 

e s t á en e q u i l i b r i o , consumiendo a l p r e c i o de Px , l a c a n t i -

dad de X l y a l p r e c i o de P V l , l a c a n t i d a d ^ . ^ n i v e l ^ 

u t i l i d a d que t a l c o m b i n a c i ó n de b i e n e s p r o p o r c i o n a a l c o n s u 

m i d o r e s en e s t e c a s o e l que r e p r e s e n t a l a c u r v a 2 . 

Ahora vamos a a u m e n t a r e l p r e c i o d e l b i e n " x " , de -

PX! a P x 2 ; p a r a v e r c u a l s e r á l a c a n t i d a d que compra de " x " 

a e s t e nuevo p r e c i o . Lo a n t e r i o r p r i m e r a m e n t e r e p e r c u t e s o 

b r e -la r e c t a de p r e s u p u e s t o d e l c o n s u m i d o r , que a l c a m b i a r 

e l p r e c i o de " x " (en e s t e c a s o un aumento) y p e r m a n e c e r - -

c o n s t a n t e e l p r e c i o de " y " ; l a r e c t a va a r o t a r h a c i a l a -



i z q u i e r d a r e d u c i e n d o l a c a n t i d a d máxima d e l b i e n " x " q u e s e 

c o m p r a r á s i t o d o e l i n g r e s o s e g a s t a s e en e s t e b i e n . 

Y 

La nueva r e c t a d e p r e s u p u e s t o e s a h o r a d e 

! a i . E l c o n s u m i d o r e s t á en un nuevo p u n t o d e 

q u i l i b r i o m a c i z a n d o s u s a t i s f a c c i ó n a l h a c e r t a n g e n c i a l a 

r e c t a de p r e s u p u e s t o c o n l a c u r v a de i n d i f e r e n c i a 1 . L a s -

c a n t i d a d e s que a h o r a c o n p r a de ambos b i e n e s son x 2 y y 2 . 

Como s e p u e d e o b s e r v a r , e l c o n s u m i d o r d i s m i n u y e l a s 

c a n t i d a d e s c o m p r a d a s de " x " y aumenta l a c a n t i d a d comprada 

d e l b i e n " y " . La c u r v a de p r e c i o - c o n s u m o o c u r v a de deman 

da s e o b t i e n e u n i e n d o ambos p u n t o s de e q u i l i b r i o . 

Por qué s e p a s a de una c u r v a de i n d i f e r e n c i a de ma 

y o r u t i l i d a d a o t r a que r e p r e s e n t a un n i v e l de u t i l i d a d me 

ñ o r ? . S e d e b e a que e l aumento de p r e c i o d e l b i e n " x " , r e 

duce e l i n g r e s o r e a l d e l c o n s u m i d o r y con un i n g r e s o r e a l 

menor s ó l o p u e d e a d q u i r i r una c a n t i d a d de b i e n e s t a l , que 

r e d u c e su n i v e l de s a t i s f a c c i ó n . 



APENDICE B DEL CAPITULO IV 

A , F u n c i o n e s d e l Mecanismo de l o s P r e c i o s . 

A n t e s de i n i c i a r e l e s t u d i o d e l a t e o r í a de l o s p r e -

c i o s c o n v i e n e a n a l i z a r l a s f u n c i o n e s d e l p r e c i o . 

E s e l mecan i smo d e l o s p r e c i o s q u i e n en ú l t i m a i n s — 

s e e n c a r g a de d a r s o l u c i ó n a l o s p r o b l e m a s f u n d a m e n t a 

t o d o s i s t e m a e c o n ó m i c o de l i b r e e m p r e s a : 

. ¿Qué b i e n e s p r o d u c i r y en qué c a n t i d a d e s ? 

. ¿Cómo s e o r g a n i z a n l o s f a c t o r e s en e l p r o c e s o p r o -

d u c t i v o ? 

. ¿Cómo s e d i s t r i b u y e e l p r o d u c t o e n t r e l o s miembros 

d e l a s o c i e d a d ? . 

. ¿Cómo s e e s t a b i l i z a e l p r o c e s o p r o d u c t i v o en t o d o 

e l s i s t e m a e c o n ó m i c o ? . 

. ¿Cómo s e r e a l i z a e l d e s a r r o l l o e c o n ó m i c o o e l c r e -

c i m i e n t o en l o s n i v e l e s de p r o d u c t i v i d a d ? . 

t a n c i a 

l e s de 

. ¿ Q u é b i e n e s p r o d u c i r y en qué c a n t i d a d e s ? . 

E l qué b i e n e s s e deben p r o d u c i r l o d e t e r m i n a n l o s -

p r o p i o s c o n s u m i d o r e s a t r a v é s de l o s p r e c i o s q u e p a g a n por -

l o s a r t í c u l o s que d i a r i a m e n t e compran en e l m e r c a d o . Es f á -

c i l o b s e r v a r c u á l e s son l o s a r t í c u l o s que más s e compran , a -

t r a v é s d e l i n c r e m e n t o de l a demanda c u a n d o e l p r e c i o d e l p r o -

d u c t o p e r m a n e c e c o n s t a n t e . En una t i e n d a de d e p a r t a m e n t o s , -

s e d e s a l o j a n r á p i d a m e n t e a q u e l l o s e s t a n t e s que c o n t i e n e n mer-

c a n c í a s que g o z a n de l a a c e p t a c i ó n d e l p ú b l i c o ; e l c u á l p a g a 

e l p r e c i o c o b r a d o p o r l o s mismos y comprueba a s í l a u t i l i d a d 

que é s t o s r e p r e s e n t a n p a r a l a c o l e c t i v i d a d . 

. ¿Cómo s e o r g a n i z a n l o s f a c t o r e s en e l p r o c e s o p r o d u c t i v o ? . 

La o r g a n i z a c i ó n de l o s f a c t o r e s en e l p r o c e s o p r o d u c 

t i v o l a r e a l i z a en forma r e l e v a n t e , e l p r e c i o de c a d a uno de 

e l l o s . Según l a a b u n d a n c i a o e s c a s e z de un f a c t o r p r o d u c t i -

v o , va a d e t e r m i n a r s e e l p r e c i o d e l mismo y en c o n s e c u e n c i a 

su u t i l i z a c i ó n en l a p r o d u c c i ó n . Un f a c t o r a b u n d a n t e e s b a -

r a t o y su demanda en l a p r o d u c c i ó n s e r á c o n s i d e r a b l e . Por -

l o c o n t r a r i o , un f a c t o r e s c a s o , t e n d r á un p r e c i o e l e v a d o y -

e l l o d e t e r m i n a una menor demanda d e n t r o d e l p r o c e s o de p r o — 



d u c c i ó n . Un p a í s que c u e n t a con a b u n d a n t e mane de o b r a no -

c a l i f i c a d a , t i e n e b a j a s t a s a s de s a l a r i o p a r a e s t e t i p o de -

t r a b a j o y e l l o i n f l u y e en que l a demanda d e n t r o de l a s fórmu 

l a s de p r o d u c c i ó n s e a muy a l t a en c o m p a r a c i ó n con a q u e l l o s -

f a c t o r e s más e s c a s o s y r e l a t i v a m e n t e c a r o s . 

¿Cómo s e d i s t r i b u y e e l p r o d u c t o e n t r e l o s miembros de l a -

s o c i e d a d ? . 

O t r a t a r e a i m p o r t a n t e de l o s p r e c i o s e s a q u e l l a r e í a 

c i o n a d a con l a d i s t r i b u c i ó n de l a p r o d u c c i ó n . La p o r c i ó n « 

d e l p r o d u c t o que c o r r e s p o n d e a c a d a c o n s u m i d o r , va a e s t a r -

d e t e r m i n a d a p o r e l i n g r e s o d e l c o n s u m i d o r y " l o s p r e c i o s de -

l o s p r o d u c t o s que d e s e a c o m p r a r . A h o r a , e l i n g r e s o que r e c i 

be p o r su p a r t i c i p a c i ó n en l a p r o d u c c i ó n , e s t á a s u v e z d e -

t e r m i n a d o por l a c a n t i d a d de f a c t o r e s p r o d u c t i v o s que p o s e e 

y su p r e c i o en e l m e r c a d o . M i e n t r a s mayor s e a l a c a n t i d a d -

de f a c t o r e s d e que d i s p o n e una p e r s o n a , mayor s e r á l a remune 

r a c i ó n que r e c i b a y mayor s u p a r t i c i p a c i ó n en l a r e p a r t i c i ó n 

de b i e n e s . 

. ¿Cómo s e e s t a b i l i z a e l p r o c e s o p r o d u c t i v o en t o d o e l s i s t e 

ma e c o n ó m i c o ? . 

E l mecani smo de p r e c i o s a c t ú a t a m b i é n como una f u e r -

z a e q u i l i b r a d o r a . G e n e r a l m e n t e l o s f a c t o r e s s e t r a s l a d a n de 

l a s o c u p a c i o n e s menos r e m u n e r a d a s h a c i a l a s m e j o r p a g a d a s . 

E s n e c e s a r i o h a c e r n o t a r que l a s i n d u s t r i a s que m e j o r remu-^ 

n e r a n a l o s f a c t o r e s p r o d u c t i v o s s o n a q u e l l a s que e s t á n p r o -

d u c i e n d o e f i c i e n t e m e n t e un a r t í c u l o con g r a n a c e p t a c i ó n y — 

p e r c i b i e n d o b u e n a s u t i l i d a d e s . L a s e m p r e s a s que no s e han -

u b i c a d o b i e n en e l mercado y no s e e n c u e n t r a n p r o d u c i e n d o en 

forma e f i c i e n t e y c o m p e t i t i v a , s e v e r á n o b l i g a d a s t a r d e que 

temprano a a b a n d o n a r l a p r o d u c c i ó n , d e j a n d o s u l u g a r a l a s -

que han s a b i d o s a t i s f a c e r l a s n e c e s i d a d e s de l o s c o n s u m i d o -

r e s . 

. ¿Cómo s e r e a l i z a e l d e s a r r o l l o e c o n ó m i c o o e l c r e c i m i e n t o 

en l o s n i v e l e s de p r o d u c t i v i d a d ? . 

Muy r e l a c i o n a d o con e l p u n t o a n t e r i o r s e e n c u e n t r a -

e l que s e r e f i e r e a l p r o b l e m a d e l c r e c i m i e n t o y e x p a n s i ó n de 

l a c a p a c i d a d p r o d u c t i v a . ¿ Q u i é n va a s e r c a p a z de d e s a r r o — 

l i a r s e en e l m e r c a d o ? . ¿ Q u i é n e s v a n a e s t a b l e c e r l a s p a u t a s 

de c r e c i m i e n t o ? . O b v i a m e n t e que a q u e l l o s p r o d u c t o r e s que han 

s a b i d o p e r m a n e c e r en e l m e r c a d o p r o d u c i e n d o e l a r t í c u l o mas 

demandado, o r g a n i z a n d o r a c i o n a l y e f i c i e n t e m e n t e l a p r o d u c — 



c i ó n y p o r l o t a n t o p e r c i b i e n d o u t i l i d a d e s que p o s t e r i o r m e n -

t e l e s p e r m i t e n r e i n v e r t i r en e l p r o p i o n e g o c i o e i n c r e m e n — 

t a r a s í su p r o p i a c a p a c i d a d p r o d u c t i v a . 

B. E l Modelo de C o m p e t e n c i a P e r f e c t a . 

G e n e r a l m e n t e p a r a r e a l i z a r un a n á l i s i s e c o n ó m i c o , l a 

Economía t i e n e como p u n t o de p a r t i d a , l a f o r m u l a c i ó n de una 

s e r i e de p o s t u l a d o s o p r i n c i p i o s , que son a c e p t a d o s como e v i 

d e n t e s , s i n s e r n e c e s a r i a s u d e m o s t r a c i ó n . E s t o s p r i n c i p i o s 

son l o s que c o n s t i t u y e n l a b a s e de l a T e o r í a E c o n ó m i c a . 

En e l S i g l o X V I I I , que como ya s e ha d i c h o , e s l a — 

é p o c a en que s e f u n d a m e n t e c i e n t í f i c a m e n t e l a Economía , s e -

s u p o n í a q u e en e l s i s t e m a e c o n ó m i c o t o d o s e e n c o n t r a b a en un 

p e r f e c t o e q u i l i b r i o . E s d e c i r , s i n que e x i s t i e s e n m e c a n i s — 

mos de c o n t r o l , t o d o s l o s e l e m e n t o s d e l s i s t e m a s e r e l a c i o n a ^ 

ban y s e c o n d u c í a n en una a r m o n í a p e r f e c t a . 

E l l o d i ó como o r i g e n e l mode lo de c o m p e t e n c i a p e r -

f e c t a , que d e s c r i b e una s i t u a c i ó n de m e r c a d o que no p o r s e r 

i r r e a l , d e j a de p r e s t a r una m a g n í f i c a ayuda t e ó r i c a a l a n á -

l i s i s e c o n ó m i c o . P o r q u e además de d a r n o s a c o n o c e r c u á l e s 

s e r í a n l a s c a r a c t e r í s t i c a s de un mundo e c o n ó m i c o i d e a l y con 

e l l o s i m p l i f i c a r e l a n á l i s i s p a r a su m e j o r c c a n p r o n s ' - " , n o s 

p r o p o r c i o n a una h e r r a m i e n t a que p o s t e r i o r m e n t e n o s p e r m i t e -

c o n o c e r e l g r a d o de i m p e r f e c c i ó n de n u e s t r o s m e r c a d o s a c t u a -

l e s . 

Veamos p u e s en qué c o n s i s t e n l a s c a r a c t e r í s t i c a s d e l 

mercado de c o m p e t e n c i a p e r f e c t a : 

. E l número de p r o d u c t o r e s y c o n s u m i d o r e s e s muy g r a n d e . 

La c a n t i d a d de e m p r e s a s que p a r t i c i p a n en l a p r o d u c -

c i ó n , a s í como e l número de c o n s u m i d o r e s , d e b e s e r t a n g r a n -

d e p a r a que l a i n f l u e n c i a de d i c h a s u n i d a d e s t a n p e q u e ñ a s , -

r e l a t i v a m e n t e , s e a i n s i g n i f i c a n t e en c u a n t o a l a f i j a c i ó n — 

d e l p r e c i o y l o s n i v e l e s d e p r o d u c c i ó n . 

En e s t a fo rma s i un nuevo p r o d u c t o r e n t r a s e a l a com 

p e t e n c i a , su c o n t r i b u c i ó n c o m p a r a d a con l a p r o d u c c i ó n t o t a l , 

s e r í a t a n p e q u e ñ a que no m o d i f i c a r í a a p r e c i a b l e m e n t e l a o f e ¿ 

t a t o t a l y c o n s i g u i e n t e m e n t e no e j e r c e r í a i n f l u e n c i a p a r a — 

que e l p r e c i o d e l p r o d u c t o v a r i a s e . 



En l a misma f o r m a , s i un c o n s u m i d o r s e a g r e g a a l con 

sumo, l a s c a n t i d a d e s que r e t i r a d e l m e r c a d o s e r i a n t a n p e q u e 

ñ a s q u e no a f e c t a r í a n l a demanda t o t a l y no p r o d u c i r á n un — 

cambio en e l p r e c i o d e l p r o d u c t o . 

. A u s e n c i a de c o n t r o l e s de c u a l q u i e r e s p e c i e . 

O t r a c o n d i c i ó n n e c e s a r i a p a r a l a e x i s t e n c i a d e l rég i . 

men de c o m p e t e n c i a p e r f e c t a , e s que no h a y a i m p e d i m e n t o s de 

n i n g u n a c l a s e a l a a c t i v i d a d e c o n ó m i c a en g e n e r a l . Por l o -

t a n t o , no d e b e i n t e r v e n i r e l g o b i e r n o p a r a a f e c t a r l a s l i 

b r e s d e c i s i o n e s de p r o d u c t o r e s y c o n s u m i d o r e s , n i d e b e e j e r -

c e r s e c o n t r o l s o b r e e l p r e c i o d e l p r o d u c t o . 

No s o l a m e n t e e l g o b i e r n o d e b e a b s t e n e r s e d e i n t e r v e -

n i r , s i n o que t a m b i é n d e b e r á n de e x c l u i r s e l a s a c t u a c i o n e s -

d e : i n s t i t u c i o n e s e c o n ó m i c a s , a s o c i a c i o n e s de p r o d u c t o r e s , -

s i n d i c a t o s de o b r e r o s , e t c . D e j a n d o que l a s d e c i s i o n e s s ó l o 

s e r e a l i c e n e n t r e p r o d u c t o r e s y c o n s u m i d o r e s o d i c h o d e o t r a 

f o r m a , q u e l o s p r e c i o s s e d e t e r m i n e n l i b r e m e n t e p o r l a a c 

c i ó n de l a o f e r t a y l a demanda . 

. L i b r e m o v i l i d a d de f a c t o r e s p r o d u c t i v o s . 

Debe h a b e r c o m p l e t a l i b e r t a d p a r a que l o s r e c u r s o s 

p r o d u c t i v o s s e muevan a l l u g a r y m e r c a d o que más l e s conven 

g a . A s í pueden d e j a r de e s t a r s e empleando en l a s a c t i v i d a -

d e s e c o n ó m i c a s p o c o r e m u n e r a d a s y d i r i g i r s e h a c i a a q u e l l a s 

que g a r a n t i c e n un u s o más p r o d u c t i v o de l o s mismos y s e o b -

t e n g a m e j o r r e m u n e r a c i ó n . 

En e s t a forma l o s o b r e r o s , t e n d e r í a n a i g u a l a r l o s 

s a l a r i o s y s u s n i v e l e s de p r o d u c t i v i d a d y no h a b r í a d e s e m -

p l e o de r e c u r s o s y s í una r e e s t r u c t u r a c i ó n de l a a c t i v i d a d 

e c o n ó m i c a . 

. E l p r o d u c t o d e b e s e r .homogeneo. 

El p r o d u c t o de una i n d u s t r i a de c o m p e t e n c i a p e r f e c -

t a d e b e s e r homogeneo . E s d e c i r , no d e b e h a b e r n i n g u n a d i -

f e r e n c i a e n t r e e l p r o d u c t o q u e e l a b o r a una e m p r e s a d e l de -

o t r a e m p r e s a de l a misma i n d u s t r i a . L o s c o n s u m i d o r e s no — 

t e n d r á n o p o r t u n i d a d de p r e f e r i r l o s p r o d u c t o s de una u o t r a 

e m p r e s a , por no j u s t i f i c a r s e l a p r e f e r e n c i a . 

P e r f e c t o c o n o c i m i e n t o d e l m e r c a d o . 



T a n t o l o s p r o d u c t o r e s como l o s c o n s u m i d o r e s e s t a r á n 

i n f o r m a d o s a u t o m á t i c a m e n t e de l o s c a m b i o s q u e s e h a y a n r e -

g i s t r a d o en e l m e r c a d o en e l mismo i n s t a n t e en que é s t o s su 

c e d a n . Con e s t a c o n d i c i ó n s e s u p o n e que n i n g u n a e m p r e s a pó 

d r á s a c a r v e n t a j a de l a s demás o cuando menos e s a v e n t a j a , 

s i e x i s t e , p r e v a l e c e r á p o r un p e r í o d o d e m a s i a d o c o r t o . 

Una e m p r e s a , p o r e j e m p l o , p o d r á c o n t a r con una t é c -

n i c a de p r o d u c c i ó n más e f i c i e n t e ; p e r o su v e n t a j a c o m p a r a t i 

v a , dado e l r e g i m e n de c o m p e t e n c i a que p r e v a l e c e , no d u r a r á 

mas que e l t i e m p o que t a r d e n l a s demás e m p r e s a s en a d o p t a r 

l a misma t é c n i c a de p r o d u c c i ó n . ' 

S i t o d a s l a s c a r a c t e r í s t i c a s m e n c i o n a d a s a n t e r i o r 

mente p r e v a l e c e n y e s t á n p r e s e n t e s en una i n d u s t r i a , e l p r e 

c i ó d e l m e r c a d o o de l a i n d u s t r i a e s t a r á d e t e r m i n a d o l i b r e -

mente p o r l a o f e r t a y l a demanda t o t a l e s . De a c u e r d o con -

e s e p r e c i o , c a d a e m p r e s a que c o n s t i t u y a l a i n d u s t r i a p o d r á 

v e n d e r l a c a n t i d a d que l e s e a p o s i b l e , s e g ú n e l número de -

c o n s u m i d o r e s que a c u d a n a e l l a . En e s a forma l a e m p r e s a de 

c o m p e t e n c i a p e r f e c t a , d e t e r m i n a s u c u r v a de demanda . 

/ 

EMPRESA INDUSTRIA 

La gráfica de la derecha representa la industria o 

el mercado del producto. En ella se observa el comporta 

miento de la oferta total y la demanda total, que se inter-

sectan al precio P, en donde X representa el total de c a n -

tidades ofrecidas y demandadas en el mercado. 

La gráfica de la izquierda representa a una empresa 

de la industria ya mencionada. Como puede observarse, d i — 

cha empresa establece el precio que le dicta el mercado y -

no tiene capacidad para variarlo, ya que a ese precio puede 

vender cualquier cantidad o la cantidad que le permita la -

competencia. Precisamente a ese nivel de precio se encuen-

tra la demanda que se identifica con dd. 



E j e r c i c i o s d e l C a p í t u l o i v 

I . - E n t r e l o s d e t e r m i n a n t e s d e l a demanda e n c o n t r a m o s : 

1 . - P r e c i o d e l b i e n 

2 . - I n g r e s o d e l c o n s u m i d o r 

3 . - P r e c i o d e l o s demás b i e n e s 

4 . - Tamaño de l a p o b l a c i ó n o número de c o n s u m i d o r e s 

5 . - D i s t r i b u c i ó n d e l i n g r e s o 

a ) En q u é forma a c t ú a n s o b r e una c u r v a de demanda : un a u -

mento en e l p r e c i o ? , un aumento en e l i n g r e s o ? , un a u -

mento en e l p r e c i o d e un b i e n s u s t i t u t o ? , una d i s m i n u -

c i ó n en e l p r e c i o de un b i e n c o m p l e m e n t a r i o ? . 

b ) ¿Cómo a f e c t a l a c u r v a de demanda t o t a l un aumento en 

l a p o b l a c i ó n ? 

c ) ¿Qué e f e c t o p r o d u c e s o b r e l a c u r v a d e demanda una d i s -

m i n u c i ó n en l o s g u s t o s y p r e f e r e n c i a s ? ¿Qué e f e c t o p r o 

d u c e una d i s m i n u c i ó n de p r e c i o ? . 

2 . - Dadas l a s s i g u i e n t e s f u n c i o n e s d e demanda: 

P* Px 

(a ) 
Qx 

(b) 
Qx 

En la gráf ica (a) represente un cambio de precio d e p x j a px 2 - ¿ Q u é suce 

de con l a s cant idades que s e e s t á d i spues to a comprar? ¿ Q u é es lo que 

ha ocurrido? 

Elabore en forma breve un enunciado que explique lo anterior. 

En la gráf ica (b) represente un cambio en la demanda en tal forma que l a s 

cant idades que se demanden a un mismo precio sean mayores . ¿ Q u é nom 

bre s e le da a e s e fenómeno? 

Explique mediante un enunciado lo ocurrido. 

Dada la función de demanda: q= - p +15, procédase a representarla en for 

ma g r á f i c a . 

a) Sugerencia: dado que e s una función l ineal s e puede encontrar l o s pun 

tos en que la función Intersecta lo s e j e s coordenados: 

As í , para encontrar el punto en que la función corta al eje de l a s " x " , 

suponemos que y = 0 (en e se c a s o p = y) 

q = - p + 15 

q =0 + 1 5 

q = 15 

Posteriormente, suponemos que x = 0 (en este c a s o q = x ) 

Para encontrar el punto en que la función corta al e je l a s " y " 

q = - p + 1 5 

0 = - p + 15 

p = 15 



Y 

C a n t i d a d 

b) Se puede también tabular la función de demanda, dando valores positi 

vo s a la X (variable independiente) y encontramos los valores de Y 

(variable dependiente) 

X y 

q P 

0 15 
i 14 
2 13 
3 12 
4 11 
5 10 
6 9 
7 8 
8 7 
9 6 

10 5 
11 4 
12 3 
13 2 
14 1 
15 0 

c) Compurébese s i cada punto del inciso b coincide con los puntos de la 

función obtenida en el inc i so a . 

Con la información del problema 2 , tenemos nuevamento la representación 

a) ¿A qué precio s e compran 10 un idades? 

b) ¿A qué precio se compran 14 unidades? 

c) ¿ C u á l e s la cantidad que s e e s t á d i spues to a comprar cuándo el precio 

e s igual a 7 . 5 ? 

d) ¿ C u á l e s la pendiente de la función? 
dY Y Y Sugerencia: M = — = ? i 
dx x 2 x x 

e) Ca lcu le la pendiente entre los puntos: P j (5 ,10) ; P2 (7,8) y 

P j (2,13); P2 (5 ,10) 



f ) C a l c u l a r e l c o e f i c i e n t e d e e l a s t i c i d a d a r c o de l a demanda, 

p a r a e l s e g m e n t o c o m p r e n d i d o e n t r e : 

p = 6 y p = 8 ; p = 7 y p = 8 

g ) E s t a b l e c e r e l r a n g o de p r e c i o s p a r a l o s q u e l a e l a s t i c i d a d 

de l a demanda e s mayor q u e uno, o e l á s t i c a . 

h) E s t a b l e c e r p a r a qué p r e c i o s l a e l a s t i c i d a d de l a demanda e s 

menos que uno,- o i n e l á s t i c a . 

i ) ¿Qué s i g n o t i e n e n l o s c o e f i c i e n t e s de l a demanda y p o r q u é ? 

j ) ¿Qué i n t e r p r e t a c i o n e s s e l e s dá a l o s c o e f i c i e n t e s n e g a t i -

v o s de l a e l a s t i c i d a d de una c u r v a de demanda? 

Un aumento en d d cuando 
l a o f e r t a e s una r e c t a 
h o r i z o n t a l 

Un aumento en l a d d 
cuando l a o f e r t a e s una r e c 

t a v e r t i c a l . 

i.- Qué e f e c t o s p r o d u c e n s o b r e e l p r e c i o l a s s i g u i e n t e s v a r i a c i o n e s 

en l a demanda, p e r m a n e c i e n d o c o n s t a n t e l a o f e r t a . 

Q 
Una d i s m i n u c i ó n en d d 



Qx Qx 

( S e dan como d a t o s a u x i l i a r e s a s u r e s p u e s t a : l a g r á f i c a a n t e -

r i o r , donde s e suponen l o s p r e c i o s P x 3 y P x ^ como p r e c i o s p o -

s i b l e s ) . 

. - En c o m p e t e n c i a p e r f e c t a e l p r e c i o de l o s b i e n e s s e d e t e r m i n a por 

l a i n t e r s e c c i ó n d e l a o f e r t a t o t a l y l a demanda t o t a l . E x p l i q u e 

p o r que no p u e d e p r e v a l e c e r n i n g ú n o t r o p r e c i o en e l m e r c a d o , 

q u e no s e a e l p r e c i o de e q u i l i b r i o . 

Px 

7 . - D e f i n a l o s s i g u i e n t e s c o n c e p t o s : 

a ) U t i l i d a d 

b U t i l i d a d t o t a l 

c ) U t i l i d a d m a r g i n a l 

d' S a t u r a c i ó n de l a n e c e s i d a d 

e) D e s u t i l i d a d 

f E a u i l i b r i o d e l c o n s u m i d o r 

g Curva de i n d i f e r e n c i a 

h) F e c t a de p r e s u p u e s t o 

i ) C u r v a s de p r e c i o - c o n s u m o 

j ) T a s a m a r g i n a l de s u s t i t u c i ó n 

8 . - C o n t e s t e en forma b r e v e l o s i g u i e n t e : 

a ) ¿En a u é é p o c a f u é e s c r i t a l a p r i m e r a t e o r í a de l a demanda? 

b) ¿ C u á l e s son l a s p r i n c i p a l e s c r í t i c a s a l a i n i c i a l t e o r í a de 

l a demanda? 

c ) Cuando l a t e o r í a de l a demanda e v o l u c i o n a , ¿ c u á l e n f o q u e r 

l e d á ? 

d) ¿ Q u i é n e s son l o s p r i n c i p a l e s e x p o n e n t e s de l a t e o r í a de l a s 

c u r v a s de i n d i f e r e n c i a ? 

e) ¿Qué u s o s pueden d a r s e a l a s c u r v a s de i n d i f e r e n c i a d e n t r o 

d e l a n á l i s i s e c o n ó m i c o ? 

f ) ¿Qué v e n t a j a s p r e s e n t a e l a n á l i s i s de c u r v a s de i n d i f e r e n c i a 

s o b r e l a t e o r í a c l á s i c a de l a demanda? 



g ) ¿Qué s u p u e s t o s e s n e c e s a r i o e s t a b l e c e r p a r a o b t e n e r l a c u r v a 

de demanda de un b i e n ? 

h) ¿ C u á l e s son l a s c o n d i c i o n e s de e q u i l i b r i o que deben c u m p l i r -

s e de a c u e r d o con l a t e o r í a c l á s i c a de l a demanda? 

i ) ¿ C u á l c o n d i c i ó n s e r e o u i e r e d e n t r o d e l a n á l i s i s de c u r v a s de 

i n d i f e r e n c i a , p a r a e s t a b l e c e r e l e a u i l i b r i o d e l c o n s u m i d o r ? 

j ) ¿ C u á l de ambas t e o r í a s , e s mas o b j e t i v a ? ¿ P o r q u é ? 

•En l a s i g u i e n t e t a b l a , e n c u e n t r e l o s d a t o s que f a l t a n de u t i l i -

dad m a r g i n a l . 

1 
UT Umq 

1 Q 

i 0 0 
! i 60 
! 2 70 ! 3 79 
í 4 87 
' 5 94 
! 6 100 
¡ 7 105 
; 8 109 

9 112 
10 114 
11 114 
12 

i 
112 

a ) G r a f i a u e l a u t i l i d a d t o t a l y l a u t i l i d a d m a r g i n a l . 

b ) Tome l a u t i l i d a d m a r g i n a l e n t r e una u n i d a d y o t r a . Compáre-

l a c o n l a u t i l i d a d t o t a l e n t r e l o s mismos p u n t o s . . 

Dados l o s s i g u i e n t e s d a t o s a c e r c a d e un c o n s u m i d o r h i p o t é t i c o 

y suponga que s o l o consume d o s b i e n e s A y B; c u y o s p r e c i o s son 

Pa = 4 y Pb = 2 . 

B ien A B i e n B 
U n i d a - U n i d a -
d e s de u t a Uma Uma d e s de U t b Umb Umb 

A $4 B 
Umb 

$2 

1 60 60 1 40 40 
2 114 54 2 76 36 
3 162 48 3 108 32 
4 204 42 4 136 28 
5 240 36 5 160 24 
6 270 30 6 180 20 
7 294 24 7 196 16 
8 312 18 8 208 12 
9 324 12 9 216 8 

10 330 6 10 220 4 

a ) E n c u e n t r e l a s u t i l i d a d e s m a r g i n a l e s p o r p e s o g a s t a d o p a r a 

y B. 

b) E n c u e n t r e l a s c a n t i d a d e s de e q u i l i b r i o s i e l i n g r e s o d e l -

c o n s u m i d o r d i s p o n i b l e p a r a l a compra d e e s t o s b i e n e s e s de 

$ 22. 

c) ¿ C u á l e s e l n i v e l de u t i l i d a d t o t a l de a c u e r d o con e l e g u i 

l i b r i o a n t e r i o r ? 

d , S u p ó n g a s e que e l i n g r e s o d e l c o n s u m i d o r c a m b i a a $ 4 4 . 

¿ C u á l e s son a h o r a l a s c a n t i d a d e s de l o s b i e n e s A y B de e -

q u i l i b r i o ? 



e ) ¿Qué s u c e d e con l a u t i l i d a d t o t a l ? ¿ C u á l e s a h o r a l a u t i l i 

dad t o t a l ? 

Obtenga una c u r v a de p r e c i o - c o n s u m o p a r a l o s b i e n e s X y Y en -

que a l a u m e n t a r e l p r e c i o d e l b i e n X, l a s c a n t i d a d e s compradas 

d e l b i e n X d i s m i n u y a n y p e r m a n e z c a c o n s t a n t e l a c a n t i d a d cora— 

p r a d a d e l b i e n Y . 

Obtenga una c u r v a de p r e c i o - c o n s u m o p a r a l o s b i e n e s X y Y, en X 

t a l forma que a l d i s m i n u i r e l p r e c i o d e l b i e n X, aumente l a -

c a n t i d a d comprada de e s t e b i e n y s e r e d u z c a l a c a n t i d a d com— 

p r a d a d e l b i e n Y , 

E j e r c i c i o s d e l C a p í t u l o V 

D e f i n a l o s s i g u i e n t e s t é r m i n o s 

1 . - Empresa 

2 . - A c u m u l a c i ó n de c a p i t a l 

3 . - C o n c e n t r a c i ó n de c a p i t a l 

4 . - L u c r o 

5 . - C o s t o s d e p r o d u c c i ó n 

6 . - C o s t o s F i j o s 

7 . - C o s t o v a r i a b l e 

8 . - C o s t o p r o m e d i o 

9 . - C o s t o m a r g i n a l 

10.- I n g r e s o m a r g i n a l 

C o n t e s t e b r e v e m e n t e l a s s i g u i e n t e s c u e s t i o n e s 

1 . - ¿Qué p r o b l e m a s e x i s t e n p a r a l a c l a s i f i c a c i ó n de l a s empre-

s a s ? 

2 . - ¿Cómo s e c l a s i f i c a n l a s e m p r e s a s de a c u e r d o a su o r g a n i z a -

c i ó n ? 

3 . - ¿ C u á l e s son l a s v e n t a j a s y d e s v e n t a j a s de una e m p r e s a i n — 

d i v i a u a l ? 

4 . - ¿ C u á l e s s o n l a s v e n t a j a s y d e s v e n t a j a s de l a s s o c i e d a d e s -

a n ó n i m a s ? 



5 . - E n u n c i e 5 f o r m a s en a u e l a e m p r e s a p u e d e o b t e n e r f i n a n c i a — 

m i e n t o . 

6 . - ¿Qué d i f e r e n c i a e x i s t e e n t r e l a s o b l i g a c i o n e s y l a s a c c i o — 

n e s ? 

7 . - ¿Qué d i f e r e n c i a e x i s t e e n t r e l a s a c c i o n e s comunes y l a s - -

a c c i o n e s p r e f e r e n t e s ? 

8 . - ¿Qué e m p r e s a s son l a s q u e r e c i b e n l o s s u b s i d i o s o f i c i a l e s ? 

9 . - ¿Qué e s l a e m p r e s a p ú b l i c a ? 

1 0 . - ¿Qué s e m e j a n z a s y d i f e r e n c i a s e x i s t e n e n t r e l a s e m p r e s a s pri^ 

v a d a s y l a s e m p r e s a s p ú b l i c a s ? 

1 1 . - ¿Cómo o b t i e n e i n g r e s o s e l s e c t o r p ú b l i c o ? 

1 2 . - ¿ C u á l e s son l a s p r i n c i p a l e s p a r t i d a s d e l g a s t o p ú b l i c o ? 

1 3 . - ¿Qué v e n t a j a s t i e n e e l g o b i e r n o en p r e f e r i r l a deuda p ú b l i -

c a i n t e r n a a l a e x t e r n a ? 

1 4 . - ¿ P o r oué e l g o b i e r n o no o c u r r e f r e c u e n t e m e n t e a l a s e m i s i o -

n e s ? 

1 5 . - ¿ C u á l e s s o n l a s f u n c i o n e s g e n e r a l e s d e l s e c t o r p ú b l i c o ? 

1 6 . - ¿ P o r qué s e p a g a n i m p u e s t o s a l g o b i e r n o ? 

1 7 . - ¿ C u á l e s son l o s i m p u e s t o s d i r e c t o s y l o s i m p u e s t o s i n d i r e c -

t o s ? 

1 8 . - ¿Qué e s un i m p u e s t o a ) p r o p o r c i o n a l , b ) p r o g r e s i v o y c ) r e 

g r e s i v o ? 

1 9 . - ¿En qué c a s o s s e j u s t i f i c a que e l s e c t o r p ú b l i c o s e a e l en 

c a r g a d o de l a p r o d u c c i ó n de c i e r t o s b i e n e s y s e r v i c i o s , en 

l u g a r de l a e m p r e s a p r i v a d a ? 

2 0 . - ¿Que e s e l p r e s u p u e s t o ? 

X I I . - E n l a s s i g u i e n t e s a s e v e r a c i o n e s , i n d i q u e s i s e r e f i e r e n a l s e c -

t o r p ú b l i c o (G) o a l s e c t o r p r i v a d o ( P ) . 

( ) P r o d u c e con f i n e s de b i e n e s t a r s o c i a l y c o l e c t i v o 

( ) P r o d u c e s i e m p r e y cuando o b t e n g a b e n e f i c i o s y a s e a a c o r t o 

o a l a r g o p l a z o . 

( ) S u s i n g r e s o s l o s o b t i e n e m e d i a n t e l a v e n t a de p r o d u c t o s o 

l a p r e s t a c i ó n de s e r v i c i o s . 

( ) No d e j a de f u n c i o n a r aún c u a n d o e s t é i n c u r r i e n d o en p é r d i -

d a s , p e r o s u s s e r v i c i o s son i n d i s p e n s a b l e s p a r a l a comuni-

d a d . 

( ) P r e s t a s e r v i c i o s q u e s e consumen en forma c o l e c t i v a . 

( ) P r o p o r c i o n a s e r v i c i o s s ó l o a q u i e n p u e d e p a g a r p o r e l l o s , 

e l p r e c i o e s t a b l e c i d o en e l m e r c a d o . 

( ) L o s s e r v i c i o s que p r o p o r c i o n a f a v o r e c e n a t o d o s l o s c i u d a -

d a n o s p o r i g u a l i n d e p e n d i e n t e m e n t e que puedan p a y a r l o o no . 

( ) Le c o r r e s p o n d e d e s a r r o l l a r a c t i v i d a d e s que r e q u i e r e n de u-

na g r a n i n v e r s i ó n y con r e c u p e r a c i ó n a muy l a r g o p l a z o . 

( ) R e a l i z a a c t i v i d a d e s que ayudan a r e d i s t r i b u i r l o s i n g r e s o s 

de l a c o m u n i d a d . 



( ) R e a l i z a g a s t o s ctue c o n t r i b u y e n a e l e v a r e l n i v e l de p r o d u c -

c i ó n . de o c u p a c i ó n e i n g r e s o s n a c i o n a l e s . 

I V . - Dada l a s i g u i e n t e i n f o r m a c i ó n , o b t e n g a l o que s e i n d i c a : 

J n i d a - C . F . C . V . C . T . C . F . C . V . C . T . C o s t o 
3 e s P r o Medio Medio Medio M a r g i -
iucidas 

0 240 0 
1 240 52 
2 240 84 
3 240 112 
4 240 131 
5 240 147 
6 240 159 
7 240 171 
8 240 189 
9 240 213 

10 240 245 

1 . - Comple te l a s c o l u m n a s c o r r e s p o n d i e n t e s a : c o s t o t o t a l , c o s t o 

f i j o m e d i o , c o s t o v a r i a b l e m e d i o , c o s t o t o t a l m e d i o y c o s t o 

m a r g i n a l . 

2 . - En una h o j a d e p a p e l m i l i m é t r i c a g r a f i q u e : e l c o s t o v a r i a b l e 

m e d i o , e l c o s t o t o t a l m e d i o y e l c o s t o m a r g i n a l . 

3 . - E x p l i q u e c u á l e s e l c o m p o r t a m i e n t o g e o m é t r i c o d e l c o s t o t o -

t a l m e d i o y s u s r e l a c i o n e s c o n e l c o s t o m a r g i n a l . 

4 . - En l o s d a t o s de l a t a b l e s e o b s e r v a que e l c o s t o t o t a l aumen 

t a . ¿ Q u i é n d e t e r m i n a su c r e c i m i e n t o ? 

V . - Dada l a s i g u i e n t e f i g u r a donde s e r e p r e s e n t a n l o s c o s t o s y l a de 

manda de una e m p r e s a de c o m p e t e n c i a p e r f e c t a , c o n t e s t e l o i n d i — 

c a d o : 

Cm 

/ CTM 

v 1 A q D Volumen 

¿ C u á l de l o s s i g u i e n t e s v o l ú m e n e s de p r o d u c c i ó n e s e l que a -

s e g u r a l o s máximos b e n e f i c i o s ? OA, OB, OC, OD. 

¿ C u á l e s e l p r e c i o a que d e b e v e n d e r l a e m p r e s a e l volumen -

e s t a b l e c i d o a n t e r i o r m e n t e ? OL, OF, OG, OH. 

¿ C u á l e s e l n i v e l d e l i n g r e s o m a r g i n a l de l a e m p r e s a ? 

¿ C u á l e s e l r e c t á n g u l o que r e p r e s e n t a l o s i n g r e s o s que r e c i -

b e l a e m p r e s a v e n d i e n d o e l volumen ó p t i m o ? . 

CVM 



5 . - ¿ C u á l e s e l á r e a que r e p r e s e n t a l o s c o s t o s t o t a l e s en que in 

c u r r e l a e m p r e s a en su n i v e l ó p t i m o d e p r o d u c c i ó n ? 

6 . - ¿Qué u t i l i d a d e s r e c i b e l a e m p r e s a d e a c u e r d o con e l volumen 

oue l o s m a x i m i z a ? 

V I . - En l a t a b l a d a d a a c o n t i n u a c i ó n , c a l c u l e l o s d a t o s q u e f a l t a n . 

J n i d a C . F . C . V . CT CFM CVM Cm P r e c i o I . T . Img 
J e s 
' r o d . 

0 1500 0 
LOO 1500 90 10 
200 1500 125 9 
300 1500 150 8 
Í 0 0 1500 170 7 
500 1500 210 6 
SOO 1500 300 5 
700 1500 4 5 0 4 
300 1 5 0 0 690 3 
900 1500 1270 2 

1 . - G r a f i q u e l o s d a t o s d e : CVM, CTM, Cmg. 

2 . - G r a f i q u e l a f u n c i ó n de demanda y l a d e i n g r e s o m a r g i n a l . 

3 . - D e t e r m i n e e l n i v e l de máximos b e n e f i c i o s . 

4 . - De a c u e r d o c o n e l volumen a n t e r i o r i n d i q u e 

a ) ¿ C u á l e s e l p r e c i o p o r u n i d a d ? 

b ) ¿ C u á l e s e l c o s t o t o t a l p o r u n i d a d ? 

c ) ¿ C u á l e s e l i n g r e s o t o t a l ? 

d) ¿ C u á l e s l a u t i l i d a d p o r u n i d a d ? 

e ) ¿ C u á l e s e l c o s t o t o t a l 

f ) ¿ C u á l e s l a u t i l i d a d oue r e c i b e l a e m p r e s a ? 

- D e f i n a o dé un c o n c e p t o b r e v e de l o s i g u i e n t e : 

1 . - C u e n t a s n a c i o n a l e s 

2 . - P r o d u c t o n a c i o n a l 

3 . - I n g r e s o n a c i o n a l 

4 . - Doble c o n t a b i l i z a c i ó n 

5 . - I n v e r s i ó n b r u t a 

6 . - I n v e r s i ó n n e t a 

7 . - V a l o r a g r e g a d o 

8 . - I m p u e s t o s i n d i r e c t o s 

9 . - D e p r e c i a c i ó n 

1 0 . - I n d i c e de p r e c i o s 

1 1 . - P r o d u c t o n a c i o n a l b r u t o r e a l 

1 2 . - P r o d u c t o n a c i o n a l b r u t o m o n e t a r i o 

1 3 . - I n g r e s o p e r - c á p i t a 

1 4 . - B a l a n z a de p a g o s 

1 5 . - i n g r e s o p e r s o n a l 

1 6 . - I n g r e s o d i s p o n i b l e 

- C o n t e s t e b r e v e m e n t e l o s i g u i e n t e : 

1 . - ¿En a u é fo rma p u e d e n i g u a l a r s e l a s p a r t i d a s d e l p r o d u c t o na-

c i o n a l y e l i n g r e s o n a c i o n a l ? 



2.- ¿En qué consiste el cálculo del producto nacional por el meto 

do del valor agregado? 

3.- ¿Qué es el producto nacional a precios del mercado? 

4.- ¿Qué es el producto nacional al costo de los factores? 

5.- ¿Con qué método contamos para evitar la doble contabilización 

en el cálculo del producto nacional? 

6.- Mencione la diferencia entre inversión bruta e inversión ne— 

ta. 

7.- Mencione la diferencia entre el producto nacional bruto en — 

términos reales y en términos monetarios. 

8.- ¿Cuáles son los diferentes métodos para la medición del pro-

ducto nacional? ¿Cuál le parece ser mas objetivo? 

9.- ¿Cómo se estima la productividad de un determinado sector e-

conómico? 

10.- ¿Puede decirse que la producción total es igual a la produc-

ción final? 

E j e r c i c i o s d e l C a p i t u l o V I I 

I . - D e f i n a l o s c o n c e p t o s s i g u i e n t e s ! 

1. - D i n e r o 

2 . - D i n e r o - m e r c a n c í a 

3 . - T r u e q u e 

4 . - P a t r ó n de v a l o r 

5 . - P a t r ó n de p a g o s d i f e r i d o s 

6 . - D i n e r o b a n c a r i o 

7 . - Medio c i r c u l a n t e 

8 . - T e o r í a c u a n t i t a t i v a 

9 . - I n f l a c i ó n 

1 0 . - D e f l a c i ó n 

1 1 . - Masa m o n e t a r i a 

1 2 . - R e s e r v a l e g a l 

1 3 . - T a s a de d e s c u e n t o 

1 4 . - P o l í t i c a m o n e t a r i a 

1 5 . _ P o l í t i c a f i s c a l 

I I . - C o n t e s t e b r e v e m e n t e l o s i g u i e n t e : 

1 . - ¿ C u á l e s s o n l a s e t a p a s de l a f o r m a c i ó n d e l d i n e r o ? E x p l i q u e 

c a d a una de e l l a s . 

2 . - ¿Qué ha s u c e d i d o c o n e l v a l o r d e l d i n e r o a t r a v é s d e l t i e m p o ? 

3 . - Mencione l a s f u n c i o n e s d e l d i n e r o . 



¿Qué d i f e r e n c i a e x i s t e e n t r e e l v a l o r i n t r í n s e c o y e l v a l o r 

r e a l d e l d i n e r o ? 

¿Cuál e s l a e c u a c i ó n de cambio? ¿ s u s componentes? Exp l ique 

l o s . 

¿Quién emite b i l l e t e s y moneda? 

¿Cómo crean d i n e r o l o s bancos c o m e r c i a l e s ? 

¿Qué e s l a i n f l a c i ó n ? 

¿Cuá le s pueden s e r l a s c a u s a s de l a i n f l a c i ó n ? 

¿Cuá le s son l o s e f e c t o s a c o r t o y l a r g o p l a z o de l a i n f l a — 

c ión? 

¿Con oué h e r r a m i e n t a s cuenta e l Banco C e n t r a l pa ra c o n t r a — 

r r e s t a r l a i n f l a c i ó n ? 

¿Qué s e e n t i e n d e por un p r o c e s o d e f l a c i o n a r i o ? 

¿Cuá le s son l o s e f e c t o s de una d e f l a c i ó n ? 

¿Cuá le s son l a s h e r r a m i e n t a s que s e u t i l i z a n para de tener un 

p r o c e s o d e f l a c i o n a r i o ? 

¿Quiénes u t i l i z a n l a p o l í t i c a f i s c a l y q u i é n e s l a p o l í t i c a 

monetar i a ? 
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