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clara de estas diferencias. Por ejemplo de las compraciones entre los
Estados Unidos y México encontramos que: el producto interno bruto de los
Estados Unidos ($20,735 billones dolares) es cien veces mayor que el de
México ($201.4 billones de dolares). El producto nacional percéapita de los
Estados Unidos ($20,735 dolares) es diez veces mayor que el de México
($2,456 dolares). Las exportaciones de los Estados Unidos ($364 billones
de dolares) son alrededor de dieciseis veces mayores a las correspondientes
a México ($22.8 billones de dolares) . El déficit gubernamental de los
Estados Unidos (2.7% del producto interno bruto) es, proporcionalmente,
cerca de dos veces menor dJue el déficit gubernamental de México (5.8% del
producto interno bruto). La tasa anual de inflacién de la economia
noteamericana (5.6%) es alrededor de tres veces mas baja que la
correspondiente a la economia mexicana (18.2%). Finalmente, la poblacién
de los Estados Unidos (249 millones) es cerca de tres veces mayor que la de
México (82 millones).

Tabla 1. Comparacién entre las Economias de México, Canadd y E. U.

Pais México Canada Estados Unidos

Producto interno bruto (PIB)
(miles de millones de dolares $201.4 §559.1 $5,183

Producto por habitante(dolares)$2,456 $21,504 $20,735

Exportaciones
(miles de millones de dolares) §22.8 $120 $364

Déficit publico
(proporcidén del PIB) 5.8%

Inflacién (tasa anual)

Poblacién (millones) 82

Fuente: Fondo Monetario Internacional. Cifras publicadas por el periddico el Norte.

Ajustes econémicos importantes son esperados en estos paises derivados
de la implementacién del TLC; =sin embargo, dado el mayor tamafio de los
mercados Estadounidenses y Canadienses estos ajuestes serén comparativamente
menores a los que sufrira el mercado Mexicano. Otro factor que influira en
los ajustes, es el hecho de que los Estados Unidos y Canada tienen en
operacién un acuerdo de libre comercio desde 1989, por lo tanto un acuerdo
trilateral solo representara la inclusién de un pais mas, México.

Controversias generadas por el TLC

El TLC se ha convertido en un centro de controversias. Como resultado
de las negociaciones del TLC, ha emergido preocupacidén acerca de los
posibles impactos de este acuerdo tanto en los Estados Unidos como en
México. Por ejemplo en los Estados Unidos, las uniones como AFL-CIO han
estado protestando y gefialan gue este acuerdo resultard en una exportacidn
de empleos a México, asi como una fuga importante de dolares hacia México.
Estas uniones plantean que un acuerdo como éste representarad una competencia
injusta por los empleos dado gue en México los salarios son mas bajos. En

gzzigg, ti:?Li; hay gente‘que se opone a este acuerdo. Algunos plantean gque
perder autonomia mexicana ocasionando desempleo y quiebra de

empresas i
.p.l ; ya que mpchas empresas mexicanas no podran competir con las
similares norteamericanas y canadienses (Rodriguez). '

benefizgzsoot;z;i . pla:':e;r los ‘defensores del TLC sefialan que é&ste sera
: eg paises participantes. Se argumenta e el TLC
L:::e:enta:é la eficiencia productiva y creara nuevos empleo;p;n estos
ﬁene;;iadof izm;lf:aesg:e los consumidcrres en los tres paises saldran
s en, S s apefi:ra comercial resultarad en precios mas bajos,
il e sk :c Zﬁrle ad de productos. Entre los principales
el i Méx.cuer © estan los representants de los gobiernos de
Lo mienn gor e;e;;loR:igiE::na e:t;, gl sector empresarial Méxicano
debe ser gradual y selectiva desde elq;unt:<;?€ii$:?izziziiii TEEEr:SSS:TO

El Acuerdo Trilateral de Libre Comercio

barrerEl TLC esta‘orxentando hacia la eliminacién de la mayoria de 1la
i astaréscelarlas Yy no arancelarias al comercio de bienes y servicios
estos tres paises. Las negociaci 5
: iaciones estan centradas inci
en las siguientes nueve r e
amas, las cuales inclu

O en sectores tal :

2 ; : y es como:
es basicos, textiles, productos electrdénicos, seguros, agricultura y

transporte. Las otras tres se i

. refieren a derechos de propi i

’ o : ied

inversidn extranjera y aranceles (Gaona). & She

El TLC involucra los siguientes objetivos conjuntos:

l.- Mejorar la situacidén econémi
: mica de los paises partici
2.- Obtencién del pleno empleo . . i b
:.- Mejorar los estandares de vida de la poblacién
.— Mejorar la competitividad de e i
: stos paises en los
internacionales. s

Para lograr los objetivos anteriores los tres paises

S T imple a
las siguientes politicas econdémicas: Piepentakan

15 Eli@inar barreras al comercio entre estas tres naciones
2.- Estimular la competitividad

3.- Liberalizar y desregular la inversién

4.- Reducir los costos de concertacién y

5.- Seleccionar los sectores con posibilidades para competir.

Posibles Implicaciones del TLC en el sector Agricola de México

St cgéx1co es cons}derado como el segundo mas importante abastecedor de
ul os agropecue;;os a los Estados Unidos, solamente superado por Canada
zortzame:§;;§: mﬁf grande importador de productos agropecuario;
e SECCi;: so gmentg éuperado por Japdn y la Unidén Soviética (USITC).
e Internahger i utilizados los resultados que la Comisidén para el
ks e ct;?a de los E?tados Unidos (United States International
g economia.?; 1:I’]:'C) |preparo para evaluar los posibles Impactos del TLC
o : or eamerlcanai estos resultados serdn aplicados a México
que © que ellos estiman como importaciones y exportaciones

nort i a exi
eramericanas seradn para México exportaciones e importaciones
r
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respectivamente. Para esto, se evaluaran posibles impactos en el ingreso,
producto y empleo utilizando multiplicadores derivados de un modelo de
Insumo-Producto con la intencién de capturar no solo los efectos director
sino también los indirectos y los inducidos.

Productos Horticolas

México ocupa, por mucho, el primer lugar como abestecedor de productos
horticolas del mercado norteamericano, a pesar de los relativamente altos
aranceles que Estados Unidos impone a estos productos mexicanos. Otras
limitantes al comercic de productos horticolas son los requerimientos de
licencias de importacién y las reglamentaciones fitosanitarias. La
eliminacién de estas barreras al comercio derivadas de la implementacidn del
TLC resultard en un incremento significativo en el comercio de éstos
productos. La USITC estima que la reduccién de barreras al comercio de
productos horticolas resultara en un incremento significativo de la
exportaciones mexicanas hacia Estados Unidos y en un incremento moderado de
las importaciones mexicanas de productos horticolas norteamericanos.

La puesta en marcha del TLC podria también represenar gque México
desplace a otros paises latinoamericanos que actualmente abastecen de
productos horticolas al mercado norteamericano. México desplazé a Brasil
como exportador de productos horticolas al mercado norteamericano. En este
sector, México cuenta con ventajas comparativas asociadas a los costos de
cosechado derivadas de los bajos costos de la mano de obra en México y a los
bajos costos de transporte en virtud de la relativa cercania de las areas
de produccién mexicanas a las ireas de consumo norteamericanas.

A pesar de las barreras arancelarias ad volarem, las cuales van desde
un 0% hasta un 35%, de las licencias de importacién y de los requerimientos
fitosanitarios que se imponen a los productos horticolas mexicanos, las
exportaciones de estos productos hacia Estados Unidos han crecido en un 11%
anual durante el periodo comprendido de 1985 a 1989, siendo actualmente de
$1.1 billones de US ddlares. Por el otro lado, las barreras a la
importacién de productos horticolas de Estados Unidos son aranceles ad
valoren, que van desde 0% hasta un 20%, licencias de importacidén y
regulaciones fitosanitarias. A pesar de éstas, las importaciones mexicanas
de productos horticolas de Estados Unidos ha crecido en un 26% anual para
el mismo periodo y representan actualmente $153 millones de US dblares.

El TLC probablemente resultara en un incremento significativo de las
exportaciones de productos horticolas mexicanos hacia Estados Unidos. La
eliminacién o reduccién de los costos de importacién de producto horticolas
mexicanos se traducira en una baja en el precio al consumidor de estos
productos. Esto impactara positivamente la importacién de productos
mexicanos, al menos por las siguientes dos fuentes: 1) desplazamiento de la
produccién mexicana y 2) incremento en el consumo norteamericano de estos
productos derivado de el hecho que los productos horticolas mexicanos tienen
una elasticidad precio de la demanda alta.

Los estudios de LAUSITC estiman que el mayor potencial de expansidn
de las exportaciones de productos horticolas mexicanos hacia Estados Unidos
se debera principalmente en los siguientes productos horticolas mexicanos,
los cuales tradicionalmente han sido sometidos a aranceles relativamente
altos: tomate, pepino, esparrago, brécoli, coliflor, lechuga, chile,
cebolla, calabaza, aguacate, frutas citricas, uvas, melones, guayavas,

mangos y rosas frescas.

. iéiazelfﬁzizgiiz?eg—mexicanas de productos horticolas norteamericanos
amb aran con la implementacién del TLC

: ) . . Los productos
ho?;;colas que posiblemente se incremente su importacién dead;JEstados
:nl o?dson. pa?a, manzana, pera y durazno. Estos productos tradicionalmente
I:nhslt? i;ﬂ?tldos a aranceles ad valorem relativamente altos, promedios de

asta s por las autoridades mexicanas
: . . Con la exepcién de la papa

el potenC}al de Lneremento de las importaciones de productos hortigofa;
norteamericanos serd substancialmente menor, debido principalmente a e
la d?ma?da de los consumidores mexicanos es sélo ligermente elasticaqzn
precio (unicamente el 10% de la poblacién mexi i

; ' en] icana dispone de un ingreso
disponible suficiente para comprar productos horticolas norteamericanis)

Cereales y Oleaginosas

Il,a.capacidad productiva del sector de cereales y oleaginosas de Méxi
e?ta limitada por la pobre dotacién de recursos naturales (tierra arablzlzo
?Lego); escaséz de maquinaria y equipo agricola; escasa e inadec dé
infraestructura de acopio, almacenamiento, conservacién distribuc\ga -
abasto. qge se traducen en relativamente altos costos ée produccil.'én .
comercializacidén (Sinaloa). La produccién estimada en el ciclo 1989/90l; g
?e 19.9 millones de toneladas métricas ($2.3 billones de US d6lares). Mé ‘u
importa alrededor del 20% del consumo nacional (Sinaloa). it

. -Estados Unidos es el mayor productor y exportador de cereales y
o ?aglnosas.del mundo.l El sector de cereales y oleaginosas del Estados
Unidos ha sido caracterizado como eficiente y de bajo costo de produccién

Es ampliamente reconocido que los Estados Unidos tiene,

; : con mu
ventaja comparativa en este Eioene

sector respecto a México Esta v j
. ; S entaja
comprativa se sustenta en los bajos costos de produccién de estos productgs

en fstadoslpnidos, en la amplia base de recursos naturales (tierra arable
ze1 og regimenes de 1lluvia) y en el del soporte de las industrias

acxonadas‘(transporte, alamacenamiento, comercializacién ). Adem&s, las
empresas agricolas en Estados Unidos son intensivas en el uso de capiéal Yy

energia y utilizan tecnologia m

oderna, producto de un sist i
_ . = ; ema ef
investigacidén agricola. s e

La produccién de los Estados Unidos en el ci
. ciclo 1989/90 f£
millones de toneladas métricas (Sinaloa, USITC). - g
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Comparaciones de Costos de Producci
México (dbélares 1989)1.

Agricolas entre Estados Unidos y

México Estados Unidos
Cultivo (Costo/ton) (Costo/ton)

93
96
144
179
206

Maiz
Sorgo
Trigo
Arroz
Soya

1. Fuente: USDA, CAADES.

inosas mexicano los precios nacionales
que reciben los productores en la mayoria de los cascs son superiores a los
precios internacionales (Sinaloca). Este sector se ha carecterizado por la
aplicacién de precios de garantia por encima de los niveles de los precios
mundiales. La importacién de estos pienes es restringida a licencias de
importaciodn y aranceles de alrededor del 10%. Se estima gque las barreras
arancelarias y no arancelarias en conjunto protegen a este sector entre un

30% y un 35% (USTIC).

En el sector cereales y oleag

s altos costos de produccién en México, la
implementacién del TLC probablemente incrementarid las importaciones de
cereales y oleaginosas desde Estados Unidos. Es probable gque resulten
cambios y ajustes significativos en el corto plazo en este sector. Estos
cambios se traduciré@n en liberalizacién de recursos de tierra, capital y
mano de obra, derivados de la reduccién de las actividades de produccién

en este sector.

como resultado de lo

Conclusiones y Sugerencias para Investigaciones Futuras

México y los Estados Unidos se encuentan en su
histéricamente las relaciones de México con los
das de fricciones tanto politicas
que se pueden citar para
los Estados Unidos han
internacional

Las relaciones entre
mejor momento. Sin embargo,
Estados Unidos han sido dificiles y plaga
como comerciales. Son muchos los ejemplos
demostrar las presiones politicas y econdémicas que
ejercido cuando México ha disentido de la politica

nortamericana.

La participacién de México dentro de un acuerdo de libre comercio con
los Estados Unidos implicara la pérdida de autonomia. Este acuerdo aunque
representa un compromiso de indole comercial, en la practica limitara los
tratos comerciales de México con otros paises en la medida en la gue los
Estados Unidos apliquen sanciones econdmicas a paises disidentes. Las
acciones cotidianas de los Estados Unidos en estos aspectos no deben

permitir que sean soslayadas.

o de sus economias

Las diferencias en los patrones de produccidn, tamaf
Estas

y distribucién de la riqueza son muy notorias entre los tres paises.
diferencias resultaran en ajustes econémicos y mobilidad de recursos mas

grandes para México que los que requiera
; : quieran Canadd y los Estados
podria conllevar importantes costos sociales para México s s die

Dadas las diferencias ent
re las tres economias ia i
e : el TLC podria i
E:;a t#:flco que, paulatinamente, aquellos sec;ores qze so:mpllcar
tOtzi ;nlvgf se?n desplazados del mercado, creando consigo una de nd::n?s
i mOb.ig as areas hacia los Estado Unidos. En resumen, el TLC E: 1i CL?
r
glgunos ;E:S:gedﬁdrefursos Y consecuentemente el desmantelamiento tzt:iaz:
8 de la economia maxicana. Tod j
a8 ; cond o o esto justific
la eficiencia y de la divisién internacional del traiajo &

Respecto a : =
T os tg; dramééf?023t:dos 1?ld03 Y Canada el TLC con México representara
Seandaey diversificad:t Q?icflsfo;::;agﬁlsf:os paises es suficientemente
norteamerica : ©s sectores de la economia
e = 2;;%:;:a§jzﬁzf§e que se enfrentardn a la compentencia mexicana
o cREnSae e icos. De hgcgo, esta competencia promovera la
s ne o prOd::swg una mobilidad minima de recursos. Esto es
comparativamente inferi cién y/o demanda - del mercado mexicano es
s ; inferior a la produccién y/o demanda de 1
eamericano y/o canadiense. osiimercados

Pa ;
St queriJi:f;::t:dog U?ldos el'TL? con México no representa ningGn riesgo,
e - Yﬁgifa a dsminuir la dependencia de los Estados Unidos
internacional de 159 : E gor Bupestoifortalecerd laposicion de negociacién
ISbEe eembtEion ik al stados Unidos Pérticularmente con las otras &areas de
AR El' es c?m? la ComPPldad Econbémica Europea y los paises
. TLC con México también significara para los Estados Unidos

una posicion prioritar:‘_a en el acceso a los
: ; recursos naturales gue posee

. acu:rggszzed?;u?:viiz;mentoe anterioresﬂ México esta a tiempo de obtener
. rioiﬁa, para esto es indispensable saber que nogociar
o eaan Mexicaﬁa se;‘sexfuedg gaber, cualitativamente, que sectores
el e B La? eneficiados con la implementacidn de el TLC,
© g su;ﬁ; . qug los sectores que actualmente no exportan y/o
e stencia puede ser debida a restricciones a 1la
S n; :erén afectados con el TLC. Por otro lado, para aquellos
importaCig: - piitzuiio;ass:l::;:f;::: aranceflarias y no arancelarias a la
: . : os, enfrentan con dificultad
comPetenCLa ejercida por los productos extranjeros, el TLC ot
seriamente. Para otros sectores, ain puede ’ a ¥O€ éfQCtaré
cual va a ser su situacidén en el caso dpe c:lue 5:11' 'IL‘II?C Ps:ecao irrnnapslec:‘nleiiigt e

s : s s -
: : conomia mexicana De la [Di sma manera
rmitan conocer la com i j i
.
I xi ana son d g i i . st 1 a arl a evalua!
ll lda: EB ud i
eCO. om. la me. C { =] ra ut d d l:OS e os Yud rian
. . =
lIlClu.LdOS en esta negoc i i n u I'Hayor flexlb]_l ]_da(i en i a
J.aCJ.én - Permitirla na i i
. s = . =
: = l cu j i

£ o : :

importait:néllsls'de insumo-producto genera informacidén cuantitativa mu

e y permite la evaluacidén de escenarios dentro del TLC En esti
ia se muestra como el uso de un modelo de insumo-producto puede ser




