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utilizado para simular y cuantificar los posibles impactos del TLC. Aunque
para el andlisis que se presenta se utilizé un modelo construido para otro
propésito (estimar el impacto de la industra magquiladora en México) este
estudio muestra la versatilidad que caracteriza a estos modelos. En la
seccién de resultados se presentan algunos ejemplos del uso de los analisis
de impacto derivados de esta metodologia. Los indicadores de un estudio
como el que aqui se presenta ayudaria a cuantificar los impactos de la
apertura comercial tanto para un sector que es competitivo (se incrementaria
su demanda final), como para otro que no lo es (se reduciria su demanda
final). Son variados los usos de los modelos de insumo-producto, s8in
embargo, no es el propdsito en este trabajo agotar todas las posibilidades.

Se pueden derivar guias para negociar el TLC de un estudio de insumo-
producto. Con los resultados de este estudio (presentados en las tablas 1,
2 y 3) se pueden estimar los impactos de la apertura comercial en la
economia mexicana. Dependiendo de su competitividad relativa se puede
estimar los impactos del TLC para este sector. Estos impactos seran
positivos si el sector incrementa su PIB debido a incrementos en su nuveles
de exportacién y negativos si el sector reduce su PIB debido a una aumento
en las importaciones. Similarmente, este estudio proporcina informacién
valiosa para la negociacién por grupos © paguetes de sectores ya que
permitiria determinar si una negociacién arroja un balance neto positivo
para México respecto a las variables econdmicas de interés.

En este trabajo no se presentan en forma exhaustiva todos loe usos de
los modelos de insumo producto, ni sus limitaciones. Sin embargo, seria
deseable contar con un estudio elaborado especificamente para evaluar los
impactos del TLC en la economia mexicana. En particular para el sector
agropecuario dado gque es un sector que comprende una gran cantidad de
actividades conémicas y gque por lo tanto se verén afectadas en forma
diferente con el TLC. Seria altamente deseable contar con un modelo de
insumo-producto en el cual se desagregue éste o cualquier otro sector de
interés.

El gobierno mexicano requiere conocer cuantitativamente los beneficios
que algunos sectores de la economia mexicana recibiran, asi como el monto
de los dafios hacia otros sectores debido al TLC. Esto le permitiria definir
mecanismos de compensacién de los sectores beneficiados hacia los sectores
perjudicados.

Es evidente que en negociaciones como éstas algo se tiene de ceder en
aras de obtener otras cosas. Ademas, no se conocen plenamente las
consecuencias de cada accidén posible. Sin embargo, México tiene mucho que
perder si la negociacién no se hace adecuadamente. Esto resalta la
importancia de contar no solo con valoraciones relativas, sino también con
las estimaciones empiricas de las consecuencias, benéficas o adversas. El
obtener un resultado satisfactorio para México en una empresa de esta
magnitud, no depende solamente de la voluntad y de la capacidad de los
negociadores mexicanos, sino también en gran medida de 1los niveles
comparativos de informacién que ambas partes posean.
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