15.- ACTITUDES SOCIALES. (Genéricas)

Dado que muchos de nosotros damos por sentado que el han
bre es, por naturaleza, un animal polftico, parece que la exis
tehcia de ciudadanos activos y comprometidos, que forman

el estrato politico, no necesita ninguna explicacion. Lo
la presencia de un estrato ap-

que es mds desconcertante  es
Titico.

En la mayoria de los sistemas los que demuestran un gran
interés por los asuntos politicos, los que estdn informados
e interesados por ésta actividad y son activos en los asuntos
piblicos, no forman una gran proporcidn; normailmente son una
minorfa. Incluso en los pafses con gobiernos populares, en
los que las oportunidades para comprometerse polfiticamente so
muchas, el estrato politico no incluye de ninguna manera a to-
dos los ciudadanos. Todo 1o contrario, en todas las poliar-
quias, parece que un considerable nimero de ciudadanos son
apaticos en cuanto a polftica y relativamente inactivos-es
decir bdsicamente son apoliticos.

Hoy en dia el problema es agudo. En la mayorfa de las
poliarquias, generalmente entre una quinta y una tercera parte
de los votantes elegibles,nc votan en las elecciones. Fracci
nes aidn mayores se abstienen de otros tipos de actividad poli
tica. Incluso en actividades que parecen tan faciles como
seguir los asuntos pidblicos en los periddicos, en la radio 0
en 1la T.V., s6lo se ocupan de ellas la mitad de los adultos.

Las personas se prestan menos a comprometerse en politi-
ca,si valoran poco las recompensas que se pueden obtener al
compararlas con las recompensas que se pueden esperar de ot
tipos de actividad humana. . Para mucha gente, la actividad
politica es menos satisfactoria que otras actividades; fami-
lia, amiges, diversiones, etc. Para ellos, el compromiso
politico produce menos efecto, seguridad, respeto, y ctros
valores que el trabajar en el empleo de cada cual.

Para una mayorfia, las recompensas del compromiso politico
son lejanas e indefinidas, mientras que las recompensas de
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“otras actividades son mds inmediatas y concretas.

: En pocas
palabras, los costos de una oportunidad de comprometerse polfi
ticamente son simplemente demasiado elevados para que ello
valga 1a pena. Estas personas no desean renunciar a los bene
ficios o gratificaciones inmediatas, sequras ¥y concretas que
se derivan de las actividades no politicas, para obtener los
beneficios mas remotos, inciertos y abstractos que pueden
sacarse de la participacifn politica.

Algunas personas no votan ni participan en politica por-
que creen que los partidos no les ofrecen verdaderas alterna-
tivas electivas.

’UQ individuo estard menos dispuesto a comprometerse en
polftica si cree que 1o que &1 hace no importa; toda vez que
considera que de todos modos, &1 no puede cambiar sianifica-
tivamente el resultado. Muchos estudios han demostréde*aue
hay una fuerte relacidn entre la confianza de que 1o que
uno hace‘importa de verdad y el grado de compromiso politico.
Cuanto mds débil sea el sentimiento de eficacia polfitica, me-
nos dispuesto se estd a comprometerse. ; 2

La confianza que se tiene en la capacidad propia de ser
efect1vo en 1a vida politica depende de muchos factores. F&
cierto que la seguridad puede reflejar una apreciacién real-
ista de una gituacién. No es muy sorprendente qué las pefs S
nas que consideran que las elecciones préximas son un asunt ;
totalmente unilateral, estén menos dispuestas a votar que Tlas
que las que creen que van a ser refiidas. Incluso personas -
que se preocupan mucho de los resultados de una elecci6n :
qp12§s decidan no votar si creen que la eleccién es demasiada
parcial para que su voto tenga importancia. Tampoco debe sor
Prender demasiado que, en ciertos pafses, la gente tenga pro-
bab]gmente mas confianza en su capacidad de ser efectivo en
cambiar la conducta del gobierno ya sea a nivel local o nacio
nal, pero muchos ciudadanos se desaniman por la idea de que -
los funcionarios no prestardn atencién a sus personas.

E1 optimismo o pesimismo acerca de las i i
: . nis posibilidades de
;nf]uenc1ar un plan politico estd probablemente relacionado
on fagteres mds profundos de 1a personalidad, tales como un-
sentimiento subyacente de confianza o de falta de 1a misma
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que impregna todo el concepto de la vida de una persona, la
confiabilidad politica de cualquiera o su falta de ella, se
nutre de si misme. La persona que no la tiene quizds evita
la politica, por lo que disminuye sus posibilidades de ser
efectivo.

A1l igual que la poco confianza en la eficacia politica
propia desanima la participacidn, también una gran confianzag
la justicia, legitimidad, estabilidad y honradez de las deci-
siones del sistema politico puede hacer ver innecesaria la
participacion. Luego es de esperar que el compromiso politi-
co disminuya en periodos de prosperidad y aumente durante las
depresiones:

Una persona no interviene en politica si cree que su sa-
ber es poco como para que su decisidn sea efectiva. En todos
Tos pafses parece que gran cantidad de personas creen que ellgs
no comprenden muy bien la politica provocando que algunos de
ellos se apartan por completo de la misma.

Cuando una persona tiene la esperanza de obtener grandes
recompensas de una actividad, estd dispuesta a superar grandes
obstdculos y pagar costos elevados para obtenerlas. Pero cuan
do cree gue las recompensas serdn bajas o inexistentes inclu-
sO unos obstdculos y costos modestos son suficientes para desa
nimarie.

En paises que tienen gobiernos populares en los que se
permite legalmente que los ciudadanos participen en una gran
variedad de actos politicos, desde votar en una eleccién na-
cional hasta trabajar para un candidato que se presenta para
un cargo, resulta que cuanto mds exigente, costosas o difi-
ciles son las actividades, menos son 10s que se comprometen a
ellas. Los ciudadanos estdn mucho mds dispuestos a votar, por
ejemplo, que asistir a un mitfn polftico.

Algunas personas buscan el poder con mucha mis fuerza qué
otras. Y algunos consiguen muchc mds poder que otros.

Ahora bien, buscar el poder y ganarlo no es lo mismo,
hemos dicho que no todos los que aspiraban a tener poder 1o cdf
sequian, es poco comin, pero algunos hombres que no intentan
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ganar y tener poder, pueden, sin embargo, ejercerlo.

Por Gltimo diremos que una persona puede obtener mds po
der que otras, 1o que se explica por las diferencias en la
cantidad de recursos utilizados, y por la habilidadoeficacia
con que se aplican los mismos. Es decir algunos usan mids re-
cursos que otros para ganar poder y otros usan 10s recursos
que tienen con mayor eficacia y con mayor destreza.

Un  hombre rico y muy desocupado puede dedicar mds horas
a la semana a actividades politicas sin retribucitn, con
costos de oportunidad mucho menores, que el hombre que tiene
que trabajar muchas horas para poder vivir.




