¢CuaTes son los sectores de las actividades econd -
micas dependiente?

a)
b)

c)

¢Como se clasifican los bienes y servicios?

a)

b)

c)

¢Qué son bienes de Consumo?

¢Qué son bienes de Capital?

¢A qué se le 1lama producto?

¢Qué es la depreciacidn?

¢Qué es el Comercio Internacional?

10.- éQué es?
a) Importacidn b) Exportacidn

S T b o G B TR T
BREVES ELEMENTOS DE UN SISTEMA ECONOMICO.

1.- INTRODUCCION.

Pretendo que a través de este capitulo el lector tenga
una vision general de la problemdtica existente en nuestro
pais, como conjunto de la realidad actuante en la cual se
desenvuelve.

Primeramente veremos conceptos y definiciones elementa-
les de cconomia los cuales ayudardn a los profanos en la com
prension del contexto. Mds que nada la intencidn es dar una
base por elemental que sea.

E1 desarrollo econémico de un pais depende de innumera-
bles factores como interno, exportaciones, tecnolbgica, re-
Cursos humanos y técnicos, etc. La relacion de cada factor
en si y de cada uno de ellos entre si es lo que a fin de cuen
tas determina el ritmo de desarrollo de una nacion, como es
de todos conocido en los Gltimos anos la crisis econdmica ha
tenido repercusion nacional asi como mundial, la inflacion,
la recesion y 1a flotacion en el caso particular de México
son efectos economicos que debemos estudiar al menos en su
mas elemental forma.

Los breves elementos de un sistema econdmico, es 1o que
se impone en este capitulo a manera de predambulo en el estu
dio del desarrollo econdémico de nuestro pais.

Como afecta la inflacién, la escasez de produccion agri-
cola, el desempleo, la distribucién del ingreso, los inergéti
€0s y la balanza de pago internacional, son aspectoc que ana
lizaremos mis delante.




POBLACION PRODUCTIVA Y DEPENDIENTL .
Iniciaremos con estos conceptos un tanto comunes.

La poblacion humana de un sistema econdmico, tradicio-
nalrente se ha dividisdo en dos esferas: fa pioduetividad 4 la
dependiente, basandose principalmente en su actividad economi
ca.

Poblacidn productiva, es aquella que se encuentra en
edad de trabajar, y, por lo tanto; de producir; y poblacidn
dependiente, es aquella que todavia no participa o que ya se
retiro de las funciones productivas.

A partir de la poblacion productiva (en edad de traba-
jar) se llega a la poblacién econdmicamente activa y pobla-
cidn econdmicamente ocupada.

3. POBLACION ECONOMICAMENTE ACTIVA.

Es la parte de la poblacion ubicada dentro del mercado
del trabajo la cual se obtiene restando del contingente en
edades de trabajar a los que se dedican a activicades no re-
muneradas, como las domésticas o los estudiantes, etc. La po
blacion activa cuenta con una gran diversidad de grados y cla
sificaciones. Aqui se incluye a todos los que pueden traba-
jar ésten empleados o no excluyendo solamente a los que se de
dican a actividades no pagadas.

4. POBLACION ECONOMICAMENTE OCUPADA.

Son la porcion de la poblacién que al ejercer un traba-
Jo son remunerados, o que indirectamente son remunerados cuan

do son auxiliares de familiares. Estos son los que efectiva-
mente laboran en el sistema, diferentes a los anteriores ya
que excluyen a los desempleados.

b TASA DE OCUPACION.

A la diferencia entre el total de la poblacidn con el
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por ciento de personas ocupadas se le 1lama: Tasa de Ceupa
ecin. Al total de la poblacion le sustraemos a los ninos vy
a los ancianos, ademas se resta también los aptos para el
trabajo dedicados a actividades diferentes a las productivas
y por ultimo restar también a los desempleados para 1legar a
la poblacion ocupada.

6. PERSONAL CALIFICADO Y NO CALIFICADO.

Se considera como personal calificado aquel que requiere
de un cierto aprendizaje para poder empezar a ejercer su acti
vidad y trabajar. En realidad es muy dificil establecer una
base de calificacién ya que esta varia segln Ta sociedad y el
enpleo.

/.. RESERVA DE CAPITAL.

Cuando en la produccién laborada existe algin remanente
sobrante no utilizado en atencién de las necesidades huma-
nas y existe una acumulacion de productos por exceder la pro-
duccion al consumo, a este resultante tiende a 1lamarsele
Reseva de Capitat, cuando constituye una base econémica pa-
ra la sociedad.

8.  SECTORES DE ACTIVIDADES ECONOMICAS.

La economia en su analisis sobre un sistema establece ge
nericamente tres sectores de actividades que son:

1) Secton primarnio: E1 cual cubre las actividades desa-
rroladas en proximidad a la base de los recursos naturales
(agro, ganaderia, etc).

Z) Secton secundario: Abarca las actividades industria-
les en las cuales los bienes son transformados, o adicionados
POr otros, segin la elaboracién. (Es donde las materias pri-
Mas son transformadas en productos terminados).

3) Secton tercianio: Son las actividades de servicio, es
decir, de productos sin expresion material, como: la educa-
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cion, la justicia. el transporte, etc.

Estos sectores de actividades dan una ideal del desarro
110 econdmico alcanzado en cada pais y la importancia de ca-
da uno de ellos varia seglin sea concretamente a 1o que quie-
ra referirse y sean naciones avanzadas o atrasadas. Asf, por
ejemplo, en los paises que se consideran atrasados economi-
camente, veremos que las actividades agricolas ocupan un por
ciento superior a la mitad de la poblacion activa, ademas
del poco uso de equipos o maquinaria para la agricultura y
lo deteriorado de la tierra. En contraste, las naciones de
sarrolladas ocupan un por ciento muy bajo de la poblacion
activa en el campo, pero son de una gran capitalizacion o
productividad aaricola.

En el sector secundario (industrial), el empleo de mano
de obra por unidad de capital instalado, varia segun avanza
la revolucién tecnolégica. En los paises atrasados existen
menos industrias (unidad capital instalado) en los paises
avanzados existen mas.

En el sector terciario (servicios), sus actividades se
basan en el uso extensivo e intensivo del trabajo. En las re
Giones pobres o sub-desarrolladas, los "servicios" son, ge-
neralmente, donde se encuentran gran cantidad de mano de
obra no calificada, que al dejar el campo 1legan a las ciuda
des y buscan substituir del comercio callejero y otros traba
Jos escasamente productivos. Aunque bien podriamos 1lamar a
todo ello como sub-servicio, en vez de servicios propiamente
dicho.

De lo anterior se desprende también que los bienes y Ser
vicios pueden ser variados.

9. BIENES Y SERVICIOS.

Los bienes y servicios genéricamente pueden ser clasifi
cados en: de consumo, de capital e intermediarios.

1) Pe Consume:

Son los bienes y servicios cuyo destino es la satisfac-
cion directa de las necesidades humanas, como los alimentos,
ropa, diversiones, etc.

2) De Capitaf:

Son los que se destinan directamente a multiplicar la
eficacia del trabajo ( y no las necesidades humanas), como
las maquinas e instrumentacidn de trabajo, las carreteras, es
decir son aquellos bienes que se utilizan para producir o au-
xilar en la produccion de otros bienes a traves de mejorar
la eficacia del trabajo.

3) Intermediarios:

Son los bienes o servicios que deben sufrir nuevas trans
formaciones antes de convertirse, finalmente, en bienes de
consumo o capital; por ejemplo: el acero, el maiz, etc.

Por otro lado, las mercancias y servicios que se desti-
nen directamente al consumo de la poblacién o bien que, son
incorporados a la reserva de capital reciben el nombre de bie
nes finales. :

Y, al monto general de bienes y servicios finales (du-
rante un periodo) se les 1lama producto.

Un ejemplo nos puede brindar una visi6n mds amplia en la
localizacion de los bienes y servicios: una compafifa minera
obtiene el hierro de sus instalaciones, el cual es procesado
Por una sideriirgica que produce diversos materiales (herra-
Mienta, maquinaria, etc), para ser utilizados en otras empre-
5as, por ejemplo, una ensambladora de camiones de carga, los
que a su vez, serdn utilizados en transportar muy diversos
Productos para otras tantas empresas.

Aqui podemos observar lo que son bienes finales (de con
sumo de la poblacidon o de reserva de capital), y a la vez,
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productos en forma general, ya que un producto, que en una
actividad puede ser considerado como de capital en las sub-
siguientes actividades no.

Durante el proceso productivo de los bienes de consumo
y capital, los productores efectiuan pagos al personal emplea
do, remuneraran a los propietarios, constituyendo el total
de éstos el ingreso de la comunidad.

Como consecuencia de todo lo anterior resultan dos flu-
Jjos simultaneos.

10  FLUJOS: REAL Y NOMINAL.
Flugyo Reak:

Es el flujo constituido por los bienes y servicios; por
ejemplo: las materias primas, articulos semiacabados, produc
tos finales, etc.

Flujo Nominaf:

Es el que relne los ingresos distribuidos por el sistema
en su operacion.

Para precisarlos dividiremos el estudio en dos: uno que
trate los ingresos, bienes y servicios; y otro que trate el

TNgresos y e-sirven a otros propositos.

IT. CICLO DEL FLUJO REAL.

Al recibir las personas los salarios, ganancias o inte-
reses definen los recursos con que cuentan para satisfacer
sus deseos y necesidades, dirigiéndose por lo tanto al merca-
do de bienes y servieios de consumo. De conformidad con su
capacidad de compra, segin sea su ingreso y los precios de
1os articulos, adquiere diferentes productos.

Generalmente cubre primero sus necesidades de alimenta-
cion, ropa, etc., y un grupo, un poco mas reducido, adquiere

articulos de semilujo o lujo; asi, hasta llegar a un reduci-
do grupo de personas que adquieren productos de gusto mas
refinado.

La corriente de productos de consumo, refleja en un
cierto grado las caracteristicas de la demanda en el merca-
do.

12. CICLO DEL FLUJO NOMINAL.

E1l ingreso que no destinan las personas a la satisfac-
cion de necesidades inmediatas, se le denomine ahorno.

ET ahorro esta formado por los ingresos recibidos por
las personas y no destinados al consumo. Esta reserva deja
al individuo en la facilidad de adquirir titulos de propie-
dad y crédito que en un futuro le puedan proporcionar mds
ingresos; ademas, el ahorro esta constituido por los recur-
sos financieros retenidos por las empresas con un doble des
tino: mantener y ampliar sus instalaciones.

También el ahorro de los individuos puede 1legar a las
empresas a traves de las instituciones financieras o inter-
mediarios financieros, en diferentes faormas de financiamien
to o préstamo. :

La diferencia entre los bienes de consumo y de capital,
es que los primeros desaparecen y los segundos tienen por
destino el proceso de inversion que los transforma en factor
capital. Esto ultimo hace crecer la reserva de capital in-
crementando la capacidad de produccién, aumentando los pro-
ductos y el ingreso y como consecuencia el consumo y la for-
macion de capital individual. La formacidn de capital se
considera decisiva en el crecimiento y transformacién del
Sistema.

13. LA PRODUCCION.

Se basa en el trabajo humano enfocado a cubrir las nece
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sidades economicas del individuo y de la colectividad.

Las unidades productoras estan constituidas por facto-
res de trabajo, capital y recursos naturales. Cada unidad
alimenta y es alimentada por el resto del sistema que le pro
porciona materias primas, energia, servicios, etc.

A los bienes que adquieren las unidades productoras pa-
ra alimentar su proceso productivo, se les llama (nsumos.

A la diferencia del costo de los insumos y el valor fi-
nal, se le 1lama valorn agregado: por ejemplo, en el desarro-
110 de un pan como producto, al inicio las semillas como in-
sumo tienen un valor de 25 (representativo) y al final del
proceso se obtiene un ingreso de 100 por la venta de pan,
la diferencia de 75 es el valor agregado que puede distribu-
ido en: salarios 40; renta 15; intereses5; y ganancias 15.

La dependencia de los sectores o unidades productivas
es correlativa entre si, cada sector produce en un determi-
nado periodo un conjunto de bienes que pueden ser utilizados
por otros sectores productivos (cuyos productos también pue-
den ser utilizados por otras unidades). En suma, las unida-

des se proveen unas a otras de bienes y servicios. Las sali

das de un sector constituyen las entradas de otro sector y
los posibles usos finales de éstos son el consumo y forma-
ci6n de capital.

La depreciacidn es el grado de desgaste que los bienes

de capital y los recursos naturales sufren en el proceso pro

ductivo.

Una fraccién del valor creado en la cadena productiva

es contrarrestada o compensada por el valor perdido en la de

preciacidon, que por otro lado es normal y necesaria.
14, MERCADO.

Por mercado entenderemos las relaciones de compra-venta

que existen entre los propietarios de los productos y servi-
sios y los consumidores de los mismos.

Las unidades familiares ejercen el doble papel de consu
midores y propietarios del trabajo, Ta tierra y el capital
(factores).

Como propietarios de factores, tienen los ingresos que
les faculta a adquirir los productos que les interesan, por
lo tanto, la capacidad efectiva de consumo estd basada en la
posesion de factores. Por otro lado, para precisar la de-
manda de bienes finales en el mercado se debe precisar pri-
mero el poder de compra que se tiene.

Si trataramos de precisar, con base en el ingreso, las
cfases observariamos lo siguiente: la clase de bajos ingre
sos posee reducida cantidad de tierra y minima fraccidn de-
reserva de capital; la clase media detenta un apreciable vo
lumen de recursos naturales y capital; y, por dltimo, la cla
se de altos ingresos a la cual pertenece la mayoria de los
bienes, el capital y la tierra. Por otro lado podemos sena
lar que existen bienes de primera necesidad, bienes inteame
dios y bienes de fujo, 1los cuales son adqu1r1dos preponde-
rantemente por la clase de ingresos que en ese orden les co
rresponde.

Debe mencionarse que de acuerdo a esto, cuanto mds ele-
quo sea el nivel de ingreso medio de una nacién o clase,
mas diversificado sera su consumo,

15. PRECIOS

E1 precio de los productos se determina por la ley de
la oferta, y la demanda. Oferta es la cantidad de productos
que sus propietarios estan dispuestos a ofrecer en venta
dentro del mercado y demanda es la cantidad de productos
que los consumidores estan dispuestos a adquirir en el merca
do. Ahora bien segin aumente o disminuya la oferta o la de-
manda variara el precio si aumenta la oferta baja el precio
y si aumenta la demanda el precio subira; porque si la can-
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tidad de productos que se ofrecen son mas que los consumido-
res estan dispuestos a adquirir, entonces el precio bajara
para que sean mds los productos que se vendan y a la inversa
si los productos demandados son mas que aquellos que puede
ofrecer el productor, entonces el precio sube porque son mu-
chos los que quieren y pocos los productos que se pueden com-
prar.

Esta relacion de 1la ley de la oferta y la Demanda pue-
de variar segin sea el tipo de producto formando 1o que se
1lama Demanda Inefastieca, lo cual significa que la cantidad
demandada no varia aunque el precio aumente o baje, ésta de-
manda es contraria a la efastica, la cual como su nombre lo
indica sefala los cambios que pueden existir si varia la ‘can-
tidad ofrecida o la cantidad demandada.

La relacion que determina la cantidad de unidades mone-
tarias que se debe entregar para la obtencidon de una unidad
de determinado producto se le 1lama precio.

E1 precio es el que hace compatibles las corrientes rea
les y nominales (de oferta y demanda) sobre cada producto en
el mercado, es el que cumple la funcidn de cotizacidn y ade-
cuacion entre lo ofrecido y 1o pedido.

Los costos undtarnios.

Son el elemento que se relaciona claramente con la esca
la de precios. E1 costo por unidad o costo medio, se deduce
dividiendo el costo total por el nimero de unidades produci-
das; por ejemplo: resulta mds caro producir un lapiz, con su
correspondiente maquinaria que producir toda una serie.

EL costo globak.
Es el resultante de la totalidad de gastos efectuados,
sea por la adquisicidn de insumos o por la contratacidon co-

rriente de factores productivos.

Por 1o que se desprende que el costo unitario se calcu-
la dividiendo el costo global entre el nimero de unidades pro
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ducidas.
16. COMERCIO INTERNACIONAL .

ET comercio internacional implica la coexistencia y el
intermcabio economico de diversos sistemas. Las economias

- se complementan mediante cambios externos produciendo mas de

lo que originalmente utilizan en bienes y servicios y cam-
biando los (intercambiandolos) por productos de que carecen
Yy que a su vez corresponden a los excedentes o sobrantes de
otras economias, con las que intercambian.

La salida de productos, bienes y servicios de una econo
mia, se le 1lama exportacién y a las entradas de los produc
tos faltantes en Ta economia (nacién) de referencia se 1la-
man (mpoftaciones.

Los estados o naciones se valen de las importaciones pa
ra abastecerse de manera complementaria a la de su produccion
normal, pudiendo diversificar su consumo, en otras palabras
las importaciones reflejan las necesidades cambiantes que in-
ternamente se suceden en un sistema.

Exportar por otro lado es enviar al resto del mundo los
excedentes relativos de ciertos bienes Yy servicios produci-
dos internamente.

E1 monto y 1a composicion de las exportaciones tienen
Sus raices en la estructura del aparato productivo interno;
Su motivacion y destino se encuentran en la demanda externa.

As1 , mientras las importaciones que acompanan las trans
formaciones que se procesan en 1la fisonomia del aparato pro-
ductivo, las exportaciones dependen de la evolucidn de la de
manda externa. &

La apreciacion de las implicaciones del intercambio ex-
terno se puede observar bajo varios dngulos.




a) La distribucion interna de los insumos de proceden-
cla externa y su peso relativo en los sectores importadores
revelan el grado de dependendencia externa de cada tipo de
actividad. Este tipo de dependencia supone cierta compleji-
dad del aparato productivo, pues indica su aptitud para asi
milar bienes, integrdndose a procesos productivos que prosi
guen su elaboracion hasta la obtencion de bienes finales.

b) En contraposici6n, la importancia en gran escala de
articulos acabados de consumo es una caracteristica de las
naciones atrasadas que cambian productos primarios por arti-
culos manufacturados.

c) La importacion de equipos, conjugada con la forma-
cion interna de capital, viene a formar el moneto de bienes
destinados a la ampliacidn de la capacidad productiva de la
economia.

En los paises subdesarrollados, en fase de industrializa
cidn ese rengldn asume una importancia fundamental;

d) En cuanto a las exportaciones, aparece, desde luego,
la importancia de las compras externas como generadoras de
ingreso y determinantes del nivel de actividad del sector
vuelto hacia ellas.

La sistematizacion precedente se aclara al profundizar
en el andlisis de la forma en virtud de la cual los articulos
importados participan en la vida econémica de la nacion.

En las naciones subdesarrolladas, ain lejos de la fase
de efectiva industrializaci6n, la importacidon de articulos
de consumo ocupa, tipicamente, una parte sustencial de la
pauta de importaciones. Su destino, es sobre todo, el refi-
nado patrén de vida de los grupos urbanos y rurales que domi-
na las actividades exportadoras. Cuanto mis retrasada es la
nacion mayor es la proporcifn de importaciones de este tipo.
Sin embargo, las propias crisis del comercio externo, al re
ducir la capacidad de importar de las naciones, las estimulan
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a sobrepasar esta etapa rudimentaria. Ln efccto, la disminu
cion del poder de importar engendra un vacio cn los mercados
internos, volviéndose estos altimos, aitamente atractivos
para los capitales residentes en la nacion, que pierden inte
rés por las actividades exportadoras en crisis, y llenan el
espacio dejado por los bienes que ya no llegan del resto del
mundo. Enfrentando innumerables problemas, ciertas naciones
logran, entonces, en plena crisis, multiplicar sus industrias
sustituyendo las importaciones, mediante la produccidn inter
na de manufacturas de consumo.

E1 indice, a través del cual se registra este fendmeno
es denominado "relacion de intercambio". Se trata, en suma,
de un coeficiente que compara los precios medios de los pro-
ductos exportadores e importadores.

La efectiva capacidad de financiar las importaciones
por medio de las exportaciones depende de su volumen y de la
evolucion de la relacidon de intercambio.




