CAPITULO I
ANTECEDENTES

En los dltimos afios, la teoria econémica ha sufrido un desarrollo
espectacular, el cual se caracteriza por un incremento en el numero y va
riedad de fenomenos analizados. En este desarrollo, sobresale la litera
tura relacionada a las decisiones tomadas por las unidades familiares, la
cual, por medio de marcos tedricos basados en la racionalidad de los agen
tes econémicos, presenta explicaciones econdémicas sobre las decisiones de
fecundidad, nupcialidad, participacidn de los miembros familiares en la
fuerza de trabajo, etc., integrando lo que se ha denominado "La Nueva Eco

nomia de las Unidades Familiares". En esta literatura, los bienes son

considerados como insumos en la produccidn de los satisfactores que parti

cipan como argumentos en la funcion intertemporal de utilidad y las fami
Tias cuentan con fuentes de ingreso (monetario o imputado) permanente. Una

de estas fuentes son los hijos.

El hecho de que los ninos puedan ser clasificados como bienes de
inversion y/o consumo duradero, al igual que los automdviles, casas, etc.,
tal vez no sea aceptado por la mayoria de la gente, sin embargo, nro es

1 - G
I

esta la primera ni la altima de las confrontaciones entre la nosicidn

cientifica y la popular.

Antecedentes

A principios del Siglo XIX, mediante su obra "Ensayos sobre el

Principio de la Poblacion”, Malthus intenté dar una explicacion economica




al comportamiento de la fecundidad, ya que al expresar:

"La poblacién tiende a crecer hasta alcanzar el limite de
los medios de subsistencia ... el control del crecimien-
to poblacional excedente a los recursos disponibles, se
1leva a cabo por medio de dos mecanismos: a) Uno pesitivo
que opera a través de la guerra, hambre y peste (tasa de
mortalidad) y b) Otro preventivo que opera a través del
aborto, infanticidio y control natal (tasa de natalidad)
y la restriccidn moral (retraso de la celebracion del ma
trimonio, acompafiado de una estricta abstinencia sexual

antes del mismo)".

relaciond &sta a la existencia de recursos disponibles y establecio meca
nismos para el eontrol del crecimiento poblacional. Sin embargo, no pro
porciond una metodologia que permitiera el andlisis formal de la fecundi
dad, ya que sdlo se 1imitd a dar una explicacidon superficial a los hechos
observados de su época, por lo que la especificacidon de la fecundidad
estuvo a cargo de los bidlogos, socidlogos y demdgrafos hasta hace dos

décadas.

Es en la década de los 60's cuando, gracias al desarrollo de la
teoria moderna de la conducta del consumidor, les es permitido a los eco
nomistas abordar el tema de la fecundidad de una manera directa y formal,

relacionendo &ste con los conceptos de Inversion en Capital Humano, Asig

nacion del Tiempo, Funcién de Produccion Familiar, etc., dentro de lo que




ha sido denominado "La Nueva Economia de las Unidades Familiares".

En este nuevo enfoque a la conducta del consumidor, Lancaster

distingue los siguientes elementos:

a) La utilidad recibida por el consumidor se encuentra en funcion
de las caracteristicas que poseen los bienes, y no de éstos por

s1 mismos.

Los bienes (individual o combinadamente) son considerados como

insumos cuyo producto es un conjunto de caracteristicas.

Un bien puede presentar mds de una caracteristica, la cual pue
de presentarse también en otros bienes, pero en diferente pro-

porcion relativa.

Combinadamente, los bienes pueden poseer caracteristicas dife-

rentes a aquellas que poseen individualmente.

Asimismo, en la teoria ocupa un lugar importante la asignacion gue
se realiza del tiempo humano entre actividades que se encuentran dentro y
fuera del mercado. Estas Gltimas, tradicionalmente consideradas bajo el
concepto de ocio, encuentran un mayor contenido al involucrar el tiempo
asignado a las actividades desarrolladas dentro del hogar, donde el indi-
viduo, principalmente la mujer, asigna su tiempo en la produccion fami-

liar. Es decir, los bienes (X) y el tiempo (T ) son insumos utilizados

en la produccidn de satisfactores (Z), encontrdndose estas variables rela




cionadas por una funcidn de produccion (Z) que poseen las unidades fami-

liares.

(1) =h(%, )

Esta relacion implica que los consumidores racionales involucrados
por la teoria, toman en consideracion tres vectores de precios para sus
decisiones de produccidn-consumo de satisfactores: Los precios del tiem-
po, de los bienes y de los satisfactores, siendo estos G1timos una combi-

nacion de los precios de mercado (o sombra) del tiempo y de los bienes.

Analizando estas ideas, se puede observar que enfocar a la familia
como unidad decisora, en lo que respecta al consumo y produccidn de satis
factores, denota aplicar la teoria de la empresa al estudio de su conduc-
ta. Asimismo, que la incorporacion del tiempo y su costo, dentro del es-
tudio de la toma de decisiones, provee de un enfoque comprensivo de las
actividades externas al mercado que se realizan en el hogar, ya que permi
te establecer la forma en que éstas se ven afectadas por incrementos en
la dotacion de capital humano de los miembros de la familia, através de
los efectos de este cambio sobre los costos marginales en la produccidn
de los satisfactores, los precios relativos del tiempo y las posibilidades

de consumo que enfrenta la familia. En esta linea de investigacidn sobre

salen los trabajos pioneros de Margaret Reid (1934) y Gary Becker (1965),

con los cuales se inicia el desarrollo de este enfoque y su aplicacidn en

el analisis de la demanda por salud, transporte, educacion, nifios. etc.

En lo que respecta a estos tltimos, Becker (1960) define un marco
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teorico en donde se presentan dos ideas importantes: bajo el supuesto de
que el conocimiento del control natal fuera igual entre las diferentes
clases de ingreso, se establece que la fecundidad se encuentra positiva-
mente relacionada al nivel de ingreso y se distingue entre costo y cali-
dad de los hijos, considerando la Gltima sujeta a las preferencias de

los padres.

Inicialmente, la investigacion se concentrd sobre la relacidn en
tre ingreso y fecundidad, encontrandose resultados ambiguos al respecto.
Eran ambiguos en el sentido de que el ingreso parece no tener un efecto
(positivo o negativo) consistente sobre 1la fecundidad, (Adelman 1963,
Freedman 1963, Silver 1965, 1966, Freedman y Combs 1966a, 1966b, Fried

lander and Silver 1967, Easterlin 1968, 1969).

Posteriormente cambio la atencion de los efectos del ingreso sobre

la fecundidad, hacia los de la variacidn en el costo de los nifios (Mincer

1963), sefialandose que el costo de oportunidad del tiempo de la mujer, me
dido por su tasa de salario, estaba negativamente relacionado a la fecun-

didad.

A mediados de los 60's, la aplicacion de la Teoria de la Economia

P

de las Unidades Familiares quedd plenamente formalizada (Becker 1955,
Lancaster 1966) al establecerse que la utilidad familiar no se recibe di
rectamente del consumo de los bienes y servicios de mercado, como lo se-

ci1emnpo

ria en los modelos convencionales, sino que combina 8stoes con el




proporcionado por sus miembros, para producir satisfactores basicos
( alimentacion, salud, diversidn, satisfaccion proporcionada por los -

nifos, etc.), que son los verdaderos objetos de utilidad.

En lo que respecta a Becker (1965), &ste defini6 una funcidn fami

liar en la que aparece como argumento un vector Z de n satisfactores.

(2) U= U(Z): Z= (Zi)
nxl nxl

Como se serialo con anterioridad, Zi es generado por medio de una
funcién de produccién dependiente de los vectores Tty X;, satisfaciendo

las condiciones:

=)

B =505 T

v miembros familiares

m bienes y servirios de mercado.

.3

En este marco, la cantidad (N) y calidad (Q) de los nifios se pueden

considerar satisfactores diferentes, siendo Q un vector de caracteristicas

generadas por la unidad familiar, a través de una funcidon de produccidn que

presenta las caracteristicas de (3). En esta funcion se intenta establecer
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que los padres pueden ser considerablemente discretos en sus gastos -
para perfilar la actividad y caracteristicas de los hijos, en concordan-

cia con sus deseos.

La funcidn de produccidn de la "calidad infantil" se simplifica

facilmente cuando se establecen los supuestos:

a) Las funciones de produccién de "calidad infantil" son homo-
téticas e idénticas para cada uno de los nifos.

b) No existe produccién conjunta (joint production) en la "cali-

dad infantil".

c) Los padres eligen un mismo nivel de "calidad" para cada hijo.

ya que de ello resulta una funci6n especificada como (6)

(6) Q= f (T;/N, X./N)

siendo Xi/N y T1/N las cantidades totales de bienes y servicios y tiempo
dedicados durante la vida del matrimonio a cada uno de los hijos nacidos.
Multiplicando (6) por el nimero de hijos (N) se obtiene una medida de los

"Servicios Infantiles" (7)

(7) C=NQ=f (T, X;)

los cuales se puede decir que son el argumento adecuado de la funcidén de

utilidad (9).

Considerando la separabilidad establecida en la funcidon de produc
cion de "Servicios Infantiles", como una especificacion para los "Servi-

cios de Otros Productos" (8)




(8 S=GAT +x.)

S

se obtiene la funcion de utilidad (9)
(9) U=uU (N, Q, S)

que ha servido de partida para estudios recientes sobre la materia. De
estos estudios, se describirdn los trabajos de Willis (1969), Gardner -
(1973) y Gomez (1980). E1 G1timo de ellos resulta especialmente importan

te por hacer referencia al comportamiento de la fecundidad en México.

En el primero de estos estudios, para simplificar el analisis,
Willis (1969) establece tres supuestos: a) que sélo los conyuges contri-
buyen con su salario al ingreso familiar, b) que Gnicamente el tiempo de

Ta esposa es productivo dentro de la unidad familiar ¥ ¢) gque el nivel de

precios de mercado se mantiene fijo; los cuales, al ser considerados

conjuntamente en una "funcidn de ingreso-gasto para la vida del hogar"

(10), permite derivar una funcién de probabilidad de produccién (11).

(10) H+ WL = PX

(11) J(NO=S, H. kK "T) =10

En estas funciones participan algunos argumentos que no se han

considerado anteriormente, los cuales se definen de la siguiente manera:




