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CAPITULD IV
RESUMEN Y CONCLUSIONES

E1 estudio del comportamiento reproductivo familiar, nor medio
de 1a Teoria de la Economia de las Unidades Familiares, ha sido 1levado
a cabo aumentando su formalidad v sofisticacidn a cada paso. Esta teoria
postula que la familia no percibe utilidad al consumir directamente los
bienes y servicios de mercado, sino que los utiliza, con el tiempo asig-
nado por los miembros que la integran, como insumos en la elaboracién de
los verdaderos satisfactores (alimentacidn, diversidon, educacién, satis-

faccion proporcionada por los hijos, etc.)

Un primer intento de explicacion econdmica a la fecundidad 1o

realizd Malthus a principios del siglo pasado, al relacionar ésta con la

existencia de recursos disponibles y estableciendo ademds los mecanismos
para su regulacion. Sin embargo no proporcioné una metodologia que permi
tiera la explicacion formal del crecimiento poblacional, delegando ésta

a los socidlogos, demdgrafos y bidlogos, hasta hace dos décadas cuando,

gracias al desarrollo de la teoria moderna de la conducta del consumidor,

se permitio a los economistas abordar el tema directamente, relacionando
la fecundidad a conceptos como Inversion en Capital Humano, Asignacion de

Tiempo, Funcidn de Produccidon Familiar, etc..

En un estudio previo, Miguel Gomez(1980) analiz6 el comportamien
to reproductivo familiar en México; sin embargo, no dedicd una atencidn

especial sobre el area rural. Es en esta area donde tradicionalmente




se supone que prevalecen otras reglas que rigen la conducta de las
unidades familiares, las cuales distan de indicar racionalidad en los
agentes econdmicos. Ante esto, el presente trabajo aplica las proposicio
nes derivadas de la teoria moderna de la conducta del consumidor en la
explicacion de la fecundidad en el medio rural de nuestro pais, rompiendo
por ello con explicaciones alternativas , 1las cuales descansan
en factores tales como la suerte, las estrellas, la respiracidn,etc.;
explicaciones que hacen aparecer al hombre como el Gnico animal cuya

repreduccion es independiente de sus "oportunidades de consumo”.

En el tercer capitulo, vemos que la aplicacion de la Teoria de

las Unidades Familiares a la informacion contenida en la Encuesta Mexicana

de Fecundidad presentd algunos obtdculos, los mds importantes fueron:
a) E1 enfogue netamente demografico de la Encuesta.

b) La inexistencia de datos sobre variables directamente relacio

nadas a la calidad de los hijos.

lo cual impidid enfocar la atencidon del estudio sobre la relacidn existen
te entre cantidad y calidad de los nifos (Becker & Lewis, 1373) en la

demanda familiar.

El estudio presenta un marco tedrico sencillo, del cual se deri-
van doce hipdotesis de trabajo, asi como los cinco modelos (Cuadro 1) que
se utilizan en la prueba de dichas hip6tesis. Las pruebas estadisticas
Se realizaron a un nivel de confianza del 90%, mostrando los siguientes

Fesultados:




a) Los efectos de la Escolaridad del individuo {ya sea con
su efecto ingreso o sin é1) sobre la fecundidad familiarn
resultaron ser negativos y significativos. Lo cual significa
que incrementos en el nivel de escolaridad masculina o feme-

nina, disminuyen la cantidad demandada de nifios.

Los efectos de la Experiencia del individuo (ya sea con su
efecto ingreso o sin é1) sobre la cantidad demandada de nifios

resultaron ser positivos y significativos.

E1l efecto del Ingreso Familiar, aunque no significativo,

cumple con el comportamiento positivo esperado. De no haberse

rechazado la hipdotesis se habria deducido que los hijos son

considerados bienes normales en el "consumo familiar".
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E1 coeficiente de la variable "Participacidon Laboral Femenina”

no difiere significativamente de cero. En base a ello, se
deduce que no existe diferencia entre la tasa salarial feme-
nina de mercado y su precio sombra, para las mujeres que no
trabajan, lo cual significa que la cantidad demandada de
nidos es independiente de la participacion de la mujer en la
fuerza de trabajo. Este resultado difiere de los hallazqgos

del estudio de Amalia Arriaga (1981) para las zonas urbanas.

E1 coeficiente de la Riqueza Familiar, medida por la extension
de la dotacion de tierra familiar, aunque no significativo

muestra un signu positivo. De haberse aceptado la hipotesis,

el signo habria indicado una influencia positiva sobre las




decisiones de consumo de la familia (en este caso, de hijos).

f) E1 coeficiente de la variable "Tipo de Ingreso del Hombre®,
resultd no significativo, de lo cual se deduce que el indivi
duo reacciona ante cambios en el costo de oportunidad de su
tiempo, sin importar la forma en que recibe el ingreso

(es decir, si lo recibe en dinero o especie).

Son seis las hipotesis que se aceptaron estadisticamente a un
nivel de confianza del 90%. De ellas, las que parecen mds importantes son
aguélias que se refieren a la variable escolaridad., pues muestran que

incrementos en los niveles de escolaridad reducen la tasa de fecundi

dad, trabajando este efecto por medio del aumento que se ileva a cabo

sobre el precio sombra del tiempo.

Este resultado parece especialmente importante, pues implica que
en un pais como el nuestro, donde se observa un incremento secular en los
salarios reales, debido al incremento secular en los niveles de escolari
dad, privaria una reduccién secular en la cantidad demandada de nifos,

lo cual hace abrigar esperanzas sobre el futuro de nuestro pais.

Es importante mencionar, que la omision de la variable “Afos de
Union de la Pareja" ha impedido que se pruebe adecuadamente la hipdtesis
relacionada a las variables Experiencia, lo cual da lugar a la inguietud
por obtener nueva informacion que permita eliminar dicha cmisiony de esta

manera establecer una prueba mas adecuada de las proposiciones derivadas
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de 1a Nueva Economia de las Unidades Familiares.

En este estudio puede decirse que las seis hipétesis aceptadas
teoria mencionada

ofrecen un fuerte soporte para la explicacidn que la

brinda sobre las decisiones de fecundidad.




