Una de las razones porque son tan sub srecios de los pro-

ductos mexicanos, es que para llegar 4 los mercados tienen que ¢ pa-

gar el de o de alea jue se les cobr: ntrar en las ciuda-
des, pues eSgTa iadamente el Cnnmrcio interior no es libre en Mé-
xico con s Estados Unidos; hndmu que, en mi opinibn,
ha Contrzhw{,o mucho 4 la n \’il".o rosperidad de este pueblo.
Nuestra Constitucion de 1857 determind que para el 10 de ]1*110 de

1858 guedarian &‘;u las Ia ﬂlc'a w?fzs _' {’1 nanas interiores enla

\.cuﬂb]‘(‘u pmc oT mente no ha sido posible cumplir toda-

se por medio

le reformas 4 ese articulo. L’u vias férreas ]1“‘1 venido 4 demostrar

1“'1cuc:n‘mth Im g:_““lvfu inconver niente ma de ponert tra-

bas al come ; : T‘ rno de . 5 o se ocupa actual-

ente de convenir 1 en una manera de re-
emplazar aquel mn\lm 1‘ - otro qge C : res dificultades.

El tratado comercial de 20 de Enero de 1883 contenia una cldu-
sula que en mi opi ha sido poco comprendida y apreciada aqui,
por la que se concedia 4 las mcrca-!m‘a"-; d“ este pafs que se impor-
taran en Méxi i6n con t 1 esto local del
Estado 6 municipal, dejandoles la misma 1 l ad de que gozan en
los Estados Unidos. Mi wy: o al convenir en esa cldusula fué 4la
Ve que promove ¢ impulsar el desarrollo del comercio entre los

pafses, procurar la abrogacién de la viciosa legislacién actual
que al imponer tantos obstéculos al trafico lo hace casi imposible.
TLuego que las mercancias extr @Juan fuesen libertadas de todaslas
harrem% ¢é impuestos locales, los p mrl rctm del pais quedarfan en
an dum\ orable *fﬁ*h‘li“*i\’ [mu el cambio en favor de su libertad se
utm'l(‘,' te necesario.
0 en este asunto que se repitiera lo que sucedid con
s s postales, las que hasta el afio de 1874 fueron casi
prohibitiv :’-.“_21 Lﬁnf_d\ os por un cuarto de onza,—y que ofrecian
por lo misn : le alicicut- para ser eludidas. Nuestro
Ministro en I*cuin fue 10:11 d e México al Congreso
de 1a Uni6n Postal Un 1ni6 en Parfs, y fué uno de
los sig de 1a Convenci ida el 1o de Juino de 1878
por la cual se fijo ifa postal inteinacional en cinco centavos
por 16 gramos, o mcdia onza, Cuando el Gobierno Mexicano rati-
fich esa Convenecidn, no pudieron sostenerse las antiguas tarifas pos-
tales, y pocos afios después fueron por fin reducidas 4 diez centavos
por media onza, dando por resultado un aumento considerable et
el nlimero de cartas conducidas en las VE].I!J‘&Q americanas y que la
renta derivada de este servicio se haya cuadruplicado.

Cuar xdr) prevalecen en un pab por mucho tiempo errores ecou&
micos que se han embebido en el animo del pudho la manera mas
efectiva de destruirlos, es 4 veces hacer el remedio objeto de und
estipulacion con una nacion (\d'l]ljl..“rfl dandole asi una fuerza €s-
p&..Ci&I porque de otro modo, si el remedio se busca en una ley del
Congreso otro puede derogarla, como ha sucedido en el caso delas
alcabalas. Nosotros respetamos mucho los convenios int ternaciona-
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les y sostenemos que el poder legislativo no puede
con el consentimiento de la otra parte confrata
guerra.
Es tiempo ya de ue los jornales bajos que :
en México no : itan 1 0 : 7 que por lo mismo la

\th
que aqui

0s en ‘ma F

3 '\
Es cierto que los
entran en c‘ costo a!h
icoy en mit casos ni siquiera el prineip
uﬂqu._ y 10 parece sino ¢
ste pais con los de ‘México, se dej
estos dos qv*ort untes factores: p;'imc*'o el costo
1 potencia compradora del dinero en ca-
10; ¥ § 11111 d de mercancia producida en C’mu pais
por una ‘m d bajo, ya por la mayor aptitud 6 fuer-
za fisica d ( 1 uso de las tmulllmm que aumen-
tan y ab I mente la produccién. Teniendo en cuenta
estas dos circut resulta que los subidos ]m“alczs que aqui
rabajo dese :11,, fiado que los (iu\',‘
es y que en algunos casos son has-
SC L\lhlkd ‘l le este p. 3, COn _]U rnales
altos, pueda producir s como relojes de bolsa y de mesa por
ejemplo, que u=1n viten i con | los que se fabrican en Suiza,
en donde los j jo ,zm‘-_'\ s son comparativamente bajos. .
1de de otras circunstan-
uales deben tenerse en
taria yo ma-
io del que ]':uw o dispe e articulo para mencio-
s las causas que determinan el monto de los jornales y pa-
onde influyen éstos en el costo de la produc-
52 ré por lo mismo 4 presentar ejemplos que se
deducen del cuadro que IHLLLLLL y que demuestran que cie
articulos producidos en este pais con Jnmulf 5 altos se obtienen con
menor costo y por lo mismo se venden mds baratos que sus simila-
1:.‘)r‘u-‘ dos en México con jurt:.ﬂn bajos.

T. na de las mejores demostraciones de h exactitud de este aser-
to se encuentra en el trabajo de las minas en ambos paises. A pesar
de que los jornales en México somn, prolw‘:ﬁcmmtc, una cuarta 6
qlﬁ"‘ p”rag de los que se pagan en los Estados Unidos, aqui se
produce la plata 4 mucho menor costo que alld. El sefior Thomas
H. Carter, representante por Montana al Gltimo Congreso, autori-




dad muy competente en la materia, manifesté en el primer perfodo
de sesiones de aquel Congreso, que el jornal que se paga aqui 4 los
mineros es de $ 3.00 al dia, y fij6 en 50 centavos el que se paga 4
los mexicanos,—aunque no creo que esta aseveracién sea exacta,
por lo que hace 4 los mineros mexicanos, 4 quienes se pagan jor-
nales mds altos que 4 los trabajadores del campo. La prucba de
que nuestra produccién de plata es mds costosa que la de aqui, la
suministra el hecho de que en los Estados Unidos se trabajan con
provecho minas semejantes 4 las que nosotros abandonamos, por-
que no costea su explotacién, debido 4 que tienen una ley baja de
plata y 4 otros motivos. Es cierto que esto se debe en parte 4 que
los trabajos se hacen aqui con maquinaria, lo cual disminuye el
costo y aumenta la produccidén; pero este mismo hecho demuestra
que no son los jornales el {inico factor que entra en el precio de los
frutes, y ademds, que con jornales altos es posible y hasta fAcil pro-
ducir 4 menos costo que con jornales bajos.

Cosa semejante pasa con el algodén. Sé bien que los cosecheros
de ese fruto en los Estados Unidos, consideran que lo que ellos 1la-
man la Zona algodonera tiehe condiciones especiales para la produc-
cién, que, en su concepto, no existen en ninguna otra parte del
mundo, y que creen por lo mismo que nadie puede competir con
ellos. Sin el deseo por mi parte de apocar las ventajas de la zona
algodonera de este pafs, debo manifestar que en mi concepto, hay en
M¢éxico terrenos tan favorables para el cultivo del algodén como los
mejores de aqui, y en algunas regiones afin superiores 4 éstos; y 4
pesar de tales circunstancias y de que nuestros jornales son bajos,
el algoddn se produce 4 menor costo en este pafs, y se vende, con
provecho para el cosechero, 4 la mitad del precio que tiene en Mé-
xico. Es tan grande la diferencia en el precio de este articulo en
ambos paises, que sin embargo de que el algodén paga en México
un derecho de importacién de diez centavos por kilogramo 6 casi
cinco centavos por libra, que equivale 4 un 50 por ciento ad valo-
rem, importamos de los Estados Unidos casi una mitad del que usa-
mos en nuestras manufacturas. No ignoro que el algodén se cose-
cha aqui por los negros, cuyo trabajo es considerablemente més
barato que el de los blancos; pero atin asumiendo en este caso que
los jornales son los mismos en ambos paises, la diferencia en el
costo es tan grande, que el importe del jornal no puede conside-
rarse como el Ginico factor en los gastos de la produccién.

Una cosa semejante sucede con el azficar. En este pafs se produ-
ce con jornales altos, y sin embargo de que su cultivo en la Lui-
slana es casi artificial, debido 4 que allf hiela y 4 que hay que sem-
brar la cafia cada afio 6 cada dos afios, teniendo que darle varios
cultivos al afio, que son costosos, pues su cultivo es casi tan artifi-
cial como el del café en la Nueva Inglaterra, los cosecheros de I ui-
siana venden su azficar en Nueva York, con utilidad, 4 seis & siete
centavos la libra, mientras que en la cindad de México y en otros
Iugares del pais vale dos 6 tres veces ese precio.
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Igual cosa acontece con el tabaco. Aungue el clima y el terreno
son probablemente mé4s adecuados para su cultivo en México que
en este pais, el tabaco cuesta alld por término medio 24} centavos
por libra, mientras que aqui se vende 4 8} centavos.

No hablaré de los frutos de la zona fria como trigo, cebada, ave-
na, etc., porque el clima y el terreno de este pais se adaptan natu-
ralmente 4 ese cultivo, como respecto de los frutos tropicales, por-
que las condiciones estin decididamente 4 favor de México; pero 4
pesar de que tenemos también regiones frias en México y sin em-
bargo de la diferencia en los jornales, el trigo vale alld dos veces
més que en los Estados Unidos, y hay casi la misma diferencia res-
pecto del maiz.

Otro tanto sucede con los articulos manufacturados como el pa-
pel corriente para impresiones, que en los Estados Unidos vale tres
centavos la libra y quince en México, aunque tenemos gran varie-
dad de materias primas y mucha potencia de agua para manufac-
turarlo. Con objeto de favorecer la fabricacién de ese articulo, se
establecié un derecho de importacién de diez centavos por kilogra-
mo 6 cerca de cinco centavos por libra, que equivale 4 m4s del 100
por ciento ad valorem, derecho que se ha reducido por el arancel vi-
gente 4 5 centavos por kilogramo respecto del papel sin encolar y
que subsiste en 10 centavos para el de media cola y 4 pesar de és-
to importamos el papel de este pais, donde los jornales son tan su-
bidos comparados con los de México.

Lo mismo pasa con los tejidos ordinarios de algod6n lisos y es-
tampados: los primeros valen aqui 5 centavos por yarda y en Mé-
xico de 10 4 15 centavos por vara de 33 pulgadas inglesas, y los
segundos que se venden aqui 4 3 centavos por yarda valen en M¢-
xico cosa de 20 centavos la yarda.

Creo que los hechos que preceden demuestran fuera de toda du-
da, que mientras no haya un cambio material en las condiciones
actuales de México, no debe temerse en los Estados Unidos la com-
petencia de las manufacturas mexicanas que producimos con tra-
bajo barato.

En México se ha adoptado también el sistema proteccionista y
se ha llevado 4 mayor extremo que en los Estados Unidos. Al prin-
cipio lo establecimos como se hizo aqui, con el préposito de obtener
recursos para los gastos del gobierno, y se desarrollé después, por
creerse que mientras mds altas fueran las cuotas de importacién, ma-
yor seria el rendimiento de la renta, sin tener en cuenta que el con-
trabando es, por la naturaleza de las cosas y especialmente en paises
como México, que se prestan grandemente 4 é1, el regulador de los
derechos prohibitivos 6 exageradamente altos. A la sombra de los
derechos protectores se han establecido en México varias industrias
que estdn ahora grandemente interesadas en que aquellos se conser-
ven. El derecho sobre tejidos corrientes de algoddn, de que se vis-
te la gran mayoria del pueblo mexicano, es de g 4 17 centavos por
metro cuadrado, 6 de mds del ciento por ciento sobre el valor de los
mismos tejidos en Inglaterra. Ia harina paga 10 centavos por kilo-
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gramo 6 cerca de 5 centavos por r libra, que equivale 4 350 pos cien-
to sobre el valor en \LW\(L Y I El papel para m]prgw ones, como
ya he dicho, paga 5y 10 centavos por kilogramo, 0 casi {L 2LV 5
centavos por libra, que ec re n;—.i;u,a“u_‘uL al 100 y 200 por
ciento ad valorem. Podria yo multiplicar los ejemplos de altos dere-
chos; y si:l c_.ﬂx,tu-;‘b no hemos -om“c o abaratar el costo de nuestros
productos, ni perfeccionar nuestras manufacturas.

Mencionaré un caso en que los altos derechos 1my 3
trabando y del cual tuve que conocer personalmente. El tabaco
mexicano no podia llevarse 4 los Estados Septer 1trionales del pais
con moti*") de los altos fletes de transporte 4 que he alu J?no, ni po-
dia cosecharse en las inmediaciones porque su cultivo fué por varios
afios un monopo del gobierno. Por lo mismio, l::\:; habitantes de
aquella regién consumian tabaco de los Estados Unidos, que 0’)te
nian 4 un precio modera ado. El dere
baco era hasta el afio de 1878 de 5“

66 centavos por lib 1

los Estados Unidos en toda la fron

co que se importaba por la zona libre, 1 mtlnn en

de Tamaulipas, y por donde entraban 4 A la sa

de libras—uo aparecia casi ingreso ninguno por €

pefiaba yo entonces la Secretaria Hacienda y 1

en esa circunstancia obtuve autorizacién del Presidente dt, 1:1 R..—
phblica, quien estaba completamente facultado por el Congreso,
para rebajar los derechos sobre el ta ImCO J. una cuo MLl“anlentc
modica que se fij6 en 16 centavos no, 6 cosa de 8 cen-
tavos por lihru, y desde ento igura entre las rentas de México
una cantidad mé4s & menos cor \'1(112'-_';1’::116 por la importacién del ta-
baco extranjero. Podria mencionar muchos otros ejemplos tan sig-
nificativos como &ste.

Prestdndose grandemente al fraude el sistema de cobrar derechos
ad valorem, se adoptd en México el de ii, poner uha cuota fija sobre
un peso, medida 6 unidad dados. Aunque este s sistema tiene el in-
conveniente de que e 11pnu_) 10 €s Propor cionado al valor de la
mercancia, como lo es en teoria el de los derechos ad valorem, estd
expuesto 4 menores fraudes qu » éste, por cuyo motivo entiendo que
lo han a dnmfzuo en su mayor parte el mayor nimero de naciones
europeas.

Los productos de la agricultura de este pafs, como el trigo, algo-
dén y otros, 4 pesar de Tos altos j jornales que se pagan 4 los traba-
J'ldLllf:_-s del campo, compiten con éxito en Inglaterra y otros mer-
cados libres del extranjero, con similares prod uctm obtenidos con
jornales bajos, y afin en algunos casos, inferiores 4 los que se pagan
en México, m‘mn respecto de los plodu tos de China y las Indias
Orientales. No se debe temer, per lo mismo, la competencia de Mé-
Xico0.,

Creo que el pueblo de los Estados Unidos tiene la energia y apti-
tud necesarias para competir con cualquiera otro del mundo en la
produccibn de articulos nmnu,..ctumdo». Es cierto que los altos jor-
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1ales q“r— se pagan 'lrlm 10-! \mgd‘rm dL i 1po rtfwic'm Gﬂbrc materias

:.L:‘. acen ma : a la prodt 5 ULHUJC compara-
da con In de los similares e olaterra _{Imaann y Bél-
gica; pero debe ' cion de la
maguinaria que se hace “qm en mayor escala q 1e en Umlmuer otro
pais, abarata la produccién de otros muchos articulos, de tal mane-
ra, que menor costo que en cualquiera otra parte. Un ejemplo
de esto es la produccién de rieles de acero en la f {fabrica de Mr. Ed-
gard Thon ;35011, "<. Pittsburg lwml‘ ia, en donde todas las ope-
raciones se luxm mecinicament hocos brazos y se usa
como combustible el gas J::nml.
Los altos derechos que se cobran en México y que en al;u‘w%
legan al 300 por ciento ad valorem no han aumentado ni aba-
prm uccién. El valor total de nuestras importaciones en el
afio econémico que termind Ll 30 de Junio de 1889, que es el alti-
1: que h*\ ru* s (~'f1;n es pu }JIL\__‘(' 3, '1i d‘. $ -0.024.594.‘3“

chos, qu fué de § 13. r\ﬁ.:’:m , queda como valor de los articu-
s gravados la suma de $ m 518, (6,, 09; ¥ como LI producto de los
derechos de importacién fué de 22. 477,9 f’w g5, resulta que el térmi-
no medio de esos derechos es de 84.7 por ciento, proporeién mayor
que la de cualquiera otra nacién americana, y casi doble que la de
los Estados Unidos, que fué de -'r .41 por ciento en el afio fiscal que
terminé el 30 de juho de . pues el valor de las mercancias gra-
vadas con derechos fué en ese afio de $ 507.511,764 y los derechos
prodv@‘gg $226.540,C 1 em ":r:r) dc tod‘) c»:‘m y (Ie que nues-
tros jornales son mas 1
tra pl.', n es consider ﬂmwnu méas ct.i( :

Mucho celebraré (5116 fas :;\ialtmc' s contenidas en este articu-
lo puedan producir el resultado de dis e los errores que prevalecen
aqui respecto de las condiciones del trabajo en México y espero que
en el caso de que se discuta la conveniencia de imponer restriccio-
nes al crmmL,.J de México, no se alegue como fundamento que
nuestros articulos se producen con el tz:abajo de peones. Espero
también, y muy sinceramente, que en vez de contrariar ambas na-
ciones los fines que se propuso la naturaleza al colocarlas contigtia
la una de la otra, y al dotarlas de diferentes climas, prodt cciones y
aptitudes, cooperen con ella, y no interpongan al comercio recipro-
co entre ambas, otros obstdeulos que los que fueren absolutamente
necesarios para su bienestar y su progreso.

M. ROMERO.
l‘l'h.w,’fuv.n!_,fz'uu 19 de Diciembre de 1891




B. COMENTARIOS DE LA PRENSA

DE LOS ESTADOS UNIDOS

AL ARTICULO SOBRE JORNALES EN MEXICO.

(Del «Evening Post» de Nueva York, de 26 de Diciembre de
1891.)

El Sr. Ministro Romero ha publicado un articulo muy interesan-
te y eficaz en el periddico North American Review, del mes de Enero,
para demostrar, una vez mas, lo infundado del temor del wniserable
Jornal mexicano,» tan 4 menudo invocado por nuestros proteccionis-
tas. Ministra en dicho articulo el Sr. Romero tablas estadisticas,
en que se manifiesta la actual tarifa de jornales que rige en los va-
rios Estados de la Reptiblica Mexicana, segfin los diversos ramos
de trabajo, la cual viene 4 revelar que el valor en efectivo de los
jornales en México es como una tercera parte del monto de los que
rigen en este pafs. Con este punto de partida, procede 4 demostrar
que de hecho el costo de la produccién en casi todos los ramos, es
realmente mayor en aquel pais, especialmente en la de los produc-
tos del trabajo mecénico, que en el nuestro. Por ejemplo, el traba-
jador mexicano, en las fibricas de tejidos de algodén, no puede
servir sino dos telares, mientras que uno de los nuestros aqui ma-
neja ocho. En tal concepto, el jornal de 50 centaros que se paga al
trabajador mexicano resulta mayor que el de $1.50, $1.75 que ga-
na el trabajador americano. En resumen, el trabajo que debe real-
mente inspirar temor es el de elevado jornal, que sea especialmente
habil y productivo; y como consecuencia necesaria, el gran temor de
la competencia del trabajador mexicano tendria lugar cuando se pu-
siese 4 éste en condiciones iguales de habilidad mecénica con el
americano. Precisamente 4 este temor ¢ inhabilidad para la compe-
tencia del trabajador mexicano, es que se debe que las tarifas adua-
nales de México sean cada vez més altas y protectoras. Ios fabri-
cantes en México lanzan gritos de alarma sobre un inminente diluvio
de efectos baratos de los talleres en que se paga el alto jornal ame-
ricano, y luego, luego, se erije alli un nuevo dique de derechos
protectores para salvarlos. Segtin el Ministro Romero, en esta cues-
tién tienen los mexicanos més motivos de temor que nuestro pue-
blo, que se espanta 4 la sola idea de tener que competir con el cpedn
mexicano,» en el mercado del trabajo.
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(Del «The New York Press» de 30 de Diciembre de 1891.)

Un hecho propicio demostrado con toda claridad.

El Ministro Romero en su articulo en la «North American Review»
de Enero de 1891:

Es un hecho que los jornales en México son, en muchos casos,
mucho mis bajos que los que en industrias similares se pagan en
los Estados Unidos; pero esto no debe extrafiarse, si se considera
que este pais paga los mds altos jornales del mundo, y que ni aun
las mds adelantadas naciones manufactureras, como son Inglaterra,
Francia, Alemania y Bélgica, pueden competir 4 este respecto con
nosotros.

(Del «The Courrier Journal» de Louisville, Kentucky, de 30 de
Diciembre de 1891.)

Temores reciprocos.

Si admitimos que el Comercio es excelente cosa, pues que pro-
porciona la ventaja de poder cambiar el excedente de nuestra pro-
duccidn por los productos que 4 otros sobran, no es ficil darse cuenta
del temor que muchas naciones tienen de ser invadidas por los efec-
tos baratos de las demds; y esto es tanto mds perceptible, cuanto
que, segtin resulta de nuestras investigaciones sobre el particular,
dichos temores son reciprocos.

En los Estados Unidos el temor 4 los efectos baratos de la Euro-
pa es artificiosamente alimentado, poniendo siempre 4 la vista la
diferencia de los salarios corrientes en unos y otros paises, en tanto
que se hace punto omiso de los costos comparativos de sus produc-
ciones. Las naciones europeas, sin embargo, con excepcién de una
6 dos entre ellas, son tan solicitas en rehusar nuestros productos
sobrantes, como nosotros para excluir de nuestros mercados los su-
yos. Los bajos jornales que en ellas se pagan 4 los trabajadores en
los campos, no bastan para ponerlas en condiciones de competir con
nuestros cereales y comestibles.

El temor al jornal extremadamente bajo ha sido extendido tam-
bién 4 México, en donde la tarifa de salarios es mucho més baja
que en este pais. El Sr. Ministro Romero, en un articulo en el pe-
riddico North American Review, de Enero filtimo, ministra tablas es-
tadisticas en que se especifican los salarios que segtin los diversos
trabajos, se pagan en México; sostiene el argumento de los protec-
cionistas sobre que los salarios en dicho pais son mucho més bajos
que en los Estados Unidos, pues que, en promedio, s6lo montan 4
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1a tercera parte de los de este Giltimo, en realidad. jQué formidables
competidores, pues, 10 serdn esos pu! res jornales tan ma; ablemente
pagados! ¢no es verdad? Pues no hay tal cosa, como claramente lo
demuestra el Sr. Romero. U .1 opera tio mexicano, en una fabrica
de LGJ]LLO‘: de algodbn maneja dos telares, en t: el operario
americano maneja ocho; en consecuencia, la produceion resulta més
barata en los Estados Unidos que en México. Y sin embargo, no
hay nada que los mexicanos teman mas la competencia con los
productos de industrias en que se pagan los mas altos jornales de
este pafs. Desconffan de su propia L.lmm a conservar los suyos
en tal contienda, y entonces ap a su Ge 10 para que To~, prr\
teja en contra de los efectos baratos, d

y bien remunerado obrero de los Es Jnidc

Manifestaciones de igual tenor nos vienen de Europa, en reiacién
con los nuevos tratados comerciales. Los alemanes se hallan ex-
traordinariamente alarmados, con la pc--—J‘sJ:h(mo de que el Austria
los arruine con la introduccién de sus baratisimos productos, y en-
tre ellos, los agricultores tienen en horror la del maiz hingaro, y
los fabricantes, 4 la sola idea de la competencia austriaca, se llenan
de pavor. Los viticultores tiemblan ante la rivalidad de los vinos
baratos de Italia. Los operarios austriacos, por su p'n'tc_. temen que
la reduccién de salarios sea el resultado de la inundaci6n de efectos
baratos alemanes que los amenaza. Muy dificil, por cierto, es com-
prender coémo ambos p'tm.:: 4 la vez temen arruinarse por el hecho
de consumitr el sobrante de los productos de uno y otro, y noesirra-
cional concebir el que, al contlarlo. puedan ser beneflciz 1dos con ese
consumo mulua, 4 menos qiie el comercio no sea una quimera. So-
bre 1a base de tal hll‘()te'alb no habria necesidad de leyes aduanales,
y solo se requeritia una estricta inhibicién de todo comercio exte-
rior, para la dicha y prosperidad universal.

Es de todo punto evidente que alguien se halla errado en su mo-
do de ver respecto del tréfico internacional: el uno, no quiere comer-
ciar con su vecino porque paga salarios bajos, y el otro, corta sus
relaciones mercantiles con aquel por causa de los altos jo!‘r:lles que

aga. Los paheb en que siempre rije una tarifa baja de salarios, se
temen entre sf, tanto como aquellos en que impera una alta tﬂl’lf'l;
y tales extravios de razbn, s6lo resultan de la excesiva dependen-
cia de los gobiernos para ver de crear condiciones de prosperidad.
Por medios artificiales se han fomentado intereses de clases y ali-
mentado monopolios, lo que da por resultado que en todo ramo de
negocios, los empresarios han llegado 4 persuadirse que el éxitoen
ellos solo depende de la accién de sus gobiernos.

Empero lo que realmente necesitan, es un campo amplio de accién
y una libre competencia en donde el espiritu inteligente de indus-
tria y empresa pueda alcanzar el triunfo que realmente merezcan.
Los sistemas de restriccién crean gentes timidas € inhdbiles para
obrar sin proteccién, alli, en donde un fuerte espiritu de indepen-
dencia debiera imperar sobre el estadio de las empresas.
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1 ““T'he Two Republics’’ de México, (') Enero 5 1892.)

“Comenzamos hoy la publicacién en otras columnas de un arti-
culo titulado **Salarios en Méwico,”’ por el honorable Matias Romero,
Ministro Mexicano en los Estados Unidos, el cual aparecid en el
n{imero de Enero del afio pasado de Ia «North American Review.»
Llamamos IF‘ILELJLHE”"'I_L la atencion de nuestros lectores sobre
ese articulo, que es demasiado largo para ser reproducido en un
solo niimero del «T'he T'wo Republics» (tendrd que ser continuado
en tres niimeros sucesivos), puesc 1e la mds perfecta y com-
pleta descripcién, que en idioma inglés haya sido publicada hasta
hoy de las condiciones industriales de este pais. No es esto solo,
pues el Sr. Romero inciden '|1.m fite sumi n:dm nociones sobre las
pricticas comerciales y econémicas de este pais, que seguramente
deben ser de interés para quien ‘lﬂ ra tenga relaciones cor \[L“\l-
co. El articulo del Sr.
€l se demuestra, por modo inconcuso, que ;iHiil(‘ili*U'i’“'111‘1(.'1';(3:111'1\
nada tienen que temer (Ic- la competencia de los productos de los
bajos salarios de este pafs, podria influir en el 4nimo del pueblo de
los Estados Unidos de modo 4 procurar arreglos de IkCli)IOCUI’ld
con México, menos restringidos que los que provee la tarifa Me.
Kinley. Si el articulo del Sr. Romero 1l egara 4 producir ese resul-
tado, habria este sefior conquistado un triunfo de que podria justa-
J:Ll*hte enorgullecerse, y que muchos escritores notables en vano
han .menmdo alcanzar. Como los hechos y cifras que presenta el
Sr. Romero son irrefutables, ¥ como por la posicién que hoy acupa
yla que ha ocupado en los Estados Unidos, su articulo debe atraer
mucho la atencién, dédndosele la importancia que merece, creemos
tener razén en esperar que la concisa y clara exposicién que contie-
ne producird muy buen efecto.”’

(Del «The Journaly, Madison, Wissconsin, Enero 5 de 1892.)

El Sr. Romero, Ministro Mexicano en Washington, ha publica-
do un articulo en la North American Review sobre $‘salarios y costos
de la subsistencia,’”’ en México. Pone de manifiesto y demuestra
con ntimeros, que los salarios de las clases trabajadoras de aquel
pais, montan en promedio 4 la cuarta parte de los que se pagan en
éste, y que los de los obreros mecdnicos son como la sexta parte
de los que la misma clase gana en los Estados Unidos. El costo de
la subsi.:tench en México, en alimentos, vestido y otras primeras
necesidades, es como el doble del de este pais. El articulo del Sr.
Romero contiene mucho material digno de meditacion.

(x) %1’1'qm_ “The Two Repu ale & Inz ensMéxico, como es 6rgano de los ciudadanos
tic. los Estados Unidos que re aqui, creo que debe clasificarse como peri6édico Norte
Americano.
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(Del «The News and Observer» de Raleigh, Carolina del Norte,
Enero 6 de 1892.)

Producto y precio del trabajo.

En el ntimero de Enero de la North American Review el Ministro
de México en los Estados Unidos hace grande elogio de la aptitud
y eficacia de los obreros americanos, comparados con los de otras
naciones. El Sr. Romero escribe sobre los salarios en México, y
dice, que en muchos casos son ellos mucho mds bajos que los que
se pagan en este pafs, pero afiade que esto no debe extrafiarse, si
se considera que en los Istados Unidos es donde se pagan los mis
altos salarios del mundo y que en tal materia ni aun las mas ade-
lantadas naciones manufactureras pueden competir con este pafs.
En relacién con este punto, €l Sr. Romero compara la capacidad
productora del trabajo en los mencionados paises y da la preferen-
cia 4 los operarios de los Estados Unidos, atribuyendo 4 la supe-
rior destreza de estos la razén de la mayor remuneracién de que
disfrutan.

El primer ejemplo que cita, es €l caso de un impresor de billetes
de banco, que en Inglaterra no imprine mas de 1,500 pliegos por se-
mana, mientras que el promedio del mismo trabajo hecho por el im-
presor americano, es de 6,000 pliegos en el mismo perfodo de tiem-
po; v en el Journal des Economistes, se asegura que un tejedor francés
solo puede atender 4 cuatro telares, el belga 4 cinco, el inglés 4
seis y en este pafs 4 ocho: pero agrega el Sr. Ministro, que el pro-
ducto del trabajo en un espacio de tiempo dado, es mucho menor

en México que en los Estados Unidos y aun en Europa. El produc-
to de un dia de trabajo de un operario mexicano probablemente so-

2 L

lo representa una cuarta parte del valor de loqueelo

no puede pro cio de tiempo: llegando tal des-
proporci er como de 1 4 5. Sobre e

termina por declar e le ha aseg que un a

cano 1o coloca en el espacio de once horas mas de

mientras que el albaiiil americano coloca 2,500, en nueve; y que un
tejedor mexicano no puede atender mas que 4 dos telares. En tal
concepto, agrega el Sr. Romiero: los altos salarios de tres pesos que
se pagan en los Estados Unidos no lo son tanto, como el de 50 cen-
tavos de Meéxico, por 1o que al producto de uno y otro atafie.

(Del «The News de Chicagon». Illinois, Eunero 12 1892.)
Motivo del descontento de algunos mexicanos.

Para comprender las circunstancias que han podido dar lugar 4
or . 2 3 =
la rebelidn de Garza conviene echar una mirada sobre el precio de
los salarios y de los articulos «de primera necesidad en México:
guardan estos entre si una relacién anormal, siendo, el de los pri-
meros muy bajo, y el de los segundos muy alto,
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Los jornales para los trabajos del campo son en promedio de 36
centavos, en el conjunto de los veintiocho Estados de la Federa-
cién Mexicana. El mas alto jornal de 65 centavos, se paga en el de
Sonora, y el mas bajo de 183 centavos, en los de Aguascalientes y
Nuevo-TLe6n.

En remarcable contraste con las anteriores cifras resaltan las
que representan los precios de los articulos de consumo general en
los mercados de la ciudad de México. El focino, por ejemplo, vale
50 centavos libra, el carbdn de picdra, $16 tonelada, el maiz $1 20
el bushel (56 1bs.), la harina de trigo, $5 el quintal de r1oo libras,
la vara de indiana 10 y 12 centavos (?), los puercos en pi¢ g centavos
la libra por mayor, ¢/ azicar, 21 centavos libra, el frigo, $1 8o el
bushel y ¢l fierro,, $32 1a tonelada, sea 13 pesos mas que en los Es-
tados Unidos. Todos los demas articulos guardan la misma pro-
porcién de carestia debiéndose esto, en parte, 4 10s excesivos cos-
tos de los fletes ferrocarrileros, pero sobre todo, 4 los barbaros im-
puestos locales, las alcabalas, que tiene que pagar todo efecto al ser
introGucido en cualquiera ciudad de la Reptiblica.

Dichos impuestos, ademas de ser muy gravosos y de ser una tra-
ba para el tréfico comercial en el pafs, aumentandoel costo v dis-
minuyendo el consumo de los articulos, tituyen una fuente
inagotable de corrupcién administrativa, y afladen el elemento de
la inmoralidad 4 la odiosa ingerencia oficial en los negocios del in-
terés privado. Realmente, pues, no es nada extrafio, que México
S€ encuentre un tanto atrazado y que esté sujeto 4 perturbaciones
en su orden social.

Afortunadamente, sin embargo, como lo indica el Sr, Romero,
que es un sincero amigo de los Estados Unidos y un campeén ilus-
trado de los arreglos de reciprocidad comercial entre ambas nacio-
nes, hay probabilidades de que sea pronto- abolido ese perjuicioso
sistema fiscal que tiene agobiado al comercio intetior de México.
Este resultado vendrd 4 alcanzarse mediante la benéfica operacién
del tratado de 1883, que contiene una cldusula en la que se estipu-
la la completa exencibén de todo impuesto local, de los estados &
municipios, para las mercancias importadas de este pafs 4 México,
concediendo 4 las mismas toda la libertad que disfrutan en los Es-
tados Unidos. Al estipular la expresada cldusula, dice el Ministro
Romero, ‘‘mi objeto era no solo fomentar el trdfico comercial entre
ambos paises sino también combatir el absurdo sistema fiscal exis-
tente en el mio. Desde el momento en que las mercancias extranjeras
fueran declaradas exentas de impuestos locales, los efectos del pais
quedarian en tan adversas condiciones, que se harfa también ine-
ludible el cambio 4 su respecto.

Con la supresién de esas barreras locales, puestas al comercio en
nuestra Rephblica hermana, su industria, indudablemente verd
luego una era de prosperidad. Los salarios de sus trabajadores su-
birdn: su riqueza piiblica se aumentard, y con esto crecerd también
su demanda de efectos americanos, y de ese modo nuestro pueblo

serd participe de la prosperidad de México.
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