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195, Para la acertada eleccion hay una mina inagotable
de pruebas en el orden 7eligioso; racional; sentunental,
é histarico.

196. Vamos 4 resumir en algunas Reglas todo lo nece-
sario para una buena y solida confirmacion.

Regla 1. No deben presentarse pruebas que no sean
solidas y convincentes. Lo contrario es exponer el discurso;
y la prueba débil es la que después los oyentes 1ecue1dan

92 No deben darse todas las pruebas que existen, sino
aquellas que son mds conformes 4 las condiciones de los
oyentes.

3." Deben elegirse aquellas pruebas que me]m comprende
el anditorio, que le pueden causar mayor impresion y que
mas le interesan. No siempre las mds fuertes son las mejo-
res. Por lo regular las comunes son las mejores; pues las
comprende mejor el pueblo y las saborea.

4.* Tl fondo principal de las pruebas son la Santa Escri-
tura, Santos Padres y Concilios, y los ejemplos de los Santos.
También las razones de conveniencia, pero sblo para quitar
cualquier apariencia de nnpus]blhdad. Los autores gentiles
deben citarse con mucha parsimonia y necesidad.

5.* Examinar sila prueba reducida 4 silogismo tiene con-
secuencia evidente que se deduce de sus premisas, y si
puesto el predicador en el lugar del pecador le convencerian
4 si mismo.

6.> Luegose ordenan las pruebas: fortia; fortiora; for-
tissime. En cualquier método que se cologuen los argumen-
tos, el Gltimo ha de ser fortissimuin.

7.2 Al desarrollarlas debe ocultarse la argumentacion;
pero sin encubrir su fuerza y nervio; no apinar argumen-
tos, ni usar demasiada concision. «Por esta razon, dice el
Sr. Bravo Tudela, el orador debe diluir més sus ideas que
el teblogo. No predico San Agustin como escribio Santo To-
més, y San Crisostomo hubiera interesado menos siendo mas
conciso. »

8. No mezclar pruebas de distinta naturaleza.

9.* Cuando se trata de verdades claras, la demasiada
insistencia en probarlas, y la demasiada curiosidad de es-
cudrinarlas, puede hacerlas dudosas & los espiritus confen-
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¢10S0S ; €8 wfrla de San Atanasio: Z zagitare et curiosius
idagaere noi e UWM e & contentingis hominibus (u;gz,g_
qua ez istimentur.

10.° ¥ por dltimo téngase presente esta excelente regla
de un escritor moderno: «Las pruebas no se cuentan, sino

que se pesan, y muchas razones débiles no equivalen & una
concluyente. »

LECCION XVI.

Refutacién.

197. Observando cnidadosamente todas estas reglas ob-
tendremos una facil y vigorosa confirmacion, en la cual en-
trardn toda clase de formas silogisticas desarrolladas, que
nos conquistardn el imperio de la verdad y el sentimiento
catolico sobre las almas.

198. La Refutacion 6 Confutacion se hace muchas ve-
ces necesaria por razon del asunto del cual se trata, sobre
todo en estos tiempos en que la libertad del mal estd tan
extendida para poder pensar, hablar y obrar lo que se quie-
re; y se hace mds necesaria la Refulacion, sobre todo si el
orador sabe que hay prevenciones en su auditorio. Mas
para que pueda hacerla con provecho de las almas, hay que
atender 4 las reglas siguientes; en cuanto: 1.° Al lugar de
la refutacion; 2.° A las cualidades del predicador en la re-
futacion; 3.° A la naturaleza de la refutacion.

I. LUGAR DE LA REFUTACION.

199. 1.* Puede hacerse la Refutacion en cualquier lugar
que se presente.

2.* Las objeciones nacen naturalmente en el mismo des-
arrollo de las pruebas, y alli mismo se van refutando.
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3.* Regla general: Cuando se ha demostrado la verdad,
y se conoce perfectamente el estado de la cuestion, entonces
vienen 4 esclarecerla las objeciones y refutaciones, mas y
més robusteciéndola y dandole energfa, manifestando la
verdad en todo su esplendor.

II. CUALIDADES EN EL PREDICADOR.

900. 1.* Verdad. Profanaria la citedra sagrada aquel
que se mhem de la mentira. Es arma usada de laimpiedad.
Viloase de la verdad, que ella ha de salir victoriosa, como
el sol que, 1emo\19ndo los obstaculos de las nubes, brilla es:
pléndido debpuea con mas fuerza.

201. 2.* Destreza. No es arte L&p{lf)\(}\ rastrero, si-
1o consxdemda como un don natural, «que exige una gxande
penetracion de espiritu, vivacidad y gracia, dice el doctor
Sanchez Arce, para hacerse cargo de las manosas arte-
rias de los enemigos; caer sobre ellos con copia de razones
que les impongan y los dejen vencidos, gandndolos al mis-
mo tiempo para el cielo.»

202. 3.° Urbanidad. No olvidemos que el fin de la pre-
dicacion es la salvacion de las almas, y que nuestro santo
ministerio es de caridad y amor. Puede malograrlo una ma-
nera acre & inconveniente. San Francisco de Sales decia,
que mds moscas se cogen con una cucharada de miel que
con un barril de vinagre. Y si bien es cierto que la verdad
nunca debe transigir con el error, no lo es menos que el sa-
grado ministerio en nada excluye las formas corteses y ur-
banas que lo hacen amable, dundla gente non sancta, pues
es de la caridad que San Pablo ha predicado aquellas mara-
villas, y sobre todo que es benigna. Un predicador, guiado
quizé de las mejores intenciones, declamard contra el liber-
tinaje y los incrédulos, y por la manera descompuesta con
que lo hace, lejos de atraerlos, los aparta y los endurece en
su mala vida.

203. '«Si con arreglo 4 las circunstancias se juzga 0por-
tuno que se debe hablar en el pilpito acerca de los que 10
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participan de las sagradas creencias del orador, es indis—
pensable en estos casos, dice el Sr. Bravo, usar de expre—
siones caritativas, duicew\ tolerantes. T.os apbstrofes, las
invectivas y las reconvenciones, las palabras picantes, los
retos y amenazas dirigidas & los adversarios del Catolicis-
mo, no pueden obtener las bendiciones de Dios, porque
revelan siempre mds orgullo que caridad: & lo cnal debe
anadirse que los adversarios no pueden defenderse en el mo-
mento. »

204, «Jamis, decia San Vicente de Paul, he visto ni
oido decir, que ningin hereje se haya convertido de otro
modo que con dulzura y suavidad.» Y San Francisco de Sa-
les, en vez de atacar directamente el error, procuraba disi-
muladamente demostrar la verdad contraria; con esto el
error caia por si mismo; los herejes no se ofendian. y con
este método convirtio muchos millares de ellos. 8

205. Los incrédulos y pecadores necesitan mucha cari-
dad y conmiseracion para ganarlos y no confundirlos. Edu-
cados muchos de ellos en preocupaciones sisteméticas con-
tra la Religion, otros acostumbrados & vivir en sentina de
vicios y pecados, y es posible que algunos de ellos pocas
veces hayan oido palabras de verdadera caridad, sino con-
tinuas invectivas contra el error y el vicio, es necesario
presentdrseles con toda paciencia y humildad, con toda ca-
ridad, para que formen buen concepto de nuestra santa Re-
ligion, v vean en nosotros no tanto un adversario qus pre-
tende la victoria, cuanto un padre amoroso que les ama, y
que solo este amor le obliga 4 reprenderles y ensenarles el
camino de la vida. Este proceder conquista los corazones
mds endurecidos. «Existe, ha dicho el mismo escritor, en el
fondo de todas las almas un seereto orgullo que previene con-
tra la verdad que los demds nos descubren, y este orgullo
exige por parte del orador sagrado algunos miramientos.»

III. NATURALEZA DE LA REFUTACION.

206. Regla 1.* Dos cosas se consideran enla naturale-
za de la Refutacion: Objecion y Respuesta.
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2. Debe procurarse, en cuanto sea posible, poner la Ob-
Jjecion en boca del auditorio; haciendo las salvedades corres-
pondientes; pues no todos serdn impios.

3.* Mostrar la falsedad del principio en que el error se
apoya.

4.* Hacer distincion en un principio de doble sentido, ha-
cerles ver que se apoyan en el sentido falso.

5. Negar en todo 0 en parte, siendo imparciales. Esto
cana sus voluntades, viendo que nada se les esconde de
cuanto les favorece, y les quita sus pretensiones y apoyos.

6.° Hacer ver la inexactitud de la consecuencia.

207. 7. Conceder toda la objecion y dun hacerla resal-
tarla mas si es posible, para imprimirla mas profundamente,
y luego, haciendo brillar la verdad que ella confirma, pare-
ciendo que la ataca.

208. 8.* Conceder el principio y negar la consecuencia.
El vulgo, de una proposicion verdadera saca una consecuen-
cia falsa, porque no ve la relacion de las premisas con las
consecuencias.

209, 9." Herir al adversario con sus propias armas; va-
lerse de sus mismas razones.

210. 10." Es de un resultado brillante: se reunen en una
sola todas las objeciones, respondiéndolas victoriosamente,
sin hacerse cargo de ninguna de ellas detenidamente, sino
que se refuta con viveza, con rasgos brillantes y concluyen-
tes cuanto se ha opuesto: este modo vivo é incisivo sobre
diversos puntos & la vez, desconcierta al adversario, no le
deja modo de evadirse; pues entonces, reunidas como una
haz estas respuestas incisivas y laconicas, son como dardos
lanzados simultineamente al corazon del enemigo, que fi-
cilmente lo abruman, destrozan y rinden.

211. 11" Toda objecién que hemos puesto en boca del
contrario, debemos contestarla; nuestro silencio les daria &
sospechar falta de razones de nuestra parte.

RI2. 12.* Jamdis debe provocar el predicador la refuta-
cion, haciéndose cargo de argumentos, sino tiene toda ague-
lla ciencia necesaria para llevar bien su cometido; pues
esta deficiencia en momentos tan criticos prestaria mas brios
d gu contrario, y lo podria volver mas orgulloso y endure-
cido.
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213. .13.‘"‘ Es del P. Gaychiez: «Ninguna cosa interesa,
tanto, dice este autor, como la refutacion de los piretextos.
El pecador se agita interiormente para hacer valer st dé-
fensa y para mantenerse en su situacion. Es peligroso com-
batir contra él débilmente. Se afianza y se arriiga en ¢l
desorden, si no se hace mas que eludir sus razones. Es ne-
cesarlo estrecharle, empujarle, abatirle, y después levan-
tarle y animarle. Lo patético sostenido del interrogante, y
de las demés figuras vehementes, hallan aqui su lugar. Se
anaden motivos sobre motivos por una gradacion que estre-
che. No excedamos ni en las razones ni en las figuras. En
vano se vuelve atrds después de haberse adelantado. Los
correctivos que llegan tarde, ya no hallan quien les dé cré—
dito. Los mejores oradores refutaron los pretextos.»

LECCION XVII.

Peroracién.

214. Convencido ya el entendimiento por las pruebas
desarrolladas y que han producido la conviceion, debe pro-
curarse la mocion de afectos para inélinar y mover la volun-
tad, cuyo lugar mds & proposito es la Peroracidn; en la
cual deben emplearse todos los recursos del arte, porque
salvadas ya todas las dificultadas de la oracion, correspon-
de desplegar todas las galas y todas las fuerzas de la elo-
cuencia, para poner en movimiento todas las pasiones y sen-
timientos del alma que se juzguen necesarios para alcanzar
una completa victoria: Hic, st usquam, tolas eloquentie
Joutes aperive licet, dice Quintiniano. Aqui se trata, noya
de probar, sino de conmover, de interesar, de sentir, de
apoderarse de la voluntad, del deseo, del corazon del hom-
bre. Aqui «el orador, ha dicho un escritor, debe alzarse
gigante y llenar con su palabra todos los ambitos del tem-
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plo.» «Aqui, seglin Ciceron, han de manifestarse aquellog
magnificos movimientos oratorios, aquellos impulsos rdpi-
dos, impetuosos y ardientes, aquellas grandiosas imdgenes,
aquella palabra de fuego, aquella pasion inflamada que da
vida, calor y energia al discurso: Que excellunt serventur
ol peroranduin.»

215, La Peroracion tiene cuatro partes: 1.* Recapitu-
lacion; 2.* Fruto 6 consecuencias practicas; 3.* Exhortacion
patética 0 vehemente; 4." Stiplica & Dios. Para cada parte
daremos algunas Reglas.

I. RECAPITULACION.

216. Regla 1." La Recapitulacion de las principales
pruebas expuestas debe ser breve, répida, evitando largas
explicaciones para no fastidiar. Evitar esta palabra: «he
concluido, » @ otras semejantes, pues se paraliza la atencién,
¥y es necesario otra vez poner en accion lo que cuesta mucho.
Teniendo presente aquello de Ciceron, que la Recapitula-
cion es solo para refrescar la memoria: 't meimoria, non
oratio, renorvate videatur.

217. 2." No querer meter en ella con violencia aquello
que en el discurso se nos ha olvidado. Sucede con frecuen—
cia, por desgracia, diremos con el abate Bautain, hallarse
el orador fuera del asunto al finalizar, en cuyo caso sintien-
do confusamente lo omitido, y trasluciendo lo que afdn se
poedria anadir, queriendo compensar, se vuelve de nuevo &
desarrollar en vez de concluir, lo que es de malisimo efecto.
Son en vano los afanes, se destraye la impresion produci-
da, y el auditorio inquieto le mira como 4 una nave que pre-
tende entrar en el puerto y no puede abordar 4 6l «Y es
que no hay desgracia mis grande para un orador como la
de ser enojoso,» dice el autor citado.

218. 3." Que sea enérgica, vehemente, patética y va-
riada en sus giros: aqui puede invocarse 4 Jesucristo, 4 1a
Santisima Virgen y los Santos: «Si en este momento murié-
Seis, ¢como os presentarfais delante del Divino Juez?» Unas
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veces convended trasladar al oyente 4 la eternidad. Obris
que Dios estd hablando: «Hijos ingratos: rebeldes 4 mi san-
ta Ley; vendrd dia...» Otras incitarles 4 arrojarse 4 los piés
del Crucifijo, estableciendo un tiernisimo y patético didlogo
con el Salvador de los hombres, en que se tocan todas Ias
cuerdas sensibles del alma, y queda herido ] corazon, tras-
pasado de dolor. En una palabra, aqui entra Io més IpatéA
tico del discurso. Aqui, lo repetimos, ya no se trata de pro-
bar, sino de rendir el corazon § la prictica de la verdad
probada.

IL. FRUTO, O CONSECUENCIAS PRACTICAS.

219. Como el fin que se propone el orador sagrado es ha-
cer practicar el bien y reformar las costumbres de los pue-
blos, muy ajeno se mostraria de su santo ministerio si 10
aprovechase estos solemnes momentos para triunfar de las
pasiones, obligar & los pecadores 4 mudar de vida, y propo-
nerles medios oportunos para ello, aquel predicador que
solo se contentase con simples consecuencias especulativas.
En esta parte debe contener el discurso las consecuencias
DPrdcticas relativas 4 las costumbres que de él se despren-
den. «Nada habeis hecho todavia, dice Maury, 6 mejor di-
cho, nada habeis ganado estableciendo vuestras pruebas. »
Hay que ir adelante; las resoluciones préicticas han de co-
ronar la obra con éxito brillante y feliz.

220. Asi lo practicaron los santos predicadores de to-
dos los tiempos, aquellos grandes operarios en la salvacion
de las almas. Y de los modernos su memoria llena estos fl-
timos siglos. Los Franciscos de Borja, de Regis y de Sales;
los Lorenzos de Brindis, Fideles de Sigmaringa, y Ligorios
¥ tantisimos otros. Todos fueron santos predicadores. Asf
lo practicaron. Y el dltimo encargaba a sus sacerdotes estas
resoluciones, y que las ensefiaran con un acto de contricion
Vivo y patético, con todo el fuego de su alma. Este es el
momento, decia el Santo, el instante critico en que han de
correr las lagrimas, 6 prorrumpir en sollozos los asistentes
conmovidos,
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1II. EXHORTACION PATETICA O VEHEMENTE.

921, Regla 1.* Aqui el predicador hace su ultimo es-
fuerzo para conmover, poniendo en juego todos los resortes
de la sensibilidad con todo el poder de la elocuencia, diri-
giendo al auditorio una exhortacion patética y vehemente:
misericordia para el desgraciado; perdon para el criminal;
odio eterno al pecado; amor & Dios; confianza para todos;
tocar todos los afectos que hacen vibrar las cuerdas del co-
razon; y excitar todos aquellos sentimientos mas relaciona-
dos con nuestros propios intereses, sobre todo eternos.

222. 2.* Mas para ello uno mismo debe estar conmovi-
do. Es doctrina de los Santos Padres. San Agustin ha dicho:
Nisi enim wideat minister predicans, non accendit ewi
cut predicat. «; Queréis, jovenes, exclama aqui un escritor,
inflamar 4 vuestros oyentes en el amor de Dios y del proji-
mo? Excitad estos sentimientos en vuestro corazon.» Cice-
ron decia: «Jamds he aspirado 4 mover los jueces, sin que
yo mismo me haya sentido conmovido: Quin ipse... per-
MOvErer.

223. 3." No hay que insistir en mantener la agitacion
de vivos afectos por mucho tiempo, porque se cae en frial-
dad. Commiserationem birevem esse oportet, nihil eniim la-
cryma citius arescit, decia el mismo orador romano.

224. 4." Cuando no puede moverse al auditorio con lo
dicho, no debe pretenderse en esforzar mas y mas, porque
podria llegarse 4 lo ridiculo; y el auditorio estd con pena y
sufre.

225. 9." La uncion persuasiva del orador sagrado que
se insinfa suavemente en el corazon de los oyentes mani-
festando sensiblemente su accion, es un don de Dios, que el
predicador debe pedirle continuamente para que sea eficaz
su palabra. Maury ha dicho: «Este don dichoso de tocar ¥
conmover es sin duda el mds hermoso triunfo de la elocuen-
cia cristiana... Jamas los oyentes estin més universalmente
atentos, que en estos intervalos de emocion en que un pre-
dicador se abre asi todos los corazones, llegando 4 ser pa-
tético.»
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226. Regla 1. Al final es costumbre dirigir preces al
Altisimo, ya con deprecaciones piadosas, ya pidiendo mihse.—
ricordia; porque habiendo visto el auditorio su estado, y
considerado sus delitos, se mueve 4 pedir perdon 4 Dios.}

22?. 2. La pardfrasis de algiin texto de los Libros San-
tos, singularmente de los Salmos, es muy & proposito para
formar oraciones y saplicas muy adecuadas al ntento, llenas
de los mas bellos y vivos sentimientos; pero para ello es
necesario que haya pocos textos, que gradualmente vayan
creciendo en interes, y que el predicador, convirtiéndose en
intérprete de todos los corazones, encuentren todos en su
lenguaje la viva expresion de aquellos sentimientos v emo-
ciones de que se encuentran embargados. :

228. 3." Debe evitarse el concluir el discurso de un
modo brusco é inesperado, como quien da un corte Y
he dicho : la Conclusion debe preverse por el anditorio,
de manera que al llegar no le sorprenda, siendo digno re-
mate de todo el discurso oratorio.

LECCION XVIII.

GENERO DELIBERATIVO.

Homilia.

229. Hay tres géneros de oratoria sagrada, 4los cuales
se reducen todos los discursos que el predicador ha de pro-
sunciar, 4 saber: 1.° Deliberativo, 6 persuasivo, que es
cuando trata de persuadir 6 disvadir; y & este género per-
tenecen la Zomilio, seimdn moiral, y misterios. 2.° De-
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mostrativo, que trata de alobar, 6 vituperar: y & éste per-
tenecen el pancgirico: oracion finebre; Miso nueva, y
profesion. 3.° Didascélico, que trata de instruir; y & éste
pertenecen la pldtica doctrinal, y la conferencia. De todos
estos géneros vamos & tratar.

230. Homilfa, dicen los autores, «es una explicacion
sencilla y piadosa; una especie de pardfrasis del Evangelio
0 de la Epistola, de donde se sacan reflexiones morales para
la edificacion de los oyentes.» Este sencillo método se ha
usado desde los primitivos tiempos de la Iglesia. Tenemos
las homilias de San Ambrosio, San Agustin, San Crisosto-
mo, San Gregorio y tantos otros Padres de la Iglesia. Este
método les era muy familiar, porque atendido su laborioso
ministerio, y que 4 los simples sacerdotes no se acostumbra-
ba hacerles predicar en aquel tiempo, no hubiera sido com-
patible la forma de sermdn hoy acostumbrada, y asi después
de la lectura de las Sagradas Escrituras, las comentaba el
obispo y hacia algunas reflexiones practicas contra los vieios
de su tiempo. Como el padre que instruye y reprende fami-
liarmente & sus hijos. Y éste, recordémoslo bien, es el pro-
pio cardcter de la homilia.

231, Lahomilia ofrece grandes ventajas, pues mientras
que el sermdn se concreta & uno 6 dos puntos, ella facil-
mente se presta 4 variedad de reflexiones que abrazan las
diferentes necesidades del auditorio en una sola instruceion.
«Por otra parte estas lecciones sagradas, dice el Sr. Sén-
chez Arce, apoyadas inmediatamente en la palabra de Dios
eserita que se sigue paso 4 paso, tienen otra fuerza que 10s
razonamientos del predicador, que predominan en los demés
geéneros de sermones. Por esto vemos que los fieles gustan
mds de una huena homilia que de un sermén, pues siguen
coninterés la explicacion que se les hace del Texto Sagrado.s

232. Para esto hay necesidad de estudiar bien el Texto
Sagrado, y los extensos cornocimientos de exegética sirven
admirablemente para formar buenas homilias. En este esti-
dio hay que atender & cuatro cosas: 1.* El sentido liferal; .
2." el sentido moral y espiritual; 3.* las aplicaciones prae-2
ticasy y 4.* las correspondiontes exhortaciones.

233. Cuatro son las formas que pueden darse 4 las ho-
milias :
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: Forma 17“ Se pue}de 1'9(11}0%111;0(10 el Evangelio 6 Epistola
4 un sqlo asunto, y 4 una division regular, por ejemplo, so—
p1'e la idea mds predominante del Evangelio del dfa, 6 1a que
4 uno le convenga, con tal que se haga sin forzar el sentido

0 interpretando segln la doctrina de los Santos Padres. ,

234. Forma 2. Tomar dos o tres Ppasajes relatiy
una virtud 6 vicio. Se van exponiendo uno des
aunque entre si no puedan formar una division exacta, déan-
doles el desarrollo conveniente. No hay necesidad de ex?plicar
todas las circunstancias, sino las que vienen al caso y que
e jtlzgall necesarias para la perfecta exposicion de’luo que
se Intenta.

235. Forma 3." Es el método de San Crissstomo. Pue-
de la homilia dividirse en dos partes: en la 1.2 parte se ex-
plica el Evangelio todo entero; y en la 2. parte se deduncen
las consecuencias morales y pricticas.

236. Forma 4.° Se van explicando por orden todos los
versos del Evangelio; y de cada uno de ellos 4 medida que
se explican se sacan los afectos y moralidad que tengan,
haciendo oportunas aplicaciones. Y si bien en este método
10 hay siempre la unidad apetecida, ofrece por otro lado la
ventaja, que cambiando de materia casi cada versiculo, fi-
cilmente en un mismo discurso se pueden atacar muchos vi-
cios y ensenar muchas virtudes, y en esta variedad eficuen-
tra cada uno el remedio de sus males, y lo que necesita
para su provecho espiritual; aunque entonces no deben pro-
fundizarse los pensamientos, porque seria cosa interminable.
En el exordio, si el Evangelio es largo como el de Lazaro,
puede extractarse, mas con delicadeza. Kl predicador adop‘-
te de estas cuatro formas la que le parezca mas conveniente
atendidas las circunstancias.

08 &
pues de otro,
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Sermdn moral.

23%7. El sermon es un discurso sagrado, es una exposi-
cion solemne de las verdades de nuestra Santa Religion, y
que es imprescindible en las grandes solemnidades de la
Iglesia. En los tiempos de Adviento, Cuaresma, Misiones y
Ejercicios, la palabra de Dios anunciada con toda majestad
y grandeza llena todos los &mbitos del templo, como los an-
churosos senos del corazon del hombre. Cuando para lasan-
tificacion de los fieles expone alguna verdad moral en que
trata de reformar las costumbres, el sermon es moral, y de
éste vamos 4 tratar: en cuya composicion se ha de atender
4 tres cosas: 1.° Objeto; 2.° Materie; 3.° Foria.

238. 1. Objeto. Considerando que el sermon moral es
para reformar las costumbres, ficilmente se comprende que
el p‘re'dicaﬁor ha de determinar qué fruto pretende sacar, ¥
4 qué determinaciones practicas ha de resolver & sus oyen=
tes: de qué argumentos mds & proposito podra valerse para
el caso, y qué clase de curacion y remedios necesitan las
enfermedades morales que aquejan al mistico rebano de Jé-
sucristo, pues 4 sus ministros les ha dicho: Fos esfis sal
terre; y ya se sabe que la sal tiene muchas propiedades
para las ovejas: y mil circunstancias se ofrecen que defers
minan sin dificultad el fruto que debe sacarse ; ocasiones qué
el que desea la salvacion de las almas dehe aprovechar con
alegria, como lo hacia San Cipriano, y lo manifesto en est&
delicada precancion oratoria, cuando tuyo que reprender &
los cristianos que iban 4 los piiblicos espectdculos: Defrieis
tum est mewin vobiscum non collogui, ita nihil il tan-
tumgletitiom hilaritatemque restituit quam cui adest
rursus occasio. (Lib. de Spectac.).
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239. II. Materia. Con lo dicho sobre el objeto que se
ha de proponer el predicador, se comprende que el fondo
del sermon moral es la aplicacion de los deberes, obligacio-
nes y santas costumhres, reprender y corregir cuanto 4 esto
se oponga, y establecer en el corazon la sana regla moral
que dirige todos nuestros actos & Dios. Se requiere en el
predicador mucha ciencia y prudencia, que, sin caer en los
excesos de extremos opuestos, sepa eliminar las falsas doc—
trinas que tanto perjuicio pueden causar 4 las almas. Nada
que no sea verdadero y exacto debe admitirse, y la aplica—
cién de principios generales & casos particulares, no es lo
menos espinoso en esta clase de sermones, en donde la de-
masiade laxitud, 6 por el contrario una gran severided, o
demasiada rigidez, haran cometer mil imprudencias al pre-
dicador propenso 4 los extremos.

240. «Los predicadores jovenes, dice el Sr. Sdnchez
Arce, suelen ser mas inclinados 4 este segundo extremo, 4
la severidad, pues entonces no saben sino lo que acaban de
estudiar en los libros, y no lo que ensena la experiencia en
el ministerio sacerdotal. Para no incurrir en uno @ otro ex-
tremo, predicando una moral viciada, fijen bien los princi-
pios de ésta, hagan de ellos una justa aplicacion, y tengan la
prudencia de consultar sus sermones, al menos en los anos
primeros de su ministerio, con aquellos hombres que tengan
la debida experiencia.»

241. TII. Forma. Acerca el orden y disposicion del ser-
mon, aqui hay que recordar las reglas de composicion. Mu-
chas veces la exposicion del mismo texto sirve de exordio.
O bien en el exordio podemos hablar de la grandeza y dig-
nidad de la virtud de que vamos 4 ocuparnos, 6 ya de su
necesidad y utilidad, con lo que podemos coneiliarnos laaten-
cion y captarnos la benevolencia. Para que un asunto tenga
aplicacion practica, y pueda sacarse el debido fruto, supo-
niendo que debe demostrarse la necesidad de ser catblico
practico, lo reduciremos 4 esta proposicion: «Los catolicos
deben practicar la Religion;» y la dividiremos en dos par-
tes: 1.* Es necesario que practiqueis la Religion; 2.* «Como
debeis practicarla.» P

242, Ningiin género como el deliberativo se presta tanto




LECCION XIX.

para la mocion de afectos; y por esto las santas Misiones y
Ejercicios espirituales son de tanta eficacia, porque con
este género de sermon brilla todo el fuego de la sagrada
elocuencia, animado y vivificado por el espiritu de Dios.

LECCION XX.

Sermén de Misterios.

243. Por misterios se comprenden aqui no solamente
los dogmas relativos 4 las perfecciones infinitas de Dios, sino
también los que se refieren 4 las acciones de Nuestro Senor
Jesucristo, que se relacionan con nuestra salud eterna, como
su Natividad, Circuncision, Pasion, Resurreccion y su As-
cension; asi como los prodigios que Dios ha obrado en su
Santisima Madre, las excelencias con que la ha adornado, y
aquel camulo de virtudes y acciones buenas que ejecutd la
Virgen Maria para cumplir la voluntad del Altisimo, y com-
placerle en un todo.

244. (Cantar las grandezas de Dios!... Esto es mag-
nifico: Moisés, el candillo de un gran pueblo, canta el gran
poder de Dios, extasiado en las arenas del Mar Rojo; Maria,
su hermana, lo repite enajenada de gozo, con las hijas de
Israel: Cantemus... Los héroes de Israel muchas veces han
celebrado su magnifico Nombre, y sus heroinas otras tantas
cantaron sus glorias. Todo el Salterio de David es un canto
continuado del gran Rey Profeta sobre el poder, la majestad,
la justicia, el amor, la bondad y misericordia de nuestro
I)i_os. Los Santos Padres, los Doctores de la Tglesia, jcomo
brillan espléndidamente en este género de predicacion! jC6-
mo arrebatan con su melodia los Naciancenos, Basilios,
Agustines y Anselmos, el melifluo Bernardo y los devotos
doctqres Ildefonso y Buenaventura! ;Qué asunto éste tan
grandioso! Los grandes oradores modernos se han elevado
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también 4 contemplar las grandezas de Dios, las glorias de
su Santisima Madre en profundas ideas, en magnificos con-
ceptos, en lenguaje sublime; han hecho resonar majestuo-
samente las bovedas sagradas del templo, han cautivado,
han arrebatado, han elevado hasta hacer percibir las armo-
nias del cielo 4 sus inmensos audiforios; pero ni toda la in-
teligencia ni gran corazén de estos grandes oradores con
Bossuet, Bourdalone y Massillon & la cabeza, no han podido
jamas agotar mina tan riquisima y fecunda. Después de esto
es infitil decir qué ancho campo se le presenta aqui al sa-
cerdote para hacer conocer y amar los misterios, y ejercitar
provechosamente su talento.

245, Y ademds de esto, los grandes bienes que resultan
al pueblo de la exposicion de los misterios. «Lios misterios,
en efecto, dice Pratmans, son el alimento més sblido y mas
atil de la piedad eristiana: forman el fondo y como la subs—
tancia de toda la Religion, y no se conoce bien ésta, sino en
cuanto se conocen bien aquéllos. Hablan al corazon, lo ca—
lientan y abrasan, le piden sacrificios, le ensefan todas las
virtudes, le dicen todos sus deberes, y el corazon no les
puede negar nada. La moral que el predicador deduce de
ellos es siempre natural, porque cada uno siente que las cos-
tumbres deben ser conformes 4 la creencia; y es siempre
urgente, porque el misterio le sirve de prueba.» Elorador,
pues, debe considerar el fin que tuvo la Iglesia al estable-
cer sus méas grandes solemnidades, y que no le es licito ol-
vidarlo.

946, Para tratar dignamente y con fruto los misterios
de nuestra Santa Religion el predicador deberd tener pre-
sente en los sermones de este género cuatro cosas: 1.” Ho-
cer conocer los misterios; 2.° Hacerlos howrar; 3.° Hacer
participantes d los fieles de las graciasque ellos encierran;
4.° Dividir lo instruccion de manera que estos tres objetos
se llenen con orden y claridad.

9247. 1. Hacer conocer los misterios. «Esta es la vida
eterna, que te conozcan & Ti, solo Dios verdadero, y a Jesu-
cristo, 4 quien enviaste. (Joan. xvir).» Estas solas palabras
deben bastar para hacernos comprender la necesidad deins-
truir 4 los fieles en los augustos misterios de nuestra Santa
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