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entendimiento. Interesa dar & la narracion cierto niime-
ro, pero no 4 las claras como en la poesia, sino bien
disimulado; conviene intercalar algunas figuras, pero
no poéticas; en fin, se la debe amenizar con mucho arte
para que el auditorio no se fastidie.

Cuadro analitico de la proposicién, divisién y narracidn.

Clara, distinta, precisa,

Condiciones.. ..q fecunda, interesanfe y

b conveniente.
Proposicion.
j Simple, compuesta é ilus-

Especies. .. ... | trada.

,

gresiva 0 gradual, na-

Division. . .. Condiciones. . ‘ :
tural v concisa.

aunque generalmente
precede & la confirmas
Narraeiom.. .. cion.

Disposicién oratoria.

! Espeeies. . .., Historica y doctrinal.

,;'Inte-gra.. distinta, pro- -

sl\'u le tiene determinado,
S

CAPITULO IV

DE LA CONFIRMACION

Idea de la con rmacidn.

Una vez presentado con toda claridad el asunto del
discurso, es preciso demostrarlo: tal es el objeto de la
confirmacién, que no es otra cosa que la parte del dis-
curso en que el orador prueba la verdad de que quiere
convencer ¢ persuadir & sus ayentes.

Por bien dispuesto que se encuentre el auditorio; por
mas que se haya conseguido llamar su atencién, pre-
ocupar su espiritu, hacerle entender perfectamente las
verdades enunciadas en la proposicion, el discurso sera
un plano excelente, pero no el edificio que por €l se ha
debido construir.

La confirmacién en su esencia toca més bien & la 16-
gica que & la elocuencia; sin embargo, la elocuencia,
no solo tiende 4 mover, como hemos dicho anfes de
ahora, sino 4 convencer, y las pruebas son las que sir.
ven de base a las convicciones. >

En esta parte del discurso es, pues, donde el orador
debe desplegar todos los recursos del raciocinio, apo-
derandose por completo de la inteligencia de los oyen-
tes, & los cuales ha dispuesto favorablemente con el
exordio, y & quienes acabara de mover con el epilogo:
Podemos decir de la confirmacién, que el orador es un




atleta llamado 4 combatir y 4 someter por medio de la
palabra los espiritus rebeldes, como también los més
endurecidos corazones.

En fin, lo que el orador sagrado se propone es siempre
establecer una verdad, proclamar un deber, destruir
un vieio, asegurar el imperio de una virtud y la obe-
diencia 4 los mandatos de Dios: si no demuestra lo que
afirma, la duda penetra en el alma de los fieles, y cual
veneno mortifero, destruye la inclinacion natural que,
segilin San Agustin, tiene el hombre 4 la verdad.

Para conseguir su fin el orador, ha de atender a cua-
tro cosas: 1.2, 4 lg eleccidn de las pruebas; 2.°, al orden
en que se han de colocar; 3., al modo de presentarlas,

y 4.2, al enlace que han de tener con las demés partes
del discurso.

I
Eleccion de las pruebas.

Es necesario medifar en toda su extensién la materia
que se va & tratar, dice Feneldn, para elegir las prue-
bas mas convenientes, y después de haberlas meditado
para si, es indispensable estudiarlas para los demas;
porque una cosa es saber, y otra saber para ensefiar.
En este estudio, el orador debe abarcar los medios rela-
tivos al fondo y los que se refieren 4 la forma.

No todas las pruebas halladas por la invencidn son
buenas para emplearse, pues & veces el asunto presenta
tan gran nimero, que serfa insoportable para el audi-
torio oir su completa enumeracién ; hay, pues, que ele-
gir, pero es preciso no olvidar que las pruebas no se
cuentan, sino que se pesan: ponderaniur, non NUMe-
PANLUT.

Para que las pruebas produzean su afecto, es menes-

285
nester que sean sélidas, apropiadas al asunto , acomo-
dadas ¢ la inteligencia y & lo indole de los oyentes, y .
que no puedan suministrar armas al adversario.

La primera condicion de las pruebas es la solidez. Los
paralogismos y sofismas, los argumentos que facilmente
pueden refutarse ¢ retorcerse, mas perjudican que apro-
vechan. Desvanecido el artificio oratorio que encubria
su futilidad, no tan s6lo se caen por si mismos, sino que
disminuyen también la eficacia de las demas razones
verdaderas y bien fundadas. Bl que todo lo quiere apro-
vechar, dice Quintiliano, da sefales de indigencia ; des-
de el momento en que el orador no desprecia los argu-
mentos fiitiles, mueve 4 sospechar que carece de razo-
nes solidas y concluyentes.

Debe cuidarse de que las pruebas sean propias y pe-
culiares del asunto. Las pruebas pertenecen, 0 al orden
religioso 6 al orden racional, ¢ al orden sentimental ¢
al orden histérico. s evidente que estos diversos orde-
nes de argumentos no convienen indiferentemente a
todos los asuntos. Si se trata de controversia 6 de algin
punto de doctrina, las pruebas sentimentales serdn im-
pertinentes. Sin la fe viva en el corazén del auditorio,
pero adormecida bajo el yugo de las pasiones, los argu-
mentos de razén podran ser 1tilmente empleados, ¥

apelando al sentimiento quizd se determine 4 romper
sus vergonzosas cadenas.

Las pruebas deben también acomodarse 4 la capacidad
y disposiciones de los oyentes.

La oratoria no consiente, por regla general, la profun-
didad que tanto enaltece los escritos filoséficos ; los ar-
gumerntos muy sutiles y metafisicos serian incompren-
sibles, no ya tratandose de un aunditorio compuesto de
personas de corta instruccion, sino tambien de una re-
unién de hombres ilustrados. El orador debe hacer pal-
pable la verdad; debe ponerla, si es posible, al alcance
de los en‘sndimientos mas vulgares. San Pablo decia a
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los de Corinto: «Me veo precisado 4 reservar el sdlido'“

: a%imento de una ensenanza mas elevada, porque no hy-
bierais sido capaces de comprenderla ni de gustarla.»
Los SS. Padres han seguido esta practica. |

Las pruebas, pues, mas comunes son por regla ge-
neral las mejores; pues que si se han hecho cot;nunes
es a fuerza de ser verdaderas, ¥ el oyente las escuchai
stiempre con gusto, si se acierta & darles un giro nuevg
¥y agradable.

No deben suministrar armas al adversario; pOrque se
perjudicaria & la verdad en vez de servirla. Es prec{so
pues, antes que todo, pesar bien el valor de las ra.zone;
que se alegan y calcular toda su extensién. Una razén
por poderosa que se la suponga, no es Tuerdaderamen’i(;
buena sino en tanto que prueba toda la verdad, y nada
més que la verdad enunciada, segiin este adacio tan
repetido, y, sin embargo, con tanta frecuencia ol:‘idad(r
«Ifolque prueba demasiado, no prueba nada:» sz(é
nemas probat nikil probat.
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Orden de las pruebas,

Dos métodos pueden seguirse en la colocacién de las
pruebas: el analitico y el sintético 1)

Por el primero de estos métodos se oculta el término
adonde va 4 parar, y el orador conduce poco & poco &
Sus oyentes 4 la conclusién que les quiere hacer acep-
tar;'y por el segundo, manifiesta desde lueco Ia colljl-
clusion y Ia demuestra con las pruebas OpO;tunas (2)-

(1) De los nombres gri ilisi

a griegos andalisis, d Sicid AT :
Aely » descomposicion , y sinlesis, compo-
(2) El primer método despierta mas 1

' a euriosidad , v conyi speci
mente cuando los oyentes estdn preven e o

idos-contra la verdad, siendo me-

R e R ) AR L, S

87

‘Pero cualquiera que sea el método que siga, no hay que

olvidar que el efecto de los argumentos no depende me-
nos del orden en que se colocan que de su valor intrin-
seco.

“En primer lugar, no deben mezclarse, sino tratarse
con la debida separacién, los argumentos de distinta na-
turaleza aunque sean propios. El orden natural de las
pruebas en la elocuencia sagrada exige exponer pri-
meramente las autoridades de la Sagrada Escritura y la
tradicién; después las tomadas de la teologia y de la
historia eclesidstica, y, por tltimo, las ascéticas y filo-
séficas, aunque con mucha frecuencia ocurrira invertir
y trastornar esta ordenacion de pruebas. :

En segundo lugar, debe atenderse & sus grados de
fuerza en punto & lo cual opina Quintiliano que no pue-
de establecerse mas que un solo precepto: Nea poten-
tissimis ad levissima decrescat oratio.

Para saber colocar los argumentos con el orden con-
veniente, se necesita desde luego dominar la ‘mate-
ria del discurso; pero aun esto supuesto, discrepan no-
tablemente los autores sobre el método que debe em-
plearse.

Dicen unos que se debe empezar por argumentos

* fuertes y acabar por los de més fuerza, ingiriendo agru-

pados entre los primeros y los ultimos los argumentos
més leves (método homérico) (1). Los retéricos aconse-
jan por lo comun este sistema de colocacién de pruebas.
Este dictamen, sin ser decisivo, puede aplicarse con
éxito, segun las circunstancias.

Piensan otros que primero se ha de echar mano de
los argumentos mas débiles, luego de los fuertes, y, por

nester conducirlos 4 ella paso & paso y easi sin que 10 sospechen ; pero el
secundo conviene més hien 4 la ensefianza y 4 los discursos populares
euando el auditorio necesita saber desde luego 4 dénde se le quiere levar,

(1) Sele da este nombre porque era la disposicion adoptada por Nestor
en la Tfiada de Homero para colocar las tropas en batalla.
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ultimo, de los fortisimos ¢ ineluctables (método progre-
Sivo), pero no es este el parecer de los clasicos. ; e

Fj)ﬁa};mente, quieren é)lg‘unos que se POLga en pri- Cuadro analitico de la confirmacidn.
mer lugar el mas robusto de los argumentos, con el fin «
de sacar de la indiferencia al auditorio 6 de arrollar con
atrevimiento desde el principio las resistencias que sos-
pecha 6 conoce el orador: «Yo quiero discursos, dice

{ Religioso, racional,
2 : , Solidas, apropiadas
Montaigne, que den la primera carga en lo més fuerte ;

senfimental & his-
torico.

Género.. . .

al asunto, acomo-

de la duda; yo busco razones buenas y firmes desde dadas 4 la inteli-
luego.» Este orden no conviene 4 la oratoria sagrada, ﬁzﬂﬁ;_zstleﬂsdﬂylz gg
porque ;qué vendra después del argumento mas fuerte? nosuministren ar-
Necesariamente la decadencia y flojedad. Y si la elo- mas al adversa-
cuencia es, como dice Cicerdn, motus animae continuus,. e
no sabemos cémo puede continuarse ese movimiento
del alma no siendo posible que crezca el interés. : Orden.. . .

Finalmente, un discurso severamente ajustado 4 las
reglas de la légica colocars en primer lugar los argu-
mentos que pertenecen 4 la naturaleza de la cosa;en -
segundo lugar, los que se refieren 4 sus partes ¢ pro-
piedades, y en tercer lugar los que corresponden 4 sus
efectos. Pero en muchas ocasiones hay necesidad de
abandonar este orden en que el entendimiento se com-
place para seguir el oratorio. Hablando, por ejemplo,
del pecado 4 personas indoctas, en vez de exponer su
naturaleza, deberfa comenzarse por los efectos, pues
como son desastrosos y conocidos de todos, harian que
el discurso conmoviese 4 los oyentes.

Confirmacion. Prue-

Cualidades.

DISPOSICION OBATORIA

Légico, que podra
ser analitico ¢ sin-
tético y oratorio.

Progresivo y ho-
" *{ meérico.

Método.. .

i
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