SEGCION  GUARTA.

REGLAS PARTICULARES DE LAS COMPOSICIONES EN PROSA.

Antes de presentar las reglas que se han de observar en cada uno de
los diferentes géneros que puede haber de composiciones literarias, lo
primero que deberiamos hacer es clasificar estos generos. Varios son
los sistemas que podriamos seguir en esta clasificacion; mas como no
ofrecen ulilidad alguna, nos contentaremos con la mas general de es-
critos que solo admiten la prosa, escritos que deben estar en verso, v
escritos que usan indiferentemente la prosa 6 el verso; y como el gé-
nero en que esto ullimo sucede es principalmente el dramatico, no
habiendo otro notable que merezca por esta razon clasificacion parti-
cular, dividiremos todas las composiciones literarias en composiciones
en. Prosg, composiciones en verso, y composiciones dramdticas.

Lias composiciones en prosa pueden tener por objeto : {° Persuadir &
una ¢ mas personas a quienes se dirige la palabra : enténces son ora-
iorigs : 2° Contar hechos verdaderos 6 fingidos; en el primer caso son
historicas, y en el segundo se llaman novelas o cuentos : 3o Instroir
en algun objeto de ciencias 6 artes; toman enténces el nombre de di-
dacticas : 4° Hablar por escrito con alguna persona ausente ; y entén-
ces son episiolares.

CAPITULO L

Compeosiciones oratorias.

Bajo estenonibre se comprenden todos los razonamientos pronuncia-
dos de viva voz delante de un auditorio mas 6 ménos numeroso ; razo-
namientos llamados comunmente oraciones, arengas ¢ discursos.

El objeto principal de la oratoria es influir en aquel & quien se dirige
la palabra, persuadiéndole 4 que obre de este 6 del otro modo. ¥ al ta-
lento 6 disposicion, ya natural, ya adquirido, para conseguir este objeto,
es a lo que se llama generalmente elocuencia.

La elocuencia no es sin embargo tan peculiar de las composiciones
oratorias, que no se pueda aplicar 4 toda clase de escritos, aun los de
mas distinta naturaleza. Elocuencia puede haber en cualquier materia,
ora se trate de instruir, ora de mover, ora de agradar ; pero como el
objeto mas importante del diseurso es la accion ¢ la conducta, por eso
el poder de la elocuencia se ve principalmente cuando se emplea para
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influir en Ia conducta 6 para persuadir & la accion. Swnd({i es‘lglfnn gi
principal objeto del arte, la elocuencia, bajo este punto de visia, se
pucde definir el arte de Lo persuasion.

ARTICULO L.
De los diferentes géneros de oratoria.

La elocuencia propiamente dicha es como el verdadero subhmlg :e)zn)-
trambos son de una naturaleza extraordinaria. Asi cmzm lo sublime es
un rasgo de una nobleza, de una magnitud fuera (.h Io" co:ln..un‘, C[[)lle
eleva v engrandece el alma, asf la elocuencia s uni seric de .r[hm:::s
de tal viveza y energia que se apoderan d;‘el alma y la dar_]gen dd.(_m e
quieren. Una alma realmente grande tiene ideas sum}r.nes 2 13‘1 r};f(‘);j’lzmi
sensible produce sensaciones Vivas y profundas'. Esta pren a L‘M no
es fruto del estudio. La elocuencia, como la poesia, es un dcfn de la na-
turaleza ; nacemos elocucntes clomo 11tucemos poetas; v el arte sclo no

'de hacer ni poetas ni elocuentes. :
Hﬁi’r)pg;gﬁmtu, son [nuuusaria.s tambien aqui las rcglas._ Sin el sAocror‘ro
de ellas puede un hombre ser a veces elocuente, es f_leuu‘,‘tener d!{._’l;\-‘-lo
de aquellos rasgos fuertes y rapidos que CHE‘&(:IE‘I‘.M&'II la elocuencia,
nas no por eso podra componer un discurso que sea be‘[l_o enElsu -(-:?in‘
junto y que no peque ni por la disposicion, Dl por el u:t}lu. 91‘.1 or
necesifa una guia segura que le impida extraviarse : un apoyo 1‘nmiey
s6lido que no le deje caer. Esta guia, este apoyo so las reglas que en-

- gefian a elegir y coordinar lo que cl(al:;emos decir, a deleitar con una
olocucion hermosa y sostenida, y abrirnos suavemente la entrada de
los corazones, disponiéndolos 4 sentir los efectos de la verdadera elo-
Cusrelfédéi las reglas son necesarias, es preciso 1o llevarlas hasta un
exceso intil. Los antiguos, entre los cuales la elocuencia era un poder,
como lo es en todos los paises en’que el sistema de gobierno permite
asambleas deliberantes, pusierom particular esmero cn perfeccionar el
arte de hablar en publico; y como los primeros retoricos fueron los
sofistas, llevaron 4 estas materias toda la sutileza que los caracterizaba.
Establecieron divisiones y subdivisiones de todo género : crearon pre-
ceptos numerosos, que adoptados y cqorQ}:\&dOS ulepllpS_ por:_gr';_mdes
hombres como AristGteles, Giceron, Quintiliano, han seguido :iruAuudo
de norma hasta el dia. Pero el conformarnos ahora con cuanto dejaron
establecido, seria no solo inutil, sino tambien fuera del caso : porque
con la diferencia de civilizaciones ha variado en gran parte el objeto y
a esencia de la oratoria. : A
augﬂlr ejemplo, los antiguos distribuyeron todos ‘los discursos publicos
en tres géneros, que llamaron judicial, de?hf;e-rf{ft‘t'o ¥ der?wsﬁma%vo.‘m
judicial pertenecian aquellos en que se atusa 0 defiende; _al delibera-
tivo aquellos en que se aconseja 6 disuade; y :ai Idun_o_stratwo aquellos
en que se alaba 6 vitupera. Division natural 6 filosofica, pero que no
puede servir para establecer una clasificacion bien marcada y (]1:111[1'&:1:
puesto que no hay discurso en el que mas 6 ménos no esten mezclados
esos diferentes géneros. . ;
Con efecto, es muy dificil tratar de un objeto perteneciente al. género
judicial, sin tener que alabar 6 vituperar, ora se acuse 6 se defienda, ¥

ok G U

entonces se cae en el demostrativo. Bl mismo género llexara tambien
a ser deliberativo cuando se trate de averiguar siuna persona es 6 no
culpable; si tal delito, si tal hecho ha acontecido en este 1 otro lugar;
si se le puede aplicar tal ¢ cual prineipio; si hay que considerarlo
bajo determinade punto de vista, 6 bajo otro diferente.

Otra division hacian ademas los anlizuos que nos parece todavia
ménos ulil y aplicable. Era la de género lano, templado y sublime.
Género llano era aquel que convenia 4 los asuntos humildes y val-
gares; templado, 6 mas bien misto, es susceptible & un tiempo de
sencillez y adorno; sublime el que se reservaba para los grandes
asuntos. Pero, como ya hemos observado en otras ocasiones, todos
estos geéneros se mezclan y deben mezclarse en la practica. Un dis-
curso siempre sencillo no tendria valor ninguno, dejaria de ser una
composicion oratoria; y el hombre que quisiera mostrarse en una
arenga siempre sublime, no seria sino insensato y ridiculo.

Otra tercera clasificacion de los antiguos tenia un fin mas directo y
real, pues se aplicaba & las partes de la composicion. Estas partes eran
tres : invencion, disposicion ¥ elucucion : division buena y admisible;
puesto que sivmpre se necesita empezar por concebir el asunto y
reunir los materiales de que es susceptible; entra despues el coordinar
las partes del discurso en ¢rden natural y conveniente; y en fin, es
preciso emplear el estilo propio del mismo asunto. Adoptaremos, por
lo tanto, esta distribucion, de la que mas adelate hablaremos.

La elocuencia de los antiguos, en virtud del estado de la sociedad,
no pudo meénos de tener un caracter poético en que abundaban mas
las imagenes que el raciocinio, al modo que los salvajes, y aun los
orientales, usan todavia del estilo figurado en las arengas dirigidas a
convencer y persuadir. En aquella época solo dos terrenos tenia la
elocuencia, los tribunales y el foro 6 asambleas publicas, los tribu-
nales para hacer triunfar la justicia, las asambleas publicas para
influir en los negocios del estado ; pero aun asi, estos dos géneros de
oratoria se confundian muchas veces en uno solo por la naturaleza
pariicular de aquellos gobiernos. Los oyentes, en uno y otro caso,
solian ser los mismos. El pueblo era va juez, ya cuerpo politico; ora
adjudicaba por si propio la justicia, 6 influia en el fallo con su pre-
sencia; ora deliberaba y votaba como parte integrante dela soberania.
Hasta las causas parliculares se convertian con frecuencia en asuntos
politicos que influian poderosamente en la suerte del pais; ¥ por lo
tanto, los oradores mo podian limitarse 4 una sencilla y metddica
exposicion del derecho que asistia & las partes, no les bastaba citar
las leyes y apoyar su justicia en ellas; tenian ademas que apelar a las
pasiones, conmover la imaginacion, y producir grandes efectos, para

lo cual no se contentaban con el poder de la palabra, sino que acudian
i otros medios ajenos de la oratoria, medios dramaticos, como el de
presentar ante el tribunal 4 huérfanos desvalidos y viudas descon-
soladas. Los oradores antiguos se esforzaban, pues, en conmover &
sus oyentes mas bien que en persuadirlos con las armas de la razon,
y muchos de sus movimientos oratorios serian hoy declamaciones
ridiculas y sin fruto alguno.

Cuando cayd la republica romana, con el establecimiento del im-
perio y el despotismo militar, cesaron ‘las asambleas publicas, y la
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elocuencia dej6 de tener aquel caracler popular. La elocuencia del foro
se contrajo mas 4 la aplicacion de las leyes, separandose de la politica;
v esta, reducida a las vanas deliberaciones de un senado esy.lA\=o1 casi
no daba mas pruebas de existencia que serviles panegiricos de los
emperadores; pero en breve apareci6 otro género de elocuencia que,
nuevo enteramente, tenia un objeto mas grande y sublime : esta fué
la elocuencia sagrada. 3

No hay noticia de que los antiguos ejerciesen sus talentos oratorios
en materias religiosas. El paganismo se limitaba a sacrificios y cere-
monias, y no conocia la predicacion ; pero la religion cristiana fun-
daba al contrario todo su poder en ella : por la predicacion extendia
sus dominios : era la tnica arma que oponia a las persecuciones de
sus contrarios ; con ella los convertia, y con ella se mantenia perenne
y viva la fe de los fieles. Miéntras la elocuencia profana enmudecia,
la sagrada se alzaba & su mayor prosperidad, y los padres de la lglesia
hacian con ella prodigios : habiendo continuado desde entonces hasta
nuestros dias en grande honor entre las naciones cristianas, y siendo
de un uso general y diario.

Pero si la elocuencia politica enmudeci6 casi del todo durante el
imperio romano, volvié &4 revivir con la caida de este imperio v el
establecimiento de las nuevas monarquias. Las naciones setentrionales
tenian en sus instituciones asambleas publicas, no en verdad del
mismo gépero que las antiguas, pero fambien numerosas, y en las
cuales se debatian los intereses del Estado 6 de las clases que las com-
ponian. La elocuencia en ellas estaria I¢jos de tener la perfeccion que
llegé @ adquirir en las asambleas griegas y romanas. Gompuestas por
la mayor parte de guerreros ignorantes y groseros, no habria mas
elocuencia que la facundia natural de cada orador, sin arte ninguno,
y apelando & las pasiones mas bien que al raciocinio 6 & las galas del
buen decir. No obstante, asistian con frecuencia 4 ellas obispos ilus-
trados, formados por los escritos de los Santos Padres, y aun de los
oradores antiguos, y en estos casos se oirian oraciones de mas arti-
ficiosa elocuencia, lo cual se deduce del grande ascendiente que en
algunas partes llegaron a ejercer aquellos prelados en semejantes
asambleas.

Como quiera que sea, estas reuniones cesaron en unas partes, subsis-
tieron en otras, volvieron @ renacer en algunas de las primeras, y hoy
es el dia en que, establecidas las formas del gobierno representativo
en muchos paises de Europa, las asambleas populares han vuelto a ser
influyentes y poderosas, y la elocuencia politica ha recobrado su bri=
llantez é importancia.

Tres som, por lo tanto, los géneros de elocuencia que esian en uso
entre las naciones modernas, y conforme 4 ellos se divide la ora-
toria en sagrada, forense, Y parlamentaria ¢ politica. Cada cual tiene
sus caracteres peculiares que conviene conocer para dar a cada una el
tono que le corresponde. Pero antes de manifestarlo expondremos las
reglas comunes 4 todos los géneros de la oratoria, es decir, las rela-
tivas 4 la composicion v conducta de un discurso prescindiendo del
objeto particular a que sc dirige.
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ARTICULO 11
De la composicion del discurso.

Hemos dicho mas arriba que los antiguos dividieron la oratoria en
tres partes, relativamente 4 la composicion de las arengas : invencion,
disposicion v elocucion. Adoptamos esta disposicion, por tener un ob-
jeto praclico, y diremos acerca de cada uno de estos tres puntos lo
que merece saberse,

§L
INVENCION.

La invencion oratoria es la que reune todos los datos, fodas las
ideas, todos los argumentos, en una palabra, todos los materiales de
que se ha de componer el discurso. De aqui se deduce que esta parte
no depende del arte, sino del talento y de la instruccion del orader.
La naturaleza del objeto, las circunstancias presentes, el conocimiento
del corazon humano, las ciencias relacionadas con el asunto principal,
en suma, cuantos recursos pueda sacar el orador de su entendimiento,
de su memoria, de su fantasia, de su corazon, otros tantos pondré en
juego para lograr la persuasion que se propone; pero estos recursos
habra de elegirlos con tino, oportunidad y mesura, para lo que le ser-
viran el juicio y el buen gusto. Dar reglas para esto es imposible ; sin
embargo, los retéricos lo han intentado, y diremos aqui algode lo
que ensenan para guiar al orador en la indagacion de aquellas ideas
generales que 4 veces se necesitan emplear en ciertos asuntos. A estos
puntos capitales y dewuso comun, han dado el nombre de Lugares
oratorios, dividiéndolos en inieriores y exieriores. Los interiores son
los que nacen del mismo fondo del asunto : los exteriores le son extra-
fos, v no tienen con €l sino una relacion indirecta.

En el nimero de los lugares interiores colocan :

1¢ La definicion : sirve & explicar lo que se dice, dandole al propio
tiempo mas valor y peso; pero esta definicion no ha de ser parecida d
las definiciones filosdficas 6 matemaficas; la sequedad de estas en-
friaria al oyente, y aunque le convenciera no le persuadiria : es decir,
no moveria su corazon ni arrastraria su animo. La definicion oratoria
necesifa ser una pintura animada de los objetos, la cual presentando
los & la imaginacion con colores vivos, entusiasme v arrebate. Asi
Fr. Luis de Granada, definiendo al hombre dice :

« ;Qué es de si el hombre, sino un vaso de corrupcion y wng cria-
ture inhabil para todo lo bueno, y poderosa para todo lo malo? jQué
es el hombre sino una dnima en todo miserable, en sus consejos ciego,
en sus obras vano, en sus apelitos sucio, y en sus deseos desvariado;
4 finalmente, en lodas sus cosas pequeno, y en sola su estima grande? »

99 La enwmeracion de parte : sirve para las pruebas, desmenuzando,
por decirlo asi, las cualidades de un objeto ¢ de una persona. Asi, tra-
tandose de alabar & un héroe, se habla de las virtudes que ha puesto
en practica, de la justicia que ha dirigido sus empresas, de su valor
en los combates, de su moderacion en la victoria; en fin, de cuanto
puede realizar el esplendor de su vida 4 los ojos de los oyentes.
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37 La semejanza ¢ simil : es la correspondencia que se halla entre
dos objetos, El orador la emplea para dar mas claridad 4 sus ideas, 4
fin de que lo dicho por él esté mas al alcance de todos los oyentes.
Hablando Cervantes de las condiciones del amor, dice :

« En la pintura con que figuraban los gentiles d este su vano dios,
puede verse cutn vanos ellos andaban. Pintdbanle nino, desnudo vy
alado, vendados los ojos, con arco v saetas en las manos, para darnos
G entender, enlre olras cosas, que el enamorado se vuelve de la con-
dicion de un nino simple y antojadizo, que es ciego en las pretensio-
nes, ligero en los pensamientos, cruel en las obras, desnudo y pobre
de las riquezas del entendimiento. »

4» Los contrarios : son de grande uso en el discurso oratorio, y ha-
cen el efecto de las sombras en un cnadro. El orador se sirve de ellos
cuando queriendo caracterizar alguna cosa, da de ella dos definicio-
nes contrgrias a4 fin de que se perciba mejor el aspecto bajo el cual
intenta presentarla. Por ejemplo :

« El sufrir la muerte cuando conviene, es la mayor fortaleza : pro-
vocaria y ejecutarla en si, la mayor flaqueza y cobardia. Malarse d
st es pustlanimidad y gran miedo de cosa tan incierta como la forma;
pues por no sufriria muchos amancillaron con sw sangre sus manos.
¢ Oué era esto sino hwir lo dificultoso ? El mismo Bruto, cuando se
maid, confess que huia ; y d falta de buenos piés, por las manos s
escapo, 6 de sus enemigos 6 de su fortuna tambien enemiga. »

9° Las circunstancias. Las cireunstancias nacen del mismo asnnto,
Comprenden el hecho, la persona que lo ha ejecutado, el lugar donde
ha acontecido, la causa que lo ha motivado, etc.; y ofrecen grandes
recursos para las pruebas. El orador emplea tambien este medio cuando
queriendo hacer que resalte el mérito de una accion, cita los obstacu-
los que su héroe ha vencido, y los medios que ba empleado para lo-
grarlo. .

En el mimero de los Jugares oratorios exteriores, colocan los re-
toricos la imitacion, lascostumbres y las pasiones.

La imilacion consiste en tomar de otros autores algunos pensamien-
tos y presentarlos bajo nueva forma, revistiéndolos con el estilo pro=
pio del orador que los usa, y dandoles, por decirlo asi, otra vida, me-
diante los nuevos giros que se emplean, Pero es preciso no confundir
esta imitacion con lo que se llama plagio, el cual consiste en presentar,
como de propia cosecha, trozos enteros de otros autores. Si la imita..
cion es permitida, empleada con parsimonia y talento, el plagio se con-
dena siempre como vergonzoso.

Las costumbres ofrecen al orador grandes recursos cuando conoce &
fondo las que convienen 4 cada edad, a cada profesion, 4 cada situa-
cion de la vida. Aprovechando las de sus oyentes, se vale de este ar-
bitrio para excitar en ellos simpatias favorables a las personas que
apoya, 6 ant[palias contrarias & las que combate, preparando los ani-
mos para las impresiones que intenta excitar en ellos.

Pero nada causa tan favorable disposicion como las costumbres
pias del orador, cuando el auditorio es
¢ intachables. Entdnces cuanto sale de su boca adquiere con este solo
hecho un peso irresistible, y lleva Ya consigo la persuasion.

Las pasiones se encuentran en el mismo caso que las costumbres : es

pro-
ta persuadido de que son puras

i
preciso que el orador las estudie, conozca 4 fondo hasta sus mas ocul-
tos resortes, Y los medios de excitarlas oportunamente. Jamas el que
habla persuadira al que sus palabras dejen frio : necesita engendrar en
¢l amur, odio, desprecio, compasion, esperanza, segun convenga a sus
intentos : enlonces los oyentes se dejan arrebatar como por un torrente,
Mas para hacer senlir, es preciso que el orador sienta; y si quiere exci-
tar en los demas las pasiones, ha de manifestar que es el primero en
dejarse arrebatar por ellas. Sise muestra frio, no enardecera : el fuego
que intenta comunicar 4 otros, Liene que sacarlo de su propio pecho.

§ 1I.
DISPOSICION.

Siempre que un orador se propone hacer un discurso, sea cual fuere
el objeto de este, necesita empezar por captarse la intencion de los
oyentes v prevenirlos & favor suyo : hecho esto debera manifestar el
asunto de que va & tratar, explicindolo con la claridad debida; des-
pues le corresponde probar lo que se ha propuesto; y una vez conse-
guido, conviene que haga un resimen de lo dichu, anadiendo algunos
rasgos vivos y enérgicos que dejen una impresion profunda en el au-
ditorio, para que la persuasion sea completa. Este drden natural di-
vide, pues, el discurso en cuatro partes principales, a las que se han
dado los nombres de Exordio, Proposicion, Confirmacion v Perora-
cion. No son, sin embargo, estas cuatro partes tan necesarias al dis-
curso que hayan de existic precisamente en todos. A veces ya sea por
lo corto de Ja oracion, ya por la naturaleza del asuato, puede faltar
alguna ¢ varias de ellas. La indispensable siempre es 12 Confirmacion,
gin la eval el discurso no existiria.

EXORDIO, ®

Sirve el exordio, como queda dicho, para preparar el Animo de os
oyentes Y hacer que escuchen al orador con atencion y benevolencia.
Debe por lo tanto ser sencillo, corto v claro, evitando la afectacion y
las figuras pomposas para no prometer mas de lo que se puede ofre-
cer ¥ no chocar con aire de jactancia. Un orador modesto, que empieza
4 hablar sin pretensiones, logra insinuarse en el animo de los oyentes
y hacérselos favorables.

La sencillez y la modestia no deben degenerar, sin embargo, en ba-
jeza y timidez, porque enténces dan mala idea del que habla; fuera de

que sienta muy bien siempre en el que defiende una causa, mostrar _

desde luego entereza y confianza en la justicia que le asiste. =

Gomo el oyente esta al principio sercno y percibe facilmente todri} b
los defectos de estilo y de diccion, el exordio debe trabajarse con e$2

mero, porque de lo contrario se formaria desde luego una mala idea
de los taentos del orador.

Hallandose siempre el auditorio impaciente por ver entrar al orador :

en materia, se causa pronto de toda tardanza inatil, y por esta razon

el exordio no ha de ser largo; pero tampoco tan breve, que la aleds -

cion del que escucha esté todavia sin fijar. La magnitud del exordio

e S
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debe estar en pt‘oPOl‘ciOﬂ]COH las demas partes del discurso, como la
abez: estante del cuerpo. i
Cdijgiiocggni{itfa Eggidn-'uzur‘, e{l exordio debe nacer del 11?15;115..:1‘511‘11}?,
6 de circunstancias que tengan relacion con el Ofi"l"lo".{f] L%Q{_IIIULQ e ’a
escena, la ocasion con que se habla, 6 el nudltti:_m I!llnl.ill{)! [Il l{:”
fin, que puedan interesar 4 este V Ser fu\'omhlc:? al que ls._.\ a i;l Tl]'dl‘d‘
bra. Si conviene anticipar alguno de los puntos que ?B_l‘-lJi Il.l, ralar
con extension en el cuerpo del discin‘so.‘({lzjhura para avivar la curio-
ids sro siemp n la brevedad posibie.
Sl%ﬁcﬂéé 0 ji(:r:;h}'ee L;nguﬂ”- prevencion (1(asi'avorahle_/contr? el 101‘:1{10:',
este es el lugar de desvanecerla; pero en esto conviene proceder co!n
sumo tino v maestria. Si la prevencion se ha 111;1:ulmstuduly_a\ |_:0"r H-:'_—
gun prcopiﬁ:mte 6 por el mismo auditorio, qsmru_lnnfnr qu{ se |_u;\r11_1;
pie 4 combatirla con energia y hasta con cierta 111i41i__[1a-v1.01‘1 : ‘]{I. [U’.\.l
asi no fuere, ereyendo sin embargo oportuno el orm..m\i?nmvl es t1l|‘»1{(‘,-‘
caucion, entonces la prudencia aconseja usar de rodeos, *_g-'q(.omqm‘u
poco 4 poco v con disimulo al enemigo que se ren}.w. Lo ﬂ{m:mu E.L‘l‘ui-
dera cuando la prevencion exista, no contra el or ador, sino contra la
1 opinion que intenta sostener. :
Caiﬁ}&u?glng?ud%fdube en el exordio afectar L‘alma ¥ SOifL‘\']lrd{ll(‘], Ele-
jando para lugar oportuno los rasgos ;}pusmnmius ¥ hrilltullf;f n,lm‘,u;l
todo, hay ocasiones en (que conviene el nng):tlu % todo el _fl_u,._D (IE: a
peroracion mas animada. Hsto sucede cuando algun objeto, a,:___gn
acontecimiento inesperado 6 extraordinario le mueva a 1(':1]11511' la 1_}&1(1-
bra haciendo legitima la indignacion 6 cualquier otro afecto de ira 6
pasion fogosa. Este exordio se llama ex abrupto, y debe parecer como
involuntario en boca del que le usa : si se descubriese en ¢l prepara-
cion, perderia todo el efecto de que es susceptible,

PROPOSICION.

La proposicion, que tgmbien se suo‘ie llamar m{'mm‘o-n-, sirve palja
1nstruir & los oyentes del objefo del discurso, y del estado en que se
encuentra la cuestion que va @ tratarse. Elxuluyu cuanto mlvdg t(_mer
visos de afectacion, y se contenta con adornos ;ull(:lllos, .(EPH'EU? no
repugna aquellos que pueden prestar a las !mll;lin as una gracia awluc:
tora. Si se trata de un hecho, el orador debe presentarlo con todnzi
sus circunstancias, evitando tomar las cosas de‘ muy afras y hacer
reflexiones inatiles. Si se intenta sostener una opinion, (_.'0:'1\'1.0[10 pre-
sentarla bajo todos los puntos de vista de que es susceptible para qis
resalle mas la verdad de lo que se refiere, ¥ se ponga mas en C,!“fo
la parte débil del adversario. El orador no wi;';‘:ud todavia de probar
nada en la proposicion : no hace mas que relerir : por ltU!lslgULETfE@;
cuando mas, debe dejar entrever las pruebas de que piensa SCrvirse.

Por lo tanto, conviene omitir en la confirmacion toda r:lrf'unf}amcu.x’
inttil y todo hecho que no sea realmente preciso . IJ'J. exactitud es
necesaria, v ademas cierto aire de candor y buena fe; y aunque no
es licito desfigurar los hechos, se puede presentarlos por el Jado mas
favorable : el ¢rden, [a claridad, la puntualidad en las citas, 1_10:1_1?_1'(]33,
épocas, lugares y demas circunsiancias, son rer_{l}lsl_tps 111[!1;]»?[1.1-
sables : finalmente, debe cuidarse mucho de la verosimilitud en todo.
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CONFIRMACION.

[isla parte del discurso es sin duda la mas esencial, y de consiguiente
aquella en que el orador ha de poner mayvor esmero. Aquies donde debe
acumular fodas las pruebas, todos los argumentos, todos los medios de
alcanzar la persuasion vy el triunfo, y en vano conseguira agradar con
exordios bien hablados, con peroraciones brillantes, si en esta parte se
muestra débil 6 poco diestro en aprovecharse de los recursos que el
asunto ofrece.

El medio principal y mas poderoso de producir la persuasion en log
hombres, es el probar con argumentos solidos y claros la verdad de lo
que se dice. No entraremos aqui en una larga explicacion de lo que es
argumento, de sus especies, de sus diversos fines, del modo de hallar-
los, v ofras cosas de las cuales unas pertenecen & un tratado de logica,
y otras dependen del (alento del orador. Unicamente, suponiendo ha-
llados los varios argumentos que puede ofrecer un asunto, diremos lo
que se debe hacer para elegir los mejores y mas oportunos, y para colo-
carlos en el drden mas conveniente.

Todo argumento ha de ser tal que pueda entenderlo el auditorio en-
tero sin esfuerzo alguno : por consiguiente, no debe tomarse de artes 6
ciencias (que no conozca, ni de objelos que estén fuera de su com-
prension.

La novedad en el argumento le da una fuerza asombrosa; pero esta
novedad ha de presentarse tan naturalmente, que quien oiga el argu-
mento piense que & él le hubiera ocurrido: y en este caso se afiade al
convencimiento la lisonja del amor propio.

Si el argumento es extrafio al asunto, prueba poco acierto en el ora-
dor; por consiguiente la propiedad € intima conexion con el objeto prin-
cipal del discurso es cualidad indispensable. La divacacion es el resul-
tado de aquel defecto; al contrario el discurso adquiere precision y
energia cuando una serie de argumentos propios contrae mas y mas
la atencion del oyente al fin que =e propone el que perora.

Los argumentos personales tienen mas fuerza que los comunes: por
consiguiente, si el contrario nos ofrece la ocasion de emplear los prime-
ros, debemos aprovecharla.

Finalmente, es bueno argtiir en puntos de mera especulacion; pero &
veces el argumento por si solo es demasiado abstracto v no ofrece bas-
tante asidero & la imaginacion de los oyentes; por lo tanto, en estos
casos conviene echar mano de los ejemplos, de los similes que dan
cuerpo al pensamiento y le hacen mas perceptible ; ademas estos medios
procuran mucho adorno al discurso y agradan sobremanera.

En punto &la colocacion de los argumentos, se necesita presentarlos
con la conveniente separacion, sin confundirlos entre si para que no se
perjudiquen unos & otros : es ademas indispensable (ue vayan en gra-
dacion, principiando por los mas débiles v acabando por los mas fuer-
tes; porque ademas de que este drdan agrada al entendemiento, los il-
limos son siempre los que quedan mas impresos en el animo. Si las
pruebas son debiles 6 dudosas, conviene reunirlas, aglomerarlas, para
que se presien mutuo apoyo, no insistiendo en especial sobre nin-
guna para no dejar ver su poca fuerza; pero si son concluyentes,




