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PARTE SEGUNDA.

Preceptiva particular.

Las innumerables obras literarias que
puede producir la inteligencia humana, estan

comprendidas en tres clasificaciones genera-
les: 1.® composiciones en prosa; 2. @ compo-
siciones en verso; 3. © composiciones gue pue-
den producirse igualmente en prosa y en ver-
S0.

Leeccion 1.

DE LAS COMPOSICIONES EN
PROSA Y EN PRIMER LUGAR DE LAS ORATO-
RIAS.

A cinco clases se reducen todas las obras
en prosa, 4 saber: las oratorias, las histdricas,

las novelescas, las diddcticas y las epistolares.

Composiciones oratorias, llamadas tam-
bién oraciones, arengas 6 discursos, son los ra-
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moralﬂi’ﬁ)r 1101 1que le da el pulimento; de la
. COII,lVel‘tg‘ e delo contrario, corre peligro
e qu:eéle.r(ljgéa;&mc;o y dafio de la huma.
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do al auditorio, al lugar en que se dicen y al
fin que se propone el orador. De aqui resul-
tan cuatro clases de discursos: los sagrados
que se pronuncian en el templo delante de la
congregacion de los fieles con el fin de procu-
rar la santificacién de las almas; los politicos,
que se pronuncian en las asambleas populares
¥y cuerpos gubernamentales, con el objeto de
ventilar las cuestiones de interés piblico; los
Jorenses que se pronuncian ante los tribunales
con el objeto de pedir la condenacién 6 absolu-
cién de una 6 més personas entre las cuales se
ha entablado una demanda civil 6 eriminal; y
los académicos que se pronuncian en los ate-
neos, universidades, academias, colegios y en
cualquier otra parte, pero con el objeto de i-
lustrar alguna doctrina, sostener alguna pro-
posicién de interés para las ciencias, las artes,
la industria, etc., inaugurar los cursos 6 ta
reas escolares, y tratar algunos otros asuntos
que ocurren generalmente en las corporacio-
nes cientificas 6 literarias.

Antes de dar las reglas especiales 4 cada
uno de estos géneros de discursos, pondre-
mos las reglas generales de la Oratoria. Em-
plearemos en este objeto dos lecciones: en la
primera ensefiaremos los preceptos relativos
4 la estructura y composicion de los discursos;
en la segunda trataremos de la pronunciaciéon
de las piezas oratorias.

Leceion 11.

PRECEPTOS GENERALES A TODOS
LOS DISCURSOS

A cuatro pueden reducirse las partes de
una oracién cualquiera: el exordio, la proposi-
cion, la corfirmacion y el epilogo, llamado tam-
bién recapitulacion.

Exorpio. El exordio tiene por objeto
preparar al auditorio para que nos escuche con
atencion, benevolencia y docilidad. La atencién
se consigue manifestando la importancia del
asunto que se va 4 tratar y prometiendo hacer
el desarrollo con la brevedad conveniente. Pa-
ra conquistar la benevolencia, debemos hablar
de nosotros mismos con una modestia digna y
sincera. No hay cosa més repugnante y que
m4s indisponga los 4nimos, como la soberbia
y la presuncién, atn cuando se disfracen con
una modestia mentirosa y afectada. Pero de-
bemos evitar el extremo contrario de la bajeza
é indignidad, porque entonces nos hariamos
despreciables y no conseguiriamos tampoco
nuestro objeto.

Para alcanzar la docilidad del auditorio,
procuremos disipar las prevenciones que ten-
ga en contra de nosotros, pero sin faltar 4 la
circunspeeceién ni herir la susceptibilidad de
nuestros oyentes.
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Ademsis, el exordio no ha ser vago, esto
es, ha de nacer del asunto mismo; perE sin a—
puntar siguiera las pruebas de la confirma-
cibn.
Ha de ser sencillo, pero si = 5
il b s 1'a.st1‘er0‘1110‘ pero sin llegar 4 un es-
Del?ia brillar por la dignidad y esmerada
correccion de lenguaje, porque, siendo lo pri-
mero que escucha el auditorio, importa que
haga en él buena impresion. : - :
Debe ser proporcionado en la duraci6n y
en el tono dominante al resto del discurso. Al-
gunos autores quieren que el exordio sea .p(;C-O
més 6 menos como la cuarta, quinta 6 sexta
parte del discurso; pero no hay una 1'@01-'L pro-
cisa sobre el particular: debe ser pl‘(‘)p:z;l':“ial))na’-
do, teniendo en cuanto que su objeto exige m.—
turalmente mucho menos extensién  que 1
confirmacion. e
Hay tres clases de exordios: tranquilo, re-
gular 6 legitimo que arranca del asunto mi:smo
que se va & tratar. Su estructura casi %iém_
pre consiste en asentar una pmposiéi(’;nl(rene-
ral y desarrollarla é ilustrarla con a.]:uh‘iﬁs
c.t:)’nsulera(nones, hasta llegar 4 otra pr?) 0;1
¢ién menos general: ésta se ilustra tambilt)in v
se desarrolla; y asi sucesivamente hasta ée:-
cender 4 una proposicién que pueda 'Stﬁ:l‘\:il‘ c;
mo de transito para exponer el asuu‘éo ‘ca ital
Pue:de servirnos de ejemplo la oracién d% Cli.
cerOn pro Aulo Licinio Arclia. :

El exordio de insinuacién se emplea, cuan-
do los oyentes estén 6 se suponen estar preve-
nidos en contra de nuestro asunto. En este
caso, como las preocupaciones son fan delica-
das, porque atacarlas, es lo mismos que ta-
char 4 nuestro auditorio de torpeza en admi-
tir una falsedad, el orador debe mostrar toda
la habilidad de su ingenio en la dificil tarea de
quitar estas prevenciones sin herir la suscep-
tibilidad de aquellos que lo escuchan, valién-
dose de rodeos ingeniosos, con que pueda sor-
prender, por decirlo asi, 4 los oyentes y hacer
que reciban sin disgusto, lo que naturalmente
debiera repugnarles, Estos rodeos, se lla-
man precauciones oratorias. Una brillante
muestra de estos exordios, es la oracién cice-
roniana pro Ligario.

El exordio ex abrupto, violento y apasionado,
se emplea cuando la presencia inesperada de
algtm objeto conmovedor en extremo, nos ha-
ce prorrumpir en los arranques propios de las
grandes afecciones morales. Soéloen las cir-
cunstancias indicadas es de buen efecto el
exordio ex abrupto, pues ninguno se exalta sin
causa determinante. Debe estudiarse como
un buen modelo, la célebre oracién primera de

Cicerén contra Catilina.

Tl exordio no es esencial, porque puede
haber circunstancias en que el auditorio esté
perfectamente dispuesto 4 escucharnos, en
cuyo caso es inttil toda preparacion.
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PROPOSICION es la parte del discurso en
que el orador anunecia el asunto que se propo-
ne desarrollar. Es de dos maneras: si com-
prende un s6lo punto se llama simple, y com-
puesta, si abarea dos 6 més. Una y otra seran
ilustradas 6 razonadas, cuando se les afiaden
algunas reflexiones breves y oportunas, nece-
sarias para la inteleccién de la materia 6 refie-
ren algunos hechos indispensables para el des-
arrollo y mejor éxito de la confirmacion.

Regras. 1.9 La proposicion simple
debe ser breve para que se retenga ficilmente
en la memoria: clare, para que sea entendida
por todo el auditorio; concisa para que no pier-
da su energia; nueva y expuesta sin afectacion y
con gracia, para que cause interés.

2.2 Cuando la proposicién tiene que di-
vidirse en varios puntos, se procurara que la
divisién sea de partes perfectamente distin-
tas, colocadas en la graduacion logica que exi-
ge el interés de cada una y su claridad; pasan-
do de lo conocido 4 lo desconocido, y sin omi-
tir alguna de las frases interesantes que pue-
da presentar la materia.

3.% (Cuando la proposicién deba ser ilus-
trada, se omitirdn las consideraciones inftiles
y se expondra solamente con brevedad, conci-
sién y oportunidad, lo que puede aprovechar-
se para el desenvolvimiento del asunto. Esto
mismo debe decirse de la narracién de los he-
chos, anadiendo ademés, que esta relacion sea

veridica, con toda la sinceridad ¢é imparciali-
dad que se exigen & un historiador, aunque
siempre dispuesta de la manera més conve-
niente al fin que el orador se propone.

De la narracién y divisién arriba mencio-
nadas, forman algunos literatos ofras partes
del discurso distintas de la que ahora explica-
mos; pero, como se ve, no tienen razon.

Tampoco la proposicién es esencial al dis-
curso, porque puede haber circunstancias en
que el auditorio esté perfectamente informa-
do de la materia que va 4 tratar el orador.

CONFIRMACION es aquella parte del dis-
curso en que el orador emplea todos los me-
dios convenientes para inclinar al auditorio en
favor de su causa y desarrollar el asunto que
se propone.

A tres se reducen cOmodamente los me-
dios de que puede valerse un orador para con-
seguir el objeto propuesto: los argumentos, las
costumbres y las pasiones.

Llamanse argumentos los razonamientos
que prueban la verdad de otros, tanto por la
verdad que en sf tienen, como por su enlace
con aquellos que se trata de probar.

El pensamiento que prueba se llama prin-
cipio, el demostrado conclusion.

Si el argumento se funda en una verdad
incontrovertible por todos admitida, se llama
positivo: si se funda en las convicciones, dichos
O hechos del auditorio 6 del adversario se llama




personal 6 ad hominem; si se saca de un hecho
particular de la misma especie del controver-
tido, se denomina ejemplar; si se apoya en el
testimonio de Dios 6 de los hombres dignos
de crédito, serd de autoridad; si se toma de
varios hechos particulares reunidos, se llama
de induccién: finalmente si prueba solo por a-
nalogia, se denomina semejonza. 'Cua-ndo la se-
mejanza concluye por una razon igual en favor
de lo que intentamos probar, se llama argu-
mento a pari; si por una razén mayor, a Jortio-
7i; si por la contraria, se denomina a contra-
rio. :

Para encontrar argumentos y elegir los més
oportunos entre los encontrados, se requiere,
ademds del talento suficiente y una instruc-
ci6n variada y solida en la Retorica, la Critica,
la Gramatica y la Liégica, un conocimiento pro-
fundo del asunto bajo todos sus aspectos. El
orador debe estudiar el asunto con todas sus
circunstancias, las causas y efectos, aun re-
motos, del hecho que examina, sus relaciones
con las cosas idénticas y semejantes, los sen-
timientos, costumbres, edad, clase, religién y
prevenciones de los oyentes; y sobre todo, de-
be estar fundamentalmente instruido en el co-
nocimiento dificilisimo del corazén humano. (1)

(1) Los antiguos sefialaban, aunque con poco fru-
to, varios Topicos § lngares donde el orador pudiera
encontrar argumentos. Los dividian en intrinsecos y
ex‘rinsecos. Los intr{nsecoseran definicion, distribu-

ReGras. 1. Los argumentos deben
ser claros para el auditorio 4 que se dirigen,
solidos, nuevos en cuanto sea posible y ente-
ramente propios 6 peculiares del asunto 4 que
se aplican.

2.®  Los argumentos positivos vienen
bien en los asuntoes especulativos, los ejempla-
res y de induccién en los précticos, los perso-
nales, de autoridad y semejanza siempre que
se presenten con oportunidad.

3. Deben ponerse con separacién las
pruebas de cada clase, segin sus grados-de
fuerza y la naturaleza de la proposiciéon que
sostenemos. §Si éstaes clara y el triunfo es
seguro, pondremos primero los argumentos
mds débiles; si el trinnfo es dudoso, pondre-
mos los més convincentes al principio y al fin
de la confirmacién, interpolando los de menos
fuerza; y si no hay més que una sola prueba
convincente, ésta se pondrd en primer lugar.
Cuando todas nuestras razones son poderosas,
se pueden aducir y esforzar separamente; pe-
ro si todos nuestros argumentos son débiles,

cién 6 enumeracién de partes, causa, efectos, género,
especie, diferencia, antecedentes, consiguientes, eti-
mologfa, derivados, semejanza, desemejanza, repug—
nancia y comparacién., Los extrinsecos eran: la auto-
ridad, la voz comin, las leyes, los escritos legales, los
testigos, 1a declaracién de parte, los ejemplos, el lu-
gar, tiempo, modo, medios, ete. Sirve esto para la hic-
toria y la inteleccién de los autores. :




los colocaremos juntos y como aglomerados,
para que causen mayor impresion.

4. Solamente conviene insistir en una
razén y amplificarla, cuando asi lo exija su in-
terés y el triunfo de nuestra causa.

Observemos que los argumentos mas fuer-
tes son los personales, y los mas débiles, los
de semejanza, la cual por esto debe usarse con
sobriedad.

Los recursos que pone en juego el orador
para conciliarse autoridad y conseguir la con-
fianza del auditorio, se designan con el nom-
bre de costumbres oratorias. En esta definicién
se comprenden todos aquellos pasajes en que
el orador se presenta como amante de la justi-
cia y la verdad, como desinteresado ¢ impar-
cial apreciador de los hechos, como hombre
probo, solicito por el bien de la sociedad y de
cada uno de sus oyentes, honrado, virtuoso é
incapaz de engafiar.

Las costumbres oratorias deben introdu-
cirse alli donde sean méas oportunas, pero con
circunspeccién y abierta ingenuidad, pues la
afectacién y la hipocresfa sblo pueden engen-
drar el desprecio mds grande y el mis detes-
table ridiculo. De aqui se deduce que para
introducir con éxito semejantes recursoes, es
de toda necesidad que el orador tenga real-
mente las buenas cualidades que se atribuye;
de otra manera, sus palabras serdn contrapro-
ducentes. No sin razén los antiguos definfan
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al orador, de la manera siguiente: vir bonus di-
cendi peridus. ;

Llimanse PASIONES los medios de que
disponenlos oraderes para excitar 6 calmar, se-
giin les convenga, las pasiones del auditorio.

La misma naturaleza ensefia que para exci-
tar las pasiones, deben pintarse con viveza y
amplificarse 6 agrandarse los objetos que las
conmueven; y que para calmarse deben empe-
queniecerse ¢ disminuirse las proporciones de
las causas que las han agitado.

Recras. 1. Noen fodos los asuntos
ni en cualesquiera pasajes cabe el patético.
Por esta razdn debe introducirse alli donde lo
pida naturalmente el asunto y siempre que,
sin traspasar los limites de la verdad, l'ﬂh_':rm
concurrir al éxitodel discurso. 2.% El pa-
tético no debe prolongarse demasiado ni mez-
clarse con pensamientos 6 reflexiones extra-
fias al objeto de la pasién que tratamos de avi-
sar. 3. Tenga presente el orador aquel
precepto del Grande Horacio: Sivis me fiere,
dolendwm est primun ipsi ibi. Si el orador
no siente lo que dice, con sus vanas declama-
ciones llegara al colmo del ridicule.

Para concluir este punto, afiadirémos: 1. ©
que la confirmacién es la_{nica parte esencial
del discurso; 2. © que 4 ella se reduce en rigor
la refutacion de las objeciones O argumentos
contrarios & nuestro asunto: 3. gue en ella
es donde se deben desplegar las alas del inge-
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fnio y donde pueden campear las galas del es-
tilo y las pompas del lenguaje, realzadas con
una diccién esmerada y pura, con cliusulas
melodiosas y sonoras, en suma, con todas las
bellezas del arte, con tal que brillen siempre
la discrecién, la sobriedad y la oportunidad.

EpPm.oGo. Es la recapitulacién breve que
hacemos de los puntos capitales de nuestro
discurso; no repitiendo las mismas palabras,
8ino empleando algunas otras reflexiones e-
nérgicas, interesantes y felices que acaben
de eonvencer al auditorio.

El epilogo se reduce muchas veces 4 una
peroracién tierna y animada, que tiene por ob-
jeto conmover & los oyentes.

Los mejores oradores suelen terminar
sus discursos con el pensamiento capital ex-
presado de tal modo que se grave profunda-
mente en el auditorio.

Leceion I11.
DE LA PRONUNCIACION DE LAS

PIEZAS ORATORIAS.

La pronunciacion y la acci6n, que son los
dos puntos més importantes que abarca esta
materia, de tal modo sen indispensables para

el éxito de un discurso, que sin ellas, aparece

msipida y fria la oracién més ardiente; y con

®llas, acontece que agraden hasta las arengas
ramplonas de les males oradores. ;

En la pronunciacién debemes atender 4 la
voz y & la pronunciacién misma.

Respecto de la voz, observemos desde lue
g0, que no deben confundirse el tono, la intensi-
dad y el timbre. 'Tono es la mayor 6 menor ele-
vacion de la vozen la escala musical; intensidad
es la mayor 6 menor fuerza con que es emitida
lavoz y timbre es el cardcter especial que dis-
tingue & nuestravoz de cualquiera otra, aun
cuando tomen el mismo tone v sean emitidas
con fuerza igual.

Si bien es cierto, que el tono puede variar
tanto cuantes sean los grados que admite la ex-
tensién de nuestra voz, sin embargo, para nues-
iro caso, basta distinguir tres clases: el tono
alto, el medio y el bajo. Se llama tono medio el
que empleamos ordirariamente en la conver-
sacion familiar; tono alto, es el que empleames
generalmente en los momentos de entusias-
mo; y tono bajo, es el que desciende mas que
el medio. 7

REGLA.  Un discurso debe pronunciar

'Sé en su mayor parte en tono medio, dejande

el tono alto para los momentos de entusiasme
¢ inspiracién, para la exhortacion apasionada
y otros pasajes, segtn lo indique la mismg
naturaleza. Kl tono bajo se adapta general-
mente 4las expresiones deira, terror, des
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pecho y desesperacion. Ea t:_n.lfra S0 _.‘f‘itl'f‘(a

la voz natural, eviténdose la vozde falsete y to-
a afectacion. -

o f{“t]ﬂ(l ‘nl-. 4 la intensidad, no hay Irias ;'.;]m*:'

una soéla regla. La voz debe emitirse f:.:‘m 111

ta fuerza que sea distintamente oida por t0d 03

los individuos que componen el zl..u.th‘r.m'lf;. Pa-

ra esto puede suponer el orador que estd diri
X C 5 ks | v = =

giendo la palabra al oyente mds retirado. E-
Titese con espec mpefio el grave defecto,
vitese con especial empeno el grave deie %
muv comin por desgraciz entre nosotros, de
; = : V : 1 > 186 g Oy TOF 1Y Vo
comenzar y continuar un diScurso con vozmuy
: LT s a1 0 QoL e
intensa y tono muy elevado, aunque sea pe-
l'lul-:‘flfs el recinto ¢ue ocupa ‘el auditorio y el

asunto requiera un tono 11&1-._2111%1]“,‘ : ‘Frte ){,‘ (.lldtLL
més de ser muy pernicioso 4 la saluc _._:f:_a{,.- il]
mente mondtono v fastidicso. k_:,n. (:Lii:-l}-i:‘lt.;.
timbre de voz, nada tenemos que (I\Lh)l‘\
porque lo da l& naturaleza misma y u.hn.“.‘;' =
defectuoso, no es en manera alguna suscey
ble de correccion : e
Para la pronunecineion, he aqui las princi
pales reglas: e
t.® La pronunciacion debe ser clara.
Para esto procuraremos z-z_ﬂ’:rulft.r_‘_l‘n-:fif:li .t:n]-,
mente, sin omitir una sola letra ni fu-x{:i( u
un solo sonide. Huyamos de la precipitacion

v de la exagerada lemtitud. Pronuncieémos
®ort marcada distincién las silabas finales, pa

ra que no las cbscurezea el eco de nuestra voz.
¥ C L . AL S 5

Cologuémolas de tal manera que nuestra voz

réfleje en una superficie tersa si es posible,
pero siempre bien acondicionada, seglin las
leyes de la Actistica, para que los sonidos re-
flejos se extiendan en todas direeciones,

2.% La pronunciacién debe ser correcta,
Observemos la manera con que emiten las vo-
ges y las articulan los hombres cultos y ver-
daderamente ilustrados ¥ pronunciemes de
esta manera nosotros, evitando los tonillos a-
manerados que emplean los risticos ¥ las gen-
tes de provincia, Limitémonos 4 la pronun-
ciacién pura y genuina de la lengua nacional.
Marquemos debidamente las pausas de pun-
fuacién y cologuemnios en las palabras capita-
les el acento enfdtico. Recibe este nombre la
entonacién especial de que nos valemos para
indicar la importancia de una palabra.

8.% Seanuestra pronunciacién variada
Yy melodiosa, Nada més detestable que una
pronunciacion rigida y dura. Para evitar es.
te defecto, observemos con atencién los tonos,
la intensidad y variaciones que admiten los
sonidos vocales en cada circunstancia pecu-
Har. La voz flexible Y sonora, es armoniosa y
deleita, como un instrumento masico gue opor-
tunamente da todas las notas que le pide un
artista consumado,

En este punto es gran maestra la ngtura-
leza misina. En la eonversacién podemos es-
tudiar todas las inflexiones vocales que requie-
¥e cada uno de los estados del alma. Imite-




ollo gue
mos, pues, la naturaleza en todo fﬁ%gflli) o}raf
S ¢ ¢ COro, circunspece y g
no se opone al decoro, specci gea
vedad c%?e un orador, pero a.br_-tex}gafjitiﬁggu?”
hacerlo, cuando se trate del _ln bajo y 3 0,
e la eseuela realista.
como lo hace la escuela 1 2. o
La pronuneciacién sea ZBGTIG('T'am'[Tf& glcg
modada, no séle al papel que 1'&;1)11&-?&_1 -'ngﬁes
rador, sino también 4 cada uno de los pasaje
del discurso. . i 5 ,
LLA ACCION se constituye por 1&1 aoﬂtslcll(;l
variades movimientos del cuerpo y de zg“r s
de sus miembros, actitud y 1110*«11111@1;r l; e
gue acompafiamos la palabra para darle:
-t
Macion. s
[ldmanse ACTITUDES las posturas
& rabDezd.
cuerpe y la cabe Sy
REcnAS. 1.®  H| cuerpo debe nm,tnu‘r;-i
SGL:AS. € . .
nerse ordinariamente recto, en un(f r-]i)(";);; S
natlﬁ-al v decente, libre de toda ﬂf.e(.:[?je_m.)n -
intolerable ver 4 un orador que apar :}(, B
(-uel‘ﬁ(» tieso y arrogante, .?2':1("5111_[1(,\ e ‘Ep L
el vientre, como para indicar glll)del ;?:ib'lld(
También es un defecto inclinarse tqe111 ]1u1(m'l=
hécia la tierra, porque esta postmci_ f_,”@n it
de no es natural en aquelles que dirige
08 la palabra. ; 7
twb" . La cabeza esté derecha no t‘ll gﬁu{l;
s i 4T i 2 1a ca-
no inelinada ni toreida. La 19;1:1‘;}1(11@(1: irncre=
beza es la posicion natural y propia ¢ . et
nuidad y no afectada modestia CO% qt:it—] w;]i;;
% Al
presentarse el oradar, Esto no debe imy

-—.-‘?’I___.

por supuesto, los movimientos que seanec

esg-
rio hacer algunas veces, cuand

0 lo exige 1a o-

portunidad. Tgual cosa debemos decir de 1
azon es obvia: serfs
constantemente al org-
solo sitio y sin po-

actitud del cuerpo; v Ia r
muy repugnante ver
dor, como enclavado en un
derse mover de un lugar.

En cuanto 4 los movimientos, fos hay de
dos clases: unos son de] semblante y se 1la-
man gestos; otros de los brazos, las manos, etc.
¥ se llaman ademanes.

Sobre los gestos advertiremos: 1, © Que
los ojos Hamados con Justicia las ven‘anas del
alma, deben recibir de nuestras emociones y
situacién moral, toda Ia expresion necesaria.
Basta para esto, que sintamos realmente lo
que decimos, porque los 0j0s nunca enganan:
podrén las palabras decir mentira, pero los o-
i0s entregan el corazén, De aqui se infiere
que tener los ojos clavados en un s6lo punto,
es un defecto que quita al discurso toda su vi-
da y animacién, Debemos pues pasearlos sna-
vemente por todo el auditorio. 9.9 Que no

-5e han de ejecutar aquellos gestos que disien-

ten de las costumbres recibidas en buena so-
ciedad. Tales son hurgar las narices, abrir
la boca de tal manera que puedan verse los
miembros interiores del aparato vocal, cerrar
10s ojos paraindicar horror, arquear 4 cada
Paso las cejas, ete.  Sean los gestos exp €sivos,
moderados, graves ¥ decentes.
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Los ademanes son de tres especies: des:
criptivos, indicativos y comunes. Lios primeros
acompanan & las frases descriptivas 6 que son
capaces en ser imitadas en algunos de sus
mas notables detalles. Ademdn descriptivo
es la accién con que acompafiamos la palabra
trasunto, extendiendo la mano con los dedos
hacia arriba y las palmas hécia fuera y empu-
jandola hécia el auditorio, como quien presen-
ta un retrato 6 un documento abierto para pro-
bar alguna cosa. Es también de este género
la accion que empleamos para indicar que al-
guna cosa cubre la tierra, levantando la mano
extendida, 4 la altura de la barba y moviendo
el brazo de izquierda 4 derecha con las palmas
vueltas hécia abajo.

LOS ADEMANES INDICATIVOS sirven para
sefialar simplemente los objetos. Tal es, v. g,
la accién con que acompafiamos las palabras
vedle alli, tratdndose de un ser presente 6 ima-
ginario, y al'mismo tiempo levantamos el bra-
70 4 la altura del hombro y moviéndolo de iz-
quierda 4 derecha, sefialamos con el debo in-
dice, teniendo cerrados los otros, algtn lugar,
como si alli estuviera el objeto de que habla-
mos:

LOS ADEMANES COMUNES, son todos esos
movimientos que asociamos 4 toda conversa-
ci6n, aunque no tenga frases descriptivas 0
indicativas. De esta naturaleza son los movi-
mientos que hacemos desenvolviendo el brazo

ensentido horizontal y llevandolas palmas vuel-
tas hicia fuera, movimientos usados con fre-
cuencia en los momentos de entusiasmo.

No siendo posible enumerar todos los a-
demanes, porque son innumerables, ni exten-
dernos demasiado en este asunto que requiere
una obra aparte y que sélo tocamos para dar &
los j6venes alguna idea de la importancia y ex-
tension que tiene la presente materia, nos li-
mitaremos 4 dar algunas reglas generales.

1. El trato con personas ilustradas y
de buenas maneras, la observacién de sus mo-
vimientos y aun de los nuestros, cuando deja-
mos obrar la- naturaleza, esla mejor escuela
para aprender el lenguaje de accién. Este tra-
to es muy 1fil: una persona encogida que, en
una conversacion v. g., no sabe qué hacer con
las manos, deberd ser un pésimo orador.

2.® La mano derecha esla que prinei-

palmente debe moverse; sin embargo, la iz-
quierda puede alternar con ella alguna vez, so-
bre todo en los momentos de exaltacién. Ca-
si nunca es bien visto bajar las manos hasta la
parte inferior del vientre y levantarlas més a-
rriba de los ojos.

7

3.% Son de muy mal efecto los movi-
mientos verticales de los brazos; los oblicuos
son los més graciosos.

4. = Rarisima vez caen bien las fuertes
palmadas en el antepecho del piiipito 6 tribu-
I0




na; y jamés, por lo menos entre nosotros, las
patadas en el suelo. !

5.% Hvitense los extremos del realismo,
no imitando con los ademanes las cosas tor-
pes, asquerosas, exageradas, _ri@iculas (4] de:,—
masiado grificas, como serfa imitar los movi-
mientos de los artesanos cuando trabajan en
su oficio, los movimientos de los animales,
etc. Tanto en estocomo en lo relativo 4la
voz y pronunciacién, procirese guardar en
todo el respeto debido 4 la gravedad, el decoro
y las buenas maneras.

Leccion 1V.

REGLAS ESPECIALES PARA CADA
CLASE DE DISCURSOS.

DISCURSOS SAGRADOs. En la oratoria sa-
grada se comprenden los sernones (.Iogn'fifir_!os
y pliticas docirinales, que tienen por objeto la
exposicion de la doctrina cristiana; los sermo-
nes y pldticas morales, con que se procura el
mejoramiento de las costumbres; 10:35 panegqiri-
cos cuyo objeto es el elogio de las virtudes de
alein santo; y las oraciones finebres que se
pronuncian con el objeto de alabar las virtu-
des de algtin personaje difunto. 2

Aungue ya esté4n comprendidos en la divi-
sién anterior, sin embargo, merecem mencion

especial por su importancia, las homilias y los
catequismos. Las homilias, cultivadas con tan-
to fruto por los Santes Padres, son exposicio-
nes claras y populares de algtn texto escri-
turario. Dada lairresistible virtud y sobre-
natural origen de las Santas Escrituras, es in-
calculable la importancia y utilidad de las ho-
milias, ZLos cafeguismos son explicaciones cla-
ras y sencillas de la doctrina cristiana dirigi-
das principalmente 4 los nifios.

CUALIDADES DEL. ORADOR SAGRADO. 1.%
El orador sagrade debe estar especialmente
instruido en las Sanftas Escrituras, la Teolo-
gia Dogmitica y Moral, los Sagradoes Cdnones
¥y la Historia de la Iglesia. 2.¥ Debe estar
versado en la lectura deles SS, Padres-y Doe-
tores de la Iglesia, de los ascetas mas notables
¥ los predicadores clisicos. 8.% Debe lle-
var unaconducta santa, y tener una fama bien
sentada de honradez y virtud, una ardiente
caridad, un grande zelo por la gloria de Dios
¥y una profunda humildad.

REGLAS PARA L.OS DISCURSOS SAGRADOS. El
predicador, segiin S. Agustin, dehe proponer-
se tres cosas: uf veritas pateat, ut veritas placeat,
ut veritas moveat, que lo verdad se manifieste, a-
grade y mueva. Paralo primero, hard que en
sus sermones resplandezca una claridad meri-
diana, acomodéndose d suauditorioque general-
mente se compone de gente sencilla é iliterata;
tendrd mucho esmere en la unidad del plan y
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en la economia y brevedad de las divisiones.
Paralo 2.© y 8.2, unird enadmi rable consor-
cio la sencillez y claridad con las galas de la
diccion y los recursos oratorios que natural-
mente le proporcione €l asunto; huyendo de
las generalidades, hard de su doctrina aplica-
ciones eminentemente précticas y peculiares
del auditorio 4 que se dirige; usaré con arte
de las amplificaciones, pintando con viveza los
males del vicio y los bienes de la virtud, des-
arrollando.con oportunidad los varios aspec
tos de un asunto y excitando las pasiones con
el fin de ordenarlas al mejoramiento del audi-
torio.

El exordio de e-tas oraciones es general-
mente kreve ¥, el epilogo, casi siempre se re-
duce 4 una peroracién 6 una plegaria.

ORATORIA POLITICA, Los conocimientos
especiales de un orador politico son: la legis-
laciébn del pafs y la extranjera en cuanto sea
posible, la Hec nomia Politica, la Estadistica, la
Ciencia Administrativa, la Diplomacia, la His-
toria y las necesidades de su pueblo.

Las cualidades que deben'sobresalir en el
que se dediea & esta carrera, S€ pueden redu-
cir 4 las siguientes: grande reputacion y ta-
lento para que pueda ejercer influencia en su
auditorio, solido y bien fundado patriotismo
para anteponer el bien piiblico al propio y &
los intereses de partido; cierta independencia
de carécter para no adherirse ciegamente 4las

opiniones de los demés; lenguaje fécil y vigo-
r0s0, facﬂ}idz;d para improvisar y energia 6 ]Jgf“e-
{ggrgé I;Zg ;u.a.-mo para dominarse y dominar 4

En los discursos politicos el exordio es
breve yen él caben muy especialmente las
costumbres oratorias; la confirmacién se fo1:-
ma por lo general con argumentos eiempiarefs
enlazados con sélidos y vigorosos raciocinios;
el estilo es conciso y enérg.co y breve también
la recapitulacién. e - —

A este género se reducen las proclamas y
las arengas militares. En estas 1ltimas com-
posiciones deben brillar el entusiasmo, las pa-
siones y la confianza fanto en el triun'ff;dé la
causa como en el valor de los soldados.

Los articulos politicos en los periédicos
se sujetan 4 las mismas reglas de las oracio-
nes politicas. : A% o5

~ ORATORIA FORENSE. La vindicacién de
la justicia ultrajada, la defensa del derecho, la
paz c_le las familias, la salvacién del inocome’ el
castigo del criminal y el consuelo del a]iigi’(ln
tgt_la-s estas cosas que forman'la sagrada mit
s16n del abogado, deben dar 4 los jc’?vene% la
més alta y ventajosa idea dela impﬂt’tﬂi).(:i’d
que tiene la oratoria del foro. ;Ojal4 5; fueran
debidamente apreciados la 1'espm1sabilidad(v
noble oficio del abogado! No se cometerian
ciertamente tantas injusticias; y veria.iﬁr;a c6-
mo el estudio, la integridad, el émpeﬁu y 1;1 de-




irfan siempte y en todas
S S relgl(:\(;ii?giira-ldaspﬁgm‘as de_ eﬁ:(ij
par%es hﬁ n:)abinah jurisconsultos que son
robos Yy sablos ]
120111-3 de lz} ﬂ;)tie;;licll ezlas que sirvan CO_]I‘I_O dg.
D?ml():' djgvenés qﬁe q_uieranq uegin{i c-c])a ;
e %3 ';m-'eche tan santa carrera. L
o ip'\nto profundo de las leyes, e i
copge Eq,ra‘ interpretar su espiritu, u 7o
eriterio I;;orzll.lida.d capaces de msngiu a.rl S
Sewdl la integridad para desec it i
conﬁ?ﬂ_zaj{r < v 1a familiaridad con 10:;,1 r_n i e
sas m-lﬂildfx%mz he aqui las cualidac es gﬁlm'
modekﬁe 511 orador forense que quiera
liares de un ‘ g
e g'ﬂ; SEL? fﬁf}tf‘)rdio debe el orador C?E&ﬂ:a&e
A cor -oborar la confianza y bileni?ﬁg,n s
se 0,0(}1 I < v ol auditorio. Lapr (‘,}:)‘)h’ e
108 JHECES y <u claridad; en ella fijard e za;;éc o
ks h(m vigurosa exactitud y tmlverv.a-
Lok ec‘-h'('j? C t;ntre su causa y la del ftgﬁ '&£SB
iinea (1§v1501 Mnﬁrma--::ién podrzin amp.li 1({; e
B i :Sgte las pruebas, cuando asho\() o
et dad 6 importancia del h(?c ke
e %bscua refutaci6n sera fra-n?!z,n tosj i
derecho. e e, Lios argumentos |
ol eniﬁ%f&éieli%i&?ﬁne&?e sin desfigurarlos
advers .

k. ' p L edae s

1 ralelo entre
<o, cuando sea vent'a}OSO:_ u(i’; Pla; i}mtrap&l"

?e}‘ E'e’ur111'11&11‘f=05 propios y 105 hin capié en lod

4! a:‘{‘a“ veces conviene hacer Dincay

te; ofras Veces &

incidentes extrajudiciales que sirvan para co-
rrobar la confirmacién ¢ exclarecer los hechos,
Finalmente, como los Jjueces tienen corazén,
puede hacerse uso de una peroracién apasio-
nada, excitando los sentimientos Zenerosos,
apelando

4la integridad é ilustracién del tri-
bunal; ete,

3.% Elestilo debe ser moderado y més
bien sélido y conciso que sobrecargado de a-
dornos. Sin embargo, podemos hacer uso de
las mejores galas literarias cuando lo ereamos
nesesario para aliviar la atencién fatigada del
tribunal,

DISCURSO0S ACADEMICOS, Estos deben bri-
llar por la erudicién, con tal que no sea indi-
gesta, la oportunidad, la amena com binacién de
formas gallardas y hermosas, la claridad y u-
na diceion ficil, esmerada Y correcta.

Leccion V.,

DE LAS OTRAS CLASES DE COM-
POSICIONES EN PROSA

HisToRIA. Historia es la relacién verda-
dera de los sucesos pasados, hecha con el do-
ble fin de instruir Y moralizar & los hombres
presentes y venideros.

La Historia se llama unipe rsal, si abarca

los hechos del todo el género humano en todo




