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INTRODUCCION.

La simplificacién y la aceleracién d= la produccién -
constituyen uno de los mds salientes caracteres delos pro-
gresos de nuestro siglo. Estimulado todo el mundo por una
concurrencia cada vez mds formidable, cada cual se inge-
nia en trabajar mejor y mds proato que todos los demds.

Pero la Economia Politica nos ensefia que toda fro-
duccién viene de la unién del trabajo y del capital. Este
dltimo debe, pues, participar de la rapidez conque el tra-
bajo se mueve hoy, y la necesilad de esta correlacién inti-
ma es una de las causas del considerable desarrollo gue el
comercio de banca ha adquirido en nuestra €poca.

El resorte poderoso que pone en movimiento tod) el
mecanismo de este comercio— el crédito—no es de in-
vencién moderna. Pero se puede, si, decir que su aplica-
cién es reciente, porque nunca se habia sacado de ¢l parti-
do tan admirable, nunca los instrumentos de crédito, las
instituciones financieras, se habian multiplicado 4 tal pun-
to, y podemos decir actualmente, con mds razén aun que
Casaregis, que el crédito eselalma del comercio. Nuevos
bancos se fundan todos los dias y, si se consultan las esta-
disticas publicadas respecto de Ia cifra anual de sus ope-
raciones, se ve que €l simple intervalo de diez afios basta
para crear un verdadero abismo entre los nimeros extre-
mos de este corto perfodo. Y es que, en efecto, la riqueza
mobiliaria aumenta sin cesar y quela fortuna inmueble, si-
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disposiciones del Cédigo Civil y fr
sus redactores. §

En esta si i6 i i
ta situacidn, cualquiera tiene capitales, que trata

dP hacer fructificar, 6 tiene necesidad de
sfa procura_rse. Cualquier negociante, sobre todo, se ve
fomprometldo én miiltiples operaciones, 4 1 il
(ci.e con'cecrier igualmente su tiempo, su tr‘abajo y sus cuida
. pzxs]&;;(a?o]x?soes\?c:l?dm los esfuerzo§ de los 11[105 y reé-
Sy institud.og ! cns Ee los otros>—Por medio de una
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; . ecir, a cuenla corrviente. Esta es
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«Dentro de cien af '
de dos cosisc-l‘lv? aznof gl .mundo habrd cambiado, por medio
i S, 1d electyric, Rty ik I
Sk q;; (L;.Jd”d y L-‘}_:,Ufz.’iz‘[d:: corrientes.
5 : - Ul comerciante tiene cobros :
Cer en varias ciudades. Si fi . € cobros que ha-
= as cludades. Si fuese obligado 4 efectuarlos &
mismo, se veria forzado 4 abandonar Qj‘U 2 €ctuarlos ¢l
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Nquero, que, mediante un ligero der
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: ene, frecuentemente .
Sreus o , Irécuentemente, nece-
bl:{ﬂd de anticipo de fondos, para ha ok
de mercancias; par
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. cer frente 4 compras
L ira esto, también, se dirige al mismo ban-
oy - ¢ €0, Cada vez que estos hechos se reproducen, el
lruante, enviard materialmente. al banquero las 9;111;:;1
ue L > : : S y : v L& A L wd S
que le ha pedido prestadas, solicitando de éste . :
S : : € €ste que haga
#€gar 4 sus manos, 4 su vez, las cantidades LT i
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; h;l L;:;hrado para el comerciante’—De ningin mofloqC‘
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€ miner: de operar serf ] i -
ity € operar seria la mds completa negacion
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€ movimiento, que va acentudndose, contradice las

ustra las previsiones de

anticipos, que an-

as que no pue-

e S

¢Qué han de hacer, por tanto, ambos corresponsales?
Gracias 4 una convencién preliminar de cuenta corriente,
el banquero se contentard con llevar al débito de su clien-
te las sumas qued éste haya prestado y 4 su crédito—elde
¢ste—las que haya cobrado en su nombre. Al cabo de
seis meses, de un aiio 6 de un perfodo mds largo, cuando
ambos quieran arreglar sus cuentas y liquidar su recipro-
ca situacién, nada serd mds ficil: el banquero sumard lo
que ha recibido, de una parte, y, de otra, lo que haya des-
embolsado, balanceard ambas sumas y pagard al negocian-
te, 6 se hard pagar por éste, la diferencia que del balance
resultare. Esa diferencia frecuentemente serd pequefia; 4
veces no existird. El simple otorgamiento de un documen-
to habr4, pues, bastado, y la circulacién de numerario se
encontrar4 suprimida enteramente. Esta habrd sido reem-
plazada ventajosamente por el uso del crédito, respecto del
cual la cuenta covriente representa, asf, una de las aplica-

ciones mds frecuentes.

IL

La cuenta corriente ha sido ya objeto desde ha tiem-
po de numeroscs trabajos. Jurisconsultos eruditos y sa-
bios profesores han rivalizado en esfuerzos notables, para
determinar el verdaderocardcter de esta institucién y pre-
cisar los efectos que es susceptible de producir. Improba
erala tarea, porque, en presencia de una materia no co-
dificada, no se han tenido otras gufas que las costum-
bres, mds propias para hacer conocer el funcionamiento
préactico de la cuenta corriente que para revelar la na-
turaleza juridica de ésta. Para hacer emanar de los usas
comerciales la teoria exacta de este contrato la dificul-
tad dependia, hasta ahora de que la cuenta corriente puede
combinarse con las operaciones mds variadasy de que fre-
cuentemente es delicado discernir los verdaderos limites
de aquella.—Ademds, han tenido lugar muchas vacilacio-
nes, se han propuesto muchos sistemas, y, hoy mismo, cier-
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tos puntos esenciales, que ya parecian dominados, se han
puesto de nuevo en cuestién.

De ninguna manera tenemos la pretensién de haber
aportado 4 esta materia dificil una completa luz.

Hemos querido, simplemente, llevar nuestro modesto
concurso 4 la obra de nuestros predecesores, afiadiendo 4
sus notables trabajos algunos elementos nuevos de pura
apreciacion.

Con este objeto, nos ha parecido ttil estudiar, ante
todo, 1a historia de la cuenta corriente, su origen y las fa-
Ses porque ha atravesado antes de llegar 4 nosotros. He-
mos tratado, en seguida, de exponer cudles son los diver-
S0s métodos de contabilidad empleados respecto de ella.
Estas primeras incursiones en el terreno histérico y préc-
tico son, en efecto, necesarias para tener una idea exacta
de las causas que han producido el movimiento de la cuen-
ta corriente y de las reglas 4 que conviene someterla.

Después de haber examinado nuesto asunto desde es-
tos dos importantes puntos de vista, hemos emprendido el
estudio ‘jugfdico de la cuenta corriente. Analizando las
diversas teorias emitidas por la doctrina ¢ ilustrdndonos
con las decisiones mds recientes de la Jurisprudencia, he-
mos intentado entresacar las soluciones que nos han pare-
cido mds racionales. Para facilitar el estudio de estas deli-
cadas cuestiones, damos la traduccién detodas las disposi-
ciones contenidas en las leyes extranjeras sobre la cuenta
corriente.—La legislacién comparada permite, en efecto,
verificar los progresos realizados 4 nuestro derredor y
aprovechar la experiencia de los que han encontrado los
mismos obst4culos en su camino.

Hemos estudiado, igualmente, las dificultades especia-
les 4 que ddn lugar las aperturas de crédito en cuenta co-
rriente y las garantias de pago que las acompafan, agre-
gando algunos desarrollos sobre los derechos de registro
impuestos por la Ley de 23 de Agosto de 1871 y sobre la
contribucién, por las utilidades de los valores mobiliarios,

Sen Vi
establecida por la Ley de 29 de Tunio de 1872. Y hembo.s:
por tltimo, inquirido la influencia que pueden tener s? ;L
los efectos del contrato de que nos ocupamos, algunas le-
yes recientemente promulgadas, como la de 28 de Margo
de 1885, sobre las ventas 4 plazo, y la de 12 de Enero de
1886, sobre 1a tasa del interés mercantil. : i

Varias tablas completan nuestro trabajo, gue t1¢11<i'en
4 facilitar las investigaciones en la mayor medida. —Allf Sf
encontrardn el andlisis de las materias, por orden aifar'tz:v-
tico, un indice bibliogrdfico, 1a lista numérica dfe l.os artica-
los de las leyes comentadas y la tabla cronolog.xca'dre to
das las resoluciones judiciales dictadas, con la mdlc_d_cmn
de las diversas colecciones de Jurisprudencia que las traen.

Por tales motivos, esperamos quenuestro libro no 'pa-
rezca desprovisto de utilidad, ni de interés.—l\’los consu;e-
raremos dichosos si el lector puede sacaralgin provecho

de nuestros esfuerzos.




