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gular. La equidad querria que se inscribiese €l valor inte-
gro y que no se hicieran correr los intereses sino 4 partir
de su cobro. (1)

Se pudiera atin obtener un resultado exacto, dividiendo
el monto del efecto por 100, mds el tipo del descuento, es
decir, por 106, si el tipo es del 6 por 100, y multiplicando el
cociente por 6. Asi se tendria la suma realmente anticipa-
da por el que descuenta. Pero en el comercio se divide por
100, lo que es evidentemente mds sencillo y mdsrdpido que
por 106. Sélo que de este modo se calcula el descuento so
bre un capital superior al que se remite por el banquero,
y este procedimiento es criticable. (2)—Esta prdctica, por
otra parte, ha venido 4 ser licita, después de la ley de 12 de
Enero de 1886,

El banquero que, después de haber descontado valores
negociables, consiente en que éstos se renueven 4 su ven-
cimiento puede percibir naturalmente un nuevo descuen-

Fio 3!

to. (9)
ARTICULO SEGUNDO.
DEL CAMBIO.

231.—El cambio es el derecho particular que perciben
los banqueros cuando descuentan efectos pagaderos en
otra plaza distinta de la suya. El valor del dinero varfa,en
efecto, seguin los lugares, y el banquero que debe tomar
una letra sobre una plaza remota est4 obligado 4 gastos es-
peciales, que es justo tenerle en cuenta. Cuando la remesa
€n cuenta corriente se efectia de unaplaza 4 otra, el ban-
quero puede, pues, reclamar un derecho de cambio sobre
el interés legal 6 el descuento. (4)—Si el descuento es €l

{:) Da, ntim. 130.—Boistel, nim. 886, B.

(2) Lyon-Caen et Renault, ntim. 1392, nota 4.
3) Dijon, 2 Enero 1863,

(4) Casacidn, 14 Noviembre 1864. —Casacion, 8
— Rennes, 13 Marzo 1876,
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precio del anticipo del pago, el cambio es la indemniza-
cién de los gastos de dislocacién y de transporte. Su le-
gitimidad estd, por otra parte, establecidapor el art. 181 del
Cédigo de Comercio. El monto del cambio es determinado
en el extranjero por un curso especial, y en Francia por
las cotizaciones de¢ las casas de banca. (1)

El derecho de cambio se debe sin distincién entre los
efectos pagados y los efectos no pagados que se han remi-
tido en cuenta corriente, porque €stos no necesitan menos
cuidados de parte del banquero. (2)—Porsuparte, el clien-
te, que remite, en cuenta corriente, letras de cambio 4 un
banquero, tiene el derecho de reclamar 4 éste el provecho
realizado por consecuencia del cambio de esos efectos, y el
banquero no puede querer substituirun cdlculo exacto por
un medio arbitrario establecido sobre la masa de las ope-
raciones, (3)

SECCION TERCERA.

Del derecho de comisién.

232.—Tenemos que hablar, en tiltimo lugar, del dere-
cho de comisi6n, que es, con mucho, el m4s importante y
que da origen, en materia de cuenta corriente, 4 numero-
sas dificultades. Sucesivamente estudiaremos: 1.° cuil es
su naturaleza; 2.° en qué casos puede percibirse; y 3° en
qué tipo debe fijarse.

ARTICULO PRIMERO.

NATURALEZA DEL DERECHC DE COMISION.

233.—El provecho que se saca del derecho de comi-
sién estd consagrado en nuestra legislacién por el art, 181
(1) Lyon-Caen et Renault,snim. 1355.—Boistel, nia, 886 B.
{2) Bourges, 14 Mayo 1873.

(3) Augers, 5 Febrero 1874.—Casacién, 15 Noviembre 1875,
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del Cédigo de Comercio v la doctrina y la jurisprudencia
reconocen su legitimidad, Pero la naturaleza y el cardcter
de este derecho son discutidos,

Primer sistema.—Segtin M. Labbé, (1) es preciso dis-
tinguir, en materia de préstamo, tres situaciones muy dife-
tentes; si se trata de un prestamista civil, la ley le concede
el 5 por 100; si se trata de un prestamista comerciante, le
concede el 6 por 100. Pero si el prestamista es un banque-
ro, es decir, un negociante que se dedica dnicamente al co-
mercio dei dinero, hay en ese caso una situacién particu-
lar que el legislador no ha previsto. Todo trabajo merete
retribucién. Ahora bien, la naturaleza de la profesién del
banquero, las operaciones & que se entrega, las diligen-
cias que est4 obligado 4 hacer, los riesgos que corre y los
gastos de ndministracién que tiene que soportar justifican
en su favor el abono de un salario superior alinterés legal.
En el préstamo, por ejemplo, el banquero es frecuentemen-
te un intermediario entre los que tienen fondos que colocar
y los que tienen necesidad de tomar dinero prestado, y, si
debe 4 los primeros el interés legal, es preciso que reciba
de los segundos una remuneracién mayor, 4 fin de que la
diferencia le inde f-'— de sus diligencias, de sus riesg
de sus gastos de adm cién. Esta utilidad, si
tendria que cerrar su casa 5 banca, estdn obligac
cedérsela los tribunales; pero, para no violar la ley
la conceden bajo el nombre de derecho de comisic
tras que, cn realids 'd te derecho oculta, bajo un
poco engafiador, un v erd’l“h_:o suplemento de inter

934, _FEsta teorfa contiene, evidentemente, una gran
parte de verdad, p::-rqz"“ no se puede desconocer que el de-
recho de comisién juega, en VleztOH casos, el p pel de un
verdadero suplemento d i
milaciéa completa entre €

(1) Notaen sentencia de 12 Corte da Casacidn de 11 de Febrero de 1878, S. 78.

1.393;P. 78, 1041,
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no nos parece absolutamente exacta. En efecto, si el dere-
cho de comision no fuese mds que la extensién legitima del
interés para los banqueros, deberia percibirsecada vez que
corre el interésy ser calculado de la misma manera. Aho-
ra bien, en la préactica no sucede asi: €l derecho de comi-
sién se reclama por los bangeros atn respecto de los efec-
tos que ellos se encargan de cobrar parasus clientes, es de-
cir, en un caso en que el interés corre contra € ellos, en pro-
vecho de estos tltimos. Por otra parte, cuando se apl licad
efectos de comercio se calcula, en general. de una manera
invariable, cualquiera que sea el tiempo que el efecto ten-
ga que correr, (1)—Escierto que lo que mds frecuentemen-
te sucede es que los valores son pagaderos d noventa dias
de la fecha; pero 4 veces acontece de otro modo y el dere-
cho no por ello queda menos fijo.

Por tltimo, si el derecho de comisién no es mds queun
suplemento de intereses, viene 4 ser usurario desde el mo-
mento e 1que excede al interés fijado por la ley de 1807, que

no distingue entre los negociantes ordinarios y los banque-

@

235.— Segundo sisten Segtinla teorfa generalmen-
te adoptada, y 4 la cual nos ﬂdherimos, el derecho de co-
misién se funda, como su nombre lo indica, en los servicios
especiales que el banquero presta 4 sus clientes, en calidad
de comisionista, de intermediario.—No puede, pues, perci-
birse aquel sino en casos semejantes, y, Como de alli resul-
ta que la ley de 1807 no le es aplicable, puede ser abonado
sobre el interés legal. (3)—Como ya se ha dicho, si el inte-
rés es el precio del alquiler de un capital, la comisién es
el salario de un servicio prestado; si el interés se refiered
un alquiler de cosas, el derecho de comisién se refiere 4 un

alquiler de obras 6 de industria. (4)

v Canrcelle=Senent T B ] ot . T 1 . ~OF
\I,r Courcelle-Seneuil, p. 512, §5.—Lyon-Caen et Renault, num. 1386, nota I.
) Lyon-Caen et Renault, nums. 1386 y 1393.—Frémery, p. 80.
{ ) Bédamde, D;l et Fraude, III, niim. 1144.—Troplong, Prét, nim. 382, —Rur
ouder, V.2 Banqgui n, nims. 32 y siguientes.

, p- 228.—Da, niim. 142.—Feitu, nim, 284.—Boistel, nim 696.
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Se objeta que cl banquero no es un puro intermediario
y que también centraliza capitales, para su propio nego-
cio. Pero esos capitales estd obligado 4 devolverlos 4 ter-
Ceros, y, si no €s siempre un intermediario directo entre
dos personas determinadas, cs, en definitiva, unlazo de unién
entre los capitales 4 entregarse y los capitales 4 recibirse.
Es un corredor de dinero. Sus cuidados y sus diligencias
SUS I'IESgOS y Sus gastos de administracion legitiman, pues
la concesién de un beneficio 6 salario particular, Cuandrsl
presta 4 sus clientes servicios distintos de los de un pres-
tamista ordinario. Pero, fuera de ese caso.

: _ no tiene dere-
cho mds que al interés,

ARTICULO SEGUNDO,

OPERACIONES SUSCEPTIBLES DE UN DERECHO DE COMISION.

936.—De la teorf: I S
230. L teoria que hemos adoptado resulta que se
deberd al banquero un derecho de comisién cada vez que

preste un servicio particular 4 su cliente, aunque no tenga
d.erecho 4 un interés. Por el contrario, no siendo la Corrtl,i-
sion el accesor.o obligado de todo anticipo, no se debers
aun c.uande el interés corra, como enmateria de pz'éstamo'
por ejemplo, cuando este servicio especial no exista. (]\J—‘
Desde el punto de vista de la tasa de los intereses resuklta
igualmente de nuestras observaciones que se debe el dere-
cho de comisién, aun sobre el tipo del interés legal y fue-
1‘.:3:1 de, toda conveacién, desde que se ha prestago E’_'l servi-
cio. Se considera entonces que el derecho establecido por
un uso constante y justificado por una causa lezitima ha
sido aceptado tdcitamente por las partes, Al contrario. 4
falta de un servicio de ese género, el derecho de comisilﬁn
no se debe, aun cuando, unido al interés, no pase del tipo
legal, 4 no ser que se haya estipulado formalmente, [2]

(1) Casacion, 15 Noviembre 1875 y § Noviembre 1884.
(2) Feitu, nlims. 285 y sig.—Da, niim. 150.—DBoistel, niims.

6ah y 8 Wi T
deos, 16 Enero 1845.—Casacibn, 25 Mayo 1864. 96 y 886 1 g
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M. Boistel (1) va mds lejos y sostiene que ese derecho
no se d=be en este tltimo caso, aunque haya convencién,
porque falta causa para ello. No creemos, que sea exacta
csta solucién, porque poco importa la denominacién del
derecho percibido, si no excede de la tasa legal delinterés.
Esto es lo que ha decidido la Corte de Casacidn, ensusen-
tencia de 28 de Abril de 1869, y lo que decide también, im-
plicitamente, la 4 de Enero de 1870.

A falta de convencién, le toca a! banquero probar que
él ha prestado un servicio. Si hay convencion, es & clien-
te. al contrario, 4 quien toca establecer que el derecho de
comisién estd desprovisto de una base seria y constituye
la usura. (2)

937.—Tales son los principios. Si hacemos ahora apli-
cacién de ellos 4 nuestro contrato, vemos, de un modo ge-
neral, que el banquero se encuentra, en materia de cuenta
corriente, en una situacién favorable para reclamar un de-
recho de comisién. En efecto, al abrir, por ejemplo, una
cuenta corriente 4 un particular, é! contrae, por esto mis-
mo, varias obligaciones. Debe tener, al punto, 4 la dispo-
sicién de su cliente los capitales de que este pueda tener
necesidad Si este corresponsal le remite valores por co-
brar, hay para él ocasién de nuevos trabajos, de nuevas
pérdidas de tiempo. Por tltimo, la apertura de la cuenta
corriente es causa de una contabilidad particular y de cuen-
tas numerosas. La remuneracién de este recargo de traba-
jo y de fatigas se encuentraen el cobro de una comision. (3)

Pero, si entramos en el exdmen detallado de los casos

(1) Numero 696.

(2) Notas Dalloz en Casacién, 4 Enero 1876 y 28 Junio 1876,

(3) Proyecto dz Usdigo Portugués.—Art. 362.—La existencia de un contrato de cuen:
ta corriente no excluye el derecho de reclamar una remuneracion y el reembolso de los
gastos de negociacion, por las partidas que los traen consigo,

Cédigo Rumano.—Art, 371.—La existencia de la cuenta corriente no excluye los
derechos de comisién y el pago de los gastos por las partidas pasadas 4 la cuenta.

Cidigo Italiano.—Arxt. 346.—La existencia de la cuenta corrienle no excluye los

derechos de comisibn y el reembolso de los gastos por los negocios que los traigan cots

sigo.




