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MERCANTIL

CAPITULO PRIMERO.

HOCIONES GENERALES SCBRE EL COMBRCIO.

Es una verdad incontestable que el comereio
trae su origen de la antigiiedad mas remota , 6 por
mejor decir, que fué inseparable de todas las so-
ciedades , desde el punto en que empezaron & for-
marse. En efecto, tan luego como los hombres em -
pezaron 4 reunirse y & practicar las artes mas in-
dispensables para la vida , sus necesidades los oDli-
garon 4 permutar unas cosas por 0iras; asl, V. g
aquel 4 quien sobraba trigo, faltindole lana para
vestirse, cambiaba con otro & quien sobraba esta
faltandole el primero; y tal fué el principio y ori-
gen del comercio,

Esos cambios, que primero no se hacian mas que
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entre las gentes de una misma aldea, se estendie-
ron & las inmediatag ; ‘entrando ya en el ‘trfico
mercantil personas intermedias que, al paso que
eran ttiles 4'los demds, facilitindoles los cambios
6 trafos que necesitabagly sacaban de ellos su ga-
naneia : estos fueron propinmente los primeros co=
merciantes, y este el origen de tan importante pro-
fesion.

Siguidse despues la invencion de 1a moneda, co-
mo mercaderia representativa de todas Jas demds,
y la'mas 4 propdsito para facilitar el cambio de
unas co:as con otras, resultando do ahi en el tra-
fico, una actividad que no pudo menos de comuni-
caree & la agricultura y las artes, Y llegando a ser

la profésion mercantil tan importante para ¢l pi-
Dlico, como ventajosa a los que Ia siguen,

Pero ¢l pensar que para ser comerciante solo se
necesita dinero, para comprar géneros y venderlos

despucs 4 precio mas subido, como suclen decir
muehos , sin necesidad de conocimientos para el
buen acierto de las especulaciones mercantiles, es
uno de los mayores absurdos en que se pueda in-
currir. Todas las profesiones necesitan, no €olo
aptitud natural, sino tambien larga preparacion,
laboriosos estudios , v aguella que tiene abierto de-
lante de si el campo mas ilimitado, que abraza ob-
jetos mas varios & innumerables, que se apoyd
sobre combinaciones mas delicadas y mas dificiles
previsiones, que se halla espuesia a peligros mas
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multiplicados y 4 mas inesperados reveses, - seria
acaso la sola que no . exigiera mas que una oscura
rutina? Comparese la instruccion que suelen reci-
bir en las principales naciones los jovenes que se
destinan & la carrera ml%cantil, y no se pregunte
despues porqué en las unds el comercio florece con
tanta lozanfa , al paso gue en las otras vegeta oscu-
10 v miserable,

Nuestro plan se limita @ esponer en los capitu~
los. siguientes, no todos los conocimientes utiles &
los comerciantes, que seria una empresa fan in-
mensa como ardua, sino solo aquellos que; por ser
de una aplicacion mas continua, son absolutamente
indispensables & cualquiera que pretende ocuparse
en empresas mercantiles , y aun al que solo quiere
dirigir con acierto sus propios negoeios. Pero nos
ha parecido util para facilitar la inteligencia de
cuanto diremos , é inspirar desde luego 4 la juven-
tud ideas enteramente distintas de las rutinarias,
esponer aqui las nociones tan sucintas como exac-
tas sobre el eomercio, que ha insertado el célebre
Jaumeandreu en los tres primeros capitulos de sus
Rudimentos de Economia politica, conservindo-
les Ia: forma de didlogo , que dicho autor ha ereido
mas 4 propdsito para facilitar la inteligencia de estas
nociones algo abstractas.




1. Del comercio en general:

P. — ;Qué se entiendegpor comercio?
R. —_ Tl cambio de und mercaderia con otra.

P, — ;Cual es el objeto del comercio?

R. — El de procurar la satisfaccion de las nece-
sidades y comodidades del hombre , y el de dar un
valor mayor 4 los productos. ;

P. — ;De qué manera se logran estos fines por
el comercio?

R. — Trasportando las mercaderias, de los lu-
gares en donde abundan, & los parages en que fal:
tan, y proporciondndoles con esto u;m‘es{mmmon 0
valor que tenian, ¢ mayor del que tenian,

P. — {ué cosas son materia del comercio?

R. — Todas las que sirven al uso del hc“mhw:,
cean como la naturaleza las ofrece, sean c_wspues

'a’ haber adquirido alguna forma 0 variacion por
medio de la industria 6 las artes.

P, — jEn qué se divide el comercio?

1. — Considerado en grande, se divide en ac—
H : A smnortacio
fivo, 6 de esportacion, y pasivo, 0 de importacion.
;
,

11 primero consiste en enviar afuera los generosy
e

mercancias sobrantes, y el seguudo en hacer venir
las que nos faltan. :
P. — ;Qué otras divisiones admite el comercio?
R. — Las de interno y esterno: el comercio in-
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terno, es el que se hace en lo interior de un Es-
tado, sea por tierra, sea por rios navegables, ¢ ca-
nales, sea por mar de costa 4 costa, que se llama
comercio de cabotage : el esterno es el que se hace
por mar, 6 tambien por fifra entre dos naciones
distintas. Se suele distinguir tambien el comercio
de tiempo muy largo, es decir el que se ejerce en—
tre paises muy distantes entre si; por ejemplo entre
América y Earopa, efc,

P. — Hay mas especies de comercio?

R. — Distinguese aun el comercio por mayor,
por menor, el de banco, de comision, ete. El co-
merciante por mayor, 6 en grueso, compra los gé-
neros en los parages donde se producen y los ven-
de donde se consumen, y solo en cantidades consi-
derables; el tralicante por menor los compra 4
aquel, y los vende en su tiend4 en cantidades pe-
quenas; el traginero los trasporta con sus carros y
caballerfas, y si es por mar, lo hace el armador con
sus barcos; el corredor reune entre si 4 los com-
pradores y vendedores; el banquero da y recibe
letras de cambio para el giro del dinero, v todos
estos concurren al comercio interior y esterior, al
de importacion v esportacion.

P.— ;Qué es comercio de comision?

R. — La orden que un comerciante da & otro en
asuntos de comercio : el que recibe las érdenes es
el comisionista, y &l derecho que este pone en la
cuenta que da de la ejecucion 6 cumplimiento de la

12
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orden , es-el derechode comision , que tambien ge
Hama provision en materias.de banco.

P, — 4 Bay varias especies de comision ?

R. — Se distinguen la comision de compra; Ia
de venta: la de bancoMfae consiste en girar, acep-
tar, remitir, hacer aceptar ¢ remitir letras por cuen-
ta de ofro; la de depdsito 6 almacenage, que COn=
siste en recibir mercaderias para despacharlas 4 sus
destinos, etc.

Del comercio inferno.

P. — ;De qué proviene el comercio interno en
una nacion eivilizada?

R. - De la davision designal de posesiones. En-
tre los propietarios de las tierras y las demas cla-
ses del Estado se introduce de necesidad cierta co-
municacion que da fuerza y movimiento i toda la
nacion, obligando 4 los propietarios & procurar ¢l
aumento de la agricultura, y & los artesanos & esme-
rarse en sus obras para cambiar lo superfluo por lo
pecesario. De otra parte, las tierras no, todas pro=
ducen todas las cosas, lo que igualmente obliga i los
mismos propielarios & peroutar enire si las diversas
produceiones.

P..— ;Como se verifica en una nacion este €0=
mercio? .

R. — Los habitantes de las aldeas Mevan & las
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villas ¥ ciudades los ‘frafos del campo, 'para pagar
con su importe & 1os propietarios los réditos/de sus
tierras 6 el arriendo , satisfaciendo asimisme 4 los
artesanos que emplean. Este producto de las tier-
ras, parte devoelven los mismos propietarios 4 los
colonos, parte entregan 4 Tos artesanos por su suel-
do 0 salario, y parte tributan al Estado ; y los arte-
sanos devuelven , al labrador la parte queles cupo,
comprandole los frutos que necesitan. De esta ma-
nera, entre ciudades, villasy aldeas, hay un perpe-
tuo circulo y movimiento de los frutos de la tierra,
que son las verdaderas riquezas; de los productos
de la industria, que no son mas que esos frutos
perfeccionados , elaborados , modificados per el
trabajo del hombre, y enfin del dinero, que repre-
senla tanto Jos unoes como los otros.

P. = '; Y esta circulacion, se hace por medio de
los mismos labradores , propietarios y artesanos?

R. — Se hace mas generalmente por ciertas per-
sonas intermedias que llamamos comerciantes, Es-
tos emplean sir'caudal en comprar los génerositanto
de 1os Iabradores , como de los artesanos; para ven-
derlos despues.

P. — ;Qué bienes produce este comercio?

R.!— Fomenta la agricultura 'y las artes, mul-
tiplica eon la circulacion los productos y las Tie
quezas.

P. — ; Qué medio es el mas eficaz para fomentar
el comercio interior?
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R, — La libertdd; y asi los privilegios esclusi-
vos, las exacciones y registros son sus contrarios
que le perturban, paralizan y destruyen : lo es tems
hien la facilidad de los trasportes, por medio.de ca-
minos buenos y segurody v sobre todo de canales
para la navegacion interior.

P. — ;zCual es el efecio principal de este co-
mercio?

R. — Producir.la abundancia de los géneros que
se comercian.

Del comercio esterno.

P. — ; Por qué causa se ha introducido el co=
mercio esterno ?

R.—Por no poder los habitantes de un pais con-
sumir sus propias praducciones ; asi es que las cam-
bian por los productos de los paises estrangeros que
les hacen falta.

P. — ; En qué ramos se divide este comercio?

R. — En muchos, v entre ellos, el comercio ac—
tivo y pasivo,. que ya hemos esplicado; el de eco-
nomia, que consiste en el trasporte que hace una
nacion de mercaneias estrangeras de un pais d otroj
el de lujo, que se hace cuando una nacion rica,
como’ en ofros tiempos Espafia, comercian con
otras para procurarse géneros superfluos, ete.

P. — El comercio eslerno, generalmente consi=
derado , es util?
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R. — Foes {'tambien necesario, para dar mayor
fomento & la agricnltura'y d'las artes del que pue-
den tener con solo el comercio interno.

P. — ;En qué'ramo de este comercio ganard mas
una nacion? :

R. — Es evidente que serd en el activg.

P. — ; Cémo puede ser ventajoso 4 una nacion el
comercio pasivo?

R. — Proporciondndole productos que le faltan
absolutamente y que le son necesatios, 6 4 lo me-
nos de mucha utilidad, y tambien géneros que no
podria producir sin invertir en ellos capitales cuan-
tiosos que puede emplear de un modo mas venta-
]0s0.

P. — 8i se equilibran las importaciones y espor=
taciones ;jpuede haber algund ganancia?

R. -—Habrd la ventaja de proporcionarse géneros
que faltan, en cambio de otroz que sobran, To que
producird un verdadero aumento de riqueza, pues-
to que la riqueza consiste propiamente en la abun-
dancia de las cosas que sirven para satisfacer nues-
tras necesidades.




