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ral Carlos Pacheco sigue siendo oportuna, y que seria
bajo todos conceptos utilisima para engrandecer la
prosperidad actual de la Naci6n.

Si, como lo espero, son utilizados en ese sentido los
datos que recogi, quedardn satisfechos los deseos de
quien secomplace en reiterar 4 vd. las seguridades
de su més distinguida consideracién.

GmeerTO0 CRESPO Y MARTINEZ.

Mézico, Enero de 1892,

LOS MUSEOS COMERCIALES.

CONSIDERACIONES GENERALES.

Las Exposiciones® internacionales han demostrado
cuén serios son los perfeccionamientos introducidos en
los tltimos afios y en todas las naclones mas impor-
tantes, en los diversos ramos de la actividad industrial.

Progresos incesantes en la maquinaria y aparatos
todos, y mayor habilidad y un gusto artistico cada dia
més desarrollado en la mano de obra.

El fecundo principio de la division del trabajo y el
enérgico estimulante de Ia competencia internacional
van llevando 4 toda prisa, y casi al mismo tiempo, 4
los pueblos mas adelantados, 4 una gran perfeccién en
todos los artefactos de la industria.

Y para las naciones nuevas, las necesidades crecien-
tes de la industria de los pueblos méas avanzados, su
propio desarrollo y la ruda competencia que se hacen
también entre si, van mejorando igualmente en abun-
dancia y economia la produccién de las materias pri-
mas.

Al mismo tiempo, est4 demostrado que en la mayor
parte de los paises productores, las transacciones con
el extranjero siguen una marcha ascendente.
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Y asi, por ejemplo, si consideramos & la Belgica, ya
que ella ha sido 1a iniciadora de los Museos comercia-

les, se encuentra, consultando sus estadisticas, que la
importancia de su trafico general internacional es hoy
30 veces méas considerable que en los primeros dias de
su independencia.

En efecto, segtin cifras del Sr. Leén Capelle, de 200
millones de francos en 1831, la cifra de su comercio
general subi6 4 500 millones diez afios después; 4 800
millones en 1850; 41,800 millones en 1860; & 3,300 mi-
llones en 1870; 4 5,000 millones en 1880, y 4 6,000
millones, poco més 6 menos, en 1890.

El comercio especial, en el mismo tltimo afio, seglin
la estimacién del Sr. Mauricio Block, fué de 3,200 mi-
llones aproximadamente.

No es facil por desgracia, en lo que concierne & va-
rios de los paises més importantes, disponer de datos
estadisticos correspondientes 4 un periodo de tiempo
bastante prolongado, para que fuese fructuoso el estu-
dio comparativo de las cifras de su comercio interna-
cional.

Pero si puede asegurarse que la estadistica acusa
una progresién de trafico, si no tan rapida como para
1a Bélgica, por lo menos perfectamente acentuada pa-
ra la gran mayoria de los pueblos productores.

;Cémo explicar, pues, que & pesar del perfecciona-
miento de la industria y del mayor desarrollo del tra-
fico, las utilidades decrezcan y los precios de venta
sean cada dia menos remuneradores?

La causa principal no parece residir sino en el in-
cremento extraordinario de la produccién. La oferta

~
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parece exceder a la demanda, y los precios; por lo tan-
to, han debido bajar necesariamente.

En tales condiciones, clare es que la ventaja que sea
posible aleanzar, no serd obtenida sino por el que
produzea con mayor economia y pueda quedar satis-
fecho con la utilidadd més pequefia, gracias 4 la im-
portancia del consumo que se haya sabido procurar.

Tal es el problema econémico de los. momentos ac-
tuales. ;Qué se ha hecho, y sigue practicandose por
las naciones y por los individuos para darle solueion
satisfactoria? Reecordémoslo brevemente.

La diversidad de temperamentos y de ideas, hace
que en unos paises todo se pida al Gobierno, en tan-.
to que en otros nada se espera sino de la iniciativa in-
dividual,

En otras naciones, por tiltimo, y son las que pare-
cen estar en lo justo, se trata siempre de establecer un
prudente equilibrio entre ambos elementos de pro-
greso, limitandose las autoridades 4 patrocinar los es-
fuerzos y las empresas de la iniciativa de los particu-
lares. Lias dos fuerzas han trabajado y siguen ocupén-
dose activamente en resolver la dificultad.

Los Estados y los particulares proceden 4 ello: 19,
por medio de agentes especiales; 2°, de instituciones
destinadas 4 agrupar los intereses y 4 unir los esfuer-
zos, 6 bien 4 fovorecerlos y fomentar su desarrollo, y
3%,;con todos los modos de propaganda que ofrece la
publicidad en la época actual.

Asi, cuando las casas de comercio 6 las empresas
industriales, tienen la importancia necesaria para po-
der sufragar los fuertes gastos de una exploracién le-

X7,
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jana, no dejan nunca de enviar & hombres compe-
tentes, 4 Ingenieros principalmente, 4 estudiar con
toda conciencia los mercados extranjeros, sus hébitos,
sus necesidades y sus fantasias.

No se exige por lo comin 4 esos Delegados téenicos,
que obtengan érdenes de compra para los que los en-
vian. Lo que se espera de ellos son informes bien es-
tudiados, en que nada dejen al azar, y con los cuales
pueda también formarse exacto juicio de si existen
entre el pais que visitan y aquel de que proceden, las
simpatias 6 dificultades que provienen de la comuni-
dad 6 diferencias de origen, de civilizacion, de lengua,
de hébitos comerciales y de religion.

Los agentes verdaderamente comerciales, los agen-
tes viajeros, vienen después, y més tarde es cuando se
fundan en el pais estudiado, las casas 6 las agencias
corresponsales.

Estas 1iltimas no s6lo son de gran utilidad para el
pais de su origen, sino también para aquel en que se
establecen.

Porque ya sea que tengan lazos tinicamente con la
nacion de donde vienen, 6 que los creen méas tarde con
otros paises, al ensanchar su esfera de aceion, de todos
modos cooperan y por modo notable, al desarrollo del
comercio de importacién y de exportacién, del pueblo
que las acoge con simpatias.

Y por tal motivo, se las debe considerar y conside-
ra en todas partes, como auxiliares importantisimos
del progreso del trafico internacional.

* Cuando los industriales 6 los comerciantes no han
llegado atin al grado de preponderancia indispensable
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para ejecutar por si solos el trabajo antes menecionado,
recurren para realizarlo 4 las diversas formas de la
asociacion, ese poderoso instrumento de todos los ade-
lantos modernos. '

Y ya son los comerciantes comisionistas de la Na-
cién productora, los que se asocian para buscar con-
sumo 4 todos los artefactos que los industriales les
confian; ya es en los principales Mercados consumido-
res donde se establecen Agencias especiales (comp-
toirs), que tienen por objeto facilitar al ptblico la
adquisicién de los productos més variados de la in-
dustria.

En otras ocasiones, la divisién del trabajo se acen-
tda, el instrumento se perfecciona, y surgen en los
paises industriales més adelantados las Sociedades de
exportacién, que tantos servicios han prestado y pres-
tan atin para el mayor desarrollo del comerecio.

Ni en el mecanismo interior de esas Sociedades, ni
tampoco en el trabajo especial que efectdan de bus-
car los mejores mercados de consumo, intervienen pa-
ra nada los productores, que reciben de ellas, con fre-
cuencia, anticipos importantes sobre el valor de sus
efectos en venta.

Los comerciantes y los industriales que se resienten
de la terrible competencia internacional practicada
hoy en tan vasta escala, han comprendido que no bas-
ta para triunfar en la lucha, con el trabajo de los
agentes -exploradores, de los corresponsales y de las
asociaciones, sino que es también indispensable reeu-
rrir 4 la publicidad, y por eso aprovechan las faeili-
dades de comunicacién y de correspondencia que el
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progreso moderno ‘pone 4 su disposicién, para dar &
eonocer & 1o lejos, de la mejor manera posible, los va-
riados  artefactos y los importantes recursos de que
disponen.

: Son ingeniosas y originales las miiltiples eombina-
ciones de que se valen en el terreno de la publicidad
los pueblos productores més importantes, y casi pue-
de decirse que no pasa un dia sin que den & conocer
procedimientos de publicacién més y més perfeccio-
nados.

Las grandes firmas industriales y mercantiles son
conocidas hoy hasta en los pueblos més insignifican-
tes, y las indicaciones detalladas acerca de la natura-
leza y precio de sus productos recorren toda la tierra
en solicitud de clientela.

Tales son, con la presencia constante en todas las
Exposiciones y en los Museos industriales y mercan-
tiles, de los productos de su fabricacién 6 de los re-
cursos’ de su comercio, los esfuerzos principales que
ejecuta incansable la iniciativa individual, para dis-

‘minuir en lo posible las grandes dificultades con que
tropieza.

Veamos ahora, brevemente también, cuéles son los
poderosos elementos que ponen en juego los Gobier-
nos de las naciones ecivilizadas, para facilitar la cons-
tante 'y ardua labor de la iniciativa privada.

Valiéndose también de Agentes,; y preocupados, co-
mo es natural, con proporeionar las mayores ventajas
4 la colectividad, hacen realizar por medio de los Cén-
sules principalmente, y de los Agentes diplomz’tticbs,
el estudio concienzudo de los mercados extranjeros,
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desde el punto de vista de las miiltiples necesidades
de la industria y del comercio nacional.

La organizacién del Cuerpo consular es muy cono-
cida, sencilla y 1til, siendo de lamentarse que la de
algunos paises deje, por desgracia, muchisimo que de-
sear en la practica, por la falta de actividad y de co-
nocimientos técnicos de algunos de los Cénsules.

Casi todas las naciones combinan el servicio de los
Cénsules retribuidos 6 de carrera, con el de los Cén-
sules comerciantes.

Los primeros son ciudadanos y verdaderos funcio-
narios del pais que los nombra. Van al extranjero con
la obligacién de secundar los esfuerzos de sus compa-
triotas, y no deben, por lo tanto, interesarse personal-
mente en ninguna empresa comercial.

Los otros son escogidos entre los comerciantes mas
notables de una plaza extranjera. No reciben honora-
rio alguno, por lo ménos fijo, del pais que los elige;
son 4 menudo de nacionalidad diferente, y al velar
por los intereses generales del comercio de la nacién
que representan, quedan en.la mas completa libertad
para ocuparse en negocios de interés privado.

Se critica la existencia de esta clase de céOnsules,
porque se cree, —y con razén— que con frecuencia sus
intereses privados pueden hallarse en conflicto con los
del comercio del pais que los ha nombrado, no pu-
diendo en efecto, dichos Agentes, sin crearse compe-
tencias, favorecer las transacciones directas con las ca-
sas de consignacién establecidas en sus distritos con-
sulares.

A los Consules de carrera, se les critica por su ca-
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rencia de iniciativa y de conocimientos téenicos y eco-
némicos en muchos casos.

El defecto que se cita en el servicio de los Cénsules
comerciantes, aunque efectivo é irremediable, aparece
muy disminuido cuando se considera que por lo co-
min pueden ser escogidos entre las personas cuyos
Intereses mds importantes no chogquen con los deberes
del cargo, y que por lo tanto pueden proporcionar, co-
mo proporcionan efectivamente, en todo aquello que
no pugna con sus intereses; por sus conocimientos es-
peciales y su experiencia, grandes y muy serias ven-
tajas al desarrollo del comercio internacional.

Las deficiencias del servicio de los Cénsules de ca-
rrera, son ficiles de remediar, puesto queen realidad,
el efecto itil del trabajo importante que deben desem-
peifiar, no depende sino de la inteligencia, actividad é
instruccion téenica y econdémica de cada Agente, asi
como del valor prictico de las instrucciones que se le
comuniquen y del conocimiento que tenga de los re-
cursos y necesidades industriales y mercantiles del
pais al cual ha de representar en el extranjero.

En cuanto 4 la organizacién del servicio consular,
como en lo que 4 Museos comerciales y otros muchos
adelantos se refiere, puede servir de excelente y envi-
diable modelo la industriosa nacién belga. |

Sus Cénsules de carrera, con profunda y variada
instruceién técnica y econdémica, son obligados por el
Gobierno, antes de partir al desempefio de su encargo
y cada vez que vuelven con licencia 4 su pais natal,

a ponerse durante algin tiempo en relacién directa, 4
fin de que estudien sus necesidades y aspiraciones, con
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las casas establecidas en los principales centros indus-
triales. 8

Ingenieros muchds de ellos, 6 por lo menos alum-
nos distinguidos de las mejores Tscuelas industriales
6 de los Institutos superiores de Comercio, sus infor-
mes y estudios sobre la industria, condiciones econd-
micas, modo de ser y habitos de comercio de los distri-
tos 6 paises en que desempeiian su elevado eargo, son
obras de la mayor utilidad, no sélo para los comercian-
tes é industriales directamente interesados en su estu-
dio, sino para todas las personas ilustradas.

Esto por lo que se refiere 4 los Agentes oficiales. Re-
cordemos ahora todo lo que los Gobiernos ilustrados
y progresistas hacen para favorecer y facilitar los tra-
bajos de las asociaciones industriales y mercantiles.

En el territorio nacional, subvencionando, 6 impar-
tiendo auxilios eficaces de otro orden & poderosas Com-
pafiias, hacen ejecutar grandes trabajos para mejorar
las vias de comunicacién, facilitando los transportes
con la construceién de canales 6 de caminos de hierro.

Crean 6 patrocinan instituciones que simplifiquen y
faciliten las operaciones del crédito, asi como otras que
reunan los informes y los datos ttiles para el progre-
so del comercio y de la industria.

Crean y fomentan por todas partes los establecimien-
tos de ensefianza industrial, mercantil y de arte indus-
trial, para proveer de buenos soldados al ejército eco-
némico y fundan también los Institutos superiores en
que completan y perfeccionan sus estudios, los que han
de ser mas tarde los jefes de las poderosas casas de co-

mercio 6 de las importantes asociaciones industriales.




En los puertos de la nacién en que se concentra el
trafico de exportacion 6 el comercio importador, se rea-
lizan también grandes obras pafa dotarlos de todas
las seguridades y elementos de comodidad indispen-
sables.

Y como las lineas de navegacion son el complemen-
to obligado de las vias férreas y de las fluviales, para
el comercio exterior, las subvencionan también algu-
nos Gobiernos 6 les conceden otra clase de franquicias.

Y para desarrollar la marina mercante nacional é
independerse del extranjero, crean y fomentan la ma-
rina del Estado, que no sblo sirve para hacer respetar
4 la Naci6n, sino para formar también 4 los marineros
y 4 los oficiales de marina indispensables.

Estimulan con concesiones especiales, 4 las Empre-
sas 6 los hombres que en el dominio tedrico ¢ en el
préactico persiguen el desarrollo del comercio y de la
industria.

Facilitan la permanencia en el extranjero 6 los via-
jes de las personas cuyos estudios tienen por objeto el
ensanchamiento de los negocios de la Nacion.

Favorecen por todos los medios 4 su alcance la co-
lonizacién 6 la emigracién, celebran tratados de co-

mercio, y envian por tltimo, instrucciones especiales y
detalladas de orden industrial y mercantil 4 los Agen-

tes oficiales de su servicio exterior.

De csa manera el Estado agrupa las fuerzas indivi-
duales, fecunda sus esfuerzos y ayuda por modo eficaz
al progreso comerecial de la colectividad.

Pero como dice muy bien el ilustrado Sr. Leén Ca-
pelle, Director en el Ministerio de Negocios extranje-
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ros de Bélgica, en un interesante estudio sobre las nece-
sidades del comercio de importacién y de exportacion:
“ Un Gobierno no ha hecho todo cuando ha. dotado &
“gus nacionales de una legislaciéon comercial sabia-
“ mente combinada; cuando ha mejorado sus vias de
“ comunicacionginteriores;reducido sus tarifas de trans-
“porte, y sus impuestos 4 la navegacién; suprimido
“sus aduanas interiores y derechos de portazgo, y so-
“metido su sistema aduanal en los puertos y fronte-
“‘ras 4 una revisién l6gica y razonada. ,

“Su influencia bienhechora puede muy bien ejercer-
‘“ se més alla de sus fronteras maritimas y terrestres,
“y desempefla un noble papel, cuando se esfuerza en
“ obtener la unién de los diversos paises en todas las
“ cuestiones que 4 los intereses materiales se refieren.

“ La elaboraciéon de un Coédigo ‘de Comercio inter-
“ nacional, los estimulos combinados que las diversas
“naciones beneficiadas hayan de otorgar 4 las grandes
“lineas de navegacién 6 4 los ferrocarriles internacio-
“nales, con el fin de aumentar los medios y disminuir
“ Jos gastos de transporte entre ellas; la reduccién de
“log impuestos 4 la navegacién, y dentro de los limi-
“tes de lo posible la concordancia y reciprocidad de
‘“los diferentes sistemas aduanales, son otras tantas
““ cuestiones que se imponen al estudio de los Gobier-
“ rios de los pueblos cultos.

“Y hoy puede decirse con més razén que nunca, que
“¢l Estado que inicie ante los demés la adopeién de
“Jas ideas indicadas, habr4 merecido bien, no tan sélo
“ de su patria, sino de la gran familia de los pueblos
“ civilizados.”
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Ademés de todas esas disposiciones de trascenden-
tal utilidad y de los nobles esfuerzos que hacen, para
unificar los sistemas de pesos.y medidas y para estable-
cerla posible armonia entre las legislaciones sobre pro-
piedad industrial, los gobiernos recurren como los par-
ticulares, para fomentar las riquezasgacionales, y el
trafico exterior, 4 los benéficos resultados de una bien
estudiada y constante publicidad.

Asi, por ejemplo, puede decirse que en los momen-
tos actuales, muy pocos son los paises que no poseen
una publicacién especialmente consagrada 4 los datos
y 4 los informes remitidos por los Consules, & sus go-
biernos respectivos.

Una publicacién de esta naturaleza no sblo ofrece
siempre un gran interés, por la emulacion tan legiti-
ma como fecunda que en los estudios que la constitu-
yen se observa entre los Representantes de las diver-
sas Naciones, sino que presta también grandes y efica-
ces servicios al pais que la sostiene, por las noticias de
interés y los datos.ttiles que en ella encuentran con
frecuencia, sus industriales y sus comerciantes.

Las Exposiciones regionales, relativas 4 determina-
da industria 6 & las producciones de una zona circung-
crita; los certdmenes naclonales, y las exhibiciones de
caracter internacional y universales, constituyen otro
elemento poderoso, de publicidad y propaganda,”de
que se valen frecuentemente los gobiernos de los pue-
blos cultos.

Asi, en 1890, se celebraron en Europa, al mismo
tiempo, ademés de las exposiciones de Bellas Artes que
tienen lugar anualmente en todas las grandes capita-
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les y que se conocen con el nombre de “El Saléon,” una
gran Exposicién internacional de toda clase de indus-
trias, y otra especialmente consagrada 4 la agricultura
nacional, en Paris; una, internacional también, de Mi-
nas y Metalurgia, 4 la que concurrié México con éxito
brillante, en Londres; otra, de industria y principal-
mente de electricidad en Edimburgo; una, internacio-
nal, de selvicultura, en Viena; otra, de higiene indus-
trial, en Amsterdam, y una especial de industria azu-
carera, en Praga.

Todas ellas tuvieron éxito y produjeron excelentes
resultados, para la popularizacién de los esfuerzos, de
los recursos, de los productos y de los adelantos de las
naciones que tomaron parte en esos grandiosos certa-
menes de la inteligencia y del trabajo del hombre.

Las exposiciones permanentes, industriales y de ar-
te industrial, y los Museos comerciales, constituyen,
por tltimo, otro maravilloso instrumento de publici-
dad y de enseiflanza, que han empezado 4 poner en jue-
go en los tltimos afios los gobiernos ilustrados,

Y ya que en el curso de esta breve enumeracién
de los esfuerzos de Estados y particulares, para resol-
ver las graves dificultades econémicas del momento,
hemos llegado ya 4 mencionar la importante institu-

cién euyo estudio va & ser una de las materias princi-
pales de este informe, dejaremos para otro punto de
este trabajo el anélisis de los Museos industriales y
de arte industrial, asi como la organizacién de la en-
seflanza mercantil y nos consagraremos por ahora 4
presentar los datos recogidos, acerca de los Museos co-
merciales.




