DOCUMENTOS DIMANADOS DE LA COMISION MERCANTIL

Nada debemos exponer sobre el contrato de comisién, del que nos ocupamos
extensamente en otro lugar de esta obra, al que remitimos al lector (1).

El documento justificativo de la comision mercantil, es la simple carta. El justifica-
tivo de la consumacién del mismo contrato, es la factura de compra 6 la de venta,
llamada esta tltima en el comercio cxucnta de venta, asi como 4 la primera, llaman con
toda propiedad los franceses cuenta de compra (compte d’achat).

Daremos, pues, 4 conocer estos dos tltimos documentos, acompafiando 4 los mode-
los las explicaciones que creamos oportunas.

FACTURAS O CUENTAS DE COMPRA

Lo son las de las casas de que hablamos en otro lugar de esta obra (2), dedicadas
4 exportar en comision y en grande escala manufacturas catalanas 4 provincias y a
Ultramar, cuyas facturas difieren por su forma y encasillado de las que hemos dado 4
conocer. Dichas facturas, justificativos de la compra 6 compras hechas por el comisio-
nista para su comitente, suelen ser largas, al extremo de ocupar 4 veces cuatro 6 mds
paginas, porque retnen el pormenor de los numerosos géneros contenidos en una
importante remesa de fardos 6 cajas hecha 4 uno de sus comitentes por ferrocarril 6
por la via maritima, géneros de todas clases y procedentes de muchas fdbricas. Como
los comitentes, por lo general, al hacer los pedidos va precisan de qué fibrica han de
ser los articulos enumerados en sus notas, de ahi que el comisionista en sus facturas, al
lado de cada clase de género sefale la fibrica de que procede; y como cada fabricante
tiene establecidos sus descuentos sobre los precios, esto obliga también al comisionista
4 marcar al lado de los precios los descuentos correspondientes. Se comprende, con lo

expuesto, como terminan las facturas de dichas casas: estampados ya los valores 6

{I) Véase el tomo 1I, pdginas 53 y siguientes, sobre Compras y ventas é comision.

{2) Véase el tomo I, piginas 344 y 345, epigrafe Gastos e remesas de Léneros.
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importes de todos los géneros que éstas comprenden, se suman, y del total se resta

también el #ta/ de los diferentes descuentos de las facturas, resumidos y especifi-
cados as:

4 por 100 sobre Ptas.
3 TO6

» 100 suma de descuentos que restada

e e \ del importe ez druto de los géne-

3 QO s | FOS facturados, nos da eZ diguido
importe, al que se le suman los gastos ocasionados por la remesa y 4 este importe y
gastos se le afiade la comisi6n estipulada, y se tiene el total de la factura.

Dadas estas explicaciones, véase ahora un modelo de las facturas 4 que nos refe-
rimos:

Num. 93

DIONISIO ORUS Cuenta corriente con el Banco de Espaiia,
COMISIONISTA- EXPORTADOR

de géneros manufacturados

- 4 provincias y Ultramar ——
8, Olmo, 8

A te]e;é;a: Sorus Barcelona..._de il s g
FACTURA del importe y gastos de los géneros remitidos por su cuenta y reesgo @
) SO SR IR R RSO R ) S RO e s S e
R bullos, pagaderos d.. . dias fecha, en oro 6 plata, con exclusion de
billetes de curso forzoso como no sea al cambio corriente, y siendo de cuenta del receplor
de los géneros el cambio y los gastos del givo en el caso de tener que librar & su cargo.

EEn > y f IMPORTES

CLASES DE GENEROS FABRICANTES

|
|

‘ | Pesetas Cts.
] ——

| |

|

|

|

Nimero de bultos.
Marcas 6 rotulados.
Piezas, trozos 6 paquetes,
Tiros totales.—Metros.
Descuentos por 1oo.

Fardos & cajas.




384 LA PARTIDA DOBLE LA PARTIDA DOBLE

Sin ser comisionista, puede un comerciante ejercer de tal, sier.npre y cuando opera
por cuenta ajena, y dicho se estd que, en este caso, le son aphca!:l.e’s, por lo que se
refiere 4 estas operaciones, los articulos del Cédigo sobre la Conusaon’ mercantil, lo
propio que 4 su comitente. El modelo nim. 94, que sigue, se refiere 4 la factura de
compra efectuada por un comerciante de Malaga de orden y por cuenta de uno de sus
corresponsales de Barcelona, 4 quien dirige la expedicién del género.

CUENTA DE VENTA

Algunas particularidades ofrecen las cuentas de venta que extiende un comisionista
4 su comitente, 6 bien un comerciante que opera por cuenta de su corresponsal cuyas
ordenes se ha limitado 4 cumplir. De estas particularidades nos ocuparemos luego;
en el interin, véase el modelo mas usual y generalizado de una cuenta de venta,

Nam. 9%

Num. 96

FACTURA del coste y gastos de 50 pipas aceite de olivas, compradas de orden y . '

pa;r cuenta de D. Juan Luis, de Barcelona, y embarcadas en Mdlaga, @ su consigna- CUENTA DE VENTA y Zguido producido de una partida de vino, envio de
2 L] ’ y T. s 05 7. ’ ~ , ’ .

cibn, en el vapor espariol «Cienfusgos», capitin Lucio Esquivel________G saber: _ D. Juan Lacasa, de Valls, por el vapor « Umbertos, capitan Nicolas Fauréd, ¢ mi

. N e consignacion, a sabex:
Pesetas | Cts. | :

|
i Francos ‘ Cts. |
} SRS e i —
. | |
\pipas aceite de oliva superior. [ 1 i
‘ .
|

= i 7. | bocoyes vino tinto del Priorale, conteniendo juntos 42,560 litros
Frsa'bruto. o e KSR 28050 | St yes ) 7 42,5

5 . 3 a Feos, 41 ¢l hectolitro, al consumo de Aduana.
| Tara, 7' 5 kgrs. por pipa.  » 375 4 iy

Peso neto Kgrs. 25,075 d 9o plas. los 100 kg. | | Descuento de 2 por roo por pronfe pago.
_ & R ra S S SRR 26 ‘

GASTOS GASTOS

|50 pipas nuevas, ¢ Ptas. 18 una. . . . . Plas. goo Flete, segtin conocimiento, y sello. . . . . Feos. 7 5190
Envase y recepeion, d Plas. 0'20 los 100 kg. . »  50‘1s | Permiso, estadistica y formalidades de Aduana.  » 5c0
Acarreo y embargue, Ptas, 2 por pipa.. . . » 100 | Derechos de Aduana, Feos. 2°50 por hect. . » 1,064
Tonelero d bordo y Aduana. | Mozos d la recepcion y entrega, Feos, r‘zg

Seguro maritimo, Y2 pllo s| Ptas. 24,000. por bocoy. .
Piliza.

J Corretaje de venta I por I00..
| Conocimiento y sello.

: Almacenaje desde el 4 de junio hasta la fecha,
Corretaje, 1 por 100.

d razén de Feos. 0' 05 por dfa y por bocoy. »

»

. ., f !
Comisién de compra,'[2p.%lo 5| Ptas. 27,990 82. »

Telegramas, correo y gastos menores. . . |,  »

Importe total, S. E. 4 O. Comision y garantia, Feos. 1°25 por hectolitro  »

Mdlaga & de Mayo de 1898. Litquido, valor hay.

Sobrinos de Ramiro S s 0,

Cette 22 de Funio de 1898

Jacques Roussin
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Como se ve, entre una cuenta de compra 4 comision y una de venta, esencialmente
no hay otras diferencias que las de variar la cabecera, y de que en aquélla los _gastos
se suman, cuando en ésta se restan. Todo lo demds, forma, pautado, etc., viene d
resultar igual. Casos pueden ocurrir, no obstante, en que hasta la forma de la cuenta
de venta deba sufrir variacién, sobre todo en aquellos 4 que se refiere el art. 270 Flel
Cédigo de Comercio, que dice textualmente: <El comisionista no podrd, sin autorizacion
»del comitente, prestar ni vender al fiado 6 4 plazos, pudiendo en estos casos el comi-
»tente exigirle el pago al contado, dejando 4 favor del comisionista cualquier interés,
»beneficio 6 ventaja que resulte de dicho crédito 4 plazo.» Pues bien; supongamos la
venta en comisién de una partida de un articulo, no importa cudl sea, detallado 4 dife-
rentes precios y en distintas fechas, cuyas ventas se han efectuado concediendo deter-
minado plazo 4 los compradores.

El caso que presentamos es el mds corriente en la préctica, pues raras veces el
comisionista puede colocar de una vez, en un mismo dia, y 4 una sola mano una partida
de género, sino que tiene que detallarla 4 diferentes precios; y como, por regla general,
concede el mismo plazo 4 todos sus parroquianos, resulta que los importes parciales de
sus ventas, dan una escala variada de vencimientos, de entre los que tiene que buscar
el medio 6 comtn para fijar 4 su comitente en qué fecha es disponible para é€l el produ-
cido liquido de su cuenta de venta, 4 fin de no perjudicarle ni tampoco beneficiarle por
anticipo 6 retardo en el cobro. Esto, y la necesidad de cumplir con el Cédigo, segtin
acabamos de ver, determina modificaciones trascendentales en la factura general, cuya
forma, aunque siempre clara, aparece mds complicada, segtin puede ver el lector por el
modelo que luego presentaremos.

Supongamos que de Marsella remiten 4 Barcelona para vender en comisién,
20 balas de arroz del Japén, y que el comisionista barcelonés ha detallado dicho
articulo en las fechas y 4 los precios que siguen 4 continuacién:

El 4 febr,, 4 Juan Nz_ly, 5 balas con peso bruto, 505 kg. 4 2050 ptas. los 50 kg.

El 18 > 4 Mario Dans, 2

Bl as: 50 3 Paula Mir; 3 ' » yo ety

Bliog «s alus Oms; 6 5 - HEOT iy A9 boo P T

El 2marzo4 Nicanor Daza, 4 » 3 g R R0 Al
La tara es de 2 por 100. Se han concedido 20 dias plazo 4 dichos compradores.
El mismo dfa, 2 de marzo, en que ha tenido lugar la colocacion del resto del arroz,

formulard el comisionista su cuenta general de venta, que dira asi:

2T TOE oy SR

a

> > 201 3 a0 » 3 ANy
a
a
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Num. 96

CUENTA DE VENTA » liguido producido de 20 balas arros del Fapon, vemi-
lidas por los Sres. Monier et fils, de Marsella, por ferrocar

consignacién,

ril y porte pagado, & mi

a sabex:

FECHAS = PSS . : T TR =
; PESO PESO  (prEctos|| INPORTE BRUTO || DESCUENTO 2 ofy || MPORTE Livpio
Sy . £ = bruto : limpio A5 ;
COMPRADORES | = ks ). ¥ — .
Mes iz Kgs. 4 o |

VEXCIMIENTOS
Pesetas || Pes:tas |Cts.|| Pesetas |Cts, || Pesetas |Cts.

]’}-{wm. Juan Nay 5] ¢ 20'50 95 : 89 || Febrero 24
/d. Mario Dans
fd. Paula Mir

Id. Luis Oms

74 og || Marze 10
12 5 oz Ty
{0 2124 b e

1
Marzo Nicanor Daza /d o

2,0087/2] -

Pesetss | cts, |
B
Froducido de venta de dichas 20 balas. . . . . . . 786 40
GASTOS A DEDUCIR

Aduana y acarreo.
Almacenaje. »
Colrtale e entis Sla hor e, 5 R U ST
BT R Ty R R R SN IR s S T
BEDAREeII B Bl - s S e G B R

A T R e e el T v o e SR SIS e e T S

Producide liguide @ su favor, al vencimiento comin del r 3 de marzo.

SEE 50,
Barcelona 2 de Marzo de 18985.

Mauricio Coalla
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4

g - ue repetirlas men-
Sucede que cuentas de venta como la que precede, 4 x:ec'f:s har):t :l ; erzdoneq 5
sual 6 bimensualmente, y si resultan contener cuarenta o Ffm;uctla d[ﬁ) s Circm;gtan
, 1zacio en stan-
alizacion. Esto dep
ejemplo, absorbe cada vez algunas horas su forrn. e
ias de negocio sobre las que no cabe generalizar ni sen g b
. ( nda a
tomado como ejemplo un pico de 20 balas, cuya cuenta de venta Eelma o
: : : s 3 i
asi que ha sido agotada la partida. Podia ser €sta de 700 6 mds ba ; ;ir Sl
nesas, con venta muy seguida durante meses, y ser necesario produ e
. d ,'0 relacion detallada de las ventas; en cuyo caso se impone y €s d€ rgor u
4 Su duen
do
documento como el presentado. [ e
El veneimiento medio sefialado al producido liquido de !a 'mentada cue Al
isioni ! ientos respect a
i ta de Barcelona 4 los vencim
dice que cobrando €l comisionis ’ e
i ] 3 z0, los intereses en
ventas efectuadas y reintegrdndose el de Marsella el dia 13 .de marzo, los dig
ro y en contra quedan de tal modo compensados, que ni comitente ni comlsllo
. . Fo o o
Ealen perjudicados ni beneficiados por intereses en un centimo siquierd, que €s o q

rocede. g :
. El caleulo del vencimiento comin se ha hecho del modo siguiente:

Ptas. 19889 al 24 de febrero = Epoca.
»  81‘09 al 10 de marzo 14 dias  1,135‘26
12262 alix7de s i 2,575°02
» 23324al20de > 24 » 5,597°7
»» 150'56 al 22 de > 26 > 3914‘}367

’Pta;786‘40 13,222'60

e

Vencimiento medio — T 17 dias después del 24 de febrero que hemos to-

U

mado como base 6 punto de partida, cuyo vencimiento corresponde al 13 de marzo (1).

13,223

Hemos omitido, por carecer de importancia, los gastos de la cuenta de verllt’a que
examinamos, al buscar el vencimiento medio de las ventas efectuadas; entendiéndose
que si de tal entidad fueran éstos, como, por ejemplo, los portes y deretfhos de Aduana
de una gran partida de géneros (que bien Podrian ascender 4 alglll'.lOS miles de pesetas),
entonces los tendrfamos en cuenta, deduciendo del producto liquldo. de las verrltas el
importe de los intereses. En la cuenta habria un gasto rfnés. 4 deducir, que serfan los
intereses correspondientes 4 los desembolsos del comisionista, 4 la tasa corriente que
tuviera el dinero en la plaza, 6 bien 4 la convenida de antemano. Como puede com-
prender el lector, ni los suplidos indicados, ni otros mé4s é menos import‘ant:‘as que
hiciera por cualquier concepto el comisionista, ninguna variacién, salvo la insignificante
dicha, experimentaria la cuenta de venta.

(1) En Ia nota de la pdgina 219 del tomo T de esta obra, ya damos 4 conocer al lector la formula 6 regla genera
para buscar el yencimiento comiin.

.

DE OTROS DOCUMENTOS Y CONTRATOS

EMANADOS DE LA

CONDUCCION DE LA COSA OBJETO DE LA COMPRA-VENTA

Cuando los géneros vendidos hay que trasladarlos de una plaza 4 otra por residir
los contratantes en distintas, su conduccién 6 transporte motiva nuevos contratos y los
documentos, aunque no siempre necesarios, justificativos de los mismos. Segtin la forma
del transporte, asf es el contrato y la expresion del mismo, 6 sea el documento 4 que
da lugar.

Si la conduccién de las mercancias se hace por vias terrestres ¢ fluviales, da lugar
al llamado contrato mercantil de transporte lerrestre, del que se ocupa el Cédigo en su
titulo VII, articulos 349 y siguientes.

Cuando el transporte se hace por mar, motiva uno de los contratos especiales del
comercio matritimo llamado contrato de fletamento, del que también se ocupa el Cédigo
de Comercio en su titulo III, seccién primera, articulos 652 y siguientes.

>

LA CARTA DE PORTE

Es el documento que en el contrato mercantil de transporte terrestre firman por
duplicado el cargador y el porteador. Va en forma de carta dirigida por aquél al con-
signatario de la mercancia, por cuyo motivo consideramos ocioso reproducirlo aqui,

bastando saber que, segln el art. 350 del vigente Cédigo de Comercio, la carta de
porte deberd expresar:

° El nombre, apellido y domicilio del cargador.
¢ El nombre, apellido y domicilio del porteador.

I
2.
3.° Elnombre, apellido y domicilio de la persona 4 quien 6 4 cuya orden vayan
dirigidos los efectos 6 si han de entregarse al portador de la misma carta.

TOMO I1.—062




