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bit trés-actif; ceux qui traitent des arts et metiers pro-
duisent de bons bénéfices; les livres de contes et les
romans , destinés 4 la classe oisive, viennent aprés ;
les ouvrages d’histoire , de physiologie, de philoso-
phie, de voyages, ceux @éloquence et de poésie,
s'adressent & une classe trop circonscrite. Les odvra-
ges consacrés aux sciences abstraites, quoique d'un
haut degré d’utilité , sont trés-ingrats, et la vente en
est rare. ‘ !

L’imprimeur qui sest établi une renommeée d’in-
tacte probité, qui est d'une exactitude scrupuleuse ,
qui joint & une juste modération de prix une belle
exéculion, fait des bénéfices réguliers. Sil n'arrive
pas & la fortune , c’est desa faute; et s'il est libraire
enméme temps, alors ses avantages sont presque inap-
préciables ; car otitre qu’il obtient une grande écono-
mie sur la fabrication, il peut toujours faire paraitre
ses ouvrages dans le moment le plus opportun, et n’a
jamais aucun abus de confiance & craindre..

Des savans indusirieux.

Les connaissances ‘acquises , les découvertes qu'on
afaites, appliquees 4 I'industrie, sont souvent des sour-
ces certaines de fortune.

Ainsi le savant qui vient a simplifier la main-d’ceu-
vre dans les travaux les plus utiles et en accélére les
résultats , le chimiste qui trouve le moyen de compo-
ser des produits avec des bases moins cotiteuses que
celles déja employées, le géologue qui découvre des
mines ou des carriéres ignorées, et qui sait les exploi-
ter, le mécanicien qui perfectionne des insirumens
ou qui eninvente de nouveaux, le botaniste agronome
qui introduit dans une contrée populeuse des fruits,
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des fleurs ou'des plantes potagéres précieuses , enfin
tous les savans. qui appliquent leurs lumiéres & des
objets de grande utilité, arrivent ordinairement 3 la
plus haute prospérité ; mais ce nest jamais qu’d un
dge déja avance qu'ils recueillent les fruits de leurs
travaux, de leurs sacrifices et de leurs veilles.

Médecins. — Le médecin qui, sans négliger de
connaijtre toutes les parties de I'art de guérir, s’atta-
che spécialement 4 une catégorie de maladies , comme
pulmonaires , céphaliques ; de lapeau, des yeux, etc.,
finira par acquérir de la réputation pour leur traite-
ment, sera appelé fréquemment avec confiance, et
fera de brillantes affaires dans les grandes villes.

En débutant, le médecin doit faire tout son possi-
ble pour se répandre dans le monde et y faire des
connaissances et des amis; mais & partir du jour ot
sa clientelle est établie, il faut qu’il renonce & presque
tous les plaisirs sociaux, pour se livrer entiérement &
son honorable profession.

1l en est de méme du chirurgien : il doit s’appliquer
a exceller surtout dans les opératiens qui sontle moins
habilement exécutées par d’antres de la méme rési-
dence, ou qui demandent le plus fréquemment 'em-
ploi de ses lumiéres ou de sa dextérité.

Le pharmacien doit étre parfaitement initié 4 la
qualité et a la vertu des substances qu’il emploie,
étre scrupuleux sur le choix quand il achéte. Sl
agit ainsi, il peut mettre ses médicamens et ses pro-
duits chimiques en évidence dans sa boutique ; les
médecins, les connaisseurs et puis les journaux., lui
feront en peu de temps obtenir une confiance méritée,
et sa clientelle ainsi que sa fortune s’accroitront de
jour en jour..

Les savans peuvent encore trouver de bonnes res-
sources dans le professorat , s’ils obtiennent des chaires
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3 traitemens fixes , ou §'ils parviennent & o'bt.e'nir des
cours publics ot leurs lumiéres soient apprecices. :
‘Quant aux pensionnats, ce 301_1’: des entreprises
presque commerciales , oti la jalousie , la cogcurrence
et les frais nombreux inhérens 4 ces éte?bhs.semens ;
font qu'il n’y a que le petit :n.ombre qui reussisse. Les
lecons particuli¢res sont pénibles et peu lucratives.

Commis. Secrétaires.

Au nombre des professions ci-dessus men’ti(m?lées -
nous n'avons point porté les emplo.is de conitais, de
secrétaires que I'on voit dans les maisons parhcyheres
et dans certaines admiristrations, parce que bien des
gens se refusent avec quelque raison A regarder ces
emplois comme une position fixe ou comme uine pro-
fession. ; G

Si c’est 12 une profession, en effet EHG n gst:guaie
exercée que par des personnes dt’mt led.ucatto'n et la
vocation ont été manquées , quin’ont point (}etat'or-
dinairement, et qui passent ainsi leur vie & copier,,
chiffrer, écrire, avec des émolumens presque toujours
trés-bornés, qui ne leur permettent jamais de sox:tn'
de leur dépendance. Cette profession approche‘b}en
de la domesticité ; joignons & cela que cette position

est presque precaire, n'est jam.zus sohde.et ne lemj asi
sure point d’avenir. Souvent il va:udralt bien mieux
pour eux étre entrés dans un atellt?r, une fabrique,
ou, 4 I'aide de leur modeste instruction, ils serafen‘t au
moins devenus chefs de travaux. Ils sont ordinaire-
ment célibataires , parce qu’ils n’ont ja‘mais que pour
eux, et qu'une femme et des enfans seraient une charge
au-dessus de leurs forces.

Il n'est pas question ici des jeunes gens que ]eur;
familles destinent & devenir chefs d'établissement, et
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qu'elles placent soit chez des notaires ; des banquiers
ou des négocians, efc. pour apprendre les détails
d’administration, d’économie, .de fabrication , etc.

Commerce.

Les professions dont nous avons déroulé le tableau,
exigent pour la plupart ou un long apprentissage, ou
des études spéciales et cotiteuses , et des capitaux con-
sidérables.

Que les personnes arrivées & I'dge ot T'on ne peut
se livrer aux longues études, et celles dont les moyens
pécuniaires sont limités, se livrent an commerce” :
plusieurs branches peuvent &tre exploitées sans de
grandes connaissances préliminaires ysans de grandes
mises de- fonds; une intelligence et une instruction
ordinaires v suffisent.

L’homme peu satisfait des emplois publics ou par-
ticuliers , des arts libéraux , des lettres ou des scien-
ces qui n'ouvrent pas i tous le temple de la fortune
ou de la gloire, ne devrait-il pas abandonner wune
carriére pour lui ingrate, et chercher dans le com-~
merce une existence plus libre et plus heureuse. On
peut y débuter & toutes les périodes de la vie. Plus la
raison et le jugement sont miris, plus on doit espé-
rer d’y réussir, pourvu quon posséde les capitaux
necessaires pour commencer.

Alors on doit premiérement considérer que les ob-
jets de premiére nécessité présentent des ventes plus
assurées , mais des profits moins grands & cause de la
concurrence; que‘les objets de luxe ou de fantaisie
donnent plusde béféfice lors du débit, mais que lavente
de ces derniers étant incertaine » 8xpose 4 des pertes.

Avant de former un établissement de commeree ,
faisons hien la statistique de Pendrojt, calculons ayant
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tout les besoins de la masse des acheteurs ou consom-
mateurs, et voyons bien'le nombre des concurrens.

Pour affaiblir la concurrence, nous donner la vogue,
achetons autant que possible de la premiére main, et
soyons rigoureux sur le choix, la qualité, la quantite ;
réduisons les objets au prix le plus raisonnable, va-
rions nes objets de spéculation de maniére 4 gagner
sur six articles, si nous sommes forcés de perdre
quelque petite chose sur deux, et w'oublions pas qu'il
est plus avantageux de multiplier de petits bénéfices
que d’en faire de grands, mais rares.

Nembrassons au reste aucune branche de com-
merce sans l'avoir bien envisagée ; craignons les forts
loyers et les intéréts, onéreux. Il faut porter les frais
au plus haut et les bénéfices des ventes au plus bas; il
faut aussifaire la part des accidens et dela mauvaise foi.

Ayons soin de tenir en réserve les fonds qu’il faut
pour remplir nos engagemens. Ces mesures prises et
bien observées établissent bientét la confiance ainsi
que le crédit dont on peut avoir besoin. Alors 'esprit
débarrassé de toute crainte , jouira de la liberté de
bien voir et de bien combiner. Les succés sont la con-
séquence de ces précautions.

1l ne faut marcher que progréssivement et suivant
ses moyens dans les entreprises commerciales. Les
spéculations hardies, quoiqu'on en dise, sont trop
souvent desasireuses. De la toutes les banqueroutes
dont la sociéte se sent ébranlée a chaque instait. Ce-
lui qui se contente de marcher petit & petit arrive
toujours sans peine et sans secousse ; la fortune aime
les petits moyens, avjourd’hui elle déjoue les grands ;

aprés les grands moyens on s’aperdoit toujours qu'une
condition capitale a été omise ou négligée, de lale
désordre et les catastrophes.

Il faut remarquer que dans les grandes villes; il y
a toujours des quartiers affectés & chaque spécialité de
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commerce ou d'industrie; ce sont ces quartiers qu'on
doit choisir de pI‘Lj&fﬂl ence, parce que c'est 1 que se
rend la masse des ‘acheteurs en espérant ¢’y foutnir 4
fies prix plus doux » €ty trouver meilleur choix ; mais
il faut assez de capitaux pour s’y assortir aussi bien
que le sont ceux qu'on ¥ voit déja établis, et pour y
tenir méme des articles que les autres n’ont pas.
B : ¢ oy okl

Si l'on a quelque raison de s’établir ailleurs 5 ou si

: : A
Uon vent former une industrie nouvelle, il faut tAcher
de choisir les quartiers les plus fréquentés ; les eoins
de rue sont trds-bons, ainsi que les maisons qui se
trouvent en face d’'une rue passagére. Les boutiques
complétement ouvertes, qui sont au niveau du sol et
d . o r L ] =

ont' les n’mrche}né'hses sont ].31611 etalées, doivent atti-
rer jusquaux timides , aux indolens , aux curieux e
ceux méme qui ne pensaient pas A faire d’empléte ou
qui achetaient ordinairement ailleurs.

; Les enseignes, les affiches , les prospectus & domi-
cile ne doivent pas étre négligés : on peut aller méme
- £ - !

Jusquaux annonces des journaux.

Quelque heureux que soit le résultat que Fon obh-
tient flans le commeree, dans Yindustrie, le torrent
des dépenses aménerait le malaise et peut-étrela ruine

.- 3 r - . g
si Pon n'établit dans sa maison un ordre scrupuleux
d'économie, et'sil'on ne tient la maix 3 ce que per-
3 ¥
sonne ne s en écarte. Par ce moyen seulement, les bé-
nefices se multiplient toujours ; une fois les premiers
obtenus, de plus importans s’y réuniront.

Quelques gains qui se réalisent alors , ayons assez
de fermeté et assez de constance pour ue
partir de notre train de vie régulier,

S R 3 - 5

; A.rrlve & I'aisance , Thomme raisonnable §'arrdte or-
dinairement, se retire des affaires et jouit.

Pour réussir dans tous les travaux humains , voyez
l.fi tab‘}eau (JL“C(?LIfI‘E, le chapitre qui le suit, et puis
imprre sur sor, page g et suivaules.,

pas nous dé-




TABLEAU
DEMONTRANT LES RESULTATS DE 20 ANS D'ECONOMIES ;
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Resultat. 24,1271,

36,194 f.

51,357 £.

90,656 f.

La premiere colonne démontre que 2 f. économises

-
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par jour produisent un total annuel de 730 fr-En con-
tinuant ainsi pendant 20 ans, pourvu qu'on capitalise
réguliérement ' les intéréts chaque année, on obtient
24,127 f. (les centimes sont négligés). Denxiéme colonne :
5 f. par jour produisent par les mémes moyens 36,194 f.
La troisieme colonne prouve que celui quia déja 6,000 f.
et qui économise aussi 5 fr. par jour, possédera 51,557 £.
dans le méme espace de temps. La quatrieme fait yoir
que celul qui, a l'age de 20 ans, se trouve posséder
12,000 f. , et qui a une industrie qm lui rapporte 5 £. par
jour de bénéfice net, doit aveir, i Iige de 4o ans, un
capital de 90,656 f. Joignez & cela que quand on'a de
I'argent en réserve , on trouve de temps en temps des oc-
casions de doubler, et quelquefois tripler ses capitaux ;
alors P’argent fait la boule de neige, et Phomme indus-
trieux obtient des résultats immenses. Pour faire fortuuc,
il faut absolument avoir la force de faire les premleres
économies; le reste va tout seul.

Mordons-nous donc les doigts, nous tous qui avons si
souvent depensé inutilement desi2, 5, 4 et 5 f., en nous
disant : cette pi¢ce, je n’ai que cela aujourd’hui, ce n’est
rien ; que puis-je avoir avec elle? autant la dépenser.
Et combien d’autres qui formeraient anjourd’hui.une

somme assez rondelette, ont €i¢ jetées dans:-le méme
gouffre l....

REFLEXIONS.

L'une ou Tautre des diverses professions indiquées
dans cet apercu, peut suffire pour mener a Vaisance

et méme & la fortune I'homme actif, industrienx ,

économe et qui jouit de I'exercice complet de ses fa-
cultes.

Toutes les professions utiles sont également hono-
rables; chacune forme un anneau essentiel de la
chaine sociale.

Personne n'iguore que la profession la plus. vul-
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gaire , quand les devoirs en sont remplis par un hom-
me de mérite, n'abaisse nullement ; de méme que Ton
sait fort bien que les fonctions réputées les plus émi-

nentes ne peuvent élever un homme bas et vil, nifaire
honorer et respecter un sot.

Foulons donc aux pieds-ces préjugés ridicules qui
.empéchent d’arriver 4 bien celui qui a le malheur de
sly conformer ou de les craindre, lorsquiil est ques-
tion dembrasser une profession, un état de vie pour
lequel il a de l'inclination , du gotit, et dont il se sent
1a force et les capacités de remplir les devoirs. Toutes
les professions me présentent-elles pas un bon et un
mauvais coté? toutes n'offrent-elles pas des difficultés
au début? N'ayons pas beaucoup d’égard non plus aux
plaintes des personnes qui les occupent , elles cachent
ou déguisent presque toujours la vérité ; quelquesuns
obéissent ainsi 2 un motif d'amour-propre; dailleurs
quel est '’homme qui ne se croirait pas mieux ot il
n’est pas.

Pourquoi aussi nous défier de notre adresse, ou de
la portée de notre esprit , ou de notre intelligence pour
une profession qui a des attraits pour nous? Persuas
dons-nous au contraire que tout homme sain d’esprit
et de corps, peut ici-bas (cela existe réellement)
tout ce que font ses semblables; que le succes cou-
ronne inévitablement le courage, la constance, la
fermeté et Iensemble des moyens. Si quelques-uns
étaient excusables de perdre l'espoir de la réussite,
ce ne pourraient étre que ceux qui ne jouissent pas de
toutes leurs facultés intellectuelles et physiques or-
dinaires. Que I'on n’aille pas crier contre lahardiesse
de cette assertion , nous en appellerions au temoignage
de l'expérience de chacun de nos adversaires, et ils
conviendraient avec nous qu'ils ont vu toujours triom-
pher la persévérance des personnes mémes dont les
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il
organes étaient défectueux, dont esprit manquait de
pénétration. _

Une application soutenue, un ferme vouloir ont
toujours été des maitres bien habiles ! tant il'est vral
que toutes les facultés de Fhomme sont destinées &
étre perfectionnées. Rien sans travail, rien sans lu-
miéres acquises , et cela est conforme 2 la raison.

Commencons donc par vouloir avec force, travail®
lons sérieusement et avec une constance opimitre,
nous parviendrons & exceller autant que ceux dont
nous admirons habileté étonnante.” Pourquoi nous
rebuter, si nousvoyons des hommes sans doigts, dou¢s
dune belle écriture et d'une adresse presque miraci”
leuse pour coudre, sculpter, etc.; des hommes privés
de jambes, marcher et quelquefois danser; des muets
parler avec leurs doigts, des sourds deviner les pen-
sées et les paroles de ceux qui les entourent ; des
aveugles se reconnaitre au mieux par le toucher et
Touie, 13 ot la vue nous parait devoir étre le guide
exclusif.

Quand on a choisi une profession, trouvé une in-
dustrie, qu'on en fasse donc Uobjet de ses études, de
ses méditations , de toutes ses pensées; la réussite est
at bout. Flle sera d’autant plus certaine et plus glo-
rieuse que application aura été plus éclairée, plus
constante et plus sérieuse. 3

Ni les travaux mécaniques les plus difficiles, !
ceux de Pesprit et de Vimagination ne peuvent fairc
exception a la régle.




