DIX-SEPTIEME LECON

TROISIEME PARTIE

CIRCULATION DE LA RICHESSE

On dit qu'il y a circulation de la richesse chaque fois que le
droit de propriété ou de jouissance d'une chose est transféré d’une
personne 4 une autre. Ce résultat se produit normalement dans
trois cas:aun cas de donation, au cas de succession et au cas
d'échange. Mais, de ces trois cas, le dernier seul mérite d’appeler
notre attention dans cette partie de nos études, car la donation est un
fait rare, qui d'ailleurs échappe A toute généralisation scientifique,
et la succession a seulement pour effet de transmettre périodique-
ment les fortunes des mains d’une génération aux mains dela suivante,
et non de transformer, & la volonté de chacun et selon ses besoins,
la composition des patrimoines.

Sufjl I'échange, mode volontaire et supposant un équivalent
fourni par chacune des parties contractantes, permet aux hommes
de modifier & tout instant la distribution de la richesse entre eux,
conformément aux désirs de chacun et aux nécessités du mouvement
éco_nomirwe. Gréce 4 lui, 'individu qui posséde, par exemple, une
maison, peut la remplacer dans son patrimoine par des machines,
par des matiéres premiéres, par des objets de consommation person-
nelle, etc. La plupart des choses qui existent dans une société se
trouvent ainsi 4 la disposition de guiconque veut et peut donner
pour les acquérir d’autres richesses jugées équivalentes, et elles
tendent naturellement 4 arriver aux mains de ceux qui sont le plus
aptes a en tirer parti. ‘

La circulation des richesses par voie d’échange est évidemment,
en elle-méme, un phénomeéne économique Simplr.;, qui n'a da P’“ﬁL&]:
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aux hommes auncun effort d’invention, car il est naturel que deux
hommes, dort chacun posséde certains biens en quantité excédant
ses besoins, s'entendent pour échanger leur superflu, Mais ce phé-
noméne simple était susceptible de perfectionnements considé-
rables qu'il a regus progressivement 4 mesure que l'organisation
économique des sociétés s'est compliquée.

Les peuples primitifs n’ignorent pas absolument ’échange, mais
ils le pratiquent peu, chaque famille produisant tout ce qui est né-
cessaire 4 la satisfaction de ses besoins et consormant tout ce
guwelle a produit. Tout au plus, dans des cas exceptionnels, 'une
d'elles demande-t-elle & une autre certains objets qui lui manquent,
jes armes, des outils, par exemple, lui abandonnant en retour une
partie de ses approvisionnements. — Plus tard, quand ces peuples
entrent en relations avec d’autres, la diversité des produits obtenus
sur des sols différents, et par des races dont les aptitudes et I'art
industriel ne sont pas les mémes, développs 'échange. Les Romains,
au temps de Tacite, achetaient Pambre aux tribus germaniques et,
de nos jours, en Afrique, des peuplades presque sauvages entretien-
nent les unes avec les autres des rapports commerciaux. Mais ce ne
sont encore la que des périodes de transition; la pratique de
I’échange y est encore restreinte 4 un petit nombre d’o bjets.—11 faut
que la propriété individuelle se substitue a la propriété collective
et que la liberté du travail soit proclamée pour que la circulation
des richesses par voie d’échange acquitre toute son intensité. Sup-
primant la communauté du travail et des consommations au sein de
la famille, un pareil régime oblige chaque individu a tirer tout le
parti possible de ce qu’il posséde, biens ou aptitudes. Impuissant i
fabriquer tous les objets dont il a besoin el comprenant d’ailleurs
Payantage qu'il trouvera & concentrer ses efforts, chacun se consa-
cre A une fonction déterminée. Clest ainsi que, dans nos sociétés, le
boulanger ne fabrique que du pain, et naturellement il en fabrique
beaucoup plus qu'il n’en doit consommer; que le tailleur ne con-
fectionne que des vétements, et naturcllement il en confectionne
beaucoup plus qu'il n’en doit porter, elc. Il faut done que chacun
cade & d'autres I'excédent de ce qu'il a produit sur ses besoins pro-
pres et obtienne en échange les autres choses nécessaires  la vie.
1l faut aussi que les diverses industries se fournissent les unes aux
autres les matiéres qu'elles doivent employer; que, par exemple, le
filateur achéte aux cultivateurs le coton qu'il va transformer en fil
et que le fabricant de machines demande I'acier dont il a 1besoin S
des usines qui, elles-mémes, ont da acheter les minerais qu'elles ont
mis en ceuvre. Et ces relations des indastries entre elles sont d'au-
tant plus complexes que l'art industriel est plus avance.

La circulation des richesses par voie d’échange est done le com-
plément de la division du travail et constitue un rouage essentiel




190 ELEMENTS D’ECONOMIE POLITIQUE.
du mécanisme économique des sociétés avancées. Aussi s’est-on
efforcé de la perfectionner. L’emploi de la monnaie et I'usage du
erédit n'ont pas d’autre raison d'étre et un grand nombre d’indi-
vidus consacrent tous leurs efforts a faciliter la circulation de la
richesse en se livrant au commerce.

Nous étudierons successivement 3

Chapitre premier. — L'échange.
Chapitre II. — La monnaie.
Chapitre III. — Le crédit.

Chapitre IV, — Le commerce.

CHAPITRE PREMIER

L’Echange. — Théorie de la valeur

Programme officiel : L'échange : Ses diverses formes. — La valeur et le prix.
—Lois qui président & la fixation, aux variations et & I'équilibre des prix,
~—Prix courant, codt de production. — Concurrence, monopole.

L’échange : ses diverses formes. — L’économie politique
appelle échange tout contrat dans lequel chacune des parties recoit
un avantage en compensation de celui qu'elle accorde. Cet avantage
pect d'ailleurs consister, soit en un droit de propriété ou de jouié—
sa@ce, =oit en un simple droit de créance.

C'est 1a une définition trés large de I'échange; elle s'applique a
beaucoup de cas, et les formes de I'échange sont en effet trés
diverses. 1l y a, par exemple, échange quand un individu céde un
produit pour en recevoir un autre, comme un sac de blé contre une
certaine quantité de charbon. Il y a encore échange lorsque le pro-
priétaire d'un terrain ou d’'un cheval en abandonne la propriété i
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autrui moyennant une somme d'argent. Le propriétaire foncier et le
fermier qui passent contrat pour régler le montant du fermage et
les droits du preneur font un échange, le patron et I'ouvrier en font
égalemont un quand ils s’entendent pour fixer les conditions du tra-
vail et le taux du salaire, et de méme ceux qui mettent en commun
des capitaux pour fonder une entreprise et en partager les bénéfices
ou les pertes. On trouverait encore aisément d’autres exemples.
En étendant ainsi le sens du mot « échange », I’économie poli-
tique rompt avec les habitudes de la langue juridique et méme du
langage courant. Mais on aurait tort de I'en blamer. Si, en effet, on
sent ordinairement le besoin de distinguer soigneusement les uns
des autres les divers contrats dont nous venons d’énumérer les
principaux, c’est que chacun d’eux est soumis, quant 4 sa formation
et a ses effets, & des régles spéciales. On réserve, en conséquence,
au premier, & celui dans lequel un produit est cédé contre un pro-
duit, le nom d’échange, et les autres sont désignés par les mols de
vente, de louage, de louage de services, d'associalion, ete. Rien de
plus naturel, de plus nécessaire méme. — Mais I’économie politique
n'a pas besoin de ces dénominations diverses parce que les particu-
larités qui distinguent les divers contrats m’ont pour elle qu'une
importance secondaire. Ce qui I'intéresse, c'est au contraire le trait
commun que tous présentent. Tous supposent que chaque partie
contractante recoit un équivalent de ce qu’elle fournit; or I'écono-
miste cherche avant tout les lois qui président & la détermination
des équivalences, pourquoi, par exemple, 'hectolitre de blé est cédé
contre 20 franes plutdt que contre 415 ou contre 25, pourquoi telle
ferme se loue 1,000 francs plutdt que 800 ou 1,200, ete. — Envisa-
geant tous ces contrats sous le méme point de vue, il a avantage ales
désigner d’'un méme nom, et le mot échange est bien choisi, puisqu'il
implique I’idée d’un équivalent fourni par chacun des contractants.

La Valeur et le Prix. — Les’ économistes ont cependant, en
sette matitre, emprunté & la langue courante un mot dont, 4 la
rigueur, ils auraient pu se passer.

Ils expriment ordinairement par le mot valeur les relations
d’équivalence des diverses choses. 5i, par exemple, un hectolitre de
blé s'échange contre 50 kilog. de sucre, on dit que I'hectolitre de
blé vaut 50 kilog. de sucre. Mais, quand une chose est échangée
contre de la monnaie, contre 100 francs, par exemple, on s’exprime
en général autrement : la somme de monnaie fournie recoit le nom
de priz, et 'on dit que la chose coite 100 franes. Il est trés commodnj;
de pouvoir ainsi indiquer d’un mot qu’on se trouve dans le cas si
fréquent o 'un des équivalents échangés est de la monnaie, mais
il serait tout aussi correct de dire que la chose vaut 100 francs.

Le prix n’est donc que la valeur d’'une chose exprimée en mon-




192 ELEMENTS D’ECONOMIE POLITIQUE.

naie, et 'on doit bien se garder d’opposer ces deux mots, prix et
valeur, I'un & 'autre. Le premier n'est qu'un synouyme du sT‘EODLl,
employé dans un cas particulier, et il o’y a aucune distinetion &
faire entre la valeur et le prix d’une chose quand on cherche les lois
économiques qui déterminent les conditions des échanges.

Lois qui président a la fixation, aux variations et a
I'équilibre des prix — ou Théorie de la valeur. — o (a
VALEUR ET SES CARACTERES. — Pour comprendre comment |'échange
est possible et quelles lois en déterminent les conditions, il faut
spprofondir la notion de valewr.

La valeur est la propriété qu'ont un grand nombre de choses
d’exciler nos deésirs. Nous souhaitons de conserver ces choses quand
nous les possédons déja; nous aspirons & les acquérir lorsque nous
ne les possédons pas encore.

Cette propricté, toutes les choses ne I'ont pas, car elle implique
deux conditions. Il faut d'abord que la chose dont il sagit soit
ulile, c'est-d-dire apte i satisfaire 1'un de nos besoins : cofnment,
en effet, désirerions-nous une chose qui ne pourrait nous servir?
1l faut, en outre, que nous redoutions quelque difficulté & rempla-
cer cette chose si nous en abandonnons la possession, ou 4 en acqué-
rir une semblable si celle-1a nous échappe. L'eau est incontestable-
ment utile et la valeur de celle qu'il transporte est considérable
pour I'homme qui traverse un désert; mais la provision d’eau du
riverain d'un fleuve n'a pour ce dernier presque aucune valeur,
parce qu'il peut la renouveler a4 volonté. Cette seconde condition
est généralement désignée par le mot, suffisamment exact, de rareté,
et I'on dit que lu valeur suppose Uulilité et la rareté.

Or rien n'est plus variable, selon les objets, les hommes et les
temps, que le degré d’'utilité et de rareté des choses. — D’une part,
pour un méme homme, l'utilité ou la rareté des diverses choses
peuvent évidemment étre trés différentes. D’autre part, deux indi-
vidus apprécient souvent de fagon trés dissemblable I'utilité ou la
rareté d’une méme chose. Enfin, d’'un moment & 'autre, nos idées se
modifient avec nos besoins ou selon les circonstances : ce que nous
jugions trés utile cesse de 1’&tre, ce qui nous paraissait rare devient
abondant, ou réciproguement.

Cette variabilité et cette instabilité de ses deux éléments se com-
muniguent naturellement & la valeur et engendrert, en ce qui la
concerne, trois conséquences capitales :

1° Les diverses choses n’ont pas pour un méme homme une valeur
identique. Chacun de nous dresserait aisément la liste des objets
qui 'entourent par ordre de valeur, et, en y réfléchissant, on con-
state méme que ce classement se fait de lui-méme, inconsciemment,
dans notre esprit.
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20 Chacun appréciant les choses & son point de vue, il arrive
souvent que deux individus ne reconnaissent pas a une méme chose
Ja méme valenr, Chacun fait & sa facon le classement des valewrs,
et les listes que nous avons tous dans Pesprit ne sont pas concor-

dantes.

3¢ Enfin d'un moment & aulre nos apprécialions peuvent chan-
ger. Le classement des valeurs se refait sans cesse dans notre esprit,
et la chose qui tenait hier I'un des premiers rangs est peui-éire
aujourd’hui reléguée dans les derniers. Le besoin que nous éprou-
vions est peut-étre satisfait, nos goits ont pu se modifier, ou bien les
circonstances ont mis 4 notre disposition ce que nous jugions difii-
cile 4 acquérir antérieurement.

11° RELATIONS DE LA VALEUR ET DE L'ECHANGE. — (es caractéres de
la valenr contiennent en germe toute la thévrie de I’échange.

1° lIs expliquent d’abord comment I'échange est possible. Quand,
en effet, un homme propose & un autre de lui céder, par exemple,
un aliment contre un vétement, il a évidemment comparé ces deux
choses et jugé que le vétement vaut plus que I'aliment. Celui auquel
il s’adresse fait une.comparaison semblable et, s’il estime que 1'ali-
ment vaut plus que le vétement, il consent et I'échange a lieu. Un
pareil résultat serait incompréhensible, si nous ne savions que deux
individus peuvent apprécier de fagon tres différente la valeur d’une
méme chose.

9¢ I]s expliquent aussi comment se déterminent les conditions de
I’échange quand les objets en présence sont divisibles et qu’on échange
des quantités, par exemple des litres de blé contre des kilogrammes
de charbon. C'est encore en comparant les valeurs respectives de ces
choses que chacun fixe les limites de son sacrifice. — Si les deux
contractants arrivent & des résultats concordants, I'echange a lieu
sans peine, car la simple comparaison des valeurs suffita en détermi-
ner les conditions. Il en serait ainsi, par exemple, si le détenteur du
charbon estimait qu’il peut avec avantage abandonner 10 kilog. de
charbon pour acquérir 3 litres de blé, mais qu’il serait en perte s’il
en cédait davantage, et si, en méme temps, le detenteur de blé
jugeait qu’il ne peut donner 3 litres de blé pour moins de 10 kilog.
e charbon. L'échange se ferait alors & raison de 10 kilog. de char=-
bon contre 3 litres de blé. — Mais il peut en étre autrement. On
peutsupposer que I'un consentirait & abandonner 10 kilog. de char-
bon pour recevoir 3 litres de blé, tandis que l'autre accepterait 4 la
rigueur de livrer les 3 litres de blé contre 8 kilog. seulement de
charbon. Dans ces conditions, la quantité de charbon cédee contre
3 litres de blé se fixera entre 8 et 10 kilog., et ¢'est I'habileté respec-
tive des échangistes qui décidera du chifire intermédiaire auguel
on s'arrétera. Ce sera une question de marchandage ou celui-la I'em-
portera qui saura le mieux pénétrer la pensée de Pautre. Ainsi,

i3
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méme dans ce cas, si la comparaison des valeurs ne suffit pas A
léterminer les proportions de 1'échange, elle fixe du moins des
limites étroites dont les parties ne peuve i 5
singulierement leur entente.

3° Enfin les caractéres de la valenr expli
ditions de 'échange sont essentiellement ir les, de sorte gue
celui qui vient de faire un mar antageux sera p e, 'in-
stant d'aprés, dans P'impossibilité d’er : un semblable, et réci-
proquement, —SUE')]"‘JHHJ.\. en effet, que les détenteurs de blé et de
¢t ler se rencontrent & nouveau et
cherchent encore 2 sontrat. Les es ayant pu se
modifier, une nouve omj ison des TS 1énera peunt-
étre 4 des résultats i 1
la premiere fois. '
que celui qui n’avait do
3litres de ble soit, cette fois, obligé de pousser son sac jus-
qu’a en céder 11 ou 12 kilog. — Les co I re de deux
marchandises ne se
comparaison dont e
que I'u 2 et la
changer.

III°. COMMENT LE MECANISNE DE L'ECHANGE SE COMPLETE DANS LES
SOCIETES S. 5 expli ns qui secédent font connaitre
les élément | i .1l ny apasaen
chercher s entre individu 11 ¢ ncontrent de temps
4 autre et pr ] le leurs rencontres po

le méme dans no ot la pratique

} €51 une condil 1 de 1a vie econon O, —

s plus de coordin: , les élémer } nous
venons Les
hommes ve

aboutirait souvent aux r its les plus choquants. ist-il admis-
sible, par exemple, qu'en France 1 homme pressé le besoin

de ma so0it obl ) S ge ) ICS pour
se procurer un pain? Il « ai ; e & en passer par la

plutdt que de mourir de faim, mais le mécanisme économique qui

permettrait de pareils us serait évidemment incomplet : on ne

pourrait mieux le comparer qu’a une machi

¢ée, mais qui manquerait de régulateur.
Heureusement, le mécanisme se ¢om

aire s'aceomplit par effet méme de 1'org:

ion économique des
riétés. Grace A 14 division du travail,

production est faite
en vue de l'échange et ce simple fait suffit pour diriger la fixation
s prix et moderer leurs variations 4 un double point de vue.

it. — LA LOI DE L'OFFRE ET DE LA DEMANDE. — VALEUR COURANTE, —
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prix couranT. — Il en résulte d’abord gqu'ayant besoin, par exemple,
d’acheter un produit, on n'est pas réduit a chercher au hasard celui
qui, possédant ce produit, desire le vendre. Des marchés existent,
ou, soit d'une facon permanente, soit 4 des époques périodiques,
t.u}li@ ceux qui veulent acheter et tous ceux qui veulent vendre sont
sirs de se renconirer. Les boutiquiers dans une ville font une offre
permanente de marchandises, et les bourses, foires ou marchés pro-
prement dits offrent des exemples de réunions peériodiques d’ache-
teurs et de vendeurs. — Ainsi, au lieu de se trouver seul en face
d’un unique vendeur, on fait partie d’'une foule qui veut acheter 3
une autre foule quiveut vendre. Les mobiles particuliers, les besoins
extrémes, d'un caractére purementindividuel, disparaissent, se per-
dent dans la masse, et ¢'est en somme de la moyenne des apprécia-
tions de ceux gui vealent acheter et de ceux qui veulent vendre que
résulte 4 tout instant la fixation des prix.

Voici, dés lors, comment les choses se passent.

Imacinons un marché ou des individus offrent pour la vendra
une certaine marchandise, tandis que d’autres demandent pour I'ache-
ter cette méme marchandise. Aprés les premiers pourparlers, une
tendance favorable soit aux acheteurs, soit aux vendeurs se manifeste.
Si, par exemple, les offres sont moins t'L:’J.'!:‘.}!.‘EU:':'Pn que les demandes,
ceux qui desirent acheter sont obligés de se faire concurrence : ceux-
14 seuls seront servis qui offriront plus que les autres. A mesure que
la lutte s’accentue, le prix tendant vers un taux de plus en plus
&levé certains acheteurs se découragent et se retir
moment oit les demandes persistantes sont précisé
offres. Cest alors seulement que le prix peut se fixer,
reste plus de demandes quil n’y a d'offres, la lutte entre les ac
teurs ne peut pas prendre fin. L’égalisation des demandes e
offres peut d’ailleurs étre facili par les vendeurs eux-meémes
encouragés par les bonnes conditions qui s’annoncent, ils angmen-
tent leurs offres en faisant venir a la hite de nouvelles marchandises
ou en offrant de vendre sauf & livrer p%}l:& 1::1‘If.i. Dans tous les cas,
le priz se fize au laux qui produit Uéquation des offres et des
demandes.

Telle est 1a célebre loi de 'offre et de la demande, la plus impor-
tante de I'économie politique. Comme on le voit, elle aboutit &
déterminer un prix unique auquel tous ceux qui consentiront a le
payer pourront se procurer la chose. Ce prix, on I'appelle priz cou-
rant parce qu'en effet c'est celui auquel se vend couramment la
chose, et cela est si vrai que beauf;nup de \-‘en‘d(:uys. une fois ren-
seignés sur I'état du marché, n’hésitent pas 3 afficher ce prix et
renoncent par li méme & en obtenir un autre.

Dans ces conditions, aucun acheteur n’est obligé de payer un
prix exceptionne! L'un d’eux serait-il sous le coup d'une nécessité
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fmpérieuse, prét peut-étre a& sacrifier une somme énorme pour
obtenir la marchandise, qu’il ne la payerait cependant pas plus que
le prix courant tel qu’il résulte de I'ensemble des offres et des
demandes. Si parfois il en est autrement, si quelque acheteur paye
la chose plus cher que les autres, c’est qu'il n’a pas pris la peine de
se renseigner avant de traiter?.

b. — LE GOUT DE PRODUGTION. — VALEUR NORMALE.— PRIX NORMAL. —
L'organisation économique des sociéiés avancees, basée sur la divi-
sion du travail, produit encore un autre effet. Elle tend sans cesse
a modérer les variations du prix courant, & corriger ses écarts lors-
gw’il s’en produit et & le maintenir & un taux rationnel.

D'une part, en effet, chague entrepreneur, produisant pour
vendre, se propose nécessairement d’obtenir un certain prix et fait
tous ses efforts pour y avriver. Ne faut-il pas, en effet, qu’il retrouve
le total de ses frais de production et, en outre, un certain bénéfice
qui 'indemnise de ses peines et de ses risques? Si done, dans une
industrie, le prix courant vient &4 s’abaisser au point de ne pas
donner aux entrepreneurs un profit suffisant ou de les metire en
perte, ceux-ci s'empressent de ralentir la production : I'offre devient
alors moins abondante et le prix courant se reléve.

Mais, d’un autre cdté, comme toute entreprise est fondée en vue
de réaliser des bénéfices, si des circonstances inattendues viennent
a élever le prix courant 4 un taux exceptionnel, les entrepreneurs
ne manquent pas d’augmenter leur production pour en profiter plus
largement. Si d’ailleurs ils nele faisaient pas, d'autres entrepreneurs,
en quéte d'occupations avantageuses, s'empresseraient de fonder des
entreprises nouvelles. L’équilibre se rétablit done bienttt enire les
offres et les demandes; ces derniéres cessent d’étre surabondantes
et le prix courant s’abaisse.

La valeur courante ne se fixe done pas au hasard. Les prix ten-
dent sans cesse i se fixer au laux qui représente le cout de produc-
tion de chaque chose augmenté d’un profit moyen pour le fabricant.
Aussi dit-on que, pour chaque objet, & c0té du priz courant (ou prix
effectif auquel il se vend), il existe un priz normal, sorte de prix
idéal vers lequel le prix courant tend & revenir, quand par hasard
il s’en est écarté.

Cette influence du coft de production sur les prix est particu-
liecrement heureuse, car elle permet aux consommateurs, clest-
a-dire a la société tout entidre, de recueillir le bénéfice des progres
industriels. G'est grice & elle que, dans nos sociétés, les prix des
objets manufacturés, comme les vétements et les meubles de toute

1. Nous avons parlé de Pacheteur a titre d’exemple. Les mémes raisonne-
ments montreraient qu’un vendeur, quelque interét qu'il ait & vendre, peut
vendre au prix courant.
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espéce, tendent & s’abaisser graducllement. Beaucoup d'objets de
ce genre, qui jadis étaient choses de luxe, sont devenus ds consom-
mation usuelle, parce qu’on a trouvé le moyen de les fabriquer de
moins en moins chérement et que leur prix de vente a naturelle-
ment suivi le méme mouvement. Pour d’autres produits, et notam-
ment ceux de 'agriculture, le méme effet est moins apparent, mais
il n’en est pas moins réel. Nous ne payons pas aujourd’hui le pain
plus cher qu'il y a cinquante ans et la hausse du prix de la viande
depuis 1850 est seulement de 60 p. 100. Pourtant ce soni-la des choses
dont on n’augmente pas i volonté la quantité et, d’autre part, leur
consommation s'est prodigicusement accrue. Mais les progrés de
Pagriculture et la mise en exploitation de terres nouvelles ont
permis de faire face, ou 4 peu prés, 4 l'augmentation de la demande.
On a trouvé le moyen de produire ces objets en quantités beaucoup
plus considérables qu’autrefois sans augmenter-sensiblement les
frais de production, et les prix, se mesurant sur ces frais, sont
restés stationnaires ou n’ont augmenté que dans une mesure rela-
tivement faible.

Concurrence et monopoles. — Ainsi le régulateur dont
nous montrions, il ¥ a un instant, la nécessité existe réellement
dans nos sociétés. Grice & lui, le mécanisme des échanges y est
complet et assuré d’un jeu régulier. Chacun obtient la chose dont
il a besoin & un prix déterminé par les conditions €économiques
générales, quelles que soient les circonstances exceptionnelles ou il
peut se trouver lui-méme par hasard; ce prix ne représente guere
que la dépense nécessaire pour produire Vobjet et le bénéfice légi-
time du producteur; enfin, & mesure que 'industrie progresse, tout
le monde en profite, chacun se trouve mis & méme d'étendre ses
consommations. Les échanges s'opérent ainsi conformément aux
régles de I'équité, et aisance se répand graduellement dans toutes
les classes de la société.

Mais, pour que ces effets bienfaisants se produisent, il faut que
la production de la richesse se fasse sous la loi de la concurrence,
c’est-3-dire que chacun soit libre de se livrer A toute occupation
qu’il lui plait de choisir et que nul ne jouisse de priviléges 4 l'en-
contre des autres. G'est & cette condition seulement, en effet, que
peut s'engager entre les entrepreneurs cette lutte qui tend sans
cesse A ramener le prix courant vers le codt de production et qui

‘abaisse graduellement le cout de production grice 3 I'émulation

qu’elle suscite.

Le régime opposé, le régime des monopoles, assurant & quelques
individus le droit exclusif de fabriquer certains produits, ou leur
accordant vis-a-vis des autres certains avantages, rend toute lutte
impossible et n’encourage que linertie. N'ayant pas de rivaux, celui
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qui jouit d'un monopole fait dans une large mesure la loi sur 7
marché. Pourvy qu'il 1..! multiplie pas les p roduits A P'exees, il peut

les vendre 4 des Prix hors de proportion avec les frais de [.Uil'is"

tion : il recueille ainsi, sans courir aucun risque, des bénéfices
t la certitude ou il est de les obtenir supprime en

tive, tout désir de perfectionnement.
dans toutes les sociétés, méme trés avan-
monopoles. Quelques-uns, |w’on appelle monopoles
ltent de la foree des choses. Ce i exemple, qui
Peut ‘utiliser une chute g’e: » jouit d’un monopole vis-i-vis de

excej
lui tout
Il
cees, ¢«
de fait,

yyer la vapeur, et il en est de méme
rente ai avons précédemment
ignales . Mais, nousl'ayons dit, ces situations privilégiées sont rela-
livement peu nombreuses: on
4 certains risques: Ia société ne
pecter.
On ne peut hésiter
stitue de son

pour I

sierr

IZT

ne les conquiert qu'en s'exposant
peut mieux faire que de les res-

con-
[ es par-

y B0 agissant ainsi. il » certains ,imu lus aux
ens du publie. !‘ ‘s.’;.m, il ex as exceptionnels o un
lopol PEtat.— Nous pensons,
coneeder 4 quelques
on et ([“ !t“\l']li[-

plein gré des monopoles au profit de « lqu
ticuliers, car. ¢

J“‘nl(‘
d concurrence
naires.
, deux ou trois ="UE]E_"L}:|i1‘-,.~ pour-
au bout d’'un certain t mps, ou bien
ou bien 'une d'elles subsisterait

s. Dans les deux cas, le publ

merei 'i ur .mum-pulf'r e fait des plus dangereusx, et, au deu

organisation du seryice Se trouverait avoir codté deux ou trois fois
plus qu’il n'était nécessaire. L'Etat doit. d "ailleurs, en (r]uu;:‘ du
privilége qu'il ;:L'[_’.wi':lz‘.wrfw rver un droit de cont pour empé-
cher les abus. — De méme il nous paraitexcellent f,wl un monopole
80it accordé par la loi 4 I'inventeur. Dans presque tous les pays
aujourd’hui, et notamment en France, on encourage les inventions
en accordant & leurs auteurs le droit exclusif, pendant un certain
nombre d’années, d’exploiter leur dé couverte, On leur donne ainsi
le temps de tirer un profit personnel du procédé qu’ils ont imaginé,
de faire fortune g'ils le peuvent; apres quoi leur invention tombe
dans le domaine public et profite & tous, ¢ est le systéme des brevets

1. Voy. ci-dessus, p. 127.
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iz aux diverses combinaisons
Uinvenlion. bien supérieur A notre ayis avx diverses combina
qu'on a parfois propos
Mais. en dehors de
aussi exceptionnelle
| onecurre

s pour le I‘r:m[n lacer.
juelques autres d'une nature

respecter scrupuleusement le
fum tionnement des echanges et le
, & ce prix.
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