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NOTIONS GENERALES SUR LE GREDIT ET SUR LES BANQUES

Programme officiel : Le crédit. — Comment il supplée & la monnaie et est
'ro e 1 QQ e ; . e - i
une source de richesse. — Ses rapports avec dpargne. — Crédit

S : : prive
Commerce de banque; Circulation fiduciaire.

Le crec_ht.._—Les hommes, pour faciliter les échanges, n’ont pas
seuie_amem; inventé la monnaie; ils ont aussi imaginé le ,cré 1it I[‘:
_crélht consiste dans un échange on I'une des p;n‘fth ne 1‘.'1(:('“. 46
immédiatement I’équivalent de ce qu’elle fournit. ]I <u‘n;,.a?13 Pﬂ-‘j
essentiellement qu'un individu consent A se fier & unkm[n,{r'-'-svx (%mj
nom méme l'indique : le mot crédit vient de credere (I‘l;-' {"t ?U‘n
confiance. Celui, par exemple, qui consent & livrer ¢ \, reh
en reportant le payement & trois mois, ou qrﬁ prc_te une so a
d’argent pour un an moyennant un intérdt 4 5 0/0, se :-g.g.f'i‘l\-',}.~l‘n'“]?
une pareille opération s’il ne jugeait pas son :u:hvwrn"uu “;nu)ilﬁ?a
teur honnéte et solvable. Aussi le erédit ne peut-il ;='~m-woir-u : !fp]
développement chez tous les peuples : ceux-la sou]s. uﬁ la q’su L-T‘i‘l
est grande, ou les relations commerciales sont ]Ji'-.‘-ﬂ 1L‘-‘<i<(‘“ u:)(!uute
profiter de tous les avantages qu’il est susceptible de .i;rlodciul?;druvem

narchandises

Utilité du crédit. — Comment il supplée a la monnaie
elt' est une source de richesse. — Ses rapports avec
Tépargne. — Ces avantages ont parfois été exagérés. Des =nthou-
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slastes ont représenté le crédit comme multipliant 4 l'infini les capi-
taux. 11 semblerait presque, & les entendre, qu'une vertu magique
permit au crédit de faire quelque chose de rien! Il ne saurait en
stre ainsi. Préter ses capitaux A autrui, ce n'est pas les accroitre,
accorder un terme pour le payement d’un prix d’achat, ce n'est pas
eréer une richesse. Et, & tomber dans ces exagérations, on risque-
rait de perdre de vue les services trés réels que nous rend le
credit.

Ces services peuvent étre ramenés a trois :

10 Le crédit est une source de richesse : non pas qu’il crée des
richesses. mais il en facilite la production en distribuant les capi-
taux de la fagon la plus avantageuse.

1l les place d’abord aux mains des plus aptes 4 en tirer bon parti,
celui qui ne saurait ou ne pourrait exploiter lui-méme ses capitaux
les prétant & d’autres en qui il a confiance. — Il groupe aussi des
ressources gui, divisées, resteraient stériles et, par 12, il multiplie
les entreprises. C'est grace 4 lui, notamment, que se fondent ces so-
ciétés dont les capitaux dépassent souvent de beaucoup les fortunes
individuelles les plus considérables. —Enfin, il procure aux produe-
teurs des facilités indispensables. industriel, par exemple, obligé
dengager ses fonds dans sa fabrication, ne peut pas toujours les
dégager aussi vite qu'il le faudrait pour éviter d’interrompre la pro-
duction. Les produits obtenus ne peuvent éire vendus qu’aun bout
d'un certain temps et jusque-la les capitaux lui manqueront pour
acheter et payer comptant de nouvelles matidres premiéres, pour
renouyeler et entretenir son outillage, etc. Le crédit vient & son
secours. Cet industriel achetera & crédit les objets dont il a besoin.
Lui-méme, en vendant ses produits au détaillant, accordera & ce
dernier un certain délai, le temps nécessaire pour les revendre au
public. Le crédit solidarise ainsi toutes les entreprises et en permet
le fonctionnement régulier.

Au reste il n’en est pas toujours ainsi. Il arrive parfois qu’au
lieu de faciliter la production des richesses, le crédit en favorise
’anéantissement. C’est lorsqu'il est accordé, non pas 4 la production,
mais a la consommation. Le fournisseur, par exemple, qui fait cré-
dit A son client, met en mesure de consommer un individu qui,
sans le crédit, serait obligé de s'abstenir. On ne peut pas condamner
absolument ce genre de crédit, la classe la moins riche en ayant
sonvent grand besoin ; mais il est trés dangereux parce qu’il pousse
les particuliers a des dépenses excessives qui peuvent les ruiner. Seul
le crédit & la production a une véritable valeur économigue, car
Pemprunteur devant restituer la richesse empruntée, il est illogique
qu’il la consomme improductivement.

90 Le crédit a les rapports les plus étroits avec I’épargne : d'une
part, il utilise lescapitaux qu'elle crée, et d’autre part il 'encourage
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par les p!'m#mf\nw qu'il Iui fournit. Il n'est pas douteux que
I’épargne a fait de grands progres en France depuis qu'une foule de
titres de crédit, rentes sur I'fiat, actions et obligations des socibtés
‘ 1 i ! : 7 3 1 - aes socletes
ete., Ia sollicitent en lui offrant une ':’=r|1mu3:'u11nn avantageuse
19 : ‘ avan se.
3® Enfin le crédit -nn]u!u“ 4 la monnaie et rend plus rare 'em-
ploi de ce coiteux intermé diaire. C'est I.l ~|mm le plus 1 nportant,
i moins le plus curicux des effets du erédi . Il étonne d’abord, car
: : . rd, ca
on ne voit pas en quoi le fait de vendre i terme ou celui de i:"f'Ie“‘
une somme d’argent dispense de faire cireculer la mor o, N i
i 4iré circuler la monnaie. Ne fau-
ra-t-il pas toujours que le prix de p li i ’
i Louj jue le prix d wrchandise soit payé, ou
avance restituée? Aussi le phénomén 1t ons n'est:
) . ? Aus phenomene dont nous parlons n'est-il
aaQ 3 NN SAn T i 3 s H i ; gt
pas une conseéquence directe du erédit; il résulte, on Je verra, des
Drocddds « ; o . S et 2 =5
procédés auxquels on a recours pour faciliter les opérations
e I iter 1 perations de

: Coﬂ:a}hent on décide les capitalistes 3 accordc?‘ du cr
let.‘ — Ce n’est pas, en v"v-r. une chose toute simple elee %
1‘1'_034 causes font que celui & qui I'on s’adre >sse pour I"obter [ :-L-'lr[-
trés légitimement 3 e I'Ju._l : 19 vendre & erédit ou et oh
§€ priver pour un certain nps d'une .’~l_uh]?][: de monn
la chose ou montant du pi \) dont on a peu c{.""> fJ;--j'l i
un emploi agréable ou utile: 90 c’est 11]:*.\'1 s'e o
car celui auquel on vend nu prét 1t se mn.m"
devenir insolvable - J° ¢’est enfin w ger ;muz; nﬂ certain t» 3
alors qu’ on n’est j s r‘u“I‘*f!l de n’avoir pas besoin .k-:llF?\,
dont il s’agit avant I'époque fixée pour le remboun inny.
la autant d’obstacles qml faut écarter pour |{|1w-l‘rm m a erédit
soit possible. Les acheteurs & terme et Jos o m w'} ”‘ zgi('r"j!.ih
s'efforcer de donner satisfaction sur ¢ es trois p I— L\-Mf‘irtlh-h-a :'I“mft
et aux préteurs. Voyons comment ils ¥ parviennent e

1? COMMENT ON INDEMNISE LE CAPITALISTE DE La F;.D".'AT‘O E

CAPITAL. — Il ¥ a un moyen tréssimple d° arter le rl-,'s Fobstig
On nrhe aun C‘i}' aliste un avanta - -
tion qu'il vas’imposer. -i;"eﬁ: ce ( mprunteur g il
met au préteur de lui payer un int :--mufl pe 1 iF m!| a di ot
prét. C'est ce que fait aussi 'acheteur a terme qus: 11‘;[ i cl ]ml‘ sy
payer la chose un peu plus cher que s’il la pl:mitlcmn\ﬁ : t o
T'autres combinaisons sont d’ailleurs possibles, T
Juand il emprunte, émet souyent les titres de rentes qu'il offre
public au dessous du pair, c'est-i-dire au-dessous du taux a H=l-ptLl

sulgdﬂ'e 4 les rembourser. I| cédera, par exemj 'rlr.‘ ;»1 mir"m 1lE

5 francs, des titres de 3 0/0 remboursables 4 100 f'z m(,:. -l”n " :
cas, le préteur recevra 3 francs i intérét par 75 fr ;ur \L,::: i EJ'HI

preuﬁ- ce qui fait un intérét de 4 0/0. et il aura r‘ir-wlt. r-'nf.h LM-.”-“‘

une prime de remboursement de 25 franes Ie juu;' t}u lJ’E’[;a.L 2-1111:1?[':

pose

ment. Ce sont

a4 comy pe

Y LLu. par r\rnmlc-
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se libérer. Les villes usent souvent de procédés analogues. Parfois
méme elles émettent des valeurs & lols, e’est-i-dire des obligations
remboursabl + livages au sort périodiques, avec des lots plus ou

moins considérables pour les premiers numéros sortants. Enfin les
tions, dont les fondateurs font appel aun erédit en

,L'.n'i'.lii"\ pa o
wdant au public de souscrire les actions qu'ils émeitent,

assurent aux sot teurs la situation d’associés avee ses avan-
: s les bénefices S ant que la société fonetion-
tiau 1 le sera dissoute.
lque ¢ soit le pr océde Pmplov.e le mq x\m et le but sont toujours
gues. On assure 3 ceux qui font crédit des avantages pour
compenser la privation a laquelle ils se soumettent.

20 COMMENT ON RASSURE LE CAPITALISTE QUI CRAINT DE N'ETRE PAS
REMBOURSE. — La rémunération accordée au préteur ou au vendeur
a terme n’a pas seulement pour objet de I'indemniser de la privation
de son capital, on la calcule en tenant compte des risques qu'il va
courir. Mais il faut faire phh‘ : on doit, dans la mesure du pcﬂihle,
atténuer ces risques, car les plus belles promesses ne sont guere en-
gageantes quand elles émanent d'un individu qui peut se montrer
malhonnéte ou devenir insolvable.

Toutes les législations prennent des mesures en ce sens. EnFrance,
la procédure de la saisie et celle de la faillite n’ont pas d’autre but.
La premiére, applicable aux non-commergants, permet & tout créan-
cier de faire vendre tout ou partie des biens de son débiteur récal-
citrant et de se payer sur le prix obtenu; la deuxiéme, spéciale au
cas ou un commergant cesse de faire honneur 4'ses engagements,
améne le partage de son actif entre tous les créanciers de ce com-
mercant au proratade leurs créances. — Ce sont 12 des procedeés gé-
péraux mis a la disposition de tous ceux qui ont accordé ecrédit a
autrui. Quand un vendeur ou un préteur s’en contente, on dit gu'il
accorde un crédit personnel : son droit de créance n’est en effet ga-
ranti par aucun bien en particulier, mais seulement par 'ensemble
du patrimoine de son débiteur, patrimoine qui, juridiquement, est
considéré comme l’accessoire de la personne. — Ce crédit n’est pas
aussi rare qu’on serait tenté de le croire. Les vendeurs & terme
I'accordent trés souvent : ce n'est que par exception qu'un individu
vendant & un autre des objets de consommation personnelle, des
machines, des matiéres premiéres, par exemple, exige une garantie
spéciale. Comme il ne concéde qu'un délai assez bref et qu'il existe
entre lui et ’acheteur un certain courant d’affaires, il se contente
en général du droit que lui accorde la loi.

11 est trés difficile, au contraire, d’obtenir un prét dans ces con-
ditions, le délai réclamé étant le plus souvent assez loug et 'usage
gui sera fait de la somme avancée restant incertain. Presque tou-
jours I'emprunteur exigera des sdretés particulieres. On peut lui en
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acecorder de deux sortes. — Parfois il recevra ce quel’on appelleune
sureté personnelle. L’emprunteur lui fournira une caulion, c'est-
a-dire qu'une autre personne s'engagera a rembourser le préteur si
I'emprunteur e peat ou ne veut_le faire; ou bien I'on aura recours i
la solidarité. Dans ce dernier cas, plusieurs individus, que lie en
général un intérét commun, se portent réciproquement responsables
de la solvabilité les uns des autres. Nous en avons antérieurement !
signalé un trés intéressant exemple en décrivant les Soz2ld18s po-
pulaires de crédit qui ont pris dans ces derniers temps une si belle
extension en Allemagne et en Italie. — Mais, le plus souvent, la sireté
concédée est une sureld réelle, 'un des biensde son patrimoine étant
spécialement affecté par emprunteur au remboursement de sa
dette. Ce bien est-il un immeuble, le préteur regoit une hypothéque,
droit réel qui lui permettra de suivre la chose en quelques mains
qu’elle passe, de la faire vendre et de se payer sur le prix par pré-
férence A tout autre créancier. Le crédit accordé en pareil cas est
dit : erédit hypothécaire ou erédit immobilier. S'agit-il ’'un meuble,
on le donnera en gage au préteur qui recevra la chose pour la con-
server jusqu'au remboursement, et, au besoin, la faire vendre et se
faire payer par préférence sur le prix. Cest le crédit mobilier.

De quelque fagon que I'on procede, quelle que soit lasdreté offerte,
le but est de rassurer le capitaliste. On écarte le second obstacle
en lui assurant une sécurité plus ou moins compléte.

8% COMMENT ON MET LE CAPITALISTE A MEME DE RENTRER A SA VOLONTE
DANS SEs FONDS. — Il semble qu’il soit bien difficile de donner satis-
faction au vendeur 4 terme et au préteur sur le troisiéme point.
Ils craignent, avons-nous dit, de s'engager pour un temps déter-
miné, n'étant jamais sdrs de n’avoir pas besoin du prix de la chose
vendne ou de la somme prétée avant I’époque fixée pour le payement
ou le remboursement. Mais, d’un autre cdté, Iacheteur terme et
Pemprunteur ont absolument hesoin de pouvoir compter sur un
certain délal. Comment concilier des intéréts aussi directement
0pposés?

Le moyen a été trouvé. Il consiste 4 metire le vendeur i terme
et 'emprunteur en mesure de transmettre a d’autres, le cas échéant,
la situation de créancier qui leur devient a charge,

On a imaginé dans ce but des arrangements particuliéerement
commodes. Il est bien de principe, en effet, dans notre législation,
que tout créancier peut transmettre A autrui son droit et le titre
quile constate. Mais les procédés du droit commun sont compliqués,
imposant des formalités longues et colteunses. L'industrie et le com-
merce avaient besoin de modes plus simples, et 'on a trouvé ces
modes en revétant de formes spéciales les titres qui constatent les

1. Voy. plus haut, p. 166.
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créances. Deux formes surtout, la forme a ordre et la formg au pﬁocli--
teur, permettent la transmission des eréances dans les conditions de
¥ ! 3 . = s ¥
lus parfaite simplicite. D :
5 E{e tri)u*e a4 ordre est transmissible par endossement. Quelques
: U5 A - ’ it > . - = 3
mots tracés au dos du titre suffisent au creancier pour (;.lld};lg%[‘l.l
i Ia créance doit & rée en son lieu et place. Ce droit d'en-
i la créance doit étre payee . ‘ G e 2 :
lﬂi:uov nest, du reste, pas réservé au premier titulaire de’leg"et,
e Yok . - P =
quiconque est devenu proprietaire du titre peut ;5._5011 }our Ier_l os]
E'r au profit d’autrui. — Quant a la transmission d’une creanga,
Se g s :
conc;;atég par un titre au porteur, c_lle est plus mllnp}elenclolrc. n
I'o );él'e en remettant I'effet 3 acquéreur de la main a la main.
IDe" lors, rien de plus aisé que de rassurer le vendeur & terme et
3 o i : . e
le préteur 21ui hésitent & s’engager pour un temps de}te]rm}ne. Og
leur offre un titre qu’iis pourront vendre sans difficulté le jour ou
H taroent
ils auront besoin d’argent. : : 5 :
% Clest ce que fait I'Etat quand il contracte un emprunt : il permet

é S Bp 4 g titres de rente la forme au porteur.
aux préteurs de donner a leurs titres d

Les sociétés prennent des mesures analogues pour leurs actions et

lekg:ﬁ%iﬂﬁ:gn{;@ que fait l’acheteur & t_.ermg ou 1’esnppuulu ur ;1:1‘111:1
il offre au vendeur ou au préteur un b-zil{:!. a pnf-re',: tllt_rfe 133.1'él clelui
il s'engage A payer la somme due au cre:.mcu‘a’r pi‘nmu ou
qui se trouvera désigné par un endossement Ieglu}fz‘r. o
La letire de change présente le méme _cara‘c,teu,. C sh 1 R
par lequel le créancier ordonne a son débiteur ({lje p:(xlyeg]{tﬁ s
due A une tierce personne qu’l‘l désigne, 01.{ a l'o‘r ‘t;e n?retindiv-i‘(jus
personne. Trés utile pour le réglement des El[f.i:l.f‘t,. e St
tjui n’habitent pas la méme ville, il pt‘-[‘l}let aussi 3u~‘(;u o
le crée, et & tous ceux qui cmze_senteut al af:cept;r, ::3 = pay
le montant, quand il leur plait, en l'e vendantﬁ 111(1' ie .“ o
Enfin le warrant est encore un titre du mpmri Cen;e. e
un prét fait pour un ceptam temps et ga.ranur .[.1‘:11 uix ;'011 ln; 'iai’)t,
sur des marchandises déposae::s dans un I‘ﬂﬁ‘:"’f«i:l.il‘l g“hn‘ﬂ'd‘d]‘e 1;3? o
toute confiance, il circule ais';em'ent, et c‘qm'mevi est a (.Ll difﬁc;ilgé :
teur, il ne peut attendre ]‘eci_u:ance,. n’éprouve :li?clm'n;c} sy
R D e i oin rimn w onipbatetalt, e
it méme aller plus . '8 r
ceh:): Etoéuglx:?)l[t)osé, de fah:e circuler des t'lllre:iin(f()]']s‘tl‘}l;f:lt des droits
d’hypothegues sur les maisons, les terres ou les navires.

La circulation fiduciaire. — Clesf’de I'emploi de ces procé-
s que sort la circulation ﬁdum;u
o 1333 titres que nous venons d'énumérer peuvent, en effet, se (:,las-
ser en deux catégories. — Les premiers, rentes sur I'Etat, a..ctlolns
et obligations des sociétés, sont généralement a échéance lointaine
15
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et portent souvent sur des sommes considérables. Pour ceux-14, on
ne peut demander 4 la forme au porteur, quand on la leur donne,
que d’en rendre la transmission plus aisée. — Mais pour les autres,
billets & ordre, lettres de change et warrants, la forme A ordre
qu'ils revétent rend un autre service. Elle ne facilite pas seulement
la transmission de ces titres, elle permet aussi de s'en servir
comme d'une sorte de monnaie. Comme ils ont presque toujours
pour objet des sommes peu élevées, ils se prétent fort bien au régle-
ment des comptes. Généralement & court terme, ils représentent
une somme d’argent & toucher dans un bref délai. Enfin, pour les
transmetire, il suffit de tracer quelques lignes qu'on date et que
I'on signe. [is sont presque de la monnaie! En fait, ils en jouent
le role; on les donne en payement. Gelui qui posséde un effet de
ce genre, et qui se voit pressé par un créancier, n'est souvent pas
obligé de vendre cet effet pour se procurer ’argent dont il a besoin,
Il I'offre & son créancier, et presque toujours, si les signatures
dont le titre est revétu sont bonnes, émanant d’individus solvables,
le créancier I'accepte, sauf & déduire I'intérét & courir du jour ou
il le recoit jusqu’a celui ou il en touchera le montant.

Aiusi, & cOté de la monnaie, apparaissent une foule de titres qui
peuvent la remplacer et qui en rendent 'emploi plus rare. La circu-
lation de ces titres est appelée circulation fiduciaire, parce qu'en
effet elle repose sur le crédit, sur la confiance (fiducia)!. Elle rend
les plus grands services, soit au commerce intérieur, soit dans
I’échange entre les nations, car elle permet de compenser les
créances et les dettes sans faire subir 4 la monnaie des déplacements
inutiles et coiteux.

Les intermédiaires du crédit. Le commerce de banque.
— Le crédit et la circulation fiduciaire, qui en est aujourd’hui une
condition essentielle, ont pris une telle importance qu’il existe des
intermédiaires dont tout le role, considérable, consiste 4 les facili-
ter. Ce sont les banquiers.

Il y a longtemps que le commerce de banque existe. Les Romains
I'avaient porté & un haut degré de perfection, mais il disparut de
I'Europe apres la chute de I'’empire romain et, quand on le 1:estaura.
au moyen age, ce fut avec une extréme timidité. Les premiers ban-
quiers de Génes, d’Amsterdam, de Hambourg, de Nuremberg, de
Rotterdam, recevaient les dépots qu’on leur confiait, mais ils n’osaient
pas en disposer; ils se 'Uor’miunt a les conserver et & mettre ainsi le
déposant & I'abri des risques de perte ou de vol, Ifs se chargeaient

1. Les billets & ordre, lettres de change et warrants ne forment d'aillenrs
pas, & eux seuls, toute la circulation fiduciaire. Il faut y joindre deux titres
dont nous aurons bientdt & parler: le chéque (voy. p. 229) et le billet de
banque (voy. p. 233).
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aussi de payer et de recevoir pour leurs clients, et simplifiaient les
reglements de comptes par la pratique des virements.

Mais, peu & peu, ils s'apergurent qu’il était inutile de conserver
en caisse le montant intégral des fonds qu'on leur confiait. Les dépo-
sanls ne viennent jamais tous 4 la fois réclamer ee qui leur est dit: |
il suffit donc de tenir disponible une partie seulement des dépots;
le reste peut étre employé & de fructueuses opérations de prét. De
ce moment, le commerce de banque commenca a4 prendre une
grande extension. — Aujourd’hui, les banquiers jouent un double
role.

1° LES BANQUIERS SONT INTERMEDIAIRES DANS LES OPERATIONS CONCER-
NANT LES MONNAIES ET LES PAYEMENTS. — [ls ont d’abord conservé leur
ancienne fonction en I'élargissant. Ils se chargent de tout ce qui
concerne la circulation fiduciaire et le mouvement des espéces mé-
talliques. On s’adresse & eux pour faire transporier des monnaies
d’un lieu dans un autre, pour acheter ou vendre des effets de com-
merce, pour faire toucher ceux qui sont payables au loin; ils ser-
vent aussi de caissiers 4 leurs clients.

Trois combinaisons leur servent particulitrement dans cesdivers
cas : le compte courant, le virement et le chéque.

LE coMPTE COURANT est un contrat qui regle les situations respec
tives d’individus que leurs relations d’affaires aménent a se faire
réciproquement des avances. Il détermine une fois pour toutes I'in-
térét auquel chacun aura droit pour les sommes qu'il aura versées
4 'autre, ainsi que P’époque on le compte sera arrété et la maniére
dont s’en fera le réglement. — Rien n'est mieux fait que ce contrat
pour faciliter les opérations entre les banquiers. Ceux entre lesquels
il est intervenu n’hésitent pas & se transmettre des ordres qui sont
immédiatement exécutés, puisque les conséquences en ont été pré-
vues et réglées & I'avance. — Les comptes courants forment ainsi
comme un vaste réseau qui relie les banques et permet au crédit de
circuler instantanément d’un bout du monde a I’autre. Le banquier
de Paris qui recoit 'ordre de faire toucher une lettre de change &
New-York envoie cette letire 4 son correspondant dans cette ville,
et celui auquel on verse, & Marseille, par exemple, une somme de
monnaie peut, par un simple télégramme, en procurer I'équivalent
a4 la personne qu'on lui indique, & Melbourne aussi bien qu’a Bor-
deaux.

LE VIREMENT est une opération qui consiste & supprimer une
somme du compte d’'un client pour la porter 4 celui d’un autre. Il
facilite les payements entre ceux qui ont des fonds déposés chez le
méme banquier, puisque, sur un simple ordre donné & celui-ci, une
dette sera éteinte sans déplacement de monnaie.

LE CHEQUE. — LES COMPENSATIONS. — LES CLEARING-HOUSES. —
Mais I'instrument le' plus utile aux banquiers, pour faciliter leurs
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opérations, est le chéque. Imaginé par eux pour permettre aux
clients qui leur ont confié des fonds d’en disposer plus aisément, il
consiste en un petit écrit par lequel ordre est donné au banquier
de payer telle somme au nom du signataire. Il peut étre au porteur
aussi bien qua ordre, et il suppose essentiellement que le signa-
faire a des fonds déposés chez le banquier désigné. — G'est donc un
excellent instrument de payement, aussi commode par la simplicité
de ses formes que digne d’inspirer confiance. Aussi s'ajoute-t-il au
billet & ordre, 4 la lettre de change et au warrant pour augmentea
la cireculation fiduciairé. — Mais il est surtout destiné 4 permetire
aux clients de se servir de leur banquiers comme caissiers. C'est, en
effet, un trés bon moyen, pour les banquiers, d’encourager le public
a leur confier des fonds, que de se charger des opérations de caisse
des déposants. A Londres, par exemple, ou 'emploi du chéque est
trés développé, les négociants de la Cité se déchargent sur leurs
banquiers de la gestion de leurs fonds. Celui qui doit faire un
payement délivre un chéque sur son banquier, et celui qui regoit
un chéque ou tout autre eflet de commerce en payement, I’envoie
chez son banquier qui se charge de le toucher.

Cet usage en a engendré un autre singuliérement avantageux.
Comme, 4 la fin de chague jour, tous les effets échangés pour le
réglement des opérations qui ont eu lieu se trouvent centralisés
aux mains des banqniers, ceux-ci se reéunissent au clearing-house,
maison de liquidation, ou ils opérent des compensations en masse.
Chacun établit la liste des sommes qu'il est charge de recevoir de
ses confréres et de celles qu’il doit leur payer, et ¢’est seulement la
différence qu'il regoit ou paye. — Le plus souvent méme, le regle-
ment de ces différences se fait de la fagon la plus simple. Ghacun des
banquiers de Londres ayant un compte & la Banque d'Angleterre,
ceux qui se trouvent débiteurs délivrent des ordres de virement au
profit de ceux qui sont créanciers, de sorte que des sommes
énormes, 140 & 150 milliards par an, se trouvent compensées Sans
aucune circulation de numéraire. —Malheureusement nous sommes
loin de pareils résultats. Le chéque, imaginé en Angleterre, ne fut
introduit en France qu’en 1865 (loi du 44 juin). Il y rend de grands
gervices, mais il n’a pas encore suffisamment développé chez nos
commercants I'habitude de confier aux banquiers leurs opérations
de caisse. Une maison de liquidation a bien été fondée 4 Paris en 1872,
mais ses opérations ne vont guére a plus de 10 ou 12 milliards par an.
C’est 14 une infériorité qui explique en partie 'exagération de notre
stock métallique s’élevant au triple de celui qui suffit 4 "Angleterre.

99 {ES BANQUIERS SONT INTERMEDIAIRES ENTRE LES PRETEURS ET LES
EMPRUNTEURS. — En dehors de cette premiére catégorie de fonctions,
les banquiers en remplissent une autre encore plus importante. Ils
ne sont plus seulement, comme jadis, les intermédiaires du crédit
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comme facilitant 1’échange des effets de commerce, les transports
de monnaie et les opérations de payement; ils le sont encore dans
le sens le plus absolu du mot, comme empruntant aux uns pour
préter aux auires.

Intermédiaires entre les préteurs et les emprunteurs, ils centra-
lisent les fonds de ceux qui cherchent un placement et regoivent
les demandes de ceux qui ont besoin d’argent : aux uns et aux
autres ils évitentla peine de se chercher. Ceux qui, ayant des fonds
disponibles, ne veulent les engager qu’a court terme, les leur con-
fient volontiers, attirés par un intérét qu’on leur accorde et par les
avantages que leur assure emploi du chéque: ceux qui veulent
emprunter et qui peuvent offrir des garanties suffisantes s'adressent
4 enx, sirs d’obtenir des conditions raisonnables de gens dont c'est
le métier de consentir des préts,

Ces préts, le banquier les fait de diverses facons.

4° Au client qui lui offre des garanties suffisantes ou qui lui ins
pire confiance, il peut, par exemple, ouvrir un crédit, ¢'est-a-dire
qu'il met 4 la disposition de ce client une certaine somme que celui-ci
pourra prendre quand il lui plaira, en une fois ou par fractions.
L’intérét da au banquier court, en pareil cas, du jour ol'le client
use de son droit, et seulement pour la somme qu'il se fait remettre.

LJouverture de crédit se double fréquemment d'une convention
de compte courant, grice a laquelle le client sera autorisé a rap-
porter les sommes dont il n'aura plus besoin, sauf 4 les reprendre
plus tard. Entre temps, les sommes ainsi restituées produisent un
intérét A son profit qui vient en déduction de celui qu'il devra payer
lai-méme.

9° Souvent aussi, le banquier consent des préls surlilres, c'est-
a-dire fait des avances contre remise, & titre de gage, de rentes sur
I’Etat, d’actions ou d’obligations de sociétés.

3° Mais la grande opération de prét des banquiers est I'escomple
des effets de commerce. On appelle ainsi le payement anticipé des
billets & ordre, lettres de change et warrants. Celui qui, ayant vendu
& terme ou fait un prét, posséde un titre de ce genre, ou qui I'a ac-
cepté en payement d’une créance, peut avoir besoin d’argent avant
I'échéance de Deffet. 11 le porte alors chez son banquier, et celui-ci
lui en paye le montant, sauf retenue d’nne petite somme pour I'inté-
g8t & courir jusqu'a I’échéance et I'indemnité de ses risques. Le
banquier rend ainsi service 4 son client, car il lui fait une avance
d’argent, mais il trouve lui-méme grand profit & ce genre d'opéra-
tions. L'escompte des effets de commerce est le meilleur moyen
pour lui de faire fructifier ses fonds.

Le commerce de banque exige, en effet, une trés grande pru-
dence, puisque celui qui 8'y livre préte des fonds qui ne lui appar-
tiennent pas et dont une grande partie peut lui étre réclamée a
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Pimproviste. Le banquier doit, en conséquence, chercher des occa-
.Tlu!u.v‘;:-wa{-‘.i?rl' de s'engager pour longlemps, s’assurer un courant
miterrompu de rentrées, se ménager enfin le moven de ralentir ses
operalions au cas ol un danger vi t & le menacer. L’escompte
lui permet de réaliser toutes o onditions.

) 11 a - . 1 ] k¥ '
Pour un banquier bien r ', les eliets de commerce fonr-

nissent des placements Lrés siirs, car tous les endosseurs successifs

sont responsables, et il suffit qu'un seul soit solvable pour que le
banquier soit remboursé. Une législation rigoureuse met d’ailleurs
des moyens de coercition énergiqnes a la disposition du porteur en
cas de refus de payement a I'échéance. Ces effets sont en outre, le
plus souvent, & court terme, et le banquier, en les choisissant bien,
peut aisément en échelonner les échéances de maniére a alimenter
constamment son encaisse. Enfin, une simple élévation du taux de
Pescompte, ce taux étant porté par exemple de 3 1/2 p. 100 &
4 p. 100, suffira pour écarter tous ceux qui n'ont pas absolument
b_v.*scun d’argent et permettra au banquier, le cas échéant. de ralen-
tir ses opérations sans suspendre son commerce on opposer &4 ses
clients un refus catégorique qui ébranlerait leur confiance.

; En escomptant ainsi les effets de commerce revétus de bonnes
signatures, les banquiers ne font pas seulement des avances d’ar-
gent, ils rendent au public un autre service qui consiste 2 faciliter
la_ circulation de ces titres. On accepte d'autant plus volontiers un
billet & ordre ou une lettre de change, que I’on sait pouvoir, an cas
de besoin, en obtenir le payement anticipé. De ce chef encore, le
commerce de banque vient en aide a la circulation fidueiaire.

; Comme on le voit par cet examen rapide de leurs opérations or-
dinaires, les banquiers sont bien, ainsi que nous Pavions annoncé,
!es intermédiaires du erédit. Ils le sont & tous les points de vue, car
ils en facilitent toutes les manifestations, aussi bien les principales,
consistant en avances de capitaux, que lessecondaires, si précieuses
par I'économie de numéraire qu’elles permettent de réaliser.

Lire dans les Exiraits

Blanqui : Naissance du crédit en Europe. — Des banques de dépbt
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§2
PARTICULARITES DU COMMERCE DE BANQUE

Programme officiel : Différentes espéces de banques : Les banques d'émission
et le billet de banque. — La Bangue de France. — Le crédit immobilier
(sociétes de crédit foncier) et le crédit mobilier (monts-de-piété, avances
sur titres, magasins généraux).

Différentes espéces de banques. — Les développements qui
précedent nous ont permis de donner une idée générale du role des
banquiers & I'égard du crédit. Il nous reste, pour achever le tableau,
4 parler de quelques combinaisons spéciales employées par certains
d’entre eux. Toutes les banques, en effet, ne sont pas identiques.
A coté des banques ordinaires, de beaucoup les plus nombreuses,
qui se bornent aux opérations et aux procédés que nous venons de
décrire, quelques institutions de crédit se distinguent par les parti-
cularités de leur mécanisme. Les unes arrivent ainsi 4 augmenter
leurs ressources, leurs affaires et leurs bénéfices; les autres se mettent
en mesure de répondre 4 des besoins spéciaux que les banques ordi-
naires ne pourraient pas satisfaire.

Comment certaines banques augmentent leurs res-
sources en émettantle billet de banque. —Banques d’émis-
sion. — Dans tous les pays, il existe une ou plusieurs banques,
auxquelles on donne le nom de banques d’émission, et qui se dis-
tinguent des autres, non par leurs opérations, qui consistent, comme
celles des banques ordinaires, en opérations de caisses, en avances
sur titres, en ouvertures de crédit, et surtout enescompte des effets
de commerce, mais par la manigre dont elles se procurent les fonds
dont elles ont besoin. En méme temps qu’elles regoivent des dépots




