en recompensa de algunos esfuerzos le ofrece el
trabajo, y 4 los placeres con que le brinda el ca~
pital, sin exigir éste para formarse mas que un
poco de prevision y de abstincncia.

Tenemos, pues, en primer término, 4 la ne-
cesidad funcionando como motor universal para
dar impulso al trabajo.

A éste, auxiliado por los agentes naturales y
el capital, dando origen 4 la produccion de las

RIQUEZAS.

El uso vulgar ha sido mas exacto para definir
estas, que muchos sabios d economistas, que sé-
lo han conceptuado como tales, el oro y la plata,
amonedados 6 en barras, mientras que aquel ha
considerado siempre como riquezas, todos los
objetos que pueden servir para satisfacer las ne-
cesidades. Asf es que aunque no fuera mas que
porque asi se percibe con mayor claridad, cual
es el objeto de la produccion y la importancia que
esta tiene, debe conservarse la definicion comun
que & su sencillez reune la exactitud,
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Sélo agregarémos; que las riquezas deben 'ser
dtiles, materiales y apropiables.

Respec le 1a utilidad R R e

nESpecto de la utiildad, no es necesario Insis
tir en una demostracion, porque nadie desea lo
que no es util para satisfacér una necesidad 6

un deseo.

Pero jqué cosa es utilidad? Es la propiedad

de servir con més O ménos eficacia para la satis-
faccion de una necesidad, reconociéndose y gra-
dudndose aquella, 4 juicio de la persona que sien~
ta ésta. De aqui resulta la necesidad de conside:
rar la utilidad kajo un doble aspecto: con rela=
cion 4 la cosa y con relacion 4 la persona; y que
cualquiera variacion de los dos términos que
constituyen esta relacion, pueda hacer cambiar
la utilidad, pudiendo.ésta aumentar ¢ disminuir,
segun la apreciacion arbitraria que se haga de
la necesidad Yy del Ui'l\ to destinado 4 satisfacerla,

Siempre que el hombre por la aplicacion de
su trabajo 4 la materia dé 4 ésta utilidad, 6 au-
mente la que tenia, produce 1'.7-'1;-; :zas, porque los
objetos que ¢l no consuma, ¢ n« aptos para
satisfacer directamente sus nece 3\'-“.1 s, puede
cambiarlos por otrcs. Asi es como la utilidad
viene d-ser el fundamento del valor; pero es ne-
cesario no confundirla con éste, porque aquella

ECONOMIA~D




puede existir sin ¢él, y el valor no puede existir

sin la utilidad.

' Para que este valor aparezca, se necesita el
cambio de objetos 6 de servicios; y no puede
darse una nocion absoluta de aquel, porque de-
pende de la apreciacion que hagan los interesa-
dos, del servicio prestado 6 del esfuerzo ahorra~
do; pero no se crea por esto, que esas aprecia~
ciones individuales sean la ley suprema para fi-
jar los valores, pues hay otra superior é indecli-
nable, que es la de la oferta y la demanda, de la
cual hablarémos cuando tratemos del cambio; ad-
virtiendo para concluir, 1% que el valor exije co-
mo condiciones indispensables, la utilidad y Ia
rareza: 2°, que no hay una medida comun para
el valor, porque aunque muchos han creido que
podian servir para este objeto, el trabajo, el tri-
go o la plata, estando sujetos todos estos objetos
4 sufrir alternativas de alza y baja, lo estdn tam-
bien 4 la eterna ley de la oferta y' la demanda,
que por sus variaciones no puede garantizar que
aquellos sean, una medida comun y perma-
nente,

Es pues, condicion necesaria de las riquezas
que tengan utilidad, para que asi tengan tam-
bien valor.

Algunos sostienen tambien que no es necesa-
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rio que las riquezas sean materiales, entrando en
demostraciones que nos parecen inoportunas pa=
ra este tratado, en el que deseamos evitar todo
lo que sea abstracto, para no fatigar el espiritu
de los lectores; y conformdndonos tambien en
esto al uso comun, llamamos riquezas 4 todas las
cosas q“Lf PUCJE‘I“ entrar €n un l’n\'tﬁn[’l!'if), ]_}“CS
aunque reconocemos que ciertas cualidades in-
telectuales, morales ¢ corporales, pueden con-
vertirse en un manantial de riqueza para el que
las posee, en primer lugar, son inseparables del
individuo que las tiene y las ejercita por actos
materiales, y en segundo, es mds exacto consi=
derarlas como causas de adquirir riqueza, mds
bien . que como si fueran la riqueza misma, por-

que asf se pueden explicar mejor los fendmenos

| §
del cambio, de la produccion y del consumo.
Que las riquezas deben ser apropiables, tam«
bien es cosa que luego se percibe, porque la ma-
yor parte de los objetos s6lo nos sirven por la
apropiacion exclusiva de ellos y porque desde el
momento que no tuviéramos seguridad de dis-
poner 4 nuestro arbitrio de lo que necesitiramos,
desapareceria el mds poderoso estimulo que hay
para el trabajo; el interés individual, el cual nos
obliga 4 reproducir lo que diariamente consumi-
mos, 4 conservar lo que hemos de necesitar y 4




darle mayor utilidad 4 los objetos para aumentar
su valor en ‘nuestro provecho; y como el medio
universalmente empleado para satisfacer todas

1diciones y los ‘deseos inagotables del

es el cambio, porque ya hemos dicho
que por ¢l puede procurarse comodamente cuan-
uel no podria producir ni en un

'mos a hablar del

{
i
B

CAMBIO.

E] cambio, es un contrato por el cual uno 6
o individuos convienen en ceder una cosa
condicion de recibir otra cosa po-
| individuo 6 individuos con quienes
se hace el convenio.

Este medio de proporcionarse uno las cosas
que necesita cediendo otras de las que no tiene
necesidad inmediata, es muy 1itil y ha sido em-
pleado por todos los pueblos del mundo sin dife-
rencia de raza ni de nacionalidad, porque donde
quiera que se hayan encontrado dos hombres po~
seyendo cada vno lo que el otro necesitaba, se
han puesto de acuerdo para cambiar sus produc-

tos, obteniendo las ventajas que respectivamente

se'propusieron sacar de ellos. El cambio, hada-
do origen & los contratos y exige como éstos, la
libertad é independencia de los que lo hacen,
pudiendo considerarse como una
aspectos, el de las personas, ¢ el de los produc-
tos.

En cuanto 4 las personas, es mis fuerte
entra con ménos necesidades actuales
ductos. g

Respecto de éstos, el més poderoso en el cam-
bio es el de mds valor, el mds dificil de obtener
y €l que sea objeto de necesidades mis vivas y
apremiantes. De manera que en esta lucha, la

ventaja esti necesariamente por ¢l que posee mds

aquella fuerza, cuyos“elementos acabamos de
dicar.

En toda estipulacion, hay para cada uno de
los objetos presentados al cambio, una oferta y
una demanda.

Se llama oferta, la cantidad producida 6 exhi~
bida de los' objetos que pueden servir para sa~
tisfacer las necesidades.

Demanda, la cantidad de esos mismos objetos,
reclamada para satisfacer aquellas.

Fidcil es conocer, que cuando se ofrece una
mayor de laquese necesita y se reclama, tiene que
bajar el precio de los efectos, asi como tiene que
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subir, cuando éstos se solicitan y reclaman con
interés; debiéndose entender lo expuesto, no §6:
lo cuando se trate de cantidades que formen un
conjunto, sino de cada objeto particular, pues ya
hemos dicho que para cada estipulacion hay una
oferta y una demand

Resulta de lo expuesto, que éstas determinan
el valor, y que éste 4 su vez determina aquellas,
lo cual, todos tienen oportunidad de observar en
los cambios que diariamente se ejecutan, pues
uno de los medios mas comunes y usados para
aumentar la demanda de un articulo, es reducir
el precio, asi como una de las causas para au-
mentar éste, es reducir la oferta.

Cuando el valor es expresado en moneda, se
llama precio; pero no debe olvidarse que el fun«
damento de aquel, es la propiedad que tienen las
cosas itiles de procurarse por ellas las otras que
necesitamos; y que dependiendo del hambre esta
apreciacion, nada es mds variable y mds instable
que el valor de toda especie de productos, asi co~
mo nada hay tan variable como la voluntad hu-
mana, y la naturaleza y cantidad de las cosas que
el hombre posee.

Los efectos generales que produce el cambio
son los siguientes:

1.© Proporcionar 4 los individuos, un medio
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d mas de la produccion directa, para procurarse
las cosas, objetos 6 servicios que necesitan.

2.9 Una cooperacion indirecta que se extien-
de incesantemente, estimulando y obligando 4
los hombres 4 pensar por su propio interés en las
necesidades de los demas, aun cuando estén se-
parados por enormes distancias.

3. © Estrechar por este mativo y por este me-
dio las relaciones sociales.

4.9 Estimular una especialidad mayor en el
trabajo. porque cuando el uso de los cambios se
ha extendido, cada uno comprende que el medio
mas breve de adquirir la porcion de riquezas que
desea 6 necesita, es aplicarse 4 producir los ob=
jetos de que tienen mas necesidad los demas hom
bres.

5. © El cambio tiene una condicion de poder

que le es propia. Da la preferencia al productor
de las cosas mas demandadas en el mercado, de
manera que estimula & cada productor 4 tener en
cuenta las necesidades de los demis,

6.° El cambio en competencia, asegura la
ventaja al que pueda satisfacer las necesidades
colectivas, & mejor precio; es decir, 4 precio de
menor trabajo, sin que por esto se quite nada al
hombre menos industrioso. Lo que se hace es




conservar contra €l, en el] cambio, la superiori-
dad de poder productivo,

El cambio se hizo en los primitivos tiempos
£omo pu ede hacerse todavia ahora, de productos

por productos, servicios por servicios, 6 unos por

otros; pero,como este sistema debia producir gra~

ves inconvenientes & proporcion del aumento y
desarrollo de las sociedades y de la multiplica-
cion de las transacciones, porque en primer lu=
gar exigiria vastos y variados conocimientos en
todos los hombres, para poder clasificar, apreciar
y valuar infinitos y diversos articulos que diaria~
mente necesitan: en segundo la dificultad de re<
ducirlos 4 pequefias [racciones, lo cual en muchos
objeios es imposible, porque en el acto perderian
su utilidad y su valor: en tercero, la de traspor-
tarlos por voluminosos que fueran, 6 erogar gas=
tos en la manteucion de los animales # ¢; y todo
esto para (wgrm"-cirzi‘.*is r:‘\.'t:ntu;tits, ya porque no
se hallasen en un mercado los objetos solicitados,
ya porque no conviniesen los que se llevaran, ya
por el deterioro 6 desmedro que sufrieran, y ya
en fin, por las diversas alternativas de los precios,
se ocurrié al empleo de la moneda, ‘que despues
de haber sido representada por el uso del cuero,
de la pluma, del cacao, del polvo de oro, etc.;
ha venido 4 ser de uso comun en todos los pue=
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blos, la plata, €l oro, y aun el cobre representans
do diversos valores en pequeilas piezas que tie-
nen varias denominaciones.

Asi es como se ha llegado 4 encontrar un au~
xiliar poderoso para los cambios, sin los incon-
venientes que antes hemos indicado, lo cualha
contribuido.mucho 4 multiplicar y facilitar aque-
llos. Véamos ahora, cudles son las {unciones que
desempeiia este, los servicios que presta y las

condiciones que debe tener,

MONEDA.

Bajo el punto de vista de la economfa privadd;,
la moneda tiene mas ventajas que otros valores,
porque sirviendo para procurarse mercancias de
todo género, es mas cémoda que cualquiera otra,

El que tiene moneda puede elegir sus coloca-
ciones y aprovecharse de todas las ocasiones fa-
vorables que se ofrecen a los capitalistas.

El oro y la plata no se deterioran como . los
demds articulos, y son de un curso ficil, miéntras
que hay momentos en que la venta de muchos

articulos y mercancias, se hace dificil & imposible,.
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6 si se llegan & vender, es siempre con pérdida.

La moneda por otra parte es mas favorable 4
la libertad individual,

Con ella puede el hombre trasportarse 4 don-
de quiera. Ir 4 buscar placeres § fortuna & paises
extranjeros,

Poede dedicarse 4 las empresas que guste; to~
mar Ja iniciativa en las operaciones de la indus-
tria y regular los electos de la oferta y la deman-
da para convertir esta ley ineludible, en su pro-
vecho, 6 evitarse al menos desastres y pérjuicios.

Repetimos que lo expuesto se refiere 4 la eco~
nomia privada, y que en lo relativo 4 la piiblica,
si bien es cierto que una sociedad, cuyo numera-
rio sea abundante, puede disfrutar de las venta<
jas enumeradas, no seria exacto deducir por esto,
que la abundancia 6 escasez de plata la enrique-
cen 6 la empobrecen. No, las sociedades sen mds
é ménos ricas, segun la mayor 6 menor sumade
poder productivo que pueden desplegar, y la ma-
yor 6 menor suma de productos de todo género
de que puedan disponer; de manera que aun cuan-~
do por una catdstrofe 6 una crisis, lleguen & per-
der una parte considerable de estos, 6 de nume-
rario, si conservan su poder productivo 6 lo au-~
mentan por el perfeccionamiento de su arte in-
dustrial, podrdn reparar los desastres sufridos y
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ponerse en aptitud de recobrar las riquezas per-
didas y de aumentarlas.

Asi es que debe fijarse mucho la atencién so=
bre la riqueza actual y la riqueza habitual de un
pafs, constituyendo la primera los capitales exis-
tentes, y la segunda, estos, y el poder productis
vo que pueda desplegar aquel.

Respecto de los servicios que presta la mones
da, ya los hemos indicado desde que se dijo, que
era un auxiliar poderoso para el cambio, pues sin
ella hubiera sido imposible satisfacer todas las

xigencias de las naciones y de los individuos,
asi como los progresos de la civilizacion, que de~
be una gran parte de su desarrollo al comercioy
4 las relaciones que unas y otras han tenido ne~
cesidad ¢é interés de conservar'y extender.

Sobre las condiciones de la moneda, enume-

raremos las principales:

1. ® Que sea un valor, por la razon bien sene
cilla de que las cantidades cualesqui¢ra que'sean,
no pueden ser medidas, sino por otras de la mis-
ma naturaleza,

2.® Que este valor no pueda multiplicarse
facilmente porque la multiplicacion fdcil y abun-
dante, cambiaria bruscamente la relacion de los
precios y causaria perturbacion extraordinaria
en los de muchos articulos y mercancias.
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3. Ser de ficil trasporte y por-consiguiente
contener un gran valor, bajo un pequefic vo=
limen.

Si as{ no fuera, siendo la moneda un instru=
mento de cambio, que sirve para poner en co=
municacion'd los productores mds alejados, seria
su uso muy incémodo, si fuera preciso hacerse
seguir de pesados bagajes; y ademas tendria que
ser'costosa y penosa la traslacion de grandes
cantidades.

4. © Que sea muy divisible, & fin de que las
mas pequefias cantidades puedan ser cambiadas,
y satisfechos los deseos mas moderados.

5.% Que sea dura y resistente, para que la
pérdida que resulte del uso constante y del frota-
miento, sea muy poco sensible.

6.7 Que no sea siicia ¢ peligrosa para la sa-
lud del hombre,

7¢= 1 Que la sustancia que se emplee, se pres~
te &:recibir una marca permanente que indique
el valor oficial de cada pieza y que la garantice
para que no se vean obligados los que la reciben
4 ‘entrar en dificiles apreciaciones.

El oro y la plata reunen todas estas condicio-
nes. Son valores supuesto que se emplean pa-
ra muchos usos en las diversas industrias de
lujo.
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Son sustancias raras, que no se multiplican
tan facilmente, pues aunque se haya visto en
varias-épocas, que d consecuencia del descubri«
miento de paises auriferos é argentiferos ha ha-
bido un aumento considerable de plata 1 oro, es
incontestable que hasta la época presente, toda~
via conservan estos metales, la rareza que es ne-
cesaria 6 deseable para una buena moneda.

Contienen bastante wvalor, bajo pequeiio vo=
limen. Son bastante divisibles y la pequeiia li-
ga de cobre, que se les hace, les dd suficiente

dureza y capacidad para resistir al frotamiento,

siendo casi insensible el desperdicio que causa
el uso.  Son biillantes, de un manejo agradable
y reciben fdcilmente la marca 6 sello del Estado,
el cual conservan por larga tiempo.

El aluminio que se ha descubierto hace poco
y la platina que lleva tiempo de ser conocida,
tienen poco mas O ménos las mismas cualidades;
pero el primero, ademds de haber encontrado la
piaza yd ocupada, presenta dificultades para la
fabricacion, y la platina, ademis de estas que
dan lugar 4 crecidos gaslos, es poco.empleada
para otros usos de lujo, 4 causa de su poca bri=
llantez, de donde resultaria que toda se emplea-
ra en la amonedacion, dando lugar 4 la depre-
ciacion de la moneda por esta causa.
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Nunca debe olvidarse que la moneda debe
considerarse bajo el doble aspecto del caricter
oficial que la imprime el sello de la autoridad, 'y
el de mercancia, sujeta por lo mismo 4 la eter-
na ley de la oferta y la demanda. Asi es que su
valor es susceptible "de aumento y disminucion,
pues aunque & primera vista, parece que se con-
serva inalterable el quale ha dado la autoridad
de un pafs, es facil ‘convencerse de las variacio-
nes que sufre, observiando que cuando abunda
la ‘moneda, las meércancias encarecen, ¢'lo que
es lo'mismo, que conigual dantidad de aquella,
se'obtienen-ménos articulos 6 eén menor cantidad,
asi como ‘cuando escasea, se ubtmne mayor can-
tidad de estos.

Muchas de ‘sstas ventajas; sujirieron laidea
de otras que se podian alcanzar, mediante la fé
publica ¢ individual, ya para aumentar el ndme-
ro de transacciones, para hacer mas ficil el tras-
porte de grandes cantidades y para que los pue-
blos, 6 los .individuos pudiesen servirse de su
ctédito, como de un capital.

Asfres que la civilizacion en sus progresos ha
ido perfeccionando esta institucion y ha procura-
do extender las operaciones de crédito, del cual
nos ocuparemos ligéramente porque conteniendo
las diversas teorias de él, cuestiones dificiles -y
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abstractas que exigen conocimientos superiores -
4 los que se reciben en la instruccion primaria, .
creemos conveniente limitarnos 4 lo que sin ellos
se pueda comprender.

UNIVERSIDAD

ai IATERA TR

CREDITO.

Este solo nombre, indica que tomands en su
acepcion mas general, comprende todas las ope-
raciones 6 convenciones basadas sobre la confian-
za, por Ja cual una persona dispone de'cosas que
no le pertenecen, mediante la promesa de resti=
tuir sea los mismos objetos, sea otros de la mis~
ma naturaleza y calidad.

Esta confianza se funda tanto sobre la buena
reputacion del acreditado, su exactitud para sa~
tisfacer sus compromisos, su sabiduria y acierto
en los negocios, 6 en su prudencia para no arries-
garse en aventuradas empresas, como en la po-
sesion de bienes que aquel tenga, en buenas hi-
potecas.que aseguren el pago, 6 en prendas que
garanticen los valores que se ponen & su'dispo=
sicion.

En el primer.- caso, se dice que el crédito es




personal porque se funda sobre las cualidades y
buen nombre de la persona. En el segundo,
real, porque reposa sobre la seguridad de la prans
da 6 de la hipoteca.

Las condiciones en que descansa el crédito,
generalinente, son tres:

1® Posihilidad de pago, porque ficilmente
se comprende que aun cuando una persona tus

viese las mds eminentes cualidades, no podria

cumplir sus promesas sin posibilidad para ello.

2 ® Probidad, pues si el deudor no respeta sus
compromisos, si tiene en poco, sus empeiios de
honor, aun cuando tenga posibilidad, no obten-
drd crédito.

3 ® Inteligencia, porque si las operaciones
gon mal dirijidas, si malos cdleulos, empefios au-
daces ¢ irreflexivos, U otra torpeza, le conducen
4 una quiebra, pierde la posibilidad de pagar,
aun teniendo probidad y buena voluntad.

Importa mucho 4 todo el que quiera formarse
crédito, 6 conservar el que tenga, no olvidar en
ninguncaso estas condiciones, tomando en cuenta
al contraer un empeiio, lo que pueden producirle
su trabajo, sus negocios ¢ sus rentas; dindole
toda la importancia que merece 4 la exactitud, y
desplegando todos los recursos de su intcligencia
en sus combinaciones, debiendo hacerlo con més
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empefio cuando estas se han de realizar con fon-
dos ajenos, pues el crédito, es un capital inago-
table para el que llega 4 adquirirlo y sabe explo-
tarlo con delicadeza, con rectitud y con acierto.

Al crédito se le llama piblico, si se refiere al
de un gobierno 6 corporacion oficial.

Privado, si afecta 4 particulares, y territorial,
si con él se obtienen recursos cimentados en la
renta de la tierra,

Haremos una ligera mencion de los titulos de
créditos mds comunes; sintiendo no poder exten-
derngs sobre esta materia, porque por mucha que
fuera la claridad con que expusieramos nucstras
ideas, producirian confusion en el espiritu de per:
sonas, que acaso por primera vez fijan su aten~-
cion sobre las cuestiones econémicas.

Los titulos mas comynmente. usados en el cos
mercio, son la letra de cambio, que es una ¢rden
de pago que extiende un comerciante de un punto
contra otro comerciante de distinta poblacion, en
favor de una tercera persona.

El que di la 6rden se llama girador. La pers
sona contra quien se libra, aceptante; y tomador
6 tenedor de la letra, aquel en cuyo favor se ha
girado.

Para hacer mds iitiles estos documentos, no se

limitan sélo 4la persona en cuyo favor se extien-
ECONOMIA--T
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den, sino que contienen adem4s la cldusula id sz
drdeny con la cual pueden arreglarse muchas ope-
raciones antes del vencimiento del plazo, dando
lugar 4 nuevas transacciones y 4 las operaciones
de descuento, que es otra de las ventajas del cré-
dito.

El vale 6 pagaré, que tiene mucha conexion
con la letra de cambio y produce los mismos efec-
tos, si bizn no alcanza la circulacion de aquella,
porque por regla general, no sale de la plaza
donde se emite.

El pagaré lo extiende el mismo deudor y con
él se obliga 4 pagar en un dia dado, tal 6 cual
cantidad por haberla recibido, 6 su equivalente

en géneros 6 en numerario. Es endosable y tras-

ferible por lo'que puede negociarse y dar tam-

bien lugar & operacionestde descuentoy d otras.

Tanto este como la letra de cambio, son exi-
jibles hasta que se cumpla el plazo; y el portador
de estos titalos tiene que estar pendiente de aquel
porque se perjudican si se deja pasar. Debe tam-
bien tomar precauciones sobre la solvencia de las
personas que firman, y ejercer actos conservato-
rios en caso de quiebra 6 desconfianza.

El billcte de banco, no estd sujeto 4 ninguno
de estos inconvenientes, porque es al portador y

de plazo cumplido.

3l

Los billetes de banco, son titulos emitidos por
establecimientos organizados de manera que ins-
piren plena confianza; y se trasmiten de mano 4
mano por simple tradicion como se haria con
Jas cosas corporal

lazo cumplido, siempre exijible 6

es, de manera que constituyen
un titulo de |
reembolsable & su sola presentacion, y el que es
portador de ellos, no tiene que inquietarse ni por
el plazo, nipor la solvencia de los. portadores
respectivos.
El :‘f:"';,':nﬁ €sid €5 una [J-'sf.‘-\i_*r.t de iml ortacion
inglesa que no nos hace falta, ya porque con las
asignacion 6 mandato podemos expre-
sar en nuestro idioma las mismas 1deas, ya' porque
no existe aiin entre nosotros la costumbre de de-
' |

positar grandes cantidades en los Bancos, para

i

que por medio de 6rdenes negocidbles puedan
efectuarse operaciones, que es lo que hacen los
comerciantes por el ckegue, unidos entre &i por el
vinculo de la cuenta corriente.

Clim'.fr es f-_: c:nn[:rvnl?-*r }(H titulos (1|_' C'.‘Cd]l-
to, siendo buenos, propoccionan todas las venta-
jas de la moneds, y otras mds que consisten en
la mayor facilidad de trasporte, pues en una car-
tera pueden llevarse gruesas sumas sin los gastos,
molestias y riesgos & que aquella estd sujeta.

Por su medio pueden extenderse las operacios
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nes de comercio; y aun cuando llegue 4 escasear
el numerario, se puede hacer frente 4 cualquiera
situacion por critica que sea,

Los individuos y las naciones pueden aproves
char ventajosamente el crédito que tengan, ya
para salvar una situacion dificil, ya para tomar &
su cargo empresas lucrativas € impulsar con ellas
el adelanto industrial.

Asi es como teniendo por base el cambio y por
auxiliares poderosos la moneda y el crédito, tie-
ne lugar la apropiacion de las riquezas y su cir-
culacion entre los diversos productores de ellas,
Vamos 4 ver ahora cémo se distribuyen estas en-
tre los factores de la produccion.

Distribucion de las riquezas entre los tres
factores de 1a produecion.

Correspdndele al trabajo una parte’y bien con-
siderable de los productos que con €l se obtienen,
porque toda produceion normal no puede subsis-
tir, sino es dejando satisfechos los gastos que
origina y alguna utilidad, pues si asi no fuera na-

die se interesaria por continuarla; y aunque al-
gunas veces, por circunstancias extraordinarias
y excepcionales, suele insistirse en una empresa,
aunque no dé los gastos, esto sélo puede ser por
corto tiempo 6 por que otras combinaciones re-

paren 6 recompensen las pérdidas de que habla~

mos; pero esto no es lo comun, ni sic{ni-* a fres
cuente, Asies que nadie acomete una empresa,
ni menos insiste en ella, sino es despues de haber
tomado en cuenta loa gastos, y calculado las ven-

tajas que debe reportar,

De esas ventajas, una parte es para el obrero
bajo el nombre de salario ¢ jornal porque no
conviniéndole a aquel que tiene que vivir de su
trabajo diario, someterse & los resultados contin«
geutes de una empresa que no ha concebido, ni
pudiendo esperar los resultados de eila, pacta con
el patron 6 empresario que recibird diariamente,
por semanas, por quincenas ¢ por mes, la parte
que conceptdan ambas, corresponder & su tra-
bajo.

Probablemente esta seria mayor, si pudiera el
operario esperar el resultado definitivo; pero co~
mo esto es imposible, tiene que atenerse 4 la
estipulacion, la cual no siempre es regida por
la equidad y la justicia, produciendo esto malos
resultados, porque el trabajador no pone todo su




