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car I'esprit en est si battu, qu'il est bien éloigné de
vouloir juger si PIncarnation ou le mystére de I'Ey-
charistie sont possibles; ce que les hommes du com-
mun n'agitent que trop souvent.
» Mais si Epictéte combat Ia paresse, il méne i I'of
gueil, de sorte qu'il peut étre trés-nuisible 4 ceus
qui ne sont pas persuadés de la corruption de la
plus parfaite justice qui n’est pas de la foi. Et Mon-
taigne est absolument pernicieux A ceux qui ont
quelque pente & I'impiété et aux vices. (Cest pour-
quoi ces lectures doivent étre réglées avec beaucoup
de soin, de discrétion et d’égard 2 la condition et
aux meeurs de ceux a qui on les «conseille. Il me
semble seulement qu’en les joignant ensemble elles
ne pourraient réussir fort mal, parce que I'une s’op-
pose au mal de Pautre : non qu'elles puissent don-
ner la vertu, mais seulement troubler dans les vices:
Iame se trouvant combattue par les conlraires, dont
Pun chasse I'orgueil et Pautre 1a paresse, et ne pou-
- vani reposer dans aucun de ces vices par ses raison-
nements ni aussi Ies fuir tous, »

« Ce fut ainsi que ces deux personnes d’un si bel
esprit s'accordeérent enfin au sujet de Ia lecture de
ces philosophes, et se rencontrérent au méme terme,
ou ils arrivérent néanmoins d’une maniére un pei.i
différente : M. de Saci y étant arrivé tout d’un coup
par la claire vue du christianisme, et M. Pascal n’y
étant arrivé quaprés beaucoup de détours en s’atta-
chant aux principes de ces philosophes.»
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contre la nature est celle de la volonté; car touf ce
qu’il y a d’hommes. sont presque toujours emportés
i croire non pas par la preuve, mais par I'agrément.
Cetle voie est basse, indigne, et étrangére : aussi

tout le_ monde la désavoue. Chacun fait profession

de ne croire et méme de paimer que ce qu'il sait le
mériter.

Je ne parle pas ici des vérités divines, que je n'au-
rais garde de faire tomber sous l'art de persuader,
car elles sontinfiniment au-dessus de la nature : Dieu
seul peut les mettre dans I'Ame, et par la maniére
quil lui plait. Je sais quil a voulu quelles entrent
du ceeur dans U'espril, et non pas de Pesprit dauns le
coeur, pour humilier cette superbe puissance du rai-
sonnement qui prétend devoir étre juge des choses
que la volonté choisit; et pour guérir cetle volonté
infirme, qui s'est toute COTTOMPUE Par S€5 sales atfa-
chements. Et de 1 vient qu'au lieu qu'en parlant
des choses humaines on dit quil faut les connaitre
avant que de les aimer, ce qui a passé en proverbe ',
les saints au contraire disent en parlant des choses
divines quil faut les aimer pour les connaitre el
qu'on n’entre dans Ia vérité que par la charit¢, dont
ils ont fait une de leurs plus utiles sentences.

En quoi il parait que Dieu a établi cet ordre sur-
naturel et tout contraire a I'ordre qui devait étre na-
turel aux hommes dans les choses naturelles. 1ls ont
néanmoins cOrrompu cet ordre en faisant des choses
profanes ce qu’ils devaient faire des choses saintes,
parce qu'en effet nous ne croyons presque que ce

4 Ignoli nulla cupido,
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qui nous plait. Ev de 13 vient éloignement ol nous
sommes de consentir aux vérités de la religion
chrétienne tout opposée 2 nos plaisirs. Dites-nous
des choses agréables et nous vous écouterons, di-
saient Tes Juifs & Moise; comme si ’agrément devait
régler la créance! Et c'est pour punir ce désordre
‘par un ordre qui lui est conforme, que Dieu ne verse
ses lumidres dans les esprits qu'apres avoir dompté
la rébellion de la volonté par une dotceur toute cé-
leste qui 1a charme et qui Tentraine. .

Je ne parle donc que des vérités de notre portée;
ot cest d’elles que je dis que Pesprit et le coeur sont
comme les portes par ou elles sont recues dans
Pime, mais que bien peu entrent par 'esprit, au lieu
quelles y sont introduites en foule par les caprices
témeéraires de la volonté, sans le conseil du raison-
nement.

Ces puissances ont chacune Jeurs principes et les
premiers moteurs de leurs actions.

Ceux de Pesprit sont des vérités naturelles et con-
nues A tout le monde, comme que le tout est plus
grand que sa partie, outre plusieurs axiomes parti-
culiers que les uns recoivent et non pas d’autres,
mais qui des qu’ils sont admis sont aussi puissants
quoique faux, pour emporter lacréance, que les plus
véritables.

Ceux de la volonté sont de certains désirs naturels
et communs 2 tous les hommes, comme le désir
d’étre heureux, que personne ne peut pas ne pas
avoir, outre plusieurs objets particulicrs que chaecun
suil pour y arriver, et qui ayant la force de mnous
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plaire sont aussi forts quoique pernicieux en effet,
pour faire agir 1a volonté, que s'ils faisaient son vé-
ritable bonheur.

Voild pour ce qui regarde les puissances qui nous
portent & consentir.

Mais pour les qualités des choses que nous devons
persuader, elles sont bien diverses.

Les unes se tirent, par une conséquence néces=
saire, des principes communs et des vérités avouées.
Cellés-1a peuvent étre infailliblement persnadeées;
car en montrant le rapport qu'elles ont avec les
principes accordés il y a une nécessité inévitable de
convaincre, et il est impossible qu'elles ne soient pas
recues dans Vame dés qu'on a pu les enroler A ces
vérités qu'elle a déja admises.

Tl y en a qui ont une union étroite avec les objets
de notre satisfaction; et celles-1a sont encore recues
avec certitude, car aussitét gu'on fait apercevoir a
Pame quune chose peut la conduire a ce quelle
aime souverainement, il est inévitable quelle ne s’y
porte avee joie. ; ;

Mais celles qui ont cette liaison ftout ensemble et
avec les vérités avouées et-avec les désirs du ceeur,
sont si stires de leur effet, qu’il n’y a rien qui le soit
davantage dans la nature.

Comme au contraire ce qui n’a de rapportnia nos
créances ni a nos plaisirs nous est importun, faux et
absolument étranger.

En toutes ces rencontres il 0’y a point & douter.
Mais il y en a ol les choses qu'on veut faire croire
sont bien établies sur des vérités connues. mais qui
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sont en méme temps contraires aux plaisirs quinous
touchent le plus. Et celles-la sont en grand péril de
faire voir, par une expérience qui n'est que trop
ordinaire, ce que je disais au commencement : que
celle Aime impérieuse qui se vantait de n’agir que
par raison suit par un choix honteux et téméraire
ce qu'une volonté corrompue désire, quelque ré-
sistance que Uesprit trop éclairé puisse y opposer.

Cest alors quil se fait un balancement douteux
entre la vérité et la volupté, et que la connaissance
de I'une et le sentiment de Pautre font un combat
dont le succes est bien incertain, puisqu'il faudrait
pour en juger counaitre tout ce qui se passe dans le
plus intérieur de hommie, que Phomme méme ne
connait presque jamais.

11 parait de 1a que quoi que ce soit qu’on veuille
persuader, il fant avoir égard i la personne a qui
on en veut, dont il faut connaitre Pesprit et le ceeur,
quels principes il accorde, quelles choses il aime;
et ensuite remarquer dans la chose dont il s’agit
quel rapport elle a avec les principes avoués ou avec
les objets délicieux par les charmes qu’on lui donne.

De sorte que lart de persuader consiste autant
en celui d’agréer qu'en celui de convainere, tant les
hommes se gouvernent plus par caprice que par
raison !

Or, de ces deux méthodes, Pune de convainere,
Fautre dagréer, je ne donnerai ici les régles que de
la premiére; et encore au cas qu’on ait accordé les
principes et qu'on demeure ferme A les avouer : au-
trement je ne sais §’il y aurait un art pour accom-
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moder les preuves a l'inconstance de nos caprices,
Mais la maniére d’agréer est bien sans compa-
raison plus difficile, plus subtile, plus utile et plus

admirable; aussi, si je n'en traite pas, ¢’est. parce.

que je n’en suis pas capable; et jem’y sens tellement
disproportionné que je crois la chose absolument
impossible.

Ce n’est pas que je ne croie qu'il y ait des ri—_}g]es
aussi stres pour plaire que pour démontrer, €t que
qui les saurait parfaitement connaitre et pratiquer
ne réussit aussi sdrement & se faire aimer des rois
et de toutes sortes de personnes qu'a démontrer les
éléments de la géométrie & ceux quiont assez d’ima-
gination pour en comprendre les hypothéses. Mais
jestime, et c’est peut-étre ma faiblesse qui me le fait
croire, qu’il est impossibie d'y arriver. Au moins je
sais que si quelqu’un en est capable ce sont des per-
sonnes que je connais, et qu'aucun auntre n’a sur cela
de si claires et de si abondantes lumiéres.

La raison de cette extréme difficulté vient de ce
que les principes du plaisir ne sont pas fermes et
stables. Tls sont divers en fous les hommes, et va-
riables dans chaque particulier avec une telle diver-
sité quwil n’y a point d’homme plus différent d'un
autre que de soi-méme dans les divers temps. Un
homme a d’auntres plaisirs qu'une femme; un riche
el un pauvre en ont de différents; un prince, ur
homme de guerre, un ma;’chand, un bourgeois, un
paysan, les vieux, les jeunes, les sains, les malades,
tous varient; les moindres accidents les changent.

Or, il y a un art, et ¢’est celui que ’e donne, pour
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faire voir la liaison des vérités avec leurs principes
soit de vrai, soit de plaisir, pourvu que les principes
quon a une fois avoués demeurent fermes €t sans

étre jamais démentis.

Mais comme il y 2 peu de principes de cette sorte
et que, hors de Ia géométrie qui ne considére que
des figures trés-simples, il n’y a presque point de
vérités dont nous demeurions toujours d’accord et

‘encore moins d’objets de plaisir dont nous ne chan-

gions A toute heure, je ne sais g'il y a moyen de
donner des regles fermes pour accorder les discours
; Pinconstance de nos caprices.

Cet art, que jappelle I'ari de persuader, et qui n'est
proprement que la conduite des preuves méthodi-
ques parfaites, consiste en trois parties essentielles:
A définir les termes dont on doit se servir par des
définitions claires; & proposer des principes ou
axiomes évidents pour prouver la chose dont il
s'agit; et i substituer toujours mentalement dans la
démonstration les définitions a la place des définis.

La raison de cetfe méthode est évidente, puisqu’il
serait inutile de proposer c¢ qu’on veut prouver et
d’en entreprendre la démeonstration, si on n’avail
auparavant défini clairement tous les termes qui ne
sont pas intelligibles; et quil faut de méme que la
démonstration soit précédée de 1a demande des prin-
cipes évidents quiy sont nécessaires, car sil'on n'as-
sure le fondement on ne peut assurct Pédifice; et
quil faut enfin en démontrant substituer mentale-
ment les définitions a la place des définis, puisque
autrement on pourrait abuser des divers sens qui se
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renconirent dans les termes. 11 est facile de voir
quen observant celte méthode on est sir de con-
vaincre, puisque, les termes étant tous entendus et
parfaitement exemplts d’équivoques par les défini-
tions, et les principes étant accordés, si dans la dé-
monstration on substitue toujours mentalement les
définitions 2 la place des définis, Ia force invincible
des conséquences ne peut manquer d’avoir tout son
effet.

Aussi jamais une démonstration dans laquelle
ces circonstances sont gardées n'a pu recevoir le
moindre doute; et jamais celles ou elles mangquent
ne peuvent avoir de force.

11 importe donc bien de les comprendre et de les
posséder; et cest pourquoi, pour rendre la chose
plus facile et plus présente, je les donnerai toutes
en ce peu de régles qui enferment tout ce qui est
nécessaire pour la perfection des définitions, des
axiomes et des démonstrations, et par conséquent de
la meéthode entiére des preuves géométriques de
I'art de persuader.

Régles pour les définitions.

1. Nentreprendre de définir aucune des choses
tellement connues d’elles-mémes, qu’on n'ait point
de termes plus clairs pour les expliquer.

II. Nomeitre aucun des termes un peu obscurs
ou équivoques sans défimition.

[I1. N'employer dans la définition des termes que
des mots parfaitement connus, ou déja expliqués,
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Régles pour les axiones.

I. N'omettre aucun des principes nécessaires sans
avoir demandé si on accorde, quelque clair et évi-
dent qu’il puisse étre.

II. Ne demander, en axiomes, que des choses par-
faitement évidentes d'elles-meémes.

Régles pour les démonsirations.

1. N'entreprendre de démontrer aucune des choses
qui sont tellement évidentes d’elles-mémes qu’'on
n’ait rien de plus clair pour les prouver. .

11. Prouver toutes les propositions un peu ob-
scures, et n’employer a leur preuve que des axiomes
trés-évidents ou des.propositions déja accordées ou
démontrées. : :

III. Substituer toujours mentalement les défini-
tions A la place des définis, pour ne pas se tromper
par Péquivoque des termes que les définitions ont
restreints.

Voila les huit régles qui contiennent tous les pré-
ceptes des preuves solides et immuéables, desquelles
il y en a trois qui ne sont pas absolument néces-
saires et qu'on peut négliger sans erreur; quil est
méme difficile et comme impossible d’obseryer tou-
jours exactement, quoiqu’il soit plus parfait de le
faire aufant qu'on peut; ce sont les trois premiéres
de chacune des parties.

Pour les définitions. Ne définir aucun des termes

qui sont parfaitement cONNUS.
(%)




