PARTE SEGUNDA.

REGIAS PECULIARES DE CADA UNO DE LOS G?NEROS
QUE HAY DE COMPOSICIONES LITERARIAS.

Una division generalmente adoptada distribuye todas las
producciones literarias en dos uramlos_q!asgs, segun (ue estan
escritas en prosa 0 en verso. Esta c.l:lglilcacmn N0 es Tigurosa-
mente exacta , pues la fibula y comedia las cuales, por cuanto
se escriben ordinariamente en verso , suelen colocarse en la
segunda, pudieran igualmente comprenderse en la primera,
porque tambien se escriben algpna vez en prosa. Sin embargo,
la sesuiré , porque esta anomalia no merece que se haga nueva

clasificacion.

SECCION PRIMERA.

COMPOSICIONES EN PROSA.

Estas pueden subdividirse en oratorias , histéricas, did.‘icj
ficas y epistolares, sezun r[ule_c] autor se propone en ellas , o
persuadir, 6 contar hechos, 0 instruir en algun objeto de cien-
cias 6 artes, 6 hablar por escrito sobre cualquier asunto con
una persona ausente.

LIBRO PRIMERO.

COMPOSICIONES ORATORIAS.

Bajo este nombre se comprenden todos los razona’mieptos
pronunciados de viva voz delante de un auditorio mas 0 menos
numeroso ; razonamientos llamados comunmente oraciones,
arengas O discursos. ;

Las reglas ttiles que pueden darse acerca de estas compost-
ciones son, 6 comunes a todas, 6 peculiares de cada una de las
varias clases en que pueden dividirse-

CAPITULO PRIMERO.
REGLAS GENERALES DE LA OBATORIA.

Sea la que quiera la naturaleza del discurso que se trafa
ge componer, se debera empezar por lo general con algunos
pensamientos que preparen el dnimo de los oyentes; despues
se propondra el asunto de que se va 4 hablar, dando todas las
noticias que sean necesarias para su cabal inteligencia ; de
aqui se pasara & probar lo que se ha propuesto ; y por fin se
concluira con aquellos pensamientos que parezcan mas opor=
tunos, para dejar en el dnimo de los oyentes una impresion
duradera de cuanto se les ha dicho. Este plan dictado por la
misma naturaleza, y que no es invencion de los retoricos, di-
vide, como se ve, un discurso en cuatro partes principales,
llamadas con mucha propiedad Exordio, Proposicion, Gon-
Jirmacion Y Peroracion. Exordio es aquella parte en que se
prepaxa al auditorio : proposicion aquella en gque se pro-
pone el asunto : confirmacion aquella en que se prucha, ¥
peroracion aquella con que se concluye. De estas deliniciones
se infiere, que todas las partes de un discurso pueden redu-
cirse 4 las cuatro dichas, y en efecto veremos que estin com-
prendidas en ellas las que algunos han querido contar como
distintas ; pero no se crea que todas ellas son absolulamente
necesarias en cada razonamiento. Hay algunos tan breves, ¢
pronunciados en tales circunstancias, que en ellos pueden
muy bien omitirse, ya el exordio, ya la proposicion, ya la pe-
roracion, y aun todas tres; pero la confirmacion nuica : sin
esta no puede haber discurso, y por eso es la tnica parte
esencial. Sin embargo , como generalmente se encuentran en
todo diseurso algo extenso, diré sobre cada una lo mas impor-
tante y digno de saberse.

ARTICULO PRIMERO,
Del exordio.

Debiendo servir el exordio, como se ha dicho, para pre-
parar el dnimo de los oyentes, es claro que el orador ha de
procurar en él granjearse su estimacion, y ponerlos en estado
de que escuchen con atencion y docilidad lo que tiene que de-
cirles. Esto es lo que comunmente se llama hacer 4 los oyen-
tes benéwvolos, dociles Y atentos; pero no importa tanto saber




de memoria esta denominacion técnica de lo que debe haceﬁe,
como tener bien entendido ¢l modo de practicarlo. Para esto

den servir las siguientes reglas : S
puj.. £1 orador debe hablar con modestia de si mismo ),
y mostrar respeto d sus oyenles Yy @ las cosas que estos apre=

jan iy veneran. :

cmg‘JEﬂ exordio debe ser sencillo , esto es, debe huirse en
él de toda pompa y afectacion; pero esia sencillez no hal‘tl{e
confundirse con la bajeza y timidez ; antes es muy compaﬂtl_{.e
con aquella dignidad y valent{a que inspira el tener la justicia
de su parte. _ it

3= Debe tambien estar trabajado con esmero y correc=
¢ion, porque si no es muy escogido lo primero que lleug a l‘us
oidos del auditorio , se preocupa este contra el merito dt'.l ot
dor, y serd muy dificil que oiga con gusto lo restante del dis-
Ccurso, . :
4.2 Debeigualmente ser tranquilo, es decir, que en él no
tienen cabida ordinariamente los pasajes lla.mafdos_ patéticos,
4 no ser que la grande importancia del asunto; o !a _umsperm:la
presencia de algun objeto , haga legitimo y _\‘m'o's:mi] un como
involuntario movimiento de ira, de compasion 6 de otro cual-
quier afecto. El exordio en este caso, puede tener todo el
fuego de la peroracion mas animada, y por esla razon se lla:}la
en términos del arte e abruplo ; tal es el de la primera Ca-
tilingria,

5.+ Hadenacer dé la causa misma , esto s, se ha de to-
mar, no de lugares comunes que solo tengan con el usuntp de
que se trata, cierta conexion vaga y general, sino de ul;_.jt_mfa.
gircunstancia tan peculiar del tiempo, la materia, la persona

1. Si, y esamisma regla es aplicable 4 los autores, porque pregonar mno mismo
su saber, annque cierto y verdadero sea, €5 dar margen para que el ]’lllbl‘\uu califique
de parcial é interesado el juicio que se _ur-sn:u_:;t{a sobre camsa propia, y en tal caso
encontrard la doetrina una repugnancia invencible. -

En efecto, ;4 qué hombre de algun seso dejira de repugnar la presuncion (mas

ge sea fundada) de que : T TR 2
s « La leciara de un solo capitulo de este ensayo mio servird infinilamente mas {\ara
« saber en que consiste 1a buena locucion eastellana, que la_sablime docirina cuulg_-
» nida en los mochos volimenes de ideologia y de gramdtica general, que de un si-
= glo acd se han publicado. » ( Salvd, pag. xiv. prolog. de su Gramdlica,)

Claudio, si th no lloras, poes la risa
Llanto causa tambien, de mariol eres;
Que es mucha erudicion, zelo muy paro,
Mucho prurito de censara estoica
El de mi huesped.
{(MoRATIN.)
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del orador, y la de su cliente 6 su contrario, que no pueda
conyenir a otra situacion. Todos los de Ciceron son modelos en
esta parte, ]

6." Cuando se dice que el exordio debe tomarse de la
causa misma, no se guiere dar ¢ entender, que en él se an-
ticipen algunos de los puntos que se han de tratar des-
pues, ni ménos que se apunien las pruebos que han de ale-
garse en la confirmacion. Todo lo contrario : cualquiera
razon, solo con haber sido indicada al principio, habria per-
dido ya su novedad, y de consiguiente su fuerza, cuando el
orador quisiera esforzarla en su propio lugar,

7.* Tratando el orador en el exordio de conciliarse la bene-
volencia de los oyentes, es claro que en él ha de procurar
desvanecer eualquiera preocupacion que aguellos puedan
lener contra su persona, 6 conlra la opinion que les haya
de proponer. En el primer caso puede combatirla abierfa—
mente, aunque sin faltar & Ia modesta de que dntes se hablo;
pero en el segundo serd necesario que se vaya insinuando por
rodeos, y combatiendo poco & poco, y con mucho disimulo,
las p]‘lrndas opiniones del auditorio, De este artificio , que los
retoricos llaman precaueios oratoria , 6 exordio por insinua-
cion, tenemos un bellisimo ejemplo en la oracion segunda de
Ciceron contra Rulo, 6 De lege agraria.

8.% Toda introduccion debe corresponder al resto del
discurso en durccion y en género. Correspondera en du-
racion, si no fuere demasiado larga ni demasiado breve,
sino de una extension proporcionada d la de toda la ora-
cion. Correspondera en género, si estuviere escrita por el
mismo tono, y en el mismo estilo que esija lo restante del
discurso.

En cuanto al mecanismo del exordio, suponiendo que se
hayan observado en la eleccion de los pensamientos que han
de componerle , las anteriores reglas, puede disponerse en la
forma siguiente. Se principia per una proposicion general; se
ilustra esta en una, dos 6 mas cliusulas, segun lo largo que
se quiera hacer el exordio ; luego se pasa d otra mas particular
0 circunserita, que se extiende y prueba como la primera; y
finalmente se concluye con una que toque ya el asunto mismo,
y pueda servir como de transicion 4 la proposicion general del
discurso. Este mecanismo se ve claramente en ¢l exordio de
la oracion Pro lege manilid; v puede observarse en todas
las oraciones de extension considerable, aunque no con tanto

17,
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rigor que parezcan hechos con regla y compas : deben tener
alguna variedad en su estructura, y sobre todo se debe cuidar
mucho de que no se conozca el artificio. En discursos muy
breves, una sola proposicion algo extendida puede servir de
exordio; y aun 4 veces se omite enteramente, como ya se indico,

ARTICULO 11,
De la proposieion,

S1 esta parte es, como se ha visto, aquella en que se expone
al auditorio el punto de que se trata, podrd llamarse simple,
cuando no contenga mas que un solo capitulo; compuesta,
cuando sean muchos; € ifustrada, cuando para la cabal ine
teligencia del asunto se abadan algunas reflexiones , se re-
cuerden ciertos hechos va sabidos, ¢ se refieran con extension
aquellos de que no estén bien informados los oyentes. Fstas
dos ultimas especies de proposiciones oratorias son las llama-
dg}s comunmente division ¥ narracion, y no hay mconve-
niente en adopfar estos nombres ; pero si le hay en conside-
rarlas como partes del discurso distintas de la proposicion. Fn
efecto , que el punto prineipal se divida en varios capitulos,
que seznadan algunas reflexiones, y que se recuerden 6 refieran
clertos hechos ; todo esto se dirige siempre 4 dar & conocer el
asunto de que se trata , que es el oficio y objeto de la proposi=
cion. Esto supuesto,

_Sobre Ia simple basta prevenir que se haga con toda sen-
cillez y en términos muy claros y concisos, como que solo
se dirige a instruir.

Sobre la compuesta 6 division debe saberse, que no en
todo discurso es necesaria, y que cuando absolutamente no
lo es, debe omitirse. Cuando sea indispensable, 6 porgque s@
han de tratar puntos realmente dislintos, 6 porque siende
conplicado el asunto principal, exige la claridad que se hable
con separacion de cada una de sus partes, podrd hacerse
observando las reglas siguientes : 1.* Las partes en gue se
divida el asunto, han de ser realmente distintas entre st y
tales que la una no incluya a la ofra. 2.* La division ha
de se; elara ; lo cual se conseguird proponiendo primero 1o
que neba servir de fundamento 4 lo que haya de sezuir des-
pues y no al contrario. 3.° Ha de ser comg-alem, esto es, ha
de abrazar todos los capitulos principales de que luego se ha
de hablar. 4.* No /a de ser superflua, es decir. las partes en
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que se divida el todo, no han de ser demasiado pequefias, ¥
tales que eémodamente pudieran reducirse & menor mimero
sin perjuicio de la claridad. La oracion Pro lege manilid ofrece
el ejemplo de una divisior bien hecha. Proponiensio en ella
Ciceron hablar de la necesidad de la guerra contra Mitridates,
de lo grande y peligroso de ella, v de que seria conveniente
encargirsela 4 Pompeyo ; se ve, 4.° que estos tres puntos no
se incluyen uno & otro, porque la guerra podia ser necesaria
y no peligrosa , y podia no serlo en tanto grado , que exigiese
la presencia del mayor general de la repiblica : 2.° gue estan
colocados en el drden mas natural , pues de que la guerra sea
importante y terrihle, se sigue que no puede fiarse 4 eual-
quiera : 3.° que abrazan completamente el asunto; y 4.° que
una division mas prolija hubiera sido inatil.

Acerca de la proposicion ilustrada, si esta ilustracion con-
siste en algunas reflexiones ¢ advertencias, basta prevenir que
sean oporlunas, inleresantes y escogidas con tino ; pero si
incluye la exposicion de algunos hechos, de que no esté bien
informadn el euditorio , en cuyo caso toma el nombre de nar-
racion , se deberdn tener presentes al componerla estas reglas
generales :

1.* En ello. deberd irse sembrando todo cuanto pueda
servir de fundamento @ la confirmacion.

2.* Debe omitirse toda ecircunstancia inutil, y aun
aquellos hechos, cuyo conocimiento no se¢ mecesario para
el fin que se propone el orador.

3.* Los que se elijan , deben referirse con mucha exac-
titud y puntualidad, con cierto aire de naturalided y
buena fe, y sin tomarse la libertud de desfigurarios 6 alte-
rarlos ; y sin embargo se han .de presentar por el ladoe mas
favorable. Para conciliar estos dos extremos , se requiere no
poca destreza,

4.2 La narracion de los hechos puede interpolarse con
algunas reflexiones; pero han de ser muwy importantes y
sugeridas por los hechos mismos.

5.* Sela de sequir el orden de los tiempos, sin equivocar
ni eonfundir los nombres, los lugares , las épocas y demas
cireunstancias que sea util distinguir,

6.* La sencilles y naturalidad , que deben resplandecer
en la narracion mas que en ninguna otra parte del dis-
curso, no excluyen los adornos oratorios, con tal gue estos
no sean afectados ni demasiado brillantes.
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7.* Sobre todo se ha de cuidar de la verosimilitud; para
lo cual, 1.° debera el orador dar 4 las personas cuyos hechos
refiere ,%enios y costumbres que hagan estos hechos verosi-
miles : 2.° si las introduce hablando, 6 si las pone en accion,
deberd hacer que hablen y obren , como naturalmente deben
obrar y hablar supuestas sus naturales inclinaciones, y segun
los intereses y las pasiones que en aquel momento Jas domi=
nan : 3.° descubriri y senalard Ias causas de los sucesos, ha-
eiendo ver que naturalmente debieron producirlos.

Todo esto es lo que comunmente se llama hacer la narracion
breve, clara, probable y suave ; pero estos términos técnicos,
ademas de que el 1ltimo es oscuro pues no es facil adivinar
que por sugwe s¢ quiere signiiicar una narracion adornada
dicen si lo que debe hacerse ; pero no ensenan el modo de
hacerlo, Ciceron se distingue por su admirable talento en las
narraciones, y todas las de sus arengas pueden servir de mo-
delo; pero entre ellas Iéanse con particular cuidado las de las
oraciones Pro Roscio Amerino y Pro Milone, y se veran
observadas pricticamente las reglas que acabamos de dar,

ARTICULO IIL
De la confirmacion,

Como esta parte del discurso es aquella en que el orador
debe proponer ciertos pensamientos capaces de inclinar el
dnimo de los oyentes 4 que abrazen una opinion que €l cree
verdadera, ¢ adopten una resolucion que é] tiene por itil y ven-
tajosa; y como los hombres, para abrazar una opinion 6 fomar
una providencia, se mueven siempre, 6 por las razones en que
se fundan una y otra, 6 por la confianza que tiengh en el que les
habla, 6 por la pasion de que estdn agitados enfquel momento;
es claro que los pensamientos mas oportuges para inclinarlos
a que adopten la propuesta, serdn en general : 4.° los que
prueban la verdad de lo que se les dice : 2.0 Jos que les inspi-
ren co=fianza en el orador : y 3.° los que puedan ponerlos en
aquells situacion moral que conveng; » para que obren o6 pien-
sen como el orador desea. A los primeros los llaman los retd-
Ticos, argumentos ;i los segundos, expresion de costumbres,
0 simplemente costumbres ; 4 los terceros, pensamientos que
excitan 6 calman las pasiones, y en expresion abreviada, pa-
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siones, y d todos los denominan con mucha propiedad medios
de persuadir, porque en realidad no hay otros.

NOMERO 1.°
De los argumentos.

Entendiéndose por argumentos, como acabamos de ver,
aquellos pensamientos que prueban la verdad de cierta propo-
sicion; y no habiendo otro medio para conseguitlo que el de
hacer ver su conexion con alguna cuya verdad sea conocida
Ya, se ha definido bien el argumento un pensamiento que
confirma a olro por la verdad que en si tiene, y por el
entace que hay entre los dos. Fl pensamiento que se quiere
probar, se llama conclusion; el que se trae para ello, prin=
cipio. '

En orden 4 los argumentos , es necesario conocer sus varias
especies , los diversos fines con que se emplean, el modo de
hallarlos, las reglas para su eleccion , y las relativas al érden
con que deben eolocarse.

Especies de los argumenios.

Los argumentos se dividen en varias especies, atendiendo
al principio que en ellos se introduece para probar la conclu-
sion. Si el principio es una nocion comun y admitida de todos,
se llama el argumento positive. Sies un dicho ¢ hecho del
contrario , 6 de aquellos mismos & quienes se quiere conven-
cer, personal. Si es una cosa falsa 6 no sucedida, pero que hi-
potéticamente se admite como verdadera ¢ existente , condi-
cional. Si es un hecho particular y de la misma especie que lo
que se intenla probar, se llama ejemplo; si solo tiene con
ello cierta analogia, semejansza; y sise alegan muchos ejem-
plos juntos , induccion. Ciceron nos dard muesiras de todas
eslas especies.

Quiere probar que en suposicion de que Clodio hubiese
puesto asechanzas & Milon, pudo este matarle justamente ; y
para ello alega el derecho natural, la costumbre de llevar ar-
mas para su defensa, y las disposiciones de las leyes : estos son
otros tantos argumentos positivos, En la misma oracion, por
las declaraciones de los testigos que habia presentado el acu-
sador, hace ver que Milon no pudo salir de Roma con inten-
cion de malar 4 Clodio, supuesto que este no pensaba , segun
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aquellos decian , en volver aquella tarde,, y si lo hizo, fué por
haber recibido la noticia de la mmerte del arquitecto Ciro;
sucese casual que Milon no podia prever : este es un argu-
ménto personal. Puede llamarse condicional el que en la pri-
mera Calilinario hace para probar, que el silencio del senado
miéntras que él exhortaba & Calilina a que saliese de Roma,
gquivalia 4 un decreto formal de destierro ; pues supone por un
instante haber hablado 4 dos buenos ciudadanos en los mismos
términos que 4 Catilina, para hacerle ver i este cuiin diferente
hubiera sido en aquel caso la conducta del senado. En la mis-
ma oracion se vale de una induccion, esto es, de una serie
de ejemplos, para probar que como consul , y aun como parti-
cular, habia podido legalmente quitar la vida a Calilina; y
luego prueba por una semejanza, que esto no baslaba para
extinguir del todo la conspiracion, y que al confrario, por este
medio se hubieran agravado mas los males de la republica.
Estas son sus palabras : Ul sepe homines eqri morbo gravi,
cum estu, febrique jactantur, si aquam gelidam bibering,
primo relevari videntur, deinde multo gravius, vehemens
tiusque afflictantur ; sic hic morbus , qui est in republicd,
relevatus istius pend, vehementius vivis reliquis ingras
vescel. « Como los que padecen una grave enfermedad, si
« cuando estan agitados por el ardor de la fiebre , beben agua
« fria, por el pronto parece que se alivian, pero luego se ems=
4 peoran en mas alto grado ; asi esta enfermedad de 1a repii-
¢ blica, aliviada momentineamente con el suplicio de Cati-
¢ lina , se agravard con mas violencia, si quedan vivos los
« restantes conspiradores, »

Diversos fines eon que se emplean los arqumentos.

Todo argumento se trae, ¢ para probar el hecho de que se
trata, y entdnces se llama prueba, 6 para hacer ver su gran=
deza, importancia, gravedad, utilidad, ete., 6 lo eontrario de
esto, c_uundu sea preciso, ¥ en este caso se llama amplificacion.
Por e,w::nplo, Ciceron, en sus Verrinas, demuestra por las
declaraciones de los testigos y demas documentos de Iz causa
la existencia de los delitos atribuidos 4 Vérres, es decir, hace
ver que este habia cometido efectivamente los que se le impu-
taban en la acusacion. Hasta aqui prueba; pero como esto no
hubiera bastado para bacer condenar al reo, pasa luego & am-
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cens,

plificar cada uno de los delitos, esto es, a pintar con los mas
vivos colores toda su escandalosa atrocidad , el deshonor que
de ellos resultaba al nombre romano , los incalculables danos
que habia padecido la Sicilia, en suma, todas las circunstancias
de aquellos horrorosos atentados. Se ve pues por este ejemplo,
que amplificar oratoriamente es presentar un hecho en toda
su extension, en toda su amplitud, por decirlo asi, poniendo
4 la vista cuanto hay en él de bueno ¢ de malo. Esta es la
amplilicacion que tanto recomiendan Ciceron y Quintiliano, ¥
4 la que dicen puede reducirse todo el arlificio oratorio; ¥
no sin razon, porque los oradores raras veces tienen que
probar los hechos, y aun cuando 4 veces lo hagan, lo prin-
cipal es que sepan amplificarlos, Por ser tan importante este
punto , es necesario hacer aqui dos observaciones.

La primera es que en casi todos los escritores de retorica se
halla tratado con mucha confusion y falta de exactitud , pues
ademas de no darse en ellos una idea clara y precisa de lo que
es amplificacion , se divide esta en amplificacion de palabras y
de pensamientos; como si la grandeza 6 Ia perqueiiez de uua
cosa quedase ‘demostrada con solo hacinar palabras retum-
bantes, epitetos ociosos y metiforas hinchadas. A este error
ba dado lugar 1o que se halla en Ciceron sobre las palabras
que dehen emplearse en las ampliticaciones ; pero para no caer
en &1, bastaba advertic que aquel jamas pensé en deeir, que
la ampliticacion consiste en las palabras, sino que, dando por
supuesto que depende esencialmente de los pensamientos,

asa # enseniar qué palabras serin acomodadas, para expresar
con dignidad los grandiosos conceptos que deben conslituir las
amplilicaciones; y dice con mucha verdad , que las mas opor=
tunas en este caso serin las trasladadas, las sonoras, las de
muchas silabas, las queno estén muy vulgarizadas, ete. Esto
se entiende con tal que por otra parte expresen con claridad ,
exactitud y precision la idea que se quiere comunicar, sin lo
cual la mas sonora seria detestable. ;

La segunda observacion es, que la amplificacion de que aqui
se trata, no debe confundirse con el artilicio de que 4 veces
se valen los oradores, para dar & su discurso mas extension de
la que en rigor exigia, afiadiendo alguna cosa que realmente
no es del asunto, pero pudo serlo; 6 lo que realmente es, pero
que entonees no se considera como tal ; 4 cuyas adiciones dan
algunos el nombre de amplificacion oratoria, porque esti en
mano del orador el hacerla; y no importa que se llame asi,
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con tal que no se confunda ¢
g on la otra, que es la que propia-
mente merece este nombre. : R e

Modo de hallar los argumentos.

Mucho han escrito sobre este punto los retéricos; pero todo
euanto hay de til en sus largos tratados, se reduce a que el
orador, para hallar argumentos oportunos (y lo mismo dehe
decirse de las costumbres y pasiones), ha de examinar cui(ia-
dosamente el hecho de que se trata, considerando muy por
menor todas las circunstancias de ﬁersnnu, lugar, lie;npo
modo ; las causas que le han produeido, sus efectos inmediatos
0 Temotos, y la relacion que pueda tener con otras cosas Ya
Semejanies, ya contrarias. De estas fuentes, llamadas tfi-p;,'cas
0 lugares oratorios, se sacan efectivamente todos los argu-
mentos que puede emplear un orador ; pero no se erea que se
hallarin con solo saber las generalidades que contienen los
tratados de retorica sobre las causas, los efectos, las -.["II‘C-!H‘IS'-
tancias, etc., ete. El ingenio, el estudio de Ias: cieneias , la
lectura de buenos libros, en suma, una solida instruccion
Junia con un buen talento, serd la rjue en todas ocasiones su-i
ministre al orador reflexiones oportunas, con tal que haya
estudiado muy 4 fondo la materia que ha de tratar. Esto es lo
prineipal , lo importante , lo vinico ; y sin ello de nada sirven
los preceptos de los retéricos, 3

Reglas para la eleccion de los argumentos.

Comunmente no es tan dificil hallar argumentos como
hacer entre los muchos que se ocurren, una acertada o]:eccinn
Para esto se requicre cierto instinto, ¢ eierta espm-]é de tacto
lino y delicado, fruto mas bien del incenio que de lag 1‘0“[{1 :
Sin embargo, para auxilio de los pt‘inciPirmtvs pueden cstz;b(IS.
cerse algunas que les sirvan de guia en esta pz’u‘te %

1.2 Los arqumentos que ha yan de entrar en -‘zm razong~
?ﬂ;;;enéug;apu(ar, deben ser lales que los entienda el e'.c;mun
: cigi]c?as?) ¥ por consigulente no deben tomarse de lr{.s artes

2.‘_’ Deben lener, si es posible, eierta novedad, de suerte
que pudiendo ocurrir 4 todo el mundo, 4 nadie ha}'a’n o(-a:i‘rido
todavia. Tal es aquella lina observacion de Ciceron sobre la

vanidad de los filgsofos, que aparentando despreciar la gloria,

s
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procuraban adquirirla con los mismos libros que escribian para
ensenar 4 despreciarla, a saber, que ponian en ellos sus nom-
bres ; observacion que cualquiera pudo haber hecho, pero que
acaso 4 madie se le habia ocurrido hasta enténces, 4 lo ménos
con tanta oportunidad.

3.0 Deben ser propios y peculiares del asunto. Asf en los
elogios debe alabarse el héroe, no por aquellas prendas que
Ie sean comunes con ofros , sino por aquellas en que se dis=
tinga de ellos.

4.° Los argumenios personales tienen mas fuerza que
los comunes 6 positivos: y asi deben emplearse, cuando la
casualidad los presente. Digo la cosualidad , porque como
son dichos 6 hechos del contrario , es en efecto casual que el
mismo nos suministre pruebas que’ podamos retorcer : el in-
genio puede aprovecharlas si las ofrece, pero no suplirlas.

5.° Hablando en general (porque reglas particulares no pue-
den darse en este punto), los argumentos posifivos vienen
bien en asuntos de mera especulacion, y los ejeniplos en los
que se encaminan & la practica, particularmente si se trata
de cosas futuras ; pues de estas se juzga regularmente por
lo pasado.

6.° La semejanza usada con sobriedad , y considerada
como adorno, tiene mucha gracia ; pero como aryumento
es el mas débil de todos.

Reglas relativas al érden con que deben colocarse.

En primer lugar, deben ponerse con separacion los que
pertenecen @ cada clase, y no meselarse los que sean de
distinta noturalesza.

En sequndo lugar, deben colocarse sequn Sius grados de
fuerza, empezando por los mas débiles, cuando la cause
es muy clara y estamos sequros de vencer ; pero cuando es
dudosa , convendra presentar primero la prueba convin-
cenle, si es unica. Si hubiese varias de esta clase , se pon=
didn unas al principio y otras el fin, interpolando con
ellas las de menor fuerza.

En tercer lugur, cuando nuestras razones sean podero-
sas no hay inconveniente en exponerlas con foda distin
cion, y en esforzarlas y amplificarlas cada una de por st
Pero cuando no son concluyentes , sino de agquellas que
comunmente se llaman presuntivas, es necesario reunirlas,
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aglomerarlas y apifiarlas, por decirlo asi, para que presen=
tadas de un solo golpe, hagan mas tmpresion.

En cuarto lugar, una misma prueba no debe nunce
exienderse demasiado, ni'presentarse bajo todos sus aspectos
porque esto, ademas de molestar 4 los oyentes descubr(:
visiblemente el artificio. ; ‘

NOMERO 2.°

De las costumbres.

Si las costumbres oratorias son, como se ha dicho, aquellos
pensamientos que inspiran 4 los oyentes confianza eh la per-
sona que les habla, es claro que pertenecerdn 4 esta clase los
pasajes en que el orador se muestre amante de la justicia
y del orden, interesado en la felicidad de los que le escu-
;.-kanf ﬁj?}!bm veraz y honrado, en suma, tal, que deba
cz;f;;;ﬁygr sola su autoridad , aun d falla de pruebas

'No todos los oradores podrdn hablar de si mismos en tér-
minos que se ganen lan victoriosamente la confianza del audi-
tor10, y aun el hombre de mayor mérito no deberd hacerlo en
todas ocasiones y en todo género de asuntos; pero siempre
que se pueda comodamente , y sin afectacion ni sospecha de
vanidad, convendri dar una buena idea de si mismo. Asf lo
hace Ciceron en todas sus oraciones. En ellas pof los rr@ffos
que opertunamente va sembrando, se manifiesta buen (‘il‘l-aﬂ."
dano, amante de su patria, enemigo de los sediciosos y cd|t<pi-
radores, verdadero filisofo, amigo de la humanidad , en una
palabra, hombre adornado de todas las buenas Cil“l];lﬂ?“ que
det:ir_l hacerle estimable 4 los ojos de sus conciududanhc" Mu-
chos ejemplos pudieran citarse,, pero baste la pel'm‘af‘ior;.(lle la
ley Manilia. Alli se ve un magistrado 4 quien solo hacen habla
los intereses del pueblo, no sus amistades privadas v‘ (u;
quiere deber sus ascensos y honores a su mérifo y ge?ficiés
¥ no al favor de los poderosos. Para hallar estos ydotmﬁ: ':en:

samientos semejantes, solo puede darse una regla, v ehs : ue
el orador esté bien penetrado de los f:r_\neresos se’nfimié:?m"
qlue!depun producirlos. Una lipgida sensibilidad y una 1I'UhiLi'1§.
hipéerita desmentida por la conducta prictica , 16jos Eie darlal
orador crédito para con sus oyentes,, solo seryirian para hacerle
ridiculo y desprqcm_hfe, ¥ desacreditar las cosas que dijese

aun cuando por si mismas fueran miximas verdaderas y saluda-
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bles. Para hacer su persona recomendable al auditorio, quees &
lo que se dirizen las costumbres oratorias, es necesario ser ver-
daderamente virtuoso, ¥ estar adornado de aquellas prendas que
por s solas inspiran veneracion. Por eso los antignos definian al
orador gir bonus, dicendi peritus. Y como €l bacer hombres
de bien, no esobra de los preceptos retoricos, concluiré )ste
capitulo eon la inica regla que puede darse en este punto ; yes
que las costumbres de que hablamos , no tienen lugar deter-
minado en un diseurso, sino que deben irse sembrando en
todos los parajes en que oporiunamente pueda hacerse.
Tampoco deben confundirse con los retratos que 4 veces
ge hacen de algunos personajes, como el que Ciceron hizo de
Catilina en la oracion pro Ceelio , ni con el cuidado que debe
tener el orador de caracterizar & los sugetos de quienes ré fiere
alzunas acciones , esto es, de darles costumbres andlogas & los
hech@s que les atribuye.

NUOMERO 3.°
De las pasiones.

La sola palabra pasiones da una idea mas clara de lo que
con ella se quiere significar, que todas las definiciones que pu-~
dioran traerse tomadas de los filsofos. Por tanto, sin delinir-
1as ni enumerarlas, v sin entrar en la cuestion de sison buenas
& malas ; hasta decir que no solo no hay inconveniente en pro-
curar excitarlas en los razonamientos piblicos, sino que, al
contrario, debe Lacerse siémpre que se pueda; y que si se
logra, serd este el medio mas seguro para triunfar del audi-
torio, v persuadirle 4 que abraze 6 deseche lo que se le pro-
pone.

Para inspirar 4 cualquiera los sentimientos, que deben
hacerle mirar un objeto bajo aquel aspecto que le convenga al
orador, todo lo que este tiene que hacer se reduce a ampli-
ficar, esto es, 4 pintar con energia y vivezd aquellas cosas que
sean causa de las pasiones que quiera conmover. Por ejemplo,
para avivar la colera, hard ver la gravedad de la injuria reci-
bida : para infundir temor, representard la grandeza del peli-
gro; para excitar el agradecimiento, hard presente el numere
y calidad de los benelicios ; para mover 4 lastima, pinlara con
Jivos colores las desgracias del sugeto, efe., ele. Ya se deja
conocer que para calmar las pasiones, se deberi hacer todo 1o
eontrario, es decir, que se procurard disminuir y ‘apocar
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aquello que las haya puesto en movimiento. Asi, para desva-
necer el temor, se hard ver, segun los casos , que no existe el
peligro que se temia, que no es tan grande como se habia
creido, 0 que no es tan inevitable que no haya medios dv pre-
caverle. Excelentes ejemplos pudiera citar de Ciceron ; pero los
omitiré, porque para conocer todo su mérito, es necesario leer
tambien lo que antecede, y observar la habilidad con que estan
preparados. Concluiré pues con algunas observaciones de Blair
que pueden mirarse como otras tanlas reglas, algo mas utiles
que todas las que sobre este punto se dan en las retéricas vul-
gares.

1.* No todos los asuntos admiten la mocion de afectoss
hay algunos de tan poca monta 6 de tal naturaleza, que el em-
penarse en inflamar 4 los oyentes, solo serviria para hacer ri-
diculo al orador.

2.* En el caso de que el asunto permita excilar las pa-
siones, no se ha de hocer esto en capitulo separado, y como
diciendo al oyente que se prepare; sino donde lo exijan
los hechos mismos de que se trate, disimulando siempre
el artificio, y haciendo de manera que los oyentes se hallen
conmovidos, anles de que puedan sospechar que se inten-
taba eonmoverlos ; porque si llegan d entenderlo, no se lo-
grara ciertamente.

3. No se han de excitar las pasiones sino sobre cosas
conocidas de suyo, 6 confirmadas ya con pruebas; Y i
alguna de estas se introduce, ha de encerrarse en una sola pro-
posicion que lleve consigo el principio en que se funda.

4.* El pasaje en que se inlenle mover alguna pasion, no
se ha de interrumpir con eosas 6 pensamientos extranios al
objeto de la pasion que se quiere avivar, porque esto, dis-
trayendo la atencion de los oyentes, impedira lograr el efecto
que se desea. No hay cosa mas capaz de suspender el movi-
miento rapido de la voluntad hacia un objeto, que el presen-
tarla en el camino, por decirlo asi, otros con que pueda dis-
traerse 0 entretenerse,

5.* Tampoco debe prolongarse mucho un pasaje patético,
porque siendo de corta duracion los fogosos movimientos del
corazon, eslard ya frio el oyente, cuando el orador le supone
aun inflamado.

6.* Y dltima. El gran precepto de Horacio : Si vis me flere,
dolendum est primum ipsi tibi. Esto quiere decir, que para
comunicar fuego @ los que le escuchan , ha de tener el ora-
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dor ardiendo su corazon , porque de ofra manera, sus apa=
rentes llamaradas solo obtendran el desprecio y la burla de los
que le oyen.

ARTICULO 1V,

De la peroracion.

Por regla general se coloca en la peroracion 6 epilogo Ia
parte patética del discurso, esto es, Ja mocion de afectos ; mas
esto no quiere deeir que no puedan excitarse en otra parte, En
el exordio mismo ya hemos visto que puede hacerse; en la
narracion sera tambien muy del caso, cuando sc acabe de con-
tar algun hecho muy interesante; y sobre todo en la confir-
macion, cuando probado ya un punto, se trata de amplificarle.

Haya ¢ no lugar a las pasiones en el epilogo, lo que comun-
mente se hace en él, gs recapitular los principales argumentos,
para que asi reunidos hagan mas impfesion en los oyentes , ¥
acaben dé convencerlos vy decidirtos @ nuestro_favor, $obre
.esta Tecapitulacion solo hay que advertir; que sea breve , que
abrace los puntos principales, y que en ella se anadan
breves reflexiones que realeen lo que ya se deja probado.

Estas son entre tantas como han dado los retorices, las uni-
cas reglas verdaderamente vtiles sobre la oratoria en general ;
y aun las Ginicas que merecen el nombre de reglas, porque estan
fundadasen la naturaleza misma del hombre, yson dictadas por
la sana razon.

La razon, en efecto nos ensefia que para inclinar 4 otros &
que adopten la opinion que les proponemos, hemos de ganar
ante todas cosas su conlianza ; hemos de exponer con claridad
lo que deseamos ; hemos de darles de ello razones poderosas;

hemos de dirigirnos & su corazon, excitando en él aquellas

pasiones, las cuales dadas deba parecer favorable la propuesta,
y calmando las que pudieran producir un efecto contrario;y
finalmente, hemos de presentar reunido y compendiado cuanto
hayamos dicho en la serie del discurso, para renovar, fortifi-
car y hacer duradera la impresion que haya causado cada una
de sus partes.

La razon dice tambien, que para ganar la confianza. de los
demas hombres, es necesario que les demos una buena idea
de nosotros, manifestando que estamos animados de disposi-
ciones generosas y benéficas hdcia ellos, y adornados de lag
virtudes que todos, aun los malos, honran y respetan: que




A o e

para convencerlos de que una cosa es fal como decimos; es
necesario presentar algunas pruebas tomadas de su naturaleza,

: : : i
sus circunstancias y sus relaciones con otras; vy que, para ex- &

cifar sus pasiones, debemos representarles con toda™ Viveza
objetos capaces de ponerlas-en-movimmienio; st €omo al con—
trario-deberemos quitirselos de la vista, por deerrtoast; 'cnand&z‘”
queramos calmar las que en aquel instante los agitan 4Y esto
es én suma lo poro-que-hay-de-titit-entre-tanto-come-se ha es-
crito sobre las dos primeras partes de la Retorica, llamadas
Invencion v Disposicion.

Por lo que se ha diche en todo este capitulo, ha podido
verse la diferencia que hay entre convencer y persuadir : pa=
labras que no he querido definir hasta ahora, porque su defi-
nicion no hiubiera sido entendida. Convencer es,probar al
entendimiento gue una cosa es verdadera o false , buena 6\
mala: persuadir es determinar la voluntagsa que obre en
consecuenciq de este convencimiento. Conlos argumentos!
conyvencemos solamente; pero supuesta Ia conviccion , y aun-'
que esta no sea tal vez complela, persuadimos con las costum=
bres y las pasiones,

CAPITULO II.
REGLAS PARTICULARES DE LAS COMPOSICIONES ORATORIAS.

Los anliguos distribuyeron todos los discursos publicos en
tres géncros, que llamaron Judicial, Deliberativo ¥ Demos~
trativo. Al Judicial pertenecen aguellos en que se acusa 6 se
defiende; al Deliberativo aquellos en que se aconszja 6 se
disuade; y al Demostrativo aquellos en que se alaba 6 vifu-
pera. Esta clasilicacion es tan ingeniosa y exacta, que en efecto
no hay ni puede haber un razonamiento, que no esté com=
prendido en alguna de dichas fres clases. Sin embargo como
los modernos, atendiendo al nuevo género de oratoria intro-i
ducido por la religion cristiana, dividen ordinariamente las
arengas en forenses, politicas y sagradas, seguiré esta clasifi=
cacion, que en parte coincide con la de los antignos, y ademas
diré algo del género Demostrativo. ;

ARTICULO PRIMERO.
Oraforia forense,
Aqui se comprenden todos los discursos pronunciados de-
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lante de los tribunales, con el objeto de que se al?sgel}’a ("1 86
condene & una 6 mas personas en una demanda civil 6 crimi-
nal , de cualquiera especie que sea, Para sobresalir en este gé-
pero, suponiendo que se tengan bien entendidos los principios
del arte de hablar, comunes 4 todas las composiciones y las
reglas generales de la oratoria que acabamos de ver, lo impor-
tante es. que el orador haya estudiado muy a fondo el derecho
v la legislacion de su pais. Sin esta preparacion indispensable,
para correr con lucimiento la carrera del foro, poco le apro-
vechara saber de memoria los preceptos retoricos, Y pocos €n
efecto pueden ddrsele que sean verdaderamente tiles. Sin
embargo, escogeré entre lo mucho que se ha eserito sobre la
materia, algunas observaciones que pueden guiar los princi-
piantes, para formar y llenar el plan de las oraciones forenses.

En el exordio de los discursos de esta clase es mas necesario
que en los de otra alguna , que el orador se concilie la bene-
volencia de los oyentes, que son los jueces; para lo cual , &t
estos estin bien dispuestos hdcia la causa que q::iieallde, ha de
procurar confirmarlos en esta disposicion; y 8l estdn preocu=
pados, ha de trabajar para destruir sus preocupaciones; y
ademas ha de aprovechar, para interesarlos 4 su fayor, cuantas
reflexiones puedan suministrarle la causa misma, las pérsonas
de los jueces, los acusadores y los reos o lmgu_l\l_tos; el fiempe,
¢l lucar v demas circunstancias. Asi lo bace Ciceron en _ifodas
sus oraciones judiciales, y sefialadamerte en la que dijo en
defensa del rey Deyétaro. Si el asunto no es de mucha im-
portancia, se hara con mucha brevedad esta preparacion, ¥
aun a veces podrd omitirse del todo.

La proposicion en los discursos judiciales debe hacerse con
mucha distincion & individualidad , fijando con precsion y
exactitud el verdadero punto de la cuestion, y tirando, por .de-
girlo asf, la linea de separacion entre nosotros y 108 GONUEArios.
Esto es muy importante, asi para que los jueces vean con toda.
claridad lo que se disputa, como para que ¢l orador mismo 1o
pierda acaso el tiempo en probar lo que el‘ contrario no le
nieza. Para dar ef-este punto-alguna luz a os oradores, dis=
tinguen comunmente los retéricos yarias clases de cuestiones
judiciales ; & ‘por mejor decir, varios aspectos que toman las
controversias forenses, segun el diferente estado que puedexf
tener los hechos que las ocasionan. Si no consta el hecho, 0
aunque conste, se duda de si le ha ejcc_utadc) la pe.rsoni} a
quien se imputa, se llama estado de conjelura, porque para




