CAPITULO V,

+

De los contratos mercantiles.

§ I. CoMPRAS Y venTas.—§ II. NEGOCIACIONES DE MERCANCIAS DE-
POSITADAS EN ALMACENES GENERALES Y VENTAS PUBLICAS POR MATYOR.
—&§ ITT. PRENDA Y CONTRATO DE COMISION.—$ IV. PRUEBA EN MATE-

RIA MERCANTIL,
§ L COMPRAS Y VENTAS.

NOCIONES GENERALES SORRE LA VENTA.—Venta es el contrat,cT en
virtud del cual una de las partes trasfiere, 6 se obliga 4 trasferir la
propiedad de una cosa, mediante cierto precio que la otra se compro-
mete 4 pagar. :

La venta se llama permuta, cuando en vez de pacto sobre preeio,
se conviene en dar mercancias 6 cierta cantidad de frutos. :

Para que la venta se perfeccione no siempre basta que se determ{-
nen la cosa vendida y su precio. En efecto, la venta puede ser condi-
cional [en el comercio es la més frecuente], y enténces no se perfec-

ciona mientras la condicion no se cumpla.
Los frutos @ otras mercancias susceptibles de peso y medida, pue-
den ser vendidos en conjunto, contados é por peso y medida.
Cuando las mercancias se venden en conjunto [vendo los carton#s
que tengo en mi almacen por 12,000 francos], la venta es perfnictﬁ
aun cuando no se pesen, midan 6 ¢uenten las mercancias. ‘[:1 it 1.:386,

(. C] Se supone que la venta'se hizo poracervo 6 en con‘}u!nto, siem-

pre que no parezca que el comprador quiso comprar en tal ¢ cual me-

67
dida ¢ cantidad. Si por el contrario, se probase que se quiso comprar
tanto, de tal medida 6 peso, existir la presuncion de que se convino
pagar el precio, despues de que los efectos comprados fuesen medi-
dos, contados 6 pesados [condicion suspensiva].

En la venta de cosas que se prueban ¢ gustan, no hay contrato si-
no hasta que el comprador prueba 4 su satisfaccion. Pero jeémo se
concilia esa suspension con la celeridad de las operaciones mercanti-
les?—Poniendo el vendedor al comprador en aptitud de probar 6 gus-
tar.

La venta hecha 4 prueba se presume arreglada bajo condicion sus-
pensiva. Cuando se fija plazo para la remision de mercancias, ese pac-
to es la ley de los contrayentes; pero si hubo demora y nada se esti-
pulé sobre plazo para hacer la remision, se puede suponer que el com-
prador queds satisfecho del resultado de la prueba y que, el vendedor
tiene, cuando ménos, derecho 41a indemnizacion de dafios y perjuicios.

CUEsTION DE ARRAS.—Cuando en la celebracion del contrato inter-
viene la dacion de arras, debe hacerse una distincion entre las que se
prestan por via de pena y las que se estipulan como prenda del eon-
venio 6 abono & cuenta de precio. En el primer easo, cualquiera de
las partes puede desistirse del contrato, perdiendo las arras Ia parte
que las dié y restituyéndolas dobles la que recibié. (d+t. 1.590. C. C)
En el segundo caso, la venta se perfecciona ¥ no existe la condicion
suspensiva, de manera que las partes quedan obligadas al cumpli-
miento del contrato.

VENTA DE CosA AGENA.—Segun el derecho eivil, esa venta es nula
y el comprador tiene derecho 4 la indemnizacion de dafios ¥ perjui-
cios. El derecho mercantil, por el eontrario, si el comprador procede
de buena ¢, reputa vilida la venta, fundéndose en los graves incon-
venientes que traeria consigo la nulidad del contrato,  Asi, pues, el
propietario de la cosa solamente podrd deducir una aeccion directa
contra el vendedor de mala £€, para recibir el valor de la cosa enaje-
nada € indemnizarse de los dafios y perjuicios que hubiere sufrido.

PrECIO DE LA VENTA.—Puede tener lugar lawenta mediante ¢l pre-
cio que se ofrezea. En este caso, el vendedor ne podra vender ms que
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al comprador, despues de hacerle saber que se le ha ofrecido tal 6 cual

precioy que puede tomar la cosa 4 su precio ¢ perntitirle que dispon-
ga de ella. .

Siendo libre el comereio, y teniendo por ol jeto las transacciones
mereantiles la realizacion de utilidades, ¢l exceso 6 la lesion en el pre-
cio no son causas de rescision de la venta, cuando no se pruebe el
dolo, el fraude 6 el error sustancial.

PROMESA DE VENTA.—En materia mercantil, la promesa de vender
es una venta, aun cuando las partes no se hayan convenido ni sobre
cosa determinada ni sobre cierto precio. :

El que, por medio de circulares, ofreciere merca'ni':ia,s 4 tal 6 cual
precio, quedard obligado & entregarlas con las com_hmom?s expresadas
en las circulares, 4 ménos de que hubieren sido ya vendidas.

OBLIGACIONES DEL VENDEDOR.—Son obligaciones del vendedor: 1?

Hacer la tradicion de la cosa en el plazo fijado; 2° Entregar la can-
tidad y de la calidad convenidas.

Importante es entregar la cosa vendida en el plazo fijado, porque
1a tradicion tardia puede producir la rescision de la venta y c:l'ar ].ugar
4 reclamaciones de dafios y perjuicios, obligéndose ademds judicial-
mente al vendedor 4 camplir la obligacion contraida. Podrd suceder
en efecto, que el comprador no tenga necesidad de las mercancias tl:a,-
tadas sino en cierta época, y por otra parte, que sufra alg}ma peér-
dida por no haberlas tenido 4 tiempo para realizarlas conl grandes
ventajas.

Es preciso que el vendedor entregue la cantidad y de la calidad
convenidas; pero puede suceder que las cosas se compren en el lugar
del domicilio del comprador 6 en otro diverso.

i las cosas fuesen compradas én el lugar del Jumi«:i_l 10, como la
venta se arregla despues de la inspeccion de las mercancias, ;i. mcnios
de probarse que hubo fraude, el comprador no puede alegar la inferio=
ridad de clase ¢ cualquiera otro defecto.

Si las cosas fuesen compradas en wn lugar qne o es el del domis
eilio del comprador, por correspondencia y envio de muestras, tendrd

derecho de alecar la diferéncia en la calidad de las mercancias tras
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tadas y las recibidas, con tal que lo haga dentro del término fijado
por la: prictica local.

: OBLIGACIONES DEL coMPRADOR —E] comprador debe pagar el pre-
¢io y recoger el objeto comprado dentro del término convenido. Si se
estipula que el precio se pague al hacerse la tradicion; el vendedor
p.odré. pedir la rescision 4 falta de pago. El mismo vendedor quedard -
libre-de la obligacion de entregar, aun euando hubiese concedido pla-
z0 para el pago, si el comprador quiebra despues de la venta 6 sus-
pende sus pagos, de manera que el vendedor tema perder el precio:!
[4#t-1.613,C. O] x

Las mereancias remitidas al quebrado pueden ser recobradas, mien-
tras nose consume la tradicion y pasen 4 los almacenes del deudor é
4 poder del sindico encargado de realizar los bienes del concurso,

§ II. NEGOCIACION DE MERCANCIAS DEPOSITADAS

EN ALMACENES GENERALES Y VENTAS PU
i 1 FBLICAS POR

NEGOCIACION DE MERCANCIAS DEPOSITADAS EN ALMACENES GENERA-
LES.-—HISTORIA DE LA LEGISLA€10N.—Los docks ingleses son grandes
c}e_pésibos destinados 4 recibir mercancias de todas clases, ext:anjeraa
€ Indigenas. Los deponentes reciben una constancia del depésito; la~
mada warrant, que lleva agregada otra constancia del peso ée la

mercancia, cuando el depésito ha de durar cierto tiempo, y que se

ll'flma weight-note. Estos dos documentos constituyen el titulo de pro-
piedad del deponente.

Lo.s warrants son, pues, recibos emanados de los docks 6 almacenes
ptblicos, y que se entregan 4 los negociantes que depositan sus mer:
ca.mcia.s. Son trasmisibles por endoso al portador, y permiten al pro-
pietario de las mercancias, gravarlas ¢ venderlas, haciéndolas cireu<

lar de mano en mano, 4 titulo de enagenacion ¢ garantia con la ma-

iytor facilidad y sin gastos de traslacion, Merced 4 la completa movi-
idad comunicada 4 la: mercancfa con tan ingenioso. procedimiento,
Itl‘O es en poder del negoeiante que la Posee un valor inerte, sino que
lene uno tan . activo casi rio;

activo casi; como el numerario; es; por otra parte, un-

agente de crédito. de la mayor eficacia, porque tiene una base ente-
ramente cierta.
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Las ventas phblicas por mayor, que s& dcﬁuen_ pcln- s m;::i:];je}:
caen sobre cantidades mds ¢ ménos C()llSlLl@l‘il‘_thﬁ t? 11];,1 e _eu
permiten 4 los importadores y productores realizarlas 4 fful .i‘esy( -
condiciones ventajosas, porque el gran n':’upero de .comp;a-u 0 'C.'r i,aq
atraen, hace cierta la venta y fija 4 los objetos vendidos el may
lor que pueden alcanzar. Rt 51 ¢ &

Estas dos instituciones han prestado al comercio inglés m?('n n
tes servicios. Las ventas pablicas por mayor, se h?cen t-zmj: ‘)_161;-
Francia, y un deereto expedido en 1848 por {.l ;u:llfj{io 1-::1:,_, %
nal, adopté el sistema de récibos de 1%1ercauqa.~s c:\pu.. i hvg;ndu;lm :
macenes generales en donde se depositan, para poder z;al, - (;n-
gravarlas sin gastos de traslacion. Los resulltados no han 02111 t;Opt -
dido 4 la esperanza que se tenia de que twtlvmran el 1{11?n10ﬁ;n7a 31'16
en Inglaterra, y se puede atribuir ese accidente & 1?1 c escon nco f.uel{on
al legislador inspiraban esas operaciones que, por lo m}sm? o
tan favorecidas como en Inglaterra. Los gastos y lent{t-m. é lo:j ¢
mites establecidos por la legislacion para las ventas puhheas,- aa z;n
privado de su cardcter mercantil, y por lo que hace 4 los W 31,113.1.1 S,
se Jes considera como una de esas operaciones que s pacgnlen it t;r;(i
£as0, ¥ COmMO un recurso que es t(.ennble para el crédito del que r
be y poco seguro para el prestamista. A ¥ o

En 1858 se expidieron dos leyes, una sobre Z(i uegoca.a-czm; Jc pr
cometas depositadas en almacenes ge-nm-a.les (28 de Jf ago— _ ttl,:? n;&:
wio de 1858), y la otra sobre ventas pu’,b?lcas de mereonoias Po.i 7 :
yor (con la misma fecha); dmbas simplificaron ‘1?. legislacion ILSPGC-
tiva ¢ hicieron desaparecer los obstéeulos que dificultaban las opera
ciones de garantfa y de venta. .

TLa nueva ley mantuvo los' almacenes generales establecxdf)s por (.al
decreto de 21 de Marzo de 1848, y dispuso que los que en lf) sucesi-
vo se estableeieran, recibirian las materias primas, HGFOITes y_ob-
jetos fabricados que los negociantes € industriales quisieran depomt;r.

La expresion de almacenes generales fué la adoptada.t, p?rqug ella
expresa el conjunto de las eondicionefs morales, materiales }i nan-
cieras que deben tener esos establecimientos; pero 1o excluye la exis-
tencia de almacenes generales destinados 4 recibir cierta clase de mer-
cancias nada més.
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El legislador ereyé conveniente adoptar un término medio entre
la libertad absoluta y el monopolio. Si no permitié que, como sucede
en Inglaterra, se abrieran 4 todo el que lo solicitara los almacenes
destinados al depésito de mercancias Y expedicion de warrants, si
autorizé el establecimiento de almacenes generales 6 especiales, en el
nimero reclamado por las exigencias de cada localidad, Por otra par-
te, el legislador demostré la intencion de que la administracion se
mostrase facil y liberal para conceder autorizaciones de ese género.

RECIBOS WARRANTS.—Los recibos expedidos 4 los deponentes, de-
berdn expresar el nombre de éstos, su profesion y domieilio, as{ co-
mo la clase de mercancfas depositadas con todas las ‘indicaciones ne-
cesarias para fijar su identidad y valor [A+7. 1° § 2]. Bien perceptible es
la importancia de esas constancias. Los recibos expedidos por los al-
macenes generales tienen por ohjeto facilitar la negociacion de las
mercancias depositadas, ya sea vendiéndolas ¢ gravéandolas. La pri-
mera condicion que deben tener para que sean aceptados de buen
grado por el que se proponga adquirir las mercancfas é admitirlas
como garantia, es la de que esos recibos contengan una deseripcion
pormenorizada, que evite cualquiera duda sobre la identidad de la
mercaneia que representan. Requiérese ademds, para la negociacion
rdpida y habitual de los recibos, que las indicaciones, certificadas por
el director del almacen general, sean tan completas que, en el mayor
nimero de casos, y sobre todo en los de préstamo, puedan consumarse

las operaciones sin necesidad de comprobar la existencia ¥y calidad de
las mercancias.

La ley de 1858 no exigi6 el exdmen pericial de las mercancias
porque esa formalidad con sus lentitudes y gast®s, disgustaria al de-
ponente, haciendo intervenir 4 un tercero en sus asuntos, sin prove-
cho alguno. En efecto, si se trata de arreglar una venta suceders una
de estas dos cosas: 6 la mercancia tiene un valor corriente en el mer-
cado, y entonces el precio corriente y no el avaltio determina su va-
lor; é no lo tiene, 6 teniéndolo, estd sujeta 4 menoscabo y deterioro,
y en este caso el avalio hecho el dia del depésito no sirve para fijar
el valor el dia de la venta; por otra parte, el prévio avaltio no dispen-
saria al comprador de la comprobacion material, por ser ésta, Ia Gni-
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ca que le sirve para ofrecer una precio por la mercancia que compra.
Bajo el punto de mira del préstamo, tampoco es necesario el préyio
avaltio, si el préstamo ha de ser mds 6 ménos inferior al valor integral
de la prenda; porque entonces nada importa al prestamista conocer el
valor exacto. Lo que le importa conocer, es el valor, aproximativo; y
las indicaciones del recibo sobre la calidad de la mercancia, su peso,
medida y procedencia, le permiten perfectamente apreciarlo, para de-
cidir asi, hasta qué suma puede prestar.—El legislador no solamente
abolié el avalto pericial prevenido por la ley de 1848, sino que ni
siquiera exigié al deponente la manifestacion del valor que atribuye
4 sus mercanecias. Para las personas conocedoras, & quienes se presen-
ta el recibo, bastan sus indicaciones, si son de tal manera completas
que por su medio sea posible deducir el valor segun el precio corrien-
te, 6 calcular el aproximativo, s1 esto basta.

TITULOS ENTREGADOS AL DUENO DE LAS MERCANCIAS,—Los recibos
de mercancias llevan anexos, con el nombre de Warrgnt, unos bole-
tines con las mismas indicaciones que los recibos (A#t. 2). Asi pues,
el duefio de las mercancias recibe dos constancias: un recibo y un bo-
letin de garantia. El primero sirve de instrumento de venta y tras-
fiere la propiedad de la mercancia por medio de la cesion simple; el
segundo es un inStrumento de erédito que, como lo indica su nombre,
entregado al prestamista, equivale 4 la tradicion de la prenda.

Si el deponente quiere negociar un préstamo sobre su mercancis,
héce uso del boletin de garantia y lo endosa al prestamista., Elendo-
5o del boletin, separado del recibo, hace veces de prenda y confiere

los derechos de acreedor prendario. La prenda se trasmite con el bo-
letin, que puede ser gegociado y cedido como cualguiera otra constan-

cia de erédito -mercantil.

Si el deponente quiere vender, y sumercancia no estd gravada, cons

servara sus dos titulos y los cederd al comprador, trasmitiendo por,

medio de un simple endoso, la propiedad de la mercancia. Cuando és-
ta ha sido gravada, se trasmite, para venderla, el recibo, y el compra-
dor se hace duefio de la mercancia, pero como lo era el vendedor; es
decir, con la obligacion de pagar al portador del boletin de garantia
el importe del crédito garantizado con el endoso de esa constancia.
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EFECTOS DEL ENDOSO.—Los recibos y Warrants pueden ser:trasmi-
tidos por medio del endoso, juntos ¢ separados. El endoso de warrant
sin el recibo, equivale 4 la dacion en prenda de la mercancia, & favor
del cesionario. (1) El endoso del recibo trasmite al cesionario el de-
recho de disponer de la mercancia, obligdndose cuando no se endosé
tambien el warrant, 4 pagar el erédito garantizado con €l, 6 4 permi-
tir que se cubra con el importe de la venta de la mercancia. (Arts.
3, 4).

Pero no siempre, trasmite el endaso del recibo con 6 sin el boletin,
la propiedad de la mercancia; porque sucede 4 las veces; que se tras-
mite, no & titulo de venta, sino como constancia de mandato, para ven-
der 6 para retirar del depdsito las mercancias; asi pues, el verdadero
cardcter del endoso, es el de una drden de entrega. ;06mo, pues; podrd
disponer del recibo el cesionario? De la manera convenida en el con-
trato anterior 4 la cesion, cuyas condiciones no pueden constar en el
mismo endoso, porque podrian dificultarlo con lo variado de sus cldu-
sulas y causar perjuicio al cedente, 4 quien quizé no convenga que
sean conocidos Sus cOmMpromisos con el cesionario. Por otra parte, el
derecho de disponer del recibo, sea cual fuere su origen, es bastante
para garantizar & los terceros que contratan con el portador de la
constancia del depésito, sobre las mercancias que ella representa.

El derecho de disponer de ellas, confiere la facultad para sacarlas
del depésito, para venderlas 6 almacenarlas en cualguiera otra parte,
y en consecuencia, el comprador no tiene que investigar cudles fue-
ron las condiciones del endoso. Las condiciones se refieren 4 las rela-
ciones entre el cedente y el cesionario del recibo, y podrén ser bien
comprobadas, llegada la vez, con los libros. 6 la correspondencia.

CONDICIONES ESENCIALES DEL ENDOSO.—Debe expresarse la fecha
del endoso del recibo y del Warrant, cedidos juntos 6 por separado.
El endoso del warrant, separado del recibo, cxpresard, ademds, el va-

(1). Designindose con el nombre de boletin de garantia el titulo entregado al deponen-
te, pudia haber lugar 4 una confusion con cierta clase de préstamos, diversa de la que
se propuso facilitar 1a ley; sus autores creyeron, pues, que podian emplear la frase usa-
da ‘por la ley inglesa, cuyos principios adoptaron; y 1a palabra warrant, cuya significacion
conocian los hombres de negocios, podia hallar cabida en ¢l vocabulario mereantil, De
esto dependié que en el texto do la ley se emplease 1a palabra warrand, en vez de la frase
Boletin de garandia. 16
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lor del crédito en capital y réditos, la fecha de su vencimiento, y el
nombre, profesion y domicilio del acreedor. El primer cesionario del
Warrant estd obligado 4 inseribir el endoso en el registro del alma-
cen, haciendo mencion de todas sus constancias. El endoso se hace
constar tambien en el mismo Warrant, asi como su fecha (4rt. 5).

: El endoso del boletin de garantia que produce los efectos de la da-
cion en prenda, debe contener las indicaciones relativas 4 los requisi-
tos de,este contrato; es decir, el importe del crédito garantizado, la
fecha de su vencimiento y el nombre, profesion y domieilio del acree-
dor. El requisito de la fecha estd sancionado por el art. 147 del C6-
digo penal, segun el cual, la antedata de un documento mercantil,
hecha con mira fraudulenta, es una falsedad. Como se vé, hay nece-
sidad de que se pruebe la intencion dolosa.

¢Cuéles son el valor del endoso antedatado sin dolo, y la eficacia del
endoso sin fecha? Debe distinguirse entre el endoso. del recibio y el
del Warrant. En el primer caso, no puede sostenerse que el portador
del recibo carece de todo derecho y, que su tftulo es completamente
ineficaz; por ofra parte, es imposible admitir que la irregularidad de
la data 6 de la falta de fecha sea indiferente, y que el portador en

virtud de endoso irregular tiene los mismos derechos que el portador
por un irreprochable endoso; asf pues, creemos sostenible que Ia an-
tedata no dolosa 6 la falta de fecha, no producen la nulidad absoluta
del endoso, que, por irregular que parezea, confiere el derecho 4 dis-
poner de la mercancia; pero con la diferencia de que, el endoso regu-
lar determina la presuncion legal de que el cesionario comprd la mer-
cancia y que es duefio de ella, mientras que siendo irregular, la pre-
suncion es de que existe un mandato para enagenar las mercancias 6
para retirarlas del almacen.

iSe trata del endoso antedatado 6 no fechado del worrant? Pues
como este no es mas que el medio proporcionado al duefio de la mer-
cancia de darla en prenda, en seguridad del préstamo que cont-rﬁte, y
como el primer endoso del warrant (que no debe ser confundido con
los siguientes) es la realizacion del préstamo v de la prenda, mi
no se haga el primer endoso, €l warfa,nt es unydoeumi)nte qt;.: :e:::i?:
puede servir de titulo. Pero cuando se hace el primer endoso, la cesion
consumada prueba que el duefio.de la mercancia ha tomado prestada
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una eantidad 4 cierta persona, para pagar en determinado plazo, segun
conste en el endoso, y que la mercancia estd ya afecta 4 una garan-
tfa. El analisis del contrato que celebran el endosante y aquel 4 cuyo
favor se hace la cesion, demuestra la indispensable necesidad de ha-
cer constar lo que dntes hemos explicado. Pero no debe decirse otro
tanto de los endosos de warrant que se hagan despues del primero,y
que, en realidad. son verdaderas cesiones del crédito, que deben re-
girse por las reglas del Cédigo de comercio sobre endosos de letras de
cambio y doeumentos al portador.

PAco AL AcREEDOR—EI acreedor sérd pagado con el preeio, diree-
tamente, sin formalidad judicial alguna, con privilegio de preferencia
4 todos los demds acreedores y sin mds deducciones que las siguien-
tes: 1* Contribuciones indirectas, impuestos municipales y derechos
aduanales debidos por la mercancia; 2° Gastos de venta, almacenaje
y conservacion de la cosa. (Art. 8, § 7). Si fuere conocido el porta-
dor del recibo, se le pagaré el exceso que le corresponda; pero si fue-
re desconocido y no se presentare al hacerse la venta de la mercancia,
la suma sobrante, despues de hecho el pago al tenedor del warrant, serd
consignada en la administracion del almacen general (4+¢. 8, § 2), 4
riesgo y cuenta del portador del recibo.

RECURS0OS DEL PORTADOR DEL WARRANT CONTRA EL QUE RECIBIG EL
PRESTAMO Y Los ENDOSANTES—EI portador del warrant podrd ejerci-
tar sus recursos contra el que recibié el préstamo dando por garantia
la mercancia depositada, y contra los endosantes, despues de haber in-
tentado sus acciones sobre la mercancia misma, sin quedar integra-
mente pagado su crédito (Art. 6, § 1), y prévio protesto. Como el le-
gislador no determiné la época en que debia llenarse esa formalidad,
en este punto hay necesidad de atenerse 4 las disposiciones del Cddi-
go de comercio. La obligacion impuesta al acreedor de ejercitar sus
derechos sobre la mercancia, dntes de dirijirse contra el deudor y los
endosantes eén easo de no ser bastante el producto de la venta para
cubrir el erédito, es uno de los beneficios de la ley.

uAun cuando la ley no lo dice expresamente, el endoso del recibo
debe contener el nombre del cesionario; de otra manera quedaria en
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blanco y sucederia lo mismo que sucede cuando no se pone la fecha
del endoso.

1 No hay necesidad de hacer mencion del endoso en los registros
del almacen, porque, bajo el punto de vista juridico, para que la ven-
ta se perfeccione entre las partes, basta que se convengan sobre la
cosa y sobre el precio; y con respecto 4 terceros contratantes, la ven-

ta mercantil no solamente adquiere fecha cierta desde la.época de su:

registro 6 por enalquiera de los medios establecidos:por el art. 1328
C. C, sino tambien por cualquiera de:los medios de prueba admitidos
en derecho mercantil; como los libros, la correspondencia, ete. Ade-
més, en la prdctica, la inseripeion- en los registros, 1éjos de ser (til,
seria perjudicial, puesto que traeria consigo la necesidad de clertas for-
malidades y trdmites temibles para el comercio.

«El objeto de la inscripeion en los registros del almacen, del endoso
del warrant é boletin de garantia, es el de fijar la fecha del primer
endoso, y el de que puedan, los que en ello tuvieren interés legal, con-
veneerse de una manera oficial 'y auténtica de la importancia del eré-
dito al que estuvieren afectas en garantia las mercancias.

uLIBERACION DE LA MERCANCIA.—En cualguiera época puede. el

propietario de la mercancia depositada libertarla del gravdmen. El.

portador del recibo separado del warrant, cuando lo juzgue conve-
niente, puede tambien pagar el erédito aun dntes de su vencimiento
(Azt. 6, § 1). A las veces le serd fitil retirar la mercancia del deposi-,
to sin esperar el vencimiento de la deuda con la que estuviese gravas

da; como por ejemple, si la mercancia estuviese expuesta 4 deterioro,

6 diminucion de valor, 6 cuando fuere favorable el precio corriente, 6

si la wventa no pudiera ejecutarse sino 4 condicion de . entrega inme=,

diata. En todos estos casos no seria justo negar al propietario de la,

mercancia gravada, el derecho de libertarla del gravdmen en cualquier,

tiempo, aun dntes del vencimiento del crédito, y, en consecuencia, ni
la facultad de pagarlo anticipadamente.

»En situacion tal, el portador del re::ibo se pondrd de acuerdo con'el
tenedor del warrant para fijar el deseuento de la cantidad que repre-
sente esta {iltima constancia. Esa determinacion variard segun sea el
tipo del interés y la época durante la cual deba ser pagado. Silas
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partes interesadas se ponen de -acuerdo, estando las dos. presentes, se
consuma la operacion en la forma convenida.

WEl propietario de la mercancia depositada tiene facultad de liber--
tarla de todo gravdmen, aun cuando no fuere conocido el portadordel
warrant, 6 siéndolo no-estuviere de ‘acuerdo con el deudor sobre las
condiciones en que debe hacerse el pago adelantado. En este caso, la
suma adeudada, inclusos los réditos hasta el dia del vencimiento, se-
14 consionada por el duefio de la mercancia‘ante la administracion del
almacen general, surtiendo esa consignacion el efecto de libértar de
todo gravdmen & la mereancia depositada. (A#t. 6,§ 7).

u«Ninguna inquiétud puede inspirar al comerecio la consignacion he-
cha ante la administracion de los almacenes generales, porque estos
establecimientos cuentan con fondos cuantiosos y estdn constituidos
financieramente de tal suerte, que ofrecen la mds completa'seguridad.

wHecha la consignacion, libre la mercancia y recobrada por el por-
tador del recibo, aquel no puede emprender contestacion alguna con
el tenedor del warrant, ni exijir judicialmente que se disminuya
la cantidad consignada con deducciones fundadas en diferencia sobre
plazo 6 tipo del rédito. La ley se propuso que esas dificultades que-
daran superadas definitivamente y no establecid el medio de libertar
provisionalmente las mercancias, 4 reserva de entrar despues en dis-
cusion sobre las condiciones del pago anticipado.

DERECHO DEL TENEDOR DEL WARRANT.—A diferencia de lo que su-
cede en materia civil, que no puede procederse 4 la venta de la pren-
da sino en virtud de mandamiento judicial, el portador del warrant,
que llegado el vencimiento del erédito no es pagado, puede proceder,
prévio protesto y sin formalidad alguwna judicial, 4 la venta en pu-
blica almoneda y por mayor, de la mercancia afecta al pago. No debe
encomendarse al juez la apreciacion de la oportunidad de la venta,
porque se trata del pago de una deuda mercantil que es siempre pri-
vilegiado y que debe ser pronto, ficil y libre de formalidades, y por-
que, si la deuda no se paga 4 su vencimiento, el acreedor se encuentra
4 su vez en la imposibilidad de cumplir sus compromisos.

uSi le ha pagado el que suscribié el warrant, podra dirijir sus re-
clamaciones contra el portador del recibo, y venderle la mercancia sin
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formalidad alguna judicial, ocho dias despues del vencimiento y sin
necesidad de prévia notificacion. (A7t 7, § 2).

wHaremos observar, quesi el primero que suscribid el warrant
pagé; mo es necesario el protesto. El portador del wa?-rant se ha
dirijido al primero que lo suscribi6; es decir, al que recibid el. présta-
mo, le ha pedido el pago al vencimiento, y ha sido pagado; si retuvo
el recibo, toda la operacion se ha consumado y, presentindolo al al-
macen general con el warrant pagado, se probard que la mercancia
est4 libre y serd entregada. Pero si el recibo ha sido objeto de una
negociacion y el que recibié el préstamo, garantizdndolo con su mer-
cancia depositada, pagl el importe del gravdmen expresado en el
warrant, podré exijir 4 su vez, al detentador del recibo, que le pague,
y si no lo hace, vender la mercancia dentro de los ocho dias siguien-
tes al vencimiento del erédito, sin necesidad de notificar al tened(.)r
del recibo, por la razon que dd el informe de la comision; es decir,
porque sabe-desde el principio en qué tiempo puede procederse 4 la
yenta de la inercancia en almoneda phblica..

Al que facilita el préstamo cqrrcsponc‘}c caleular lo que puede pres-
tar sobre la mercancia; y es justo que el deudor que pierde la libre
disposicion de ella, cuando la dé en garantia, se de&:ca%rg?fu'c de su deu-
da proporcionalmente. Todo esto se entiende sin perjulcio de que las
partes estipulen que la responsabilidad personal pueda hacerse efec-
tiva sntes de la carantia de las mercancias. El acreedor que no sea
pagado, deberd, Euus, ante todo, hacer que se venda la 111ereanc’1a: y
pa_&ar%e su erédito; si el precio no alcanza y ha te;:nlic_lo la }:)1‘e‘caf1‘c1on
de hacer el protesto y de notificarlo en tiempo hébil, podrd dirijir su
accion contra los endosantes 6 contra el que recibié el préstamo. Las

partes pueden convenir en que se les reclame ¢l pago sin necesidad

de hacer 4ntes excusion de la mercaneia.

TERMINOS PARA EJERCITAR LAS ACCIONES.—Los términos ﬁjad(?s por
los arts. 165 y siguientes del Cédigo de comercio, para deducir i:fzs
aceiones contra los endosantes; comenzardn 4 contarse desde f:l dia
en que se venda la mercancfa, (44%. 9, $2). Co‘nforme 1 los al‘tlflu]OS
citados, el portador de un documento mercantil perderd sus :‘1(3(:{0?183
contra los cedentes, si no les notifica el protesto y les cita judicial-
mente dentro de los quince dias siguientes al protesto, sin contar los
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términos concedidos por razon de la distancia de lugares. En el caso,
el plazo de quince dias podia concluir ficilmente 4ntes que se consu-
mara la venta, y en consecuencia, 4ntes de que el tenedor del boletin
tuviera noticia de estar ya expedito para proceder contra los endo-
santes; era, pues, justo que no corriera el término sino desde el dia de
la venta.

El portador del warrant conservard su accion contra los endosan-
tes, si hace las gestiones necesarias para proceder 4 la venta en todo
el mes siguiente 4 la fecha del protesto (4#t. 9, § 3). No era posible
permitir que el portador del boletin prolongara indefinidamente la
duracion de los derechos contra los endosantes, aplazando la venta;
esto habria sido contrario al espiritu de la ley mercantil, interesada en
que se determine prontamente la situacion del endosante. Esto supues-
to, parecia conveniente obligaral portador 4 promover la venta dentro
de cierto término, y para ese efecto se fijé un mes de plazo. Si alguna
vez fuere necesario aplazar la venta, para obtener mejor precio, podrd
arreglarse asi, en convenios particulares, que serdn facilitados por el
interés comun que tienen los endosantes y el duefio de las mercancias
en que éstas no se vendan en malas condiciones.

Los tenedores de recibos y warrants tienen, sobre las indemniza-
ciones de seguros, los mismos derechos y privilegios que les corres-
ponden sobre las mercancias aseguradas. (d#t. 10). .

LEY DE 1858 QUE FACILITO LA CIRCULACION DE LOS WARRANTS.

- —Los establecimientos ptiblicos de crédito pueden recibir warrants

como efectos mercantiles, con dispensa de una de las firmas que exi-
gen los estatutos (Art. 17). .Asi, pues, los establecimientos de crédito
y los particulares deberdn considerar y recibir los warrants, como bi-
lletes al portader, pues que éste es su verdadero cardcter.

Los bancos de descuento continuardn recibiéndolos con una sola fir-
ma y el Banco de Francia con dos. ;No es acaso el privilegio sobre Ia

mercancia dada en prenda, una garantia tan satisfactoria como la me-
jor firma?

PERDIDA DEL RECIBO 6 DEL WARRANT.—EI portador de un reeibo
6 warrant 4 quien se extraviare su documento, podrs obtener un du-
plicado, por mandato judicial, justificando la propiedad y dando fian-




