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INTRODUCCION

La administracion de riesgo, siempre ha sido uno de los
puntos mas importantes dentro de toda empresa, puesto que
a pesar de que se maneje de manera efectiva siempre existe
cierta incertidumbre, sobre todo cuanto se ve influenciado a
través del tiempo y por factores externos, que no son
controlables por la empresa, es decir que a mayor plazo, mas
elevado sera el riesgo incursionados.

En esta investigacidon estudiamos los principales
instrumentos Derivados que son: Futuros, Forwards,
Opciones, Warrants, y Swaps, con los cuales el inversionista
obtiene mediante su uso la certidumbre necesaria para
realizar de forma eficiente los planes futuros de sus
operaciones, con base segura y sin importar los plazos
involucrados.

Estos instrumentos tienen 2 aplicaciones basicas que son:
Cobertura, la cual trata de proteger al tenedor de los riesgos
financieros provocados por las variaciones en el tipo de
cambio, tasa de interés, acciones, etc. , esta no persigue de
manera directa el lucro, aunque puede generar utilidades,
pero no es fin, ya que su objetivo, es otorgar seguridad sobre
las transacciones futuras en un plazo determinando.

La segunda aplicacion es la de Especulacion, la cual a
diferencia de la anterior, tiene fin de lucro, ya que busca
obtener beneficios, mediante la diferencia que pueda existir o
generarse en el precio de compra y el precio de venta, esta
posee un alto grado de riesgo para la empresa, puesto que
nunca se sabe de forma certera cuando surgiran los
cambios, ni tan poco, si sera favorable o perjudiciales, dado
que existen factores que influyen o0 que ocasionan los
cambios a los cuales los Especuladores no tienen alcance y
normalmente ocurre de manera imprevista.
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En los capitulo # 1, se estudian los Instrumentos de
Derivados, los tipos de instrumentos, funciones, ventajas,
evolucion histdrica, aplicacion y uso, es decir todo lo que se
involucra para la formacién de este mercado.

En los capitulos del 2 al 6 detallamos de forma individual
cada Instrumento Derivado, donde cada capitulo contiene la
informacion necesaria para poder entender y comprender su
significado, funcionamiento, asi como también cuentan con
un ejemplo practico para su uso.

Como ultimo capitulo trata sobre el Mex-Der, que es el
Mercado Mexicano de Derivados, el cual nace para satisfacer
una necesidad dentro del Sistema Financiero Mexicano, ya
que esta entidad se encargara de realizar exclusivamente las
operaciones con  productos  derivados, creando
simultaneamente la camara de compensacion (ASIGNA), la
cual estara a cargo de asegurar el cumplimiento de los
contratos, siendo la contraparte para ambas partes.

OBJETIVO DEL TEMA

Dar a conocer de manera detallada los principales
Instrumentos Derivados, su significado, funcionamiento vy
uso, fomentado asi su utilizacién como medio de proteccion
contra la volatividad en los tipos de cambio, tasa de interes,
accion, divisa y indices.

ALCANCE Y LIMITACION

Esta investigacion esta dirigida a todo las empresas vy
instituciones financieras, que de una manera o otra son
afectada por las fluctuaciones en tasa de interés, divisa,
acciones y tipo de cambio, ya que esta investigacion viene a
ser una alternativa que vale la pena evaluar para préximos
planes de inversién y de cobertura sobre deudas.
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La limitante principal es con respecto al idioma, dado que la
mayor parte de la literatura se encuentra escrita en ingles,
aunque en esta investigacion se utilizaron dos textos en
ingles como ayuda complementaria, puesto que poseian un
lenguaje mas simple, estos es tomando en cuenta de que no
domino el idioma ingles.

Otra limitante fue la poca documentacion escrita relacionada
con el tema, y la escasa bibliografia publicada a la fecha.

IMPORTANCIA Y MOTIVACION

La importancia y motivacion radica en el desconocimiento
que existe, tanto a nivel empresarial como a nivel
educacional, puesto que a pesar de que estos instrumentos
son utilizados desde hace ya mucho tiempo, hoy en dia no se
conocen lo suficiente para considerar sus beneficios.

Siendo estos instrumentos derivados generadores de
alternativas eficientes dentro de las finanzas, para un manejo
optimo del riesgo financiero, ya que con ellos podemos
obtener proteccién contra las fluctuaciones en el tipo de
cambio, tasa de interés, acciones divisas, indices , con la
cual el inversionista 0 empresa puede tomar decisiones
certeras, sobre plazos futuros con un alto grado de
certidumbre sobre las variacion.

La importancia principal es dar a conocer estos instrumentos,
con los cuales podemos, mediante su utilizacion, adecuarlos
a nuestra necesidad, anulando asi el que la necesidad tenga
que moldearse al método que se utiliza, esto sucede porque
existen una gran cantidad de variantes y combinaciones
posible entre los mismos instrumentos. Ademas debemos
tomar en cuenta que los costos de operacion involucrados
son mas bajo respecto a los demas métodos tradicionales de
cobertura.






