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INTRODUCCION

En el actual mundo globalizado la migracion interomal es una alternativa para
los paises subdesarrollados con aspiraciones aranejo condicion econdémica que no

alcanzan a lograr en sus paises de origen.

Producto del fracaso de las politicas econdmicasecyales aplicadas en América
Latina y el Caribe mas de 20 millones de latinoaraans viven fuera de su pais huyendo
del hambre y del desempfeo El Centro Latinoamericano y Caribefio de Demdagraf
CELADE dispone de antecedentes que permiten sostgre ha habido un incremento
considerable en el nimero de migrantes latinoaaresi y caribefios: de un total estimado
en 21 millones en 2000, se llega a casi 25 mill@me2005; estas cifras representan el 12%

de los 200 millones de migrantes en el mundo.

En Colombia la crisis econémica de finales de losenta, el aumento de la
pobreza, la pérdida de calidad de vida y la fdkaoportunidades, se convirtieron en
factores determinantes para la expulsion de colandsi al exterior, en medio de un

entorno politico y social propicio para la emigéeci

Segun revel6 El Departamento Administrativo NacialeaEstadistica (DANE) en

el ultimo censo de poblacion en Colombia en elb20@bia 3.331.107 colombianos fuera

1 Comisién econémica para América Latina (CEPALYy¢*ama Social de América Latina, 2004



del pais, que corresponden al 8% de la poblacesidiendo principalmente en Estados

Unidos 35.4%, Espaia 23.3% y Venezuela 18.5%.

Es por esto que “la existencia de vinculos queegsan fronteras constituye una
variable crucial a la hora de comprender y analiaarmigraciones contemporaneas, su
fortaleza, su influencia y su impacto” (Parella &v@lcanti, 2007, pag. 153). Uno de los
vinculos mas fuertes que une al migrante con sarldg origen es la remesa."Segun
diversos estudios efectuados en la region, lassasnse entienden, de modo generalizado,
como las porciones del ingreso de los migrantesnationales con residencia temporal o
permanente en el pais donde trabajan que sondratas desde este al lugar de origen. En
algunos casos, también incluyen las jubilacionem@as a los trabajadores migrantes que

retornaron al pais de nacimiento” (Martinez, 2QZgy. 190).

Las remesas constituyen una importante contribueida economia del hogar,
alivian la escasez econdmica y mitigan la pobré&zemo propésito principal de la
migracion laboral, los migrantes envian remesagsahegares de origen para cubrir los

principales gastos: alimentacion, vivienda, seogipublicos, deudas, salud y educacion.

Las cifras del Censo del 2005 para Colombia regrlgue 296.063 hogares tienen
un migrante en el extranjero que les envia remgsaddicamente, correspondiente al 3%
del total de hogares en el pais, alcanzando |@84ndillones de ddélares en el afio 2011
Actualmente, representan el segundo rubro por gbocee divisas que entran al pais

después del petréleo.



Las remesas internacionales ha sido uno de losst@ma mas controversia ha
generado a nivel mundial entre los estados naaerd# origen, los paises receptores, los
grandes organismos internacionales del desarrdis YNG, algunos ven con optimismo
las remesas de los migrantes como una salida@bl&za, la desigualdad y la ausencia de
un Estado del bienestar en los paises receptoresntisas y como una busqueda para el
desarrollo humano. Otros tienen una gran preocapgmr lo que consideran el “mal uso
gue hacen las familias de las remesas”, asi comdapelevada codependencia que las

remesas generan en la economia domeéstica de laseBog

Recientes investigaciones producidas en Colomleauestran que la estrategia
familiar que hay detras del proyecto migratoriol yigo de vinculo con la familia son los
qgue determinan la cantidad de las remesas y sunag@én. Aunque sus principales
resultados revelan que la mayor parte de las remaamdémicas en los hogares son casi
permanentes en periodicidad y se utilizan paraploscipales gastos del hogar (Mejia,

2009), (Micolta & Escobar, 2011), (Roa, 2010).

Otros investigadores, demuestran que la migragiG@aombia ha llegado a crear a
través de las remesas mayor dependencia econdiiom, 2008); sin dejar de lado los

altos costos afectivos en la familia que se quBdae{la, 2007)

Las investigaciones resaltan las ventajas de laragiin pero también los
problemas sociales que ha generado, tanto en issspde origen como de destino. Lo que
abre las puertas a nuevos interrogantes, dondelose describa el gasto que se ha tenido

de la remesa sino que se pueda ir mas alla, pamceola contribucién que puede llegar a
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hacer a los hogares. En este sentido los interteg@ue animan esta tesis de maestria son:
¢Hasta qué punto las remesas han contribuido abhmiedo humano del hogar? ¢Es
posible considerar la remesa un variable de deday@si como de desarrollo humano

sustentable?

Objetivos e Hipotesis

Objetivo General

Identificar hasta qué punto la migracion ha ayudadaejorar la calidad de vida asi
como el desarrollo humano sustentable de los heggre reciben remesas en Cali
Objetivos Especificos
1. Describir la destinacion de la remesa en la@tica en el hogar de origen
2. Identificar como la migracion internacional hajarado la calidad de vida de los
miembros de los hogares
3. Explicar la dependencia de la remesa, mediantiescripcion de la participacion
economica de sus miembros
Hipotesis General

Por medio de las remesas la migracion contribugeepprar la calidad de vida de
los hogares al mitigar sus necesidades basicasnpdna resuelto el bienestar de la familia
a largo plazo
Hipotesis especificas
1. Las remesas garantizan el sostenimiento deelessidades basicas del hogar, pero

no representan a largo plazo ahorro e inversion



2. La migracion internacional por medio de lasesas permite a los individuos crear

capacidades para vivir la vida que tienen razoaes yalorar

3. Si la participacion econ6mica de los miembrok tdegar que reciben remesas

disminuye, generan mayor dependencia econémicaideante

Para poder llevar a cabo los objetivos trazadogsta investigacion y tratar de
probar las hipétesis planteadas, este trabajo @@ogesta dividido en tres capitulos. El
primer capitulo denominado, Migracion internacional remesas, busca brindar una
contextualizacién del fenbmeno migratorio, por medil disefio de agregados aportando
un marco general sobre el comportamiento de laavign y las remesas. Los datos
provienen de las cifras generadas por las cuerda®males del Banco Republica de
Colombia, del Banco Mundial y del Fondo Monetariternacional. Este primer capitulo
esta dividido en tres partes. En la primera pateresenta el fenémeno migratorio y de las
remesas monetarias a nivel mundial, luego se piestpapel de las remesas en Ameérica

Latina y por ultimo se analiza el caso colombiano.

El segundo capitulo comprende el marco tedricoadamvestigacion, primero se
presentan las principales vertientes teoricas denigracion internacionalsegundo el
enfoque de las remesas y el desarrollo, tercersilan del desarrollo humano sustentable y
capacidades a partir de las remesas Yy por Ultirtenléa de la dependencia econémica en el

hogar transnacional.

El capitulo tercero titulado métodos de evaluaci@ontiene la estrategia

metodoldgica llevada a cabo en este estudio.



El cuarto capitulo presenta la caracterizacionosdemografica de los hogares de
Cali, por medio de los datos de la Encuesta del&hde Vida se analiza la composicion
de los hogares de Cali y las caracteristicas pals®nde los miembros del hogar
transnacionales, a partir de las variables “grupes edad”, “sexo”, “parentesco’,

“educacion” y “salud”.

El quinto capitulo plantea una caracterizacion seconémica de los hogares de
Cali, en la primera parte de este capitulo se ptasalatos sobre la actividad econémica de
los miembros del hogar, en la segunda parte seanabs datos sobre ingresos del hogar y
finalmente se explica cual es el uso de la remiesaual incluye gastos e inversion.

Finalmente el capitulo seis, presenta las conalesigenerales de la investigacion



CAPITULO. 1 MIGRACION INTERNACIONAL Y REMESAS

1.1. En el ambito global

Segun datos de la Organizacion Internacional dligraciones (OIM, 2013), la
cifra de migrantes en el mundo ha aumentado edlfiosos diez afios y ha pasado de 150
millones en 2002 a 214 millones en la actualidadjue representa 3.1% de la poblacion
mundial. Los migrantésdejan su pais de origen para buscar mejores oydenes

laborales, mayores niveles de vida, seguridad plsmente reunificacion familiar.

Aparecen entonces las remesas como uno de losipafig incentivos de la
migracion laboral. “Las remesas financieras sortrassferencias de parte de los ingresos
de una persona inmigrada hacia el pais de origangiMenchero, & Moreno, 2006, pag.
18) con el objeto de atender ciertas obligaciomesm@nicas y financieras, éstas, reflejan
los vinculos sociales de solidaridad y obligataade los inmigrantes con sus familias y

con estos ingresos ayudan a sostener la econohtiaghe.

El Banco Mundial estima que las remesas han auchemta 132.000 millones en
2000, alcanzando 440.000 millones de dolares EE&#U2010, esto a pesar de la ligera
disminucién debido a la crisis econdmica vigente.eStima que las remesas mundiales,
sumaron $529.000 millones de dolares en 2012 (Bamgodial, 2013). Todo parece

indicar que el importe real, incluidos los flujos registrados, enviados a través de vias

?os flujos migratorios internacionales actualesuestompuestos por diferentes tipos de personasodeet
ellos se destacan los trabajadores no calificalbssaltamente cualificados o especialistas, empossa
trabajadores auténomos y familiares agrupados fpos cnmigrantes.



oficiales y oficiosas, es considerablemente supeblado quemuchos migrantes envii
bienes y dinero a través de personas o canalegmnialies, el tamafio real de los flu

supera estas cifras oficiales.

En el Grafico 1 se puede observar que los prinefpatceptores de las reme
registradas por el Banco Munl en 2012 fueron India (USE59.000 millones), Chin
(USD$60.000 millones), Filipinas (LD$24.000 millones), Meéxico (LD$23.000
millones) y Nigeria y Egipto (UD$21.000 millones, cada uno). Otros receptore:
consideracion son Pakistan, Bangladesh, Vie y Libano.

Grafico 1. Principales paises que reciben rer
(Miles de millones de USD)
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Fuente:Banco Mundial (201). Informe Migracion y Desarrol

Segun el Banco Mundial, Estados Unidos de Amérscal @rimer pais registran:
$48.300 millones de ddélares como fuente de remasaadas en 2009. Arabia Saudite
el segundo pais con mayores envios, seguido paa Suia Federacion de Rus(Banco

Mundial, 2011)



A nivel internacional las remesas se han convertglo un instrumento
macroecondémico. En muchos paises, las remesastepms una fuente de ingresos mas
importante que la procedente de la Ayuda OficiaDakarrollo (AOD) o la inversién
extranjera directa y, en varios casos, las remegagsentan mas del 20% del producto
interior bruto. Por otro lado, las remesas finarasese caracterizan por ser “mas estables
gue los flujos de capital privado y menos volatiéeslos ciclos econémicos cambiantes”

(Sarense N. , 2004, pag. 16).

Como porcentaje del producto interno bruto (PIB) @911 el Grafico 2 muestra
como principales paises receptores de remesas \akistan (47%), Liberia (31%),
Republica Kirguisa (29%), Lesotho (27%), Moldov8%®, Nepal (22%) y Samoa (21%).
En estos paises las remesas ayudan a mitigar l@zaobe muchos paises pobres y en
desarrollo, ayudando por ende a avanzar hacia hpsti@s de Desarrollo del Milenio
(ODM), como lo son acceso a educacion, agua potahleamiento o atencion médica.
Segun el Banco Mundial el alto costo del envioateasas a los paises de origen traves de
los canales oficiales es un obstaculo para usaelassas con fines de desarrollo, puesto

que las personas prefieren recurrir a medios irdtesn(Banco Mundial, 2013).



Grafico 2. Principales paises receptores de resnesmo porcentaje (%) del F
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Segun el informéMigration and development Brief 2( del Banco Mundial (2013), Ic
paises en desarrollo por regiones revela impodavdeacione: En 2012, los flujos d
remesas en doélares de Estados Unidos se expandépmamente a Ointe Medio y
Africa del Norte y el sur de Asia, mientras que dpar y Asia Central descendierc El
aumento de los flujos de remesas a Bangladeshigt®aimpulsdel sur de Asia a emerg
como la mayor region receptora en 2012. Aunquespera que Asioriental y el Pacific
continien como la mayor regién receptora en el methzo. Los flujos hacia Améric
Latina y el Caribe, Asia Oriental y el PacificoAfrica al sur del Sahara practicamente

muestran cambios o fueron ligeramente positivo20dr.

También es importante considera que los movimieto®s tipos de cambio pueden te

un impacto sustancial en los flujos que capta gmda cuando las cifras de remesa

expresa en dolares de EE.|
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1.2. Remesas en Ameérica latina y el Caribe

Desde alrededor de 1960, se inicia una emigrac&imanente y cada vez de mayor
intensidad de los paises de América Latina y elib@ahacia paises desarrollados,
principalmente Estados Unidos, Canada y Espafgartio en el 2005 a casi 25 millones
estas cifras representan 12% de los 200 millonesiigeantes en el mundo. Solo se ha
presentado una breve disminucién de los flujos abdgios hacia el exterior verificado a

partir de la crisis econdmica del afio 2008.

Actualmente, la forma de cuantificar las remesasaegavés de las balanzas
nacionales de pagos. La informacion es recogiddgsobancos centrales de cada pais y
remitida al Fondo Monetario Internacional, quieabelra las estadisticas comparadas. La
dificultad se presenta al utilizar la balanza dgges que las categorias y definiciones que
ahi existen no fueron disefiadas para identificafosirealizados por migrantes, por lo que
los registros tienen alta probabilidad de que auare mezclados con otros tipos de envio,
o simplemente no queden registrados. Ademas, quegte medio no se detectan parte

importante de los envios sigue utilizando canaifesmales (envios a través de personas).

Las cifras del informe “Las remesas a Ameérica latin el Caribe en 2012:
Comportamiento diferenciado entre subregiones” lipato por el Fondo Multilateral de
Inversiones (FOMIN), confirman que el monto totel ®mesas recibido en la region de
Ameérica Latina y el Caribe (ALC) en el 2012 (US$I0 millones), fue similar al del afio
anterior 2011 (US$60.900 millones), alcanzando umaa anual de crecimiento
practicamente nula a nivel regional (Grafico 3)s@eel ultimo trimestre del 2008, donde
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las remesas alcanzaron (US$64.900 millorlos incrementos eras tasas de desempleo
los paises tradicionales de envio, como EstadodddnEspafia y Japon, y la consecu
reduccion del ingreso de los migrantes latinoaraeos y del Caribe, ocasionaron
disminucion sin precedente en el valor de remeasascas a la region. A partir de 2010
observé una estabilizacion de estos flujos, que daguida de un leve proceso
recuperacion en 2011. Sin embargo, los datos d2 @@dlven a mostrar un estancamie

en el crecimiento.

EE.UU. es la mayor fuente remesas a América Latina, que representan 73¢
total entrada en 2011. Las mejoras en el mercadobitiario de EE.UU. y la recuperaci
en el empleo de los migrantes se espera influya erecimiento de las remesas a ALC
2013 hasta 2015, superanelopico de 2008. Es importante mencionar que lgedlde e
region de ALC posiblemente se veran afectadosgsordformas de inmigracion de Esta

Unidos actualmente en estut

Grafico 3. Monto total de remesas recibidas en Ascadratina
y el Caribe (millones de USD)
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De acuerdo con el informe del FOMIN (Grafico 4)peincipal pais receptor
remesas en la region para el 2012 México (US$22.446 Millones seguido por

GuatemalgUS$4.782 Millones) Colombia (US$4.073 Millones).

En la region de Latinoamérica y el Caribe Méxicond® la imagen de las remes
lo que representa 56% de los flujos totales de sama la regién en 2012, los flujos he
México cayeron durante elgendo semestre de 2012 y los dos primeros mese31de ya

gue el peso se apreci6 frente al délar de los EE

Grafico 4.Principales paises receptores de remesas
en América Latiny el Caribe (Millones de USD)
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Fuente: FOMIN (2012), Informe Remesi América Latina y el Carit
Para comprender mejor ésta dinan su contexto y su impacta, continuacion s
presentan en orden cronologiocho estudios de diferentes autores, para el cas
América Latina y el Caribe con el fin de conocepddlacionque emigra, la que se qued:
el uso de la remesa y el aprovechamiento de lesses generados por la migracion en

ultimos arios.
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La CEPAL (2000) en el informe “Uso productivo des leemesas familiares y
comunitarias en Centroamérica”, en el informe saméran los diversos elementos que
influyen en el mejor aprovechamiento de las haddes y los recursos de los que disponen,
para apoyar el esfuerzo de transformacion prodagtidde combate a la pobreza en sus

paises de origen, estos son: El Salvador, Guaterataluras y Nicaragua.

La principal fuente de informacién que tuvo estbajo fueron las entrevistas
directas que hizo el autor a especialistas en mlatele remesas, a miembros de
agrupaciones de migrantes y de organizaciones t@a@sccon ellos o con sus comunidades
de origen y a funcionarios gubernamentales relacios con politicas, programas y
proyectos dirigidos a los migrantes en los Estddiosios o a sus familias en el pais de

origen.

Sus principales resultados revelan que las renfi@sakares se siguen dedicando en
su mayoria al consumo, principalmente de alimentegjo una pequefia parte se destina al

ahorro o a inversiones, sobre todo en vivienda goempra de terrenos.

Los autores exponen que el énfasis ahora ya norsegplamente en los receptores
de las remesas, sino también en los que las enw&stp constituye un avance importante.
Y esto ha sido ahora mas facil debido a que “edranty las redes sociales en los que se
mueven los migrantes han evolucionado muy rapidéamen los ultimos afios y han
introducido nuevas dimensiones y nuevos ejes déraen un fendmeno que se tendia a

enfocar unilateralmente” (CEPAL, 2000, pag. 72).
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Los resultados de ésta investigacion también aevgue no se dispone de una
estimacion oficial del monto de las remesas colasti pero se calcula que hoy dia no
representan ni el 1% del total de remesas fansliakseveran que las remesas colectivas
son importantes no tanto por su monto actual somque conforman un recurso de calidad:
“En primer lugar, materializan un lazo espontanesolidario entre agrupaciones de la
sociedad civil; en segundo lugar, a diferenciaagerémesas familiares, son flujos que se
destinan fundamentalmente a inversion; por Ultipweden responder mejor que otras
fuentes a modalidades de financiamiento especi&les.ende, las remesas colectivas
brindan la posibilidad de poner en practica nuegsguemas o modelos de proyectos
productivos en zonas con diversos grados de ddsayrdotacion de recursos” (CEPAL,

2000, pag. 74)

Canales y Montiel (2004) en su estudio “Remesasmversion productiva en
comunidades de alta migracibn a Estados UnidoscdsSb de Teocaltiche, Jalisco”
presentan un punto de vista critico respecto atudi® oficial sobre los impactos
econdémicos de las remesas. La hipotesis del esagligue las remesas se ubican en el
plano de las estrategias de supervivencia fangbano en las dinamicas del mercado en

Teocaltiche.

Revelaron que la mitad de los hogares son per@ptla remesas, las que suponen
un 40% de sus ingresos; las remesas suelen osergarconsumo familiar directo, a la
compra de bienes y servicios para el hogar, asb@rmantenimiento de la vivienda y a
pagos de salud. Aunque hay hogares que destinan pgride de las remesas a usos

productivos, siendo estos casos especificos. Gapdontiel afirman:
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“Las remesas no son consideradas ni como una fdenadnorro ni como una fuente para la
inversion productiva, sino que son conceptualizad&so un fondo salarial que, como tal,
se destina principalmente al consumo y la repradnomaterial del hogar. Por ese medio
contribuyen a mejorar las condiciones de vida de familias de los migrantes y a
contrarrestar su empobrecimiento derivado de lasscecondmicas recurrentes y los
efectos de las politicas neoliberales de ajusteaatal’ (Canales & Montiel, 2004, pag.

149).

Gioconda Herrera (2005) en su estudio “Remesasandcas familiares y estatus
social: la emigracion ecuatoriana desde la sociaftadrigen” Basada en la “Encuesta
sobre mercado laboral, médulo de migracion, FLAGDeo Central del Ecuador,
febrero-abril de 2003” expone a grandes rasgoslgumayor parte de las remesas se
destina fundamentalmente al consumo basico y, gange lugar, al pago de la deuda
contraida para la realizacion del viaje, 65% y 2B8épectivamente. Herrera destaca que
el uso productivo de las remesas es bajo, el almmnesponde al 2,4% y la inversion

financiera al 0,7%.

En este analisis de datos para tres de las priesigaudades de Ecuador la autora
revela que existe una dinamica poco productivaaderémesas, y aunque deja claro que
esto es motivo mas bien de politicas publicas aniieras, cabe preguntarse por qué no son
productivas estas remesas. “El bajo monto de lagsas explica en parte esta situacion.
Sin embargo, aun cuando existen excedentes pareeedtga logica, no estrictamente
econdmica sino mas bien social, relacionada cpnestigio, la reafirmacién identitaria y la

movilidad social, es la que entra en juego” (Herr2005, pag. 159).
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Expone que el poseer una casa, consumir ciertoedigrbanos en medios rurales,
la compra de tierras y de ciertos activos fijos,cea@jugan con el financiamiento de
festividades dentro de las comunidades para fopade de un conjunto de elementos que
alimentan el capital simbdlico del o la migrantntd dentro de su familia como en su

barrio o comunidad.

“Este conjunto de hébitos de consumo hace pensda erecesidad de articular una
comprension cultural de estas practicas econdémita momento de analizar el destino de
las remesas, su relacion con los recursos prodsciivel uso que los diferentes actores
sociales les dan de acuerdo a su posicion soceddd esta perspectiva, las estrategias
econdémicas se entremezclan con factores de esatied y de cambio cultural que a su
vez tienen lugar en entornos altamente jerarquizadoial y étnicamente” (Herrera, 2005,

pag. 171).

Otro estudio importante de migrantes latinoamensajue se hizo para comprender
la dinamica de las remesas en las familias traimmales es de Parella y Cavalcanti (2007)
titulado “Una aproximacion cualitativa a las rensesde los inmigrantes peruanos y
ecuatorianos en Espafia y su impacto en los hodemesnacionales”. El objetivo del
estudio es conocer los vinculos de caracter ecamimqie se dan en las familias que son
generadas y/o transformadas a través de su padi@ip en el proceso migratorio. Los
autores parten de la definicién de Briceson y Viagren la que:
“la familia transnacional se refiere a aquellanifias cuyos miembros viven una parte o la
mayor parte del tiempo separados a través de femtecionales, siendo capaces de crear

vinculos que provocan que sus miembros se sierdee pe una unidad y perciban su
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bienestar desde una dimension colectiva, a peséda destancia” (Citado en: Parella &

Cavalcanti, 2007, pag. 245).

La idea de las transferencias monetarias, constitwn elemento clave para el
analisis de los hogares transnacionales, pero @l ggntido las remesas no tienen sélo
impactos econdmicos, “traspasan otras dimensiones ynas alla del ambito econémico,
como lo social, lo cultural y lo politico, permitido al migrante vivir en el pais de destino
y a la vez estar conectado, en muchos sentidodumaude origen” (Parella & Cavalcanti,

2007, pag. 244).

Revelaron que el principal objetivo de las remesa®l sostenimiento del hogar
como estrategias familiares de supervivencia. Ensemtido mas amplio los autores
defienden la idea de que las transferencias maoagthenefician de forma directa tanto a
las familias que las reciben, gracias a la mejeraudnivel de vida, como a los indicadores

de desarrollo humano del pais de origen a largmfeducacion, salud, entre otros).

Otro estudio realizado en México fue el de Castilharios (2008) “Remesas y
desarrollo humano: el caso de Zacatecas”, el qate del efecto que causan las remesas
en las familias que las reciben. Utilizando la infacion de la muestra del 10% del XIlI
Censo general de Poblacion y Vivienda, con un tea37.011 hogares, construyé un IDH
para Zacatecas y estimd su relacion estadistictac@mesa. Mediante una metodologia de
variables instrumentales el autor concluye queumayrelacion positiva entre la remesa y el

desarrollo humano. Los hogares de la muestra, flégle utilizar los ingresos para el
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consumo de bienes tradicionales, las familias tecap también se preocupan por mejorar

su calidad de vida con respecto a su salud y staedn.

Otro importante estudio en México es el realizado gainza (2010) “Migracion
femenina e infantil. Latinoamericanas migrantesemesas”, este trabajo busca discutir
tedricamente los cambios ocurridos durante lamakidécadas en las condiciones de vida
de las mujeres migrantes latinoamericanas, y atendacretamente el caso de las
mexicanas que emigraron a Estados Unidos; asi cemaué relaciones tienen esos
cambios con la independencia econémica o reposigi@nto que surge del envio de
remesas a su pais de origen. La autora utiliza pagndlisis varios informes y encuestas
de migracion y remesas, entre ellas, el informe6286l Fondo de Poblacion de las
Naciones Unidas, la Encuesta sobre utilizacionedeesas 2003 de la Comision Nacional
para la Proteccion y Defensa de los Usuarios deicses Financiero y datos del Centro
Nacional de Poblacion para el afio 2000 de Estadudob. De ellos asevera que la
exportacion de fuerza de trabajo se convirtié em dmlos mayores factores de estabilidad
economica y social, México mantiene a 11 millodespersonas en edad laboral, una
cuarta parte de su Poblacibn Econémicamente A¢BEA) en la economia informal,

mientras otros 3.5 millones estan sub-ocupados.

La autora expone que segun el Banco Interameridarizesarrollo (BID) durante el
2003, 18% de la poblacion adulta en México (alredetk 11 millones de personas)
recibian remesas regularmente de familiares quenven el extranjero. El receptor de
remesas promedio recibia siete envios al afio.abhtidad de remesa promedio era de 190

dolares en cada envio, debajo de los 250-300afdtare calculan los organismos oficiales,
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dado que estos datos reflejan los pequefios enet®é a través de los encomenderos y

por correo.

Una de sus principales conclusiones es que no damasias remesas como una
estrategia de desarrollo para América Latina ya igugicaria que la migraciéon sea
continua y las remesas sostenidas, suficiente$ mor@o y constantes en el tiempo. Pero
las remesas no constituyen una alternativa rea eladesarrollo econémico y social del
continente, menos aun cuando las leyes migraterides principales paises de destino de
los migrantes, principalmente en EUA, son cada weas restrictivas, incluso (y

especialmente) con México, su principal socio caimér

Otra conclusion importante es que estas nuevas (iefdnogar que estan en hogares
receptores de remesas amplian su participaciéra efid& productiva. “La ausencia del
varon las “obliga” a asumir una serie de actividgafilera del hogar: acudir solas a eventos,
al mercado, hablar la lengua comuan, desplazarséaptudad, participar en asambleas u
otras instancias de toma de decisién, administisera publico o privado, todos esos
aspectos que a largo plazo contribuirdn a la feragidn de la vida publica” (Gainza, 2010,
pag. 245). Algunas mujeres mejoran sus condiciaigesida, pero una amplia mayoria

sufre de sobrecarga de trabajo, abusos laborastayniento.

Segun los anteriores estudios, los distintos usdad remesas se agrupan de
acuerdo a su funcion: el primero se da cuando sadas en la reproduccién material del
hogar o en otras palabras el consumo basico: aamién, vestido, salud, educacién, entre

otros. Y la segunda se relaciona con la reprodacsazial de la familia, aun cuando el
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migrante se encuentra separado de sus seres quéagioemesas le permiten realizar
celebraciones que marcan encuentros en la distdmidanto el analisis de las remesas no
se puede considerar como simples flujos de dingraontexto social y los vinculos

familiares son los que incentivan estas transfeéasnclas hacen permanecer en el tiempo y

en la distancia.

1.3. El papel de las remesas en Colombia

Colombia es uno de los paises latinoamericanosnayor flujo de migrantes, para
un total de 3.3 millones de colombianos residemiiesa del pais (DANE). La oleada
migratoria mas reciente comienza a gestarse efinkles de los afios noventa, alcanzando
su punto mas alto en el aflo 2000. En Colombigéeiodo de 1992-2003 se caracterizé
por fuertes desequilibrios en el mercado labomatremento en el desempleo y el
subempleo, asi como por importantes impactos dalmaidad y el acceso a la educacion y

otros servicios sociales” (Artamonova, 2007, p&j. 1

En la Ultima década las remesas han tomado grewaretia en la economia de
Colombia. EIl Gréfico 5, muestra su comportamiegridos ultimos trece afos, los datos
indican que las remesas desde el 2000 hasta & R&80 aumentado afos tras afio,
ascendieran a 4.842 millones de ddlares en eP@68. Segun el comunicado de prensa
del Banco de la Republica del 5 de febrero de 26D@umento de las remesas en el afo
2008 se explico basicamente por tres factores:guarpor la devaluacion del délar frente
al euro, segundo por el aumento de los montos @owialesde los Estados Unidos y
Venezuela y, tercero por otros factores, entrglesse destaca el aumento de la poblacion

colombiana residente en el exterior.

21



La crisis mundial ha afectado con fuerza el volurdenlas remesas que rec
Colombia. En el afio 2009 la crisis financiera qué&ieron Estados Unidos y Espal
obligd a los migrantes &rontar el aumento del desempleo y la disminudéios salarios
Lo que ha llevado a que en el 2010 las remesalgurigrantes envian a sus familiares
Colombia descendieran a 4.023 millones de dolaresival nacional, afectanc
directamente al igrante y a su hogar de origen. En los ultirtresafios las remesas

tienden a estabilizarse.

Grafico 5. Remesas en Colombia (Millones de L
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Fuente: Remesas de los trabajadores, Series Esiaslisector exteri (2014).
Banco de la Republica.

El Cuadro 6 muestra los cinco paises mas impogagte envian remesas
Colombia. Hasta el 2007, Estados Unidos era ekipah emisor de remesas, en el |

2008, Espafia supero los montos de remesa que anviad migrantes a Colombia. E
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debido al progresivo aumento de los inmigrantesmblanos que arribaron a Espafia en
los aflos previos a la crisis. Se observan los nsodéoremesa por afio provenientes de
Espafia, en el 2005 Colombia recibia 1,226.4 milateeddlares, éstas fueron ascendiendo
hasta llegar al afio 2008 cav93.6millones dolares. Desde el afio 2012 descendieron a
1,148.1 millones ddélares debido a la crisis econdémica por la quevessa Espafia por lo
gue Estados Unidos ha vuelto a ser el principatende remesas a Colombia.

Cuadro 6. Remesas por paises con destino a Cadivibiones USD)

Pais de Origen

Del Giro 2005 | 2006 | 2007 | 2008 | 2009 | 2010 | 2011 | 2012 2013
Espafia 1,226.4 1,466.5 1,685.2| 1,793.6| 1,661.4 1,451.1) 1,409.4/ 1,148.1 936.0
Estados Unidos 1,427/61,545.3 1,692.9 1,689.7| 1,316.2| 1,342.5 1,334.8 1,402.4 1,527.4
Venezuela 16.9 84.2) 286.1] 3744 229.7f 351.00 340.4] 393.9 495.4
Reino Unido 99.9 107.9] 104.3] 134.0f 119.2] 120.1] 120.0f 136.0 126.1
Italia 85.3] 102.7 91.8| 109.9| 110.8 92.1] 107.5 84.7 90.3

Fuente: Remesas de los trabajadores, Series Esaslisector externo (2014).
Banco de la Republica.

Segun el Banco de la Republica de Colombia (Cu&drola mayor parte de
colombianos que residen en el exterior y realizamsferencias a sus familiares son
originarios principalmente de cuatro departamentfaie del Cauca 28%, Antioquia 16%,
Cundinamarca 15% y Risaralda 10%, abarcando ce&icd086 de las remesas que entran
en Colombia. Las zonas expulsoras de migrantesad®nales tienden a concentrarse en
los departamentos en donde se ha desarrollado Yeornparte de la infraestructura
productiva del pais, con inversiones importantesagsatal en explotaciones industriales o
agroindustriales de magnitud significativa. Lo gugica que para el caso de Colombia no

son los departamentos mas pobres los que estadidiendo mayor cantidad de remesas.
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Cuadro 7. Colombia: Ingresos de remesas por depanta

Departamento Total 2013

Valle Del Cauca 28%
Antioquia 15%
Cundinamarca 14%
Risaralda 10%
Norte De Santander 6%
Atlantico 5%
Quindio 4%
Santander 3%
Caldas 39
Otros Departamentos 14%
Total 100%

Fuente: Remesas de los trabajadores, Series Esaslisector externo (2014).
Banco de la Republica.

Es el Valle del Cauca una de las regiones mas yicesmayor desarrollo de la Republica
de Colombia. Su capital es la ciudad de SantiagGale de la cual se presentara en esta

investigacién un analisis de la Encuesta de Calidgadida 2013.

De acuerdo con el ultimo Censo de Poblacion de ,2@z8i contaba con 2.039.626
habitantes. Tiene un area de 564 km2. Cali esdenlos principales centros econémicos e
industriales de Colombia, ademas de ser el prihcipatro urbano, cultural, econémico,

industrial y agrario del suroccidente del pais.

A continuacion se presentan en orden cronologicireuestudios de diferentes
autores para el caso de Colombia, con el fin deamnel papel de las remesas en los
ultimos afios. En un proposito de comprender lagndicas migratorias en Colombia,

Mejia (2009) “Encuesta Nacional 2008-2009 resubadgenerales de migraciones
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internacionales y remesas”, presenta los resultbésisos de la primera Encuesta Nacional

sobre Migraciones Internacionales y Remesas (ENMéRada a cabo en Colombia.

Este trabajo proporciona informacion basica sobeeflujos e inventarios de la
emigracion internacional colombiana, incluyendo toevimientos de regreso al pais o
retorno, los actores de la inmigracion y sus hagam Colombia y la dinamica de las

remesas.

Los principales resultados muestran una tendengraalisminucion de la migracion e
incremento del retorno. “Se puede estimar quetal tie personas emigradas, cuyo hogar
de salida subsistia en Colombia empezando el a@9, 2@ria cercano a 553.787 y el de
retornadas a 534.943, lo cual coloca a las dostigasaen el mismo orden de magnitud”

(Mejia, 2009, pag. 22).

Los datos de ésta investigacion revelan que elcipah motivo para migrar es el
econdmico laboral (86%) seguido por la reunificaciéamiliar (7%). El principal motivo
para retornar a Colombia es mejorar el bienestda fdamilia (54%), razones econdémicas-
laborales (22%), problemas de adaptacion (13%)p€ecdecir, como simplificacion

extrema, que por la familia se emigra y por la fensie regresa” (Mejia, 2009, pag. 30).

En cuanto a las remesas, la encuesta revela quaylaria de beneficiarios son mujeres
que son jefes de hogar. En caso de que el retoendosl migrantes aumente, los
beneficiarios se verian obligados a tener que aswmai mayor carga de responsabilidad en

sus hogares, tendrian que dedicarse a los ofi@bsiabar y al trabajo productivo. Las
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transferencias son recibidos en més de la mitashsles mensualmente, su monto promedio

es de 445.273 pesos colombianos.

Micolta y Escobar (2009), en “Familias de Cali ¢oigrantes internacionales: El antes
y el ahora” analizan las condiciones econémicasodehogares con padres y/o madres
migrantes en Espafia y los cambios que en se haradierdel envio de remesas en el

hogar.

Para llevar a cabo la investigacion, las autorakzagon entrevistas semi-estructuradas
a personas gque tuviesen bajo su cuidado a hijga®renores de 20 afos, de madres y/o
padres que emigraron a Espafia. Analizaron las awitines que acompafiaron la decision
de colombianos y colombianas de emigrar hacia Espaiunas caracteristicas socio-
demograficas de los hogares, las remesas que mesibelestinacion y conflictos alrededor

de las remesas recibidas.

El estudio enfatiza el impacto microecondmico derlemesas, en la medida que son
indispensables para la supervivencia de los indosdy para el sostenimiento de las
familias y comunidades en todo el mundo. “La enuigna puede ser un factor de
descompresion socioeconémica que ofrece saliddassalmpleo y a la falta de perspectivas

de progreso laboral en los paises natales” (Mi@&[Escobar, 2011, pag. 6).

Asi, las remesas juegan un papel central para rdalvesus necesidades basicas y

liberarse de las tensiones econdémicas que tenias de la migracion. Del 84% de los
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hogares que reciben remesas, 64% correspondeesasran dinero, 7% en especie y el

restante recibe remesas de ambos tipos.

Las familias estudiadas utilizan las remesas paigiente en alimentacion y en pago
de servicios publicos y educacion. Asi mismo, padim de las remesas el progenitor
migrante logra la conservacion de un lugar en Hailfa sin perder completamente su
posicion. “La presencia del padre y/o la madre amitgr a través de las remesas ayuda a
disminuir las tensiones producidas entre el migrgrdu familia de origen por el temor a la

separacion y el acecho del abandono” (Micolta &lbsc, 2011, pag. 14).

Es importante resaltar el estudio de Roa (2010)€etsion de remesas procedentes de
Espafia en hogares con experiencia migratoria enyGimira-Colombia”. Este estudio
explora las causas mas relevantes del uso e ibualsi remesas por miembros de hogares
con experiencia migratoria en las ciudades colonasiale Cali y Palmifa Los resultados
muestran que los hogares dependen altamente denesas para el sostenimiento del
hogar. Estas son usadas en alimentacion, educaaéhud, especialmente para apoyo de
los miembros dependientes como padres mayorealsiagion ni servicio médico, adultos
con algun nivel de minusvalia, y nifios. Los rukdestinados para ahorro e inversion son

muy bajos.

Las pocas inversiones estan dirigidas a la comgpiiarduebles y enseres para el hogar.

En algunos casos migrantes y beneficiarios desean negocios rentables, pero no tienen

Este objetivo ha sido desarrollado mediante laatarizacion de los hogares estudiados, describi¢wsl usos e
inversiones que se les da a las remesas y estod@sthotivaciones para la inversion econémica.
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una idea clara de cémo hacerlo. Los resultadossteldio revelan que “de las remesas
pueden surgir y lo han hecho, pequefios negociotiedda de esquina, peluguerias,
cacharrerias, papelerias como una estrategia devsancia para el grupo familiar pero

las posibilidades de crecimiento son limitadas’dR2010, pag. 78).

Presentandose como uno de los primeros estudiesysas y desarrollo local, Garay,
Restrepo, Medina & Catafio (2010) en su estudio dello local y migracion: el caso del
Quindio en Colombia” exponen la experiencia y ateadel proyecto “Mejora de las
condiciones econdémicas y sociales y promocién idefdzgo femenino en comunidades
rurales desfavorecidas con alta migracion a la Godawl de Madrid”, este estudio fue
desarrollado en el departamento del Quindio ert&fie 2005-2008, impactando a los
municipios de Armenia, Calarc4, Montenegro, La TadpaCordoba, Circasia, Filandia y
Salento, a cargo de la Fundacién Micros, quiemvitie en este territorio contando con la
cofinanciacion de la Comunidad de Madrid y el Awmiento de Madrid, y gestionado
hasta su culminaciéon por la ONG Centro de Invesikigay Documentacién Europa
América Latina (CIDEAL). El objetivo del proyectoud mejorar las condiciones
econdmicas de 200 familias con proyectos produstigoe canalicen el aporte de los

migrantes en Espana.

Segun los autores: “Este estudio al centrar logseesbs en el trabajo de campo en el
pais de origen, requiere conjugar dos campos teosatia) el desarrollo local en la
comunidad de origen relacionado directamente castieategia del microcrédito y b) los

efectos probables que ese desarrollo local poravaaimicrocrédito en origen impactando
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la realidad del migrante en la comunidad de des{i@Garay, Restrepo, Medina, & Catafo,

2010, péag. 19).

El proyecto vinculé al migrante en cuanto finanoiade las propuestas de negocio

buscando reorientar la destinacion de parte dersesa hacia la inversion productiva y la
productividad, por lo general orientada al consuennirrente.
“La Fundacion Micros del Quindio para desplegardosiponentes del proyecto y atender
las necesidades de los beneficiarios plante6 éricss: el fortalecimiento empresarial, la
comercializacién de productos y la promocion deeisones de los migrantes. Estas
acciones estuvieron acompafadas por la realizagd#rconvenios y alianzas para su
fortalecimiento y sostenibilidad” (Garay, et al,1P0Q pag. 24).

Uno de los logros del proyecto y que los involuosagderciben como contribucion para
mejorar el desarrollo humano y econémico de la codad, es la generacion de empleo e
ingresos. Aungue los autores destacan que esta fodenparticipacion del ciudadano en la
cual los recursos involucrados son los del migrasiiefamilia y la cooperacién espafiola
resultan insuficientes al punto de reclamar lagmeis del Estado y otros agentes sociales

para la promocion de este tipo de iniciativas.

En la discusion actual de las remesas, se puedeueeno hay un consenso de si las
remesas contribuyen o no al desarrollo humano dehtmares. Partiendo de que hay
efectos sociales e impactos econdémicos de las asmésnto desde el punto de vista
microeconodmico (su efecto sobre las familias, heggrlas comunidades de origen) como

macroecondmico (su efecto sobre el desarrollo slpddses receptores).
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Esta tesis de maestria parte del conocer el efeictdecondmico de las remesas en los
hogares de origen, considerandolas como un ingmeswrdial que mejora la calidad de
vida de los miembros y pudiendo llegar a generaamello humano sustentable en el
hogar. Esto a través de remesas destinadas a dasiiiv productiva y la educacién,
considero que estos dos, permitirian que la rep@&sade ser un recurso econémico para el
sustento inmediato de la familia a un recurso queda invertirse para que en un futuro
genere menos dependencia de la propia remesastaleanera se convierta en un recurso

sustentable.
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CAPITULO. 2 MARCO TEORICO

En esta investigacion la Migracigs definida “como el transito de un espacio social,
econdmico, politico y/o cultural a otro, con el fia desarrollar un determinado proyecto y
tratar de responder a unas determinadas expestgieraonales o de grupo” (Lacomba,
2001, pag. 10).

En el proceso y transcurso de la migracion inteomat, algunos hogares
contribuyen a financiar y soportar los costos dgration y de separacion, pero a cambio
obtiene los rendimientos directos a través dedasesas y también en algunas ocasiones
abre el camino para la instalacion del grupo famién el pais de acogida en un futuro

mediato. En este sentido es pertinente la reflede@abriela Malgesini (1998):

"Las migraciones pueden —a través del flujo de sameée los inmigrantes— constituir parte
de una estrategia colectiva combinada, destinadadécir riesgos y restricciones en la
sociedad natal. En un hogar determinado, algunembrios pueden trabajar en el mercado
local y otros pueden ser enviados al exterior dovtstendran un nivel de ingresos o —
especialmente en los paises con alta inflacionnyirieas devaluaciones— salarios en una

divisa mas fuerte o con un poder adquisitivo estafilalgesini, 1998, pag. 23).

2.1. Principales vertientes teodricas de la migra@n internacional

Las teorias migratorias han ido enriqueciéndose® daigo de los afios desde
diversos enfoques, unas con mayor trascendenciatopge El propdsito de este apartado es
presentar los planteamientos mas importantes queekplicado la migracion, desde la

escuela neoclasica de la modernizacion hasta |eedarteoria de redes sociales y la del
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transnacionalismo, estas Ultimas son las teoridaseqque se apoya esta tesis para explicar

la migracion internacional y el papel de las rermesalos hogares de origen.

La escuela Neoclasica de la modernizacion

La teoria de transferencia de trabajo, del campm @udad o el modelo de los dos
sectores de Lewis (1954) explica que una econonhidesarrollada consta de dos sectores.
El sector tradicional, rural, basado en una ecoaamai subsistencia y con mano de obra
excedente que puede moverse sin afectar la prodiadidel campo. Y el sector moderno,
urbano industrial, con economia de acumulaciontg pfoductividad. Los excedentes
econdémicos del sector moderno generan mas prodgugciduevos empleos, por tanto
transferencia de mano de obra del sector ruralrlano, la poblacion campesina es

estimulada a migrar por salarios constantes y niejaunerados.

A partir de las reflexiones de Lewis, Todaro en2lp&ntea un modelo de migracion
laboral alternativo, basado en el comportamiengiéhico de las movilizaciones de la
poblacién en los procesos de modernizacion. Arpaetias estadisticas existentes, Todaro
encuentra que el ritmo de migracion del campociuldad es mas acelerado que la creacién
de empleo urbano, de tal forma que la migraciomalel la capacidad de la industria y

servicios para absorber la mano de obra migramtergedo asi desempleo.

La migracién segun Todaro es “fundamentalmenteendrheno econémico que puede
ser una decision enteramente racional para el ngiadividual, a pesar de la existencia
del desempleo urbano” (Todaro, 1982, pag. 352)ngie el estudio de la migracién que

realiza Todaro es para entender la migracion iateraral-urbana, la migracion
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internacional tiene los mismos maviles: la gentégeanbuscando mejores oportunidades

econdmicas pero en este caso de un pais a otro.

La teoria del Push-pull

Dentro de la teoria econdmica liberal que intexjaliear las causas de la migraciéon
esta la llamada push-pull, expulsion-atraccion deré&t Lee (1966), que reconoce en sus
fundamentos tedricos a las “Leyes de RavensteiRara Lee “La migracion se define en
términos generales como un cambio permanente qpeamanente de residencia. No esta
restringida a una distancia de movimiento o so@redturaleza voluntaria o involuntaria
del acto y tampoco se hace distincién entre sii¢gganion es externa o interna” (Lee, 1966,

pag. 49)

La migracion es considerada selectiva y dependeudéro factores (Lee, 1966):
primero los factores asociados con el lugar deearigegundo los factores asociados con el
lugar de destino, tercero los obstaculos intermitiei® y cuarto y ultimo las caracteristicas

personales del que quiere migrar.

Segun la teoria de Lee los flujos laborales sorresultado de las condiciones
econdmicas politicas y sociales adversas en et marigen que actian como una fuerza
de expulsion, que combinadas con factores de aradgnejores salarios, mayores

oportunidades, estabilidad politica y social) deiean las olas migratorias en los paises

* Ernest G. Ravenstein (1985) fue el primero erbéstar en las migraciones ciertas regularidadeseaerfes

a los migrantes, la distancia y las causas delegmcSu principal aporte fue el lograr sistematizar
migracion econémica. ldentificando como causa dgramion de la poblacion, la busqueda de oportueislad
econdmicas en la industria y el comercio, en detnitm de la agricultura.
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receptores. “Si bien la migracion puede ser redaltde una comparacion de factores en el
origen y de destino, un simple calculo de los psipositivos y negativos no decide el acto
de la migracion. La balanza a favor de la migradébe ser suficientemente fuerte para
superar la inercia natural que siempre existe maeecer en un lugar” (Lee, 1966, pag.

51).

Escuela Marxista

Castles y Kosack (1984) hacen un aporte alternativas teorias neoclasicas de las
migraciones, analizan las implicaciones que tiendukrza de trabajo inmigrante en la
estructura de clases en cuatro paises: Alemaraack; Inglaterra y Suiza. La conclusion
general es que los inmigrantes tenian una posiofénior a la del resto de la poblacién,
debido a, sus bajos niveles de cualificacion, launadeza del flujo migratorio, las
restricciones legales que obligaban a los inmigsart permanecer en gran parte como
irregulares y la discriminacion por las actitudes lds paises que recibian estos flujos
migratorios. “A la larga, la posicion inferior daslinmigrantes en el mercado de trabajo se
debe asignar a las leyes y practicas de la socatadque se queden en ese lugar” (Castles
& Kosack, 1984, pag. 134). Esta teoria no expfioaque algunos migrantes logran

triunfar y son capaces de ascender en las clasedesodonde han migrado.

La nueva economia

Desde la nueva economia Oded Stark (1993) explie lpy algo mas que las
diferencias salariales que incentivan la migracifnal-urbana. Una de las razones por las
gue emigra una persona es para tratar de resoldertipo de problemas econémicos que

en su gran mayoria no son soélo de él, sino de garlem general.
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En este sentido Stark afirma que “la migracibnuda persona puede deberse a la
busqueda de un comportamiento racional de optindizatacerse de acuerdo con esa
busqueda, o emprenderse con ese fin por partea@@earnsona o por un grupo de personas,

como es la familia” (Stark, 1993, pag. 13).

En este sentido, la migracion es la resultanterddasequilibrio en el desarrollo del
pais de origen, los migrantes se desplaza cuasdbeloeficios futuros esperados superan
los costos financieros y sacrificios personalesiagos a la inmigracion. Las remesas
hacen parte del convenio contractual de cooperaeindre el migrante y su familia de
origen, mientras que el migrante envia dinero dasmiilia, la familia brinda al migrante
seguridad econdmica en caso de recesos econdémisatisfjaccion emocional y de activos

tangibles mucho tiempo después de su emigracisecébr urbano.

Segmentacién del mercado de trabajo

La teoria de la segmentacion del mercado de tramjotroduce en el estudio de la

migracién laboral porque, incluyen a los inmigrantemo trabajadores marginales

Piore (1983) aborda el estudio de los inmigranteglemercado de trabajo en cuatro
areas: la competencia entre migrantes y otros gru® fuerza de trabajo nativos, la
determinacion de los salarios, el desempleo ydarozacién de los trabajadores. Afirma

gue los inmigrantes se convierten en un inagotajdieito de reserva industrial, debido a

® Los trabajadores marginales se identifican pompsoa cualificacion, estan mal remunerados, realizan
trabajos serviles o rutinarios y son los primerespeédidos en épocas de crisis Piore (1983).
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que tienen tres caracteristicas que los otros jodbi@es marginales no poseen: la
plasticidad de la fuerza de trabajo, su durabiligagl susceptibilidad a manipulacion y
control. Piore afirma que “Generalmente estos eanigis consideran que su estancia en el
area industrial es breve y puramente instrumemtahen la intencién de acumular ahorros

rapidamente; de volver a casa e invertir sus gaasin@iore, 1983, pag. 274).

En 1999 Doeringer y Piore afirmaron que aunquesest@rantes son temporales,
algunos se quedan y deciden asumir el precio delginalidad para que sus hijos tengan
éxito laboral en el fututo. “Y muchas veces, esabdjos, con todo lo inestables y sin
salida que puedan ser, todavia son preferibles sitdaciéon en que se encontraba el

emigrante en su lugar de origen.” (Doeringer & €jd999, pag. 316).

Afirman los autores que, a medida que transcurteempo, los hijos de los migrantes
gue se convierten en la segunda generacion sdizagig crecen en el pais de acogida,
cambiando sus expectativas sociales, estos inntggrama no estan dispuestos a aceptar el
trabajo de sus padres. Sin embargo se encuentraquensolo son aceptados en empleos
similares a los de sus padres, aunque tengan umadn superior. Se presenta entonces,
una discriminacion laboral que los atrapa en dbsesecundario del mercado de trabajo. La
critica a esta teoria es que ha sido incapaz dicaixfpas experiencias de migrantes que
obtienen buenos ingresos, movilidad laboral y aszesocial a medida que permanecen

mas tiempo en el pais receptor.
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Teorias neoclasicas

Borjas (1994) considera que los cambios producdgsiol inmigracion en la década de
los ochenta, ha alterado la discusion sobre lomsgsbeneficios de la inmigracion en los
paises de acogida. Sus investigaciones en EstaddedJo llevan a concluir que, aunque
los inmigrantes llegan al pais de acogida con lera cesventaja econdmica, sus salarios
aumentan con el tiempo de permanencia en eselpgdsmdo a convertirse en un impacto

adverso en las oportunidades de empleo de lososativ

Argumenta el autor que el lenguaje juega un papedirtante en un mejor salario de los
migrantes, “La pro eficiencia en inglés y ganar mpedrian ser correlacionados
simplemente porque los trabajadores mas capacémlpemnente hablan mas inglés y

ganan mas” (Borjas, 1994, pag. 1684).

Dentro de las teorias neoclasicas Hatton y Willam&003) evallan las causas de la
migracion mundial actual y el potencial migratogqae podria generarse, contrastando
diferentes épocas histéricas y paises, iniciarratifdando la libre migracion presentada a
finales del siglo XIX, de la migracion restringida la actualidad que eliminan una enorme
cantidad de migracion potencial, que se podria thgbeerado si hubiese libre flujo de
personas a nivel internacional. Y aunque no sealiarado las cifras de migracién mundial
de un siglo a otro, en la migracién actual se ofasque “el punto mas relevante es que el
fondo de emigrantes en el mundo desarrollado sediamentado desde el 3,1 hasta el
4,5% entre 1965 y 1990. En América del Norte, Ear@zcidental y Australasia en su
conjunto, el incremento ha sido todavia mas proiadie¢ aumentando del 4,9 al 7,6%”

(Hatton & Williamson , 2003, pag. 9).
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En las teorias de migracidén que explican la presi@uatoria y la migraciéon ex post se
deben tener en cuenta las siguientes asociacienegridbles segun los autores:
La probabilidad de que migre el individuo aumentanto mayor sea el salario en destino y
menores el salario en origen, el diferencial corspdar y el coste fijo de la migracién. Si
los tres primeros términos se interpretan comorgalactuales entonces la probabilidad de
migracion disminuira con la edad del individuo anrledida en que le queda menos tiempo
como activo. Asi, para un determinado incentivomligracion serd mayor cuanto mas
sesgada esté la poblacion de origen en favor dediades mas jovenes activas. (Hatton &

Williamson , 2003, pag. 11).

Hatton y Williamson (2003) explican como otros edgnos de la selectividad en la
migracion tiene que ver con la destreza. La migrage incrementard con el nivel de
destrezas si los rendimientos asociados a lasedastson mayores en el destino que en el

origen y viceversa.

Los autores consideran que “los efectos de lassredeales en la migracién han sido
estudiados en detalle pero no deberian ser vistos alternativas al modelo econémico de
la migracion. Considérense dos interpretacionea@uias del efecto amigos y parientes.
Una es que incrementa la utilidad especifica dstinle, quizas reduciendo también las
pérdidas de capital étnico. La segunda interpr@aeis que las redes de inmigrantes
reducen los costes de la migracion directamentatt@id & Williamson , 2003, pag. 13).

Las redes de los migrantes facilitan el acceso@aismajeno y restringen la pobreza.
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Hatton y Williamson (2003) explican cémo los paipes medio de politicas limitan la
inmigracion. Y los clasifican en dos tipos: por @ (por pais de origen o en total) o
politicas que seleccionan a los inmigrantes derdoueon determinadas caracteristicas
reunificacion familiar y seleccién de destrezas dom elementos clave de la politica de
inmigracion. Expresan los autores que al presentalsvados costes de migracion —
impuestos por las politicas o por otras razonesposible que los emigrantes potenciales

de los paises pobres se vean limitados por su zebre

Estos analisis estructuralistas analizan la migragi la dependencia econémica entre
paises pero invisibilizan al sujeto social y suif@nSe produce a partir de la década de los
90 del siglo pasado una evolucion en los estudadadmigracion, para dejar de ser
entendida estrictamente a partir de factores iddales, politicos y econémicos. Se
complementa la visién historico-estructural introéndo las relaciones sociales como
elemento central de nuevos modelos, poniendo énéasila constitucién y dinamica de

redes migratorias y la posicion social de los sgjet

El sistema mundial

La teoria del sistema mundial explica la migracigriernacional como una
consecuencia de la globalizacion en una economimeateado, sus representantes mas

importantes son Saskia Sassen (1993) y Alejandrte$(1998).

Aunque “la combinacion de pobreza, el desempleel aabempleo, con la creacion de
vinculos objetivos e ideoldgicos probablemente acttmo un factor de propulsor de la

emigracion” (Sassen, 1993, pag. 27), la teoriastgéma mundial concibe la migracion
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laboral como un fendmeno macroestructural produpioiola dependencia inherente a la
dominacién de unos paises por otros mas poderdssspaises con economias avanzadas
aumentan los empleos de bajos salarios en seaeralta o baja productividad, pero los
trabajadores nativos de menores niveles educativoguieren ocupar estos puestos de

trabajo.

Por tanto, la inmigracién es un sistema de suminid¢ mano de obra adecuado a las
necesidades de las empresas con ciertas formasyaeizacion que incluyen un control
gue presupone la ineficacia del trabajo con bajeries. “En la fase contemporanea, hay
dos rasgos que caracterizan a la migracion labek&mpleo cada vez mayor de mano de
obra inmigrante, en el sector terciario de losgmaesarrollados, y empleo cada vez mayor
de emigrantes extranjeros y nativos en el sectourskrio de los paises en via de
desarrollo” (Sassen, 1993, pag. 88). Los resudtaldoeste proceso son contar con mano de
obra facil de manejar e inagotable, que asume reygs costos y riesgos, mientras el pais

receptor no invierte en reproduccion ni formaciénalfuerza de trabajo.

Contrario a explicar la migracion como el resultaldodecisiones econémicas Portes
(1998) afirma que el fendmeno de la migracion esataraleza primordialmente social y
se convierte en un aspecto interno del sistemaaljlaibnde existen movimientos de
capital, tecnologia, formas institucionales e irawwones culturales que recorren e

interactlian transversalmente.

Para Portes (1998) “las redes establecidas, grati@msovimiento y al permanente

contacto de poblaciones en el espacio, constitugéncorazGn mismo de las
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microestructuras que sostienen la migracion enegigo” (Portes & Bordocz, 1998, pag.
51), conectan individuos y grupos distribuidos éerdntes lugares lo que optimiza sus
oportunidades econémicas a través de desplazamiemitiiples. “La migracion realice
una doble funcion: para el capital, es una fueetendno de obra mas abundante y barata;
para los migrantes, es un medio de supervivenaia yehiculo de integracién social y

movilidad econémica” (Portes & Borocz, 1998, pag). 5

Redes Sociales

Para Gurak y Caces (1998) las redes “Son estrigctimgples que poseen el potencial
suficiente como para convertirse en mecanismoscor@aplejos a medida que los sistemas
de evolucién se desarrollan” (Gurak & Caces, 19883empefian, de manera rutinaria, un
papel importante de asistencia a la adaptaciénri@a g@bazo, tanto para los migrantes
internos como para los internacionales. Esta agértade asistencia a corto plazo habria
sido identificada como un principio nuclear de oigacion para los inmigrantes. Al
respecto Massey (1990) expone que “El papel fund&hde las redes migratorias se basa
en que teniendo amigos o miembros de una comurazd en zonas de destino, se
incrementa dramaticamente la probabilidad de migrasa zona porque esas conexiones
sociales disminuyen los costos, por tanto, incremédam expectativa neta de volver a

migrar” (Massey, 1990, pag. 8).

Las redes sociales son el primer auxilio con gueni@an los migrantes internacionales
cuando llegan a un pais que no reconocen y no sdipea iniciar a trabajar, ganar y enviar
remesas, es por eso que “lgualmente la red prows®s de oportunidad en ingresos

perdidos mientras viaja y busca trabajos y pomatidisminuye costos psiquicos como
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proveer un entorno familiar para la salida y el mognto en el extranjero” (Massey, 1990,

pag. 8).

En cuanto a la insercién laboral de los migrantxsén llegados, estas redes son
fundamentales ya que el antiguo inmigrante conaktauevo con empleadores dandole
respaldo para que logre iniciarse en su primer emplLa dependencia demasiado estrecha
de una red de inmigrantes concentrada en emplecginal@s aumenta naturalmente la
concentracién de los nuevos inmigrantes en escstquikaborales” (Gurak & Caces, 1998,

pag. 83).

Causacion Acumulativa

Ademas del crecimiento de redes y del desarrolltagdanstituciones que apoyan la
migracion internacional, ésta se sostiene asimieméormas que hacen los movimientos
adicionales de otros migrantes sean progresivammeageprobables, proceso que Myrdal
(1957) llamé causalidad acumulada (Massey, 199%a Rlassey el eje fundamental de
esta teoria se basa en afirmar que “la causalidaacsmula en tanto que cada acto de
migracion altera el contexto social dentro del csal toman subsecuentemente otras
decisiones para migrar, tipicamente en formas caeerh mas probable el traslado

adicional” (Massey, y otros, 2000, pag. 30), geméoaasi una cultura de la migracion.

Massey, et al. (2000) Visualizan la migracion ingmional en términos dinamicos
como un proceso acumulativo social que produceomjunto de propuestas ampliamente
consistentes con aquellas derivadas de la teori@sdedes: la primera es que los cambios

sociales, econémicos y culturales producidos epddses expulsores y a los receptores por
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la migracién internacional dan a los movimientognaiiorios resistencia a las regulaciones
politicas, debido a que la causalidad acumuladindsiera del alcance del gobierno. La
segunda es que aun cuando en el pais receptofdimyde trabajos, se siguen reclutando
migrantes ya que los trabajadores nativos rehisaerhpleos “de migrantes” y la tercera
es que como causa de la etiqueta social que tiesermpleos “de migrantes” siguen

siendo desempefiados casi exclusivamente por megrant

Transnacionalismo

Nina Glick-Schiller define el concepto de transaaalismo como “los procesos por
los cuales los inmigrantes construyen campos &sci@le vinculan su pais de origen con
su pais de destino” (Glick-Schiller, Basch, & BlgBwanton, 1992, pag. 1). El
transnacionalismo explica entonces la permaneneialod vinculos sociales que se

mantienen activos y re significan a través derastéras en origen y destino.

Por tanto “El inicio del flujo de mano de obra imene su origen en las comparaciones
celosas de ventajas econdmicas, sino en una histi®i contactos previos entre las
sociedades emisoras y receptoras” (Portes & Borb@28, pag. 45). Estos procesos a
través de los cuales los inmigrantes construyepsrexbciales que conectan su pais de
origen y su pais de asentamiento son llamadosn@aimales, que permite identificar
cOmo a través de la distancia, se mantienen yademan lazos afectivos que reproduce el

hogar transnacional.

Las practicas transnacionales estdn "orientadasgedel punto de vista de los

migrantes, hacia tres objetivos generales: mantenio de lazos (familiares, sociales,
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culturales, etc.) con el origen y preparacion dadmones para un eventual retorno;
prolongacion de usos y costumbres nacionales erex@drior; y aprovechamiento
empresarial de conocimientos de mercados locaksofiben y/o del destino)" (Mejia,

2006, pag. 5).

Es importante destacar que en la actualidad semhadtiplicado y diversificado las
conexiones transnacionales de forma aceleradajagrad desarrollo de las nuevas
tecnologias, alrededor del transporte y la comaidoa entre otros factores. Esto permite
formas de relaciones sociales que facilitan al amtg participar en la toma de decisiones
en su hogar de forma habitual. Afirman Sgrensealef2006) que gran parte de la
migracion comparte una situacion de pobreza, peeor® es la causa directa de la misma.
“Los mas pobres entre los pobres carecen de lagsex y de la red de contactos
necesarios para emigrar. Los migrantes internal@snao suelen por ello proceder de
lugares pobres y aislados que permanecen descdogdla las relaciones globales, sino
mas bien de paises o0 regiones que estan experimderta cambio acelerado debido a su
incorporacion en las redes globales de comerdiornracion y produccion” (Sgrense, Van

Hear, & Engberg-Pedersen, 2006, pag. 109).

En otras palabras el desarrollo no contiene laamign, sino que por el contrario la
estimula, da mas expectativas y facilidades de lidad para que la gente pueda migrar.
La migracion no solo se da por la falta de dedartondmico, sino también debido al

propio desarrollo.
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Por otra parte es importante destacar que lososfelet la migracion en el desarrollo de
las regiones de origen pueden ser tanto positivp®megativos, esto dependera de que la

cantidad de ingresos que el migrante pueda obtéeey continuidad y utilidad.

2.2. Remesas y desarrollo

Los vinculos afectivos y de responsabilidad entraigrante y su hogar de origen, son
los que permiten que el envio de remesas sea poEiblos envios tienen como objeto de
atender ciertas obligaciones econdmicas y finaasigrse convierten en la practica mas
importante del transnacionalismo, reflejan los wvios sociales de solidaridad con sus

familias y con estos ingresos ayudan a sosteremoaomia del hogar de origen.

La emigraciéon por medio de las remesas econdmigadepelevar notablemente los
ingresos domeésticos, mejorando los niveles farediade alimentacion, salud, vivienda y
educacion. “Estos efectos positivos pueden extesedeitoda la comunidad y a la sociedad
en general, evitando el declive de las poblacioneales o incluso el colapso de la

economia nacional” (Sgrense, et al, 2006, pag. 110)

En el ambito comunitario, existen asociacionesnt@grantes locales en el extranjero
que incentivan el desarrollo mejorando las condeso de salud local, educacion,
saneamiento e infraestructuras en sus comunidaeesrigen, beneficiando tanto sus

hogares transnacionales como al resto de la corrdinid
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La relacion de remesas y desarrollo se da desddagueemesas empiezan a tener
notoriedad econémica y politica, Stefoni (2011)liempque es a partir de ahi han surgido

dos enfoques para analizar esta relacion:

El primer enfoque de andlisis en torno a la relagiémesas y desarrollo es el
estructuralista, que domino la discusion durargeafios 70 hasta mediados de los ochenta.
Desde esta perspectiva se describen los efectasiveegde las remesas principalmente en
paises de origen, vinculados con la inflacion gymeementaron los precios de la tierra y
de algunos bienes en los paises de origen. Tansgiésnalizan desde este enfoque la
desigualdad social que se producen al interioad®munidad producto de quienes reciben
y quienes no reciben remesas; y en la disminuola anano de obra y falta de estimulo

para que los jovenes trabajen en las economiagsoca

El segundo enfoque se denomina funcionalista ydmirthdo la discusion hasta
fines de los afios noventa del siglo pasado. Eimiggto de esta perspectiva coincidié con
los programas de ajuste estructural implementadodaeregion y con las reformas
econdémicas llevadas a cabo, inspiradas en un matbeide retrocede la centralidad del
Estado y se posiciona al individuo como el actottreé en su propio proceso de desarrollo
(Stefoni, 2011). Asi, las remesas conformarian apital econémico que junto con otros
capitales sociales (redes familiar, trabajo familla comunitario, organizaciones de
migrantes, entre otros), constituirian recursofdendividuos y las comunidades, los que
bien gestionados, jugarian un rol central en sugdaesacondiciones de vulnerabilidad y

pobreza (Canales, 2008).
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Este enfoque ha sido desarrollado y sustentado ia@mgahite por organismos
internacionales (el Banco Mundial, el Fondo Monetainternacional y el Banco
Interamericano de Desarrollo, entre otros), los qQueu vez proponen y promueven
programas de apoyo a iniciativas en el uso productie las remesas, para dar

cumplimiento al Objetivo 1 del Milenio (2000): Ediaar la pobreza extrema y el hambre.

Se trata, desde el andlisis que realiza Canal€@8)2i® un primer tipo de discurso
sin demasiada sustentacion empirica ni tedricaniepesante, tal como plantea Canales, es
la convergencia entre el discurso que se creao tia potencialidad de las remesas para
la superacion de la pobreza, con el enfoque politjae desplaza al Estado como
institucion central para la superacion de la pabré2anales, 2008, pag. 8). Sugiere
Canales que el impacto de las remesas solo pugpendaerse, si se comprende su origen y
el rol que juegan dentro de la estructura econédetaogar.

La Comision Econdémica para América Latina y el BarCEPAL advertia en el
2002, que las remesas no sustituyen a las polifiga®gramas sociales y que hay que
considerar los costos personales y sociales dailgr&cion que, entre otros, se manifiestan
en numerosos casos de desintegracion familiar pifiles que quedan a cargo de otros
parientes o amigos. En el informe “Cuatro temastraes en torno a la migracion
internacional, derechos humanos y desarrollo” (2066CEPAL explica que en la cumbre
del G8 de 2004 en Sea Island, se presté una ekptiaion a las remesas como opcion a
explorar ante las consecuencias de las politicaajukte estructural, la volatilidad del
crecimiento economico Yy el erratico comportamiedgdos intercambios comerciales, todo
lo cual, no ha traido una mejoria en las condicgate vida de la mayoria de la poblacién

en los paises en desarrollo. En consonancia, ltmreleinforme aduce que las remesas,
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junto con el capital social de los pobres (redesages, trabajo familiar, entre otros), son

recursos que, bien aprovechados, les permitiriperatsus condiciones de vulnerabilidad.

2.3. Desarrollo humano y capacidades a partir da$ remesas

A principios de la década de los 90 del siglo pasddPNUD dio inicio a una serie

de discusiones sobre el desarrollo en el mundog gamsider6 como eje principal al
desarrollo humano. Definido como:
“un proceso en el cual se amplian las oportunidagéser humano. En principio estas
oportunidades pueden ser infinitas y cambiar comtieghpo. Sin embargo, a todos los
niveles de desarrollo, las tres mas esencialeslismutar una vida prolongada y saludable,
adquirir conocimientos y tener acceso a los resunggesarios para lograr un nivel de vida
decente Si no se poseen estas oportunidades esencialefasnuairas alternativas

continuaran siendo inaccesibles” (PNUD, 1990, 34J.

Esta forma de definir el desarrollo humano difideclos enfoques convencionales:
sobre crecimiento econémico, se ha demostrado e es considerado necesario pero
no suficiente para el desarrollo humano; en cuanta formacion de capital humano y
desarrollo de recursos humanos, consideran alseamo como un medio y no como un
fin; el enfoque de bienestar social considera asées humanos mas como beneficiarios
del proceso de desarrollo que como participanteslenEl enfoque de las necesidades
basicas se concentra en los bienes y servicios nggesitan los desposeidos de la
poblacion: alimentos, vivienda, ropa, atencion ro&di agua. Mientras que “el desarrollo
humano compagina la produccion y distribucion dieados de consumo y la expansion y

uso de las capacidades humanas” (PNUD, 1990, pag. 3
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El informe del PNUD (1990) considera que el deslarttumano tiene dos aspectos.
La formacion de capacidades humanas tales como major estado de salud,

conocimientos y destrezas—y el uso que la gemte ¢ las capacidades adquiridas.

El concepto de desarrollo humano como expansida tieertad de las personas de
llevar la vida que ellas mismas elijan, es insprat el enfoque de las capacidades de
Amartya Sen, llamado asi “debido al énfasis queepam la libertad de alcanzar “seres y
guehaceres” vitales— es central a nuestra formpedsar desde el primer Informe sobre
Desarrollo Humano en 1990 y es cada vez mas peftingara el disefio de politicas

efectivas destinadas a erradicar la pobreza yivagén” (PNUD, 2009, pag. 15).

A diferencia del PNUD Sen no define al desarrollobase a la renta sino por la
capacidad que tienen las personas de transforraaeet en aquello que ellas consideran
necesario para llevar la vida que quieren llevargd@nde la calidad de vida debe evaluarse
en términos de la capacidad para lograr funcionatmsevaliosos. Sen eligié la palabra
“Capacidad” para “representar las combinacionesrativas que una persona puede hacer

o ser: los distintos funcionamientos que puedealddBen, 1996, pag. 54).

En el afio 2000 Amartya Sen en su libro desarrolibgrtad concibe el desarrollo
humano “como un proceso de expansion de las liestaeales de que disfrutan los
individuos” (Sen, Desarrollo y Libertad, 2000, p&§) y considera que la expansion de la
libertad es efin primordial y el medio principal del desarrollo. Los llama respectivamente
papel constitutivaelacionado con las libertades fundamentales @lagariquecimiento de

la vida humana (desnutricion, morbilidad, mortadidantre otras) papel instrumentalse
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refiere a la forma en que contribuyen los difereritpos de derechos y oportunidades a
expandir la libertad del hombre en general y, potahto a fomentar el desarrollo” (Sen,

2000, pag. 66).

Sen (2000) define cinco tipologias para deternlamlibertades instrumentales: las
libertades politicas, servicios econdémicos, lasrigmidades sociales, las garantias de
transparencia y la seguridad protectora. Aseveeapgua que estas libertades mejoren la
capacidad de los individuos, se requiere integdarcrecimiento econémico y el
mejoramiento de la renta individual con la creaaiénoportunidades a través de politicas

publicas sociales de salud, educacion, entre otras.

Para el caso de la migracion, ya que en su paisrigen los individuos no
consiguen construir un proyecto de vida digno,eseen la obligacién de migrar a otro pais
a trabajar para conseguir dinero y suplir las ndadss de su familia (aunque en ocasiones
lo hace sobre la base de opciones limitadas y dregemente desiguales), esto lleva a que
esa familia pueda crear su proyecto de vida y atansns capacidades de desarrollo. “La
capacidad de desplazarse es una dimensiéon deettatibque forma parte del desarrollo,

con un valor tanto intrinseco como posiblementgunsental” (PNUD, 2009, pag. 16).

En la actualidad las remesas econOmicas se haertimloven un importante recurso
de sobrevivencia para las familias pobres y lasili@nde clase media que se han
precarizado en los paises emisores de migrantes. fas alld de la contribucion

econdémica de la migracion en los hogares, pretetmtiocer la contribucién  al
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mejoramiento de la calidad de vida y del desardollmano en su hogar, en otras palabras

conocer la cara sustentable de las remesas ecasdmic

2.4. Calidad de vida y desarrollo sustentable

En el estudio de la calidad de vida a pesar demuéay un consenso en la
definicion de este término, existen algunos interdomo el que presenta la Organizacion
Mundial de la Salud (OMS):

“La calidad de vida es la percepciéon que un indigidiene de su lugar en la
existencia, en el contexto de la cultura y deksist de valores en los que vive y en relacion
con sus expectativas, sus normas, sus inquietBeesata de un concepto muy amplio que
esta influido de modo complejo por la salud figlehsujeto, su estado psicoldgico, su nivel
de independencia, sus relaciones sociales, asi amoelacidon con los elementos
esenciales de su entorno.” Citado por: (Garcia V2@hal)

La calidad de vida depende de muchos factores ye estlos dos son
fundamentales: la distribucion de la riqueza yihggesos y las oportunidades sociales. En
la medida en que una sociedad alcance mejoresenivié distribucion y mayores
oportunidades sociales se van ampliando los masgpaea tener una calidad de vida

sustentable.

El desarrollo sustentable es abordado en estgdrdbade la definicion del informe

Brundtland, donde se definio como “aquel desarrglie satisface las necesidades de las

generaciones presentes sin comprometer la capadeldds generaciones futuras para
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satisfacer sus propias necesidades” (World Commisio Environment and Developm,

1987).

Anand y Sen (1994) en su texto Desarrollo Humanste®ible: Conceptos y
prioridades explican que “lo que necesita conseevason lasoportunidadesde las
generaciones futuras para vivir vidas que valgapdaa. La posibilidad de sustitucion
implica que lo que debemos legar es la capacidadrgede crear bienestar, y no alguna

cosa o recurso en particular.” (Anand & Sen, 1924, 14).

Por lo tanto el hecho de que un migrante y su farmiéan en la migracion y las
remesas la salida a los problemas econémicos gnlargcion de nuevas oportunidades, nos
lleva a concebir que la migracion pueda llegar rmeggr desarrollo humano sustentable, si
se piensa en crear capacidades humanas y bierpstase vera reflejado no solo en esta

generacion, sino en las generaciones futuras.

La Agenda 21 es un acuerdo de las Naciones UnidaBJ) para promover el
desarrollo sustentalSlg promulgd que para que se dé el desarrollo stastienes necesario
lograr un trabajo conjunto entre Estado y sociedme# permita definir objetivos
estratégicos en cuanto a: Ambiente, equidad, dexiacly desarrollo. Lo que permitira
nuevas formas de vivir beneficiando al entorno apgiotencializando capacidades y

libertades.

® Aprobado en la Conferencia de las Naciones Ursdase el Medio Ambiente y el Desarrollo (CNUMAD),
que se reunié en Rio de Janeiro en el 1992.
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En este punto el desarrollo sustentable resalgm@l del Estado, y es claro que
cuando en un paises se presentan grandes flujosgdaciones internacional el papel del
Estado no debe desaparecer, debe centrarse ereconapie verdaderamente implica la
migracion internacional y el esfuerzo que hacemagantes al realizar su trabajo fuera de

los limites territoriales de su hogar.

Asi como los migrantes apuestan su estabilidadlitami su vida al migrar, el
Estado debe crear soluciones reales para que al apgoveche al maximo las remesas,
identificando capacidades para desarrollar a péddiresta experiencia y respetando las
libertades de los individuos. De esta manera eddéspuede llegar a dar respuestas en el
pais atacando la pobreza y expandiendo el emptahugtivo y asi contener la migracion
internacional de otros familiares y futuras genierses. Como lo indica la teoria, la
migracion es un circulo que jala gente a seguiramdo, “Si los recursos financieros y las
oportunidades econdémicas no van hacia las persanas;onsecuencia importante es que

ellas van hacia las oportunidades” (PNUD, 1990, p&§).

2.5. Dependencia econdmica en el hogar transnacén

Las remesas tienen una influencia directa en laic@dn de pobreza, suelen
dirigirse directamente a hogares pobres (aunqueecesariamente los mas pobres) y se
emplean fundamentalmente en cubrir necesidadesasasomo alimentacion, vivienda,

educacion y sanidad (Newland, 2006, pag. 59).

En cuanto a los impactos negativos que las renpasagen generar en los hogares,
la literatura registra la dependencia econdémichcpmportamiento oportunista de algunos
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miembros del hogar. La dependencia econémica deslassas en el hogar, esta dada por

la participacion econémica de sus miembros.

La economia del hogar transnacional esta comppestios ingresos que generan
los miembros del hogar en Cali, mas los ingres@spgaviene de la remesa que envia el
migrante. Garay y Rodriguez (2005), exponen quedasesas cuasi-permanentes de los
hogares de los emigrantes tienden a producir usti#istion de ingresos, al promoverse un
mayor nivel de inactividad laboral en algunos de rmiembros en edad de trabajar, sin que
las remesas puedan constituirse en ahorro e idvepsira el mejoramiento del ingreso y

rigueza de las familias en el mediano y largo plazo

Para Marquez (2008) “Las remesas, en tanto trarsfexs, no se traducen en
creacion de capacidades productivas nacionalemnadgs o locales. El patron de uso de
las remesas esta volcado hacia el consumo fanyilian mucho menor medida a la
inversion productiva” (Marquez, 2008, pag. 91).toEguede provocar una dependencia
cada vez mayor de las remesas y, como consecudaciegnsolidaciéon de hogares

transnacionales mas fuertes, al tener que manteaknsigrante mas tiempo fuera del pais.

Para conocer en qué medida se da la dependenciéreica es importante conocer
como funciona el hogar como unidad economica. Ha &w/estigacion la unidad de
analisis es el hogar transnacional, esta compyestios miembros del hogar en Cali y el
migrante, aqui “a través de la distancia se magignse reafirman los lazos afectivos, y

por tanto, se reproduce la unidad del nucleo famii{Moctezuma, 2008, pag. 51).
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En la economia del hogar los esfuerzos de todom@mbros son importantes para su
funcionamiento, existen compromisos compartidoseal®s y obligaciones que cada uno
cumple para que el hogar se mantenga unido. Comndilca Zelizer:

“Por el simple hecho de vivir en la misma casa,pasonas comparten la produccioén, el
consumo, la distribucion y la transferencia de ésenadquieren obligaciones que son

legalmente ejecutables y crean relaciones intimtie ei” (Zelizer, 2009, pag. 234).

En el hogar algunos miembros se dedican a tralpajax traer ingresos y poder
suplir las necesidades basicas de alimento, saluinda, servicios publicos, vestido,
entre otros. Otros miembros se quedan en casaliyaredas tareas del hogar y brindan
proteccion y cuidado a los nifios, ancianos y endernotros miembros se dedican a
estudiar. Cuando el proveedor econémico del haggusda sin empleo y no puede brindar
ningln aporte monetario a su hogar, o lo que apuwtée permite mejorar la situaciéon
economica, se ve obligado a migrar en busca derese@portunidades para él y su hogar,

tratando de mantenerse a salvo de la pobrezargdanedad.

Es por esto que la estrategia del hogar como unatamhémica frente a la
migracion, es reducir su riesgo y mejorar el biw@resCostes y ganancias se comparten,
especificandose la norma que rige la distribuci@ anbas cosas en un “convenio
contractual” implicito entre las dos partes” (Stafl®93, pag. 40). Las dos partes
constituyen el migrante y los miembros del hogas g& quedan. La eleccion racional de
gue un miembro de la familia migre, es un ejercdrovoluntad independiente, siendo una
conducta racional, libre y voluntaria, que apamegliiada por subjetividades y el peso de

los sentimientos familiares.
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En el hogar transnacional, las practicas de recigao e intercambio donde “todos
ponen” hacen que el trabajo reproductivo que ocdestro del hogar y el trabajo
productivo que es realizado en el mercado de wabaan un beneficio para todos los
miembros del hogar. A continuacion se describsmptacipales caracteristicas del trabajo

productivo y reproductivo en el hogar:

El trabajo reproductivausualmente es aquel trabajo no remunerado queklnord
a la reproduccion de la fuerza de trabajo. “La oizgcion social de las actividades
domésticas incluye la produccion y el consumo @ntiol de alimentos y otros bienes y
servicios de subsistencia, asi como las actividigadas a la reposicion generacional, es

decir, tener hijos, cuidarlos, y socializarlos”li@e2005, pag. 56).

En una sociedad de mercado donde los bienes ycwsnge deben comprar, la
poblacion adulta busca empleo para cubrir sus s y las de la poblacion mas
vulnerable (nifios y adultos mayores), y con estggesos sostener econémicamente el
hogar. A partir de la definicion del Instituto Iraenericano de Derechos Humanos (IIDH),
el trabajo productivandica “aquellas actividades humanas que prodbaares o servicios
y que tienen un valor de cambio, por lo tanto geieegan ingresos tanto bajo la forma de
salario o bien mediante actividades agricolas, cciales y de servicios desarrolladas por
cuenta propia”. El trabajo productivo le permite sdr humano (mujer u hombre),
reproducir a su hogar desde el punto de vista atmme y darle todas las demas
condiciones sociales necesarias; ademas, le paepiteducirse el mismo como persona en

sus condiciones materiales de existencia.
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Por otro lado, es importante tener en cuenta gsianiembros del hogar aunque
estén en edad de trabajar (15-64 afios) y genay@sios para contribuir a la economia de
su hogar, no siempre lo hacen. Es por eso que émwgar se encuentra la poblacion

econdémicamente activa y econémicamente inactiva.

La Poblacién Econdmicamente Activa “abarca a tddagpersonas de uno u otro
sexo que aportan con su trabajo para producir Sigiservicios, incluye toda la produccion
y tratamiento de productos primarios, se destih@meacado, al trueque o al autoconsumo”
(Gallardo, 2003, pag. 2). En la Poblacion Econamiente Inactiva se encuentran aquellas
personas que no inciden sobre el mercado labotasd, rp aportan ingresos. Segun
Bertranou (2008) ésta poblacion esta compuestavpaps subgrupos de poblacion
inactiva:

1) Miembros que se dedican de tiempo completo Bzagdas tareas del hogar, al
trabajo reproductivo.

2) Estudiantes que no trabajan.

3) Trabajadores desalentados, es decir, quienesdbsistido en su busqueda de
empleo.

Es importante resaltar a la poblacion inactiva geededica a realizar el trabajo
reproductivo. Si éste trabajo no lo realiza ningtiembro del hogar, debe pagarse a otra
persona para que desempefie las funciones domésHoasnuchos hogares ciertas
actividades reproductivas se han mercantilizadsezmicios domésticos para sustituir las
actividades de los miembros del hogar. Esto cotevier trabajo reproductivo en trabajo

remunerado en el mercado.
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La mayoria de “amas de casa” no aportan ingresmséetcos al hogar, pero su
aporte de cuidados y proteccion es importante @aftancionamiento del hogar. El trabajo
reproductivo constituye un conjunto de tareas re@@es para garantizar el bienestar y

supervivencia de las personas que componen el.hogar
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CAPITULO. 3 METODOS DE EVALUACION

Esta tesis de maestria se desarrolla una estrategjizdoldgica cuantitativa, que
permite construir la probleméatica del uso de lasesas en los hogares. La fuente de
informacion son los datos de la en Encuesta de &ompl Calidad de Vida para el
Municipio de Santiago de Cali, datos que fueronlipablos en el primer trimestre del afio

2013.

El disefio de agregados se ha utilizado para congpiamnel estudio, aportando un
marco general sobre el comportamiento de la mignagilas remesas en Colombia. Los
datos provienen de las cifras generadas por lastasi@acionales del Banco Republica ,

del Banco Mundial y del Fondo Monetario Internaeailon

Encuesta de Empleo y Calidad de Vida para el Munipio de Santiago de Cali.
Noviembre 2012-Enero 2013

La Encuesta constituye un instrumento idoéneo esiitsible para estudiar el
fendmeno migratorio. Busca identificar las realeldaborales de la poblacion Calefia,
apoya la medicion de los efectos de las estratelgidermalizacion del mercado laboral y
el analisis de la situacion laboral y de calidad/ide de los habitantes de dicha ciudad. En
particular, analiza las caracteristicas demografida la poblacién, sus condiciones de
salud, vivienda y migracién e identifica las partazidades de la dinamica laboral en cada

una de las 22 comunas calefias y la zona ruraldedad de Cali.
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Es importante resalta que la Encuesta de Calidadd#epara la ciudad de Santiago
de Cali no permite tener datos demograficos delranig internacional, por tanto este

trabajo de grado se centra en el estudio del ramyarigen.

3.1. Disefio muestral

* Universo de estudio
La cobertura geografica de la encuesta esta caidstipor los hogares residentes en la
ciudad de Cali; incluye veintidés (22) comunas leérea urbana y una (1) zona ubicada en

el area rural del municipio.

El marco muestral disponible en el Centro Naciat@lConsultoria lo constituye el
listado de viviendas, hogares y personas (VIHORE)G®knso Nacional de Poblacion de
2005 realizado por el DANE. Esta herramienta pertaitseleccion de manzanas, viviendas
y personas que requiere el Disefio. La encuestatied entre noviembre 2012 y enero de
2013 para un total de 8.600 hogares (30.458 pessmalestada’s)

* Unidades muestrales
La unidad estadistica de observacion es el hogaespondiente idoneo es una persona de
18 aflos 0 mas, diferente al personal de servicigngbrinda la informacion de todas las
personas que componen el hogar
Unidades de muestreo: de acuerdo al diseiio, senti@hunidades de muestreo: (1)

Manzana y (2) Hogar.

De acuerdo a las proyecciones de poblacién a 20&2epliza en DANE, Cali presenta 2.29 millones de
habitantes y 679 mil hogares, lo que represenfaouwrentaje de hogares encuestados de 1.27% erdéalc
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* Disefio muestral

La estrategia muestral planteada para la realimacél estudio es un disefio
Probabilistico, estratificado en 2 etapas, concséla de unidades por Muestreo Aleatorio
Simple en cada etapa. Su correcta ejecucion gasaqie el mecanismo de seleccién de la

muestra y la proyeccién de resultados cumplen @g@ndcision y calidad requeridas.

» Tamafo de muestra

El tamafio de muestra propuesto dentro del diseditgado en de 8.600 hogares. Este
tamafo de muestra y el disefio de muestreo plantgamtizan un error de muestreo
esperado no superior a 1.2% para el Total Cali guperior a 7% para los resultados en
cada una de las comunas. De hecho, en las comuisagrandes se presentaran resultados
con errores de muestreo cercanos a 5%. Los caladakzados consideran una

confiabilidad del 95% y un efecto de disefio de 1.3.

3.2. Contenido de la Encuesta

La Encuesta de Empleo y Calidad de Vida (ECV) emetilos siguientes modulos:

I. Datos de la vivienda y su entorno, condicionggitacionales en la ciudad

II. Composicidn del hogar y demografia

Il. Salud

IV. Migracion

V. Fecundidad
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VI. Cuidado de los nifios menores de 5 afios

VII. Educacion

VIII. Uso de tecnologias de informacion y particijge de organizaciones sociales

IX. Mercado de trabajo

X. Otros ingresos

XI. Personas que llegaron y se fueron del hogar

XIl. Percepcion sobre las condiciones de ida deidaad, el entorno y el desempefio

institucional.

Los moédulos que se estadn analizando para estatiga@én son los datos de la
vivienda, composicién del hogar y demografia, sahgjracion, educacién, mercado de
trabajo, otros ingresos y por ultimo el médulo @né&nte a las personas que llegaron y se
fueron del hogar. A continuacion se presentaratrégsdimensiones de analisis aplicadas a
la ECV que permiten cumplir los objetivos de estaestigacion, que son remesas,

dependencia econdémica y desarrollo humano:

Remesas Remesas HOGARES CON REMESAS
+ Durante los Ultimos doce meses ____ recibié: Dinkrotros
hogares o personas residentes fuera pais?
+ Durante los Ultimos doce meses ____ recibié: Dinkrotros
hogares o personas residentes fuera pais? VALOR
+ Durante los Ultimos doce meses ___ recibio: Dinkrotros

hogares o personas residentes fuera pais? PAIS
+ ¢Con qué frecuencia recibié estos dineros?
¢A través de qué forma usted le llegd ese dinero?
Usos de remesas + ¢ Cudl fue el principal uso que le dio al dinerdhielo de otros|
hogares o personas residentes fuera del pais...?

4
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Dependencia
Econdmica

Dependencia
de las Remesal

OCUPACION DE LOS MIEMBROS DEL HOGAR

S

*

¢En qué actividad ocupé___ la mayor parte delpten
la semana pasada?:

¢Ademas de lo anterior, ¢, realiz6 la semanagas
alguna actividad paga por una hora o mas?:
JAungque__ no trabajé la semana pasada, por uaa
0 mas en forma remunerada, ¢tenia durante esaaen
algun trabajo o negocio por el que recibe ingresos?
En las ULTIMAS 4 SEMANAS ¢,___ hizo alguna
diligencia para conseguir un trabajo o instalar un
negocio?:

¢Qué hizo... principalmente en las ULTIMAS CUATR
SEMANAS para conseguir un trabajo o instalar un
negocio?

¢,Cual es el motivo principal por el que___ no desea
trabajar ni montar un negocio?:

¢, Cual es el motivo principal por el que___ no desea
trabajar ni montar un negocio?: OTRO CUAL
Aunque____ desea trabajar, ¢,por qué motivo prihnipa
hizo diligencias para buscar un trabajo o instatar
negocio en las ULTIMAS 4 SEMANAS?

INGRESOS DEL HOGAR

b

b

Antes de descuentos ¢cuanto gano el mes pa;s
en este empleo? (incluya propinas y comisiones)

¢El mes pasado, ___ recibi6 pagos por, valor deicfie
VALOR)

*Arriendos de casas, apartamentos, fincas, lotsculos,
equipos

*Pensiones o jubilacion por vejez, invalidez o gusidn
pensional, etc.

*Dinero por intereses de préstamos o CDT's, depsli¢
ahorro, dividendos, utilidades o ganancias

*Venta de propiedades (casas, edificios, lotes,unagjia,
vehiculos, electrodomésticos, etc.)

a

ho
han

O

sado
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Desarrollo
Humano

Desarrollo

Humano a

partir de las
remesas

EDUCACION

b

*

L S S S

INVERSION

b

L

CONDICIONES DE VIDA

b

¢___esta afiliado a seguridad social en salud ¢cdmo:
¢,Cuadl es la principal razén para que ___no esiéntob
por una entidad de seguridad social en salud?:

¢ Quién paga mensualmente por la afiliacion de__: |~
¢En caso de enfermedad como cubriria los costos
médicos y los medicamentos?

¢....sabe leer y escribir?

¢... actualmente estudia (asiste al preescolarekesc
colegio o universidad)?:

¢,Cuadl es la principal razén para que... no estudie?
¢ El establecimiento donde estudia.... es?

¢Cual es el nivel educativo mas alto alcanzado. ffor.
¢,Cuantos afos aprobo6 en ese nivel?

¢, Cuél es el grado alcanzado?

¢ Cual es el nivel alcanzado?

¢,De qué nivel es el titulo o diploma mas alto cue h
obtenido?

¢,Cudles de los siguientes bienes posee este hogar?
¢ Tiene este hogar en esta vivienda algun tipo de
negocio?:

SActualmente las condiciones de vida en su hoget s
Muy buena, Buenas, regulares 6 Malas

¢Usted piensa que el nivel de vida actual de sarhog
respecto al que tenia 5 afios? Peor, igual o mejor
Considera que los ingresos de su hogar: No alqzarza
cubrir los gastos minimo. Solo alcanza para cudsir
gastos minimos. Cubre mas que los gastos minimos.
¢Usted se considera pobre? Si, no

3.3. Procesamiento de la Informacion Cuantitativa

El procesamiento de la informacion se realiz6 es tiveles:

1. El andlisis descriptivo univariante de los datoggreecientes a la poblacion de estudio:

- identificadas las dimensiones de analisis y &egorias analiticas de la Encuesta de

Calidad de Vida de Cali se procede a realizar élisisa estadistico preliminar por
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medio del programa SPSS, que incluye: distribudiérrecuencias, representacion de
gréficos y andlisis de estadisticos univariantes.

2. Andlisis explicativo bivariable: después de los ligisa exploratorios se procede a
realizar los analisis bivariables, con fines degdimbs y explicativos tales como tablas
de contingencia.

3. Analisis multivariado: Para un andlisis minuciosolas datos arrojados por la ECV, se
usaran un conjunto de técnicas estadisticas quenitpar medir la relaciéon de
dependencia multivariable, dentro de ellas:

indice de Bienestar Material

El indice de bienestar utilizado en el trabajo pagdizar comparaciones entre los hogares
receptores y no receptores de remesas internaggomal la cauda de Cali, asi como sus

beneficiarios utilizando la metodologia desarr@l@dr el Dr. Rodolfo Corona Vazquez.

El indice se construy6 a partir de tres dimenspoaracteristicas de la vivienda, servicios
publicos en la vivienda y tenencia de bienes, lades se operacionalizaron en 20 variables
de la Encuesta de Empelo y Calidad de Vida pamaueicipio de Cali Colombia2010 a las
gue son asignados valores entre 0 y 1, dependidedéa situacién desfavorable o
favorable, de tal forma que cada dimensién se sutnanvalores de las variables
seleccionadas y se divide entre el nUmero de Jasahilizadas. Asi se obtiene tres valores
o indicadores uno por cada dimension que osciledhty 1, el producto de la suma de
ellos se divide entre tres y se obtiene el indiedBiknestar, el cual se estandariza en tres
subgrupos alto, medio y alto. Las variables engf@sean construccion de los indicadores

de cada dimension necesarios para el indice dedisr se presentan a continuacion:
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I. Caracteristicas de la vivienda,

i

i

Tenencia

Piso

Cocina

Sanitario

Combustible

II.  Servicios publicos en la vivienda

i

4

4

Agua
Recoleccién de basura

Electricidad

1. Tenencia de bienes

4

motocicleta
Lavadora
Refrigerador
Licuadora
Estufa
Sonido

Tv LCD

Tv color
Carro
Celular
Computadora

Internet
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CAPITULO. 4 CARACTERIZACION SOCIO-DEMOGRAFICA
DE HOGARES EN CALI

El propésito de este capitulo es hacer un perfiiosdemografico mediante la
descripcion de la vivienda, la composicién de logdres de Cali y la descripcion de las

personas que componen los hogares transnacionales.

4.1. Vivienda

Segun Arriagada (2003) la vivienda es un factorartgnte de bienestar social y
destaca su adecuada condicion para satisfaceedasidades basicas y los niveles de vida
de las personas. La Encuesta de Calidad de Vid¥)(l€rmite conocer por medio de
algunas variables la calidad de vivienda que pokeehogares de Cali, a continuacion se
analizaran las variables *“zona de ubicacion”,tr&ée socioecondmico”, “servicios

publicos”, “tipo de vivienda”, “indice de bienestg “uso de TIC en el hogar”.

La ciudad de Santiago de Cali segun los datos d&CM (Cuadro 8) cuenta con
616.775 hogares, de los cuales 98.3% viven la mdpana de la ciudad y 1.7% viven en
zona rural. El pais enfrenta un problema de definide lo qué es la poblacion rural. Se
catalogan como urbanas todas las cabeceras muegigan importar el nimero de

habitantes y so6lo se considera como rural la pabiaen lo que se denomina'resto”.

Las cifras de la ECV revelan que 48,078 hogareibbercremesas internacionales
que representa 7.8% del total de hogares. De ell®85% (47,825 hogares) estan ubicados

en zona urbana y solo un 5% (253 hogares) vivezoea rural.
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Cuadro 8. Zona de ubicaciéon en Cali

Zona

Hogares
Urbana Rural

Total

SINCEE N EINEEEE Recuento 4782b 253 48078
% dentro de Hogares con Remeg 99.5% 0.5% 100.0%
% del total 7.8% 0.0% 7.8%
NN R EINEEEEN Recuento 55842 10270 568697
% dentro de Hogares con Remesas  98.2%1.8% 100.0%
% del total 90.5% 1.7% 92.2%
Recuento 606252 10523 616775
% dentro de Hogares con Remeg 98.3% 1.7% 100.0%
% del total 98.3% 1.7% 100.0%

Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 2013

Segun la definicién del Departamento AdministratNacional de Estadistica de
Colombia (DANE), la estratificacién socioeconémitzda a todas las colonias o barrios en
el pais es una clasificacién en estratos de losiéhihes residenciales que deben recibir
servicios publicos. De esta manera, quienes tien&m capacidad econdmica pagan mas
por los servicios publicos y contribuyen para gas éstratos bajos puedan pagar sus
tarifas. Los estratos socioeconémicos en los qUBAME clasificar las viviendas y/o los
predios son 6, denominados asi: 1.Bajo-bajo, 2,EBaldedio-bajo, 4.Medio, 5.Medio-alto,

6. Alto.

Aplicando la estratificacion socioeconémica propagmr el DANE a los hogares
receptores de remesas, los resultados de la easuestestra que de los hogares que
reciben remesas 38.4% se encuentran en estraid/ieds-Bajo), 23.0% en estrato cuatro
(Medio) y cinco (Medio-Alto) y s6lo 3.1% se encuanén el estrato seis (Alto). Mientras

que 25.6% se ubica en el estrato dos (Bajo) y%8% en el estrato uno (Bajo-Bajo).
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En tanto, uno de cada dos hogares que no rectpeeses se concentran en el estrato uno
(Bajo-Bajo) y dos (Bajo) con un 19.3% y 32.6% respamente, en el estrato tres Medio-
bajo con un 38.4%. Al comprar los hogares que eeciiemesas con los que no, permiten
corroborar que una mayor proporcion de los hodagesficiarios por las remesas viven en
los estratos socioecondmicos medios, por lo tamfmsria decir que “viven mejor” que los
gue no reciben remesas internacionales (grafic@@no se registra en la literatura, “Las
remesas tienen una influencia directa en la redacde pobreza, ya que suelen dirigirse
directamente a hogares pobres (aunque no necesat@mes mas pobres) y se emplean
fundamentalmente en cubrir necesidades basicas atmentacion, vivienda, educacion y

sanidad” (Newland, 2006, pag. 59).

Grafico 9. Estrato socioecondmico en Cali

45%

40% 38.4%

35% 32.6%

30% 25.6%
25%
19.3%
20%
15%
9.8%

10%

5%

0%

1 2

H Hogares con remesas B hogares sin remesas

15.8%

3.1% 2.8%
[~ =73

3 4 5 6

Fuente: Elaboracién propia con base en los datts HEV, 2013

La vivienda es un factor importante de bienestaniaboy destaca su adecuada

condicion para satisfacer las necesidades basitm@sniveles de vida de las personas que
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la habitan. La ECV para la ciudad de Santiago dep@amite identificar con cuales de los

servicios publicos basicos cuentan los hogaresi®rigiendas.

El Cuadro 10 clasifica los hogares entre los quel@neficiarios de remesas y los
que no. Se puede observar que las remesas no fpacetes diferencias en los servicios
basicos de agua potable, drenaje, energia elégtgaa domiciliario que tienen los hogares
de la ciudad. Pero si se puede observar una peglifefi@ncia porcentual para el caso de
television por suscripcion, 92% de los que recitEmesa pagan este servicio, y en menor
medida, un 86% de los que no se benefician de emngsmgan por television por
suscripcién. El pagar la televisién solo se veejaflo en algunos de los gastos que hacen
los hogares que se benefician de remesas en eireteto, datos que se ampliardn mas
adelante.

Cuadro 10. Servicios publicos de las viviendas ain C
Cuenta con el servicio si no Total

Agua potable 99.1% .9% 100.0%
Drenaje 99.3% % 100.0%
lr—(lacr)rﬁlgégz b Energia eléctrica 100.0% 0% 100.0%
Gas Domiciliario 86.2% 13.8% 100.0%
Television por Suscripcion 92.4% 7.6% 100.0%
Acueducto 98.2% 1.8% 100.0%
T Alcantarillado 97.8% 2.2% 100.0%
remesas Energia eléctrica 99.7% 3% 100.0%
Gas Domiciliario 82.5% 17.5% 100.0%
Television por Suscripcion 86.0% 14.0% 100.0%

Fuente: Elaboracién propia con base en los datts HEV, 2013
Segun Arriagada (2003), el papel de la vivienda @dattor de bienestar social,
destaca desde el punto de vista del concepto enterde vulnerabilidad social, que otorga

importancia central a la tenencia de activos, atoteecursos posibles de ser usados para
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enfrentar crisis econémicas —y con ello el riesgoethpobrecer— y para aprovechar las

posibilidades de movilidad social ascendente qrexefla sociedad y el mercado.

En el Cuadro 11 se observa que la vivienda ocupaddos hogares que reciben
remesas es propia en un 59% y en renta en un ®8tiel al compararlo con los hogares
que no reciben remesas muestra una leve ventajaati® puntos porcentuales en cuanto a
tener vivienda propia y no vivir pagando renta. éfods deducir de estas cifras que los
hogares beneficiarios de remesas podrian alcangjar iienestar social y estabilidad, ya

que tienen una mayor certeza sobre el lugar quéahab

Cuadro 11. Tipo de viviendas en Cali
La vivienda ocupada por este hogar es:

Hogares Propia En En Otra forma Total
arriendo usufructo  de tenencia

Si reciben 100.0%)

remesas

No reciben 55.3% 38.4% 4.3% 2.0% 100.0%

remesas

Fuente: Elaboracién propia con base en los datts HEV, 2013

El Cuadro 12muestra que 79.5% de los hogares que se benefieiamrmesas
internacionales usan teléfono fijo, mientras quehogares que no se benefician de estos
rubros alcanzan solo 68%, casi diez puntos poralw#umenos. En cuanto al uso de
internet, los hogares beneficiarios de remesasdm wn 66.7% mientras que los hogares
gue no reciben remesas lo usan en menor medidarcéB.7%, tendencia que se repite en
comparacion con el uso del teléfono. Esto se pakjpicar porque actualmente el uso del
teléfono y del internet son medios de comunicacjtie facilitan cada vez mas las
relaciones interpersonales y transnacionales,nspoiitar la distancia del migrante y su

hogar de origen.
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“Las TIC posibilitan un contexto diferente a lakosones familiares en la distancia,
permitiendo un contacto y comunicacion mas conssantla posibilidad de encuentros de
caracter audiovisual a través de las fronteragp®nouales la inmediatez y el acceso mas o
menos generalizado a ciertas tecnologias de la micauwion por parte de los migrantes
mitigarian la ausencia fisica de un padre o unaenax el hogar, a la vez que posibilitarian
a los migrantes el sostenimiento de ciertos roldsgysiones dentro del mismo” (Ramirez,
2013, pag. 111).

Cuadro 12. Uso de Tf&n hogares de Cali
Hogares si no

Sireciben  Uso de Teléfono Fijo 100.0%
femesas Uso de Internet 100.0%

No reciben  Uso de Teléfono Fijo 68.1% 31.9% 100.0%
remesas Uso de Internet 58.7% 2.6% 100.0%

Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 2013

4.2. Composicion De Hogares

Segun la definicion del DANE elaborada para la Esta de Calidad de Vida
(ECV) el hogar “esta constituido por una persomgupo de personas, parientes o no, que
viven (duermen) en la totalidad o en parte de um@&nda y comparten generalmente las
comidas. También constituyen un hogar las persgoasse asocian para vivir bajo el
mismo techo, aunque no compartan las comidas” (DARHE3). En este apartado se
analizara la composicion de los hogares de Csdi gliferenciaran los hogares que reciben
y no reciben remesas. Para esto se estudiaraariables: “total de hogares por vivienda”,

“promedio de personas por hogar” y “tipo de hogar”.

8 Tecnologias de la informacién y la comunicacién
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En el Cuadro 13 se pueden observar la cantidachgards por viviendas, tanto de
los beneficiarios de remesas como de los no bemeds. A grandes rasgos no se
encuentran diferencias para los dos grupos de ésgaara el grupo de los hogares que se
benefician de remesas internacionales 96.7% deiVéndas estdn constituidos por un
hogar, 2.4% estd compuesto por dos hogares y s& @or mas de 3 hogares,
comportamiento similar al que muestran los hogameseceptores de remesas. En ambos
casos, son pocas las familias que estan compyastasrios hogares. Es solo en algunos
casos que varios hogares se juntan para vivir b@jmismo techo, en la mayoria de los
casos se hace para minimizar riesgos de pobrezatggpr la familia o los amigos. Esta
estrategia es positiva, siempre y cuando los miesntle los hogares en edad de producir,
aporten ingresos o trabajo doméstico, brindandefimos a cada hogar.

Cuadro 13. Total de hogares en la vivienda
Total de hogares en vivienda
4y mas Total

2 3
hogares
Si reciben 100.0%
CINERES
No reciben  (RESpA% 3.0% 4% 4% 100.0%

Hogares

remesas

Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 2013

La ECV revela una leve diferencia en el promedigpdesonas por hogar en los
grupos de hogares que reciben y no reciben remesashogares que reciben remesas
tienen un promedio de 3.25 personas, mientrasagugue no reciben remesas son hogares
ligeramente mas grandes con un promedio de 3.56om&s (Grafico 14), aunque la
diferencia es pequefia, se podria decir que lo®gas consumo y operacion del hogar

seran mayores conforme aumente el nimero de mietebiogar.
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Gréfico 14. Promedio cpersonas por hogar
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Fuente: Elaboracion propia con base en los datts BEV, 201

El Cuadro 15 muestra los tipos de hogar y pernoteparar los hogares que
benefician de las remesas con los que no. En Igarés que reciben remesas destace
43.9% de ellos son ampliados, y se define comoiadgs aquellos hogares formados
unhogar nuclear mas otros parientes (tios, primaosydu@os, suegros, etcétera). Que ca
mitad de los hogares beneficiarios de remesas Issgares ampliados nos indica que
cambios sociales que se dan por problemas econ®miotras situaciones illevan a sus
miembros a la desunion sino a la recomposicion lgaestabilidad temporal. Es asi, cot
la migrante antes de iniciar su proyecto deja alsjs al cuidado de los abuelos o

migrante deja a la esposa e hijos al resguarddrde familieres.

En los hogares con migrantes existe una reestagdur de roles, “La familia qu
queda en el pais de origen debe reestructuramdsucetidiana para adaptarse a las nu
circunstancias por la emigracion de uno o variosudgemiembros(Martin, 2007, pag. .
Mas especificamente el hogar de origen es el qle d«-estructurar las relacion
econdmicas, afectivas y de cuidado luego de la auign para afrontar cualqui

inestabilidad.
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Le siguen los hogares nucleares con un 27.2%, fimspor el papa, la mama vy los
hijos o0 sélo la mama o el papa con hijos; una pagag vive junta y no tiene hijos también
constituye un hogar nuclear. Y es en este tipoadaies donde los hogares que no reciben
remesas tienen una representacion del 42.5%, teheo informacion de la historia familiar
no es posible a partir de estos datos saber césnmiembros han ido transformando sus
hogares, pero se sabe que “la migracion altersomegr sociales de relacion desde la
estructura de la familia y del hogar, las relacéode género, hasta aquellas entre padres e
hijos, familia nuclear y familia extendida” (Guazaj 2006:102).

Cuadro 15. Tipo de hogares
Tipo de hogar ‘ Total

Ampliado ‘Compuesto Nuclear Unipersonal‘

Si reciben 100.0%
remesas
No reciben 38.1% 10.0% 42.5% 9.4% 100.0%

Hogares

remesas
Total 38.5% 10.3% 41.5% 9.8% 100.0%

Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 2013

4.3. Personas del Hogar

A continuacién se presentan las caracteristicasopates de los miembros del
hogar beneficiarios y no beneficiarios de remestsnacionales, se analizaran a partir de

las variables “grupos de edad”, “sexo”, “parentéstaducacion” y “salud”.

4.3.1. Caracteristicas personales de los miembrdsl hogar

La estructura de edades del hogar es un aspectrtanfe para comprender los
grados de dependencia y vulnerabilidad de los lesgdros hogares beneficiarios de
remesas, tienen menos personas entre 0-9 aflosgjhedares de la ciudad de Cali que no

cuentan con este rubro (14.6% y 15.3% respectivenebos resultados se comportan
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igual en el siguiente segmento de 10-17 afios (1¥.9%4% respectivamente). Pero en el

segmento de 18-34 afios tienen mas personas losekapgee reciben remesas de los que no

lo hacen (30.1% y 27.6% respectivamente) esto prggiesentar solo un 3% de diferencia

pero esta edad es la econdmicamente mas activeelquesto de grupos de edades,

representa las personas que mas facil puede legemnseguir empleos y que mas

probabilidad de ascenso social tienen (Cuadro 16).

Otro grupo de edad que se destaca es el de 65 gfinaslos hogares que reciben

remesas tienen mas personas en este grupo deegl&s que no lo hacen. (11.9% y 8.0%

respectivamente) lo que representa una dependdapiagrafica de parte de los adultos

mayores y no de los nifios en esos hogares conasmes

Hogares

Si reciben
remesas

No reciben
remesas

Total

10-17 afos

11.9%

Cuadro 16. Grupos de edad en hogares

Edad en Grupos

18-34 afos

30.1%

35-49 afios

14.6%

50-64 afios

16.9%

65 y mas
afos

11.9%

Total

100.0%

15.3%

13.4%

27.6%

19.9%

15.8%

8.0%

100.0%

15.3%

13.3%

27.8%

19.5%

15.9%

8.3%

100.0%

Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 2013

Los datos ponderados de la ECV dan como resultéZR02267 habitantes en la

ciudad de Cali, de los cuales 48.3% son hombrds3gb son mujeres. En el Cuadro 17 se

destaca que los hogares que se benefician de remesan un porcentaje de mujeres un

poco mas elevado que los que no reciben (52.9%A/®lespectivamente).
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Cuadro 17. Sexo de los miembros del hogar

Sexo

Hogares
Hombre Mujer

Sireciben remesas [ 73.668 82.631 156.299
% 47.1% 52.9% 100.0%
No reciben remesas [ig 1.031.394 1.102.574 2.133.968
% 48.3% 51.7% 100.0%
n 1.105.062 1.185.205 2.290.267
% 48.3% 51.7% 100.0%

Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 2013

En la Cuadro 18 se puede observar cual es el eljwpgan los miembros en el
hogar, y se pueden comparar los hogares que regilb@h que no reciben remesas. Del
total de hombres beneficiarios de las remesas, S&%jefes de hogar, 30% son hijos y
14% son nietos, este Ultimo dato permiten corrablar estrategia de mujeres migrantes,
que es de dejar a sus hijos al cuidado de sus adrel hogar de origen. Del total de
mujeres beneficiarias de remesas, 26.7% son lojgsie demuestra que las mujeres que tal
vez su esposo haya migrado, se regresan tempotalmerasa de sus padres; también se

destaca que el 24.1% son jefas de hogar y 20.3%sgmsas.

Se destaca también en el Cuadro 18, que las jefasghr mujeres tienen un mayor
porcentaje dentro de los hogares que reciben ramisdos que no lo hacen, (24.1% y
17.7% respectivamente) posiblemente sea porquespose@ sea el que haya migrado,
teniendo asi que reconfigurarse los papeles quggueada miembro en el hogar, y las

mujeres hayan tenido que hacerse cargo de lajafdél hogar.
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Hombr Hogares BERNLA]

e

Cuadro 18

Jefe(a) Esposo (a) o Hijo (a),
Sexo del compafnero hijastro

. Jefatura del hogar

Padre, Hermano (a), Otro
@) madre, hermanastro pariente
hogar (€) @ suegro (a) @ del jefe

1.6%| 30.3%| 14.0% 2.2% 7.8%
con 0%
remesas
Rl EIEEN 37.7% 3.2%| 40.5%| 9.7% 1% 2.1% 5.0% 1.0%| 100.
sin 0%
(CINERES
Total 37.6% 3.1%| 39.9%| 10.0% .8% 2.4% 5.1% 1.1%| 100.
0%
RlohEIES 24.1% 20.3%| 26.7%| 10.9% 5.4% 2.2% 7.9% 2.4%)| 100.
con 0%
remesas
Hogares BEAL 25.9%| 37.3%| 8.0% 3.0% 2.1% 4.7% 1.3%| 100.
sin 0%
remesas
Total 18.1% 25.5%| 36.6%| 8.2% 3.1% 2.1% 4.9% 1.4%| 100.
0%

Otro no
pariente

Nieto

Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 2013

4.3.2. Indicadores demograficos de hogares

En el hogar, la dependencia se da, cuando unarngersm puede valerse por si
misma, y necesita de otros para cuidarse. Estaa@iobl vulnerable esta compuesta
principalmente por: nifios, ancianos y discapacgadtstos miembros por su condicion
natural necesitan cuidados y proteccion. La deperidelemografica de los miembros de
todos los hogares que reciben remesas se puedeecamando las variables: “Tasa de
infancia”, “Tasa de vejez” y “Tasa de dependeneimagrafica”, estas variables indican el

grado de la vulnerabilidad de los hogares.

En el Cuadro 19 se presentan las tasas de depéndiemgografica. Muestran la

relacion entre menores de 15 afios (tasa de injameéyores de 65 afios (tasa de vejez) y

menores y mayores (tasa de dependencia demogr&figagsada en porcentajes.
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Lo resultados muestra que la tasa de infanciagladal de los hogares de Cali es
22.7% y la de vejez 8.3% en general son hogaken@s, puesto que los menores de 14

afos casi triplican a los mayores de 65 afios bagar.

Los datos de la ECV permiten corroborar que no difgrencias en las tasas de
infancia entre los hogares que se benefician ygws no se benefician de remesas

internacionales (22.2%, 22.8% respectivamente).

Es importante destacar que la tasa de vejez esalt@a®n hogares que reciben
remesas, que en los que no se estan beneficiandestde ingreso (12% y 8%
respectivamente). Estos cuatro puntos porcentutdediferencia reflejan la dependencia
demografica que hay en los hogares beneficiariogesas, pues basicamente dentro de
esas personas de 65 y mas afios habran quienesedanptrabajar por enfermedades,
incapacidad permanente, o simplemente porque adad es mas dificil emplearse y

dependeran de la PEA y de las remesas internaepata su sobrevivencia.

Pasando a la tasa de dependencia demograficatlus rvelan que 45 de cada 100
habitantes son dependientes demograficamente,cedadta que los hogares con remesas
tienen una dependencia alin mayor de aquellos ogae no reciben remesas (51.7%
contra 44.4%). Lo que implica que la poblacion érpita activa (PEA 15-64 afios) debe
realizar un mayor esfuerzo para cubrir las necdsslale la poblacion mas vulnerable
(nifios menores de 14 afos y en particular parddgares receptores de remesas de los

adultos mayores de 65 afios).
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Cuadro 19. Indicadores demograficos de hogares

- vy Hogares si Hogares no
Carggﬁgstrlgﬁlsas;ocm reciben reciben Promedio

9 remesas remesas total
n 156299 2133968 2290267
% 6.80% 93.20% 100%
Tasa de infancia 22.2% 22.8% 22.7%
Tasa de vejez 12% 8% 8.3%
Tasa de dependengia 51.7% 44.4% 45%
demografica

Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 2013

4.3.3. Educaciéon

En la encuesta se pregunté a cada uno de los nosrdbl hogar mayores de 5 afios
si actualmente estudiaba, 28% de los encuestaddsstaron estar estudiante al momento
de la aplicaciéon de la encuesta y 72% contestandmanerlo. Al comparar los hogares que
se benefician de las remesas internacionales,osogue no se benefician (Cuadro 20), se
encuentra que los son beneficiarios de remesagntiema mayor representacion en
personas que estudian en comparacioén con los qge benefician de remesas (32.3% y
27.7%).

Desagregando la informacion por grupos de edad deefigciarios y no
beneficiarios, las diferencias mas importantes remientran en el grupo de 17-25 afios
donde 45% del total del grupo se encuentran estddiaal momento de la encuesta,
mientras que de los que no reciben remesas s@8%lestudian. Lo que indica que las
remesas estarian destinAndose a que la poblacién joejore niveles de educacion y
alcance la educacion superior. En Colombia la ezl@oasuperior no es gratuita y aunque
las universidades publicas tienen precios bajosierapre tienen horarios que permitan que

los jovenes estudien y trabajen por lo que estughaa universidad publica implica tener
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un ingreso fijo para manutencion y gastos escalat@s remesas internacionales podrian
estar contribuyendo a que los jévenes puedan iraauniversidad y terminar

satisfactoriamente.

También es importante destacar el grupo de 26-84, & este rango de edad hay
una gran diferencia entre los que se beneficidagsieemesas y los que no, puesto que 24%
de los beneficiarios de esta edad estan estudiandolo el 9% de los no beneficiarios
estudian. Lo que indica que las remesas puedenlmanta mejorar el nivel educativo no
solo de la poblacion mas joven sino también de laguadultos que seguramente por falta
de ingresos no han podido terminar sus estudios yas remesas pueden hacerlo.

Cuadro 20. Educacion miembros del hogar por grdpeosdad
¢Actualmente estudia (asiste al preesca
escuela, colegio o universidad)?

Grupos de
Edad Si No

Beneficiarios 5-9 afios ‘ 7.0%| 100.0%
de remesas 10-16 afios | 97.3% 2.7%]| 100.0%
17-25 afios \ 45.0% 55.0%| 100.0%
26-34 afios \ 24.3% 75.7%| 100.0%
35-44 afios \ 6.4% 93.6%| 100.0%
45-54 afios \ .0% 100.0%| 100.0%
55-64 afios \ .0% 100.0%| 100.0%
65 y mas aﬁos‘ 1% 99.9%| 100.0%
Total \ 32.3% 67.7%| 100.0%
No 5-9 afios \ 93.4% 6.6%)| 100.0%
beneficiarios 10.16 afios | 94.6% 5.4%]| 100.0%
deremesas .- - afios | 33.4% 66.6%| 100.0%
26-34 afios \ 8.7% 91.3%| 100.0%
35-44 afios \ 3.4% 96.6%| 100.0%
45-54 afios \ 1.8% 98.2%| 100.0%
55-64 afios \ 8% 99.2%| 100.0%
65y mas aﬁos\ 1% 99.9%| 100.0%
Total \ 27.7% 72.3%| 100.0%

Fuente: Elaboracidon propia con base en los datts HEV, 2013
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Los datos generados por la ECV revelan que lxipahrazon para que los calefios
no estudien es que “necesitan trabajar o buschajtracon un 31.7%, seguido de “los
costos educativos elevados o la falta de dinera”wn 23.2% y con unl18.6% “consideran

gue ya terminaron de estudiar” (Cuadro 21).

Pero al observar los beneficiarios de remesas aespae su principal razén para
gue no estudien es “necesitan trabajar o busdaajt'a incluso por encima del promedio
general 35.6%. Por el contrario al responder delagigersonas no estudian por falta de
dinero, los hogares con remesas difieren del rdstbhogares con un porcentaje del 5%
menos (18.5% y 23.5% respectivamente), esto talpwvegue las remesas permitan pagar

los estudios de algunos beneficiarios y que deuustaa forma lo faciliten.

Cuadro 21. Principal razon para que las personastoalien
Hogares
¢,Cudl es la principal razén para que... no estud Beneficiarios  No beneficiarios

| Total

de remesas

de remesas

Considera que no esta en edad escolar 8.9% 3.9% % 4.2
Considera que ya termin6 18.8% 18.6% 18.6%
Costos educativos elevados o falta de dinero | 18.5% 23.5% 23.2%
Debe encargarse de las labores domesticas y deb.4% 7.7% 7.6%
cuidado de los nifios

Debe encargarse de otras personas del hogar 1.2% % .7 .8%
Necesita trabajar o buscar trabajo 35.6% 31.5% 31.7%
No le gusta o no le interesa el estudio 2.4% 4.5% 4%4
Porque se casé o formé pareja .6% 2.1% 2.0%
Falta de Cupos .2% 1.1% 1.1%
No existe centro educativo cercano 2% 2% 2%
Necesita educacién especial 1.9% 1.0% 1.0%
Otra razén 5.3% 5.3% 5.3%
Total 100.0% 100.0% 100.0%

Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 2013

Profundizando un poco mas en aquellas personasstudian, la ECV indag6 sobre
el tipo de establecimiento donde se encuentrardiesido actualmente los calefios, los

datos revelan que 60% de los calefios estan estiadem establecimientos publico y el
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40% en establecimientos privados. Los miembros atgardes beneficiarios de remesas
tienen una representacion del 53% en estableciosiedé educacion privada, lo que

empieza a revelar como las remesas internaciosagesinvierten para mejorar los niveles

de la educacion (Cuadro 22). Contrastando estaniaction con los resultados de los

cuadros anteriores de este apartado, es posiklériafpartir de los datos que se hace mas
visible el pago de educacion privada, especialmienéglucacién superior por parte de los
beneficiarios de remesas. Constituyendo esto ungwpdad no solo para los jovenes de

17-25 afnos de ir a la Universidad sino de los neg/ale 25 a tener otra oportunidad de
mejorar su educacion y poder aspirar a un meja wig vida.

Cuadro 22. Tipo de establecimiento donde estudia
Tipo de establecimiento Total
Publico Privado
Beneficiarios de remesas 100.0%
No Beneficiarios de remesas 61.3% 38.7% 100.0%
Total 60.1% 39.9% 100.0%
Fuente: Elaboracién propia con base en los datts HEV, 2013

Siguiendo en la caracterizacion demografica denmiemmbros de los hogares, se
expone en el Grafico 23 el nivel educativo de Exs@nas que se benefician de las remesas
internacionales y las que no. Este se refiere\adl mjue una persona ha alcanzado en el

sistema educativo formal al momento de realizarsedV.

El 25.9% de las personas que se benefician detassas dice haber concluido su
educacidn superior 0 universitaria, mientras qgeglee no se benefician de este rubro solo
16.2% pudieron terminar su educacion superior. Hanio a la educacion media o
preparatoria, el mayor porcentaje esta en los ksggque no se benefician de remesas
32.8%, contra el 25.9% de los que si se benefictam base en estos datos se puede ver

gue las remesas permiten financiar la educaciélogigue se quedan en los hogares de
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origen, lo que les podria permitir alcanzar nivelies educacion méas altos, porque
personas no llegan solo a la educacién media capatwia sino ge logran alcanzar |
educaciéon superioMientras que aquellos que no reciben remesas parezéacer ul
esfuerzo suficiente para invertir en educar

Gréafico 23. Nivel alcanzado en sus estu

25.9%

IN
Q
32

3.3%

Preescolar Bdsica Bdsica Media Superior o Ninguno
Primaria Secundaria Universitaria

= Beneficiarios de remesas = No Beneficiarios de remesas

Fuente: Elaboracion propia con base en los dattsECV, 2013

Profundizando enla escolaridad acumulada@ue indica la cantidad de grac
cursados en promedpor person, para beneficiarios de remess9.6 grados, contra ¢

grados cursadade aquellas personas  no se benefician de las remesdsrnacionale:

Profundizando en la descripcién de los nivelessiledio para los beneficiarios
las remesas, el Cuadro 24 muestra el nivel educatoanzado por los diferentes grupos
edad. 38.1% de los que alcanzaron basica securatdéia enl rango de edad de -16
afnos, 29.8% de los que alcanzaron el nivel megiceparatoria estan entre los-25 afios
y los que alcanzaron el nivel superior o univergitastan entre los -34 afios. Esto dat

revelan que los hogares beneficiarios de sas dan la oportunidad a los adolescel

84



jovenes y adultos jovenes de estudiar o seguidiestdo. Aqui la remesa se convierte en
un rubro de inversion al desarrollo humano, porimeé la educacion, especialmente en
edades donde las personas se preparan para tenerejor calidad de vida en sus edades

mas productivas.

Cuadro 24. Nivel de estudios de beneficiarios deesas
¢,Cual es el nivel educativo mas alto alcanzado. ffor.

Grupos de ; ;
Edad Bésica Basica

Preescolar Primaria Secundaria Media

Superior o
Universitaria

Ninguno

5-9 afos

10-16 afos
17-25 afos
26-34 afios
35-44 afios

45-54 afios

55-64 afos

65 y mas afos
Total

4.3.4. Salud

95.2%

25.1%

.0%

.0%

.0%

28.8%

10.2%

.0% 14.7% 38.1% 3.9% 1% .0% 11.0%
.0% 1.4% 12.4% 29.8% 24.0% 3.3% 16.5%
.0% 1.7% 7.1% 21.4% 35.6% 9.3% 16.7%
5% 6.0% 9.2% 16.1% 9.8% 1.5% 9.8%
.0% 9.8% 13.2% 14.3% 14.2% 4.6% 12.2%
3.4% 12.8% 12.6% 8.8% 12.7% 6.0% 11.1%
9% 28.6% 7.4% 5.6% 3.6% 46.6% 12.4%
100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0% 100.0%

Fuente: Elaboracidon propia con base en los datts HEV, 2013

La seguridad social en Colombia garantiza el derecque todo colombiano, y en

especial todo trabajador, tiene derecho a que garkntice la seguridad social integral,

entendida como la cobertura en salud y los riedgasvalidez, vejes y muerte, al igual que

la cobertura en caso de accidentes de trabaj@Cu&dlro 25 muestra el tipo de afiliacion a

seguridad social que tienen los caleiios. Del td&llos encuestados 8.5% no se

encontraban afiliados al sistema de seguridad Isdtide los hogares que se benefician de

remesas internacionales 10.3% no estan afiliados. casi dos puntos porcentuales de

diferencia con el total de los habitantes. En auaribs otros tipos de afiliacion a seguridad

no se encuentran diferencias entre las personasegbenefician y no se benefician de las
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remesas. Se esperaba encontrar mayores porcem¢apEssonas beneficiarios de remesas
gue destinaran su dinero a pagar mas servicioalde. s

Cuadro 25. Tipo de afiliacion a seguridad social
Esta afiliado a seguridad social en salud como:
Régimen
subsidiado
SISBEN
30.0%

No esta Total

afiliado
10.3%

Régimen
especial

.8%

Cotizante Beneficiario

EENEIEERSEN 29.0% 29.9% 100.0%
ENERES
No Beneficiarios

de remesas

28.1% 4% 8.3% 100.0%

30.2% 33.0%

28.1% 30.2% 32.8% 4% 8.5% 100.0%

Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 2013

Total

Una de las principales razones que mencionarorehgsiestados para no estar
afiliados a la seguridad social fue la falta desdin Pero en los beneficiarios de remesas
destaca ademas que un 22% dijeron no estar virazuletboralmente a una empresa o
entidad para poder tener este servicio. Esta respuerresponde con la realidad de los
hogares con remesas, donde solo 35.3% estan mdbajaientras que los que no reciben
remesas 47.5% trabajan y pueden cubrir de manec&lpa completa su seguridad social

(Cuadro 26).

Cuadro 26. Razon para que no esté afiliado a lariskegl social
¢ Cudl es la principal razén para que ___no estértab Beneficiarios de

No beneficiarios  Total

remesas W ERCINERES

por una entidad de seguridad social?

Falta de dinero 27.4% 26.9% 26.9%
Muchos tramites 2.8% 4.7% 4.5%
No le interesa 2% 1.3% 1.3%
Descuido 6.1% 6.8% 6.7%
No sabe que debe afiliarse .0% .6% .5%
No esta vinculado laboralmente a una empresa daghti| 21.9% 15.9% 16.4%
Su trabajo es estacional 2.0% 1.9% 1.9%
Esta en espera del carnet del régimen subsidiado 1% 4. 6.8% 6.6%
Esta a la espera de la encuesta del SISBEN 7.3% 8%13. 13.2%
No sabe como afiliarse .0% 1.5% 1.4%
Lo desvincularon del SISBEN 1.9% 3.4% 3.3%
El cotizante perdi6 el trabajo 17.0% 9.6% 10.2%
Total 100.0% 100.0% 100.0%

Fuente: Elaboracidon propia con base en los datts HEV, 2013

En la encuesta se indagé sobre el estado de salddsdmiembros del hogar

(Grafico 27), dentro de los resultados generaleladmcuesta destaca que 67.6% de las
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personas tienen un buen estado de salud, mienieasalo un 1.3% expresaron tener
mal estado de salutlos beneficiarios de remesas dijei22.3% ener un muy buen esta
de salud y de los que no se benefician de remesasesdld% perciben este estado
salud En los hogares transnacionales al parecer lassasnpudieran influir en que |
personas tuvieran un mejor estado de salud, estepcorresponder a que el dir de la
remesa se pudiera estar invirtiendo en comer mejoer mejor cobertura de salud o cui
mejor su salud en genefgkrevencion

Grafico 27 Estado de salud de los miembros del h

1.3% 1.3%

Bueno Regular Malo

Beneficiarios de remesas 2 No beneficiarios de remesas

Fuente: Elaboracion propia con base en los datts BEV,2013
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CAPITULO. 5 CARACTERIZACION SOCIO-ECONOMICA
DE HOGARES EN CALI
Las condiciones de vida de un hogar estan vincslada capacidad econdémica de
sus miembros, es por eso que este capitulo sdastlabs capacidades de ingresos y gastos
como indicadores para medir el desarrollo humanmsi@ogares de Cali, comparando los

hogares que reciben y no reciben remesas intemaem

En la primera parte de este capitulo se preseiians dobre la actividad econémica
de los miembros del hogar, en la segunda partenal&zan los datos sobre ingresos del

hogar y finalmente se explica cual es el uso derfeesa, lo cual incluye gastos e inversion.

5.1. Actividad Econdmica de las Personas

El Grafico 28 presenta la actividad principal de lmiembros de hogares que
reciben y no reciben reme8ados resultados revelan que 44.5% de las personas
beneficiarias de remesas hacen parte de la poblacinémicamente activa PEA, mientras

que las personas que no reciben remesas tienerrcenfaje mas alto 55%.

De los beneficiarios de remesas 35.3% de las p@ssqoe reciben remesas se
encontraban trabajando al momento de la encueki2%3se dedicaban a los oficios del
hogar, 15% estaban estudiando, 9.2% buscandodrgl&B% refirieron ser incapacitados

permanentes para trabajar.

° La pregunta fue dirigida a personas de 10 affod
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También es interesante destacar que las persoraajse benefician de |
remesas trabajan mas 47.5%, y en un menor poreesgajedican a los oficios del ho

22.2%, y solo un 3.5% son personas incapacitadasapentementeara trabaja

Los datos demuestran que los hogare: se benefician deemesas tendrian may
dependencia econémica pues tiene menos persobafatrdo y mas personas dedicade
hogar e incapacitados para trabi

Grafico 28.Condiciér de actividad de los miembros del hogar

o i 2.4%
Oftra actividad 3.0%
Incapacitado permanente para 3.5%
tfrabajar 6.3%
. . r 22.2%
Oficios del hogar 31.2%
. 16.9%
Estudiondo 15.0%
. — /.5%
Buscando trabajo 9.2%
. 247.5%
Trabajando 353%
0.0% 10.0% 20.0% 30.0% 40.0% 50.0%
B No Beneficiarios de remesas B Beneficiarios de remesas

Fuente: Elaboracion propia con base en los datts BEV, 201

5.1.1. Poblacién ocupada

Para indagar un poco mas de quienes (en que edatess personas que traba
estudian o se dedican hbgar, se analiza a continuacion euadro 2!, que permite

comparar cinco grupos de edad en personas quasidmemn o no de las remese
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El primer grupo de edad que abarca las persona6-d& afnos, se evidencia que en
su gran mayoria los que se benefician de remagantun mayor porcentaje de estudiantes
de los que no se benefician de remesas (83.4 yW®B2ebpectivamente). Peros los
beneficiarios de remesas en este grupo de edadssacdn porque 11.2% se encuentran
trabajando, mientras que solo 2.1% de los no baagbs no trabajan y se dedican méas a

los oficios del hogar 8.2%.

En el segundo grupo de edad, las personas que terme 18 y 34 afios, aquellos
gue se benefician de remesas solo un 38.4% trahajar80.4% estudian, mientras que los
no beneficiarios de remesas, 58.2% trabajan y w0l@1% se dedican a estudiar. En el
grupo de 35 a 49 afnos, los beneficiarios de remE&2%b trabajan, 15.5% buscan trabajo y
un alto porcentaje se dedican a los oficios debh@®%.2% el comportamiento de los que
no se benefician de remesas en este grupo de ed@dsignificativamente, pues 69.4%
trabajan, solo un 8% busca trabajo y 19.3% se dediclos oficios del hogar, porcentaje

mucho menor comparado con los beneficiarios desame

Dentro del grupo de 50 a 64 afios, 41.4% de losficear®s de remesas estan
trabajando y 38.4% se dedican a los oficios dehhagientras que los que se benefician de
remesas trabajan mas (55%), y 34.2% se dedicas @fimos del hogar. En la poblacién
calefia de 65 y mas afios, se destaca en los banefdle remesas que 53.2% de ellos se
dedican a los oficios del hogar y un 23.7% est&@apacitados permanentemente para
trabajar. En aquellas personas que no se benefigiaemesas 19% de los de 65 y mas

afios de edad trabajan y 50.7% se dedican a ofleidsogar.
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Los datos permiten conocer que ademas de que alguimnbros trabajan para
aportar a la economia familiar, otros miembrosrexegan de aportar trabajo reproductivo
(oficios del hogar). El trabajo de la reproduccegamprende las actividades destinadas a
atender el cuidado del hogar. Los hogares, addmasyresos y afecto, deben disponer de
una vivienda con limpieza del hogar, de la ropd,cdézado, preparacion de alimentos,
provision de insumos, atender nifios, ancianos gremtfs. “Se le denomina «trabajo de la
reproduccién» para diferenciarlo del trabajo deptaduccion (de bienes y servicios),
puesto que éste es el Unico reconocido, econémisacilmente como trabajo, en las

sociedades industrializadas” (Carrasquer, Torngrd.e& Romero, 1998, pag. 96).

El analisis de la Cuadro 29 permite concluir queegdarsonas que son beneficiarias
de remesas se dedican mas a los oficios del hagahaytrabajar, esto se puede explicar a
partir de que muchas personas, en especial mujebes cumplir nuevos roles en el hogar
(oficios del hogar, cuidado de nifios y anciano®ntnas algunos de sus parientes migra al

exterior para enviar las remesas.
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Cuadro 29. Actividad por grupos de edad

¢En qué actividad ocupé la mayor parte del tiepo
la semana pasada?

L Incapacitado
. Buscando . Oficios Otra
Trabajando " Estudiando permanente o
trabajo del hogar para trabajar actividad

Beneficiarios | Edad en | 10-17 afios 11.2% 83.4% 3.5%
de remesas | Grupos %
18-34 afios 38.4% 12.9% 30.4% 15.9% .6% 1.9% | 100.0
%
35-49 afios 47.2% 15.5% T% 35.2% .6% .9% | 100.0
%
50-64 afios 41.4% 7.5% 1.4% 38.4% 7.7% 3.6% | 100.0
%
65 y mas afios 12.7% 3.3% 53.2% 23.7% 7.1% | 100.0
%
Total 35.3% 9.2% 15.0% 31.2% 6.3% 3.0% | 100.0
%
No Edad en | 10-17 afios 2.1% 2.4% 82.4% 8.2% .5% 4.4% | 100.0
beneficiarios | Grupos %
de remesas 18-34 afios 58.2% 12.8% 11.0% 16.1% 1.0% 9% | 100.0
%
35-49 afios 69.4% 8.1% 5% 19.3% 1.6% 1.1% | 100.0
%
50-64 afios 55.0% 4.7% .0% 34.2% 4.2% 1.9% | 100.0
%
65 y mas afios 19% 1.6% .0% 50.7% 20.6% 8.0% | 100.0
%
Total 47.5% 7.5% 16.9% 22.2% 3.5% 2.4% | 100.0
%

Fuente: Elaboracidon propia con base en los datts HEV, 2013

Los datos generados por la Encuesta de Calidadidie (#CV) permiten conocer
las caracteristicas de la poblacion ocupada en €aibcer la labor en que se desempefa
cada persona y cuél es su salario. En el analisimeconomico es importante saber si

existen diferencias entre aquellos que se benefciao de las remesas internacionales.

La Cuadro 30 permite apreciar que los beneficiadesremesa en un 57.8% se
encuentran trabajando por cuenta propia y solo5% 8on obreros o empleados de una
empresa, mientras que los que no se beneficiaremesas tienen un comportamiento

opuesto, ya que 52.6% son obreros o empleado®B&d% trabajan por cuenta propia.
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Beneficiarios de

remesas

Cuadro ‘0. Poblacién ocupada, puesto de trabajo
en este trabajo...es:

Obrero o
empleado de
empresa
particular

34.9% 5.7% 1.2% 57.8% 3%

Obrero o
empleado del
gobierno

Empleado Trabajador pol Patrén c
doméstico cuenta propia empleadc

Total
Otro

100.0%

No Beneficiarios

de remesas

Total

4.1% 3.0% 37.2% 1.7%

52.6%

100.0%

52.2% 4.1% 2.9% 37.6% 1.7%

1.5%| 100.0%

Fuente: Elaboracién propia con base en los datts HEV, 201

En cuanto a los ingresos de la poblacién ocupddaradico <1 muestra que la media ¢

salario de las personas geebeneficia deremesas es de $712 ddlares muy pcima del

salario de los que no se benefician de ren ($538 dolares) en incluso del total de

asalariados ($540 délares). De acuerdo a esto pxdafinmar que aunque los trabajadc

gue se benefician de remesas estén por cuentard@bajan en menos proporcion ga

mejores salarios que los que se benefician de remesas. Esto puede debersereejores

niveles educativos que tiene los beneficiariosedeasas lo que les permitiria tener mej

puestos de trabajo o desarrollar negocios por aygopia con mas éxi

Gréfico 1. Promedio de salarios de hogares
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Fuente: Elaboracién propia con base en los datts HEV, 201
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5.1.2. Poblacién desocupada

Los datos de la ECV permiten corroborar, la poblaadesocupada que es un
del total la poblacion calefia hace cuanto no btratejo, est variable permite conocer

en los beneficiarios de remesas existe mayor deperal de los envios de dinero, (

posiblemente repercutan en la busqueda de en

Los datos de la Graficc2 revelan que 82.7% de los desocupadosse benefician
deremesas dejaron de buscar empleo hace seis msssspersonas quiza encontraror
los giros de dinero un paliativo que les permitereaivir mientras deciden y buscan ¢
mMAas tiempo que ocupaciéon desempenfar. Mientrasiqpgeabservan aquellas peras que
no se benefician demesas 47.9% dejan de buscar empleo maximo poresny solo ul

10% se tardan hasta seis meses en volver a busicajo

Grafico 32 Poblacion desocupada: meses que dejé de busbajt
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Fuente: Elaboracién propia con b en los datos de la ECV, 2013
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5.2. Ingresos de los hogares de Cali

En este apartado el propdsito es describir cOomamesimpuestos los ingresos del
hogar, con las siguientes tres variables: “ingrggopios del hogar”, “valor aproximado
del envio”, “total de ingresos del hogar”, “Ingrgser capita sin remesas” e “Ingreso per
capita con remesa”. Se complementa la descripaédla remesa utilizando las variables:

“monto de la remesa”, “frecuencia de los envidsiiedio de envio” y “principal uso”.

5.2.1. Composicion de los Ingresos del Hogar

Los “ingresos propios del hogar” representan laasde los ingresos de todos los
miembros del hogar por mes. Medina (2001) expliga lgps recursos de un hogar en un
momento determinado no dependen exclusivamenteoslanbresos corrientes de los
perceptores, ya que en la medida de que las usidadsumidoras dispongan de activos de
capital enajenables, éstos se pueden vender equ@ramomento e incorporarse como

ingresos extraordinarios, lo cual incrementari@ida del hogar en forma temporal.

Teniendo en cuenta lo anterior para calcular lngrésos propios del hogar” se
suman los salarios devengados por cada uno dei@shmos; arrendamientos de casas,
fincas, vehiculos; pensiones o jubilacion; pensibmentaria por paternidad o divorcio;
intereses por préstamos o CDT; cesantias y/o s@srde cesantias; ayudas del gobierno;

venta de propiedades; primas o utilidades; remeaseisnales y otros ingresos.

Los datos que se presentan en la Cuadro 33 repmaskn composicion de los

ingresos del hogar. En cuanto al promedio de sggpropios del hogar es mas alto para
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los hogares beneficiarios de remesas que paraolgards no beneficiarios ($609 - $528
dolares respectivamente). Esta diferencia de $dreb posiblemente se debe a que los
hogares beneficiarios de remesas tienen nivelegsdelaridad mas altos, lo que les
permitiria acceder a mejores puestos de trabajem&d es importante recordar que mas
del 50% de las personas beneficiarias de remesdasat@jadores por cuenta propia, lo que

implicaria mejores ingresos para sus hogares.

El “promedio de ingresos totales del hogar” repnesen los hogares beneficiarios
de remesas la suma de los ingresos propios mamksa que reciben del exterior. El valor
de la remesa es $566 dolares, y los ingresos $osale $1175 dblares, mientras que los
hogares sin remesas tienen apenas un promediaosas totales de $528 dolares, uno
poco menos de la mitad de un hogar transnaciostd. gtan ventaja de los ingresos de los
hogares beneficiarios de remesas deberia estajadzlen un mejor nivel de vida y mayor

estabilidad a largo plazo.

El “ingreso per cépita” cuantifica el promedio agresos por personas para cada
hogar. Surge de la formula total de ingresos dgahbeneficiarios de remesas dividido por
el total de miembros del hogar. El ingreso per teapon remesas es de $242 ddlares

mientras que en hogares sin remesas es de apeitad@ares.

Cuadro 33. Composicion de los ingresos del hog&adi (USD)

Caracteristicas socio-econémica¢ Beneficiarios de Remes; No Beneficiarios de Remes Total
n 48077 568697 616775
% 7.8% 92.2% 100%
Promedio ingreso propios del hogaf  $609 $528 $534
Promedio remesas $566 NA NA
Promedio de ingresos totales $1175 $528 $534
Ingreso per capita $242 $185 $189

Fuente: Elaboracién propia con base en los datts HEV, 2013
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5.2.2. Caracteristicas de las remesas en hogaresGhali

Segun datos de la ECV 20Xde los 616.775 hogares de Cali, 7.8&benefician d
las remesagrovenientes del extranje. El valor promedio de la remesa que reciber

hogares en Cali es de $5@@laresmensuales.

La periodicidad de las remesas revela el comproaesanigrante con el hogar «
origen, y el hecho de que 51% de los envios sedizados mensualmente confirma

obligatoriedad de los remitentes con la econcde su hogar de origen (Gréafico).

Grafico 34. Frecuencia de envio de remesas
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Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 201

El Cuadro 35muestra que 63% de los envios son recibidos poilorsl casas d
cambio y 25% por medio de bancos. Solo un 12.5%agieemesas se envian por medic
familiares o amigos que serian las redes transmaei®, la literatura registra que

mayoria de losnigrantes prefieren enviar regalos por este meatiee de diner
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Cuadro 35. Medio de envio de las remesas

Medio de Envio Porcentaje

Bancos 24.7%
Casas de Cambio 62.6%
Familiares y amigos 12.5%
Total 100%

Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 2013

En cuanto a los usos de las remesa, 80% de logsdsodeen destinarla en gastos
del hogar, que comprende pago de arriendo, sesvipitblicos, alimentacion, salud,
vestuario. Solo 8% usan la remesa en establecin@atnegocio y 6% en compra de

vivienda (Grafico 36).

Grafico 36. Usos de las remesas en el hogar
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Fuente: Elaboracién propia con base en los datts EHEV, 2013

5.2.3. Dependencia Econdmica de las remesas

La dependencia econdmica que un hogar pueda tenkr ttmesa que recibe de
extranjero, se describe con la participacion ecoc@e los miembros del hogar, que hace

referencia a la contribucion de ingresos por pdeelos miembros del hogar para el
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sostenimiento del mismo. Para esto se usan lagblesi “Tasa participacion econémica

por hogar” y “Tasa dependencia remesas del hogar”.

La participacion econémica de los miembros del hdgace referencia a la
contribucién de ingresos por parte de los miembelshogar para el sostenimiento del
mismo. Se mide a través de la “Tasa de participae@dnomica en el hogar” que es la
relacion porcentual entre el total de miembros gmben ingresos sobre el total de
miembros del hogar. Los hogares que se beneficamethesas tienen una tasa de
participacion econémica de 35.3%, lo que indica deke100% de las personas solo el
35.3% trabajan y pueden contribuir con algun ingexsondémico al hogar. Los hogares que
no se benefician de remesas tienen una tasa deiganidon econdémica de 47.5%, con un
incremento de 12 puntos porcentuales sobre losréedaeneficiarios de remesas, esto

indica mayor dependencia de las remesas interrele®(Cuadro 37).

Para los hogares que se benefician de remesadcsdada “Tasa dependencia
remesas del hogar” dividiendo el total de la renpesael total de ingresos en el hogar y se
expresa en porcentaje. Esta tasa permite detergliparcentaje de ingresos que representa
la remesa. La tasa de dependencia de remesas ldegares de Cali es de 48.2%, los datos
indican que casi la mitad de la poblacion de ldailde Cali, que estan recibiendo remesas

estaria en riesgo de pobreza si por algin mosikarén estos envios.
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Cuadro 37. Tasa participacion economica hogar

Caracter|§t|c.as SOCIO= ‘ Beneficiarios de Remes: No Beneficiarios de Remes: Total
econbmicas
n | 48077 568697 616775
% [7.8% 92.2% 100%

Tasa de participacion
econémica en el hogar
Tasa dependencia remesa
del hogar

35.3% 47.5% 47.2%

48.2% N.A N.A

Fuente: Elaboracidon propia con base en los datts HEV, 2013

5.3. Usos de remesas en hogares de Cali

Las remesas hacen parte de la estrategia de sugree\a familiar que se mantiene a
través de la distancia y el tiempo. La remesa niatgonal al igual que cualquier otro
ingreso econdmico del hogar se distribuye en usst®s son: gastos, ahorro e inversion,

cuyo obijetivo principal es garantizar el sostenimtoedel hogar.

5.3.1. Gastos del hogar

En el médulo de ingresos y gastos de la Encues@atidad de vida se pregunt6 al
jefe de hogar ¢A cuanto ascienden el total de gastensuales de este hogar? Los
resultados revelan que los hogares beneficiarioeaesas tienen una media de $706.6
dolares en sus gastos mensuales, mientras quedasels que no beneficiarios tienen una
media con $558.7 ddélares (Cuadro 38). Lo que indjce@ asi como los hogares

transnacionales tienen ingresos mas altos, asioastan.
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Cuadro 38. Monto de gastos del hogar por mes
Hogares ¢A cuanto asciende el total de gag
Beneficiarios mensuales de este hogar?
de remesas N Media (USD)

Si

No

Total
Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 2013

En el Cuadro 39 se exponen las medias de losijaies gastos de los hogares con
remesas Yy sin ellas. Basicamente los hogares ghensdician de remesas internacionales
gastan méas en alimentos $242.6 ddlares, en meditasn&13.8 dolares, en servicios
publicos de acueducto y energia ($46.4 y $45.6 re®laespectivamente) y en
esparcimiento y diversion $33.1 doélares.

Cuadro 39. Gastos mensuales del hogar

. Hogares Hogares no
Cuanto destina mensualmente este  peneficiarios beneficiarios

hogar para (USD): de remesas de remesas

Pensiones escolares $24.4 $20.4
Transporte escolar $6.7 $5.8
Alimentos $242.6 $221.6
Bebidas y tabaco $8.1 $2.7
Combustibles $26.2 $24.7
Servicios médicos $20.3 $15.8
Medicamentos $13.8 $6.5
Acueducto $46.4 $38.5
Energia $45.6 $37.2
Teléfono fijo $23.0 $14.7
Teléfono celular $17.9 $10.8
Transporte publico $24.9 $25.2
Transporte particular $5.6 $4.0
Esparcimiento y diversiones $33.1 $16.6

Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 2013

Algunos gastos anuales del hogar que se destadas @ogares que se benefician
de remesas son: pagos de matricula universitagasips en la universidad $421.2 dolares,
compras de prendas de vestir y calzado $415 dolpagms de impuesto predial y renta

$251.8 ddlares, gastos en vacaciones familiare$d ®fflares y pagos de matriculas
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escolares $115.1 dolares (Cuadro 40). Estos sstogggue en su mayoria duplican a los
hogares que no se benefician de remesas y quetpertener mas comodidades a las
familias transnacionales.

Cuadro 40. Algunos gastos anuales del hogar
Hogares Hogares no

Cuanto destina al afio este hogar para (USD): beneficiarios de | beneficiarios de
CINELES remesas

Matriculas escolares $115.1 $58.4
Uniformes escolares $42.9 $40.5
Utiles escolares $58.1 $47.8
Matricula universitaria y gastos en la universid $421.2 $196.9
Prendas de vestir y calzado $415.0 $285.2
Muebles y enseres $126.2 $42.5
Vacaciones familiares $205.0 $105.5
Impuesto predial y de renta $251.8 $130.8
Impuesto vehicular $55.1 $34.3
Otros gastos $107.3 $64.2

Fuente: Elaboracién propia con base en los datts HEV, 2013

5.3.2. Inversion de remesas en hogares de Cali

A fin de encontrar cual ha sido el aprovechamig@ntaluctivo de las remesas en hogares de
Cali, a continuacion se analiza la posesion denalgiienes de inversién de los hogares

gue reciben y no reciben remesas.

La compra de vivienda sin importar si se destinasal privado de la familia o para alquilar
es considerada un bien de inversion. Para el cadasdfamilias que son beneficiarias de
remesas 59% tienen vivienda propia, con respedts aogares que no reciben remesas

existe una leve diferencia pues 55% contestaroitanama vivienda propia (Grafico 41).
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Grafico 41. Adquisicion de Vivienda Propia
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Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 201

El Cuadro 42presenta la posesion de algunos bienes de inveldsidos hogar« de Cali.
Existe una diferencia significativa a favor de lhagares que reciben remesas en cuantt
inversién. Aunque son poco puntos porcentualesiféeedcia, pareciera que el uso de
remesa puede ir dirigido a una inversion a medago plaz por medio de la adquisicic
de estos bienes. Principalmente de carro (22.4f6gdS y lotes (6.5%), locales comercie
(5.4%) y casas o apartamentos diferente a la \dei€ue habita (9.1%). Los resultados
la ECV muestran que los hogares estantiendo, aunque en todos los casos no se tre
una inversion productiva directa sino en la confmeidn de un patrimonio familiar qt
mejora su calidad de vida.

Cuadro 4. Inversion de Remesas

Hogares con remesas

Hogares sin remes

Bienes de Inversion

Si No Si No
Carro 22.4% 77.6% 18.8% 81.2%
Acciones o participaciones en emprt 2.7% 97.3% 2.6% 97.4%
Fincas o lotes 6.5% 93.5% 2.3% 97.7%
Locales comerciales 5.4% 94.6% 2.0% 98.0%
Ganado 1% 99.3% .6% 99.4%
Casas diferente a la vivienda chabite 9.1% 90.9% 4.6% 95.4%

Fuente: Elaboracién propia con base en los datts HEV, 201
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El establecimiento de negocios a partir de las sasienternacionales es lo que se espe

de la remesa como precursor de desarrollo paragdrhy la economia local, ya q

establecer un negocio propio que funciona dentria devienda que habita hogar, es una

estrategia de tener otros ingresos y solventagdssos del hogar o ahorrar. Cuadro 43

presenta que solo 6% de los hogares con remeses tin negocio establecido en

hogar, un promedio un poco més bajo que 11% dedgares que I reciben remese

Lo que vale la pena destacar en este punto eoguedultados de la encuesta registran

en los hogares con remesas, comparado con hogaeesatienen remesas, hay r

personas trabajando como independientes (58% yrespectivamente) lo que indica

que posiblemente los hogares con remesas si teregotios establecidos pero no el

vivienda que ocupan. La limitacion de la encuestapermite hacer un analisis

profundo.

Cuadro 3. Negocios en el hogar
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Por dltimo es importante destacar que los datda Bacuesta de Calidad de Vida no
permitieron conocer el comportamiento econémictoddiogares hacia el ahorro, ya que

no contenia modulos de preguntas con esta infomaci

5.3.3. Condiciones de vida en hogares de Cali

El indice de bienestar material permite conocectasliciones en las que viven los
hogares de la ciudad de Cali, en el porcentajé detda poblacion los resultados revelan
que 33% de la poblacion tiene un indice de biendstp, 27.1% un indice de bienestar

medio y 3.9% un indice de bienestar alto (Cuadjo 44

De este Cuadro es importante sefialar que 50%sdeolgares que reciben remesas
en la ciudad de Cali, tienen un indice de bienedtar 28% un indice de bienestar medio y
solo un 21% de los hogares caen en el nivel bajuatestar. Como se puede observar por
medio de este indice, la remesa permite tener gsjoondiciones de vivienda y de
comodidades en comparacién con los hogares queaillen remesas que presentan un

menos indice de bienestar.

Cuadro 44. indice de bienestar material
indice Bienestar Material

Hogares
_ Bajo Medio Alto Total

Si reciben remesas 21.4% 28.3% 100.0%
No reciben remesas RERLA 27.0% 39.1% 100.0%
Total 33.0% 27.1% 39.9% 100.0%
Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 2013

En la ECV se indago acerca de las condiciones dke deél hogar, refiriéndose a la
percepcion que tienen las personas de su modo/déGuadro 45), 22.1% de los hogares

con remesas respondieron que sus condiciones deserdmuy buenas, para el caso de los
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hogares que no tienen remesas solo 13.4% de elissderan tener unas condiciones de
vida muy buenas. Mientras que los resultados suoilases en las buenas condiciones de
vida que dicen tener tanto los hogares que recibaresas como los que no reciben
(58.9% y 57.5% respectivamente). 17.4% de los lesgaon remesas consideran que sus
condiciones de vida son regulares y con un porgembayor 26.7% de los hogares sin
remesas expresas tener condiciones de vida regulausive en la comparacion de la
percepcion de las malas condiciones de vida loardesg-on remesas son menos con apenas

un 1.6%, mientras que los que no reciben remedés. 2.

Cuadro 45. Condiciones del vida del hogar

Actualmente las condiciones de vida en su hogar so

Hogares

Muy buenas  Buenas Regulares VEIES Total
Si reciben remesas 100.0%
13.4% 57.5% 26.7% 2.4% 100.0%

No reciben remesa:

Total 14.1% 57.6% 25.9% 2.4% 100.0%
Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 2013

En cuanto a un mejor nivel de vida del hogar, @specto al que tenian hace cinco
afnos, la comparacion entre hogares que reciben geciben remesas también es muy
similar (51.3% y 45.7% respectivamente), esto nosdp demostrar que los hogares
beneficiarios de remesas no perciben un mejor migelida, pues solo un 6% consideran
vivir mejor que los que no reciben la remesas (Goaf6). Obviamente la pregunta que se
hace a quien contesta la encuesta no es compafzaiva tampoco revela lo que se
esperaba. Los resultados de este estudio han dadwsue los hogares con remesas ganan
mas salarios, tienen mayores niveles de educaoi@pres condiciones de vivienda y

mejores niveles salud, al parecer eso no lo perddsehogares que no perciben remesas.
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Grafico 46. Nivel de vida del hogar
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Fuente: Elaboracién propia con base en los datts HEV, 201
La encuesta indago6 sobre la capacidad que tierseimdgpesos del hogar de cuk
los gastos mensuales (Cuad?7), 23% de los hogares con remesas contestarorcaozal
a cubrir sus gastos minimos en el mes, mientras 88%os hogares sin remesas dicel
alcanzar a cubrir sus gastos minimos. En relac@nlos hogares que consideran
cubren mas que los gastaninimos, son los hogares con remesas quienesntien
porcentaje alto en comparacién con hogares queentben remesas (27.9% y 11.

respectivamente).

Cuadro 7. Cubrimiento de gastos en el hogar

Considera que los ingresos de su hogar:

Hogares No alcanza para Solo alcanza Cubre méas
cubrir los gastos para cubrir los que los gastos
minimos gastos minimo¢  minimos Total
Si reciben remesas 49.2% 27.9%| 100.0%

11.7%| 100.0%

No reciben remesaT 55.6%

Total 31.9% 55.1% 13.0%]| 100.0%

Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 201
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La pobreza es un estado de privacion del biengetase refleja en la alimentacic
la vivienda, la educacion y la salud. También, edatras circunstancias de la vida mis
como lo sonla seguridad personal y de los bienes, la vulnkdali a los desastrt
naturales y las crisis econOmicas, la exclusiénabsgc politica, restringe la libertad «

realizacion de capacidadgden, 199¢.

Las medidas de pobreza subjetiva se basan en stapugie los hogares ofrece
preguntas directas sobre su percepcion del estadgmloreza y condiciones de vida.
encuentra que 22.9% de los beneficiarias de renseauto perciberomo pobres, pa los
hogares que no reciben remesas este porcentajgyes, mlcanza 36.1% (Gréfico 4

Gréfico 48. Indicador de pobreza subjetiva:
¢ Usted se considera pobre?

40%

30%

25%

20% 23%

5% —t b B
0% e P

Hogares que si reciben Hogares que no reciben
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Fuente: Elaboracion propia con base en los datts HEV, 201
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CAPITULO. 6 CONCLUSIONES

Esta investigacion presenta una caracterizaciétiogmonomica y SOCiO-
demografica de los hogares que reciben remesata esiudad de Cali y de sus
beneficiarios. Tuvo por objetivo principal identdir hasta qué punto la migracién ha
ayudado a mejorar la calidad de vida asi como sardello humano sustentable de los
hogares que reciben remesas. La hipotesis de drasajque por medio de las remesas la
migracion contribuye a mejorar la calidad de viddak hogares al mitigar sus necesidades
basicas, pero generan alta dependencia, si llegadesaparecer los hogares receptores
vivirian una situacion critic&l enfoque tedrico se apoyo en dos teorias badecdsoria

del transnacionalismo y del desarrollo humano.

La fuente de datos utilizada para llevar a caba iesestigacion fue la Encuesta de
Calidad de Vida (ECV) para la ciudad de SantiagoCadi, Colombia. Esta encuesta
permitié conocer la realidad de los hogares calelagscaracteristicas de los hogares con

remesas y las diferencias con aquellos que noae@&btos rubros.

De este estudio, entonces, se desprenden lasrgggimnclusiones:

1. Hogares transnacionales de Cali
Del total de hogares de la ciudad de Cali (616.778Y6 reciben remesas. En
cuanto al tipo de hogar, los resultados revelaroa cpsi la mitad de los hogares son
hogares ampliados, lo que demuestra que no saligeante sufre cambios al dejar su

hogar e insertarse en una nueva sociedad, tambi@ogar de origen debe re-estructurar
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las relaciones economicas, afectivas y de cuidadgol de la migracion para afrontar

cualquier inestabilidad.

En cuanto a la estructura del hogar en generahegares jévenes, puesto que los
menores de 14 afos casi triplican a los mayore$Xd@fos en el hogar, aunque es
importante destacar que la tasa de vejez es n@asraltogares que reciben remesas, que en

los que no se estan beneficiando de este ingreso.

También destaca dentro de los hogares con remesamgs de la mitad de sus
miembros (52%) son dependientes demograficamemtglagion menor de 14 afios y
mayor de 65. Los miembros del hogar econémicamatteo deben solventar los gastos
del hogar. Las remesas internacionales formame pragortante en el ingreso del hogar que

contribuye a asistir aquellos miembros dependieteesograficamente.

Del total de miembros del hogar transnacional, s®lci35% trabajan, lo que
demuestra que estos hogares receptores tienen meyendencia econdmica que l0s no
son receptores al tenerenos personas trabajando y mas personas dedigiabagar e

incapacitados para trabajar.

En cuanto a los arreglos familiares de los hogaresptores es importante sefalar
gue al migrar uno de sus miembros se generan asjdad transferencias se convierten en
la principal fuente ingresos en el hogar, la adstiacion del mismo queda a cargo de
algun miembro con fuerte lazo familiar con el migeaya sea la esposa 0 sus padf&s

la tarea de repartir el trabajo doméstico, lasquers definen sus relaciones de una manera
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general, estableciendo derechos, obligacionesigidehes de valor relativo que organizan

la vida doméstica” (Zelizer, 2009: 245).

2. Remesas y dependencia econdmica
El valor promedio de la remesa que reciben los tesgen Cali es de $566 ddélares
mensuales. El 51% de los envios los hace el nigy@atda mes y su uso principal son para
gastos del hogar. La remesa se ha convertido eimgoeso cuasi-permanente en donde el
migrante gira una parte de sus ingresos a Colopdnia que su hogar cubra necesidades

con éste dinero.

En general las cifras revelan que los hogares dcaimnales pueden tener una
economia inestable, ya que sus ingresos propiosls@b09 ddlares y la remesa de $566
dolares lo que sumado daria un promedio de ingréstates de $1175. La remesa
representa casi el 50% de los ingresos del hogaerhesa no es un complemento para
mejorar la economia del hogar, es parte vital d& és dependencia econémica de estos

hogares es casi inevitable.

3. Desarrollo Humano Sustentable y capacidades a partas remesas
En esta investigacion se construy6 el indice dexd&itar Material, para comparar
los hogares que reciben y no reciben remesas, ®hasadncepto de desarrollo humano del

PNUD (1990):

“el desarrollo humano es un proceso en el cuahg@ian las oportunidades del ser

humano. En principio estas oportunidades puedemfsgtas y cambiar con el tiempo. Sin
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embargo, a todos los niveles de desarrollo, lasrrés esenciales son disfrutar una vida
prolongada y saludable, adquirir conocimientos neteacceso a los recursos necesarios
para lograr un nivel de vida decente. Si no se gossstas oportunidades esenciales,

muchas otras alternativas continuaran siendo isdades” (PNUD, 1990, pag. 34).

Los datos de la ECV, permiten construir este ing@e conocer las condiciones
materiales en las que vive el hogar transnaciastk indice revela como las remesas
internacionales han permitido a los hogares teneesam a los recursos necesarios para
lograr un nivel de vida decente. El dinero de Imesa se traduce en tener mejores
condiciones en la vivienda, mayores comodidadesuanto a la adquisicién de bienes e
inmuebles. Los envios de dinero internacional lemggen al hogar dependiente de la

remesa acceder a una mejor calidad de vida.

Otro aspecto importante que se analizé en estatigaeion fueron los gastos del
hogar. Este andlisis se da a la luz de la teorladeapacidades de Amartya Sen. Eligi6 la
palabra “Capacidad” para “representar las combiomas alternativas que una persona
puede hacer o ser: los distintos funcionamientespyede lograr” (Sen, 1996, pag. 54). El
autor hace énfasis en que el desarrollo se baksalibertad justamente porque esta permite
a los individuos aumentar las capacidades para d@es/ila forma en que quieran vivir, lo

cual es, segun Sen, el objetivo de alcanzar un misgarrollo.

En este orden de ideas los gastos que realizdrozges transnacionales reflejan la
estrategia del hogar, de encontrar en la migragitas remesas un paliativo para no caer

en la pobreza o mejorar sus condiciones de vida.
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Dentro de los principales gastos del hogar transnat estan los gastos en
alimentacion y en medicamentos, considerados esto® gastos que contribuyen a una

mejoria en las condiciones de vida de los beneificae remesas.

También se encontr6 que estos rubros se destinbos gpagos de matricula
universitaria y gastos en la universidad, prineipaite a poblacion joven. La educacion es
una de las variables que permite comprender larsidre de la remesa en desarrollo
humano, adquirir nuevos conocimientos permite peepa las personas tener mejores
empleos y en algunos casos mejores ingresos. B#tcide con los mayores niveles
educativos que los beneficiarios de remesas paasegh que pueden pagar educacion
privada y alcanzan un nivel de educacion superinigersitaria mas alto en comparacion
con los hogares no receptores de remesas. Tawtii®ide con los salarios mas altos con

qgue cuentan los miembros del hogar que recibergam

Estos resultados coinciden con la teoria de Amé8gm (1994) que explica que lo
gue se debe conservar son las oportunidades dgehesaciones futuras para vivir vidas
gue valgan la pena. Donde se deja como legadokciclad general de crear bienestar, y
no alguna cosa o recurso en particular. En losdesga@ansnacionales, la educacién hace

parte de este legado.

Por otra parte y de acuerdo a los resultados de iegéstigacion las remesas
complementan los ingresos del hogar, permitienths dnogares receptores tener mayores

comodidades, lo que se podria ver reflejado en ne®joondiciones de vida, ya que
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destinan casi el doble de dinero en compras dedpsede vestir y calzado y gastos en

vacaciones familiares, en comparacion a los hogaresceptores.

En cuanto a la inversion productiva de la remesardsultados de la ECV muestran
qgue los hogares estan conformando un patrimonidifamque mejora su calidad de vida,
en adquisicion de vivienda, carro, fincas y loc@eserciales. En este punto es importante
sefalar que la inversion de las remesas se daugedaca la importancia que tiene para
cada hogar. Es una vision subjetiva que tienehdgares de cOmo gastar sus ingresos, sea

en inversion directa, patrimonio familiar, ahorrgastos de salud y educacion.

Finalmente, la hipo6tesis de este trabajo considas) por medio de las remesas la
migracion contribuye a mejorar la calidad de viddas hogares al mitigar sus necesidades
basicas, pero no ha resuelto el bienestar de ldidaariargo plazo, los datos de la Encuesta
de Calidad de Vida para Cali permiten negar egtatésis y concluir que los hogares
transnacionales mas alla de utilizar los ingresara @l consumo inmediato, también se
preocupan por mejorar su calidad de vida con régmesu educacion, su salud y aunque

sea poca a inversion.

Estos datos permiten corroborar que la migracionues estrategia familiar,
«orientada no tanto a obtener el maximo posiblegiesos, sino a diversificar sus fuentes,
con el fin de reducir los riesgos como el desemplda pérdida de ingresos” (Lacomba

2004), evitando la precariedad y el hambre en domres.
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Desde la teoria de Anand y Sen (1994) Evaluar lmlach de vida desde las
capacidades, oportunidades vy libertades que brim#asociedad a las personas es un
paradigma centrado en lo que la gente puede haoesus vidas. Como se presento en la
revision tedrica del capitulo dos, el enfoque ndepde una teoria de las necesidades, en
donde se vuelve interminable la lista, sino dedjpsrtunidades y capacidades necesarias

para construirse un proyecto de vida propio.

Las remesas que llegan a los hogares receptor@aligjuegan un papel importante
en la sustentabilidad del hogar, al invertir endekarrollo de capacidades entre los
miembros del hogar por ejemplo en educacién, pgérue en un futuro estas personas
sea menos dependiente de las remesas. Al teneenesiciarios la oportunidad de acceder
al sistema de salud o de adquisicion de medicarmgram tratar una enfermedad se crea
una mejor calidad de vida. Desde esta teoria,dagunidades y capacidades que un hogar
beneficiario de remesas elige para crear un me@regto de vida parte de la libertad que

tiene para priorizar sus gastos, sus inversior@sgeneral la destinacion de sus ingresos.

Por dltimo es importante reconocer que “la calidadvida que la gente puede
disfrutar depende no solo del ejercicio de la @tiga personal, sino también de las
circunstancias sociales, las cuales dependen tnt#dnde los esquemas institucionales.”
(Anand & Sen, 1994, pag. 18). Para el caso de Igsantes internacionales y sus hogares
de origen las politicas sociales que pueda incarpel gobierno de Colombia para la
mejoria de educacion y la formacién de habilidadescomo la creacion de oportunidades
de empleo a partir de las remesas permiten ameliaacceso a nuevas libertades y

capacidades.
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De esta forma el desarrollo humano, que se vejadfieen personas mejores
educadas, méas saludables no solo mejora la calelaita de los hogares transnacionales
gue reciben remesas, sino que contribuyen a lauptiwttlad de la persona y su capacidad

de hacer mayores aportes a la sociedad en general.
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Formulario No.

ENCUESTA DE EMPLEO Y CALIDAD DE VIDA
PARA EL MUNICIPIO DE CALI

Elaborado por: Centro Nacional de Consultoria/Alexandra Rubio
Revisado por: Andrés Gordillo - Revisado en Campo por: Gladys Mufioz

Centro Nacional de Consultoria

Diagonal 34 N° 5-27 Bogota
Teléfono: 339 4888

CC 7151-03 SE REQUIRIO PRUEBA PILOTO

. )

¢ Saludo al primer contacto. Buenos dias, tardes, mi nombre es (nombre y apellido), pertenezco al Centro Nacional de Consultoria, una empresa privada dedicada a la investigacion de
mercados, social y de opinion publica. Actualmente nos encontramos desarrollando un estudio sobre las caracteristicas de los hogares en Cali y sus condiciones laborales y para hacerlo
requerimos informacidn de personas mayores de edad. ¢En este hogar hay personas con esta descripcion?

¢ Saludo a la persona seleccionada. Buenos dias, tardes, mi nombre es (nombre y apellido), y pertenezco al Centro Nacional de Consultoria, una empresa privada dedicada a la investigacion
de mercados y de opinion publica. Actualmente nos encontramos desarrollando un estudio sobre las caracteristicas de los hogares en Cali y sus condiciones laborales y su opinion nos sera
valiosa para los propdsitos de la investigacion. Su participacidn es voluntaria y su identidad asi como las respuestas suministradas seran de caracter confidencial y los datos se utilizaran
Unicamente para fines estadisticos. El beneficio de su participacion es hacer valer en el estudio la opinidn de personas que piensan como usted. Le agradeceria que me dedicara 1 horay media
para responderme unas preguntas. ¢Puedo comenzar?

e Para cualquier inquietud puede comunicarse con el Centro Nacional de Consultoria. (Tel: 3394888 si la persona lo pide).

.

-

~
J

1. Zona: Urbana 1 D Rural 2 D 2. Sector: |:|:|:|:| 3. Seccion: |:|:| 4. Manzana: |:|:|
5. Comuna o Corregimiento: [ [ | 6.Segmento: [ [ [ [ ]

7. Edificacion niumero: 8. Total de viviendas en la edificacion: 9, Vivienda nimero:
10. Barrio: 11. Estrato: __ 12. Direccion de la vivienda: 13. Teléfono:
14. Total de hogares en la vivienda: [ | | 15. Hogar nimero: [ [ | 16. Total de personas en el hogar: [ ] |

Fecha aplicacion encuesta: Dia [ [ | Mes [ ] | Ao [ [ T 1]

-~

J

11/2012



1. CONTROL DE VISITAS

¢

~
Encuestador: Nombre:
Visita Numero 1 2 3 4
Fecha (dia - mes - afio) I I I Lo LI I I L I 1
D D M M A A D M A D M A A
Hora de inicio
(hora - minutos) Hora militar / / / /
Hora de terminacion
(hora - minutos) Hora militar / / / /
Resultado de la visita*
*1. Encuesta completa; 2. Encuesta incompleta; 3. Ocupado; 4. Nadie en el hogar; 5. Ausente temporalmente; 6. Rechazo; 7. Vacante; 8. Otro motivo.
- J
C 2. CUADRO DE RECHAZOS )
4 ] ) M
A Se rehuso a contestar la entrevista 01 02 03 04 05 06 07 08 09 10 11 12 13 14 15
B Entrevista incompleta 01 02 03 04 05 06 07 08 09 10 11 12 13 14 15
C Persona elegible no se encuentra 01 02 03 04 05 06 07 08 09 10 11 12 13 14 15
D Vivienda abandonada 01 02 03 04 05 06 07 08 09 10 11 12 13 14 15
E Vivienda habitada pero en construccion 01 02 03 04 05 06 07 08 09 10 11 12 13 14 15
F Ancianato/extranjeros/no hablan espafiol 01 02 03 04 05 06 07 08 09 10 11 12 13 14 15
G No hay nadie en la vivienda / No abren 01 02 03 04 05 06 07 08 09 10 11 12 13 14 15
H Entrevistado incapacitado (Sordo, enfermo, embriagado) 01 02 03 04 05 06 07 08 09 10 11 12 13 14 15
I Nadie elegible por cumplimiento de cuota 01 02 03 04 05 06 07 08 09 10 11 12 13 14 15
J No hay adultos en casa 01 02 03 04 05 06 07 08 09 10 11 12 13 14 15
K Otras razones 01 02 03 04 05 06 07 08 09 10 11 12 13 14 15

Ye

3. OBSERVACIONES

NN




VIVIENDA

o))

Tipo de unidad de vivienda

Casa

apartamento

Cuarto(s) de inquilinato

Cuarto(s) en otro tipo de estructura
Otro tipo de unidad de vivienda

AR WON =

s I
@ ¢El agua del acueducto llega las 24 horas del
dia durante los siete dias de la semana?
(en el caso de que si tenga acueducto)

1.Si
2. No

/
(i) Sifuera a comprar esta vivienda ahora,
¢cuanto cree que tendria que pagar?

Material predominante de las paredes
exteriores

-Ladrillo a la vista

-Bloque a la vista

-Ladrillo o bloque revocado o pafietado
-Piedra, madera pulida o material prefabricado
-Tapia pisada, adobe

-Bahareque revocado o sin revocar

-Madera burda, tabla, tablon

-Guadua, cafia, esterilla, otro vegetal

-Zinc, tela, lona, cartén, latas, desechos,
plastico

ONO R WN -

[¢e]

@ ¢Cuales de los siguientes problemas
presenta el sector donde esta ubicada su
vivienda?:

Problemas

- Ruido

- Exceso de anuncios publicitarios
Inseguridad

Contaminacién del aire

Malos olores

Generacion y manejo inadecuado
de las basuras 1
Invasion de andenes y calles

A aaam
Z

NN NN
O

o
-
NN

@ Si tuviera que pagar arriendo por esta
vivienda, ¢ cuanto cree que seria el monto
mensual? (PASE A 14)

~
¢En dénde preparan los alimentos las
personas de este hogar?:
En la cocina o cuarto destinado
exclusivamente para preparar alimentos
En un cuarto usado también para dormir
En una sala comedor con lavaplatos
En una sala comedor sin lavaplatos
En un patio, corredor, enramada, al aire libre

En ninguna parte (no preparan alimentos)
Solo para resp. cod. 6 (Pase a la p.20A)

N

ok wWN

@ ¢Cuanto paga mensualmente por el arriendo
de esta vivienda?

La cocina o sitio para preparar alimentos es:

De uso exclusivo de las personas del hogar
Compartida con personas de otros hogares 2

N

Material predominante de los pisos

-Marmol, parqué, madera pulida y lacada
-Alfombra o tapete de pared a pared

-Baldosa, ceramica

-Vinilo, tableta, ladrillo, madera pulida sin lacar
-Madera burda, tabla o tablén, otro vegetal
-Cemento, gravilla

-Tierra, arena

-Otro ¢ cual?

NOoO OO WN =

@ ¢ Cuantos grupos de personas (hogares)
preparan los alimentos por separado en esta

vivienda?

Esta pensando en comprar vivienda

1. Si
2.No - PASE A 16

Esta pensando en comprar vivienda

De contado 1
Con financiacion 2

¢Qué energia o combustible utilizan
principalmente para cocinar?:

- Electricidad

- Gas natural conectado a red publica

- Petroleo, gasolina, kerosene, alcohol,
cocinol

- Gas propano

- Carbén mineral o de lefia, lefia, madera
o material de desecho 5

N =

AW

La unidad de vivienda cuenta con servicios

publicos de:
Servicios Sl NO
- Energia eléctrica 1 2
- Gas natural conectado a

red publica

- Alcantarillado

- Recoleccion de basura

- Acueducto

- Teléfono Fijo

- Television por suscripcion
o cable 1

—a A aaa
NDNNNN

N

La vivienda ocupada por este hogar es:

Propia, totalmente pagada 1-PASEA10
Propia, la estan pagando 2-PASEA9

En arriendo o subarriendo 3-PASEA13
En usufructo 4 -PASEA12
Otra forma de tenencia 5-PASEA12

(posesion sin titulo,
ocupante de hecho,
propiedad colectiva, etc.)

Segun recibo de Energia eléctrica cual es el
estrato de su vivienda

1 ¢Alguan miembro de este hogar tiene @ ¢Con qué tipo de servicio sanitario cuenta el

2 escritura registrada de esta vivienda? I:I:‘ hogar?:

3 Inodoro conectado a alcantarillado 1

4 Sl 1 Inodoro conectado a pozo séptico 2

5 (i7) ¢En cuantos de esos cuartos duermen las Inodoro sin conexién 3

6 NO 2 personas del hogar? Letrina 4

7 COMERCIAL Bajamar 5

9 NOTIENE NO SABE / NO RESPONDE 9 Dj No tiene servicio sanitario 6 - PASE A 26
. N\ . J

@ ¢Cual es el valor mensual de la cuota?

@ De doénde, y en qué porcentaje, provendrian
los recursos para la compra de la vivienda:

El agua para preparar los alimentos (o beber) la
obtienen principalmente de:

(Mostrar tarjeta)

- Crédito bancario hipotecario %
- Crédito bancario diferente a

hipotecario %
- Crédito con el Fondo Nacional del

Ahorro I
- Leasing con entidades del sector

financiero %
- Subsidio de vivienda %
- Prestamos de amigos o familiares — %
- Cesantias %
- Ahorros y recursos propios %
- Otro, ¢cual? %

@ ¢Doénde esta ubicado el grifo, llave o pozo de

agua?:
- Dentro de la vivienda 1
- Fuera de la vivienda, pero en el lote o

terreno 2
- Fuera de la vivienda y del lote o terreno 3

Incluyendo sala y comedor, ¢de cuantos
cuartos o piezas dispone este hogar?
(excluya cocina, bafios, garajes y los cuartos
destinados a negocio)

@ ¢Qué tipo de alumbrado utiliza
principalmente este hogar

Eléctrico
Kerosene, petroleo, gasolina
Vela; energia solar, bioenergia, otro

WN =




C VIVIENDA )
s N )
El servicio sanitario esta ubicado @ ¢Cuanto tiempo gastan caminando las personas de este hogar para llegar a los siguientes servicios o establecimientos mas cercanos
a la vivienda?
Dentro de la vivienda 1
E‘:::raegg la vivienda pero en el lote 5 Servici menos de entre 10 minutos 20 minutos b
ervicios 10 minutos y menos de 20 y mas no sabe
@ El servicio sanitarios es: . .
Transporte publico (buses, busetas o colectivos) 1 2 3 9
De uso exclusivo de las personas de este
hogar 1 Estacion MIO o paradero alimentadores 1 2 3 9
Compartido con personas de otros
hogares 2
Parque o zonas verdes 1 2 3 9
;,Como eliminan principalmente la basura en )
oste hogar?: princip Tienda o supermercado 1 2 3 9
- Larecogen los servicios de aseo 1 Drogueria o farmacia 1 2 3 9
- Latiran a un rio, quebrada, cafio o laguna 2
- Latiran a un lote, patio, zanja o baldio 3 .
- Laqueman o la entierran 4 Bancos o cajeros 1 2 3 9
- La recoge un servicio informal
(zorra, carreta, etc.) 5 CAl o estacién de policia 1 2 3 9
g AN P y,
s ] o . ) N
¢Cuales de los siguientes bienes posee este hogar?: ¢Tiene este hogar en esta vivienda algtn @ ¢Cuantas personas no pertenecientes al hogar
tipo de negocio?: trabajan en este negocio?
Lo usa para trabajar .
Bienes 1.Si I:I:‘
| NO 2. No - Pase a modulo Il
A. Carro 01 1 2 ¢ Qué tipo de negocio tiene el hogar en esta ¢Del t(_)tal de personas que tral’)ajan_ en el
- 1 2 vivienda? negocio del hogar, cuantas estan afiliadas a
B. Motocicleta 02 n o Tenda o1 salud y pensiones?
C. Maquina lavadora de ropa 03 B. Café Internet 02 I:lj
P C. Miscelanea 03
D. Magquina secadora de ropa 04 D. Taller de reparacion 04 99. No Sabe / No Responde
E. Nevera o refrigerador 05 E. Panaderia 05 Sila suma de P. 32 y P.33 es superior a P.34
- F.  Papeleria 06 contintie de lo contrario PASE A P. 36
F. Licuadora 06 G. Cafeteria 07
G. Estufa eléctrica o a gas 07 H. Licoreria 08 @ Si alguna o algunas de las personas no estan
- - — I. Drogueria 09 cubiertas, como enfrentaria usted un accidente o
H. Equipo de sonido o minicomponente 08 J.  Supermercado 10 problema de salud derivado del trabajo de alguna
. K. Peluqueria 11 de las personas que trabajan en este negocio?
l. Repr?ductor de video (DVD, blueray) 09 L. Salén de Belleza o Spa 12 Gon ahorros personales o1
J. Televisor LCD o plasma 10 k/IL. 'I?;f;?gr?ant:ﬁca de costura 12 -Con ayudas de los hijos o familiares 02
i : - tro ti imient
K._Teevior a coo 1 N Saniodo Soud E oot e s crmerto (3
L. Acciones o participacion en empresas 12 K (OCtons.léI:to,rllg medico o veterinario) -Venderia su vivienda o bienes del hogar 05
M. Fincas o lotes 13 : ro ¢ Lual 16 -Empenfaria bienes del hogar 06
: -No lo ha considerado 07
N. Locales comerciales 14 -No tiene recursos 08
O. Ganado 15 @ ¢Hace cuanto tiempo tiene este negocio? -Otro, ¢cual?
P. Casas o apartamentos diferentes a la vivienda que habitan 16 Meses I:l:‘ Afos I:l:‘
Q. Teléfonos celulares activos - ; Cuantos? 17 Se registra meses, si es menos de un afio s Ti i f i
< (01 a 11 meses) y 00 si es menos de un mes. gol‘ezlenztgzgieotf:lvas a futuro de continuar
R. Computador - ; Cuantos? 18 1 Si )
S. Acceso a internet 19 @ i,CuénFas personas del hogar !rabajan 2: No
exclusivamente en este negocio I:I:‘ Por que NO
\T. Ninguno de los anteriores PASAR A P.29 88 VAN (incluyéndose)? AN )




4 )
1 esta afiliado al sistema ¢Cuantos ¢Cudl es la principal razén para | ;Quién paga ¢Enlos El estado de | Por enfermedad, accidente o
de seguridad social en salud | meses hace | que ___no esté cubierto por una | mensualmente ultimos doce salud de___ | nacimiento ___ (LEA
como: que___no entidad de seguridad social en | por la afiliacion | meses dejé de | en general | NOMBRE) tiene alguna de 1. Tiene alguna
esta afiliado salud?: de ?: asistir al es: las siguientes condiciones enfermedad créonica como
1. Cotizante (Pase ap.4) o no cotiza 01.Faltade dinero médico o no en forma PERMANENTE?: hipertension arterial,
ala 02. Muchos tramites 1. Paga una parte | se hospitalizé, | 1. Muy bueno diabetes, artritis, etc. y
2. Beneficiario (Pase a p. 6) seguridad 03.Noleinteresa y otra la empresa | por no tener 01. Ceguera total consulta periédicamente
social en 04. Descuido o patrén con que pagar | 2.Bueno 02. Sordera total
3.Régimen subsidiado salud? 05. No sabe que debe afiliarse 2. Le descuentan | estos servicios 03. Mudez 2.Tiene alguna enfermedad
(SISBEN) (Pase ap. 6) 06. No esta vinculado laboralmente | de la pensién enlaEPS o 3. Regular 04. Dificultad para moverse o | cronica pero no consulta
(si nunca ha aunaempresa o entidad 3. Pagala ARS?: caminar por si mismo periédicamente
4 Régimen especial o de estado 07. Sutrabajo es estacional totalidad de la 4. Malo 05. Dificultad para bafiarse,
excepcion (fuerzas armadas, afiliado 08. Esta en espera del carné de | afiliacion 1. Si vestirse, alimentarse por si 3. No tiene enfermedades
Ecopetrol, universidades marque 98) régimen subsidiado 4. Paga mismo cronicas
publicas Magisterio) 09 Esta a la espera de la encuesta | completamentela | 2. No 06. Dificultad para salir solo a
(Paseap.4) SISBEN empresa o patron la calle sin ayuda o compaiiia;
) 10. No sabe como afiliarse donde trabaja o 07. Dificultad para entender o
5. No esta afiliado. CONTINUE. 11. Lo desvincularon del SISBEN; | trabajo aprender
12. El cotizante perdi6 el trabajo 9. No sabe, no 08. Otra ¢, Cual?
88. Otrarazon. informa. 09. Ninguna
(Paseap.6) 98. No sabe/No responde.
st | wo
§ @ @ ® ® ® ® ® )
-
01 1 2 h
02 1 2
03 1 2
\ J
(. A
04 1 2
05 1 2
06 1 2
- J
4 )
07 1 2
08 1 2
09 1 2
- J
4 )
10 1 2
11 1 2
12 1 2
J




Sin estar enfermo(a) y Durante los ULTIMOS ¢ Qué hizo principalmente__ para tratar ese problema de salud?: Por este Usted se considera | Con base en la tarjeta
por prevencion, ¢, 30 DIAS, ¢__tuvo algun problema de una persona: (escala cromatica),
consulta por lo menos problema de salud 01. Utilizé los servicios a los cuales tiene derecho por su EPS o EPSS salud, icual es el color de
una vez al ano?: (enfermedad, problema (médico general, especialista, odontdlogo, terapista, enfermera) é__requirio 1. Indigena piel de la cara de esta
odontologico, etc.) hospitalizacion? persona? Clasificacion
Al médico (general o ] 02. Utilizé los servicios a los cuales tiene derecho por su afiliacion a 2. Negra externa ( Para todas
especialista): 1. Si- CONTINUE. medicina prepagada o plan complementario de salud 1. Si las personas del hogar
1. Si (médico general, especialista, odontdlogo, terapista, enfermera) 3. mulata que se encuentren en
2. No 2. NO (Pase a p.13) 2. No el momento de la
03 Utilizé servicios médicos particulares 4. Blanca encuesta)
Al odontélogo (médico general, especialista, odontologo, terapista, enfermera)
1.Si 5. Mestiza
2. No 04.Acudi6 a una ESE —Empresa Social del Estado-
(hospital o centro de salud) Otra ¢ Cual?
Medicina alternativa
1. Si 05 Acudié a un boticario, farmaceuta o droguista
2. No
06.Consulté a un tegua, empirico, curandero, yerbatero, comadrona 8. No sabe
7. A ninguno
07.Asisti6 a terapias alternativas practicadas por personal no profesional 9. No responde
(acupuntura, esencias florales, musicoterapia, etc.)
WEDI ToTe) . 08. Uso remedios caseros
co NT ALT | o
SN | NS | N si | NO 09.Se autorrecetd; 10.Nada st | wo
L ® @ ® ® )
~
o1 1|2|1(2[1]|2]|7 1 2 1 2
02 1|2|1(2|1|2]|7 1 2 1 2
03| 1|2|1(2[1]|2]|7 1 2 1 2
(N J
4 )
04/ 1|2|1(2|1|2]|7 1 2 1 2
05| 1|2 |1|2[1]|2]|7 1 2 1 2
06| 1|2 |1]2[1]2]|7 1 2 1 2
- J
4 )
07| 1(2(1|2|1|2]|7 1 2 1 2
08| 1 (212|127 1 2 1 2
09| 1(2(1|2|1|2]|7 1 2 1 2
N J
4 )
10011212127 1 2 1 2
M 1|2(1|2|1]2]|7 1 2 1 2
12112 1]2[1|2]|7 1 2 1 2
J




4 )
Lugar de nacimiento de cada uno de los miembros del hogar ¢Cuantos ainos ¢.DONDE VIVIA HACE CINCO ANOS? ¢Cual fue la principal razén
continuos para venir a Cali?:
(codificar municipios y departamentos o pais). hace que vive 01. En este municipio
en Cali? 01.Laborales u oportunidad de
02. En otro municipio del Valle negocio
(si es menos de . . i
un ano, escriba 03. En otro municipio de otro departamento 02.Mas oportunidades de educacion
00) i 03.Motivos de salud
04. En otro pais
04.Matrimonio o conformacion de un
Si el cédigo de respuesta es 01 (en este municipio), termine el moédulo nuevo hogar
para esta persona.
05.Amenaza o riesgo para su vida o
su integridad fisica, ocasionada por
conflicto armado
06.Amenaza o riesgo para su vida o
su integridad fisica, ocasionada por
delincuencia comudn
07.Motivos familiares
Otra razoén ¢,Cual?
MUNICIPIO DEPARTAMENTO PAIS CR MUNICIPIO | DEPARTAMENTO PAIS
N ® @ ® ® J
4 )
01
02
03
o J
4 )
04
05
06
- J
4 I
07
08
09
o J
4 )
10
11
12
J




4 N
¢Ha tenido... algan HIJO O HIJA ¢Cudntos hijos hombres? ¢En qué ANO Y MES TUVO... En qué afio tuvo... su PRIMER ¢Actualmente esta
que haya NACIDO VIVO (A)? ; Cuéntas hiias muieres? su ULTIMO hijo (a) nacido hijo(a) nacido(a) vivo(a)? embarazada?:
] ¢ J jeres (a) vivo (a)?
1. Sl - CONTINUE 1. Si
2. NO - Pase a p.5 2.NO
9. No sabe
S| | NO H | M ANO | MES ANO sl | NO | NS
. ® @ ® ® )
~
01 1 2 1 2 9
02 1 2 1 2 9
03 1 2 1 2 9
_ J
4 I
04 1 2 1 2 9
05 1 2 1 2 9
06 1 2 1 2 9
\_ J
4 )\
07 1 2 1 2 9
08 1 2 1 2 9
09 1 2 1 2 9
_ J
4 N
10 1 2 1 2 9
11 1 2 1 2 9
12 1 2 1 2 9
J




4 )
¢__asiste auna z,Cuénta's ¢Cual es la razén principal ¢A qué tipo de hogar ¢Recibe __ en el establecimiento educativo, alimentos en forma gratuita o por un
guarderia, hogar | horas al dia? | porlacual ___ no asiste a comunitario, guarderia o pago simbélico?:
comunitario o una guarderia, hogar preescolar asiste ?:
preescolar?: Pase a p.4 comunitario o Desayuno:

preescolar?: 1. Hogar comunitario de 1. Si (Valor pagado a la semana __)
1. Si Bienestar Familiar 2. No
2. No -( Pase a 1.No hay una institucién
p-3) cercana 2. Guarderia, hogar infantil o Medias nueves, onces o refrigerios:
jardin de Bienestar Familiar 1. Si (Valor pagado a la semana )
2.Es muy costoso 2.No
3.Jardin infantil o casa
3.No encontré cupo vecinal de la Secretaria de Almuerzo:
Integracion Social del Distrito 1. Si (Valor pagado a la semana ___)
4 .Prefiere que no asista 2. No
4. Otra guarderia, preescolar
5.Tiene un familiar en la o jardin oficial
casa que lo cuida
5. Guarderia, preescolar o
6.Considera que no esta en jardin privado.
edad de asistir
7.Otra.
DESAYUNO REFRIGERIO ALMUERZO
S| | NO (Pase a p.6) CR VALOR $ CR VALOR $ CR VALOR §
. 0 ® ® ® ® J
4 )
01
02
03
(N J
4 )
04
05
06
- J
4 )
07
08
09
N J
4 )
10
1
12
J




4 )
Entre semana en dénde ¢Entre semana, al cuidado de ¢Cuales de las siguientes actividades ¢Llevan a a ¢Cuales fueron las razones para no llevar a
permanece la mayor quién esta la mayor parte realiza la madre o el padre habitualmente control de crecimiento a controles de crecimiento y
parte del tiempo entre las del tiempo?: con...?: y desarrollo?: desarrollo?:

6:00 am y las 6:00 pm? :
01. La madre en la casa 01.Cantar, leer o contar cuentos 1. Si 01.No pens6 que fuera necesario llevarlo (a) a
1.En su casa 02 Realizar i g (Pase a VIl Educacién) | consulta
02. El padre en la casa -Realizar Juegos o rondas .
2 En otra casa . 2. No (Continte) 02.La consulta es muy cara, no tiene plata
: 03.Salir al parque :
] 03. Ambos padres en la casa 03.El lugar donde lo atienden queda muy lejos/no
3.En un lugar de trabajo 04.Practicar deportes hay servicio cerca
04. Con su padre o madre en el
4.En la guarderia o jardin. trabajo 05.Realizar actividades artisticas o manualidades 04.No han citado o programado a los nifios o nifias a
esta consulta por parte de la EPS, ARP,
05. Un pariente de 18 afios o mas 06.Compartir por lo menos una comida al dia aseguradora, etc.
06. Un pariente menor de 18 afios 07.Revisar tareas y estudiar 05.No pudo dejar el trabajo/no tuvo tiempo
07. Empleada domésti . 08.Ver television, ir a cine o asistir a actividades o 06.No confia en los médicos; 07.Atienden muy mal
. Empleada domestica 0 ninera eventos culturales
08.No consiguio cita cercana en el tiempo
08. Vecinos o amigos 09.Madre fallecida
09.Fue pero no lo atendieron
09. Otra persona 77.Ninguna de las anteriores actividades
P 10.Los trdmites en la EPS/IPS son muy complicados
. . 99.No sabe/no responde
10. Nadie lo(a) cuida. - | o 88.0tra
L ® ® ® )
4 )
01 1 2
02 1 2
03 1 2
- J
4 )
04 1 2
05 1 2
06 1 2
- J
4 )
07 1 2
08 1 2
09 1 2
I J
4 )
10 1 2
11 1 2
12 1 2
J
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4 )
... sabe leer | ¢... actualmente | ¢Cual es la principal El ¢Recibe... en el En un trayecto normal | ¢Cuanto tiempo | ¢Cual es el nivel ¢De qué nivel es el
y escribir? estudia (asiste razén para que... no establecimie- | establecimiento desde o hacia a su se demora... en | educativo mas alto titulo o diploma mas
al preescolar, estudie?: to donde educativo, sitio de estudio, ¢cual | su viaje de ida a | alcanzado por...y alto que ha
1. Si escuela, colegio | 01. Considera que no esta en estudia.... es: | alimentos es el principal medio la institucion a cuantos afnos aprobé | obtenido ?
o universidad)?: ggaé‘ es‘?g'ar terming (desayunos, medias | de transporte que la que asiste? en ese nivel?
2. No onsidera que ya termino 1. Oficial nueves, refrigerios, | utiliza... ?: minutos 07. Ninguno
. _ 03. Costos educativos elevados _— 07.Ninquno
Si responde 1= o falta de dinero . almuerzos, etc.) en -Ning _
Sly tiene menos | 04. Debe encargarse de las 2. No oficial forma gratuita o por | 01. MIO _ 01p | 01. Bachiller
35 afios, pase a labores domésticas y/o del un pago simbélico?: ?2’.|Bu_s, buset?j olcolect_|yo .Preescolar
.4; si tiene 35 cuidado de nifios solo si responde la opcion - I 02. Técnico o Tecnodlogo
Zﬁos 0 mas 05. Debe encargarse de otras 1.Si 02 se marca el nimero ) 02.Basica primaria (1° - 5°) 9
8" . personas del hogar (ancianos, ’ (¢,cuantos?) . . 03. Uni itari
pase a p.g, si personas discapacitadas, etc.) 03. Automovil de uso 03.Basica secundaria - Jniversitario
responde 2=NO, | 06 Necesita trabajar o buscar 2.No particular (6°-99 o
y tiene menos de | trabajo 04. Taxi 04. Especializacion
35 afios, 07. No le gusta o no le interesa 05. Mototaxis 04.Media (10° - 13°);
contintie con p.3; | € estudio ) ) 06. Piratas , | 05.Maestria o Magister
y si tiene 35 afios 08. Porque se cas6 o formé 07. Motocicleta 05.Superior o universitaria
mas, pase a porca 08. Bicicleta . 06. Doctorado
y ' 09. Falta de cupos 09. Ruta escolar 09.No sabe, no informa. :
p.8. 10. No existe centro educativo 10' A pie
cercano o el establecimiento 11. Bus intermunicipal (Afios aprobados ) 09. No sabe, no
asignado es muy lejano 12 Otro responde
11. Necesita educacion especial ’
88. Otra razdn
Pase a p.8
s | No si | wo ( p-8) CR | VASSRESMGA® cR |  cuanTos MINUTOS CR |  ANosaPrB
0 ® ® ® ® ® ® ® )
4 )
01| 1 2 1 2
02| 1 2 1 2
03| 1 2 1 2
(N J
4 )
04| 1 2 1 2
05| 1 2 1 2
06| 1 2 1 2
- J
4 )
07| 1 2 1 2
08| 1 2 1 2
09| 1 2 1 2
N J
4 )
10 1 2 1 2
1 1 2 1 2
12| 1 2 1 2
J
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4 (Por favor registre para todas las personas del hogar con 5 afios 0 mas) A
¢-.-usa computador?: ¢-.-usa internet?: ¢Por qué motivo principal... no usa internet?: De las siguientes organizaciones ¢ a cual(es) pertenece?:
1. Sl - continte 1. Sl - Pase a p.4 1. Porque no lo conoce o no sabe usarlo 01. Organizacion religiosa, fe o grupo de oracion
02. Organizacion artistica, musical voluntaria, deportiva, social
2.NO - Pase a p.4 2. NO - continte 2. Por falta de interés o porque no lo necesita o de recreacion
03. Asociacién de padres de familia, ex alumnos, etc
3. Por costos 04. Cooperativa o asociacién de productores o comerciantes
05. Organizacion voluntaria ambientalista, de atencion en
4. Por problemas de conexion (acceso) salud o de caridad
06. Grupo o partido politico
5. Por restriccion de los padres o adultos 07. Junta de accién comunal, civica barrial o de seguridad y
vigilancia
Otro ¢ Cual? 08. Asociacion profesional, camara, gremio o sindicato
09. Grupo de juventud o tribus o subculturas urbanas (emos,
metaleros, hoppers, etc.)
10. Organizacién étnica-racial (afrodescendiente o indigena)
11. Grupos de adulto mayor
12.No pertenece a ninguna de las anteriores organizaciones
98. No sabe/no responde
ss | o s | o
N © @ ® ® J
~
01 1 2 1 2
02 1 2 1 2
03 1 2 1 2
(N J
4 )
04 1 2 1 2
05 1 2 1 2
06 1 2 1 2
- J
4 )
07 1 2 1 2
08 1 2 1 2
09 1 2 1 2
N J
4 )
10 1 2 1 2
1 1 2 1 2
12 1 2 1 2
J
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a. CLASIFICACION DE LA FUERZA DE TRABAJO )
(circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo) Registre el numero de orden de la persona que suministra la informacion (informante seleccionado)
¢En qué actividad Ademas de lo anterior, Aunque no trabajé 2 trabajo la En las ULTIMAS 4 ¢Qué hizo... principalmente en las ¢ desea
ocupo la mayor parte é realizé la semana la semana pasada, por semana pasada en un SEMANAS ;___ hizo ULTIMAS CUATRO SEMANAS conseguir un
del tiempo la semana pasada alguna una hora o mas en negocio por UNA alguna diligencia para para conseguir un trabajo o trabajo
pasada?: actividad paga por una forma remunerada, HORA O MAS sin que conseguir un trabajo o instalar un negocio?: remunerado o
hora o mas?: itenia durante esa le pagaran?: instalar un negocio?: 01.Pidi6 ayuda a familiares, amigos, instalar un
1.Trabajando semana algun trabajo o colegas. ] o ) negocio?:
(Pase a capitulo Ocupados 1.8i negocio por el que 1.Si 1.Si - Continte 02.Visitd, llevé o F”Z"’ hojas de vida a
pagina 15) (Pase a capitulo recibe ingresos?: (Pase a capitulo ggqf;e.s?s 0 empleacores. . 1. Si
L P .\Visito, llevé o envid hojas de vida a
. Ocupados pagina 15) ) Ocupados pagina 15) 2.No bolsas de empleo o intermediarios (Pase ap.9)
2.Buscando trabajo o 1.Si . o (Paseap.7) 04.Puso o consulto avisos clasificados o
2.No - continte (Pase a capitulo 2.No - continte 05.Se presento a convocatorias 2.No - Continte
3.Estudiando Ocupados pagina 15) 06.Hizo preparativos para iniciar un
negocio
4.0Oficios del hogar 2.No - continte 07. Por el sistema de informacion SENA
08.A través de paginas de internet
5.Incapacitado permanente 09.Participc')|en un prr:)gll'ag\a pll]t/)IicoI que
trabajar promuev_eg engancnhe laboral y/o e
para . . . emprendimiento
(Pase a capitulo inactivos 99. No sabe, no informa
pagina 31) Otro medio, ¢cual?
(Pase a p. 14)
6. Oftra actividad ¢ Cual?
sl | NO Sl | NO Sl | NO sl | NO Sl | NO
N © ® ® ® ® ® ®
4 )
01 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2
02 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2
03 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2
(N J
4 )
04 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2
05 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2
06 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2
- J
4 )
07 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2
08 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2
09 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2
N J
4 )
10 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2
1 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2
12 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2
J
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¢Cual es el motivo principal por el que

no desea trabajar ni montar un negocio?:

01.Estéa embarazada

02.No hay trabajo disponible en la ciudad o region
03.No sabe como buscarlo

04.lguien de su familia no lo deja

Aunque___ desea trabajar, ;por qué
motivo principal no hizo diligencias
para buscar un trabajo o instalar un
negocio en las ULTIMAS 4 SEMANAS?:

01.Ya encontré trabajo (pase a pregunta No. 14)
02.No hay trabajo disponible en la ciudad/no

Durante los
ultimos 12 meses
¢...trabajo por lo
menos 2 semanas
consecutivas?

Después de su
ultimo empleo,
¢-....ha hecho
alguna diligencia
para conseguir

Durante los ultimos
12 meses ¢...ha
hecho alguna
diligencia para
conseguir trabajo o

¢Cuantos meses
hace que...dejo de
buscar trabajo por
ultima vez?___

~

Si le hubiera
resultado algun
trabajo a....
¢estaba disponible
la semana pasada

05.Esta cansado de buscar N B encuentra trabajo en su oficio o profesion, etc. trabajo o instalar instalar un (solo acepte 01 a para empezar a
06.No encuentra trabajo en su oficio o profesion 03.Esta esperando que lo llamen o esperando 1.Si - Contintie un negocio? negocio? 12) trabajar?

07.Esta esperando la temporada alta temporada alta

08.Carece de la experiencia necesaria 04.No sabe como buscarlo 2.No (Paseap.12) | 1.Si(Paseap.14) | 1.Si- Continte 1. Si

09.No tiene recursos para instalar un negocio 05.Esta cansado de buscar (Pase a capitulo
10.Los empleadores lo consideran muy joven 06.Carece de la experiencia necesaria 2 No 2 No Desocupados
11.Usted se considera muy joven . 07.No tiene recursos para instalar un negocio p itul P itul i 59

12.Los empleadores lo consideran muy viejo 08.Los empleadores lo consideran muy joven o ( ase a capitulo ( ase a capitulo pagina 29)
12.Usted se considera muy viejo muy viejo Inactivos pagina 31) | Inactivos pagina 31)

13.No tiene quien le cuide los hijos pequefios, 09.Usted se considera muy joven o muy viejo 2.No

familiares ancianos, enfermos o discapacitados
14.0tras responsabilidades familiares

15.No lo necesita

16.Esté estudiando

17.Problemas de salud

18.Porque soy jubilado o pensionado

Otro ¢,Cual?

98. No sabe/No responde.

(Pase a capitulo Inactivos pagina 31)

(Pase a capitulo
Inactivos pagina 31)

(Pase a capitulo Inactivos pagina 31)
10.Responsabilidades familiares
(Pase a capitulo Inactivos pagina 31)
11.Problemas de salud

(Pase a capitulo Inactivos pagina 31)
12.Esta estudiando

(Pase a capitulo Inactivos pagina 31)
Otro ¢ cual?.

(Pase a capitulo Inactivos pagina 31)

S | NO S | NO S | NO Sl | NO
C ® ® @ @ )
§
01 1 2 1 2 1 2 1 2
02 1 2 1 2 1 2 1 2
03 1 2 1 2 1 2 1 2
\ J
4 N\
04 1 2 1 2 1 2 1 2
05 1 2 1 2 1 2 1 2
06 1 2 1 2 1 2 1 2
N\ J
4 N
07 1 2 1 2 1 2 1 2
08 1 2 1 2 1 2 1 2
09 1 2 1 2 1 2 1 2
o J
4 N\
10 1 2 1 2 1 2 1 2
11 1 2 1 2 1 2 1 2
12 1 2 1 2 1 2 1 2
J
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b. OCUPADOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)
OCUPADOS EMPLEO PRINCIPAL

¢Qué hace' en este A qué actividad ¢Para realizar ¢El contrato es ¢El contrato de .... Trabaja por ¢Hace cuanto (Ensu
trabajo? se dedica este trabajo verbal o escrito? | trabajo es a orden de prestacion trabaja para esta empleo
principalmente la tiene ... algun término indefinido de servicios? empresa bajo esta actual
empresa o tipo de 1. Verbal o a término fijo? modalidad de debe
negocio en la contrato? (Pase a p.10) 1. Si prestaciéon por cumplir
que...... realiza su (verbal o 1. termino indefinido ¢ Duracién del actual servicios? horario?
trabajo? escrito): 2. Escrito contrato? meses
2. Atermino fijo meses 1. Si
1. Si - Contintie 9. No sabe, no (numero de meses
informa ) 2. No (Pase a p.10) 2. No
2. No (Pase a p.10)
(Pase a p.15) 9.No sabe, no
informa
sl | NO 1 | 2 | DUR | NS | sI | DUR | NO MESES sl | NO
N © ® ® ® ® ® ® J
4 )
01 1 2 1 2 9 | 1 2 1 2
02 1 2 1 2 9 1 2 1 2
03 1 2 1 2 9 | 1 2 1 2
- J
4 )
04 1 2 1 2 9 1 2 1 2
05 1 2 1 2 9 | 1 2 1 2
06 1 2 1 2 9 1 2 1 2
- J
4 )
07 1 2 1 2 9 | 1 2 1 2
08 1 2 1 2 9 1 2 1 2
09 1 2 1 2 9 | 1 2 1 2
I J
4 )
10 1 2 1 2 9 1 2 1 2
1" 1 2 1 2 9 | 1 2 1 2
12 1 2 1 2 9 1 2 1 2
J
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a. OCUPADOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)
OCUPADOS EMPLEO PRINCIPAL
¢En su empleo La empresa o La empresa que ¢Cuales la ¢Esta ..... ¢Por su contrato ¢Cuanto tiempo lleva... ¢Este En este trabajo.....es:
actual tiene un persona que contrato a... es: actividad de la conforme con el actual, recibe o trabajando en esta trabajo es
jefe definido? contraté a..., ;es empresa o tipo de contrato tiene derecho a: empresa, negocio, solo porla | 1-Obrerooempleado de
la misma 1. Una empresa persona que lo | que tiene? industria, oficina, firma temporada | €mpresa particular
1. Si empresa donde de servicios contraté? (De planta, por Vacaciones con o finca de manera navidefa? | 2- Obrerooempleado del
trabaja o presta temporales prestacién de sueldo?: continua? gobierno o
2. No sus servicios? servicios, por 1.Si 1. Si 3. Empleado doméstico .
2.Una cooperativa labor terminada, | 2. No meses (sies 4|5Trabajad3%r por cuenta propia
1.Si de trabajo etc.): menos de un mes escriba 2 No (5 TDZirgnpé) er)n oador
(Pase a p.12) asociado Prima de 000). (Pase a p.30) P
1. Si navidad? . b I
2. No 3. Una empresa 1. Si CONTINUE a15Aen el ?é;[‘anbearj:gg;fammar sin
asociativa de 2. No 2. No caso de que lleve (Pase a p.45)
: trabajando dos meses o b ) »
9. No sabe, no trabajo menos. 7. Trabajador sin remuneracion
informa ) Derecho a en empresas o negocios de
(Pase a p.12) Otra ¢,Cual? cesgntla? Sélo aplica registrar en otros hogares
1.8i meses el tiempo que se (Pase ap.45)
2.No lleva trabajando. Si el 8.Jorr.1aler'o 0 peon
informante responde un Otro ¢ Cual?
\ P D afio o mas afos, se (Pase a p.30)
si | NO s | NO | NS sI | NO sI |NO s | NO| sl |NO convierten a meses. sI | NO
9 ©, @ ® ® @®
01 1 2 1 2 9 1 2 112(1]12|1|2 1 2
02 1 2 1 2 9 1 2 112111212 1 2
03 1 2 1 2 9 1 2 112(1]12|1|2 1 2
.
-
04 1 2 1 2 9 1 2 112111212 1 2
05 1 2 1 2 9 1 2 1121|1212 1 2
06 1 2 1 2 9 1 2 112111212 1 2
-
-
07 1 2 1 2 9 1 2 11211]12(1]|2 1 2
08 1 2 1 2 9 1 2 1121112112 1 2
09 1 2 1 2 9 1 2 1121|1212 1 2
.
-
10 1 2 1 2 9 1 2 1121112112 1 2
1 1 2 1 2 9 1 2 1121|1212 1 2
12 1 2 1 2 9 1 2 112111212 1 2
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b. OCUPADOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)

OCUPADOS EMPLEO PRINCIPAL - ASALARIADOS

¢Por qué medio principal,
consiguié su empleo actual?:

01.Pidi6 ayuda a familiares, amigos,
colegas

02. Visito, llevé o envid hojas de vida a
empresas o empleadores

03. Visito, llevé o envié hojas de vida a
bolsas de empleo o intermediarios

04. Puso o consulto avisos clasificados;
05. Por convocatorias

06. Por el sistema de informacion SENA,;
07. Através de paginas de internet

08. A través de programas publicos que
promueven el enganche laboral y/o el
emprendimiento

09 Otro medio ¢ Cual?

99. No sabe, no informa.

Antes de descuentos
icuantogan6é__ el
mes pasado en este
empleo?

(incluya propinas y
comisiones, y excluya
viaticos y pagos en
especie)

Ademas del salario en
dinero, ;el mes pasado
recibié alimentos como
parte de pago por su

¢.El mes pasado recibié
ingresos por concepto de
horas extras? Si recibio
pero no sabe el monto,

Incluy6 este valor
en los ingresos
del mes pasado
que declaré

registre 98. anteriormente? trabajo? Si recibi6 pero
no sabe estimar el monto,

1. Si . ¢cuanto recibio? 1. Si registre 98.

2. No 2. No. 1. Si ¢ En cuanto estima lo
que recibio?

9. No sabe/No responde
2. No

9. No sabe/No responde

Ademas del salario en
dinero, ;el mes pasado

recibio vivienda
como parte de pago por su
trabajo? Si recibié pero no
sabe estimar el monto,
registre 98.

1. Si ¢ En cuanto estima lo
que recibio?

2. No

9. No sabe/No responde

VALOR CR VALOR Sl NO CR VALOR CR VALOR
9 ® @
p
01 1 2
02 1 2
03 1 2
N
p
04 1 2
05 1 2
06 1 2
.
P
07 1 2
08 1 2
09 1 2
N
-
10 1 2
11 1 2
12 1 2
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b. OCUPADOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)
OCUPADOS EMPLEO PRINCIPAL - ASALARIADOS

¢Normalmente utiliza

Ademas del salario en

¢Cual o cuales de los siguientes subsidios recibio el mes pasado: (Si recibié pero no
sabe el monto, registre 98).

Incluyé este valor en los
ingresos del mes pasado

. a. Auxilio o subsidio de alimentacién?: que declaré anteriormente?
transporte de la empresa dinero, ;el mes pasado 1. Si . ¢cuanto recibio?
para desplazarse a su recibi6 otros ingresos en 2. No a. Auxilio o subsidio de
trabajo (bus o automovil)? especie por su trabajo 9. No sabe/No responde. alimentacién?:
Si recibié pero no sabe (electrodomésticos, ropa, - o . 1. Si
estimar el monto, registre productos diferentes a '1° g‘,ux'_"° ° tS“bs'%!‘,’?de transporte?: 2.No
98. alimentos o bonos tipo 5 NIO- ¢cuanto reciblo b, Auxilio o subsidio de
, X . Sodexho)? _S' recibi6 pero 9. No sabe/No responde. tr.ansporte?:
1. Si ¢ En cuanto estima lo no sabe estimar el monto, 1.Si
que recibié? registre 98. c. Subsidio Familiar?: 2. No
1. Si. ¢cuanto recibié?
2. No 1. Si ¢ En cuanto estima lo 2. No c. Subsidio Familiar?:
que recibié? 9. No sabe/No responde. 1. Si
9. No sabe/No responde 2. No.
P 2 No d. Subsidio Educativo?:
: 1. Si. ¢cuanto recibié? d. Subsidio Educativo?
2. No 1. Si
9. No sabe/No responde 9. No sabe/No responde. 2 No
ALIMENTACION TRANSPORTE FAMILIAR EDUCATIVO AA AT SF SE
CR | VALOR CR VALOR CR VALOR CR CR | VALOR CR VALOR CR CR CR CR
N @ @ )
4 )
01
02
03
- J
e N
04
05
06
- J
4 )
07
08
09
I J
4 7
10
1
12
J
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b. OCUPADOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)

OCUPADOS EMPLEO PRINCIPAL - ASALARIADOS

(El mes pasado recibié : (Sirecibié
pero no sabe el monto, registre 98):

a. Primas (técnica, de antigiiedad, clima,
orden publico, otras, etc.)?:

1. Si. ¢cuanto recibié?

2. No

98. No sabe o No responde

b. ¢ Algun tipo de bonificaciéon de caracter
mensual?:

1. Si. ¢ cuanto recibié?

2. No

98. No sabe o No responde

¢Incluyo este valor
en los ingresos del
mes pasado que
declaro
anteriormente?

a. Primas (técnica,
de antigiiedad,
clima, orden
publico, otras, etc.):
1. Si

2.No.

b. Algun tipo de
bonificaciéon de
caracter mensual?:
1. Si

2.No

¢En los ultimos 12 meses recibid: (Si recibié pero no sabe el monto, registre 98):

a. Prima de servicios:
1. Si ¢ cuanto recibié?
2. No

b. Prima de navidad:
1. Si ¢,cuanto recibié?
2. No

c. Prima de vacaciones:
1. Si ¢ cuanto recibié?
2. No

d. Viaticos permanentes y/o bonificaciones
anuales:

1. Si ¢ cuanto recibié?

2. No

e. Pagos por accidentes de trabajo:
1. Si ¢cuanto recibié?

2. No

98. No sabe o No responde

BONF. MENSUAL
(En miles de pesos)

PRIMAS (En miles
de pesos)

PRIMA BONIFICAC

PRIMA SERVIC
(En miles de pesos)

PRIMA NAV
(En miles de pesos)

PRIMA VACAC
(En miles de pesos)

VIATICOS

(En miles de pesos)

PAGOS PORAC
(En miles de pesos)

CR VALOR CR | VALOR

CR CR

CR

VALOR CR

VALOR

CR | VALOR CR

VALOR

CR

VALOR

@

@)
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b. OCUPADOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)
OCUPADOS EMPLEO PRINCIPAL - ASALARIADOS

b. OCUPADOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)
OCUPADOS EMPLEO PRINCIPAL - INDEPENDIENTES

¢La semana A le gustaria é___esta ¢Hace ¢Otras é tiene En la semana pasada, ¢ cual de las Desde ¢ ... ha registrado el

pasada ____ trabajar como asegurado en cuantos personas conocimiento siguientes formas de trabajo realizo: que ano negocio ante alguna

trabajo horas independiente? saludy meses fue | que acercade sila funciona autoridad o entidad?

extras pensiones a afiliado? trabajan causa principal de 1. Trabajo por honorarios o prestacion su (Camaras de

remuneradas? 1. Si (Por qué) través de la con dichas afiliaciones de servicios (Pase a p.39) empresa comercio, Alcaldias,
empresa en la fueron fueron los 2. Trabajo por obra (Pase a p.39) 0 negocio RUT, registro

1. Si ¢ cuantas? 2. No que trabaja afiliadas al | beneficios de la 3.Trabajé por piezas o a destajo mercantil):
desde que mismo Ley 1429 de (satélite, maquila, etc.) (Pase a p.39)

2. No inicio sus tiempo y Formalizacion y 4. Trabaj6 por comisién Unicamente 1. Si ¢En que afio
labores en esta ya generacion de (Pase a p.39) saco el registro? ;
empresa: trabajaban | Empleo, mas 5. Trabajo vendiendo por catalogo

enla conocida como ley | (Pase a p.39) 2. No
1. Si- (Pase a empresa? del Primer Empleo? | 6. Trabajo como mototaxista (Pase a p.38)
p.45) (Pase a p.39),
2. No - Continte 1. Si 1. Si 7. Trabajo en su oficio (plomero,
3. No esta taxista, doméstica por dias, etc.)
asegurado - 2. No 2. No (Pase a p.39),
(Pase a p.45) 8. Tiene un negocio de industria,
9. No sabe comercio, servicios o una finca
(Pase a p.45) (Continue con p. 31)
(Pase a p.45). Otro ¢ cual? (Pase a p.39).
cR| HE [cR PORQUE CR MESES CR CR st | a0 | o
. @ @ @ J
4 )

01

02

03

(N J
4 )

04

05

06

- J
4 )

07

08

09

N J
4 )

10

1

12

J
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OCUPADOS EMPLEO PRINCIPAL - INDEPENDIENTES

b. OCUPADOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)

é---- ha ¢Cual fue | ¢Tuvo A partir de A partir de ¢Conoce los ¢El negocio o ¢Cual fue la | ¢A cuantos (Solo para Este trabajo A ... le
renovado ese el ultimo | beneficio en la Ley 1429 la Ley 1429 descuentos actividad ganancia meses centros es: gustaria
registro?: afoenel | el pagodela tuvo tuvo en de lleva neta o los correspon poblados y trabajar como
que matricula incentivos incentivos parafiscales contabilidad honorarios de lo que area rural 1. Ocasional? asalariado?
1. Si renovo mercantil por | para para afiliar a que tienen las | (realiza netos de____ recibié? dispersa) (de vez en
este la Ley 1429 de | contratar salud y empresas por | anualmente en esa ¢Cual fue la | cuando) 1. Si
2. No registro? | Formalizacion | personal? pensiones a afiliar a salud | balance actividad, ganancia ¢ Por qué?
(Pase a p.38) y Generacion sus y pensiones a | general y negocio, neta del 2. Estacional?
de Empleo, 1. Si empleados? sus estado de profesion o negocio o (en ciertas 2. No
conocida empleados perdidas y finca, el mes de la épocas del afio,
como Ley 2. No 1. Si; segun la Ley ganancias), pasado ? cosecha cosechas,
del Primer jcuantos 14297 o libro de durante los | temporadas)
Empleo? empleados? registro diario ultimos
1. Si de doce 3. Permanente?
1. Si 2. No operaciones? meses?
2. No 2. No 1. Si Otro?,
9. No sabe 2. No especifique
7. No aplica
9. No sabe
] | NO ] | NO | NS sl | NO s | CUANTOS |NO ] | NO s | NO | NA | NS VALOR $ VALOR $ CR| PORQUE
. ® ® @ J
~
01 1 2 1 2 9 1 2 1 2 112|719
02| 1 2 1 2 9 1 2 1 2 1121719
03| 1 2 1 2 9 1 2 1 2 112|719
(N J
4 )
04| 1 2 1 2 9 1 2 1 2 1121719
05| 1 2 1 2 9 1 2 1 2 112179
06| 1 2 1 2 9 1 2 1 2 1121719
- J
4 )
07| 1 2 1 2 9 1 2 1 2 1121719
08| 1 2 1 2 9 1 2 1 2 1121719
09| 1 2 1 2 9 1 2 1 2 112179
N J
4 )
10 1 2 1 2 9 1 2 1 2 1121719
1 1 2 1 2 9 1 2 1 2 11279
12| 1 2 1 2 9 1 2 1 2 112179 )
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b. OCUPADOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)
TOTAL OCUPADOS TRABAJO PRINCIPAL. ASALARIADOS, INDEPENDIENTES Y TRABAJADORES SIN REMUNERACION

¢Cuantos meses

trabajoé en los
ultimos 12
meses?

¢Cuantos dias
trabaja ala
semana?

¢Cuantas horas a

la semana trabaja
normalmente____
en ese trabajo?

¢Cual es larazon
por la que trabaja
normalmente
menos de 40 horas

¢Cuantas horas
trabajé ___ durante
la semana pasada

en este trabajo?

¢Por qué razoén, de las horas
que normalmente trabaja____,
hubo algunas que no trabajo la
semana pasada? (SOLO

¢Cuantas personas en
total tiene la empresa,
negocio, industria,
oficina, firma, finca o

Doénde realiza
principalmente su
trabajo:

a la semana?: REALICE ESTA PREGUNTA SI sitio donde ____ 01.En esta vivienda
(si son 40 horas o P.48 ES MENOR A P.46): trabaja?: gggn fk{tras viviendas
mas Pase a p.48) 1.Es lo Unico que ha 04.En iosco-caseta
. . . . . .En una moto
conseguido pero 1.Enfermedad, permiso o licencia | 1. Trabaja solo 05.En otro vehiculo
quiere trabajar mas 2.Festivps 2. De 2 a 3 personas 06.De puerta en puerta;
horas 3.Vacaciones 3. De 4 a 5 personas 07.Sitio al descubierto en la
4.Capacitacion 4. De 6 a 10 personas calle (ambulante y
2.Es la jornada que 5.Suspensién o terminacion del 5.De 11 a 19 personas | estacionario)
se ajusta a sus empleo 6. De 20 a 30 personas | 08.Local fijo, oficina, fabrica,
necesidades 6.Reduccion de la actividad 7. De 31 a 50 personas etC-E | , |
econdmica de la empresa 8. De 51 a 100 personas ?ngér 2 ﬁocampo 0 area rural,
Otra ¢ cual? Otro ¢,cual?. 9. De 101 o mas 10.En una obra en
personas. construccion
11.En una mina o cantera
Otro, ¢ cual?.
u| | OTRA CR CR
N ® )
~ )
01 11 2
02 112
03 112
(N J
4 )
04 112
05 11 2
06 112
\_ J
~ )
07 11 2
08 112
09 112
N J
4 )
10 112
1 11 2
12 11 2
J
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b. OCUPADOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)
TOTAL OCUPADOS TRABAJO PRINCIPAL. ASALARIADOS, INDEPENDIENTES Y TRABAJADORES SIN REMUNERACION

SOLO PARA LOS QUE CONTESTARON MOTO (Cédigo 4 en P.51)

¢Esta moto es
propiedad de
algun miembro

¢Hizo curso de
conduccion?:

Marca moto

¢En caso de enfermedad como cubriria
los costos médicos y los
medicamentos?:

01.Es afiliado como cotizante a un
régimen contributivo de salud (EPS)

¢Esta___ cotizando
actualmente a un
fondo de pensiones?

1. Si

(A cual de los
siguientes fondos
cotiza actualmente:

1.Fondo privado

¢Quién paga
mensualmente por la
afiliacién al fondo de
pensiones de__ ?:

1.__ Paga una parte y

del hogar?: 1.8i 02.Es afiliado a un régimen subsidiado de 2. No (Pase a p.57) 2.1SS, Cajanal otra la empresa o patrén
. salud
1.8i 2.No 03.Es beneficiario de un afiliado 3.Ya es pensionado 3.Regimenes especiales 2. Paga la totalidad
2 N 04.Con ahorros personales (Pase a p.59) (FFMM, Ecopetrol, etc.) de la afiliacion
- NO 05.Con ayudas de los hijos o familiares
06.Con ofro tipo de seguro o cubrimiento 4.Fondo Subsidiado 3.__Paga
07.Pidiendo dinero prestado (Prosperar, etc.) completamente la
08.Venderia su vivienda o bienes del empresa o patron
hogar
09.Empefaria bienes del hogar 4.No paga.
10.No lo ha considerado
11.No tiene recursos
Otro, ¢ cual?.
CR CR CR CR CR CR CR
9 B @2 @3 ® ® ®
-
01
02
03
(N
4
04
05
06
-
4
07
08
09
N
4
10
1
12
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b. OCUPADOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)
TOTAL OCUPADOS TRABAJO PRINCIPAL. ASALARIADOS, INDEPENDIENTES Y TRABAJADORES SIN REMUNERACION

¢Cuanto tiempo | ;Qué esta ¢ Esta afiliado por | ¢Esta afiliado a ¢A qué Caja de ¢El mes pasado ¢El subsidio ¢En qué utilizé ¢De los ¢Coémo
(ainos o meses) | haciendo____ una empresa o una caja de Compensacion recibié subsidio le ayudé a el dinero del siguientes considera los
lleva cotizando | actualmente para individualmente a | compensacion Familiar esta familiar en aliviar las subsidio dado servicios de las precios y/o
al fondo de mantenerse una Aseguradora | familiar? afiliado? dinero por parte cargas por la Caja de Cajas de tarifas que pago
pensiones? econémicamente en de Riesgos de alguna Caja economicas Compensacion Compensacion por los servicios
Ese tiempo de | su vejez? Profesionales 1. Si - Continte 1. Comfenalco de de usted y Familiar? familiar cual es a los cuales
cotizacion ha (ARP) (por Valle Compensacion su familia? . el que mas accedio6?:
sido continuo?: | 1. Aportar en un fondo de accidentes de 2. No Familiar? 01. Alimentos del recientemente
pensiones obligatorias trabajo, (Pase a p.60) 2. Comfandi Valle 1. Si 389_‘? ha utilizado ___ | 1. Costoso
1.Continuos; o | 2-Aportaren ‘I”‘ :0”_d° de enfermedad 1. Si contintie 03 Er;?s;ggﬁ o su familia?:
g?ﬁé?p:nsd‘éo untarias profesional etc.)? | 9. No sabe, no Otra jcual?. 2. No 04. Vivienda 2. Aceptable
2.discontinuos 4 Haciendo inversiones _ Informa 2.No (Servicios publicos, 1.Recrea§:[on o
5.Pagando un seguro por 1. Si (Pase a p.60) (Pase a p.59.5) arriendo, arreglos 2.Educacion 3. Econémico
su cuenta locativos, etc..) 3.Cultura
6.Preparando a sus hijos 2. No 9. No sabe, no 05. Ahorro 4.Guarderias
para que puedan Informa 06. Vestuario 5.Salud
mantenerlo en su vejez 9. No sabe, no (Pase a p.59.5) 07. Diversion 6.Crédito
7 Nada Informa Otroy¢, cual?
Otro, ¢cual?.
crR | ANos CR CR CR CR CR st | wo CR CR CR
9 @ )
4 )
01 1 2
02 1 2
03 1 2
(N J
4 N
04 1 2
05 1 2
06 1 2
- J
4 )
07 1 2
08 1 2
09 1 2
N J
4 )
10 1 2
1 1 2
12 1 2
J
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b. OCUPADOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)
TOTAL OCUPADOS TRABAJO PRINCIPAL. ASALARIADOS, INDEPENDIENTES Y TRABAJADORES SIN REMUNERACION
¢Cuales de los siguientes
¢Coémo subsidios d_e'la? ca_jla_ls dhe Antes del actual ¢Cuantos ¢Cuanto ¢En su empleo En un trayecto normal desde o ¢Cuanto Ademas de su
considera la corpbp_gniaclon amiliarha | ¢rapajo, ¢ meses estuvo | tiempo duré | anterior __era: hacia su sitio de trabajo, ¢ Qué tiempo se ocupacién u oficio
calidad de :eg' L ‘.’d'. de vivienda: tuvo otro sin empleo o en su empleo medios de transporte demora___en principal, ¢... el MES
los servicios 1.Siu sidio de vivienda: trabajo?: trabajo__ anterior? 1.0brero o empleado | utiliza___?: su viaje de PASADO tuvo otros
que ha 2'No entre el geoimpresa par}'cuéar ida al trabajo trabajos o negocios
utilizado ' 1.Si trabajo actual meses ol gi)ri(;r?\gmp eado | 01.MI0 _ (incluya por los cuales recibié
usted o su 2. Subsidio de desempleo y el anterior? 3 Er%pleado 02.Bus, buseta o colectivo tiempo de ingresos?:
familia? (FONEDE): 2.No doméstico (¢ Cuantos?) . espera del
1.Si (Pase a p.64) 4 Trabajador por 03.Automévil de uso particular medio de 1. Si, Cuanto recibi¢?
1.Buena 2 No cuenta propia 04'T",’1X' ) transporte)?
5.Patrén o empleador | 09-Pirata (carro particular que 2. No
2.Regular 3. Subsidios en especie 6. Trabajador familiar | Presta servicio de taxi) minutos
(Alimentos, vestidos, becas sin remuneracion 06.Mototaxi
3.Mala textos escolares , ' 7. Trabajador sin 07.Motocicleta
. medicamentos ,auxilios remuneracion en 08.Bicicleta
§ . t R empresas o negocios | 09.Transporte de la empresa
1ug_erarlos, otros): de otros hogares 10.A pie
2.Nl 8.Jornalero o pedn 11.Bus intermunicipal
-NO- Otro, ¢cual?. Otro, ¢cual?.
sv SD SE
CR st [no| si[no| si|no sl NO MESES MESES CR CR CANT MINUTOS CR | VALOR §
C )
4 N
01 1 2 1 2 1 2 1 2
02 1 2 1 2 1 2 1 2
03 1 2 1 2 1 2 1 2
- J
4 N
04 1 2 1 2 1 2 1 2
05 1 2 1 2 1 2 1 2
06 1 2 1 2 1 2 1 2
\ J
4 )
07 1 2 1 2 1 2 1 2
08 1 2 1 2 1 2 1 2
09 1 2 1 2 1 2 1 2
- J
4 N
10 1 2 1 2 1 2 1 2
11 1 2 1 2 1 2 1 2
12 1 2 1 2 1 2 1 2
J
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b. OCUPADOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)
TOTAL OCUPADOS TRABAJO SECUNDARIO

Ademas de la ocupacion
principal, ¢.... teniala
semana pasada otro
trabajo o negocio?

1. Si

2. No (Pase a p.73)

si | NO

¢Cuantas horas
trabajé... la semana
pasada en ese
segundo trabajo?

En ese segundo trabajo.....es:

1. Obrero o empleado de empresa particular
2. Obrero o empleado del gobierno

3. Empleado doméstico

4. Trabajador por cuenta propia

5. Patron o empleador

6. Trabajador familiar sin remuneracion
(Pase a p.71)

7. Trabajador sin remuneracién en empresas o
negocios de otros hogares (Pase a p.71)

8. Jornalero o peodn

Otro, ¢cual?.

¢Cuanto recibié o gané
.... el mes pasado en

ese segundo trabajo o
negocio?

VALOR $

¢Cuantas personas en
total tiene la empresa,

negocio o finca donde...

trabaja?:

1. Trabaja solo
2.2 a5 personas
3.6 a 10 personas

4. 11 y mas personas

Doénde realiza
principalmente su trabajo:

1. En su vivienda

2. En ofras viviendas
3. En kiosko-caseta

4. En un vehiculo

5. De puerta en puerta

6. Sitio al descubierto en la
calle

7. Local fijo, oficina, fabrica,
etc.

8. En el campo o area rural.

@

-
:
01 1 2
02 1 2
03 1 2
-
:
04 1 2
05 1 2
06 1 2
-
:
07 1 2
08 1 2
09 1 2
N\
g
10 1 2
1" 1 2
12 1 2
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b. OCUPADOS (INFORMALIDAD/CUENTA PROPIA) (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)
OCUPADOS - EMPLEO CON INSUFICIENCIA DE HORAS Y SITUACIONES DE EMPLEO INADECUADO

Ademas de las

actualmente

horas que trabaja

¢Cuantas horas
adicionales puede
trabajar....... ala

Durante las
ULTIMAS 4
SEMANAS,

Si la semana pasada
le hubiera resultado
la posibilidad de

¢....desea cambiar
el trabajo que
tiene

¢Por qué motivos .... desea
cambiar de trabajo o empleo:

Durante las
ULTIMAS 4
SEMANAS, ;....

Si le resultara un
nuevo trabajo o
empleo a... jpodria

¢--- quiere semana? ¢ --- hizo diligencias | trabajar mas horas actualmente? 1. Para mejorar la utilizacion de sus hizo diligencias empezar a
trabajar mas para trabajar mas estaba...... capacidades o formacion para cambiar de desempeiiarlo
horas? horas? disponible para 1. Si 2. Desea mejorar sus ingresos trabajo? antes de un mes?
hacerlo? 3. Desea trabajar menos horas
1. Si 1.Si 2. No (Pase a p.81) | 4. Porque el trabajo actual es 1. Si 1. Si
1. Si temporal
2. No (Pase a p.77) 2. No 5. Problemas en el trabajo 2. No 2. No
2. No 6. No le gusta su trabajo actual
7. Su trabajo actual exige mucho 9. No sabe
esfuerzo fisico o mental
8. Problemas ambientales (aire,
olores, ruidos, temperatura, etc.)
Otro, ¢ cual?.
si | o ss | No ss | o ss | o ss | No st | no | ns
9 ® ® @ Y
~
01 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 9
02 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 9
03 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 9
(N J
4 )
04 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 9
05 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 9
06 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 9
- J
4 )
07 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 9
08 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 9
09 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 9
N J
4 )
10 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 9
1 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 9
12 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 1 2 9 )
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b. OCUPADOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)
OCUPADOS - CALIDAD DEL EMPLEO PRINCIPAL
¢Esta ... ¢(Esta afiliadoo | ;Como ¢Su horario de
hace parte de considera que trabajo y sus
1. Muy satisfecho una asociacion es su empleo responsabilidad
gremial o o trabajo es familiares
2. Satisfecho sindical? actual: son:
3. Insatisfecho 1. Si 1. Muy 1. Muy
inestable incompatibles
4. Muy insatisfecho 2. No
2. Inestable 2. Incompatibles;
3. Estable 3. Compatibles
a. Con su trabajo actual
b. Con el numero de horas trabajadas a la semana 4. Muy estable 4. Muy
c. Con la aplicacién de su conocimiento en su trabajo compatibles
d. Con el pago o ganancia que recibe de su trabajo o empleo
e. Con los beneficios y prestaciones que recibe (Pase a capitulo
f. Con su jornada laboral actual e. Otras
actividades
b. # HORAS TRABAJADA c. CONOCIMIENTO EN E e. BENEFICIOS Y f. JORNADA LABORAL pagina 32)
a. TRABAJO ACTUAL : SEMANA : TRABAJO d. PAGO RECIBIDO PRESTACIONES : ACTUAL Sl NO
L )
~
01| 1 2 ) 4 1 2 & 4 1 2 38 4 1 2 3 4 1 2 g 4 1 2 3 4 1 2
02| 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2
03| 1 2 8] 4 1 2 3 4 1 2 8 4 1 2 8] 4 1 2 g 4 1 2 3 4 1 2
(N J
4 )
04| 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2
05| 1 2 B 4 1 2 ) 4 1 2 3 4 1 2 B 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2
06| 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2
- J
4 )
07| 1 2 B 4 1 2 ) 4 1 2 8 4 1 2 ) 4 1 2 g 4 1 2 3 4 1 2
08| 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2
09| 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2
N J
4 )
10| 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2
1| 1 2 B 4 1 2 5 4 1 2 3 4 1 2 B 4 1 2 g 4 1 2 3 4 1 2
12| 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 3 4 1 2 )
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C. DESOCUPADOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)

¢Durante

cuantas
semanas ha

estado o

buscando
trabajo?

Si le hubiera
resultado un
trabajo la
semana
pasada,
cuantas
horas a la
semana
estaba
disponible
para trabajar?

horas
semanales

¢En qué
ocupacion,
oficio o labor
ha buscado
trabajo?

Ha buscado trabajo
como:

1. Obrero o empleado
de empresa particular
2. Obrero o empleado
del gobierno

3. Empleado
domeéstico

4. Trabajador por
cuenta propia

5. Patrén o
empleador

6. Trabajador familiar
sin remuneracion

7. Trabajador sin
remuneracion en
empresas de otros
hogares

8. Jornalero o peon.
Otro, ¢cual?.

P ha buscado
trabajo por
primera vez o
habia trabajado
antes por lo
menos durante
dos semanas
consecutivas?

1. Primera vez
(Pase a p.15)

2. Trabajo antes

¢Cuantas
semanas hace
que....... dejo
de trabajar por
ultima vez?

¢Qué
ocupacion,
oficio o
labor
realizo.......
la dltima
vez que
trabajo?

A qué actividad
se dedicaba
principalmente la
empresa negocio,
industria, oficina,
firma o fincaen la
que...... realizo
su ultimo
trabajo?

En este ultimo
trabajo era:

1. Obrero o empleado
de empresa particular
2. Obrero o empleado
del gobierno

3. Empleado
domeéstico

4. Trabajador por
cuenta propia

5. Patron o
empleador

6. Trabajador familiar
sin remuneracion

7. Trabajador sin
remuneracion en
empresas de otros
hogares

8. Jornalero o pedn
Otro, ¢ cual?.

¢Cuantas personas
en total tenia la
empresa, negocio o
finca, donde ....
trabajaba?:

1.Trabaja solo

2.2 a 3 personas
3.4 a 5 personas
4.6 a 10 personas
5. 11 a 19 personas
6. 20 a 30 personas
7. 31 a 50 personas
8. 51 a 100 personas

9. 101 o mas personas.

®

®

J
: )
01
02
03
- J
4 )
04
05
06
- J
: )
07
08
09
N\ J
g N
10
1"
12
J
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C. DESOCUPADOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)

¢Actualmente recibe
subsidio de
desempleo?

1. Si

2. No

9. No sabe, No informa

SI|NO|NS

En caso de enfermedad,
¢como cubriria los
costos médicos y de
medicamentos?:

1. Es afiliado a un
régimen subsidiado de
salud o EPS

2. Es beneficiario de un
afiliado

3. Con ahorros
personales

4.Con ayudas de los hijos
o familiares

5. Con oftro tipo de seguro
o cubrimiento

6. Pidiendo dinero
prestado

7. No lo ha considerado
8. No tiene recursos

Otro, ¢cual?.

¢ Qué esta haciendo
Usted actualmente para
mantenerse
econémicamente en su
vejez?:

1. Aportar en un fondo de
pensiones obligatorias

2. Aportar en un fondo de
pensiones Voluntarias

3. Ahorrando

4. Haciendo inversiones
5. Pagando un seguro
por su cuenta

6. Preparando a sus hijos
para que puedan
mantenerlo en su vejez
7. Nada

Otro, ¢ cual?.

¢Recibié o ganod el
mes pasado ingresos
por concepto de
trabajo?

1. Si ¢ Cuanto?

¢ Coémo busca trabajo?

1. Pidi6 ayuda a
familiares, amigos,
colegas

2. Visito, llevo o envio
hojas de vida a empresas
o0 empleadores

Califique de 1 a 6 (siendo
1 el mas bajo y 6 el mas
alto; y 7 no lo usa) los
métodos de busqueda de
empleo que ha utilizado
segun la utilidad que
usted percibe:

1. Pidi6 ayuda a familiares,

2. No 3. Visitd, llevo o envié amigos, colegas
hojas de vida a bolsas de 2. Visito, llevo o envio hojas
empleo o intermediarios g;;‘gi;ofgpresas 0
4. P!J_SO 0 consultd avisos 3. Visito, llevd o envid hojas
clasificados . de vida a bolsas de empleo o
5. Por convocatorias intermediarios
6. Por el sistema de 4. Puso o consulté avisos
informacion SENA clasificados _
7. Através de paginas de 5. Por convocatorias
internet 6. Por el sistema de
8. Otro medio ¢cual?. informacion SENA
9 N be / inf 7. Através de paginas de

. No sabe / no informa Internet
8. Otro medio ¢,cual?.
st | CUANTO $ | No | cr]| oCual? 1]2]3|als|6]|7]s

¢ Cual es el principal
obstaculo para
encontrar trabajo?

1. Cualificacion

2. Método de busqueda
3. Falta de contactos

4. Falta de experiencia
5. Trabajos no acordes
con el perfil

6. Falta de dinero para
transporte

7. Falta de dinero para
gastos de busqueda de
trabajo

8. No sabe como
presentar una entrevista
Otro, ¢ cual?.

®

®

01 1 2 9 1
02| 1 2 9 1
03| 1 2 9 1

N

P
04| 1 2 9 1
05| 1 2 9 1
06| 1 2 9 1

N

e
07| 1 2 9 1
08| 1 2 9 1
09| 1 2 9 1

N

-

10 1 2 9 1
11 1 2 9 1
12 1 2 9 1
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d. INACTIVOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)

é ha
trabajado
alguna vez
por lo menos

¢ Cuanto hace
que____ trabajo
por ultima vez?:

¢Por qué motivo o
razoén principal...
dejo ese trabajo?:

Después de su
ultimo trabajo,
¢__ Hahecho
alguna diligencia

¢ Ha
buscado
trabajo
alguna vez?

¢Cuanto hace
que___ buscé
trabajo por
ultima vez?:

¢Por qué razén principal
__dejo de buscar
trabajo?:

¢Esta...
afiliado
actualmente a
un fondo de

A cual de los
siguientes
fondos esta
afiliado

¢Recibié o gané

el mes pasado
ingresos por
concepto de

durante dos 1.Menos de un 1. Por despido para conseguir 01.No hay trabajo disponible | pensiones? actualmente: trabajo?
semanas afio 2.Para dedicarse a otro trabajo o 1.Si 1.Menos de un en la ciudad o region .
consecutivas estudiar instalar un afio 02.Para dedicarse a estudiar | 1 j 1.Fondo privado| 1.Si  Cuanto?
?: 2.Entre 1y 3.Responsabilidades | negocio? 2.No 03.No sabe como buscarlo
menos de 2 afios | familiares (Pase ap.8) | 2.Entre 1y 04.Por enfermedad 2.No 2.1SS, Cajanal 2.No
1.Si 4 Enfermedad o 1.Si (Pase a p.6) menos de 2 afios 82'5?2‘:::::32 gﬁgi,zcj?,r (Pase a p. 10)
3.Entre2y ) acmd.ente” _ apropiado 3.Reg_|menes
2.No. menos de 5 afios | 5.Jubilacién o retiro 2.No (Pase a p.7) 3.Entre 2y 07 Considera que no esta 3.Yaes especiales
(Pase a p.5) 6.Condiciones de menos de 5 afios | . ificado q pensionado (FFMM,
4. 5afiosy mas | trabajo insatisfactorias 08.Por la edad (Pase a p. 10) | Ecopetrol, etc.)
7.Cierre o dificultades 4. 5afiosy mas | gg Responsabilidades
9.No sabe, no de la empresa familiares 9.No sabe, no | 4.Fondo
informa 8.Trabajo temporal 9.No sabe 10.Jubilacion o retiro informa subsidiado
terminado 11.No desea trabajar (Pase a p. 10) | (Prosperar, etc.)
Otra, ¢cual?. Otra, ¢,cudl?.
si | no CR CR si | wo s | no CR CR CR CR cR| VALOR $
9 ©, @ ® © ® ® ©O) ® Y
~
01| 1 2 1 2 1 2
02| 1 2 1 2 1 2
03| 1 2 1 2 1 2
- J
e 7
04| 1 2 1 2 1 2
05| 1 2 1 2 1 2
06| 1 2 1 2 1 2
- J
4 )
07| 1 2 1 2 1 2
08| 1 2 1 2 1 2
09 1 2 1 2 1 2
I J
4 7
10 1 2 1 2 1 2
1 1 2 1 2 1 2
12 1 2 1 2 1 2 )
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e. OTRAS ACTIVIDADES Y AYUDAS EN LA SEMANA PASADA (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)

Adicional a las actividades que me informé haber realizado la semana pasada, cuales de las siguientes labores no remuneradas hizo:

01. Ayudar en labores del campo o en la cria de animales. 1. Sl ;Cuantas horas a la semana? 2. NO

02.Realizar oficios en su hogar. 1. Sl ;Cuantas horas a la semana? 2. NO

03.Realizar oficios en otros hogares o instituciones. 1. Sl ;Cuantas horas a la semana? 2. NO

04.Cuidar o atender nifios. 1. Sl ;Cuantas horas a la semana? 2. NO

05.Cuidar personas enfermas, ancianas y/o discapacitadas. 1. Sl ;Cuantas horas a la semana? 2. NO

06.Elaborar prendas de vestir o tejidos para miembros del hogar. 1. Sl ;Cuantas horas a la semana? 2. NO

07.Asistir a cursos o eventos de capacitacion. 1. Sl j Cuantas horas a la semana? 2. NO

08.Trabajar en la autoconstruccion de vivienda. 1. Sl ; Cuantas horas a la semana? 2. NO

09.Realizar trabajos comunitarios o voluntarios en edificaciones u obras comunitarias o publicas. 1. Sl ;Cuantas horas a la semana? 2. NO
10.Participar en otras actividades civicas, sociales, comunales y/o de trabajo voluntario. 1. Sl ;Cuantas horas a la semana? 2. NO

CAMPO SU HOGAR OFICIOS OTROS HOGARES NINOS ATENDER ENFERMOS VESTIR CAPACITACION AUTOCONSTRUCCION VOLUNTARIO OTRAS ACTIVIDADES
CR| HORAS [CR HORAS CR HORAS CR HORAS CR HORAS CR HORAS CR HORAS CR HORAS CR HORAS CR HORAS

N © J

: )
01
02
03

& )

g )
04
05
06

- J

(" N
07
08
09

& )

g )
10
11
12

J
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M.A. Mes pasado

a. OTROS INGRESOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)

a. OTROS INGRESOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)

M.B. Ultimos 12 meses

¢.El mes pasado,
recibié pagos por,
valor: Arriendos de
casas, apartamentos,
fincas, lotes,
vehiculos, equipos?

1. Si (Valor)
2. No

9. No sabe, no informa

¢(El mes pasado,
___recibié pagos por,
valor: pensiones o
jubilacion por vejez,
invalidez o sustitucion
pensional, etc.?

1. Si (Valor)
2. No

9. No sabe, no informa

¢(El mes pasado,

__ recibié pagos por,
valor: pension
alimenticia por
paternidad, divorcio o
separacion?

1. Si (Valor)
2. No

9. No sabe, no informa

Durante los ultimos
doce meses,

irecibio dinero por
intereses de préstamos
o CDT's, depésitos de
ahorro, dividendos,
utilidades o
ganancias?

1. Si (Valor)
2. No

9. No sabe, no informa.

Durante los ultimos
doce meses,

__ ¢recibio ingresos
por concepto de
cesantias y/o
intereses a las
cesantias?

1. Si (Valor)
2. No

9. No sabe, no informa

Durante los ultimos
doce meses
___recibié: Ayudas en
dinero de instituciones
del pais o de fuera del
pais?

1. Si (Valor)
2. No

9. No sabe, no informa

Durante los ULTIMOS 12
MESES, &enn
recibié dinero por venta
de propiedades (casas,
edificios, lotes,
maquinaria, vehiculos,
electrodomésticos,
etc.)?

1. Si (Valor)
2. No

9. No sabe, no informa

CR | VALOR $ CR | VALOR $ CR | VALOR $ CR | VALOR $ CR | VALOR $ CR | VALOR $ CR | VALOR $
C © @ ® © @ ® @ ]
4 N\
01
02
03
N\ J
4 N\
04
05
06
N\ J
4 N\
07
08
09
N\ J
4 N\
10
11
12
J
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a. OTROS INGRESOS (circule el numero de orden de las personas que apliquen para este capitulo)

M.B. Ultimos 12 meses

Durante los
ULTIMOS 12
MESES, &enn
recibié PRIMAS por
pension de
jubilacion o por
sustitucion
pensional?

1. Si (Valor)
2. No

9. No sabe, no

Durante los ultimos doce
meses___ recibié: Dinero de
otros hogares o personas
residentes fuera del pais?

1. Si a. Valor

b. De que pais

2. No (Pase a p.7)

9. No sabe, no informa (Pase a
p.7)

¢Con qué
frecuencia
recibio estos
dineros?

1.Quincenal
2.Mensual
3.Una vez
cada 6 meses
4.Una vez al
afio
5.Esporadica-
mente

A través
de qué
medio le
llegd a ...
ese dinero?

1.Bancos
2.Casas de
cambio
3.Familiares
y amigos

¢Cual fue el
principal uso que
le dio al dinero
recibido de otros
hogares o
personas
residentes fuera
del pais:

1. Gastos del hogar
(pago de arriendo,
servicios,
alimentacion, salud,
vestuario, etc.)

2. Compra de vivienda

Durante los
ultimos doce
meses____
recibié: Dinero
de otros hogares
o personas
residentes en el
pais?

1.Si a. Valor

2. No (Pase a p.8)

9. No sabe, no

¢Con qué
frecuencia
recibio
estos
dineros?

1.Quincenal
2.Mensual
3.Una vez
cada 6
meses
4.Una vez al
ano
5.Esporadica

A través
de qué
medio le
llegd a ...
ese dinero?

1. Bancos

2. Casas de
cambio

3. Familiares
y amigos

¢Cual fue el
principal uso que
le dio al dinero
recibido de otros
hogares o
personas
residentes en el
pais:

1.Gastos del hogar
(pago de arriendo,
servicios,
alimentacion, salud,
vestuario, etc.)
2.Compra de vivienda

Durante los
ULTIMOS 12
MESES, ¢ ....
recibio dinero de
otras fuentes
diferentes a las
anteriores
(ingresos por
ganancias en
juegos de azar,
chances, loterias,
indemnizaciones,
liquidaciones,
acciones, etc.)?

informa 3. Mejora de la informa (Pase a | -mente 3.Mejora de la )
vivienda p.8) vivienda 1. Si (Valor)
4. Compra de moto 4.Compra de moto
5. Compra de otro tipo 5.Compra de otro tipo | 2. No
de vehiculo de vehiculo
6. Estgblecer un 6.Establecer un 3. No sabe. no
negocio negocio o ’
7. Educacion 7.Educacion informa
CR | VALOR § CR VALOR $ | PAIS Otro, ¢ Cual? CR | VALOR $ Otro, ¢ Cual? CR | VALOR §$
L ® ® ® O ® © )
Ve N
01
02
03
\_ J
Ve N
04
05
06
\_ J
e )
07
08
09
\_ J
Ve N
10
11
12
J
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( b. GASTOS

[
@ ¢Cuanto destina mensualmente
este hogar para?:

J

a. Pensiones escolares

b. Transporte escolar

c. Alimentos

d. Bebidas y tabaco

e. Combustibles

f. Servicios médicos

g. Medicamentos

h. Acueducto

i. Energia

j. Gas

k. Teléfono fijo

|. Teléfono celular

m. Transporte publico

4 )
PERSONAS NUEVAS PERSONAS QUE SE FUERON
¢Sin contar (Enlos
nacimientos, ultimos 12 =
han llegado meses, o , |
personas a RAZON DE LLEGADA algunas g % SEXO RAZON DE IDA A DONDE FUE
formar parte personas “G'J 0]
del hogaren | 1. Por matrimonio/unién que formaban o o 1. Muerte (pase a siguiente modulo) 1.0tro lugar en esta
los ULTIMOS libre parte del g T 2. Matrimonio/unioén libre iudad s Qué barrio?
12 MESES? o p bl h dei 2 1 . Of ciudad ¢,Qué barrio?
! " °r_|Pr° emas d°9‘“ ejaron ot L 3. Problemas familiares 2.A otro municipio/otra
3 ;g?'f:}[aesde m?es;'l;ros © o« 4. Por vivir con otro familiar ciudad
1.si I:I:‘ oportunidades de este g o0 5. Pgra'mdepenc.ilzarse ) 3.A Espafa
i laborales hogar? o o 6. M'QVQ aotra mudqd O pais por 4.A Estados Unidos
¢Cuantos? 4. Por problemas %) <—,:' trabajo o para mejorar sus 5.A Venezuela
economicos Y < ingresos 6.A Chile
(inundaciones, otro 1. Si I:l:‘ 3 Z 7. Migré a otra ciudad o pais por 7.A Ecuador
2.No problema) o ',-'_J seguridad 8.A Costa Rica
(Pase a 5. Por problemas de ;, Cuantos? = Aaré ; f ’ . .
p.2) soguridad é 7 § |_|DJ 8. M|gro_a otra ciudad o pais por A otro pais ¢Cual?
(desplazamiento e &) estudio . ,
forzoso) 2 No < a 9. Migré a otra ciudad o pais por
6. Por problemas de salud Pase a o 8 salud L i
7. Por estudio siguiente S L Otro ¢, Cual? (Pase a siguiente médulo)
8. Porque su trabajo lo modulo ko)
requiere pagina 36 8
Otra ¢cual? =
H | M

n. Transporte particular & @ @ @ J @ @ J
o. Esparcimiento y diversiones Ve ~ ~
p. Intereses y otros gastos 01 1 2
financieros 02 11 2
@ ¢Cuanto destina al afio este hogar
para?: 03 1] 2
- J J
a. Matriculas escolares Ve ~ ~
b. Uniformes escolares 04 1 2
c. Utiles escolares 05 1 2
d. Prendas de vestir y calzado
e. Muebles y enseres 06 112
o8y onser N\ J J
f. Vacaciones familiares Vs ~N ~
g. Impuesto predial y de renta 07 112
h. Impuesto vehicular
P 08 1] 2
i. Otros gastos
j. Matricula universitaria y 09 11 2
1 | i idad b < -/
astos en la universida
g . N N
10 112
¢A cuanto asciende el TOTAL de gastos
MENSUALES de este hogar?
1 1] 2
12 1] 2
. J J J
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[@ . ) [@) D los ULTIMOS DOCE MESES ) [@ Entre el afio 2011 y el momento actual, ¢ cree que la ciudad ha mejorado, empeorado o se mantiene )
Nombre y nimero de orden de la persona urante los WL ’ igual, en cada uno de los siguientes equipamientos?
que responde este capitulo ¢cuales de los siguientes problemas se han
presentado en su hogar?: (respuesta muiltiple) EQUIPAMIENTOS MEJOR IGUAL PEOR NS
a. Vias 1 2 3 9
- Enfermedad grave 01 b. Andenes 1 2 3 9
|:|:| - Muerte de alguno de los miembros 02 c. Puentes peatonales 1 2 3 9
- Separacion de los conyuges 03 d. Ciclorrutas 1 2 3 9
- Pérdida de empleo del jefe del hogar 04
- Pérdida de empleo de otro miembro e Paqu:IeS 1 2 3 9
(@ Durante los ULTIMOS DOCE MESES, del hogar N 05 f. Colegios 1 2 3 9
¢de cuales de los siguientes hechos ha sido - Atraso en el pago de lavivienda 06 9. MIO 1 2 3 9
victima usted o algin miembro del hogar?: - Actjra.so. etn pagos de serv;mos pug]liOS, h. Bibliotecas 1 2 3 9
(respuesta mdltiple) i (;Zﬂopegtg;‘p“es 0s (predial, 07 i. Ampliacion de redes de acueducto 1 2 3 9
a. Atracos o robos 1 - Otra pérdida economica importante 08 - Ampliacic’).n de redes de alc‘:ant.arillado 1 2 3 9
b. Homicidios o asesinatos 2 - Ninguno de los anteriores 88 k. Mejoramiento de la red eléctrica 1 2 3 9
c. Secuestros o desapariciones 3 Solo para respuesta 88 (Pase a p.8) I. Canchas, escenarios deportivos 1 2 3 9
:' ¥:8:222:2 2:';;? psicologica g m. Supermercados, plazas de mercado, zonas comerciales 1 2 3 9
f. Extorsion o chantaje 6 @ ¢Coémo ha enfrentado el hogar dichos @ Entre el afio 2011 y el momento actual, ¢ cree que la ciudad ha mejorado, empeorado o se mantiene
g. Ninguna de las anteriores 8 problemas?: (respuesta multiple) igual, en cada uno de los siguientes aspectos?
. ) } ) ASPECTOS MEJOR IGUAL PEOR NS
a. Con préstamos de entidades financieras 1 a. Atencion en las oficinas publicas 1 > 3 9
- . b. Con préstamos de amigos o familiares 2 .
@ Actualmen'te las condiciones de vida en su c. Con la ayuda econémiga de personas de b. Vigilancia, seguridad y reaccion oportuna y eficiente de la
hogar son: otros hogares 3 policia 1 2 3 9
a. Muy buenas 1 d. Con la ayuda econdmica de amigos o 4 c. Sistema de seguridad social en salud, atencién en salud 1 2 3 9
. vecinos PP
b. Buenas 2 e. Busqueda de empleo por parte de hijos en d. Educacion publica 1 2 3 9
c. Regulares 3 edad escolar o que se encontraban e. Transporte publico urbano 1 2 3 9
d. Malas 4 es}udiando ] 5 f. Programas de alimentacion y nutricion 1 2 3 9
f. g:lsr?gegf de empleo de otros miembros 6 9. Atencion a la infancia 1 2 3 9
@ E lacis Ih dond ted Otro g,%uél? h. Respeto a los derechos humanos 1 2 3 9
c:;geeas(::eo;o(;(;r; siveoggc:’n%l:nig:mz:tz edse i. Igualdad de oportunidades para las mujeres 1 2 3 9
’ j. lgualdad de oportunidades para la poblacion afrocolombiana 3 9
a. Mejor 1 Considera que los ingresos de su hogar: 0 negra y mulata de Cali 1 2
b. Igual 2 k. Igualdad de oportunidades para la poblacién indigena que
c. Peor 3 No alcanzan para cubrir los gastos minimos 1 vive en Cali 1 2 3 9
golg alcan;an pa:’a cubntr los gqstos minimos % I. lgualdad de oportunidades para los grupos adultos mayores 1 2 3 9
. . . ubren mas que fos gastos minimos m. Igualdad de oportunidades para la poblaciéon en condicion
@ Usted piensa que el nivel de vida actual de su de discapacidad 1 9 3 9
hogar, respecto al que tenia 5 anos atras, es:
@ , Usted se considera pobre? n. Ilgualdad de oportunidades para los jovenes 1 2 3 9
a. Mejor 1 < P ) 0. Igualdad de oportunidades para la poblacion en
b. Igual 2 1.Si desplazamiento forzoso o desplazados 1 2 3 9
c. Peor 3 2.No p. Igualdad de oportunidades para los grupos LGBT
(lesbianas, gay, bisexuales, transgeneristas y otros) 1 2 3 9
g. Situacién de la poblacién de indigentes o habitantes de la
Enumere tres eventos que hayan generado calle 1 2 3 9
mas muertes en su cuadra
" e @ Entre el afio 2011 y el momento actual, ¢ cree que la ciudad ha mejorado, empeorado o se mantiene
1 igual, en cada uno de los siguientes aspectos ambientales?
) EQUIPAMENTOS MEJOR IGUAL PEOR NS
’ a. Calidad del agua 1 2 3 9
3. b. Calidad del aire 1 2 3 9
c. Disposicion de basuras 1 2 3 9
\_ U\ __J \___d. Barrido y aseo de calles 1 2 3 9 J
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N N 7 ™
¢Por falta de dinero, algiin miembro del hogar @ ¢ Qué tan satisfecho se siente de vivir en este 1.¢Cuales de los siguientes productos financieros utiliza usted o algiin miembro del hogar
no consumio ninguna de las tres comidas barrio?: actualmente?: (respuesta mL'lItlple)
(desayuno, almuerzo, comida), uno o mas dias
de la semana pasada?: Muy satisfecho 1 Cuenta corriente 1
Cuenta de ahorros 2
1.8 Satisfecho 2 CDT 3
Préstamo para compra de vivienda 4
2. No Regular 3 Préstamo para compra de vehiculo 5
Préstamo de libre inversion 6
Insatisfecho 4 Tarjeta de crédito 7
Ninguno 8
No sabe 9
Otro, ¢,Cual?
g N\ N\l )

Nuevamente quiero agradecerle su colaboracion a nombre del Centro Nacional de Consultoria.
Estamos seguros que sus respuestas ayudaran al conocimiento de las condiciones de empleo en Cali.
Tenga usted un(a) feliz dia/tarde/noche

4 M
Iniciacion: Hora I:H:I Minutos I:H:I am. 1 pm.2
Fecha de la encuesta Dia I:H:l Mes I:H:l Ano I:H:l
Finalizacion:  Hora I:H:' Minutos I:H:' am.1 p.m.2
Encuestador: Cédula: Supervisor: Cédula:
. ACCION A
SUPERVISION HALLAZGO RESPONSABLE TOMAR RESPONSABLE APRO | REC
Monitorizacion (75%) 1 1 1
Re-contacto Presencial 2 2 2
Re-contacto Telefénico 3 3 3
Revision en Campo 4 4 4
L i Caodigo
Revision en Critica 5 Codificador
HALLAZGO: 1 Inconsistencia, 2 Fraude, 3 Pregunta faltante ACCION: 5 Anular, 6 Verificar, 7 Recuperar, 8 Devolver a Campo APRO: Aprobado REC: Rechazado
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( INFORMACIéN DE LOS MIEMBROS DEL HOGAR (Para todas las personas del hogar) - (La persona numero 1 debe corresponder al jefe(a) del hogar)

)

-
De acuerdo con Durante el presente afio
. . O o ’
¢Podria decirme los nombres de |écuantos Dia, ¢Se SEXO ; 28 | La madre de | ¢Cual es el estado 5 su cultura, ___ha sentido
todas las personas que conforman ahos Mes Y Afio | encuentra| (Registre el i“.: ®8 vive en el | civilactualde...? S5 | puebloorasgos | discriminado,
este hogar? cumplidos De encasaen sexo de 8 ks _pais o en el 2 < | fisicos usted es molestado, o le han
H 2 P , w - H
. tiene__?| Nacimiento morenset:to‘? todas las I ES |extranjero? | 1.Noestacasado(a) 38 % gosn(:;?conoce zgcuh:azedn:;'ar;al por
(ENC. SOLO INCLUYA LAS | opersonas 2 g |$g2 |(para p.7 = yviveenparejahace | 35 E o siguientes condiciones:
PERSONAS QUE CONFORMAN EL n(fqur?n N S .0 Dco “00”): menos de dos afios Z € 2 | 1.Indigena 01. Por su color de piel u
ggﬁégAEOMIENCE CON EL JEFE Cgl h(()) a?) g SW <353 ’ ] 8 g % origen étnico
> 9 couw | o g ) 1. Pais 2.Noestacasado(a) | <« Sc |2 ROM o 02. Por ser hombre o
w . 8So_1|8 ° 3 y vive en parejahace | oW o | gitano(a) mujer _
a (circule el numero de orden del @ g g $ 5 E3 | 2.Extranjero dos afios o mas R 3. Raisal 02. Ijg;%?:nzletl:zﬁge%;ej
(o) informante principal) €45 >\>§ B o W s ° . gis);xual ,
Q= - S O : P >
uQJ ) g I% % & | 3-Novive 3. Estaviudo (a) Z 28 | 4 Palenquero(a) 04. Por sus creencias
o 2< | J5E 2 (Paseap.11) a g2 religiosas
> [ E SED 9. No sabe o0 3.5 | 5. Negro(a) 05. Por su peso, tamafio o
ool 4. Esta separado (a) | ww S | mulato(a)/ apariencia fisica
= S % B g £ odivorciado (a) g ;“; afrocolombiano(a) | 06. Por motivos
3 o|Ese (Paseap.11) [ , economicos
2> w3 o5 I-IEJ 22 7.Ninguno de los 07. Por sentirse
NOMBRE Y APELLIDO v oo 5. Esta soltero (a) S & 2 | anteriores identificado con algun
% S s (I.’asea 11) Z39g grupo, tribu urbana o
o Pt P- : < | 8. Nosabe cultura como metaleros,
= > 5° emos, etc.
@ (,2, S 6. Esté casado(a). e 9. No responde. 08. No ha sido molestado
piA [MES| ARO[ SI [NO| H | M o discriminado.
L ® ©, ® ® ® ® @ ® @ @ )
~
01 1 2 1 2
02 1 2 1 2
03 1 2 1 2
- J
/ M
04 1 2 1 2
05 1 2 1 2
06 1 2 1 2
- J
- )
07 1 2 1 2
08 1 2 1 2
09 1 2 1 2
- J
4 N\
10 1 2 1 2
1 1 2 1 2
12 1 2 1 2
- J




